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Tim ticari islemlerin yapilma nedeni belirli bir katma deger kazanmak ve
nihayetinde kar elde etmektir. Bu minval {izerinden gittigimizde uluslararasi ticarette
yer alan taraflar da gerek ihra¢ ederek gerekse ithalat yoluyla para kazanmay:
amaglamaktadir.

Uluslararas1 ticaretin dogas1 geregi yapilan uzak mesafeli ticari islemler, taraflar
arasinda giiven eksikligini dogurmustur. Bu eksikligin giderilmesi adina, gerekli
O0demenin tam ve eksiksiz yapilabilmesi ve ilgili malin zamaninda ve saglam teslim
almabilmesi icin ortaya akreditifli ddeme sekli ¢ikmustir. Ulkemizde ve diger
tilkelerde uluslararasi ticaretin yapilmasi sirasinda 6demeler yogun olarak akreditif
tizerinden yapilmaktadir.

Akreditifin bu kadar tercih edilmesinin;

e S0z konusu ticari islemin devam ettigi siire zarfinda garantorliik roliinii
iistlenen bir bankanin olmasi,

e Akreditif belgesinin hukuki manada bir sézlesme olmasi ve taraflara
haklarin1 vermek anlaminda gecerli bir belge olmast,

e (ok net ve kesin olmamakla birlikte her iki taraf i¢inde risklerin esit ya da
esite yakin sekilde dagitilmasini saglayan bir 6deme sekli olmasi



gibi nedenleri akreditifin tercih edilmesinde en temel faktorler arasinda sayabiliriz.

Bu kadar ¢ok kullanilan bir islemin mantiki ¢ercevesinde diislindiigimiizde hata ve
yanlig paymin ¢ok az oranlara inmis olmasini bekleriz. Ancak s6z konusu mantiki
cikarim maalesef piyasada tam anlamiyla goriilmiis degildir. Bu kadar ¢ok tercih
edilen bu 6deme seklinin gerek lehdar gerekse amir tarafindan agiliglar1 sirasinda
karsimiza bir siirii aksakliklar ¢ikmaktadir.

Iste tam bu noktada ¢alismamizin da ana temasimi olusturdugu akreditifli islemlerde
karsilagilan sorunlar ve ¢oziim Onerileri ne olabilir sorusunun cevabini aramaktayiz.
Tezimizin ilk boliimiinde uluslararas: ticaret islemlerinde kullanilan 6deme
sekillerini, ikinci boliimde 6zel olarak akreditifi ve kapsamli olarak isleyisini son
boliimde de akreditif islemlerinde firmalar diizeyinde karsilastigimiz sorunlari
anlatmaya ¢alisacagiz.
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The specific reasons of all business transactions are to create an added value and
ultimately make a profit. When considered from this point of view, the parties which
are involved in international trade aim to earn money through both export and

import.

The long-distance business transactions have resulted in a lack of trust between the
parties due to the nature of international trade. In order to fill this deficiency of trust,
the letter of credit has come into exist by providing full and complete payment and

by sending -receiving the related good on time and properly. Both in our country and



in other countries, the payments mostly have made by using the letter of credit while

doing international commerce.
The main reasons why the letter of credit is preferred as fallows;

e There is available a bank which performs as a guarantee, while the ongoing

process of the mentioned business transactions,

e The letter of credit is accepted as an agreement by law and is valid to give

both parties their special dues

e Although not yet so certain and exact, however, the letter of credit could be
able to spread risk equally or approximately equally

It is supposed that the commonly used payment type- the letter of credit- should be
carried out with the minimum rate of error or mistake logically, but unfortunately,
this logical inference cannot be seen completely in the market. A lot of troubles can
be encountered while the letter of credit which is the most preferred payment type is
being performed by both buyer and seller.

At that point, we are searching the answers for the questions about encountered
problems during the letter of credits process which constitutes the backbone of my
study and their possible solution offers. In the first section of my thesis, the all
payment methods used in international trade transactions will be introduced. The
second section includes the particular definition of the letter of credit and the
comprehensive course of its proceeding. The final section, the most common
problems that we have faced during the ongoing process of the letter of credit within

the scope of firms will be explained as well.
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GIRIS

Gilinden giine degisen ve gelisen piyasa sartlart artik firmalari uluslararas: ticarete
intibak etmekten bagka ¢are birakmamaktadir. Bu durum bir istek olmaktan ¢ikip
artik zaruret halini almistir. Gerek ithalat boyutu gerek ihracat boyutu firmalar i¢in
git gide 6nemi artan bu Ol¢iide de kullanimi artan islemler haline gelmistir.

Ancak biliyoruz ki uluslararasi ticari islemler beraberinde cesitli sorunlar da
dogurmakta ve ¢oziimleri bulunmasi zaruret teskil etmektedir. Her ticari faaliyet i¢in
oldugu gibi uluslararasi ticaretin de temelinde gliven ve ithalat¢i i¢in malin teslim
alinmasi ihracat¢1 icin de 6demenin yapilmasi gercegi yatmaktadir. Yine her ticari
faaliyet gibi dis ticarette de taraflar bir katma deger ve en nihayetinde “kazang” elde
etmek isteyeceklerdir.

Bu kazan¢ ve mallarin teslimi endisesi taraflarin birbirlerini tanimiyor olmasindan,
uzak iilkelerde faaliyet gostermesinden kaynaklanmaktadir. Yani temelde giliven
hissinin tam anlamu ile tesis edilememesi kaynakli endiseler muhakkak olacaktir. Iste
tam bu noktada akreditif uygulamas: karsimiza ¢ikmaktadir. Eksikleri, agiklari
olmasi ile birlikte mevcut 6deme sekillerinden en giivenilir olant ve en ¢ok tercih
edileni bu 6deme tiiriidiir.

Bu 0deme seklini kisaca taraflarin islemlerine bankalarin dahil edilmesi ile daha
kurumsal ve etkili bir siirecin tesis edilmesi olarak ifade edebiliriz. Akreditifin
acilisina da bagl olarak bankalar 6deme noktasinda garantorliik gorevi iistlenirler.
Evraklarin tam ve eksiksiz olup olmadig1 yine bankalarca takip edilir. Yine akreditif
uluslararasi arenada kabul goérmesi ve resmi bir s6zlesme niteligi tagimasi nedeniyle
tercih edilebilirligi yiiksek olan bir 6deme seklidir. Burada tabi ki akreditifin sadece
dis ticarette kullanilabilecegi gibi bir ¢ikarimda bulunmamaliyiz. Akreditif ayn1 tilke
sinirlarinda hatta ayni il igerisinde faaliyet gosteren firmalarca bile talep edilebilir ve
kullanilabilir. Ancak gerek iilke i¢inde gerek iilke disindaki ticari islemler icin
kullanilsin, firmalar ve bankalar akreditifin kurallar1 i¢erisinde kalmak zorundadirlar.
Bu kurallar Uluslararas Ticaret Odas1 (ICC) tarafindan “Akreditifli Islemler I¢in Bir
ornek Kurallar” brosiirii olarak karsimiza ¢ikmaktadir.

Ancak ifade etmeye calistigimiz gibi akreditif profesyonel bir islemdir ve uzmanlik
gerektirmektedir. Bu yoniiyle de ¢esitli sekillerde gorebildigimiz aksakliklar ve
eksiklikler karsimiza ¢ikmaktadir. Calismamizin son boliimiinde firmalar ile
yaptigimiz miilakatlar sonucu bu sorunlar ve ¢éziim yollari/Gnerileri hakkinda genis
bilgiler verilmektedir.

Bununla birlikte ¢alismamizda genel olarak d6deme sekilleri anlatilmaya galisilmig
akabinde de akreditif lizerinde derinlemesine durulmustur.



BiRINCi BOLUM
ULUSLARARASI TICARETTE ODEME SEKILLERI ve ONEMI

1.1. Odeme SekKilleri

Uluslararasi ticarette her iki taraf i¢cin de en énemli konulardan birisi 6deme seklinin
belirlenmesi konusudur. Hangi 6deme yonteminin kullanilacagini, sektérde yerlesik
gelenekler, alic1 ve satict arasindaki giiven derecesi, lilkede uygulanan politikalar ve
firmalarin nakit 6deme giicli belirler.*

Bu konudaki en onemli nokta giiven hususudur. Asagidaki sekilde de goriilecegi
lizere bir taraf i¢in en giivenli 6deme sekli diger taraf icin en riskli yontem olarak
ortaya ¢ikmaktadir. Bu durumda taraflar, anlagsma sirasinda hatta anlasmanin yapilma
stirecinden Once, bu siiregte hangi pozisyonda yer almak istediklerini belirlemeli ve
ona gore bir tercihte bulunmali ve karsilikli mutabakat saglarnahdlrlar.2

Sekil 1: Odeme Risk Merdiveni

Thracatg Ithalatc
En riskli En diisiik risk
Mal Mukabili Odeme
Vesaik Mukabili Odeme
Akreditifli 6deme
Pesin Odeme
En diisiik risk En riskli

Kaynak: SITPRO (Simplifying International Trade). SITPRO Guides Methods of Payment in
International Trade, 2007, www.sitpro.org.uk (Ekim 2007), s.2.

1.1.1. Pesin Odeme

Ithalatc1, sdzlesme yapilir yapilmaz mallarin gelmesini beklemeden mal bedelini
kars1 tarafin hesabina gonderir. Pesin 6deme, ihracat¢i icin en avantajli yontem
olmakla birlikte ithalat¢1 i¢in en riskli yéntemdir.?’

! Arif Sahin, IGEME, Mart 2002, http://www.igeme.org.tr, (12 Nisan 2005), s.4.

2 SITPRO (Simplifying International Trade), SITPRO Guides Financial “Methods of Payment in
International Trade”, 2007, www.sitpro.org.uk (Ekim 2007), s.2.

3 Ali Dolek, AB Uyum Siireci Cergevesinde Uygulamah ithalat islemleri ve Ornekleri, 1.Basim,
Istanbul, Beta, 2000, s.33.



fthalatginin pesin ddemesi, havale seklinde veya ¢ek ya da efektif olarak gergeklesebilir.
Pesin 6deme yontemini kendisine tek yontem olarak belirleyen satici ise rekabetin
yogun oldugu giiniimiiz kosullarinda miisteri kaybina ugrayabilir, alicilar daha cazip
odeme kosullarmin sunuldugu pazar ve saticilara kayabilir.*

1.1.1.1. Pesin Odemenin Ozellikleri

1) Pesin 6deme genellikle birbirlerini ¢ok iyi taniyan alict ve satici arasinda
yapilmaktadir. S6zlesme konusu mallar paranin gelmesinden sonra gonderilir. Alict,
saticiya tam giiveniyordur ve saticiy1 ihracattan 6nce finanse etmektedir.’

2) Pesin 6deme;
- Alicinin ihracat1 gergeklestirecek olan firmaya giiven duymast
- Thracat¢inin ithalatgiya ayni giiveni duymamasi
- Mal bedelinin taraflar arasinda dnemsenmeyecek derecede olmasi
- {thalat¢inin almay: diisiindiigii fiyat seviyesinde mal bulmasi
- Alinmasi diistintilen malin tireticileri ya da tedarik¢ilerinin sinirlt olmasi
- {thalatginin ilk ithalat deneyimi olmasi
- Thracat¢inin bilinen bir marka iireticisi olmas1

gibi nedenlerin varligi durumunda s6z konusu olabilmektedir.

3) Genellikle, alicidan pesin 6demede bulunmasi talep edilemez, uluslararasi ticarette
kullanilan édeme sekillerinin kiigiik bir kismini olusturur.®

1.1.1.2. Pesin Odeme Durumunda Déviz Gelis Sekilleri

Pesin 6deme seklinde olacak olan mal bedeli farkli yollardan gelebilmesine karsin
bu islem i¢in iki ana yoldan bahsedilebilir.

1) Bankalar araciligiyla havale yapilarak 6deme getirilebilir. Zaten uluslararasi
ticaret muhtevasi gere8i uzak mesafeler arasinda gergeklestigi i¢in en ekonomik, en
giivenli ve en hizli 6deme islemi olarak havale kullanilmaktadir. Bu tiir pesin
0demede ithalatci, bankasina belli bir miktar1 6demesi i¢in talimat verir. Mal bedeli
ithalat¢1 bankasi tarafindan ihracat¢inin bankasina génderilir. fhracat¢inin bankasi
gelen bedel banka araciligiyla ihracat¢inin hesabina gecer.

* U.S Department of Trade ITA, Trade Finance Guide: A Quick Reference for U.S. Exporters, April
2007, http://trade.gov/media/publications/pdf/trade_finance_guide2007.pdf, (Ekim 2007), s.4.

% Mehmet Melemen ve Burak Arzova, Uluslararasi Ticaret Alternatif Finansman Teknikleri ve
Muhasebelestirilmesi, Ticari Yazisma Ornekleri, istanbul, Tirkmen Kitabevi, 2000, s.113

® Edward G. Hinkelman, Uluslararasi Odemeler, Akreditifler, Vesaik Karsihgi Tahsilatlar ve
Siber

Odemeler, Berk Kaplaner (gev.), Istanbul: Kontent Kitap, 2002, s.20.
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2) Nakit beyan (NB) formu diizenlemek sartiyla efektif doviz, sahis geki gibi
yollarla da giimriikten doviz girisi miimkiindiir. Istisna olarak glimriikten gegirilecek
olan ¢ek banka ¢eki ise beyan zorunlulugu yoktur.

Pesin 6demeden ziyade daha ¢ok bir 6n 6deme 6zelligi tasiyan prefinansman da ise
ithalat¢1, ihracatcinin bankasindan garanti alir. Thracatcinin mallari géndermemesi
durumunda (pesin doviz karsiliginda 18 ay, gemi ihracatinda 24 ay) ihracat¢inin
bankasi faiz ile birlikte 6n 6deme tutarini ithalatciya geri 6der. Garanti veren banka
ise bu verdigi garanti i¢in ihracat¢idan komisyon alir.

Sekil 2: Pesin Odemenin sleyisi

ihracatgl ; ithalatgl
5 l ‘ 3 1
ihracatg! Ithalatc
Bankas| —— Bankasi

2

ISLEYISI:

1. Ithalatginin mal bedelini bankasina ya da elden saticiya ddemesi.

2. Mal bedelinin havalesi (Rambursman)

3. Thracatgiya garanti alinarak/alinmadan ihracat bedelinin 6denmesi.

4. Mallarin ve dokiimanlarin alictya dogrudan gonderilmesi.

5. Thracatginin ihracat sonrasi pesin ddeme ile ilgili islemlerini tamamlamasi.

Kaynak: Mehmet Melemen ve Burak Arzova, “Uluslararasi Ticaret, Alternatif Finansman Teknikleri
ve Muhasebelestirilmesi, Ticari yazigma Ornekleri”, Istanbul, Tiirkmen, 2000, s.114.

1.1.2.Mal Mukabili Odeme — Acik Hesap

Pesin 6deme yonteminin tersi bir 6deme seklidir. Ihracat¢i mallar1 ithalatciya
gonderir, ithalat¢cit mallar1 teslim alir ve belirlenen vade dogrultusunda mal bedelini
ithracatgiya gonderir.

Bu 6deme sekli ihracat¢1 igin en riskli, ithalat¢inin ise en ¢ok tercih ettigi 6deme
seklidir. ilk defa yapilacak yani giiven iliskisinin heniiz olusmadig1 ihracatlar da
kullanilmas1 riskli olabilir. Ithalatci, ddemesini nakit olarak yapma yerine
thracat¢inin diizenledigi policeyi kabul edip 6demede bulunursa bu yonteme de
Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme denir. Bu 6deme yontemi, ihracatciyr mevcut
risklere kars1 korumak i¢in kullanilan bir mal mukabili 6deme yontemidir.




Sekil 3: Mal Mukabili Odeme Seklinin Isleyisi

ihracatgi 1 l ithalatg
4 2
ihracatgi — l;haftc'
Bankasi ankas
3

ISLEYISI:

1. Thracat¢i mallar1 sevk eder.

2. Ithalat¢i mallar1 ve dokiimanlar teslim alir, mallari satar ve bankasina 6deme yapar.

3. Bankalar arasi havale islemi (Rambursman)

4. Thracatgiya araci banka tarafindan 6deme

Kaynak: Mehmet Melemen ve Burak Arzova, s.102, Beta Yayinlar

Iki firma aralarinda s6zlesme yaparlar,

Ihracatc1 firma mali gonderir,

Ihracatci firma belgeleri dogrudan ithalatgiya génderir,
Ithalatc1 firma mal1 giimriikten geker,

Ithalat¢1 firma kendi bankasina mal bedelini dder.

1.1.2.1. Mal Mukabili Odemenin Ozellikleri, Riskler ve Avantajlar

* Bu 6deme sekline taraflarin karsilikli giivenlerinin tam oldugu durumlarda
basvurulabilir. Thracat dokiimanlarmin tiimii mallarla birlikte ithalatgiya gonderilir.
Mallara sahip olmak i¢in ithalat¢inin herhangi bir 6deme yapmasi gerekmez.

* Genellikle, para politikalariyla ilgili kisitlamalarin oldugu, politik kargasalarin ve
ekonomik istikrarsizliklarin yasandigi, yiiklemeyle ilgili sorunlarin olabilecegi
iilkelere yapilan ihracatlar da bu 6deme seklinin kullanilmasi ¢ok fazla 6nerilmez.”

» Thracatg1 igin riskin en yiiksek oldugu 6deme seklidir. Alic1 (daha 6nceden yapilmis
bir anlasma ya da herhangi bir banka garantisi yoksa) 6deme yapmak zorunda
degildir. Ayrica mallar1 giimriikten ¢cekmeyebilir, siparisi iptal edebilir ya da mallarla
ilgili gesitli sikayetler de bulunabilir.

» ithalatg1 icin ise en rahat ddeme yontemidir. Mallar1 giimriikten en hizli sekilde
cekebildigi yontemdir.

! Philip R. Cateora and John L. Graham, International Marketing, 10.th Edition, Boston:

McGrawhill, 1999, p.465.




1.1.2.2. Mal Mukabili Odeme Seklinin Tercih Edilme Sebepleri
-Taraflarin uzun yillardan beri ticari faaliyetlerde bulunuyor olmasi.
-Yeni tiretilen bir mal s6z konusu ise tanittm amagli satis yapilmasi.
- Taraflar arasinda yaptirim 6zelligi olan bir s6zlesmenin olmasi.

-Onceden yapilan hatal1 bir ticari faaliyetin telafisi seklinde yapilacak bir islem olma
ihtimali.

1.1.3.Vesaik Mukabili Odeme

Mal Mukabili 6deme seklinde ihracat¢inin oldukga yiiksek risk tasimasi vesaik
mukabili 6deme seklinin kullanilmasini akla getirebilir.8 Bu 6deme seklinde
bankalarin islemin i¢inde olmasi ihracatci agisindan daha fazla garanti saglamaktadir.
Bu haliyle de ticari islemin yapilacagi tilkenin bankacilik da belli bir seviyede olmasi
gerekliligi glindeme gelmektedir. Uygulamada en fazla karsilagilan 6deme seklidir.

fhracatc1, sozlesme konusu mallar1 yiikledikten sonra sevk belgelerini diger
belgelerle birlikte goriildiigiinde ya da taraflarin anlastigt vadede Odenmesi
karsiliginda aliciya teslim edilmek {izere bankasina verir. fhracat¢1 bankasi da teslim
aldig1 belgeleri ithalatginin bankasina (amir banka) gt')nderir.9

Milletleraras1 Ticaret Odast (MTO) vesaik mukabili 6deme ile ilgili kurallart 522
sayil1 “Tahsiller i¢in Yeknesak Kurallar” adi altinda toplamistir. Bu kurallar, taraflar
aksine bir anlasma yapmadiklar1 siirece, vesaik mukabili 6deme s6z konusu
oldugunda taraflar icin baglayici niteliktedir. Eger taraflar karsilikli olarak bu
kurallarin gecerli olmayacagi hususunda anlasirlarsa bir sorun ortaya ¢iktiginda s6z
konusu 522 sayil1 brosiir uygulanmayacak‘ur.10

8 Mehmet Melemen, Uygulamali Uluslararasi Ticaret Islemleri, 2. Baski, istanbul: Tirkmen
Kitabevi,2012, 5.243

M. Seref Akkas, Dis Ticarette Odeme Sekilleri-Disbank Egitim Yayinlari, Ak basim, Mayis
1988,

s.73

% Umit Ataman ve Haluk Siimer, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, 8. Baski, Istanbul, Tiirkmen,
2003, s.31.



1.1.3.1. Vesaik Mukabili Odemede Taraflar

MTO Tahsiller i¢in Yeknesak Kurallar’ a (522/md.3) gore tahsil isleminde taraflar
soyledir:**

a) Thracatc1 (Drawer, exporter, principal):

Gonderdigi mallarla ilgili dokiimanlar1 tahsil talimati ile birlikte bankasina verir.
Thracatc1 amir olarak geger.

b) Tahsile gonderen banka (Muhabir Banka/Remitting bank):

Thracatcinin belirledigi, ihracat¢1 bankasidir. Thracatginin tahsil islemi yapmasi igin
talimat verdigi bankadir.

¢) Tahsil eden/Ibraz eden banka (Amir Banka/Collecting or presenting bank):
Belgeleri 6deme ya da kabul karsiliginda ithalatgiya verir. Poligeyi kabule sunan
bankadir. Farkli bir banka olabilecegi gibi tahsile gonderen bankanin subesi de
olabilir.

d) ithalat¢1 (Dravee, Importer):

Kendisine sunulan belgelerin bedelini 6der ya da vadeli bir poligeyi kabul eder.
Muhatap olarak gegmektedir.

Sekil 4:Vesaik Mukabili Odeme Seklinin Isleyisi

ihracatci ;’ ithalatg
2 7 4 ‘ \ 5
3 .
ihracatci — Ithalatgi
Bankasi

Bankas *

Kaynak: Mehmet Melemen ve Burak Arzova, s.105, Beta Yaymlari

1 Ataman ve Stimer, a.g.e.,s.31



ISLEYISI

1. Mallarin Sevki.

2. Dokimanlarin Romiz Bankasina sunulmasi.

3. Romiz mektubu ve dokiimanlarin tahsil bankasina gonderilmesi.

4. Dokiimanlarin tahsile sunulmasi (ithalatginin davet edilmesi).

5. Mal bedelinin tahsile sunulmasi (ithalat¢inin davet edilmesi).

6. Bankalar arasi havale (Rambursman) islemi.

7. Thracatgiya ddeme.

1) Thracatei ithalatci ile bir mal alim satim1 konusunda sdzlesme yaparlar.

2) Thracatg, s6z konusu mallari ithalatgiya gonderilmek iizere sevk eder.

3) Thracatc1 mallar sevk ettikten sonra ilgili sevk belgelerini kendi bankasina (rémiz
bankasi) bir talimatla birlikte verir.'? Talimatta ihracat detaylar ile dékiimanlarin

ithalatciya ne karsiliginda teslim edilecegi belirtilir.

4) Thracatgiin bankasi verilen talimati kendi yazili formatma (rémiz mektubu)
¢evirerek orijinal evraklarla beraber ithalatginin bankasina gonderir.™

5) ithalat¢inin bankas gelen vesaikin ithalatciya ihbarmi yapar,
6) ithalatg1 mal bedelini 6deyerek vesaiki teslim alir.

7) Ithalatcinin bankasi yapilan 6deme tutarmni ihracatginin bankasina transfer eder ve
belgeleri ithalatgiya teslim eder.

8) Ihracatg1 bankasi ihracatcinin yazili talimati ve mevzuat hiikiimlerine uygun
olarak mal bedelini ihracatgiya 5der.™

Vesaik Mukabili Odeme seklinde 6nemli olan;

* Konsimentonun alici banka adina yapilmasi gerektigidir.

+ Eger boyle yapmazsak édeme seklimiz Mal Mukabili Odeme Sekline déner
ve firma rahat¢ca malin bedelini 6demeden mali iilkesine sokabilir.

12 Mehmet Sahin, ihracat Giimriik islemleri, Ikinci Baski, Ankara, ismat, 1998, s.44.
¥ Melemen, a.g.e., 5.107.
14 Akkas, a.g.e., s.74.




1.1.3.2. Vesaik Mukabili Odeme isleminin Ozellikleri

Bu 6deme seklinde ihracat¢1 yine tam anlamiyla garanti altinda degildir. Thracatci
icin riskli bir 6deme tiiriidiir. Eger ithalat¢iya yapilan 6deme cagrisini ithalatci kabul
etmezse ve taraflar arasinda baglayici bir s6zlesme mevcut degilse ithalatg1 davete
icabet etmek zorunda degildir ve netice itibariyle ihracatci biiyiik bir riskle karsi
karstya kalacaktir. Bu nedenle ithalat¢inin ¢ok iyi taniniyor olmasi, bankanin iyi
secilmesi ve ithalatcinin {ilkesindeki ekonomik, politik ve mali kosullarin iyi
degerlendirilmesi gerekir.

Vesaik mukabili ddeme iki tiirlii olur:*®

1) Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme:

Bu O6deme tiirlinde ithalatgr mal bedelini pesin 6demek yerine, uygulamada
ihracat¢inin ithalat¢iya police diizenleyerek gondermesi de miimkiindiir.

Buradaki isleyis farki soyledir:

Thracate1, ihracata konu olan belgelere vadeli bir de police ekler ve diger ihracat
dokiimanlartyla birlikte bankasina teslim eder. Banka yine tiim belgeleri ithalat¢inin
bankasina génderir. ithalatc1 bankasi da ithalatgiya bilgi verir, ithalat¢1 da policeyi
kabul eder ve arkasini imzalar. Bu durumda eger ithalat¢1 bankasinin policeye aval
vermesi gerekiyorsa, banka da policeyi imzalar ve aval verir. ithalat¢1 belgelerle
birlikte mallar1 c¢eker. Poligenin vadesi geldiginde ithalatci bankasina 6demede
bulunur. Bankalar aras1 havale ile mal bedeli ihracat¢iya ulastirilir.

2) Kabul Tahsilath Vesaik Mukabili Odeme:
Bu yontem ise vesaik mukabili 6deme yonteminin ihracat¢i lehine olan seklidir.
Isleyis su sekildedir:

Thracatg1 yine mallar1 sevk ettikten sonra poligeyle birlikte tiim belgeleri bankasina
teslim eder ve banka da belgeleri ithalatginin bankasma gonderir. ithalat¢1 bankasi
ithalatcrya bilgi verir, ithalatg1 poligeyi kabul eder ve arkasmi imzalar. ithalatgmin
bankasi imzalanan poli¢enin bir niishasini ihracat¢inin bankasina geri gonderir. Bu
arada ihracat ile ilgili diger belgeler ithalatcinin bankasinda bulunur, yani ithalat¢iya
teslim edilmez. Poligenin vadesi geldiginde ithalatci ihracat bedelini 6deyerek diger
belgeleri de alir ve mallar1 glimriikten ¢eker. Bu arada ihracat bedeli de bankalar
arasi havale islemiyle ihracat¢iya ulastirilmis olur.

Bu 6deme seklinde ihracatgr bir anlamda malin ithalatg1 tarafindan glimriikten
cekilmesi konusunda kendisini garantiye almis olur.

' Mesut Bilginer ve Digerleri, Uygulamali [hracat-ithalat islemler ve Dékiimantasyon, 1.Baski,
Ankara, 2005, 5.58-59.



Yani oz itibariyle bu iki 6deme tiiriiniin farki sudur ki,

Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme seklinde polige bedeli ddenmeden mallar
ithalatg1 tarafindan glimriikten c¢ekilebiliyor ve poligenin vadesi geldigi zaman
O0demesi yapilabiliyor.

Kabul Tahsilatlh Vesaik Mukabili Odeme seklinde policenin vadesi gelip ithalatci

tarafindan 0demesi yapilmadan mallarin  giimriikkten ¢ekilmesi miimkiin
olmamaktadir.

1.1.3.3 Vesaik Mukabili Odeme Seklinde Muhtemel Riskler

-ithalatginin bilgilerini verdigi tahsil bankasinin bilgilerinin yanlis olmas1 ya da
boyle bir tahsil bankasinin olmamasi

(Thracatginin Bankasi olan Rémiz Bankasi aracilifiyla veya internetten yapilacak
kontroller ile karsilagilmas1 muhtemel bu sorunun oniine gegilebilir.)

-R6miz Bankasinin ihracat¢inin talimatlarint muhataba eksik ya da yanlis bildirmesi
-Romiz bankasinin evraklari eksik ya da yanlis gondermesi

-Ithalatc1yr da kapsayan baglayici bir sézlesmenin olmamasi durumunda ithalat¢inin
mallar1 ¢ekmek istememesi

1.1.3.4. Vesaik Mukabili Odeme Seklinin Avantajlar

-ithalat¢1 mal bedelini 6demedik¢e (Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme sekli
hari¢) mallar1 ¢cekemez.

-Thracatgt icin basit ve az masrafli bir islemdir.
-Tahsilat ile bankalar ilgilendigi i¢in (6zellikle ihracatci i¢in) avantaji fazladir.
-Ithalat¢1 mallarin bedelini 6demese bile nakliyeci deposunda mallari gorebilir.

-ithalat¢r mallar1 almaktan vazgecse bile ihracatci mallar1 baska bir miisteriye
satabilir.

1.1.4. Kabul Kredili Odeme

Kabul kredili 6deme sekli, aslinda vesaik mukabili, mal mukabili ve akreditifli
O0deme sekillerinin vadeli olmasi ve ihracat¢inin ihracat konusu belgelerle birlikte
ithalatginin imzalamasi icin bir de police (draft) gondermesi yani alacagini bir
policeye baglamasi esasina dayanir.

® Dplek, s.39.
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Yani bu 6deme sekli piyasada senetle yapilan satisin uluslararasi 6zellik kazanmig
seklini ifade eder. Genel de alicinin talebi s6z konusu olursa giindeme gelebilir yani
saticinin sicak baktigi bir 6deme sekli degildir.!’

Alici, poligeyi kabul ettikten sonra mallarin miilkiyetini elde eder ve sonra police
vadesinde 6demeyi yapar. Bu ddeme seklinde bankalarin 6nemli bir roli vardir.
Poligeyi eger banka kabul ediyorsa o da bor¢lu durumuna gelir.

Saticinin  diizenledigi police sadece alici tarafindan kabul edilmis ise “trade
acceptance” vardir. Policenin bir banka tarafindan kabul edilmesi dngoriilebilir. Bu
durumda banka policeyi kabul eder veya ithalat¢inin kabuliine aval verebilir. Buna
“banker’s acceptance” denilmektedir. Bu 6deme seklinde vadeli alim yapmak isteyen
ithalatgiya karsi ihracatgi, poligeye bankanin kabul veya aval vermesiyle kendini
garanti alta almis olmaktadir.™

Sekil 5:Kabul Kredili Odeme Seklinin Isleyisi

1
ihracatg! —) ithalatg
—
2
3 8 5\ ‘ 6
7 .
ihracatgi —— Ithalatg
Bankasi ——— Bankasi
4

Kaynak: Mehmet Melemen ve Burak Arzova, s.105.

ISLEYISI:

. Taraflarin goriismesi.

. Mallarin sevki.

. Poli¢e ve dokiimanlarin sunulmasi.

. Rdmiz mektubu, poli¢e ve dokiimanlarin sevki.

. Poligenin imzalanmasi karsiliginda dokiimanlarin serbest birakilmasi.

. Policenin ihracat¢inin talimatina gore gonderilmesi.

1
2
3
4
5. Muhatabin police imzalamaya davet edilmesi.
6
7
8

. Poligenin ihracatgiya verilmesi ya da tahsile kadar kesideci(ihracatgi) ya da
muhatap(ithalatg1) bankada bekletilmesi.

Y Melemen,a.g.e.,s.320

¥ Reha Poroy ve Hamdi Yasaman, Ticari isletme Hukuku, 10.Basi, Istanbul, Vedat Kitapeilik,
2004, s.165.
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1) Alici ve satict aralarinda yaptiklar sézlesmeyle 6demenin vadeli bir poligenin
kabulii yoluyla yapilacagini kabul ederler.

2) Satict mallart sevk eder, ihracat konusu belgeleri ve keside ettigi poligeyi kendi
bankasi yoluyla alicinin bankasina gonderir.

3) Alic1 bu belgeleri almak ve poligeyi kabul etmek durumundadir. Alict poligeyi
kabul ettikten sonra diger belgeler de kendisine teslim edilir.

4) Alicinin kabul ettigi police yine bankalar araciligiyla ihracatgiya gonderilir.

5) Poligeyi alan ihracat¢i ise ya policenin vadesine kadar bekler ya da poligeyi
iskonto ettirerek vadesinden Once satis bedelini alir.

1.1.4.1. Kabul Kredili Odemenin Cesitleri:
Kabul kredili ddeme ii¢ sekilde olur:*
a- Kabul Kredili Vesaik Mukabili

Vesaik mukabili 6deme yontemine ek olarak policenin devreye girdigi 6deme
seklidir. Mallar ithalatciya gonderildikten sonra bankanin mal bedelini tahsil etmek
yerine, poli¢eyi alicinin kabul etmesi veya kabul i¢in kendisinin de aval vermesi ile
birlikte vesaiki ithalat¢iya teslim edip poli¢e vadesinde mal bedelini ihracatgiya dder.

b- Kabul Kredili Mal Mukabili

Yine mal mukabili 6deme yonteminden farkli olarak police s6z konusudur.
Normalde ithalat¢i 6nce mali alir ve sonra belirlenen siirede 6demeyi yapar. Bu
odeme yonteminde ise ddeme siiresi igin polige kabul edilir. Odeme polige vadesinde
yapilir. Ithalat¢ya ikinci bir finansman kolayligi saglanmus olur.

c- Kabul Kredili Akreditif

Mal bedeli ihracatgiin akreditif metninde belirlenen vesaiki ibraz etmesiyle tahsil
edilmez. Bankanin kabul ettigi policenin vadesi geldiginde 6deme yapilir. Polige,
teyitli akreditifte teyit bankasi adina, teyitsiz akreditifte ise amir banka adina
diizenlenir. Kabul edilen polige, ihracat¢i tarafindan kendi bankasi ya da baska bir
bankaya kirdirilabilir.

¥ Namik Samhoglu, iGEME-ISO Dis Ticarette Odeme ve Teslim Sekilleri ve Bankacihk
islemleri,
Dis Ticaret Kompleksi-Istanbul, 11 Kasim 2003.
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1.1.4.2 Kabul Kredili Odeme Seklinde Riskler ve Avantajlar

Ozellikle Mal Mukabili Kabul Kredili ve Vesaik Mukabili Kabul Kredili 6deme
sekillerinde karsilagilabilecek riskler su sekilde siralanabilir:

-Imzalanan policenin vadesine kadar alicnin mali yapisi bozulabilir, mallari
satmakta giicliik ¢ekebilir bunun neticesinde vadesi gelen poligeyi ddeme sikintisi

cekebilir.

-Alicinin da miidahale edemeyecegi zaruret durumlari (miicbir sebepler) vukuu
bulabilir.

-Poligeyi imzalayan kisinin imza yetkisi olmayabilir veya ortaklik s6z konusu ise
ortalig1 bitmis olabilir.

-Diisiik tutarda ki islemler igin alicinin bu 6demeyi geciktirmesi, eksik yapmasi ya da
yapmamas1i durumunda saticinin bu tutar i¢cin mahkeme yolu ile ugrasmayacagi
diistincesi bu 6deme tiiriinde karsilasilabilecek muhtemel riskler arasindadir.

Kabul Kredili 6deme seklinin avantajlari sunlardir;

-Daha fazla mal satis1 konusunda ihracatgiya biiylik firsatlar verir.

-Alicinin mal almasini kolaylagtirir.

-Alict mallari satip 6deme yapacag i¢in ihracat¢idan mal olarak kredi almis olur.

-Ihracatg1 da isterse policeyi vadesini beklemeden banka veya faktoring sirketlerinde
kirdirilabilir.

-Alicilar nakit 6deme yapmadan mal almak istediklerinden vadeli(kabul kredili)
calisan firmalar1 tercih ederler.

-Alict agisindan mallarda ki kusurlart gérme imkani verir. Kusurlu mallar polige
vadesi i¢inde degistirilebilir.

-Ihracatg1 akreditifte oldugu gibi Mal Mukabili Kabul Kredili ve Vesaik Mukabili
Kabul Kredili 6deme sekillerinde miisteri riskini en aza indirmek i¢in alicinin

bankasinin da kefilligini (aval) alarak poligede ki riskleri en aza indirilebilir.

2 Melemen, a.g.e. 5.323
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1.2. Odeme Sekillerinde Finansman Acisindan Taraflarin Durumu

S6z konusu 6deme sekillerinin ayr1 ayr1 karakteristik ozellikleri olmasi nedeniyle
taraflara saglayacagi finansman etkileri de degisik olacaktir. Bu baglikta her 6deme
seklinde taraflarin finansman durumu amir ve lehtar firma bakimindan ayri ayri
karsilastirilacaktir.

1.2.1. Pesin Odemede Ithalatci ve Thracateimin Finansman Durumu

Odeme seklinin pesin ddeme olarak belirlendigi islemlerde, ihracat¢i igin nakit ve
garanti bir finansman olanagi mevcuttur. Bu 6deme seklinin lehdar firmalar
tarafindan tercih edilmesinin sebebi de tam olarak budur. Ciinkii bu 6deme seklinde
ihracatgr yani lehtar herhangi bir vade beklemeksizin mal bedelini pesin olarak
alacaktir ve ticari faaliyetlerinin isleyisine elde ettigi bu finansman destegi ile devam
edecektir.

Amir firma agisindan pesin ddemenin ¢ok riskli bir 6deme yontem oldugunu 6nce ki
boliimlerde belirtmistik. Bu nedenle amir firmanin ¢ok da sicak bakmadigi bu 6deme
seklinde, amir mal bedeline karsilik gelen fonu daha mali teslim almadan karsi tarafa
devrettigi i¢in malin teslim olmayacagi/olamayacagi ihtimali gz oniine alindiginda
finansman sikintisi ile karsilasacagi asikardir.

1.2.2. Mal Mukabili Odemede ithalatci ve Thracatgimin Finansman Durumu

Once ki béliimlerde de degindigimiz {izere mal mukabili 6deme sekli pesin demenin
taban tabana zitt1 olan bir 6deme seklidir. Ciinkii pesin 6deme de mallarin teslim
alinmamasina ragmen amir yaptig1 bir 6deme s6z konusu iken bu 6deme seklinde
mallarini alan ve 6demeyi gerceklestiren bir amir s6z konusudur.

Bu nedenledir ki ihracat¢inin kabul etmeyi ¢ok istemedigi bir 6deme seklidir.
Ithalat¢1 acisindan olumlu bir finansman katkis1 séz konusudur. Ciinkii mal bedeli
pesin 6deme yerine mallarin teslimi ile birlikte yapilacagi i¢in; amir malin teslim
stiresine kadar ilgili mal bedelini farkli piyasa araclariyla degerlendirebilir ve
kendisine ek finansman saglayabilir.

Lehdar da pesin 6deme olsaydi alacagi nakit para ile mallarin iiretim ve tedarigi i¢in
gerekli maliyetleri pesin alacagi paradan yapabilecegi halde bu édeme tiiriinde ilgili
maliyetler i¢cin kendi kaynaklarin1 kullanmak zorunda kalacaktir. Dolayisiyla hem
maliyetlere kendi kaynaklarin1 aktarmis olacak hem de piyasada isleyip
kullanabilecegi parayi ilgili malin {retim maliyetine aktaracagi igin finansman
sikintis1 yagayacaktir.

Ayrica mal mukabili 6deme seklinde taraflar arasinda baglayiciligi olan ve gerek
amiri gerekse bankasini lehdara 6deme yapma mecburiyeti altina sokan bir
anlagsmanin olmamasi, amirin lilkesine gelen mali gesitli nedenler gostererek teslim
almamasi durumunda lehdar agisindan biiyilik problemlere sebebiyet verecektir. Amir
mallart glimriikten ¢ekmeyebilir, lilkesine kadar gelmis olmasina ragmen siparisi
belli nedenler gostererek iptal edebilir. Bu durumda lehdar herhangi bir 6deme
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almadan sadece kendi kaynaklarini1 kullanarak katlandigi imalat, tedarik, nakliye gibi
tiim masraflar1 yiiklenmek zorunda kalacaktir. Coziim olarak yapabilecegi sey ise
mallar1 ayni iilkeden bagka firmalara belki de maliyeti {izerinden satmak olacaktir.
Ciinkii s6z konusu mallart geri getirmek de belirli maliyetlere sebep olacaktir.

1.2.3. Vesaik Mukabili Odemede ithalatc1 ve Thracatcimin Finansman Durumu

Vesaik mukabili 6demede ilgili malin bedelinin tahsiline iliskin uygulamalar
Milletlerarast Ticaret Odasi’nin 10 Ocak 1996 tarihinde yayinladigi ve akabinde
yiiriirliige koydugu * Tahsille I¢in Yeknesak Kurallar ” (URC 522) da belirlenmis
kurallar kapsaminda gergeklestirilmektedir.

Calismanin 6nce ki boliimlerinde de belirtildigi lizere vesaik mukabili 6deme
seklinde kabul kredili vesaik mukabili 6deme tiirii vardir.

Kabul kredili vesaik mukabili 6deme seklinde, ithalatgr mal bedelini pesin 6demek
yerine, lehdarin diizenledigi policeyi kabul ederek édeme seklini belli vadeye kadar
ertelemis olacaktir. Ilgili police lehdarn mallar1 sevkinden sonra vesaikleri
bankasina teslim ettiginde evraklarin arasinda amirin bankasina ulasir. Evraklari
kendisine ulagan amir banka ise amire evraklarin ulastigini ihbar ederek policeyi
kabul etmesini talep eder. Bu noktada sayet lehdar, bankadan da bir aval istiyorsa
ilgili policeyi banka da imzalar ve tekrar lehdarmm bankasina gonderir. Vesaik
mukabili 6deme seklini mal mukabili 6demeden daha gilivenli hale getiren banka
giivencesi bir yoniiyle de kendisini burada gostermektedir. O nedenle lehdar
bankacilik sisteminin ¢ok da gelismedigi 3. Diinya iilkeleriyle vesaik mukabili
0deme seklinde calismamaya gayret gostermelidir.

Odemesini bir yoniiyle vadeye baglayan amir firma vade siiresi iginde gegerli
olabilecek bir finansman saglamis olacaktir. Mallar1 satarak poli¢enin vadesine kadar
ilgili bedeli temin etmis olacaktir. Bir yOniiyle kredili bir alim gergeklestirmis
olacaktir.

Lehdar da eline ulasan, amirin kabul ettigi ve bankasinin da aval verdigi poligeyi
ister vadesine kadar elinde bekletir isterse de nakdi ihtiyaglart s6z konusu oldugunda
bankalardan ya da finansal kuruluslardan kirdirarak vadesini beklemeden kendisine
finansman saglayabilir.

1.2.4. Kabul Kredili Odemede ithalatci ve Thracat¢imi Finansman Durumu

Kabul Kredili 6deme seklinde ihracatg1 ticari isleme kendi lehine amirin kabul edip
imzalayacag bir police eklerse bu 6deme sekli kabul kredili 6deme seklini alacaktir.
S6z konusu isleme ait olan policenin amir tarafindan kabul edilip lehdara
gonderilmesi durumunda lehtar isterse bu poligeyi piyasada belli bir komisyona
katlanarak kirdirabilir ve kendisine ek bir finansman saglayabilir. Poligenin sadece
ithalatci tarafindan kabul edilmesine “Miisteri kabullii”, banka tarafindan aval verilip
imzalanmasima “banka avalli miisteri kabullii” police denir.?* Sayet lehdar i¢in

1 Melemen, a.g.e. 5.246
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vazgececegi bu komisyon bedeli 6nemli diizeyde degilse poli¢enin vadesine kadar
beklemesine gerek kalmayacaktir.

Kabul kredili 6deme genellikle alicinin talebiyle olur, ihracatci ¢cok sicak bakmaz bu
isleme. O nedenle kabul kredili 6demede ihracatg1 poli¢enin 6denebilirligini daha
kuvvetli hale getirmek istiyorsa amirin bankasindan da bir garanti talep edebilir yani
ilgili policede amirin imzasiyla beraber bankasinin da imzasini isteyebilir.

Yalniz burada 6dememe riskini aliciyla beraber alan banka bunu gerekli teminati
alarak yapar. Burada dikkat edilmesi gereken konu banka avali kimin i¢in verdigini
acikca belirtmelidir. Sayet aval verdigi taraf acik ve net degilse poligeyi diizenleyene
aval vermis gibi olur.??

Ticari iglemin tamamlanmasi neticesinde lehdarin elinde bulundurdugu police
kendisi icin gerektigi zaman ve sartlarda bir finansman kaynagi olacaktir. Ilgili
poligenin muhtevasi geregi bir vadeye dayanmasi s6z konusudur. Poligenin alacaklisi
olan lehdar ticari faaliyetlerini siirdiiriirken yasayabilecegi finansman zorluklarini
s0z konusu 0deme vadesini beklemeden poligeyi piyasada bankalar veya finans
kurumlar1 aracilifiyla kirdirabilir. Isterse de herhangi bir komisyon maliyetine
katlanmadan poligenin vadesi geldiginde tahsilatin1 gergeklestirebilir. Bilinmesinde
fayda olacagini diisiinerek belirtmek gerekir ki policenin vadesi genellikle ilgili
mallarin satici tarafindan yiiklenmesiyle baslar.

Tiim bu aciklamalardan sonra anlayabiliriz ki bu 6deme tiirii alici firmanin mal
almasim kolaylagtiracak bir yontemdir. Bunu bilen alic1 isleme baslamadan ticari
isleme iligkin 6demenin bu sekilde yapilacagini belirtmelidir. Bu 6deme tiiriinde alic1
saticindan bir kredi almig gibi olacaktir ancak bu kredi nakit olarak degil mal olarak
elde edilmis olacaktir. Cilinkii amir firma ilgili mallar1 satip poligenin vadesi
geldiginde 6demesini yapacaktir.

22 Melemen, s.322
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IKINCi BOLUM

AKREDITIFLi ODEME

2.1. AKkreditifin Tanimi

Bu 6deme sekli ithalat¢i ve ihracatg1 agisindan en garantili 6deme seklidir. Akreditif,
ithalatc1 talimatiyla agilir. Ithalatc1 Bankasmin (Amir Banka), belirli bir vade iginde
ithalat¢1 tarafindan belirlenmis kosullar g¢ercevesinde ihracat¢inin hazirladig vesaik
karsiliginda ve yine ithalat¢inin belirledigi sartlarin yerine getirilmesiyle, ihracatgiya
mal bedelini 6deyecegini, ihracat¢i tarafindan diizenlenen poligeyi kabul ve istira
edecegini ihracatciya taahhiit etmesidir.?

Akreditifte bankanin saticiya karsi listlendigi 6deme taahhiidii sarta bagl niteliktedir
clinkii bankanin yiikiimliiligli, saticinin akreditif sartlarina uygun belgeleri ibraz
etmesi halinde dogmaktadir.”*

Akreditifli 6deme sisteminde her iki tarafin da giiven iginde ticaret yapabilmelerini
saglayan faktor banka faktoriidiir. Banka bir akreditif isleminde taraflar arasinda
aracilik rolii oynarken, akreditif sartlarinin yerine getirilmesi durumunda ithalatci
adina ihracat¢iya ddemenin yapilacaginin garantisi verir. Bunun i¢indir ki banka
O0deme yapmadan tim evraklari inceler ve akreditif igleminin sartlarinin saglanip
saglanmadigini kontrol eder.

Uluslararas1 uygulamalarda “letter of credit”, “documentary letter of credit” olarak
kullanilir. Akreditifle ilgili ¢esitli tanimlar yapilmakla birlikte MTO tarafindan
yayinlanan 1993 tarihli 500 sayili brosiirde (Akreditifli islemler I¢in Bir Ornek
Kurallar) yer alan tanim soyledir:

“...bir miisterinin (Amir) talep ve talimat1 lizerine veya bizzat kendi adina islem
yapan bir bankanin (Amir Banka) Akreditif sartlarina uyulmas: kaydiyla ve
akreditifte sarta baglanan vesaikin (belgelerin) ibrazi karsiliginda,

1. Uclincli bir tarafa (lehdara) veya onun emrine 6deme yapacagi veya lehdarin
cekecegi (poligeleri) kabul edecegi ve ddeyecegi,

ii. boyle bir 6demeyi yapmasi veya ¢ekilen (poligeleri) kabul etmesi ve 6demesi i¢in
diger bir bankay1 yetkili kildigi,

i1i. diger bir bankay1 istira islemi yapmaya yetkili kildigi, ad1 ve tanimlamasi ne
olursa olsun, herhangi bir diizenleme anlamina gelirler.”25

2 Erdogdu Pekcan ve Erol Ugdal, Bankalarda Dis Ticaret islemleri ve Uluslararas: Kurallar, 1.U.
Yayin No: 3679, Yiiksekokul Yayin No:2, istanbul, 1992, s.19.

? Fatma Ceyda Ciray, Akreditifte Bankalarin Hukuki Bakimdan Sorumluluklari, Doktora Tezi,
Istanbul, 2009, s.7.

 Oguz Sadik Aydos, Akreditif, Birinci Basi, Ankara, Turhan Kitabevi, 2000, s.13,15.
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2.2. Akreditifin Onemi

Taraflar arasinda yapilan anlasmalar sonucu gergeklesecek ticarette, her iki taraf da
kendilerini mevcut risklerden korumak isterler. ithalatc, siparis ettigi mal1 belirtilen
siirede, kalitede ve Ozellikte isterken, ihracat¢r da malin sevkiyatina mukabil tutarin
kendisine ddeneceginden emin olmak, malin ithalatgiya gecmesiyle beraber bedelin
kendisine ddenmesini ister. Genel olarak uluslararasi ticarette taraflar birbirlerini ¢ok
iyi tanimazlar ve bu da risklerle karsi karsiya kalinmasina neden olur. Tam bu
noktada; akreditif, alici ile saticinin ¢ikarlarini koruyan bir sistem olarak karsimiza
cikmaktadir.

Uluslararas1 ticarette, taraflarin birbirleriyle ilgili sinirli bilgiye sahip olduklari
gercegi aralarinda ki gliveni Oonemli bir unsur olarak karsimiza cikarmaktadir.
Gelisen ve degisen ekonomi ortaminda devletlerin yani sira, 6zel girisimciler de
uluslararas1 pazarlarda cesitli faaliyetlerde bulunmaya baslamislardir. Bununla
birlikte her iilkenin kendine 6zgii ticaret kurallari, hukuki yapilari, ithalat ve ihracat
yasaklari,  taraflarin  aralarinda  yaptiklar1  anlasmalardan  kaynaklanan
sorumluluklarin1 yerine getirip getiremeyecekleri gibi problemler ve riskler ortaya
cikmaya baslamistir. Bdylelikle, uluslararasi ticarette akreditif, her iki tarafin
risklerini minimize etmek veya ortadan kaldirmak {izere gilivenli bir édeme araci
olarak kullanilmaya balslamrnlstlr.26

Tablolarda akreditif kullaniminin gerek uluslararasi boyutta gerekse de Tiirkiye
Ozelinde gosterir tablo incelendiginde akreditifin 6nemi daha iyi anlasilacaktir.

Tablo 1: Global Ticaret ve Akreditif

KURESEL 6 Trilyon USD 15 Trilyon USD 33 Trilyon USD
TICARET HACMI
(%25) 1,5 Trilyon (%18) 2,7 Trilyon (%11) 3,5 Trilyon
AKREDITIF UsD UsD usD
KULLANIMI

Kaynak: Teb Paribas Ortaklig1 (www.teb.com.tr)

Tablo 2: Tirkiye Dis Ticaret ve Akreditif

TURKIYE DIS 82,3 Milyar USD 299,4 Milyar USD | 403,6 Milyar USD
TiCARET HACMI
(%22) 18,1 Milyar (%18) 53,8 Milyar (%11) 44,4 Milyar
AKREDITIF usD usD uUsD
KULLANIMI

Kaynak: Teb Paribas Ortakligi (www.teb.com.tr)

2% Arslan Kaya, Belgeli Akreditifte Lehtarin Hukuki Durumu, 1.Basi, Istanbul, Beta, 1995, s.12.
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2013 verilerine gore, akreditifin diinya ¢apina kiiresel ticaretten aldigi pay %10’nun
altindadir. Son yillarda SWIFT mesajlarinda yapilan bir analize gore kiiresel ticaretin
yaklasik %9,3’linti akreditif, %1,4’linli vesaik mukabili yontemin olusturdugu
goriilmiistiir. Geriye kalan kismi mal mukabili islemlerden olusmakta olup,
oniimiizdeki 10 yilda da mal mukabili islemlere kaymanin devam edecegi tahmin
edilmektedir (Ozalp, 2014).

Akreditifli 6deme seklinde gerek ithalatg1r gerekse ihracat¢inin ayri ayr1 menfaatleri
gozetilse bile daha ¢ok saticinin korundugu bir 6deme tiiriidiir. Thracatgr icin
akreditifin avantajlar1 asagida siralanacaktir.

2.3. Thracatci Agisindan Akreditifin Avantajlar

- Akreditifli 6deme seklinde ihracatgl, ticari islemden dogan alacagina karsilik
muhabir bankanin 6deme taahhiidiinii alarak, ddemenin yapilacagini garantilemis
olur. Uluslararas1 ticarette genel olarak taraflar birbirlerini ¢ok 1iyi
tantyamadiklarindan ytikiimliliklerin yerine getirilip getirilemeyecegi konusunda
tereddiite diiserler. Ithalatc1 bedeli ddemese bile amir banka gerekli ddemeyi yapar.27

- Gerektigli durumlarda akreditifli 6deme islemi ihracatgiya finansman kolayligi
saglayabilir. Soyle ki; lehine kabul kredili akreditif agilan ihracatci, keside ettigi
policenin vadeli olmas1 durumunda, vade bitimine kadar bekleyemeyecek durumda
ise poligeyi vadeden énce bankasina kirdirarak kendisine finansman saglamis olur.”®

2.4. ithalatg1 Acisindan Akreditifin Avantajlar

- Ithalatc1, kendi talimatlar1 neticesinde acilan akreditifte belirtilen sartlar yerine
getirilmedikge ve ilgili belgeler teslim edilmedik¢e bankasinin ihracatgiya 6deme
yapmayacagini bilir. Bu da ithalatginin kendisini glivende hissetmesini saf_glar.29

- Akreditifli 6deme ile ihracatci, belli yiikiimliiliikleri yerine getirdiginde, ihracat
bedelinin kendisine 6denecegini bildiginden s6z konusu bedel iizerinden kolaylik
saglayabilir.®

- ithalat¢1, mallarm bedelini, mallar1 tamamen ya da kismen sattik¢ca bankasina
O6deme yapabilir. Ciinkii banka ihracatciya pesin 6demesini yaptigr mallarin bedelini
ithalatgidan taksitlendirme ile peyderpey talep edebilir. Bu durum ithalat¢iya banka
kredisine nispeten daha diigiik masrafla 6deme imkani saglayacaktir.

2" paul Todd, Bills of Lading and Bankers’ Documentary Credits, 3rd edition, Lloyd's of London
Press

Ltd., London, 1998, s.10-11.

%8 Senem Boliikbasi, “Akreditifli Islemlerde Karsilasilan Sorunlar Ve Coziim Onerileri Uzerine Bir
Inceleme”, (Marmara Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Isletme Anabilim Dali Uluslararasi
Isletmecilik Bilim Dali Yayinlanmamus Yiiksek Lisans Tezi), Istanbul, 2008,s.26

% pekean ve Ugdal, s.21.

* Todd, s.11

19



2.5. Akreditifte Riskler

Daha 6nce de belirttigimiz {lizere akreditif yapisi ve isleyisi nedeniyle ihracatgiyi
daha fazla korumaktadir. Thracatgiya 6demenin yapilmasinin tek sart1 evraklarin tam
ve eksiksiz ibrazi oldugu igin ithalat¢1 mallar teslim almasi siiresinde bazi risklerle
kars1 karsiya kalacaktir. Akreditifin avantajlarint1 hem ithalat¢i hem ihracatgi

acisindan ayr1 ayr1 degerlendirdigimiz i¢in muhtemel riskleri de ayr1 ayn
degerlendirmekte fayda olacaktir.

2.5.1. Thracat¢1 Acisindan Akreditifin Riskleri™*

- Sayet taraflar arasinda baglayici bir sozlesme yoksa goriismelerin ardindan
ithalat¢inin amir lehine akreditifi agmamasi

- Akreditif acgilsa bile ihracatginin istedigi sekil ve 6zellikte olmamasi

- Lehdar bankanin dikkatinden kagarak amir banka tarafindan fark edilen rezervler
neticesinde ortaya ¢ikacak ddeme sorunu

- Taraflar arasinda muhtemel iletisim sorunu
- Amirin, lehtardan gelen degisiklik taleplerini dikkate almamasi

- Hazirlanmasi gereksiz ve imkansiz bir evrakin amir tarafindan istenilmesi

2.5.1.1. ihracatci1 Acisindan Akreditifin Risklerini Azaltma Yollar1*

- Amirin akreditif ve isleyis siireciyle alakali olarak yeterli bilgisi olup olmadigini
kontrol etmelidir,

- Bankalar (lehdar banka ile amir banka) arasinda olan muhabirlik iligkisini kontrol
etmelidir,

- Akreditifin cinsi konusunda amirin bilgi sahibi oldugunu kontrol etmelidir,

-Akreditifin zamaninda ulasmasi ve devir, teyit gibi islemlerin sekteye ugramamasi
adina gerekirse lehdarin bankasini amirin bankasina gore degistirmeli,

- Mevcut ve muhtemel masraflarin 6denmesi ve kimin odeyecegi konusunda
taraflarin bilgi sahibi olmasi,

- Amir ilgili anlagmaya istinaden akreditif actirmadan lehdar herhangi bir adim
atmamalidir,

- Akreditif acildiginda da lehdar herhangi bir isleme baslamadan akreditifin bir
fotokopisini istemeli ve maddelerini tek tek incelemelidir,

3 Melemen, a.g.e., Uygulamali Uluslararasi Ticaret islemleri, s.282.
32 a.g.e., s.283
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- S0z konusu isleme dair diizeltme varsa bunu amir ve bankasina bildirmeli,
akreditifin o haliyle isleme koyulmasin1 istemelidir,

- Tim bu inceleme ve gerekirse diizeltme islemlerinden sonra akreditif metni
kendisine ihbar edilmeden lehdar herhangi bir islem yapmamalidir,

- Lehdar bankasinin akreditifin geldigini lehdara iletmek zorunda olmadig: i¢in bu
hususta lehdarin bu islemi takip etmesi gerekmektedir,

- Lehdar amirin teyidine ilave olarak bankasinin teyidini de istiyorsa masrafin
tarafina ait oldugunu bilmeli ve bu teyit talebini yazili olarak bildirmelidir. Cilinkii

sOzlii olarak yapacagi teyit talebi gegersiz olacaktir.

- Lehdar akreditif maddelerine uymali sayet sonradan ortaya cikan sebeplerden
dolay1 uyamayacagi bir madde olursa hemen amirden degisiklik talep etmelidir,

- Lehdar mal bedelini bankasindan tahsil edebilmesi i¢in gerekli evraklar eksiksiz ve
uygun sekilde ibraz etmesi gerektigini bilmeli,

- Bankaya ibraz ettigi evraklar1 iyi incelemeli, eksiklikler varsa ibraz siiresi
dolmadan diizeltmeli. Aksi takdirde her eksiklik/yanlislik ayr1 ayri rezerve sebep

olacaktir.

- Mallarin amirin {ilkesinde 6deme yapilmadan cekilmesini engellemek adina
evraklarin fotokopisini veya niishalarini kesinlikle amire gondermemeli,

- Teslim sekli tiirtine gore amir ile nakliyeci arasinda ki ticari iligkiye dikkat etmeli,

2.5.2. ithalatci Ag¢isindan AKreditifin Riskleri>
-Lehdarin evraklari ibraz etmesine ragmen mallar1 yiiklememesi

-Dokiimanlar eksiksiz ibraz edildiginde yapilan 6demeye ragmen mallarin kusurlu
¢ikma ihtimali,

- Akreditifin malin kalitesi ile ilgili kaygilar1 gidermemesi
-Lehdar bankanin evraklari yeterli 6nemde incelememesi,
-Mallar gelmeden 6deme yapildigi i¢in malin geg¢ gelme hatta gelmeme riski,

-Lehdar tarafindan ibraz edilen evraklarin sahte olmasi ve bunu lehdar bankanin fark
etmemesi,

-Lehtar tarafindan firma mal ve isimlerinin yanlis veya eksik yazilmasi

3 a.g.e., s.283
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2.5.2.1. ithalatc1 Acisindan Akreditifin Risklerini Azaltma Yollar®*

-Lehdarin akreditifin cinsi i¢in 6zel bir talebi varsa ve bu istek amir tarafindan yerine
getirilemeyecekse bu belirtilmelidir,

-Akreditif agilis formunda lehtara ait bilgilerin ( adres, unvan vs.) tam ve eksiksiz
sekilde yazildigindan emin olunmas1 gerekir,

-S6z konusu ticari islemin objesi olan mallarin gerekli kalite, cins ve igerik
bakimindan reel oldugunu gosteren bir belgeyi — gozetim belgesi — akreditife sart
olarak koydurmalidir.

-Dokiimanlar amir bankasina goénderildiginde eger isleme konu olan ticaretin tutari
yikksek ise amir 6deme yapmadan Once mallar1 glimrikli sahada gormeye

calismalidir.

-Amir icin kendisini koruyan en 6nemli faktdr dokiimanlardir. Mala bagli 6deme
sart1 koyamayacagi i¢in evraklarin tam ve eksiksiz olmasina dikkat etmelidir.

- Akreditifin agilis masrafi akreditifin tutar1 ile orantili oldugundan lehdarin mali

yiikkleyememe ihtimali diisiiniildiglinde amir bu masrafin lehdar tarafindan
karsilanacagina dair bir teminat almalidir.

2.6. Akreditifin Isleyisi

Akreditif 6deme seklinin isleyisi asagida yer almakta olup genel hatlari ile su sekilde
gerceklesmektedir:

Sekil 6: Akreditifli Odeme Seklinin Isleyisi

ihracatg 1 ithalatg
——
——
5
40 6 10 2 |18
Ihracatcl 7 Ithalatgi
Bankasi — Bankasi
——
9

Kaynak: Mehmet Melemen ve Burak Arzova, s.107

i a.g.e., s.284
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ISLEYISI:

1. Alict ile satict arasindaki 6n goriisme (s6zlesme).

2. Amirin bankasina basgvurup akreditifi agtirmasi.

3. Amir bankanin akreditif kiisadin1 hazirlayip lehdar bankaya gondermesi.

4.Lehdar bankanin incelemesinden sonra ihracatgiya akreditifin ihbari.

5. Ihracatcinin akreditifi analiz ederek mallar1 sevk etmesi.

6. Ihracat dokiimanlarinin lehdar bankaya sunulmasi.

7. Akreditif teyitli ise 7 isglinii sonra 6demenin lehdar banka tarafindan ihracatgiya
yapilmasi ve dokiimanlarin gonderilmesi.

8. Amir bankanin dokiimanlar1 amire sunmasi1 ve mal bedelini tahsil etmesi

9.Akreditif teyitsiz ise amir banka tarafindan mal bedelinin havalesi (Rambursman)

10. Ihracatgiya 6deme.

1) Taraflar aralarinda s6zlesmeyi diizenler ve o6deme seklinin akreditifli
olacagini belirlerler. Bu sdzlesme ithalatg1 ve ihracatgr arasinda imzalanacak
bir anlasma olabilecegi gibi, proforma faturalar da sdzlesme araci olabilir.
Sadece sOzlesme varsa, proforma faturada yer alan tiim detaylar sdzlesmede
de yer almahdir.®

2) Anlasma sonucunda, ithalatg1 (amir) bankasina, ihracat¢i (lehdar) lehine
akreditif agilmasi i¢in bagvuru yapar.

3) Akreditif acildiktan sonra ithalatginin bankasi (amir banka) akreditifin
acildigimi ihracatginin kendi iilkesindeki bankasina (muhabir banka) haber

Verir.

4) Thracatginin bankas: da akreditif dosyasini inceleyerek ihracatgiya akreditifin
acildigini bildirir.

5) lhracati, sdzlesmeye konu olan mallar1 belirtilen siire icinde ithalatgiya
gonderir.

6) Bu sirada mallarla ilgili tiim belgeleri bankasina teslim ederek bedelin
kendisine 6denmesini talep eder.

7) Ihracatcinin bankasi (Muhabir Banka) tarafina teslim edilen vesaiklerin
akreditif sartlarina uygun olup olmadigmi inceler ve romiz mektubunu

vesaiklere ekleyerek ithalatginin bankasina (Amir Banka) gonderir.

8) Amir banka kendisine ulasan belgeleri inceler ve misterisi olan ithalat¢iya
bildirimde bulunur.

9) Bankaya mal bedeli ve masraflar 6denir, belgeler ithalatgiya teslim edilir.

10) Gerekli belgeleri alan ithalat¢1 da mallart giimriikten ¢eker.

% Bliikbast, .28
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2.7. Akreditif Isleminin Fonksiyonlar

Uluslararasi ticarette taraflar arasinda ki birbirlerini tanimamaya dayanan giivensizlik
hissi akreditif islemini zaruri hale getirmistir. Bu noktada genel kabul goren akreditif
isleminin; 6deme, teminat, kredi olmak iizere 3 esas fonksiyonu vardir.

2.7.1. Odeme Fonksiyonu

Akreditif yapis1 ve geregi itibariyle bir 6deme aracidir ve bu nedenle 6deme
fonksiyonu akreditifin en temel fonksiyonudur. Alici ile satici arasinda yapilan
anlasma sonucunda alicinin mallarin yiliklendigini gosterir belgeleri teslim almasiyla
mal bedelini 5demesini taahhiit etmektedir.*

Milletleraras1 ticari iligkinin para borglusu, satim sozlesmelerinde ithalatci,
sozlesmenin karsi tarafina temel iligkiden dogan para borcunu belgeli akreditif yolu
ile 6demeyi taahhiit eder.*’

Alicinin  bankasinda ihracat¢1 lehine akreditif hesabi agtirmasi aralarindaki
sozlesmeden kaynaklanan 6deme yiikiimliliigiinii yerine getirdigi anlamina gelmez
sadece 0demeyi erteleme imkani saglar yani akreditifi actirmasiyla 6deme borcundan
kurtulmus olmaz. Bu borcun sona ermesi bankanmn ihracatciya mal bedelini
O0demesiyle gergeklesir.

2.7.2. Teminat Fonksiyonu

Bu fonksiyon akreditifin ikinci énemli fonksiyonudur. Muhtevasi1 geregi akreditif
islemlerinin taraflar icin gegerlidir. Yani gerek ithalat¢1 gerekse ihracatci agisindan
teminat fonksiyonu ayr1 ayr1 degerlendirilmelidir. Uluslararas: ticarette, taraflarin
birbirlerini iyi taniyamamalar1 ve yapilan ticari anlasma neticesinde
yiikiimliiliiklerini ayn1 anda yerine getirememeleri nedeniyle ortaya g¢ikan risklerin
azaltilabilmesi amaciyla “akreditif”, her iki taraf i¢in de teminat anlamia gelen bir
0deme sekli olarak ortaya g1km1st1r.38

a) fhracatqi (Lehtar) Acisindan Teminat Fonksiyonu

Thracatg1 lehine akreditifin agilmasiyla sézlesmede satici konumunda olan taraf icin
risk bliylik boliimii ortadan kalkar. Amir banka tarafindan garanti verildiginden (
ozellikle teyitli akreditifte) akreditifin agilmasindan itibaren satict konumunda ki
ithracat¢r alacagini teminat altina almig olur. Bdylece sozlesmede belirlenen
belgelerin ihracat¢it tarafindan hazirlanarak bankasma ibraz edilmesi halinde,
ithalat¢inin 6deme yapamamasi durumlarinda bankasi s6z konusu 6demeyi yapar. Bu
sayede ihracat¢inin tahsilati yapamama riski ortadan kalkmis olur.

% Boliikbast, 5.30

% Meter-Hayoz, A./von der CRONE , H.C., Wertpapierrecht, 2.Aufl., Bern 2000, 5.425; Jahrmann, U.
Aubenhandel, 10.Aufl, Kiehl 2001, s.398 Aktaran: Prof-Dr. Vahit Dogan, Uluslararas: Ticarette
Odeme Araci olarak Akreditif, s.39

% Kaya, a.g.e.s., 30.
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b) ithalat¢1 (Amir) Ag¢isindan Teminat Fonksiyonu

Ihracat¢1 akreditifte belirlenen sartlar1 yerine getirip, ilgili belgeleri bankaya ibraz

ettiginde, bu bel§elerin banka tarafindan uygun bulunmasiyla ihracat bedelini tahsil
edebilmektedir.®

Bu ifadeden de anlasilacagi iizere bankanin bu siirecte tek sart1 akreditifte onceden
belirlenmis sartlarin yerine getirilmis olmasidir. Mallarin ithalatginin talep ve
istekleriyle Ortligip Ortiismeyecegini  dikkate almaz ve bu durum onun
sorumlulugunda da degildir.

Bu nedenle ithalat¢inin da asli tarafi oldugu bu akreditif s6zlesmesinde talep ettigi
belgelerin miimkiin oldugu nispette malin kalite ve Ozelliklerini tespit edecek
nitelikte olmasini talep edebilir.

Ithalatg1 kendini korumak amaciyla, akreditif sartlarin1 ve ibraz belgelerini
hazirlarken bu sartlara saticinin iilkesinde bulunan bir gézetim firmasinin denetim
raporu vermesi maddesini de ekleyebilir. Bununla beraber, alic1 sézlesme konusu
mallarin istegine uygun olmamasi durumlarinda zararini karsilayabilmek amaciyla
bir banka teminat mektubunu da akreditif kosullari arasma ekleyebilir.*°

2.7.3. Kredi Fonksiyonu

Gilintimiizde genel kabul gérmiis anlayisa gore akreditif isleminin tam anlamiyla
kredi fonksiyonu bulunmamaktadir. Doktrinde, istisna olarak kabul edilen durum da
s06z konusudur. Soyle ki; alici, ihracat¢iyla anlagmak kosuluyla, 6denmesi ertelenmis
bir akreditif actirarak kredi amacini gerceklestirebilir. Alict mallar1 almasina karsilik,

O0demeyi daha sonra yapacaktir. Bu durumda istisna olarak 6demesi ertelenmis
akreditif kredi olarak kabul edilir.**

Akreditif isleminin kredi fonksiyonu tam anlamiyla olmamasina ragmen kitaplarda
ya da yayinlarda islenmesinin sebebi olarak bu istisnai durum gosterilebilir. Ancak
biraz oOnce de bahsettigimiz gibi bankalarin kendi miisterilerinin talepleri
dogrultusunda sézlesmenin lehtar1 konumunda olan ihracatg1 lehine akreditif agmasi
bankanin miisterisine kredi vermesi anlamina gelmemektedir.

Banka, yalnmizca temel iligkinin bor¢lusu konumundaki miisterisinin, temel iliskiden
dogan para borcunun ifasina aracilik etmektedir.*?

¥ Senem Boliikbast, s.31

%0 Seza Reisoglu, Hukuki A¢idan Akreditif ve Uygulama Sorunlari, istanbul, 10.03.2005.

* Kaya, 5.32-5.33.

2 Vahit Dogan, Uluslararas: Ticarette Odeme Araci olarak Akreditif,3.Basim, Seckin Yaymcilik,
Ankara, .39
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2.8. Akreditifte Taraflar

Akreditif islemini baglatan, sekillendiren, islemi devam ettiren ve 6demeyi yapan
taraflar akreditif metninde yer almaktadir.”®

Akreditif igleminin en temel yapist geregi 4 ana taraf sz konusudur.

2.8.1. Akreditif Amiri- Ithalatc

Akreditifi agtiran alici(ithalat¢1) firmadir. Alic1 olmasi ve bedelin 6denmesinin kendi
tarafinca yapilacak olmasi nedeniyle islemin akisini biiyiik nispette belirleyen
taraftir.

Ancak her amir akreditif agma yetisine sahip degildir. Banka da parasi olmasi1 gerekir
ya da kredisi olmasi gerekir. Bu nedenle akreditif agabilme amir agisindan finansal
bir seviye gostergesidir.

S6z konusu sozlesmeye gore alici, saticinin diizenledigi proforma faturaya gore
akreditif sartlarin1 ve diizenlenecek belgelerin ayrintilarin1 “akreditif formuna”
detayl1 bir sekilde yazar ve imzalayarak bankasima verir.**

2.8.1.1. Amirin Gorev ve Sorumluluklari

a) Temel alim-satim iliskisinden dogan anlagsmada yer alan “akreditif” klozu ile
ithalat¢inin asli gorevi akreditifi agtirmak, ibraz edilen belgeleri kabul ve incelemek
ve bu sayede de akreditif bedelinin 6denmesidir. Diger bir deyisle akreditifin
acilmastyla amir, asli gorevini yerine getirmis say111r.45

b) Sigorta konusu amire aitse yiikleme tarihinden itibaren sigortay1 yaptirmak ya da
bankasina bu konuda yetki vermek.*®

¢) Saticinin farkli isteklerinin kendisine uygun oldugu nispette yerine getirilmesi ve
degisikliklerin yapilabilmesi i¢in kendi bankasina talimatlar vermek. Bankasina
verdigi talimatlar miimkiin oldugunca agik ve net ifadelerle belirtilmeli, herhangi bir
yoruma agik olmamalidir.

** Melemen, s.257

* Abdurrahman OZALP, Uluslararasi Yeni Kurallar Isiginda Dis ticarette Teslim ve Odeme
Sekilleri, Istanbul, 2004, s. 53.

* Kaya, 5.42.

 Ozalp, s.24.
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2.8.2. Lehdar (ihracatci)

Lehine amir(ithalatg1) tarafindan akreditif acilan ve siparise dayanan mallar
zamaninda yiikleyip gerekli belgeleri eksiksiz sekilde diizenleyip bankasina teslim
ettiginde parasini alacak olan taraftir. Akreditifte belirlenen belgeleri bankaya ibraz
ettiginde sdzlesme konusu mal bedeli kendisine denir.*’

2.8.3. Amir Bankasi

Amir (ithalatg1) tarafindan aldig1 talimata mukabil akreditifi acan ve lehdarin
bankasina bildiren taraftir. Amir adma diizenlenen belgelerin uygun ve eksiksiz
olmasi durumunda lehdara 6deme garantisi verir.

Taraflarin kendi aralarinda yaptiklar1 alim sézlesme amir banka icin baglayicilik
olusturmaz. Banka, akreditif sartlarinin yerine getirilip getirilmedigi ile ilgilenir.*®
Bu nedenle risk almamak i¢in sartlarin gergeklestirildigini ¢cok detayli bir sekilde
incelemek zorundadir. Ancak bu durum bankalarin belgelerle ilgili olarak
sorumluluk aldigin1 géstermez.

2.8.4. Lehdar Bankasi (ihbar Bankasi-Muhabir Bankas)

Genellikle ihracat¢inin tlilkesinde bulunan, akreditif islemine aracilik eden bankadir.
Ustlendigi sorumluluklara gore de ¢esitli isimler alabilir. Lehdar bankanin
sorumlulugu akreditifi ihracat¢iya ihbar etmesi ile sinirlidir. Bu nedenle bir diger adi
da ihbar bankasidir. Odemenin yapilmasi ile ilgili sorumlulugu yoktur.

Ancak teyitli akreditif s6z konusu ise ithalat¢inin bankasindan (amir banka) gelen
akreditifi kendi sartlarina uygun bir sekilde lehdara ileten, amir bankanin 6deme
yapmama/yapamama durumunda lehdara 6deme garantisi veren taraftir.

2.8.5. Diger Bankalar

Yukarida belirtilen bankalar, tislendikleri gorevlere gore farkli isimler alirlar. Bunlar
ayn1 bankalar olabilecegi gibi farkli banka da olabilir.

2.8.5.1 Teyit Bankasi (Confirming Bank)

Genellikle uygulama da muhabir banka(lhracatginin Bankasi), akreditife teyidini
koyarak teyit bankasi gérevini de iistlenmektedir. Muhabir banka teyit bankas1 olarak
bu islemi yaptiginda, amir bankanin riskini de istlenir. Bu risk, dogru ve eksiksiz
evraklarin teslimi karsiliginda lehdara 6deme yapan teyit bankasiin “Rambursman”
(6demenin karsilanmasi) i¢in basvurdugu amir bankanin ddemeyi karsilayamama
riskidir.

*" Haluk Erdemol, Bankalarda Dis Ticaret islemleri ve Uygulama, 2 Baski, istanbul, Akbank
Ekonomi

Yayinlart: 1990, s.57.

8 Boliikbast, s.37

27



Teyit, hicbir sekilde, akreditif bankasinin yiikiimliiliigiinii yerine getirecegine dair bir
kefalet veya garanti degildir.49

Teyit bankasi, akreditif siiresi icinde ve uygun belgelerin ibrazi karsiliginda yaptigi
O0demeyi, akreditif bankasindan(amir banka) talep eder. Teyit bankas1 lehdar adina
hareket etmemekte, akreditif bankasindan kendi alacagini istemektedir.

2.8.5.2 Gorevli Banka (Nominated Bank)

Lehdar(ihracat¢1) tarafindan bankasmna ibraz edilen belgelerin  akreditife
uygunlugunu kontrol eden ve ayni zamanda da 6deme yiikiimliligi altina %iren
bankadir. Odeme bankas1 amir bankann talimatlar1 dogrultusunda hareket eder.

S6z konusu bankanin gorevli banka olarak kabul edilebilmesi i¢in bunun akreditifte
acikea belirtilmis olmasi gerekmektedir.

Amir bankanin herhangi bir gorevlendirme yapmamasina ragmen gorevli banka
sorumluluk alirsa meydana gelecek riskten kendisi sorumludur ve ihracatgiya karsi
taahhiit altina girmistir. Buna gizli teyit de denir.”*

2.8.5.3. Rambursman Bankasi (Reimbursing Bank)

Amir banka ile muhabir banka arasinda herhangi bir baglantinin bulunmadigi
durumda geri 6deme (rambursman) bankasi devreye girmektedir. Bu banka hem
ihracatginin, hem de ithalat¢inin muhabirlik iligkisi oldugu bir banka olmalidir. Eger
akreditif teyitli agilmak isteniyorsa, hem ihracat¢cinin, hem de ithalatginin belirlenen
Rambursman bankasi ile sadece muhabirlik iligkisi olmasi yetmez, aynt zamanda
kredi iliskisi de olmalidir.

Iki banka arasinda muhabirlik iliskisi olmasi demek bu iki bankanin birbirini
tanimas1 anlamina gelir. Eger iki banka arasinda muhabirlik iligkisi varsa bu iki
bankanin da kayitlarinda kars1 bankanin SWIFT kodu vardir. Bu iliski yoksa bu iki
banka birbirine SWIFT dahi gonderemez. Dolayisiyla bu iki banka arasinda teyitsiz
akreditif bile acilamaz. Kredi iliskisi de bankalar arasinda yapilan kefalet
anlagsmalaridir. Bankalarin birbirlerine belli bir limit tutarinda kefil olmalari
anlamina gelir. Yani bankalarin birbirlerine tanimladiklar1 kredi varsa, bu bankalar
arasinda kredi iligkisi vardir.

Rambursman Bankasi, Amir Bankanin 6deme ajanldlr.52 Amir Bankadan aldig
talimatla, akreditif bedelini o6demekte ve Amir Bankanin hesabina borg

* Belgi Demir, “ Uluslar Arasi Bankacihikta Odeme Ydntemlerinden Akreditif ve Akreditifte
Karsilasilan Sorunlar fle Coziim Onerileri”, (Gazi Universitesi Egitim Bilimleri Enstitiisii Isletme
Egitimi Anabilim Dali Bankacilik Egitimi Bolimii Yaymlanmamis Yiiksek Lisans Tezi), Ankara,
2010, s.29

%0 Aydos, 5.26

> Ozalp, s.25

*2 Demir, $.29
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kaydetmektedir. Yani amir bankayr bor¢lu duruma getirmektedir. Rambursman
bankasi, talep halinde akreditif isleminin detaylarina girmeden 6deme yapmaktadir.
Rambursman bankasi, muhabir iliskisi sebebiyle devreye girdiginde sadece SWIFT
masrafi alir. Ancak, kredi iligkisi sebebiyle Rambursman bankasina ihtiya¢ duyulursa
¢ok daha masrafli bir islem yapilmis olur. Burada Rambursman bankasinin alacagi
masraf ¢ok yiikselir ¢iinkii Rambursman bankasi da garantér gorevi goriir.
Rambursman bankasi iki bankaya da kefil olur. Rambursman bankasinin masraflari
ihracatgiya aittir. Ancak ithalat¢1 ile ihracat¢r kendi arasinda anlasip bu masrafi
paylasabilir ya da ithalat¢1 6deyebilir.

2.9. Akreditif Iliskisinin Kurulmasi

Akreditifli iglemlerde taraflarin birbirlerine karsi hak ve sorumluluklar1 farklilik
gés‘[ermektedir.53 Taraflar arasinda ki bu iliskiyi amir(alict) — lehtar(satici), akreditif
amiri-amir banka, amir banka - muhabir banka, bankalar-lehtar basliklar1 altinda
incelemeye ¢alisacagiz.

2.9.1. Amir(Ahc) ile Lehtar(Satic1) Arasindaki iliski (Esas iliski)

Akreditif; amir ile lehtar arasinda yapilan temel satim sozlesmesinden farkli ve
bagimsiz oldugundan amir ile lehtar arasinda ki sozlesmenin akreditif iligkisi
bakimindan herhangi bir 6nemi yoktur.

Onemli olan, taraflar arasinda gegerli bir sézlesmenin kurulmus olmasi ve bu
s6zlesmeden dogan para borcunun akreditif yolu ile 6denmesi hususunda anlagmanin
yapilmis olmasidir. Dolayisiyla taraflar arasinda ddeme usulii olarak akreditifin
secilmesi, mevcut temel sozlesmeye konulan bir sart olabilecegi gibi temel
s0zlesmeden ayr1 bir sozlesme olarak da yapilabilir. Taraflar arasinda ki iliskide
O0demenin akreditif yolu ile yapilmasinin kararlastirilmis olmasi durumunda amirin
lehtar lehine akreditif agtirmasi asli bir yiikiimliilik olarak kabul edilmektedir.
Akreditif, sozlesmede tespit edilen siirede ve igerikte bir banka vasitasiyla agilirsa
ancak amir(alic1) borcunu ifa etmis sayilir. Lehdarin, amirden olan alacagi akreditif
bedelinin 6denmesiyle son bulur.

Satici, 6deme i¢in akreditifi actiran aliciya dogrudan basvuramaz, borg s6zlesmesinin
yerine getirilmesini bankadan talep eder. Bankanin lehdara 6deme yapmamasi
durumunda ortaya ¢ikan temerriitten amir sorumludur.>

Temel iliskinin para alacaklisi ile bor¢lusu arasinda ki sozlesmede akreditif sartinin
konulmasi, taraflar arasinda odeme seklini konusunda anlagmaya varildigim
gostermektedir. Thracatc1 konumunda bulunan satici ile ithalatg1 arasinda ddemenin
akreditif araciligiyla olacagina dair agik bir anlagsma olmasina gerek yoktur. Ancak
akreditif iizerinden bir anlasma mevcut ise akreditife iliskin tiim hususlar
belirtilmelidir. Akreditifin agilma ve 6deme zamani ya da akreditife has belgelerin
eksiksiz teslimi gibi sartlar agik¢a belirtilmelidir.

% Boliikbast, .40
* Béliikbast, s.41
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Temel iliskinin taraflar1 arasinda yapilan sozlesmede ongoriilen akreditif sartinda bir
kisim hususlarin bulunmasinin lehtar agisindan énemli oldugu kabul edilmektedir.*®
Ozellikle, lehtarin adi, akreditifin acilma zamani, gegerlilik siiresi, akreditif tutari,
tiirii ve niteligi, sézlesme konusu hakkinda kapsamli bilgi gibi hususlarin akreditif
sartinda acik¢a belirlenmis olmasi taraflarin 6zellikle de lehtarin menfaatine
olacaktir. Bununla beraber ilerleyen kisimlarda bahsedilecegi iizere akreditifin
niteligi hakkinda agiklik bulunmasi gerekmektedir.

2.9.2. AKkreditif Amiri ile Amir Banka Arasidaki Iliski

Temel sozlesmede para borglusu, alacakli ile yapmis oldugu sézlesmeye uygun
olarak, borcunun ifasi amaciyla lehine akreditif agilmasi i¢in kendi bankasindan
talepte bulunur. Amir ile bankasinin karsilikli iliskisi bu noktada baslar. Amir ve
bankasinin arasinda ki sartlarin uygunlugu durumunda amirin bankasma akreditif
talimat1 vermesiyle banka temel sozlesmenin alacaklis1 olan ihracatgr ile akreditif
yapma zorunlulugu altina girer. Bankadan akreditif agilmasi talimatini veren amirin
bu talimat1 net ve acik olmalidir.>®

2.9.3. Amir Banka ile Muhabir Banka Arasindaki iliski

Her iki taraf bankasinin arasinda ki iligskinin incelendigi bu kisimda amir bankanin
muhabir bankaya karsi, muhabir bankanin da amir bankaya karsi sorumluluklari
incelenecektir.

2.9.3.1. Amir Bankanin Yiikimliiliikleri

Kendisinden akreditif acilmasi talep edilen banka (Amir Banka) diger iilkede ki
lehtar ile dogrudan bir sézlesme yapmamaktadir. Aralarinda ki akreditif iligkisi
lehtarin bankasmin devreye sokulmasiyla baglamaktadir. Amir bankanin muhabir
bankada hesabi mevcut ise, bor¢lar bu hesaptan diisiiliir, eger hesab1 yok ise bu
durumda yapilacak olan 6demeyi karsilayacak dovizin muhabir bankaya transfer
edilmesi gerekir.>

Ayrica amir banka, muhabir bankanin yaptigi aracilik hizmeti nedeniyle olusan
komisyon ve yaptig1 masraflari da kargilamakla yiikiimliidiir.”®

» Dogan, s.84

% Dogan, s.87.

5" Boliikbast, .43

%% Ljudevit Rosenberg, “The Law of International Documentary Credits: Principles, Liabilities
and Responsibilities”, International Contracts and Payments, England, 1991, p.57.
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2.9.3.2. Muhabir Bankanin Yiikiimliliikleri

Muhabir banka amir bankadan aldigi akreditifin agildigini gosteren mektubu ve
kendisinin hazirladig1 orijinal akreditif metnini lehdara bildirmekle yiikiimlidiir.

Muhabir banka kendisine iletilen sartlara uygun belgeler karsiliginda lehdara 6deme
yapma, police kabul etme yiikiimliiliigii altina girer. Ancak kural olarak teyitsiz
akreditif s6z konusu ise muhabir bankanin 6deme sorumlulugu yoktur.

2.9.4. Bankalar ile Lehdar Arasindaki fliski

Bu baglikta lehtarin sirasiyla hem amir banka hem de muhabir banka arasinda ki
iligkisi incelenecektir.

2.9.4.1. Amir Banka — Lehtar Iliskisi

Amir ile bankas1 akreditifin acilmasiyla ilgili anlasmaya vardiktan sonra, banka amir
nam ve hesabina, amirin talimatlar1 dogrultusunda akreditifi agmak ve en kisa
zamanda lehdarin bankasina bildirmekle sorumludur.

Amir bankanin lehdara 6deme, kabul veya vadeli 6deme yapma yiikiimliiliikleri
vardir. Lehtar gerekli evraklar1 sartlara uygun bir sekilde ibraz ettigi siirece amir
banka yasal zorunluluklar disinda 6deme yapma borcundan kagiamaz.*®

2.9.4.2.Muhabir Banka — Lehtar iliskisi

Mubhabir banka lehdara akreditifin agildigini haber verdigi andan itibaren aralarindaki

iligki baglar. Akreditif ac¢ildigi andan itibaren ihbar bankasinin da sorumluluklari
baglar. Banka; gerekli sartlar yerine getirilmisse lehtara Odeme yapmakla
yikiimliidiir.

Bu durum ileride akreditifin tiirleri bashigr altinda incelenecek olan
doniilebilir/doniilemez akreditif tiirlerine gore degisiklik gostermektedir. Doniilebilir
akreditif s6z konusu ise muhabir banka lehtara ihbar1 yapmadan akreditiften
donebilir ya da akreditifte degisiklikler yapabilir.

Ancak lehtar ve bankasi arasinda doniilemez akreditif anlagsmasi s6z konusu ise
lehtarin tam ve eksiksiz belge ibrazi ile birlikte muhabir banka lehtara 6deme
yapmakla yiikiimliidiir.

% Bsliikbast, .45
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2.10. AKkreditifte Yapilan So6zlesmeler

Akreditifte belirleyici olan asli taraflarin(amir, lehtar, amir banka, lehtar banka)
islemin ilerleyisinde ortaya ¢ikmasi muhtemel aksakliklar1 gidermek adina aralarinda
ve birbirlerinden bagimsiz olarak s6zlesme yapabilmektedirler.

Burada 4 ana s6zlesmeden bahsetmemiz miimkiin olmaktadir:

- Amir ile lehtar arasinda yapilan sozlesme (Ticari sozlesme ya da alim-satim
sozlesmesi)

- Amir ile amir banka arasinda ki s6zlesme (Kredi/Fonlama S6zlesmesi)
- Amir banka ile lehtar banka arasinda ki s6zlesme( Thbar/Muhabirlik Sozlesmesi)

- Lehtar ile Lehtar banka arasinda ki sozlesme.

2.10.1 Amir ile Lehtar Arasindaki Ticari Sozlesme

Mallarin cinsi, igerigi, kalitesi ile gerekli dokiimanlar, yiikleme zaman ve mekanin
gosterildigi ana sozlesmedir. Dogabilecek muhtemel ihtilaflarda taraflarin ¢ikarlarini
koruma amacl diizenlenmektedir.

2.10.2 Amir ile Amir Banka Arasindaki Sozlesme

Sadece amir ve bankas: ile ilgili bir sdzlesme olmasi hasebiyle lehtarla ilgili bir
diizenleme igermez. Amire kendi bankasindan(amir banka) eger mal bedeli nakit
olarak yatirilmamaissa kredi kullandirilmasi i¢in yapilan sézlesmedir.

2.10.3.Bankalar Arasindaki S6zlesme (Muhabirlik S6zlesmesi)

Bu s6zlesme ile birbirleri ile muhabirlik iliskisi i¢inde olan bankalar(amir banka ve
muhabir banka) taraflara islemlerin daha hizli, giivenilir bir yolla yapilacagina dair
glivence saglar. Bu giivenceye akreditifin agilis bicimine gére 6deme garantisi de
eklenebilir. Zaten tlkeler aras1 bir islem olmasi nedeniyle ve taraflarin ¢cogu zaman
birbirlerini tanimadig1 gercegini géz Oniinde bulundurursak bu sézlesme hem alici
hem satic1 i¢in bir giiven kaynagi olmaktadir.

2.10.4 Lehtar ile Lehtar Bankas1 Arasindaki Sozlesme

Amir ile bankasinin arasinda ki s6zlesmenin tam tersi bir durum olmasi sebebiyle bu
sozlesmede de amir bu sodzlesmeden yararlanamaz. Akreditifin kirdirilmasi,
masraflar ve kredi kullanimi konusunu ig:erir.60

% Melemen, 5.259
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2.11. Akreditifte Onemli Maddeler ve Aciklamalari61

31C: Akreditifin A¢ihis Tarihi — Issue Date, Opening Date
Date of Issue:130505

Bu yazilis sekli akreditife 6zeldir. Sirasiyla ikiser hane olarak soldan saga yil-ay-giin
olarak islenmektedir.

31D:Akreditifin Vadesi(Bitis Tarihi) — Expiry Date
Expiry On:130605

Bu tarih akreditifin vadesini gosterir ve yine akreditifin agilisinda ki gibi
okunmalidir. Bu tarihe kadar satict tretimi ve sevkiyati yapmali ve gerekli
dokiimanlar1 amir bankaya ulastirilmasi i¢in bankasina ibraz etmelidir. Bu tarihten
sonra akreditif gecerliligini kaybeder ve taraflar herhangi bir hak talebinde
bulunamaz. Sayet ihracat¢i bu tarihe kadar islemleri tamamlayamazsa bu iglem
akreditif 6zelliginin kaybeder ve vesaik mukabili ya da mal mukabili 6deme seklini
alr.

40 A: Akreditifin Cinsi — Form of Documentary Credit
Form of Documentary Credit: Irrevocable/Revocable
Aksi belirtilmedikge akreditifler geri doniilemezdir.(UCP 600)

Bu madde genel itibariyle ihracat¢i icin biiyilk 6nem tasimaktadir. Akreditifin
revocable olmasi demek ithalat¢inin islemin sonuna kadar istedigi zaman akreditifi
tek basina iptal edebilecegini gdstermektedir ve bu ihracatgi i¢in biiylik risk dogurur.
Irrevocable olmast durumunda ise ithalat¢i akreditifi tek basina iptal edemeyecektir.
Yani 31C’den (agilis tarihi) 31D’ye kadar(akreditif vadesi) ihracatginin da onayi
olmadan akreditif islemi amir tarafindan tek basina iptal edilemez.

50: Amir - Ithalatc1 — Applicant — By order of
Applicant: XXXXX A.S

Bankasima talimat vererek akreditifin agilmasini isteyen taraftir. Amirin talimatina
mukabil akreditif agilmadan lehtarin herhangi bir islem yapmasina gerek yoktur.

o1 a.g.e., s.268
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59: Lehdar — ihracate: - Beneficiary — In favour Of
Beneficiary: XXXXX GMBH

Amirin talimat1 dogrultusunda lehine akreditif agilan taraftir.
32 B: Tutar — Amount — Proceed

Amount: 75.000.- $

Akreditife konu olan ticaretin bedelinin yazildigr maddedir. Eger tutarda kesinlik
yoksa yani tolerans varsa Approximately, About gibi kelimelerle bu durum
belirtilebilir. Circa ( yaklasik olarak ) kelimesi UCP 600 ile kaldirilmistir.®®

Ancak eger tutarda herhangi bir tolerans s6z konusu degilse bu sefer Max. Amount,
Not Exceeding kelimeleri ile bu durum vurgulanir.

44 C: Son Yiikleme tarihi — Latest Date Of Shipment
Latest Of Shipment:131213

Bu kisimda ki tarih okumasi da once ki maddelerin agiklamasinda belirtildigi gibi
yil-ay-giin siralamastyla okunmalidir.

Thracatci yiiklemeyi en son bu tarihte yapmalidir. Bununla beraber lehtarin bankaya
ibraz edecegi tasima belgesinde de en son bu tarih yazili olmalidir.
Kongimento/Tagima belgesi en son bu tarihi tagimalidir.

43 P: Kismi Yiikleme — Partial Shipment

Mallarin belirli aralik ve tarihlerde peyderpey gonderilip gonderilmeyecegi bu
maddede belirtilir. Sayet ithalat¢i yiliklemenin tek seferde yapilmasini istiyorsa
parsiyel yiiklemeye izin vermeyecektir.

43 T: Aktarmah Tasima — Transshipment

Transit yiiklemeye izin verilip verilmedigi gosterir. Yani mallarin tagiirken arag
degistirilmesine izin verilip verilmeyecegi bu maddede belirtilir. ithalatgr hem
gecikmeye sebep verecegi hem de mallarin zarar gorecegi diisiincesiyle buna izin
veremeyecektir. Sayet izin verilmedi (prohibited, not permitted) wvurgusu
yapilmadiysa izin verilmis olarak anlagilir.

82 Melemen, 5.269
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45 A: Malin Cinsi — Description of the Goods

Uriin ve hizmetlerin tanim1 bu maddede yapilir. Proforma faturadaki bilgilere gore
diizenlenir. Burada yazilan mal tanimi 6zellikle ticari faturada dogru bir sekilde
yazilmalidir. Mallarin tanimi burada yazildigi sekliyle tiim belgelere de yazilmalidir.
44 A: Yiikleme Yeri — Loading In Charge

Loading In Charge: Kumport/ Istanbul —Turkey

Ihracat¢min mallar1 hangi limandan ve sehirden yiikleyecegini gdsteren maddedir.
Tasima belgesinde de yiikleme yerinin ismi ayn1 sekilde yazilmalidir.

44 B: Bosaltma Yeri — Place of Discharge

Bosaltma yeri de mallarin ithalatci tarafindan teslim alinacagi yerdir ve ayni sekilde
tagima belgesinde de ilgili yere yazilmalidir.

46 A: Istenen Dékiimanlar — Documents Required

Commercial Invoice: Ticari Fatura

Movement Certificate ATR: Dolasim Belgesi

Bill Of Lading: Deniz Konsimentosu

Packing List: Paketleme Listesi

Yukarida belirtilen evraklar lehdar tarafindan biiyiik titizlikle hazirlanmali ve ibraz
stiresi i¢inde (44 C) lehdar bankaya ya da amir bankaya ulastirilmalidir. Lehdarin
eksiksiz hazirlayacagi ve giiniinde teslim edecegi bu evraklarla birlikte malin
bedelinin talep etme hakkina sahip olacaktir. Bankalarin 6deme yapmasi ig¢in
mallarin durumu, kalitesi degil evraklarin eksiksiz ve tam olmas1 gerekmektedir.

49: Teyit — Confirmation With/Without

Comfirmation: With, Comfirmation: Without

Bu ifade amir bankanin 6deme garantisine ilaveten lehdar bankanin teyidinin
akreditife ilave edilip edilmeyecegini agiklamaktadir. Akreditifli islemlerde esas
O0deme yiikiimliligli akreditifi acan amir banka iizerindedir. Ancak amir bankanin
ticari islemler de istikrar ortaminin heniiz saglanmadig iilkelerde faaliyet gostermesi

durumunda ihracatgilar kendilerini tam anlamiyla giivende hissetmeyeceklerdir. Bu
durumda kendi bankalarinin da akreditife teyit koymasini isteyebilirler.
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Saticinin alacagini daha giivenli hale getirmesine katki sagladig i¢in ihbar bankadan
istedigi teyit masraflari kendisine ait olacaktir. Ihbar bankasmin amir banka ile
beraber akreditife teyidini koymasiyla birlikte lehdara karst 6deme yiikiimliiliigii
altina girmis olacaktir.

71 B: Masraflar — Charges

Akreditif masraflarinin taraflar arasinda nasil paylastirildigini gosteren maddedir.
Uygulamada goriildiigii lizere amir iilkesinde ki banka masraflar1 amirin hesabina,
lehdarin tilkesinde ki banka masraflari lehdarin hesabina islenir.

2.12.Akreditifte Tarih ve Vadeler

Akreditif dokiimaninda ilk bakilmasi gereken kisim tarihlerin oldugu maddelerdir.
Ciinkii bu tarihlere gore akreditif agilmakta, ylikleme yapilmakta ve yine dokiimanlar
bu tarihlere gore teslim edilmektedir. Dolayisiyla ihracatginin bu vadeleri dikkate
almas1 ve uymasi ¢ok elzemdir.

Akreditifte cok dnemli 4 tarih bulunmaktadir.

2.12.1. Akreditifin A¢ihs Tarihi — 31 C: Date of Issue

Akreditifin acilis tarihini gosteren ilgili maddesidir. Agilig tarihi bir vade olarak
diisiiniilmemeli bu tarih sadece islemin ne zaman kesinlik kazandigin1 gosterir.
Ihracatginin yiikklemeyi yapmasi gerektigi son tarih acilis tarihinden itibaren
belirlenir.

2.12.2. Son Yiikleme Tarihi — 44 C: Latest Date of Shipment

Thracatg1 31 C ‘den itibaren en son bu tarihte yiikleme yapmalidir. Ihracatgi igin
baski olusturan bir maddedir ve uygulamada da goriilebilecegi ilizere genellikle
degistirilen bir vadedir. Ihracatgi bu tarihi kendi imalat programina gore
belirlemelidir.

2.12.3. Dokiiman Teslim Siiresi — 48: Period of Presentation

Dokiiman teslim siiresi ihracat¢inin mallar yiiklemesinden sonra devreye giren bir
stiredir. Yiiklemeden sonra herhangi bir siire belirlenmediyse bankaya evraklar
teslim siiresi 21 giindiir. Thracat¢1 dokiimanlarin amir bankaya ulastirilmasi igin
evraklar kendi bankasina teslim etmektedir. Sayet yiikleme akabinde 21 giinliik siire
asilmig ve evraklar ihbar bankaya teslim edilmemisse bu noktada ithalatginin
verecegi karar beklenecektir.

2.12.4. Akreditif Vadesi — 31 D: Date and Place of Expiry

Bu siire akreditif acilisindan itibaren belirlenecek vadeye denk gelen akreditifin
gecerli olacagi son tarihtir. Mallarin yiiklenmesi ve evraklarin ihbar bankasina
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teslimi bu siire i¢inde olmalidir. Akreditif vadesi, taraflarin kendi
anlagmasiyla uzayabilir ya da kisalabilir. *

2.13. Akreditifte Bankalarin Dikkat Etmesi Gereken Hususlar64
Bankalar;

- Ibraz edilen vesaiklerin belirlenen sartlara uygun olup olmadig,

- Vesaiklerin istenilen say1 ve nitelikte olup olmadigi,

- Vesaik de olmas1 gereken bilgilerin tam ve eksiksiz olup olmadigi,

- S0z konusu vesaiklerin giincel brosiirlere (ICC) uygun olup olmadigi,

hususlarma dikkat etmeliler.

2.14. Akreditifte S1ik Rastlanan Hatalar

- Vesaik isimlerin de kullanilan isimlerin kendi aralarinda tutarsizlig

- Vesaiklerin imzasiz olmalari

- Vesaiklerin tam sekilde ibraz edilmemesi

- Akreditif ve Ticari Fatura arasinda ki muhtemel farklar ( Mal tanimi vs.)

- Mallarin Ihracatci tarafindan eksik veya fazla yiiklenmesi

- Yiikleme ve bosaltma limanlariin isimlerinin eksik veya yanlis yazilmasi

- Teslim seklinin istenildigi gibi yazilmamasi

%3 Aydos, 5.109.
o Melemen, ag.e., s.279

37

aralarinda



2.15. Akreditif Cesitleri
2.15.1. Acihis Bakimindan Akreditifler

2.15.1.1. Doniilemez ( Irrevocable ) Akreditif

Akreditif metninde 40 A kodlu madde akreditifin agilis1 bakimindan doniilebilir ya
da doniilemez akreditif oldugunu gdsterir.

Sayet ilgili madde 40A: Form of Documentary Credit: Irrevocable ise akreditifin
cinsi doniilemez akreditiftir. Yani lehdarin ve varsa diger tiim taraflarin onayi
alinmadan amir akreditiften vazgecemez. Ithalat¢1 basta lehdar ve diger tiim
taraflarin onayi ile akreditifi iptal edebilir.

Akreditifin ilk agilis tarihi olan 31 C ile vadenin sona erdigi tarih olan 31 D arasinda
Ki siirecte eger akreditif doniilemez akreditif ise amir tek basina akreditifi iptal
edemeyecektir. Bu sartlar altinda ithalat¢1 lehine yeni firsatlar olugsa (daha ucuz
tedarik¢i bulma) bile lehdarin rizas1 olmadan akreditiften donemeyecektir.
Akreditiften donemeyecegi icin bedelden de kurtulamayacaktir.

2.15.1.2. Doniilebilir ( Revocable ) Akreditif

Bu akreditif ¢esidi amir lehine orantisiz bir hak sagladigi i¢in uygulamada
karsilasilmasit zor bir tiirdiir. Amir akreditifin vadesi siiresince yani 31 C ile 31 D
arasinda ki siirecte istedigi her an akreditifi karsiliksiz olarak feshedebilir ve bedeli
0demekten de kurtulur.

Doniilebilir akreditif agmanin en 6nemli sebebi son anda degisiklik yapilmasi veya
vazgecilmesi durumunda akreditifin kullaniminin énlenmesidir.*®

ICC 600 No’lu brosiire gore agilan akreditifler aksi belirtilmedik¢e doniilemez
akreditif olarak kabul edilir. Bu yiizden bu brosiirde doniilebilir akreditif ¢esidi
diizenlenmemistir.®

2.15.2. Odeme Sorumlulugu Bakimindan AKkreditifler

2.15.2.1. Teyitli ( With Confirmation / Confirmed )

Akreditif metninde 49 kodlu madde akreditifin 6deme sorumlulugu bakimindan
teyitli ya da teyitsiz akreditif oldugunu gosterir.

Sayet ilgili madde 49: Confirmation Instructions: Confirmed seklinde ise lehdarin
talebi dogrultusunda amir bankanin 6deme garantisi yaninda lehdar bankanin da

% Biliikbast, s.45
% Melemen, 5.287
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O0deme garantisine girdigini gosterir. Yani bir yoniiyle lehdar bankada amir bankanin
asil gorevi olan 6deme garantisini {istlenmis olur. Lehdarin istegi ve onayiyla bu
banka lehdar banka olabilecegi gibi herhangi bir teyit bankasi da olabilir. Bu
durumda ihracat¢inin yiiklemeden sonra lehdar bankaya ibraz edecegi evraklari,
lehdar bankada s6z konusu evraklar1 incelemek iizere teyit bankasina sunacaktir.

Akreditifin teyitli oldugunu ilgili maddenin (49) yaninda yazilacak;

Confirmed, With Confirmation, May add (teyit eklenebilir) gibi ifadelerle
anlayabiliriz.

Akreditif agilirken amir bankanin 49. Maddesine tek basina teyitli ifadesini yazmasi
akreditifi 6deme sorumlulugu bakimindan teyitli hale getirmez. Bu isleme ek olarak
lehdarin bankasinin lehdara akreditife teyit verdigini yazili olarak bildirmedigi stirece
akreditifte teyitten soz edilemez.

Lehdar bankanin akreditife teyit vermesi durumunda olas1 rezerve sebep olacak tiim
eksiklerin ve yanlislarin diizeltilmesini lehdardan talep edecektir. S6z konusu rezerv
maddelerini diizelten lehdar arttk 6deme garantisine amir ile birlikte kendi
bankasindan da talep edebilecektir. Lehdar bankanin akreditife teyit vermesiyle
birlikte artik geri donemeyecegi bir 6deme garantisi altin girmis olacaktir. Bu durum
lehdar1 s6z konusu tutari tahsil etme konusunda bir kat daha giivenli hale getirecektir.
Yani amirden veya bankasindan kaynaklanan sikintilar artik lehdar i¢in sorun teskil
etmeyecektir.

2.15.2.2. Teyitsiz ( Unconfirm, No Confirmation ya da Without) Akreditif

Bu akreditif ¢esidinde lehdar banka lehdara karsi herhangi bir 6deme sorumlulugu
altina girmeyecektir. Yani bu islemde 6deme sorumlulugu tek basina amirin iizerinde
olacaktir. Lehdar bankanin herhangi bir 6deme giivencesi sunmadigindan evraklarin
kontroliinii tam ve siki sekilde yapamayacagi i¢in ihtimal dahilinde olan tiim rezerv
masraflari lehdara yiik olacaktir.

2.15.3. Odeme Sartlar1 Bakimindan Akreditifler

Akreditife konu olan isleme ait bedelin karsi tarafa hangi sekilde ddenecegi 41 A
maddesinde yer alan lehdar bankasinin alt kismina yazilmaktadir. Akreditif islemi
stiresince en onemli konulardan biridir.

2.15.3.1. Goriildiigiinde Odemeli Akreditif

Akreditife istenen vesaiklerin lehdar tarafindan bankasina sunulmasi karsiliginda
valor tarihi dikkate alinarak lehdara 6deme yapilir. Evraklarin incelenmesinden sonra
(‘en ge¢ 5 is giinii ) ddeme yapilmis olmalidir. Odemenin gériildiigiinde ddenecegi
evraklarin incelenmesi geregini ortadan kaldirmaz. Odeme dokiiman incelemenin
hemen akabinde yapilacaksa at sight, sight, sight payment gibi ifadeler kullanilir.
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2.15.3.2. Vadeli Akreditif (Deferred Payment Credits)

Amir, mallar giimriige geldikten ya da ithalat islemi gergeklestikten sonra bedeli
satictya 6der.®” Bu siire zarfinda ithalat1 her ne kadar mallar1 kontrol edebilme, ya
da mallarin piyasa sartlarina uygunlugunu deneyebilme firsati bulsa da siirecin
sonunda elde edecegi sonuglar olumsuz olsa bile 6deme yapmaktan kurtulamaz.
Vade tarihi geldiginde 6deme yapmakla yiikiimlidir. Cilinkii akreditifin temel
0zelligi olan; taraflar arasinda ki ticari iligki ile akreditif iligkisi birbirinden bagimsiz
olusu s6z konusudur.

Vadeli 6deme yani vadeli akreditif ifade edilmek istendiginde biraz Once de
bahsedildigi iizere ilgili madde olan 41 A ‘nin sonuna bu vade istegi yazilir. Bu istek
DEF(Defered) Payment ifadesi ile belirtilir. Bu kelime yazildiktan sonra bir diger
satira vadeli 6deme detaylar1 yazilmalidir.

Bu detaylar 42P: Deferred Payment Details (Vadeli Odeme Detay1): Payment will be
Deferred 90 Days Afters Shipment Date (Odeme Yiikleme Tarihinden 90 giin sonra
yapilacaktir) Def Payment ifadesi altina yazilmalidir.

Vadeli akreditif durumunda ihracatg1 ithalatgiya belirli bir vade tanimaktadir. Ancak
bu karsilikli iliskide arada yine banka vardir.

Vadeli akreditifte 6deme yiikiimliiligi;

- Sayet akreditif teyitli-vadeli ise amir bankanin 6deme yapmamasi durumunda kendi
teyidini de koyan lehdar banka 6deme yapmakla yiikiimliidiir.

- Sayet akreditif teyitsiz-vadeli ise amir banka tek basina 6deme yapmakla
yiikimliidiir.

2.15.3.3. Kabul Kredili Akreditif (By Acceptance/ Acceptance)

Bu akreditif tiiriinde de lehdar amire bir yoniiyle vade imkani1 tanimaktadir. Ancak
arada ki fark sudur ki; bu 6deme tiiriinde vadeli akreditife ek olarak taraflar arasinda
kabul edilmis bir police yer almaktadir. Odemenin tahsilinin yapilacagi vade
policenin vadesi olacaktir.

S6z konusu police akreditifin tiirii ne olursa olsun kesinlikle amir adina
diizenlenemez. Teyitli akreditifte s6z konusu polige lehdar bankasi adina, teyitsiz

akreditifte ise amir banka adina diizenlenmektedir.

Lehdar lehine olan s6z konusu kiymetli evrak ister ciro edilip tedaviile konulabilir
isterse de vadeden Once iskonto ettirilip tahsilati gerceklestirilebilir.

Mgili akreditifin 42 C maddesinde s6z konusu polige ve vadesi diizenlenir.

% Hakan Cinar, Pratik ithalat-ihracat islemleri ve Dis Ticarette Finansman Teknikleri, istanbul:
Rem Ofset. ARC Egitim Danismanlik Ve Organizasyon Hizmetleri A.S. 2. Baski.
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42 C Draft at: 90 days after Shipment date maddesi bize yliklemeden itibaren 90 giin
vadeli bir poligenin varligin1 gosterir.

2.15.3.4. Rotatif Akreditif (Revolving Credits)

Lehdar ve amir arasinda ki anlasma gergevesinde, olusan sartlara goére kismen veya
tamamen kullanildginda akreditif siire ve sartlarinda degisiklik gerektirmeden ve
onceden belirlenen miktar dahilinde yenilenen akreditiftir.

Yani taraflar arasinda ki anlasma peyderpey yapilacak bir sevkiyat gerektiriyorsa, her
sevkiyat doneminde yeni bir akreditif agmak yerine mevcut akreditifi yenilenebilir
(rotatif) akreditif seklinde diizenlemek zaman ve maliyet agisindan faydali olacaktir.
Anlagilacagi lizere normal bir akreditiften tek farki kag¢ defa kullanilabileceginin 6zel
sartlarla belirlenmesidir.

Rotatif akreditifin olusumuna neden olarak gosterilen kismi sevkiyatlarin varligi, bu
akreditif tiirlinlin zamana bagli veya miktara bagli olarak agilmasi ihtiyacini da
dogurmus olacaktir. Soyle ki;

Zamana bagli rotatif akreditiflerde sevkiyat donem ve tarihleri akreditif agilirken
belirtilmistir. Bu donemlerde malin sevkiyle beraber akreditif kendiliginden otomatik
olarak yenilenecektir.

Bedele bagli akreditifte ise belirlenen vadede kullanilan akreditif tutarmin aym
miktar ile yenilenmesi seklinde uygulanlr.68

2.15.3.5. Teminat Akreditifleri (Stand by Letter of Credits)

Buraya kadar anlattigimiz ve bundan sonra anlatacagimiz akreditiflerde durum
alacak talep edebilme hakki i¢in bir fiilin gerceklesmesi sarti olmasin ragmen bu
akreditif tiirtinde fiilin gergeklesmedigi yani 6demenin yapilmadigina dair gosterilen
vesaiklerle alacak hakki talep edilir. Soyle ki;

Bu akreditif tiriinde amir sayet lehdara karsi 6deme sorumlulugunu yerine
getiremiyorsa amirin bankasi devreye girer ve lehdara 6demesini yapar. Yani bu
akreditif 6zelligi geregi lehdara ilave maliyet yiiklemeden 6deme garantisi imkani
saglar. Bu haliyle bir garanti mektubu 6zelligi vardir.

Akreditifte amag, belge karsiliginda sorumluluklarin ayni anda yerine getirilmesini
saglamaktir, teminat akreditifinde ise amag¢, amirin yiikiimliliiklerini yerine
getirmemesi durumunda lehdar1 ortaya ¢ikabilecek zararlardan korumaktir.®®

% Erdogan Goger, Akreditif Muamelesi ve Hukuki Mahiyeti, 2.Basi, Ankara, Beta Yayimnlari, 1980,
s.18.

% Carlo Lombardini, Droit Bancaire Suisse, Schultess Médias Juridiques, Geneve, 2002, s.321,
Aktaran: Senem Boliikbast, s.48
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Akreditifin diger tiirlerinde 6demeyi tahsil etmek icin yiiklemenin yapildigmmin ve
gerekli evraklarin eksiksiz ibraz edilmesi durumu s6z konusu iken teminath
akreditifte 6demenin talebi i¢in, verilen taahhiidiin yerine getirilmedigine yani
O6demenin yapilmadigina dair belgeler ibraz edilir.

Amir ister kismi 6deme yapmis olsun ister hi¢ 6deme yapmasin s6z konusu tutar ne
ise amir banka onu lehdara 6deme sorumlulugundadir.

40 A: Form of Documentary Credit: Irrevocable Stand By: Akreditif Cinsi,
Doniilemez, Teminat Akreditifi

2.15.3.6. Pesin Odemeli Akreditifler (Red Clause/Down Payment)

Akreditifin bu tiiriinde lehdar s6z konusu ticarete bagl tutarin bir kismini akreditifin
acilisin1 gdsteren ihbarla birlikte pesin olarak talep edecektir. Yani iiretime baslamasi
icin akreditif bedelinin bir kisminin tahsilatin1 talep edebilir. Bir yoniiyle amir
lehdara belli bir miktar kredi agmis olacaktir.

Uygulamada eski ismiyle Red Clause olarak adlandirilan pesin 6demeli akreditif son
zamanlarda Down Payment olarak adlandirilmaktadir.

47 A: Additional Condition: This L/C is red Clause (down payment) and %25 of
total amount will be paid to the beneficiary in advance.

47 A: Ek sartlar: Bu akreditif pesin 6demeli akreditiftir. Toplam tutarin % 25° i
lehdara pesin 6denecektir.

2.15.4. Kullanmis Amaci Bakimindan AKkreditifler

2.15.4.1. Devredilebilir (Transferable L/C) Akreditif

Thracatc1 tarafindan iiciincii kisiye agilan ya da baska bir iilkeye devredebilmek
amaciyla agilan akreditiftir.”

Akreditifin lehdar1 akreditife konu olan mallarin bizzat imalatgis1 veya tedarikgisi
degilse lehdar kendi lehine agilan akreditife hangi firma kendisine iiretim ya da
tedarik islemini yapacaksa sz konusu firmanin ismini akreditifin transfer edilecegi
sirket olarak yazdirir.

Bu durumda ilk lehtar sadece akreditifin agilmasini saglayacak, iiretim ve yiikleme
ise akreditifin devredilecegi yani ikinci firma tarafindan yapilacaktir.

Thracatgi, ithalatcinin talep ettigi mallar1 temin etmek igin iireticiden aldig1 mallari
ithalatciya satan aract durumundadir ve ithalat¢inin agtigr akreditifi iireticiye
devrederek aradaki fark: kendisi alir.”

0 A. Sait Yiiksel ve Digerleri, Bankacilik Hukuku ve isletmesi, 10.Baski, Istanbul, 2004, 5.408.
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Ticari iligkiye yonelik tim islemler akreditifi devralan firma tarafindan yapilir.
Ancak hazirlanan ihracat evraklar1 akreditif kendisine agilan ilk lehdara teslim edilir
ve oda bankasina teslim ederek 6deme siirecini baslatir.

Bu tiir akreditifte devir iglemi sadece bir kez yapilabilir. Yani akreditifi devralan
taraf ayn1 akreditifi bagka bir firmaya devredemez.

Akreditifin devredilecegi firma sadece iilke i¢cinde ki firmalardan degil {ilke disinda
faaliyet gosteren firmalardan da olabilir.

2.15.4.2. Karsihkh Akreditif (Back to Back L/C)

Karsilikli akreditif 6zel bir akreditiftir. Bu akreditif tiirlinde diger akreditiflerin
tersine hali hazirda mevcut iki farkli ve bagimsiz akreditif s6z konusudur. Bir firma
bir lilkeden aldig1 mali diger iilkedeki herhangi bir firmaya satmaktadir. Yani transit
ticaret yapmaktadir. Onceki basliklarda incelenen devredilebilir akreditif gibi bu
akreditif tlirlinde de bir aract s6z konusudur. Ancak sdyledigimiz gibi bu akreditif
tiirlinlin tek farki birden fazla akreditifin s6z konusu olmasidir.

Lehdarin talebi iizerine ihracat akreditifi teminatina dayali olarak karsilikli akreditif
acan banka actig1 bu akreditif nedeniyle ihbar ve teyit eden muhabirine kars1 6deme
taahhiidii altina girmektedir. Bu nedenle bankanin karsilikli akreditif agilma talebini
kabul etmesi Oncelikli olarak ihracat akreditifinin teyitli olmasina baghdir.

Ithalat akreditifin amiri durumuna gegen ihracat¢1 (lehtar), ihracat akreditifinin
lehtar1 olarak kendisine 6deme yapilsin veya yapilmasin, ithalat akreditifi tahtinda
yapilacak ddemeleri yapmak zorundadir. Ihracat¢mn ilk akreditifte istenen vesaiki
herhangi bir nedenle hazirlayamamasi halinde, ihracat akreditifi tahtinda tahsilat
yapilamayacak, diger yandan ithalat akreditifi kapsaminda talep edilen bedelin
0denmesi kagiilmaz olacaktir.

Bu akreditifin isleyisi su sekilde olacaktir;"®
- Amir (A), ihracat¢1 (B) lehine ihracat akreditifini acgar(ilk akreditif),

- Aracit (B) firma, bankasina basvurur, lehine agilan akreditifin bir benzerinin
imalatc¢1 (C) firmas1 adina agilmasini talep eder,

- Ihracatg1 (B) araci bankasi, ikinci akreditifi imalatg1 (C)’ya ihbar edilmek iizere
muhabirine gonderir,

- Imalatg1 (C), mali sevk eder, belgeleri hazirlar ve bankasina ihbar eder,

! Dogan, 5.63
2 Ozalp, s.51
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- Ikinci akreditifin gorevli bankasi, ibrazi uygun bulunca karsilar ve imalat¢1 (C)’ya
O0deme yapar,

- Araci (B) firma, imalat¢inin (C) gonderdigi belgeleri bankasindan teslim alir, kendi
hazirladig1 belgeler ile beraber bankasina ibraz eder,

- Araci (B)’nin bankasi, belgeler karsiliginda 6deme yapar, ilk akreditif altinda amir
bankaya gonderir,

- Amir banka belgeleri ithalat¢1 (A)’ya ihbar eder,

- Amir banka bedeli amirden tahsil eder, belgeleri teslim eder ve ithalatgr da mali
ceker

Back to back akreditiflerden dogabilecek diger riskler asagidaki sekilde
siralanabilir: "

- UCP 600 35. maddeye gore bankalar belgelerin kaybolmasindan dolay1 herhangi bir
sorumluluk iistlenmemekte olup, ithalat akreditifi kapsaminda ibraz edilen belgelerin
bankaya gelirken yolda kaybolmasi durumunda, kaybolan belgelerin bedeli banka
tarafindan 6denmek zorunda kalinacak, ancak ihracat akreditifi kapsaminda herhangi
bir vesaik ibrazi yapilamayacagindan herhangi bir bedel talep edilemeyecektir.

-Ihracat akreditifinin kullanilmamas: veya ibraz edilecek belgelerin rezervli
olmast  dolayisiyla ihracat akreditifi kapsaminda herhangi bir bedelin tahsil
edilememesi s6z konusudur.

-Ihracat akreditifi kapsaminda ibraz edilecek faturanimn ithalat akreditifi kapsaminda
ibraz edilecek faturadan daha diisiik olma riski,

-UCP 600 madde 14'e gore bankalarin akreditif tahtinda ibraz edilen belgeleri
incelemek i¢in bes isgiinii siireleri bulunmakta olup, bes isgiinii icerisinde 6demenin
yapilmas1 gerekmektedir. Ithalat akreditifi kapsaminda ibraz edilecek belgelerin
ithracat akreditifi kapsaminda incelenerek bes isgiinii igerisinde tahsil edilerek gelen
bedelden ithalat akreditifi bedelinin 6denmesi siireler agisindan miimkiin degildir. Bu
nedenle ihracat akreditifinin goriildiigiinde 6demeli ve ithalat akreditifinin vadeli
odemeli olarak agilmasi gerekir.

-Ihracat akreditifi kapsaminda gelecek ddemelerin yerel mahkemelerce durdurulmasi
riski, ihracat akreditifinin bulundugu iilkeden (savas, mevzuat vs.) kaynaklanan
riskler,

& Cengiz Sevim, Kisisel Gorisme, 2014
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-Ithalat akreditifi kapsaminda gelecek belgelerin miisteri tarafindan alinarak, ihracat
akreditifi tahtinda yeniden ibraz edilmeme riskleri bulunmaktadir.

Tiim bunlara ek olarak back to back akreditif yerine devredilebilir ( Transferable)
bir ihracat akreditifinin gelmesi durumunda, yeni bir akreditif a¢ilmasina gerek
kalmaksizin, gelen ihracat akreditifinin miisterinin talep edecegi ikinci lehdara
iletilmesi segenedi de bulunmaktadir. Uygulamada faaliyet gdsteren bankalarin
karsilanmas1 muhtemel yukarida saydigimiz risklere karsi, karsilikli akreditif yerine
devredilebilir akreditifin tercih edilmesi yoniinde talepleri mevcuttur.

2.16. Akreditifte Kullanilan Belgeler
Literatiirde farkli sekil ve basliklarla toplandigin1 gordiigiimiiz bu belgeleri;

Ticari Belgeler, Resmi Belgeler, Tasima Belgeleri ve Sigorta Belgeleri basliklar
altinda inceleyecegiz.

2.16.1. Ticari Belgeler

2.16.1.1. Proforma Fatura ( Proforma Invoice )

Proforma Fatura satic1 tarafindan diizenlenen bir belgedir. Bu belge satisa konu olan
malin nihai satisindan once bilgilendirme amagli diizenlenir. Malin cinsi, miktari,
birim fiyati, toplam tutari, 6deme ve teslim sekilleri gibi 6nemli hususlar1 iceren ve
satig igslemi Oncesinde diizenlendigi icin teklif Ozelligi tasiyan bir belgedir. Bu
0zelligi nedeniyle proforma fatura ile resmi ticari faturasinin diizenlenecegi siire
arasinda degisiklikler, ekleme/¢ikarma islemleri yapilabilir.

S6z konusu belge ticari islemin taraflar1 agisindan nihai bir karar1 temsil etmedigi
icin hukuken bir fatura 6zelligi gostermez.

Satici tarafindan diizenlenecek olan bu belgenin sunulmasiyla beraber sayet taraflar
gerekli sartlarda mutabik kalirlarsa proforma fatura ticari faturaya doniisecektir.”

2.16.1.2 Ticari Fatura ( Commercial Invoice )

Proforma faturanin kesinlesmis hali ticari fatura olarak degerlendirilir. Yani
taraflarin proforma fatura {izerinde ki bilgiler konusunda anlagmas1 sonucu saticinin
alici adma diizenledigi belgedir. Yine proforma faturada oldugu gibi ilgili malin

2

™ Nihat Turhan “ Dis Ticaret ve Akreditifli Islemlerin Uluslararasi Uygulamalar Kilavuzu ”,
Genigsletilmis 2.Baski, Adalet Yayimevi, Ankara, Ocak 2013, 5.9

45



cinsi, tutari, adedi gibi bilgiler ticari faturada da yer almaktadir. Bu bilgilere ek
olarak bir ticari faturada;

- Hangi dilde diizenlenmisse o dilde “FATURA” anlamina gelen bir baslik
- Faturanin diizenlendigi tarih

- Her iki tarafinda firma isimleri, linvanlari, faaliyet gosterdikleri adresleri, bagh
olduklar1 vergi daireleri, vergi dairesi numaralar1

- Satilan malin ya da karsilanan hizmetin cinsi

- S0z konusu isleme ait mal ya da hizmetin birim fiyati, adedi ve tutari

- Uluslararasi isleme dayanan bir fatura oldugu i¢in s6z konusu islemin 6deme sekli
- Teslim sekli ( CIF- FOB)

- Mallarin yiiklenecegi ve bosaltilacag: yerler

Tim bunlara ek olarak ticari fatura, alici firmanin 6zel istegi dogrultusunda
hazirlanacak olan bilgi ve beyanlar ya da iilke mevzuati geregi gerekli olan bilgileri
de igerebilmektedir.

2.16.1.3 Navlun Faturasi

CF ve CIF satiglarda konsimento ile birlikte ibraz edilir.” Bu teslim sekillerinde
navlun bedeli satici tarafindan 6denir. Faturada ister ayr1 bir kalemde isterse tutarin
icinde gosterilebilir. Bu tutari gosteren faturaya navlun fatura denir.”

2.16.1.4. Tasdikli Fatura (Certified Invoice)

Baz1 iilkeler malin ihra¢ fiyatinin cari piyasa fiyatlarina uygunlugunun kontrolii
yapilarak tlkesinin vergi tahsilati ile ilgili kaygilarim gidermek amaciyla ithalat
asamasinda giimriiklere ibraz edilecek ticari faturalarin, ihracat¢inin iilkesinde
bulunan kendi bityiikelgilik ya da konsolosluklarinca onaylanmasini talep edebilir.”’

s Ataman, Siimer, s.44.
76 Boliikbasi, a.g.e.,s.59
" Turhan, s.11
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Yani Almanya’dan Tiirkiye’ye ihracat yapacak olan X Firmasi diizenlemis oldugu
satig faturasini evvela Almanya’da ki Tiirk elgiligine ya da konsolosluguna tasdik
ettirecektir ve ithalatin yapilacagi iilkenin glimriigiine onayli, tasdikli fatura ibraz
edilecektir.

2.16.1.5. Ceki Listesi (Weight List)

Ticari faturanin da asli maddelerinden olan mallarin net agirligina ya da adedine
iligkin bilgileri ticari fatura disinda ayr1 bir belge olarak beyan edilmesidir.

Agirliklan lizerinden vergilendirmesi farkli olacak olan mallarin diizenlenecek ceki
listesinde agirlik, adet gibi Ol¢iitlere gore hazirlanmasi1 gerekmektedir.

Sayet mallarin agirliginda ambalajinin da etkisi var ise ¢eki listesinde ambalajlar igin
de bir agirlik bilgisi olmalidir. Ceki listesi mallarin giimriik islemlerinin sirasinda
dogmas1 muhtemel hasarlarin tespiti ve derecesi i¢in de sigorta sirketlerinin 6nem
verdigi bir belgedir.

2.16.1.6. Gozetim Belgesi (Certificate of Inspection)

Mallarin taraflarin  anlasmis oldugu ¢erceve igerisinde Tretilip iretilmedigi,
degerlerinin ve miktarlarinin anlasildig: sekilde olup olmadigmnin taraflardan birinin
ya da her ikisinin talebine mukabil uzmanlarca yapilan teknik inceleme sonucunda
bu sonuglarin bir rapora dokiilmesidir.

Bu belge gerek satis islemi sirasinda gerekse sonrasinda dogabilecek
anlagsmazliklarin ortaya ¢ikmasi durumunda ihtilafin ¢oziilmesi konusunda taraflara
kolaylik saglayacaktir.

Bir yoniiyle mallarin uygunlugunun denetlenmesi sonucunu igeren bu belge hem
satict hem alici taraf nezdinde 6nem ifade etmektedir.

Dis ticaretin yiiksek oranda karsilikli olarak birbirlerini tanimayan firmalar arasinda
yapildig1 gercegini gdz Oniine alirsak ithalatginin ihracat¢idan talep edecegi ve
mallarin uygunlugunu gosteren bu belgeyi uluslararasi kabul gormiis bir bagimsiz
gozetim sirketinden alinmasini isteyebilir.

Hususen bankalarin araci oldugu akreditif islemlerinde 6demenin mal degil, belgeler

lizerinden yapildigr diisiiniildiiginde bu belgelerin bagimsiz ve uluslararasi bir
gozetim sirketince diizenlenmesi geregi on plana ¢ikmaktadir.
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2.16.2. Tasima Belgeleri

Bu belgeler taraflar arasinda anlagsmaya varilmig olan tagima sdzlesmelerine dayanir.
Bu haliyle mevcut olan sézlesme de her iki tarafin hak ve yiikiimliiliikleri belirtilir.
Yapilan bu s6zlesme kapsaminda, tasima igine konu olan mal varig yerinde, tastyici
tarafindan, tasitanin belirlemis oldugu kisiye teslim edilir.”

Tasima belgelerinde tasitan veya gonderenin mutlaka s6z konusu malin sahibi olmasi
gerekmez. BOyle durumlarda arada bir komisyonculuk iginden bahsetmek dogru
olacaktir. Akreditifte bu yonde herhangi bir sinirlama getirilmedigi siirece aracilik
iliskisinde bir sikint1 s6z konusu olmamaktadir.

Tasima belgelerinin isminin herhangi bir 6nemi yoktur. Tagima belgelerinin kiymetli
evrak 6zelligi gbz online alindiginda diger kiymetli evraklarin aksine tasima belgeleri
sik1 sikiya sekil sartlarina baglh degildir.

Tasima Belgeleri;

- Her seyden 6nce bir kiymetli evraktir. Bu haliyle mallar iizerinde bir tasarruf hakki
dogurur,

- Mallar1 yiikleten firma ile tasiyici arasinda ki bir sdzlesme,

- Mallarin taginmak iizere teslim alindigini gosteren bir makbuz niteliklerini
tasimaktadir.

2.16.2.1. Deniz Konsimentosu (Bill of Lading — B/L)

Deniz kongimentosu bir kiymetli evraktir. Dis ticarete konu olan mallarin taginmak
lizere teslim alindigin1 gosteren bir belgedir. Bu belge gemi sirketi ya da onun
acentesi tarafindan diizenlenir. Deniz konsimentosu ayn1 zamanda malin miilkiyetini
de gosterir. Kiymetli evrak olmasi hasebiyle ciro yoluyla mallarin miilkiyeti el
degistirebilir. Ciro edilebilmesi i¢in bu kiymetli evrakin emre veya hamiline yazili
olmasi gerekmektedir. Nama yazili kongimentolar ise temlik ile devredilebilir.”

Konsimento, malin yiiklendigini ve istenen sekilde taginip varig limaninda malin
aliciya teslim edilecegini garanti eder.

® Turhan, a.g.e., s.21
" Turhan, s.22
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Deniz Konsimentosu genel olarak {i¢ niisha olarak diizenlenir. Bir niishasinin islem
gormesiyle diger iki niisha gegersiz olur. Ug niisha diizenlenmesinin nedeni kayip
durumlarinda diger niishalar kullamilabilir.%°

Ik asamada mallarin teslim alindigina dair ispat amaciyla diizenlenen teselliim
konsimentosu (Received for Shipment B/L) mallarin yiiklendigini belirtmediginden
mallar1 teslim alacak kisi i¢cin makbul olan bir konsimento degildir. Ciinkii bu

kongimento mallarin sadece ylikleme yapmak {izere alindigin1 gosteren bir belgedir.

Mallarin gemiye yiiklendigini gdsteren ‘mallar yiiklenmistir’ ibaresinin yer aldig
konsimentoya yiikleme konsimentosu denir.®*

Malin alicist siparis ettigi mali temsil den konsimentonun satict tarafindan malin
yiiklenip kendisi adina yola ¢iktigindan emin olmak ister. Bu nedenle alicilar, malin
yiiklenip kendisi adina yola c¢iktigin1 gosteren yiikleme konsimentosunu gérmek
isterler.

Teselliim kongimentosuna yiikleme konsimentosu niteligi kazandirmak i¢in yiikleme
kaydinin konulmus olmasi gerekmektedir. Buna ek olarak mallarin yiiklendigi
geminin adi, yikleme ve varig limanlari ve sirketin veya kaptanin
kasesinin/imzasinin konulmasi gerekmektedir.

Deniz kongimentosunda bulunmasi gereken unsurlari su sekilde siralayabiliriz;

- Tagtyanin ya da yetkili acentanin ad1 soyadi veya ticaret linvani

- Kaptanin ad1 soyadi

- Geminin uyrugu ve adi

- Yiikletenin ad1 soyadi ya da ticaret iinvani

- Mallar1 teslim alacak olan alicinin adi soyadi ya da ticaret invani

- Yiikleme, bosaltma limani

- S6z konusu mallarin cinsi, adedi, 6l¢iisii, markalar1 ve varsa ilave bilgileri

8 Osman Barbaros Kemer, Dis Ticaret Teknikleri Teori-Uygulama, 1.Baski, istanbul, Alfa Aktiiel,
Ekim 2005, s.430

8 Boliikbast, .60
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- Teslim sekli
- Diizenlendigi yer ve tarih
- Diizenlenen niishalarin sayisi

Onceden de soyledigimiz gibi konsimentolar siki sikiya sekil sartlarma bagli degildir.
Bu nedenle bu saydigimiz maddelerin herhangi birinin eksikligi konsimentonun ciro
edilebilir kiymetli evrak olma 6zelligini kaybettirmez.

Deniz kongimentosu tiim ayrintt ve detaylariyla UCP 600°tin 20. Maddesinde
diizenlenmistir.

2.16.2.2. Charter Party Konsimentosu

Charter parti * bir geminin tcret karsiliginda tamaminin veya bir boliimiiniin veya
belli bir yerinin deniz seyriiseferi igin hizmete tahsisini dogrulayan belge” olarak
tanimlanabilir.

Charter Party konsimento eger belli bir siire i¢in yapilmissa ‘time charter’, belli bir
sefer i¢in yapiliyorsa ‘trip charter’ s6zlesmesi adini alir.¥

Charter parti konsimentosu ancak akreditifte acik¢a belirtilmisse kullanilabilir.®
2.16.2.3. Cok Sekilli Tasima Belgesi (Multi- modal)

Yasanilan teknolojik gelismelerden once tagima tek bir sekil halinde yapilmaktaydi.
Yani mallarin taginma islemi yiiklemede bosaltmaya kadar tek bir tasima sekli ile
gerceklesmekteydi. Ancak teknolojik gelismelerin artmasi uluslararas: ticarette artik
ireticilerin de aktif olarak katilmasi sonucunu dogurdu. Cok sekilli tasima belgesi;
mallarm ilk yiikleme yerinden nihai yerine ulasana birden fazla tasima sekli ile
taginmasina izin veren belgedir.

Konsimentoda oldugu gibi bu belgede de teslim alma ve yiikleme tarihleri yer
almalidir.®*

Birden fazla nakliyeciyle muhatap olunmasina ragmen tasimanin tiim siireglerinden
cok sekilli belgeyi diizenleyen nakliyeci firma sorumludur.

82 Boliikbast, 5.60
8 Fahiman Tekil, Deniz Hukuku, 6.Baski, Istanbul: Yetkin, 2001, s.233.
% Dogan, 5.238
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2.16.2.4. Havayolu Tasima Belgesi

flgili havayolu sirketinin mali yiikleme alanindan teslim aldigini ve belirtilen
bosaltma noktasinda ilgililere teslim edilecegini gosteren belgedir.

S6z konusu tagima belgesi direkt olarak gonderilen kisi ya da kurum adina 3 orijinal
9 kopya seklinde diizenlenir. Tiirk mevzuatina gore havayolu tagima belgesi kiymetli
evrak 6zelligi tasimaz bu nedenle de ciro yoluyla devri miimkiin degildir. Bu yoniiyle
deniz kongimentosundan farklilik arz eder ve bu haliyle bir makbuz niteligi
tasimaktadir.

Mallar eger mal mukabili 6deme seklinde gonderiliyorsa tasima belgesi direk alici
adma diizenlenir. Ancak mallar vesaik mukabili 6deme seklinde gonderiliyorsa alici
degil bankas1 adina diizenlenir.

Alic1 ya da bankasi ilgili hizmetin bedelini bankaya yatirdiginda banka ilgili tasima
firmasina bilgi verir ve mallarin teslimi gerceklesmis olur.

Uluslararas1 Hava Tagimaciligi Birligi (IATA) tarafindan belirlenen kurallar
cergevesinde ve bu kuruma iiye havayolu tasiyicilar tarafindan tasinan mallar i¢in
diizenlenen bir belgedir.85

Hava yolu tagima belgesi 2 tiirlii olur:

- Master Airway Bill: Bir tasitanin bir aliciya gonderdigi kargo ig¢in havayolu
tarafindan diizenlenir.

- House Airway Bill: Tagima isiyle ugrasan komisyoncular tarafindan diizenlenir.®®

Havayoluyla yapilan tagimada, akreditifte tersine bir hiikiim yer almiyorsa, kalkistan

varisa kadar yapilan tagimada bir ugaktan baska bir ugaga aktarma yapllabilir.87

2.16.2.5. Hamule Senedi

Demiryolu tagimaciliginda kullanilan bir tasima belgesidir. Karayolu tagimaciliginda
kullanilan belge ile higbir farki yoktur. Tek fark bir belgenin karayolunda
kullanilmast digerinin ise demiryolunda kullanilmasidir.

8 Ozalp, 5.173-174.
8 Ataman, Siimer, s40-41.
8 Boliikbast, .62
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Ihracatgmin génderecegi mallar sayet bir vagonu dolduruyorsa ilgili demiryolu
idaresi ihracatgiya hamule senedi verir. Eger mallar bir vagonu dolduracak say1 veya
Olctlide degilse bu sefer isleme nakliye komisyonculari dahil olurlar.

Komisyoncular vagonu bu sekilde temin ettigi mallarla doldurur ve ilgili mallarin
sahiplerine nakliye makbuzu keser. Bu durumda vagonun tamamen doldurulmasi
komisyoncu araciliiyla oldugu i¢in ilgili hamule senedi ihracatgilara degil nakliye
komisyoncusuna verilir.28

Gerek ihracatginin kendisine ya da komisyoncuya verilen bu senet mallarin
miilkiyetinin alindigin1 gostermez. Kiymetli evrak 6zelligi de tasimaz ve bu haliyle
ciro da edilemez. S6z konusu senet 6 niisha diizenlenir.

Tiim tasima belgelerinde de oldugu gibi hamule senedinde ihracat¢inin, ithalat¢inin
isimleri varsa {invanlart yazilir. Senedin diizenlenme tarihi ile mallarin yiiklenecegi
ve bosaltilacagi yerler de belirtilir. Bunlara ek olarak ilgili tasima islemi nedeniyle
olusan ticretin 6denip 6denmedigi belirtilir. Demiryolu tasimasiyla ilgili kurallar
1970 tarihli ve Tirkiye’nin de taraf oldugu “Uluslararas1 Demiryolu Tasimacilig
Anlagmasi” ile belirlenmistir.®°

2.16.3. Sigorta Belgeleri

Uluslararasi ticarette ilgili mallarin ihracatginin iilkesinden ithalat¢inin iilkesine nakli
sirasinda karsilagilabilecek zararlarin tazmini igin sigorta(insurance) konusu biiyiik
onem arz etmektedir. Bahsettigimiz ticari islem {ilkeler arasi hatta bazen kitalar
arasinda gergeklestiginden ilgili ticarete konu olan mallarin nakli ve teslimi sirasinda
belirli zararlarin dogmas1 ihtimaller dahilindedir. Bu nedenle mallarin banka ve
giimriik islemlerinin yapilmasi ve problemsiz sekilde teslimi icin sigortalanmasi
biiyiilk 6nem arz etmektedir. Bu hem yasal bir zorunluluk hem de taraflar arasinda
giiven olusabilmesi acisindan énemlidir.

Sigorta belgelerinin en yaygin kullanilan ve bilinen hali sigorta policeleridir. Yaygin
ve bilinir olmasmin sebebi hukuki alanda da yaptirimlarimin olmasi ve diger
belgelerde(sigorta belgesi, kuvertiir notlar1) olmayan kiymetli evrak olma &6zelliginin
olmasidir.

Bir sigorta poligesinde iki temel taraf s6z konusudur. Bunlardan birincisi sigorta
yapan yani sigorta sirketi birde sigorta yaptiran yani mallarin sigortalanmasi igin

8 Mesut Bilginer ve digerleri, s.117.
% Kemer, s. 436-437.
* Dolek, 5.107.
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basvuran taraftir. Sigorta poli¢esi hukuki agidan degerlendirildiginde sigorta eden ile
sigorta edilen arasindaki hak ve sorumluluklar1 gosteren yazili bir sézlesmedir.

Sigorta policesinin gegerli ve kabul edilebilir olmasi igin;

Sigortaci, sigortayr yaptiran, sigortadan yararlanacak olan, sigortanin konusu,
tastyacak firma, tasiyacak arag, ilgili tasimanin siiresi, sigortanin kapsami yani
kapsadig: tiim riskler ve gegerlilik tarihi, tasima konu olan malin bedeli, sigortanin
prim bedeli, 6deme yer ve tarihi ve poligenin diizenlendigi tarih gibi bilgiler
gereklidir.

2.17. Rezerv Kavrami

En genel ifadesiyle lehdarin (ihracatg¢inin) iizerinde mutabakat saglanan akreditif
sartlarma uygun hareket etmemesi durumuna rezerv diyebiliriz. ihracat¢inin rezerv
yemesi ¢ok rastlanan bir durumdur ancak akreditif metninde ciddi bir hata yoksa
ithalatg1 rezervi kabul edebilir ve amir bankaya 6deme emrini verir. Ancak, akreditif
metninde ithalatgryr magdur edecek bir durum varsa ya da ¢ok ciddi bir hata olmasa
bile, ithalatc1 kotii niyetli olursa, ihracat¢inin parast 6denmez. Bu durumda ihracatgi
mal ya da {irlinleri ya baska bir miisteriye satmak zorunda kalir, ya da kendi iilkesine
geri gotiirmek zorunda kalir. Dolayisiyla, ihracat¢i agisindan bakildiginda, akreditif
en risksiz ddeme sekli olmasma karsilik, belgelerin hazirlanmasi sirasinda ¢ok
hassasiyetle dikkat edilmesi gereken bir 6deme seklidir. Aksi takdirde, ihracatci
acisindan akreditif en riskli 6deme seklini alabilir.

Ihracatg1 agisindan en cok dikkat edilmesi gereken husus rezerv yememektir.
Ithalatct hicbir zaman rezerv yemez ciinkii akreditif acan taraf ithalatcidir.
Akreditifin sartlarin1 yerine getirmesi gereken taraf ihracat¢idir, dolayisiyla her
zaman ihracatg1 rezerv yer.

Bankalar evraklar 4 sekilde inceler, yani 4 tiir REZERV olusabilir;91

1. Sayisal Tamhk: Belgelerin istenilen sayisal adetlerine gore gonderilmis olmasi
gerekir. Eger ihracat¢i 3 adet istenen faturayi 2 adet gondermisse Rezerv yer.

2. Kurallar (Sartlar): Burada ihracat¢inin akreditif sartlarina uymamis olabilecegi
durumlarda yiyecegi rezervden bahsedilir. Ornegin; 30 Agustos tarihinde yiiklenmesi
gereken bir mal eyliil ayma sarkmis olabilir. Burada ihracatc1 rezerv yer. ithalatg
rezervi kabul etmezse ihracat¢1 mallar1 geri cekmek ya da baskasina satmak zorunda

%! Miicahid Karabalik, Dis Ticarette Uygulamali Akreditif, Egitim Notlar1, 2011
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kalir. Kanunen higbir sekilde 6deme talep edemez, hak iddia edemez. Ithalatc
rezervi kabul ederse banka paray1 der.

3. Uyumluluk: Belgelerin kendi aralarinda uyumlu olmalar1 gerekir. Ornegin, tasima
belgesindeki net/briit kilonun paketleme listesindeki kilo ile ayn1 olmamasi sonucu
ihracat¢1 Rezerv yer. Ya da firmanin adi yanlis yazilmis olsun. “BAKIR Tekstil”
yazilmasi gereken Amir ismi, “BATIR Tekstil” olarak yazilmis olsun. Bu durumda
ithalat¢1 bu belgeyle mali giimriikten ¢ekemez.

4. UCP 600 Uygunluk: Belgelerin yeknesak kurallara uygun olmasi gerekir (UCP
600 kurallar).

Rezerv (discrepancy) konusu ¢ok 6nemli bir konudur, hatta akreditifin en can alici
noktasidir. Thracat¢min magdur oldugu ¢ok rezerv durumu yasanmustir. Ithalatginin
yaptig1 hatadan dolay1 bile ihracatci Rezerv yiyebilir. Ornegin; Akreditifi acan taraf
yani ithalat¢i, Ingilizcede “cotton” olarak yazilmasi gereken kelimeyi akreditif
metninde “coton” olarak yanlis yazmus olsun. ihracatgi bu iiriinleri génderirken
akreditif sartlarina uymak zorunda oldugu i¢in akreditifte ne goriirse onu yazmak
zorundadir. Thracatci bu kelimenin aslini yani “cotton” yazarsa Rezerv yer. Sekilsel
olarak hata yapmamak i¢in, ihracat¢i akreditifte yanlis yazildigini gordigi seyi
yanlig yazmak zorundadir. Kesinlikle diizeltme yapmamalidir. Burada “copy-paste”
mant1g1 uygulanmalidir.

Rezerv de bilinmesi gereken onemli bir nokta ise sudur; ithalat¢i rezerv siiresini
istedigi kadar uzatabilir. Hukukta bunun i¢in tanimlanmis kesin bir siire yoktur.
Ithalatc1 rezervi kabul etse bile, parasii ge¢ ddemek igin rezerv siiresini bekletebilir.

2.17.1. Rezerv Masrafi (Discrepancy Fee): Her rezerv igin bir iicret tahsil edilir. Bu
ticret ithalatgr tarafindan belirtilmez ancak Amir Banka genellikle rezervi bir firsat
bilir ve akreditif metni hazirlanirken bir madde ekleyerek rezerv sonucunda belli bir
ticret tahsil edecegini belirtir. Eger rezerv ithalat¢i tarafindan kabul edilmezse, banka
hi¢bir sey alamaz ancak rezerv kabul edilir ve ithalat¢i 6deme yaparsa, banka her
rezerv karsilig1 bu paray1 kesme hakkina sahip olur. Burada banka ile anlasma yoluna
gidilebilir ancak bu anlagsma akreditif agilirken yapilmalidir. Aksi takdirde banka bu
ibareyi akreditife yazar ve tahsil eder. Bu masrafin ithalatgiya herhangi bir zarar
yoktur ancak bazi ihracatcilar bu masrafi 6dememek icin ithalat¢iyr sikistirabilir. Bu
durumda ithalat¢1 kendi bankasiyla pazarlik yolunu deneyebilir.

Unutulmamalidir ki, Amir Banka garantdr oldugu icin akreditif metnine istedigi her
seyi yazma hakkina sahiptir. Bu durumda bankadan gelen akreditif metni ithalatc1
tarafindan iyi incelenmeli ve ticareti aksatacak gereksiz metinler akreditiften
cikartilmalidir.
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UCUNCU BOLUM

AKREDITIFLI ODEME SEKLINDE FIRMALAR DUZEYINDE
KARSILASILAN SORUNLAR VE COZUM ONERILERI

3.1. Arastirmanin Amaci ve Kapsam

Bu noktaya kadar anlattiklarimizi da dikkate aldigimiz da ithalat veya ihracat
faaliyetinde bulunan firmalar mutlaka akreditif islemi ile karsilasmaktadir.
Calismamiza konu olmasi nedeniyle bu boliimde firmalarin akreditif acarken ya da
akreditif isleminin devam ettigi siirede karsilagtiklar1 ya da karsilasilmasi muhtemel
sorunlar1 ve bu sorunlara asmak iizere ne gibi Oneriler sunulacagini ifade etmeye
calisacagiz.

Akreditif dogas1 geregi karmasik bir islemdir ve uzmanlik gerektirmektedir. Ticari
faaliyetlerin sekteye ugramamasi i¢in bu islem/islemler hizli sekilde devam etmeli ve
olabildigince az zaman kaybina neden olmasi saglanmalidir.

Teknoloji devrinin ¢ok hizli ilerlemesi ve insanlarin bu teknolojiyi artik daha g¢ok
kullanmas1 zaman1 geldiginde akreditifin de revize edilmesi ihtiyacini doguracaktir.
Belki de oOnlimiizde ki donemlerde akreditif isleminin uzun zaman alan evrak
islemleri sadece soft ortamda gergeklestirilecek. Bu yolla akreditif de bir yoniiyle
hizla gelisen teknolojiye ayak uydurmak zorunda kalacaktir.

Bu caligmamizda akreditifli 6deme seklinde hem amir firmanin hem de lehdar
firmanin karsilagabilecegi sorunlar1 ve bu sorunlara bulunabilecek ¢6ziim Onerilerini
ortaya koyma niyeti ile yapilmistir. Bu nedenle calismamizda Tiirkiye’de faaliyet
gosteren firmalar ile miilakatlar yapilmigtir.

3.2. Arastirmada Kullanilan Veri Toplama Yoéntemi

Calisma ithalat/ihracat islemleri gergeklestiren sekiz firmada uygulanmigtir. Bu
firmalar kolayda 6rnekleme yontemi kullanilarak secilmistir. Firmalarin se¢iminde
ulagilabilirlik ilk tercih nedeni olmustur. Miilakat Istanbul Dudullu Organize Sanayi
Bolgesi’nde faaliyet gosteren firmalar ile yapilmistir. S6z konusu firmalar; plastik
enjeksiyon, ¢elik konstriiksiyon, tekstil, agir metal isleme, makine pargalari, plastik
oto parcalari, metal boyama ve hirdavat faaliyetleri ile ugrasmaktadirlar. Tim
firmalar gerek alict gerekse satici pozisyonunda dis ticaret islemleri
gerceklestirmektedir.

Arastirmamizda veri toplama teknigi olarak yiiz yiize miilakat yontemi tercih
edilmistir. Miilakat formumuz firmalarin ithalat/ihracat islemlerinden sorumlu olan
kisiye sunulmus ve cevaplamasi istenilmistir. Her firmanin yoneticisinin cevaplari
degerlendirilmistir.
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3.3 Arastirma Bulgulari

Veri toplama yontemi olan miilakat sonucu elde yanitlar asagida yer almaktadir. Her
sorunun arkasinda her firma yetkilisinin yanit1 gelecek sekilde diizenleme yapilmig
olup, ardindan genel olarak yanitlarin degerlendirmesine yer verilmistir.

3.3.1. Sorular, Cevaplar, Genel Degerlendirmeler ve Céziim Onerileri

Soru 1- Firmanizin yaptig ticari faaliyetlerinde hangi 6deme seklini/sekillerini
kullaniyorsunuz?

Cevaplar 1

Firmamiz nezdinde yaptigimiz dis ticaret islemlerinde biiyiik oranda akreditif, vesaik
mukabili 6deme ve pesin 6deme kullanmaktay1z.

Miisterilerimiz ile aramizda olusan giiven sayesinde mal mukabili ile ¢alismaktayiz.

Firmamiz kendi alaninda ilgili malin ihract agisindan tekele yakin durumdadir. Bu
nedenle biz sadece pesin 6deme ile ¢alismaktayiz.

Ticari islemlerimizde vesaik mukabili 6deme ve akreditifli 6deme sekillerini tercih
etmekteyiz.

Giiven faktorli firmamiz i¢in onceligi olan bir etkendir. Bu nedenle islemlerimizde
cok biiyiik oranda akreditif kullanmaktay1z.

Faaliyetlerimiz de sadece akreditif kullanmaktayiz. Gerek sirket prensibi olmasi
nedeniyle gerekse de islemlerimizin tutarlarinin ¢ok biiylik olmasi nedeniyle akreditif
bizim i¢in en makul 6deme seklidir.

Akreditif maliyetlerine katlanmamak adina sirket olarak yaptigimiz dis ticaret
islemlerinde vesaik mukabili 6deme seklini kullanmaktay1z.

Montaj islemlerini Tiirkiye’de yaptigimiz {irlinlimiiziin hammaddelerini tedarik
ettigimiz firma sadece pesin 6demeleri kabul etmektedir. Bizde bu durumu kabul
ediyoruz c¢iinkii diinyada s6z konusu hammaddelerin en kaliteli tedarik¢isi bu
firmadir. Ayrica kurumsallasma diizeyi yiiksek olan bu firma ile simdiye kadar
gerceklestirdigimiz higbir ithalat isleminde herhangi bir sorun yasamadik.

Degerlendirme

Miilakat1 gerceklestirdigimiz tiim firmalar bu soruya cevap vermislerdir. Faaliyet
konularmin degisik olmasi, firma politikalarimin farkliligi ve miisterileri ile olan
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iliskiler sebebiyle firmalar kendilerine en uygun olan 6deme islemini tercih
etmektedirler. Miilakata katilan firmalar genel olarak akreditif, mal mukabili, vesaik
mukabili ve pesin 6deme islemlerini tercih etmektedirler.

Soru 2- Miisterilerle / Saticilarla 6deme seklini konusurken ne gibi kriterlere
dikkat edersiniz?

s Miisteri — satic1 iligskisinde ©nemli olan husus taraflarin birbirlerini yeterince
tanimalar1 ve karsilikli giiveninin olusup olusmadig1 meselesidir. Odeme sekli, siiresi
vs. diger tim kriterler bu eksen Tlizerine insa edilmektedir. Dolayisiyla biz
misterilerimizle 6deme sekline daha ilk ticari faaliyetimizde karar verip tiim ticari
faaliyetlerimiz de ayn1 6deme sekli {izerinden devam ediyoruz. Firmamiz i¢in 6nemli
olan karsilikli gliveninin oturmus olmasidir. Bu gilivene istinaden bazi zamanlarda
O0demenin gecikmesi ya da malin tesliminin gecikmesi gibi bazi istenmeyen durumlar
bile tolere edilebilmektedir.

¢ Biz muhatap oldugumuz firma ile 6deme seklini konusurken o firmanin faaliyet
gosterdigi tilkenin ekonomik, hukuki ve sosyal durumunu degerlendiriyoruz. Firma
ile akreditifli islem yapmak istiyor olabiliriz ¢linkii bizim hukukumuzda akreditifle
ile yapilan islemlere dair yaptirimlar mevcut. Karsilasilmas1 muhtemel bir sikintida
hukuk devreye girecektir diislincesi bizim i¢in rahatlatici bir unsurdur. Ancak karsi
firmanin iilkesinde akreditife iliskin herhangi bir diizenleme olmama ihtimali vardir.
Bu durumda yasanacak ihtilaflarda hukuki sorunlar ortaya cikabilecektir. Yine ayni
sekilde muhatap firmanin iilkesinde ekonomik problemlerin varligini bilmem demek
benim bu islem i¢in mal mukabili 6deme seklinden uzak durmam anlamina
gelecektir. Clinkii kars1 tarafa mal ulagsa bile iilkenin genelinde yasanacak ekonomik
sikintilar benim tahsil sansimi azaltacaktir.
¢ Ticari iliski kuracagimiz firma ile her seyden once 6deme seklini konugmanin dogru
olacagi kanaatindeyiz. Ciinkii ithal ettigimiz malin bize olacak maliyetini bilmek
isteriz. Akreditif genel olarak bizim uyguladigimiz 6deme seklidir. Ancak
malumunuz bankalarin akreditif islemi i¢in aldiklar1 komisyonlar masraflar vardir.
Ithalatimizin ilk donemlerinde akreditifi mecburen kullanmak zorundaydik ciinkii
karsilikli giiven faktorii hala olusmamisti. Ancak bu mecburiyet belirli bir slireden
sonra ortadan kalkt1 ve akreditif kullanimi bizim i¢in daha avantajli bir islem olmaya
basladi. Clinkii ihracat¢1 firma akreditifli 6deme ile gerceklesecek ddemelerde %4-
%8 arasinda iskonto yoluna gitmeye basladi. Buda bizim dogan akreditif agilis ve
stire¢ masraflarimizi finanse etmemize yaradi. Bu sayede hem akreditif maliyetinden
kurtulmus olduk hem de daha giivenli bir 6deme sekli olan akreditiften olumlu
taraflarindan faydalanmaya basladik. Yani giliven eksikliginden ve taraflarin birbirini
yeterince tanimamasindan kaynaklanan akreditifli 6deme tercihi belirli bir siireden
sonra her iki tarafi memnun eder bir hal aldi. Firma olarak ihracatini yaptigimiz
mallarda da artik karsi tarafa bu iskonto imkanin1 sunmaya basladik. Sayet bizimle
o0deme seklini akreditif olarak belirlerseniz iskontolarimizdan faydalanabilirsiniz
dedik. Bu da ister istemez ihracatini yaptigimiz malin piyasasinda pazar payimizi
artirmamiz sonucunu dogurdu.

¢ Teknolojinin ve kurumsallasmanin hizli yiikselisi hi¢ siiphesiz bizim gibi

ithalat/ihracat islemi ile ilgilenenlere de cok biiyiikk fayda sagladi. Diinyanin bir
ucunda yer alan bir firma ¢ok kolay bir sekilde artik sizin mevcut ya da potansiyel
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miisteriniz haline gelebilmektedir. Sdyle ki; ticaret konu olan iiretiminiz ya da
hizmetiniz herhangi bir yolla herhangi bir iilkede faaliyet yapan bir firmanin
dikkatini ¢ekebilir. Bu firmalar biiyiik ihtimalle tanimadigimiz dolayisiyla ticari
isleyis ve disiplini ile ilgili bir malumatimizin olmadig1 firmalardir. Cok basit bir
uygulama gibi goriinse bile s6z konusu firma hakkinda internet araciligiyla bilgi
sahibi olabiliriz. Gerek web sitesi ile gerek sosyal medyada ki kurumsal sayfalari ile
firmanin imaj1, itibar1 ve tanmirligr hakkinda ipucu niteligi tasiyacak bilgilere
ulagabiliriz. Cok net bilgiler saglamamakla birlikte bu basit ama etkili istihbarat
calismasi ile firmanin ulusal ve uluslararasi diizeyde ki konumu ile alakali bilgi
sahibi olabiliriz. Bu da firma ile yapacagimiz ticarete bagli 6deme seklimizi
belirleme konusunda bizlere yardimci olmaktadir.

Biz firma politikasi olarak ¢ok mecbur durumda kalmadik¢a pesin odeme ile
calistyoruz. Ciinkii ihracatini yaptigimiz mal i¢in yogun talep aliyoruz bu nedenle
stok seviyemizi belli diizeyde tutmak ve talebi karsilamak adina siirekli nakit paraya
ihtiya¢ duyuyoruz. Bu nedenle bizden ilk defa mal isteyen ve tanimadigimiz firmalar
ile alakali Eximbank ile irtibata gegerek kredibilitesini ya da risk seviyesini gosteren
bilgiler talep ediyoruz. Sayet bu yolla bilgi elde edemiyorsak uluslararasi alanda
faaliyet gosteren bankalardan bilgi talep ediyoruz. Bu talepler neticesinde herhangi
bir sonu¢ alamadiysak firmanin nakit 6deme seviyesinin olmadigi, bankalar nezdinde
kredi limitinin olmadig1 gerekcesiyle mal satmiyoruz.

Hi¢ siliphesiz 6deme seklinin nasil olacagi gerek ulusal gerek uluslararasi ticarette
konusulmasi gereken konularin basinda gelmektedir. Bu nedenle biz de ticari
iliskinin daha basindayken muhatabimiz ile 6deme seklini konusup diger sartlar1 da
bu temel iizerine insa ediyoruz. Odeme seklinin tercihi konusunda dikkat ettigimiz
oncelikler s6z konusu malin ¢esidi, tahmini tiretim/teslim stiresi ve tutaridir. Ciinkii
ithalatin1 yaptigimiz malin Tiirkiye’de ki bliylik tedarik¢ilerindeniz. Ancak bu pazari
boliismek zorunda oldugumuz rakiplerimiz de mevcut. Takdir edersiniz ki gelisen
rekabet sartlari, bizlere malin pazara sunulmasi konusunda giinlerin degil saatlerin
bile ne kadar 6nemli oldugunu gostermektedir. Cok yogun ¢aba sarf edip miisteri
halkamiza ekledigimiz firmalara istedigi anda istedigi mali sunamamak o firmanin
artik miisterimiz olmamasina sebebiyet verebilmektedir. Bu nedenle ithalat¢1 firma
ile istedikleri 6deme sekli ile ¢aligsabilecegimizi ancak bizim de malin gesitliligi ve
teslimi ile alakali sartlarimiz oldugunu iletiyoruz. Bu konuda gerekli mutabakata
istinaden ticari isleme basliyoruz. ithalatci firmadan hem cesit olarak hem de yekiin
olarak yiiksek hacimli mal ithal edebiliyoruz. Genelde muhatap firma da bunun
farkinda olmaktadir. Bu yiizden istedigimiz ¢esidi istedigimiz tutarda ve istedigimiz
tarihte teslim alabiliyoruz. Bu konuda simdiye kadar gerceklestirdigimiz higbir
ithalat isleminde problem yagamadik.

Tiirkiye’de pazara sundugumuz malin imalat maliyeti yliksek olmaktadir. Belli bir
siire deneme yaptik ancak bu maliyeti firmamizin kapasite darligit ve finansal
yetersizligi nedeniyle indiremedik. Boyle olunca da s6z konusu malin ithali yoluna
gittik. Gergekten de ithal ettigimiz malin ilk siparis asamasindan elimize ulasana
kadar olan siirede ki maliyeti kendi imalat maliyetimizin altinda oldugunu fark ettik.
Ancak belirli bir slire sonra ithalatin1 yaptigimiz malin yurtdisinda ki tedarikg¢isinin
tekele yakin bir konuma geldigini fark ettik. Tiirkiye’de birgok firma da artik bu
tedarik¢i firmadan mallarimi almaya basladilar. Dolayisiyla basta vesaik mukabili
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seklinde calistigimiz firma bundan sonra sadece pesin Odeme ile calisacagini
piyasaya duyurdu. Misterilerimizin maldan memnun olmasi ve bizim de pazarda
giderek artan sayginligimiz nedeniyle bu sarti kabul etmek zorunda kaldik ve
yaklasik 3 seneye yakindir pesin 6deme ile mal ithal ediyoruz. Yani 6deme seklimizi
burada belirleyen faktor ihracat¢i firmanin artik tekele yakin bir durumda olmasi ve
bu durumunu giderek kuvvetlendirmesidir.

Degerlendirme

Miilakata katilan firmalardan 7°si bu soruya cevap vermistir. Diger firma sirket
prensibi kapsamina girebilecegi diisiincesiyle cevap vermekten kagimmustir.
Cevaplardan anlagilacagi lizere her firma ticari iliskiye basglamadan 6nce ddeme
seklinin konusulmas: taraftaridir. Bu konu gerek ihracat yapan gerekse ithalat yapan
taraf i¢in 6nemli bir konudur. Ciinkii ticaretin dogasi olarak asil ama para kazanmak,
kar elde etmektir. Soruya cevap veren tiim firmalar 6deme seklinin nasil olacaginin
konusulmasinda hem fikir iken ©6deme seklinin kararlagtirilmasi nedenleri,
gerekgeleri farklilik gostermektedir. Bir firma ihracat¢i firmanin sert sinirlari
nedeniyle sadece pesin 6deme islemi ile ¢alismak zorunda kalmistir. Diger firma
cesitli iskonto ve indirimler nedeniyle akreditif ile calismay1 uygun gérmiistiir. Diger
bir firma muhatap iilkenin ekonomik, sosyal durumlarini géz Oniine alarak ilgili
O6deme sekli talebini belirtmistir. Buna ek olarak diger bir firma ilgili ticarete konu
olan malin ¢esidi, teslim siiresi gibi nedenler ile kendi istedigi 6deme sekli iizerinde
anlagma saglanmasini istemektedir.

Tim bu durumlar ile birlikte bir firma da basta yapilan ve devam eden 6deme
seklinin zamanla degisebilecegini ve buna intibak edilmesi geregini belirtmistir.

Soru 3- Akreditifin diger 6deme sekillerine gore olumlu/olumsuz farklar
nelerdir?

Degisen ihtiyaclar ve buna bagl olarak degisen teknolojik gelisimler hepimizin
malumudur. Akreditif’ in de bdyle bir siirecten gegerek olustugu kanaatindeyim.
Ciinkii akreditif diger 6deme sekillerine gore daha teknik bilgiye ihtiya¢ duyulan,
slireg itibari ile daha karmagik olan ve bu nedenle daha biiyiik 6zen gerektiren bir
islemdir. Bu yoniiyle akreditif diger ddeme sekillerine gore daha teknik daha
kurumsal bir goriiniime sahiptir. Tiim bu farklarla birlikte akreditif karsilikli iki
tarafin(alici-satici) gliven problemlerini de bir nebze olsun azaltmaktadir. Bu islemde
salt firmalar degil belirli durum ve sartlarda bankalarin da giivenceye dahil olmalari
taraflar1 rahatlatmaktadir. Bu haliyle diger 6deme sekillerine gore daha saglikli daha
kaliteli bir siire¢ izlenmektedir.

Akreditif hukuki ve uluslararasi yasal diizenlemelere tabi oldugu i¢in hem ithalatc1
hem de ihracat¢1 agisindan daha giivenilir bir 6deme sekli olarak kabul edilmektedir.

Akreditif en genel itibariyle bir sozlesme 6zelligi tasimaktadir. Bu anlamda iki taraf

icin de baglayicihigr vardir. Ithalatci siparisi verdikten sonra akreditifin gegerli
oldugu tarih i¢inde mali almaktan vazgecememektedir. Bizim gibi ihracat¢i firmalar
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i¢in bu konu biiylik 6nem arz etmektedir. Aramizda ki ticarette akreditifin olmasi ve
doniilemez olmasi o malin alinacagi ve tahsilinin yapilacagini ifade eder.

Akreditifli 6deme seklinde silirece bankalarin girmesi iki taraf iginde bir gliven
unsuru olusturmaktadir. Ancak bu giivenin de bir maliyeti vardir. Akreditifte ithalatci
i¢in ticaret bedeline gore degisen akreditif actirma maliyetleri s6z konusudur. Ayni
sekilde olusmasi muhtemel rezerv maddeleri icin de bankalarin ihracatgidan
kestikleri bedeller vardir. Yani akreditif islemi tesis ettigi giiven neticesinde bir
maliyet dogurmaktadir.

Akreditifte yer alan 6zel sartlar kismi bazen bizleri yani ihracatc¢ilart magdur edecek
diizeyde olabilmektedir.

Akreditif agildiktan sonra yapilan degisiklikler amendment (diizeltme, diizenleme)
olarak adlandirilmaktadir. Biz ayn1 anda birden fazla lehdara akreditif acan bir firma
oldugumuz i¢in gilnliikk 5-6 farkli akreditif agabiliyoruz. Bu yogunluk i¢inde
akreditife konu olan sartlar1 yazarken eksiklikler olabilmektedir. Bunu bankaya
bildirdigimizde bizden amendment {creti talep etmektedir. Amendment kim
tarafindan talep edilirse 6demesi de o tarafa ait olacaktir. Bu ozelligi itibari ile
akreditif farklilik arz etmektedir.

Akreditif 6deme sekli diger 6deme sekillerine gore bizi yani ihracat¢iyr koruyan bir
O6deme seklidir. Belgeleri eksiksiz teslim etmemiz durumunda 6dememizi tahsil
etmemizin Onilinde bir engel yoktur. Bu yoniiyle akreditif ihracat¢ilar agisindan tercih
edilebilen bir 6deme seklidir.

Akreditif islemi 6ziinde giiven veren bir islemdir. Ciinkii siirece kurumsal bankalarin
dahil olmasit s6z konusudur. Ancak bu durum her iilkeden, bankadan ya da
miisteriden gelen akreditifin giivenli olacagi anlamina gelmemektedir. Bu nedenle
akreditifli bir O6deme teklif eden amirin iilkesinin, bankasinin arastirilmasi
gerekmektedir. Akreditifin glivenli bir islem olmasi nedeniyle gozii kapali isleme
baglanmamalidir. Yani akreditif diger 6deme sekillerine gore karsi tarafin hem
kendisinin, hem bankasinin hem de tilkesinin ayr1 ayr1 degerlendirilmesi gereken bir
O0deme seklidir.

Degerlendirme

Bu soruya miilakata katilan tiim firmalar cevap vermistir. Genel olarak ihracat yapan
sirket yetkililere akreditifin diger 6demelere nazaran daha giivenli bir islem oldugunu
ifade etmektedirler. Ancak amir bankalarin akreditif agarken kendilerini rezerve
diisiirmeyecek sekilde islemi baslatmalarin1 gerektigini sdylemektedirler. Ciinkii
olas1 rezerv maliyetleri ekstra bir anlagsma yoksa ihracatciya aittir. Bu nedenle amir
bankalarin burada diiriist ve ahlaki davranmalari gerekmektedir. Buna ilaveten
amirin yani ithalatcinin akreditif acarken katlandigi maliyetler vardir. Buda
akreditifin olumsuz bir yonii olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Akreditif islemlerinin
karmasik olmasi nedeniyle profesyonel bir slire¢ olarak karsimiza ¢ikar. Bunun i¢in
firmalar akreditif islemini saghikli yiiriitecek personeller istihdam etmek
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zorundadirlar. Clinkli yasanacak sikintilar mali ge¢ ¢ekmeye, diger taraf igin de
tahsilat1 ge¢ almaya sebep olabilir.

Tiim bunlara ek olarak akreditifin yasal, hukuki bir s6zlesme olmasi, uluslararasi
gecerliligi olmasi da kullanim alaninin giderek artmasina neden olmustur.

Soru 4- Yaptigimiz akreditifli islemlerde karsilastiZiniz sorunlar ve bu sorunlara
yonelik ¢oziim onerileriniz nelerdir? (Aciklama)

Firmamizin ihracat¢1 konumunda oldugu bir akreditifte evraklarin gec teslimi (late
presentation) sikintisi yasadik. Yani ithalatginin mali ¢ekmek iizere talep ettigi
evraklar1 zamaninda teslim edemedik. Bu siire UCP’ ye gore azami 21 giindiir.
Ancak ithalat¢1 firma bu konuda ¢ok kat1 davranarak bizden evraklari en ge¢ 14 giin
icinde istedigini belirtti. Biz de ilk defa ticaret yaptigimiz bu firmay1 kaybetmemek
adina kabul ettik bu siireyi. Ancak tlilkelerin uzak olusu bankalarin evraklari
kontrollerinin uzun siirmesi ve kurye siiresi bizim evraklar1 14 giinde teslim
etmemizi engelledi ve bu nedenle amir banka bize rezerv (discrepancy) c¢ikardi.
Ithalat¢1 firmanm bu konuda kati davramisi nedeniyle rezervi kabul etmedi. Sz
konusu amir ile rezerv masraflarini karsilamaya yonelik bir anlayisimiz olmadigr igin
bu maliyeti tamamen yiiklendik.

Coziim Onerisi: Bu konuda onerimiz ithalatginin akreditif isleminin karmasik
yapisini dikkate almasi ve bu konuda daha esnek olmasi yoniindedir. Aksi takdirde
bu konu siirekli rezerve neden olacaktir. Ithalat¢1 sadece kendini degil ihracatgiyr da
diisiinmelidir. iki tarafi da magdur etmeyecek makul bir siirede anlasilmalidir. Birde
bu siirenin makul olabilecegi akreditif iliskileri de olabilir. Soyle ki taraflarin siirekli
karsilikli ticaret yaptigi hem firmalarin hem bankalarin birbirlerini ve prosediirleri,
istekleri iyi bildigi bir siirecte bu siire makul siire olarak degerlendirilebilir. Bu kadar
pozitif nedenin varligina ragmen sorun devam ediyorsa ihracatci istihdam ettigi
elemanini kontrol etmeli ve siireci 1y1 yonetmesini talep etmelidir.

Bizim ithalatg1 olarak karsilastigimiz ve ihracatgilarin en ¢ok diistiigii rezerv konusu
fazla ya da eksik yiikleme (over shipment and less shipment) konusudur. Soyle ki
akreditifte koydugumuz mallarin miktar1 sartinin ihlali s6z konusu oldugu igin
bankamiz direk rezerv koymaktadir. Sayet bizi magdur etmeyecek seviyede bir eksik
ya da fazlalik mevcutsa rezervi kabul edip islemi devam ettiriyoruz. Ancak bazen bu
yanliglik bizi de ticaretimizi de etkileyecek noktada oluyorsa o rezervi kabul
edemiyoruz. Ciinki biz ithalata konu olan mal miktarin1 cesitli tekniklerle
belirliyoruz ve belirledigimiz bu mal miktar1 firmamizi bir diger ithalata kadar
optimum seviyede idare etmektedir. Bu seviyenin altinda ya da iistiinde ki miktarlar
elimizde mal kalmasina ya da taleplere cevap verememe gibi problemlere sebep
olmaktadir.

Thracatg1 firma siparisimize mukabil yaptig1 imalatta herhangi bir fire vermediyse ve
bu mal bize 6zel bir iiriinse bagka bir firmaya bu mali satma imkan1 olmamaktadir.
Bu durumda ilave yiliklemenin kendince bir sorun olmadigi kanaatine varip fazla
yiikleme yapabilmektedir. Bu durumda biz rezervi kabul etmezsek ihracatci ilave
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rezerv maliyetine katlanmak zorunda kalacaktir. Ya da tam tersi bir durumda firenin
cok oldugu bir imalatta ihracat¢1 bu sefer eksik yiikleme yapacaktir ve yine rezerv
ortaya ¢ikacaktir.

Coziim Onerisi 1- Bankamizin rezervi tespiti neticesinde bize riicu etmesi siirecin
bir halkasidir. Burada biz hangi maldan az yilikleme hangi maldan ¢ok ylikleme
oldugunu gorebiliriz. Bu durumda eger telafisi miimkiin bir eksiklik ya da fazlalik
s0z konusu ise siireci sekteye ugratmamak adina rezervi kabul edip mallarimizi
zamaninda teslim alabiliriz.

Coziim Onerisi 2- Bir diger oneri ise akreditife 6zel bir sart olarak TOLERANS
baslig1 ekleyebiliriz. Belirli ve makul bir ylizde de (+,-) mal miktarini ilgilendiren
tolerans eklenebilir. Bu sayede fazla ya da eksik yiiklemenin makul seviyede oldugu
durumlarda ihracat¢i da rezerve diismemis olur. Ancak bunu ihracat¢inin bir teamiil
haline getirmesine miisaade edilmemelidir.

Akreditifli islemlerimizde karsilastigimiz sorunlardan birisi ithracatginin akreditifin
sartlarma tam olarak uymamasi konusudur. Ornegin biz akreditifli islemlerimizin
yogun olmast ve mali c¢ekerken dosyalarin, mallarin, evraklarin karismasini
engellemek ve olast silipheli duruma diisecegimiz ( farkli belge ile farkli mal
cekmeye calismak) durumlardan kacinmak adina ihracat¢inin her akreditif evrakina
kendilerine verdigimiz akreditif numarasinin (unigue no) yazilmasini talep ediyoruz.
S6z konusu evraklarin hangi mala iliskin oldugunu tespiti noktasinda bu konu bizim
icin bliyllk 6nem arz etmektedir. Firma olarak mallart ¢ekmeye gittigimizde
evraklarin bir biitlinliik saglamasi nedeniyle ve muhtemel karsilasilacak sikintilarin
Oniine ge¢cmek adina bu uygulamay: dnemsiyoruz. Bu numaralar ile 6demeyi bile
takip edebilme yetisine sahip olmaktayiz. Hangi akreditife ne kadar 6dendigini,
siirecin ne asamada oldugunu ve sair diger durumlari takip edebiliyoruz bu sayede.
Bunu biz akreditife 6zel bir sart olarak koydugumuz i¢in yapilmasi gerekmektedir.
Sayet ihracat¢1 bunu yapmazsa rezerv yer ve bizde genelde bu nedenle olusan rezervi
kabul etmeyiz. Ciinkii bizim i¢in yogun bir mesai israfina neden olmaktadir.

Coziim Onerisi - Akreditif sartlar1 ihracatci tarafindan kiisat iizerinden en bastan
itibaren degerlendirilmeli ve s6z konusu 6zel sartlarin olabilirligi hakkinda personeli
ile istisare etmelidir. Aksi bir ifade olmasi1 durumunda amir ve bankasi ile ortak bir
nokta bulunmasi yoniinde ugrasilmali. Sonradan dogabilecek sikintilara dnceden
tedbir alinmis olur bu sayede. Mallarin yiiklenip gonderilmesi ile beraber amir
bankaya gonderilmesi gereken evraklarin eksiksiz, tam oldugundan emin
olunmalidir. Personele bu konuda ithalat¢inin hassas oldugu konular anlatilmali ve
bu konuda ki ciddiyet ve dikkat tesis edilmelidir.

Akreditifte istedigimiz evraklarin iizerinde ki bilgilerin eksik ya da yanlis yazilmasi
benim bizzat defalarca karsilastigimiz bir rezerv 6rnegidir. Ornegin faturanin {izerine
firmamizin (ithalat¢inin) {invaninin, adresinin, ya da iletisim bilgilerinin akreditifte
yazildig1 sekilde olmamasi bankamiz tarafindan rezerv olarak saptanmistir. Bizde bu
rezervi kabul edemiyoruz cilinkii mallarnt ¢ekerken bizlere de problemler
cikarmaktadir bu problem. Ya da ithal ettigimiz {riiniin adi veya kodu yazilirken
akreditife uygun yazilmamasi yine bir rezerv konusudur. Biz lehdara sunu
sOyliiyoruz, sayet biz akreditif metnine herhangi bir bilgiyi hata ile yanlis yazmis
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olsak bile ve bu son ana kadar fark edilmemis ise faturalara s6z konusu bilgileri ayni
sekilde aktarin ki rezervden kurtulmus olun. Akreditif amiri olarak biz akreditif
metnine ‘“cotton” olarak yazilmasi gereken bir ifadeyi yanlislikla “coton™ olarak
yazmis olalim. Thracat¢1 bu kelimenin aslini yani “cotton” halini yazar ise rezerv yer.

Coziim Onerisi — Thracat¢1 amir adina ya da bankas1 adina diizenleyecegi evraklarin
hepsine akreditif metninde gordiigii bilgileri aynen aktarmalidir. Velev ki akreditifte
yazan bilgiler yanlis olsa bile yine de o hali ile yazilmahidir aksi takdirde rezerv
durumu ortaya g¢ikacaktir. Bunun igin basit ama etkili yontem akreditif metnin de
yazilan bilgilerin copy-paste yapilmasi olacaktir. Bu sayede evraklar arasinda ki
farkliliklara engel olunacaktir. Bir diger oneri ise mallarin es anlamlarini dahi
yazmamak gerekmektedir.

Ticaretimizin konusu tekstil olmasi nedeniyle bu 6rnegi vermenin yerinde olacagi
kanaatindeyim. Kazak ya da yelek anlamima gelebilen pullover ya da cardigan
kelimelerini evraklara yazarken kendi fikrimize ya da hangisinin dogru olduguna
degil akreditif metninde yazili olan1 yazmamiz bizi rezervden korumanin basit ama
etkili bir yolu olacaktir.

Malumunuz teslim sekilleri dis ticarette ddeme sekli ile birlikte en bastan itibaren
konusulmas1 gerekilen konudur. Ciinkii her teslim seklinin akreditifin amir olarak
bize farkli maliyeti vardir. Biz genel olarak mallarimizi tiim ticari islerimizi
kapsayan genis kapsamli bir sigorta poligesi ile glivenceye aliyoruz. Yani sigorta
(Insurance) ihtiyacimizi uluslararasi bir sigorta firmasi ile karsiliyoruz. Ancak navlun
masraflarint genel olarak ihracatginin kargilamasi bizim agimizdan hem zamandan
hem de maliyetten tasarruf etmek anlamma geliyor. (CFR teslim sekli) Ciinkii
thracatcimiz kendi iilkesinde calistigi firmalar ile bu hizmeti bize kullandirabiliyor.
Tabi ki bu hizmetin maliyetini de mal bedeline ekleyerek bizden tahsil etmektedir.
Biz prensip geregi dis ticaret departmani olarak faturada navlun bedelini mal
bedelinden ayr1 gormek istiyoruz. Yani mal bedelini ayr1 navlun bedelini ayr
degerlendirmek istiyoruz. Bu sartimizi da daha ticari iliskinin basinda akreditif
kiisadinda 6zel sartlar baslig1 altinda ifade ediyoruz. Ancak bu kadar 6zene ragmen
thracat¢t firma yine de bu durumu cok dikkate almadan navlunu mal bedeline
ekleyerek faturayr olusturmaktadir. Bu bizim basimiza defalarca hem de ayni lehdar
firma ile gelmis bir olaydir. Bu konuda navlun ve malin maliyetini takip etmemizi
engelleyen bu aksakliktan dogan rezervi kabul etmiyoruz ve bunun diizeltilmesini
talep ediyoruz.

Coziim Onerisi — Ozel sart olarak belirttigimiz bu hususu lehdar iyi degerlendirmeli
ve akreditif acilis kiisadin1 iyi incelemelidir. Kendilerine sundugumuz akreditif
maddelerini iyi incelemeli ve firmasi ile istisare etmelidir. Bu durumda malin teslimi
asamasinda rezerve bagli olarak olusacak magduriyet kendilerine de sikinti olacaktir.

Akreditifli islemler ucak yiiklemesi olan triinler i¢cin kullamigli degildir. Ciinkii

ucakla yiiklenen {iriinler en ge¢ 2 giin igerisinde amirin (ithalat¢cinin) iilkesine ulasir
ancak evraklarin bu zaman igerisinde amirin bankasina gelip incelenmesi kuvvetle
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muhtemel olanaksizdir. Bu nedenle biz akreditife ugak yiiklemesi olan {iriinler igin
ek bir sart yaziyoruz. Soyle ki ; “ Ucak yiiklemelerinde evraklarin orijinal seti bir
kurye ile gonderilmelidir.”. Bu sayede evraklar ucaga yiiklenen mallar ile aym
stirede bankaya ulasabilmektedir. Ancak buna ragmen bazi zamanlar evraklar
bankaya ulagsa bile bankanin inceleme isleminin uzayabilmesi nedeniyle heniiz
evraklar hakkinda nihai karar verilmemis olacaktir. Bu nedenle de mallar
cekemeyecegiz ve lehdar da 6demesini alamayacaktir.

Coziim Onerisi — Bu durumda ¢6ziim olarak bizim yaptigimiz islem &nceden de
calistigimiz ve sikinti yasamadigimiz firmalar i¢in bankamiza “genel rezerv” yazisi
yaziyoruz ve bu sayede ortaya c¢ikmasi muhtemel her rezervi kabul ettigimizi
belirtiyoruz. Yani 6deme garantisini vermis oluyoruz. Ancak tekrar belirtmekte yarar
var, bu iglemi sadece 6nceden calistigimiz ve problem yasamadigimiz miisteriler i¢in
yaptyoruz. Bunu genel bir kural haline getirmenin tutarli bir davranis olmayacagi
kanaatindeyiz. Tim personelimize de aymi sekilde egitim veriyoruz. Nihayetinde
ticaretin temelinde giiven unsuru vardir. Bu yolla mallar1 giimriikten ¢ekme islemi
icin de bankadan onay yazis1 almamamiza gerek kalmamaktadir. Ciinkii bankaya her
tirli rezervi kabul ettigimizi ifade etmemiz islemin sekteye ugramamasi ig¢in
yapilmis bir 6nlem mahiyeti tagimaktadir.

Akreditifli 6deme seklinde karsilagtigimiz bir problem akreditif metnine itiraz
etmeme seklinde karsimiza ¢ikmusti. Thracatgiya sartlarimizi ve ticari isleme konu
olan diger tiim bilgileri iceren akreditif kiisadin1 hazirlayip gonderdik ve akreditif
metnine itiraz i¢in yasal siire olan 5 is glinii gecti. Bizde bu siire i¢inde lehdardan ya
da bankasindan herhangi bir geri doniis almadigimiz i¢in akreditifi kabul ettiklerini
diisiindiik. Ancak aradan 10 giine yakin zaman gecti ve biz mallarin imalatina
gecildigini, evraklarimizin hazirlandigint diislindiigimiiz bir anda amirin yasal
temsilcisi akreditif sartlarina ekledigimiz bir maddeyi kabul edemeyeceklerini ve bu
konu iizerinde anlasma yoluna gitmek istediklerini belirttiler. S6z konusu madde
bizim sirket politikasi olarak onem verdigimiz bir madde olmasi nedeniyle bu
anlagma teklifini kabul etmedik. Dolayisiyla yasal siire i¢cinde gerceklesmeyen itiraz
nedeniyle bu maddenin kabul edildigini ve mallarimizin teslime hazirlandigini
diistindiiglimiizii kars1 tarafa ilettik. Bu konuda 1srarct olmalar1 halinde eksik evrak
gondereceklerini ve bu durumda dogacak rezervi kabul edemeyecegimizi kendilerine
ilettik. Tlgili madde hakkinda ki ciddiyetimizi ve dneminin anlayan firma yetkilileri
istemeye istemeye o0 maddeyi de yerine getirdiler ve gecikmeli olsa da biz
mallarimizi teslim alabildik.

Coziim Onerisi- Taraflar bilmelidir ki akreditif gerek uluslararas1 hukukta gerekse
ulusal hukukta yer alan, yaptirimlar1 olan bir sézlesmedir. Bu 6zelligi nedeniyle de
islem siiresi i¢inde belirli zamanlar tayin edilmistir. Akreditifin taraflari islemin
hukuki c¢ercevesini iyi bilmeli ya da bu 0Ozelliklere sahip personel istihdamina
gitmelidirler.
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Akreditifte ithalat¢1 nasil ki zamaninda malin1 almak isterse lehdar da parasini yine
zamani gecmeden almak isteyecektir. Bu nedenle akreditifli islemlerde Rambursman
banka kavrami ortaya c¢ikmustir. Teyitli akreditif acilmasi istenilen bir akreditifte
amirin ve lehdarin bankalar1 arasinda hem muhabirlik (corresponding line) hem de
kredi(credit line) iliski olmasi1 gerekmektedir. Bu kapsamda bir iliskinin olmadigi
durumda devreye 3. bir banka olarak Rambursman banka girer. Dedigimizi gibi iki
banka arasinda hem muhabirlik hem de kredi iliskisi ayni anda olugmasi
gerekmektedir teyitli akreditif agilabilmesi i¢in.

Rambursman banka isleme sadece muhabirlik iliskisi sebebiyle girmesi halinde
yalnizca SWIFT masrafini1 alir. Ancak kredi iliskisi de devreye sokulursa bu masraf
daha da artar. Ciinkii bu noktadan itibaren Rambursman banka da garantdrliik gorevi
gormeye baslar. Ciinkii her iki bankaya da kefil olmustur artik. Rambursman
masraflar Ihracatgiya aittir. Bu siirecin aynen yasandig1 bir akreditifli islemimizde
thracat¢ciya yiiksek tutarda masraf c¢ikti. Kendisinin de arastirmadan ve
degerlendirmesini yapmadan basvurdugu bu kredi iligkisi kendisi i¢in pahali bir
islem oldu. Ancak bu bedelin tamamin1 6demek istemedigini ve bu masrafi
paylasmamiz gerektigini bizlere belirtti. Bize higbir katkisi olmayan bu islem i¢in
dogan maliyeti kabul etmedik ve hukuken bu masrafin kendilerine ait oldugunu
belirttik. Clinkii akreditifin acilis1 sirasinda Rambursman banka tarafindan dogan
masraflara ortak olacagimiza dair bir madde eklenmedi. Dolayisiyla bir hak talep
etmeden tiim masraflar1 6dedi malimizi siiresi i¢inde teslim aldik ve 6demesini
yaptik.

Akreditifin Transferable olma &zelligi vardir. Bu ihracat¢inin ihrag¢ edecegi mallari
baska bir firmaya irettirmesi anlamina gelir. Bu durumda akreditif 3. Bir firmaya
transfer edilir ve 6demeyi alacak taraf da bu firma olur. Ancak bu transfer islemi bir
akreditif i¢in sadece bir kez yapilabilir. Ikinci bir transfer s6z konusu olmaz. Biz
amiri oldugumuz bir akreditifli 6deme de ihracat¢inin istegi lizerine transfere onay
verdik. Ancak akreditifin bu 6zelligini daha once kullanmadigimiz igin bir takim
problemlerle karsilastik. Akreditifte bankalarin kalite acgisindan herhangi bir
sorumlulugu olmamasi1 ve bizim de gozetimcimizi ilgili mallar1 kontrol i¢in
gondermemiz nedeniyle mallari istedigimiz kalitede olmadi. Bu durumda bize i¢
piyasada maliyet olarak geri dondii ¢iinkii mallarimiz: siirekli calisti§imiz firmalara
bile satamadik.

Coziim Onerisi- Burada yasadigimiz magduriyetimizi diger islemlerimizde
akreditife koydugumuz o6zel sartlar ile asmis olduk. Akreditife olusturmadan evvel
thracat¢inin mallarin tiretimin transfer edecegi muhtemel firmalarin bilgilerini istedik
ve bunlardan segtiklerimiz diginda herhangi bir firmaya tiretimin ve akreditifin
transfer edilmemesini talep ettik. Bu sayede mallar ile ilgili kalite endiselerimizin de
Oniine gegmis olduk.
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SONUC ve ONERILER

Uluslararasi ticaret, degisen ticari konsept ve cevresi ile gitgide gelisen bir alan
olmustur. Bu nedenle firmalarin bu konu iizerinde daha detayli sekilde durmalari
gerekmektedir. Bu alan i¢in hususi mesai harcamalar1 gerekmektedir.

Sunu biliyoruz ki her gelisim degisimi gerekli kilmaktadir. Gelisen ekseni ile
Uluslararasi Ticaret’te daha karmasik bir hal almaktadir. Karsilikl istekler artmakta,
beklentiler degismekte ve buna bagli olarak da daha ¢ok ihtilaf ortaya ¢ikmaktadir.
Bu konu teoride olmasa bile pratik hayatta karsimiza ¢ikmaktadir.

Uluslararasi ticarette akreditif uygulanmasi da bu gelisen ve degisen ticari sartlarin
bir sonucudur. Belki de zamani geldiginde artik akreditifin de beklentileri
karsilayamayacagi islemler olacaktir. Burada ihtiyacin varli§i insanlart farkh
arayislara yonlendirecektir. Ancak su zaman iginde akreditif hem ithalat¢i i¢in hem
de ihracat¢i icin optimum olan bir 6deme seklidir. Kullanim alani bu kadar genis
olan ve giderek genigleyen bir islem hakkinda ¢esitli akademik ¢aligmalar muhakkak
olmustur. Ancak bu c¢alismalar yine akademik sinirlar i¢inde degerlendirilmis ve
ticari hayatin nabzi tutulamamistir. Tam bu noktada calismamiz ticari alanda
yasananlar1 akademik alana aktarmay1 gaye edinmistir.

Calismamizin ilk kisminda genel olarak 6deme sekillerinden bahsedilmis, bu 6deme
sekillerinden olan akreditif ikinci bolimde derinlemesine irdelenmistir. Tercih
sebepleri, avantajlari, dezavantajlari, finansman durumu hem amir agisindan hem de
lehtar agisindan ayri ayri incelenmistir. Ancak teori kisminin viicut buldugu ilk iki
boliimiin tersine son boliimde akreditifi kullanan firmalar ile yapilan miilakat sonucu
elde edilen bilgiler paylagilmistir. Bu yolla bir 6nce ki kisimda hakkinda genis
anlatimlarda bulundugumuz akreditifi son boliimde uygulamada ki durumu ile
anlatmaya calistitk. Burada piyasada ihracat-ithalat yapan firmalara sundugumuz
miilakat sorularini cevaplamalarini istedik.

Miilakatta ki son soruda akreditifi kullanan firmalarin karsilastigi sorunlar1 ve bu
sorunlart asma amaciyla basvurduklar1 yollar1 anlatmalarini istedik. Bu sayede
akreditifin eksiksiz islemesini saglayacak oneriler elde ettik.

Mutlak her ¢aligma bir 6neri sunmali ve bunu paylasmalidir. Akreditifli islemlerde
firmalar diizeyinde yasanan sikintilar1 genis bir sekilde ifade etmeye c¢alistik. Bu
aksakliklara kars1 genel olarak sunulabilecek onerileri su sekilde siralayabiliriz;

- Akreditif dogas1 geregi alisila gelmis 6deme sekillerinden daha karmasik bir yapiya
sahiptir. Bu yap1 iyi bilinmeli ve egitimli personel istihdam edilmelidir.

- Akreditifli islemlerde de diger islemlerde oldugu gibi taraflar birbirlerinin islerini

kolaylastirmak adina daha en basindan itibaren karsilikli miizakere ortamin
saglamalidirlar.
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- Siirec igerisinde ki bankalarin sadece evraklar ile ilgilendigi ger¢egi unutulmamali,
diger sorumluluklar muhatap ile karsilikli halledilmelidir ( kalite kaygis1 mal miktari,
cinsi vs.).

- Akreditifin uluslararast1 kabul gormiis hukuki yapist iyi incelenmeli ve
o0grenmelidir. Giincel tiim uygulamalar takip edilmelidir.

- Varsa 6zel sartlar degerlendirilmeli ve yoneticiler ile istisare edilerek karsi tarafa bu
durum bildirilmelidir (olas1 rezerv durumunun 6niine gegmek igin).

- Akreditifte kesinlikle Tiirkge karakter kullamlmamahdir. Akreditif Ingilizce
karakterler kullanilarak hazirlanir. Bu yoniiyle de yabanci dil seviyesi yeterli
personel isttihdami elzemdir.
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EKLER

EK 1: ULUSLARARASI TICARETTE AKREDITIF ISLEMLERIYLE ILGILi
FIRMALAR DUZEYINDE KARSILASILAN SORUNLAR VE COzUM
ONERILERI

Miilakat formu Istanbul Ticaret Universitesi Uluslararasi Ticaret Hukuku ve AB
Programi Ogrencisi Gencay Karakaya ve Tez Damismami Prof. Dr. Mehmet
Melemen tarafindan Yiiksek Lisans Tezi arastirma konusu i¢in hazirlanmistir.
Form dort sorudan olusmaktadir. Arastirma bilimsel ¢alismalarda kaynak
oOlusturacagindan sorulari agik ve objektif olarak cevaplandirmaniz 6nem arz
etmektedir. Katkilariniz i¢in tesekkiirler.

Miilakat Sorular

Firmanizin yaptigi ticari faaliyetlerinde hangi 6deme seklini/sekillerini
kullantyorsunuz?

Yaptiginiz akreditifli iglemlerde karsilastiginiz sorunlar ve bu sorunlara yonelik
¢Oziim Onerileriniz nelerdir? (Ag¢iklama)
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Ek 2: Rezervli Akreditif Formu
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