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ONSOZ

Uluslar arasi ticaret her gecen giin yenilenen bir model olup, durmadan kendini gelistirerek
iilkeler acisindan da vazgecilmez bir ticaret seklidir. Dolayisi ile uluslar arasi ticaret alaninda
meydana gelen bu degisim ve gelismeler bu alanda kariyer yapmay1 cazip hale getirmistir.
Uluslar arasi ticaret yalnizca yalniz alim satim islemlerini kapsamadigindan, giimriik, vergi ve
kambiyo islemleri ile de alakali oldugundan dolay1 disiplinler arasi bir modeldir. Dolayisi ile
bu alanda ¢alismay1 ve kariyer yapmay1 planlayan kisilerin alaninda oldukca profesyonel,
bilgi temini ve takibi acisindan atik ve deneyimli olmasi hem yapisal hem de kisisel olarak
olduk¢a 6nemlidir. Tek bir disipline bagh kalinmayarak birbiri ile iligkili diger departmanlar
ile de birlikte olusturulan yeni sistemde artik Uiniversitelerde de farkli disiplinler ile entegre
olmaya baslamistir. Bu calismada uluslar aras1 ticaretin en temel kavramlarindan bahsedilmis,
uluslar arasi ticaretin lniversitelerdeki yeri incelenmis ve ayn1 zamanda rastlantisal olarak

secilen yurtdisi iniversitelerinde de bu bolimiin varligi ve yapisi arastirmaya dahil edilmistir.

Bu tezi yazarken her agsamada bana yardimci olan ¢ok sevgili hocam Hamit VANLI” YA,

katkilarindan dolay1 tesekkiir ederim.

EYLUL, 2012 OZLEM GURGAN



ABSTRACT

No longer making international trade in every country in the world standing is quite well
understood, saying, the import and export topics is a fairly large meticulously came.. In
addition to providing a progress with the size of both the economic but also the social and
cultural field of this structure that allows many buying shopping and dynamic societies open
to evolve in all kinds of variable. Because the subject can be quite fast even with everything a

dynamic snapshot is bound to be in the building were forcibly is inevitable.

Both sides specialize in absolute superiority is essential in this field, the most basic is
desired first. Essentially this basic subject matter in international trade to work based on the
path of specialization, whether we should be given to how the required training. In addition,

international trade talking and training in orbit will be examined.



OZET

Uluslar arasi ticaretten bahsetmeden Once ticaret kavramina ufacik bir deginme yapmak

gerekirse ticaret, bir malin bir elden bagka bir ele gecisi olarak ifade edilebilir.

Zaman igerisinde mal alis verisi ¢esitli sekillerde boy gostermis olup, giderek artan insan
niifusu ve insanoglunun diinyanin her yerine yayilmasi ile sinir tanimayan bir yap1 halini
almigtir. Boylelikle iretilen bir {irlin artik bolgesel olmaktan ¢ikmis ve diinya {izerinde el

degistirmeye baglamistir.

Tabi ki her cografya ayn1 miktar ve nitelikte kaynaga sahip degildir. Bu yiizden kaynagi
cok olan ile kaynagi az olan iilkeler arasinda iiriin alis verisi baglamis ve bu durum zorunlu bir
hal almistir. Bunun ana sebebi insanoglunun bitip tilkenmek bilmeyen ihtiyaglart olmustur.
Bugiin halen gecerli olan en iyi {iriinii en ucuz fiyattan alma istegi, tarih boyunca var olmus ve
siir Otesi ticaretin kapilarini aralamis bulunmaktadir. Oysa iktisat smrli olan kaynakla
sinirsiz olan insan ihtiyaglarin1 karsilamay1 hedeflerken, maddi anlamdaki boyutunu dikkate
almaktadir. Bir de bunun manevi olan kismi1 géz oniinde bulunduruldugunda, haz ve fayda
gibi psikolojik unsurlar da karsimiza ¢ikmaktadir. Buradan hareketle Uluslar arasi1 Ticaret;
diinyanin her yerinde var olan bagimsiz lilkeler arasinda yapilan ve ekonomik 6zellik tagiyan
her tirlii ilgi, olay, iliski ve gelismelerin incelenmesini konu alan genel iktisat bilimine

uluslar arasi ticaret denmektedir.

Artik diinya iizerinde bulunan her {ilke uluslar arasi ticaret yapmadan ayakta
kalamayacagini oldukca iyi anlamig durumda oldugundan, ithalat ve ihracat konularina
oldukca biiyiik bir titizlikle yaklagsmaktadirlar. Hem ekonomik boyutu ile bir ilerleme
saglamasinin yaninda ayni zamanda sosyal ve kiiltiirel alanda da birgok alis verise olanak
saglayan bu yap1 dinamik ve degisken her tiirlii gelismeye agik toplumlar yaratmaktadir.
Ciinkii konu olan her sey olukca hizli hatta anlik degismelere bagl oldugundan dinamik bir

yap1 icerisinde olmasi kaginilmazdir.

Ithalat ve ihracat kavramlari sinir Stesi ticaretin en temel iki dahdir. Bununla beraber
uluslar arasi ticaret yalnizca bu iki baglikla ilgilenmemekte olup kendi icine de alt basliklara
ayrilmaktadir. Ayni zamanda dis ticaret i¢ ticarete gore farkliliklar da barindirmaktadir. I¢
ticaret dis ticaret kavramina nazaran daha basite indirgenebilir fakat ekonomik boyutu ile yeri

hi¢bir zaman yabana atilamaz. Ancak bunun yaninda dis ticaret daha fazla zorluk ve yapisal

\



diizenleme acisindan daha fazla sorumluluk barindirdigindan dolayi, hata yapma liiksii
olmayan bir durumdur. Yapilan hatalar neticesinde i¢ pazara oranla 6denen bedeller daha

fazla olup bunun yan1 sira Pazar payinin kaybedilesi iilkesel buhrana neden olabilmektedir.

Thracat ve ithalat basligini kendi altinda toplayan dis ticaret islemlerinin akisini, mevzuatini
ve stratejilerini daha iyi anlayabilmek ic¢in temel kavramlarin bilinmesinde fayda vardir.
Buradan yola ¢ikarak, dis ticaret agigi, ihracatin ithalati karsilama orani, dis ticaret haddi,
doviz, efektif ve doviz rezervi, konvertibl paralar ve bunlarin sembolleri, Doviz Arbitraji,
Ticareti, Spekiilasyonu ve Mal Fiyat Arbitraj1, devaliiasyon, revaliiasyon, 6demeler bilangosu
aciklanmasi ve ilgi sahibi olunmasi gereken konulardir. Bunlarin yani sira uluslararasi ticarete
konu olan terimler, 6deme sekilleri, genel mevzuat hakkinda da bilgi sahibi olmak avantaj

saglayacaktir.

Her iki tarafta da mutlak istiinliik isteniyorsa ilk dnce bu alanda uzmanlagmak en temel
sarttir. Calismaya konu olan uluslar arasi ticaret esasen bu temel dayanmakta olup,
uzmanlagma yolunda gerekli egitimin nasil verilmesi gerektigini arastiracaktir. Bunun

yaninda uluslar arasi ticarete deginilecek ve egitim yoriingesi incelenecektir.

VI
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GIRIS

Calismamiza konu olan Uluslar arasi ticaret kavramimin bugiin artik sinir ve engel
tanimayan bir hal almistir. Sinir Gtesi ticarette bulunmayan iilkeler geri kalmaya ve dar bir
ekonomik bogazda ilerlemeye mahkimdurlar. Bu yiizdendir ki uluslar arasi ticaret alaninda
uzmanlik ve bilgi birikimi isteyen bir modeldir. Uslular arasi ticarette ele alinmasi1 gereken
oldukca konu olmasiyla beraber calismaya yon verilirken en Onemli hususlar iizerinde

durulmaya calisilmstur.

Bir baska kisimdan ele alacak olursak uluslar arasi ticaret tilke kalkinmasinda da oldukca
biliylik 6nem arz etmektedir. Diinya {ilkelerine baktigimiz zaman, yiliksek refah, yiiksek milli
gelir ve buna benzer bircok onemli veriler kalkinmis iilke ekonomilerinde acik ara farkla
karsimiza ¢ikmaktadir. Tiirkiye’de az gelismis olmamasinin yaninda heniiz tam olarak
kalkinmisg bir tilke sayilmamaktadir. Yiikselen ekonominin hedef alindig: iilkelere baktigimiz
zaman dis ticaret kavraminin aslinda ne kadar mithim bir konu olugunu daha 1yi

anlayabiliyoruz.

Kalkinma stirecinde olan ve bu yolda ilerleyen {iilkeler gibi Tiirkiye’de de dis ticaret
oldukca Onemli bir yer tutmaktadir. Ekonomik kalkinma demek, ililke sermayesinde de
devamli bir artig, dis bor¢larin azalmasi, 6demeler dengesi agisindan sorunlarin yaganmamasi
demektir. Bu asamada ekonomik kalkinmanin en 6nemli dali olan uluslar arasi ticaret bizim

en onemli kaynagimiz olacaktir.

Dis ticaret bir {ilkenin kalkinma ve refah diizeyi ile dogru orantilidir. Geri kalmus iilkelere,
ticari akimlar1 yavas olan tiilkelere bakildig1 zaman ¢ogunun dis ticarette uzmanlagamamisg ve
bu yiizden rekabet giiciinii elinde tutamamis olduklarin1 gériiyoruz. Eskiden ticarette dogu

imrenilen bir yap1 halindeyken sinir 6tesi ticaretle batinin da kalkinmasina olanak saglanmis



ve bu tablo neticesinde de yogun bir rekabet ortami olusmustur. Rekabet ortaminin oldugu
yerlerde ise her zaman firsat ve avantajdan bahsetmek miimkiindiir. Bunun yani sira
teknolojik alis verigler, kiiltiirel entegrasyonlar ile artik bircok iilke hem siyasal iliskiler

anlaminda hem de ekonomik iliskiler anlaminda ortak payda olusturmus bulunmaktadir.

Ulkelerin ekonomik politikalarinda, isletmelerin yapacaklar1 yatirimlarda ithalat ve ihracat
g0z ardi1 edilemez bir durumdadir. Bunun yani sira 6demeler dengesini hesaplarken dis ticaret

muhakkak g6z oniinde bulundurulmalidir.

Arastirmanin amaci; giderek globallesen diinyada profesyonel yonetici ihtiyacinin yeteri
kadar olmayis1 ve uluslar arasi ticaretinde profesyonellik gerektirmesi dolayisi ile Tiirkiye’de
bu egitimin ne denli verildigine deginip, daha ileri gotiiriilebilmesi agisindan yapilabileceklere
151k tutmaktir. Bunun i¢in hem Tiirkiye hem de yurtdisi {iniversitelerinde bir arastirma

yapilmis ve sonuglar tezin igerisinde agiklanmistir.

Calisma toplam 6 boliimden olusmaktadir. Birinci boliim uluslar arasi ticaret kapsam ve
amaglari, ikinci boliim uluslar arasi ticaret teorileri ve politikalari, {igiincii béliim mal akimlari
boyutu ile uluslar arasi ticaret islemleri yani ithalat ve ihracat kavraminin yaninda diinya
ticaret Orgiitli, dordiincii boliim uluslar arasi ticarette kullanilan belgeler, teslim ve 6deme
sekilleri, besinci boliim Dis ticarette egitim ve kariyer imkanlar1 ve son olarak altinct boliim
aragtirma kisimlarim1 icermektedir. Sonu¢ kismina deginilerek c¢alisma tamamlanmis

bulunmaktadir.



BOLUM 1: ULUSLARARASI TICARET

Uluslar arasi ticaretin genel yapisina kisa bir giris ile kapsam ve amag kismi bu boliimde

islenecektir.

1.1. KAPSAM VE AMAC

Dis Ticaret Politikas1 Odemeler Bilangosunun, cari islemler hesabinda ihracat ve ithalat
kalemleri iizerindeki tiim hiikiimet faaliyetlerini kapsayan bir tiir dis ekonomi politikasidir.

Dis Ticaret Politikasinin baslica amaglarini su sekilde siralayabiliriz:

e Dis Odemeler Dengesizliklerinin Giderilmesi
e Dis Rekabetten Korunma

e Ekonomik Biiylime ( Oksay,2009)

1.2. TARIHSEL GELISIM

Uluslar arasi ticaretin gelisimini incelerken karsimiza ii¢ siire¢ ¢ikmaktadir. Ilk siireg,
ikinci diinya harbinin meydana geldigi yillardir (1914-1918). Bu zamandan sonra yorgun olan
halk ge¢imlerini yeniden saglamak ve refahlarini arttirmak adina gerek ulusal gerek uluslar

arasi boyutta ticaretin kapilarini aralamis bulunmaktadirlar.

1918-1929 Liberizasyon dolayisiyla serbestlesme goriiliir. Ulkeler bu dénemde
serbestlesmeyi gerceklestirebilmek i¢in ekonomik duvarlarini asagiya dogru indirmektedirler.
Aksi takdirde diger iilkelerin misillemeleri sonucu {ilkeye mal giris c¢ikist

olmaz.(Karafakioglu, 2012,S:15)



1929-1939: Ekonomik Bunalimi
1948 GATT: Goriismeleri bagladi.

1948-1995: 9 raunt sonunda anlasmaya varilmistir. 1998 de WTO kuruldu. (Karafakioglu,

2011, s:17)

WTO: Diinya ticaretinin nasil yapilmasi ile ilgili kurallar1 belirler

IMF: Finansal kisa vadeli fonlar1 tedarik eder.
WAB: Uzun siireli ve proje karsilig1 fon tedarik eder.

Bu orgiitler 2. diinya savasi sonrasi darbogazi gidermek i¢in kurulmustur. (Karafakioglu,
2011, s:17)

Ikinci siire¢ ise, teknolojik gelismelerin yasanmasi neticesinde hizlanan ve 1970’li
yillardan baslayip 1980 yillarin sonuna kadar devam eden bir siirectir. Bu zamanda karsimiza
cikan bir diger yenilik ise siyasi otoritelerin ekonomi ve ticaret alaminda farklilasan
diistincelerinden meydana gelmektedir. Hem ticaretteki nispi serbestlik hem de c¢ok uluslu

sirket kavramlar1 bu donemde karsimiza ¢ikmaktadir.

En son siire¢ ise, yakin tarihi masaya koymaktadir. 1990’lar itibari ile genislemeye ve
gelismeye baglayan teknolojik sistemler ve iletisimde yasanan mega degisiklikler uluslar arasi
ticarette olduk¢a biiyiilk etken olmuslardir. Geg¢mis iki siire¢ incelendigi zaman,

haberlesmenin, iletisimin, is glicliniin ne kadar biiyiik pay oynadigini da gorebiliriz.

Sirasiyla uluslar arasi ticaretin diinyadaki gelisimini inceleyecek olursak ilk asama olan
sanayi devriminden baslamak gerekecektir. Tarih boyunca mal alis verisi ¢esitli sekillerde
meydana gelmis ve bu asamada bir alic1 bir satict hep iki aktor olarak karsimiza ¢ikmustir.

Insanoglunun varligindan bu yana bazen bilingli bazen biling dis1 yapilan alis verisler gerek



takas gerekse para yolu ile gerceklesmistir. Takas olarak adlandirilan degis tokus yontemi,
elde olan sey ile ihtiya¢ duyulan seyin degistirilmesi sonucunda meydana ¢ikmistir. Alinacak
olan bir ihtiyaca kars1 elde olan ve denk goriilen bagka bir mal veya esya kisiler tarafindan
degistirilmektedir. Genellikle tarimsal ve hayvansal {riinler takas araci olarak kullanilmakta
ve yerine denk gelen baska bir ihtiya¢ saglanmaktadir. Yani ilk ticaret takas yolu ile karsimiza

cikmaktadir. ( http://dilbilgi.blogcu.com/turkiyede-ekonomik-faliyetler/9976765, 2011 )

Bu durum aslinda iktisat kavrami ile yakindan alakalidir. Ciinkii bildigimiz gibi iktisat,
sinirlt olan kaynaklar ile sinirsiz olan insan ihtiyaglarini karsilamayi konu alir. Ancak bu
mallarin nasil alinip satildigina cevap veren bir¢ok soru bu mallarin nasil tilkeler asir1 yerlere
ulastigini  daha once acgiklamamustir. Uluslar arasi ticaret kavraminin 15.Yy. sonra
yayginlagsmaya baslamasi ile artik bu soruya da cevap verilebilir olmustur. Zaman igerisinde
meydana gelen yenilikler ve ortak yasam alanlarinin gelismesi sonucunda insanoglu artik
toplu yasama ge¢cmis bulunmaktadir. Bu zaman zarfinda insanoglunun ihtiyaglari artik daha
fazla boy gostermeye baslamis ve dogal aligveris yontemi yerine baska bir arayiga girilmistir.
Toplu yasamin getirdigi olanaklardan biri is boliimii olmus ve degis tokuslarda artik deniz
kabugu, bugday, arpa, misir yerine altin, inci giimiis gibi kiymetli madenler yer almaya
baslamistir. Bu degisim iste paranin icadi ile karsimiza ¢ikmaktadir. PARA artik mal alis
verislerinde degisim araci olarak ortak kullanima sunulan bir kavram olarak toplumlara

yerlesmistir.

Baslangici Ingiltere olan sanayi devriminin baslamasiyla, biliyoruz ki bircok seri iiretim
baslamis bulunmaktadir. Bu bagli basina bir devrim niteligindedir. Daha Onceden de
bahsettigimiz gibi iiretim ve tiiketimin oldugu her yerde muhakkak ki bir hammadde arayisi
bulunmaktadir. 1929 yilina yasanan Diinya Petrol Krizi sonrasinda diinya ticareti farkli bir
olusum haline girmistir. Iktisadi teorilerin bircogunun temeli bu dénemde atilmistir.

Keynesyen, serbest piyasa hareketlerinin zararli oldugunu, devletin muhakkak ekonomi
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tizerinde etkili olmas1 gerektiginin savunmustur. Bu zamanin en 6nemli kisilerinden olan ve
ekonominin babasi olarak adlandirilan Adam Smith’in ekoliinden Francois Quesney’in sozii
‘Birakiniz Yapsinlar, Birakiniz Gegsinler’ deyisi ekonomide artik bazi temellerin yeniden

yapilandirilmasina ve yavas yavas Liberasyonun oturmasina neden olmaktadir.

Batida Roma, uzak doguda Cin gibi birgok devlet arasinda ticaret baslamis ve Akdeniz
araciligt ile ipek yolu iizerinden diinya ticareti gerceklestirilmeye baslanmistir. Daha sonra
giderek giiclenen bu ticaret yolar1 Sosyolog Ferdninant Tonnies’e gore deniz asiri ticaret ile
ugrasan tliccarlar ¢ok Onemli kisiler olarak ilan edilmis ve meslek grubunun yiiceligini

gostermek amaciyla tliccarlardan olusan loncalar biiyiik 6nem tasimaya baslamistir.

Bu zaman zarfi igerisinde pusula gelistirilmistir. Bu sayede deniz asir1 ticaret daha cazip

bir hal almaya baglamistir.

Akdeniz’de gelisimine baslayan uluslar arasi ticaret, sanayi devriminden sonra hizla
gelismeye ve sinirlarint genisletmeye devam etmistir. Daha dnceden de bahsettigimiz gibi
sanayilesmis tilkeler sinirlarin1 genisletmek ve pazar paylarii oldukca biiytlik tutmak isterken,
tarth boyunca siire gelen sOmiirgeler yeniden boy gostermeye baslamistir. Bu anlamda
yapilmasi gereken siyasal ve hukuksal diizenlemelere bagvurulmasi kaginilmaz bir hal almig
bulunmaktadir. Uluslar arasi ticaret giderek artan bir ivme ile gelismeye devam ettiyse de
buna karsilik olarak ayni hizda bir¢ok problemde su iistiine ¢ikmaya baslamistir. Her zaman
siyasi destege ihtiyac duyulan bu alanda ticaret artik siyasi bir sorun halini almaya

baslamustir.

Ulkeler arasi gelisen ve yaygmlasan bu ticari ortamda herkesin konustugu dillerle
anlasmakta olduk¢a zor oluyordu. Bu ylizden ortak bir dil kullanmaya karar verildi ve
genellikle bu diller fars¢a ve bati Afrika da yaygin olan HAUSA kullanilmaya baslandi.

Bunun {izerine sadece ticarette kullanilan ve aslina higbir anadile bagli olmayan bir dil olan



PIDGIN  kullamlmaya  baslamistir.  (http:/dilbilgi.blogcu.com/turkiyede-ekonomik-

faliyetler/9976765 )

Bu asamada karsilasilan sorunlara ¢6ziim olmasi ve gerekli tedbirleri almak adina birgok
politikalar ve siyasi diizenlemelere yer verilmistir. Giimriik vergileri, siibvansiyonlar baslica

orneklerindendir. (Kemer)

Bu gelisim ve yasanan yenilikler neticesinde uluslar arasi ticaret ve sinir 6tesi ticaret olan
dis ticaret oldukca biiyiik 6nem arz etmeye basladi. hem iilke ekonomileri hem refah diizeyi
hem milli gelir iizerinde etkisi olan bu ticari akim artik tiim diinya devletleri i¢in olmaz ise
olmaz bir yapt durumunu almaktadir. Yani ulusal ekonomi ve diinya ekonomisinde oldukca
bliylik hacme sahip olan uluslar arasi ticaret, olduk¢a biiyiik Onem arz etmektedir.

(Sandalcilar, Kalayci, & Celik, 2008)

Neoklasik iktisat¢ilar, “firsat maliyeti” kavrami ile sermayenin de bir iiretim faktorii ve
maliyet unsuru olarak dikkate alinmasina 6nayak olmuslardir. Neoklasik katkilar1 kullanarak
uluslararas1 ticaretin gerek-sarti olan iilkelerarasi verim farkliliginin nedenini ve refah
sonuglarint  faktér donanimi ile agiklayan modern teoriler de iki-iilkeli, iki-faktorlii
modellerinde emek ve sermayeye dayanmiglardir. A.Smith’in “Milletlerin Zenginligi”(1776)
ve D.Ricardo’nun “Ekonomik ve politik vergilendirmenin ilkeleri”’nde (1817) temellerini
insa ettigi dis ticaret teorileri, aradan gegen iki yiiz yili askin zaman diliminde siiregelen bir
evrimle bilginin artan rol ve 6nemine sahitlik etmektedir. Klasik dis ticaret teorileri, liretim
faktorii olarak sadece emek unsuruna dayanmakta ve iiretim maliyetini homojen oldugu
varsayllan emek miktarmma baglamaktadir. 1960’lardan itibaren gelisen Yeni Disg Ticaret
Teorilerinin emegin niteligi ve teknolojinin gelistirilmesi ve iiretim siirecinde kullaniminin

etkiledigi bir uluslararasi ticaret modeli ortaya koyduklar1 goriilmektedir. 1960’lar, “bilgi
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toplumu” ve tiirev kavramlarin ortaya ¢iktigi, bilginin artan bir bi¢cimde iiretim siireci ve

uluslararas ticareti etkilemeye basladigi yillardir.(Hiiseyinova, 2006, syf: 40)

1.3. ULUSLAR ARASI TiCARETIN ONEMIi

Bilindigi gibi bir tilkenin ekonomik gdstergelerinden yola ¢ikilarak o iilkenin giiven, refah
ve gelir seviyeleri hakkinda bir yorum yapilabilmektedir. Uluslar arasi ticaret hacmi ise bu
gostergeler arasinda en Onemlileri arasinda yer almaktadir. Yapilacak olan yatirimlara yon
vermesi agisindan ithalat ve ihracat rakamlar1 olduk¢a 6nemlidir. Bir baska yerden ele almak
gerekirse, 6demeler dengesini olusturabilmek i¢in dis ticaret verileri hesaplanmak zorundadir.

(Devlet Istatistik Ensitiitiisii, www.die.gov.tr) (Dis Ticaret Istatistikleri ve Endeksleri,

Sorularla Resmi Istatistikler Dizisi 2, www.tuik.gov.tr/IcerikGetir.do?istab_id=135)

Yani uluslar arasi ticaretin yapiliyor olmasinin ana sebebi, yapilan tilkeye sagladigi yiiksek
gelir imkamdir. Ornegin bazi iilkelerde cografi durumdan dolay: yetistirilemeyen birgok sebze
ve meyve vardir. Bunlara 6rnek verecek olursak, ananas bir sicak iklim meyvesidir ve Tiirkiye
‘de de yetismemektedir. Yetistirilmesi i¢in gerekli olan toprak, 1s1 ve su hesaba katildigi
zaman, bu meyveyi Tiirkiye’de yetistirmeye ¢calismak oluk¢a masrafli olacaktir. Bunun yerine
disaridan ithal edilmesini inceleyecek olursak daha karli bir durum s6z konusudur. O halde
gerektigi zaman yapilan ithalat ve ihracat dogru tercih ve planlama ile cogu zaman iilkelerin
avantaj saglamalarina olanak saglamaktadir. Bunun yaninda diger iilkelere nazaran daha
ucuza Urettigi mallar1 da ihra¢ edebiliyorsa ayni sekilde bu durumda da avantaj sahibi
olacaktir.

Bir bagka kisimdan ele alacak olursak uluslar arasi ticaret iilke kalkinmasinda da olduk¢a
bliylik 6nem arz etmektedir. Diinya {ilkelerine baktigimiz zaman, yliksek refah, yiiksek milli

gelir ve buna benzer birgok 6nemli veriler kalkinmis {ilke ekonomilerinde agik ara farkla
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karsimiza ¢ikmaktadir. Tiirkiye’de az gelismis olmamasinin yaninda heniiz tam olarak
kalkinmis bir {ilke sayilmamaktadir. Yiikselen ekonominin hedef alindigi tilkelere baktigimiz
zaman dis ticaret kavramimin aslinda ne kadar miithim bir konu olugunu daha iyi

anlayabiliyoruz.

Kalkinma siirecinde olan ve bu yolda ilerleyen iilkeler gibi Tiirkiye’de de dis ticaret
olduk¢a Onemli bir yer tutmaktadir. Ekonomik kalkinma demek, iilke sermayesinde de
devamli bir artig, dis borglarin azalmasi, 6demeler dengesi agisindan sorunlarin yagsanmamasi
demektir. Bu asamada ekonomik kalkinmanin en énemli dali olan uluslar arasi ticaret bizim

en 6nemli kaynagimiz olacaktir. (Hiiseyinova, 2006, syf:43)

Devamli yiikselen sermayeye sahip olabilme agisindan, olusturulan ekonomik gelismeler
ile ithalat kapasitesi arasindaki iliski ¢ok 6nemli bir rol oynamaktadir. Hizla kalkinabilen bir
toplum yapisti igerisinde olunmak isteniyorsa, bunun i¢in bir o kadar yatirim yapilmalidir. Ve
bu yapilan yatirimlarin finansmanlar1 da ihracattan saglanmalidir. Ne kadar cok ihracat
yapilirsa o yilki ithalat hacmi de o kadar genislemektedir. Ihracat eger duragan bir yapi
halindeyse, kendini gelistirip artan bir egri izlemiyorsa, bu durumda kalkinma hizini stabil
tutup korumak agisindan yapilacak olan yatirimlar i¢in dis finansman kaynaklarina bas
vurulacaktir. Elbette Tiirkiye’de dis kaynak, yabanci sermaye yatirimlar: ve dig yardimlar gibi
birgok alanda destek alabilmektedir. Ancak bunlara duyulan ihtiyag ne kadar az ise o kadar

saglam temeller ile devam edilmektedir. (Hiiseyinova, 2006, syf:43)

Cagdas uluslararas1 ticaret, klasiklerin inceledigi miibadeleye benzememektedir.
Geleneksel teoriler, tilkelerarasi ticareti, tlilkelerin, farkliliklardan yarar elde etmesi bi¢iminde
algilarken yaklagik yarim yiizyildir uluslararasi ticaret, AR-GE i¢in de dnemli olan &lgek
ekonomileri ve yakin teknoloji yarisindaki liderlik kaymalarini yansitmaktadir. Uluslararasi

uzmanlagsmay1 belirleyen giliclerin basinda artik teknoloji gelmektedir. Birgok endiistride



karsilagtirmal1 iistiinliiglin kaynagi, arastirma-gelistirme ve deneyim yoluyla saglanan bilgidir.
Bilgi tiretimini igeren teknolojik gelismeler, yayilma yoluyla digsal ekonomiler de iiretmekte;
stratejik ticaret politikas1 argimanini teyit etmektedir. Bunlarin hemen hemen hepsinin

gelisim siireci ise uluslar arasi alis verisler ile saglanmaktadir.(Hiiseyinova, 2006)

1.4. ULUSLAR ARASI TICARETIN FAYDA VE ZARARLARI

Bir iilkede sinir Otesi ticaretten bahsediliyorsa, oncelikle o {ilkenin tarim ve sanayi
alaninda iiretim yapabildigini anlariz. Bunun yan1 sira ekonomik refah ve kalkinma igin dig
ticaretin ne kadar 6nemli oldugunu biliyoruz. Sinir 6tesi ticaret genellikle ekonomik biiyiime
ile iliskilendirildigi zaman her zaman olumlu sonuglar vermistir. Statik ve dinamik yarar
saglamasi agisindan sinir Gtesi ticaret az gelismis ve gelismekte olan iilkeler agisindan en
onemli kalkinma kaynagidir.

Yararlarint maddeler halinde siralayacak olursak,

e Az gelismis iilkelerde veya kaynak kithig1 olan iilkelerde, ihtiya¢ duyulan mallarin

iilkeye getirilmesine olanak saglar.

e I¢ ekonomide meydana gelen talep fazlasinin dis pazara agilmasina olanak saglar

e Yerel pazardan ulusal pazara ge¢isi saglayarak kapali ekonomi olmaktan kurtulmaya

yarar

e Kiiresel bir pazardan bahsediyorsak, muhakkak ki bu pazarda rekabetten de s6z etmek

gerekmektedir. Rekabetin oldugu her yerde ise lretimde etkinlik s6z konusudur.
bunun yaninda teknolojik gelisim kendiliginden gelen bir ihtiya¢ halini alacagindan

teknolojik kalkinmaya da yardimer olmaktadir.
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e Disaridan ithal edilen mallarin i¢ piyasada talebini goriip, eger ki iiretime el verisli
sartlar saglaniyorsa, yerel liretime gecip, ihracat firsatlarim1 yakalamaya yardimci

olur.( VANLI, 2012)

Uluslararasi ticaretin dinamik yararlar1 eger dogru kullanilirsa bir iilke i¢in ¢ok biiylik bir
sans olabilmektedir, fakat ayn1 sekilde i¢ iiretimini sifirlayan, ithalat1 tercih eden bir yap1 belli
bir siire sonra Ozellikle meydana gelecek 0demeler dengesi agigma bagli olarak iilkeyi

tamamen diga bagimli etkisi bir devlet haline de getirebilmektedir.( Sevgi, 2010, )

1.5. ULUSLAR ARASI TiCARET RiSKLERI

Risk tam olarak evrensel bir tanima sahip olmamakla beraber en genel hatlar ile
bilinmeyenin meydana gelme olasilig1 olarak tanimlanabilir. Hayatimizin her evresinde,
zamaninda riske maruz kalma durumu s6z konusu oldugu gibi ne kadar dikkatli ticaret yapilsa
da risk asla yok olmaz. Bu yiizden biitiin hayatimizda oldugu gibi yaptigimiz ticari islemlerde
de karsimiza ¢ikabilecek olan bilinmeyenlere karsi kendimizi korumak i¢in bir takim 6nlemler
almak zorundayiz. Ilk &nce risk gruplarmin neler oldugundan kisaca bahsetmek gerekecek ve

daha sonra bunlara uygun ¢oziimler sunulacaktir

1.5.1. TICARI RiISKLER

Bir ticari islem sirasinda ne kadar onlem alinirsa alinsin muhakkak ki bir risk soz

konusudur. Bunlarin bazilarini su sekilde siralayabiliriz.

11



Her ticari islemde meydana gelebilecek olan alici ve satict riskleri, alicinin borcuna sadik
olmamasi, alicinin iflas durumu, mal bedelinin kismen tahsil edilebilmesi veyahut siparis
edilen malin daha sonradan alimindan vazgegilmesi sonucunda saticinin ugrayabilecegi zarar
bu risk gruplari arasindadir.

1.5.2. POLITiK RiISKLER

Her iilke her zaman giilliikk giilistanlik bir akim seyreder gibi bir diisiince olduk¢a yanlis
olacaktir. Devletlerarasi sorunlar veyahut ulusal sorunlar kimi zaman ticarete sekte
vurabilmektedir.

1.5.3. MESLEKI RiSKLER

Herhangi bir iiretim i¢inde yer alan 6rnegin, makine imal eden, saglik sektoriinde gorev
yapan, hizmet tireten arastirma yapan herkes yaptig: is ile ilgili degisik riskler ile Kkarsi
karsiyadir. Bir doktorun hastalik kapmasi, bir is¢inin iiretimde hastalik kapmasi veya is kazasi
gecirmesi bu duruma Ornek olarak verilebilir. Bu risklere mesleki riskler denir.(MEB,

2011,SYF:34, http://megep.meb.gov.tr/mte program modul/modul pdf/343FBS001.pdf,

Pazarlama ve Perakende Risk Tespiti)

1.5.4. KREDI RiSKLERIi

Ozellikle kiiresellesmenin bugiinkii boyutu ve gelecege yonelik gelisme trendi,
girisimcilerin uluslararas: piyasalarda ve bu piyasalarin rekabet ortaminda ihracat kredisine
olan gereksinimi artirmaktadir.

( http://megep.meb.gov.tr/mte_program_modul/modul_pdf/343FBS001.pdf, syf:13, 2011)
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Tabi bunun yaninda alinan kredinin beraberinde getirdigi birgok risk s6z konusudur ve bu
riskler asagida verilmistir: Ihracat¢1 iilkede s6z konusu mallarin ihra¢ edilmesinin
yasaklanmasi

- Politik olaylar nedeniyle ihracat olanaginin kalmamasi

- Ugiincii bir iilke tarafindan alici iilkeye ambargo konmasi

- Alicr iilkede s6z konusu malin ithalatinin lisansa tabi tutulmas: ya da mevcut lisansin
iptal edilmesi

- Politik gelismeler, ekonomik olanaksizliklar ya da hiikiimetin aldig:1 kararlar nedeniyle
transfer yapilamamasi

- Alicinin tlkesindeki savas, terér, devrim ve benzeri politik olaylar nedeniyle, alicinin
borcunu 6deyememesi

- Thra¢c malinin alanm eline gegmesine miisaade edilmemesi

- Yerli para ile 6denen mal bedelinin ihracatg1 memleket parasina ¢evrilememesi veya
benzeri riskler politik risklerdir.

- Dogal olarak bu risklerin sigortalanmasi iilkeden iilkeye farklilik gosterir.

( http://megep.meb.gov.tr/mte_program_modul/modul_pdf/343FBS001.pdf, 2011, syf:13)

Bunlarin disinda karsimiza ¢ikabilecek riskler elbette ki vardir. Onlardan da su sekilde
kisaca bahsedebiliriz.

- Nakliyat riskleri

- Dogal afetlerden meydana gelen riskler

- Sivil riskler

- Ticari ve endiistriyel riskler

- Hususi riskler .

( http://megep.meb.gov.tr/mte_program_modul/modul_pdf/343FBS001.pdf, 2011,)
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1.6. TOPLUMLARI DIS TICARETE YONELTEN NEDENLER

Dis ticaret bir {ilkenin kalkinma ve refah diizeyi ile dogru orantilidir. Geri kalmis tilkelere,
ticari akimlar1 yavas olan {ilkelere bakildigi zaman ¢ogunun dis ticarette uzmanlagamamis ve
bu yiizden rekabet giiciinii elinde tutamamis olduklarint goriiyoruz. Eskiden ticarette dogu
imrenilen bir yap1 halindeyken sinir 6tesi ticaretle batinin da kalkinmasina olanak saglanmis
ve bu tablo neticesinde de yogun bir rekabet ortami olusmustur. Rekabet ortaminin oldugu
yerlerde ise her zaman firsat ve avantajdan bahsetmek miimkiindiir. Bunun yani sira
teknolojik alig verisler, kiiltiirel entegrasyonlar ile artik birgok iilke hem siyasal iligkiler
anlaminda hem de ekonomik iliskiler anlaminda ortak payda olusturmus bulunmaktadir.
Ulkelerin ekonomik politikalarinda, isletmelerin yapacaklar1 yatirimlarda ithalat ve ihracat
g0z ard1 edilemez bir durumdadir. Bunun yan1 sira 6demeler dengesini hesaplarken dis ticaret
muhakkak g6z oniinde bulundurulmalidir.

Bunun yani sira iilkelerin dis ticaret yapmalarin sebeplerini en temel olarak su sekilde izah
edebiliriz.

Demek ki bir {ilke kendi i¢ iiretiminde sikint1 yasiyor ki, diger iilkelerin iiretmis olduklar
mallara ihtiya¢ duyuyor diyebiliriz. Bu sikintidan s6z ederken 6rnegin kakaonun Tiirkiye’de
yetistirilemiyor olmas1 gibi bir 6rnek yerinde olacaktir. Her cografyanin dogal kaynaklarinin
farkli olmas1 veyahut az yada hi¢ olmamasi, ilk iki maddenin nedeni olarak karsimiza fiyat
farklilig1 ¢ikabilir. Her iilke ayn1 mali ayni fiyattan iiretemeyebilir. Bu yiizden daha uygun
fiyattan olanlar1 ithal etme ihtiyaci dogabilir. Teknik bilgi ve icat farkliliklarindan meydana
gelen ihtiyaglarda olabilir. Bir tilke teknolojik olarak geri kalmis ve bir ¢ok malin iiretimi i¢in
yetersiz oldugunu diisiiniiyorsa, mahrum kalmak yerine smir Gtesi ticaret yolu ile o malin
kullanimini iilkesine saglayabilmektedir. Bunlara ilave olarak endiistriyel farkliliklarda dis

ticarete yonelmenin sebeplerinden olarak sayilabilmektedir. (Karafakioglu, 2011, S:18)
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Dogal nedenler( hammadde kaynaklari, iklim yapisi, toprak yapisi...), demografik
nedenler( yogunluk, artis hizi, wrksal farkliliklar), teknolojik yetersizlik ( siire¢ ve iiriin
transferi), ekonomik gelismeler( gelismis lilkeler, gelismekte olan iilkeler, az gelismis iilkeler,
GSMH ortalamasi, geng niifus, issizlik), fiyat ve tiiketici tercih farkliliklar: kisaca iilkeleri dig
ticarete iten nedenler arasinda sayilabilmektedir. (Karafakioglu, 2011, S:18)

Ulkeleri sinir dtesi ticarete yonelten sebeplere baktik ancak bununla beraber firmalar1 da smir

Otesi ticarete yonelten sebeplere bakmakta fayda olacaktir.

Ihracat gelirlerinin gekiciligi, geliri arttirmak

Uretimdeki i¢ Pazar fazlas1 ham ve mamul maddeler

Ulusal pazardaki yogun rekabet ortami

Yiiksek kapasite, dig pazara uygun fiyatlarla girebilmek i¢in diisiik maliyetler
I¢ pazardaki diizensiz talep sorunu nedeniyle satista siirekliligi saglamak
Ulke ekonomisine katkida bulunmak

Ihracatin aile meslegi olmasi

Sadece ihracat pazarina uygun triinler iizerinde ¢aligma

D1s pazarda taninmislik( Karafakioglu, 2011, S:19)

1.7.  ULUSLAR ARASI TICARET VE iC TICARET ARASINDAKI

FARKLILIKLARI

Dis ticaret artik sinir tanimamast ve Tiirkiye agisindan da oldukga biiyiik 6neme sahip
oldugundan dolay1 bu ticaret yontemine dair ne kadar bilgi birikimine sahip olunursa o derece

kuvvetli bir zemin var demektir. D1s ticaret giderek globallesen diinyanin artik olmaz ise
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olmazi durumunda oldugundan ig ticaret yeterli gelmemektedir. Bu baglamda ele alacak

olursak elbette ki dis ticaret i¢ ticarete nazaran daha mesakkatli bir eylemdir.

I¢ ticaret her zaman dis ticarete oranla daha basit ve risksiz bir ticaret yontemidir. Eger ki
dis ticaret yapan sirket veya iilke planlarin1 dogru yapmaz ise 6denecek bedeller ig
ticaretinkinden kat be kat daha fazla olacaktir. Hem iilke ekonomisi hem refah ¢okiisi ile
sonlanan durumlar bile s6z konusu olabilir. Az ¢ok isimlerinden anlasildig1 lizere i¢ ve dis

ticaret bazi farkliliklara sahiptir. Bunlarin en 6nemlileri asagidaki gibi siralanabilir.

a) Satigin yurt digina yapilmasi, cografi uzaklik

b) Farkli tasima sisteminin kullanilmasi, rezervasyon, fiyat, sigorta yapimi

c) Yabanci para kullanilmasi ve kur riski, konvertibl paralara baglilik

d) Bankacilik sisteminin devreye girmesi, banka masraflari

e) Uluslararasi anlagsmalarin devreye girmesi, 6zel dokiimanlar ve ulusal mevzuatin

yetersiz kalmasi

f) Daha yiiksek risk, aliciy1 gérmeden mal géndermek

g) Hatalar telafi edilemez

h) Yogun biirokrasi

i) Farkl kiiltiir, ticari ahlak, 6rf ve adetler

j) Odeme sistemlerinin farkli olmasi .( Vanli,2011)

Daha fazla taraf devreye girdiginden dokiiman say1 ve gesitli artmaktadir. Mal bedeli
O0demelerinde ve tahsilinde bankalarin, mallarin taginmasi ve tesliminde lojistik firmalarin,
giimriik giris ve ¢ikis islemlerinde giimriik miisaviri veya uzmaninin, tesvik desteklemelerde

danismanlik sirketleri devreye girer.( Vanli ,2011)
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1.8. ULUSLAR ARASI TiCARETI iLE iLGILI TEMEL KAVRAMLAR

Dis ticaret islemlerinden bahsederken asagida sayacak oldugumuz kavramlarinda

bilinmesi oldukga faydali olacaktir.

1.8.1. DIS TICARET ACIGI

Bu zamana kadar bahsettigimiz dis ticaret sekilleri yani ithalat ve ihracatin toplami bir
iilkenin dis ticaret hacmini gostermektedir. Dig ticaret bir lilke ekonomisi i¢in oldukga biiytik
onem arz etmektedir. O ylizden bu iki kavram tam dengede oldugu zaman aslinda giizel bir

ekonomi soz konusudur.

Bir iilkede ithalat ihracattan fazla ise dis ticaret acig81, ihracat ithalattan fazla ise dis ticaret
fazlas1 var demek miimkiindiir. Ciinkii bir lilke doviz fazlasi1 var ise muhtemelen o iilke artik
sanayilesmis ve gelismis bir iilkedir. Bunun yaninda gelismekte olan yani dis ticaret acigi
veren llkeler ise, yiiksek faizli dis bor¢ alarak veya doviz kazandirici hizmetler ile agiklarini

kapatmaya calisirlar.

Ihracat yapilirken, FOB teslim sekillerine gére islem ve teslim yapilir. Tasima bedeli,
sigorta kazang hanesine yazilmaz. Ithalatta ise CIF yontemi ile islemler gerceklestirilir.

Navlun ve sigorta bedeli 6demelere dahil edilir.

Tiirkiye Istatistik Kurumu ile Giimriik ve Ticaret Bakanlig1 isbirligiyle olusturulan gegici
dis ticaret verilerine gore; 2012 yili Mayis ayinda, 2011 yilinin ayn1 ayina gore ihracat yiizde
20,3 artarak 13 milyar 168 milyon dolar, ithalat yiizde 3,1 artarak 21 milyar 752 milyon dolar
olarak gerceklesti. Ayn1 donemde dis ticaret acigr 10 milyar 164 milyon dolardan, 8 milyar
584 milyon dolara geriledi. Takvim etkilerinden arindirilmis seriye gore; 2012 yili Mayis

aymnda onceki yilin ayni ayma gore ihracat yiizde 16,4 artarken, ithalat yiizde 1 azald.
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Mevsim ve takvim etkilerinden arindirilmis seriye gore ise; 2012 Mayis ayinda bir 6nceki aya

gore ihracat yiizde 1,4 azaldi, ithalat yiizde 1,1 artti. 2011 Mayis ayinda yiizde 51,8 olan

ihracatin ithalati karsilama orani, 2012 Mayis ayinda yiizde 60,5 e yiikseldi. (EK1)

THRACATIN iTHALATI KARSILAMA ORANI

Ithalatin % kaginin ihracat ile finanse edildigini gdsteren bir degerdir. Tiirkiye’de bu oran

60’1n altina distigii zaman genellikle ekonomik kriz durumu s6z konusudur. 2000 yilinda

meydana gelen develiasyon bu duruma 6rnek olarak gosterilebilir.

Tablo 1.1. ihracatin ithalati Karsilama Oram

2011

2010

2009

2008

2007

2006

56

-30.2

18.5

11.5

-22.6

23.1

25.4

16.4

EK1 Kaynak: 1 http://www.haberayna.com/haber/ekonomi/45461/turkiyenin-dis-ticaret-acigi-

rakamlari-aciklandi.htm
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2005

2004

2003

2002

2001

2000

1999

Yillara gore fhracatin

Ithalat1 Karsilama Orani(%)*

62.9
64.8
68.1
69.9
75.7
51

65.4

Yillara gore

ithalat(Degisim

Oram)(%)*

19.7

40.7

345

24.5

-24.0

34.0

-11.4

Kaynak: Tiirkiye istatistik kurumu ( www.tuik.gov.tr)
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Yillara gore
ihracat(Degisim

Orani)(%)*

16.3

33.7

31.0

15.1

12.8

4.5


http://www.tuik.gov.tr/

Tablo 1.2. ihracatin ithalati Karsilama Oram

=@ Yillara gore Ihracatin Ithalati Karsilama Orani(%)
-—@ Yillara gore Ithalat{(Degdisim Orani)(%)
—@= Yillara gore Ihracat(Dedisim Orani)(%)

Kaynak: Tiirkiye istatistik kurumu ( www.tuik.gov.tr)

DIS TICARET HADDI
Bir tlkenin ihracat yani disa satim mallarinin fiyatlarinin ithalat yani dig alim mallar
fiyatlar1 dizinine boliinmesi ile meydana gelen bir oran olmasmin yaninda, bir iilkenin dis

ticarette ne kadar gelir veya kaybinin oldugunu ortaya koyar.

(Ihracat fiyat endeksi) / (ithalat fiyat endeksi) X (100 ) olarak gdsterilen bu oranda ihracat mal
fiyat artigi, ithalat fiyat artisindan fazla ise dis ticaret haddi 100’iin {izerinde olusur. Burada
pahaliya satip ucuza mal almisizdir. Ulke lehinedir. Tersi durum s6z konusu olunca iilke

aleyhinedir
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Tablo 1.3. Di1s Ticaret Haddi

DIS TICARET HADDI

1100 - R e

105.0 (Toplam, 2003=100)

100.0 VA

95.0

90.0

ss'omTTTTTTTTﬁTTTmTTTTTmTTTﬁTTTTmTTTTWTTﬂTm
2004 2006 2008 2010 2012

=, Birim deger endeksi (ihracat/ithalat)
= Linear (Birim deger endeksi (ihracat/ithalat))

DIS TICARET HADDI

1100
1050 _a

95.0
90.0 _ _(Imalat sanayi, 2003=100)
85.0

2004 2006 2008 2010 2012

we, Birim deger endeksi (ihracat/ithalat)
e Linear (Birim deger endeksi (ihracat/ithalat))

Kaynak : www.haberturk.com Ercan kumcu Dis Ticaret Haddi isimli kose yazisi,

Ekumcuhtgazete.com.tr, 17 mayis 2012

DOVIiZ, EFEKTIF VE DOViZ REZERVi

Doviz, Merkez bankas: tarafindan alim satima konu olan ve Tirk liras1 olarak kurlar:

belirlenen yabanci iilkelerin paralaridir.

Efektif doviz; banknot seklinde olan kagit paradir.

Doviz rezervi: bir iilkenin merkez bankasinda veya bankalar totalinde birikmis olan
dovizlerdir.
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KONVERTIBL VE KONVERTBL OLMAYAN DOViZ

Konvertibl doviz, diger iilke paralarina kolaylikla ve serbestce doniistiiriilmesine izin
verilen doviz cinsidir. Uluslar arasi igslemlerde kolaylik olmasi acisindan genellikle bu doviz
tiirleri tercih edilir. Eger diinyanin her yerinde ayni kolaylikla degisim saglanabiliniyorsa o
para tam konvertibl olarak adlandirilir. Bu doviz yapisina sahip olan iilkeler bazen bu isten

kar bile saglayabilir.

Konvertibl olmayan doviz ise; her iilkenin parasi konvertibl olacak diye bir kural yoktur.
Ciinki her iilke ayni oranda ekonomik biiyiikliige ve altin yada doviz rezervine sahip degildir.
Yani, bir iilkenin paras1 diger iilkenin parasi ile kur lizerinden kolaylikla degistirilemiyorsa o

para cinsi konvertibl degildir. Asagida bazi iilkelerin konvertibl para sembolleri yer

almaktadir.

ABD Dolar1 USD
Avustralya Dolar1 AUD
Danimarka Kronu DKK
Euro EUR
Ingiliz Sterlini GBP
Isve¢ Kronu SEK
Japon Yeni JPY
Kanada Dolari CAD
Kuveyt Dinar1 KWD
Norveg¢ Kronu NOK
S.Arabistan Riyali SAR
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1.8.2. DOVIZ ARBITRAJI, TICARETI, SPEKULASYONU VE MAL FiYAT ARBITAJI

ARBITRAJ: konvertibl sayilan bir para biriminin uygun fiyattaki piyasadan alinip, pahali

piyasadaki fiyattan ¢apraz kur kullanilarak satilmasi olarak 6zetlenebilir.

DOVIZ TICARETI: Toplumlarm bireysel olarak bankada veya evlerinde tutuklari

dovizleri ifade eder.

DOVizZ SPEKULASYONU: Kur degisimi hakkinda tahminde bulunarak ona gore islem

yapilmasidir.

MAL FIYAT ARBITRAIJI bir iiriiniin ¢ok pahali veya ¢ok ucuz satildig: iilkelerde fiyatin

devamli agag1 hareketlenmesine denir.

1.8.3. DEVELUASYON VE REVELUASYON

Develiiasyon, en genel tanimui ile bir {ilke parasinin diger {ilkelerin para birimleri karsisinda
deger kaybetmesidir. Buradan bazi yararlar cikarlar saglanabilir. Thracat artis1 ile olumlu
etkiler meydana gelebilir. ithalat kisa vade de olumsuz etkilenebilir. Yabanci para girisi artar.

i¢ piyasada fiyat artis1 meydana gelir.

Reveliiasyon ise; paranin diger paralar karsisinda degerinin artmasidir. Ithalat ucuzlar
cazip hale gelir, I¢ fiyatlar diiser tiiketim artar, Ihracat avantaji kaybolur, Dis borglar
konvertibl doviz cinsinden azalir, Milli gelir, konvertibl doviz cinsinden azalir, Ulusal paranin

alim giicii artar.
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BOLUM 2: ULUSLAR ARASI TICARET TEORILERI VE
POLITIKALAR

Uluslar aras1 ticaret teorilerini incelerken burada esas olan konu iilkelerin birbirleri ile nasil
mal alim satim yaptiklar1 ve bunlarin ana nedenlerini arastirmak olacaktir. Gerek ekonomik
gerek sosyal gerek ise kiiltiirel anlamda tilkeler arasi iletisim ve iyi iliskiler kurma baglaminda
da yadsimmamaz bir hal almis bulunmaktadir. Genel anlamda dis ticaret teorilerinin ortaya ¢ikisi
iilkeye yeterli miktarda yabanci para girisini saglamak, degerli maden ve rezerv para
biriktirmek olmakla beraber teoriler degisse dahi amag ayni1 kalmaktadir. Kisaca bu teorilerin
yapilarindan bahsedecek olursak,

e Merkantilizm; bu olusum ipek yolu ticaretinden kendisini gostermis ve sanayi devrimi
ve Ronesans hareketlerini takip ederek bir gelisim gostermistir.

o Kiasik teoriler dedigimiz, baska anlamiyla liberal teoriler, Adam SMITH liderliginde
baslamis olup, insanlarin kendi ¢ikarlarina gore hareket ettigini savunan bir diisiiniis
bi¢imidir.

e Fizyokratlara gore, dis ticaret temelini tarimdan almaktadir.

e Emek-deger kuraminda, malin maliyetini emek ile 6l¢gmek miimkiindiir.

e Mutlak {stiinliik kurami; her iilke en ucuza tiretebildigi mallar1 tiretmelidir.

e Karsilastirmali Ustiinliik Kurami; her iilke mutlak iistiin oldugu alanda ihracata

yonelmelidir.

e Firsat Maliyet kurami; Her iilke kendi para birimi ile 6l¢iilebilen tistiinliige sahiptir.

o Leontief Paradoksu; Sermaye yogun mallart ihra¢ ederek, emek yogun mallar ithal

etmekten gecmektedir.

e Teknoloji Acig1; Eger bir iiriin yeni bir icat liriinii ise, kullanim hakki belirli bir stire

icin gecerlidir.(Vanl,2011)
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1776 yilinda temelleri atilan ticaret teorilerinin yapisi iki tlkeli, iki mall, iki faktorli
olarak 3 sekilde olusturulmus bulunmaktadir. Bu yapilanma i¢inde hiikiimet yerde giimriik
tarifeleri ve kisitlamalardan bahsedilmemektedir. Ayn1 zamanda tam rekabet kosullarmin
oldugu ve tasimacilik giderlerinin hesaplanmadigi bir yapidan séz edilmektedir. Bunun
sebebi de daha o zamandan bir bilimsel arastirmanin igine girildiginden ve durumu
olabildigince soyutlamak i¢in yapilan ugraslardan meydana gelmektedir. Elbette ki bu kurallar
giiniimiiz ¢ercevesinde miimkiin degildir. Bugiin hiikiimet miidahalesinin ve glimriik
tarifelerinin uygulanmadig1 veyahut nakliye giderlerinin sifir kabul edildigi hemen hemen
hi¢bir iilke yoktur. Ancak o zamanin birikimi dogrultusunda olusturulan bu modeller, kisitlar
ortadan kaldirildiginda dahi bir¢ok yonden hala gegerliliklerini korumaktadirlar.

Uluslar arasi ticaret teorilerinin oturtmaya calistigi temel varsayimlar aslinda, dis ticaretin
yarar ve kazanglari, bilesenleri, fiyat iliskilerini agiklamaya yoneliktir. Uluslararasi ticaretin
ilk kez bilimsel bir yontemle incelenmesi Adam Smith’in 1776’da yayimlanan iinlii eseri
“Uluslarin Zenginligi’’ ile baslar. Yani bu bilim dalinin iki buguk asirlik bir ge¢misi
bulunmaktadir. Bu zaman zarfinda s6z konusu bilimsel gelismeye katkist bulunan pek ¢ok
iktisatgr olmustur. Bunlarin arasinda ozellikle David Ricardo, John Stuart Mill, Alfred
Marshall, Eli Heckscher, Bertil Ohlin, John Maynard Keynes, Jasob Viner ve Paul

Samuelson’u belirtmek gerekir.(Seyyidoglu, 1999, S:14)

Uluslar aras1 ticaret politikalarini 4 ana baglikta toplayabiliriz. Bunlar sirasi ile
e Merkantilist dig ticaret teorileri

o Kilasik dis ticaret teorileri

e Neoklasik dis ticaret teorileri

e Modern dis ticaret teorileri

e Leontief paradoksu yeni dis ticaret teorileridir.
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2.1.  MERKANTILIST DIS TICARET TEORILERI

Klasik yaklasimdan 6nce benimsenmis olan yaklasim Merkantilizm idi. XVI. asir ile XVII
asrinin sonlarina kadar bu goriis benimsenmistir. Bu yaklasimda dis ticaretin temel amaci, tek
deger olan altin stokunu arttirmaktir. Haliyle bunun i¢inde ddemeler dengesinde fazlaliklar
yaratmak gerekmektedir. Ciinkii altin ayn1 zamanda iilke ekonomisinin yaninda siyasal da bir
otoritedir. Bu yilizdende devlet miidahalesi olmamasindan s6z etmek miimkiin degildir.

Bir iilkenin stokunu arttirma g¢abasi iginde olmasi demek ve bunu da dis 6deme fazlasi ile
yapmasl, ihracati arttirmay1 zorunlu hale getirmektedir. Ithalat ise kisitlanmasi gereken bir
otorite olarak karsimiza cikmaktadir. Ancak ihracat yapabilmek icin kendi i¢inde {iriin
iretmesi gerekmektedir ve buda hammadde gerekliligini ortaya c¢ikarmaktadir. Bu yiizden
ithal mallar arasinda hammadde ithal edilmesine herhangi bir kisitlama getirilmemistir.

(Seyyidoglu, 1999, S:14)

2.2.  KLASIK DIS TICARET TEORILERI ( LIBERALIZM)

Klasikgiler olarak baktigimiz zaman 3 temel isimden bahsedebiliriz. Adam Smith, Ricardo
ve Mill. Bu goriise gore biitiin bireyler ekonomik ¢ikarlarina gore hareket ederler. Devlet,
kisilerin bireysel girisim haklarin1 kisitlamamalidir. Ciinkii bireylerkendi ¢ikarlar1 pesinde
kosmakla ayni zamanda toplumsal ¢ikarlara da hizmet etmis olurlar. Nihayet, ekonomik
hayatta diizen saglayan bir “gOriinmez el’” vardir. Bu goériinmez el de fiyat
mekanizmasidir.(Seyyidoglu, 1999, S:15)

Mili servet olarak sahip olunan ana temelin kiymetli madenler oldugunu savunan ve sinirh

olan kaynaklari stok olarak goren bir yaklagimdir. Bu yaklagimla uluslar arasi ticarette sadece
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bir taraf fayda saglayabilir ve buda tabi ki ihracat yapan taraf olacaktir. Bu yaklasim siirl
olan kaynaklar1 sinirsiz gibi benimsediginden Otiirii bir zaman sonra bu kaynaklar dogal
olarak yetersiz gelmeye baslamustir. Ozellikle sanayi devriminden sonra ortaya ¢ikan kitlesel
iiretim bu yaklasimi benimsemeyi olduk¢a zorlagtirmistir. Ciinkii kaynaklar artik yetersiz bir
hal almaktadir. (Seyyidoglu, 1999, S:15)

Iktisadin babasi olarak adlandirilan Adam Smith’in ekoliinden Francois Quesney’in sozii
‘Birakiniz Yapsinlar, Birakiniz Gegsinler’ deyisi ile klasik iktisadin temellerini liberalizme
dogru kaydirmaya baglamistir. Ciinkii klasik yaklasimcilarin benimsedigi dogal kaynaklarin
siirsiz oldugu diislincesi yanlistir. Bu yaklagimin aksine diinya kaynaklari sinirsiz degildir ve
is bolimii ve dogru planlamalar ile kaynak verimliligi arttirilabilir. Bunun i¢in en iyi yol dig
ticaretten gecer ve gene klasikgilerin dedigi gibi tek tarafli fayda Smith’e gore yanlis bir
yaklagimdir. Smith uluslar arasi ticarette her iki tarafinda fayda saglayabilecegini, bununla
beraber biitiin iilkelerin refah diizeyinin artabilecegini savunmaktadir.Smith’in benimsedigi
ana diisince sinirli olan kaynaklar1 dogru sekilde kullanildigi zaman, hangi iilke, hangi mali
daha diisiik maliyetle iiretebiliyorsa, o malin liretiminde uzmanlagsmali. Diisiik maliyetle
iiretebildigi mallar1 thra¢ edip, yliksek maliyette liretebildiklerini ithal etmeli. Bu arada sunu
da soylemeliyiz ki, burada bahsedilen maliyet kavrami emektir. Ciinkii bir tek emek homojen
dagilimhidir. (Seyyidoglu, 1999, S:15)

Adam Smith mutlak {istlinliikten s6z erken Ricardo Karsilagtirmali iistlinliik modeli
izerinde durmaktadir. Yani burada anlatilmak istenen, maliyet farki degil, farkliligin
derecesidir. Yani bir iilke tirettigi her malda diger lilkelere nazaran bir istiinliilk kurmus
olabilir. Ancak bunun yaninda hangi mallarda digerlerine nazaran daha fazla tistiinliik
sagladiysa o mallar iizerinde uzmanlik kurmali ve daha az iistiin oldugu mallar1 ithal etme

yoluna gitmeli. Ricardo’ya gore de bahsedilen maliyet emektir. Ayni seklide homojen bir
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dagilim icindedir. Ancak farkli olarak, iilke icerisinde tam hareketli, iilkeler arasinda tam

hareketsizdir. (Seyyidoglu, 1999, S:17)

Mill’in goriislerine baktigimiz zaman, Smith ve Ricardo’ya gore temel ayni fakat daha
gelistirilmis bir model goriiyoruz. Digerleri maliyeti sadece emek olarak alip, sermaye ve
dogal kaynaklarin farkinda olduklar1 halde dongiliye dahil etmemislerdir. Mill farkli olarak,
ihrag edilen mallarn tiiriiniin degisim ihtimalini de géz 6niine almaktadir. Ihrag edilen mallara
bir yenisinin eklenmesi ve ya niteliklerini degistiren veyahut maliyetlerini azaltan bir
teknolojik gelisme olmasi durumunda, dogal olarak ihra¢ mallarinin verimlilikleri artacaktir.
Bu durumda da karsilikli talepler ile ithal edilen mallarda da fayda saglanacaktir. Tabi ki bu
fayda daha ucuza ithal edilmesinden gececektir. Bu durumda da uluslar arasi ticaretten elde

edilen gelir artacaktir. (Seyyidoglu, 1999, S:17)

2.3.  NEOKLASIK DIS TICARET TEORILERI

Adam SMITH: Mutlak Ustiinliik Modeli

David RICARDO: Karsilastirmali Ustiinlitk Modeli

Heckscher—Ohlin Modeli

Haberler: Emek Deger Modeli

1960’lardan sonra uluslararasi ticareti agiklamak iizere yeni teoriler ortaya atilmistir. Bu
yeni hipotezlerin gelistirilmesi, Uluslararas1 Iktisat Teorisi alaninda dnemli bir ilerleme
sayilir. Cilinkii bir teoriden, en iyi olasilikla, ancak belirli grup mallarin ticaretini agiklamasi

beklenebilir. Dolayisiyla farkli nitelikteki mallar tizerinde gerceklestirilen ticareti agiklamak
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icin ¢esitli hipotezlerin gelistirilmesi olumlu bir gelismedir. Asagida bu yeni teorilerden
onemli bazilar1 gozden gecirilmektedir.(Seyyidoglu, 1999, S:81)

Klasik iktisat teorilerinde bahsettigimiz maliyet olan emek bashi basina burada yeterli
olmamaktadir. Ricardo modelinde derinlerine dokunamadan sadece emek maliyetinin yani
sira diger maliyetleri de goz Onilinde bulundurarak firsat maliyeti kavramini ortaya atmiglardir.
Eger bir iiretim s6z konusu ise kullanilan biitiin maliyetler géz oniinde bulundurularak bir
iiretim yapilacaktir. Bir birim {iirlin tiretmek i¢in, kullanilan maliyetlerin toplami esas maliyeti
olusturacaktir ve burada maliyet parasal bir deger olarak karsimiza g¢ikmaktadir. Biitiin
maliyetlerin parasal toplam1 ana maliyet olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Buradan hareketle eger
bir malin iiretimi bir birim arttiritlmak isteniyorsa, diger bir malin {iretimini azaltmak gerek
olacaktir. Buradan saglanan fayda ise Firsat Maliyeti olarak karsimiza c¢ikmaktadir.
(Seyyidoglu, 1999, S:81)

Bilindigi gibi Ricardo dis ticarete konu olan iki farkli tirlinden bahsetmis ve bunun iizerine
teorilerini oturtmus bulunmaktadir. Marshall ise bu iki iirlinlii modeli degistirmis ve mallarin
degerlerini karsilastirirken, fayda ve degerden bahsetmeye baslamistir. Daha 6nceden maliyet
sadece emek olarak dikkate alinirken artik bu yeni modelde sermayede dikkate alinir hale
gelmistir.

Haberler’in gelistirmis oldugu modelde ise emek- deger kurali artik benimsenmekten
¢ikmis olup bunun yerine, firsat maliyeti kavrami1 benimsenmeye baslanmistir. Firsat maliyeti
kavrami, doniisiim egrileri ile analiz araci haline doniistiiriiliirken, kayitsizlik egrileri ve
Mill’den hareketle Marshall’in gelistirdigi teklif egrileri yardimiyla, yine mutlak ve
karsilagtirmali Uistiinliik kuramlarinin ihmal ettigi talep unsuru, analizlerde dikkate alinmaya
baslamistir. Bu arada, Mill tarafindan teknolojik gelismelerin dis ticarete etkisi baglaminda
yapilan saptamalarin, neo klasiklerce gelistirilmedigini séylemek miimkiin goriinmektedir.

( Hiiseyinova,2006)
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2.4. MODERN DIS TICARET TEORILERI VE YENI TEORILER

Savag yillarindan sonra ¢ok uluslu sirketler olduk¢a 6nem kazanmaya baglamis ve hem
say1 hem nitelik olarak biiyiime gostermis bulunmaktadir.

Isvecli iktisatgilar Heckscher ve Bertil Ohlin tarafindan daha da ayrintilasan bir model olan
emek deger modeli karsimiza ¢ikmaktadir. Bir Ornekle agiklayacak olursak; hangi iilke
emege daha fazla miktarda sahip ise ki bu sahiplik goreceli bir kavramdir, hali il emek yogun
mallar diger iilkelere nazaran daha ucuza iiretebilmektedir. Ayni mantiktan hareketle her kim
ki sermaye faktoriinde digerlerine gore daha basarili ise o iilke de, sermaye yogun mallarda

daha avantajli olacaktir.

Nitelikli is giicii teorisi ile karsimiza ¢ikan Keesing ve Kenen gibi yazarlar, sanayi iilkeleri
arasinda gerceklesen dis ticaretin biiyiik bir boliimiiniin nitelikli is gilicii ile agiklanmasini
mimkiin kilmaktadir. Yani burada da anlatilmak istenen tipki emek modelinde oldugu gibi
hangi tllke dinamik bir is giiciine sahip ise, bu yapiy1r gerektiren mallarin {iretiminde
uzmanlagirsa avantaj saglayacaktir. Eger ki niteliksiz emek giicline daha fazla sahip ise o tilke,
0 zaman buna yatkin mallarin tiretiminde uzmanlasmalidir. Yapilan arastirmalar sonucunda
nitelikli is giliciiniin zayif fakat, topragin bol oldugu iilkelerde tarimin 6n plana ¢iktigini,

bunun aksi durumlarda ise sanayi tirliniiniin ihrac1 daha ¢ok goriilmiistiir.

Teknoloji Acig1 Teorisi_1961 yilinda Posner ortaya ¢ikarmis olup aslinda bugiin ki patent
mantiZini ortaya atmaktadir. Asir1 sanayilesmis iilkeler arasinda gerceklesen bir ticaret modeli
esastir. Hangi ililke daha gelismis veya daha 6nce bulunmamis bir seyi icat ederse, o malin
kullanim hakki ona aittir. Ve bu asamada yasalar giin yiliziine ¢ikmaktadir. Aym sekilde

bugiin ¢agimizda yasanan taklitlerin o zamanda da var olmasmin neticesinde zamanla
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farklilagtirilip, kopyalanan ve beklide daha ucuza imal edilen bu icatlar, bir siire sonra daha az
gelismis iilkeler tarafindan ihra¢ edilmeye baslanabilir. Ciinkii artik daha ucuza imal
edemediginden disaridan ithal etmesi kaginilmaz olacaktir. (Seyyidoglu, S:85, Bayraktutan,

2003)

Uriin Dénemleri Teorisi;_Vernon tarafindan 1966 yilinda ortaya atilmis ve teknoloji acig
teorisini daha genisletmeye ¢alismistir. Bu teoriye gore sadece sanayilesmis iilkeler teknolojik
anlamda teknolojik yenilik ve iirlin gelistirme konusunda basarili olabileceklerdir. O dénem
icinde buna es deger tek iilke Amerika’dir. Bunun sebebi ise sanayilesmis bir iilkenin zaten is
giicliniin ileri derecede egitimli olacagt ve AR-GE ye yapilan yiiksek harcamalardir. Burada
iiriin donemleri hipotezinden bahsedilmektedir ve yeni mallarin iiretimi ilk onceleri kiigiik
miktarlarda baglanir. Alisilmis bir diizen sonucunda {iriine ait sorunlar giderilir ve artik daha
fazla iirin daha kolay iiretilmeye baslanabilir. Bu durumda ilk parti iiretilen mallar ihracata
yonelik degil de iilke icinde satis1 yakalayabilir. Bir sonraki asamada {iriin iizerinde
genisletmeler yapilip, sorunlarin giderilmesinden sonra, i¢ piyasa hedef kitlesi iken hem malin
iretim miktar1 artmaya baslar hemde artitk mallar ihracata sunulabilir. Artik sadece iilke
icinden gelen talebe gore degil yurt disindan gelen talebe gore de bir liretim miktarindan s6z
edilir. Bu durumda da iiretim standart bir yapi kazanir. . (Seyyidoglu, S:85, Bayraktutan,

2003)

Buraya kadar inceledigimizde mucit olan {lilke iiretim hakkina sahip ve {irlinii bir tek o
iiretebilmekte idi. Daha sonradan artan taleple paralel iiretim standart bir ya1 halini ald1. Iste
bu noktadan sonra artik iirliniin maliyetini diisiirme c¢abas1 i¢ine girilecektir. Bunun i¢in ilk

adim ucuz is giiciinden ge¢cmektedir. Sadece kendi iilkesinde tiretimi yapilabilen malin artik
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maliyetinden kismak adina, ig giicliniin daha ucuz oldugu {ilkelerde {iiretilebilmesinden s6z

edilmektedir. (Seyyidoglu, S:85, Bayraktutan, 2003)

Tercihlerde Benzerlik Teorisi:_Burnstam Linder (1961) homojen dagilimli olmayan sanayi
tiriinlerini hedef alirken, her tilke ve toplumlarin hangi mallara talep gosterecegi tabi ki sosyal,
kiiltiirel miraslarina gére farkliliklar gosterebilmektedir demektedir. Ornegin Miisliiman bir
iilkede Domuz Etinin haram sayilmasindan yola ¢ikarsak, domuz yetistiriciligi ve hayvandan
elde edilen mamullerin satis ¢abalar1 yersiz olacaktir. Burada hem bosa harcanan bir emek
hem de maliyetten bahsedilmektedir. O yiizden her iilke kendi i¢ pazarinda en ¢ok neyin talep
edilecegini bildiginden dolayr bu mallara yonelirler. Bu sayede o {iriiniin iiretiminde de

oldukga bilgi sahibi olunur ve kendisi ile denk tercihlere sahip diger iilkelere ihrag edilebilir.

Olgek Ekonomileri Teorisi:_Bir malin iiretimi sirasinda katlanilacak bircok maliyet vardur.
Bunlarin ortalama maliyetleri iiretim hacmi ile muhakkak bir sekilde baglantilidir. Aralarinda
ters oranti bulunan yani, liretim hacmi arttikga ortalama maliyet diisiiyorsa burada azalan
maliyet yasasi gegerlidir der. Bu teoriyi genellemeye vurdugumuzda yani endiistriyel olarak
bir inceleme yapilip gene hacim biliylirken maliyet azaliyorsa, iiretimde digsal Olgek

ekonomileri durumu s6z konusudur. (Seyyidoglu, 1999, S: 88)

Olgek ekonomileri uluslararasi ticaret yoniinden bazi sonuglar dogurur. Once, iilkelerin bu
tiir endiistrilerde uzmanlasmalar1 igin daha giiclii bir tesvik saglar. Ulke, i¢ piyasada
tilketicilerin satin alacaklart ¢ok sayidaki maldan az miktarlarda iiretmek yerine, Glgek
ekonomisine sahip birka¢ endiistri lizerinde uzmanlagmaya gider ve ihtiyaci olan diger mallari
disaridan ithal eder. Boylece oOl¢ek ekonomileri maliyetleri diisiirerek, liretim ve zevkler

yoniinden birbirine benzer iilkeler arasinda bile karli ticaret yapma olanag saglar. Olgek
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ekonomileri uluslararas ticarette tiiketiciye belli bir malin degisik tiirlerinin sunulmasina yol
acarak refahin artirilmasina katkida bulunur. Ancak uluslararasi ticaretin nedenleri konusunda
daha kesin bir yargida bulunabilmek i¢in yeni teoriler iizerinde ayrintili arastirma ve
incelemelere gerek vardir. Bu nedenle yeni teoriler hakkinda burada bilgi verilmeyecektir.

(Seyyidoglu, 1999, S: 88)

2.5. PORTER’ IN ELMAS MODELI

Michael Everett Porter, Harvard Universitesi Isletme Boliimii'nde (Harvard Business
School) ekonomi ve yonetim bilimleri profesoriidiir. Ayn1 zamanda Strateji ve Rekabetcilik
Enstitiisti (Institute for Strategy and Competitiveness) bagkanidir. Stratejik yonetim alaninda
diinyanin 6nde gelen bilim adamlarindan biridir. Akademik c¢aligmalari, sirketlerin veya
bolgelerin nasil rekabetcilik avantajlart olusturabilecegi tizerine yogunlasmistir. Porter
rekabetcilik kavramini sirket, endiistri ve iilke seviyesinde incelemistir.( Yigit, 2008, S:48)
Michael E. Porter 1990 yilinda bastirmis oldugu kitabi The Competitive Advantage Of
Nations’da rekabet model iistiine bir arastirma yapmis bulunmaktadir. Toplam 10 iilkeyi
iceren arastirmaya 100 e yakin sektor konu olurken, bu iilkelerin ihracatlariin diinyadaki
Pazar paylar1 konu alinmis ve her iilkenin rekabet modelleri ortaya konulmustur. Calismada
secilen ilkeler lizerinde Ornek vaka analizleri yapilmistir ve dogal kaynaklara yiiksek

derecede bagimlilik arz eden endiistriler ¢alisma disinda birakilmistir. (' Yigit, 2008, S:48)

Secilen iilkeler; Amerika, Almanya, Danimarka, Giiney Kore, Ingiltere, Italya, Isvec,

Isvigre, Japonya, Singapur. ( Yigit, 2008, S:48)
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2.5.1. SIRKET ACISINDAN REKABET VE ELMAS MODELI

Bir isletmenin faaliyet gosterdigi sektdr ortalamasinin iizerinde gelir saglayip, karini
devam ettirmesi stireklilik arz ediyorsa, o igletme rakiplerine oranla daha avantajlidir. Buna
Rekabet Avantaji denilmektedir. Bu agidan bakildigi zaman da bir¢cok isletme bu
stirdiiriilebilirlik kavramina sahip olmanin pesindedir. Rekabet avantaji, maliyet, farklilik ve

odaklanmuis stratejiler olarak 3 ana bagliktan olusmaktadir. ( Yigit, 2008, S:49)

Maliyet avantajindan bahsedecek olursak, bir firma soz konusu sektérde rakiplerinin
saglamis oldugu faydanin aynisin1 veyahut rakiplerinin saglayamadig faydalari daha diisiik
maliyetten sunabiliyorsa burada maliyet avantaji s6z konusudur. Bu durumda firma avantaj
sagladigi i¢in hem miisteriler hem de kendisi agisindan avantajli durumdadir. Bu avantajda
kar olarak geri donecektir. Bu avantaj sekli birgok yeni pozisyona kapi araladigindan
pozisyon avantajlar1 olarak da bilinmektedir. Maliyet liderliginin isletmeyi rekabet giiclerine
kars1 korumasina ve uzun vadede karli bir durum olmasina bu konuma ulagmak i¢in ¢ogu kez
rakiplere gore yliksek bir pazar payi, bliyiik sermaye ve hammaddelere daha kolay erisim gibi

avantajlarin olmasini gerekli kilmaktadir. (' Yigit, 2008, S:49)

Farklilastirma stratejisi;_ozellik itibari ile piyasada olmayan, miisterilerin ilgisini ¢ekmeyi
basaran ve alternatifi olmayan {iriinleri konu alir. Burada bazi kisitlar s6z konusudur. Bunlar
iretim Olgekleri, entegrasyon, isletme politikalari, tercihleri, zamanlama gibi bir ¢cok model
etkendir. Fiyatta farkliliklar olugsa dahi, miisterilerin bu {iriinii tercih etmelerini saglamak

amactir. Buda markalagma adimlarindan biridir. Maliyet elbette ki ¢ok onemlidir ama 6ncelik
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olarak, miisterinin gdziinde daha fazla para 6dese dahi buna degecek bir iiriin olduguna

inandirmak yani farkl: liriinii tercih ettirebilmek giidiisti yatmaktadir. ( Yigit, 2008, S:49)

Odaklanmig Stratejiler; burada bahsedilen uygulamada yukarda sayilan iki bilesenin farkl
Pazar ve daha dar bir alanda uygulanmasini igermektedir. Yani farkli pazarlarda farkli miisteri
isteklerine gore igletme alani yaratilabilir. Bu durum alaninda uzmanlagsmay1 da beraberinde
getirecektir. Ciinkii farkli bolgelerdeki farkli miisteri isteklerine gore bir yelpaze olusturmak
alaninda uzmanlik ve beceri isteyen bir durumdur. Bu yiizden iki tip odaklanma karsimiza
cikmaktadir. Birincisi maliyet alaninda odaklanarak liderlik stratejilerini yiiriitmek, ikincisi

farklilik alaninda odaklanarak liderlik stratejilerini yiiriitmek. ( Yigit, 2008, S:60)

2.5.1. ENDUSTRi BOYUTUNDA REKABET VE ELMAS MODELI

Tablo 2.1. Rekabet Giiciinii Belirleyen 5 gii¢

Potansiyel Giris
Tehdidi

4

Alicilarin Mevcut Firmalar Tedarikgilerin
Pazarhik Guci — Arasindaki - Pararhik Gici
Rekabet

T

Tkame Mallar
Tehdidi

Kaynak: Yigit Sema, Ulke Rekabetciliginde Porter’in Elmas Modeli Yiiksek Lisans Tezi, 2008,

syf: 53

a. Sektordeki mevceut rakip isletmeler arasindaki rekabet; isletmenin faaliyette bulundugu

sektordeki mevcut rekabet yapisi
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b. Potansiyel giris tehdidi; sektore yeni girme potansiyeline sahip isletmelerin yarattig
tehditler,

c. Ikame mallar tehdidi; faaliyette bulunulan sektdr disindaki ikame iiriinlerin isletme
iizerinde yarattigi tehditler, Potansiyel Giris Tehdidi Alicilarin Pazarlik  Giici
ikameMallar,Tehdidi Tedarikgilerin Pazarlik Giicii Mevcut Firmalar Arasindaki Rekabet

d. Alicilarin pazarlik giicii; isletmenin misterilerinin sahip oldugu pazarlik giicii sayesinde
isletme tizerinde yarattig1 baski ve sektorii yonlendirme kabiliyeti,

e. Tedarikgilerin pazarlik giicii; isletmenin ihtiyact oldugu arag-gere¢, hammadde, yari
mamul, isletme malzemesi vb. kaynaklar1 satin aldig1 tedarikgilerin, isletme tizerindeki etkisi

ve sektorii yonlendirme giicii olarak siralanabilir( Yigit, 2008, S: 53)

2.5.2. ULUSAL DUZEYDE REKABET VE ELMAS MODELI

Bir iilkenin rekabetgiligi endiistrilerinin yenilik ve yiikselme kapasitelerine baglidir.
Kiiresel rekabetin arttigi bir diinyada iilkelerin 6nemi azalmaz tam tersine artmaktadir.
Rekabeteiligin temeli, bilginin yaratilmasina ve Oziimsenmesine, iilkenin biiyiliyen roliine
kaymistir. Rekabet giicti, yiiksek derecede yerellestirilmis siireclerle yaratilir ve canli tutulur.
Rekabet giiciine ulusal degerlerin, kiltliriin, ekonomik yapinin, kuruluslarinin ve tarihinin
katkis1 vardir. Sonugta yerel ¢evresi en ileriye bakan, en dinamik ve miicadeleci olan iilkeler
belirli endiistrilerde basar1 kazabilirler( Yigit, 2008, S: 55)

Porter’in ¢alismasinda rekabet edilebilirlik yerel sartlar ile bagdastirilmis ve model su
sekilde ortaya c¢ikmistir. Rekabet giiclinii etkileyen etkenler olarak 6 maddeden
bahsedilmektedir. Bunlar,

e Faktor kosullar

e Talep kosullari,
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o ilgili ve destekleyici sektdriin durumu,
e Firmanin yapisi, stratejisi ve rekabet durumu

Bunlara ek olarak Devlet miidahalesi ve Sans etken unsurlar arasindadir.

Devlet miidahalesi Porter’in modeline gore gerekli fakat direkt etken degildir. Evet devlet
olmali fakat dolayli olarak etken olmalidir. Yani rekabeti avantaj olarak yakalamaktan ziyade
yukarida sayili olan 4 ana maddenin ana unsurlar1 altinda sektore destek vermesini saglamayi
gorev edinmelidir.

Sans faktorii ise kontrol altinda tutulamasa da, gene de sektorii etkileyebilir. Olaylarin ve
pozisyonlarin degigsmesine nede olabileceginden ihmal edilemez ve goz Oniinde
bulundurulmas1 gereken bir kavram olarak modelde yerini almaktadir. Ornedin her sey
yolunda giderken meydana gelebilecek bir dogal afetten etkilenen bir iilke a¢csindan burada

koti sans durumu s6z konusudur. Pek ala bunun tersi durumlarda meydana gelebilmektedir.

Tablo 2.2. Porter’in Elmas Modeli

Firma
Stratejisi ve
Rekabet Yapisi

{1gili ve
Destekleyici
Aktorler

Kaynak: Kiimelenme Projelerinde Rekabet Analizi Yontemleri, 2010
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Girdi kosullari; insan kaynaklari, fiziki altyapi, bilgi kaynaklari, sermaye ve diger altyap:
unsurlar1 vb.

Talep kosullari; ic talep yada dis talep, potansiyel pazarlar ve talebin niteligi, kullanicinin
seciciligi.

Tlgili ve destekleyici aktorler; Uluslar arasilasma ve inovasyonla ilgili aktorlerdir. Ornegin
girdi maliyetlerinin azaltilmasi, silire¢ iyilestirme saglanmasi, inovasyon zincirindeki diger
isletmelerin inovasyon yapma konusunda motive edilmesini saglayan kurum, kurulus ve sivil
toplum oOrgiitleri bu baslik altinda degerlendirilir

Firma stratejisi, yapt ve rekabet faktorl; firmalarin kurulma nedenleri, kendilerine
belirledikleri amag ve nasil yonetildikleri rekabet agisindan onemlidir. Bulunduklari ¢evrede
“rekabet” olmasi, firmalarin rekabet yeteneklerini gelistirip inovatif olmaya iteceginden
onemlidir. Bu baglik altinda degerlendirilebilecek unsurlara 6rnek olarak bolgesel sartlar,
sektorde faaliyet gosteren diger firmalarin yapisi, yerli-yabanci sermaye, firmalarin inovasyon

kapasiteleri, rekabete yaklagimlari verilebilir. (www.innocentric.blogspot.com)

Model tamamen sistematik bir bi¢imde islemektedir. Unsurlar karsilikli olarak birbirini
etkilemekte olup, uzun vadede siirdiirtilebilir oldugu unutulmamalidir. Porter calismalarinin
devaminda, yakin is ¢evresinin de rekabetci avantaj lizerinde etkili oldugunu eklemistir. Bu
ongoril ile makro olmasinin yaninda mikro yonlerini de ele alabilmektedir.z( EK2) Oz,

Kiimelenme makalesi)

2(EK2) OZ, Kiimelenme makalesi)
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2.6. ULUSLAR ARASI POLITIKALAR

Dis ticaret politikasi, lilke ticaretine yon vermek amaci ile hiikiimetin o llke ticaretinde
simirlama ya da tesvik yolu ile yaptig1 ekonomik diizenlemeleri ifade eder. Her hiikiimet kendi
iilkesinin hedefleri ne ise o yolda diizenlemelere gider. Dis ticareti kisitlamak adina
simirlandirmalar veyahut 6zendirmek icin tesvikler uygulayabilir. Bu uygulamalar i¢inde
O0demeler bilancosu, cari islemler ile ithalat ve ihracat kalemleri 6nemli yer tutmaktadir. Bu
politikalarin belirlenip uygulanmasinin en ana sebebi, lilkelerin dis 6deme dengesizliklerinden
kurtulmak, giderek artan rekabet ortaminda tilkelerini bu piyasadan gelebilecek risklere karsi
korumak ve en temel amaci tabi ki ekonomik kalkinmaya yardimei olmaktir

(http://tr.wikipedia.org/wiki/D%C4%B1%C5%9F ticaret politikas%C4%B19, 2010, Dis

Ticaret Politikasi)

Dis ticaret politikast kendi igerisinde 2 alt basliga ayrilmaktadir. Bunlar Serbest Dis
Ticaret Politikalar1 ve Koruyucu Dis Ticaret Politikalaridir. Serbest dis ticaret politikasi
Klasik dis ticaret teorisinde karsimiza ¢ikan devlet miidahalesinin yok sayildigi bir ortami
ifade etmektedir. Ingiltere ve bazi bat iilkeleri 20.yy’a kadar bu politikay1 izlemislerdir. Oysa
sanayi devriminin nispeten daha geg¢ ulastigi iilkeler olan Almanya gibi {ilkeler bunun aksine
Korumaci Dis Ticaret Politikalarint uygulamislardir. Bugiin Serbest dis ticaret politikalarinin
uygulanmast olduk¢a zor olacagindan neredeyse biitiin iilkeler Korumaci dis ticaret

politikalarii uygulamaktadirlar.

2.6.1. POLITIKALARIN TURLERI

Politika tiirleri asagidaki gibi izah edilecektir.
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2.6.1. 1. SERBEST DIS TICARET POLITIKASI
Uluslar arasi diizeyde uzmanlagmaya olanak saglar. Serbest fiyat mekanizmalarina olanak

saglar ve gii¢lendiriri. Optimum diizeyde kaynak dagilimini saglar.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, Dis Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)

2.6.1.2. KORUYUCU DIS TICARET POLITIKALARI

Rekabetten olusabilecek riskleri azaltmak i¢in rekabeti engeller. Bu sebeple girisimciler
duragan bir yapi igerisinde olurlar ve tek el diizeni yaratilmis olur. Riisvet ve kaynak israfi
had sathaya ¢ikarken biirokratik islemlerde artmaktadir. Bunun yaninda tiiketiciler ithal

mallara daha yiiksek bedeller 6demek zorunda kalirlar.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, Dis Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)

2. 6.2.DIS TICARET POLITIKALARININ ARACLARI
Genellikle devlet dis ticaret miidahalesinde kullanmak tizere 3 ara¢ kullanmaktadir.

Bunlar,

2.6.2. 1. TARIFELER (Tarif)

Ticarete konu olan mallarin tilke siirlar1 gegisi sirasinda alinan vergileri ifade etmektedir.
Genellikle ithalatta kullanilir fakat bunun yani sira ¢ok ender olarak da ihra¢ mallarda da
uygulandig goriilmektedir. Tarifelerin en genel amaci tilkeye para girigini saglamaktir. Bunun
yani sira i¢ Uretimin dis iiretim karsisinda fiyat avantajini saglamakta amaglar1 arasindadir.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, D1s Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)
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A)

Tarifelerde genellikle avantajli ¢ikan taraf alici kismudir. Uretici olan taraf bu durumda
dezavantajli duruma diismiis olur. Kaynak kullaniminda da verimsiz kullanima neden olabilir.
Giimriik tarifeleri de kendi igerisinde boliimlendirilebilir. Bunlar, AD- VALOREM yani konu
olan malin degeri iizerinden vergilendirilirken, SPESIFIK VE KARMA vergiler ise malin

fiziki birimi tizerinden vergilendirilir.

2.6. 2. 2. TARIFE DISI ONLEMLER
Tarife Dis1 Onlemler ( Non- Tariff Barriers): Tarifeler haricinde yer alan ve iilkeden
doviz ¢ikisina neden olan islemleri iceren uygulamalardir. 3 tip tarife disinda kalan mallara

ilisin uygulama s6z konusudur. Bunlar;

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, Dis Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)

MIKTAR KISITLAMALARINA ILISKIN TARIFE DISI ONLEMLER

Oncelikli olarak ithal kotalarindan bahsedilecektir.
ITHAL KOTALARI (IMPORT QUOTAYS)

[lk olarak kotanin ne oldugundan bahsedecek olursak, devletler ithal edilen mallarin miktar
veya degerlerinde sinirlamalar getirebilmektedir. Getirmis olduklari1 bu sinirlara kota
denmektedir. Kotalar sabit yapida olmayip, belirli zamanlarda diizenlemeye ugrarlar.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, D1s Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)
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TARIFE KOTALARI( TARIFF RATE QUOTAS)

Hem tarife hem de kota konu olan mal iizerinde etkendir. Kota asildigi zaman tarife

uygulanmaya baglar.

GONULLU IHRACAT KISITLAMALARI ( VOLUNTARY EXPORT RESTRAINTS -

VER)

Anlagma niteliginde olup, gelismis ililkenin yapmis oldugu ithalatla, gelismekte olan
iilkenin yaptig1 ihracati konu alir. Geligsmekte olan iilkeler yapacaklar ihracatlarina kota
koymaktadirlar. Bu durumda ithal mal piyasada deger artisina ugrar. Boylelikle sinirlanan
yani kota uygulanan ihracat sonucu kara elde ederler.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, Dis Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)

B) MALi ARACLAR YOLU iLE GELEN KISITLAMALARA iLiSKiN TARIFE

DISI ONLEMLER

URETIM SUBVANSIYONLRI ( PRODUCTION SUBSIDIES)

Yerli iireticiye yardimci olmak amaciyla devlet tarafindan uygulanan nakit hibe, diisiik

faizli kredi, vergi miikellefiyetlerini ifade eder.
IHRACAT SUBVANSIYONLARI( EXPORT SUBSIDIES)

Thracatta Pazar payim arttirmak veya yeni pazarlar olusturabilmek adina ihracatgiya

saglanan vergi iadesi, dolaysiz 6deme, vb araclar1 konu alir.
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FARK GIDERICI VERGILER( COUNTERVEILING DUTIES)

Uretimi yapan firmaya uygulanir ve ihracatta meydana gelen siibvansiyonlara karsit olarak

ithalata uygulanan vergileri igerir.
ANTIi- DAMPING VERGILERI( ANTI-DUMPING DUTIES)

Damping; tiretimi yapan bir firmanin malini, disa satarken, i¢e satim yaptig1 fiyatin daha
altinda satmasidir. Bu uygulamanin denkligini saglamak adina devlet anti damping vergileri

koyarak hem i¢ hem e dis satis fiyatlarini esitler.
DOVIZLi ISLEMLERIN SINIRLANDIRILMASI

Hiikiimetin doviz iizerinde olusturdugu kontroller ve simirlandirmalar1 ifade eder.
Genellikle ithalat kotalarina ilave olarak uygulanir. Bilindigi gibi doviz alim satimi islemleri
merkez bankasi tarafindan yiiriitiilmektedir. Bu yiizden doviz yolu ile gelir elde edenlerin bu

gelirlerini belli zamanlarda satmas1 gerekmektedir.
COKLU KUR SISTEMI

Bilindigi gibi her iilkenin parasi ayni degerde degildir. Bu yiizden devlet bazi doviz

cinslerine farkli kurlar uygulamaktadir. Boylelikle ithalat sinirlandirilma yoluna gidilmis olur.

C) IiDARI VE TEKNIK ENGELLER YOLU iLE YAPILAN KISITLAMALARA

ILISKiN TARIFE DISI ONLEMLER

Ulkeler halkini, dogasii korumak icin bazi mallara kisitlama hatta yasak bile getirebilirler.

Bu kisimda konu olan mallara Hangi dnlemlerin uygulandig goriilecektir.
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SAGLIK, GUVENLIK VE CEVRE STANDARTLARI

Bunlara goériinmez engeller demek daha dogru olacaktir. ithal edilecek iiriinlerde

muhakkak bu standartlar aranmakta ve bulunmayanlar sinir i¢ine alinmayacaktir.
KAMU KURUMLARININ SATIN ALMA POLITIKALARI

Kamu kurumlarmin yapmis olduklar1 mal alimlarinin belirli oranlarinin yurt igi iiretim
olmasi zorunlulugu vardir. Boylelikle belirtilen kurumlarin ithal {iriin almalar1 kisitlanmig

olmaktadir.

SINAI, TICARI VE FIKRi MULKIYET HAKLARININ KORUNMASI

POLITIKALARI:

Telif hakki, patent gibi bugiin kisisellik arz eden soyut kavramlarin haklarinin giivence

altina alinmasini saglar.
ITHAL YASAKLAR

Ulke agisindan &nemsiz, asir liikks, halk sagligina zararli, ahlaka aykiri iiriinlerin ithaline

izin vermeyerek kaynak tasarrufu saglamak amaglanir.
Ozel Giimriik Rejimleri:

Ticarete konu olan mal niteligi dolayisi ile normal giimriik tarifelerinin disinda kaliyor ise
bu mallara uygulanan 6zel giimriik rejimlerini ifade etmektedir.

(http://www.msxlabs.org/forum/ekonomi/228986-dis-ticaret-politikasinin-kapsam-ve-

amaci.html, 2009, Dis Ticaret Politikalarinin Kapsam Ve Amaci)
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GECICI ITHALAT VE IHRACAT

Yurt disina girisi belirli siireye bagli olan yani tekrardan yurt disina ¢ikartilmasi gereken
mallar1 ifade eder. Bunlara 6rnek olarak, fuarda gosterilecek olan mallar, ingaat i¢in kiralan
makine ve malzemelerdir. Bu mallardan giimriik vergisi alinmaz. Bu durumun aksi olan

belirli siireli ihracatlarda ise vergi iadesi 6demesi yapilmaz.
SERBEST BOLGELER( FREE ZONES)

Serbest bolge denildigi zaman anlasilmasi gerek, ii lilkenin yasal sinirlar1 i¢inde olan fakat
giimriik alan1 sayilmayan yani; vergi, kambiyo vs gibi hiikkiimlerin uygulanmadig1 yerler

olmasi1 gerekmektedir. Bu yerlerde yasal olarak belirlenen ayr1 bir mevzuati olan yerlerdir.
( BKK 3218 Sayil1 Serbest Bolgeler Mevzuati )

Bu bolgede yapilan her tiirlit 6deme déviz cinsi ile yapilir ve elde edilen biitiin gelirler
herhangi bir izin gerektirmeden yurt disina transfer edilebilir. bir dis iilke ile serbest bolge
arasinda yapilan ticarette Dig ticaret rejimi hiikiimleri gecerli sayilir. Mallar satin alinirken

KDV ‘siz olarak da alinabilir ve siire kisitlamasi olman bekleme yapabilir. . ( Oksay, 2009)

ANTREPOLAR : Ithal edilen mallarin, giimriikge kontrolii altinda olmak kosulu ile herhangi
bir vergiye konu olmadan muhafaza edilmesine yarayan kapali alanlardir. Antrepolar devlet

veya Ozel kisiler tarafindan isletilebilirler. . ( Oksay, 2009)

TRANSIT TASIMACILIK: iki iilke arasinda yapilan ticarette, mallarin sevkiyatinin
yapilabilmesi i¢in bir ii¢iincii ililke sinirlarina girmek gerekebilir. Bu tasimacilik sekline
denmektedir ve artik transit tagimacilikta Cenevre TIR Sozlesmesi uyarinda higbir vergi

alimmamaktadir. . ( Oksay, 2009)
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TRANSIT TICARET: Bir firmanin kendi iilkesinin dovizini kullanarak, baska bir iilkeden

aldig1 mali, ticilincii bir lilkeye satmasidir. . ( Oksay, 2009)

SINIR VE KIYI TICARETI: Komsu iilkeler arasinda yapilan bir ticaret seklidir ¢iinkii

iilkelerin ortak kara veya deniz sinirinin bulunmasi gerekmektedir. ( Oksay, 2009)
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BOLUM 3: MAL AKIMLARI BOYUTU ILE ULUSLAR ARASI TICARET VE
DUNYA TICARET ORGUTU

Dis ticaret kavram olarak iki ana baglig1 konu almaktadir. Bunlar ihracat ve ithalat olmakla
beraber bunun alt dalarlida sinir Gtesi ticaretin kavramlarindan sayilmaktadir. Uluslar arasi
ticarette sadece ele alinmasi gereken konular fiyat, kalite, miktar, durum unsurlarindan ibaret
degildir. Ticarete konu olan iilkelerin ekonomik, sosyal, kiiltiirel degerler, tiiketim

aliskanliklar1 vs gibi degerlerde 6nem tagimaktadir.

Bu béliimde ihracat ve ithalat ana basliklarina yer verildikten sonra bu kavramlara konu
olan alt bagliklar, dis ticaret islemlerinin akisi, mevzuati, stratejilerini daha iyi anlayabilmek

adina ¢alismaya konu olacaktir.

3.1. ITHALAT

Ithalat en genel tanimi ile distan alimdir. Ithalatin yasak olmadig: iilkelerde, iilke kanun,
mevzuat ne gerektiriyorsa istenen her seyin tamamlanarak mali yurt i¢ine ¢ekmektir. Bu
kisimda giimriik kontrolleri olduk¢a biiyiik 6nem tasimaktadir. Gelismekte olan tlkeler ¢ok
sik1 kontrollerden gegirildikten sonra mallarin yurt i¢ine girmesine izin vermektedirler. Cok
gelismis iilkelerde ise bu uygulama igin agir denetim ve sartlara tabi tutulmaktadir. Ithalat
iilkeler genelinde en ¢ok tercih edilen ticaret bigimidir. Clinkii ithalat i¢ iiretimle birlestiginde
ithracati tegvik edici yapilar ortaya ¢ikarmaktadir. Boylelikle hem ithalat hem ihracat gelisip
iilke ekonomisine ve dis ticaret dengesine olumlu ydnde bir yansima saglanmaktadir. Ithalat
1923 yilindan itibaren var olan bir model olmakla beraber her gecen giin kendini yenileyerek
bugiine ulagsmistir. O yiizdendir ki ithalat yapmak isteyen kisiler her zaman giimriik mevzuati,
yasalar, dis ekonomi modelleri hakkinda daima taze bilgiye sahip olmalilardir. 1923 yilindan
1950’11 yillara kadar ithalat olduk¢a serbest bir sekilde ilerlerken, 1953 yilindan sonra

sinirlamalar yagamstir. .( Siklar, 2008)
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Devlet Planlama Teskilati, Merkez bankasi, Maliye Bakanligi, Ticaret Bakanligi, Sanayi
Bakanlig: ile Ticaret ve Sanayi Odalar1 Birliginin katkilariyla hazirlanan ithalat programlari,
resmi gazetede yayimnlanmakta ve bu programlar ithalati diizenlemek iizere ¢ikartilan tiim
karar, yonetmelik ve sirkiiler hiikiimlerini kapsamakta idi. 1980°’li yillarda kontrollii sekilde
strdiiriilen ithalat rejimi degigsmeye baslamis, 6nemli reformlar gerceklestirilmistir. 1984
yilinda Tiirkiye tarihinde ilk kez: ithali yasak mallar listesi hazirlanmig; bazi mallarin ithali
izne baglanmis ve bunlar disinda kalan ve serbestge ithal edilecek mallar icin liberasyon
listesi hazirlanmigtir. 1980°li yillardan sonra bir¢ok degisime ugrayan ithalat rejimi
Tiirkiye’nin glimriik birligine girisi ile 1.1.1996 tarihide 6nemli degisiklikler yapilmistir.
Ancak, giimrilk mevzuati yasalarina uyumun saglanmasi i¢in daha birgok degisikligin
yapilmasi  gerekeceginden Onlimiizdeki yillarda mevzuatta Onemli degisiklikler

gerceklestirilecektir.( Siklar, 2008)

Herkes ithalat yapabilir gibi bir sey diisiinmek olduk¢a yanlistir. Higbir ekonomik
faaliyette bulunmayan veya cabalayamayan kisilerin ithalatta boy gdstermeleri imkansiz
goziikmektedir. Dedigimiz gibi ilk olarak tacir sifatinin olmasi ¢ok onemlidir. Tacir sifatini
kazanan bir kisi dogal olarak vergi miikellefligini kazanmig bulunmaktadir. Bu miikellefligin
ve sirkete ait bilgilerin glimrilk miisavirligine bildirilmesinden sonra ihracat birligine iiye

olunmasi neticesinde artik ithalat yapmaya hazir durumdadir.( Vanli, 2012)

Bu asamadan sonra artik ithalatci olma vasfim1 kazananlar ticaretlerini yapabilmeleri
acisindan saticilart bulmak durumundadirlar. Biitiin goriismeler yapildiktan sonra yapilan
sozlesmenin ardindan 6deme ve teslim sekilleri hakkinda bir anlasma saglamir. Uretici firma
biitiin bu asamaya kadar sorunsuz bir sekilde ilerledikten sonra artitk malin iiretilmesine

baslayabilmektedir.
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Ulkelerin ithalat yapma nedenleri incelenecek oldugunda, ihracat ile baz1 benzerlikler olsa

da bir¢cok nedene sahiptir. Bunlarin en basinda ihracatta da goriildiigii gibi;

e Cografi ve yer alt1 zenginliklerinin yetersiz olmasi veyahut hi¢ olmamasi

e Elinde olan kaynaklar islemek ve ihra¢ etmek, emek yogun bir yapidan sermaye
yogun bir yapiya dogru ilerleyebilmek,

e ¢ tiikketimi karsilayabilmek,

e Egitim ve kalite artirimi,

e Ulusal giivenlik,

e Yerli Uireticilere rekabet sunmak,

o Komsu tilkelerle olan siyasi iliskileri kuvvetlendirmek,

e Ucuz is giicii veya maliyet olan iilkelerin bu gibi 6zelliklerinden faydalanmak,

e Rakip iilkelerin iiretim tekniklerini 6grenmek,

e Yurt iginde hammadde islenmesi ve ihracina olanak saglamak( Vanli, 2012)

Bir {iriinii disaridan ithal etmek isteniyorsa ilk asama o tirlintin yurt iginde eksikligini fark
etmekten geciyor demektir. Uriinii yurt igine sokmak icin illaki o iiriiniin takibi soz
konusudur. Bunun i¢in yurt digindaki tedarik¢i ile iletisim i¢inde olmak c¢ok &nemli bir
unsurdur. Ithalati yapilacak olan mal icin her yil diizenlenen fuarlarda bulunmak ve yeni
triinlerin takibi ¢ok O6nemlidir. Eger mali Tiirkiye’ye satmak isteyen taraf diger lilke ise,
ticaret odalar1 ve dis ticaret miistesarlig1 ile iirlinlerinin tanitimlarim1 ve adres bilgilerini
gonderebilirler. Bu asamalardan gegildikten sonra konusulmasi gereken bir diger konu ise,
iiriiniin niteligi hakkinda olmalidir. Kalitenin yani sira fiyat, miktar, 6deme sekli, temrin,
sertifikalar, satis ve sonrasi hizmetleri gibi konularin konusularak, en acik sekilde anlasilip
isleme dokiilmesi ¢ok Onemlidir. Ciinkii bu gibi islemlerde her seyin en acik ve ayrintili
bicimde goriisiillmesinde fayda olmakla beraber akabinde ¢ikabilecek olumsuzluklarinda bir
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cesit Onlemi alinmis olmaktadir. Bu asamada yapilan goriismelerde sirketlerin kendi
diizenlemis olduklar1 belgelerin kullanilabilecegi gibi proforma ile de tanzim edilebilir.
Buraya gelene kadar ve bu asamadan sonra ithalatta diizenlenen bazi belgeleri de soyle

siralayabiliriz. ( Siklar, 2008)

Ilk 6nce gonderilen teklif kagitlari, daha sonra ticari islem icin anlasildiginda orijinal
fatura, packing list, konsimento (tasima belgesi), ordino (konsimento ile nakliyeciden alinan
mal ¢ekme onay), transfer dekontu, kiymet bildirim formu, giimriik beyannamesi. ( Vanli,
2012) Bazen iilkeler kendi iglerinde de bir takim 6zel belgeler istemektedir. Bunlara 6rnek

verecek olursak,

- AB’den; A.TR Dolasim Belgesi

STA fiilkeler; EUR.1 Dolasim belgesi

PAMK iilkeler; EUR-MED dolasim belgesi

GSP Ulkeler; Form A

Diger Ulkeler: Mense sahadetnamesi

Uriinlerin niteliklerine gore aranan belgeler;

- Bitki; Bitki saglik sertifikasi

- Saglik ile ilgili; saglik sertifikasi

- Kullanima 6zgii iiriin; CE sertifikasi

- TSE’ye tabi liriin; TSE belgesi

- Ithalat vadeli ise; bankadan KKDF %6 dekontu
- Mallailgili izinler

- Giimriik vergi makbuzlar1 ( Vanli, 2012)
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3.1.1. ITHALATTA ALINAN VERGILER

-Gumriik vergisi, CIF bedel {izerinden alinir

-Tarim pay1; tarim {riinlerinden alinir.
-KKDF (kaynak kullanimi destekleme fonu); fatura kiymeti iizerinden %6 oraninda alinir.

-KDV; dahilde uygulananin aynisidir. Ayrica, glimriikte 6denen tiim masraflar, vergi, resim,

harglar, fiyat farki, kur farki 6demeleri

-OTV; liiks tiiketim mallarindan almir. Firma sikayeti ile,i¢ piyasaya zarar veren belli iilkeden

gelen {irtin i¢indir.
-Damping vergisi, kg, adet, metre veya % alinir.

-Ek mali yiikiimliiliikk; firmalardan sikayet gelmeden {ilke ayirimi olmadan Bakanlar Kurulu

Karari ile konulur.( Vanli, 2012)

3.1.2. ITHALATTA KARSILASILABILECEK RiSKLER

Biitiin ticari islemlerin riski oldugu gibi tabi ki ithalat uygulamasinin da bir takim riskleri
bulunmaktadir. Muhakkak bir 6n ¢aligma yapmak gerekmektedir ki, karsilasilabilecek riskleri
onceden gormek kolay bir hal alsin. Bunun yaninda tabi ki 6nceden goriilmeyecek risklerde
s06z konusudur. Bunlarin i¢inde 6rnegin siparis verilen malin gelen malla farklilik géstermesi,
uygulamalarin veya mevzuatin degismesi, sevkiyatta meydana gelebilecek aksakliklar,
nakliyede meydana gelebilecek farkliliklar, doviz ile islem yapilmasindan dolay1
yasanabilecek kur farkliliklari, glimriikte yasanabilecek aksakliklar biitiin bu risk gruplar

icerisinde sayilabilir.
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3.1.3. KESIN iITHAL BASVURULARINDA ISTENILEN BELGELER

Ata Karnesi kapsamindakiler de dahil olmak iizere, mali yiikiimliiliigli teminata baglama
adma tilkeye giren mallardan, kesin ithalinin talep edildigi tarihte yeni ve kullaniimamis
mallarin bedellerinin 6denmesi sureti ile kesin ithal giimriik tarafindan neticelendirilir. Bunun
disinda kalan biitlin kesin ithal bagvurularinda su belgeler asil olarak istenir.

(www.igeme.gov.tr) (http://finans.ekibi.net/forum/showthread.php?tid=177, 2008)

e Biri asil olmak sart1 ile 2 niisha proforma fatura

e Mallarin tilkeye nasil girdigini belirten giimriik beyannamesi

e Gerekli harglarin yatirilmig olduguna dair makbuzlarin asillart

e Kiralama yolu ile gecici ithal durumuna ait kiralama sézlesmesi

e Kullanilmis mallara ait kesin ithal taleplerinde ekonomik Omiir ve ticaret sanayi
odalarindan alinacak olan ekspertiz raporu

Bu belgelerin tamamlanmasindan sonra bagvurular Dis Ticaret Miistesarligina yapilmaktadir.

3.1.4. BEDELSIZ iTHALAT

Bedeli icin doviz transferi yapilmadan yurt disinda kazanilan veya iilkeye getirilmesi
mecburi tutulmayan kisi tasarruflart ile satin alimi gerceklestirilen mallarin iilkeye ithal
edilmesini igermektedir. Bu ithal iglemi sirasinda giimriik tarafindan alinan vergiler

bulunmaktadir.

3.2. IHRACAT

Kisa tanimiyla ihracat, yurt icinde fretilen mallarin yurt disgina yabanci para ile

satilmasidir. Yiirirliikte olan mevzuat ile glimriik mevzuati ¢ergevesinde, sinirlar agilmadan,
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kendi Giimriik sinirlar1 digina ¢ikarilmasini veya Miistesarlik tarafindan ihracat olarak kabul
edilebilen ¢ikiglar1 ifade eder. Bir iilke eger ki daha da kalkinmak istiyorsa sinir 6tesi ticarete
yani ithalat ve ihracata muhakkak yonelmek zorundadir. Aksi halde artan rekabet ortaminda

ayakta kalmas1 miimkiin degildir. .( Vanl, 2012)

Bir sirket neden ihracat yapmaya yonelir diye diisiinecek olursak, birka¢ mantikli agiklama
ile bircok sebep bulabiliriz. Eger bir sirket kendi i¢ pazarinda basari saglamis ise yabanci
pazarlarda da basarili olabilecek durumda diyebiliriz. Bu agsamada olusturulan saglam stratejik
planlamalar ile hem prestij hem de karlilik arttirilmis olur. Bdylelikle kiiresel pazarda da pay
almis olur. Ustelik dis pazara agilmak iilkede meydana gelebilecek olan ekonomik
dalgalanmalardan daha az orana etkilenmeye de faydali olacaktir. Daha 6nceden bahsettigimiz
Olcek ekonomiye de katki saglayip, atil kapasiteyi kullanmak adina yarar saglamis olacaktir.
Ulke i¢i iiretimin disina ¢ikip dis Pazar icinde talepleri karsilamak icin daha fazla emek giicii
harcanabilir oldugundan istihdam yaratmasi bakimindan da iilke ekonomisinde faydali
etkilerinden bahsedebiliriz. Ve en temel olan fayda uzmanlagma alaninda yapilan yenilikler
olacaktir. Elbette ki her ihracat yapan muhakkak karli ¢ikacak diye bir kaide yoktur. Elbette ki
her zaman bir zarar durumu da s6z konusu olabilir. Ulke i¢inde karsilasilabilecek olan riskler
ithracat i¢cin de gegerlidir. Bir ihracat yapilmaya karar verilmis ise ilk olarak bunun
temellerinin oturmus oldugundan emin olmamiz gerekmektedir. Bunun i¢in su asamalardan

gecilir. .( Vanli, 2012)

Fizibilite Analizi: i¢ Pazar analizi, kapasite durumu, hedef Pazar faktorleri, uzmanlara

danigsmak, hedef Pazar segmek

Dis pazara girisin planlanmasi: sektor arastirmasi yapmak, strateji belirlemek, standart ve

lisans uygunlugunu saglamak, vergi, giimriik, kota, tarife dis1 engelleri belirlemek, fiyat listesi

olusturmak, finansman bulmak. .( Vanli, 2012)
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Uygulama: dagitim yontemlerini belirlemek, planin1 uygulamak, temsilci veya satis
yontemlerini segmek, satig sozlesmesini diizenlemek, iiretimi tamamlamak, sigorta yaptirmak,

gerekli belgeleri tamamlamak, iiriin ambalaj ve etiketlenmesini tamamlamak, tiriinii yiiklemek

Biitiin bu adimlari izleyen bir ihracat¢i artik dis pazara ag¢ilmaya ve mallarini ihrag etmeye

hazir bir hale gelmistir. .( Vanl, 2012)

3.2.1. IHRACATTA TARAFLAR

Ihracatin baslamasinda ihracat¢inin pazarlama faaliyetleri ve iiriiniin pazara hazirlanmasi
cok onemlidir. Alicidan gelen sikayetleri gidermesi ve devam eden yliklemelerde ayni kaliteyi
tutturmast gereklidir. Operasyonun basladigl, tetiklendigi ve sekillendigi ihracatgidir.

Ihracatci ve ithalatcr sistemi belirler. Diger unsurlar islemin tamamlanmasinda yardimcidir.
( Vanli, 2012)

a) Thracatci, exporter, seller, supplier,

b) Araci1 Banka, advising bank; ihracat¢inin getirdigi dovizleri TL ye ¢evirip Doviz Alim
Belgesi diizenleyen veya doviz olarak kullandiran ihracat¢i bankacidir. Ihracat
bedelleri takibi ve tahsilinden ihracat¢1 sorumludur.

c) Ithalatci, (importer, buyer, customer),

d) Muhabir Banka, corresponding bank; ithalatginin dovizlerini transfer eden ve gerekli
belgeleri diizenleyendir.

e) Nakliyeci

f) Gozetim Sirketi

g) Gumriik Miisaviri yardimct olarak gérev yapar. .( Vanli, 2012)

Ithalatg1 ve ihracatginin yapacag hatalar, goriisme detaylarii nakliyeci, giimriik miisaviri
bilemez. Thracatc1, mala pazar bulmadan nakliyeci, lojistik¢i ile ithalat¢i da giimriik miisaviri
ile mutabik saglayamaz.( Vanli, 2012)
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3.2.2. IHRACAT TURLERI

Bu ihracat tiirlerini kisaca agiklayalim.
A) ON iZNE BAGLI iIHRACAT

fhracat ancak &n izin alindiktan sonra baslayabilir. Ihraci uluslar arasi karar, kanuna
baglanan mallarin ihraci i¢in 6nce gerekli yerlerden alinacak ir 6n izin gerekmektedir. Daha

sonra mevzuat hiikiimleri geregince ihracat yapilabilecektir.
B) KAYDA BAGLI iHRACAT

Ihract1 kayda bagh olan mallardan ibarettir. ~ Bu mallar, miistesarlik tarafindan
yayimlanacak olan kayda bagli mallar listesinde yer aliyorsa, ihragtan Once gilimriik
beyannameleri ihracat¢1 birlileri genel sekreterligince kayda alinir. Onay gelme siiresi 30
gindir  olmakla  beraber  bu  siire bazi  durumlarda  degisebilmektedir.

(http://www.tesk.org.tr/tr/calisma/ihracat/15.html ~ Tirkiye  Esnaf Ve  Sanatkarlar

Konfederasyonu ihracat Bilgi Sistemi)
C) KONSINYE iIHRACAT

Bagvurular aym1 kayda baglida oldugu gibi ihracatgilar birligi genel sekreterligine
basvuruda bulunmak gerekmektedir. Konsinye olarak gonderilen malin ihra¢ tarthinden
itibaren 1 yil icerisinde kesin satisi yapilmak zorundadir. Eger satis olmaz ise glimriik

mevzuati cergevesinde yurda geri getirilmesi gerekmektedir.

(http://www.tesk.org.tr/tr/calisma/ihracat/15.html ~ Tiirkiye  Esnaf Ve  Sanatkarlar

Konfederasyonu ihracat Bilgi Sistemi)
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D) iTHAL EDILMIiS MALIN IHRACI

Gumriik mevzuati ¢ercevesinde serbest dolasima girmis yeni veya kullanilmis malin ihraci
genel esaslar ¢ercevesinde yapilir. Ancak, ihracatin desteklenmesine yonelik mevzuat, yatirim

mevzuati ile glimrilk mevzuatinin mahrecine iade hiikiimleri saklidir.

(http://www.tesk.org.tr/tr/calisma/ihracat/15.html ~ Tirkiye ~ Esnaf Ve  Sanatkarlar

Konfederasyonu ihracat Bilgi Sistemi)
E) SERBEST BOLGELERE YAPILACAK iIHRACAT

Ihracat mevzuatiin yaninda isleme rejimi, KDV ve Tiirkiye Thracat Kredi Verme Bankas1

hiikiimlerini de barindirmaktadir.
F) BEDELSIZ IHRACAT
Bedelsiz olarak ihra¢ edilebilecek mallar asagida belirtilmistir.

a) Gergek veya tiizel kisiler tarafindan gotiiriilen veya gonderilen hediyeler, miktar1 ticari
teamiillere uygun numuneler ile reklam ve tanitim mallari, yeniden kullanima veya geri

dontistime konu ithal edilmis mal ve ambalaj malzemeleri,

b) Daha once usuliine uygun olarak ihra¢ edilmis mallarin bedelsiz gonderilmesi ticari orf ve
adetlere uygun pargalari, fireleri ile garantili olarak ihra¢ edilen mallarin garanti siiresi i¢inde

yenilenmesi gereken parcalari,

¢) Yabanci misyon mensuplarinin, Tiirkiye'de ¢alisan yabancilarin, yurt disina hane nakli
suretiyle gidecek Tiirk vatandaslarinin, daimi veya gegici gorevle yurt disina giden kamu
gorevlilerinin, bu durumlarmin 1ilgili mercilerce belgelenmesi sartiyla, beraberlerinde

gotiirecekleri, gonderecekleri veya adlarina gonderilecek mal ve tasitlar,
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¢) Yurt disinda yerlesik tiizel kisiler, yabanci turistler ve yurt disinda ikamet eden Tiirk
vatandaglarinin beraberlerinde gotiirecekleri, gonderecekleri veya adlarina gonderilecek mal

ve tagitlar,

d) Kamu kurum ve kuruluslari, belediyeler ve {iniversitelerin; gorevleri veya anlagmalar

geregi gonderecekleri mal ve tasitlar,

e) Savas, deprem, sel, salgin hastalik, kitlik ve benzeri afet durumlarinda; kamu kurum ve
kuruluslari, belediyeler, tliniversiteler, Kizilay ile kamu yararina ¢alisan dernek ve vakiflarin

gonderecekleri insani yardim malzemeleri.

Yukarida belirtilenler disinda kalan hususlar, Dis Ticaret Miistesarliginin (Ihracat Genel
Miidiirliigii) goriisii alnarak, ilgili giimriik idaresi veya Ihracatc1 Birligi Genel Sekreterligince

sonuclandirilir.

(@) ve (b) bentlerinde yer alan mallardan, degeri 250.000 (yiiz bin) ABD dolarina kadar
olanlar ile deger ve miktarina bakilmaksizin (d) ve (e) bentlerinde belirtilen mallarin bedelsiz

thracat izni bagvurulart dogrudan ilgili giimriik idaresine yapilir.

(@) ve (b) bentlerinde yer alan mallardan, degeri 250.000 (yiiz bin) ABD dolar1 ve iizeri
olanlarin bedelsiz ihracat izni basvurular ise, Bedelsiz Ihracat Formu doldurularak Thracatci
Birlikleri Genel Sekreterliklerine yapilir. Ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterlikleri, degeri
500.000 (ikiyiizellibin) ABD Dolarina kadar olan bedelsiz ihra¢ taleplerini kendileri
sonuglandirir, 500.000 (ikiytizellibin) ABD Dolar1 ve izerindeki talepleri goriisleriyle birlikte

Dis Ticaret Miistesarligma (fhracat Genel Miidiirliigii) intikal ettirirler.

Ihracatg1 Birlikleri Genel Sekreterlikleri ve Dis Ticaret Miistesarligi (fhracat Genel
Midiirliigii), verdikleri bedelsiz ihra¢ izinlerinin bir 6rnegini talep sahibine, bir 6rnegini de

ilgili giimriik idaresine intikal ettirirler.
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Bedelsiz ihrag izinlerinin gegerlilik siiresi bir yildir.

(c) ve (¢) bentleri ¢ergevesinde yapilacak bedelsiz ihracata, dogrudan glimriik idaresince izin
verilir. Ancak (¢) bendi uyarinca bedelsiz ihract yapilacak mallarin yolcu beraberinde
gotliriilmeyip, Once veya sonra gonderilmesi halinde, Tiirkiye'de satin alindiginin
belgelenmesi, tasit gotiiriilmesi halinde ise tasitin trafik tescil kuruluglarinca ve vergi

dairelerince kayitlarinin kapatildiginin belgelenmesi gerekir.

(¢) bendi kapsaminda, yurt disinda yerlesik tlizel kisiler, yabanci turistler ve yurt disinda
ikamet eden Tiirk vatandaslarinin, Katma Deger Vergisi Kanunu'nun 11/1-b maddesinde
diizenlenen istisnadan yararlanarak yurt disina gotiirecekleri, gonderecekleri veya adlarina
gonderilecek mal ve tasitlarin bedelsiz ihracina, satici tarafindan verilen satis faturasi

niishasi/veya satict onaylt 6rneklerine istinaden, ilgili gimriik idarelerince izin verilir.

S6z konusu satis faturasmin bir niishas1 veya satict onayli bir érnegi, Tiirkiye Istatistik
Kurumuna gonderilmesini teminen, ilgili glimrikk idaresince Glimrik Miistesarligina

(Giimriikler Genel Miidiirliigii) intikal ettirilir.

Kanun, Kararname ve uluslararasi anlagmalarla ihraci yasaklanmig mallarin bedelsiz
ihracatina izin verilmez. Thraci 6n izne bagl mallarin bedelsiz olarak ihrag edilmesi de, ancak

ilgili merciin 6n iznine istinaden miimkiindiir.

Ihracinda Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu'na prim kesintisi yapilan mallarin bedelsiz
olarak ihrag¢ edilebilmesi i¢in, s6z konusu primin d6dendigine dair banka dekontunun ibrazi
gerekir. Ancak FOB degeri 1.000 ABD Dolarin1 gegmeyen mallarin bedelsiz ihract DFIF

kesintisine tabi degildir.

Ihrac1 Kayda Bagli Mallara Iligkin Teblig eki listedeki mallardan, degeri FOB 1.000 ABD

Dolarin1 gegenlerin bedelsiz olarak ihracinda kayit sart1 aranir.
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Bedelsiz ihracata konu mal, ihracatta uygulanan desteklerden yararlandirilmaz.

Yukaridaki diizenlemeler kapsaminda yapilacak bedelsiz ihracat, standartlar ve iiriinlere

iliskin teknik mevzuat hiikiimlerine tabi degildir.

(@), (¢), (¢), (d) ve (e) bendleri kapsaminda yapilacak bedelsiz ihracatta, ihracat¢1 Birligine

iilye olma sart1 aranmaz. 3(www.orgtr.org.tr, Bedelsiz Ihracat, 2009)

G) KIRALAMA YOLU ILE YAPILAN IHRACAT

Esaslar1 giimriikk mevzuatinda yer almaktadir

3.2.3. DIS PAZARLARA GIRIS YOLLARI
Ihracatci, ihrag pazarma girmeden Pazar hakkinda, pazara girmeden yapilmasi gereken

biitiin tetkikleri tamamlamis olmalidir. Bu da iki sekilde meydana gelmektedir.
A) DOGRUDAN iHRACAT

Burada hicbir araci kullamlmaz ve ihracatg1 biitiin islemlerini kendisi yapar. Ithalatin
baslaylp sonlanmasina kadar biitiin sorumluluk ihracat¢iya aittir. Bu aslinda bir nevi takip
acisindan kolaylik saglamaktadir. Ciinkii aracilar1 aradan c¢ikarip kar marj1 artar. Ayni
zamanda iki taraf arasinda siirekli bir iletisim oldugundan daha kolay iletisim ve anlasma s6z
konusudur. bunun yani sira bazi risklerde bulunmaktadir. Ciinkii zaman kayb1 digerine gore
daha fazla olmaktadir. {istelik uzaman olmayan bir kisi tarafindan yapilmaya kalkilirsa risk

oldukga yiiksektir. (http://www.tesk.org.tr/tr/calisma/ihracat/15.html Tiirkiye Esnaf Ve

Sanatkarlar Konfederasyonu ihracat Bilgi Sistemi)

® Ek(3) WwWWw.0rgtr.org.tr)
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B) DOLAYLI IHRACAT

Ihracat yapmak isteyen fakat, gerekli zaman ve uzman kadrosu olmayan sirketler acenteler
aracilif1 ile islemlerini yapmaya baglayabilirler. Hukuki islemlerle ugrasacagi zamani
tiretimde kullanir ve aracinin deneyimlerinden faydalanabilir. Dezavantajlarindan bahsedecek

olursak, hedef ile dogrudan iliski kurulamadigindan uzmanlasma sinirli halde kalacaktir.

3.2.4. TICARET FUARLARI VE SERGILER

Uluslar aras1 pazarlarda giderek onem kazanan fuarlar, ticaret alanin genislemesinde
oldukga biiylik 6nem tasimaktadir. Firmaya satis, strateji, iletisim, imaj, piyasaya tanitilasi,
talep toplama, rekabet izlenmesi, yeni miisteriler, dagitim agin1 genisletilmesi gibi alanlarda
bircok fayda saglamaktadir. Burada her tiirlii mal ve hizmet sergilenebilir. Tiiketici fuarlari;
tilketim mallarinin gosterildigi, halka agik fuarlardir. Solo fuarlar; her iilkenin tek basina

katildig1, belli bir iiriine yonelik fuarlardir.

Fuarlar masrafli olmasinin yani sira getirilere bakildigi zaman bu masraflar ¢okta goze
batmamalidir. Yer alan masraflara bakacak olursak, stant masraflari, sergi tiriinleri, nakliye,
personel masraflari, promosyon masraflari, ikramlar olmansin yaninda eger ki burada avantaj

saglanirsa kat be kat daha gelir saglayacaktir.

(http://www.tesk.org.tr/tr/calisma/ihracat/15.html ~ Tiirkiye =~ Esnaf Ve  Sanatkarlar

Konfederasyonu ihracat Bilgi Sistemi)
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3.2.5. IHRACATTA DAGITIM KANALLARI

Dagitim kanallarindan bahsetmeden oOnce dagitimin ne olugundan bahsetmemiz
gerekmektedir. Dagitim, bir iiriiniin {iretiminden itibaren satim sonrasi sevkiyata kadar olan
biitiin asamalardaki ulastirma diizenidir. Fiziksel ve fiziksel olmayan tasimacilik
islemlerinden bahsedecek olursak, fiziki dagitim ireticiden tiiketiciye kadar olan sevkiyat,
depo ve antrepo islemlerinin hepsidir. Fiziki olmayan kismi ise bunlarin tagimasinin yani sira

finansmanini da icermektedir.

Buradan hareketler dagitim kanallar1 ise, dagitim sirasinda izlenen yoldur. Dagitim
kanallarin1 secerken, hedef Pazar, iirlin yapisi, finansal kaynaklar dikkate alinmalidir. Bunlara

en uygun kanal secilmelidir. Segilen kanal ile tirlin 6zellikleri birbiri ile uyumlu olmalidir.

3.2.6. IHRACATTA FiYATLANDIRMA

(Uriin maliyeti) + ( diger giderler) + (kar marj1) = Teslim Fiyati

Bildigimiz gibi her iirliniin iiretilebilmesi i¢in katlanilmasi gereken bir takim maliyetler soz
konusudur. Maliyetler sabit ve degisken maliyetlerin yekunun birden hesaplanmas: ile
olusmaktadir. Burada iirlin maliyetlerinden bahsederken toplam maliyetten s6z edilmektedir.
Yani iiriin maliyeti dedigimiz zaman bunun icine, dogrudan maliyet, satis maliyeti, yurt i¢i
tastma ve ihracat islemleri maliyeti, uluslar arasi tasima ve sigorta maliyeti, glimrilkk ve
dagitim maliyetleri girmis olmalidir. Ve en 6nemli noktalardan biriside basa bas noktasidir.
Uretimden satiga kadar olan biitiin maliyetlerin toplamu iiretim miktarina béliindiigii zaman
ortaya ¢ikan deger basa bagnoktasini vermektedir. Bu degerin altinda kalan fiyat zarar,
{istiinde kalan fiyatta kar noktasidir. Ulke i¢i satiglarinda sattig1 bir fiyattan daha diisiik bir
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fiyata satis yaparak ihracat yoluna gitmesi ilk bakildigi zaman miimkiin géziikkmemektedir.
Ciinkii basa bagnoktasinin altinda kalan bir fiyattan mallarini ihrag etmis olacak ve bu sekilde
de zarar yaziyor goziikecektir. Oysa unutulmamasi gereken bir durum vardir ki oda, iiretim
miktarinin artmasi ile birim basina diisen maliyetinin diistiigii kuralidir. Ihrag iiriinlerinin
marjinal birim fiyatlari, i¢ pazara sunulan iiriinlerin birim maliyetlerinden daha disiiktiir. Bu
durumda da ihracat zarar yerine firma icin karli olacaktir. Bunun yani sira ihracat yapildigi
zaman bir mal yerli fiyatindan daha uyguna bulmak her zaman miimkiin olmayabilir. Ornegin
yabanci bir marka kendi iilkesinde pahali satarken Tiirkiye’de ucuz satmasi beklenir. Ama
bizim iilkemizde bazen daha pahalida satiliyor olabilir. Bunun bazi sebepleri vardir ki
bunlarin en basinda marka faktorii gelmektedir. Marka, kalite, glivenilirlik, dagitim
kanallarindaki basari, etkin ambalaj teknikleri bazen bu durumun tersine déonmesine neden

olabilmektedir.

Fivat Belirleme Cesitleri

e Maliyet esasli; lirlin maliyeti, yeterli kar ve geri dontlisiimii kapsamina alir.

Marjinal esasli; maliyete ilave edilen kar da tolerans vardir.

Sikilagtirilmis fiyat; Penetrasyon esas alinarak fiyat diistirtiliir.

e Talep esasli; pazarin kabul edebilecegi kar marjint uygulamak

Rekabetci fiyat; pazara sahip olmak gerekgesiyle, rakipleri devre dis1 birakmak esasina

dayanir. (Vanli, 2012)

3.2.6.1. IHRAC FiYATININ YAPISI

a) Uriiniin fabrika maliyeti

b) Ureticinin kar1 (a+b) fabrika kapisinda teslim
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c) Paketleme ve markalama

d) Fabrikada yiikleme

e) Liman, demiryolu veya hava alanina ulasim

f) Liman, demiryolu veya hava alani kullanim masraflari

g) Belge masraflar1 (Konsimento vs)

h) Mense sahadetnamesi (at+h) FOB fiyati

i) Sigorta primi ve police masraflari

J) Deniz yada hava tasimaciligi masraflar

k) Liman, demiryolu, hava alani kullanim masraflar (atk) CIF fiyat1
I) Varis yerinde bosaltim masraflari

m) Gimriik ve diger vergiler

n) Giimriikten ¢gekme masraflari (atn) Varis Fiyati
0) Ithalatcinin deposuna ulagim

p) Ithalat¢min kar pay

q) Toptancinin kar pay1

) Perakendecinin kar pay1 (atr) Tiketicinin Fiyatt (UNCTAD/GATT, 1993)
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3.2.6.2. FIYATLANDIRMAYA ETKi EDEN FAKTORLER
Fiyatlandirmaya etki eden faktorler, tiiketici davranislari, rekabet durumu, devlet
uygulamalari, kur degisiklikleri, firma hedefleri, maliyetler, vergiler, dagitim kanallari,

reklam giderleri,

3.2.7.SOZLESME

Alict ve satici taraflar arasinda gerceklesen, ticari anlagsmazliklarin ortaya ¢ikmasinda, hak
yiikimliiliiklerini ortaya koyarak sorunlarin ¢oziilmesine olanak saglayan yazili bir belgedir.
Bu belgede uygulamaya dair her sey ayrintili ve anlasilir bir dil ile yazilarak eksiklige yer
vermeden olusturulmalidir. S6zlesmenin yorumlanmas: kanunlara gore farklilik gosterebilir.
Bu yiizden de Milletleraras1 Ticaret Odas1 ( MTO), International Chamber of Commerce
(ICC) bazi uluslar arasi kurallar koymus bulunmaktadir. Hukuki catismalara engel teskil

etmektedir. ( www.igeme.gov.tr) ( Vanli, 2012)

Biitiin ticari so6zlesmelerin bulundurmasi gereken bazi kosullar vardir. Bunlar,

Taraflarin isim ve adresleri

e Uriin, standart ve 6zellikler

e Miktar

e (GOzetim

e Sozlesmenin toplam degeri

e Teslim sartlar1

e Vergi, resim ve harg
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e Teslimat donemi

e Teslimde gecikme olursa cezalar

e Satis sonrasi egitim ve servis

e Miicbir sebep halleri

e Yiikiimliiliikler yerine gelmezse ki cezalar

e Nakliye

e Paketleme, etiketleme, isaretleme

e Odeme kosullar

e Iskonto ve komisyonlar

e Lisans ve izinler

e Istenen belgeler
Uluslar aras1 ticarette kullanilan belgeler 4 ana grupta incelenebilir.
> Thracat ve ithalat icin istenen belgeler

> lthalatc1 tarafindan teslim alinmasi igin gereken belgeler
> Odeme ile ilgili belgeler

» Malin cinsi ve satis kosuluna bagli olarak gerekebilecek 06zel belgeler.

(www.igeme.gov.tr, Vanl, 2012)

65



3.2.8. IHRACATIN FAYDALARI

Thracatin iilke i¢in faydalarini su sekilde dzetleyebiliriz.

e ilk olarak sinir &tesi olmas1 boyutu ile iilkeler aras1 siyasi iliskilerde s6z sahibi olmaya

olanak saglar.

e ¢ piyasada meydana gelen talep istikrarsizliklarindan sirket agisindan koruyucu olur.

e Uretim standardizasyonu getirdiginden dolay1 kalite artis1 meydana gelir.

e Uretim teknolojilerinde ilerlemeye olanak saglar.

Istihdam ve déviz girisi saglar (ARZOVA, 2006)

3. 3. SERBEST BOLGELER

3218 Sayili Serbest Bolgeler Kanunun yiriirliige girmesi Tirkiye acisindan
oldukca faydali olmustur. 1988-1997 yillar1 arasinda toplam dis ticaretimiz 16 milyar
dolart iken bu uygulamalardan sonra sadece 2000 yili itibari ile dig ticaretimiz 11
milyar dolara ulagsmistir. Bu artis hali hazirda gelismekte olan iilkeler acisindan
azimsanamayacag1 gibi Tiirkiye agisindan da ¢ok biiyiik bir artis demektir. .( Ceyhan,
2004)

Genel olarak serbest bolgeler; iilkenin siyasi sinirlari igerisinde olmakla beraber,
dis ticaret, vergi ve giimriik mevzuatinin uygulanmasit bakimindan giimriik hatti
disinda sayildigindan, iilkede gegerli ticari, mali ve iktisadi alanlara iliskin yasal
diizenlemelerin uygulanmadigi, yapilan smai ve ticari faaliyetler icin daha genis
muafiyet ve tesviklerin tanindigi, iilkenin diger kisimlarindan fiziki olarak ayrilan ve
ticari, endiistriyel ve hizmet faaliyetlerinin yapildigi yerler olarak tanimlanabilir.(

Ceyhan, 2004)
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Bazi iilkelerde glimriikk hatti diginda sayilmasi ve yiiksek tesvik imkani ayni
kalmakla beraber, iilkelerin politikalarinin yani sira sosyal ve siyasal etmenler
yiziinden de bazi farkliliklar gosterebilmektedir. Bu ylizden serbest bolgeler
terimoloji olarak farkliliklar gosterebilmektedir.

Serbest Bolge (Free Zone)

Serbest Liman (Free Port)

Glimriiksiiz Bolge (Customs Free Zone)

Ihrag Uriinleri isleme Bolgesi (Export Processing Zone)
Dis Ticaret Bolgesi (Foreign Trade Zone)
Serbest Ekonomik Bolge (Free Economic Zone)
Serbest Uretim Bolgesi (Free Production Zone)
Serbest Ticaret Bolgesi (Free Trade Zone)
Endiistriyel Serbest Bolge (Industrial Free Zone)
Ikiz Fabrika (Maquiladora)

Ozel Ekonomik Bolge (Special Economic Zone)
Vergisiz Ticaret Bolgesi (Tax-free Trade Zone)
Vergisiz Bolge (Tax-free Zone)

Glimriikstiz Havaalani (Customs Free Airport)

Yabanci Yatirim Bolgesi (Foreign Access Zone) (Ceyhan, 2004)

3. 3.1. SERBEST BOLGELERIN KURULMASI VE iSLETILMESINDEKI TEMEL
AMACLAR

3218 sayili Serbest Bolgeler Kanunu’nda yer alan temel amaclar;

- Thracat igin yatirim ve iiretimi artirmak,
- Yabanci sermaye yatirimlarini ve teknoloji girisini saglayarak dig ticareti artirmak,

- D1s finansman ve ticaret imkanlarindan daha fazla yararlanmak,
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- Yerli iireticilerin diinya piyasalarindaki fiyattan ve diizenli sekilde girdi temin etmelerini
saglayarak uluslararasi rekabet giiglerine katkida bulunmak,

- Ihracata doniik sanayilerin gelismelerini tesvik etmek suretiyle ihracat artirmak,

- Doviz girigini artirmak,

- Yeni is imkanlar1 yaratarak istihdam sorununun ¢6ziimiine yardimci olmak,

- Gelismis tretim ve yonetim tekniklerinin yurt disindan {iilkeye getirilerek ekonomik

standartlar1 yilikseltmek. (3218 sayili Serbest Bolgeler Kanunu)

3.3.2. TURKIYEDEKIi SERBEST BOLGELER

Mersin Serbest Bolgesi (http://www.mesbas.com.tr) (1987),

Antalya Serbest Bolgesi (http://www.asbas.com.tr) (1987),

Ege Serbest Bolgesi (www.esbas.com.tr) (1990),

Istanbul-Atatiirk Havalimani Serbest Bolgesi (www.isbi.com.tr) (1990),

Trabzon Serbest Bolgesi (www.transbas.com) (1992),

Istanbul-Deri ve Endiistri Serbest Bolgesi (www.desbas.com.tr) (1995),

Dogu Anadolu Serbest Bolgesi (1995),

Mardin Serbest Bolgesi (www.masbas.com.tr) (1995),

IMKB Uluslararas1 Menkul Kiymetler (1997)

Izmir Menemen Deri Serbest Bolgesi (www.idesbas.com) (12.03.1998),

Rize Serbest Bolgesi (www.risbas.com) (26.04.1998),
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Samsun Serbest Bolgesi (www.sasbas.com) (20.03.1998),

Istanbul Trakya Serbest Bolgesi (Catalca) (www.isbas.com.tr) (06.03.1998)

Kayseri Serbest Bolgesi (www.kayser.com.tr) (01.11.1998)

Avrupa Serbest Bolgesi (http://www.ash.com.tr)] (01.06.1999)

Gaziantep Serbest Bolgesi (www.gasbas.com.tr) (05.07.1999)

Adana Yumurtalik Serbest Bolgesi (www.tayseb.com) (1998)

Bursa Serbest Bolgesi (www.buseb.com) (2001)

Denizli Serbest Bolgesi (www.denser.com.tr) (2002)

Kocaeli Serbest Bolgesi (www.kosbas.com.tr) (2001)

TUBITAK Marmara Arastirma Merkezi (www.marmarateknokent.com.tr) (2002)

Tiirkiye’nin en biiyiik serbest bolgelerinden bazilar:

Avrupa Serbest Bolgesi (www.ash.com.tr)

Istanbul-Deri ve Endiistri Serbest Bolgesi (www.desbas.com.tr)

Ege Serbest Bolgesi’dir (www.esbas.com.tr)

3.3.3. SERBEST BOLGELERDEKI BAZI TESVIK VE AVANTAJLAR
e Firmalar, Kurumlar Vergisi ve Gelirler Vergisinden %100 muaftirlar.

e Bolgeye giren mallar i¢in Giimriik Vergisi, KDV, KKDF 6denmez.
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e Uretiminin %85 ve fazlasim ihrag eden firmalar personel maaslari iizerinden
muhtasardan %100 muaftirlar.

e Elde edilen karlar higbir izne gerek olmadan yurtigine veya yurtdigina transfer
edilebilir.

e Tiirkiye’den Serbest Bolgeye yapilan satiglar ihracat sayildigindan firmalar,
Tiirkiye’den ihrag fiyatina KDV ’siz mal satin alabilirler.

e Her tiirli altyapr hizmetleri (Elektrik, Su, Dogalgaz, Haberlesme) KDV ’siz olarak
firmalara sunulur.

e ikinci el makinelerin Serbest Bolgelere girislerinde yas sinir1 yoktur.

e Serbest Bolgelerde alim-satim, stok degerleme ve muhasebelestirme konvertibl
dovizlerle yapildigi i¢in kullanicilar enflasyondan olumsuz etkilenmezler.
e Mahrecine iade islemi ¢ok kolay olup sadece fatura kesilerek gerceklestirilebilir.

(www.tr.wikipedia.org.com, 2012 )

3.3.4. SERBEST BOLGE SORUNLARI

GATT, URUGUAY Round ve DTO’niin kurulmasi diinya ticaretinin
serbestlestirilmesinde 6nemli bir rol oynamistir. Bu serbestlik olmasina ragmen halen hizmet,
sermaye ve kisilerin serbest dolasimi dahil pazara giris engelleri bulunmaktadir. Belki bazi
giimriik ve vergi tarifelerinden etkilenmemek gibi avantajlari olsa da bunun yaninda teknik
engeller, siibvansiyonlar, kamu alimlari, miktar kisitlamalari, mense kurallar1 gibi bir¢ok
konuda problem yasanmaktadir. Bu tarife dis1 engellerin yani1 sira artik biitlin diinya
tilkelerinin bir entegrasyon siirecine girmesi, yasal sorunlar, devlet politikalari, rekabet

uygulamalari, Pazar farkliliklari gibi bir cok engel de bulunmaktadir. .( Alagéz, 2007)

Bu problemlerden kurtulabilmek i¢in anlagsmalarda bahsi gec¢en haklarin c¢ok iyi

kullanilmast bunun yaninda {ilkelere daha fazla para girisine olanak saglayacak yeni
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caligmalarin yapilmasi gerekmektedir. Bu durumda hem esit rekabet ortamindan daha esit
diizeyde faydalanabilecek ve bunun yani sira daha koordineli bir yapilanma meydana

gelecektir.( Alagdz, 2007)

3.4. DUNYA TiCARET ORGUTU

Bilindigi gibi diinya ekonomik buhrani 1929 yilinda hemen hemen biitiin diinya iilkelerinin
cok caninin yanmasina neden olan bir ekonomik krizdir. Bu ekonomik krizi atlatabilmek icin
devletin miidahalesinin yok sayildigi bir diizende bu buhrandan kurtulmanin imkansiz
olmasinin anlagilmasi ile artik, giimriik, tarife, kota, develiiasyon gibi kavramlar1 barindiran
bir politikanin yerlesmesi sart olmustur. Bu durum ne kadar yararl gibi goziikse de bir yandan
diinya ticaretine gelen sinirlamalar ile ticaretin azalmasina ve krizin daha da biiylimesine
neden olmustur. Bu yiizden ikinci diinya savasinin bitmesi beklenmeden 1944 yilinda
Amerika’da Bretton Woods konferanslar1 diizenlenmeye baglamistir. Bu konferansa 44 iilke
temsilcisi katilmis ve ilk olarak uluslar arasi para sisteminin kontroliinii saglayacak olan IMF
(uluslar aras1 para fonu) ve imar ve kalkinma yapisina destek olacak olan IBDR Diinya

Bankasi( Uluslar aras1 imar ve Kalkinma Bankas1) kurulmustur( Sanli, 2004)

Daha sonra uluslar arasi ticareti serbestlestirebilmek adina yapilan ¢alismalar neticesinde
ITO(uluslar arasi ticaret orgiitii) kurulmustur. Daha 6nceden kisitlanmis olan diinya ticaretinin
yeniden serbestlesmesi amaci ile gelen kisitlamalar1 yeniden degerlendirerek serbestlestirme
amacindadir. Ancak ITO ilk baglarda yeterli olarak benimsenememistir. Daha sonra 1947 de
imzalanan GATT ile ITO devamlilik kazanmig bulunmaktadir. GATT da esas olan 4 madde

su sekildedir. ( Sanli, 2004)

En cok kayrilan iilke kurali: Ticari anlasma yapan iki iilke arasinda alinan kararlarda
uygulanan kolayliklar, indirimlerden diger iilkelerde ayni Olgiide yararlanabileceklerdir. Bu

durum ihracat yapan tarafi korumay1 amaglamaktadir.
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Fiyat mekanizmasina sadakat kurah: kat1 kurallar1 cok dnemsememis, makul sartlara

hem koruma hem de rekabet saglayan kurallar1 dikkate almistir.

Ticaret savasina muhalefet kurali: bazen alinan onlemler ticareti sinirlayici bir hal
almaktadir. GATT iiye iilkeler arasinda ¢ikabilecek olan anlasmazliklarda, yogun baskici
ticari Onlemlere basvurulmadan arabuluculuk yolu ile ticaretin hem serbest kalmasini

saglamak hem de anlasmazliklar1 ortadan kaldirmak.

Ticaret kisitlamalarimi tedricen azaltma kurali: GATT iiye olan {ilkelerde fark

gozetilmeksizin tarifeleri asagiya ¢ekmeyi hedeflerken, bir diger uygulama

bolgesel entegrasyonlar ile 2 iilke arasindaki kisitlamalari kaldirarak 3. Ulkeye yeni

kisitlamalar getirir.

Bu dogrultuda, basta giimriik tarife oranlarindaki indirim olmak iizere dis ticareti
engelleyici kisitlamalari ortadan kaldirmak igin; 1947 Cenevre, 1949 Annency, 1951 Torguay,
1956 Cenevre, 1960-61 Dilon, 1964-67 Kennedy, 1978-79 Tokyo, 1986-94 Uruguay ve nihai
olarak da 1995 MAI (Cok Tarafli Yatirim Anlasmasi) goriismeleri yapilmistir. Bu
goriismelerden en Onemlisi Uruguay Round’u olup, s6z konusu miizakereler sonucunda
GATT 1n temelinde bir takim degisiklikler yapilmistir. Uruguay’in bagkenti Punta del Este’de
1986 yilinin Eyliil ayinda baglayan c¢ok tarafli ticaret miizakereleri 15 Nisan 1994 tarihinde
Fas’in Marakes kentinde Tiirkiye’nin de dahil oldugu iiye iilkeler tarafindan “Diinya Ticaret
Orgiitii” (WTO) Anlasmasmin imzalanmasiyla sona ermis ve anlasma 01.01.1995 tarihinde
yiiriirliige girmistir. (Sanl, 2004) Ancak meseleye Gelismis ve Gelismekte Olan Ulkeler
acisindan bakilirsa; Gelismis Ulkeler bakimindan GATT fonksiyonlarini yerine getirmektedir.
S6z konusu iilkeler arasinda ticarete konan tarife ya da tarife dis1 engeller yavas yavas
kaldirilmakta ve iiretilen mallar birbirleriyle rekabet edebilecek diizeyde oldugu i¢in ticaret

hacmi genislemektedir. Ancak olaya Gelismekte Olan Ulkeler agisindan bakilacak olursa;
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GATT bu diilkelere fazla yiikiimliiliik getirmezken, tarifelerin yavas yavas kaldirilmasi,
Gelismis Ulkelerle ayni1 giicte olmayan Gelismekte Olan Ulkeleri zarara ugratmaktadir.
Ciinkii bu tilkelerin ihrag ettikleri tarim {irtinleri, biitiin {ilkelerde korunmaya tabi oldugundan,
Gelismekte Olan Ulkeler mallarmi diinya piyasalarma ancak ek bir ihtiyag durumunda
sunabilmekte, hammadde ihracati konusunda da diinya piyasalarindan gerekli tavizleri elde

edememektedirler.4(EK4)
Diinya Ticaret Orgiitii

GATT 1947 yilinda kurulusundan itibaren giderek kuvvetlenen bir yap1 olmus ve 1995
yilindan itibaren World Trade Organization olarak (WTO) yani diinya ticaret orgiitii olarak
anilmaya baglanmistir. GATT dan daha genis kapsamli ve daha fazla baglayiciligi olmakla
beraber bu anlagsma ile beraber GATS yani Hizmet Ticaret Genel Anlasmasi da yiiriirliige

girmigtir. (Sanli, 2004)

Yepyeni bir organ niteligindeki WTO’nun genel amaci; diinya ticaretini gelistirerek refahi
arttirmak ve bu dogrultuda 1947 yilinda GATT’la belirlenen ilkeleri tekrar diizenleyerek
Gelismekte Olan Ulkeleri de diinya ticaretine ve ekonomik iliskilere dahil etmenin yani sira,
dolaysiz yabanci sermaye yatirimlarinin bu iilkelere de yonelmesini S6z konusu 6rgiitiin uzun
donemli hedefi ise, uluslararasi ticareti sinirlayan tiim engellerin en ge¢ 2020 yilina kadar

kaldirilmasidir.(Sanli, 2004)

4 (EK4): SANLI Fatma Bahar, Kiiresellesme ve ekonomik entegrasyonlar, 2004
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BOLUM 4: ULUSLAR ARASI TICARETTE KULLANILAN BELGELER, ODEME

VE TESLIM SEKILLERI

4.1. ULSULARARASI TICARETTE TESLIM SEKILLERI
INCOTERMS

Incoterms; merkezi Paris’te bulunan ICC (Interational chamnber of commerce) yani
Uluslar arasi Ticaret Orgiitii tarafindan 1936 yilinda yiiriirliige girmis kurallardir. Bu kurallar
uluslar arast boyutta yapilan ticari islemlerde ¢ikabilecek anlagmazliklari ortadan kaldirmak,
hukuksal anlamda yer alabilecek bosluklar1 kapatmak amaciyla olusturulan kurallar
biitiintidiir. Incoterms’ler uluslar arasi ticarette kullanilan ve tiim diinya iilkeleri i¢in ayn1 seyi
ifade eden evrensel sozlesme terimlerini ifade etmektedir. Bu terimlerin s6zlesmede

kullanilmas1 zorunlu olmasa da hukuki dayanak agisindan bulunmasinda fayda vardir.

Ornegin bir faturada teslim sekli belirtilecek, teslim nasil gerceklesecek ise 0 teslim
seklinin Kod harfleri ile teslimin yapilip sorumlulugun bitecegi yerin ismi yan yana yazilir.

Yerin ismi liman, sehir vs gibi her yer olabilir.

Incoterms diizenlemesi en son 2010 da yeniden diizenlenerek 1.1.2011 yilinda uygulamaya
gecilmigtir. Yapilan bu diizenlemede incoterms 2000 den farkli olarak 2 teslim sekli
uygulamadan c¢ikarilmigtir. INCOTERMS 2000'de bulunan DDU, DES, DEQ VE DAF
kaldirilmis ve 2011 tarihinde yiiriirliige girecek INCOTERMS 2010'a DAT VE DAP teslim

sekilleri ilave edilmistir.)
A) EXW ( EX-WORKS): FABRIKADA TESLIM

Saticinin kendi kurulusunda mallarint alictya teslim etmesidir. Alict kendisi gelerek
mallar1 saticinin yerinden almaktadir. Bu boliimde 32 sayili karar hiikiimleri dikkate

alinmalidir. . ( http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr )
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B) FCA ( Free Carrier): TASIMA VASITASININ YANINDA TESLIM

Giimriik islemleri tamamlanmis olan mallarin, alic1 tarafindan belirtilen yerde ve belirtilen
tastyictya satict tarafindan mallarin teslim edilmesidir. Eger alici nerede teslim alacagini
belirtmemis ise bu durumda satici, sinirlari daha 6nce belirlenmis herhangi bir yerde mali

tasiyiciya teslim edebilir

TASIYICI: bir tasima sézlesmesi neticesinde mallar1 hava, kara, su yoluyla tasima islemini

iizerine alan kisilerdir.
(http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr)
C) FAS ( Free Alongside Ship) GEMi BORDASINDA TESLLIM

Mallara alici tarafindan belirtilen limanda, mallarin rhtim veya mavnaya
yerlestirilmesidir. Buradan sonra artik biitiin sorumluluk alictya aittir. Yalnizca deniz veya

nehir tasimaciliginda kullanilabilir.

( http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr )

D) FOB ( Free On Board) GUVERTEDE TESLIiM

Burada ihracati yapabilmek icin satict giimriik islemlerini halletmelidir. Mallarin
kiipesteyi asip giiverteye yiiklenmesini ifade eder ve bundan sonra mallarin basina
gelebileceklerden alict  sorumludur. Yalnizca deniz yolu tagimaciliginda kullanilir.

(http://lwww.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr)

75


http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr

E) CFR (Cost And Freight )MAL BEDELI VE NAVLUN ODENMIiS OLARAK

TESLIM

Varig yerine kadar olan tagima ve navlun bedeli satici tarafindan Odenir. Mallarin
giiverteye yiiklenmesinden itibaren biitiin sorumluluk aliciya gecer. Mallarin ihrag islemlerini

de saticinin yapmasi s6z konusudur ve yalnizca deniz ve nehir tasimaciligi i¢in gecerlidir.

(http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr)

F) CIF ( Cost, Insurance, Freight) MAL BEDELI, SIGORTA VE NAVLUN ODENMIS

OLARAK TESLIiM

CFR den farkli olarak sadece sigorta primini ddemek saticiya diismektedir. Burada
bahsedilen sigorta asgari diizeyde bir sigorta olmakla beraber alici bu duruma dikkat

etmelidir. Deniz ve nehir tasimaciliginda kullanilir.

( http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr )

G) CPT ( Carriage Paid To) NAVLUN (Tasima Ucreti) ODENMIS OLARAK TESLIM

Mallarin varis yerine gétiiriilmesinde ortaya ¢ikan navlun bedelini satici Ustlenmektedir.
Gilimriik islemlerinde saticinin odemesi gerekenlerdendir.

(http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr)

H) CIP ( Carriage And Insurance Paid To) TASIMA UCRETi VE SIGORTA

ODENMIS OLARAK TESLIiM

CPT ile ayn1 gibi olmakla beraber satic1 sigorta sdzlesmesi yapar ve sigorta bedelini 6der.
Burada alicinin dikkat etmesi gereken durum CIF de oldugu gibi sigorta bedeli asgari

tutardadir.

( http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr )
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I) DAT ( Delivered At Terminal) TERMINALDE TESLIM

(http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr)
J) DAP (Delivered At Place) BELIRTILEN YERDE TESLIiM

K) DDP ( Delivered Duty Paid) GUMRUK VERGILERI ODENMIS OLARAK

TESLIM ( http://www.dkib.org.tr/index.php?ms=faydali.bilgiler&d=tr )

Sozlesmelerde ¢ikan sorunlar, 6deme veya tasima islemlerinde ¢ikan problemler uluslar
arasi tahkim mahkemelerinde kolaylikla ¢oziilmektedir. O yiizden yapilan sozlesmelerde
teslim seklinin nasil olacaginin  yer almasi olduk¢a biiyilk Onem tagimaktadir.

(www.dkib.org.tr)

Incoterms (ICC) kurallarinin yanlis anlasilmasindan kaynaklanan bazi olumsuz sonuglar
cikabilir. Bu kaideler cercevesinde en ¢ok c¢ikan aksilik sigorta konusu c¢ercevesinde
olmaktadir. Teslim sekilleri incelendigi zaman 2 tane maddenin igerisinde sigorta bedeli
O0denmis ibaresine rastliyoruz. Bunun disinda yer alan maddelere baktigimiz zaman “°NO
OBLIGATION’’ ifadesinin yer aldigim goriiyoruz. Yani, taraflar birbirlerine karsi sorumlu
degillerdir. Bu yiizden ¢ikabilecek aksiliklere mahal vermemek adina ya riski kim

yiikleniyorsa o sigorta yaptirmali yada hususlar kesinlikle s6zlesmede belirtilmelidir.

F, D ve C gruplan disindaki yontemler daha fazla risk arz etmektedirler. Bu yiizden ICC

tarafinda sigorta konusuna dair diizenlenen hususlar1 da dikkate almakta fayda vardir.

4.2. ULUSLAR ARASI TICARETTE ODEME SEKILLERI

Uluslar aras1 ticarette 6deme sekillerine baktigimiz zaman 6 ana baslik goriiyoruz. Ve

bunlarin ne zaman, nasil kullanilacagin1 da malin niteligine, alic1 satict arasindaki iliskiye,
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tilke politikas1 veya nakit giicline gore belirliyoruz. Asagida belirtilen ilk 6 6deme sekli en

yaygin 0ddeme sekilleridir ve hepsi ayrintili olarak aciklanacaktir.

- Pesin 6deme

- Akreditifli 6deme

- Vesaik mukabili 6deme

- Mal mukabili 6deme

-Kabul kredili 6deme

- Kars1 Ticaret

- Konsinye ihracat

- Mahsuben 6deme

Uluslar arast ticarette kullanilan 6deme sekilleri ve ayrimtilarn EKS  olarak

http://www.imidb.metu.edu.tr/akreditif.ntm adresinden alindig1 gibi agagidadir.

4.2.1. PESIN ODEME

Malin fiili ihracatindan 6nce mal bedelinin saticiya pesin olarak 6denmesini ifade eder.
Pesin 6deme genellikle alic1 ile saticinin karsilikli giiveninin en yliksek oldugu 6deme
seklidir. Risk c¢ok fazla olmakla beraber en akici olan 6deme sekli budur. Ciinkii mallar
gonderilmeden para gonderilmis olmaktadir. Pesin 6deme sekli ihracatgiya 6n finansman

hizmeti sunar kaynak ise alicidir.
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4.2.2. AKREDITIiFLi ODEME ( Kredi Mektubu)

Gerekli islemler yapildiktan sonra 6demenin kesin kez yapilacagina dair sunulan bir
teminattir. Akreditifli 5demede 2 taraf bulunmaktadir. ithalatci ( Amir), ihracatgi( Lehtar),
Ithalatginin bankasi ( Amir Banka), ihracatcinin bankasi da ( Muhabir Banka)’dir. Amir, Amir
bankasindan lehtar lehine bir akreditif acarak, lehtarin iilkesinde muhabir banka tarafindan
haberdar edilmesini istemektedir. Bunun iistiine lehtar, gerekli belgeleri gerekli zamanda

bankasina sunmasi ilizerine amir tarafindan muhabir bankaya 6deme yapilir.

Bu 6deme sekli uslular arasi diizende en ¢ok kullanilan ddeme seklidir. Thracatgiya
yapilacak olan 6deme banka tarafindan gerekli belge ve bilgilerin toplanmasinin ardindan

onay alinip yapilip yapilamayacagina karar verildiginden burada risk oldukga diistiktiir.

Kredi mektubu; bir bankanin énceden toplanan belgelerin toplanmasi tizerine belli vade ve
diizende ihracatgiya 0deme yapacaginin garantisini sunan bir diizenlemedir. Bir baska
bankanin bu islemler hakkinda olaya dahil olabilir. Odeme daha giivence altina alinmis olur.
Kredi mektuplar1 genellikle uslular arasi formlar olarak diizenlenir ve gerekli agiklamalari,

bilgiler listesini, yiikleme tarihini ve son vadeyi icermek zorundadir.

4.2.2.1. AKREDITIF TURLERI

Akreditifli ddeme tiirleri, Idari Mali Isler Daire Baskanliginin yaymlamis oldugu yazisinda

aynen su sekilde ifade edilmistir.
AKkreditifin Taraflar:

Bir akreditif isleminde genel olarak “Amir”, “Akreditif Bankas1” ve “Lehtar” olmak iizere

en az ugli bir iliski s6z konusudur. Yani sira, farkli islevleri yerine getirmek {izere
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gorevlendirilen ve bu islevlerine gore adlandirilan c¢esitli bankalar akreditife aracilik

yapabilirler.
1. Akreditif Amiri (Applicant for Credit — Orderer - Principal)

Akreditif islemini baslatan ithalatci, yani satim akdinde alicidir. Odemenin akreditif
yoluyla gerceklestirilecegine karar verildikten sonra, Akreditif Amiri iilkesindeki bankasina

miiracaat ederek akreditifi agtirir.

Saticiyla yapmis oldugu sozlesmeye veya ondan aldigi proforma faturaya gore akreditifin
cinsini, sartlarin1 ve aranacak belgelerin ayrintilarini bankasina bildirir. Boylece akreditifin
icerigini belirler. Akreditif sartlar1 ile, alici ve saticit arasinda kararlagtirilan satig akdinin
sartlar1 ayni olmalidir. Akreditif sartlarinin farklt olmasi halinde lehtarin bu akreditifi
reddetmesi gerekir. Aksi takdirde, satis akdinde degisikligi kabul ettigi iddiasi ile

karsilasacaktir.

Akreditifteki belgelerin belirlenmesi alict i¢in ¢ok Onemlidir. Mallarin sézlesmeye

uygunlugunu saglayacak olan tek sey sadece belgelerdir.

Bankalarin talimatlar1 farkli yorumlamalarimi onlemek igin, akreditif amirinin verecegi
talimatlarin agik, net ve satici ile yapilan sozlesmeye uygun olmasi gerekir. Yani sira

talimatlar hem i¢ mevzuat hiikiimlerine ve hem de uluslararasi teamiillere uygun olmalidir.

Akreditif amiri satis bedelini, mevzuata ve satis akdinin sartlarina gore oder. Akreditif
bedelinin nakit olarak yatirilmasi halinde dahi, bu yatirilan meblag, gayri nakdi kredinin
teminatini teskil eder. Ancak, akreditif meblag1 doviz olarak bankaya yatirildigi takdirde,

uygulamada bu finansmansiz akreditif olarak adlandirilmaktadir.
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2. Akreditif Bankasi (Amir Banka — Opening Bank — Issuing Bank)

Akreditif Amirinden aldig1 talimatlara gore akreditifi agan bankadir. Aldig1 talimatlar
uyarinca akreditif metnini hazirlayarak saticinin bankasina iletir. Amir bankanin, muhabir
bankaya veya lehtara akreditifin agilmasi ile ilgili olarak gonderdigi mektuba “Kiisat” (A¢ilis)

mektubu denir.
Genel olarak Bankalarin kullandiklar1 akreditif agma teklif mektuplarinda;

Ithalatc1 firmanin unvani, adresi

Satici firmanin unvani, adresi

Ithalat belgesi tarihi, no. ve gegerlik siiresi,
Akreditif vadesi, ithal vadesi,

Akreditif doviz cinsi ve tutari,

Odeme vadesi, police vadesi,

Kismi sevkiyata izin verilip verilmedigi,
Yiikleme yeri, varis yeri,

Yiikleme vadesi, teslim sekli (FOB/CER CIF)
Malin cinsi, miktari, birim fiyati,

Mense sahadetnamesi istenip istenmeyecegi,
Fatura adedi.... asil, ... suret,

Yiikleme vesaikinin diizenlendigi tarihten itibaren muhabir bankaya ibraz siiresi, ibraz yeri,
Muhabir banka teyidinin istenip istenmedigi,
Sigortanin kimin tarafindan yapilacagi,
Sevkiyatin yapilacag vasita,

Muhabir masraflari, komisyonlar,

Ozel sartlar
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Yer almakta, ayrica akreditifin milletlerarasi yeknesak kurallara tabi oldugu
belirtilmektedir.

Akreditif sartlarinin yerine getirilmesi halinde de 6deme, istira, polige kabul yetkisi
verebilir ve bu yetkiler sonucu muhabirine (veya dogrudan lehtara) kars1 6deme taahhiidiine
girer.

Akreditif bankasi, amirin talimatlarint muhabirine ya da lehtara iletirken, hem i¢ mevzuati

ve hem de MTO kurallarin1 g6z 6niinde bulundurmak zorundadir.

3. Lehtar (Beneficiary)

Lehine akreditif acilan, ihracatgidir. Akreditif konusu malin satimi konusunda Akreditif

Amiri ile s6zlesme yapmistir ve bu mal veya hizmetleri satan, ihrag eden taraftir.

Akreditif sartlarina uygun belgeleri bankaya ibraz etmesi halinde, akreditif bedelini tahsil eder

veya belgelere ekli bulunan poligesine, ilgili bankadan kabul imzas1 alir.

Lehtarin hazirladig: belgeleri, akreditif vadesi veya belirlenen siirede bankaya ibraz etmesi
gerekmektedir. Lehtar kural olarak bunun disinda herhangi bir bor¢ altina girmez. Bunun tek
istisnasi, komisyonlar1 lehtarin 6deyecegi belirtilmis ve akreditif islemi tamamlanmamais ise,

lehtarin komisyon borcundan sorumlu olmasidir.

4. Muhabir Banka (ihbar Bankasi — Advising Bank)

Mubhabir banka, amir bankadan aldig1 akreditif metninde kendisine verilen gorev geregi,
akreditifi saticiya (Lehtara) veya onun bankasma ihbar eder. ikinci banka diyecegimiz
muhabir banka, amir bankanin bir subesi de olabilir. Kural olarak muhabir banka, akreditif
bankasinin talimatlarina (ihbarin zamani ve sekli, ihbarmn icerigi gibi) uygun olarak, lehine
akreditif acildigini saticiya bildirir ve akreditifin sartlarin1 teblig eder; ddeme konusunda

herhangi bir sorumluluk iistlenmez.
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Mubhabir Banka, akreditife kendi teyidini ekleyerek, ddemenin yapilmasi konusunda da
ayrica sorumluluk {istlenebilir. Muhabir banka, ihbar ettigi akreditifin goériiniiste gercege
uygun olup olmadigimi kontrol etmek icin gerekli 6zeni ve makul bir dikkati gdstermek

zorundadir.

5. Teyit Bankasi (Confirming Bank)

lgili akreditif sartlarina gore lehtara akreditifi teyit eden, yani akreditif sartlarina uygun
vesaikin ibraz edilmesi halinde, akreditif bedelini 6demeyi veya poligeyi kabul edecegini
taahhiit eden bankadir. Uygulamada ¢ogunlukla muhabir banka akreditife kendi teyidini de
ekleyerek teyit bankasi gorevini de yerine getirir. Teyit verilmesini isteyen akreditif bankasi

ise bu konuda teyit veren bankaya kontr garanti vermis olmaktadir.

Teyit bankas1 bu sekilde islem yaptiginda, amir bankanin riskini de {istlenmis olur. Bu risk,
uygun vesaik karsiliginda lehtara 6deme yapan teyit bankasmnin “Rambusman” (6demenin
karsilanmasi) i¢in bagvurdugu amir bankanin 6demeyi karsilayamama riskidir. Bu nedenle,
teyit bankalar1 amir bankalar lehine kredi ¢ikartmak suretiyle teyit limiti (confirmationline)

tespit ederler ve bu limit i¢cinde islem yaparlar.

Teyit, hi¢bir sekilde, akreditif bankasinin yiikiimliliigiinii yerine getirecegine dair bir
kefalet veya garanti degildir. Teyit bankasi, ikinci bir akreditif bankasi gibi, akreditif

bankasindan tamamen ayri, onun yaninda, asli ve bagimsiz bir yiikiimliiliik altina girmektedir.

Akreditif bankasinin diger bir bankaya teyidini eklemesi i¢in yetki vermesi veya istekte
bulunmas1 ve bu bankanin da teyit vermek istememesi halinde, bu durumu gecikmeksizin
akreditif bankasina bildirmesi gerekir. Teyit vermesi istenen bankanin, teyit vermeyecegini
bildirmemesi kabul ettigi anlamina gelmemekle birlikte; gecikmeksizin bildirmemesi

nedeniyle dogabilecek zararlardan sorumlu tutulmasina neden olacaktir.
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Teyit bankasi, akreditif siiresi i¢inde ve uygun belgelerin ibrazi karsiliginda yaptigi
O0demeyi, akreditif bankasma riicu eder. Teyit bankasi lehtar adina hareket etmemekte,

akreditif bankasindan kendi alacagini istemektedir.

6. Gorevli Banka (Nominated Bank)

Her akreditifte, gorevli bankanin ve yetkisinin ne oldugunun gdsterilmesi zorunludur.
Gorevli banka, 6deme yapmaya, ertelemeli 6deme yiikiimliliigli altina girmeye, policeyi
kabul etmeye veya istira islemi yapmaya yetkili kilinmis olan bankadir. Akreditif bankasi
veya teyit bankasinin tiim yiikiimliiliiklerini onlar adma yiiklenmektedir. Serbest istira

edilebilir nitelikteki bir akreditifte herhangi bir banka gorevli bankadir.

Gorevli banka ile akreditif bankas1 arasinda vekalet iliskisi vardir. Buna gore gorevli
banka, akreditif sartlarina uygun belgeleri inceleyip, 6deme yaptig1 takdirde, bu ddemeleri

akreditif bankasindan talep eder.

7. Rambursman Bankasi (Reimbursing Bank)

Genellikle, akreditif bankasi ile Odeme bankas1 arasinda bir hesap baglantisinin

bulunmadig1 durumlarda rambursman bankas1 devreye girmektedir.

Rambursman Bankasi, Amir Bankanin 6deme ajanidir. Amir Bankadan aldigi talimata
gore, bu talimatta belirtilen bankanin talebi iizerine, akreditif bedelini 6der ve Amir Bankanin
hesabina bor¢ kaydeder. Rambursman bankasi, talep halinde akreditif isleminin detaylarina

girmeden 6deme yapar.

IV. Akreditif Tiirleri
Bir akreditif doniilebilir veya doniilemez olarak diizenlenebilir. 400 sayili brosiire gore;

akreditifin dontilemez oldugu belirtilmedik¢e bu akreditif doniilebilir akreditiftir. Buna karsin
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500 sayili brosiire gore ise; akreditifin doniilebilir oldugu belirtilmedik¢e bu akreditif

doniillemez akreditiftir.

. Doniilebilir Akreditif ( Revocable Letter of Credit)

Lehtara onceden bildirilmeksizin ve herhangi bir anda Amir banka tarafindan iptal
edilebilen veya sartlar1 degistirilebilen akreditiflere doniilebilir akreditif denilmektedir. Bu
donme hakki, akreditifi agan bankaya aittir. Muhabir banka, iptal veya degisiklik bildirimini
almadan 6nce kendisine ibraz edilen belgelerin akreditif sartlarina uygunlugunu saptayarak
O0demede bulunmussa, kabul veya istira islemini yapmigsa, ya da vadeli 6deme igin uygun

vesaiki isleme almigsa, akreditif bankasi tarafindan ramburse edilmelidir.

. Doniilemez Akreditif (Irrevocable Letter of Credit)

MT 500 sayil1 brosiir, agikca belirtilmedigi takdirde, akreditifin doniilemez oldugunu kabul
etmistir. Akreditifte Ongoriilen belgelerin ibrazi ve bunlarin akreditif kosullarina
uygunlugunun saptanmasi halinde, akreditif bankasinin kesin ddeme taahhiidiinde bulundugu

akreditif tiirine “Dontlemez Akreditif” denilmektedir.

Bu akreditif tiiriinde, sadece akreditif bankasinin 6deme yiikiimliiliigli vardir. Buna karsilik
muhabir bankanin herhangi bir 6deme yiikiimliiliigii bulunmamakta, sadece akreditifi lehtara

iletmektedir.

Bu tiir akreditiflerde satici, yabanci bir {lilkede bulunan akreditif bankasinin taahhiidiine
bagli kalmaktadir. Bununla birlikte, akreditif muhabir banka nezdinde kullanilabilir
(available) ise, bu banka lehtarla olan iliskisine gore, dilediginde 6deme yapabilir. Fakat bu
O0deme akreditif digindadir. Yapilan bu 6deme, amir bankadan akreditif tutari tahsil edilinceye

kadar, lehtara kullandirilan bir kredi niteligindedir.
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3. Teyitli Akreditif (Confirmed Letter of Credit)

Amir Banka, muhabir bankaya ayn1 zamanda bu akreditifi teyit etmesi i¢in bir talimat
verdigi takdirde, bu akreditif teyitli doniilemez akreditif olur. Saticiya en yiiksek giivenceyi
teyitli doniilemez akreditif saglar. Bir akreditifin teyitli olmasi1 sarti, yabanci bankanin
taahhiidliyle yetinmeyerek kendi iilkesindeki bir bankanin da taahhiidiinii isteyen saticinin

(lehtarin) talebinden kaynaklanabilir.

Bu tiir akreditifte, muhabir banka da bagimsiz olarak 6deme taahhiidii altina girmektedir.
Akreditif sartlarina uygun belgelerin ibrazi halinde muhabir bankanin, Amir Banka tarafindan

ramburse edilip edilmeyecegine bakmaksizin 6deme yapmasi gerekmektedir.

V. Ozel Akreditif Tiirleri

1. Devredilebilir Akreditif (Transferable Letter of Credit)

Lehdarin 6demeyi yapacak olan bankadan, akreditifin tamamin1 veya bir kismini ii¢lincii
bir sahsa devretmesini talep edebilecegi akreditif tiirtidiir. Amir banka tarafindan Akreditif
metninde (kiisat mektubunda) devredilebilir oldugunun acgik¢a belirtilmis olmasina baghdir.

Aksi belirtilmedikge devredilebilir akreditif sadece bir kez devredilebilir.

1. Karsihkh Akreditif (Back to Back Letter of Credit)

Birbirinden tamamen bagimsiz iki ayri akreditif isleminden olusur. Ilk akreditifin lehtart
ikinci akreditifin amiri olarak belirlendigi durumlarda olusur. Ilk akreditif tutarmdan ikincisi

Odenir.
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2. Kirmuzi Sarth Akreditif (Red Clause Letter of Credit)

Kirmiz1 Sartli Akreditif, lehtarin istenilen belgeleri ibraz etmesi halinde ona 6demede

bulunulmasini 6ngéren genel akreditif prensibinin bir istisnasini teskil etmektedir.

Lehtarin mallar1 {iretmesi veya sevk etmesi i¢in paraya ihtiyact oldugu durumlarda,
belgeleri ibraz etmeden akreditif tutarin bir kismi veya tamaminin pesin 6demesini dngoren
bu tiir akreditiflerde alic1 saticiya bir 6n finansman imkani tanimaktadir. Saticiya bir tiir
prefinansman saglanmaktadir. Lehtarin, uygun belgeleri ibrazindan sonra, kendisine 6ddenen

meblag akreditif tutarindan diisiilmektedir.

Belgelerin ibrazindan once lehtara 6deme yapildigindan, akreditif amiri agisindan bir risk

olusmaktadir.

3. Yesil Sarth Akreditif (Green Clause Letter of Credit)

Bu tiir akreditifte Lehtar, mali daha gondermeden pesin tahsilat imkanina kavusur.
Mallarin hazir ettigi boliimiinii ya bir umumi magazaya, ya da {giincli bir sahsin ambarina

teslim ederek, teslim makbuzunu bankaya ibraz ettigi anda Lehtara 6deme yapilir.

4. Yenilenen Akreditif (Revolving Letter of Credit)

Tas1dig1 sartlara gore kullandik¢a otomatikman yenilenerek tekrar kullanilabilir hale donen

ve bunun i¢in 6zel bir degisiklik yapilmas1 gerekmeyen akreditif tiiriidiir.

Alict ile satict uzun siireli bir alim satim iliskisine girdikleri takdirde, siirekli olarak belirli
araliklarla mal sevkiyati gerekeceginden, her seferinde ayri bir akreditif acilmasi yerine tek

bir revolving akreditif agilir.
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Satict her sevkiyatinda, bu kisma karsilik gelen miktar1 ¢eker ve akreditif o miktar i¢in

kendiliginden yenilenmis olur.

Yenilenen akreditifler, slireye veya tutara bagli olarak agilabilmektedirler. Siireye bagl
yenilenen akreditiflerde, belirli bir devrede (6rnegin 1 yil) her dénem (6rnegin her ay) belli

miktarin lehtar tarafindan ¢ekilmesi ile akreditif yenilenmektedir.

Tutara bagli yenilenen akreditiflerde, akreditif tutarmin tamami, akreditif vadesi iginde
yapilacak her sevkiyat i¢in lehtarin emrine hazir bulundurulmaktadir. Ornegin alic1, 6 aylik
akreditif vadesi i¢inde toplam 120,000.-US$’lik mal ithal edecektir. Satict istedigi tarihlerde

yapacagi diledigi miktarlardaki ihracatlar ile toplam akreditif meblagina ulagacaktir.

5. Teminat Akreditifi (Standby Letter of Credit)

Standby akreditifler daha ziyade uluslararasi miiteahhitlik islerinde kullanilan, bir gesit

teminat mektubudur.

Bir baska iilkede taahhiit iistlenen firma (Amir), bu istisna akdinin karsi tarafi lehine
(Lehtar), bir standby akreditif agtirir. Amir sozlesme kurallarina uygun olarak insaati
tamamlamadig: takdirde Lehtar bunu belirten yazili bir beyan ve ¢ekecegi polige ile bankaya

miiracaat ederek akreditif bedelini tahsil eder.

Standby akreditifte, normal akreditif uygulamasinin aksine, belirli bir belgenin ibrazi

halinde degil, hatali ve olumsuz bir durumun ortaya ¢ikmasi halinde 6deme yapilmaktadir.

Amerikan bankalar1 mevzuatlar1 geregi teminat mektubu veya kontrgaranti veremedikleri

icin, zorunlu olarak Standby L/C diizenlemektedirler.
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VI. Akreditif Odeme Sekilleri

Goriildiigiinde Odemeli Akreditifler (Sight Payment)

Lehtar, kiisat mektubunda belirtilen belgeleri ibraz ettigi anda banka tarafindan kendisine

o0deme yapilir.

Ertelemeli Odemeli Akreditifler (Deferred Payment)

Akreditiflerde, belgenin ibrazi karsiliginda derhal 6deme veya ibraz edilen poligelerin
kabulii esastir. Ertelemeli 6demeli akreditiflerde 6deme, kiisat mektubunda belirtilen bir
tarihte yapilmaktadir. Lehtar belgeleri ibraz etse bile, 6deme i¢in akreditif vadesini beklemek
zorundadir. Bu durumda, alici, akreditif meblaginin 6denmesinden Once mallar1 eline
gecirmektedir. Kuskusuz lehtar, bu tiir akreditifin risklerini bilebilecek durumda oldugundan,

ancak ¢ok gilivendigi alicilarla bu tiir akreditif iligskisine girecektir.
3. Police Kabulii Yoluyla ifa Edilen Akreditifler (Acceptance)

Satici aliciya bir 6deme kolayligi tanimaktadir. Satici, belgelerle birlikte banka {izerine
keside ettigi vadeli bir policeyi muhabir bankaya ibraz eder. Banka belgelerin uygunlugunu

gordiigl takdirde, policeyi kabul eder ve vadesinde police bedelini saticiya dder.
4. Istira Yoluyla ifa Edilen Akreditifler (Negotiation)

Istira, kelime anlami olarak, ticari senetlerin vadelerinden &nce hamilinden satin
alimmasidir. 500 sayili brosiirde polige istirasinin yani sira belgelerin degerinin verilmesi de
istira olarak sayillmistir. Buna gore akreditif islemlerinde lehtar, istenilen belgeleri ve
diizenlenen policeyi bankaya ibraz eder. Banka da poligeyi veya belgeleri kirdirma ederek

vadesinden Once alir.
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VII. Akreditif Islemlerinde Kullamlan Belgeler (The Documents)

Tiim akreditifler belgeye dayalidir ve uygun belge ibrazi karsiliginda 6deme ylikiimliiliigii
dogar. Akreditif bankasi, gérevli banka makul bir 6zenle ve makul bir siire i¢inde belgelerin
akreditife uygun olup olmadigini inceleyecek ve uygun olmadigi takdirde rezerv koyup iade

edecektir. Lehtar, akreditif siiresi doluncaya kadar eksiklikleri gidermek hakkina haizdir.

MTO 500 sayili brosiirde belgeler “aksi taraflarca belirtilmis olmadik¢a” kaydiyla
sayilmigtir. Buna gore taraflar, ibraz edilecek belgeleri diledikleri gibi kararlagtirabilirler.
Taraflarin farkli bir sey kararlastirmalari daha biiylik 6nem tasimaktadir. Acilan akreditifte
sadece belgeler belirtilmisse, bu belgelerin uygunlugu 500 sayili brosiire gore

degerlendirilecektir.

Akreditif islemlerinde en ¢ok kullanilan ve MTO 500 sayil1 brosiirde belirtilen belgeler

sunlardir;

Nakliye Belgeleri; akreditif sartlarinda belirtilen yiiklemenin yapildigini gésteren

belgelerdir:
Deniz Konsimentosu,

Ciro edilemez nitelikteki Deniz Yolu Tasima Senedi

Cok sekilli tagimaya iliskin Tagima Belgesi

Havayolu Tasima Belgesi

Karayolu, Demiryolu veya Suyolu Tasima Belgesi

Kurye ve Posta Makbuzlari

Navlun komisyoncular tarafindan diizenlenen Tagima Belgesi
Temiz Tasima Belgesi

Sigorta Belgesi

Ticari Fatura
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Diger Belgeler

Mense Sahadetnamesi (Certificate of Orijin)
Ceki Listesi (Weight List)

Koli miifredat listesi (Packing List)

Kalite sertifikasi

Laboratuar analizleri yam1 sira akreditifte baska belgelerin diizenlenmesi de sart
kosulabilirAkreditifte diger belgeler teferruatli olarak diizenlenmedikleri takdirde, verildikleri
sekilde kabul edileceklerdir Akreditifte aksi belirtilmedigi siirece, ibraz edilen belgelerinin
orijinal olmasi gerekir. Yine aksi belirtilmedikge, belgelerin diizenlenme tarihi de akreditifin

acilisindan onceki bir tarihi tasiyabilir.

Belgelerin bir an Once akreditif amirinin eline geg¢mesi biiylik 0nem tagimaktadir.
Genellikle belgelerin nasil gonderilecegi de akreditif metninde gosterilmektedir. Buna uygun

olarak belgelerin gonderilmesi halinde, banka gérevini yapmis olacaktir®

(EKS5 http://www.imidb.metu.edu.tr/akreditif.htm)

4.2.3. VESAIK MUKABILI ODEME (Cash Against Documents CAD)

Uygulama bankalar tarafindan yiiriitiiliir ve islemler ICC tarafindan yayinlanan URCS522
(Uniform Rules for Collections” (Tahsiller i¢in Birdrnek Kurallar) isimli kitapgikta kurallara

baglanmis bulunmaktadir.

> (EK5 http://www.imidb.metu.edu.tr/akreditif.htm)
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Bunun yaninda bankalar vesaik’in kontroli veya &deme konusunda sorumlu
tutulmamaktadirlar. Burada banka ihracat¢iya 6deme garantisi vermemektedir. Eger ki ithalat
yapan taraf ihracat yapan tarafa mal bedelini 6demez ise bu durum tamamen iki taraf arasinda

sorumluluk arz etmektedir. (www.akreditif.biz.tr )

4.2.4. MAL MUKABILi ODEME

Burada mal teslim alinmadan bir 6deme durumu s6z konusudur. malin teslim edilmesinden

sonra miilkiyet ithalat¢ciya ge¢mez. Ancak ihracati yapan tarafin malin teslimline iliskin
belgeleri ithalatgiya gdndermesi sureti ile gerceklesecektir. Ihracatgi yapilan sdzlesmede
belirtilen siirelere ve mal 0Ozelliklerini gondermekle yiikiimli olmakla beraber alici

sevkiyattan 30, 60, 90 giin igerisinde 6deme yapmak zorundadir. (www.akreditif.biz.tr )

4.2.5. KABUL KREDIiLi ODEME

Mal bedeli belirli bir vadede ddenir ve polige ile garanti altina alinir. ithalatgr veya
ithalat¢cinin bankas1 tarafindan kabul durumu oldugundan bu ismi almistir. Saticinin
diizenledigi poligce sadece alic1 tarafindan onay almis ise Trade acceptance s6z konusudur.
Bunun yaninda bankalarda poligeyi kabul edebilir veya alicinin kabuliine aval verebilir.

Boylelikle taraflar kendilerini garanti altina almis olurlar.
3 ¢esidi vardir.

Kabul kredili vesaik mukabili

92



Kabul kredili mal mukabili

Kabul kredili akredtif

93



BOLUM 5: ULUSLAR ARASI TICARET EGIiTiMi VE KARIYER GELISTIiRME

Uluslar aras1 egitimin nasil olmasi gerekliliginden bahsetmeden once genel hatlar ile
egitim nedir ve katma degerleri nelerdir bunlara kisaca deginilmekte fayda vardir. Egitim
insanlar1 amaglar dogrultusunda bilgilendirme ve yetistirme olarak tanimlanabilir. Kiiltiirel,
kisisel gelisime fayda saglamanin yani sira meslek kazandirmaya da katkida bulunmaktadir.

(Kirbiyik, 2009)

1990’11 yillar1 takip eden yillarda iiniversiteler hakkinda ingiltere’de ortaya ¢ikan bir
anlays vardir. Universiteler; toplumun ihtiya¢ duydugu alanlarda yeni konulara ve becerilere
uyanabilecek, bilgili, egitimli, bir ig giicii yaratmanin araglaridir. Yani egitim kaliteli ve
nitelikli elemanlar i¢in esastir. Bu yaklagimi takip edebilmek igin, siirekli gelisip, degisen
diinya kosullar1 goz oOniinde bulundurulmali ve yenilikler takip edilerek bilgi sistemine
aktarilmalidir. Ders programlari hazirlanirken boliimler arasi entegrasyonu giliclendirmek
gerekmektedir. Tabi ki iki farkli alani tek bir alanda toplamak kolay degildir. Yani ana alan ne
kadar ¢ok giiclenirse, her zaman daha ileriye bir adim atmak o kadar kolaylasacaktir. Pek ala
ders programlarmin gelistirilmesi tek basina yeterli olmayacaktir ancak bu durum en azindan
ogrencilerin niteliklerinin artmasina yardimci olarak pastadan daha fazla pay almalaria

yardimci olacaktir. (Kirbiyik, 2009)

Tiirkiye’de sinir Otesi ticaretten elde edilen kisi ve iilke karlarinin yildan yila artmasinin
hem mesleki hem de toplumsal yonden egitimle daha da giiclenmesi kaginilmaz olmustur.

Uluslar arast ticaret boliimii ilk olarak Bogazi¢i Universitesinde agilmustir.
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Tiirkiye’de mesleki egitim sistemleri Orgiin ve yaygm egitim olarak iki sekilde

verilmektedir. Bunlardan orgiin egitim verenler diplomaya yonelik olmakla beraber yaygin

egitim dediklerimiz de sertifika programlarini kapsamaktir.

TURKIYEDE MESLEKI ULUSLAR ARASI TICARET EGiTiMi

YAYGIN OGRETIM

MEB ONAYLI SERRTIFIKALAR

ACIKOGRETIM SERTIFIKALARI

OZEL SERTIFIKALAR

DEVLET VE VAKIF UNIVERSITESI

SERTIFIKALARI

IMMIB SERTIKLARI
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ORGUN OGRETIM

ORTA OGRETIM DUZEYINDE

ONLISANS DUZEYINDE

LISANS DUZEYINDE

YUKSEK LISANS DUZEYINDE

DOKTORA DUZEYINDE



5.1. MESLEKI EGIiTiM

Kisilerin yapacak olduklar isler ile alakali olarak verilen egitimdir. Bu yonde kisiler hangi
meslek grubuna mensuplarsa, verilen egitimde o yondedir. Mesleki egitim orta 6gretimden
baslayarak lisans, yiiksek lisans ve daha iist egitim gruplar1 ile devam etmektedir. Ornegin

sanat, turizm vb. ( Dagdeviren, 2007)

Mesleki egitimin genel 6zellikleri s6yle siralanabilir.

a. Mesleki egitim, aliskanlik psikolojisine dayali olup yaparak 6grenme esastir.

b. Mesleki egitimde ucuz maliyetle etkili egitim saglayan sosyal verimlilik esastir

. Meslekler alanindaki degismelere gore programlar adapte edilerek uygulanmasi esastir.

d. Degisen sosyo-ekonomik sartlara ve taleplere uyar.

e. Mesleki egitimde 6grenim-6gretim ortami is ortaminin kendisidir.

f. Mesleki egitim, 6grenciyi bir iste ¢alisabilecek tiretici giicii gelistirinceye kadar devam eder.
g. Mesleki egitim programlarinda yonetim elastiki ve dinamiktir.

h. Mesleki egitim, hayata hazirlayici niteliktedir.( DAGDEVIREN, 2007)

Bilim ve teknolojideki gelismeler, her meslekte yeni bilgi ve teknolojileri 6grenmeyi ve
calisanlarin bu konularda yetistirilmesini zorunlu kilmaktadir. Bilgi toplumunda orgiitler artik
calisanlarinda ¢ok yonlii beceri sahibi, karmagik orgiit i¢i ve disi iliskileri kavrayabilen

yeterlilikler ve etkili takim ¢aligmasina uyma yetenegi aramaktadir.( Dagdeviren, 2007)

Tim diinyada kabul edilmis olan smir Otesi ticaretin iilkeler iizerindeki 6nemli rolii,

kalkinma ve refaha olan etkisi bu konunun egitimi konusunu da olduk¢a 6nemli hale getirmis
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bulunmaktadir. Diger alanlarda oldugu gibi bu alanda yetismis nitelikli is gilicline ihtiyag

duyulmaktadir.

Ikinci diinya savasindan beri hiz kesmeden gelisimine devam eden uluslar aras1 ticaret
Tiirkiye i¢in de oldukca 6nemli bir modeldir ve gelisimine devam etmektedir. Ancak yagsanan
bu gelismeler neticesinde bakildig1 zaman goriiyoruz ki, halen daha gelismis iilkeler kadar dis
ticaretimiz hizlanamamistir. Sinir 6tesi ticaretin gelismesi i¢in verilen tesvikler ve yapilan
Ozendirici g¢alismalar olsa dahi bu alanda islev yapabilecek olan profesyonel personel
yetistirmekte gerekmektedir. Giderek globallesen diinyada bu alanda faaliyet gosterecek olan
nitelikli personelin yetistirilmesi mesleki egitim ve tecriibe ile miimkiin olmaktadir. Artarak
devam eden bu ilgiyle; kisisel, bolgesel ve iilkesel gelismelerin yolu agildig: gibi, farkli etnik
gruptaki insanlarla kurulan iyi iligkiler sonucunda da uluslararasi barisa katki saglanmig

olacaktir.( Dagdeviren, 2007)

Egitim kismina deginmemizdeki amag 2023 yilinda hedef olarak belirledigimiz 500 milyar
dolarlik Thracat hedefinin tutturulmasmna yardimci olabilecek ve bu anlamda Tiirkiye
acisindan avantaj saglayabilecek zeminleri hazirlamada rol oynayabilecek Dis Ticaret
Uzmanlar1 ve Damigmanlarm yetistirilmesine destek olabilmektir. ithalat ve ihracata dayal
bankacilik, tasimacilik, giimriik gibi alanlarda ¢alisabilecek bilgili ve uzman is giici

yetistirilmesine yardimci olmak amaci ile bazi bilgilere deginilecektir. ( Dagdeviren, 2007)

Dis ticaret uzmanligr bir kariyer alamidir. Olduk¢a 6nemli bir konu olmasindan dolay1
aranan niteliklerde oldukga fazladir. Bu ylizden meslekte basar1 ve kariyer hedefleniyorsa
bilinmelidir ki meslekte uzun yillar faaliyet gostermek gerekmektedir. Sadece yurt ici ile
siirlt olmayan, yurt dis1 ve miistesarliklarla da baglantili olan bu meslek ulusal dis ticaret ve

ekonomi politikalarinin belirlenmesi, dis ticaretin gelistirilmesi, diizenlenmesi gibi konularda

97



da oldukga biiyiik 6nem tagimaktadir. Ticari iligkilerin yan1 sira bazi diplomatik alanlarda da

temsil gorevi oldugundan dolay1 egitim oldukga biiyiik onem arz etmektedir.

( Dagdeviren, 2007)

Dis ticaret teorisi Doviz kuru politikalari

Uluslararasi ticaret hukuku, Uluslar aras1 finans ve pazarlama
Kambiyo mevzuati Terciime teknikleri

Miizakere teknikleri Sunum teknikleri

Hizli okuma teknikleri Hitabet sanati Stres yonetimi

gibi gerek mesleki gerek kisisel gelisimler olduk¢a Onemlidir. Uzman ve yardimcilarin
oldukga genis bir perspektife sahip olmalar1 gerekmekte ve mesleklerini en iyi sekilde icra

edebilmelidirler. ( Dagdeviren, 2007)

5.2. ORTAOGRETIM DUZEYINDE ORGUN OGRETIM

Ticaret meslek liseleri, Anadolu dis ticaret liseleri, Anadolu dis ticaret meslek lisesi 6rgiin
egitim veren ortadgretim diizeyindeki okullardir. Bunlarin yani sira 6zel olarak kurs veren

Ozel okullarda mevcuttur.

Ticaret meslek lisesi boliimlerinde ilkokul 6greniminden sonra gelen zamanda, hazirhiga
ilaveten okunan 3 yil ile liselerden mezun olunur. Ogrenciler 9. Smiftan sonra bu béliimlerden
birilerine yonlendirilerek egitimlerine yon verebilirler. Bu boliimlerden mezun olan

ogrenciler, nitelikli ara elemanlar olarak dig ticaret alaninda faaliyet gosterebilirler.
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Anadolu ticaret meslek liseleri ayni isleyis bi¢imi ile birlikte ilaveten yabanci dil bilgisi de
verilerek hatta bazi boliimler sadece yabanci dil olarak gosterilerek, hem meslek hem de

yiiksek 6grenime hazirlamaktadir. ( www.yok.gov.tr)

Tiirkiye’de ortadgretim diizeyinde verilen dis ticaret egitimi iilkenin sinir Otesi ticaret
alaninda ara eleman ihtiyacini gesitli boliimlerde karsilamaya yonelmistir. Artik kiiresel
ekonomide dis ticaretin kagimnilmaz oldugu da dsiiniilerek yiiksek Ogrenin yani sira lise

boyutunda da bu egitimin verilmesi oldukc¢a énemlidir.

5.3. LISANS OGRENMI DUZEYINDE ORGUN OGRETIM

Lisans diizeyinde dis ticaret egitimi, ortadgretime dayali, en az sekiz yariyillik bir
programi1 kapsayan bir yiiksekdgretimdir. Fakiilte ve yiiksekokullarda verilen egitimi
kapsamaktadir. 2547 sayili Yiiksekogretim Kurulu Kanununa gore fakiilte; yiliksek egitim-
Ogretim, bilimsel arastirma ve yaym yapan, kendisine birimler baglanabilen bir
yiiksekogretim kurumudur. Yine ayni kanuna gore yiliksekokul, belirli bir meslege yonelik

egitim-6gretime agirlik veren bir yiliksekdgretim kurumudur. ( www.yok.gov.tr )

2012 itibari ile Tiirkiye 169 adet iiniversiteye sahiptir. Bunlardan 105 tanesi devlet
iniversitesi olmakla beraber 64 adet vakif liniversitesi mevcuttur. 7 adet vakif meslek yiiksek

okulu da egitim sistemi i¢inde yer almaktadir.

Devlet Universitesi: Yonetim olarak herhangi bir vakif veya 6zel kurumla iliskili olmayan
ve biitlin biitgesi devlet tarafindan karsilanan tiniversitelerdir. Bugiin Tiirkiye’nin her ilinde en

az 1 iliniversite mevcuttur.
Uluslar aras1 ticaret boliimii 6 baglik altinda toplanmis olarak egitim verilmektedir.

Uluslar arasi Ticaret
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Uluslar arasi Ticaret ve Finans

Uluslar arasi Ticaret ve Finansman

Uluslar arasi Ticaret Ve Isletmecilik

Uluslar aras1 Ticaret ve Lojistik

Uluslar arasi Ticaret ve Pazarlama

5.3.1. ULUSLAR ARASI TICARET EGIiTiMi VEREN UNIiVERSITELER

Akdeniz Universitesi

Baskent Universitesi

Beykent Universitesi

Bogazici Universitesi

Celal Bayar Universitesi

Cag Universitesi

Cankaya Universitesi

Isik Universitesi

Istanbul Aydin Universitesi
Istanbul Gelisim Universitesi
Istanbul Kemerburgaz Universitesi
Istanbul Ticaret Universitesi
KTO Karatay Universitesi
Mehmet Akif Ersoy Universitesi
Okan Universitesi

Trakya Universitesi
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Tiirk Hava Kurumu Universitesi
Yeni Yiizyil Universitesi
Toros Universitesi

ULUSLAR ARASI TICARET VE FINANS EGITiMI VEREN UNIVERSITELER

Kadir Has Universitesi
istanbul Arel Universitesi

ULUSLAR ARASI TICARET VE FINANSMAN EGITIMI VEREN UNVERSITELER
Afyon Kocatepe Universitesi

Izmir Ekonomi Universitesi

Pamukkale Universitesi

Izmir Universitesi

Yasar tiniversitesi

ULUSLAR ARASI TICARET VE ISLETMECILIK EGITIMI VEREN UNIVERSITELER
Halic Universitesi

Meliksah Universitesi

Yeditepe Universitesi

Zonguldak Karaelmas Universitesi

Dogu Akdeniz Universitesi

ULUSLAR ARASI TICARET VE LOJISTIK EGITiMI VEREN UNIVERSITELER
Gazikent Universitesi

Atilim Universitesi

Maltepe Universitesi

ULUSLAR ARASI TICARET VE PAZARLAMA EGITIMI VEREN UNIVERSITELER

Gediz Universitesi
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5.3.2. ULUSLRARASI TiCARET EGIiTiMi VEREN MESLEK YUKSEK OKULLARI

Asagidaki listede Tiirkiye genelinde bulunan tliniversitelerin bilinyelerinde yer alan meslek

yiiksek okullarmin listeleri verilmistir.
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Universite

Yiksekokul

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Istanbul Ticaret Uni Meslek Yiiksekokulu
Kadir Has Uni. Sosyal Bil. MYO
Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Uludag Uni. Gemlik AK MYO
Istanbul Kiiltiir Isletmecilik MYO
Dogus Uni. Meslek Yiiksekokulu
Gediz Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Gelisim Uni Gelisim MYO

Yeni Yiizyil Uni. Meslek Yiiksekokulu
Mugla Uni. Mugla MYO
Sakarya Uni. Ali Fuat Cebesoy MYO
Nisantast MYO Nisantas1t MYO
Istanbul Uni. Sosyal Bil. MYO
Sakarya Uni. Geyve MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Yasar Uni. Meslek Yiiksekokulu
Uludag Uni. Sosyal Bil. MYO
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Istanbul Ticaret Uni Meslek Yiiksekokulu
[stanbul Kavram Kavram MYO
Istanbul Uni. Sosyal Bil. MYO
Zirve Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Mugla Uni. Mugla MYO

Gedik Uni. Gedik MYO

Kocaeli Uni. Gebze MYO
Istanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Marmara Uni. Sosyal Bil. MYO
KTU Besikdiizii MYO
Bahgesehir Uni. Meslek Yiiksekokulu
Mersin Uni. Sosyal Bil. MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Trakya Uni Edirne Sos. Bil. MYO
Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Dogus Uni. Meslek Yiiksekokulu
Selguk Uni. Sosyal Bil. MYO
Gaziantep Uni. Gaziantep MYO
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Nisantagt MYO Nisantasit MYO
Beykent Uni. Meslek Yiiksekokulu
Bilecik Uni. Boziiyiik MYO
Selcuk Uni. Silifke Tasucu MYO
Erciyes Uni. Kayseri MYO

Cag Universitesi Meslek Yiiksekokulu
Adnan Menderes Karacasu MI MYO
Sakarya Uni. Pamukova MYO
Amasya Uni. Meslek Yiiksekokulu
Canakkale 18 Mart Yenice MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Pamukkale Uni. Honaz MYO
Balikesir Uni. Bandirma MYO
Balikesir Uni. Bandirma MYO
Istanbul Bilgi Uni. Meslek Yiiksekokulu
Akdeniz Uni. Finike MYO

Diizce Uni. Akgakoca MYO
Harran Uni. Sanliurfa MYO
Gaziantep Uni. Naci Topguoglu MYO
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Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Selguk Uni. Sosyal Bil. MYO
Balikesir Uni. Sindirgt MYO
Cumhuriyet Uni. Cumhuriyet MYO
Celal Bayar Uni. Demirci MYO

Kadir Has Uni. Sosyal Bil. MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Rize Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Gelisim Uni Gelisim MYO
Mustafa Kemal Un. Antakya MYO
Kirklareli Uni. Sosyal Bil. MYO
Istanbul Ticaret Uni Meslek Yiiksekokulu
Yeni Yiizy1l Uni. Meslek Yiiksekokulu
Firat Uni. Sosyal Bil. MYO
Kocaeli Uni. Golciik MYO

Adnan Menderes NazilliMYO
Kocaeli Uni. Hereke OIU MYO
Siileyman Demirel Isparta MYO
Pamukkale Uni. Buldan MYO
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Nevsehir Uni. Gilsehir MYO
Bilecik Uni. Osmaneli MYO
Selcuk Uni. Beysehir AA MYO
Kilis 7 Aralik Uni. Meslek Yiiksekokulu
Ahi Evran Uni. Meslek Yiiksekokulu
Trakya Uni Ipsala MYO

Kocaeli Uni. Golciik MYO

Mustafa Kemal Un. Kirikhan MYO
Diizce Uni. Kaynasli MYO
Nisantast MYO Nisantas1t MYO
Gaziantep Uni. Nizip MYO
Pamukkale Uni. Bekilli MYO
Dumlupinar Uni. Kiitahya MYO

Atatiirk Uni. Erzurum MYO
Mustafa Kemal Un. Reyhanlt MYO
Afyon Kocatepe Bolvadin MYO

Zirve Uni. Meslek Yiiksekokulu
Sakarya Uni. Akyazit MYO
Dumlupinar Uni. Tavsanli MYO
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Pamukkale Uni. Civril AK MYO
Selcuk Uni. Silifke Tasucu MYO
Sakarya Uni. Sapanca MYO
Istanbul Uni. Sosyal Bil. MYO
Kirklareli Uni. Babaeski MYO

Adnan Menderes

Karacasu MI MYO

Mehmet A.E Bucak HT MYO
Canakkale 18 Mart Yenice MYO
Istanbul Kiiltiir Isletmecilik MYO
Cumhuriyet Uni. Cumhuriyet MYO

Afyon Kocatepe

Bayat MYO

Afyon Kocatepe

Bagmak¢1 MYO

Siileyman Demirel Gonen MYO
Mustafa Kemal Un. Yayladagi MYO
Dumlupinar Uni. Emet MYO

Selcuk Uni. Kadmhan FI MYO
Frrat Uni. Sosyal Bil. MYO
[stanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Afyon Kocatepe Emirdag MYO
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Mehmet A.E Aglasun MYO
Kirklareli Uni. Sosyal Bil. MYO
Balikesir Uni. Sindirgt MYO
Celal Bayar Uni. Salihli MYO
Sel¢uk Uni. Akéren ARE MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Istanbul Kavram Kavram MYO
Pamukkale Uni. Honaz MYO

Sakarya Uni. Ali Fuat Cebesoy MYO
Selguk Uni. Taskent MYO

Siileyman Demirel

Senirkent MYO

Selcuk Uni. Hadim MYO
Sakarya Uni. Geyve MYO

Diizce Uni. Akcakoca MYO
Fatih Uni. Meslek Yiiksekokulu
Selcuk Uni. Kulu MYO

Namik Kemal Uni. Saray MYO

Sakarya Uni. Pamukova MYO
Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
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Usak Uni. Karahalli MYO

Kilis 7 Aralik Uni. Meslek Yiiksekokulu
Igdir Uni. Igdir MYO

Erzincan Uni. Uziimlii MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO
Artvin Coruh Arhavi MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Celal Bayar Uni. Demirci MYO
Bayburt Uni. Bayburt MYO
Trakya Uni Ipsala MYO
Pamukkale Uni. Bekilli MYO
Pamukkale Uni. Buldan MYO
Dumlupinar Uni. Hisarcik MYO
Gaziantep Uni. Nizip MYO
Cumbhuriyet Uni. Gilirin MYO
Cumbhuriyet Uni. Susehri Timur K. MYO
Cumhuriyet Uni. Gemerek MYO
Gedik Uni. Gedik MYO
Uludag Uni. Sosyal Bil. MYO
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Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Ardahan Uni. Cildir MYO

Kocaeli Uni. Hereke OIU MYO
Uludag Uni. Inegdl MYO

Fatih Uni. Meslek Yiiksekokulu
Marmara Uni. Sosyal Bil. MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Mustafa Kemal Un. Reyhanl1 MYO
Dumlupinar Uni. Tavsanli MYO
Canakkale 18 Mart Gok¢eada MYO
Gediz Uni. Meslek Yiiksekokulu
Mugla Uni. Dalaman MYO
Istanbul Gelisim Uni Gelisim MYO

Cag Universitesi Meslek Yiiksekokulu
Akdeniz Uni. Finike MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO
Nevsehir Uni. Gilsehir MYO
Istanbul Bilgi Uni. Meslek Yiiksekokulu
Kirklareli Uni. Babaeski MYO
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Nisantagt MYO Nisantagit MYO
Zirve Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Aydim Uni. Anadolu BIL MYO
Fatih Uni. Meslek Yiiksekokulu
Cumhuriyet Uni. Hafik MYO

Bilecik Uni. Osmaneli MYO
Pamukkale Uni. Civril AK MYO
Yasar Uni. Meslek Yiiksekokulu
Rize Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Selguk Uni. Beysehir AA MYO
Siileyman Demirel Gonen MYO
Nisantast MYO Nisantas1t MYO
Fatih Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Kiiltiir Isletmecilik MYO
Sakarya Uni. Akyaz1 MYO

Kadir Has Uni. Sosyal Bil. MYO
Dogus Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Ticaret Uni Meslek Yiiksekokulu
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Beykent Uni. Meslek Yiiksekokulu
Beykent Uni. Meslek Yiiksekokulu
Sakarya Uni. Sapanca MYO

Yasar Uni. Meslek Yiiksekokulu
Mustafa Kemal Un. Yayladagi MYO
Sel¢uk Uni. Akéren ARE MYO
Faruk Sarag TMYO Faruk Sarag TMYO
Mehmet A.E Bucak HT MYO
Mehmet A.E Aglasun MYO
Mersin Uni. Sosyal Bil. MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Afyon Kocatepe Bolvadin MYO
Yeni Yiizy1l Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Gelisim Uni Gelisim MYO

Afyon Kocatepe Bayat MYO
Nisantagt MYO Nisantast MYO
Yasar Uni. Meslek Yiiksekokulu
Mustafa Kemal Un. Antakya MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO
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Cag Universitesi Meslek Yiiksekokulu
Cankaya Uni. Cankaya MYO
Cankaya Uni. Cankaya MYO

Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Artvin Coruh Arhavi MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Okan Uni

Meslek Yiiksekokulu

Siileyman Demirel

Senirkent MYO

Dumlupinar Uni. Emet MYO
Selguk Uni. Hadim MYO
Dumlupinar Uni. Hisarcik MYO
Gedik Uni. Gedik MYO
Igdir Uni. Igdir MYO
Cankaya Uni. Cankaya MYO
Gedik Uni. Gedik MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Bayburt Uni. Bayburt MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO

114




Bahgesehir Uni. Meslek Yiiksekokulu
Erciyes Uni. Kayseri MYO
Istanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Arel Uni. Meslek Yiiksekokulu
Uludag Uni. Yenisehir [0 MYO
KTU Trabzon MYO

Kocaeli Uni.

Gebze MYO

Gaziantep Uni.

Gaziantep MYO

Kadir Has Uni. Sosyal Bil. MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Siileyman Demirel Isparta MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Istanbul Bilgi Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Gedik Uni. Gedik MYO

Uludag Uni. Inegél MYO
Istanbul Kiiltiir Isletmecilik MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
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Faruk Sarag TMYO

Faruk Saragc TMYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykent Uni. Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Gelisim Uni Gelisim MYO
Nisantasit MYO Nisantast MYO
Istanbul Ticaret Uni Meslek Yiiksekokulu
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Anadolu Uni. Eskisehir MYO
Anadolu Uni. Acikdgretim Fak.
Beykent Uni. Meslek Yiiksekokulu
Canakkale 18 Mart Ezine MYO

Dogus Uni. Meslek Yiiksekokulu
Namik Kemal Uni. Saray MYO
Cumbhuriyet Uni. Susehri Timur K. MYO
Trakya Uni Edirne Sos. Bil. MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Celal Bayar Uni. Salihli MYO

Okan Uni Meslek Yiiksekokulu
Atatiirk Uni. Erzurum MYO
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Dumlupinar Uni.

Kiitahya MYO

Adnan Menderes NazilliMYO
Istanbul Aydim Uni. Anadolu BIL MYO
Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO

Beykoz Loj. MYO

Beykoz Loj. MYO

Gedik Uni. Gedik MYO

Istanbul Aydin Uni. Anadolu BIL MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO
Istanbul Kavram Kavram MYO
Nisantast MYO Nisantas1t MYO

Cag Universitesi Meslek Yiiksekokulu

Gorildigi gibi 35 iiniversitede uluslar arasi ticaret egitimi verilmekte ve bunlarin

cogunlugunu da 6zel iiniversiteler olusturmaktadir.

Ancak bunun yaninda birgok devlet ve vakif liniversitelerin meslek ytiksek okullarinda 6n

lisans programi olarak Dis Ticaret egitimi oldukca biiyiikk bir yer kaplamaktadir. Bunun

yaninda profesyonel anlamda Yiiksek Lisans Egitimlerine bakildigi zaman uluslar arasi

ticaretle alakali bircok iiniversitede yaklagik 10 bolim bulunmakta ve ayni sekilde biiyiik

cogunlu 6zel tiniversiteler tarafindan verilmektedir.
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Bu tablo gbz o6niine alindiginda Tiirkiye’'nin Uluslar arasi ticarete dair egitiminde heniiz
tam anlami ile oturmus bir egitim sistemi goriilmemektedir. Bu yiizden de sektor agisindan
uluslar arasi ticaret yonetimine dair profesyonel ve operasyonel diizeydeki elemanlari

yetistirmek ve egitmek icin bu béliimiin fakiiltelerde daha ¢ok yer kaplamasi gerekmektedir.

Dis ticaretin bu kadar 6nemli oldugu giliniimiizde ve Tiirkiye’de de bu kadar ¢ok iiniversite
imkan1 varken, az sayida iiniversitede 4 yillik uluslar arasi ticaret boliiniin olmasi, buna ek
olarak finans, yonetim, lojistik ve pazarlama gibi uluslar arasi ticaretin en yakin kollar1 olan
boliimlerin sadece belirli iiniversitesinde egitiminin verilmesi i¢ agici bir durumdan ¢ok
uzaktadir. Bu alanda yetistirilecek olan profesyonel bir yonetici kitlesi ile hem sirket hem tilke

refah1 olumlu yonde etkilenecektir.

Ciinki uluslar aras1 ticaret boliimiiniin kisilere katmis olugu 6zellikler olduk¢a dnemli ve
rekabet kosullarinda 6n plana ¢ikmaya yardimer olacak 6zelliklerdir. Boliimiin 6grencilere

kattig1 6zellikleri su sekilde siralayabiliriz.

Ekonomi, ticaret hukuku, is ve sosyal giivenlik hukuku, isletme, muhasebe ve dis ticarete

iliskin temel kavramlar

Dis ticarette teslim ve 6ddeme sekillerini bilmek; dis ticaret islemlerinde kullanilan belgeleri

diizenlemek

Ticari matematik islemlerini bilmek

Tiirk Banka-kambiyo mevzuatin1 kavramak, bu islemlerde kullanilan belgeleri hazirlamak, is

yazigmasi yapmak

Tiirkiye’de Giimrilk mevzuatina vakif olmak, ilgili belgeleri diizenlemek ve giimriik
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islemlerini takip etmek

Tiirk Thracat ithalat mevzuatini, lojistige iliskin temel kavramlari, uluslararasi tasima

kurallarini bilmek ve zorunlu dokiimanlar1 hazirlamak, e-ticaret islemlerini yiirtiitmek

Dis ticaret islemlerini bilgisayar ortaminda yapabilmek ve bir yabanci dili dis ticaret

islemlerinde kullanabilmek

Dis ticaretin finansman yonetmelerini kavramak ve analiz etmek, serbest bolgelerde dis

ticaret islemlerini bilmek

Uluslararas1 pazarlama stratejilerini  bilmek, uluslararasi ticaret risklerini tanimak,

uluslararasi parasal iliskileri ve sermaye piyasalarini analiz etmek

Dis ticarette kalite ve standardizasyonun onemini kavramak, dis ticarette sigorta iglemlerini

ve vergi uygulamalarini bilmek

Dis ticaret ve kambiyo islemlerini muhasebelestirmek

Diinya ekonomisi ve Tiirkiye ekonomisinde yasanan gelismeleri ve ekonomik krizleri
anlamak, AB - Tiirkiye iliskilerini takip edebilmek, uluslararasi ekonomik ve finansal

organizasyonlar1 tanimak

Arastirma yapma yeterliligi kazanmak, meslek etigini kavramak, ticari yazisma yontemlerini

bilmek. (www.marmara.edu.tr )

5.4. YUKSEK OGRENIM DUZEYINDE ORGUN OGRETIM

2547 sayili Yiiksekogretim Kurulu Kanununda gecen kavram ve terimlerin tanimlari
asagida belirtilmistir. Yiiksekogretim: Milli egitim sistemi i¢inde, ortadgretime dayali, en az

dort yariyili kapsayan her kademedeki egitim- 6gretimin timiidiir. (www.yok.gov.tr)
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Yiiksekogretimin en genel amaglarini su sekilde siralayabiliriz.
Gelisen sosyo-ekonomik bir olay olan dis ticaretin iilke agisindan bilimsel analizini yapmak
Ticaret isletmelerinin ihtiya¢ duydugu orta ve list kademe yoneticilerini yetigtirmek

Mesleki yiiksekdgrenim goren tepe yoneticilerinin emrinde ¢alisacak kisilerin yetistirilmesini

daha hizl1 ve kolay saglayacak bir egitim programi gelistirmek

Isletmelerin verimli, karli ve iilke yararina devamini saglayabilecek 6nlemlerin alinmasini

gerceklestirmek
Yatirimlarinin isletmeler i¢in oldugu kadar iilke yararina da gelismesini planlamak
Modern isletmecilik tekniklerinin iilkemizde uygulanmasini saglamak

Yiiksekogrenim mezunlar1 ¢ogaldikca, iilkenin dis ticaret politikasinin saptanmasinda ve

uygulanmasinda akilci, bilimsel bir rol oynayacak kisileri yetistirmek (www.yok.gov.tr)

5.4.1. ULUSLAR ARASI TiICARET YUKSEK LiSANSI VEREN UNiVERSITELER
VE DERS ICERIKLERI

Uluslar arasi Ticaret Boliimii

Istanbul Ticaret Universitesi

Okan Universitesi

Uluslar arasi Ticaret ve Finans Boliimii
Cankaya Universitesi

Ufuk Universitesi

Yasar tiniversitesi
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Gebze Ileri Teknoloji Enstitiisii

Uluslar aras: Ticaret Yonetimi Boliimii
Bogazici Universitesi

Uluslar arasi Ticaret Hukuku Ve Avrupa Birligi Boliimii
Istanbul Ticaret Universitesi

Uluslar arasi Ticaret Ve Isletmecilik Boliimii
Hali¢ Universitesi

Uluslar arasi Ticaret Ve Lojistik Boliimii
Gaziantep Universitesi

Uluslar arasi Ticaret Ve Para Yonetimi Boliimii
Marmara Universitesi

Uluslar arasi Ticaret Ve Pazarlama Boliimii

Cag Universitesi 6 EK(6)

5.4.1.1. DERS ICERIKLERI

EK7 olarak (www.intt.boun.edu.tr) adresinden saglanan derslerin igerik bilgileri asagidaki
gibidir.

Uluslar arasi ekonomi ve diinya ticareti

Uluslararasi ticarete ve kalkinmaya kiiresel yaklasim

6 EK(6)YOK Yiiksek Lisans Programlari, www.yok.gov.tr
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Ikinci Diinya Savas1 sonrasi liberal ekonomik sistem ve yeni ekonomi
Uluslararasi ticarette geleneksel ve cagdas kuramlar.

Uluslararasi ticaret politikalar1 ve refah

Gelismis ve gelismekte olan tilkelerin ticaret politikalar

Doviz kuru rejimleri ve doviz piyasasi

Uluslararas ticarette riskler; ticari, politik, kur ve is ortamu riskleri
Katilimcilarca sunulacak ¢esitli lilke deneyimleri ile ilgili vaka caligmalari.
Uluslar arasi Ticarette Bolge Calismalar

Uluslararasi iliskiler ve ekonomi bakis agisindan bolgeselciligin incelenmesi
Uluslararasi is ¢evresi, uluslararas1 ekonomik orgiitler, ulusal ve bolgesel ticaret politikalari
Bolgesel ticaret bloklar1 ve kiiresellesme

Kiiresel ekonomik iliskilerin politikasi

Giincel ekonomik, siyasi ve sosyal konularin 1s1ginda bolgelerin disiplinler arasi ve

karsilastirmal1 ¢alismalari.

Uluslararasi Siyasi iktisat

Uluslararasi siyasi iktisada giris

Ideolojiler ve uluslararast ticaretin siyasi iktisad:

Uluslararasi orgiitlerin rolii, orgiitler ve gii¢, kurumsal degisim ve ekonomik bagsarim
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Atlantik otesi ekonomik iligkiler, bolgeselcilik ve uluslararasi orgiitler, bolgesel ekonomik

biitiinlesim ve Avrupa Birligi ve kiiresellesme sorunu

Ilgi gruplar1 ve kurumsallasma, Internet’in rolii, gii¢ ve zenginlik esitsizlikleri.
Yiikselen Piyasalar Ekonomisi

Yiikselen piyasalar olgusu; yiikselen ekonomilerin yapisi ve rolii, Tiirkiye’nin yeri

Kiiresel ekonomi iginde yiikselen ekonomilerin karsilastigi sorunlar, kisitlamalar ve firsatlar
Finansal piyasalarin kiiresel bagimliligi; Finansal piyasalardaki istikrarsizlik ve krizler;

krizlerin nedenleri, tahmini, 6nlenmesi, kriz yonetimi ve uluslararasi finansal kurumlarin rolii

Diinyanin ¢esitli bolgelerinde farkli zamanlarda yasanan krizlerin katilimcilar tarafindan vaka

caligmasi olarak degerlendirilmesi.
Tiirkiye’nin Rekabet Ustiinliigii
Mikro ekonomik bakis acistyla Tiirkiye nin rekabet edebilirligi ve ekonomik gelismesi

Ulusal, bolgesel, kiimesel ve komsu iilkelerin gruplagsma politikalar1 ¢ercevesinde sanayide

rekabeti etkileyen giicler, sanayi gelisimini ve rekabet listiinliiglinii etkileyen iilke 6zellikleri

Stratejik rekabet iistlinliigli modelleri ve Tiirk ekonomisinden secilmis endiistri kollarinin,

rekabet Uistiinliigii stratejileri kurma ve siirdiirme yetenekleri agisindan degerlendirilmesi.
Ticaret Operasyonlar1 ve Tedarik Zinciri Yonetimi

Operasyon yonetimi ilkelerinin ticaret operasyon sistemi ve tedarik zincirinin tasarimi ve

yonetimi vurgulanarak incelenmesi

Kiiresel ortamda operasyon stratejisi; operasyonlar ve verimlilik; siire¢ stratejileri; kapasite

planlamasi

123



Tedarik zinciri: stratejileri, serim tasarimi, talep Ongoriimii, envanter yonetimi ve risk

kiimelemesi, lojistik yonetimi, zincirde esglidiim

Tagimacilik modelleri, karar destek modelleri. Kavramlarin uygulanmasi i¢in bilgisayar

oyunlar1 kullanima.

Lisansiistii Arastirma Semineri

Giincel nitel ve nicel arastirma konular1 ve yontemlerinin incelenmesi.
Sanal Ticaret Ortaminda Karar Verme

Rekabet-yogun uluslararasi ticaret ortaminda benzetim tabanli bir yazilim kullanarak stratejik

ve fonksiyonel karar verme

Oyunculara stratejik tercihleri yonetme ve uzlagsmalar yapmada gercek hayat ve takim

caligmasi deneyimi kazandirma

[s hayatindaki konulari muhakemesi ve analitik diisiince yapismin gelistirilmesi
Kiiltiirlerarasi Sirket Yonetimi

Kiiresel sektorlerde sirket ve rekabet stratejileri

Ikili ve ¢oklu iilkeler arasindaki isbirligi stratejileri ve uluslararas: ticaretteki rolii

Kiiltiir ve kiiltiirel farkliliklarin is ile ilgili degerleri, strateji olusturma, liderlik, motivasyon ve

insan 0z kaynaklar1 yonetimi uygulamalar tizerindeki etkileri
Ulusal ve orgiitsel kiiltiir
Kiiltiirleraras1 Miizakere

Paylagim ve biitiinsellik amaglayan sinirlar 6tesi miizakereler i¢in stratejiler
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Miizakere ve uzlasma yordamlart ve tarzlari, ikna yontemleri; takimlari, koalisyonlar, tim

ilgililer ve amir-vekil iliskileri ile ilgili stratejiler

Miizakere ve etik

Bireysel ve Kurumsal Girisimcilik

Girisimcilik ve ticarete iliskin olgularin tarihi gelisimi

Yeni is yaratilmasi ve/veya iistsel biiylime potansiyeli olan isletmelerde girisimci yonetim

Deger yaratma siirecinin tasarlanmasi, tasarlanan deger siirecinin ticarilestirilmesi i¢in bir i
modeli gelistirilmesi; isin kurulmasi i¢in finansman stratejisinin tasarlanmasi ve nihai is

planinin sunulmasi.
Uluslararasi Ticaretin Hukuki Cercevesi
Uluslararas1 Hukuk’un temel ilkeleri

Uluslararas1 Ekonomik Hukuk’un kurumsal yapisi ve temel kurallari; Diinya Ticaret Orgiitii/
GATT Uluslararas1 Para Fonu, amaglar1 ve isleyisi, Avrupa Merkez Bankasi ve Euro’nun

hukuki cephesi

Uluslararas1 ticari iliskileri diizenleyen kurallar ve uygulamalar; uluslararas1 satislar,

uluslararasi tagimalar ve 6deme yontemleri.

AB’nin Siyasi ve Ekonomik Yapisi

AB genislemesinin ekonomik, siyasi ve sosyal analizi; AB tarihi, AB kurumlari
AB is ¢evresinin yasal yapisi

Tek Pazar ve Avrupa Para Birligi, ortak AB politikalar1 ve AB-Tiirkiye iliskileri

125



Uluslararasi Pazar Yonetimi

Kiiresel ekonomide uluslararasi pazarlama stratejisinin yonetimi

Isletmelerin ve hiikiimetlerin uluslararas1 ticarette karsilastiklar1 stratejik, siyasi ve felsefi

konular

Uluslararas1 pazarlama stratejisinin gelistirilmesi i¢in ¢erceveler; pazar degerlemesi; rekabet
istiinliigli kaynaklari, rekabetin siirdiirebilirligi; pazara giris stratejileri ve uluslararasi

pazarlama programlarinin uygulanmasi ve koordinasyonu

Secilmis bir iiriin ve yabanci pazar i¢in pazarlama planinin diger isletme fonksiyonlari

isbirligi ile tasarlanmasi

Ticarette Bilgi Sistemleri Yonetimi

Pazarlama Bilisim Sistemlerine giris

Arastirma projelerinin, bilgi sistemlerinin ve karar destek sistemlerinin bilisim i¢indeki yeri

Bilgi kaynag1 olarak mikro ve makro ortam

Pazarlama egilimleri ve rekabetle ilgili yeni ikincil arastirma yontemleri

Tiiketici davraniglarinin takibinde kullanilan yeni yontemler

Belli basli miisteri ve rakip veri tabanlari

CRM’de bilgi sisteminin yeri.

Uluslararasi Perakendecilik Yonetimi

Uluslararasi perakendeciligin gelismesindeki itici giigler

Uluslararasi perakendeci isletmelerin gelisme yonii, stratejileri ve belirleyici etmenler
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Perakendecilikteki bulus ve yeniliklerin ulusal sinirlarin 6tesine tasinmast

Perakendeci isletmelerin yeni pazarlarda konumlandirilmasi

Ulusal ve uluslararasi pazarda dagitim kanali olusturma ve gelistirme

Belirli bolgelerdeki perakendecilik faaliyetleri ile perakende pazar yapisinin incelenmesi

Etik yaklagim

E-Ticaret

Ticarette rekabet avantaji yaratmak igin elektronik bilgi sistemleri kullanmada gereken

kavram ve araclar

Stratejik, yonetsel ve operasyonel kavramlarin incelenmesi

E-ticaretin giincel durumu; Internet; yeni Internet teknolojileri; B-to-B, B-to-C, B-to-E
firsatlar1; Internet de tedarik zinciri yonetimi; ag sitesi analizleri; diizenleyici ve etik konular;

gezgin e-ticaret; girisimcilik ve diger yeni egilimler.

Uluslararasi Risk Yonetimi

Uluslararas1 yoneticilerin karsi karsiya kaldigi ¢esitli riskleri tanimak ve anlamak

Mal kaybi ve hasari, tirlin sorumlulugu, genel sorumluluk gibi risklerin yani sira yatirim riski,

1s verme riski, tagima riski, politik risk gibi uluslararasi riskler

Sigorta ve diger finansal ve kayip kontrolii teknikleri gibi risk yonetim araglarinin ve

boyutlarinin tanimlanip degerlendirmesi
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Lisan iistii Semineri

Ogrencilerin 6gretim iiyeleri, misafir konusmacilar ve yiiksek lisans dgrencileri tarafindan
verilecek seminerlerle bakis acgilarinin genigletilmesi ve uluslararasi ticaret yonetiminde ilgi

duyduklar1 konularda biling diizeylerinin arttirilmasi.

Gorildigi gibi yliksek lisans programlarinda lisans ve 6n lisans programlarinin aksine ilk
olarak diinya ticareti ve uluslara arasi ekonomik yap1 ve diizenlemelerin gosterilmesi, siyasi
boyutlar, piyasalar ve rekabet kosullar1 gosterildikten sonra bireysel ve sirket agisindan
istiinliik kismina gecilmektedir. Bu derslerin ilk sirayr almasi sinir Gtesi ticarete dair genel
bilgilerin zaten 6grenilmis oldugu diisiiniilerek profesyonel boyuta bir akis s6z konusudur.
Hukuk, muhasebe, finans, pazarlama gibi konularin bu konulari takip etmesi dncelikli kismin
diinya ticaretini tanitmak oldugunu gostermektedir. Biitiin bu bilgi birikimlerinden sonra ticari
niteliklere taginmasi da uluslar arasi ticaretin aslinda sadece bir ticari boyut olmaktan ¢ok tilke
refah ve politik iliskiler acisindan da ne kadar 6nemli oldugunun bir géstergesidir. Bu yiizden
Tiirkiye’de bu kadar ¢ok iiniversite olmasina karsilik her {iniversitede bu béliimiin olmamasi
oldukc¢a biiyiik bir eksikliktir. Bu durum sinir Gtesi ticaret egitiminin halen gerekli 6nemi
gérmemis oldugunun bir gostergesidir. Yani Tiirkiye halen sinir 6tesi ticaret egitiminde yolun
bagindadir. Her seviyedeki egitim programlarina taginmasi ve sadece bir ticaret sekli
olmadiginin benimsenmesi gerekmektedir. Mademki gelismis iilke yolunda ilerlemenin en
genel sartlarindan birisi uluslar arasi ticaretten gegmektedir o halde, egitim programlarinda

ihtiyaglara gore yapilanma yoluna gidilmelidir. (www.intt.boun.edu.tr)
5.5. ULUSLAR ARASI TICARET ALANINDA GOSTERILEN TEMEL DERSLER

Biitiin fakiilteler genel olarak ithalat ve ihracat alaninda gosterilmesi gereken temel

dersleri miifredatlarinda yer vermektedirler. Bunun yaninda giimriik, kambiyo gibi mesleki
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bilgi egitimlerinin yani sira kisisel gelisime yardimcr olabilecek nitelikteki derslere de yer
verilmistir. Universitelere gore ders siralamalar1 farklilik gosterse de igerik olarak biitiin

universitelerde belirli dersler verilmektedir.

Ekonomi dersleri
Pazarlama dersleri
Istatistik dersleri

Risk ve sigorta riskleri
Ithalat ve ihracat rejimleri

Yukarida saydigimiz 5 ana ders genellikle 6n lisans programlarinin agirhikli olarak yer
vermis olduklart derslerdir. Ancak uluslar arasi ticaret kapsami olduk¢a genis bir alani
kapsadigindan elbette ki bununa sinirli kalmamalidir. Uluslar arasi ticaret denildigi zaman
hukuk, iktisat, devletlerarasi politikalar, teknoloji, nakliye gibi bir¢cok alanda bilgi sahibi
olunmas1 muhakkaktir. Bu yiizden 4 yillik egitim veren {iniversiteler derslerin kapsam ve

iceriklerini daha genis tutarak bunlara ek olarak,
Y 6netim muhasebesi

YOnetim ve organizasyon

Makro ve mikro iktisat

Kambiyo rejimleri

Uluslar arasi ticaret
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Uluslar aras iligkiler

E ticaret

Bilgi teknolojileri

Is ahlaki

Girisimcilik

Uluslar arasi finans sistemleri ve kurumlari
Uluslar aras1 hukuk ve Avrupa birligi
Kantitatif analiz ve uygulamalar1

Insan kaynaklar1 yonetimi

Operasyon analizleri

Ekonomik entegrasyon

Sosyal bilimler ve Humanite gibi dersleri de ders planlarina koymuslardir.

Dedigimiz gibi dersler donemler olarak farkliliklar gosterse de genellikle uluslar arasi
ticaretin temelleri oldugundan hemen hemen biitiin iniversitelerde ayn1 dersler
okutulmaktadir. Zaten bu derslerin gosterilmedigi ve temellerinin saglam oturtulmadigr bir

egitim sistemi diislinliilemez. Bunlarin yani sira verilen kisisel egitim dersleri de;
Yabanci dil dersleri
Giizel konusma, okuma ve yazma dersleri

Atatiirk ilke ve Inkilaplari tarihi program dahilinde gosterilen derslerdendir.
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5.6. ULUSLAR ARASI TICARET VE DEPARTMANLAR ARASI YAPILANMA

Uluslar arasi ticaret eskiden tek bir boliim olarak ele alinirken 6neminin artmasinin
anlasildigindan beri artik departmanlar arasi olarak da ele alimmaktadir. Yani burada
bahsettigimiz sey uluslar arasi ticaret boliimiinlin artik uluslar arasi ticaret ve lojistik veya
uluslar arasi ticaret ve yoOnetim gibi ¢esitli departmanlar ile ele alinarak yeni bdliimler
acilmasidir. Diinya genelinde ¢ok oOnemli olan bu bolimiin Tiirkiye’de de Oneminin
artmasinin sebebi diinya ve sektoriin getirmis oldugu talepten kaynaklanmaktadir. Program
yapisi iniversitelerde cesitlilik arz etmekte ve yonetim, ekonomi, organizasyon, lojistik gibi
cesitli programlart da kapsamaktadir. Buradan hareketle sinir otesi ticaretin egitim kismi
aslinda ¢ok onemli bir yapidir. Bu ticaret modelinin temelini olusturan ve destekleyen her
tirli bilgi birikimine de ihtiya¢ duyulmaktadir. Ancak yapilan {iniversite incelemelerinde
goriildiigi gibi heniiz farkli departmanlar ile iligkili olarak yapilanma istenilen diizeyde

degildir.

Departmanlar arast yapilanma olarak ele aldigimizda dikey ve capraz fonksiyonlu

yapilanma karsimiza ¢ikacaktir.

5.6.1. DIKEY YAPILANMA

Dikey yapilanma aslinda tiiniversitelerin hali hazirda gdérmiis oldugumuz departman
modelleridir. Yani her birinin kendi fakiiltesi, biitgesi, ders programi rektor, dekan,
yoneticileri vardir. Kendi ekipmanlarini kendi amacglarina ulagsmak i¢in kullanirlar. Her
departman kendi amacina ulagmay1 hedeflediginden departmanlar arasi entegrasyon oldukc¢a
disiik seviyelerdedir. Ancak giinlimiizde yavas yavas artitk bu entegre durumu miimkiin

olabilmektedir. (Dagdeviren, 2007, S: 28)
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Bu yapi igerisinde problemler su iistiine ¢ikmaktadir. Farkli departmanlar kendi hedeflerini
tutturmak ve kendi amaglar1 dogrultusunda hareket etmek amaci ile kaynaklar1 kullanma
yarigi icerisindedirler. Bu durumda da en c¢ok 6grenciye sahip olan ve genel tercih gbren

fakiilteler avantaj sahibidir. (Dagdeviren, 2007, S: 28)

Uluslar arasi ticaret boliimii i¢inde gegerli olan bu durumda eger 6grenci sayisi, kontenjan
yetersizligi gibi durumlar s6z konusu ise diger departmanlar ile entegrasyon siireci oldukca
sancilt olacaktir. Eskiden sadece uluslararasi ticaret bolimii s6z konusu iken bu giin bugiin
yavag yavas entegrasyon durumu s6z konusudur. Simdiye bakildig1 zaman gene en ¢ok olarak

sadece uluslar arasi ticaret boliimii varken bunun yaninda finans, isletme, muhasebe, hukuk, siyasal
iligkilerde artik egitim sisteminde uluslar arasi ticarete entegre olan bdliimler olmus ve fakiiltelerin alt

basliklarinda yer almaya baglamistir.

Uluslar arasi ticaretin eksik yoOnlerinden birisi tek departman olarak ele alindigi
zamanlarda, bazi derslerin verilmemesi yada layik oldugu kadar verilmemesi durumudur.
Ornegin tek fakiilte oldugu durumlarda uluslar arasi ticaret tarihi, sekli, ithalat ve ihracat
yapist genel agarlik tasirken diger onemli olan husus pazarlama veya lojistik kismi kismi
olarak anlatilmakta ve gereken bilgi ve beceri ile bilgi birikimi disaridan saglanacak olan
egitim ve deneyimle saglanmaya birakilmistir. Oysa bu durum oldukga sakincali olmakla

beraber rekabet ortaminda da dezavantaj saglamaktadir.

Ogrencilerin ne kadar ¢ok bilgi ve beceri yogunlugu saglanirsa, mezun olduktan sonra o
derece basarili ve yogun stres ortaminda gene de basarili olabilecek pratik yaklasimlara sahip

olmasina neden olacaktir. (Dagdeviren, 2007, S: 28)

5.6.2. CAPRAZ ( TERS) YAPILANMA
Burada disiplinler aras1i entegrasyon gelismis olarak karsimiza c¢ikmaktadir. Yani

fakiiltelerde ihtiya¢ duyulan dersler ve 6gretim elemanlari gene aym fakiiltenin icerisinden
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saglanabilir. Esas olan bilginin dagitilmasidir. Universitelerin uluslar arasi ticaret ve lojistik
gibi sadece uluslar arasi ticaret boliimiine yer vermelerinin yani sira bu sekilde de boliimlere

yer vermelerine olanak saglamaktadir.

Capraz yapilanmanin amaglarini su sekilde siralayabiliriz.
Aragtirmalart yonetmek,

Para kazanmak

Fakiiltenin ders 6gretimine katkida bulunmak
Ogrencilere uygulamal alanlar yaratabilmek

Fakiilte ile alakali kurslar gelistirmeye yardimci olmak
Kanun ve yonetmelikleri takip etmek

Konferanslara agarlik vermek

Sertifika programlar1 olusturmak

Profesyonel egitim olanaklar1 hazirlamak (Dagdeviren, 2007, S: 28)

5. 7. ULUSLAR ARASI TICARET BOLUMLERININ BUGUNU

Bir programin kurulmasi, taninmasi1 ve kalitesi Amerika’da yapilan bir arastirmaya gore su

maddeler ile baglantilidir.

Fakiilte 6gretim kadrosu, konferanslara katilim, profesyonel organizasyon, derneklere
tiyelik, vergi damigmanligi, akademik yaymnlar, departmanin taninirhg, yiiksek lisans ders

igerigi, mezun durumu (Dagdeviren, 2007, S: 75)
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Mangan tarafindan yapilan baska bir arastirmaya gore ise; egitimlerin bagarilarini
belirleyen unsurlar sunlardir. Teorik bilginin yaninda pratik bilgininde barindirilmasi
gerekmektedir. Yani bir 6grenci almig oldugu biitiin bilgileri uygulama alan1 bularak bunlari

daha da reel anlamda anlamalidir.

Bunun yan1 sira egitim asamasinda hangi materyallerinde kullanildig1 olduk¢a dnemlidir.
Ders programinin yapisi, derslerin kapsam ve igerikleri Profesyonellerin eksik kalan
yapilarina hitap ediyor ve tamamliyor olmasi gerekmektedir. Pek tabi ki bazi alanlarda bu
saydigimiz maddelerin saglanmasi miimkiin olmamaktadir. Eskiden daha basit bir yap1
icerisinde olan dis ticaret giderek artan rekabet ortami ve degisen politikalar neticesinde daha
karmasik ve strateji gerektiren bir hal almistir. Bu durumda daha da karmasiklasan bu yap1
icerisinde daha iyi ve nitelikli eleman yetistirebilmek i¢in bu egitim sisteminde bu bdliime
ozellikle daha fazla olanak ve ddenek saglanarak hem kisi hem Tiirkiye yararina sonuglar

almak mumkiindur.

Bunun yani sira smir Otesi ticaret yerel ticaret kavramindan biraz daha farkli olmasindan
dolay1 eskiye gore diger boliim ve operasyonlarla olan iligkilerin gelismesi gerekmis ve
yukarida saymis oldugumuz farkli departmanlarla beraber uluslar arasi ticareti ele alan
iiniversite boliimleri olusturulmustur. Artik yeni nesil uluslar arasi ticaret elamanlari duruma
daha farkli bir bakis agis1 ile yaklasmaya olanak saglamaktadirlar. Ogrencilerin akademik
anlamda eksik kalmasi demek isi bilmeden ticari faaliyetlerde bulunmasi demektir. Her ne
kadar pratik onemli ise de teori kisminin da tam anlami ile oturtulmasindan sonra daha
basarili olunacaktir. Bu yiizden sunu diyebiliriz, pratik ve profesyonel becerilerin
kazanilmasindaki en &nemli unsur etkilesimli ders yapistir. Ogrencilerin derslere farkli
sekillerde bireysel ve grup olarak katilimlar1 6nemlidir. Bu sekilde farkli disiplinlerden gelen
ogrencilerle calismak, gruplar kurmak, tartismalar yapmak Ogrencilere is hayatinda

karsilasacaklar1 farkli disiplinlerle calisma tecriibesi verir. Olusturulan senaryolara ¢éziimler
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tiretmek ve bunlar1 savunmak ise dgrencilere siiphesiz ki is hayatinda karsilagsacaklari farkl

durumlar karsisinda ne yapacaklar1 konusunda yardime1 olur. (Kiigiiksolak, 2010, S: 90)

Tablo 4.1. Egitimde cesitli metotlar

yiiksek
Vaka Calismalari
Pazar Arastirmasi Biitiinlesmis beceri
Pratik ve Isletme gelistirme yaklasim
Profesyonel | yaymlarinin takibi
becerilerinin
geligtirilmesi Arastima Projeleri
Sirket Uygulamalari
Anket Calismalar1
distik Arastirma becerilerinin yiiksek

gelistirilmesi

Kaynak: (KUCUKSOLAK 2010, S: 90)

Yani buradan da anlasilacagi iizere dersler 6grenciler acisindan oldukg¢a kapsamli ve bakis
acilarini genis tutabilecekleri sekilde devam etmelidir. Sadece ezbere giden bir 6grenim sekli
ile farkli durumlar karsisinda mantikli diistinmek ve dogru karar vermek neredeyse
imkansizdir. Bu yiizden ne kadar ¢ok ufku genis Ogrenciler yetistirilirse o denli basari

muhakkak gelecektir.

Gelismis bir metot ve siirekli giincellenen bu yapiya ayak uydurabilecek bir yaklasim,
karar alma siirecinde deneysel yaklasimlarinda rolii oldukga biiyiiktiir. S6zii edilen vaka

caligmalarina da deginecek olursak dgrencilerin pratik yapma imkani bulabilecekleri bir alt
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yapinin olusturulmasindan bahsedilmektedir. Bugiin bir¢ok {iniversite sadece ezbere dayali bir
yol izlerken esas etkili olacak yontemi, yani pratik kismini géz ardi etmektedirler. Bunun igin

yapilabilecek vaka ¢aligsmalarini su sekilde sOyleyebiliriz.

* Atolye caligmalari, tartismalar

* Grup tartismalari

* Takim projeleri

* Lojistik ve isletme oyunlar1 ve simiilasyonlar1

* Bireysel projeler

* Saha ¢alismalar1

* Firma ziyaretleri

* Stajlar

* Degisim programlari

* Misafir profesyonel konugmacilar

» Misafir akademik konusmacilar

* Profesyonellerle roportajlar (Kiiciiksolak, 2010, S: 92)

5.8. ULUSLAR ARASI TiCARET BOLUMLERININ GELECEGI

Uluslar arasi ticaret bdliimiine olan ilgi siiphesiz ki her gegen gilin daha da artacaktir.
Ciinkili sinir otesi ticaretin {ilkeler agisindan 6neminin artmasi, iilkelere saglamis olduklari

gelirler, farkli entegrasyonlar smir Otesi ticaretin Onemini her gegen giin daha da

136



arttirmaktadir. Artik hammadde ihtiyaglarinin uzak diyarlardan saglanmasi ihtiyaci ve sinir
Otesi ticaretin artik mecburi bir hal almasi, ger¢ek envanter maliyetlerinin azaltilmasi ihtiyaci,
daha kaliteli ve hizli servisler bekleyen miisterilerin artmasi neticesinde kaliteli is giicii
ihtiyaci, c¢evresel konularda artan kamu oyu baskist ve yasal diizenlemeler, birlesme ve
entegre hareketleri dogrultusunda yeniden yapilanmanin gerekligi neticesinde bu boliimler
daha fazla ragbet gormeye baslayacaktir. Bu sayilan maddelerin meydana gelmesinden dolay1
hem isletme ve isveren yararma hem de calisan yararmna faydalar saglanacaktir. Isveren
firmasina katki saglamasindan dolayi nitelikli personelinden memnun kalacak ve bu yilizden
caligma ortaminda huzursuzluk ¢ikmayacaktir. Calisan agisindan da takdir gordiigiini bilmek
cok onemli bir motivasyon olacaktir. Uluslar arasi ticaret egitimi almayan ve giinliik bilgiler
ile islerine yon vermeye calisan bir eleman ile bu isin ilmini almis ve artik deyim yerindeyse
isin kurdu olmus bir elemanin aymi performansi sergilemesi pek tabi ki miimkiin
olmayacaktir. Bu durumda egitimi eksik olan personel agisindan bazi gereklilikler ortaya

cikacaktir.

Kisisel gelisim ihtiyaci

Is ile alakali bilgi eksikligini gidermek ihtiyaci
Kariyer ve terfi imkani

Maas artisi

Bu yiizden iniversiteler bu gerekliligi fark etmeli ve her iiniversite boliimleri arasinda
uluslar arasi ticaret boliimiine yer vermelidir. Birbiri ile entegre olmus uluslar arasi ticaret
boliimleri ve departmanlar arasi is birligi ile ihtiyag duyulan nitelikli eleman ihtiyact
karsilanacaktir. Bunun yaninda dikey ve ¢apraz yapilanmanin neticesi olarak, farkli
programlardan gelen siir otesi ticaret profesyonelleri hem bilgi hem deneyim agisindan

cesitlilik arz ettiginden daha fazla yiiklenim edinilecektir. (Kiiciiksolak, 2010, S: 92)
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Kiiresellesen diinyada, ticaretin ve tabi ki iiretimin de artik sinir Gtesi bir hal almasi
neticesinde tiiketimlerde artik farkli bir hal almigtir. Sinir 6tesi ticaret ile tiretim yapilarinin
farklilasarak, ticarete konu olan iilkenin sartlarina uyum saglamasi kaginilmazdir. Bu sebeple
insan faktorii oldukc¢a biliylik 6nem arz etmektedir. Yapilan uluslar arasi ticaretlerde, ¢ok
uluslu sirket yonetimlerinde {ist diizey yonetici se¢imi artik eskisi kadar basit olamamaktadir.
Klasik personel yonetimi uygulamalarinin yeterli kalmadig1 ve artik daha bilingli yonetici
modiiliine ihtiya¢ duyulmasi neticesinde tipki ticarette oldugu gibi uluslar arasi insan
kaynaklar1 ortaya ¢ikmistir. Kiiresellesmenin bir sinirinin olmamast sonucunda hala devam
eden bu gelisime ayak uydurmak i¢in her iilkede oldugu gibi Tiirkiye’de de uluslar arasi
alanda faaliyet gosterebilecek, alaninda uzman ve iyi yetistirilmis uluslar arasi ticaret
anlayisini iyice benimsemis yoneticilere ihtiya¢ duyulmaktadir. Hem artan rekabet ortaminda
ayakta kalmak hem de islevsellik acisindan uzman ve yonetici yetistirmek ¢ok biiylik 6nem
tagimaktadir. Tabi ki bu sadece tek bir boliimii kapsamamali ve her departman icin ayn1 6zen
gosterilmelidir. Bugilin smir Otesi ticarette boy gosteren bircok firma bu degisime ayak
uydurabilmek icin birgok personeline dis ticaret egitimleri aldirmakta akabinde ise yurt disina

gonderip, gerekli becerileri kazanmasina olanak saglamaktadir. (Kiigiiksolak, 2010, S: 92)

Degisen talep ve iiretim dengeleri, hizmet sektdriinde meydana gelen uluslararas ticaret
anlayisinin iilkelere kattigi GSMH artisinin fark edilisi, gelisen teknoloji, piyasa ¢esitlilikleri,
pek cok gorevin doga ve igerik olarak degisimlere yol agmistir. Artik daha yiiksek oranda
entegre ve sorumluluk gerekmektedir. Teknolojik gelismeler neticesinde artik birgok isin

bilgisayar ile yapilmasi, geriye kalan ve insan faktoriine ihtiya¢ duyulan islemlerde bulunan

138



uzman ve YyoOneticilerin son derece bilgili olmasi gereksinimini ortaya atmaktadir.

(Kigiiksolak, 2010, S: 100)

Uluslararas1 dlgekte ticari faaliyette bulunmak, daha fazla riske maruz kalmaya yol
acmaktadir. Politik riskler ve finansal riskler en iyi bilinenlerdendir. Ancak, yerel ¢ercevede
karsilagilanlardan farkli riskleri igermektedir. Segilen organizasyon yapisi, uluslararasi
faaliyetlerde basarinin derecesini belirlemektedir. Bu yapi1, diger yonetim araglarindan farkli
olarak ydneticinin kullanabilecegi bir ara¢ olmaktan ziyade yoneticinin faaliyet gosterdigi ve
ondan da etkilendigi bir ortami olusturmaktadir. Bu durumda, uluslararasi piyasalarda faaliyet
gosteren firma, karini daha da arttirabilmek i¢in ne tiir de bir dinamik ve esnek o6rgiit yapisi

gelistirecegini sorgulamalidir.( Kul Parlak; 2000)

Gelismis iilkeler sinir Gtesi ticarette oldukga basarili bir konumdadirlar. Tiirkiye gibi
gelismekte olan iilkeler ise az gelismis iilkelere nazaran iyi ancak gelismis iilkelere kiyasla
daha epey yol kat etmesi gereken bir ¢izgidedir. Bunun i¢in sinir 6tesi ticaret kavrami toplum
bilincine iyice yerlestirilmeli, korkulan ve bilinen biitiin yanlisliklardan siyrilarak daha cesur

bir miitesebbis profili olusturulmalidir. ( Kul Parlak; 2000

Buradan hareketle dis ticarette kariyer basligi adi altinda meslegin genel nitelikleri

belirtilerek daha sonra bu yetilerin egitim sisteminden ne derece kazanildig1 incelenecektir.

Asagida EK 7 olarak verilen bilgiler dogrultusunda Ulusal Meslek Standardi Dis Ticaret

Yetkilisine dair 2011 yili yaymi asagida belirtildigi gibidir. ( Kul Parlak; 2000)
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5.9. KARIYER GELISTIRME

5.9.1 MESLEK TANITIMI
Di1s Ticaret Yetkilisi (Seviye 4); ihracat (dis satim) ve ithalat (distan alim) firmalarinda,
tiim ihracat ve ithalat silireglerinde hazirlik islemlerini yapan, gerekli evraklar1 hazirlayarak

islemlerin tamamlanmasini saglama bilgi ve becerisine sahip nitelikli kisidir.

Di1s satim (ihracat) ve distan alim (ithalat) yapan firmalarda ve giimriiklerde, gelen ve giden

mallarla ilgili yazismalar1 ve islemleri de yapar.

5.9.2 Meslegin Uluslararasi Simiflandirma Sistemlerindeki Yeri

ISCO 08: 3323 (Satin Alma Gorevlileri )

Saghik, Giivenlik ve Cevre ile ilgili Diizenlemeler

3308 Sayili Mesleki Egitim Kanunu4857 Sayili is Kanunu

Calisanlarin Is Saglig1 ve Giivenligi Egitimlerinin Usul ve Esaslar1 Hakkinda Y&netmelik
Giivenlik ve Saglik Isaretleri Y6netmeligi

Is Ekipmanlarmin Kullaniminda Saglik ve Giivenlik Sartlar1 Y6netmeligi

Is Kanununa iliskin Calisma Siireleri Yonetmeligi

Is Kanununa liskin Fazla Calisma ve Fazla Siirelerle Calisma Y6netmeligi

Ayrica is sagligi ve giivenligi ve cevre ile ilgili ytirtirliikkte olan kanun, tiiziik ve

yonetmeliklere uyulmasi ve konu ile ilgili risk analizi yapilmasi esastir.

Meslek ile Tlgili Diger Mevzuat

4857 Sayih Is Kanunu

3308 Sayil1 Mesleki Egitim Kanunu
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5510 Sayil1 Sosyal Sigortalar ve Genel Saglik Sigortas1t Kanunu
4458 Sayili Glimriik Kanunu

Glimriik Yonetmeligi

[hracat Rejimi Karari

Thracat Yonetmeligi

Dahilde Isleme Rejimi Karari

Ithalat Rejimi Karar1

Ithalat Yonetmeligi

5607 Sayili Kagakgilikla Miicadele Kanunu

193 Sayili Gelir Vergisi Kanunu

3065 Sayili Katma Deger Vergisi Kanunu

Ayrica meslek ile ilgili yiirtirliikkte olan kanun, tiiziik ve yonetmeliklere uyulmasi esastir.

Calisma Ortam ve Kosullar

D1s Ticaret Yetkilisi (Seviye 4) calismalarini ofis ortaminda, masa basinda gerceklestirir.
Caligsma ortamu, isin icrasi i¢in eksiksiz teknik malzeme ile donatilmis olmalidir. Firma i¢inde
diger birimlerle ve firma disi iletisimde bulunabilmesi i¢in bilgisayar, telefon, faks gibi ¢esitli
ekipmanlara sahip olmalidir. Genellikle ¢alismalar evrak iizerinden yapildig: i¢in evraklarin
tanzim ve depolanmasina uygun dolaplar ofiste bulunmalidir. Dis Ticaret Yetkilisi (Seviye 4)
thracat ve ithalat firmalarinda gorev yapar ancak gerekli durumlarda, giimriik ve lojistik

firmalar ile gorevini igbirligi i¢inde ylirlitmek durumundadir.
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Meslege Iliskin Diger Gereklilikler

Meslek ile ilgili diger mevzuat bulunmamaktadir.

5.10. MESLEK PROFILI

5.10.1 Gérev, Ol¢iim ve Basarim Olgiitleri

GOREVLER ISLEMLER BASARIM OLCUTLERI
KOD ADI KOD ADI KOD | ACIKLAMA
All Yasa ve is yerine 0zgii is saglif1 ve
giivenligi kurallarini uygular.
Al Acil durum ve is
saglig ve Al2 Calisma yerinde karsilasilabilecek tehlikeleri
belirler, riskleri degerlendirir ve
giivenligi
talimatlarini tehlikeleri yetkisi dahilinde 6nler.

A Is yeri; kalite, cevre ve is uygulamak A.1l3 | Aninda giderilemeyecek veya yetki alant
saghgi ve giivenligi disindaki acil durum veya kazay1 derhal
Politikalarii uygulamak ilgili personel ve acil hizmet birimlerine

bildirir.
A21 Cevre korumaya kars1 dnlemleri yapilan isin
gereklerine uygun sekilde 6grenir ve
Cevre giivenlik
onlemlerini azami Ol¢iide uygular
A2
almak
Dogal kaynaklarin daha az kullanimi i¢in
gerekli tespit ve planlama ¢alismalarina
A22
katilir.
Islem formlarinda yer alan talimatlara ve
planlara gore belirlenen kalite
A3.1.
gerekliliklerine uygun iiretim yapar.
Kalite giivence A.3.2. | Uygulamada izin verilen tolerans ve
sistemi sapmalara gore kalite gerekliliklerini uygular
gerekliliklerine A.3.3. | Kalite saglamadaki teknik prosediirleri, isin
A3. uygun kalite gerekliliklerine uygun sekilde
¢alismak yapar.
A.3.4. | Kalite konusunda ilgili kisilere rapor verir.
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GOREVLER

ISLEMLER

BASARIM OLCUTLERI

KOD

ADI

KOD

ADI

KOD

ACIKLAMA

is organizasyonu yapmak

B.1

Yoneticisi ile isi
belirlemek

B.1.1

Birim yoneticisinden ihracat ve/veya ithalat
siparig bilgilerini alir.

B.1.2

Termine uygun olarak is siirecini yoneticisi
ile belirler.

B.2

fhracat hazirhk
islemlerini

yapmak

B.21

Ihracat iiriin bilgi formunu/siparis bilgi
formunu ilgili kisiden alir ve inceler.

B.2.2

Uriiniin teslim siiresi bilgisini ilgili
birimden alir.

B.2.3.

Ihracat bilgi formunda belirtilen nakil
sekline gore lojistik firmasi ile iletigime

geger ve On rezervasyon
yaptirir/yapilmasini saglar.

B.2.4.

Uriin bilgi formunda belirtilen ihracat
sekline gore giimriik miisaviri veya yetkili

firma temsilcisine ihracat bilgilerini verir.

B.2.5.

Uriin bilgi formunda belirtilen ihracat
sekline gore ¢aligilacak anlasmali bankaya

ihracat bilgilerini verir.

B.3.

Ithalat hazirlik
islemlerini

yapmak

B.3.1.

Dis satin alma biriminden {iriin bilgisi, tilke
bilgisi gibi ithalat bilgilerini alir.

B.3.2.

Ithalat bilgilerini dis satin alma birimi
tarafindan olusturulan satin alma siparis

formuna gore inceler ve ithal edilecek
riine iligkin, giimriik vergisi, izin, lisans
vb.

yiikiimliliikleri tespit etmek tizere i¢
mevzuati aragtirir

B.3.3.

Almacak {iriin akreditif kosulu ile alintyorsa
banka ile iletisime geger ve akreditifi
actirir.(proformfatura)
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B.3.4.

Almacak triiniin akreditifi agtirilmis ise
lojistik firmasi ile/nakliyeci ile iletisime

geger.

GOREVLER

ISLEMLER

BASARIM OLCUTLERI

KOD

ADI

KOD

ADI

KOD

ACIKLAMA

ihracat ile ilgili belgeleri
hazirlamak

Ci1

Thracat belgelerini

hazirlamak

C.l11

Alnan ihracat bilgilerini ihracat bilgi
formuna/yiikleme talimatina gore diizenler

Clz2

Dis ticaret i¢in kullanilan bilgisayar
programina ilgili verileri ihracat islemine

uygun sekilde girer.

C.13

Thrag edilecek mala gore geki listesini
hazirlar.

C.14.

Ihrag edilecek malin aliciya gonderilecek
faturasmin diizenlenmesini saglar.

C.15.

Dokiimanlarin doldurulmasi sonrast
incelenmek ve/veya imzalanmak tizere dis

ticaret sorumlusuna teslim eder.

C.2.

Glimriik miisaviri | C.2.1

tarafindan

belgelerin
hazirlanmasini

saglamak

Thracat yapilacak iilkeye ve uluslararast
anlagmalara gore dolagim sertifikalarmm

glimriik miisaviri veya alt eleman tarafindan
hazirlanmasini saglar..

C3

C.3.1

Firma tarafindan hazirlanan ihracat bilgi
formuna gore nakliyeci tarafindan

kongimentonun hazirlanmasini saglar.

C3.2

Firma tarafindan hazirlanan ihracat bilgi
formuna ve teslim sekillerine gore navlun

faturasmnin nakliyeci tarafindan
hazirlanmasini saglar..

C.a4.

C4.1.

Firma tarafindan hazirlanan ihracat bilgi
formuna gore giimrilk miisaviri tarafindan

giimriik beyannamesinin hazirlanmasini
saglar.

C4.2.

C.5.

Hazirlanan
belgeleri

incelemek

Firma tarafindan hazirlanan ihracat bilgi
formuna gore sigorta poligesinin sigorta

sirketi tarafindan hazirlanmasini saglar.

C5.1.

Ihracat islemine gore ilgili kisiler tarafindan
hazirlanan belgelerin dogrulugunu ve

eksiksiz olarak hazirlanip hazirlanmadigini
inceler.
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C.5.2. Hatalar var ise diizeltir veya ilgili kisiler
tarafindan diizeltilmesini saglar.
GOREVLER ISLEMLER BASARIM OLCUTLERI
KOD ADI KOD ADI KOD ACIKLAMA
D.1.1 Odeme ve tasima sekline gore ithalat
] yapilacak firma tarafindan hazirlanan
D.1. Ithalat belgelerini
incelemek belgeleri takip eder.

D.1.2 Ithalat belgelerini teslim alir ve inceler.

D.1.3 Ithal edilecek mala gore hazirlanan geki
listesini inceler.

D.1.4. Yurtdigindan ihracatg1 firma tarafindan
iiriin siparis adedi ve birim fiyatina gore
hazirlanip gonderilen faturalari inceler.

D.15. Yurtdigindan ihracatgi firma tarafindan

ithalat ile ilgili belgeleri uluslararasi anlagmalara gore
hazirlanmig
D hazirlamak . )
dolagim sertifikalarini inceler.
D.2. Nakliyeci D.2.1 Ithalat yapacak kurum tarafindan

tarafindan hazirlanip gonderilen belgelere gore
nakliyeci

belgelerin

hazirlanmasini tarafindan konsimentonun
hazirlanmasini saglar.

saglamak

D.2.2. |Ithalat yapacak kurum tarafindan
hazirlanip gonderilen belgelere gore
nakliyeci
tarafindan navlun faturasimnin
hazirlanmasini saglar.

Sigorta sirketi D.3.1. | Ithalat yapilacak firma tarafindan gelen
tarafindan bilgileri sigorta sirketi ile paylagir.

D.3
belgelerin Anlagmali sigorta sirketi tarafindan
hazirlanmasini ithalat islemine gore sigorta poligesinin

D.3.2

saglamak hazirlanmasini saglar.
Hazirlanan Ithalat islemine gore ilgili kisiler
belgeleri tarafindan hazirlanan belgelerin
D.4. D.4.1. | dogrulugunu ve
incelemek
eksiksiz olarak hazirlanip
hazirlanmadigini inceler.

145




D.4.2.

Hatalar var ise diizeltir veya ilgili kisiler
tarafindan diizeltilmesini saglar.
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GOREVLER

ISLEMLER

BASARIM OLCUTLERI

KOD

ADI

KOD

ADI

KOD

ACIKLAMA

Thracat islemlerini takip

etmek

E.1.

Lojistik

islemlerini takip

etmek

El1

Kesin rezarvasyon amaci ile yazili
olarak ithal edilecek esyaya ait tiim

bilgilerin

lojistik firmasina ulastirilmasini saglar.

E.12

Nakliyecinin irsaliye ile birlikte mali

gonderip gondermedigini takip eder.

E.13

Odeme sekline gore nakliyeci
tarafindan firmaya ulastirilan

kongimento aslini alir.

E.1.4.

Gonderilen {iiriinlerin evraklardaki
bilgiler ile uyumlu olup olmadiginin

nakliyeci

tarafindan kontrol edilmesini saglar.

E.15.

Uriin ve/veya evrak bilgilerinde hata

var ise diizeltilmesini saglar.

E.1.6.

Tamamlanan giimriikleme isleminden
sonra aracin mithiirlenmesi ve glimriik

cikis

islemlerinin nakliyeci tarafindan
tamamlanip tamamlanmadigin takip

eder.

E.1.7.

Fiili ihracatin gergeklestirilip

gerceklestirilmedigini takip eder.

E.1.8.

Fiili ihracat1 gergeklestirilen malin

nakliyecinin vermis oldugu temrin
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siiresi

icerisinde aliciya ulasip ulasmadigini

takip eder.

E.2.

Giimriik

islemlerini takip

etmek

E21

Gilimriik idaresi tarafindan istenen tiim

belgeleri glimriik miisavirine ulagtirir

E.2.2

Giimriik muayenesine gore iiriin
bilgilerinin ihracata uygun olup

olmadig bilgisini

glimriik miisavirinden alir.

E.2.3.

Uriiniin giimriikleme isleminin yapilip

yapilmadigin takip eder.

E. 22

Beyannamenin tescil edilip glimriik

miisaviri tarafindan nakliyeciye teslim

edilmesini saglar.
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GOREVLER iSLEMLER BASARIM OLCUTLERI
KOD ADI KOD ADI KOD ACIKLAMA
E.3.1 Thracat islemleri i¢cin tamamlanan
ve banka i¢in kullanilacak belgeleri
E.3. Banka
) L hazir hale
islemlerini
takip etmek getirir..

E.3.2 Odeme sekline gére gonderilen
mallarin evraklarini bankaya
gonderir.

E.3.3 Evraklarin gidip gitmedigini takip
eder.

Ihracat islemlerini takip E.3.4. | Alicinin banka kanali ile paray1

etmek

sirket hesabina yatirip yatirmadigini

takip eder
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GOREVLER

ISLEMLER

BASARIM OLCUTLERI

KOD

ADI

KOD

ADI

KOD

ACIKLAMA

Ithalat igslemlerini takip

etmek

F.1.

Lojistik
islemlerini

takip

etmek

F.1.1

Ithal edilecek iiriiniin iilkeye gelip
gelmedigini takip eder.

F.1.2

Lojistik firmasi/nakliyeci ile temasa
gecer.

F.1.3

Uriiniin evraklardaki bilgiler ile
uyumlu olup olmadiginin nakliyeci
tarafindan

kontrol edilmesini saglar.

F.1.4.

Uriin ve/veya evrak bilgilerinde
hata var ise diizeltilmesini saglar..

F.1.5.

Teslim sekline gore navlun faturasi
veya nakliye bedelinin mali isler
tarafindan

Odenip 6denmedigini takip eder.

F.2.

Gumriik
islemlerini
takip

etmek

F.2.1

Uriiniin iilke giimriigiine girdikten
sonraki dzet beyan islemlerinin
giimriik

miisaviri tarafindan takip edilmesini
saglar.

F.2.2.

Ozet beyanda hata ortaya ¢ikarsa
gimriik miisaviri tarafindan
giimriikte

diizeltilmesini saglar ve takip eder.

F.2.3.

Ozet beyan verildikten sonra
gimriik islemlerinin baglatilmasini
saglar ve

islemleri takip eder.

F.2.4.

Ithalatta uygulanacak giimriik
rejimleri ve 6denecek vergilerin
ithalat programi

tarafindan hesaplanmasini saglar ve
takip eder.

F.2.5.

Giimriik islemleri bittikten sonra
giimriik beyannamesinin kapatilip

kapatilmadigini takip eder.

F.2.6.

Uriiniin giimriikten ¢ekilip
belirlenen depoya gelmesini
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saglar/takip eder.

F.2.7. | Glimriik muayenesine gore iiriiniin
tam olup olmadig1 bilgisini glimriik
miigavirinden alir

Banka F.3.1. | Yurtdisindan gelen evraklarin
islemlerini bankaya gelip gelmedigini takip
F.3 takip etmek eder..
Odeme sekline gore evraklari
bankadan alir.

F.3.2

F.3.3. | Uriin bedelinin tahsilatin1 takip
eder.

F.3.4. |Ithalatla ilgili gelen vesaikin

kontroliinden sonra 6deme vadesi
ve sekline gore

6demenin yapilmasi ile ilgili finans
departmanina onay verir.
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GOREVLER

ISLEMLER

BASARIM OLCUTLERI

KOD ADI

KOD

ADI

KOD

ACIKLAMA

Raporlama yapmak

G.1.

Ihracat
islemlerini
raporlamak

G1l1

Alic1 bazinda ve iilke bazinda doviz
rakamina gore raporlama yapar.

G.12

Ulke bazinda iiriin gesidine gore
raporlama yapar..

G.13

Tahsilat1 yapilan ihracatlara gore
raporlama yapar.

G.14.

Odeme vadesine gore tahsilatl
bekleyen ihracatlar ile ilgili
raporlama yapar.

G.2.

Ithalat
islemlerini
raporlamak

G221

Tamamlanmuis ithalat iglemlerine
gore raporlama yapar

G.22

Ulke bazinda yapilan ithalatlara
gore raporlama yapar.

G.23.

Gumriikleme iglemi devam eden
ithalatlara gore raporlama yapar.

G.2.4.

Yolda olup iilkeye heniiz ulagsmamis
ithalatlar raporunu hazirlar.

G.3

Arsivleme
yapmak

G3.L

Ihracat islemleri ile ilgili
tamamlanan tiim dokiimanlari
arsivler/arsivlenmesini

saglar.

G3.2

Ithalat islemleri ile ilgili
tamamlanan tiim dokiimanlari
arsivler/arsivlenmesini

saglar.
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GOREVLER ISLEMLER BASARIM OLCUTLERI
KOD ADI KOD ADI KOD ACIKLAMA
H.1.1 | Meslek ile ilgili yenilikleri takip
o eder.
H.1. Meslek ile ilgili
egitim H.1.2 | Yonetim tarafindan belirlenen
. . mesleki egitim ve organizasyonlara
faaliyetlerine & & 4
katilir.
katilmak
H.1.3 | Meslegi ile ilgili belirledigi egitim
eksikliklerini yonetime bildirir.
H
H.2. Birlikte calistigi | H.2.1 | Bilgi ve becerilerini ilgili kisilere
Mesleki gelisime yonelik kisilere aktarir.
faaliyetleri ytiriitmek meslegi ile
H.2.2. | Astlarinin mesleki gelisimini takip

ilgili egitim

vermek

eder, yonetime bildirir.

KAYNAK: EK(7) : myk, ulusal meslek standarti dis ticaret yetkilisi (www.myk.gov.tr)

5. 11. MESLEKi BECERILER

Bir dis ticaret profesyonelinde olmasi gereken becerileri 3 ana baglikta toplayabiliriz.

Bunlar isletme becerileri, ticari beceriler ve yonetsel beceriler olarak siniflandirilabilir.
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http://www.myk.gov.tr/

GENEL iSLETME BECERILERI

Genel igletme becerilerinde yonetim, pazarlama, muhasebe, finans gibi isletmeye direk etki eden ve
bunun yaninda dolayli olarak da etki eden psikoloji, sosyoloji, halkla iliskiler gibi alanlarla ilgili olan
bilgi ve becerilerden bahsedilmektedir. isletme kapsaminda sahip olunmasi gereken bilgi ve beceriler

genel hatlari ile siralanmig olup bunlar geleneksel ve modern diizey olarak ikiye ayrilmistir. ( MYK,

Ulusal Meslek Standarti, 2012, S:22)
Geleneksel beceriler;
Nakliye ve lojistik
Genel isletme yonetimi
Insan kaynaklar1 ydnetimi
Bilgi sistemleri
Stratejik yonetim
Is etigi
Muhasebe ve maliyet kontrol
Finans
Satin alma / tedarik
Isci iliskileri
Yoneylem

Pazarlama
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Isletme istatistigi
Uretim

Uluslar aras1 igletme
Is hukuku

Isletme ve kamu
Isletme ve toplum
Sigorta

Modern beceriler;
Isletme yazigmalari
Mikro ekonomi
Organizasyon psikolojisi
Makro ekonomi
Bilgisayar bilimleri
Halkla iliskiler

Endiistri mithendisligi ( MYK,
Ulusal Meslek Standarti, 2012,

S:22)

TICARI BiLGiSi

Acil durumlarda ¢ikis ve kagis prosediirleri bilgisi
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Arag, gereg ve ekipman bilgisi

Arastirma becerisi

Bilgisayarda kullanilan ofis programlari bilgi ve becerisi
Calisma ortamindaki tehlike isaretleri bilgisi
Dahilde isleme rejimi bilgisi

D1s ticaret mevzuati bilgi ve becerisi

D1s ticaret siiregleri bilgi ve becerisi
Dinleme becerisi

Dogrulama ve kiyaslama bilgi ve becerisi
Ekip icinde calisma yetenegi

Ihracat bilgisi

Ihracat mevzuati bilgisi

Ikna becerisi

Iletisim becerisi

ISG bilgisi

Isyeri calisma prosediirleri bilgisi

Ithalat bilgisi

Karar verme becerisi

Kay1t tutma becerisi
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Meslege iliskin yasal diizenlemeler bilgisi

Mesleki terim bilgisi

Mesleki yabanci dil bilgisi

Organizasyon becerisi

Ogrenme ve grendigini aktarabilme yetenegi

Problem ¢6zme yetenegi

Raporlama bilgi ve becerisi

Sozlii ve yazili iletisim yetenegi

Temel diizeyde Tiirk Ticaret Kanunu Esaslar bilgisi

Temel Giimrikk Mevzuati ve giimriikleme islemleri bilgisi

Yazili ve sozlii iletisim becerisi

Zaman yoOnetimi bilgi ve becerisi( MYK, Ulusal Meslek Standarti, 2012, S:22)

Tutum ve Davranmislar

a.Arastirict ve yeniliklere acik olmak

b.Beraber ¢alistig1 kisileri yonlendirebilmek

c.Bilgi, tecriibe ve yetkisi dahilinde karar vermek

d. Calisma zamanini is emrine uygun sekilde etkili ve verimli kullanmak

e.Calismalarinda planli ve organize olmak

f.Cevre korumaya kars1 duyarli olmak
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g. Cevre, kalite ve ISG mevzuatinda yer alan diizenlemeleri benimsemek
h. Deneyimlerini is arkadaslarina aktarmak

1.Dogru anlamak ve degerlendirmek

j.Ekip icerisinde uyumlu ¢alismak

k. Gorev tanimini, gorevi ile ilgili talimatlar1 ve sorumluluklarini bilmek ve yerine getirmek
1. Goreviyle ilgili teknolojik yenilikleri izlemek ve uygulamak

m. Grup toplantilarina katilmak

n. Glivenli ¢caligma sartlarina uymak ve uyulmasini saglamak

o. Insan iliskilerine 6zen gdstermek

p. Is yeri hiyerarsi iliskisine uygun hareket etmek

r. Isyeri galisma prensiplerine uymak

s. Isyerinde dogru kisilere, zamaninda ve dogru bilgi aktarmak

t. Isyerine ait arac, gere¢ ve malzemelerin kullanimina dzen gdstermek
u. Problemleri eksiksiz olarak amirlerine aktarmak

v. Sorumlulugu dahilindeki is ve islemlerde inisiyatif almak

y. Siirekli gelisim diislincesini benimsemek

z. Tehlike durumlarini dikkatle algilayip ilgilileri bilgilendirmek ( MYK, Ulusal Meslek

Standarti, 2012, S:22)
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YONETSEL BECERILER

Y Onetimsel beceriler

Stratejik bilgi ve beceriler

Kisisel kalite

Pazarlik bilgi ve becerileri

Iletisim bilgi ve becerileri

Analitik bilgi ve beceriler

a.Acil durumlarda ¢ikis ve kagis prosediirleri bilgisi
b.Arag, gerec ve ekipman bilgisi

c.Aragtirma becerisi

¢.Bilgisayarda kullanilan ofis programlari bilgi ve becerisi
d.Calisma ortamindaki tehlike isaretleri bilgisi

e Dahilde isleme rejimi bilgisi

f. D1s ticaret mevzuati bilgi ve becerisi

g.Dis ticaret siiregleri bilgi ve becerisi

g Dinleme becerisi

h Dogrulama ve kiyaslama bilgi ve becerisi

1. Ekip i¢inde ¢alisma yetenegi

i. Thracat bilgisi
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j. Ihracat mevzuat1 bilgisi

k. Tkna becerisi

1. Tletisim becerisi

m. ISG bilgisi

n. Isyeri calisma prosediirleri bilgisi

o. Ithalat bilgisi

0. Karar verme becerisi

p. Kayit tutma becerisi

r. Meslege iliskin yasal diizenlemeler bilgisi

s. Mesleki terim bilgisi

s. Mesleki yabanci dil bilgisi

t. Organizasyon becerisi

u. Ogrenme ve 6grendigini aktarabilme yetenegi

. Problem ¢6zme yetenegi

v. Raporlama bilgi ve becerisi

y. So6zlii ve yazili iletisim yetenegi

z. Temel diizeyde Tiirk Ticaret Kanunu Esaslar1 bilgisi
aa. Temel Giimriikk Mevzuati ve giimriikleme iglemleri bilgisi

bb. Yazili ve sozlii iletisim becerisi
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cc. Zaman yonetimi bilgi ve becerisi ( MYK, Ulusal Meslek Standarti, 2012, S:22)

5. 12. OLCME, DEGERLENDIRME VE BELGELENDIRME

Dis Ticaret Yetkilisi (Seviye 4) meslek standardini esas alan ulusal yeterliliklere gore
belgelendirme amaciyla yapilacak 6l¢me ve degerlendirme, gerekli sartlarin saglandigi 6lgme
ve degerlendirme merkezlerinde yazili ve/veya sozlii teorik ve wuygulamali olarak

gergeklestirilecektir.

Olgme ve degerlendirme yontemi ile uygulama esaslari bu meslek standardina gore
hazirlanacak ulusal yeterliliklerde detaylandirilir.  Olgme ve degerlendirme ile
belgelendirmeye iliskin islemler Mesleki Yeterlilik, Sinav ve Belgelendirme Yonetmeligi

cergevesinde yiiritiliir.

5. 13. DIS TICARETTE INSAN FAKTORU

Uluslar arasi ticarette insan faktorii ¢ok onemli bir unsurdur. Zaten bu amacla egitim
kismina deginilmekte ve alaninda profesyonel yonetici ve uzman ¢alisan her zaman sirkete
katma deger olacaktir. Dis ticarette sadece alim satim alaninda degil, bir ¢ok asamada uzman

bir personel olmalidir.

Daha verimli yonetim , pazara ve miisteri isteklerine daha kolay adaptasyon, verimlilik ve

iiretkenlik artisi, kalitenin anlayisinin gelismesi, stoklarda azalma, maliyetlerde azalma.
( Kiigiiksolak, 2006)

Miisteri iligkilerinde gelisme ve rekabet avantaji saglama gibi pek ¢ok konudaki hedeflere

ulagmada yardimci olmasi tamamen uzmanlasmis kisiler tarafindan yiiriitilmelidir.

Bunlarin yan1 sira teknoloji ve altyapr genellikle en kolay 6rnek alinan ve cabuk

yayginlasan faktorlerdir. Oysa teknolojik ekipmani 1yi kullanabilen profesyonel insan giicii bir
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bagkasi tarafindan kopyalanamaz. Yani her kim ki daha uzman bir ekibe sahip ise her zaman
rekabet Uistiinliigii saglayacaktir. Bu yiizden de firmalar kendi ¢aligma stillerine gore nitelikli
eleman yetistirmek adina egitim faaliyetlerinde bulunmaktadirlar. Sinir Gtesi ticaretin yapisi
bu alanda kariyer yapmak isteyen kisilerin pek ¢ok farkli disiplinden insanla birlikte pek ¢ok
farkl1 disiplinden gelen isler yapma zorunlulugu getirmektedir. Bu yiizden genellikle sirketler
belli konularinda uzmanlik sahibi, ama ayn1 zamanda biiyiik resmi gorebilen ve karar verirken
fonksiyonel hedeflerden ¢ok firma hedeflerini 6n planda tutacak kisiler aramaktadirlar. En
genel sekilde profesyonelleri, bilgi ve tecriibelerinin yaninda iletisim ve insanlarla birlikte
caligsabilme becerilerine de sahip olmalidir. Problemlere farkli agilardan bakabilmek ve farli
coziimler tretebilmek icgin yaratici becerileri olmalidir. Ayrica, siire¢lere hakim, analitik
diisiinebilen, miisteri odakli diisiinen, 6grenmeye yatkin, kendini siirekli gelistiren kisiler
olmalidirlar. Ayrica bilgi sistemlerini kullanabilmek ve bilgisayar becerileri, 6zellikle Tiirkiye

gibi tilkelerde yabanci dil bilgisi ve esneklikte oldukc¢a dnemlidir.( Kiiciiksolak, 2006)

5. 14. ULUSLAR ARASI TICARETTE KARIYER OLANAKLARI

Dis ticaret programini bitirenlere “Dis Ticaret Meslek Elemani” linvani verilir ve bu
boliimlerden mezun olan 6grenciler ithalat ve ihracat yapan hemen hemen her kamu ve 6zel
sektor sirketlerinde is bulma olanagina sahiptirler. Ozellikle kendini gelistirmis olan ve bunun
yaninda yabanci dil bilgisi de iyi seviyede olan kisiler gayet rahatlikla ig bulabileceklerdir.
Ozellikle giderek artan rekabet ortaminda nitelikle is giiciine ihtiya¢ duyulmasimdan dolay:
buna ek olarak bir de Avrupa Birligine girilmensin ardindan bu meslek grubuna mensup

kisilere olan talep artacaktir.
Dis Ticaret mezunlari;

KPSS’ ye girip Glimriikk Uzmani olabilirler. Glimriikler Genel Miidiirliigi ve Giimriikler

Muhafaza Genel Miidiirliigii ve Giimrilk ve Muhafaza Bas Miidiirliikklerinde c¢alisabilirler.
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Muhafaza memuru, Onay servisi memuru, Muayene memuru olabilirler. Gerekli sinavlara
girerek once Giimriik Miisavir Yardimcisi, daha sonra da Glimriikk Miisaviri olabilirler. Dig
Ticaret Miistesarliginda (DTM) Dis Ticaret Uzmani veya Yardimcisi olarak c¢aligabilirler.

(http://myo.yasar.edu.tr/?page id=14)

5.14.1. DIS TICARET MESLEK ELAMANI GOREVLERI

Uluslar aras1 mal alim satim1 i¢in baglanti1 kurmak

Gerekli sozlesmeleri hazirlamak i¢in yardimda bulunmak

Yurt disindan satin alinan mallarin takibi

Ihrag edilen mallarin zamaninda teslim edilip edilmediginin takibi

Mal bedelinin s6zlesmeyle uyumlu olup olmadiginin takibi ve 6deme takibi
Gecikmis 6demelerin tahsilinin hizlandirilmasina yardimei olur

Guimriik ile alakali mevzuat ve diizenlemelere hakim olmali bu yilizden de kendisini siirekli

gelistirmelidir.

Yasa ve yonetmelikler hakkinda bilgi sahibi olmalidir. (http://www.iyimi.net/d-e-f-meslek-

gruplari/275627-dis-ticaret-meslek-elemani-meslegi-sartlari.html)

Bu boliime ilgi duyan ve ¢aligma hayatini bu yonde siirdiirecek olan kisilerin, ekonomik ve
sosyal bilimler gibi konulara ilgisinin olmas1 gerekmektedir. Ayrintilarla ugragmay1 seven ve
analitik diistinebilen kisiler, sozlii ve yazili iletisimi kuvvetli, satista ikna kabiliyeti yiiksek,
miisteri memnuniyetine 6nem veren, yabanci dil ve bilgisayar bilgisine sahip olmasi
gerekmektedir. Genellikle ¢alisma ortamlari biirolar olmakla beraber, zaman zaman is takibi

acisindan yurt dis1 seyahatleri de gerekebilmektedir.
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5.14.2. MUSTESAR YARDIMCILIGI VE MUSTESAR

Eger 2 yillik 6n lisans programlarindan mezun ve giimrik misavirliginde g¢aligmak
isteniyorsa; ilk olarak mezun olduktan sonra 3 yil siire ile miisavirlikte staj yapilmasi, staj
sonunda B karnesi almak i¢gin D1s Ticaret Miistesarliginin agmis oldugu miisavir yardimciligi

siavina girerek en az 70 alma sart1 ile B Karnesi alinmalidir.

B Karnesi alindiktan sonra tekrar 3 yillik bir staj siiresi ve bu siirenin sonunda girilmesi
gereken bir sinav daha bulunmaktadir. B Karnesine sahip kisiler bu sinav ile A Karnesi alma
imkan1 yakalayacaklardir. B karnesi ile Miisavir Yardimcisi, A karnesi ile Miisavir olma
imkan1 ayn1 sekilde Dis Ticaret Miistesarliginin agmis oldugu sinavlardan en az 70 alma

sartina baglanmistir.

Ancak tniversitelerin 4 yillik egitim veren fakiiltelerinden mezun bir kisi direk olarak A
Karnesi sinavina girmeye hak kazanmis olmaktadir. Dis Ticaret Uzman Yardimcilig1 Sinavina
basvuracaklarin 4059 sayili Miistesarlik Teskilat Kanunu ve ilgili yonetmelik geregince

asagidaki kosullar1 tagimalar1 gerekmektedir.
- 657 sayil1 Devlet Memurlar1 Kanununun 48 inci maddesinde yazili sartlar1 haiz olmak,
- Sinavin acildig1 yilin Ocak ayimnin ilk giiniinde 30 yasin1 doldurmamis olmak,

- 09/12/1994 tarih ve 4059 sayili Hazine Miistesarlig1 ile Dis Ticaret Miistesarligi Teskilat ve
Gorevleri Hakkinda Kanunun 7’inci maddesinin (b) bendinde belirtilen dallarda (Hukuk,
Iktisadi ve Idari Bilimler, Siyasal Bilgiler, Iktisat, Isletme, Miihendislik Fakiiltesi boliimleri
ile diger fakiiltelerin Matematik ve Istatistik bdliimleri) en az dért yillik egitim veren fakiilte
veya yiiksekokullardan veya bunlara denkligi Yiiksek Ogretim Kurulu tarafindan onaylanmis

yabanc1 fakiilte veya yliksek okullardan mezun olmak,
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- Ingilizce, Almanca, Fransizca veya Miistesarlikca tespit edilecek diger yabanci dillerden en

az birini iyi derecede bilmek,

- Eleme smavindan (KPSS A Grubu) Miistesarlik tarafindan belirlenen asgari puani almig

olmak (www.dtm.gov.tr)

5.14. 3. DIS TICARET KONTROLORU

3 wyillik gorev siiresi sonrasinda acilacak sinavda basarili olan Stajyer Dis Ticaret
Kontrolorleri, “Dis Ticaret Kontrolorii “unvanini kazanirlar. Daha sonra, kanuni siireleri
tamamlamak kosuluyla Dis Ticaret Bag Kontrolorii olurlar. Kanuni sartlart haiz Dis Ticaret
Kontrolorleri, Dis Ticaret Kontrolorler Kurulu Bagkani olarak atanabilirler. Denetim
hizmetleri, diger idari gorevlerden ayri bir kariyer olarak diizenlendiginden, kontroldrler
kendi istekleri disinda veya denetim hizmetlerinin gerekleriyle bagdagmayan sihhi, ahlaki
veya mesleki yetersizlikleri tespit edilmedik¢e gorevden alinamaz, diger idari gorevlere
atanamazlar. Ancak kendi istekleri ile diger idari gorevlerde yer alabilirler. Ayrica, meslek
hayatlar1 boyunca 3 yillik gbrev siirelerince Yurtdis1 Temsilciliklerimize atanabilirler. Dis
Ticaret Kontrolorleri, gorev stireleri boyunca bir defaya mahsus Miistesarligimizi ilgilendiren
konularda inceleme ve arastirma yapmak ilizere 1 yila kadar siirelerle yabanci iilkelere
gonderilirler. Yurtdist Yiiksek Lisans Her yil Bakanlar Kurulu karari ile tahsis edilen
kontenjan cercevesinde, ilgili mevzuat hiikiimleri ¢ergevesinde, yurtdisi yiiksek lisans egitimi

imkani saglanmaktadir. (http://www.ticaretforumu.com/dis-ticaret-uzmani-kimdir-ve-ne-is-

vapar/dis-ticaret-kontrolorunu-nasil-bir-kariyer-bekler-t13.0.html)

5.15. DIS TICARETTE INSAN KAYNAKLARI

Zamanla gelisen ve artik yadsinamaz bir hal alan uluslar arasi ticaret ve bununla beraber
gelen c¢ok uluslu sirket modellerinde insan kaynaklari ¢ok dnemli bir hale gelmistir. Faaliyet
gosterdikleri ortama, faaliyetlerin cografi olarak dagilimina, organizasyonun ¢ok
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kiiltiirliiligiine bagh olarak dogru yer, zaman ve kisi se¢imi ¢ok dnemli bir boyuttadir. ( Kul

Parlak, 2000)

Eskiden insan kaynaklar1 yaklasimi sadece ise alim ve ¢ikarim siireci gibi anlasilirken bugiin
gelisen diinyada aslinda insan kaynaklarinin stratejik yapisi1 daha iyi anlasilmistir. Artik bir

firma ve insan kaynaklar1 modiilii ayrilmaz bir ikili gibi diisiiniilebilir. ( Kul Parlak, 2000)
Insan kaynaklar1 agisindan en ¢ok yasanan sorunlar su sekilde dzetlenebilir.

Ust diizey ydnetim potansiyelini dnceden bilmek

Gelecegin uluslar aras1 yoneticilerinin kariyer kademelerine bagliligini tespit etmek
Stratejik is planlarini insan kaynaklari planlarina karsilikli olarak baglamak

Kiiresel ve bolgesel esaslt stratejileri uygulamaya yonelirken organizasyonel dinamikler ve

coklu ticari faaliyet {initeleri ile ¢calismak

Makul uluslar aras1 ve yerel insan kaynaklarini olusturmak icin dogru zamanda anlamli

atamalar yapmak. ( Kul Parlak, 2000)
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BOLUM 6: ARASTIRMA

Arastirmanin amag ve kapsami neticesinde elde edilen sonuclar asagidaki gibi

aciklanacaktir.

6.1. ARASTIRMA AMAC VE KAPSAM

Yapmis oldugumuz arastirmanin amaci Diinya Universitelerinde gdsterilen uluslar arasi
ticaret kavrammnin nasil oldugu ve bu uygulamanin Tirkiye bakis acisindan
degerlendirilmesidir.  Arastirma siirdiiriiliitken ele alinmak istenen temel hedefler su

sekildedir;

6.2. HEDEFLER

Diinya cografyasina yayilmis olan {ilkelerin hangilerinde uluslar arasi ticaret ya da disg

ticaret boliimii bulunmaktadir.
Mevcut uygulamalarinin nasil olduklarini incelemek
Ders igeriklerinin neler oldugunu incelemek

Bu saydigimiz maddeler dogrultusunda c¢alismamiza yon verecek olan {iniversiteler

tamamen rastlantisal olarak secilmistir.

Arastirma yapilirken incelenen yut disindaki iiniversitelerin Tiirkiye’deki sistemden
farklilik gdstermesinden dolay1 program siireleri ve krediler sadece belirtilmis olup, egitim
sisteminin yeterliligi agisindan bir degerlendirmeye tabi tutulamamistir. Undergraduate,
bachelors ve major olarak anlatilan kisimlar Tiirk¢e karsiliklar ile lisans, master ve Graduate

olarak adlandirilan béliimler ise lisans iistili olarak dahil edilmistir.
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6.3.HIPOTEZLER
Calismanin en basinda ortaya konabilecek hipotezler su sekildedir.

Uluslar aras1 ticareti gelismis olan {ilkelerin {iniversitelerinde muhakkak bu boliim var.
Lisans olan tiniversitede yiiksek lisansta var

Dig ticaret veya uluslar arasi ticaret bolimii olmayan {iniversiteler, diger ekonomi

boliimlerine ¢ok agarlik vermemislerdir.(Kiigiiksolak, 2010, S:100)

6. 4. METODOLOJI

Calismaya yon veren metodolojik bilgiler asagida sunulmustur.

6.4. 1. VERI TOPLAMA

Veri toplama agamasinda incelenen tiniversiteler diinya genelinde dnde gelen tiniversiteler
arasindan se¢ilmis olup, dnde gelen profesyonel derneklerin web sitelerinden esinlenilmistir.
Ayni zamanda her yil diinyanin en iyi iiniversitelerini agiklayan QS gibi portallardan uluslar
arasi ticaret egitimi veren iiniversiteler de dikkate alinmistir. Universiteler hakkindaki bilgiler

iiniversitelerin web sitelerinden saglanmistir.
Secilen tiniversiteler asagidaki gibidir.

Dis Ticaret Universitesi (Foreign Trade Universty)
Buffalo Universitesi (Universty Of Buffalo)

Viyana Ekonomi Universitesi (WU) (Vienna University Of Economics And

Business)

Avrupa Ekonomi Okulu (European School Of Economics (ESE)

Universty Collage London
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Oxford Brookes Universty (International Trade and Logistics faculity)

LLM Uluslararasi Ticaret - Nottingham Trent University

University of Glasgow- International Trade & Finance

Universty Of Cambiridge

Toplanmis olan verilerin analizi her {iniversitenin boliimleri ile ilgili siteleri igerisinde
yapmis olduklar1 yayinlar ve agiklamalar dogrultusunda okunup incelenerek yapilmistir.
Hipotezlerin ortaya sunulmasi ve diger arastirmalarin yapilmasi bu dogrultuda devam etmistir.

Yararlanilan bagimsiz degiskenler sunlardir.

Uluslar arasi ticaret programinin varligi

Uluslar aras: ticaret programinin ekolii

Uluslar aras: ticaret programinin alt ekolii

Uluslar arasi ticaret programinin hangi seviyede acildigi — Program seviyesi

6.4.2. ARASTIRMA SONUCLARI
Caligmaya rastgele segilen 8 iiniversite yapilan arastirmalar neticesinde diinya iilkeleri

tarafindan taninan, uluslar arasi1 diploma veren tiniversitelerdir.

Arastirma genelinde inceledigimiz farkli bolgelerdeki iiniversitelere baktigimiz zaman
lisans egitimi olan bu {iniversitelerde uluslar arasi ticaret yliksek lisanst da muhakkak
bulunmaktadir. Daha ¢alisma kapsamina girmeyen ancak arastirma sirasinda edinilen bilgiler
dogrultusunda diinya iiniversitelerinin bir ¢ogu uluslar arasi ticaret egitimine ya dis ticaret
yada uluslar aras1 hukuk veya baska departmanlar ile birlestirerek de olsa muhakkak yer

vermislerdir.
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Bolgelerin tiimiinde yiiksek lisans seviyesinde bir ticaret ve ekonomi egitimi mevcuttur.
Baz iiniversiteler ayn1 Tiirkiye de oldugu gibi sosyal bilimler enstitiisii igerisinde bu boliime
yer verirken bazi uygulama farkliliklari olan iilkelerde bulunmaktadir. Bunlar genellikle lisans
seviyesinde isletme egitimi igerisinde gosterilen dis ticaret derslerine ilave olarak yiiksek
lisans seviyesinde ayr bir fakiilte halinde uluslar arasi ticaret egitimi vermektedirler. Uluslar
aras1 ticaret finans, pazarlama, hukuk gibi Tiirkiye ile bazen benzerlik gdsteren departmanlar
ile iligkilendirilmis olsa da genel olarak Tiirkiye’den daha ayrintili bir sekilde departmanlar

arasi gecis s6z konusudur.

Yiiksek lisans ve lisans boyutunda da derslerin yogunluklari arasinda pek fark
bulunmamaktadir. Hatta Tiirkiye ile arasinda olan iliskisi agisindan bakildig1 zaman hemen

hemen ayni1 dersler ve igeriklerinin oldugundan bahsedebiliriz. Dersler su sekildedir;

Mikro ve makro ekonomi

Pazarlama yontemleri

Genel matematik

Finansal matematik

Uluslar aras: iligkiler ve diplomasi

Siyasal bilimler

Lojistik

Bilgi teknolojileri

Kiiresel Ekonomide Bolgenin Durumu

Ticaret Teorileri
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Teklif Egrileri ve Ticaret Sartlar

Ticaretin Esaslar1

Ticaret Politikalar1 ve Etkileri

Koruma Amagli Geleneksel Ergiimanlari

Dil

Bunlarin yaninda se¢meli olarak ek dil veya gene mesleki dersler de bulunmaktadir.
Se¢meli derslerin Tiirkiye’den farklilik gosterdigi asikardir. Cilinkii segmeli dersler genellikle
iilke cografyalarini ve siyasal kimliklerini tanitan dersler olmakla beraber mesleki derslerden
olusmaktadir. Yonetim ve isletme bilgileri agarlikli dersler {iniversitelerde 6n plana

cikmaktadir.

Ancak Tirkiye uygulamasindan farkli olarak her tiniversite kendi biinyesinde bir dis ticaret
uygulama alan1 olusturmus ve devlet ve 6zel sektor ile anlagsmali olan bazi kurumlara araciligi
ile hem c¢esitli sertifikalar hem konferanslar hem de uygulama yapabilecek staj imkanlarina
sahiptirler. Bu anlamda daha okurken dahi ¢alisma, is tecriibesi gibi bir ¢ok alanda ileri olarak

adim atmis bulunmaktadirlar.

Lisans ve yliksek lisans boyutunda ele aldigimi uluslar arasi ticaret egitimine baktigimiz
zaman genellikle Business scholl olarak adlandirilan isletme programlarinin i¢inde yer alirken
uluslar arasi ticaretten ¢ok uluslar arasi ekonomi ve yonetimi kavrami daha ¢ok karsimiza

cikmaktadir.

Yaklagim farkli gozetmeksizin yaptigimiz incelemelerde ise goriilmektedir ki hem
miihendislik anlayisinda hem isletme anlayisinda bdlgelerin tiimiinde yiiksek lisans

seviyesinde bir lojistik egitimi vardir. Ancak miihendislik yaklagiminda Amerika ve
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Avrupa’da sadece yiiksek lisans bunan iiniversitelerin oranlarinin fazlalig: ilgingtir. Sadece
yiikksek lisans bulunan {iiniversitelerin genelde de fazla oldugu Avrupa i¢in bu durum
normalken, Amerika’daki durum miihendislik ve isletme yaklasimlari arasinda bir farklilig

ortaya koymaktadir.

Yiiksek lisans seviyesindeki programlara baktigimizda ise Avrupa bulunan uluslararasi
ticaret uzmanlikli programlarin oldukca agirlikta olmasina ragmen Amerika’da uluslar arasi
ticaret programlarinin tezin literatiir kisminda da yer verilen c¢esitli aragtirma sonuglart ile
ayni sonucu vererek igletme yiiksek lisanst — MBA (Master of Business Administiration)

oldugunu goriiyoruz.

Bu durum Avrupa ve Asya’da en azindan lisansiistii seviyesinde uluslar arasi ticaret ayri
bir alan olarak goriiliirken, Amerika’da egilimin uluslararasi ticareti igletme alaninin bir alt

uzmanlig1 olarak ortaya ¢iktigini géstermektedir. (Kiigiiksolak, 2010, S:105)

Bu boliimiin iiniversitelerde acilip agilmamasinin merkez fakiiltelerin oldugu bdéliimlerle
iliskisi bulunmaktadir. Lisans programinin yer aldigi tiniversitelerde uluslar arasi ticareti
ilgilendirebilecek diger boliimler iizerinde bir inceleme yapildiginda goériiyoruz ki; lojistik ve
genel ekonomi ile birbiri igerisine gegmis bir uluslar arasi ticaret boliimii s6z konusudur ve

sayica da daha fazladir.

Ayrica yiiksek lisansta uluslar arasi ticaret egitimi veriliyorsa lisans egitimi de var demek
ve bu ikili arasinda da bir bag var demek yanlis olmayacaktir. Ancak oncelikli olarak
hangisini kurdugu {iniversitenin niteligi acisindan onemli olacaktir. Universitelerin bu
bilgilerine sahip olmak miimkiin olsa idi bakis agisi hakkinda daha genel bir yorumlama

yapilabilirdi.

Diger bir yandan daha once ortaya atmig oldugumuz bir konu olan iiniversitelerin

biinyesinde yer alan uluslar arasi ticaret lisans veya yiiksek lisans bdliimlerinin {ilkeler ile olan
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iligskisidir. Elde ettigimiz bilgiler dogrultusunda Amerika’da bulunan {iniversitelere
baktigimizda Avrupa’da bulunan iiniversitelere nazaran daha az uluslar arasi ticaret boliimiine
rastladigimizi sdylemistir. Bugiin diinya ekonomisinde olduk¢a 6nemli yer tutan Cin’de hatta
giineyinde yer alan Vietnam’da sadece bu alanda egitim veren iiniversiteler gormekteyiz. Bu
kadar hizl1 bir sekilde biiyliyen ve dis ticaretini genisleten tilkeler olarak bu durum hakli bir

sebep olarak karsimiza ¢ikmaktadir.

Her iilkenin kendine has bir egitim sisteminin olmasi ve calisma igin Tirkiye egitim
sistemi ile karsilagtirilmasi gerektiginden bazi programlarin karsilastirilmasi olduk¢a zor

olmustur.

Boliimler ve boliimler aras1 farkli yapilanmalar, farkli boliim ve fakiilteler altinda islenen
konular 6zellikle de farkl: isimler ile agilan fakiiltelerde arama yapilirken olduk¢a detayli bir

inceleme gerekmistir.

Bazi iiniversitelerin web sayfalarinin olduk¢a kotii olmasi, isleyis agisindan eksik ve
karmasik yapida olmasi, bazi iniversitelerin program detaylarinin web sitelerinde yer
almamasi, ders igeriklerinin agiklanmamasi karsilastirma ve inceleme yapilmasi gereken
konularin kismen sinirl kalmasina neden olmustur. Bu yiizden web adresi en kolay ve aranan

nitelikli bilgiye kolayca ulasilmayi saglayan iiniversiteler 6rnek olarak seg¢ilmistir.

Baz iiniversitelerin Ingilizce web sayfalarmin olmayis1 ve yetersizlikleri; Ozellikle bazi
Avrupa ve Asya Universitelerinin web sayfalarmin Ingilizceleri bulunamamustir. Bazilarinda
ise mevcut Ingilizce web sayfasi sadece iiniversite hakkinda genel bilgi veren departman ve

program bazinda bilgilerin olmadig1 dar kapsamli sitelerdir

Tiirkiye dig ticaret anlaminda heniiz istenilen diizeyde bir basari saglayamamistir.
Gelismekte olan bazi iilkelerden iistiin olsa bile gene de Tiirkiye o kadar ¢ok kaynaga

sahipken bu rakamlarin daha ¢ok olmamasi i¢in bir neden yoktur. Calisma asamasinda
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ogrenilen bilgiler dogrultusunda Tiirkiye a¢isindan bakildiginda ithalat ve ihracatin eksik

kalmasinin nedenlerini su sekilde siralayabiliriz.

Dis ticaret verilerinde ihracatin ithalati karsilama orani rakamlarina baktigimiz zaman Tiirk
toplumunun tiretmekten ¢ok tiikketeme egilimi igerisinde oldugunu goriiyoruz. 2011 yili i¢inde
esitlenmis olan bu oran umariz ki zaman icerisinde daha da artacaktir. Distan alimin disa

satimdan az oldugu oranlarda tilkeler daha fazla fayda saglayacaktir.

KOBI’ler yani kiiciik ve orta dlgekli isletmeler sanayilesme, saglikli kentlesme, milli
gelirin esit dagilimi, dis 6demeler dengesinin dolayli ve dolaysiz ihracat yolu ile gelismesine
onemli 6lciide katki saglamaktadirlar. Ayrica bunun yani sira yurt igi iiriin taleplerine daha
hizl1 yanit verme, lilke ekonomilerine biiyiik 6l¢iide katkida bulunma ve esneklik 6zellikleri
ile ortama hizli uyum saglayabilme 0Ozelliklerine sahip olan Kobiler, bugiin istenilen
diizeydeki oneme sahip degillerdir. Gelismekte olan iilkeler genellikle kobileri goz ardi
ettiklerinden dolay1 dis ticaret islemlerinde gelismis iilkelerin gerisinde yer almaktadir. Ancak
Kobilere énem veren gelismekte olan iilkelerde bulunmaktadir. Ornegin; Hindistan’da toplam
ithracatin %40°1 (dogrudan %14, dolayl1 %30’u), Sri Lanka ve Tayland’da dogrudan ihracatin
%30y, Giiney Kore’de toplam  ihracatin = %20’si  KOBI’ler  tarafindan
gerceklestirilmektedir.(Kizilay, 2003, S:32) Ulkemizde kobiler genel isletme icinde %10
olarak tahmin edilmektedir. Oysa gelismis lilkelere baktigimiz zaman kobilerin ne kadar

onemli oldugunu ve bu rakamin %45-50 aras1 oldugunu goriiyoruz.

Kalite calismalarina 6nem vererek Tiirkiye’nin dis pazardaki imajin1 daha da arttirmak i¢in
biitlin firmalarin departmanlar1 arasinda kalite yonetimi bulunmalidir. Buradan saglanabilecek

avantaj oldukca biiyiik talepler toplamaya yardimci olacaktir.

Piyasada rekabet edebilecek fiyat diizeyini yakalamak olduk¢a zordur. Ciinkii

hammaddelerin bir¢ogunun ithal edilmesi {iriin fiyatlarinin da yiiksek olmasma neden
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olmaktadir. eger bir iilke kendi {iilkesinde iiretim yapabildigi mallarin hepsini dis pazara

sunma imkani bulabilse belki bu durumu bertaraf edebilir.

Bu alanda yetigmis profesyonel yonetim ve ara elemanlarin varligiin az olmasi da ana

nedenlerdendir.

Birokratik sorunlar

Cografyalarin ve siyasi yapilarinin tam olarak taninmamasi

Yonetim, planlama, pazarlama, finansman, tedarik, dagitim, mevzuata dair sorunlar,

zamanlama,
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SONUC

Global diinyanin gereksinimlerinden olan ve iilkeler agisindan oldukga biiyiilk 6nem
tasiyan uluslar arasi ticaret kavramindan olabildigince bahsetmeye calisildi. Tabi ki
aciklanmas1 gereken daha bir c¢ok temel kavram olmasinin yaninda c¢alismaya Kkisit
getirebilmek acisindan kisa ve 0z bilgilere yer verilmeye calisilmistir. Uluslar arasi ticaret
yaklagimi uzun senelerden beri siire gelen ve artik deneyim ile profesyonellik isteyen bir
kavram halini almaktadir. Bu bakimdan genel tanimlamalara yer verildikten sonra profesyonel
anlamda bir egitim nasil olur ve mevcut egitim sisteminde karsimiza nasil ¢iktig1 arastirmaya
dahil edilmistir. Calisma tamamlanmis ve yapilan arastirmalar neticesinde elde edilen veriler

dogrultusunda asagidaki 6n goriislere ulagiimistir.

Uluslararas1 ticaret alaninda yasanan sikintilara baktigimiz zaman genellikle bilgi
eksikliginden meydana gelen uygulama sorunlar1 ve bu yiizden de dis pazarlarla rekabet
edememe sorunlar1 yasanmaktadir. Bu ylizden Tirkiye acisindan bu kadar énemli olan bir
konunun da tabi ki egitimi daha 6nemli bir sekilde ele alinmalidir. Daha 6nce belirtmis
oldugumuz bilgileri animsayacak olursak Tiirkiye’de bulunan toplam 169 adet {iniversiteden
35 tanesinde uluslar arasi ticaret bolimii bulunmaktadir. Her ilde en az 1 iiniversite olan
Tiirkiye’de sinir Gtesi ticaretin gelismesi ve genislemesi i¢in bilgi yogunlugunun arttirilmasi
kacinilmazdir. Ayrica her alanda yasanan sikintilar neticesinde uluslar arasi ticaret boliimiiniin

diger boliimler ile entegre olmasi sarttir.

Yurt dist iniversitelere baktigimiz zaman uygulamali olarak egitim gosterdiklerini
gormekteyiz. Tiirk tniversitelerinde de staj egitimlerinin yami sira gerek devlet gerek

iiniversite biinyesinde uygulama ve pratik siirekli olarak devam ettirilmelidir.

Ihtiya¢ duyulan is giiciiniin hem nitelik hem miktar olarak yeterli yetkinlige sahip olmasini

saglamak
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ithalat ve ihracat yaptigimiz yabanci iilkeler ile bunu gelistirebilmek adina 6grenci degisim
programu ile o tilkelerin iiniversitelerine 6grenciler gonderilerek, hem yerinde analiz hem de is

seklinin 6gretilmesine yardimci olunmali

Lisans egitimini iyi bir sekilde tamamlayan Ogrencileri yiiksek lisansa yonlendirmeli ve
boylelikle profesyonel eleman ve {list diizey yonetici yetistirmek hedeflenmelidir. Tabi ki
oncelikle bunun i¢in lisans egitimi veren {iniversitelerin ayni sekilde bu bdoliimle alakali

yiiksek lisans programlarini olusturmalar1 gerekmektedir.

Buradan hareketle genel sonug¢ olarak sunlari sdyleyebiliriz. Goriildiigi gibi uluslar arasi
ticaret kavrami farkli departmanlar ile i¢ ice geg¢mis ve birbiri ile iligkili olarak
yiiritiildiiglinde tam sonu¢ veren bir disiplindir. Bu alanda kariyer yapmak isteyen kisiler
oldukga genis bir bakis acisinda sahip olmalidirlar. Genel isletme becerileri, lojistik, yonetim,
finansman, kambiyo, pazarlama, planlama, gibi birgok dalda olaylara yaklasabilmesi
gerekmektedir. Ozellikle ydnetici yani iist diizey bir kariyer hedefi s6z konusu ise, ilk olarak

yOnetim, sonra ticaret ve en son isletme konularina hakim olmalar1 gerekmektedir.

Bu profesyonel bakis agilarim1 yakalayabilmek i¢inde farkli disiplinler ile birbiri i¢ine girmis
bir egitim sisteminde orta 6gretim diizeyinden baslayarak, lisans ve yiiksek lisans derslerini

tamamlamis olmalar1 tercih sebebi olacaktir.

Genellikle yapilan arastirmalarda goriiyoruz ki uluslar arasi ticaret isletme ana bilim dalinin
altinda goriilen bir departmandir. Bunu diinya iilkelerine yaydigimiz zaman durumun g¢ok
farkl1 olmadigin1 ancak yurt disinda bulunan iiniversitelerin bazilarin sadece bu bdliimiin
egitimini verdigini goriiyoruz. Yiiksek lisans seviyesinde egitim diinya genelinde yaygin iken,

lisans seviyesinde egitim daha az yaygindir. 7
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Yeni yeni uluslararasi ticarette kalkinmaya baglayan Tiirkiye’de bu tip aksakliklarin meydana
gelmesi normaldir. Clinkii dis ticaret yon verilirken eski yonetim modelleri, eski uygulama
sekillerinin yetersizligi dogrultusunda profesyonel eleman kavraminin Onemi iyicene

hissedilmeye baslamistir. Tabi ki bunun ¢6ziimii de liniversitelerde verilen egitimler olacaktir.
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