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OZET

ULUSLARARASI TICARETIN VE STANDARDIZASYONUNUN
KURESEL ETKIiLERI

Bu caligma, gilinlimiiz diinyasinda son derece gelismis olan uluslararasi ticaretin bu
sekilde ilerlemesinde hangi etmenlerin rol oynadiginin sorgulanmasi iizerine baglatilmis; bu
sorgulama neticesinde, gelisimin biiyiikk 6l¢iide ylikselen standartlar ile saglandigi ortaya
cikmigstir. Standartlar sayesinde kalkinan uluslararasi ticaretin kiiresel c¢aptaki etkileri, bu
caligmanin temelini olusturmaktadir.

Tarihsel arka plana bakildiginda, II. Diinya Savasi ertesinde yasanan yikimin bir kez
daha yasanmamasi i¢in s6z konusu yikimdan payimi alan aktorler, birbirlerine olan
bagimliliklarin arttirilmas: konusunda uzlagsmaya varmislar; ilk adim olarak da aralarindaki
ticaret hacmini artirma yolunda bir¢ok anlasma yaparak bu iradelerini ortaya koymuslardir.
Yapilan anlagmalar ve bu baglamda olusturulan kuruluslar kapsaminda, uluslararasi ticaretin
gelismesi i¢in kurallarda yeknesakligin saglanmasi ve c¢esitli standartlarin olusturulmasi
geregi ortaya ¢ikmistir. Bunun neticesinde belge, teslim ve 6deme yontemlerinde belirlenen
standartlar ile ticaretin hacmi ve kapsami arttirilmistir.

Artan ticaret, iilkeleri birbirlerine yaklastirmis, ortaya ¢ikan sorunlar karsisinda ortak
hareket etmelerinin tiim taraflarin menfaatine oldugu gorilmistiir. Giinlimiiz diinyasindaki bu
karsilikli  bagimliklar neticesinde, iilkelerin karar wverici otoritelerinin aldiklar1 siyasi
kararlarda iilkelerin birbirleriyle olan ticari iligkileri en belirleyici faktorlerin basinda yer
almistir.

Uluslararasi ticaretin tarihsel arka plani ve teorik alt yapisi ¢calismanin birinci boliimiinii
olusturmustur. Daha sonrasinda, uluslararasi ticarette ihtiya¢ duyulan gelisme ve
standartlagsmanin hangi kurumlar tarafindan olusturuldugu ve bu kurumlarin yapilar
incelenmistir. Son boéliimde, uluslararasi ticarette standardizasyonun ii¢ ana konusu olan
belge, teslim ve 6deme standartlarinin neler oldugun anlatilmis ve bu standartlarin ekonomik
etkileri grafik ve tablolar ile ortaya konulmustur. Sonu¢ kisminda ise standartlarla gelisen
uluslararas: ticaretin diinya sosyo-ekonomik yapisina yaptig1 etkilere dair goriisler
anlatilmistir.
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ABSTRACT

GLOBAL IMPACTS OF INTERNATIONAL TRADE AND STANDARDIZATION’S

This study is initiated upon querying what factors are playing role on the development
of highly sophisticated international trade of present time; and at the end of this query, it is
found out that the development, to a great extent, brought forward by rising standards. The
global effects of the international trade developed by virtue of the standards form the basis of
this study.

Looking at the historical background, the actors, who had their shares from the
devastation experienced after the World War 11, reached a compromise to increase their
interdependency in order not to experience such devastation once again; and as the first step,
they showed their desire by making numerous agreements in the direction of increasing the
volume of trade between them. Within the scope of the agreements made and the institutions
set up within this context; it became necessary to ensure uniformity in rules and to set up
various standards for developing the international trade. As a result of this, the volume and the
scope of the trade increased by virtue of the standards defined in documentation, delivery and
payment methods.

The rising trade brought the countries closer together, and it is seen that acting together
against the arising problems would be for the benefit of all the parties involved. As a
consequence of these mutual dependencies of our time, the existing trade relations between
the countries have taken place on the top of the list of the most determinant factors in political
decisions made by the decision making authorities of the countries.

The historical background and theoretical infrastructure of international trade have
formed the first section of the study. Afterwards, the institutions, establishing the
development and standardization required in international trade, and the structures of these
institutions are examined. In the final section, three main subjects of standardization in
international trade, i.e., documentation, delivery and payment standards are explained, and the
economical impacts of these standards are displayed with graphics and tables, and whereas in
the conclusion section, the opinions on the impacts made by international trade, which has
been developed by the standards, on social-economic structure of the world are discussed.



ONSOZ

Geligen uluslararasi ticaretin, giintimiize kadar uzanan siiregte hizli
gelisimini nasil saglayabildigi ve hangi tarihsel siireclerden gecerek ihtiyag
duyulan standartlasmanin olusturuldugunun sorgulanmasi, bu c¢alismanin
esasini teskil etmektedir. Kiiresellesmenin de etkisiyle uluslararas: ticarette
ortaya c¢ikan yeni firsat ve tehditlerle beraber gelen karmasanin oniine
gegebilmenin tek yontemi, standartlasmanin saglanmasidir. Standardizasyonun
saglanmasiyla  uluslararasi  ticarette hem alicilarin  hem  saticilarin
memnuniyetleri artmis olacaktir. Bu iliski sayesinde uluslararas: ticaretin
taraflarindan, devletlerin politikalarina kadar zincirleme bir etki meydana
gelmekte ve taraflar arasindaki iliskiler daha da geligmektedir. Neticede
uluslararasi ticaret, diinya barisi, refah ve zenginligin paylasilmasinda anahtar
rol tistlenmektedir.

Bu calismanin her asamasinda goriisleri ile katkida bulunan danigmanim

sayin Yrd. Do¢. Dr. Usur Ozgoker e, egitim ve ¢calisma hayatim boyunca degerli
desteklerini esirgemeyen sevgili aileme tesekkiirlerimi sunuyorum.

[stanbul, 2009 Giirkan DOGAC
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GIRIS

Giiniimiiz ekonomik ve politik kosullarinda diinyadaki herhangi bir iilkenin kendi
kendine yetebilecek giicte oldugunu diisiinmek miimkiin degildir. Bunun en biiyiik sebebini,
ekonomi biliminin en bilinen taniminda belirtildigi lizere, sonsuz insan ihtiyaglarinin kit
kaynaklar ile karsilanmaya calisilmasi olarak Ozetleyebiliriz. Bu ihtiyaclar1 karsilamak icin
iiretim oldugu siirece, arz ve talebin bulugma istegi her zaman mevcut olacaktir. Bu ihtiyaglari
her iilke tek basma karsilayamayacagindan ticaretin yapilmasi ka¢inilmazdir. En dar
anlamiyla ithalat ve ihracat islemlerinden olusan uluslararas: ticaret, sadece mal alim ve
sattmini degil hizmet ticaretini de kapsamaktadir.

Kiiresellesmeye sebep olan en biiyiik nedenlerden biri, ticaretin gelismesi sonucu mal,
hizmet ve sermaye hareketlerinin serbestlesmesidir. Tarihsel siirece baktigimizda II. Diinya
Savasi’nin milat oldugunu sdyleyebiliriz. 1929 yilinda yasanan Biiyiik Buhran sonrasinda
gelismis tiilkelerin, korumaci egilimlerinin artmasi ile glimriik tarifelerini ve kotalar1 arttirma
yoluna gitmisler ve bunun neticesinde, uluslararasi ticaret dar bir ¢ergevede sadece politik
birlikteliklerin bir neticesi olarak devam etmistir. II. Diinya Savasi’nin sona ermesi ile
gelismis devletler, benzer bir savasin bir daha tekrarlanmamasi igin, iilkelerin birbirlerine olan
bagimliliklarinin artmasi gerektigini ve bdylece sadece politik kararlarla savas kararlarmin
verilmesini engellemek icin uluslararasi ticaretin serbestlestirilmesini ve bu sayede yumusak
giic (soft power) prensibi ile sorunlarin ¢ézliimiinde diyalogun arttirtlmas: yoniinde kararlar
almiglardir. GATT ile baglayan giimriik tarife ve kotalarda yapilan indirimlerle siireg
giinlimiize kadar devam ettirilmistir. Bu siire¢ icerisinde ticaretin kolaylastirilmasi icin
ticarette teknik anlamda standartlagsma ihtiyaci ortaya ¢ikmistir. Bu standartlar1 olusturmada
en biiyiik gorevi, Uluslararasi Ticaret Odas1 (ICC) tistlenmistir.

Bu ¢aligsma, iilkeler arasindaki mal alim satiminin gerceklesebilmesi ve siirdiiriilebilmesi
icin bazi kuralara ihtiya¢ olduguna ve bugiine kadar ticaretin bu kadar gelismesinin nasil
saglanabildigi sorusu iizerine baslamis; en kisa cevap olarak ise ticaretin en onemli iicayagi
olan belge, teslim ve ddeme iizerine gelistirilen kurallarla bunun saglanabildigi sonucuna
ulagilmistir. Bu alt yapinin nasil hazirlandigina dair bir inceleme neticesinde, ihtiya¢ duyulan
bu kurallarin 6nce teamiiller ile ortaya ¢iktig1 ve sonra yazili hale getirilerek nasil standartlar
haline getirildigi ve bu standartlarin diinya refahina ne tiirden katkilar sagladigi, bu ¢calismanin
ana konusu olmustur. Calisma {i¢ boliimden olusmaktadir:

Birinci boliimde, uluslararas: ticaretin tarihsel acidan kisa bir incelemesi ile bu siireg
icerisinde standartlarin belirlenmesinden 6nce uluslararasi ticaretin alt yapisini hazirlayan
teorisyenlerin, uluslararas1 ticaretin gerekliligini ispatlamaya ve nasil yapilmasi gerektigine
dair diistinceleri agiklanmaya ¢alisilmstir.

Ikinci boliimde, gelisen ticarette standartlarin hangi kurumlar tarafindan olusturuldugu,
bu kurumlarm yapilar1 ve tarihsel gelisimleri ile anlatilmistir. Bu bdliimde en ¢ok irdelenen
GATT kapsaminda alinan kararlar ve Diinya Ticaret Orgiitii’niin kurulmasi siireci
detaylandirilmis ve Uluslararasi Ticaret Odasi’nin (ICC) gelistirdigi standartlar agiklanmistir.

Ucgiincii béliimde, olusan standartlar neticesinde ticaretin énemli ii¢ konusu anlatilmistir:
Bunlardan birincisi, uluslararasi ticarette kullanilan belgeler ve bu belgelerin hangi sartlari
icermesi gerektiginin anlattmidir. Ikincisi, ticarete konu olan mallarin satic1 ve alict arasinda
hangi sekillerde nakledilecegi konusunda teslim sekilleri anlatilmistir. Ugiincii olarak



teslimden sonra malin bedelinin nasil gergeklesecegine dair 0deme ydntemlerine yer
verilmistir. Dordiincii ise uluslararasi ticarette bu standartlastirma ¢alismalar1 neticesinde tilke
ekonomilerine ne gibi katkilar saglandigina dair, tarihsel agidan ithalat ve ihracattaki artis
rakamlar1 ve oranlar1 belirtilmis; daha sonra ise gerek iilke gruplari agisindan, gerekse
referans alinan iilkeler bazinda gayrisafi yurtici hasila rakamlari, istatistiki verilere dayanarak,
grafik ve tablolar ile yorumlanmistir.



BIRINCIi BOLUM

1. ULUSLARARASI TICARET TEORILERI VE TARIHSEL GELISIMLERI

1.1. ULUSLARARASI TICARETE TARIHSEL BAKIS

Uluslararas ticaret, farkli tilkelerde ikametgéhi, is merkezi veya mutad meskeni olan ya
da farkli devletlerin vatandasligina sahip olan gercek ve tiizel kisiler arasindaki mal ve hizmet
degisimini ifade eder.

Belirli siyasi sinirlarla cevrili devletlerde ekonomik bakimdan muayyen mal ve
hizmetlere ihtiya¢ duyulmasi veya muayyen mal ve hizmetlerin ihtiyagtan fazla iretilmesi,
ihtiya¢ duyulan mal ve hizmetlerin bedel karsiliginda bagka iilkelerden temini, yine ihtiyag
fazlas1 olan mal ve hizmetlerin baska iilkelere satilmasini zorunlu kilmaktadir. Bu zorunluluk,
bir taraftan sosyal ve ekonomik sebeplere, bir taraftan da kalkinma veya biiylime ihtiyacina
dayanmaktadir. Uluslararas: ticaretin temelini bu sosyal ve ekonomik olgular teskil
etmektedir."

Uluslararasi ticaretin tarihgesi eskidir. Ortagagda yapilan en dnemli ticaret ipek Yolu
ticaretidir. Cografi kesifler ticaret yolunu degistirmis ve yeni kitalarin kesfiyle somiirgecilik
yayginlasmistir.

Diinyanin bilinmeyen bolgelerini kesfetmek yeni topraklar ve toplumlar bulmak, sadece
ilmi bir merak olarak kalmamustir. Insanin grenmek, yeni bir seyler bulmak arzusu siirekli
gelismistir. Baslangicta ilmi arastirma arzusu One ¢ikmis, daha sonra kesif ve buluslarin
ekonomik avantajlar sagladigi tespit edilmistir. Amerika'nin kesfi, Avustralya ve Pasifik
Adalari'nin bulunmasi, bilimsel bir basar1 olmakla birlikte, zengin dogu iilkelerinin mallari
tizerinde ticaret tekeli yaratmak, baharat ve ipek yolunu ellerinde bulunduran dogu tilkelerinin
bu tekelini kirarak, ekonomik bir bilyiime saglama hedeflenmistir.

On altinct ylizyilin sonlarina dogru Avrupa'da Merkantilizm gegerli bir ticaret diisiincesi
olarak dogmustur. Bunun dogal sonucunda ticaret devletlerin yogun baskisiyla ve kisitlayic
engelleriyle karsilasmistir. On sekizinci asir baglarinda merkantilizm yerine egemen olan
klasik liberalizm ge¢mistir. Sanayi devrimi ile liberalizm koklesmis ve buhar giiciiniin
sanayiye uygulanmastyla birlikte biiyiik 6l¢ekli tiretime gecilmistir.

On dokuzuncu yiizy1l sonlar ve 6zellikle yirminci ylizy1l baslarinda himayeci ve milli
ekonomi taraftarlarinin yeniden kuvvet kazandigi goriilmiistiir. Ozellikle birinci ve ikinci
diinya savaslar1 arasindaki ekonomik doktrinler ve ekonomi politikasi, diger sebeplerinde
etkisi altinda kalarak daha ¢ok miidahaleci ve himayeciligi 6ngdren doktrin etkisi altinda
kalmustir.? Milletleraras: ticarette en fazla kullanilan 6deme ydntemlerinden birisi olan
akreditif, tarihi gelisim igerisinde 13. yiizyilda Ingiliz krallig1 tarafindan kullanilmis, kisa bir
siire sonra da Italyan tiiccarlar tarafindan kullanilmaya baslanmistir. Daha sonra 19. yiizyilda
tekrar uygulamaya gelmistir. Bu dénemde diinya ticaretinde ingiliz hakimiyeti s6z konusu

! Cemal Sanli, Uluslararasi Ticaret Hukuku, 2. Baski, Kirklareli: Beta Basim Yayin, , 2003, s.3.
2 Umit Ataman ve Haluk Siimer, Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi, 7. Baski, Istanbul: Ozan Yaynlari,
2000.s.5.



oldugundan, Odeme parasi da ingiliz sterlinidir. Bu sebeple de, akreditif ve dzellikle teyitli
akreditif anglo-sakson hukuk c¢evrelerinde dogmus ve oradan diinya ticaret hayatinda
uygulama alan1 bulmustur. Hatta tilke ici ticari iliskilerde de biiyiik bir uygulama alam
kazanmustir. Ciinkii akreditif, tacirler i¢in glivence fonksiyonunu ifa etmektedir.

Diinya ticaretinin serbestlestirme ¢alismalar1 genelde inisli ¢ikish bir seyir izlemistir.
Bunda yasanan diinya savaslarinin biiyiik etkisi vardir. I. Diinya Savasi’ndan 6nceki donemde
en gelismis sanayi iilkesi Ingiltere idi. Bu iilke ayn1 zamanda serbest ticaretin siddetli bir
savunucusuydu. Diger yandan sanayilesmeye yeni baglamig, Almanya, Fransa ve ABD gibi
iilkeler koruyuculuktan yana idiler. Biiylik Diinya Buhrani yillarinda hemen her iilke
tarifelerini ylikseltmis, bdylece rekabetci devaliiasyonlar donemine girilmistir. Bu, bir
anlamda merkantalist uygulamalarin (*) hortlamasi1 demek oluyordu. II. Diinya Savasi’ndan
sonraki donemde ise uluslararasi is birligi diislincesi ge¢misteki dar ve kati milliyetcilik
uygulamalarina agir basmis ve bir dizi uluslararas1 orgiit kurulmustur. Birlesmis Milletler,
IMF, GATT, gibi kuruluslar ile uluslararasi ticaretin serbestlestirme amacinda ilerlenmesini
saglamiglardir. Ozellikle GATT, yiiriittiigii goriismeler neticesinde giimriik tarifeleri énemli
Olglide azaltilmistir. Ancak, tarifeler indik¢e goriinmez engeller yayginlasiyordu. 1973’ lerdeki
Diinya Enerji Buhran1 sonrasi ise diinyada koruyuculuk akimlari yeniden egemen olmaya
basladi. Bu donemde giimriik tarifelerinden ¢ok goniillii ihracat kotalarina ve diger goriinmez
ticaret engellerine dayaniyordu

Nihayet 1994’de sonug¢lanan Uruguay Turu’nda ilk kez tarifelerin yaninda goriinmez
engellerinde indirilmesi konusu tartisilmis ve GATT anlagmasini da kapsayacak bir Diinya
Ticaret Orgiiti’niin kurulmas: kabul edilmistir.*

Gilinlimiiz uluslararasi ticaretinde iilkeler agisindan en cazip yontem bdlgesel ekonomik
entegrasyonlar i¢inde yer almaktir. Nitekim, Avrupa Birliginin genislemesi ile ortak glimriik
sistemine ve ticarette ortak standartlara sahip olunmasi sayesinde kota ve tarife sikintis1 agan
Avrupa iilkelerini bu sefer diger bir handikap beklemektedir. Buda diger tilkeler ile yapilacak
ticari miizakerelerde ortak bir politika belirleme zorunlulugudur. Diger yandan Amerika kitasi
tilkeleri ile Asya bolgesi tilkeleri de kendi aralarinda kurduklar1 NAFTA, ASEAN gibi ve
hatta kitalarin birbirine baglandigi APEC gibi kitasal birliktelikler ile diinya adeta
mahallelerden olusan bir kdy haline gelmektedir. Bu kiiresellesme hareketleri ile bolgelerin
ekonomik etkilesimleri son derece hizli ve etkili olmakta, bununla birlikte iilkelerin
birbirlerine bagimliliklar artmaktadir.

® Vahit Dogan, Uluslararasi Ticarette Odeme Araci Olarak Akreditif, Ankara: Yetkin Yayinlari, 2003, 5.28.
* Halil SEYIDOGLU, Uluslararas iktisat, Teori, Politika ve Uygulama, 6. Bask, istanbul: Giizem Yaynlari,
1996, s.112.

(*) Bkz. D1s Ticaret Teorileri, Merkantalizm,



1.2. KLASIK DIS TICARET TEORILERI

Uluslararasi ticaret teorisinin temel sorunlarindan biri, dis ticareti neyin belirledigi
sorusunun cevabini bulmaktir. Diger bir deyisle iilkeler ticaret yaparak nasil kazang saglarlar?
Bu soru, klasik Ingiliz iktisat¢ilar tarafindan karsilastirmali {istiinliikler veya karsilastirmali
maliyetler teorisi ile cevaplandirilmaya ¢alisilmistir. Teori, ekonomi, biliminin en eski ve hala
bazi sartlar altinda gegerliligini glintimiizde de koruyan teorilerden biridir.

Soyut dis ticaret teorisinin Ozellikle klasik iktisat¢ilar R.Torrens, Dawid Ricardo ve J.S.
Mill tarafindan gelistirilen sekli, asagida belirtilen li¢ Gnemli sorunun cevabini aramistir.

i.  Ulkeler arasinda hangi mallar ihra¢ ve ithal edilir? Diinya iizerindeki iilkeler
arasindaki ticaretin yonii ne sekilde olusur.
ii.  Uluslar arasinda ticareti yapilan mal fiyatlar1 ne sekilde olusur? Dis ticaret haddi
( terms of trade ) nasil belirlenir?
iii.  Dis ticaretten saglanan kar ne kadardir? Dis ticaret, gerek diinya gerekse tilkeler
acisindan karli bir igsmidir? Eger boyle ise, bu kar ticarete katilanlar arasinda
nasil bliigiiliir?”

Eski devirlerde Yunanh diisiiniirler iktisadi faaliyetlere temas etmislerdir. Bu disiintirler
iktisadin temel ilminin esaslarin1 belirlemekten cok sosyal olaylarin aciklanmasi niteliginde
olmus, giinliik hayatin iktisad1 ilgilendiren bazi sorunlarina yiizeyde temas etmislerdir. Tlk
cagdaki diisiiniirlerden Eflatun ve Aristo sayilabilir.

Orta cagdaki diisiiniis, fikir hareketlerine daha ziyade din adamlar1 hakim oldugu i¢in,
kendi kendine yeter durumda olmayan feodalite kendi arasinda pazarlar kurarak ticaret
yapmaya baslamis ancak, siirekli olarak ancak siirekli din adamlarmin miidahaleleri ile
karsilagilmistir. Yenicagda, XV. asirda feodalite zayiflamaya baslamis, Ronesans ve Reform
hareketleri sonucu yeni iktisadi merkezler dogmustur. Bundan sonrada ekonomik alanda yeni
bir sistem dogmaya baslamustir. Ik olarak Merkantalistler ortaya cikmustir.®

1.2.1. Merkantalizm

D1s ticaret konularinda fikirlerin ortaya ¢ikmasi Avrupa’da burjuvazi siniflar arasinda
yasanan degisim sonucu, ticari burjuvazinin siyasi burjuvaya katilmaya baslamasi ve ticaret
ile ne kadar daha fazla kazanabilir ve zenginlesebilirim sorusu iizerinde durularak toplam
kazanilan bakiye merkantilist diisiincenin temelini olusturmustur.

Merkantilizm 1500’1 yillardan 1750’lere kadar, Avrupa’da hakim olan ticari anlayista
toplam kazanci konu alir, ancak bir diisiince okulu bi¢imselliginde siniflandirilmamis, bu
zaman periyodunda i¢ ekonomik ve uluslararasi ticarette hakim ekonomik diisiince ve politika
haline donilismistiir. Cografi kesifler Avrupa’nin ticarete ilgi duymasina ve zenginlesmeye
baslamasina sebep olmus bu sayede kendi 6zgii bir zenginlik ortaya ¢ikarmistir. Ticaret
sonucunda disaridan gelen servet madenler iizerinden belirlenmeye baslamis, bu madenlerden
yoksun olan koyliilerden vergi toplayamayan feodal yapilar daha fazla gelir elde etmenin
ancak ticaret ile gelen madenlere el koyarak olabilecegini, bu anlayisla da bir devletin ne
kadar madeni varsa o kadar zengin sayilacagin1 savunmuslardir. Merkantalistler ekonomik

® Ridvan KARLUK, Uluslararasi Ekonomi, , Istanbul: Beta Yayinevi 2003, s.14.
® Orhan Oguz, Iktisada Giris, Istanbul, Marmara Universitesi Yayin No:513, 1992, s.415.



sistemi 3 bilesenin meydana gelisi oldugunu ségflediler. Bunlar; iireten sektor, tarimsal sektor
(yurtici bolge) ve dis koloniler ( yurtdis1 bolge).

Bu donemde altin ve giimiis para olarak kullanilmakta ve bu madenlerin toplam
miktarlart devletlerin giiclini ve zenginligini sembolize etmekteydi. Her bir devletin
yoneticisi miimkiin oldugu kadar glimiis ve altin1 hazinelerinde depolama istiyorlardi. Bunu
yapmanin bir yolu iiretebildigi kadar fazla iiretmek ve bunu ihrag¢ etmek ve bunu yaparken de
ithalatt minimum da tutmakti. Eger bir devletin ihracati ithalatimi karsilamada yetersiz
kaliyorsa, biitce dengesi degerli madenlerle karsilaniyordu. Bu sistem ihracati 6zendiriyor
ithalat1 sinirlandiriyordu. Ticaret aslina altin biriktirmenin yolu olarak kabul ediliyordu.8

Merkantalist donemde, 6demeler altin ve giimis ile yapildig: diisiiniilecek olursa ihracat
sonucu dis ticaret fazlasi verecektir. Bu sayede ¢ok mal satmanin yani sira mallarin pahaliya
satilmasini bu sayede daha fazla girdi saglanacag: diisiincesi hakimdir. Ancak iilkeye altin
girisi para arzini arttiracak dolayisiyla da fiyatlarida arttirmayacak midir? Para arzinin
cogalmasi iilke para degerini etkilemeyecek midir? iste bu sorular merkantalist diisiincenin
zihnini bulandirmistir.” Merkantalistlere karsi klasik teorinin olusmasina bu sorular zemin
hazirlamistir.

1.2.3. David Hume

Merkantilistlere karst ilk karst atak, David Hume tarafindan 1752 yilinda yazdigi
‘Siyasal Soylevler” ( The Political Discourses) kitabinda bahsettigi Fiyat-Nakit-Akis
Mekanizmasi ( Price-Specie-Flow Mechanism) ile gelmistir. Hume un merkantilistlerin bir
devlet nakit biriktirmeye devam edebilmesi i¢in kendi uluslararasi rekabet pozisyonuna
kayitsiz kalmasi ile saglanabilir goriisiine itirazi; her tilkedeki altin stoku ( degerli maden )
ticareti, para miktari, niifusu ve geliri gibi islevlerin bir sonucudur, bu nedenle devletin
ticarete miidahale etmesi yersizdir.lo

Hume i¢in son merkantilist mi yoksa ilk klasik iktisat¢1 m1 sorusu sorulmakta, ancak son
merkantilist demek adet olmustur. Hume’un merkantilist sifatin1 almasinin sebebi ticarete
verdigi onemde aramak gerekir, yoksa Hume da diger klasik¢iler gibi serbest ticaret
politikasindan yana olup, daha da Onemlisi klasiklerin benimsedigi ‘otomatik denge’
mekanizmasinin kurucusudur. David Hume kimdir diye baktigimizda karsimiza ¢ikan 1700’1
yillardaki Ingiltere yaygin olan felsefe akimi olan empirizmden etkilenmistir. insan zihninde
olup bitenleri Newton'un deneysel yontemini uygulayarak, yeni bir insan bilimi kurmay1 ve
gelistirmeyi Oneren Hume, tiim iyi niyetine ve yiiksek amagclarina ragmen, Ingiliz
empirizminin temel tezlerini korudugu igin son c¢oziimlemede kuskuculuga diismekten
kurtulamamistir. Hume, merkantalistler devletin zenginliginin sadece madenlerden yani
altindan geldigini halbuki devletin tek kaynaginin altin olmadigim1  onun {iretim
kapasitesindeki zenginliginin goriilmedigine dikkat ¢ekmistir."*

" APPLEYARD, Dennis R., Alfred J. FIELD, International Economics, Irwin McGraw-Hill Companies,
International Edition: 1998, s.19.

& Beth V. Yarbrough and Robert M. Yarbrough, The World Economy: Trade and Finance, 2. Baski Orlando —
Amerika: The Dryden Pres, 1991, s.25.

® Siir Erkok YILMAZ, Dis Ticaret Kuramlarinm Evrimi, Ankara: Gazi Universitesi Teknik Egitim Fakiiltesi
Matbaasi,: 1992. s.7.

19 Appleyard ve Field, s.23.

' Paul R. Krugman and Maurice Obstfeld, International Economics Theory and Policy, 8. Baski, Amerika:
Pearson Education, 2009, s.510.



Hume’a gore ticaret yalniz bireyin refahini arttirmakla kalmaz, devletin giiciinii de
arttirir.  Barig zamani bireylerin ¢ikarlarini gelistiren dis ticaret, savag zamani1 kamu yararina
bir is kolu haline doniisiir. Hume’a gore Dis ticaret i¢ ticaretten Once gelir. Sanayinin
gereksindigi ham maddeleri saglayarak istihdam alanini genisletir, tiiccarlarin faaliyetlerini
gelistirmelerini ve sayica artmalarimi saglar, liks ve yeni mallara olan talebi saglar.
Denilebilir ki, Hume’u liberal yapan onun altin giris ¢ikislarina karsi serbestiyi savunmasidir.
Hume’a gore, bir zamanlarin zengin tilkelerini sonradan yoksullastiran sey, onlarin ellerindeki
altin1 kacirmis olmalar1 degil, ticareti, sanayi ve insanlarin1 ihmal etmis olmalaridir.*?

1.2.2. Fizyokratlar

Fizyokrasi, insan toplumlarinin tabii kanunla yonetilmesi demektir. Tabii kanun
felsefesinin diisiince diinyasina egemen oldugu 18. ylizyilda, Fransa'da gelisen bir okul da bu
adla anilmaktadir. Okul mensuplari, "fizyokratlar" diye tanimlanir. Okulun 6nde gelen
temsilcisi Dr. F. Quesnay’nin eserlerinden biri, Droit Naturel, yani "Tabi Kanun" basligini
tasimaktadir. Caglarinda ¢ok kisa bir siire etkili olmakla beraber, Fizyokratlar, iktisadi
diisiince bicimlerine getirdikleri yeniliklerle bugiin de amilirlar. Iktisadi diizenin isleyisini,
soyutlama yontemi ile kurduklar1 bir model ¢er¢evesinde anlama ¢abalari, toplumu islevlerine
gore birbirinden ayirmalari, servetin kaynagini miibadele degil iiretim siirecinde aramalari,
tarim {retimini digiince sistemlerinin merkezi yapmalari, baslica 0Ozellikleri arasinda
sayilabilir.

Toplumun dogal diizen tarafindan yOnetilmesi anlamina gelen fizyokrasi 18. yy.’mn
ikinci yarisinda Fransa’da ortaya ¢ikmustir. Iktisadi diisiince alaninda ilk okul olarak nitelenen
fizyokrasinin dayandigi temel felsefe ‘dogal diizenin, insanlar tarafindan konulmus yasalarin
cerceveledigi diizenlerin tiimiinden daha iyi oldugudur.

Fizyokratlar, anlasma, girisim ve ticaret 6zgiirliigli ya da 6zel miilkiyet gibi, liberal
anlayisin temel ilkelerini savunurken, bu savlarini tabii kanun felsefesinden ¢ikariyorlardi. Bu
reformcu fikirleri ile de, 1789 Fransiz Ihtilali arifesinde, monarsiye ve merkantilist politikanin
Fransa’da yaratt1g1 olumsuz etkilere kars1 ¢ikmis oluyorlardi.

Fizyokrasinin teorik alt yapisimi olusturanlarin basinda gelen Quesnay’a gore dogal
diizen, ii¢ ana baslik altinda 6zetlenmektedir.

1. Rasyonel hareket eden birey, uzun donemde kendi ¢ikarini maksimize etmeye
caligmaktadir.

2. Devlet, hukuk sistemini, dogal diizenin temel ilkelerini dikkate alarak
olusturdugu takdirde toplumsal refah da maksimize olacaktir.

3. Bunlara riayet edilir ise, bitlin iktisadi faaliyetler diizenli bir sekilde
yiiriitiilecektir.*®

Merkantilistlerin paraya o6zellikle de degerli maden girigsine verdikleri dneme karsin
fizyokratlar gercek zenginligin tiiketim mallar1 bollugunda ve bu mallarin iyi fiyatlarla
satilmasinda yattigin1 soylerler. “Ticaret, mallarin mallarla degis tokusudur. Para yalnizca
aractir. Bir ulus satabildigi dl¢iide satin alir, satin aldig1 dlgiide satar.” diye 6zetlenebilir. Satin
almadan stirekli satmak fizyokratlara gore bir hayal, bir kuruntudur. Ticaret mala karsilik mal
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verilerek yapilan bir faaliyet olduguna gore bir deger elde edilmez. Ticaretten ancak fayda
saglamak miimkiin olur.**

Dis ticareti deger yaratmayan bir ig dali olarak tanimlayip 6nemini yalnizca icte yoklugu
cekilen bir malin getirtilmesi veya igcerde satilamayan fazla {iriiniin satilmasina indirgeyince
fizyokratlar, merkantilistler gibi dis ticareti korumay1 diistinmemislerdir. Fizyokratlarin dis
ticarete ve dis denge sorunlarma onem vermemeleri onlarin doviz kurlart konusuna da
deginmemelerine yol a¢mustir. Fizyokratlarin dis ticarete iliskin bu ilgisiz tutumlarinin
tepkisiz kalmasi beklenemezdi. Nitekim cagdaslart Hume dis ticarete iliskin goriislerini
sergilerken fizyokratlar1 da bir hayli elestirmistir. Ozetle, fizyokratlar dis ticareti
onemsemediklerinden dis ticarete iligskin goriisleri de boliik poreiik kalmugtir. ™

1.2.4. Mutlak Ustiinliikler Teorisi

Adam Smith, klasik iktisat teorisinin kurucusudur, teorisini ortaya attig1 giinden (1776)
bu giine kadar hala bu teori kabul edilmekte ve yazdig1 ¢ Uluslarin Zenginligi ( The Wealth of
Nations)’ kitab1 glinlimiizdeki biitiin iktisat kitaplarinda ilk giris boliimiinde alint1 yapilan bir
eserdir.

Adam Smith, agik olarak sunu savunmaktadir; bir iilke ancak ticaret yaparak
kazanabilir. Bir terzi kendi ayakkabilarini yapamaz ama ayakkabilari i¢in bir takim elbiseyi
takas edebilir. Boylece hem ayakkabici hem de terzi kazanmis olacaktir. Ayn1 anlamda, Smith
kullandig1 6rneklerden birinde, iki {ilke 2 farkli mali bire bir oraninda takas etmelerinin
orneklemesinde, A tiilkesi 1 birim malini B tilkesinin 1 birim mali ile takas ederken, A iilkesi
1 birim malint tretirken 10 birim i giici kullaniyor olsun, B iilkesi de kendi {irliniinii
iiretirken 10 birim is giicii kullaniyor olsun, ancak A iilkesi B iilkesinin malin1 iiretmek i¢in 20
birim is giicii ile bunu yaparken, B iilkesi de A iilkesinin malini iiretirken 20 birim is giicii ile
bu mal iiretiyorsa, bu iki lilke kendi aralarinda ticaret yaparak her birinde sadece 10 birim is
giicii ile 2 farkli {irlin elde etmis ve 20 birim is giicli ihtiyacindan kurtulmus olurlar.'® Eger her
iilke kendi istiin olduklart iriinlerde uzmanlasacak olurlarsa, toplam {iiretimlerinde tek
baslarina yaptiklar tiretimlerinden daha fazlasini elde etmis olacaklardir.

Smith, “ Insanlar1 hayvanlardan ayiran nedir? > sorusuna su cevabr vermekte; “ Insanlar
aligveris yapan hayvanlardir.” Insanlar biitiin ihtiyaglarini kendileri karsilayamazlar, kendi
aralarinda is boliimleri yaparlar, insanlarin dogasinda olan bu 6zellik sayesinde i boliimiiniin
gelismesiyle tim insanlarin refah seviyesi yiikselecektir.'” Adam Smith’ e gore is boliimii
beceriyi arttirir, tek bir alanda calisan is¢i o alanda uzmanlasir, bir isi birakip diger ise
yonelerek zaman kaybetmez boylece verimlilik artmis olur.

Smith'in is boliimiinii kullanarak uluslararasi iktisada en biiyiik katkist Mutlak Ustiinliik
(absulute advantage) teorisi olmustur. Bununla birlikte “birakiniz yapsinlar, birakiniz
gecsinler” (laissez-faire, laissez-passer) ilkesini benimsemistir. Uretim faktorlerinin bir
kesimden digerine serbestge gecebilmesi gerektigini savunmus ve bu gegisi saglayan en
onemli etken de “fiyattir” demektedir. Bununla birlikte Smith’in gelistirdigi diger teoriler;
Rant Teorisi, Deger Teorisi ve Fiyat Teorisidir. Ancak en g¢ok bilinen teorisi belkide

Y Yilmaz, s.13.

Bage., s.16..

16 Bo Sédersten, International Economics, New York: St. Martin Press, 1980. s.12.

7 Adam Smith, An Inquiry Into The Nature And Causes Of The Wealth Of Nations, 1723-1790. Electronic
Text Center, University of Virginia Library, Book One, Chapter II.
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“Goriinmez E1”( Invisible Hand ) teorisidir.'® Kisaca bahsetmek gerekirse; tiiketicilerin ve
reticilerin kisisel yararlarini maksimize etmeye yoOnelik davraniglart sonucu, toplum
kaynaklardan maksimum yarari elde eder veya kisaca etkinlik saglanir. Piyasa
mekanizmasinda her karar biriminin toplumun yararini (sosyal yarari) degil de kendi yararinm
maksimize etmeye yonelik davranmasi sonucu, hi¢ amaglanilmadigr halde sosyal yararin
maksimize edilmesine, gériinmez el prensibi denir.*

Smith’e gore, dis ticaret uluslararasi i boliimiine yol agarak da ticarete katilan tilkelere
kazang, diinya refahina katki saglar. Serbest dis ticaret ortaminda iilkeler ancak rekabet
iistiinliigiine sahip olduklar1 dallara uzmanlasacaklari i¢in hem mevcut kaynaklarini en verimli
alanlara yigarak kaynak dagilimini iyilestirecekler, hem de tiiketicilerin en ucuz ve en kaliteli
iirlinleri tiiketmelerini saglayarak refah artisina yol agacaklardir. Bunun i¢i iilkeler arasinda
mutlak maliyet {istiinliigiiniin olmas: yeterli kosuldur.”

1.2.5. Karsilastirmah Ustiinliikler Teorisi

Gilinlimiizden yaklagik bir bucuk asir Once uluslararasinda ticareti neyin belirledigi
sorusuna ilk mantikli cevabi, 1817 yilinda yayimnlanan Politik Ekonominin Kurallar ve
Vergileme (On the Principles of Political Economy and Taxation) isimli kitabinin dis ticarete
ayirdigr 7. béliimiinde klasik Ingiliz iktisatgis1 David Ricardo (1772-1823) vermistir. Aslinda
karsilastirmali {istiinliikler modelinin temel diisiincesi, Ricardo’dan Oonce James MILL ve
Robert Torrens’in The Economics Refuted ¢alismalarinda ortaya ¢ikmustir. Ozellikle James
Mill’in Ricardo iizerinde etkili oldugu bilinmektedir.?*

Ricardo’ya gore bir iilkenin zenginligini arttirmanin yolu sanayilesmeden geger. Sanayi
teknolojik gelismelere bagli olarak verimliligin arttirabilecegi en O6nemli tiretim dalidir.
Tarimda da yeni tekniklerle verimliligi arttirmak miimkiindiir. Ancak, tarim genelde azalan
verimlerle calisan bir alandir ve tarimda toprak kisiti vardir. Dolayisiyla verimliligin
arttirabilecegi kesim sanayidir. Ne var ki, tarimdaki azalan verimler ve kisith topraklar, sanayi
kesiminden saglanacak kazanci da gélgeleyecek boyuttaldlr.22

Ricardo’nun Karsilastirmali Ustiinliikler Teorisi’ne gore; bir iilke birbirinden farkli iki
malin tiretiminde mutlak olarak dezavantaji olmasina ragmen, baska bir iilkenin de bu mallar
iizerinde mutlak ustiinliigii olsa da, bu iki iilke arasinda yine de ticaret ve bu ticaretten iki
tilkenin de karli ¢ikabilecektir. Her iki malin iiretiminde de dezavantaji olan bir iilke, daha az
dezavantaja sahip oldugu mal iretip ihrag ederse, bu malin {iretim ve ihracinda karsilastirmali
stlinliige sahip olmaktadir. Ayn1 zaman da bu iilke, daha fazla mutlak dezavantaji oldugu
malmn iiretimini durduracag: icin, bu mali diger iilkelerden ithal edecektir. iste bu kurala
ekonomi ogretisinde, Karsilastirmali Ustiinliikler Teorisi ad1 verilir. Ricardo kitabinda bu
konuya iliskin agiklamada, Ingiltere’nin kumas {irettigini, Portekizinde sarap iirettigini
varsayarak bir model olusturmustur.

18 McConnelL and Brue, s.73.

9 Erdal M. Unsal, Mikro iktisada Giris, Ankara: imaj Yaymcilik, 2000, 5.17.
2 Y1lmaz, s.25.

2! Karluk, Uluslararas: Ekonomi, s.16.

22 Y1lmaz, s26.



Fiyat Karsilastirmasi ( Cost Comprasions )

Uretimdeki is¢i maliyeti / saat ( Labor Cost of Production ( in hours )

Bir Unite Sarap (1 unit of wine) Bir Birim Kumas (1 unit of cloth)

Portekiz 80 90
Ingiltere 120 100

Kaynak: Bo SODERSTEN, International Economics, St. Martin Press, New York 1980s.13

Bu modele gore Portekiz sarap iiretiminde ve kumas iiretiminde mutlak ustiinliige
sahiptir. Ciinkii Portekiz’deki her bir iiriiniin iiretimindeki is¢i maliyeti Ingiltere’den daha
azdir. Ingiltere ve Portekiz arasindaki ticareti saglanmasi icin, Firsat maliyeti konsepti
kullanilmalidir. Firsat maliyetine gore; bir birim X malinin diger mallarin iiretiminden
vazgecilmesi demektir.®

Bu karsilagtirmali tstiinliik fikri fayda maliyeti konseptinin basit ve esnek bir halidir.
Karsilastirmali {stlinliik prensibi, bir {ilke i¢in karsilagtirmali iistiinliige sahip oldugu bir
irlinlin iiretiminde uzmanlagmanin faydali olabilecegini gostermistir. Uzmanlagma ve ticaret
her iki iilkenin de tiiketim fayda egrilerini genisleterek potansiyel giiclerini daha iyi bir
sekilde kullanabileceklerini gosterdi. Bir diger deyisle uzmanlasma ve ticaret, bir iilkenin
iiretim faydasinin saglanmanin 6tesinde tiiketim faydasini saglamaya izin vermektedir. 24

Uluslararas1 ticarette Onemli olan iilkelerin bazi mallar1 ucuza {tretmeleri degil,
digerleriyle karsilagtirildiginda hangi mallarin {iretiminde daha fazla istiinliige sahip
olmalaridir. O halde karsilastirmali iistlinliik prensibine gore iilkeler nispi (goreli9 olarak daha
iistiin olduklar1 mallarin iiretiminde uzmanlagsmalidir. Modern diinyada karsilikli istiinliiklerin
belirlenmesi olduk¢a zordur. Bununla birlikte karsilikli iistiinliiklerin belirlenmesinde;

e {ilkelerin sahip olduklar1 donanim ( toprak, iklim, deniz vb.)
e iilkelerin zaman iginde kazandiklari donanim (tasarruf, sermaye birikimi,
teknolojik tstiinliik vb.) rol oynamaktadlr.25

Portekiz her iki malin iiretiminde Ingiltere’ye gdre mutlak {istiinliige sahip yani Portekiz
her iki mali da daha ucuza iirettiginden Ingiltere ile ticaret yapmak istemeyebilir. Oysa
Portekiz en ucuza iirettigi malda (sarapta) uzmanlasarak daha az ucuza trettigi mali (kumasi)
Ingiltere’den alacak olursa kazangh ¢ikar. Portekiz sarabi Ingiltere kiyasla 40 is giinii daha az
maliyetle tiretmektedir. Oysa bir birim kumas i¢in 10 is giinii 6ndedir. Dolayisiyla kumasi
Ingiltere den ithal etmesi ile bir birim kumasi da sarabin maliyetine mal etmis olacaktir. Yani
80 is giinii degerinde sarap vererek kumas elde etmis olacaktir. ingiltere de en az dezavantajla
irettigi malda (kumasta) uzmanlasacak, boylece sarabin maliyeti karsisinda verdigi kumasin
maliyeti diisecektir.

Her iki iilkede dis ticaret sayesinde kaynak tasarrufu saglamiglardir. Portekiz’in
tasarrufu 10 is glnii, Ingiltere’nin ki 20 is giiniidiir. Iste Karsilastirmali Ustiinliikler
Kurami’nin 6zii budur.

2 ag.e. s.13

2 Beth V. Yarbrough ve Robert M. Yarbrough, s.37.

% jIker Parasiz, iktisadin A B C’si, 5. Baski, Bursa: Ezgi Kitabevi, 2003, 5.249.
% Y1lmaz, s.28.
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Ricardo modeli gercek diinyaya uymayan varsayimlar iizerine kuruldugu igin
elestirilmistir. Iktisatcilar bu varsayimlar1 degistirerek daha gegerli bir yaklasima ulasmak igin
caligmalar yapmislardir. En biiyiik elestiri bir {ilkenin mallarina dig talep azalirsa, dis ticaret
hadleri aleyhe donebilir ve daha once ithal edilen mallar ihracat grubuna gecebilir.
Ricardo’nun teorisinin teste tabi tutulmasi sonucu bir ¢ok soru ortaya cikmis en
onemlilerinden biri Ricardo’nun yaklasiminda tek bir iiretim faktorii varsaymasindan
dogmustur.?’

1.3. NEO-KLASIK IKTiSADi DUSUNCELER

Klasik iktisadi diisiinceye, hem sosyalist iktisat¢ilar, hem de Tarih¢i iktisatgilar
tarafindan yoneltilen elestiriler karsisinda, bazi iktisat¢ilar, bu elestirilere karsilik verme
amactyla yeni iktisadi diislinceler gelistirmislerdir. Gelistirilen bu diislincelerin biiyiik
cogunlugu bugiin biitiin diinyada ders kitaplarinda okutulan konular1 olusturmaktadir. Klasik
iktisadin en yogun elestirilere ugradig: 1870’li yillarda Leon Walras, Stanley Jevons ve Karl
Menger, iktisadi diisiinceye birbirlerinden bagimsiz olarak yeni bir yon vermeye
calismislardir.

Ozellikle Merkantalistlerin para, klasik iktisatcilarm da sadece piyasa ve maliyetler
iizerinde durup talebi ihmal etmeleri bu ii¢ iktisat¢inin bireyi ekonomik diisiincelerin
merkezine koymalarina neden olmustur.?

Neo klasik iktisat¢ilardan Haberler’in Firsat Maliyeti Teorisi ve Marshall’in
matematiksel analiz araclarina olan ilgiyi arttirmasi ile ‘emegin, hem deger, hem de servetin
tek kaynagi oldugu seklindeki’ klasik iktisat diisiincesini degistirerek emegin degeri
olusturmadaki gercek yeri belirlenmistir.

Neo-klasik deger teorisine katki yapanlarin bir ¢ok ortak noktasi vardi. Reel maliyete
Oznelci yaklagimlari, yaygin piyasa seklini ( tam ) rekabet kabul etmeleri ve (Wicksell,
Marshall disinda) (tam) rekabet sartlarini, maksimum toplumsal refah icin sadece gerekli
degil, fakat yeterli saymalarldlr.29

1.3.1. Firsat Maliyeti Teorisi

Neo-klasik dis ticaret teorisi, vazgegme maliyeti ve faktor donanimi teorisi olmak {lizere
iki sekilde incelenmektedir. Firsat maliyeti Ricardo’nun varsayimlarindan emek deger teorisi
ile tiiretimde sabit maliyetlerin olmamasi halinde karsilagtirmali istiinliikk teorisinin
gecerliligini tartismaktadir.*

Ricardo ile baslayan karsilastirmali iistiinliikler kuramini bir adim daha ileri gotiiren
iktisat¢1 Gottfried Haberler’dir. Firsat Maliyeti kavrami 1930’larda Haberler tarafindan
ortaya atilmistir. Emegin digindaki diger iiretim faktorlerinin de dikkate alinmasi1 durumunda

2" Necati Mumcu, Piir Dis Ticaret Teorisi ve iktisadi Gelisme, istanbul: istanbul Universitesi Yaymn No:1477,
1969, s.20.

% [lker PARASIZ, iktisada Giris, Istanbul: Ezgi Kitabevi, 2006, 5.624

2 Giilten Kazgan, iktisadi Diisiine veya Politik iktisadin Evrimi, 10. Baski, Remzi Kitabevi, 2002, s.126.

% Oguz Kaymakg1, Nuri Avel ve Recep Sen, Uluslararasi Ticarete Giris, Teori, Politika ve Uygulama,
Ankara: Nobel Yayim Dagitim, 2007, s.6.
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iki tlilkede ki firsat maliyetleri eger farkli ise, karsilagtirmali iistiinliikler teorisinin emek-deger
teorisine dayanmadan dahi ayn1 sonuglar1 verecigini 6ne stirmistiir.

Firsat maliyeti teorisine gore, bir malin firsat maliyeti, o0 malin iiretimi i¢in vazgecilen
biitiin iiretim faktorlerinin toplam maliyetine esittir. Bu durumda bir malin iiretim maliyeti,
emek sermaye, tabiat (toprak), miitesebbis gibi biitiin iiretim faktorlerini kapsamakta ve
faktorlerin homjen olup olmamasi sorununu da bdylece ortadan kaldirmaktadir. Ciinkii bir
malin iiretiminden vazgegmekle ( kagirilan firsat) diger bir malin iretilmekte, iiretilmeyen
maldan tasarruf edilen faktorler ise iiretilen mal igin kullanilmaktadir.** Haberler ve digerleri,
iiretim olanaklar1 egrisinin Ricardo’nun firsat maliyeti hakkindaki kisisel varsayimlarinin bir
¢esidi oldugunu kabul ettiler®

Tablo 1.
Firsat Maliyeti Tablosu

Firsat Maliyeti ( Opportunity Costs for )

Sarap (Wine) Kumas (Cloth)
Portekiz 80/90 =8/9 90/80 = 9/8
Ingiltere 120/100 = 12/10 100/120=10/12

Kaynak: Bo SODERSTEN, International Economics, St. Martin Press, New York 1980,s. 24

Yukaridaki tabloya da baktigimizda, sarap iiretiminde Portekiz’in daha az firsat
maliyetine sahip iken Ingiltere kumas iiretiminde daha az firsat maliyeti sahiptir. Bdylece
Portekiz sarap iiretiminde karsilastirmali {istiinliige sahip ve Ingiltere kumas iiretiminde
karsilagtirmali {iistlinliige sahiptir. Portekiz bir birim kumas liretmek icin ne kadar sarap
iretiminden vazgeciyorsa, kumasin alternatif maliyeti Portekiz’de vazgecilen sarap miktari
kadardir. Clinkii Portekiz, bir birim sarap tiretmek i¢in kumas iiretiminde kullanacagi tiretim
faktorlerini tasarruf edip, bunu sarap liretimine aktaracaktir.

Haberler’in emek-deger kurami yerine firsat maliyeti kuramini getirmesi toplumsal
iretim olanaklar1 egrisinin ¢izilmesine de yardimci olmustur. Boylece, A mali ile B mali
arasindaki degisim oranini gésteren dogrunun iiretim olanaklart egrisine teget oldugu noktada
optimal iiretim dengesini belirlemek de miimkiin olmustur. Bu optimal {iretim dengesi
konusunda Ricardo’nun varsayimlart konusunda Haberler ve digerleri, tiretim olanaklar
egrisinin Ricardo’nun firsat maliyeti hakkindaki kisisel varsayimlarinin bir ¢esidi oldugunu
kabul ettiler®® Haberler’e gore, iilkenin maliyet {istiinliigiiniin bulundugu alanda uluslararasi
fiyatin i¢ fiyatlardan yiiksek olmasi kosuluyla iireticiler kaynaklarina maliyet {istiinliigiine
sahip olduklar1 alan yigilacaklar, boylece iilke ihrag malini iyi bir fiyattan sattig1 gibi ithal
malin1 da ucuza elde etmek ve daha fazla mal tiketmek olanagina kavusacaktir.®*

®! Karluk, Uluslararas: Ekonomi, s.24.

%2 Charles P. Kindleberger and Peter H. Lindert, International Economics, Sizth Edition, Ontaro —U.S: Richard
D. Irwin Inc., 1978, s.24.

¥ ag.e. s.24

¥ Y1lmaz, 5.98.
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1.3.2. Faktor Oranlar1 Teorisi

Karsilastirmali iistiinliikler teorisine gore, aralarindaki iiretim maliyetleri farkli oldugu
stirece, iilkeler karli dis ticaret yapabilirler. Ancak bu analizlerde eksik birakilan ¢ok dnemli
bir nokta vardir. O da uluslararasi ticaretin asil nedeninin, ya da baska bir deyisle, iilkeler
arasinda iiretim maliyetlerinin neden farkli oldugu konusunun agiklanmamasidir. Ricardo
bunu emek verimliliginin uluslararasi farkliligina baglamis, ama emegin veriminde farklilik
doguran etkenlerle ilgilenmemisti.

Karsilagtirmali Uistiinliiklerin bu eksikligini gidermek t{izere Ricardo’dan yaklasik bir asir
sonra ortaya atilan bir aciklama, Faktor Oranlari Teorisi’dir.®* ( Factor Endowment Theory).
Isvecli iktisat¢1 Eli F. Heckscher’in(1879-1952), 1919 yilinda yaymlanan Gelir Dagilimi
Uzerine Dis Ticaretin Etkisi ( The Effect of Foreign Trade On The Distribution of Income)
isimli makalesinde ve daha sonra 6grencisi iktisat¢i ve politikaci Bertil Ohlin ise, 1933 yilinda
yayinlanan Bolgesel ve Uluslararast Ticaret ( Interregional and International Trade) isimli
kitabinda yukarida belirtilen sakincalart ortadan kaldirmistir. Yillar sonra Amerikal politikaci
Paul Samuelson teoriye yeni katkilar getirmistir. Teoride emek ve sermaye olarak iki 6nemli
faktor vardir. Ulkeler arasinda ayni mallar igin iiretim fonksiyonlarinin ayni oldugunu kabul
ederek, veri teknoloji ve zevklerde dis ticaretin temel sebebinin, {ilkelerin sahip olduklari
nisbi faktor zenginlikleri oldugunu 6ne siirmektedir.*®

Dikkat edilmesi gereken en 6nemli nokta, her tilkenin farkli iiretim faktorlerinde zengin
olmasidir. Dolayisiyla, teoreme gore, bir iilke hangi iiretim faktdriinde daha zengin
kaynaklara sahipse, iiretimini zengin oldugu faktorii kullanabilecegi mallar {izerinden
gerceklestirmelidir. Bir iilke sermaye faktoriine zengin olarak sahipse sermaye yogun, emek
faktoriine zengin olarak sahipse emek yogun mallar tiretmelidir.*’

Hecksher’in onerisinde biiylik bir saygi ile bahsettigi Ricardian teoriye bazi ekler
yaparak diizenledi. Dis ticarete mukayese etmede yol gosterdi. Ulkeler arasindaki
karsilastirmal1 istiinliikte farkliliklarin sebebi nedir sorusuna formiile edemese de bir cevap
bulabilmisti. Basit olarak bu fonksiyonel gelir dagilimi ile dogrudan ilgiliydi. Bunu daha
sonra Ohlin formiile edecekti.®®

Iki mal, iki iilke ve iki faktdrlii bir modelde, Hecksher-Ohlin teorisine gore, iistiinliikleri
ortaya koyabilmek ve faktor-fiyat esitligini agiklayabilmek i¢in asagidaki varsayimlarda
bulunmamiz gerekecektir.

- Ulasim maliyetleri sifir olup serbest dis ticaret gegerlidir.

- Mal ve faktor piyasalarinda tam rekabet vardir.

- 1ki mal ve iki iiretim faktorii s6z konusudur.

- Ulkelerindeki iiretim faktérii s6z konusudur.

- Ulkelerindeki iiretim faktdrleri arz1 sabit ve ayni nitelikte olup bunlarin istihdami
saglanmaktadir.

- Ulkelerde 6lgege gore sabit getiri séz konusudur.

- Tiiketici tercihleri tilkeler arasinda sabittir.

% Seyidoglu, s.57

% Karluk, Uluslararas Iktisat s.35.

s Oguzhan Ardig ve Pinar Yilmaz, Para-Banka-Uluslararasi iktisat ve Tiirkiye Ekonomisi, Istanbul: Segkin
Yayincilik, 2002, s.117.

% Andrea Maneschi, Comparative Advantage in International Trade — A Historical Perspective,
Massachusetts — Amerika: Edward Elgar Publishing, 1998, s.171.

13



- Tam uzmanlagma yoktur.

- Faktor yogunluklar tersine donmektedir.

- Uretim fonksiyonlar1 diinyanin her yerinde 6zdes, homojen ve birinci derecededir.
Diger bir deyisle, mallarin faktér yogunlugunun 6zellikleri hi¢ degismemekte ve iki
malin es iiriin egrileri birden ¢ok noktada kesigsmektedir.

- Iki malm iiretim fonksiyonu farkli faktdr yogunluguna sahiptir.

- Uretim fonksiyonlar1 mallar arasinda aynidir, bu durumda A ve B mallari her iki
iilkede ayni1 teknikle tiretilebilmektedir.

Hecksher-Ohlin kuramina gore, bir iilke sinirlari iginde hangi tiretim faktoriine bol
olarak sahip ise, o dretim faktoriiniin yogun olarak kullanildigt malin {iretiminde
uzmanlasilacak ve uzmanlasilan bu mal ihracata konu mal olacak, yani ihrag edilecektir. Buna
karsilik kit iiretim faktoriiniin kullanildigr malin iiretiminden vazgegilecektir ve bu mal diger
tilke(ler)den ithal edilecektir. Kisacasi nispi olarak sermaye faktorii bakimindan zengin bir
ﬁlke,ggermaye yogun mal1 iiretir ve ihra¢ eder ve nispi olarak kit olan emek yogun mali ithal
eder.

Biitiin bu varsayimlarin 1s1¢inda Hecksher-Ohlin Teorisi, bir iilkenin diger iretim
faktoriine gore nisbi olarak daha zengin oldugu faktdrii yogun olarak kullandigi mal
iiretiminde uzmanlagsmasi ve bu mallar1 ihra¢ etmesi gerektigini 6ne siliren bir genel denge
teorisidir. Teorinin varsayimlart olduk¢a kuvvetli olup, bizi ger¢cek diinyadan
uzaklagtirmaktadir. Bununla birlikte varsayimlar teorik ¢alismalar1 kolaylastirarak basitlik
sagladig1 i¢in kaginilmazdir.*°

1.3.3. Rybczynski Teoremi

Hecksher-Ohlin Teorisine dayanan Rybczynski Teorisi (1955), tam istihdam sartlari
altinda tiretim faktorleri miktarinda meydana gelecek bir artigin {iretim, tiiketim ve dis ticaret
etkilerini analiz etmektedir. Teorinin orjinali, bir liretim faktorii arzinda meydana gelen bir
artisin, bu faktorii yogun olarak kullanan malin iiretiminin artacagini, arz1 sabit kalan faktori
yogun olarak kullanilan malin {iretiminin azalacagini 6ne siirmektedir. Fakat Rybczynski, iki
faktoriin miktarinda meydana gelecek degismelerin, sonucu etkilemeyecegini belirtmektedir.
Teorinin dayandig1 varsayimlar sunlardir;

- Ulkede iki iiretim sektdrii bulunmakta ve her sektdr dogrusal homojen iiretim
fonksiyonuna gore iiretim yapmaktadir.

- Uretimde faktdr yogunluklari farkli bulunmaktadur.

- Her iki iiretim faktorii de tam olarak kullaniimaktadir.**

Rybcezynski bir lilkede tek bir faktoriin arzinin artmasi halinde olabilecek gelismeleri bu
sekilde acikladiktan sonra bu sonucu dis ticaret hadlerine uyarlamaktadir. Buna gore, arzi
artan faktorii yogun olarak kullanan mal ihra¢ mali ise ticaret hadleri iilkenin aleyhine
donecektir. Tersine arzi artan faktorii yogun olarak kullanan mal ithalati ikame eden malsa
ticaret hadleri iilke lehine doner.

* Havva Tung, Uluslararasi Ticaret, Para ve Finans, Alfa Basim Yayim Dagitim, 2004, s.80
%0 Karluk, Uluslararasi Ekonomi,. s.36.
“ag.e., s.45
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Rybczynski Teoremi, ekonomideki ikinci esashi goriisii agiklamaktadir. ingiliz olarak
anilan Rybczynski’ye gore, ekonomik faaliyetteki artis onun is giiciinde de artisa neden olur,
Bu goriisii daha basit bir sekilde agiklamak i¢in Edgeworth-Bowley kutu diyagrami kullanilir.
Buna gore fiyatlar sabit kabul edilirse, arzda bir artis oldugu takdirde, bu iiretimde de bir
artisa neden olacaktir. Cilinkii girdi maliyetleri diisecek ve iiretim artacaktir.*?

Rybczynski’ye gore, i¢ ve dis ticaret hadlerinin arzi artan faktorii yogun olarak kullanan
malin aleyhine donmesinin baslica nedeni bu faktorii yogun olarak kullanan malin arzinin
armis olmasidir. Arzin artmasiyla birlikte goreli fiyatlar s6z konusu malin aleyhine
donmektedir. Yani ne ic¢te ne dis pazarda talep gorece ucuzlayan mala karsi bir artig
gostermemektedir. Rybczynski dis talebin fiyat esnekligini sifir varsaydigi gibi, dis talebin
gelir esnekliginden de s6z etmemistir.

Rybczynksi teoreminin ilging bir uygulamast Japon ve Alman sanayilerinde ortaya
cikmaktadir. 1960’lardan sonra Japonya, II. Diinya Savasi’ndan sonra da Almanya, sermaye
yatirimlarinda ¢ok hizli davrandilar. Sermaye yogun mallarin {iretimi hizla artti. Japonya’da
emek yogun mal iiretiminde nisbi bir daralmada da yasandi. Bu daralma emek yogunlugu
nisbeten yliksek oranlarda daha fazlaydi. Ancak hiikiimetin elinde bu gelismeleri etkileyecek,
politika aletleri her zaman vardir.**

Ozetle, Rybczynski Teorimine gore, yalniz bir faktdriin arttigi durumlarda bu faktor,
iiretim teknolojisinin onu yogun bi¢cimde gerektiren endiistride kullanilacak, arzi sabit olan
faktre yogun ihtiya¢ duyulan endiistride ise tiretim diisecektir.*

1.3.4. Leontief Paradoksu

Eli Heckscher tarafin olusturulan Faktor Oranlart (Donatimi) teorisi iktisat¢ilar
tarafindan oldukea ilgi gérmiis, ancak teorinin dayanagi olan mallarin faktor farkliliginin nasil
Olgiilecegi test edilememistir. 1930’lu yillarda, Amerikali profesér Wassily Leontief
‘inpu-output’ tablosu adi verilen teknikle ilk defa Amerika iizerinde uygulamali olarak test
etmistir.”® Sermaye bollugu bulunan iilkeler sermayeyi fazla kullanan mallari mu ihrag
etmeliydi. Bu konudaki inanci Leontief sarsmistir. 1947 input-output tablolarindan hareket
ederek, Leontief sermaye bollugu bulundugu seneler ABD’nin fazla sermaye kullanan degil,
fakat fazla emek kullanan mallarda goreli avantaji bulundugunu gostermistir.

Leonitef’e gore, ABD’nin emek zengini bir iilke gibi goziikmesinin nedeni bu iilkede
stlin girisimcilik, egitim ve liretime yonelik calisma atmosferi dolayisiyla, emek veriminin
diger iilkelere gore ii¢ kat daha yiiksek olmasidir. ABD’nin ger¢ek is giicii stokunu bulmak
icin mevcut is giicli miktarini ii¢ ile carpmak gerekir. Bu yapilinca ABD sermaye zengini
degil, emek zengini bir iilke durumuna gelecektir.*’

Leontief ABD’deki ihracat endiistrisiyle ithalat ikamesi endiistrisindeki yeni kapasitenin
sermaye emek oranlarini mukayese etmekteydi. Kapitali sdyle olgmekteydi; Senede bir

2 James R. Markusen, James R. Melvin, William H. Kaempfer, Keith E. Maskus, International Trade Theory
and Evidence, Singapur, 1995: McGraw-Hill Inc. s.118.

* Yilmaz, s.159.

* Emin Ertiirk, Uluslararasi iktisat, 2. Basky, istanbul: Alfa Basim Yaym Dagitim, 2001, s.33.

% Seyidoglu, s.67.

*® Ardig — Yilmaz, s.120.

*" Hiiseyin Sahin, iktisada Giris, Bursa: Ezgi Kitabevi, 2002, 5.533.
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milyon dolarlik mal iiretimi i¢in gerekli yeni kapital. Bu toplam Sermaye-Hasila oranidir,
yoksa kullanilan degil. Emek yogunlugu bir milyon dolarlik ek iiriinii iiretmek icin gerekli is
giinii olarak hesap edilmekteydi. Neticede ithalati ikame eden endiistride sermaye-emek
yogunlugunun ihracat endiistrisinden daha yiiksek oldugu meydana ¢ikiyordu. Bu da bir
paradoks olarak goriiliiyordu.*®

1.3.5. Diger Neoklasik Katkilar

John Stuart Mill dis ticaret konusundaki goriislerine Ricardo’nun karsilastirmali
iistiinliikler kuramindaki goriislerini yinelemekle baslar. Ozellikle Ricardo’nun dis ticaretin
gida maddelerini ucuzlatmasi ile licretlerin baski altinda tutulabilecegi goriistine katilir. Adam
Smith gibi Mill’de dis ticaretin genis bir pazara iiretimde bulunmak ise iiretim silirecinin
gozden gegcirilmesinin ve gelistirilmesini gerektirir, is bolimiiniin artmasina, verimlilik
arttirict onlemlerin bulunmasina yol acar.*®

Mill’e gore dis ticaret durumunda olusacak, fiyat, karsilikli talep kanunu tarafindan
belirlenir. Buna gore, olusan uluslararasi fiyat, her iki iilkenin de ticaret dengesini sagayacak
sekilde belirlenmelidir. Diger bir deyisle Portkeiz ve Ingiltere 6rnegindeki kumas ve sarap
ornegimizdeki gibi, Portekiz ve Ingiltere’nin karsilastirmali {istiinliige sahip olduklar:
mallarda verecekleri fiyat teklifi birbirlerine esit olmalidir. Bu esitligi saglayan uluslararasi
fiyattan Portekiz’in kumas ihracati, Ingiltere’nin kumas ithalatina, Ingiltere’nin de Sarap
ihracati, Portekiz’in sarap ithalatina esitlenerek uluslararasi ticarette denge saglanir.
Portekiz’in vermek istedigi kumas ile Ingiltere’nin talep ettigi kumas miktar: birbirine esit
olmayacagi i¢in dengeye ulagilamaz.*

Mill’in Karsilikl1 talep kanundan sonra, Ingiliz iktisat¢1 F.Y. Edgeworth ve daha sonra
Alfred Marshall neoklasik diisiinceye ¢esitli katkilarda bulunmuslardir. Edgeworth’a gore dis
ticaret bir iilke i¢in her seyden once kaynaklarin en iy1 dagilim sorunu oldugunu o6ne siirer. Bu
diistincesini agiklamak i¢in Edgeworth-Bowley kutu diyagrami diye adlandirilan bir
geometrik bir sistem gelistirmistir.

Edgeworth’un kutu diyagraminda dik kenarlar emek, yatay kenarlar topragi simgeler.
Dikey kenarlardan biri yiyecek, digeri giyecek liretmek i¢in gerekli emek miktarini, yatay
kenarlardan {istteki yiyecek, alttaki giyecek icin toprak miktarin1 verir. Bu kutunun igine
yerlestirilen belli bir miktar yiyecek ve giyecek iiretimini simgeleyen iirlin egrileri
kaynaklarin optimal dagilimini gosterir.

Alfred Marshall, bir yandan klasiklerin isgiinii kavramini maliyet Olgiisii olarak
gelistirirken, bir yandan da Mill’in talebe dayali analizlerini klasiklerin arz yanl yaklasimlari
ile biitiinlestirmeye calismistir. Marshall’da dis ticaretin yararlar1 parasal degil, reel anlamda,
emek ve fedakarlik agisindan ele alir. Ancak tek bir mal yerine, temsili balya adin1 verdigi bir
grup msazldan s0z eder. Bu mallar ticaret siirecince degisebilir ancak, emek/sermaye orani
sabittir.

“8 Zeyyat Hatiboglu, Uluslararas: iktisat, istanbul: Lebib Yalkin Yayinlari, 2003, s.60.
* Yilmaz, s.72.

% Karluk, Uluslararas: Ekonomi, s.56.

! yilmaz, s.84

2a.g.e., s.77
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1.4. MODERN TEORILER

Adam Smith’ten Hecksher-Ohlin teorisine kadar uzanan zincir i¢inde yapilan
aciklamalardan sonra, oOzellikle Leontief celiskisinin {iizerinde yarattig1 tartigmalarin
sonucunda, 1960’lardan sonra uluslararasi ticareti agiklamak iizere, yeni teoriler ortaya
atilmisgtir. Bunlardan altisin1 agiklamaya ¢alisacagiz.

1.4.1. Varhk Teorisi

Irving Kravis tarafindan 1960 yilinda ortaya atilmistir. Kravis’e gore, dis ticaretin
nedeni; bir malin veya hizmetin bir ekonomide bulunmamasidir. Ulkeler, kendileri
iiretemedikleri veya pahayla iirettikleri mallar1 veya hizmetleri diger iilkelerden ithal ederler.
Mallarin ve hizmetlerin bazi iilkelerde olup, bazilarinda olmamasinin nedenleri sunlardir;

e Dogal kaynak zenginliklerinin farkli olmasi,
e Teknolojik yeniliklerin olup olmamasi,
e Gegici monopol yaratan iiriin farkhilagtirmas:.>

Bir tilkenin ithalati, o iilkede arzin esnek olmadigini gosterir. Buna karsilik ihracat, iilke
iretiminin fazla olduguna isarettir. Dolayisiyla, iilke ihracat sanayileri, ekonominin diger
sektorlerine gore daha iistiin teknolojileri kullanir ve bu sektorde teknolojik gelisme daha
fazla olur.>*

1.4.2. Nitelikli s Giicii Teorisi

Teorisyenleri Keesing ve Kenen’dir. Gelismis iilkeler arasindaki dis ticaret, farkl
ozellikler gosterir. Ciinkii her tilkede is giicli ayni nitelikte degildir. Nitelikli is giiciine dayali,
yani emege sahip olan iilkeler, niteliksiz emege sahip olan iilkeler karsisinda, emek yogun
mallarin tiretiminde mutlak {istiinliige sahip olacaklardir.”

Bu agiklamadan anlasilacagi gibi, faktér donatim teorisi ile nitelikli is giicli teorisi
arasinda biiylik benzerlik vardir. Gerek is giiciiniin egitilmesi, gerekse fiziki sermayenin
yaratilmasi tasarrufu gerektirir. Gergek hayatta, nitelikli-emek yogun mallarla sermaye-yogun
mallar genellikle birbirinin aynisidir. Bu nedenle bazi iktisatgilar bu ikisinin ‘tiiretilmis’
kaynaklar altinda birlestirilmesini onerirler.

1.4.3. Teknoloji Acig1 Teorisi

1961°de M.U. Posner tarafindan ortaya atilmistir. Buna gore, sanayilesmis iilkeler
arasindaki ticaretin biiylik bir bolimii yeni mal ve {iretim siireglerine dayalidir. Bunlar
cogunlugu ileri sanayilesmis iilkelerde kurulu bulunan yenilik¢i firmalar tarafindan
gelistirilirler. Yenilikler, patent ve fikri hak yasalari ile korunur. Bagka bir deyisle, yeniligi ilk

%% Celik, Kenan, Cemalettin Kalayci ve Ali Riza Sandalcilar, Dis Ticaret islemleri Yonetimi, Trabzon: Derya
Kitabevi, 2006, s.12

** Karluk, Uluslararas: Ekonomi, s.111.

% Ardig ve Yilmaz, s.120.

% Seyidoglu, .73
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kez bulan firma onun monopociisii olur. Baskalarinin, o bulusu izinsiz kullanmas1 deginilen
bu yasalarla 6nlenir.

Dolayisiyla teknoloji acigi teorisine gore, yeni bir mal veya liretim siireci bulan
sanayilesmis {ilkeler, bu mallarin ilk ihracatgilar1 olurlar. Ancak zamanla teknoloji taklit
yoluyla, ya da serbest bir mal durumuna gelerek Gteki iilkelerin eline gectikten sonra, o
iilkeler emegin ucuzlugu veya dogal kaynak {istiinliikleri nedeniyle s6z konusu mali ilk icat
edenden daha ucuza iiretirler. Boylece bu mal daha az gelismis iilkeler tarafindan ihrag
olunmaya baslanir.>

1.4.4. Tercihlerde Benzerlik Teorisi

Burenstam Linder tarafinda ortaya atilmistir. Linder’e gore dis ticaret zevk ve tercihleri
birbirine benzeyen iilkeler arasinda yapilmaktadir. Ozellikle sanayi mallarinin dis ticaretini
aciklamaktadir.

Gelir diizeyleri birbirine benzeyen iilkelerde tiiketicilerin tercihleri de benzerdir. Kisi
basma gelir yiliksekse yliksek kaliteli, diisiikse diisiik kaliteli mallar tercih edeceklerdir. Bir
iilke oncelikle kendi i¢ piyasasinin ihtiyacini karsilamak igin iiretim yapar. Ancak iiretim
hacmi arttik¢a, o alanda uzmanlasir ve birim maliyetler diiser. Uretim fazlas1 ihrag edilir.
Bunlar talep edenler ise kendisi gibi sanayilesmis bir iilkedeki tiiketicilerdir. Ozetle, sanayi
mallart dis ticareti, iilkeler arasindaki gelir dagilimi farkindan kaynaklanir. Gelir dagilimi
farki ne kadar az olursa, dis ticaret o kadar ¢ok olacaktir.”®

1.4.5. Uriin Donemleri Teorisi

Teorisyeni Rayman Vernon’dur. Ticarette her iilke yeni mal iiretebilecektir. Ulkeler
arasi ticarette de, bazi iilkeler yeni mallar, bazi iilkeler ise daha once liretilmis eski mallar
tizerinde uzmanlasarak ihrag ederler. Ancak ticaret sirasinda, yeni bir mal eski mal ile cografi
olarak yer degistirebilir. Bu da {irlin donemlerine gegisin bir sonucudur.”® Esas olarak
teknolojik acik modeline dayananan bu goriiste, bir malin hayat seyrinde {i¢ asama vardir.
Yeni iiriin, olgun iirlin ve standart Uirtin. Bir mal ilk icat edildiginde az miktarda birkag
firmalarca iiretilir. Daha sonra kitlesel liretime gec¢ildikge malin kalitesinde standartlasmaya
gidildigi goriliir, bu durumda mal biitiin ilkelerce liretilmeye baglanir. Dolayisiyla ileri
teknoloji gerektiren bir mal Once sanayilesmis ve gelismis lilkelerde icad edilir ve {iretilir.
Daha sonra bu mallar diger gelisme yolunda olan iilkelerde de iiretilmeye baslanir. Bu siire
icinde gelismis iilkeler heniiz standartlasmamis mallari, gelisme yolunda olan iilkeler ise
standartlasmis mallar1 {iretip ihrag eder.

ag.e., s.74.
%8 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.14.
% Ardig ve Yilmaz, s.121.
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1.4.6. Olcek Ekonomileri Teorisi

Olgek ekonomisi, biitiin girdilerde meydana gelen artisa bagli olarak ortalama
maliyetlerde meydana gelen diismedir.®® Bu teori, bir iilkenin degisik tiirlerini neden hem
ihrag, hem de ithal etmekte oldugunu agiklamak iizere ortaya atilmistir. Genis bir i¢ pazara
sahip olan tilkeler, i¢sel ve dissal ekonomilerden yararlanirlar ve maliyetleri disiiriirler.
Diisiik maliyetlerle iiretilmis mallarda karsilastirmali {stiinliik elde edilir. Dolayisiyla bu
mallarin ihracati yapilir. Kiigiik iilkeler ise ancak diinya pazarlarina iiretim yaparak igsel ve
dissal ekonomilerden yararlanabilirler. Bu durumda da uluslararasi zevk ve tercih farkliliklari
pazar1 daraltmaktadir. Dolayisiyla kiigiik iilke iireticileri diinya pazarlarinda dlgege gore artan
getirinin saglayacagi tistlinliiklerden yararlanamazlatr.61

Biiyiiyen bir firma bilginin ve teknolojinin firmalar arasinda yayilmasina yol acar. Bilgi
yogun sanayilerde, firmalar aras1 temas ne kadar yogunsa, bilgi o kadar hizli yayilir. Bu da
firmalara maliyetine katlanmadiklar1 bilgi ve teknolojiyi girdi olarak kullanma ve maliyet
diistikliigi imkan1 vermektedir. Bir firmanin ortalama ve marjinal maliyeti onun iiretimi
genisledik¢e artar. Fakat rakiplerinin liretimi genisledikce diiser. Endiistrinin genislemesi
maliyetleri diisiirdigli igin ticaretin artmasini saglar. Ancak maliyetlerde bir noktadan sonra
artmaya baslayacagi i¢in, birim maliyetlerde diisiis bir noktadan sonra duracaktir.®?

Icsel olgek ekonomileri, firmanm kendi iiretim oOlgegi arttifinda ortalama birim
maliyetlerinin diistiigii durumlarda s6z konusudur. Ornek olarak, bir yilda az sayida otomobil
ireten ufak bir otomobil fabrikasinin maliyetleri, GM, Toyota, Fiat gibi dev firmalarin
yaninda c¢ok yiiksek kaliyor. lIgsel olcek ekonomileri Kkitlesel iiretim teknolojisinin
kullanilmasi, yonetimde artan etkinlik ve is giliclinlin uzmanlagmas: gibi etkenlerin bir
sonucudur. Firmanin bagli oldugu endiistride iiretim hacmi genisledikce onun ortalama
maliyetleri diigme gosteriyorsa iiretimde digsak 6lgek ekonomileri sz konusudur.®

1.4.7. Tekelci (Monopolcii) Rekabet Teorisi

Diinya ekonomisinde temelde ayni ihtiyaglar1 karsilayan, fakat birbirinden marka, renk,
fonksiyon vb. farkliliklar gosteren cok degisik mallar iiretilmektedir. Ornegin, Coca Cola ile
Pepsi birbirinin ayni degildir. Bu mallar aym1 sanayi dalinda tretilmektedir. Toplumlarin
zevkleri ve tercihleri birbirinden farkli oldugundan, her topluma yonelik degisik mallar
iretilmektedir. Dolayisiyla, iilkeler arasinda ihtisaslasmaya gidilir. Boylece, farkli iilkelerde
sanayiler arasi ticaret dogmaktadir. Tiiketiciler, daha ¢ok ve farkli tiikketim mallarini, daha
ucuza satin alabilirler.**

Bir iilke dis ticarete agilinca onun hangi sektdrlerde uzmanlasacagini yani endiistriler-
aras1 nitelikteki ticaretini, karsilastirmali iistiinliiklerinin yapist belirler. Fakat uzmanlagmaya
gidilen sanayi dallarinda yalnizca belirli bir mal iiretilir ve bunlar ihrac¢ edilerek disaridan
degisik tiirler saglanir. Boylece endiistri-i¢i ticaret ortaya ¢ikar.®®

% Emin Ertiirk, Uluslararasi iktisat Teori — Politika — iktisadi Birlesmeler — Uluslararas: Iliskiler, istanbul:
Ekin Yayinevi 1996, s.41.

81 Celik, Kalayc1 ve Sandalcilar, s.14

62 Ertiirk, Uluslararasi iktisat, .42

% Seyidoglu, s.78.

% Celik, Kalayc1 ve Sandalcilar, .15

% Seyidoglu, s.79.
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IKiNCi BOLUM

2. ULUSLARARASI TICARETTE STANDARTLARI BELIRLEYEN KURUMLAR

2.1. GATT’DAN DUNYA TiCARET ORGUTU’NE (ROUND GORUSMELERI )

1930’lu yillarda yasanan ekonomik bunalimin ardindan {lkeler kendi iglerine
kapanmay1, bireysel davranarak biiylik bunalimin getirdigi sorunlara yonelmeyi tercih
etmislerdir. Bu da diinya ticaretinde isbirliginden uzaklasilmasina neden olmustur. Ulkeler,
kendi sanayilerini korumak ve dis O0demeler dengesi problemlerini ¢ézmek igin glimriik
tarifelerini yiikseltme yoluna gitmislerdir. Ancak ayni1 donemde sanayisi yeni yeni gelismekte
olan batil1 iilkeler, dis ticaretteki durgunluktan biiyiik 6l¢iide rahatsizlik duymuslardir. 1945
yilinda Ikinci diinya savasmin sona ermesinden sonra Amerika Birlesik Devletlerinin
onciiligiinde uluslararasi ekonomik, sosyal ve siyasi yapilanma hedefi ¢ercevesinde Once
Birlesmis Milletler Orgiitii, ardindan diinya ekonomisinde piyasa kosullarinin isleyisini
saglamak {tizere Uluslararas1 Para Fonu (IMF) ve Diinya Bankasi (IBRD) kurulmus,
uluslararas1 ticaretin  serbestlesmesi hedefine yonelik olarak glimrilkk anlasmasi
imzalanmls‘ur.66

Biiyik Buhranin uluslararast ticareti yavaslatip daraltan ticari kisitlamalardan
kaynaklandigin1 inamiliyordu. fleriyi diisiinen geligmis iilkeler, serbest ticaretin kendileri,
ticari ortaklar1 ve tiim diinya icin karli olacagini hissettiler Herkes tarife uygulamalarinin
ardina hapsolmusgken, asil mesele, Kimin ticari liberizasyona dogru ilk adimi atmaya cesaret
edecegiydi. iktisat teorisi bir iilkenin digerlerinin ne yaptigina bakmaksizin, kendisine sunulan
avantajlar1 kullanmasi gerektigini savunur. Fakat uygulamadaki gercekler {ilkelerin ilk adimi
atmalarim engellemektedir.®’

II. Diinya Savasi'nin son bulmasi ile BM iiyesi tilkeler, savas donemi boyunca yasanan
kaosu sona erdirmek, iilkeler arasinda serbest dis ticareti tesvik etmek ve dig ticaret
siyasetlerini dlizenlemek amaciyla, Bretton Woods Konferansi'nin ardindan bir toplanti
yapmaya karar vermislerdir. 1946 yilinda BM Ekonomik ve Sosyal Konsey, 19 iilkeden
meydana gelen hazirlik komitesi olusturmustur. Komitenin gorevi, dis ticaret ve istihdam
konusunda uluslararasi konferans i¢in hazirliklarda bulunmaktir.

18 Ekim-26 Kasim 1946 tarihleri arasinda Londra'da toplanan Hazirlik Komitesi, ortak
bir sozlesme taslagi iizerinde anlagsmaya varamamistir. Bunun {izerine ABD, Kanada,
Ingiitere, Fransa ve Beneliiks iilkelerinin de dahil oldugu Yazim Komitesi kurulmus ve sorun
yaratan konularin ¢oziimlenmesi i¢in ¢aba harcamistir. Yazim Komitesi, 20 Ocak-25 Subat
1947 tarihlerinde yeni metin lizerinde ¢aligmaya devam ederken ABD, Komite'nin iiyeleri ile
dogrudan goriismelere baslamistir. Boylece Cenevre'de ayni konuda iki farkli toplanti
gerceklestirilmistir. 10 Nisan-22 Agustos 1947 tarihlerinde Hazirlik Komitesi, Uluslararasi
Ticaret Odasi'nin taslak s6zlesmesini tamamlamistir. 10 Nisan-30 Ekim 1947'de ise, Hazirlik
Komitesine liye iilkeler ile ABD arasinda karsilikli tarife indirimlerini igeren Gilimriik

% Nil Karaca, “Gatt’dan Diinya Ticaret Orgiitiine”, Maliye Bakanhg1 Dergisi, Say1:144 / Eyliil-Aralik,2003,
http://portall.sgb.gov.tr/calismalar/yayinlar/md/md144/gatt.pdf, s.84, (14.01.2009).
®” Ted Walter, Diinya Ekonomisi, Unal Caglar ( gev.), Bursa: Alfa Kitabevi, 2002, 5.233.
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Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlagsmasi (General Agreement on Tariffs and Trade: GATT) 30
Ekim 1947 tarihinde imzalanmis ve 10 Ocak 1948'de yiiriirliige girmistir.68

GATT, diinya ticaretinin global olarak serbestlestirilmesi konusunda bazi temel ilkeler
benimsenmistir. Bunlar;

a) Uye iilkeler arasindaki ticarette ayrimcilik yapmama; Bu kurala gére, iiye
iilkeler glimriik tarifelerini birbirlerine kars1 farkli bigimlerde uygulayamazlar.
Yani bir iiye, baskasina bir tarife indirimi tanimigsa diger biitiin liyelerde
bundan yararlanmalidir. Bu ilke, GATT’1n benimsedigi ‘ en ¢ok kayirilan iilke’
kuralinin dogal sonucudur.

b) Koruma amaci olarak yalnizca giimriik tarifelerinin kullanilabilmesi; GATT,
korumanin zorunlu oldugu durumlarda, glimriik tarifelerini kotalardan {istlin
tutar. Belirsizlikler daima dig ticareti caydirici etkide bulunur.

c) Goriismelerde tiyeler arasinda ‘karsilikli 6diin’ ilkesi; Bu ilke sayesinde tarife
indirimlerine ayni zamanda gerekli siyasal destek de saglanmis olmaktadir.
Ciinkii iilkeler verdikleri oOdiinleri, digerlerinde sagladiklar1 karsi Odiinlerle
dengeliyorlar.

d) Uyeler arasindaki ticari anlasmazlhiklarda arabuluculuk gorevi; Uye iilkeler
arasindaki bir anlasmazlik durumunda sert ticari Onlemlere basvurmadan
GATT 1n arabuluculuk yapmasi istenebilir.

e) Tarife indirimlerinin baglayiciligi; GATT c¢ergevesindeki goriismeler sonucunda
anlagmaya varilan tarife indirimleri, iiye {ilkeler bakimindan geri doniilemez bir
nitelik taslr.69

En ¢ok kayrilan iilke maddesi GATT tarafindan kural olarak getirildiginde ticareti
liberallestirme “‘serbestlestirme” olarak tanimlandi. Ticarette her i¢ enstriiman ticaretin bu
serbestlestirme E)rensibine uygun olacak ve her liye iilke ayni haklardan ayni oranda
yararlanacakt1r.7 Bu kuralin bazi istisnalar1 bulunmaktadir. Bunlar, giimriik birlikleri, serbest
ticaret anlagsmalar1 gibi bolgesel ticaret anlagsmalar1 ve genel preferanslar sistemi gibi gelisme
yolundaki iilkeler lehine diisiik giimriik vergisi alinmasi veya hi¢ alinmamas1 gibi ayrimci
nitelikteki uygulamalar ile anlagsmanin 6ngordiigii anti-damping ve telafi edici vergiler gibi
bazi diger uygulamalardlr.71 GATT'n olusturulmasindan giiniimiize kadar dort adet konferans
ve dort adet ¢ok tarafli ticaret miizakeresi (Round) yapilmistir. Bunlar syle siralanabilir:

1. Tur: 1947 Cenevre Turu; (Isvigre) (Konferans); 23 iilke tarafindan imzalanmasiyla
GATT uluslararast bir kurulus olarak dogmustur. Ik cok tarafli goriismeler ile ticareti
kisitlayict 6nlemlerin kaldirilmasi gortistilmustiir.

% Ridvan Karluk, Uluslararas1 Mali ve Siyasal Ekonomik Kuruluslar, 5. Baski, Ankara: Turhan Kitabevi,
2002, s.147.

% Seyidoglu, s.190.

" Mitsuo Matsushita, Thomas J. Schoenbaum and Petros C. Mavroidis, The World Trade Organization — Lax,
Practice And Policy, Ikinci Baski, New York: Oxford University Pres, 2006, 5.202

™ Ceren Aydin, Diinya Ticaret Orgiitii Tarim Miizakereleri, AB ve Tiirkiye’nin Poziayonlari, Ankara:
Avrupa Birligi Genel Sekreterligi, Uzmanlik Tezi, 2004, s.12.

21



2. Tur: 1949 Annecy Turu (Fransa) (Konferans); Uye iilkeler 5.000 adet iiriinde indirime
gitmiglerdir.

3. Tur: 1951 Torquay Turu (Ingiltere) (Konferans); 1948’deki seviyesine gore
tarifelerde % 25 oraninda indirim saglamigtir.

4. Tur: 1956 Cenevre Turu (Isvicre) (Konferans); 2.5 milyar dolar degerindeki iiriinde
tarife indirimi gergeklestirilmistir.

5. Tur: 1960-1961 Cenevre (Isvigre) "Dillon Round"; 4.400 iiriinde tarife indirimine
gidilmistir. AET tiyesi tilkeler ile tek bir tarife indirimine yonelik yapilmistir.

6. Tur: 1964-1967 Cenevre (Isvicre) "Kennedy Round"

Asil goriismeler ABD ile AET arasinda ge¢mistir. 1958 Roma Antlagmasi’nin
yiirlirliige girmesiyle Batt Avrupa’da bir ortak Pazar kurulmus ve ABD, {igiincii iilkelere
uygulanan tarifeler nedeni ile Avrupa pazarmin disinda kalmistir. ABD bu pazara tekrar
girebilmek i¢in, Ticareti Gelistirme Yasasim1 kabul etmis ve AET iilkeleri ile sanayi
iiriinlerinde % 50 oraninda tarifelerde indirim yapmay1 teklif etmistir. Bu gelisme iizerine
GATT iyeleri 1964 yilinda yeni bir tarife indirimini goriismeye baslamislardir li¢ yillik
goriismeler sonucunda sinai mal glimriik vergilerinde % 36 oraninda global bir indirim
gerceklestirilmistir.

Kenedy Turu’nun agir bir tempo ile gelisim sebepleri muhteliftir. Istirak eden iilkelerin
bu miizakereler karsisindaki tutumlari, toplantilarin gelisimini dnemli surette etkilemistir.
Fransa ve dolayisiyla AET’nin genel olarak Kennedy Round’u benimsememeleri ve
Fransa’nin AET i¢inde1965 ortasina kadar siiren boykotu miizakerelerin kesilmeine yol
agmustir.’? Kenedy Turu goriismeleri gerek tarife dis1 engeller, gerekse tarim konusunda
onemli bir basar1 saglayamadi ve AET yiiksek bir koruma yapisina sahip Ortak Tarim
Politikasini gelistirmek olanagmi buldu. Bununla birlikte imalat sanayinde %36, tarim
driinleri i¢in % 20 indirim saglandi. Neticede, ortalama Giimriik vergileri ABD, AT ve
Japonya’da % 10 diizeylerine inmistir.”® Bu da 40 milyar dolar degerinde, 3.600 malda
giimriiklerin azaltilmasi anlamina gelmektedir.

7. Tur: 1973- 1979 Cenevre (Isvigre) "Tokyo Round"

1970’11 yillarin baglarinda glimriik tarifelerinde genis dlgiide indirim saglanmisti. Bu
sirada artan korumaciligin araglarini tarife dist engeller olusturmaktaydi. Boylece GATT
goriismelerinde tarife dis1 engellere yer verilmistir.™

Yedinci Cok tarafli Ticaret Gorlismeleri (Tokyo Turu), ABD, AT ve Japonya'nin 1972
yilinda almis olduklar1 karar {izerine 12 Eyliil 1973 tarihinde Tokyo'da baslamistir. 14 Eyliil
1973'de yayinlanan bir bildiri ile sinai ve tarimsal {iriinlerde uluslararasi ticarete engel olan
tiim Onlemlerin (tropik ve hammaddeler dahil) ele alinmasi kararlastirilmistir. Tokyo Turunda
sanayilesmis iilkeler gelismekte olan llkelerden mutlaka bir giimriik indirimi yapmalarini

"2 jktisadi Kalkinma Tesisi Yaymlari, Kennedy Round,istanbul, No.AET/10, 1967, s.4

¥ Tugrul Cubukgu (edt), GATT ‘Uruguay Round’ Gériismelerinin Sonuglar: ve Etkileri, Ankara: TUSIAV
Uluslararas1 Ekonomik Arastirmalar Merkezi, 1994, s.5.

™ Parasiz, Iktisadin A B C’si, 5.258.
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beklememisler ve en az gelismis llkelerin durumuna 6zel bir 6nem vermislerdir. Tur
stiresince her hangi bir spesifik konuda anlagsmaya ulasilmasi amaglanmamistir. Turun 1975
yilinda tamamlanmasi Ongoriilmiis olmasina ragmen, goriismeler ancak 12 Nisan 1979
tarthinde sonuglandirilabilmis ve bu esnada 6nemli sayida kod iizerinde anlagsmaya varilmaistir.
Tokyo Turu'na GATT'a iiye olan ve olmayan 99 iilke katilmistir. Goriismelerin 6nemli
sonuglarindan biri, belki de en onemlisi, 14 Haziran 1983 tarihinde Briiksel'de imzalanan
Armonize Mal Tanimi ve Kodlama Sistemi Hakkinda Uluslararasi Sozlesme'nin (kisaca
Armonize Sistem) 1 Ocak 1988'de vyiiriirlige girmesidir. Bdylece, diinya {izerinde
uygulanmakta olan {i¢ temel nomenklariirleri olan, fakat birbirlerinden ¢ok farkli Briiksel
Tarife Nomenklatorii: BTN, Birlesmis Milletler Uluslararas: Standart Ticaret Siniflandirmasi:
SITC ile ABD'nin uyarladigi TSUS) giimriik nomenklariirleri ortadan kalkmustir.
Nomenklatiir, diinyada ticarete konu olan mal ¢esitleri arasinda belli bir sistem i¢inde bunlarin
tasnif edilmeleriyle ortaya ¢ikan tarife listeleridir.

Gortismelere katilan iilkeler 1979 yilinda, binlerce sanayi {iriiniinde % 34 oranina ulagan
glimrik indirimlerini, 8 yillik bir donemde (1 Ocak 1987) gerceklestirmeyi uygun
bulmusglardir. 1981 yili i¢in en ¢ok kayrilan iilke prensibine gore Tokyo Turunda yapilan
indirimler 300 milyar dolar civarmda bir mal ticaretini kapsamstir. indirimler sonucunda
sinai mallar tizerindeki nominal ortalama agirlikli tarifeler, diinyanin 9 6nemli sanayilesmis
ilkesinde % 7'den % 4.7'ye kadar inmistir. GATT kuruldugu zaman ortalama nominal
tarifelerin % 40 oraninda oldugu diisiiniiliirse, Tokyo Turunda ulasilan sonucun Onemi
kendiliginden ortaya ¢ikar.”

Tokyo Turunun en biiyiik yeniligi GATT anlagmasinin hiikiimlerini degistirmek yerine,
bunlar1 yorumlayan davranis ‘Code’ larinin olusturulmasiydi. Bu yontemle GATT’a taraf olan
bir lilke bu ‘Code’ lar1 imzalamakta serbest oldugu gibi GATT’a taraf olmayan bir iilkede
bunlar1 imzalayip taraf olabilme imkanina sahiptiler.76

8. Tur: Punta del Este (Uruguay) "Uruguay Round"

GATT gortismeleri iginde gerek konu gerek katilan iilke sayisi acisindan en genis
kapsamlist Uruguay Gortiismeleri’dir (Uruguay Round). Gorlismeler 1986 Eyliil’iinde
Uruguay’in Punta del Este kentinde baglamis ve 15 Nisan 1994’de Fas’in Marakes kentinde
125 iilkenin nihai anlasmayi imzalamasi ile sonuglanmistir. Baslangicta dort yil slirmesi
planlanmisti. Ancak tarimsal siibvansiyonlarin kaldirilmasi konusunda ABD ile AB, 6zellikle
Fransa arasinda ¢ikan goriis ayriliklar1 nedeniyle goriismeler dort yil daha uzamastir.

Tarimsal stibvansiyonlarin yaninda, hizmet ticaretinin serbestlestirilmesi konusu ilk kez
tartistlmigtir. Fikri miilkiyet haklarinin korunmasi ve resmi ihalelerde yerli firmalar lehine
konulan ayricaliklarin giderilmesi gibi konular tartisilmistir. Elde edilen sonuglar1 asagidaki
gibi 6zetlenebilir.

a) Gumriik Tarifeleri; Gelismis iilkeler sanayi mallar1 tizerindeki tarifeleri % 40
dolayinda indireceklerdir. Boylece gelismis iilkelerdeki sanayi iiriinleri tizerindeki agirlikli
tarife oran1 % 4,7 den ylizde 3’e diislirmiis olacaktir.

" Karluk, Uluslararas: Mali ve Siyasi Kuruluslar, s.192.
"® Cubukgu, s.5
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b)  Goniillii ihracat Kisitlamalari; Genellikle “gri alan &nlemeleri” de denen
goniillii ihracat kisitlamalar1 veya i¢ piyasa diizenlemesi anlagmalar1 gibi 6nlemler 4 yillik bir
stire i¢erisinde kaldirilacak

c) Az Gelismis Ulkeler; Uruguay Raund’un bir ézelligi de az gelismis iilkelere
baglayici tarife indirimleri ongdérmiis olmasidir. Boylece az gelismis iilkelerde tarifelerini
arttirmayacak ve mevcut tarifelerini zaman i¢inde azaltacaklardir.

d) Tarimsal Siibvansiyonlar; Uruguay goriismeleri sirasinda ozellikle ABD ile
Avrupa Birligi arasindaki en onemli goriis ayriligini olusturmustur. Sonunda bulunan bir
uzlagsma ile tarimm da WTO’nun kapsamina alinmasi ve siibvansiyonlarin %20 dolayinda
indirilmesi kabul edilmistir.

e) Tekstil ve Giyim Sektorii; Tekstil ve giyim iizerindeki, Cok Elyaflilar
Anlasmasi’na dayanilarak konulan ihracat kotalar1 10 yillik bir siire i¢inde daha az kisitlayict
olan tarifelere doniistiiriilecek ve bu siire igerisinde tarifelerde % 25 oraninda indirilecektir.

f)  Hizmet Ticareti; ABD kendi banka ve sigorta kuruluslarinin Japon, Kore ve az
gelismis lilke piyasalarina serbestce girmesini saglamayr amagliyordu. Buna karsilik Fransa
ve diger AB iilkeleri Amerikan film ve TV programlar1 {izerindeki kisitlamalar1 kaldirmalarini
savunuyordu. Nihai olarak iki konuda da uzun siiren tartigmalardan bir sonu¢ alinamadi.
Toplantida hizmetler alaninda liberallesme konusunda GATS adli bir orgiitiin kurulmasina
karar verildi.

g) Fikri Miilkiyet Haklari; Bu alanda iye iilkelerin uyacaklari bazi standartlar
benimsenmis, bu haklarin ulusal yasalarla ve ¢ok yanli anlasmazlik ¢6ziim yollariyla
korunmasi ilkesi benimsenmistir.

h)  Miktar Kisitlamalari; Kural disi olarak belirli durumlarda uygulanabilecek
miktar kisitlamalarinin sanayilesmis lilkelerde 2 yil, gelismekte olan iilkelerde 5 yil i¢inde
kaldirilmast 6ngoriilmistiir.

i)  Ticaretle Iliskili Yatirrm Onlemleri; Anlasma ile 6rnegin otomobil gibi imalat
sanayindeki yabanci sermaye isletmelerinin uymak zorunda olduklar ;/erel malzeme
kullanma veya ihracat yapma gibi zorluklar asamali bi¢imde kaldiriimaktadir.”

Uruguay Round GATT kapsaminda yapilan anlagmalarin kompleks bir birlesimidir.
Ekonomistler her seye ragmen Uruguay goriismelerinin sonuglarini incelediler ve bu
caligmalar sonucunda gayri safi yurt i¢i hasilasinin (GDP) % 1°1 kadar olan 200 milyar
dolarlik bir refah getirdigini 2000’lerin baginda belirttiler.”®

Bazi arastirmacilara goére ise, Uruguay’da alinan kararlarin tam yerine getirilmesi
halinde diinya gelirine katkisi, 274 milyar dolar ile 212 milyar dolarlik bir kazang olacaktir ve
bunun 78 milyar dolarlik kismi1 gelismekte olan iilkelerin kasalarina girecektir.”

7 Seyidoglu, s.196.

® Thomas A. Pugel and Peter H. Lindert, International Economics, 11. Baski, Amerika: McGraw-Hill
Companies, 2000. s.141.

" Naheed Kirmani (edt), International Trade Policies The Uruguay Round and Beyond Volume II.
Background Papers, Washington, Amerika: International Monetary Fund, 1994, s.1.
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Uruguay Round goriismeleri 6nceki GATT gorlismelerindekine oranla diinya gapinda
tarife oranlarimi etkileyici bir bigimde azaltilmasina sebep olmustur. Gelismis ekonomiler
tarafindan uygulanan ortalama tarifeler neredeyse % 40 oraninda indirilmesine ve sonucta
diinya ticaretinde uygulanan tarife oranlarim1 % 6,3’ten % 3,9’a indirilmesine sebep
olmustur.®

Uruguay Round’un diinya ticaret sistemine kazandirdigr en dnemli unsurlardan birisi,
anlasmazliklarin halline iliskin mutabakat zapt1 ile iiye iilkeler arasinda DTO kapsamindaki
uyusmazliklarin ¢oziimiine yonelik sistemin giiclendirilmesi ve DTO biinyesinde bir
anlasmazliklarin halli organinin tesis edilmesi olmustur. Uruguay Round Cok Tarafli Ticaret
Miizakereleri neticesinde, miizakerelere katilan {ilkeler sanayi iiriinlerinde belli bir takvim
cercevesinde tarife indirimi taahhiidiinde bulunmuslardir. S6z konusu indirim taahhiitlerinin,
gelismis ve gelisme yolundaki lilkeler acisindan degisik oranlarda ve farkli takvimlerle
gerceklestirilmesi kararlastlrllmls‘ur.81

9. Tur: 2002-.... ( Doha Round )

GATT Diinya Ticaret Orgiitii'ne doniistiikten sonra 9-14 Kasim 2001 tarihleri arasinda
Katar'in bagkenti Doha'da yapilan Dordiincii Bakanlar Konferansi'nda, 9. tur gériismelerinin
1 Ocak 2002'de baslamasi ve {i¢ yil siirmesi kararlagtirilmistir. Diinya Bankas1 tahminlerine
gore 2015 yili itibariyle mal ticaretinde 830 milyar dolar, hizmetlerde ise 900 milyar dolar
tutarinda bir artis beklenmektedir.*

Doha Konferansinin en biiyiik etkilerinden biriside, DTO IV. Bakanlar Konferansi’nin
ikinci giiniinde, Bakanlar konsensiisle Cin’in {iyeligini onaylamistir. Konferans tarafindan
kabul edilen belgeler arasinda Cin’in DTO’ye Katilimina Iliskin Calisma Grubu tarafindan
hazirlanan ve {iyelik kosullarini, adi gegen ilkenin mal ve hizmetlerde pazara giris
taahhiitlerini iceren Calisma Grubu Raporu da yer almaktadir. Diinyanin en hizli biiyiiyen
ekonomilerinden birine sahip olan Cin, DTO’ye iiyelik miizakereleri g¢ergevesinde
ekonomisinin diinya ekonomisine daha hizli entegrasyonunu saglamak, uluslararasi ticaret ve
yabanci yatirimeilar igin DTO kurallarma uygun daha éngoriilebilir bir ortam yaratmak
amaglartyla ekonomik sisteminde liberaliza58y0nu ve pazarini daha acgik hale getirmeyi
hedefleyen bir dizi yiikiimliiliik altina girmistir®

Amact diinya ticaretinin serbestlestirilmesi olarak saptanan GATT’1 ticarette c¢ok
yanlilik ilkesi zaman i¢inde uygulamada zayiflamistir. Buna karsilik iki yanli ticaret, bolgesel
entegrasyonlar ve blok ig¢i ticaretin gliglenmesi egilimleri agir basmaya baslamistir. Boylece
GATT i¢inde yeni himayecilik akimi 6zellikle tarife dist engellerin yiikselmesi seklinde
kendini gostermistir. Yeni himayeciligin yiikseldigi donemde tarife dis1 engel ve dnlemler
yayginlagirken GATT kurallar1 ve GATT 1n gevsek yapisi ve yetersiz yaptirim giicii, yiikselen
korumacilig1 engellemede yetersiz kalmist1 ki Uruguay Raund ile en biiyiik direng kirilmis ve
Diinya Ticaret Orgiitii’niin kurulmasi ile siire¢ Doha kapsaminda devam ettirilmistir. %

8K rugman and Obstfeld, s.233.

8 Dis Ticaret Miistesarlig1 ¢ DTO, Sekiz Cok Tarafli Miizakere Turlarr’, 2006,
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/index.cfm?action=detay&yayinlD=195&iceriklD=294&dil=TR, (13.02.2009)
8 Karluk, Uluslararas: Mali ve Siyasi Kuruluslar, s.194.

8 Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi, Cin Raporu,

http://www.tobb.org.tr/raporlar/TOBB-CinRaporu.pdf, (03.02.2009)

8 Parasiz, Iktisadin A B C’si, 5.258
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Doha Turu’nda ileri Tarim Miizakereleri, Sanayi Birimlerinde Pazara Giris, Hizmet
Ticareti, Ticarete Baglantili Fikri Miilkiyet Haklari, DTO Kurallari, Ticaret ve Cevre konulari
ele alinmistir. DTO V. Bakanlar Konferansi, 10-14 Eyliil 2003 tarihlerinde Meksika
Cancun’da toplanmistir. Konferans’ta, sanayilesmis lilkeler ile gelismekte olan iilkeler, kendi
tarim sektorlerine sagladiklar1 desteklerin kaldirilmasi konusunda anlagmamaislar ve konferans
basarisizlikla sonuglanmistir.2® 2004 yilinda Cenova’da, 2005-2006 yillarinda Hong Kong’da
devam etmistir. ABD, AB ve Avustralya temsilcilerinin 24 Temmuz 2006’da Cenevre’de
yaptiklar1 toplant1 sonucu tarim sektoriine iliskin anlasmazliklar sonucu, Doha Goriismeleri
stiresiz askiya alind1.

Diinya Ticaret Urgiitii Genel Direktorii Pascal Lamy, 24 Temmuz 2006 tarihinde Doha
Turu ticaret miizakerelerinin askiya alinmasini tavsiye ederken “cok tarafli sistemin ¢alistigini
gosterecek onemli bir firsati kagirmis bulunuyoruz. Agik sdylemek gerekirse bugiin burada
kazananlar ve kaybedenler yok. Bu giin herkes kaybetmis durumdadir.” diyerek bir sitemde
bulunmasi ile sonucglanmistir. Bu agiklama ile 2001 Kasim’inda Bakanlar Bildirgesi ile
baglayan ticaret miizakerelerine siiresiz olarak ara verilmis oldu. Oysa Doha miizakereleri
baslarken ticaret sisteminin gelecegine déniik olumlu mesajlar birbirini takip etmisti.®

Daha sonra 2008 yilinda yapilan mini bir Bakanlar Konferansi’'nda da her hangi bir
netice alinamamistir. Bunda gelismis iilkeler ile gelismekte olan iilkelerin ithalatin
vergilerinin indirilmesi konusunda anlagamamalar1 etkili olmustur. En son toplanti 12 Subat
2009 yilinda yapildi, tarimsal isbirligi yoOntemleri i¢in bir taslak hazirlanmasi
konusulmustur.®’

GATT diinya ticaretinin serbestlesmesine 6nemli katki saglamistir. Ancak anlasmadan
kaynaklanan bazi istisnalar ile belirli sektorlerin anlagmanin kapsami disinda birakilmasi
nedeniyle, Anlasma ile hedeflenen serbestlik diizeyine ulagilamamigtir. GATT'in diinya ticaret
sistemine getirdigi en Onemli yenilik, liberallesme dogrultusunda devamli miizakere
olgusudur. Cok tarafli ticaret turlarinda yapilan miizakereler sonucunda, giimriik tarifelerine
onemli derecede indirim saglanmis, ticaretin normal seyrini Onleyici nitelikteki onlemlerde ise
asamal1 bir 1yilesme elde edilmistir.88

Ancak GATT anlagsmasinin tam anlamiyla tamamlanmasi halinde diinya gayri safi
hasilasint 6 Trilyon dolar oraninda arttiracagi hesaplanmaktadir. Yalnizca ABD’deki
tiketiciler yi1lda 30 Milyar dolarlik bir kazang elde etmis bulunmaktadirlar.®

8 Karluk, Uluslararas iktisat, s.289.

® Sait Akman ve Sahin Yaman (edt.), Diinya Ticaret Oriigiitii, Doha Turu Cok Tarafli Ticaret
Miizakereleri ve Tiirkiye, Ankara: TEPAV Yayinlar1 No:39, 2008, s.16.

8 World Trade Organizations, ‘Farm Talks Start 2009 With Rounds Of Consultations’, 12.02.2009,
http://www.wto.org/english/news_e/news09_e/agng_13feb09_e.htm, (13.03.2009)

8 Oguz Kara, Rekabet Kurallarimn Uluslararasilasma Siireci ve Uluslararasi Orgiitlerin Politikalar,
Ankara: Rekabet Kurumu, Uzmanlik Tezi, 2003, s.18.

8 Campbell R. Mcconnell, Stanley L. Brue, Economics, Princeples, Problems and Policies, New York: Irwin
McGraw Hill Company, 1999, s.73.
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2.2. DUNYA TICARET ORGUTU (WTO)

1947-48 yillarinda Havana’da toplanan 50 kadar {ilkenin temsilcisi Uluslararas1 Ticaret
Orgiitii (ITO) adli bir 6rgiitiin kurulus yasasimi hazirladilar. Ancak basta ABD olmak iizere
bazi sanayilesmis iilkeler tarafindan onaylanmamistir. O nedenle ITO higbir zaman kurulup
faaliyete gecemedi. Onun amagclarint gergeklestirme gorevi GATT tarafindan devralindu.
GATT onceleri gecici bir anlagsma seklinde ortaya ¢ikti. Ancak ITO sézlesmesinin
onaylanmamasi iizerine de onun amaclarini devralan siirekli bir kurum haline gelmistir.*

GATT kurallar1 ve tamamlayict anlagmalari, 1986 ile 1994 yillar1 arasinda
gergeklestirilen Uruguay Round Ticaret Miizakerelerinde diinya ticaretinin degisen
kosullarina uyum saglamak maksadiyla giincellestirilmistir. Uruguay Round’dan &nce
gerceklesen yedi miizakere turunda giimriik vergilerinin azaltilmasi hedeflenirken Uruguay
Round’da bu hedefin yani sira diinya ticaretindeki kural ve disiplinlerin giiglendirilmesine
yonelik ve tiim iilkelerin taraf oldugu 29 anlagma, bir paket halinde kabul edilmistir. GATT
metninin yani sira siire¢ icerisinde alinan kararlar ve Uruguay Round'da gelistirilen bazi
mutabakatlar (Understanding), GATT 1947 olarak bilinmektedir.15 Nisan 1994 tarihli Nihai
Senet (Final Act) ile Diinya Ticaret Orgiitii (DTO) kurulmus ve GATT'm yerini almistir.
Uruguay Round'un tamamlanmasiyla diinya ekonomisi ileriye dogru ¢ok onemli bir atilim
gerceklestirmistir. Diinya Ticaret Orgiiti'niin amaci, iiye iilkelerin ticaret ve ekonomi
alanindaki iligkilerini gelistirmek, hayat standartlarin1 yilikseltmek, tam istthdami saglamak,
reel gelir ve talep hacminde istikrarli bir artig saglamak, diinya kaynaklarimin siirdiiriilebilir
kalkinma hedefine uygun bir sekilde kullanimini saglamak ve g¢evreyi koruyacak ve farkl
gelisme seviyelerindeki iilkelerin ihtiya¢c ve endiselerine cevap verecek sekilde mevcut
kaynaklar gelistirmektir. Bu amacglarin gerceklesebilmesi i¢in uluslararasi ticareti kisitlayan
her tiirli engelin ve farkli muamelenin kaldirilmasi gerekmektedir. Ticareti kisitlayan
engellerin kaldirilmasi, ithalat ve ihracata uygulanan her tiirli tarife dis1 engeli tarifeye
doniistiirerek ortadan kaldirilmas: anlamina gelmektedir. Farkli muamelelerin kaldirilmasi
maksadiyla iki dnemli kural gelistirilmistir. “En Cok Kayrilan Ulke Kurali”na gore, bir iilkeye
saglanan kolaylik ya da verilen taviz ayrim yapilmaksizin tiim diger iilkelere de saglanacaktir.
Ikinci kural olan 'Milli Muamele Kurali' ise yurt iginde uygulanan vergi ve muamelelerde
yerli ve yabanci ayrimi yapilmaksizin her tiirlii mal ve hizmete esit muamele uygulanmasini
ongormektedir.

Uruguay Turu sonrasinda yeniden olusturulan Diinya Ticaret Orgiitii i{ic temel
anlasmaya dayanmaktadir. Bunlar; Glimriik Tarifeleri Genel Anlagsmasi1 (GATT), Hizmetler
Ticareti Genel Anlagsmasi (GATS) ve Ticaretle Baglantili Fikri Miilkiyet Haklar
Anlagmast’dir (TRIPS). Yeni sistemde 1948 yilinda kurulan GATT, ayr1 bir orgiit olarak
kalmamis ve DTO sistemine dahil edilmistir. Orgiit ayrica mal ticareti ve hizmet iiriinlerinde
ticaretin daha ileri seviyede serbestlestirilmesi i¢in {ilkeler arasindaki miizakereler icin bir
“forum” olma gorevini 1'is‘[lenmistir.92 Diinya Ticaret Orgiitii’niin kurulus fikri ¢esitli ihtiyac
ve Oneriler sonucunda ortaya c¢ikmistir ve kurulusunda cgesitli isimler Onerilmistir. Tur
goriismelerinin i¢inde yapilan 15 gorlismenin neticesinde ilk 6nce ‘GATT sisteminin
fonksiyonellesmesi’ Functioning of the GATT system’ (FOGS) adinda kurulmasi diisiintildi.
Ancak daha sonra %etirilen yeni Oneriler neticesinde World Trade Organization (WTO) olarak
kararlastlrllmlstlr.g

% Ugur Ozgoker, Uluslararasi Siyasi, Askeri ve Ekonomik Orgiitler, istanbul: Der Yayinlari, 2006, s.133.
°L Nil Karaca, s.87.

%2 Karluk, Uluslararas: Ekonomi, s.319.

% Matsushita, Schoenbaum and Mavroidis, s.204
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DTO’ye iiyelik yaklasimma yonelik degisime hangi unsurlarmn neden oldugu ve
iilkelerin Uruguay Round’dan kaynaklanan kurala dayali sisteme neden daha fazla ilgi
gosterdikleri onemli bir sorudur. Bu sorularin ortaya ¢ikigsinda bir¢ok neden bulunmasina
karsin, {i¢ tanesinin belirtilmesi onem tasimaktadir.

Ilk neden, uluslararas: ticaret ve dogrudan yabanci sermaye akis1 araciligiyla diinya
ekonomisinin kiiresellesme hizina iligkindir.

Ikinci neden, iilkelerin uluslararasi ticarete bagliliklarin artiran sz konusu kiiresellesme
stirecinin, bir¢ok {ilkenin ekonomi ve ticaret politikalarindaki belirgin degisikliklerle daha da
hizlandirilmis olmasidir.

Uciincii neden ise, soz konusu serbest ve agik ticaret politikalar1 ve iilkelerin dogrudan
yabanci sermayeyi tesvik etmek icin aldiklar1 6nlemlerin, ¢ok uluslu sirketleri girdi ve ara
mallar1 maliyeti daha diisiik olan {ilkelerden temin etmeye ve {iretim tesislerini bu {ilkelerde
kurmaya tesvik etmesidir.**

Diinya Ticaret Orgiitii'niin yapisi; En az iki yilda bir toplanan ve tiim iilkelerin
temsilcilerinden olusan bir Bakanlar Konferansi vardir. GATT'm Genel Kurul'una denktir.
Bakanlar Konferansi, bir {iyenin talebi iizerine ve Anlasma ile ilgili Cok tarafli Ticaret
anlasmasinin karar alma konusundaki Ozel hiikiimlerine uygun olarak Anlasma kapsamina
giren konulardan herhangi birinde karar almaya yetkilidir.

Ik toplanti, 9-13 Aralik 1996'da 128 iilkenin bakan seviyesinde kanunuyla Singapur'da
yapilmistir. Seattle’da 30 Kasim — 3 Aralik 1999 tarihleri arasinda yapilan ve basarisizlikla
sonucglanan Uciincii Konferansin ardindan Dérdiincii Bakanlar Konferansi, 9-13 Kasim 2001
tarihlerinde Katar'm bagkenti Doha'da, ° V.’si 2003 yilinda Meksika Cancun’da, VI1.’s1 2005
yilinda Hong Kong’da yapilmistir. Son toplanti olan Yedinci Bakanlar Konferans1 30 Kasim —
02 Aralik tarihlerinde Isvigre’nin Cenova kentinde toplanacaktir. Toplantinin giindemi “ Cok
Tarafli Ticaret Sistemi ve Gilincel Kiiresel Ekonomik Durum” olarak belirlenmistir.

Ayrica, DTO niin daha sik toplanan ve tiim iiye iilke temsilcilerinden olusan bir Genel
Konsey’i vardir. Bu konseye bagli, Mal Ticareti Konseyi, Hizmet Ticareti konseyi gibi
konseyler vardir. DTO’niin sekretaryasmi yiiriiten bir Genel Direktér vardir. DTO
anlasmazliklar1 6nleme mekanizmasi, anlagsmazliga taraf olanlarin herbirine temyiz yoluna
gitme imkani tanimaktadir. Temyiz bagvurulart Anlasmazliklarin Coziimii Organ1 (DSB)
tarafindan kurulan bir daimi Temyiz Organi tarafindan cevaplandirilmaktadir. Bu Temyiz
Organ1 DTO iiyelerini temsil eden yedi kisiden olusmaktadir ve dort y1l gérevde kalmaktadir.
Bu kisilerin, herhangi bir hiikiimete bagli olmamalari, hukuk ve uluslararasi ticaret alaninda
taninan, bilgili kisiler olmalar1 gerekmektedir. DTO niin su anda 153 {iyesi bulunmaktadir.(*)
DTO biitcesi 83 milyon ABD $’dir ve iilkelerin katkilar1 ticarette aldiklar1 paya gore
belirlenmektedir. DTO biitcesinin bir kismi Uluslararas1 Ticaret Merkezi (ITC)’ne
gitmektedir. %

% International Trade Centre, isletmeler i¢in Diinya Ticaret Sistemi Rehberi, 2. Baski, Londra — ingiltere,
Iktisadi Kalkinma Vakfi (¢ev.), 1999. s.7.

% Karluk, Uluslararasi Siyasal ve Ekonomik Kuruluslar, s.162.

(*) Uyeler igin Bknz: http://www.wto.org/english/thewto_e/whatis_e/tif e/org6_e.htm

% Dis Ticaret Miistesarlig1, Diinya Ticaret Orgiitii, 22.06.2006,
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/index.cfm?action=detay&yayinlD=285&icerikl D=385&dil=TR, (09.03.2009)
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2.3. IKTiSADI iSBIRLIGI VE KALKINMA ORGUTU (OECD )

14 Aralik 1960 tarihinde imzalanan Paris Sozlesmesi’ne dayanilarak kurulmus olan
uluslararas1 ekonomik bir orgiittir. OECD, savas yikintilar1 i¢indeki Avrupa’nin Marshall
Plan1 ¢ergevesinde yeniden yapilandirilmasi amaciyla 1948 yilinda kurulan Avrupa Ekonomik
Isbirligi Orgiiti’niin (OEEC) dogrudan mirasgisidir.”’

1958 yilinda OEEC’nin bir kisim {iyelerinin Avrupa'da AET’yi kurmalari, OEEC
iiyeleri arasinda ayricalikli bir durumun ortaya c¢ikmasima yol agmistir. 1950'1i yillarin
sonlarina dogru diinya ekonomisi, yeni yeni sorunlar ile yiizde ylize gelmis, gelisme yolunda
olan iilkelerin ekonomik kalkinma sorunlari, diinya ¢apinda 6énem kazanmaya baglamistir. Bu
ortamda ABD Baskani, Fransa Cumhurbaskani, ingiltere ve Bati Almanya Basbakanlar1, 1959
Aralik ayinda bir toplant1 yaparak, gelisme yolunda olan iilkelere uluslararasi igbirligi i¢cinde
yardim yapilmasini gériigmiislerdir.

Gelecekteki isbirliginin belirlenmesi amaciyla 13 iilke ve AT Komisyonunun
katilmasiyla 12-13 Ocak 1959 tarihlerinde Ozel Ekonomik Komite toplanmistir. Komite
icinde Dortler Grubu adiyla bilinen bir ¢alisma grubu kurulmus ve OEEC'nin fonksiyonlarinin
devamim igeren bir anlasma taslagi hazirlanmistir. Grubun, OEEC'in giinceUestirilmesi
konusunda hazirladigi Rapor, 7 Nisan 1960'da yaymlanmistir. OEEC'ye yeni bir sekil
verilmesi konusundaki Konferans ise, 24-25 Mayis 1960'da toplanmistir. OEECyi, OECD'ye
doniistirmek amaciyla T. Kristensen baskanliginda calisan Hazirlik Komitesi, gorevini 23
Kasim 1960 tari—hinde tamamlamistir. OECD'yi kuran Anlagma, 14 Aralik 1960 tarihinde
Paris'te iirizalanmistir. Paris Anlagmasi, 30 Eyliil 1961'de yiirtirliige girmistir. Tirkiye, 29
Mart 1961 tarih ve 293 sayili Yasa ile OECD'ye katilmigtir. OECD'nin kurulmasz ile birlikte,
OEEC'nin isminde yer alan Avrupa kelimesi ¢ikarilmig, bunun yerine kalkinma kelimesi
eklenmistir. Paris Antlasmasi'min ilk maddesi, ekonomik kalkinmanin, sadece {iyeleri
acisindan degil, diinya ekonomisi ve liye olmayan iilkeler bakimindan da gerceklestirilmesinin
zorunluluguna agik¢a deginmistir. OECD'nin kurucu iiyeleri, OEEC'in 18 Avrupali iyesi ile
Kanada ve ABD'dir. Fakat bu iki iilke bu defa OECD'nin ortak degil, tam iiyeleridir.”®> OECD
20 kurucu iiye ile kurulmustur. Su anda 30 tiyeli bir yapiya sahiptir.(*)

OECD'nin ii¢ temel amaci, Paris Antlasmasi'nin 1. maddesinde su sekilde belirlenmistir:

e Finansal istikrarin eszamanli olarak korundugu iiye iilkelerde ve hem de
gelismekte olan iilkelerde halkin yasam standartlarinin iyilestirilmesi, stirekli ve
dengeli ekonomik gelisim saglayan politikaya destek ve yardim, issizligin
ortadan kaldirilmasi

e Ekonomik genisleme politikasinin uyandirilmasi ve sosyo-ekonomik es giidiimlii
gelismenin desteklenmesi

e Uluslararas1 ylikiimliiliiklere uygun olarak ¢ok tarafli ve iilkeler arasinda ayrim
gbdzetmeyen diinya ticaretinin gelistirilmesine destek verilmesi.

7 Ozgoker, s.156.

% Karluk, Uluslararasi Siyasal ve Ekonomik Kuruluslar, s.34.

(*) OECD iiye iilkeleri; Avustralya, Avusturya, Bel¢ika, Kanada, Danimarka, Finlandiya, Fransa, Almanya,
Yunanistan, Macaristan, izlanda, irlanda, italya, Japonya, Giiney Kore, Liikksemburg, Meksika, Hollanda, Yeni
Zelanda, Norveg, Polonya, Portekiz, Slovak Cumhuriyeti, ispanya, isveg, Isvicre, Tiirkiye, Ingiltere ve ABD’dir.
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OECD’ye iiye veya bu orgiite iiyelik talebinde bulunan iilkeler, sosyo-politik ve
ckonomik yasamda, asagida belirtilen ii¢ ilkeyi vazgegilmez degerler olarak benimsemislerdir.
Bunlar;

e Demokrasi
e Insan haklarina ve yurttas dzgiirliigiine baglilik
e Acik Pazar ekonomisi ¢ergevesinde istikrarli gelisimdir.99

Teskilatin iki temel organi vardir: Konsey ve Konseye bagli komiteler ve calisma
gruplar1 ve Genel Sekreter ve onun personelinden olusan Sekretarya.

Konsey: OECD'nin en yiiksek karar organi olan Konsey’de her iiye iilkenin bir
temsilcisi vardir. Konsey, yilda bir defa bakanlar diizeyinde ve diizenli olarak da (prensipte,
ayda iki defa) Ulusal Delegasyon Baskanlar1 diizeyinde toplanmaktadir. Konsey, genel
politika ile ilgili tiim konulardan sorumludur. Konsey, Teskilatin amaglarini gergeklestirmek
icin gerekli bagl kuruluslar1 kurabilir. Konseyin her yil atayacagi 14 iiyeden olusan Icra
Komitesi, Teskilatin amaglarinin gergeklestirilmesine yardimei olmak lizere kurulmustur.
Teskilatin 200°den fazla komitesi ve 6zel ¢alisma gruplar: bulunmaktadir.'®

OECD'nin IMF ve GATT gibi kuruluslarda oldugu gibi uluslararasi mali isbirliginin
saglanmas1 veya ticaretin serbestlestirilmesi seklinde 6zel bir gorev alan1 yoktur. Daha ¢ok
ekonomik ve ticari konularin ele alindig1 bir "tartisma ve inceleme forumu" niteligi vardir.
OECD Bakanlar Konseyi toplantilari, IMF ve Diinya Bankasi, G-7 toplantilarindan sonra
diizenlenerek, parasal sorunlarla diger ekonomik konular daha ayrintili olarak
degerlendirilmektedir.101 OECD, Batili sanayilesmis tilkeler arasinda, birlik, dayanigsma ve
igbirligi saglayan, bu iilkelerin ekonomik ve siyasal konularda goriislerini belirleyip
uyumlagtirmaya aracilik eden bir kurulustur. Bu 6rgiit icinde ABD, geleneksel olarak Bati’nin
onderligi roliinii stirdiirmektedir.

OECD c¢ergevesinde yapilan toplantilar neticesinde, her yil diinya ekonomisindeki
gelismeler ve iiye iilkeleri ekonomik ve mali politikalar1 gézden gegirilir. Boylece temel
sorunlar karsisinda ortak tutumlar belirlenir ve ulusal politikalarda uyum saglanarak,
diinyadaki gelismelerden tiyelerin olumsuz yonde etkilenmesi 6nlenmeye calisilir. OECD her
y1l diinya ekonomisinin genel goriiniimii ve iiye iilkelerin ekonomik gelismeleri konusunda
arastirmalar yapar, raporlar yayimlar. Batili {ilkelerin gelismekte olan tilkelere sagladiklar1 dis
yardimlar da OECD iginde, bu konuyla gorevli Kalkinma Yardimlar1 Komitesi (DAC)
tarafindan yiiritiiliir. Boylece, yardimlarin tutari, alinabilmesi ve geri 6deme kosullar1 gibi
konularda birlikte hareket edilir.'*

% Ozgoker, s.157.

1% Dy Ticaret Miistesarlig1, Ekonomik Isbirligi ve Kalkinma Teskilat1 (OECD),
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/index.cfm?action=detayrk&yayinid=1045&icerikid=1156, (22.03.2009)
101 K arluk, Uluslararasi Siyasal ve Ekonomik Kuruluslar, s.36.

192 Seyidoglu, 5.257.
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2.4, BIRLESMIS MILLETLER TiCARET VE KALKINMA KONFERANSI
(UNCTAD)

II. Diinya Savagi'ndan sonra bagimsizliklarinm1 kazanan eski somiirge, yeni azgelismis
iilkeler. Birlesmis Milletler ve diger uluslararasi kuruluslar iginde 6nemli ve etkili bir grup
olusturmuslardir.

Bu etkinliklerinin sonucunda Birlesmis Milletler Genel Kurulu, 1960'h yillari, Birinci
Kalkinma On Yila ilan etmis ve 1962'de bir Birlesmis Milletler Ticaret ve Kalkinma
Konferansi (United Nations Conference on Trade and Development: UNCTAD) toplanmasi
konusunda karar almistir. Birlesmis Milletlere {iye gelisme yolunda olan iilkeler, GATT
ilkelerinin kendi yararlarina ¢alismadigi diisiincesinde idiler. Ciinkii ticaretin liberalize
edilmesinden daha ¢ok gelismis {ilkeler yararlaniyordu. Bu iilkeler 6.000'e yakin ihra¢ kalemi
ile biitliin diinyaya yonelmis iken, Gelismekte olan iilkelerin ¢ok az sayida ihra¢ maddeleri
geleneksel bir ka¢ pazarin disina ¢ikamiyordu. Ayrica gelisme yolunda olan iilkeler, geng
sanayilerim korumak igin geligmis iilkelerden yeterince destek gérmiiyorlardi.

Aslinda Gelismekte olan iilkeler GATT", bir "zenginler kuliibii" olarak degerlendiriyor
ve aymrimceilik yapmama prensibini, yeni kurulan ve heniliz gelismemis gen¢ sanayilerin
korunmasi ilkesi ile bagdastiramiyorlardi. 1965 yilinda GATT Anlagsmasi'na bu iilkeler ile
ilgili 4. Boliim'liin eklenmesi de, yapilan elestirilere son vermemisti. Gelismekte olan iilkeler
sorunlarin daha ayrintili ve toplayici bir uluslararasi kurulusta goriigiilmesini istiyor ve
bunlari ii¢ baglik altinda topluyorlardi. Bunlar;

- Artan diinya ticaretindeki paylar1 giderek azalmakta ve dig ticaret hadleri kotiilesmekte

- Sanayilesme siireglerini hizlandirabilmek i¢in gelismis {tlkelerin pazarlarina daha
kolay girebilmeleri saglanmak idi

- Sanayilesmis tilkelerden aldiklar1 yardimlar mutlaka arttirilmali idi.

Gelismekte olan ilkelerin bu istekleri devam ederken, 23 Mart- 16 Haziran 1964
tarihleri arasinda ilk UNCTAD Konferansi Cenevre'de toplanmistir. BM Genel Kurulu'nun 30
Aralik 1964 tarih ve 1995 (XIX) sayili Karartyla da UNCTADIJ Genel Kurul'un bir organi
olmustur.103 UNCTAD/ICC kurallar1 1980°de ICC’nin 5.1 kurallar1 olarak FIATA ¢ok tarafli
tagima kurallar1 olarak kabul edildi, resmi ismi ise Hamburg Kurallar anlagmasidir.*®*

Kuruldugu giinden beri UNCTAD baris¢il, ihtilafsiz ve karsilikli yarar ilkelerine dayali
olarak biliylimeye dayali, adil bir uluslararasi ticaret ve ekonomik diizen kurmaya
caligmaktadir. 1990'lh yillarin baslarinda kalkinmakta olan iilkelerin ekonomik kalkinmalarina
ve uluslararas1 ticaretin gelistirilmesine yonelik olarak, yeni bir dizi eylemlerin yapilmasi
gerektigi hususunda goriis birligi dogmustur. Bu konsensus, UNCTAD"m VIII. konferansinda
tespit edilmistir. Konferansta, Cartagena Anlagmasi kabul edilmistir. Cartagena Anlasmas;
kalkinma stirecini hizlandirmak maksadiyla finans, ticaret, mal ve hizmetler alanlarinda
uygulanacak ulusal ve uluslararas1 diizeyde kurallar1 ve politikalari tespit etmektedir.'*

103 K arluk, Uluslararasi Siyasal ve Ekonomik Kuruluslar, s.211.

104 Jan Ramberg, International Commercial Transactions, ICC Publishing, 1997, s.181.

1% Dy Ticaret Miistesarligi, Birlesmis Milletler Ticaret ve Kalkinma Konferansi,
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/yaziciDostu.cfm?dokuman=pdf&action=detayrk&yayinlD=1031&icerikID,
(30.03.2009)
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Birinci UNCTAD Konferansinin sonucunda BM Genel Kurulu, 30 Aralik 1964
tarthinde almis oldugu bir Karar'da, UNCTAD’1n amaglarin1 bes baslik altinda toplanmustir.
Bunlar:

- Farkl1 gelisme seviyesindeki iilkeler arasindaki dis ticareti, Ozellikle gelisme yolunda
olan iilkelerin ekonomik kalkinmalarini hizlandiracak sekilde tesvik etmek,

- Ekonomik kalkinma ve uluslararasi ticarete iligkin ilke ve siyasetleri belirlemek ve
bunlar1 uygulamak,

- BM sistemi i¢indeki diger uluslararasi kuruluslar ile ekonomik kalkinTma ve
uluslararasi ticaret konularinda igbirligi yapmak ve bu amagla ECOSOC ve BM Genel Kurulu
ile ortaklasa calismak,

- Uluslararasi ticarete iliskin ¢ok tarafli anlagsmalar yapilmasina yardimci olmak,

- Uluslararasi ticaret ve kalkinma konularinda BM {iyeleri ve diger ekonomik kuruluglar
arasinda ekonomik siyasetlerin uyumunu saglayacak bir merkez gorevini yerine
getirmektir.*®

1964 yilindaki toplantida UNCTAD’in toplanmasi Kuzey-Giiney diyalogunun c¢ok
Oonemli bir halkasidir. Az gelismis iilkeler toplantida, daha 6nce esi goriilmemis bigimde
sanayilesmis iilkelere karst sorunlar dile getirme firsati buldular. Toplanti sonrasinda ortak
goriislerini daha giiclii bicimde savunabilmek amaciyla “77’ler Grubu’ diye bilinen baglantisiz
iilkeler birlik icinde hareket etmislerdi.(*) UNCTAD toplantisinda az gelismis iilkeleri
ilgilendiren hemen hemen tiim ekonomik konular tartisildi. Bunlar arasinda 6rnegin gelismis
iilkelerin i¢ piyasalarindaki koruyucu uygulamalarin kaldirilmasi, az gelismis tilkelere daha
uygun kosullardan ve yeterli miktarda dis kredi saglanmasi, vb. 6neriler yer almistir.

UNCTAD, her dort yilda bir toplanarak Kuzey ile Giiney arasinda uluslararasi
ekonomik konularin savunuldugu bir forum rolii oynar Ticaret ve Kalkinma Kurulu adli
stirekli bir organa sahiptir. Bu kurul az gelismis tilkeleri ilgilendiren tiim konularda ¢alismalar
yaparak BM Genel Kuruluna rapor eder. Cesitli alanlarda 6zel komiteleri de vardir. Bu giine
kadar 12 tane genel kurul toplantis1 yapilmistir. En son toplanti 2008 yilinda, Ganada,
Accra’da yapilmistir. Fakat bu giine kadar bu toplantilardan alinan sonuclar beklenenin ¢ok
gerisinde kalmistir. En 6nemli toplant1 II. toplanti olan 1968 Yeni Delhi toplantisidir. Buna
gore az gelismis tilkelerin ihra¢ edecekleri bazi sanayi iirlinlerine sanayilesmis iilke
piyasalarinda diisiik giimriik tarifeleri uygulanmas: ile ilgili Genel Preferanslar Sistemi
(Generalized System of Preferences-GSP) kabul edilmistir.(**)

1964’te 119 iilke ile baslayan 1987°de 170 iilkeye, simdi 193 iilkeye ulasan
UNCTADY, gelismekte olan ekonomilerin  bircok  problemini  heniliz  ¢6ziime
kavusturamamistir. UNCTAD, gelismis ve gelismekte olan ekonomiler arasinda birgok
konuda ¢esitli sikintili konularda diyalog kanallarinin acilmasimi ve bazi konularda bilgi

1% Kara, 5.30.

7 UNCTAD iiyeleri igin bkz; http://www.unctad.org/Templates/Page.asp?intltemID=1929&lang=1,

(*) 77’ler Grubu; diye anilan bu harekete katilan iilke sayist 150’yi gecti, ama bunlardan bu giinde hala 77’ler
Grubu diye s6z edilmektedir.

(**) GSP; Dis Ticarette Kullanilan Belgeler, Form A, boliimiinde ilgili tarifelerden yararlanmak igin ticarette
kullanilan belge detaylarini bulabilirsiniz.
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aligverigini olusturmustur. Bununla birlikte BM’nin bir kurulusu olmasi ve her zaman
hararetli tartismalarin yasandigi bir yer olarak, yeterli onemi kazanabilir.'%®

Kisacasi, UNCTAD’da, tek iilke — tek oy prensibi ile karar alindig1 i¢in az gelismis
iilkelerin denetimi altinda olan bir kurulustur. Az gelismis iilkeler 6rgiit i¢inde az ¢ok birlikte
hareket etme olanagina sahiptir. GATT ve IMF gibi kuruluslarda sanayilesmis iilkeler egemen
olmalar1 dolayisiyla, az gelismis iilkeler bunu dengelemek icin bu kurulusa siddetle ihtiyag
duymaktadirlar. UNCTAD’1n yeterli 6l¢iide etkinlik kazanamamasinda belki de en 6énemli bir
neden, Orgiitlin oy verme yapistyla ilgilidir. Bu konuda iiye iilkelerce benimsenen kural,
‘onaylanma’ ilkesidir. Buna gore, kararlar, bunlar1 onaylamayan iilkeler bakimindan baglayici
olmaz. Dolayisiyla uluslararasi ekonomik diizeni degistirmeye yonelik olarak alinacak bir
karar, ancak gelismis iilkelerce desteklenirse uygulama olanagi bulabiliyor. 109

2.5. DUNYA GUMRUK TESKILATI (WCO)

Diinya Giimriikk Orgiiti kurulmas1 fikri ise, ilk kez Avrupa Ekonomik Isbirligi
Komitesinin 12 Eylil 1947 tarihinde olusturdugu Calisma Grubunun incelemelerine
dayanmistir. S6z konusu Calisma Grubu, GATT (Tarife ve Ticaret Genel Anlagmasi)
esaslarini temel alan bir ¢ergevede, Avrupa Glimriik Birligi kurulmasina yonelik bir olusum
icine girmisti. Bel¢ika'nin bu yeni olusumun ev sahipligini tistlenme talebi ile Briiksel'de bir
ofis ve iki komite kurulmustu. Ekonomik Komite (bugiinkii adiyla Ekonomik Isbirligi ve
Kalkinma Orgiitii) ile Giimriik Komitesi (bugiinkii Diinya Giimriik Orgiitii) adi verilen bu
Komiteler temel itibariyle iilkelerin ekonomik, mali ve uluslararas: ticaretin temel yapisini
olusturan giimriik islemlerinin gelistirilip yeknesakliginin saglanmasi konularinda temel
caligmalar yapmay iistlenmislerdi.

Avrupa Ekonomik Isbirligi Komitesi'nde temsil edilen 13 iilke, 12.09.1947'de Paris'te,
Avrupa Guimriik Birligi'nin uygulanabilirligini tartismak {izere bir Calisma Grubu
olusturmaya karar verdi. Bu Calisma Grubu, 1948'de Ekonomik Komite ve Giimriik
Komitesi'ni olusturdu. Ekonomik Komite, Ekonomik Isbirligi ve Kalkinma Orgiitii'ne
(OECD) déniisecek olan Avrupa Ekonomik Isbirligi Orgiitiinii (OEECD) olusturdu. Giimriik
Komitesi ise, lilkelerin giimriik tekniklerinin karsilastirilmali incelemesiyle gorevliydi ve
ozellikle ortak tarife nomanklatiiriiniin tesisi ve ortak kiymet taniminin benimsenmesi
iizerinde yogunlasmisti.

04.11.1952'de imzalanan Giimriik Isbirligi Konseyi'ni kuran Sézlesme ile olusturulan
Giimriik Isbirligi Konseyi, giimriik sistemlerinde en iist diizeyde uyumu ve yeknesakligi
saglayan ve Ozellikle birbirleri ile baglantili giimriik teknikleri ve giimriik diizenlemelerinin
gelistirilmesi ve iyilestirilmesinde mevcut sorunlar1 inceleyen bir kurumsal yapr olarak
olusturuldu. Giimriik Isbirligi Konseyi, ilk toplantisn1 26.01.1953'te gergeklestirdi ve bu ilk
oturumuna aralarinda Tiirkiye'nin de bulundugu 17 Avrupa Ulkesinin (Tiirkiye, Avusturya,
Almanya, Belgika, Danimarka, Fransa, Hollanda, Ingiltere, Irlanda, ispanya, Isvec, Italya,
Liiksemburg, Norveg, Portekiz ve Yunanistan) temsilcileri katildi.*'® Devam eden yillarda,
iiye sayist artti ve 1994 yilinda Konsey isminin, Diinya Giimriik Orgiitii ( WCO ) olarak

1% Dara Khambata, Riad Ajami, International Business, Theory and Practice, Singapur: Maxwell Macmillan
International Editions, 1992, 5.170.

19 Seyidoglu, 5.697.

19 Ozon Diriéz, Diinya Giimriik Orgiitii ve Diinya Ticaretine Olan Etkileri, Giimriik Kontrolorleri Dernegi,
Giuimriik Diinayast Dergisi, Say1 52, http://www.gumrukkontrolor.org.tr/Yayinlar/Dergiler/52/2.html#,
(30.03.20009).
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degistirilmesine karar verdi. Su anda 171 iiyesi bulunan Diinya Giimriik Orgiitii, bu giin

uluslararasi ticaretinin yoniinii tayin eden {ilkelerin % 98°ni {iye oldugu bir kurulus haline
c e 111

gelmistir.

Diinya Giimriik Orgiitii gérevini asagidaki sekillerde yerine getirmektedir:

* Esyalarin ve insanlarin sinir agan hareketini idare eden glimriik rejim ve sistemlerinin
etkin ve basitlestirilmis tekbi¢imli uygulanmasi ve uyumlulastirilmasi i¢in ¢esitli uluslararasi
araglarin gelistirilmesi ve idare edilmesi.

[1 Harmonize esya tanimlama ve kodlama sistemi, giimriik vergilerinin toplanmasi ve
esya siniflandirilmast i¢in ortak zemin olusturulmasi yoluyla uluslararasi ticaretin
kolaylastirilmasina katkida bulunur.

[1 Revize Kyoto Konvansiyonu, gimriikk idarelerini etkin glimrilk kontroliinii
kolaylastiran basit, etkili ve ongoriilebilir glimriik rejimleri i¢in modern ve ayni tarzda bir
ilkeler seti ile donatan anahtar bir aragtir.

[ Gegici Kabule iliskin Istanbul Konvansiyonu bir giimriik birliginde veya devlette
giimriik vergi ve resimlerinden muaf olarak esyalarin gecici kabuliinii kapsayan varolan tiim
anlagmalar tek bir yasal enstriimanda bir araya getirmektedir.

[J Diinya Giimriik Orgiitii, Diinya Ticaret Orgiitii'niin Kiymet Takdiri Anlasmasi’nin
(Valuation Agreement) ayni sekilde uygulanmasi ve yorumlanmasimi saglamakta ve
iiyelerince uygulanabilmesi i¢in Diinya Ticaret Orgiitii tarafindan Cenevre’de hali hazirda
incelenen Harmonize Mense Kurallarini gelistirmis durumdadir.

* Esyalarin hareketinin giivenligini saglamak i¢in uluslararasi standartlar gelistirmek:
Giivenli standartlar gercevesi, uluslararasi ticaret tedarik zincirini glivenli hale getirmek i¢in
WCO iiyelerinin ve ekonomik operatorlerin uygulamalari gereken minimum 6nlem seviyesini
listelemektedir. Bunun uygulamast “WCO Columbus Programi1” altinda yiiriitiilen
stirdiiriilebilir glimriik kapasite ingas1 vasitastyla gelistirilmektedir.

+ Uyelerinin, modernizasyon cabalarina kapasite insa programlari vasitasiyla yardimei
olmak.

+ Ogzellikle ticaretin giivenligi ve sahtekarlikla miicadele icin iletisim ve
kolaylastirmalarin gelistirilmesine yonelik olarak giimriik idarelerinin kendi arasindaki ve
idare ile ticaret toplulugu arasindaki isbirligini tesvik etmek.

« Ozel sektorii egitmek. 2

Harmonize Sistem’den kisaca belirtmek gerekirse, Harmonize sistem (HS) neredeyse
tiim tlkelerde glimriik vergilerinin ve uluslararasi ticaret istatistiklerinin toplanmasi i¢in bir
zemin olarak kullanilmaktadir. HS kullanim1 giimriik idaresinin uluslararast siiflama
standartlariyla tam uyumlu istatistikler liretmesini saglar. Halihazirda diinya ticaretinin %
98’ini temsil eden 200 iilke ve Giimriik Birligi yada Ekonomik Birlik (HS Konvansiyonuna

1 World Customs Organizations (WCO), “History”,
http://www.wcoomd.org/home_about us_auhistory.htm,

12 Tamer Sen (Cvr.), Diinya Giimriik Orgiitii, Istanbul Giimriik Miisavirleri Dernegi,
http://www.igmd.org/makaledevam.asp?haber id=266,
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124 akit taraf da dahil olmak iizere) harmonize sistemi kullanmaktadir. Bu yiizden diinya
ticaretinde en 6nemli araglardan biridir. 1970 ve 1980’lerde baslangigta ticareti kolaylastiric
bir inisiyatif olarak gelistirilen HS bugiin de dogru bir sekilde gelir toplamak i¢in degerli bir
aractir.

WCO tarafindan ¢ok amacli bir nomenklatiir olarak gelistirilen HS asagidaki konularda
bir temel olarak kullanilmaktadir:

- Gluimriik tarifesi,

- Uluslararasi ticaret istatistiklerinin toplanmasi,

- Mense kurallart,

- Dahili vergilerin toplanmasi,

- Ticaret miizakereleri (6rnegin Diinya Ticaret Orgiitii tarife imtiyaz listeleri),

- Nakliye tarifeleri ve istatistikleri,

- Kontrole tabi esyalarin izlenmesi (0rnegin atik maddeler, uyusturucu, kimyasal
silahlar, ozon tabakasini delen maddeler, devamlilig: tehlikede olan tiirler)

- Risk degerlendirmesi, bilgi teknolojisi ve uygunluk da dahil olmak {izere glimriik
kontrol alanlar1 ve mjimleri.113

Diinya Giimriik Orgiitii, zaman igerisinde giimriik islemlerinin uluslararas1 diizeyde
uyumlastirilmasi konusunda biiyiik bir gelisme kaydetmistir. Bu giin glimriik konusunda ¢ok
sayida sozlesme ve tavsiye karar1 bulunmaktadir. Giimriik gelirlerinin toplanmasinda esas
alman esya smiflandirmasina iliskin Armonize Esya Tanimlanmas: ve Kodlama Sistemi
uygulamaya konulmus ve bunlar {izerinde siirekli ¢alismalar yapilarak uyumlastirmalarinin
stirekliligi devam ettirilmistir.

2.6. ULUSLARARASI STANDARTLAR TESKILATI (1.8.0.)

ISO; merkezi Cenevre’de bulunan, 161 iilkenin {iyesi oldugu, 1947 yilinda kurulmus,
uluslararas1  standart hazirlayan ve yayimlayan en biiylikk uluslararast standart
organizasyonudur. ISO, IEC (Uluslararas: Elektroteknik Komisyonu) ve ITU (Uluslararasi
Telekomiinikasyon Birligi) ile birlikte DTO ile stratejik bir ortaklik kurmustur. Uluslararasi
standardizasyonu saglayan {i¢ temel kurulustan biri olan ISO, gelistirdigi standartlar sayesinde
kiiresel pazarin biliyiimesi i¢cin uzmanlik ve teknik deneyimleri ile ilgili iilkelere destek
vermektedir.**

ISO’nun amaglarin su sekilde siralayabiliriz;

Uluslararas1 mal ve hizmet degisimini hizlandirmak,

Bilimsel, teknolojik ve ekonomik faaliyetler alaninda igbirligini gelistirmek,
ISO’ya olan pazar ilgisini artirmak,

ISO sistemini ve standartlarini gelistirmek,

Kaynaklar en iyi sekilde kullanmak,

Yeni teknik programlari tesvik etmek,

Gelismekte olan iilkelerde altyap1 olusturmaktir. '

3 Tamer Sen (Cvr.), Diinya Giimriik Orgiitii, Istanbul Giimriik Miisavirleri Dernegi,
http://www.igmd.org/makaledevam.asp?haber_id=267,

14180, Information Centre, “Introduction”,
http://www.standardsinfo.net/info/livelink/fetch/2000/148478/6301438/inttrade.html,

U5 Tnternational Organization for Standardization, “Aims”, http://www.iso.org/iso/about.htm,
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ISO 9000 ve I1SO 14000, Uluslararas1 Standartlar Teskilat1 (ISO) tarafindan yayinlanan
kalite standartlar1 serisidir. ISO 9000 ve ISO 14000 standartlar serisi bir {iriin standardi
olmayip, triinlerin nihai karakterlerini belirlememektedir. S6zgelimi, ISO 9000 standartlari,
isletmelerin {irtinleri liretme kapasitelerini gostermek icin olusturacaklar1 kalite sisteminin
degisik kisimlarini agiklamaktadir. ISO 14000 ise organizasyonlarin ¢evreye iliskin gerekleri
karsilamasina yardimc1 olan standartlar serisidir. ISO 9000 "kalite yonetimi"yle ilgilidir. Daha
acik bir ifadeyle, organizasyonlarin miisteri tatminini artirmak {izere onlarin ihtiyaglarini ve
ilgili standartlarin gereklerini karsilamasi ve bu amag¢ dogrultusunda faaliyette bulunmasi
"kalite yonetimi" kapsamina girmektedir. ISO 14000 ise Oncelikle "cevre yonetimi" ile
ilgilenir. Bu seride, organizasyonlarin faaliyetleri nedeniyle ¢evreye verdikleri zarar1 en aza
indirmek ve ¢evrenin korunmasina iliskin kapasitelerini artirmak i¢in neler yapmasi gerektigi
belirtilir. Her iki standart serisi de, organizasyonlarin faaliyetlerinin dogrudan sonucu ile
degil, bu faaliyetleri nasil gerceklestirdikleriyle ilgilidir. Bir baska ifadeyle, dogrudan iiriin ile
degil, iiretim siireci ile ilgilenirler.116

ISO 9000, son {iriiniin kalitesinden ¢ok {irlin ve isletme yonetiminde, {iriin tasariminda,
kullanilan deney ve muayene yontemlerinde, iiriin ve hizmetlerin kalitesini etkileyen teknik,
idari ve insan faktorlerini kontrol altinda tutmak i¢in gerekli or%anizasyon yapisinda
uygulanacak klavuzlari igeren bir ‘toplam kalite giivencesi’ standartidir.™’

Giiniimiizde Kalite Yonetim Sistemi konusunda ISO 9000 Kalite Sistem Standartlar
1987 yilinda yayimlandigi tarihten itibaren en fazla ilgiyi ve uygulama alanini bulan
milletleraras1 Standartlar haline gelmistir. TS-EN-ISO 9000 Kalite Standartlart Serisi, etkili
bir yonetim sisteminin nasil kurulabilecegini, dokiimante edilebilecegini ve siirdiirebilecegini
gbz oniine sermektedir.*'®

Standard hazirlama alaninin Birlesmis Milletleri olarak kabul edilen ISO, bu yaklagim
amag ve hedefler dogrultusunda diinyada ticaret ve sanayinin saglikli bir sekilde yiiriitiilmesi
icin vazgegilmez olan uluslararas1 6rgiit olarak hizmetlerini siirdiirmektedir.

2.7. ULUSLARARASI TICARET ODASI ( ICC)

1919 yilinda ABD'nin Atlanta sehrinde uluslararasi bir konferans’ta Belgika, Fransa,
Italya, Ingiltere ve ABD'in onciiliigiinde ilk temelleri atilmistir. I. Diinya Savasi'nin sona
ermesiyle is diinyasinin yeniden yapilanmasini saglamak, ticareti tesvik etmek, yatirimlari
hizlandirmak, pazar ekonomisini ve sermayenin serbest dolagimim saglamak i¢in 1919 yilinda
Uluslararast Ticaret Odasi1 (International Chamber of Commerce) Fransiz yasalarina gore
kurulmustur. ABD’de olan merkez daha sonra Paris'e tasinmistir. ICC’nin 1923 yilinda
kurulan Tahkim Divani, diinyanin en biiyiikk is anlasmazlifit mahkemesi durumunda
caligmaktadir. ICC, {iretici, tiiketici, sanayici, tiiccar, bankaci, sigortac1 birlikleri gibi ¢ok
sayida mesleki kurulusu biinyesinde toplar. ICC biinyesinde 75 iilkenin Milli Komitesi
faaliyet gostermektedir. Bunlardan biri de 1950 yilinda Odalar Birligi biinyesinde kurulan,
1987 yilinda otonom statii kazanan ICC Tiirkiye Milli Komitesi'dir.*®

18 Dy Ticaret Miistesarligi, “ISO Sistem Belgeleri”, (09.01.2009)
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/index.cfm?action=detay&yayinlD=181&icerikID=280&dil=TR,

7 Namuk Kiiciikkutlu, Sorularla Dis Ticaret Mevzuati Rehberi, Istanbul: Istanbul Ticaret Odasi, 1998, s.62.
18 Tiirk Standartlar1 Enstitiisii, “TS-EN-ISO 9000:2000 Kalite Y®6netim Sistemi”, (11.01.2009)
http://www.tse.org.tr/Turkish/Kalite'Y onetimi/9000bilgi.asp, ( 11.01.2009)

9 Karluk, Uluslararast Siyasal ve Ekonomik Kuruluslar, s.148.
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Birinci Diinya Savasinin bitiminde ekonomide bozulan dengeleri yeniden saglamak,
savasin kotii etkilerini bertaraf etmek gayesiyle boyle bir olusum gerceklestiren devletler,
ICC amacini; "Himayecilikle miicadele, uluslararasi ticaretin ve isbirliginin gelistirilmesi,
0zel tesebbiisiin giiclendirilmesi, uluslararasi is diinyasmnin gerektirdigi sartlarin diizeltilip
standart hale getirilmesi" seklinde tanimlamustir.

Daha sonra bu amag daha da geliserek piyasa ekonomisinin desteklenmesi, uluslararasi
platformda is diinyasinin her yoniiyle temsil edilmesi, ekonomik sorunlarin ¢dziimiinde ¢aba
harcanmasi, i diinyasi ve uluslararasi organizasyonlar arasinda diyalog kurulmasi gibi
konularda faaliyetler gelistirilmistir. Bu giin geliserek 139 {ilkede binlerce iiyesi olan biiyiik
bir is organizasyonu haline gelmistir. Uluslararas1 Ticaret Odasi, diinyanin her tarafindaki
ticari, sinai, ulasim, vb sektorlerden tiim girisimcilerin menfaatlerini koruyan ve onlar1 temsil
eden tek organdir; bir diinya ticari is teskilatidir. Hiikiimet-dis1 bir statiiye sahiptir.

ICC’nin iist diizeydeki yonetim organlari Konsey, Baskanlik, Yonetim Kurulu ve Finans
Komitesi'nden olusur. Konsey; ICC Biinyesindeki en yiiksek idari organdir. Her Milli Komite
tayin ettigi 1-3 Konsey liyesi vasitasiyla Konsey'de temsil edilmektedir. Bu temsilciler iki yil
stire ile se¢ilmektedirler. Milli komiteler, ICC'nin esas giicii, aldig1 kararlar1 Milli Komiteleri
kanali ile ayn1 anda ¢ok sayida iilkede duyurabilmesinden kaynaklanmaktadir. Ornegin ,
G8'ler yaptiklar1 ekonomik zirvelerdeki diinyadaki biitlin 6zel sektor temsilcilerinin
goriislerini ayni1 anda ICC kanal1 ile olmaktadirlar. 120

Islevleri, uluslararas1 alanda is diinyasmnin tiim ekonomik faktorlerini temsil etmek,
gelismis ve gelismekte olan {lilkelerdeki iiyelerinin c¢ikarlarini menfaat—lerini korumak,
rekabetci yatirnmlart ve dilinya ticaretini tesvik etmek, ticari uygulamalari ve ticari
terminolojiyi tiim {iye {ilkeler i¢in ortak hale getirmek, uluslar arasi ekonomik sorunlarin
(6zellikle ticari anlagsmazliklarin) ¢oziimii i¢in iilkeler arasinda karsilikli taninmayi ve iliskiyi
gelistirici rol oynamak, gerekirse bu konuda ortak bir hukuki uzlagma mekanizmas1 (6rnegin,
tahkim divami / tahkim odasi) kurmak ve bu amagla iilkeler arasinda yakin iligki ve barisi
tesvik etmektir.*?*

ICC’nin uluslararasi ticarete en biiyiik katkisi, UCP, ISBP ve INCOTERMS’diir. UCP
(Uniform Customs and Practice for Documentary Credits — Akreditiflere Iliskin Birornek
Usuller ve Uygulama), Mayis 2003’te Komisyon’un aldigi giincellestirme karart ile ile UCP
500, 26 iilkeden 40’1n lizerinde bankacilik ve tasimacilik alaninda uzman kisilerin ¢alismalari
sonucunda UCP 600 1.Temmuz.2007 tarihinde yiirtirliige girmistir. UCP 600 kurallarinin bir
akreditif i¢in uygulanabilir olmasi i¢in akreditif metninde akreditifin UCP 600'e tabii
oldugunun belirtilmis olmas1 gerekmektedir.

UCP 600 ICC'nin hazirlamis oldugu akreditif kurallarinin 7. kez revize edilmis seklidir.
Ilk kez 1933 yilinda olusturulan akreditif kurallar1 zaman igerisinde yapilan revizyonlarla
stirekli giincel tutulmus, uygulamada karsilagilan aksakliklar giderilmeye calisilmistir. Asagida
UCP'lerin tarihgesi verilmistir.

1933 — Uniform Customs and Practice for Commercial Documentary Credits
1951 Revision — Uniform Customs and Practice for Commercial Documentary Credits

120 |cC-Tiirkiye Milli Komitesi, “Tarihge”,

http://icc.tobb.org.tr/iccmerkez.php, (11.01.2009)

121 Nuray Korkmaz, Uluslararasi Kuruluslar Rehberi, Istanbul: Istanbul Ticaret Odasi (iTO) Yayin No: 1997-
49, 1997, 5.126.
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1974 Revision — Uniform Customs and Practice for Documentary Credits
1983 Revision — Uniform Customs and Practice for Documentary Credits (UCP 400)
1993 Revision — Uniform Customs and Practice for Documentary Credits (UCP 500)
2007 Revision — Uniform Customs and Practice for Documentary Credits (UCP 600)

UCP 600 kurallari, sunlar1 igermektedir.

e Bir akreditifte UCP 600 kurallar1 gegerli olacaksa mutlaka bunun belirtilmis
olmasi1 gerektigini ilk madde olarak belirtmektedir.

e Tanimlar; akreditifin taraflarini tanimlamaktadir

e Yorumlar; akreditiflerde kullanilan standart kelimelerin nasil yorumlanacagini
belirtir

e Tarihler; vadeler, ibraz kosullari, teslim, kullanim kosullarini belirtir.

e Yikumluliikler; akreditifte her bir tarafin sorumluklarini belirtir.

o Belgeler; akreditifte istenilen belgeler ile orijinal belgelerin uyumuna bakan
kurallar1 tanimlar.'??

Kisaca, UCP 600, 39 maddeden olusmakta ve akreditiflere iliskin kurallar
belirlemektedir. UCP 600 'e ek olarak aymi kitap¢igin sonunda, akreditif iglemlerinde
elektronik ibraz kurallarinin cergevesini ¢izen eUCP'nin 1.1 Versiyonu yer almaktadir.
Elektronik islemlerin gelismesi ile beraber eUCP'nin akreditif islemlerinde giderek onem
kazanacagi beklenmektedir. eUCP'nin giincel versiyonu 12 kuraldan olugmaktadir.

ISBP, (International Standard Banking Practice for the Examination of Documents
under Documentary Letters of Credit) (ISBP), (Akreditifler altinda ibraz edilen belgelerin
incelenmesine iligkin uluslararasi standart bankacilik uygulamasi) ise Tiirk¢e agiklamasinda
da belirtildigi gibi, belge standartlarinin belirtildigi kurallar biitiintidiir. ICC Komisyon'un
Ekim 2002 de Roma'da yapilan toplantisinda onaylanmis ve ayrica yapilan bir oylama
sonucunda resmi bir ICC dokiimani olarak kabul edilmistir. ICC'nin global diizeyde
kullanilan, akreditif kurallarin1 iceren UCP 500’{in uygulama alanindaki bir tamamlayicisi
niteligindedir. ISBP, UCP'yi degistirmemekte, kurallarin gilinlik kullanimda nasil
uygulanacagini ayrintili bigimde agiklamaktadir. Bu haliyle kurallarda Ifade edilen genel
prensipler ile akreditif uygulamacilarinin giinliik caligmalar1 arasindaki, doldurulmasina
ihtiyac duyulan bir boslugu doldurmaktadir.’®  ISBP’de 2006 yilinda UCP’nin
glincellenmesinden sonra 2007 yilinda revize edilme ihtiyaci dogmustur. ISBP 2007 genel
ilkeler, policeler ve vade tarihinin hesaplanmasi, faturalar, en az iki farkli tasima seklini
kapsayan tasima belgesi, konsimento, charter party konsimento, havayolu tagima belgesi,
karayolu, demiryolu ve karasal suyolu tasima belgeleri, sigorta belgeleri ve kapsami ve menge
sehadetnamesi ana bagliklar1 altinda birbirini takip eden sira numarasina sahip toplam 185
paragraftan olugsmaktadir.

ICC’nin ticaret hayatina kazandirdigi en biiyiik katkilardan biride, {iilkelerarasinda
ticaretin serbest ve en kolay bicimde yapilabilmesi i¢in, dig ticarette ihra¢ malinin ithalatcinin
kullanimina birakilmasinin ¢esitli tlirlerinde yani uluslararasi teslim sekillerinde standartlar
belirlemektir. Bu kurallara da INCOTERMS’lerdir. Bu konuyu 2.Boliim’de Dis Ticarette
Tasima ve Teslim Sekillerinde anlattigimiz i¢in kisa bir agiklamada bulunacagiz.
INCOTERMS (International Commercial Terms), uluslararasi satimlarda mallarin sevk ve

122 Uluslararasi Ticaret Odasi, ICC’nin UCP 2007 Revizyonu, ICC Yaymn no:600, kitapgigindan 6zet olarak
aktarilmistir.
12 1CC, Uluslararas: Standart Bankacihk Uygulamasi, 2003, ICC Yaymn No:645, s.3..
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teslimine iligkin kurallarin yorumuna dair bir dizi kurallar1 ifade eder. Taraflar
sozlesmelerinde INCOTERM'lerden birine atif yapmak suretiyle sattim konusu malin teslim
seklini, sartlarini, malla ilgili risk ve masraflarin hangi tarafa ait olacagini, maldaki hasar, risk
ve masraflarin hangi andan itibaren bir taraftan digerine intikal edecegini belirlemis olurlar.
Uluslararasi Ticaret Odasi, diinyanin her tarafindaki ticari, sinai, ulasim, vb sektorlerden tiim
girisimcilerin menfaatlerini koruyan ve onlar1 temsil eden tek organdir; bir diinya ticari is
teskilatidir. Hiikiimet-dis1 bir statiiye sahiptir.

Uluslararas1 Ticaret Odasi, uluslararasi serbest ticaretin ve serbest yatirimciligin ve
piyasa ekonomisinin yeryiiziinde gelismesini ve hakim kilinmasini tesvik eder, dnayak olur.
Ciinkii dayandigi temel inanci, serbest ticaretin {ilkelerarasi barigin ve insanoglunun ekonomik
refahinin mevcudiyeti ve korunmasi i¢in temel bir kriter, bir giic oldugudur.

ICC’nin yukarida anlatilan ¢alismalarindan da anlasilacagi tizere, uluslararasi ticaretin
diinya tiizerinde saglikli bir bi¢imde yiiriitilebilmesi igin gerekli ortak kurallar ve
diizenlemeler (ortak terminoloji) koymasi ve uluslararasi ticari anlagsmazliklara tiim tlkeler
icin ortak bir ¢d6ziim mekanizmasi getirmesi [CC’nin en 6nemli islevidir. 124

124 Osman Barbaros Kemer, Dis Ticaret Teknikleri, istanbul: Alfa Akademi, 2005, s.65.
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UCUNCU BOLUM

3. ULUSLARARASI TICARETTE KULLANILAN BELGE, TESLIM VE ODEME
STANDARTLARI

3.1. ULUSLARARASI TiCARETTE KULLANILAN BELGELER

3.1.1.Ticari Belgeler

3.1.1.1. Satis Sozlesmesi (Sales Contract)

Alicilar Pazar ve piyasa arastirmalarini tamamladiktan ve bir mal veya hizmeti almak
icin nihai karar olusturduktan sonra saticidan malin alinmasi i¢in Odeme, teslim ve diger
sartlar1 Iceren bir sozlesmesi diizenlemelerini talep ederler. Satis sdzlesmelerini genelde
anlastiklart veya lizerinde mutabik kaldiklar1 sartlara gore saticilar diizenlerler. S6zlesmenin
bir diger tarafi olan alicida s6zlesme sartlarini iyi algilayip ayrintili olarak bilmesi gerekir.

Genel olarak, kendi aralarinda anlagan alic1 ve satici bu anlagmaya mal ve fiyatlamay1
konu edip gecerli bir s6zlesme olustururlar. Bu s6zlesmeye bazen teslim edilme siireleri vs.
gibi ek kosullar konulsa da nihai olarak 6deme yontemi ve malin teslim edilme sekli konusu
cergevesinde sekillenir.(Bkz. EK 1 Satis S6zlesmesi) Bunlarin disinda sozlesmelere ihtilaf
hallerinde uygulanacak hukuku ve yetkili olacak mahkeme veya tahkim kurullar1 da
eklenebilir.

Ulkeden iilkeye degismekle beraber genel prensip olarak belirleyici faktor alict ve
saticinin mal alma ve satma mutabakatidir. Yasal olarak gecerli olabilmeleri i¢in mutlaka
uzun ve detayli olmalar1 gerekmez. Cogu zaman, bir telefon goriismesini iceren bir mesaj,
faks veya e-mail seklinde olabildigi gibi siklikla kullanilan yontem saticinin aliciya
gonderdigi bir proforma seklindedir.*2

Uluslararas1 ticaretin konusu olan dis ticaret islemleri, alict ve saticinin sézlesme
yapmasi ile baslar. Yaygin olarak benimsenen ticaret prensiplerine gore bir tarafin ileri
stirdiigii sartlar1 kars1 tarafin yazili olarak kabul etmesi halinde gegerli bir sdzlesme yapilmis
demektir. Sozlesmede, taraflarin yiikiimliilikleri ve haklarmin kesin bir bigimde sarta
baglanmas1 zorunludur. Yazili bir sozlesme, ticari iglemlerin ‘anayasasi’ niteligindedir ve
sadece islemden Once ve islem esnasinda taraflarin kendi pozisyonlarini saglikli bigimde
tespit etmelerine imkan vermekle kalmayip, islemden sonra (ortaya ¢ikmasi muhtemel
uyusmazliklarin ¢6ziimiinde) “kanit” teskil eden bir belgedir.126

Bir sahis tanimadigi, uzak bir iilkede yasayan bagka bir sahisla ticari sézlesmeye
girdiginde s6zlesme ek bir anlam kazanir. Uluslararasi bir sdzlesmenin yaratilmasi, ayni tilke
ve kiiltiirden sahislar arasinda bir s6zlesme olusturulmasindan daha karmasik bir islemdir. Bir

125 Abdurrahman Ozalp, UCP 600°1in Kullanmilmasi ve Akreditif, istanbul: Tiirkmen Kitabevi, 2007, s.4
126 Asim Calis, Dis Ticarette Sozlesmeler ve Miizakereler, ihracati Gelistirme Etiit Merkezi (IGEME), 2007,
s.13.
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sinirlar arasi ticari islemde sahislar genellikle yiiz ylize gelmezler, toplumsal degerleri ve
pratikleri farklidir ve tabi olduklar1 kanunlar ayr1 hukuk sistemlerine sahip hiikiimetler
tarafindan empoze edilir. Bu faktorler kolaylikla yanlis anlagmalara yol agabilir, bu yilizden
sOzlesme yapan sahislar karsilikli anlasmalarini, sozlesmeye dayanan ve tercihen yazihi
sartlarla tanimlamaldir.*?’

3.1.1.2. Proforma Fatura (Proforma Invoice)

Ihracatgmin iiriiniin  &zelliklerini ithalatgiya bildirmesine yarayan, ticari mahiyeti
olmayan teklif mektubu niteliginde bir belgedir. Malin satilmasindan 6nce ihracat¢i tarafindan
hazirlanarak ithalat¢iya gonderilen, malin cinsini ve miktarini, ddeme ve teslim seklini, malin
birim ve toplam fiyatin1 gosteren ve lizerinde proforma fatura ibaresi tasiyan bir belgedir.
Proforma fatura tizerindeki fiyat kesin degildir. Clinkii bu faturalar iizerindeki fiyatlar teklif
niteligindedir.

Ithalat¢1 ihracat¢1 tarafindan kendisine gonderilen proforma fatura iizerindeki sartlan
begenmemisse, fatura ilizerindeki bu unsurlarin degistirilmesini isteyebilir. Bu nedenle ihra-
catg1 ile ithalatgr arasinda dig ticaret sozlesmesi yapilana kadar fiyat degisebilir.*?® Bu
faturanin hukuki ve ticari bir degeri yoktur; hicbir mali ylikiimliiliikk yaratmaz. Bu yiizden,
ihracatginin  vermis oldugu bu fatura karsiliginda ithalat¢i igin herhangi bir 6deme
yiikiimliiligii yoktur.®® (Bkz. Ornek Belge 2: Proforma fatura).

Uluslararasi ticari hayatta her parti ihracat-ithalat islemi i¢in taraflarin ayn bir sézlesme
imzalamadiklarim goriiriiz. Cogu zaman proforma fatura, karsilikli onaylanarak bir nevi ticari
sozlesme niteliginde karsimiza c¢ikar. Bu nedenle proforma faturalarin bir teklif niteligi
tagidigini ve karsi tarafca kabul gordiiglinde sézlesmenin hukuken yiirlirliige girmis olacagini
gozden uzak tutmadan proforma hazirlamakta fayda vardr.**

Bu noktada bir proforma faturada bulunmasi gereken bilgiler de sunlardir:
e "Proforma Fatura" ibaresi Odeme sekli
e Teslim yeri, sekli, zamani ve siiresi - Fiyat
e Malin miktari, cinsi ve varsa Kalite Sertifika numaras1 (ISO gibi) Muhabir banka
Amir banka Sira Numarasi
e Firma unvani, adresi, telefon ve faks numaralan
e Anlagma tarihi
e Ithalatc1 firmanin unvani ve adresi Diger anlasma sartlarl131

127 Shippey, Karla C., Uluslararasi Sézlesmeler — Uluslararas: Ticari Sozlesme Taslaklari, Berk Kaplaner
(¢ev.) Istanbul: BZD Yayn ve fletisim, 2002, s.9.

128 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, 5.114

129 Kemer, 5.401

130 Ali Délek, Uluslararasi Ticaret Ve Tiirkiye Uygulamalari, istanbul: Arikan Basim Yayin, 2006, s.41.
B3I Cetin Bedestenci ve Murat Canitez (Ed.), Dis Ticaret islemler ve Uygulamalar, Ankara: Gazi Kitabevi
2007, s.50.

41



3.1.1.3. Ticari Fatura (Commercial Invoice)

Uluslararas1 Standart Bankacilik Uygulamasi (ISBP)'in Faturalara iliskin diizenlemeleri
asagidaki sekildedir. Faturanin tanimi; Bir akreditif baskaca tanimlama yapmaksizin bir fatura
(invoice) talep ederse bu sart, ibraz edilen herhangi bir tip fatura (commercial invoice,
customs invoice, tax invoice, final invoice, consular invoice vs.) ile yerine getirilmis olacaktir.
Ancak, akreditifte 6zellikle izin verilmedigi siirece "provisional" "proforma” veya benzer
sekilde tanimlanmis faturalar kabul edilmez. Akreditif ticari faturanin (commercial invoice)
(Bkz. EK 2: Ticari fatura) ibrazini sart kostugunda “invoice" baslikli bir belge kabul edilir.*?

Satis sozlesmesine uygun (larak satis islemi tamamlandiktan sonra ihracat¢i tarafindan
iilke mevzuatina ve 6deme yontemi olarak akreditif tercih edilmis ise akreditif sartlarina
uygun olarak diizenlenen bir belgedir. Satici tarafindan alici'ya diizenlenir, malin satisim
gosterir. Genel olarak faturada asagida yer alan bilgilerin bulunmasi uygun olur.

e Diizenlendigi dilde "fatura" baghigi

e Antet olarak saticinin (Thracatc1 firmanin) ismi, ticaret unvam ve adresi, kasesi, imzas1

e ithalat¢inin ad1, soyad: veya ticaret unvani ve adresi

e Satisa konu olan malin ambalaj1 lizerinde yer alan markalar, isaretler vs.

e Malla ilgili biitiin bilgiler, malin tanimi (akreditifli 6demelerde faturadaki mal
taniminin akreditifteki mal tanimiyla ayni olmasina dikkat etmek gerekir.)

e (Odemenin nasil yapilacag

e Teslim sekli (varsa)

e Faturanin diizenlendigi tarih ve numarasi

e Aticinin Ozel istegi veya ilgili iilkenin mevzuati geregi konacak bilgi ve beyanlar

(malin mensei, imalatgisi, ylikleme bosaltma limanlari, tasimaya iliskin bilgiler,
siparigin tarih ve no'su, proformasina, siparise, sOzlesmeye uygunlugunun teyidi,
navlun ve sigortaya iligkin maliyet ayrintilari, ambalaj ve markalamaya ait bilgiler,
akreditif numarasi, ithal lisans tarih ve no'su V.b.)133

Taraflar arasinda sayet ayr1 bir satis sozlesmesi yoksa fatura, bir sézlesme yerine
gecmemekle birlikte, taraflar arasindaki alig verisin kosullarini teyid eden bir belge olarak
daha da fazla 6nem taslmaktadlr.134

Ayrica ticari faturanin bazi iilkeler bazinda ve taraflar arasinda yapilan anlagmalara
istinaden cesitli faturalarda giimriiklerden mallar1 ¢ekebilmek igin ithalat¢1 tarafindan
istenebilir; Bunlar

Navlun Faturas1 (freight invoice): Dis ticaret islemleri sirasinda, nakliyeci sirketin,
sOzlesme veya iizerinde anlagilan sartlar tahtinda navlun bedelini tahsil ettigi taraf adina
kestigi Navlun Faturasi'dir. Eger nakliye Incoterms geregi C veya D terimlerinden biri Ile
yapiliyor ve dolayisiyla navlun ihracatgi tarafindan sevkiyattan dnce 6deniyor ise konsimento
{izerinde mutlaka FREIGHT PREPAID (navlun pesin 6denmistir) ibaresinin bulunmas: sarttir.
C ve D terimi teslimlerde, bankalar, iizerinde FREIGHT PREPAID ibaresi bulunmayan
konsimentolar1 isleme koymazlar. Bu takdirde veya E ve F terimi ile yapilan teslimlerde

32 Ozalp, 5.169.
3 ag.e., s.168.
134 Ferudun Kaya, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebe Uygulamalari, Ankara: Detay Yayncilik, 2006, s.270
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bankalara mutlaka navlun bedelinin ddendigini gosterir (veya hangi sartlar Ile 6denecegini
gosterir) navlun faturasi veya sair belgelerin ibrazi sarttir. >

Onayh Fatura (Certified Invoice): Bazi iilkelerin yasalarina gore, Ithalat asamasinda,
giimriiklere ibraz edilecek orijinal faturalarin, ithalat yaptiktan tilkelerdeki konsolosluklarinca
onaylanmis olmasi zorunlulugu getirilmistir. S6z konusu onay, ticari fatura orijinallerin,
ozellikle mallann mense iilkesi icin yapilir. Fatura tasdiki isteyen iilkeler: Cezayir, Fas, Iran,
Mistr, Suriye, Tunus, Urdiin, Liibnan'dir.**®

3.1.1.4. Ceki Listesi Ve Koli Listesi (Weight and Packing List)

Ceki listesi, tasima ve depolama islemleri, glimriikleme operasyonlart esnasinda tek tek
acilip sayillamayacak cinsteki mallar i¢in biiylik kolaylik saglayan bir belgedir.

Ceki listelerinin {i¢ temel faydayi sagladigi sdylenebilir:
1) ihra¢ mallarinin ambalaj dagilimuyla ilgili aciklayici net bilgiler verir.

2) Nakliyeciye yiikleme yaparken kolaylik saglar.

3) Glimriikleme esnasinda muayeneyi kolaylastlrlr.137

Bir geki listesinde bulunmasi gereken bilgiler Malin cinsi, Adeti, Ambalaj adeti, Briit
agirhigl, Net agirligi, Arag plakasi, Konteynir numarasi yazilir. Bu bilgilere ek olarak, her bir
ambalaj icerisine ihracata konu olan mallarin detayli dokiimii yapilir. Bu detayli dokiim
cergevesinde her bir ambalaj icerisindeki malin miktari, briit agirhigi ve net agirliklar
belirtilmelidir."*® Béylece ambalajlar agilmadan herhangi bir ambalajin iginde hangi mallarin
bulundugu belirlenebilir. Koli listesinden belirtilen sayilarin fatura ve konsimentodaki mal
adedi ile ayn1 olmali, Koli listesine ayn1 zamanda Ambalaj Listesi de denilebilmektedir."*

Bir baska deyisle ¢eki listesi, ihrag¢ i¢in sevk editen mallarin briit ve/veya net agirhiginin
ihracatg1 veya tarafsiz bir tigiincii sahis/kurulus tarafindan beyan edildigi ayr1 bir belgedir.**
Satig faturasini ve hacimlerini gosterdigi icin sigorta sirketlerine ve glimriik idarelerine
yardimct oldugu i¢in bu kuruluslarca istenmektedir. Bu belge sigorta sirketince istenir ve
nakliyeci firmaya yiikleme ve bosaltmanin nasil yapilacagina dair fikir verir. Ayrica glimriik
yetkililerine de kontrol agisindan kolaylik saglar.141

Koli listesi faturayr tamamlayici nitelikte bir belgedir. Ihra¢ konusu iiriinlerin ambalaji,
her bir kutu, balya veya ¢uvalin i¢inde neler oldugunu ve yiiklemeye konu her bir kolinin
boyutlart ve agirhi@ gibi hususlarda detayli bilgiler vermektedir. Guimriik yetkililerince
inceleme asamasinda, ithalat¢i icinse yiikiin icerigini tespit etmek acisindan gerekli bir
belgedir. Ithalatci ihracatgr tarafindan kendilerine gonderilecek koli listesine gore mallan

135 Hakan Akin, Yeni isim Dis Ticaret, Bursa: Elma Yayinevi, 2008, s.364.

1% Kaya,

7 Dolek, 5.63.

138 Bedestenci ve Canitez, s.52.

139 M. Vefa Toroslu, Uygulamal Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, 2. Baski, istanbul: Beta Basim Yayim
Dagitim, 1999. 5.23.

140 Kemer, 5.402.

1 Kaya, 5.271.
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cesitli satig yerlerine gonderebilmektedir. Koli listeleri ithalat¢inin kendi i¢ dagitiminda bu
acidan yardimer olmaktadir.**® (Bkz. EK 3. Koli Listesi)

Koli listesi ile ¢eki listesi hemen hemen aynidir. Aralarindaki temel fark biri kolinin
icerisindeki detaylar1 digeride kolilerin 6zelliklerini gosterir belgesir, bu anlamda ceki listesi
daha detayl bilgiler verir.

3.1.1.5. Gozetim / Kontrol / Analiz Belgeleri (Inspection and Analysis Certificate)

Gozetim, ticarete konu olan bir malin aliciya tesliminin, satis sdzlesmesinde ongoriilen,

« miktar,

. kalite

. ambalajlama
. etiketleme,

« tasima,

o teslim zamani vb.

kosullarina ne 6l¢iide uygun olarak gerceklestirildiginin bir gozetim sirketi araciligiyla,
alic1 veya satici tarafindan tespit ettirilmesidir.**®

Ithalatc1 firma bazi durumlarda malmn ihracatgiyla yaptiklar: sdzlesme sartlarina uygun
olup olmadiginin tespit edilmesini ihracat¢idan isteyebilir. Bu talep {iizerine ihracatci
uluslararasi kabul gormiis bagimsiz gozetim sirketlerinden birisine mallarin denetlenmesini ve
siparis sartlarina uygun olup olmadigim kontrol ettirir. Kontrol sonucunda gozetim sirketinin
ithalatgiya ulastirmak {izere ihracatiya verdigi belgeye gozetim belgesi denir.'** (Bkz. Ornek
Belge 6: Gozetim Belgesi)

Bu belgenin diizenlenmesi yasal/resmi bir zorunluluga tabi degildir. Eger ithalatc1 ithal
edecegi mal -varsayalim ki kendi {iilkesinde standardizasyona tabi olsun- i¢in standartlara
uymanin sagladigr kalitenin de Otesinde bir kalite ariyorsa veya aradigr ozellik
standardizasyonun diginda ise bdyle bir Ozelligin saglanip saglanmadiginin ispat1 i¢in
Kontrol/Gozetim Belgesinin ihracatgr tarafindan diizenlenip diger vesaikle birlikte kendisine
gonderilmesini Isteyebilir. Bu istege istinaden ihracatgi, bagimsiz bir uluslararasi gdzetim
sirketinden Kontrol/Gozetim Belgesi alip ithalatciya géndermektedir.**®

Gozetim sirketleri ise, uluslararasi ticari kurallarin bir geregi ve piyasa kosullarinin bir
zorunlulugundan dolayi, mevzuat, satig sozlesmesi veya akreditiflerde belirtilen
mecburiyetlerden kaynakli olarak gozetim islemlerini yapan bagimsiz araci kuruluslardir.
Gozetim sirketleri, kalite kontrol ve tart1 islemleri yapan, her tiirlii laboratuarlar ve teknik
donanimi haiz, istenen ilgili sertifikalan diizenleyen ve durumu raporlayan kuruluslar olarak
uluslararas1 ticarette yer alan Onemli araci sirketlerdir.'*® Firmalar kendi aralarindaki
anlasmaya gore de kendilerinin diizenledikleri gozetim sertifikalarini da kabul edebilirler.
(Bkz. EK 5. Gozetim Sertifikasi),

12 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.128.

3 Ebru Giilsoy, Dis Ticarette Giivenli Bir Kontrol Araci: Uluslararas1 Gozetim Sirketleri, Ihracati
Gelistirme Etiit Merkezi (IGEME), 2007, 5.2.

144 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.129.

195 Kemer, 5.409.

18 Dglek, s.65.

44



Kontrol/Gozetim Belgesinin hem ihracat¢i hem de ithalat¢1 icin 6nemli avantajlari
vardir. Bu avantajlar soyle gosterilebilir:

1) Ihracatginin Avantajlari:

a- Malin alim/satim s6zlesmesinde belirtilen niteliklerde olmamasi halinde, s6zlesmeye
uygun olmayan mallarin ihracim1 bastan engelleyerek sonradan geri gelmesine, taraflarin
gereksiz masraflara girerek zaman ve para kaybina ugramasina engel olur.

b- Satis bedelinin veya biiylik bir kisminin tahsil edilmesine, yaptig1 denetimler nedeni
ile olanak saglar.

c- Diizenledikleri raporlar nedeni ile ithalatginin yapabilecegi muhtemel bir itiraza kars,
ihracat¢inin ihtilaflarda delil olarak kullanabilecegi saglam ve gegerli bir belge olusturur.

d- Alicinin kalite ve miktar ile ilgili sikayetlerine kars1 uluslararasi bir glivence saglar.

e- Uluslararas1 gozetim sirketleri diizenledikleri uluslararasi kontrol/gdzetim belgeleri
sayesinde malin pazarlanma sansini artirir. Boylelikle ihracatgi, 6zellikle dis piyasa agisindan
gozetim sirketlerinin dig piyasa etkinliginden yararlanarak mallarina yeni pazarlar yaratma
imkanina kavusur.

2) ithalat¢inin Avantajlari:

a- Yaptiklar1 sozlesmede siparis verilen ve satin almak istenilen malin, belirlenen
miktar, kalite, etiketleme, yiikleme, tasinma ile ilgili sartlara ve bunlarin diginda
belirlenebilecek diger sartlara uygun bir sekilde tamamlandigini garanti eder.

b- Sartname kosullarinin ihlal edilmis olmasi halinde aliciya fiyat kirdirabilme, hatta
akreditifli 6deme sekli i¢in rezerv uygulama imkani verir.

c- Teslim siiresinde meydana gelecek bir gecikme, zamaninda belirlenebilir.

d- Bu belge, hem kendisi hem de ihracatg1 i¢in, yeni fiyat tespitinde de etkili olabilir.**’

Kontrol belgesi iizerindeki yazili sonucun her iki tarafi baglayici olabilmesi icin, bu
sartin mutlaka alim/satim sozlesmesi ve/veya diger resmi belgelerde (6rn. akreditif
mektubunda) belirtilmis olmasi gerekir.l48

Analiz Belgesi; boya, ¢imento, asit vb. kimyasal maddeler ile analiz gerektiren mallarin
nem orani, erime derecesi ve bu mallarin formiillerini olusturan element ve bilesiklerin ad ve
oranlarini gosteren belgeye denir.** Bu rapor ya resmi kurumlar tarafindan ya da ithalat¢inin
belirleyecegi kurum veya kuruluslarca hazirlanir. (Bkz. Ornek Belge 7: Analiz Belgesi)

1T Kemer, s.411.
%8 Akin, s.163.
149 Glirsoy, s.112.
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3.1.2. Resmi Belgeler
3.1.2.1. Dolasim Belgeleri

31211 ATR

Tiirkiye'den AB iiyesi herhangi bir iilkeye yapilacak ihracatta ya da AB {iiyesi herhangi
bir lilkeden Tiirkiye'ye yapilacak sanayi mali ithalatinda Katma Protokol'de 6ngdriilen tercihli
rejimden yararlanabilmesi i¢in Sanayi ve Ticaret Odalarindan temin edilerek diizenlenen ve
giimriik idarelerince vize edilen belgedir Cikis glimriigiinde vize ettirildigi tarihten 90 giin
icinde vans giimriigiine ibraz edilmesi halinde malin alicisinin (ithalatginin) giimriiklerinde
vergi indirim hakki kazanabilmektedir.”® (Bkz. EK 5. A.TR Belgesi. )

A.TR Dolasim Belgesi iizerinde su bilgilere yer verilir:
» fhracatginin ads, agik adresi ve iilkesi
= Malin gonderildigi sahsin adi, agik adresi ve tilkesi
= Tagima belgesi ile ilgili bilgiler
» Thracatc iilke
= fthalatc1 iilke
= Tagimaya iligkin bilgiler
=  Gozlemler
» [hracata konu olan mallan sira numaralan
= Kolilerin markalan, numaralan, say1 ve cinsi ile mallarin tanimi
= Briit agirhik ya da ilgili dlciiler
=  Glimrik vizesi
= fhracatc1 beyan™

31212 EUR1

Tiirkiye ile AB, Tirkiye ile Avrupa Koémiir Celik Toplulugu(AKCT)(*), Tiirkiye'nin
Avrupa Serbest Ticaret Bolgesi(EFTA) Ulkeleri (**) ile yaptig1 serbest ticaret anlagmalar,
ayrica Tirkiye'nin bazi tilkelerle yaptig1 serbest ticaret anlagsmalar1 gercevesinde, bu iilkeler
menseli {lrlinlerin anlagsma hiikiimlerinden yararlanabilmesini saglamak tizere ihracatgi
giimriik idareleri veya bu idarelerce yetkili kilman kuruluslarca usuliine uygun olarak
diizenlenip giimriik idarelerince vize edilen mense sertifikasidir.(Bkz. EK 6. EUR 1 Belgesi)
EUR.1 belgesi serbest ticaret anlasmalar1 kapsaminda taraf iilke menseli Uriinlerin giimriik
tavizlerinden yararlanmalarini saglayan bir belgedir.152

EUR 1 Belgesi'ne ¢ikis giimriik idaresi tarafindan verilen onay tarihinden itibaren 4 ay
icinde ithalatc1 tarafindan varig giimriik idaresine ibraz edilmesi halinde ithalatci, uygulanan
vergi indirimleri ve muafiyetlerden yararlanabilir.">® Ancak burada énemli olan bir baska

%0 Kaya., 5.265.

151 Bedestenci ve Canitez, s.61.

152 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.127.

153 Erkut Onursal, Dis Ticaret islemleri ve Uygulama, Ankara: Orta Anadolu ihracatgilar Birligi, 1996. s.126.
(*) AKCT (Avrupa Komiir Celik Toplulugu), 22 Temmuz 2002 yilinda bu anlagsma sona ermis, AB miitesebatina
dahil edilmistir.

(** ) EFTA Ulkeleri; izlanda, Lienchtenstein, Norveg ve Isvigre’dir.
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nokta, bu belgenin her mal i¢in diizenlenememesidir. Ciinkii Tiirkiye'den EFTA iilkelerine
mal ihra¢ edilecegi zaman EUR 1, ancak %10’u Tiirk menseli mallar i¢in diizenlenmektedir,
yani ic¢inde ithal girdi bulunan mallarin Tirkiye'den EFTA iilkelerine ihracinda bu belge
diizenlenemez.***

Tekrar etmek gerekirse, Tiirkiye- EFTA iilkeleri arasinda Serbest Ticaret Anlagmasi
vardir. Dolayistyla Tiirkiye'den EFTA iilkelerine ihrag edilen veya oradan ithal edilen mallar
icin taraflar EUR1 Belgesi diizenleyeceklerdir. Fakat diger yandan, Tiirkiye ile AB arasinda
da, Avrupa Kémiir ve Celik Uriinleri igin Serbest Ticaret Anlasmasi (Dikkat edin! Giimriik
Birligi degil sadece Serbest Ticaret Anlasmasi.) vardir. Bu sebepten dolayi, Tiirkiye'den
AB'ne ihra¢ edilen veya oradan ithal edilen mallar igin taraflar, ATR degil, EUR1 Belgesi
diizenleyeceklerdir. Ayrica Tiirkiye'nin karsilikli (ikili) Serbest Ticaret Anlasmasi yaptigi
iilkeler (6rn., Israil, Romanya) igin de EUR1 Belgesi diizenlenir.'*®

3.1.2.2. Mense Belgeleri

Iki tiirli mense sahadetnamesi vardir: Mense sahadetnamesi (ABC) ve Ozel mense
sahadetnamesi (Form A).

Menge sahadetnamesi ABC, Avrupa Birligi iilkeleri ile Orta Dogu iilkelerine yapilan
ithracatta kullanilir. A, B ve C niishalarindan olusur. Sar1 olan A niishas1 miisteriye gitmek
iizere nakliyeciye verilir. B niishas1 araci bankaya gider. C niishas1 Ilgili odada (&rnegin
ticaret odasinda) kalir.( Bkz. EK 9. Form B Belgesi )

Ozel mense sahadetnamesi (Form A), bazi iilke ithalat¢ilarinin daha diisiik giimriik
vergisi 0demelerini saglamak i¢in olusturulan Genel Preferanslar Sisteminden (Generalised
System of Preference) yararlanmalarini saglamak amaciyla diizenlenir.'*®

3.1.2.2.1. Mense-I Sehadatnamesi (Certificate Of Origin)

Mense sahadetnamesi, bir malin hangi iilkeye ait oldugunu, hangi tlke iiretimi kabul
edilecegini gostermeye ve ispat etmeye yarayan bir belgedir. Mense sahadetnamesi, ihracatgi
iilkenin ticaret odalar1 tarafindan onaylanir. Bazi durumlarda ithalat¢i tilkenin istegi dog-
rultusunda ithalat¢1 iilkenin ihracat¢i iilkedeki konsolosluguna tasdik ettirilmesi gibi bir
durumla karsilasilabilir. (Bkz. EK 7. Mense-1 Sehadatnamesi)

Mense sahadetnameleri asagidaki bilgileri igerir:

= Gonderenin ve alicinin adi, adresi veya ticari unvani (Bu bilgilerin faturadaki ile
ayn1 olmasi zorunludur)

= Nakliyeye iligkin bilgiler

»  Uriiniin ad1

= Kap adedi, ambalaj cinsi

= Gerek goriilityorsa {irline iliskin glimriik tarife istatistik pozisyon numarasi

. Akrediti1f5l7i thracat kapsaminda dolduruluyorsa, akreditifin istedigi diger
bilgiler.

154 a.g.e.5.120.
155 Kemer, 5.417.
156 Sanly, 5.261.
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Mense kavraminin kullanilmasinda {i¢ ana amag¢ g6z Oniine alinir. Bunlar:
e Glmriik vergilerinin hesaplanabilmesi i¢in,
e Dis ticaretin kontrolii amaciyla kullanilan taviz, kota ve antidamping gibi
araclarin uygulanabilmesi igin,
e Dis ticaretteki istatistiksel amaglar i¢in kullanilir.**®

3.1.2.2.2. Form A

Form A, Genellestirilmis Tercihler Sistemi(GSP) c¢ergevesinde diizenlenen 6zel bir
menge sahadetnamesidir. GSP, gelismis iilkelerin az gelismis iilkelerce ihra¢ olunan belirli
iirlinlerin kendilerinin belirledikleri kota sinirlar1 igerisinde diisiik tarifeli veya tarifesiz olarak
ithal etmeleri esasina dayanan bir sistemdir. Az gelismis iilkelerin kalkinma sorunlarmi1 Ozel
olarak tartigmak tizere 1964 yilinda Cenevre'de toplan birinci Birlesmis Milletler Ticaret ve
Kalkinma Konferanst (UNCTAD)'nda az gelismis {iilkeler, gelismis iilkelerden bu iilkelere
ithrag ettikleri iiriinlere diisiik tarife uygulamasini istemistir. Bu girisimin sonucunda gelismis
iilkeler az gelismis iilkelere oOdiinlii listeler hazirlayarak uygulamaya koymuslardir. Bu
listelere Genellestirilmis Tercihler Sistemi Listesi denir.

GSP cercgevesinde giimriik indirimi taniyan iilkeye yapilacak ihracatta bu indirimden
yararlanabilmek i¢in 6zel bir mese sahadetnamesi olan Form A belgesi diizenlenmektedir. Bu
belgeye GSP formu da denilmektedir. Tiirkiye'de GSP ¢ergevesinde ABD, Kanada, Japonya,
Yeni Zelanda, Beyaz Rusya, Ukrayna ve Rusya Federasyonu ile GSP sozlesmesi
imzalamistir. Bu kapsamda, Tiirkiye'deki ihracatgilarin bu tilkelerin tanidiklar: tavizli glimriik
oranlarindan yararlanabilmesi i¢in, ihracat asamasinda GSP i¢in hazirlanan 6zel mense
sahadetnamesi olan Form A' y1 diizenlemeleri gerekmektedir. Ancak bu iilkelerden birine
yapilacak ihracatta tavizli vergi oranlarindan yararlanabilmesi Igin, séz konusu iilke ile
yapilan GSP sozlesmesinin ekindeki mal listesinde yer almasi gerekir.*® (Bkz. EK 8. Form A
Belgesi. )

Ozetle Tiirkiye’nin ithalatinda ve ihracatinda Form A verilen iilkeler sunlardir: Amerika
Birlesik Devletleri, Kanada, Slovak Cumhuriyeti, Avustralya, Yeni Zelanda, Japonya, Rusya
Federasyonu, Bagimsiz Devletler Toplulugu (Azerbaycan, Beyaz Rusya, Ermenistan,
Giircistan, Kazakistan, Kirgizistan, Ozbekistan, Tacikistan, Tataristan, Tiirkmenistan,
Ukrayna, Moldova).*®®

" Dolek, 5.55.

158 Bedestenci ve Canitez, s.59.

159 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.125.
180 Sanl, 5.261.
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3.1.2.2. Saghk Sertifikas1 (Health Certificate)

Bitkisel ve hayvansal iiriinlerin ihracat ve ithalat islemlerinde karsimiza c¢ikan, kimi
zaman Yyasal bir zorunluluk olarak kimi zaman da taraflarin 6zel istekleri dogrultusunda
hazirlatilan bir belgedir.

Saglik sertifikalan, {iriiniin tliriine, bitkisel veya hayvansal olup olmamasima ve ilgili
iilkelerdeki mevzuatlar geregince her bir {irlin i¢in ilgili yetkilendirilmis kurulus tarafindan
diizenlenir.’®* (Bkz. Ornek Belge 11: Saglik Sertifikasi) Saglik sertifikalart bitkisel iiriinler ve
hayvansal iiriinler i¢in ayr1 olarak diizenlenir.

Bitki veya bitkisel tirlinlerin dig ticaretinde hastalik veya zararl hasaratlardan korunmus
oldugunu gésteren ve Tarim Il Miidiirliigiiniin ilgili birimlerinden temin edilen bir belgedir.
Gida maddeleri, canli hayvan ve hayvansal triinlerin (et, siit, deri, bal, yiin, yumurta, sakatat
ve balik gibi) ihracatinda bu iirlinlerin mikropsuz, hastaliksiz ve saglikli oldugunu gosteren bu
sertifika Tarim i Miidiirliikleri tarafindan tanzim edilir.*®

3.1.3. Tasima / Konsimento Belgeleri

Sevk belgelerinin li¢ dnemli 6zelligi mevcuttur:

1) Bu belgeler, nakliyeci ile gonderici, yani ihracat¢i1 arasinda imzalanan bir tlir s6zlesme
niteligindedir. Bu nedenle herhangi bir anlasmazlik durumunda tanzim edilen bu belge ya-
pilan anlasma sartlarni ispat edici nitelik tasir. Thracater firmalarimizin bu belgenin
tanziminde bu hususu gézden uzak tutmamalarinda fayda vardir.

2) Mallarin nakliyeci tarafindan teslim alindigini ve varis yerine kadar gotiiriilmek iizere yola
cikarildigini gosteren bir belge niteligindedir.

3) Sevk belgeleri, birer kiymetli evrak niteligindedir. Tagsman malin miilkiyetini temsil eder.
Bu vasfi olduk¢a 6nemli olup, asagida detayli olarak izah edilecektir. (NOT: Yazili hukukta
sadece denizyolu tagima belgesi olan konsimento (bill of lading) bir kiymetli evrak olarak
kabul edilmekle birlikte, pratik hayatta biitiin tasima belgeleri birer kiymetli evrak gibi islem
gormektedir; bu hususu unutmamakta fayda vardir.)

3.1.3.1. Deniz Yolu Tasima Konsimentolar

Kiymetli bir evrak olan bu belge bir gemi sirketinin veya onun yetkili acentesinin veya
ylikleme limaninda acentesi yoksa gemi kaptaninin mali yiikletene verdigi, emre ve nama
diizenlenebilen ve belge konusu mallarin tasinmak iizere kabul edildigini gosteren bir makbuz
ve aynit zamanda lzerine yiikleme kaydi ilave edildiginde bir tasima soézlesmesi olur.
Belirtilen malin miilkiyetini temsil eder ve belgenin ciro edilmesiyle mal el degistirir.163
(Bkz.EK 10. Kongimento Belgesi)

L Dolek, s.65.
162 Kaya, 5.269.
183 Ozalp, s.172.
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Kongimentoda asagida yazili bilgiler bulunmaktadir;

* Tasiyanin ad1 ve soyadi veya ticari unvani

* Kaptanin ad1 ve soyadi

* Geminin ad1 ve tabiiyeti

* Yiikletenin ad1 ve soyadi veya ticaret unvani

* Alicinin ad1 ve soyadi veya ticaret unvani

* Yiikleme liman

* Bosaltma limani1 veya buna dair talimat alinacak yer

* Gemiye yiiklenen veya tasinmak tizere teslim alinan mallarin cinsi, 0l¢lisii, say1 veya
tartis1, markalan ve distan belli olan hal ve mahiyetleri

* Navluna ait sartlalr.164

Yiikleme c¢esitlerine, mallarin gonderildigi tarafa goére ve Ozelliklerine gore kisaca
irdelenmesinde yarar vardir.

3.1.3.1.1. Yiikleme Cesitlerine Gore Deniz Konsimentolari

(@) Tesellim (Teslim alindi) Konsimentosu; bu tiir konsimentolar malin, yiiklenmek
tizere teslim alindigini gosterirler, fiili ihrag tarihini belirtmediginden, heniiz malin sevk edilip
edilmedigini belirtmez.

(b) Yiikleme Kongimentosu; Bankalarin ve ithalat¢ilarin tercih ettigi konsimento
yiikleme kongimentolaridir. Bu konsimento malin gemiye yiiklendiginin (Shipped On Board)
konsimento tizerinde agikca géistermektedir.165

3.1.3.1.2. Mallarin Gonderildigi Tarafa Gore Deniz Konismentolari

(a) Nama Yazili Kongimento (Straight Bill of Lading); Ciro yoluyla devredilmesi
miimkiin olmayan, sadece malin (miilkiyet hakki ile beraber) devredilmesi ve teslim edilmesi
yoluyla devri miimkiin olan konsimentolardir. Yani mallar sadece ve sadece konsimentoda adi
yazilan muhataba teslim edilir.

(b) Emre Yazili Konsimento (Negotiable Bill of Lading); Konsimento kimin adina
diizenlenmis ise mallarin sadece onun cirosu ile devredilebildigi konsimentolardir. Ciro iki
bicimde yapilabilir: Tam Ciro ve Beyaz Ciro. Tam ciro, konigmentonun kime devredildigini
belirtmek suretiyle yapilir. Beyaz ciro ise sadece devredenin konismentoyu kaselemesi ve
imzalamasi suretiyle yapilir; burada devredilenin ad1 veya ticaret unvani belirtilmez.

(c) Hamiline Yazili Konismento (Bearer Bill of Lading); Hamiline konismentoda ciro
beyaz ciro ile yapilabilir. Bu konigsmentoda ithalat¢i kismia "bearer" ("hamiline") ibaresi
yazilir. Konismentoyu elinde tutan sahis, tasimact firmadan mallarin kendisine tes_limini
isteyebilir. Bu ylizden hamiline konismentolar, oldukca riskli olmalar1 sebebiyle dis ticarette
hemen hemen hig kullanilmazlar.'®®

% Dlek, 5.46.
165 Celik, Kalayci ve Sandalcilar, s.118.
166 Kemer, 5.432.
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3.1.3.1.3. Ozelliklerine Gore Deniz Konsimentolar:

(@) Konteynir Konsimentosu (Container Bill of Lading); ihracata konu olan mallar
ihracatgr isletme tarafindan yiiklenerek giimriiklemesi yapilir. Bu konsimentonun en biiyiik
ozelligi, konteynirdaki mallarin tasiyici tarafindan kontrolii miimkiin degildir, dolayisiyla bu
konsimento temiz konsimentodur.

(b) Temiz ve Kirli konsimentolar (Dirty/Clean Bill of Lading); konu mallarin gemiye
yiiklenmesi siirecinde kaptan sozii edilen mallan inceler. Eger bu mallarda ve/veya
ambalajlarinda gozle goriilen bir kusur veya eksiklik varsa, bu durum diizenlenecek
konsimento iizerinde acikca belirtilir. Iste bu tiir konsimentolar Kirli Konsimentolardir ve
bunun aksi durumunda higbir ifade yoksa Temiz Kongimentodur.

(c) Geckin Konsimento (Stale Bili of Lading); Uygulamada Bayat Konsimento olarak
da adlandirilir, akreditife konu olan mallara ait belgelerin eger gerekli ibraz siireci igerisinde
bir konsimento muhabir bankaya teslim edilmezse, bu konsimento Gegkin veya Bayat
Konsimento olarak tanimlanir.

(d) Tek Konsimento; Malin aktarimmna izin vermesi halinde Tek Konsimento
diizenlenir. Bu konsimento, konsimentonun diizenlenebilmesi i¢in, tasinacak malin denizyolu
tasimaciligr ile birlikte ¢ok modlu tasimaciliga (Multimodal B/L) konu olmasi gerekir.
Omegin ihracata konu esyanin varis limanma kadar denizyoluyla, varis limanindan sonra
karayolu ile tasinmas1 durumunda bu konsimento diizenlenir.

(e) Kisa Konsimento (Short Form Bill of Lading); Uygulamada Arkas1 Bos Kongimento
(Blank Back B/L) olarak da bilinir. Bu konsimentonun 6zelligi tasima ile ilgili kosullarin
konsimentonun arka yiiziinde yer almamasidir. Bunun yerine konsimento kosullan
kongimentonun 6n yiiziinde kisaca bulunurlar. Yani konsimentonun arka sayfasi bostur. Genel
kabul gérmiis ¢esitli kural yayimlarma atifta bulunulur.

(f) Kombine Tasima Konsimentosu (Combined Transport Bill of Lading); Denizyolu
tasimacilig1 olsun veya olmasin, ¢cok modlu tasimacilikta Kombine Tasima Kongimentolari
kullanilir. Bu nedenle s6z konusu konsimentolar1 navlun komisyonculari veya ilgili acenteler
diizenler.

(g) Tanker Konsimentosu; konu olan mal petrol, yag ve gesitli s1v1 nitelikte ve biiyiik
hacimlerde olmast durumunda, smirli sayida ve biiyiikk hacimlerdeki mallarin tasinmasinda
kullanilir.*’

(h) Diizgiin Hat Konigsmentosu (Liner Bill of Lading); Bu tiir bir deniz konismentosu,
ayni1 hat iizerinde tarifeli ve siirekli sefer yapan gemiler tarafindan diizenlenir. 168

(1) Ikinci Kaptan Makbuzu (Mate’s Receipt): Uluslararasi ticarette az rastlanan bir
belgedir ve sadece mallarin gemiye yiiklendigini gosterir. Bu belgenin daha sonra kaptan
tarafindan deniz konsimentosu ile degistirilmesi gerekir. Kiymetli bir evrak niteliginde
degildir.*®

167 Bedestenci ve Canitez , s.73.

168 Kemer, 5.434

1%9 Nihayet Durukanoglu, Dis Ticaret Diinyasi, Ornek Olaylar ve Tablolar, istanbul: Beta Yayim Dagitim,
2006, s.123.
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(i) Navlun Komisyoncusu Konsimentosu ( Charter Party Bill of Lading ): Ihracat¢inin
tasinmak iizere malin1 yiikledigi gemi, sahibi tarafindan degil, sahibinden gemiyi kiralayan
kirac1 tarafindan isletiliyorsa bu takdirde Charter s6zlesmeli kongimento kullanilir.

Burada gemi sahibi ile malin1 verdigimiz kirac1 arasinda Charter Party Sozlesmesi
vardir ve kesilen konsimento iizerinde bu sézlesmeye atifta bulunur. Thracat¢i yada ithalatg
kiralayan ile kirac1 arasinda yapilan bu sozlesme sartlarini bilmediginden ve aralarindaki
uyusmazlik halinde gemi sahibi gemide tasinan mala el koyabildiginden UCP bu belgei bir
tasima belgesi olarak kabul etmemektedir. Ancak akreditifin 6zel sartlar kisminda bu
belirtilirse bu kabul edilebilir.*™

3.1.3.2. Karayolu Tasima Konsimentolari

Denizyolu tagimacilifinda konsimento kullanirken karayolu, demiryolu ve havayolu
tasimaciliginda bazi tasima senetleri kullanilmaktadir. Bunlarin konsimentodan temel farki
malin miilkiyetini temsil etmemeleri ve ciro ile devirlerinin miimkiin olmamasidir.*"*

3.1.3.2.1. CMR Tasima Belgesi

Kamyon Kongimentosu (Truck Bill of Lading) da denilen bu belge, kamyon veya tir ile
yapilan uluslararasi tasimacilikta, CMR ( Convention Merchandises Routier), (Ticari Mallar
Giizergah Anlasmasi) geregince diizenlenen bir tasima belgesidir. (Bkz. Ornek Belge 12:
CMR Belgesi) Bu anlasmaya gore, malin anlagsmaya tiye iilkeler arasinda tasinmasi sirasinda,
mala gelebilecek hasar, kayip ve gecikmelerde "ihracat¢i - tagiyict firma - ithalatg1" arasinda
sorumluluklar1 belirten bir sozlesme yaplhr.172 CMR anlagmasi aslinda tim Avrupa’da ki
tilkelerde gegerlidir ayrica bazi Orta Asya ve Kuzey Afrika iilkelerinde de gegerlidir.(*) (Bkz.
EK 12. CMR Belgesi)

CMR Konvansiyonuna gore, karayolu ile yapilan bir tagimanin uluslararasi nitelik
tasiyabilmesi, yiikleme ve teslim Igin belirlenen yerlerin iki ayri iilkede olmasma bagldir.
Fakat Konvansiyonun uygulanmasi bakimindan her iki iilkenin yani yiikleme ve teslimin
yapilacagi iilkelerin Konvansiyona taraf olmasi zorunlu degildir. Teslimin veya yiiklemenin
yapilacagi iilkelerden birinin Konvansiyona taraf olmasi, uygulanmasi i¢in yeterlidir.173

Tiirkiye CMR mukavele s6zlesmesine taraftir ve Tiirkiye i¢in yiirtirliik tarihi 31 Ekim
1995°dir.

170 Atila Bagriagik ve Seyfettin Kantekin, Thracat ve ithalatta Akreditif islemleri Ornek Uygulamalar,
Eskisehir: Bilim Teknik Yayinevi, 1998, s.245.

' Dglek, 5.287

172 Kemer, s.437.

17 Sanly, s.336.

(*) CMR Anlasmasima Uye Ulkeler; Avusturya, Estonya, Belarus, Finlandiya, Belgika, Italya, Bosna Hersek,
Kazakistan, Bulgaristan, Kirgizistan, Hirvatistan, Latvia, Cek Cumhuriyeti, Litvanya, Danimarka, Liiksemburg,
Fas, Yunanistan, Hollanda, Macaristan, Norveg irlanda, Polonya, Isve¢, Portekiz, Isvigre, Ispanya, Tacikistan,
Ingiltere, Makedonya Ozbekistan, Tunus, Yugoslavya, Tiirkiye, Fransa, Tiirkmenistan, Moldova, Rusya
Federasyonu, Almanya, Slovak Cumhuriyeti, Romanya, Slovenya.
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Guimriik mevzuatimiza gére CMR belgesinde asagidaki bilgilerin yazili olmasi gerekir:

e Alicinin adi, soyadi veya ticaret unvani ve adresi

e Esyanin gonderildigi yer ve tasima senedinin emre yazili olmasi isteniyorsa emrine
serhi

e Tasmacak esyanin cinsi, agirligi veya adedi, paket halinde iseler paketlere yazili
numaralan ve isaretleri ve ambalajin sekli ve niteligi

e (Gonderenin adi, soyadi veya ticaret unvani ve adresi

e Tastyicinin ad1, soyadi veya ticaret unvani ve adresi

e Tasima {icreti ve ticret ddenmis ise bu durumu izah edici ibare

e Tasimanin yapilacagi miiddet

e Taraflar arasinda kararlastinlan diger hususlar.*™

3.1.3.2.2. Tir Karnesi

Karayolu tagimaciginda kullanilir. TIR'n bir nevi kimlik belgesidir. Bu belgenin
iizerinde TIR"!n plaka numarasi, dolu ve bos agirligi, bagh oldugu tasima firmasi, vb bilgiler
bulunur. Arag, malla birlikte giimriikten ¢ikacagi sirada tasima firmasi tarafindan glimriige
sunulur. TIR Karnesi olmaksizin mal giimriikten ¢ikabilir ama onu tastyacak TIR ¢ikamaz.!’

Tir karnesi uluslararasi bir kurulus olan IRU (Internetional Routier union) tarafindan
dagitilir. Ulkemizde ise firmalara Odalar Birligi araciligiyla ilgili Ticaret Odasi tarafindan
dagitilir. Uluslararasi nakliyat yapan araglara 6zel bir belge olan tir karnesi, bu araglar

uluslararas1  nakliye yapabilme yetki belgesi (C-2) olan firmalar araciligiyla
kullanabilirler."°(*)

3.1.3.2.3. Fiata Belgesi

Uluslararas1 Tasima Komisyonculan Birlikleri Federasyonu (FIATA) uluslararasi
diizeyde iiyelerinin haklanni temsil ve korumak igin 1926 yilinda Isvigre'de kurulmus olup,
bugiin 132 {ilkede iiyeleri bulunmaktadir. FIATA tarafindan standart sekle sokularak
kullanilan ve taginmak iizere teslim alinan mallar karsiliginda verilen makbuzlara FIATA
belgeleri denir. FIATA belgeleri, aslinda birer nakliyeci makbuzudur. FIATA'ya iiye olan
karayolu tasima komisyonculari tarafindan diizenlenen bu belgeler, mallan temsil etmez
sadece mallann sevk edilmek iizere teslim alindigin1 gosterirler. Vans yerinde bu belgelerin
ibraz1 tizerine mallar belgede adi yazili aliciya teslim edilir. *”” Bu belgeler;

" Dglek, 5.288

17> Kemer, 5.438.

178 Ozan Diri6z, “Dis Ticaret Islemlerinde Kullanilan Belgeler”, Giimriik Diinyasi Dergisi ,sayi 44,
http://www.gumrukkontrolor.org.tr/Yayinlar/Dergiler/44/6.html (07/09/2008),

Y7 Celik, 5.120.

(*) Tir Sézlesmesi (C-2)yi imzalayan iilkeler sunlardir: Afganistan, Endenozya, Norveg, Arnavutluk, Iran,
Avusturya, Cezayir, Irlanda, Polonya, Belcika, Israil, Portekiz, Bulgaristan, italya, Romanya, Sili, Urdiin, Isvec,
Kibris, Yugoslavya, Isvicre, Cekoslovakya, Kanada, Ispanya, Tunus, Danimarka, Kuveyt, Tiirkiye, Almanya,
Kore, Rusya, Finlandiya, Liiksemburg, Macaristan, Fransa, Malta, A.B.D, Yunanistan, Moracco, Ingiltere,
Hollanda.
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e FIATA FCR (Tasimacinin Teslim Alindi Belgesi): Bu belgeler, mallarin geri
doniilmeksizin ( gayri kabilirlicu ) olarak gonderilenin, yani ithalat¢inin emrine
amade tutulmak iizere teslim alindigini gosterir ve nama tanzim edilir. Ciro ile
devri miimkiin degildir.

e FIATA FCT (Nakliyeci Tasima Belgesi): Bu belge ise emre tanzim edilir ve
mallarin varig yerine ulagsmasi esnasinda belgenin orijinalini ibraz eden kisiye
mallar teslim edilir.!"®

e FIATA FBL ( Karma Tasima Belgesi): Bu belge Kiymetli evrak niteligindedir
ve emre diizenlenir. Malin miilkiyetini temsil ettigi gibi ciro ile devride
miimkiindiir.

3.1.3.3. Hava Yolu Tasima Belgesi (Airwaybill/Air Consignment Note)

Ucgakla tasinacak mallar icin Uluslararasi Hava Tasimacilig: Birligi (IATA-International
Air Transport Association) iiyesi tasiyicilar tarafindan belirlenen esaslar ¢ercevesinde
diizenlenir.

Hava yiik senedi ve yiik alindis1 asagidaki bilgileri verecektir:

e Hareket ve varis yerlerini gosteren bilgi,

e Bir veya birden fazla kararlastirilmis duraklama yeri bagka bir devletin iilkesinde
olmak {izere, hareket ve varis yerleri bir tek akit taraf iilkesi iginde ise, bu
duraklama yerlerinden en az birini gosteren bilgi,

e Gonderinin agirlhigina iligkin bir bilgi.

Hava yiik senedi, nama diizenlenir. Bu sebeple ciro edilemez. Kiymetli evrak niteliginde
olmadigindan yiikii temsil etmez.'” (Bkz. EK. 13: AWB Belgesi) Varsova Antlasmasina gore
havayolu yiik tasima belgesi {i¢ niisha olarak diizenlenir. Birinci niisha iizerine Tas1yic1 i¢in
(Nr.1 Original for Carrier) yazilir, yiikleyici tarafindan imzalanir. ikinci niisha alict igin
diizenlenir, tizerine (Nr.2-Original for Consignée) yazilir ayrica yiikleyici ve tasimaci
tarafindan imzalanir. Ugiincii niisha yiikleyici niishasidir, iizerine (Nr.3-Original for Shipper)
yazilir, tasimaci (carrier) tarafindan imzalanir ve yiikleyiciye verilir. 3 no'lu orijinal malin
gonderilmek tizere teslim alindigini gésterir.180

3.1.3.4. Demiryolu Tasima Belgesi (CIM - Railwaybill/Rail Consignment Note)

Mallarin demiryolu ile uluslararasi tasinmasina iliskin kurallar 1952 yilinda kisa adi
Uluslararast Demiryolu Tasimaciligi Konvansiyonu (CIM - Convention International
Concernantle Transport des Merchandises par Chemins de Fer - Demiryolu ile Uluslararasi
Esya Tasima Konvansiyonu ile lgili Birlesik Hiikiimler) ile diizenlenmistir. Demiryolu
hamule senedi trenle mallarin demiryolu idaresince tasinmak {izere teslim alindigin1 gésteren
bir belgedir. Bu belgeler mallarin miilkiyetini temsil etmedigi gibi ciro ile devredilemezler.'®*

178 Gaziantep Ticaret Odas1, Dis Ticaret Islemleri, Gaziantep: Yaym No: 2003-2, 2003, s.39.
"% Sanly, 5.337.
180 Ozalp, s.174.
181 Celik, s.120.
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Demiryolu Tagima Belgesi demiryolu ile yapilan tagimada malin miktarini, cinsini,
ambalajinin seklini, o6zelligini, gonderen ve alan taraflarin isim ve adreslerini, tasima
iicretini(0denmis olup olmadigini) ve varsa diger sartlan gosteren gonderici ile demiryolu
Idaresi arasinda yapilan bir tasima sdzlesmesidir. Hamule senedi iizerinde diizenlenme tarihi
ve demiryolu Idaresinin kasesi bulunur. Demiryolu tasimaciliginda alici veya gondericinin
sevkiyattan sonra sézlesmede degisiklik yapmasi ve malin alicinin miiracaati tizerine kimlik
Ibrazi karsihginda hamule senedi aranmaksizin teslim edilebilmesi miimkiin oldugundan
dolay1r hamule senedinin banka adina olmasi bu bakimdan énemlidir.*® CIM Belgesi, alt1
niisha olarak diizenlenmekte olup ‘Hamule Senedi Duplikatas1’ ismi verilen dordiincii niisha
malin miilkiyetini temsil eder ve banka araciligi ile malin aliciya devredilmesi islemi bu niisha
ile gerceklestirilir. Bu nedenle gonderen bu niishay1 malin teslimi sirasinda aldigi gibi Hamule
Senedi’ni de banka islemleri sebebiyle emre degil, banka adina diizenletir.'®®

3.1.4. Finansal Belgeler

3.1.4.1. Police (Bill Of Exchange)

Polige, belli bir miktar paranin hamiline 6denmesi hususunda kayitsiz ve sartsiz havale
emrini tagityan Ozel sekil sartlarina tabi kiymetli evrak niteliginde senettir. Poligeler kosulsuz
O0deme emirleridir ve degerli kagit olarak kabul edilirler. Poligeler, ihracat¢1 tarafindan ve
sevkiyat gergeklestirildikten sonra

e [thalatc,

e Ithalatginin bankas veya

e lthalatginin bankasinin direktifleri dogrultusunda ihracatginin bankasi iizerine
diizenlenebilir.*®*

Bir bagka deyisle, ti¢lii bir iligkiyi diizenleyen ve kiymetli evrak niteligine sahip bir
kambiyo senedidir (Bkz. EK 14. Polige). Poligede su terimler kullanilmaktadir.

Keside etmek: Poligeyi dlizenlemek.
Kesideci (Drawer): Poligeyi diizenleyen taraf.

Lehtar/Alacakli: Police lizerinde yazik meblagin 6denecegi taraf. Bazen kesideci ile
lehtar ayni kisi olabilir. Lehtara, "yararlanan Kisi" anlaminda “miistefit” de denir.

Muhatap/Kesideli (Drawee): Polige lizerinde yazili meblagin borglusu.
Ciranta: Poligeyi devreden (ciro eden) kisi.

Hamil: Policeyi devralan (poligenin ciro edildigi) kisi. Hamil de poligeyi bir baskasina
devretmekle ciranta olur.

Policenin isleyis siireci Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme Seklinde detayli bir
sekilde bahsedilmistir.

182 Ozalp, s.174.

183 Gaziantep Ticaret Odast, s.38.
1% Akin, s.161.

185 Kemer, 5.450.
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3.1.4.2. Bono (Promisory Note)

Bono, hukuki mahiyeti itibariyle bir borg¢ ikraridir. Bono'yu tanzim edip imzalayan
sahis, bono'da alacakli goriinen kimseye veyahut da bono baskalarina ciro edilmigse bonoyu
en son elinde bulunduran kimseye muayyen bir vadede belli bir meblagi 6demeyi taahiit
eder.™®® Dis ticarette polige kadar yaygin degildir.

Bonoda police gibi olmasi gereken sartlar vardir;
e Bono (promissory note) kelimesi
e Sartsiz 6deme vaadi (// We promise )
e Lehdarin ismi
e Tanzim tarihi
e Tanzim yeri

3.1.4.3. Rehin Senedi (Trust Receipt)

Bu belge, kredi borcu nu o6deyene kadar, Ithalatginin, mallarmi bankaya rehin
biraktigini, mallar1 glimriikten ¢ektikten sonra banka adina depoya veya antrepoya
koyacagini,mallari- gerekirse- isledikten sonra bankanin emrine depoya veya antrepoya teslim
edecegini veya belirlenen kredi vadesi dolana kadar ithal mallarini satarak veya baska yollarla
kredi borcunu bankaya ddeyecegini taahhiit eden bir belgedir.'®’

3.1.4.4. Antrepo Makbuzu (Warehouse Receipt)

Antrepo makbuzu, bir finansman belgesi olmasinin yani sira heniliz gemide yeri
belirlenmemis ya da gemi temin edilmemis mallar i¢in diizenlenir. Bu belge ciro edilemez.
Malin saklanmak iizere antrepoya alindigini gosteren bir alindi belgesidir. Nama veya emre
diizenlenebilir. Bu belge ilizerinde malin miktari, cinsi, teslim alindig tarih, teslim alinan
mallarin hacizli olup olmadigi, antreponun bulundugu bolge, tahsil edilecek iicret ve
masraflar, vb hususlar belirtilir.

3.1.4.5. Kontrol ve Numune Alma Yetki Belgesi (Inspection and Sampling Order)

Bu belge, banka adina antrepoda veya bankanin deposunda rehin olarak saklanan
mallara alict ¢iktiginda, alicilarin mallar1 kontrol etme veya depodan numunelik mal alma
isteklerini karsilamak i¢in bankanin, antrepo sorumlusuna verilmek iizere diizenledigi ve bu
amacla alict adayina verdigi, bir ¢esit yetki belgesidir.

3.1.4.6. Teslim Emri (Delivery Order)

Eger alic1 aday1 mali satin almaya karar verirse, bedelini bankaya dder. Bunun {izerine,
heniiz bankanin emrinde bulunan malin tamamimin veya bir kisminin bu aliciya teslim
edilmesi i¢in, bankanin, antrepo gorevlisine ulastirilmak iizere verdigi ve malin, ad1 gegen

188 Ozalp, 5.166.
187 Kemer, s.451.
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aliciya teslim edilmesi y -lundaki teslim talimatina "Teslim Emri" denir. Bu sayede alici,

teslim emrini antrepo gorevlisine ibraz ederek mali antrepodan ¢ekip alir; malin sahibi bu
alicidir.®

3.1.5. Sigorta

Uluslararas1 ticarette bir diger onemli husus, alim-satimi yapilan emtianin (malin)
saticidan aliciya ulagana kadar ki olusacak herhangi bir zararda iki tarafinda magduriyetini
ortadan kaldirmak i¢in emtianin sigortalanmasidir.

Nakliye stirecinden, yiikleme ve bosaltmaya, depolamaya kadar olusturulan teamiiller
ve gelistirilen ortak ifadeler sayesinde riskler en aza indirilmistir. Sigortalama
sorumlulugunun hangi tarafa ait oldugu sorusu ise anlagsmaya varilan teslim sekline gore
belirlenir.

3.1.5.1. Sigortanin Tanimi

Tiirk Ticaret Kanunu'nun 1263. maddesi sigortayi soyle tanimlamaktadir; “Sigorta, bir
sozlesmedir ki bununla sigortaci bir prim karsiliginda diger bir kimsenin para ile 6lgiilebilir
bir menfaatini halele ugratan bir rizikonun meydana gelmesi halinde tazminat vermeyi yahut
bir veya birka¢ kimsenin yasam siireleri nedeniyle veya yagamlarinda meydana gelen olaylar
dolayistyla bir miktar para 6demeyi veya baska edimlerde bulunmay iizerine alir.”

Sigorta kavramimin tanimmdan da anlasilacagi gibi sigorta temelde bir gilivence
sistemidir. S6z konusu giivence, bir menfaatin basina gelebilecek olasi risklerin teminat altina
alinmasi ve risk olarak tanimlanan zararin tazmin edilmesi anlamina gelmektedir.

Sigorta eyleminin iginde, tanimda da goriildiigii gibi, temel olarak su kavramlarin altini
cizmek gerekir:

o Sigortaci; Sigortaci, sigortalinin bir menfaatini belli bir prim karsiliginda gilivence
altina alan ve risk olarak tamimlanan zarar ziyanin ortaya ¢ikmasi durumunda
tazminat1 6deyecek olan taraftir.

o Sigortali; Sigorta sézlesmesi kapsaminda belli bir menfaatini belli bir prim 6demeyi
kabul ederek sigorta sirketi tarafindan teminat altina aldiran taraftir.

« Sigortalanan menfaat; Sigorta sdzlesmesi kapsaminda belli bir prim karsiliginda ba-
sina gelebilecek olasi risklere karsi giivence altina alinan ve parayla odlgiilebilen bir
degerdir.

o Risk; Sigorta sozlesmesi kapsaminda giivence altina alinin menfaatin bagina ilerde
gelmesi muhtemel zarar, ziyan ve hasarlara verilen genel isimdir.

e Prim; Sigortalanan menfaatin giivence altina alinabilmesi igin sigorta sirketine
O0denmesi gerekli olan sigorta ticretidir. Prim, sigortali tarafindan ddenebilecegi gibi
sigorta ettiren kisi tarafindan da 6denebilir.

188 a.g.e., 5.451.
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o Sigorta tutari; Sigortalanan menfaatin hangi bedel iizerinden sigorta sozlesmesine
konu olacagina iliskin degerdir. uluslararasi teamiiller ve kurallar geregince nakliye si-
gortalarinda malin CiF veya CIP kiymetinin %10 fazlasiyla esyanin sigortalanmasi
gerekmektedir.

e Tazminat; Sigorta sozlesmesi esaslar1 g¢er¢evesinde sigortalanan menfaatin basina
gelen riskler karsiliginda sigorta sirketinin sigortaliya O6demesi gereken giivence
(teminat) tutarina tazminat adi verilir.*®

Sigorta, olusmasi muhtemel ve parayla Olglilebilen risklerin bir ticret (prim)
karsiliginda, bu isi {istlenen sirket tarafindan tazmin edilmesidir. Nakliye sigortasi ise, mal
bedelinin satict ile alici arasinda belirlenmesinden sonra sevkiyat sirasindaki risklerin
karsilanmasidir. Yani, nakledilen ticari emtianin, tasima sirasinda karsilasabilecegi ziyan,
hasar ve zararlara kars1 yaptirilan sigorta tiiriidiir. Malin sigortali oldugunu gosteren belge
Sigorta Poligesi'dir. Sigorta poligeleri, bir seferlik yapilan tasimanin risklerini tasidigi gibi yil
icinde yapilan tiim sevkiyatlarin riskini de teminat altina alabilir.**°

Mallarin iilkeler arasinda sigortasiz olarak taginmast miimkiin degildir. Dis ticaret
islemlerinde yurtdisina gonderilen veya yurtdisindan getirilen mallarin, tasima sirasinda
olusabilecek hasarlara karsi sigortalanmasi gerekmektedir. Sigorta masraflarinin kimin
tarafindan karsilanacagi ise, ticaret siirecinin baglangicinda yapilan satis sozlesmesinde
belirtilen teslim sekline goére belirlenmektedir.'*

Nama, emre veya hamiline olarak diizenlenebilir ve ciro yoluyla devredilebilir. Malin
basina herhangi bir sebepten dolayr gelebilecek hasar igin, sigortayr yaptiran, dogrudan
sigorta sirketine bagvurabilir. (Bkz. EK 16. ve EK 17. Sigorta Belgesi On ve Arka Sayfas1 )

3.1.5.2. Sigorta Belgeleri

Dis ticarette sigorta islemi 2 tip poligede gerceklesir.

1. Kat-i Sigorta Poligesi: Mallar, uluslar aras1 tasima aracina yiiklendikten sonra, sigorta
sirketi tarafindan diizenlenen policedir. Asil sigorta poligesi budur.

2. Flotan Sigorta Poligesi: Ilerideki bir tarihte gergeklesecek mal tagimasiyla ilgili kesin
sigortanin  yapilacagimi taahhiit eden bir belgedir. Mallar yiiklenmeden Once
diizenlenir.

Sigorta belgesinde (policesinde) asagida agiklanan 6zellikler yer alir;
e Sigorta sirketinin adi-unvani, acik adresi ve tilkesi,
e Sigorta ettirenin ve varsa sigortadan faydalanan  kisinin = adi-
unvani, acik adresi ve tilkesi,
e Cikis ve varis yerleri, arag tiirii, tasimada izlenecek yol,
e Malin tasiyiciya teslim edildigi yer, gOnderilene teslim edilecek
yer ve tagima siiresi,

18 Dolek, $.291.
190 Akin, 5.368.
19 Celik, s.130.
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e Sigortanin  konusu, hususi sartlar, kapsadigr rizikolar, rizikonun
baslayacagi ve son bulacagi yer ve an,

e Sigorta bedeli, (Genelde diviz olarak diizenlenir)

e Prim tutari, 6deme zamani ve yeri,

e Diizenleme ve tanzim tarihi yer alir.

e Sigorta gideri ithal edilen malm veya maddi duran varligin mali-
yetine ilave edilebilir.

e Sigorta gideri ihracatta pazarlama satig dagitim gideridir.'*?

Kesin ( kat-i ) sigorta belgeleri 3 farkli tiirde diizenlenebilir.
I. Sigorta poligesi (Insurance Policy)

I1. Sigorta belgesi (Insurance Certificate)

I11. Kuvertur notlar1 (Broker's Cover Notes )

3.1.5.2.1. Sigorta Poligesi (Insurance Policy)

Diger sigorta belgelerine gore daha yaygin olarak kullanilir. Hukuki bakimdanda daha
makbul ve ayricalikli bir belgedir. Sigorta poligeleri, sigorta eden ile sigorta edilen taraf"
arasinda yapilan bir sozlesmedir. Taraflarin hak ve sorumluluklarini gdsterir. Sigorta edilen
tarafin veya sigorta sartlarindan yararlanacak olan kimsenin adina, emrine veya emre
(hamiline) diizenlenebilir. Policenin temsil ettigi haklar ciro vasitasiyla baskasina gegebilir
yani devredilebilir.

3.1.5.2.2. Sigorta Sertifikas:1 (Insurance Certificate)

Sigorta belgesi veya sertifikast daha once diizenlenmis olan agik veya (lotan poligelerle
baglantili olarak, bos sertifika formlarinin 6nce bizzat sigortali, sonra da sigorta sirketince
doldurulup imzalanmasi ile gecgerli olurlar. Belgede genel sigorta sartlari yazili degildir.
Ancak ilgili, agik/flotan policeye degindiginde biitiinliik kazanir. Akreditifte sigorta belgesi
istenmisse sigorta belgesinin yerine sigorta policesi veya belgesi ibraz edilebilir. (Bkz. Ornek
Belge 16: Sigorta Belgesi)

3.1.5.2.3. Kuvertur Notlar1 (Broker's Cover Notes)

Kuvertur Notlar1 denilen bu belgeler sigorta komisyoncular1 tarafindan diizenlenir ve
sigortanin yapilacagini beyan eder. Diizenlenmesi sirasinda sigorta fiilen yapilma digindan
sigorta sirketi ile sigortali arasinda sézlesme mevcut degildir. Kuvertur note hamili sahis,
sigorta komisyoncusunun sigortay1 %laptlrdlgl varsayimi ile hareket eder. Kuvertur notlari
sigorta belgesi olarak Kabul edilmez.'*

192 Giirsoy, s.146
19 Ozalp, 5.179.

59



3.1.5.3. Sigortalama Islemleri ve Teminat Tiirleri

Mali sigorta ettiren (sigortay1 yaptiran) taraf, bu is i¢in Once sigorta sirketine "Sigorta

Bildirim Formu" diizenleyerek verir. Bu belgeye istinaden sigorta sirketi Nakliyat Sigorta
Poligesini diizenler ve sigortayr yaptiran taraf sigorta sirketine, malin bedeli iizerinden
listelerle belirlenmis olan sigorta primini 6der. Malin basina bir hasar geldigi zaman, sigortay1
yaptiran taraf, sigorta sirketine en kisa siirede su belgeleri gonderir:

Orijinal sigorta poligesi,

Orijinal navlun faturasi,

Konismento,

Mal deniz yolu ile taginiyor ise geminin seyir raporu,

Kaza olduktan sonra sigortay1 yaptiran ile tagima firmasi arasindaki yazigmalar,
Geminin ugramis oldugu limanlardaki makbuzlar.

Kargo raporu (Riicu i¢in en liizumlu olan belge)

Glimriik beyannamesi

Ambar Rezerv tutanagi

Tahliyeyi takip eden 3 giin icinde tasima sirketine veya acentesine ¢ekilen protesto
yazisi

Hasar koli noksanligina iligskin ise, Ordino veya miifrez (boliinmiis) Ordino. Bu tiir
hasarlarda kolilerin yanls tahliye edilmesi nedeniyle tahliyeden Itibaren 3 ay beklenir.
Bu siire sonunda gemi acentesinden kolilerin bulunmadigina dair yazi alinir

Yiike ait liste, ylikiin mahrecten yiiklenip yiiklenmedigini gosterir liste (Bu listeye
Yiik Manifestosu da denilmektedir.)

Kara tasgimalarinda kaza zabti ve ehliyet, demiryolu tasimaciliinda ise Devlet
Demiryollar yetkililerince hazirlanan tutanak.

Sigorta sirketi kendisine ulastirilan bu belgelere istinaden yaptigi ekspertiz incelemeleri®

sonucunda herhangi bir aykir1 duruma rastlamazsa, sigortay1 yaptirana, mallarin sigortalanan
orani lizerinden hasar1 karsilamak i¢in bir meblag 6der ki buna "sigorta tazminati" adi

verilir.

194

Nakliyat sigortalama iglemlerinde 3 tiir teminat vardir,

a-) Dar Teminat, b-) Genis Teminat, c-) Tam Ziyan

a-) Dar Teminat

Tasima aracinin ¢arpmasi, yanmasi, devrilmesi, yoldan ¢ikmasi gibi fiziki olaylari,

dogal afetler sonucu esyanin ziyan ve hasara ugramasini, gemideki esyalar1 kurtarmak i¢in
yapilan masraflarin risklerini kapsamaktadir. Sadece havayolu tasimasinda dar teminat
verilmemektedir.'® Dar teminatta tasima yapan aracin kaza yapmamasi durumunda mallin
basina gelen herhangi bir zarar ziyan ( hirsizlik, yangin vs.) kapsam disinda kalir.

19% Kemer, s.445.
19 Akin, 5.315.
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b-) Genis Teminat

Nakliye sigorta hukuku esaslarina goére belli birkag zarar, ziyan disinda kalan biitiin
riskleri teminat altina alan oldukca genis kapsamli bir sigorta tiiriidiir. Genis teminata dayali
bir sigorta poligesinin tanziminde, sigorta sirketi sevkiyati gerceklestirilecek ihrag veya ithal
malinin kapali bir nakil vasitasiyla tasindigin1 farzederek bu teminati vermektedir. Yani
sevkiyat kamyon ile gerceklestiriliyorsa malin kapali kasada, trenle gergeklestiriliyorsa kapali
bir vagonda, gemi ile gergeklestiriliyorsa ambarda tasindigini1 diisiinerek sigorta poligesi
imzalanir. Sayet aksi bir durum séz konusu ise yani mallar agik bir bolmede, 6zellikle
gemilerde giivertede tasiniyorsa, sigorta dar teminata déniigiir. ™

c-) Tam Ziyan

Dis ticaret ile ugrasan firmalarin uygulamada bazi durumlarda, mallarin1 gergek
anlamda sigorta ettirmek istemediklerine ve sadece kagit lizerinde bir sigorta isleminin
mevcut olmasini temin etmek amaciyla oldukga diisiik bir prim karsiliginda bu tiir bir teminati
sigorta policesiyle satin almak istediklerine sahit oluruz. Bu sigorta tiiriinlin oldukca yetersiz
olmasi, nakil vasitasinin ve malin tamamen yok olmasi durumuna kargi teminati kapstyor
olmasindan ve pek c¢ok zarar ziyam1 kapsam diginda tutmasmin yani sira kismi hasan
kapsamamasindan kaynaklanrnak‘[adur.197

Sigortalama islemlerinde bu teminatlar1 belirtmek i¢in standart terimler kullanilir ve
bunlara da kargo klozu ( cargo clause ) denir, 3 adet ana kloz vardir, 2 adet ek kloz vardir.

1-) Institute Cargo Clauses (A) (All risks); biitiin riskleri kapsar, genis teminattir.
2- ) Institute Cargo Clauses (B) (Dar teminat + Yiikleme, aktarma, bosaltma rizikolar
kapsar)
3-) Institute Cargo Clauses (C) (Dar teminat) ek teminatlar;
3.a.-) Institute War Clause (savas) (karayolu / demiryolu tagimaciliginda bu teminat
verilmiyor)
3.b.-) Institute Strike Clause (grev, lokavt, halk hareketi, teror)

Sigorta policesi ilizerinde birde standart ifadeler yer alir genellikle her poligenin arkasinda
bunlarin ne anlama geldigi aciklanmistir. Birkag¢ 6rnek vermek gerekirse;

“Claims payable in”; Hasar bedelinin nerede &denecegini gosterir. Ihtilaf halinde
yabanci ililke mahkemeleri ile ugrasmak istemeyen alicilar genellikle kendi iilkeleri veya
uygun gordiikleri yerde 6demenin yapilmasini isterler.

“Warehouse to Warehouse”; Mallarin varig yerine kadar yani saticinin ambarindan
alicinin ambarina kadar sigortalanmasi anlamindadir.

“PA; Particular Avarage” Ozel avarya. Kismi bir hasar olursa malin sahibine ait kalir, o
hasar ayn1 gemide mal1 bulunan ve sigorta edilen diger taraflarca paylagilmaz.

“GA; General Avarage” Genel Avarya. Ozel avarya'nin aksine kismi hasar gemide mali
bulunan ve sigorta edilen tiim taraflarca paylasilir. 198 vb.

° Dolek, 5.299.
Y a.g.e., 5298.
198 Ozalp, s.181
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Sigortacilik faaliyetlerinde tiim diinya tarafindan kabul edilen belli standartlar
gelistirilmistir. Bu sayede uluslararasi ticarette tasima faaliyetlerindeki risklerin en aza
indirilmesi saglanmistir. Nakliye sigortaciligindaki uluslararasi standartlar1 hakkinda daha
detayl bilgi i¢in ICC (milletlerarasi ticaret odasi) tarafindan hazirlanan ISBP brosiiriinden
faydalanilabilir.

3.2. ULUSLARARASI TICARETTE KULLANILAN TASIMA VE TESLIM
SEKILLERI

3.2.1. Incoterms 2000 Icerigi Ve Yapisi

Alict ve satict arasinda ylikiimliiliiklerinin hangi noktada baslayip hangi noktada sona
erdigi, nakliye, sigorta, risk ve sair masraflarin nasil béliisiilecegi ve bu yiikiimliiliiklerin bir
standarda kavusturulmast ve uluslararas1 ticaret ile ilgilenen biitlin firmalarin bu
yiiklimliiliikleri ve bu yiikiimliiliiklerde zaman i¢inde meydana gelebilecek degisikliklerin tek
elden diizenlenmesi, uygulanmas: ve kontrol edilmesi amaciyla Uluslararasi Ticaret Odasi
(ICC: International Chamber of Commerce) INCOTERMS programini hazirlayarak
uygulamaya ge(;irmistir.199

1920’lerle birlikte, tiiccarlar mallarin tasinmasi ile ilgili hak ve sorumluklari tanimlayan
bir ticari terimler seti gelistirmiglerdir. Bu ticari terimler ¢ok uzun sozlesme maddelerinin
kisaltmalarindan olugsuyordu ve bu nedenle rahatlikla yaygin olarak kullaniliyordu. Ne yazik
ki bunlarin biitlin tilkelerde yeknesak bir yorumu mevcut degildi ve bu ylizden sinir 6tesi
islemlerde sik sik yanlis anlagilmalar meydana geliyordu.

ICC, uluslararas1 ticaretin bu yoniinii gelistirmek amaciyla uluslararas: ticaret
terimlerinin yorumlanmast igin kurallar gelistirdi. Ik kez 1936 yilinda yayinlanan bu kurallar,
degisen tasima sekilleri ve belge teslimati hesaba katilarak revize edildiler ve genelde
INCOTERMS olarak bilinir hale geldiler.*®® INCOTERMS kurallarinin amaci dis ticaret
alaninda yaygin sekilde kullanilan terimlerin yorumu igin bir dizi uluslararasi kural
olusturarak bu tiir terimlerin lilkeden iilkeye farkli sekillerde yorumlanmasindan kaynaklanan
belirsizlikleri ortadan kaldirmak veya azaltmaktir.?**

[lki 1936 yilinda yayinlanan INCOTERMS, o giinden bugiine 2000 versiyonu da dahil
olmak {izere, 6 defa giincellestirildi (INCOTERMS 1953, 1967, 1976, 1980, 1990 ve 2000).
Altincr gilincellestirilme, Millennium versiyonu olarak, ICC tarafindan 13 Eylil 1999
tarthinde, "INCOTERMS 2000" ad1 altinda 560 No'lu brostirde yaylnlandl.202

Bu diizenlemelerin baslica sebebi, terimlerin elektronik bilgi degisimi (EDI- Elektronic
Data Incharge) sistemine uygunlugunun saglanmasidir. Diger sebep ise, nakliye alanindaki
degisikliklerdir. Bunlar arasinda yiiklerin, konteynirlar icinde biitiinlestirilmesi, aym
tasimanin degisik yollarin kullanimiyla yapilmasi, ‘kisa mesafeli’ deniz taslmacﬂlgmda
karayolu araglarinin ve vagonlarin deniz aracglarina bindirilip indirilmesi yer almaktadir.”®®

99 Akin, 5.96.

20 ghippey, Karla C. 5.63.

206 Celik, s.134.

202 http://www.iccwbo.org/incoterms/id3042/index.html (15/09/2008),

208 Konya Ticaret Odas1, Dis Ticaret Islemleri, Konya: Yaym No:14, 1998, 5.106.
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INCOTERMS 2000 diinya ticaretinde yaygin olarak kullanilmaktadir. Ancak Amerika’
benzer terimleri igeren paralel bir teslim sekilleri kullanilmaktadir. Amerikan sisteminde
kullanilan kisaltmalar Incoterms ile benzerlik gosterse de anlamlari farklidir. Bu nedenle
ticarette ileride sorunlar ile karsilasiimamisi i¢in Incoterms 2000 ibaresini 6zellikle
belirtmelidirler.”*

Tiirkgede ve dis ticaret ¢evrelerinde "teslim sekilleri’ adi verilen bu terimler, taraflarin
mal hareketine iliskin zihinlerine takilan pek ¢ok sorunu ii¢ harf i¢inde izah edebilen ve pek
cok soruna agiklayici yorumlar kazandiran kavramlardir.

Teslim sekillerinin agiklik getirdigi sorular sdyle siralanabilir:
o Satilan mal aliciya nerede teslim edilecektir? Malin teslim yeri neresidir?
e Uluslararasi tagima iicreti (navlun) kime ait olacaktir?
e Nakliye esnasindaki hasan kim {stlenecektir? Dolayisiyla sigorta yaptirma
sorumlulugu kime aittir?
o Ithalat giimriikleme islemlerinin maliyetini kim iistlenecektir?
o lhracat giimriikleme islemlerinin maliyetini kim iistlenecektir?
e Yiikleme masrafi ve riski kime aittir?
e Bosaltma masrafi ve riski kime aittir?
o TIhracater iilkedeki i¢ tasima (dahili tasima) sorumlulugu kimdedir?
o Ithalate iilkedeki i¢ tasima (dahili tasima) sorumlulugu kimdedir?

Bu acidan teslim sekilleri, uluslararasi ticarette fiyatlar ile birlikte kullanilir. (FOB
100.000 Dolar gibi...) Satic1 veya alict, belirlenen bir fiyata, hangi masraflarin dahil oldugunu
bilmek mecburiyetindedir.?%

INCOTERMS 2000, 4 ana gruba (E, F, C ve D) dagitilmis toplam 13 terimden

olusmaktadir. Gruplar terimlerin ilk harfleri baz alinarak olusturulmus ve adlandirilmistir. Bu
terimlerin temel 6zellikleri sunlardir.

3.2.2. Teslim Sekilleri

3.2.2.1. (E) Grubu

Bu grupta sadece bir teslim sekli yer alir Ex Work (EXW)

3.2.2.1.1. EXW (is Yerinde Teslim - Ex Work)

Mallarin satici tarafindan saticinin kendi kurulusunda (fabrika, depo vb.) alici i¢in hazir
hale getirilmesiyle saticinin yiikiimliiliiklerinin sona ermesini ifade eder. Satici s6zlesmede
belirtilen tarihte ve sekilde mallan hazir sekle getirerek alictya teslim etmek tizere bilgi verir.
Ithalatgr mallarin sevkiyat: ile ilgili islemleri tamamlayarak ithalati gergeklestirir. Sayet
aksine bir hiikiim bulunmuyorsa, satici, mallart alicinin saglamis oldugu araca yiiklemek ya

204 Atila Bagriacik, Uygulamal Dis Ticaret islemleri, 7. Baski, istanbul: Bilim Teknik Yayinevi, 2003, s.35.
205 1
Dolek, s.9.

63



da glimriik cikis islemlerini yerine getirmek zorunda degildir. Mallar saticinin is, yerinden
aliarak istenilen yere taginmasi Ile Ilgili biitiin masraf ve riskler aliciya aittir.2%

Mallarin isyerinde tesliminden itibaren her tiirlii risk ve maliyet ( navlun, sigorta vb.)
ithalatciya aittir. Bu nedenle ihracatci agisindan bu teslim seklinin yurtici satistan pek farki
yoktur.( Bkz. Tablo 1. ( E ) ve ( F) grubu tasima sekilleri 6zet tablosu.)

3.2.2.2.(F) Grubu

Bu teslim sekillerinin en genel 6zelligi, uluslararasi tasima iicreti, yani navlunun,
ithalatg1 firmaya ait olacak sekilde malin ¢ikis tilkesinde bir yerlerde teslim edilmesidir. FCA,
FAS ve FOB olmak iizere ii¢ teslim seklini igerir.

3.2.2.2.1. FCA (Belirlenen Yerde Tasiyiciya Teslim - Free Carrier)

Thracatcinin, giimriik cikis islemlerini tamamlanmis olarak, ithalatc1 tarafindan
belirlenen tastyiciya belirtilen yer ve zamanda mallarin teslim etmesiyle sorumlulugunun sona
erdigi teslim seklidir.?’

Thracatc1 firma, ihracat giimriikleme masraflarini ve teslim yerine kadar olan varsa ic
tasima ticretini O0deyerek ithalatcinin nakliyecisine mali teslim eder. Uluslararasi ticarette
nakliye ticretini 6deyecek tarafin nakliyeci segme hakki ve sorumlulugu vardir. Bu nedenle
FCA’ da nakliyeci genelde ithalat¢inin belirledigi bir kurum olur. Ancak gerekirse ithalatciya
yardimci olmak adina ihracatci da bir firma belirleyebilir; tabii ki tasima ticreti ithalatciya ait
olmak adma. Ithalatg1 firma, nakliyeciye teslim edilen malin uluslararasi tasima {icreti
(navlun), sigortalanmasi, kendi iilkesine geldigindeki bosaltma, giimriik vergisi, i¢ tagima
tiiriinden biitiin masraflari iistlendiginin bilincinde olmalidir.?%®

3.2.2.2.2. FAS - (Cikista Gemi Yaninda Teslim - Free Alongside Ship)

Bu terim ile saticinin teslim sorumlulugu, belirlenen limanda mallarn gemi
dogrultusunda rihtim veya mavnaya konmasiyla sona erer. Bu da, 0 andan itibaren, malla
ilgili tiim gider, yitik veya hasar rizikolarmin alic1 tarafindan istlenilmesi anlamim tagir.
Malin yiikleme, bosaltma, nakliye ve sigorta masraflari alici tarafindan 6denir. FAS’ da
sozlesmede belirtilen satis bedeline hem mal maliyeti, hem de rihtima kadar yapilan nakliye
ticreti dahildir.

FAS terimi, alicinin ihra¢ i¢cin mallan giimriikten ¢ekmesi gerektigini belirtir. Alici
dogrudan yada dolayli olarak ihrag Islemlerini yerine getirmeyecekse bu terimi kullanmak
dogru olmaz. S6zii konusu terim yalnizca deniz veya I¢ su tasimaciliginda kullanilir.?%

206 Kaya, 5.58.

27 Celik, 5.135.

28 Dglek, s.4.

209 Bedestenci ve Canitez, s.148
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3.2.2.2.3. FOB - (Gemi Bordasinda Teslim — Free On Board )

Bu terime gore mallar, alic1 tarafindan ismi belirtilen sevk limaninda alicinin belirttigi

tarihte ve yine alici tarafindan ismi verilen geminin bordasini astigi anda satici teslim
ylkiimliliiglinii yerine getirmis sayilir. Bu zaman ve yerden sonra her tiirlii masraf ve risk
aliciya geger. Sadece deniz tagimasinda kullanilan bu terimde ihracat formalitelerini yerine
getirmek saticiya aittir.*° Limandaki giimriikleme ve yiikleme masraflari da satic1 (ihracatgi)
tarafindan karsilanir.

Navlun tutar1 ve sigortasinin alici (ithalatg1 firma) tarafindan yapilmasi anlamina gelen

bu teslim sekli transfer edilecek doviz miktarini azaltabilecegi i¢in ithalatgilarca en ¢ok tercih

edilen teslim seklidir.

211

FOB terimi, sadece deniz veya nehir tasimaciliginda kullanilabilir. Taraflar, mallarin

gemi kiipestesini asarak teslim edilmesi niyetinde degillerse, FCA terimi kullanilmalidir.
Ornegin Ro-Ro tagimaciliginda oldugu gibi mallann gemi kiipestesini asarak tesliminin
herhangi pratik bir anlam1 kalmamais ise, bu durumda FCA teriminin kullanilir.?*?

Tablo 2.
“E” Grubu ve “F” Grubu Tasima Sekilleri Ozet Tablosu
TESLIM | TESLIM MASRAFLAR TASIMA SIGORTA | TASIMA TASIMA
SEKLI RiSKi SOZLESMESI BiCimi
EXW Satici isyerinde Aliciya aittir Aliciya aittir (Ancak, Talep Alic1 ve satict Her tiir
Exworks veya Ismen (Mallarin teslim mallarin teslim Edilmesi yukimlaligi Tagitta
Belirlenmis baska bir edildigi ana kadar edildigi ana kadar Halinde yoktur
yerde mallara iligkin biitiin mallarin iliskin biitiin | alictya aittir
masraflar Saticiya ziyan ve hasar
aittir) saticiya aittir)
FCA Saticinin alictya Alicrya aittir Aliciya aittir (Satict Talep Malin belirtilen Multimodel
Free degil, tastyiciya (Mallarn teslimine mallarin teslim Edilmesi yerden tasinmasi Kombine
Carrier veya alicinin tayin kadar mallara iligkin edildigi ana kadar halinde i¢in masraflar Dahil
ettigi kisiye masraflar ve mallarin iligkin biitiin | aliciya aittir | aliciya ait olmak Herhangi bir
giimriikleme ziya ve hasar lizere tagima Tagimacilikta
Masraflari saticiya iistlenmelidir) sozlesmesini alic
aittir) akdeder *
FAS Gemi yada mavnaya Teslimden sonraki Teslimden sonra Talep Mallarin Belirtilen Sadece
Free Yerlestirilmesi masraflar aliciya Biitiin ziya ve hasar Edilmesi Yiikleme Denizyolu
Alongside | (Belirlenen tarihte veya | aittir. (Mallarin Aliciya aittir. halinde Limanindan Ve karasal
Ship stirede, alic1 tarafindan Teslimine kadar aliciya aittir | Kalkarak taginmas: | Suyolu ile
Tayin edilen geminin mallara iliskin I¢in masraflar
dogrultusunda, masraflar ve Aliciya ait olmak
Yiikleme Limanindaki glimriikleme iizereTasima
yiikleme yerinde, liman | Masraflar saticiya Sozlesmesini Alict
teamiiliine uygun aittir.) akdeder. D
olarak)
FOB Giivertede gemi Gemi kiipestesini Giivertede Talep Mallarin belirtilen Sadece
Free on Bordasinda (Belirlenen | astigi ana kadar yiiklemeden sonra Edilmesi yiikleme denizyolu ve
Board yiikleme limaninda, mallara iligkin biitiin aliciya aittir (Gemi halinde limanindan Karasal
beklenen tarihte veya masraflar ve kiipestesini astiktan aliciya aittir | taginmasi i¢in suyolu ile

siirede alic1 tarafindan
tayin edilen gemide ve
liman teamiillerine
uygun olarak)

Giimriikleme
masraflart saticiya
aittir.

sonra mallara iligkin
biitiin ziya ve hasar
aliciya aittir)

masraflar aliciya ait
olmak tizere tagima
sozlesmesini
alic1 akdeder.

210 Akin, 5.104.
21 Kaya, 5.143.
212 Celik, 5.136.
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3.2.2.3.(C) Grubu

Uluslararasi tagima iicretinin (navlunun) ihracatgi tarafindan 6dendigi ama malin teslim
yerinin yine ihracatci iilkede, ¢ikista arag tstii oldugu teslim seklidir.

Tasima licretinin vans yerine kadar 6denmis olmasina ragmen teslim yerinin halen ¢ikis
iilkesi olmasi durumu genelde piyasada anlasilmasi en zor konulann basinda gelir; hatta tam
tersi anlaminda yorumlanarak yanlis bilinir. C grubu teslim sekillerinde malin teslim yeri yine
¢ikis iilkesindedir ve ihracat¢inin sorumlulugu burada biter. Ancak sanki ithalat¢i adina ha-
reket eder tarzda tasima ticretini (bazilannda sigortayi da) maliyet olarak tistlenir.**

3.2.2.3.1. CFR - (Mal Bedeli ve Navlun Dahil Teslim - Cost and Freight )

FOB teslim seklinin devami olan bir terimdir. Bu sebeple yalnizca su yolu tasimasinda
kullanilir. Bu terime gore mallar, Satici tarafindan tagima sézlesmesi yapilmis ve navlunu
odenmis olarak varig limaninda aliciya teslim edilmektedir. Fakat mallar ile ilgili risk aynen
FOB teslim seklinde oldugu gibi yine mallar gemi bordasini gegtigi andan itibaren aliciya
aittir. Yiiklemeden itibaren dogacak navlun hari¢ biitiin masraflar aliciya alt olacaktir. Tagima
sigortasinin yapilmasi konusunda saticinin bir yiikiimliligi yoktur. Ancak sigortay1
yaptirmas1 ic¢in alictya mutlaka gerekli bilgileri vermek zorundadir. Mallarin bosaltma
limaninda indirilmesi sorumlulugu ve masraflar aliciya aittir.”**

CFR, sadece deniz yolu tasimaciliginda kullanilir. Havayolu, karayolu, demiryolu gibi
diger tasima tiirlerinde ise asagida gecen CPT teslim seklini kullanmak esastir. Ancak pratik
ticari hayatta CFR teslim seklinin her nakliye tiiriinde kullanildigini goriiriiz. Hatta CFR"n ilk
olarak tarih sahnesine ¢iktigi 1990 yilindan 6nce 1936 biilteninde var olan C&F (CF veya
CandF) seklinde kullanimina da sahit olmak miimkiindiir. Bu durumun kafa karisikligina yol
acmamalidir.

3.2.2.3.2. CPT — (Navlun Odenmis Halde Teslim - Carriage Pay To)

Bu terimde, satict mallar1 kendisinin sectigi bir tasiyiciya teslim eder, satici ayrica
mallarin belirtilen varis noktasina getirilmesi gereken tasima masraflarini 6demek zorundadir.
Bu sekilde teslimden sonra, alic1 ortaya ¢ikabilecek riskleri ve diger masraflari da iistlenir.

Eger mallarin belirlenen varig yerine ulastirilmasi i¢in birbiri ardina tasiyicilar
kullaniliyorsa, mallarin bunlardan ilk tasiyiciya aktarilmasiyla birlikte risk de devredilmis
olur. CPT terimi, mallarin giimriikk ¢ikis islemlerinin satici tarafindan tamamlanmasini
Ongoriir. Bu terim, ¢ok vasitali olanlar da dahil her tiir tasimacilikta kullanabilir.?*° Tasima
sigortasinin yapilmast konusunda saticinin bir yiikiimliiliigi yoktur. Ancak sigortayi
yaptirmasi i¢in alictya mutlaka gerekli bilgileri vermek zorundadir. CPT teslim sekli, FCA
teslim seklinin navlunun ihracatgi tarafindan 6denmis sekildir.217

23 pDglek, s.7.
2% Akin, 5.107.
215 Ozalp, s.5.
216 Kaya, 5.62.
27 Akin, 5.108.

66



3.2.2.3.3. CIF — (Navlun ve Sigorta Odenmis Halde Teslim — Cost, Insurance and
Freight)

Bu terim ile satict CFR’ deki sorumluluklarina aynen sahiptir. Ancak buna ek olarak
satici, mallarin taginmasi sirasindaki kayip veya hasar rizikosuna karsi deniz sigortasi
yaptirmak zorundadir. O halde ihracat¢1 sigorta sdzlesmesini yapar ve sigorta primini 6der.
Fakat ithalat¢1 CIF terimi ile saticinin sigortada sadece minimum kuvertlir temin etme
ylikiimliligi bulundugunu bilmelidir.**® CIF teslim sekli, genelde piyasada yanlis algilanan
ve en tartismali teslim seklidir. Navlunu 6diiyor ve sigortayr yaptirtyor olmasi, malin teslim
yerinin vans iilkesi olmas1 anlamima gelmez. Ihracat¢1 sadece bu siireglerin maliyetini {istlen-
mis ve bastan ona gore bir fiyatlandirma politikas1 glitmistiir. Bu nedenledir ki CIF teslim
sekli tizerine yapilan anlagmalarda, ithalat¢1 firmanin ¢ok uyanik olmasi ve kendi iizerinde
olan riskin ihracat¢i tarafindan sigortalandiginin bilincinde olmasi gerekir. Bu yiizden
ihracat;;llgya biitiin riskleri kusatan bir sigorta yaptirmasi yoniinde uyanda bulunmasinda fayda
vardir.

Tablo 3.
“C” GRUBU Tasima Sekli Ozet Tablosu
TESLIM | TESLiM MASRAFLAR TASIMA SIGORTA TASIMA TASIMA
SEKLI RiSKi SOZLESMESI BiCimMi
CFR Yiikleme limaninda gemi | Mallarin teslimine Mallarin Talep Masraflari kendisine | Sadece
Cost And bordasina teslim etmek kadarki masraflar ve Yiikleme Edilmesi ait olmak tizere Denizyolu
Freight (Yiikleme limaninda (tasima sozlesmesi Limanindan Halinde mallarin deniz ve karasal
belirlenen tarihte veya uyarinca saticiya ait Gemiye Aliciya gemisi suyolu ile
stirede gemide teslim) olacaksa) giimriikleme aktarildig1 ana aittir. (ya da i¢su gemisi)
masraflari da saticiya kadar olan kayip, ile belirlenen varis
aittir. hasar saticiya ait limanina taginmasi
amaciyla satici
Tarafindan yapilmali
CIF Yiikleme limanindaki Mallarn teslimine Yiikleme Lim.da Masraflar Masraflari kendisine | Sadece
Cost gemi Bordasina teslim kadarki masraflar,tasima Gemi saticiya ait ait olmak Denizyolu
Insurance (Yiikleme limaninda ve sigortamasraflari kiipestesini olmak tizere iizere,malin ve karasal
Freight belirlenen tarihte (tagima sozlesmesi agtiklar1 andan Satict deniz gemisi (ya da suyolu ile
veya siirede gemide Uyarinca saticiya ait itibaren mallara Tarafindan igsu gemisi) ile
teslim) olacaksa) Giimriikleme iligkin biitiin yapilir. belirlenen varig
Masraflari saticiya aittir. Ziya ve hasarlar limanina taginmasi
Aliciya aittir. i¢in sozlesmeyi
satici
yapar
CPT Varis limaninda aliciya Mallarn teslimine Mallarin Talep Masraflart kendisine | Multimodel/
Carriage tastyici Kadarki masraflar, teslimine kadarki Edilmesi ait olmak iizere Kombine
Paid to araciligryla(Mallarin Yiikleme masraflari, mallara iligkin Halinde satict Dahil
belirtilen tarihte veya tagima masraflar1 Ve biitiin ziya ve Aliciya akdeder. herhangi bir
ongoriilen siire (tagima sozlesmesi hasar saticiya aittir. tasimacilik
Igerisinde belirlenen uyarinca satictya ait aittir.
yerde kararlastirilan olacaksa) giimriikleme
noktaya kadar masraflart satictya aittir.
taginmasi igin s6zlesme
yapilan Tagiyana veya
ardarda tastyanlar
varsa ilk tagtyana teslimi)
CIP Varis limaninda aliciya Teslime kadarki tim Mallar teslim Masraflar: Masraflar: kendisine | Multimodel/
Carriage taswyict aracihigiyla masraflar, tasima edilinceye kadar Kendisine ait olmak iizere Kombine
And (Mallarn belirtilen masraflary,yiikleme o mallara iliskin ait olmak satict dahil
Insurance tarihte veya ongoriilen masraflari, sigorta biitiin ziya ve lizere satici tasiyici ile akdeder. herhangi
paid to sure Igerisinde belirlenen | masraflari, (tasima hasar saticiya Tarafindan bir
yerden sozlesmesi uyarinca aittir. yapilir. Tasimacilik
kararlagtirtlan noktaya satictya ait olacaksa)
kadar taginmasi i¢in giimriikleme masrafi
sozlesme yapilan tasiyana | saticiya aittir.
veya ard
arda tasiyanlar varsa ilk
tasiyana teslimi

218 Bedestenci ve Canitez, s.149.
29 pglek, s.8.
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3.2.2.4. (D) Grubu

(D) grubu teslim sekillerine "Varis S6zlesmeleri" veya "Varista Teslim Sozlesmeleri™ de
denir. Cilinkii bu grupta, malin gonderildigi ithalat¢inin iilkesindeki teslim noktasina kadar
yapilan yolculugun yol agtigi tiim masraflar ve riskler (teslim seklinin verdigi olanaga gore)
ithracat¢inin sorumlulugundadir. Yani burada ihracatginin risk ve harcama sorumlulugu en tist
diizeye varmistir, Dolayisiyla malin teslim yeri, digerlerinden farkli olarak, ithalatginin
tilkesidir. Teslim noktas: ise ithalatcinin iilkesinde (anlagsmaya bagli olarak) herhangi bir
yerdir.

D grubu teslim sekilleri, kendi Icersinde iki gruba ayriimaktadir.

1. DAF, DES, DEQ, DDU: Bu teslim sekillerinde ihracat¢i, mali ithalatgiya giimriik giris
islemlerini yapmadan teslim eder.

2. DDP: Bu teslim seklinde ihracat¢i, mali ithalatciya glimriik giris, islemlerini de
yaparak teslim eder.??

3.2.2.4.1. DAF — (Sinirda Teslim - Delivered at Frontier)

Sinirda teslim; mallarin, gimriik ¢ikis islemleri tamamlanmis olarak sinirda ancak,
bitisik llkenin giimriik sinirindan 6nceki, belirlenen yerde ve noktada teslime hazir hale
getirilmesiyle saticinin yiikiimliiliiklerinin sona ermesi anlamina gelir. Sinir terimi, ihracatin
yapildig: iilkeninki dahil her tiir sinir1 tanimlama tizere kullanabilir. Dolayisiyla, s6zii edilen
simrr terim iginde atifta bulunularak yerini ve noktasini mutlaka isim olarak belirterek
kesinlestirmek ¢ok biiyii! onem tasimaktadir. Satici tiim riskleri ve masraflar1 kendisine ait
olmak iizere mali kararlagtirilan {ilke sinirinda, belirtilen yer ve tarihte giimriik islemleri
tamamlayarak teslim eder. Tesliminden itibaren biitiin risk ve masraflar alic1 aittir. Ithalat ile
Tgili giimriik vergileri alic1 tarafindan 6denir.?

Bu terim oncelikle demiryolu ve karayolu tasimaciliginda kullanilir. Tagima lortasinin
yapilmas1 konusunda Saticinin bir yiikiimliligi yoktur. Ancak sigortayr yaptirmasi igin
Alictya mutlaka gerekli bilgileri vermek zorundadir.”?? Bu terim teslimin kara smirinda
yapilmast halinde her tiirlii tasima sekli i¢in kullanilabilir. Eger teslim, varis umaninda
gemide veya rihtimda (iskelede) gergeklestirilecek ise DES veya DEQ terimleri kullanilir.??®

3.2.2.4.2. DES — (Gemide Teslim - Delivered Ex-Ship)

Bu teslim seklinde ihracat¢inin teslim yiikiimliiliigii, mali belirlenen varis limaninda,
gemi bordasinda, ithal giimriigiinden gecirmeden alicinin emrine hazir tutmakla biter,
ihracat¢r mallarin belirlenen varis limanina getirilmesi i¢in gereken tiim gider (navlun ve
sigorta dahil) ve rizikolar: iistlenir.”** Bu teslim sekli sadece mallar deniz ve i¢ su veya ¢ok
vasitall tagima ite varma limaninda gemide teslim edilecekse kullanilabilir.?®

220 Kemer, 5.300.

22! Kaya, 5.64.

222 Akin, 5.108.

222 Ozalp, s.7.

224 Bedestenci ve Canitez, s.159.
225 Glirsoy, s.71.
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DES teslim sekli ile CIF teslim sekli navlun ve sigorta konular1 benzedigi igin ayn1 gibi
goziikebilir, ancak aradaki fark CIF’ta malin teslim yeri ¢ikista gemi {izeri iken, DES’te
varigta gemi iizeridir.

3.2.2.4.3. DEQ - (Vanis Limaninda Teslim - Delivered Ex Quay)

DEQ teriminde mallarin ihracatginin isyerinden ithalat¢1 tilkedeki varig limanina
ulagtirilmasi ile mallarin gemiden bosaltilmasina iligskin tiim masraf ve riskler ihracatgiya
aittir. Ithalata iliskin giimriik islemlerini yapilmamus olarak ithalat limanindaki rihtimda
mallarin ithalatgiya teslimiyle ihracatgmnin sorumlulugu ortadan kalkar. DES terimine
benzemekle birlikte aradaki fark gemideki mallarin rihtima bosaltma masraflar1 da
ihracat¢inin sorumlulugundadir.

Thracatcinin ithalatc1 iilkedeki giimriik masraflari da 6deyip édememesi durumuna
gore DEQ'in iki tiirii mevcuttur:
o DEQ - Dutu Paid: giimriik vergileri 6denmis olarak rihtimda teslim
o DEQ - Duty Unpaid: giimriik vergileri 6denmemis olarak rihtimda teslim

DEQ - Duty Paid teslim seklinde; ihracatgi ithalatgr iilkedeki ithalat giimriik vergilerini
de sorumluluk olarak iistlenmis olur ve 6demekle yiikiimliidiir.

DEQ - Duty Unpaid teslim seklinde; ihracatei ithalatc lilkedeki bosaltma limanina mali
indirir ve giimriiklenmesi yapilmadan mali teslim eder. Diger bir deyisle ithalat giimriikleme
masraflari ve vergiler ithalat¢i tarafindan karsilanir.

DEQ teslim seklinin kullaniminda, Duty Paid ya da Duty Unpaid tabirlerinden birisinin
acik bir bi¢cimde belirtilmemesi durumunda, DEQ teslim sekli Duty Unpaid olarak
yorumlamr.226

3.2.2.4.4. DDU — (Giimriik Resmi (Vergi ve Harclar) Odenmeksizin Teslim -
Delivered Duty Unpaid)

Herhangi bir tasima bigimi i¢in kullanilabilen bu terime gore; Satici, ithal iilkesinde
belirtilen bir yerde, mallar1 alicinin emrine hazir bulundurmakla teslim yiikiimliliigiini yerine
getirmis olacaktir. O noktaya kadar her tirli risk maliyet ile giimriik formalitelerini
sonuglandirmaya iliskin maliyet ve riski, fiili ithalat sirasindaki vergi, har¢ ve diger resmi
giderler hari¢ Satici iistlenmektedir.’

Thracatgi, ithalater iilkedeki bosaltma ve i¢ tasima iicretini Odeyerek alicinin deposuna
kadar malin biitiin tagima ticretlerini iistlenmistir. DEQ ile kiyaslandiginda sézkonusu teslim
sekline ithalat¢1 tilkedeki liman ile depo arasindaki i¢ tasima ticretinin de ilave edilmesi
seklinde diisiiniilebilir. Bu teslim sekli her tiirlii tasima sekli I¢in kullanilabilir.

3.2.2.4.5. DDP — (Giimriik Resmi Odenmis Olarak Teslim - Delivered Duty Paid)

Herhangi bir tasima bi¢imi i¢in kullanilabilen bu terime gore satici, ithal iilkesinde adi
belirtilen bir varis noktasinda mallart giimriikklenmis olarak alicinin emrine hazir

26 Dglek, s.8.
221 Akin, 5.109.
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bulundurmakla teslim yiikiimliiliiglinii yerine getirmis olmaktadir. Bu noktaya kadar her tiirlii
risk ve maliyeti (vergiler dahil) Satici iistlenmektedir. Bu durumda saticinin en fazla risk ve
maliyet iistlendigi terim DDP olmaktadir igerik olarak, satic1 tarafindan en az riskli teslim
sekli olan EXW'nin tam tersi olarak anlasllmahdlr.228 Taraflar mallarin ithalinde 6denecek
baz1 masraflar1 (6rnegin katma deger vergisi) saticinin ylikiimliiliikleri diginda tutmay1 arzu
ediyorlar ise, bu durum satis sozlesmesinde bu amagcla eklenecek agik bir ifade Ile

belirtilecektir. Bu teslim sekli her tiirlii tasima sekli icin kullamilabilir.?®

Tablo 4.
“D” GRUBU Tasima Sekli Ozet Tablosu
TESLIM TESLIM MASRAFLAR TASIMA SIGORTA TASIMA TASIMA
SEKLI RiSKi SOZLESMES | BiCiMmi
1
DAF Sinirda belirlenen teslim Mallarin teslimine Mallarin teslim Talep Masraflari Tasima
Delivered yerinde kadarki mallara iligkin Edilinceye Edilmesi kendisine ait Aract
At gelen tasima aracinda masraflar, tagima kadarki biitiin Halinde olmak iizere iizerinde ve
Frontier bosaltilmamis olarak masraflar1 ve ziya ve hasar Aliciya satici Bosaltma
teslim glimriikleme masraflart saticiya aittir. aittir. tarafindan yapilmadan
satictya aittir. yapilir.
DES Varis limaninda gemi
Delivered bordasinda Mallar teslim edilene Mallar teslim Talep Masraflari Denizyolu Ve
At Ship (Kararlastirilan tarihte kadarki mallara iliskin Edilinceye Edilmesi kendisine ait Karasal Suyolu
veya siire masraflar, tagima kadar o mallara | Halinde olmak tizere Tasimacihigind
icerisinde varma masrafi ve giimriikleme iliskin biitiin aliciya aittir saticiya aittir. a
limaninda bosaltma masrafi saticiya aittir. ziya ve hasar Veya Son Etabi
noktasinda, mallarm satictya aittir. Bunlardan
niteliklerine uygun birisi
bosaltma araglari ile Olan herhangi
gemiden bir
kaldirilmalarina olanak Tasimada
Saglayacak
sekilde)
Denizyolu Ve
DEQ Varig limaninda rihtimda / | Mallar teslimine Mallar teslim Talep Masraflari Karasal Suyolu
Delivered iskelede kadarki mallara iliskin Edilinceye Edilmesi kendisine ait Tagimaciligind
ex quay teslim masraflar, tasima kadar o mallara | Halinde olmak tizere a
masrafi ve giimriikleme iliskin biitiin alictya aittir saticlya aittir. Veya Son Etabi
masrafi saticiya aittir. ziya ve hasar Bunlardan
saticiya aittir birisi
Olan herhangi
bir
tagimada
DDU Belirtilen tarih ve siirede Mallarin teslimine Mallar teslim Talep Masraflari Her tiir
Delivered belirtilen kadarki masraflar, Edilinceye Edilmesi kendisine ait tagima*
Duty varma yerinde tagima masrafi, kadar o Halinde olmak
unpaid bosaltilmamis olarak Giimriikleme masrafi Mallara iliskin aliciya aittir Ugzere saticiya
gelen herhangi tagima saticiya aittir. Biitiin ziya ve aittir
aracinda Hasar saticiya
aliciya veya alict aittir
tarafindan atanan
diger bir kisiye teslim
DDP Belirlenen tarihte Mallarin teslimine kadarki | Mallar teslim Talep Masraflari Her tiir tagima*
Delivered belirlenen siirede, mallara iliskin masraflar, edilinceye kadar | edilmesi kendisine ait
duty paid belirtilen varma yerinde tasima masrafi, O mallara iligkin | halinde olmak
Bosaltilmamus olarak Glimriikleme biitiin ziya ve aliciya ilizere satictya
gelen herhangi masrafi saticiya aittir. hasar saticiya aittir aittir

bir tagima aracinda alictya
veya alict

Tarafindan atanan diger
bir kisiye

teslim

aittir.

228 Akan, 5.109.
229 Glirsoy, s.73.
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3.3. ULUSLARARASI TiCARETTE KULLANILAN ODEME YONTEMLERI

3.3.1. Pesin Odeme

Thracatci tarafindan ihrag edilen mallarin bedellerinin, ithalat¢i tarafindan malin teslim
alimmasindan 6nce, gerek bankalar yolu ile ve gerekse alicinin kendisi veya vekili ya da onun
adina hareket eden {igiincii bir kisi tarafindan saticiya pesin olarak 6denmesidir. Kisaca
ithalatginin mal bedelini 6dedikten sonra, ihracat¢inin mallar1 sevk etmesi seklidir.230 Aslinda
pesin 6deme seklinde, ithalat¢i ihracatgiya bir anlamda kredi agmaktadir. Bu durumda eger
ihracatci ithalatginin istedigi mallan gondermezse, tiim riskleri ithalat¢1 tistlenmis olmaktadir.
Diger bir ifadeyle; ithalatginin siparis ettigi mallar1 alamama, diisiik kalitede ya da siparis
ettigi iirlinler disinda farkli mallan alma riski her zaman vardir.”®

Satic1 mallar1 gondermez veya gonderdigi mallar siparise uygun bulunmaz ise ithalatc
giic durumda kalacak ve zarara ugrayabilecektir. Bu nedenle pesin 6deme sekli Ithalategi
acisindan en riskli, ihracat¢1 agisindan da en gilivenli 6deme seklidir.232

Tercih nedenleri;

e Satict mal sattig1 iilkenin riskini istemez. Satict mal sattig1 alicinin riskini almak
istemez.

e Saticinin mali hazirlayip sevk etmesi icin fonlar1 yeterli degildir, paraya ihtiyact
vardir. Satict tekel durumundadir.

e Satici, alictya giivence vermistir. Ornegin; Avans veya Pesin Odeme Garantisi
vs. Alici, satict ve iilkesine giiven duyar. Alicinin o mala mutlaka ihtiyaci vardir.
Alicy, pazara yeni girmektedir.

e Alic, satict ile uzun donemli bir 1s iligkisine girmek istemektedir. Alic1 ve Satict
arasinda tam bir giiven vardir. Isin veya malin bedeli ¢ok yiiksek degildir.233

1. Satis Sozlesmesi

ITHALATCI | ¢—» IHRACATCI

(alict) ( satic1)

6. Malin Génderimi
l 3. Paranin 5.Paranin I

Gonderimi Tahsili

4. Para Transferi
[thalatginin Thracatgiin
BANKASI BANKASI

v

Sekil 1. Pesin Odeme Yontemi Islem Akis Semasi

20 Kaya, 5.32.

21 Bedestenci ve Canitez, s.192.

22 Coskun Yeni, Bankalar ve Dis Ticaret Firmalar: i¢in, Uluslararas: Ticarette Odeme Yontemleri
(ingilizce Takviyeli), Istanbul: Alfa Basim Yaym Dagitim, 2005, s.6.

253 Ozalp, s.15.
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Sekil 1°de de goriildiigii iizere islem adimlart agiklamast;

1-) ithalatginin ve Thracatginin bir anlasmaya varmalar1 gerekmektedir.

2-) Anlagsma sonucunda alict malin bedelini kendi bankasma Pesin Odeme Talimat1 ile
bankasina yatirir, alicinin bankasi saticinin bankasina para transferini alicinin detaylar ile
yapar, Satic1 kendi bankasindan parasini ¢eker

3-) Ihracat¢i malin iiretiminin gergeklestirdikten sonra Ithalat¢inin istedigi sekilde
mallarin transferini yapar, teslim evraklar1 ya mal beraberinde veya ayri olarak ithalat¢iya
gonderir. Ithalatc1 bu evraklarla malini giimriikten geker, ticaret gerceklesmis olur.

Pesin Odemeye dayali ihracat isleminde, ithalatc1 parayr banka havalesi ile
gonderebilecegi gibi, lilkeye gelirken veya temsilcisi araciligi ile yaninda da getirmis olabilir.
Tiirkiye’de ki uygulama da giimriik kapisinda Doviz Beyan Tutanagi diizenlenir, bu sayede
paranin kaynagi belirlenmis olur.

Pesin Odeme yonteminde sistemin Odeme yapma kisminda farkli enstriimanlar
gelistirilmistir. Bes sekilde 6deme yapilabilir.

1. Efektif: Yani paranin fiziki olarak Ithalatci ve Thracat¢i arasindaki hareketi
sonucunda 6demenin yapilmasi

2. Havale: Paranin bankalar araciligi ile hareketi

3. Cek: Sahis veya Banka ¢ekini alan Ihracatci bankadan cekin karsiligi olan
miktart tahsil eder. Burada 6nemli olan ¢eklerin banka nezdinde karsiliginin
bulunmasi gerekmektedir, burada da bir risk unsuru vardir.

4. Prefinansman: ithalatginin ihracatgiya, malin gonderilmesinden dnce finanse
etmesi anlaminda gelir. Bu yontemde, Ihracatginin (saticin) bankasi
ithalatgiya bir 0deme garantisi vermektedir. Bu garantiye gore ihracat
gerceklesmezse banka ithalat¢iya parasini faizi ile birlikte iade eder. Tabiki bu
yontemde ihracatg¢i ile bankasinin kredi iliskisi sonucunda bu garantiyi verir.

5. Red Clause Akreditif: Bu yonteme akreditif boliimiinde detaylari verilmistir,
ancak kisaca belirtmek gerekirse: Mallarin iiretimi igin Ihracatgmnin avans
niteliginde talep eder, akreditif agildigi gibi bu parayr akreditifin agildig
bankadan alir, mallarin gonderilmemesinde kendi bankasi bu paray1 tekrar
ithalat¢iya geri 6der. Yani hem akreditif agilir hem belli bir kisim pesin ddenir.

3.3.2. Mal MukKkabili Odeme

Ithalatg1 firmanm mali teslim aldiktan sonra mal bedelini, ihracatci firmaya 6deme
yiikiimliliglinii baslatan 6deme seklidir. Mal mukabili 6deme sekli pesin 6deme seklinin tam
tersidir. Once ihracat¢1 firma mali gonderir, ithalatci firma mali teslim alir, sonra ithalatg
firma bedeli 6der.”*

Diger bir ifadeyle, ihracatci, bedelini almadan mali alicisina gdondermektedir. Ithalatgr,
mallan bedelini 6demeksizin, giimriikten ¢ekebilir. Glimriikten mallar1 ¢gekmek i¢in ihracatei
tarafindan adina veya emrine diizenlenmis konsimentoyu ibraz etmesi yeterlidir.235 Bu sekilde
yapilan ticarete acik hesap caligma da denmektedir.

234 Glirsoy, s.79.
%5 Sanli, 5.91.
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Bu sistem, ihracat¢i ve ithalatginin birbirlerini iyi tanidiklart bir durumda kullanilir.
Ozellikle bu sistem, distribiitérlik anlasmasi bulunan firmalar arasinda veya konsinye
satiglarda kullanilmaktadir.

1. Satis Sozlesmesi

ITHALATCI - [HRACATCI

(alic1) - ('satict)
T 2. Malin Gonderimi
3. Paranin 5.Paranin
Gonderimi Tahsili
4. Para Transferi
Ithalatginin Ihracatginm
BANKASI > BANKASI

Sekil 2. Mal Mukabili Odeme Islem Akis Semasi

3.3.3. Vesaik Mukabili Odeme

fhra¢ konusu malin ihrag iilkesinden nakliye vasitasina yiiklenerek sevk edilmesinden
sonra sevk edildigini gdsteren belgeleri Thracat bedelinin 6deyerek bankadan teslim alinmasi
yoluyla yapilan ddeme seklidir. Bir baska ifade ile bankanin ihra¢ bedelini tahsil ettikten
sonra vesaikleri ithalatgiya teslim ettigi 6deme tiiriidiir.?*®

Bankalar alic1 ve satici arasinda itibar miiessesesi olarak hareket ederlerken, tahsil
vesaik bedelinin tahsiline veya poligelerin kabuliiniin saglanmasina aracilik ederler. Vesaik
mukabili islemlerde bankalarin yiikiimliiliigii belgelerin sevk edilmesi ile 6deme veya police
kabulii karsiiginda tesliminden ibarettir.”’

Genellikle mal bedelleri, malla ilgili vesikalar ve ithalata konu olan mallar gelince
Odenir. Hatta baz1 durumlarda ithalata konu olan mal dahi gelmeden 6deme yapilabilmektedir.
Bu tiir 6deme seklinde vesikalar genellikle 6zel tagima sirketleri ve ugakla ithalat¢inin
bankasina gonderilir. Vesaik Mukabili Odeme ithalatci icin de son derece giivenlidir. Ciinkii
ithalat¢1 mallarin uygunlugunu kontrol ettikten sonra 6deme yapma sansina sahiptir. Dogal
olarak bu durumda ihracatginin, ithalat¢r kadar giivende oldugu sdylenemez. Diger bir
ifadeyle; eger alict mali kabul etmez ve vesaikleri almazsa veya ithalatginin iflas etmesi ya da
cesitli sekillerde 6demenin yapilamamasi halinde, ihracat¢i yurtdigina gonderdigi iiriinlerle
ilgili son derece masrafli ugraslar icine girmek zorunda kalacaktir. Bu durumda da; mallarin
bozulma, degerini kaybetme ve uygun fiyattan tekrar satilamamasi gibi riskler vardir. Ancak
tim bu risklerine ragmen, basit ve ucuz bir 6deme sekli olmasindan dolay: ithalat¢it ve
ihracatgilar tarafindan genellikle kabul goren bir 6deme sistemidir.?*®

%6 Kaya, 5.39.
27 Akin, 5.168.
28 Bedestenci ve Akinct, $.197.
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Vesaik mukabili Odemede Taraflar:

1. Amir; Belgeleri, tahsil emri ekinde bankasina veren ihracat¢idir.

2.Tahsile gonderen banka; Amirin tahsil islemini yapmasi talimatin1 verdigi bankadir.

3.Tahsil eden / ibraz eden banka: Gonderen bankadan aldigi tahsil talimatina goére
muhataptan (ithalatci) tahsil islemini yapan ve poligeyi kabule sunan bankadir.

4. Muhatap; Tahsil emrine gore belgelerin ibraz edildigi ithalat¢idar.?

1. Satis Sozlesmesi

ITHALATCI P R [HRACATCI
(alic1) h v (satic1 )
y Vesaik = Mallar 2.Mallar
r 3.Vesaikler,
6.Vesaikler 5. Odeme
8.0deme
GUMRUK
v VL

7. Para Transferi

Ihracatginin
BANKASI

ithalatginin
BANKASI

A

4. Vesaikler

Sekil 3. Vesaik Mukabili Odeme islem Akil Semasi

Sekil 3 de belirtildigi gibi islem siralamasi su sekilde olmaktadir;

=

Ihracatei ile ithalatcr arasinda satis sdzlesmesi yapulir.

2. Ihracatci mallan sevk eder. Malin miilkiyetini temsil eden konsimentoda
ithalat¢inin ismi yazmaktadir.

Ihracatg1 sevk belgelerini kendi bankasina teslim eder.

Ihracatginin bankas1 bu belgeleri bir tahsil talimati ile ithalatginin bankasina
gonderir.

Ithalatg1 mal bedelini kendi bankasina 6der.

Ithalatginin bankasi belgeleri ithalatgiya teslim eder.

Ithalat¢inin bankasi ihracatginin bankasina Odeme talimati verir.
Ihracatcinin bankasi ihracatgiya ddemeyi yapar.

B w

©ONo G

Vesaik mukabili 6deme sekli, ilk bakista giivenli bir 6deme sekli gibi goriinse de,
aslinda ihracatg1 firmalar agisindan biinyesinde gizli bir riski barindirir. Ciinkii bu 6deme
seklinde araya giren bankalar sadece araci konumundadirlar ve 6deme garantisi agisindan
herhangi bir sorumluluklar1 yoktur.

Vesaik mukabili 6deme seklinde, banka garantisi olmadigi i¢in, ithalatginin belgeleri
bankasindan almamasi veya ge¢ almasi durumunda ihracatginin bankalar araciligiyla herhangi
bir yaptirim giicii yoktur. Bu durumda beklemekten baska ¢are yoktur. Her ne kadar belgeleri

29 Nuri Giin, D1s Ticaret, Kambiyo ve Yabanc1 Yatirimeilar: Tesvik Mevzuati, Ankara: Vergi Denetmenleri
Dernegi, 2004, s.48.
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yine banka kanaliyla geri isteme ve mali da nakliyeci firma aracilifiyla geri getirtme imkani
ve hakki olsa da bu islemlerin ciddi bir maliyet doguracagi, zaman kaybi yaratacagi agiktir.*

Vesaik mukabili 6deme konusu belgeler genel olarak ICC'nin Tahsiller (Collections)
Icin Yeknesak Kurallar1 olan URC 522 (Uniform Rules for Collections, ICC Publlcation
Nr.522)'ye tabi olarak isleme alinirlar. Miisteri bankasina talimatini verirken tahsil talimatinda
bu tahsil isleminin URC 522'ye oldugunu belirtir, bankasida tahsil belgelerini bir talimat
ekinde tahsil bankasina gonderirken kendi talimatina bu tahsil isleminin URC 522'ye tabi
oldugunu yazar.***

3.3.4. Kabul Kredili (Poligeli) Odeme

Uluslararas1 6deme sekilleri aslinda temel olarak dort adettir: Pesin, Mal Mukabili,
Vesaik Mukabili ve Akreditif. Kabul kredili 6deme sekli, diger 6deme sekillerinden bagimsiz
bir Odeme sekli olmaktan ¢ok, vadeli bir ddeme seklinin is akisina police (draft, bill of
exchange) isminde bir kiymetli evrak olan belgenin girmesiyle karsimiza ¢ikan bir 6deme
yontemidir.

Policeler, c¢ek senet gibi kiymetli evrak hiikmiinde olup, alacagt temsil
eder.(Bkz.s.Poligeler) ihracatgi, vadeli alacagim ispat etmeye yarayan bu belge araciligiyla
kendisine finansman imkani yaratmis olur.?* Mal mukabili Odemeden temel farki, burada
ihracat¢inin elinde alacagini temsil eden bir kiymetli evrak vardir. Buda ihracat¢i agisindan
riski azaltmaktadir. Ithalat¢1 tarafindan kabul edilmis bir police agik¢a bir borcun hukuki
delilidir. Odenmemesi durumunda Ithalat¢1 agisindan uluslararasi piyasada itibar kayb1 soz
konusu olglcg:aktlr. Ayrica ihracat¢inin vadeli policeyi vadesi gelmeden iskonto ettirme imkani
da vardir.

Burda su soru sorulabilir, kabul edilmis bir polige giivenlimidir? Kabul edilmis police
‘bir borcun hukuki delili’ sayilir. En azindan alici, senetlerini 6demeyen birisi olarak ilan
edilecek ve uluslararas1 piyasada ciddi bir itibar kaybi1 olacaktir. Fakat, saticilar, 6dememe
riskine kars1 genellikle ibraz bankasinin veya birinci sinif bir diger bankanin aval ve garanti
vermesini istemlidir.?**

Kabul kredili (poligeli) islemler dort sekilde gergeklesmektedir. Bunlardan {igiinii bu
baslik altinda inceleyecegiz, diger kabul kredili akreditifli 6demesi ise akreditifli 6deme
bashig1 altinda anlatilacaktir. Islem akisini kabul kredili vesaik mukabili baz alinarak Sekil
4’te gosterilmistir.

9 Dlek, s.18.

21 Ozalp, s.19..

2 Dglek, s.19

23 Celik, 5.149.

24 Jhracati Gelistirme Merkezi (IGEME), 100 Soruda Dis Ticaret, 2006, 5.136.
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ITHALATCI < > IHRACATCI
( Alict) ( Satici )
ﬂx
A . 8.Vesaik = Mallar 2.Mallar A _
£ 3.Vesaikler
5.Ihbar + F’E E + Polige
Police = e 9. Poli_(;e 11.0deme
5 S gzgrei“de GUMRUK
v VL
- v 10. Para Transferi
Ithalatmin > Ihracatginm
BANKASI < BANKASI
4. Vesaikler + Polige
Sekil 4. Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme islem AKis
1. ithalat¢1 ve Thracatcr aralarinda bir satis sdzlesmesi yaparlar
2. Thracatg1 mallan sevk eder. Malin miilkiyetini temsil eden konsimentoda ithalat¢inin
iSmi yazmaktadir ayn1 zamanda konsimentoya ciro yapmasi i¢in bankanin ismini
yazabilir.
3. [Ihracatc1 vesaiklerle birlikte policeyi ithalat¢inin bankasina teslim edilmek iizere
kendi bankasina teslim eder
4. Thracat¢min bankasi bu belgeleri bir tahsil talimati ile ithalat¢inin bankasima gonderir.
Kabul edilmis veya avalli poli¢enin geri gelmesini de isteyebilir.
5. Ithalatci kendi bankas: vesaiklerin ve poligenin geldigini ihbar eder.
6. Ithalatg1 poligeye kabul imzas1 verir, police avalli ise ithalat¢1 ve bankasi kendi
aralarinda kredi anlagmasi saglarlar
7. Ithalatginin bankasi belgeleri ithalatgiya teslim eder. Konsimento banka adina
diizenliyse banka ciro kasesi vurur.
8. lthalatg ilgili vesaiklerle malin1 giimriikten geker
9. Ithalatc1 vadesinde policeyi dder
10. Bankalar arasinda para transferi gergeklesir.
11. Thracatc1 bankasindan vadesi gelen 6demesini alir.

1. Satig Sozlesmesi
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3.3.4.1. Miisteri Kabullii Police

Burada ihracatg1 tarafindan, ithalatginin bankasina vesaiklerle birlikte gonderdigi
policeye bankasi tarafindan sadece ithalat¢inin kabul imzasi alinir ve vesaikler teslim edilir.
Polige asli ise verilen talimata gore ya ithalat¢cinin bankasinda vadesinde tahsil edilmek tizere
saklanir veya Ihracatginin bankasina geri istenir vadesi gelmeden dnce teamiiller geregi on
giin once tahsil i¢in ithalatginin bankasina gonderilir.

3.3.4.2. Miisteri Kabullii Banka Avalli Police

Onemli olan nokta ihracatcinin miisterinin kabuliiniin yaninda ithalatcinin bankasi
tarafindan 6deme garantisi istemesidir. Banka eger ithalatgi ile kredi iliskisine sahip ise,
poligeye bankanin avalini ( garantisini ) ekler, bu sayede ihracat¢1 parasini vadesinde mutlaka
alir. Bunun yani1 sira bu sistemle ihracatci isterse bu aval sayesinde polige vadesi gelmeden
kirdirabilir. Islemin isleyisi asagidaki gibi olmaktadir.

3.3.4.3. Kabul Kredili Mal Mukabili

Miisteri kabullii ve avalli policeden tek farki mal mukabili islemin isleyis sekline
sahiptir. Ancak ticari hayatta ¢ok fazla kullanilmamaktadir. Mal mukabili 6deme sekli,
hatirlanacag1 iizere, vade sarti da icerebilen ve bu o6zelligiyle tam bir agik hesap (open
account) tarzinda isleyen bir 6deme sekliydi. Ancak vade sart1 igeren ve acik hesap gibi
calisgan mal mukabili 6deme seklinde ihracatcinin alacagini ispat etmeye yarayan elinde
sozlesmeden baska bir belge yoktur; hatta polige, ¢ek, senet benzeri finansal bir belge hi¢ mi
hi¢ mevcut degildir.

Iste, kabul kredili mal mukabili ddeme seklinin normal bir mal mukabili isleme gore
tercih edilme sebebi de bu noktada kendini agiga ¢ikarir. Kabul kredili mal mukabili 6deme
yonteminde, ihracat¢inin ylikledigi malin borcuna istinaden ithalat¢i bir police imzalar ve
ithalatgiya gonderir. BOylece ihracatgi, alacagini ispat etmeye yarayan bir belgeye sahip
oldugu kadar, kendisine finansman imkan1 da yaratabilecek bir araca sahip olmus olur.2*

25 pDplek, s.38.
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3.3.5. Akreditifli Odeme

3.3.5.1. Akreditifin Tanimi

Uluslararas1 ticarette birbirlerini yeterince tanimadigi ve birbirlerine giivenemedigi
durumlarda, ticarete konu olan malin ve paranin taraflara ulagsmasin1 saglayan bankalar
devreye girer ve bu iki tarafi kendi garantorliikleri altinda ticaretin giivenle yapilmasini
saglarlar.

Akreditif, bir ithalat¢inin istegine ve talimatina istinaden, ithalat¢inin bankasinin, belli
bir vade igersinde, ithalatci tarafindan ayrintilari belirtilmis ve ihracatgr tarafindan
diizenlenmis vesaik karsilifinda ve ithalat¢inin 6ngordiigli diger sartlarin yerine getirilmesi
kaydiyla, ihracatgiya ithalatin bedeli kadar 6deme yapacagini, ihracat¢i tarafindan diizenlenen
(keside edilen) poligeleri kabul veya istira edecegini ihracat¢iya karsi yazili olarak taahhiit
etmesidir.**®

Daha yalin bir ifade ile ithalat¢1 ve ihracat¢1 yaptiklart anlagsmada belirttikleri sartlart
yerine getirdikten sonra, iki taraf bankalar1 araciligi ile aralarinda belge ve para transferi
gerceklesir. Ancak burada vesaik mukabili ya da kabul police 6demeden ayiran en Snemli
Ozellik mallar ve para transfer olmadan dnce bankalarin da kontroliinde olan ithalatginin ve
ihracat¢inin sorumluluklari vardir ve bu sorumluklar ¢er¢evesinde bankalarin garantdrliikleri
bulunmaktadir. Buna gore ihracatci kendi bankasi araciligi ile aldig akreditif sartlarina gore
mal1 hazirlayacak ve istenen zamanda ithalat¢iya teslim edecek ve sonra da mallarla ilgili
belgeleri kendi bankasina verecek, bankasi da sartlar ¢ercevesinde ithalat¢inin bankasina bu
belgeleri gonderecektir. Ithalat¢ida istedigi sartlara uygun olan mali alabilmek icin kendi
bankasindan malin miilkiyetini temsil eden belgeleri (vesaik) 6deme sart1 ile teslim alacak, ve
bankalar arasinda para transferi ile islem sonuglanacak. Pek tabii ki islemler bu kadar basit ve
siradan birka¢ islemle yiiriitilmemekte, akreditifin ne Ozellikte olacagi, taraflarin ne tiir
sorumluluklarinin olacag1 ithalatgt ve ihracatginin varacaklari anlagsmaya gore sirasi ile
sekillenecektir.

3.3.5.2. Akreditifin Tarihgesi ve Ozellikleri

Akreditif deyiminin Ilk olarak "Traveler's Letter of Credit "olarak, disariya giden ve
yanlarinda giivenlik nedeniyle para tasimak istemeyen tacir ve gezginlerin ihtiyaglarini
karsilamak {izere yapilan organizasyon icin 18.yilizyilda kullanildigi goriiliir. Buna gore
akreditif talebinde bulunan kimseler talep ettikleri kadar bankalarina para veya karsilik
yatirirlardi. Buna karsilik bankalar1 (Akreditif bankasi) bedeli muhabirleri veya acentalari
nezdinde 6denmek iizere mektup formunda akreditif diizenlerlerdi

Ihtiya¢ durumunda elindeki akreditif metni ile muhabir banka veya akreditif bankasinin
acentesine miiracaat eden kimseye talep ettigi bedel 6denir, akreditif metninin arkasina islenir
ve ddenen tutar ve masraflar i¢in akreditif bankasiin iizerine police keside edilirdi. Uzerine
police keside edilen akreditif bankasi nezdinde ki karsiliktan bedeli muhabir veya acentanin
talimatina uygun olarak oderdi. Bu ilk akreditifler mektup formunda idiler. Akreditif

26 Kemer, 5.349.

78



metinlerinin modern yapiya gecisleri 19.yiizyilin baslarma rastlar. Ilk olarak 1840'larda
Londra'da bankalar arasinda dis ticaret islemleri ile ilgili olarak kullanildi.?*’

Akreditifle ilgili uluslararas1 ortak kurallar, ilk kez 1933 yilinda ICC tarafindan
belirlenmistir. Birgok {ilke bu kurallara uyma karan almistir. Cesitli zamanlarda bir ¢ok kez
degisiklige ugrayan bu kurallar, 1993 yilinda yeniden gozden gecirilerek "Vesikal1 Krediler
Icin Yeknesak Teamiiller ve Uygulamalar(UCP-500) adiyla yaymlanmustir. Boylece, 500
sayilt brosiirle akreditifli 6demeye iliskin uluslararas1 uygulama esaslar1 standart hale
getirilerek, iilkeler arasinda farkli yorum ve uygulamalardan kaynaklanan anlasmazliklar
biiyiik olgiide azaltllmlstlr.248

Degisen ticaret anlayista ICC bu brosiirlerinde zaman zaman revizyonlara giderek
degisen kosullara gore eklemeler yapmaktadir. En son olarak, ICC Ekim 2006 da yaptigi
oylama sonucu, 2003 yilinda ¢aligmalarina baslanan UCP 600’tin tlim iiyeleri tarafindan

kabul edilmesi ile 1 Temmuz 2007 tarihinden itibaren yiiriirliige girmistir.?*® (Bknz. Konu:1.8.3.
ICC’nin Getirdigi Standartlar)

Akreditif, saticinin akreditifte beyan edilen sartlara ve kosullara uymasi karsiliginda
akreditifte belirtilen miktarin saticiya 6denecegine dair alici lehine verilen yazili bir banka
taahhiidiidiir. Bir akreditifin sartlar1 iki konu kapsar:

1. Satici tarafindan sevk edilen mallarin miilkiyet hakkini gosteren belgelerin ibrazi
2. Odeme

Basit olarak ifade etmek gerekirse, bankalar elinde bulundurana mallar1 alma imkam
veren belgelerin devri karsiliginda, mal bedelinin alicidan tahsil edilmesinde araci rolii
oynarlar.?*

3.3.5.3. Akreditifin Taraflar1

Akreditifli 6demede genel olarak 4 taraf vardir: akreditifin ilerleyis siireci agisindan
bunlar:

1.Ithalat¢1 (Akreditif Amiri/Amir/Akreditifi Agtiran Taraf)

2.Ithalatcinin Bankas1 (Amir Banka/Akreditifi Acan Taraf)

3.ihracat¢inin Bankasi (Thbar Bankasi/Akreditif A¢ildigini fhracatciya ihbar Eden Taraf)

4 fhracatc1 (Akreditif Lehdari/Lehdar/Uzerine Akreditif Acilan Taraf)

Yukarida belirtilen 4 taraf, akreditifin ¢ekirdek kadrosunu olusturur ki "olmazsa olmaz"
derecesinde Onemlidirler. Bunlarin disinda, akreditifli 6demenin taraflari arasinda teyit
bankasi, ihbar bankasi, rambursman bankasi, devir bankasi da yer alabilir. Ancak bunlarin her
zaman ve her akreditif sozlesmesinde yer almasi gerekmez.?>*

247 Ozalp, 5.23.

28 Celik, s.151.

9 Ozalp, s.V.

20 Hinkelman, Edward G., Uluslararas1 Odemeler — Akreditifler, Vesaik Karsihg: Tahsilatlar ve Siber
Odemeler, istanbul, BZD Yayn ve lletigim, 2002, 5.67.

51 Kemer, .350.
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3.3.5.3.1. Amir (Applicant)

Akreditifin acgilmasi i¢in kendi bankasmma emir veren kisidir. Bu kisi de uluslararasi
kurallar geregince ithalatg1 firmadir. Ithalatc1, akreditifin agilmasiyla birlikte, ilk istek {izerine
bankasina mal bedelini 6demeyi kabul etmis olur. Ithalatginin akreditif agabilmesi igin
bankasina akreditif tutan kadar teminat gostermesi zorunludur. Zaten akreditifin bir giivence
sistemi olmasindaki en 6nemli sebep, olayin baslangicinda ithalatginin teminat vererek bir
banka garantisini giindeme getiriyor olmasidir.

Akreditif agilisinda amir (ithalatci), bankaya akreditif sdzlesmesinde yazilmasi gerekli,
ihracat¢1 ile yaptigr anlasma kosullarini bir talimat halinde bildirir ve banka bu kosullan
akreditif metni adi altinda anilan kiisat metnine uyarlar ve ihracat¢iya verilmek iizere
ithracat¢inin bankasina gé’)nderir.252

3.3.5.3.2. Lehtar (Beneficary)

Lehine akreditif agilan, sattigi malin bedelini, akreditif sartlarina uygun olarak ibraz
ettigi vesaik karsiliginda araci bankadan tahsil edecek veya diizenledigi policenin kabuliinii
arac1 banka kanaliyla temin edecek olan satici firmadir. Vesaik akreditif sartlarina uygun
degilse, yaptig1 satisin bedelini, amirin, vesaiki aksakliklariyla birlikte kabul ettigi
hususundaki talimat1 iizerine almaya hak kazanir.?>®

3.3.5.3.3. Amir Bankasi (Issuing Bank)

Akreditif amirinin talimatina uygun olarak akreditifi agan bankadir. Alicinin talep ettigi
sartlara uygun vesaikin temini karsihginda Sdemenin yapilmasimi saglar.”>* Amir banka
akreditif isleminde taahhiit altina giren esas taraftir. Akreditif bir kez acildiktan sonra bir
baska ifadeyle amir bankanin kontroliinden c¢iktiktan sonra amir banka i¢in doniilemez bir
taahhiide doniisiir.”*

Amir bankanin amir ile lehtar arasindaki satis sézlesmesi ile bir alakas1 yoktur. Ancak
bankanin sorumlulugu akreditif sartlarina baglidir. Banka risk altina girmemek i¢in 6demede
bulunurken akreditif sartlarina tamamen uyulmus olup olmadigini biiyiik bir dikkatle
arastirmak zorundadir.>®

3.3.5.3.4. ihbar Bankasi (Advising Bank)

Ihbar bankas, akreditifi lehtara, teyitte bulunmaksizin sadece ihbar eden bankadir. Ihbar
bankasiin akreditifte, lehtara kars1 6deme konusunda hi¢bir ylikiimliliigi yoktur.257 Aslinda
thbar bankasinin lehtara ve amir bankaya karsi akreditifin goriiniiste dogrulugunu kontrol

%2 Dolek, s.21.
23 Akin, s.129
%4 a.9.e..5.130.
255 Ozalp. 5.24.
%8 Giin, 5.53.
27 Akin. s.129.
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etmek disinda bir sorumlulugu yoktur. ihbar bankasi ihbar ettigi akreditifin gercek olup
olmadigini tespit etmeli ve kontrolde makul 6zeni gt')stermelidir.258

Kisaca ihbar bankasi, akreditifin ac¢ildigini ihracat¢iya bildirmek, ihracat¢min yiikleme
belgelerini alip amir bankaya ulastirmak ve amir bankadan ihracat¢i adina gelen parayi
ihracat¢iya 6demek disinda bir sorumlulugu olmayacak sekilde, sadece araci (postaci) gibi ha-
reket etmesi durumunda ihracat¢i bankaya verilen isimdir. Teyitsiz akreditiflerde ihracatci
bankanin vasfi bu ydnde karsimiza ¢ikar. fhbar bankasi, amir bankasinin agip kendisine
gonderdigi akreditifi, illa da ihracat¢iya bildirmek zorunda olmayip isterse akreditifi geri iade
edebilir yada bazi sartlar1 kabul etmeyebilir.259

3.3.5.3.5. Teyit Bankasi (Confirming Bank)

Teyitli akreditifler s6z konusu oldugunda, akreditifi teyit eden ve amir banka
derecesinde akreditiften dolayi sorumlu olan bankadir.?®

Thracatc1 bankalarn akreditif tutarina teyit vermesi demek, aslinda temel mantik
itibariyle bakildiginda, amir bankaya kefil olmas1 anlamina gelir. Bu durum tabii ki ihracatc1
acisindan ¢ifte giivence olarak goriilebilir. Ancak teyitli bir akreditifte ihracatgr bankanin bu
gorevi listlenerek bir komisyon almaktadir.”®*

Teyit bankasi ikinci bir amir banka olarak 6deme yiikiimliliigi altina girer. Teyit
bankasinin yiikiimliiliigii sadece lehtara karsi degil akreditif sartlarina uyan/uygun belgeleri
ibraz eden tarafa karsidir. Burada en 6nemli nokta; akreditife teyidini ekleyen banka, lehtar
eger uygun belgeleri sunuyorsa, mutlaka akreditif 6deme sart1 olan paray1 lehtar 6demesidir.

3.3.5.3.6. istira Bankas1 (Negotiating Bank)

Amir banka tarafindan agilan akreditifte bir baska bankaya ibraz edilen belgeleri satin
alma yetkisi verilebilir. Bu istira yetkisidir. Istira sadece belgelerin incelenmesini degil ayni
zamanda degerinin verilmesi kapsar ki bu belgeleri ibraz eden tarafa 6deme yapilmasi
anlamma gelir. Istira ile gorevlendirilen banka kendisine Ibraz edilen belgeleri ibraz eden
taraf ile miizakere eder, anlasirlarsa istira eder bir bagka ifade ile bedelini 6deyerek (degerini
vererek) satin alir. 22

Giliniimiiz ticaretinde de kullanilan istira anlami ‘kirmak’ manasinda kullanilmaktadir.
Yurt i¢i ¢eklerde de kullanilan bu yonteme gore, vadesinden 6nce ¢ekin bedelini ¢ek sahibine
asil tutardan daha az 6denmesi veya belirli bir komisyon almas1 sonucu ¢ekin sahibi olunmasi
daha sonrasinda ise vadesi geldiginde tam tutar1 ¢eki kiran tarafin almasi olarak 6zetlenebilir.

%8 (zalp.s.25.

29 Mehmet Melemen ve S. Burak Arzova, Uluslararasi Ticaret Finansman Teknikleri ve Ticari ingilizce,
Istanbul: Alfa Basim Yayin, 2000, s.96.

%0 Bedestenci ve Canitez, s.204.

% Dlek, 5.22.

%23.9.e., 5.26
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Genellikle istira ile teyit bankasi ayn1 bankadir. Akreditif sartlarinda istira bankasinin
herhangi bir banka olabilecegi belirtilmiyorsa, istirayr yapacak bankanin muhakkak
belirtilmesi gerekir.?

3.3.5.3.7. Rambursman Bankasi

Amir banka, bagka bir bankayi (teyit bankasi) akreditif sartlarina uygun vesaik
karsiliginda 6deme yapmaya yetkili kildig1 takdirde, s6z konusu bankayir ramburse etmeyi
taahhiit eder. Amir banka bu yiikiimliiligiinii dogrudan dogruya kendisi yerine getirebilecegi
gibi, yetkili kilacag1 bir banka (rambursman bankasi) araciligiyla da yapabilir.?**

Akreditif acilirken amir banka, bu rambursman bankasini belirtir, ve bu rambursman
bankasina lehtar bankasina 6deme yapma yetkisi (otorizasyon) verir, Rambursman bankasinin
gorevi sadece bankalar arasinda para transferi yapmaktir, Rambursman bankasi belgeleri
incelemez ve akreditif metnini gérmez, akreditifin detaylarina girmez.

3.3.5.3.8. Devir Bankasi

Amir banka tarafindan agilan akreditifte bir baska bankaya akreditifi tamamen veya
kismen devir etme yetkisi verilebilir. Akreditifin devir edilebilmesi icin akreditifte
Transferable™ yani "Devredilebilir" sartinin yer almasi gerekir. Devredilebilir sart1 tagiyan bir
akreditif akreditifte ad1 verilen bir devir bankasi tarafindan lehtarin talimati iizerine bir baska
2.lehtara devredilebilir. Akreditifte aksine bir sart olmadig: siirece gérevli banka veya teyit
bankas1 ayn1 zamanda devir yapmaya yetkili bankalardir.?®

263 yeni, s.24.
6% Akin, 5.130
265 Ozalp, 5.28.
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3.3.5.4. Akreditifin Genel Ozellikler ve Isleyis Sekli

Akreditif taraflar agisindan avantajlar1 ve Uluslararasi ticaretin gelismesindeki katkilari
sayesinde biitliin diinyada en yaygin olarak kullanilan bir ticari mekanizmadir. Olusturulan
standartlar sayesinde adeta ticari litaratiiriin ortak kullandigi bir dil haline gelmistir. Genel
Ozelliklerine bakacak olursak;

Akreditif, uluslararasi ticarette en sik kullanilan 6deme seklidir.
Akreditif hem ihracat¢iy1, hem de ithalatgiyr koruyan bir islemdir.

Akreditif, ithalatcinin verdigi talimat dogrultusunda, ithalatginin calistig
bankanin belirli bir meblaga kadar ve belirli bir vade i¢in istenilen kosullarin
yerine getirilmesi ve ihracat¢i tarafindan ihra¢ edilen mallarin ihracina iliskin
belgelerin ibraz1 karsihiginda ihracatcrya Odeme yapilacagini taahhiit etmesidir.

Ithalatc1 firma, kendi bankasma verdigi emirle ithal edecegi malin karsiligini
thracatct firmanin bankasina, mal ihrag edildigi takdirde 6demeyi taahhiit ettigini
bir kredi mektubu ile bildirir. Bu kredi mektubu akreditiftir.

Bu sistem, diger 6deme yontemlerine gére daha pahali olmasina ragmen, en
giivenilir olanidir. Hem saticiya hem de aliciya ¢esitli faydalar1 vardir. Mal
bedelinin banka taahhiidiinde olmasi, transfer riskinin biiyiik olgiide ortadan
kalkmasi, satict ve alicinin kredi imkani elde etmesi, gerekli kosullarin yerine
getirilmesinin bankaca saglanmasi bu faydalar arasindadir.

Akreditifte bankalar ve belgeler iizerinden islem yaparlar. Ciinkii akreditif
islemleri mallarla ilgili olmay1p yapilacak hizmet ve islerle ilgilidir.

Akreditifler dayandirildiklart satis s6zlesmelerinden veya diger sozlesmelerden
ayri islemlerdir.”®®

Bir akreditif isleminin basaris1 yada basarisizligi, akreditif in ifade bigimine bagli hale
gelebilir. Bu nedenle, alic1 ( akreditifi agma sorumluluguna sahip olan kisi), akreditif sartlarini
acik, 0zIlii ve miimkiin oldugu kadar basit tutmali, orijinal s6zlesme mukavelesinin sartlarina

miimkiin olan en genis derecede bagli kalmalidir.

267

Farkl tiirlerde akreditifler olsa da, genel manada bir akreditif isleyis semas1 Sekil 5’te
goriildiigl gibidir.

%6 Kaya, 5.45.

%7 Hinkelman, Edward G., s.77.
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Sekil 5. Akreditifli Odeme Seklinin Islem Akisi

Yukaridaki sekilde bir akreditif isleminin temel ¢alisma prensibi anlatilmis, akreditifin
tiiriine gore bu is akislart cogalmakta ve detaylanmaktadir. Ancak isleyisin temel prensibi bu
sekilde siralandig1 gibidir, Bu islemlere sirasi ile bakacak olursak;

1. ithalat¢1 ve ihracatgr aralarinda bir satis sdzlesmesi yaparlar, boylece malin
detaylarini, 6deme ve teslim kosullar1 belirlendikten sonra bankalarin irtibata gegmesi
beklenir.

2. Ithalat¢1 kendi bankasina giderek akreditif agma talebinde bulunur, bunun karsiliginda
Amir banka gerekli olan kredi iliskisi cergevesinde kendi giivenceye almak igin
Ithalatcidan ihtiya¢ duydugu teminatlar: alir ve limitleri gergevesinde akreditif agilma
stirecini baglatir. Nihayetinde akreditif amir bankanin vermis oldugu bir taahhiittiir,
akreditif sartlarina gore Ithalatc1 ( amir ) malin bedelini 6demese dahi Amir Banka bu
parayr 6demek zorundadir, tabii ki akreditif istenen tiim kosullara uygun ise bu sart
gerceklesir.

3. Ithalat¢i, kendi bankasina mallar la ilgili detayli bir proforma fatura veya satis
sOzlesmesi sunar buna gore; Lehtarin kim oldugu, Malin degerini, malin icermesi
gereken sartlari, vadeyi, yiikleme-bosaltma limanlarini, akreditif in gegerlilik siiresini,
en ge¢ yiikleme siiresini, vb. istedigi detaylar1 akreditifte yazdirir. Amir banka bu
talepleri uluslararast bankacilik teamiilleri geregi, bir metin halinde diizenleyerek,
SWIFT (*) ortaminda hazirlayarak, ihbar bankasina sifreli mesaj ile iletir.®®

(*) SWIFT: uluslararasi para transferlerinde ve haberlesmede kullanilan bir kod sistemidir Operatorlerin
bilgisayar araciligiyla girdigi kodlar ve mesajlar kars1 bankaya 6zel bir ag yardimiyla iletilmektedir. Uluslararasi
ticarette genel olarak SWIFT veya BIC ifadeleri kullanilir. Swift bu standardi saglayan Society for Worldwide
Interbank Financial Telecommunication kurumunun bas harflerinden gelir. BIC ise Bank Identifier Codes'
(Banka tanimlama kodlar1) ifadesinin kisaltilmasidir. Swift, s6z konusu bankay1 belirten 8 veya 11 haneli bir
koddan ibarettir. Tiim diinya bankacilik sisteminde SWIFT kodlar standarttir. Kaynak;Wikipedia.
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3.3.5.5. Akreditifin Tiirleri

Akreditifler farkli basliklar altinda isimlendirilebilmektedir, ancak glinimiiz de ki
kullanimu itibari ile burada 3 grupta agiklanacaklardir.

Akreditifler ilk olarak, yapisal agidan ayristirilacak ve akreditif temel Ozelliklerine
burada belirlenecek, ikinci olarak, 6ddeme c¢esitlerine gore gruplanacak, son olarak bir ¢ok
tiirde akreditif bulunmakta bunlarin temel 6zelliklerine gore agiklanacak.

3.3.5.5.1. Yapilar1 Bakimindan Akreditif Tiirleri

3.3.5.5.1.1.Doniilebilir ve Doniilemez Akreditifler (Revocable and Irrevocable L/C)

Doniilebilir (kabili riicli) akreditif; ithalatci veya ithalat¢inin bankasi tarafindan
ihracatciya herhangi bir on ihbarda bulunmaksizin gecersiz kilinabilen veya kosullari
degistirilebilen bir akreditif tiiridiir. Bu yiizden bu tiir akreditif, her ne kadar hukuki bir engel
yoksa da genellikle bankalar tarafindan kabul gérmez. O halde bir Kabili Riici Akreditif,
neihracat¢inin bankasinin ne de ithalat¢inin bankasinin ihracatgiya karsi bir 6deme garantisi
niteliginde olmadig: i¢in ve sadece vesaikin gonderilmesinde bir yardimci niteliginde oldugu
icin aslinda akreditifli bir 6deme sekli de degildir. Bu niteligi sebebi ile bu tiir akreditife
uygulamada "Thbarname (Advice)" ad1 da verilmektedir.?*

Gayri Kabili Riich, "doniilemez, iptal edilemez, vazgecilemez" anlamlarina gelir. Gayri
Kabili Riicli Akreditif, 4 tarafin her birinin (6zellikle ihracatginin) ayr1 ayr1 onay1 olmadikca
degistirilemeyen ve iptal edilemeyen bir akreditif tiiriidiir.?’° Doniilemez akreditifler,
doniilebilir akreditiflerin aksine her hangi bir anda akreditif bankasinin talebi iizerine tek
tarafli olarak degistirilemez ya da iptal edilemezler. Doniilemez akreditifler agildiktan sonra
akreditif bankasini, teyit ilave edildikten sonra teyit bankasimi yiikiimliiliik altina sokar,
degisiklikleri ya da iptal edilmeleri lehtarin rizasina baghdlr.271

Giliniimiizde ticaretinde doniilebilir akreditifle neredeyse hi¢ karsilasiimaz. Uluslararasi
bankacilik teamiilleri geregi akreditifler artik doniilemez olarak agilmaktadir. ICC’nin 600
brosiiriinde de belirtildigi gibi; bir akreditif aksi bildirilmedik¢e doniilemez taahhiit
tagimaktadir, denmektedir.

%9 pekcan Erdogdu ve Erol Ugdal, Bankalarda Dis Ticaret islemleri ve Uluslararas1 Kurallar, istanbul:
Istanbul Universitesi Yaym No:3679, Yiiksek Yaym No:2, 1992,
270
Kemer, s.362.
an Ozalp, s.44.
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3.3.5.5.1.2. Teminat Akreditifler (Stand-by L/C)

Teminat akreditifleri, bankalarmn yurt disina banka teminat mektubu vermelerinin
yasaklanmis oldugu iilkelerde ortaya ¢ikmistir. Ornegin Amerikan ve Japon hukuklar kendi
bankalarinin iilke disina banka teminat mektubu diizenlemelerini yasaklamigtir. Bu yasagi
asmak amaciyla banka teminat mektubu yerine teminat akreditifi kullanilmaktadir.?"

Akreditifin genel isleyisine gore farkli tarzda algilanabilecek tiirden ve genelde
akreditiflerin bir teminat mektubu gibi islem gordiigi bir tirdiir ve cogunlukla taahhiit
islerinde kullanilir.

Teminat akreditiflerinde, amir sifatiyla hareket edip akreditif agan taraf ihracatcidir.
Ihracatci, ithalatciya yapmakla taahhiit ettigi isi istenen kalitede ve siirede gerceklestirecegine
iliskin bir stand-by akreditif acarak banka garantisi verir. Isin bitirilmemesi veya eksik
tamamlanmasi ya da sézlesme kosullarina uygun hareket edilmemesi gibi durumlarda ithalatci
teminat akreditifinden kaynakl1 alacag tahsil yoluna gider.?”®

Teminat akreditifinde genel olarak ii¢ taraf vardir:

o Taahhiit isini/ingaat isini listlenen firma, satici, kredi alan (amir),
e Teminat akreditifini diizenleyen banka,

o Isveren, mallarin alicisi, kredi/ddiing veren (lehdar).

Teminat akreditifleri, genel olarak, insaat s6zlesmelerinden dogan taahhiitler i¢in
kullanilmaktadirlar. Burada ingaat1 yapma isini tistlenen firma veya kisi, isveren lehine bir
teminat akreditifi actirir. Banka, teminat akreditifinde insaat1 yapacak gergek veya tiizel ki-
sinin taahhiidiinii geregi gibi veya hig ifa etmezse belirli bir miktar1 5demeyi iistlenir. insaat
sozlesmesine uygun olarak yiikiimliiliik yerine getirilmezse isveren bankaya basvurur.
Bagvuru, bankanin 6deme yapmasi igin yeterlidir.274

3.3.5.5.1.3. Teyitli Akreditifler (Confirmed L/C)

Lehdar (ihracatci) akreditifi acan amir bankay1 tanimamasi halinde veya kendisini daha
fazla giivende hissetmek icin, akreditife yonelik teyit isteyebilir. Bu durumda ihracat¢inin
iilkesinde bulunan muhabir banka akreditif metnine kendi teyit mektubunu ekler ve bu sekilde
akreditifi lehdara ihbar eder. Bu durumda muhabir banka da amir banka gibi 6deme
konusunda sorumluluk altina girmistir. Dogal olarak muhabir bankada akreditife teyit vermis
oldugundan, bunun karsiliginda ithalat¢idan (amir) komisyon seklinde bir bedel alirlar. Teyitli
akreditifler ithalat¢i tarafindan biraz daha masrafli olmasina ragmen, ihracatcilar tarafindan en
cok arzu edilen akreditif sekli olarak diisiiniilebilir. Ayrica muhabir bankalar sadece gayri
kabili ructi niteligindeki akreditiflere teyit verebilmektedirler ve bu teyidin de verilebilmesi
i¢in acik¢a belirtilmesi gerekir. Bu tiir akreditifler ile satict tam Odeme acisindan tam bir
garanti tesis etmesinden dolayi, ihracatgilar tarafindan en ¢ok tercih edilen akreditif tiiriidiir.

72 Qanl1. s.114.
% Dolek, 5.36.
7 Sanly, s.115.
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Ayrica teyitli akreditiflerde ihracatci ihracatla ilgili dokiimanlar1 bankasina teslim ettiginde,
teyit veren banka en ge¢ 7 is giinii icerisinde ihracat bedelini 6demek zorundadir. Burada teyit
veren banka, amir bankadan paranin transfer edilmedigi gibi bir gerekceyle, ihracatciya
O0deme yapmaktan kacinamaz.?”® fhracat¢i acisindan malin satildigr tiilkenin politik ve
ekonomik istikrar1 nedeniyle transfer problemi sorun olmamakta ve bu hususlarla bankasi
ilgilenmektedir.  Teyitli akreditifler teyit komisyonun fazla olmasi sebebiyle teyitsiz
akreditiflere gore daha pahalidir. Ornegin, Tiirkiye’deki bir bankanin komisyon listesine gore,
teyitsiz akreditif’te komisyon yiizdesi % 0,1 iken teyitlide % 0,15°dir. 2"°

Thracatg1 bankanin bir akreditife teyit vermesi demek aslinda &zii itibariyle bankanin,
akreditifi acan amir bankaya onay vermesi demektir. Bir bankanin diger bankaya kefil
olabilmesi i¢in tahmin edilecegi gibi iki banka arasinda bir teminat sézlesmesi yapilmis
olmasi gerekir ki buna finansman iligkilerinde kredi hatt1 (credit line) olusturmak adini verilir.
Diinya lizerinde her banka her banka ile muhabir iliskisi i¢cinde olmadigi, yani karsilikli
caligmadig1 gibi her iki banka arasinda da kredi iliskisi mevcut degildir. Bu nedenle teyitli bir
akreditifin tesis edilebilmesi i¢in mutlaka birbiriyle ¢alisan, muhabir iligkisi i¢inde olan ancak
ayrica kredi iliskisi de olugturulmus iki banka bulmak gerekir. Sayet dogrudan ¢alisabilecek
nitelikte iki banka bulunamadigi takdirde araya {iglincii bir araci bankanin girmesiyle akreditif
iliskisi kurulabilir ki bu bankaya akreditif olaymnda Rambursman bankasi (*) ad: verilir.?”’

3.3.5.5.1.4. Teyitsiz Akreditifler (Unconfirmed L/C)

Teyitsiz akreditiflerde aract bankanin 6deme konusunda herhangi bir sorumlulugu
yoktur. Gorevi, akreditifi lehtarina ihbar etmek, duyurmaktir. Ancak akreditif kendisini
baglamasa bile, akreditifin gercege uygun olup olmadigini kontrol etmek i¢in makul bir dikkat
gostermek durumundadir. Teyitsiz akreditifler daha ¢ok saticilarin alicilarina, amir bankaya
ve alimin yapilacag iilkeye giivenlerinin tam oldugu durumlarda kullanilir."®

Burada ihracat¢inin bankasi, Ithalatginin bankasinin  bir subesi gibi faaliyette
bulunmaktadir. Teyitsiz akreditif teyitli akreditife oranla daha az masrafli (komisyonu daha
diisiik) oldugu icin ithalatcilar tarafindan tercih edilmektedir.?”

25 Bedestenci ve Akinct, $.207.
276 Bagriagik ve Kantekin, s.111.
7" Dolek, 5.27.

28 Akin, s.132.

27 Glirsoy, s.85.
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3.3.5.5.2. Odeme Tiirleri Bakimindan Akreditif Tiirleri

3.3.5.5.2.1. Goriildiigiinde Odemeli Akreditifler (Sight L/C)

Akreditifte istenen belgelerin ibraz edilmesi iizerine ve bu belgelerin amir banka veya
gorevli banka varsa teyit bankas1 nezdinde uygun bulunmasindan sonra bedeli hemen 6denen
akreditiflerdir. Bu tiir akreditifler 6deme vadesi icermezler, 6deme vesaikin uygun
bulunmasindan hemen sonra makul bir siirede (*) akreditif sartlarina uygun yapilir. Akreditife
teyit ilave etmeyen gorevli bankanin ibraz lizerine 6deme yapmasi bu bankanin gorevi kabul
edip gorevi kapsaminda belgeleri incelemesi ve ibrazi karsilamaya karar vermesine baglhdir.
Amir ve teyit bankas1 gibi lehtara karsi doniilmez taahhiidii yoktur. Lehtarin bunun farkinda
olmas1 gerekir. Lehtarin kendisine ihbar edilen akreditifte bir bankayi gorevli goérerek
yanilgiya diismemesi gerekir. Lehtarin amaci gorevli bankadan doniilmez bir taahhiit elde
etmek ise akreditif kendisine ihbar edildikte sonra bu durumu gorevli banka Ile miizakere
etmeli ve gerekirse akreditife degisiklik talep ederek akreditifi ihtiyacina uygun hale getirmesi
gerekir. Gorildiigiinde 6demeli akreditiflerde bazen police istendigi de goriiliir, bu bazi
tilkelerin uygulamalarindan kaynaklanir,(**) bazi iilkelerde 6deme igin polige gerekli iken
bazi iilkelerde zorunlu olmadigi halde vergiye tabi oldugundan pek kullanilmaz.?*

Thracatcinin sight akreditifte yiikleme tutari1 hemen bankasindan alabilmesi igin
akreditifin Oncelikle 6n kosul olarak mutlaka teyitli olmasi1 gerekir. Teyitsiz sight bir
akreditifte ihracat¢1 yliklemeyi miiteakiben bankasina yilikleme belgelerini verince araci banka
bu belgeleri amir bankaya gonderir ve amir banka rezerv(***) incelemesi yaptiktan sonra
o0demeyi cikartir. Bu nedenle sight akreditife piyasadaki yaygin kullanimiyla pesin akreditif
demekten daha ¢ok goriildiigiinde 6demeli akreditif denmesi daha dogrudur. Buradaki
ifadeden anlagilmasi gereken de yiikleme belgelerinin amir bankada goriilmesi ve rezerv
yoksa 6demenin yapilmasidir.?®!

280 Ozalp, s.52.

1 Dolek, 5.28.

(*) ICC 600°e gore bu siire 5 is glinlidiir, bu siire i¢inde akreditifin ya 6demesi yapilir yada akreditif belgelerinde
rezerv varsa amir (ithalat¢i) bu rezervleri kabul etmedigini kendi bankasina bildirerek 6demek yapmaz, ve amir
bankada bu bilgileri gorevli bankaya bildirir ve lehtara (ihracat¢iya) bilgi verir ve yeni talimatlar beklenir.

(**) Ozellikle Asya Kitasi iilkelerinde sight akreditifte olsa police, vesaiklerle birlikte génderilir. Cin, Hindistan,
Pakistan, Tayvan gibi iilkelerde i¢ mevzuatlar1 geregi bu uygulama yaygindir.

(***)Rezerv: Bir akreditifte amir in lehtardan satin alacagi mallarda ve/veya belgelerde akreditifin belirlenen
sartlarina uymadiginin tespit edilmesidir. Akreditiflerde Rezerv konular1 ICC 600 ve ISBP 681 brosiirlerinde
belirlenmistir. Bankalar sadece belgeleri incelemekle sorumludurlar, belgelere karsi sorumluluklart vardir, bu
nedenle malin basina zarar ziyan gelmis olsa da bu konu belgelerde géziikmiiyorsa bankanin sorumlulugunda
degildir.
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3.3.5.5.2.2. Vadeli Akreditifler (Deffered L/C)

Vadeli akreditiflerde sevk vesaiki, ihracat¢i tarafindan kendi bankasina ibraz edildiginde
odeme Vesaik Ibrazinda Odemeli Akreditifteki gibi hemen degil, akreditif {izerinde yazan bir
tarihte (belirli bir vadenin sonunda) yapilmaktadir.(*) Akreditifin teyitli veya teyitsiz olmasi,
burada da 6nem kazanmaktadir. Eger acilan vadeli akreditif ayn1 zamanda teyitli ise, vade so-
nunda Ihracatc1 parasmmi kendi bankasindan tahsil edebilecektir. Bu durumda vade sonunda
ihracat¢inin bankasindan paranin, tahsil edilebilecegine dair bir yazi alinabilir. Ancak alinan
bu yazili belge, kiymetli evrak niteligine sahip olmadig i¢in polige gibi kirdirilamaz. (**)

Eger akreditif Vadeli- Teyitsiz Ise, ddeme vade sonunda ithalat¢inin bankasi tarafindan
yapilir. Boylece ithalat¢i, en azindan, vade sonuna kadar kendi bankasina 6deme yapmama
imkanina sahip olur. O halde vadeli akreditifin, ihracat¢inin ithalatgiya bir kredi imkani
tamdig1 bir akreditif oldugu sdylenebilir.”

Vadeli akreditiflerde ithalat¢1 firmalar da 6demeyi elbette ki vade giinii yaparlar. Malin
yiiklenip kendi iilkelerine gelmesiyle birlikte yiikleme belgelerini amir bankadan (akreditifi
acan bankadan) alarak Oncelikle mali glimriikten ¢ekerler. Bankalar burada akreditif agilis
esnasinda ithalatgidan aldiklar1 teminata gilivenerek malin miilkiyetini ithalatgiya
devretmekten kaginmazlar.

Ithalat¢1 firmalarm vadeli akreditiflerde tam vade giinii 6deme yapmasi esastir. Zira
akreditif iliskisi temelde bir kredi iliskisidir. Akreditifin Ingilizce karsiligindaki
(letter of credit) kredi - credit kelimesine dikkat edilmesi gerekir. Amir banka, akreditif ag-
makla aslinda ithalat¢1 firmay1 kendi nezdinde verilen teminata dayali olarak kredilendirmis
kabul edilir. Bu nedenle vadeli akreditiflerde kredi vadesinde 6denmelidir, seklinde bir yorum
yapmak miimkiindiir. Bankalar vadeli akreditif islemlerinde vade giinii 6deme yapilana kadar
teminati sakl tutarlar.?®®

3.3.5.5.2.3. Kabul Kredili Akreditifleri (Accaptance L/C)

Bu tiir akreditifte de 6deme belirli bir vadede yapilmasina ragmen, lehdar (ihracatgi)
oncelikle bir polige diizenler. Lehdar tarafindan diizenlenen polige sadece akreditif amiri
(ithalatg1) tarafindan kabul edilebilecegi gibi, amir ile amir bankas1 arasindaki iliskilere bagh
olarak, amir bankasi poligeye aval verebilir. Bu noktada amirin poligesine amir banka disinda
bir baska banka veya bankalar da, aval verebilirler. Eger sozii edilen policeye bankalar
tarafindan aval verilirse, police 6denme kosullan agisindan son derece giivenli bir hale gelir.

282 Kemer, 5.364.

8 Dolek, 5.28.

(*) Bankalar, ihracat¢1 miisterilerine agilan Vadeli Akreditiflerde, ihracatg1 tarafindan akreditif tahtindaki
belgeleri Amir bankaya sunduktan sonra, bu bankadan bir Vade bildirim mesaj1 alirlar, buradaki vade bildirimi
bankalarin geri donemeyecegi bir taahhiit olacagindan, Lehtar bankalar ( ihracatginin bankasi ) bu mesaja
istinaden bu akreditifi teminat olarak alip ihracat¢i statiisiinde bulunan firma ile kredi iliskisi icerisine
girebilmektedirler.

(**) Glnlimiiz bankacilik uygulamalarinda, vadeli akreditifler i¢in vadenin belirtildigi bir poli¢e diizenlenmesine
gerek yoktur. [hbar Bankasi veya Gérevli Bankamin vesaikleri Amir bankaya gonderirken beraberinde birde
Romiz Mektubu gonderir, bu mektupta; Kendisinin bilgileri, amir ve lehtarin bilgileri, akreditif referanslart,
vesaiklerin adetleri varsa rezervleri, 6deme detaylar1 gibi bir ¢ok bilgi yazilmaktadir ve burada kendi belirledigi
vade tarihini de bildirir, Amir bankada buradaki bilgileri kullanarak SWIFT mesaj1 yolu ile vade teyit mesaj1
gonderir.
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Ayrica akreditifle birlikte ihracatcinin police keside ederek, ithalatgiya ve bankasina
gondermesi halinde, akreditifli 6deme yontemi ayni zamanda kabul kredili 6deme sistemine
déniismiis olur.?®* Boylece ihracat¢1 6deme I¢in police vadesini bekleyecegi gibi, vade sonunu
beklemeden poligeyi kirdirarak parasini tahsil edebilmektedir.

3.3.5.5.2.3. Istira Edilen Akreditifler (Negotiable L/C)

Akreditif islemlerinde istira; Ibraz konusu polige ve/veya belgelerin degerinin verilerek
satin alinmasidir. Ibraz konusu belgelerin sadece incelenmesi veya gonderilmesi istira
degildir. Istira akreditiflerinde polige her zaman olmayabilir. Burada istiray1 olusturan eylem
bir bagka tarafin esas muhatap (borglu) oldugu polige ve/veya belgelerin akreditifte kendisine
istira yetkisi verilen bir tarafca degerinin verilerek satin alinmasidir. Bu satin alma derhal
ddeme veya belli bir siire sonra Odeme yapilacagma dair taahhiit seklinde olabilir, istirada
O0demeyi istira bankast kendi kaynagini kullanarak yapar. Maliyeti yani kendisinin 6deme
yaptig1 tarih ile kendisine 6deme yapilan tarih arasindaki farki (faiz) akreditif sartlarina gore
bir tarafa yansitir. Istira akreditiflerinde faiz genelde akreditif lehtarina ait oldugu igin istira
bankasi igtiray1 lehtar ile mutabik kaldig1 oranlardan yapar ve maliyeti lehtara yansitir. Yani
lehtara polige ve/veya belgelerin degerinden kendi hesapladigi maliyeti diistiikten sonra kalan
kalan kismi1 6der ancak esas borglu taraftan police ve/veya belgelerin degerini alir. Oysa
odeme akreditiflerinde (by payment) gérevli banka 6deme yaptigi tarih itibariyle amir veya
teyit bankasindan ramburse olur, arada fark olusmaz. Istira (negotiation) ile 6deme (payment)
akreditifleri arasindaki fark budur. Istira akreditiflerinde risk amir bankaya aittir. Buna
belgelerin gonderilirken kaybolmasi, calinmast ve benzeri durumlar dahildir. Daha 6nceleri
bu tiir riskler istira bankasi {lizerindeydi ancak son zamanlarda ICC bankacilik komisyonu
tarafindan verilen goriislerde riskin amir bankaya ait oldugu kabul edilmistir.

Istira yetkisi belli bir banka ile smirli tutulabilecegi gibi sinirsizda olabilir, bunun
akreditifte belirtilmesi gerekir. Bir istira akreditifinde istiraya yetkili bankanin ismi akreditifte
belirtilir, banka ismi belirtilmeden "any bank" seklinde bir tanimlama yapilirsa her hangi bir
banka istira bankasi olur.(free negotiable).?®

3.3.5.5.3. Kullanim Cesitlerine Gore Akreditif Tiirleri

3.3.5.5.3.1. Devredilebilir Akreditif (Transferable L/C)

Akreditif konusu mallarin bir firma tarafindan temini veya iiretimi miimkiin
olamayacaksa veya ihracatci bir araciysa, ayr1 ayr1 akreditifler agmaya veya akreditif sartlarini
(lehtar, iilke degisiklikleri gibi) degistirmeye gerek kalmaksizin akreditifin kismen veya
tamamen bir ya da birden fazla {igiincii sahsa (ikinci lehtarlar) 6denmesi hususunda
baslangicta yetki veren akreditiflerdir.

Akreditif, amir banka tarafindan agik bir bigimde "devredilebilir (transferable)" olarak
adlandirildig1 takdirde devir yapilabilir. "Boliinebilir (divisible)" ve '"parcalanabilir

284 Bedestenci ve Canitez, $.209.
%5 Ozalp, s.52.
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(fractionable)", "temlik edilebilir (assignable)" ve "aktarilabilir (transmissible)" gibi terimler
akreditifi devredilebilir hale getirmez. Devirde, ilk akreditifteki esas sartlar degistirilmemekte,
sadece miktar, mal fiyati, akreditif vadesi, vesaik ibraz siiresi, sevKiyat siiresi taraflarin kabuli
ile degistirilebilmektedir. Akreditifin ilk lehtari, ikinci lehtarin kendisine kesmis oldugu
faturay1 alarak, kendisinin lehtar1 oldugu ilk akreditif sartlar1 geregi belirtilen fiyat ve miktar
iizerinden diizenleyecegi ihracat faturasini bankaya ibraz eder. Boylece, ithalat¢1 jIK lehtarin
bu isten ne kadar para’komisyon kazandigini ve ikinci lehtarin kim oldugunu &grenemez.
Sadece déniilemez akreditifler devredilebilir.®® O halde devredilebilir bir akreditifin en
onemli fonksiyonlarindan biri; lehtar ve iilke gibi ¢esitli de%isiklikler yapmadan, akreditifin
kismen veya tamamen kinci lehtarlara 6deme yapabilmesidir. 8

3.3.5.5.3.2. Karsiikli (Ard Arda Acilan) Akreditif (Back to Back L/C)

Ihracat islemlerinde bazen ihracatci, ithalatciya sevk edecegi mallar1 kendi iilkesinden
baska (yabanci) bir iilkedeki imalatgidan temin (ithal) ederek, kendi Ithalat¢i firmasina sevk
eder. Boyle bir ihracat isleminde ihracatgi firma, ithalat¢1 firma tarafindan kendi lehine
acilmis bir akreditif ¢ercevesinde sevk etmek zorunda oldugu mallari, bagka bir iilkede
bulunan imalat¢idan ithal etmesi halinde, bu imalat¢1 firmaya ihracat¢r firmanin acgtigi akredi-
tife Karsilikli Akreditif denir.

Karsiliklt akreditifte iki akreditif ortaya ¢ikmaktadir. Birincisi; ithalatginin, ihracatgi
lehine agtig1 (Orijinal) akreditif, ikincisi ise Thracat¢min baska bir iilkedeki imalatg1 firma
lehine actig1 akreditiftir. Devredilebilir akreditifte ihracatci ile imalat¢1 genelde ayni iilkede
yer alirken, karsilikli akreditifte ihracat¢1 ve imalatci1 genelde farkl: tilkelerde bulunur.?®®

Ard arda agilan iki akreditif birbirinden bagimsizdir. Bununla beraber kural olarak her
ikisi de ayni sartlar1 tagimalidir. Ancak ikinci akreditifte yer alan bazi sartlar birinci
akreditiften farkli olabilir. ikinci akreditifte mal bedeli birincisinden daha azdir. Ciinkii
aradaki fark komisyon olarak araciya verilmektedir. Akreditiflerin amirleri farklidir. Ilk
akreditifin amiri ithalat¢1, ikincisinin ise araci olarak hareket eden kisidir. Birinci akreditif
ikinciye oranla daha uzun vadelidir. Ard arda akreditife alternatif olarak kullanilan bir baska
akreditif daha vardir. Burada satict kendi bankasina giderek yeni bir akreditif agmasini ister
ve kendi lehine agilan akreditifin "karsilik" (co-unter) olarak kullanilmasini ister. Bu durumda
akreditif "counter credit" adin1 almaktadir.

Ard arda akreditif actirmak, devredilebilir akreditif actirmaktan daha pahalidir35. Bu
ylizden bankalar devredilebilir akreditifi tercih ederler. Devredilebilir akreditifte tek akreditif
oldugu halde ard arda akreditifte birbirinden bagimsiz iki akreditif vardir. Ard arda acilan
akreditiflerde kullanilan belgeler arasinda uyumun olmasi 6nemlidir. Fakat satisin sebebi
farkl1 ise belgeler arasinda uyum zor hatta imkansizdir. Ornegin alim FOB, fakat satim C&F
veya CIF ise ve uzun siireli bir tasima varsa ikinci akreditif birinciden énce a¢ilmalidir. Ard
arda akreditifte, akreditiflerin 6deme bankalar1 farkli ise yorum farkliliklar1 dogacak, bu da
ayr1 bir sorun olusturacaktir.”®

2% Aki, 5.134.

%87 Kasim Karahan ve Murat Camitez (edt), Uygulamali ihracat - ithalat, islemler ve Dokiimantasyon, 2. Baski,
Ankara: Cizgi Kitabevi, 2008, s.67.

288 Glirsoy, s.87.

89 Sanli, 5.110.
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3.3.5.5.3.3. Doner Akreditif (Revolving /Rotative L/C)

Akreditif, bir defalik sevkiyat igin acilir ve sevkiyat gergeklesip vesaik bankaya teslim
edildiginde kapatilir. Ancak ithalat¢1 ve ihracatgr birbiriyle sik sik, diizenli ve iistelik biiytlik
miktarda aligveris yapiyorlarsa, bu durumda her sevkiyat icin ayr1 akreditif agilmasi
biirokratik islemleri ve maliyeti artirdig1 gibi biiylik zaman kaybina neden olur.

Iste bu maliyet ve zaman kaybindan kurtulmak Icin ithalatg1 ve ihracatci birbiriyle
anlasarak, bir kismi1 veya tamami kullanildik¢a ek bir degisiklik talimatina gerek kalmaksizin,
her sevkiyat i¢in ayni sartlarla ve ayni parasal tutar i¢in otomatik olarak yenilenen bir
akreditif agarlar ki buna Rotatif Akreditif denir. Bu akreditif tiiriinii genelde tarim {iriint
ithalati yapan ithalatgilar tercih eder.”®

Stirekli tarim {rlinii ithalatiyla ugrasan dis ticaretgilerin daha ¢ok tercih ettigi bu
akreditif, ithalatciyr defalarca akreditif agma biirokrasisinden ve belli bir donem icersinde
yapacagi toplam Ithalat i¢in deyecegi paranin tamamini ilk asamada 6deme zorunlulugundan
kurtarmasinin yani sira ihracatciya da, ithalat¢iya yapacagi her parti mal sevkiyati i¢in ayri
ayr1 akreditif agilmasini beklemeksizin, bir defa acilmis olan ayni akreditif mektubuna
dayanarak siirekli ihra¢ mal1 tiretimi yapma imkani1 saglar.

Rotatif Akreditif uygulamada iki bigimde kendini gosterir.

1) Parasal Degerle Sinirlt Rotatif Akreditif: Burada ihracatei ile ithalat¢1 bir
toplam parasal deger (alim- satim bedeli) lizerinden akreditif agarlar ve bu
tutar ihracatgiya ddenmek iizere hazir tutulur. Thracatgi, aym ithalatgiya
her sevkiyattan sonra (yani akreditifin her doniisiinden sonra) ilgili
sevkiyatin bedelini bankasindan, amir bankanin kendi bankasina 6deme
talimatin1 beklemeksizin talep eder. Talep ve tahsil ettigi bedellerin
toplam1 akreditif mektubunda yazili toplam alim- satim bedeline
esitlenince akreditif iligkisi bitmis olur ve bdylece bankalarda hesaplar
kapatilir.

2) Zamanla Sinirh Rotatif Akreditif: Zamanla siirli rotatif akreditif, parasal
degerle siirli olana gore daha genis kapsamlidir, c¢linkii bu tiir
akreditiflerde hem parasal deger hem de bu degerin tahsil edilecegi
donemler ve toplam donem belirlenir. Bir diger anlatimla, burada
thracat¢1 ve ithalat¢1 bir toplam parasal deger falim- satim bedeli)
lizerinden akreditif acarlar ve akreditifte ayrica bu toplam bedelin
ornegin, akreditife konu olan malin toplam 8 av boyunca her av esit
miktarlarda sevk edilmesi karsiliginda aylik olarak taksit taksit
(200.000/8=25.000 $) tahsil edilecekti belirtilmis olabilir. Bdylece bu tiir
akreditifte, bir toplam mal miktar: (ve toplam parasal deger), bu toplam
mal miktarinin hangi toplam siire icersinde hangi alt donemler itibariyle
ne kadarlik paylar halinde sevk edilecegi (ve ne kadarlik parasal degerler
halinde tahsil edilecegi) belirlenmis olmaktadir.?"

290 Glirsoy, s.89
21 Kemer, .370.
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3.3.5.5.3.4. Kirmuzi Sarth Akreditif (Red Clause L/C)

Kismen veya tamamen pesin 6demeli akreditiflerdir. Akreditif konusu mallarin imali ve
tedariki i¢in satici ihtiyaci olan bir kisim parayi alicidan avans niteliginde talep edebilir, alici
bunu kabul edip agtiracag: akreditife bu tutar sart olarak koyarsa bu pesin Odemeli akreditif
olarak adlandirilir. Eski donemlerde mektup formatinda diizenlenen akreditiflerde pesin
odenecek tutar, dikkat ¢cekmesi igin kirmizi renkle yazildigindan bu akreditifler red clause
olarak adlandiriliyorlardi, giiniimiizde bu uygulama hemen hemen hi¢ yoktur, fakat aym
deyim hala pesin 6demeye Imkan veren akreditifler igin kullanilmaktadir.

Pesin 6denecek kisim igin akreditifte bazi belgeler istenebilir. Bunlar genellikle; Lehtar
tarafindan Imzalanmis avansi aldigini belirten bir alindi. Alinan avansin mallarin tedarik veya
ambalajlama islerinde kullanilacagini gosteren lehtar tarafindan imzalanmig taahhiitname.
Akreditif konusu yiiklemelerin zamaninda yapilacagimi ve uygun evraklarin bankaya ibraz
edilecegini gosteren lehtar tarafindan imzalanmis taahhiitname alnmaktadir.®?

Kirmizi Sarthi  Akreditifler, diinyada ilk defa Cin'den yapilan kiirk ithalatinda
goriilmistiir. Glinlimiizde 6zellikle Avustralya, Yeni Zelanda ve Giiney Afrika iilkelerinde sik
kullanilan bir akreditif tiiriidiir. Tiirkiye'den yapilan Ozellikle tarim iiriinleri ihracatinda
zaman zaman bu tlr akreditif kullanilmaktadir. Tarim drlinleri ihracatinda kirmizi sarth
akreditifin kullanilmasindan amag, ihracat¢ilarin ¢ift¢i ve diger iireticilerden satin aldiklari
mal bedellerinin prefinansmanini saglamaktir.”

3.3.5.5.3.5. Yesil Sarth Akreditif (Gren Clause L/C)

hracatc¢1 firmaya yiiklemeden 6nce yine avans imkani saglayan ancak avans karsiliginda
bir miktar malin ithalat¢1 adina depolanmasi sartin1 igceren akreditiflere yesil sarth akreditif
(green clause L/C) ad1 verilir.

Yesil sarth akreditiflerde ihracat¢i, akreditif kapsamindaki malin bir kismini (tabii ki
akreditif sartlarinda belirtilen miktar1) belli bir depoya, antrepoya teslim ederek ambar
makbuzu ile bankaya miiracaat ederek belirlenen avansi tahsil eder.

Thracatci firmalara elindeki belli bir stogu nakde ¢evirebilme imkani1 saglayan yesil sarth
akreditif bir acidan da ucuz, maliyeti diisiik kredi firsat1 vermesi agisindan tercih edilebilir bir
akreditif tiirli olarak piyasada karsimiza c¢ikar. Depolanan malin digindaki kalan miktarin
yikleme giinii, depolanan malla birlikte toplu sevkiyat gerceklestirilerek belgeler bankaya
takdim edilir ve avans dis1 kalan bakiye akreditif tutarinin akreditif 6deme sekline gore tahsili
yoluna gidilir.?*

Gortildiigii gibi, red clause ve green clause akreditifler temelde ihracati finanse etmek
islevi gérmektedirler. Bdylece ihracatci iilkedeki kredi faizlerinin Ithalatcinin iilkesindekinden
yiiksek oldugu zamanlarda, ihracatgilar ic¢in diisiik maliyetli finansman imkani
saglamaktadlr.295

22 Ozalp, s.54.
293 Kemer, 5.373.
24 Dilek, 5.33.
2% Kaya, 5.49.
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3.4. TARIHSEL BOYUTTA EKONOMIiK GOSTERGELERDEKI DEGiSIMLER
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Grafik 1. Zaman Cizgisi

Yukaridaki tablo’da, uluslararasi ticaretin gelismesinde 6nemli olan tarihleri bir zaman
cizelgesi halinde 6zetlemek gerekirse;

I. Diinya Savasi’ndan ¢ikan diinya, 2008 yilinda baslayan Mortgage Krizine kadar en
biiyiik ekonomik kriz olarak goriilen Biiyiik Buhran’1 yasamistir. Bu donemde iilkeler kapali
ekonomi sistemini benimsemisler ve giimriik vergileri ve kotalar hat sathaya ¢ikmigtir.

II. Diinya Savasi’nin patlak vermesi ile diinyanin ticari hayati savas ekonomisinin
ozelliklerine yani, bloklara ayrilmig, uluslararasi ticarette serbestlesme yoOniinde savasin
bitecegi 1945 yilna kadar neredeyse hicbir adim atilmamistir. 1947 yilinda GATT in
kurulmas1 ile serbestlesme ve kolaylastirma anlaminda biiyiikk gelismeler yasanmaya
baslamistir. Bu siire¢ bazi aksamalarla da olsa hala devam etmektedir. Diinya Ticaret
Orgiitii’niin son gériismeleri Doha Géoriismeleri kapsaminda devam etmektedir.

Bu boliimde, uluslararas: ticaretteki bu serbestlesme ve standartlarin gelistirilmesinin
ekonomi rakamlarina olan etkisini incelemeye ¢alisacagiz.
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3.4.1. Dis Ticaret Rakamlarindaki Degisimler
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Grafik 2. Tiim Diinyada Gergeklesen Dis Ticaret

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’ 2007 y1lina kadar olan veriler alinmustir.
2008 ve 2009 verileri IMF, World Economic Outlook Database, Nisan 2009, raporundan alinmistr.

Yukaridaki tabloda diinya genelinde gerceklesen dis ticaret rakamlarinin toplami
gosterilmektedir. Tablo’da goriilecegi lizere, dis ticaret rakamlari, siirekli bir ivme halinde
2008 yilina kadar artmaktadir. Bunda, gerek giimriik tarifelerinde ve kotalarda gerceklestirilen
indirimler, gerekse standartlarin gelismesi ile ithalat iglemlerinin daha kolay yapilabilmesi
etkili olmustur. 2009 yilindaki diisiisiin nedeni ise, tabi ki diinya ¢apinda etkileri olan
Mortgage Krizinin etkisidir.

Dis ticaret rakamlarindaki artista ivmelenme 1985 yilinda baslamakta, 2000 yilindan
itibaren yiikselis oranlar1 ciddi bir sekilde artmaktadir. 2007 yilinda toplam dis ticaret rakama,
27,889 trilyon dolar iken 2008 yilinda 39,016 trilyon dolara ¢ikmistir. Bu artis tabii ki sadece
standartlar ve serbestlesme ile aciklanamaz, ancak finansal piyasalarin, dis ticarette kullanilan
emtialar1 satin alma yoniindeki egilimleri, bu emtialarin alig-satis rakamlarinin artmasina
neden olmustur. Ozellikle yatirrm bankalarmin petrol varil piyasalarindaki islemleri petrole
dayali emtialarin {izerinde fiyat yoniinde arttirici bir baski uygalamis, bunun neticesinde
ihtiyactan fazla emtia ticaretine veya emtia stoguna sebebiyet vermistir. Bunun neticesinde,
azalan tiiketime karsilik tiretimde ayn1 oranda azalig yasanmamastir.
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i Yillara Gére Diinya Ithalat Rakamlari
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Grafik 3. Ekonomik Simiflandirmada Yillara Gére Diinya Ithalat Rakamlar

Kaynak:UNCTAD, Handbook Of Statistics, 2008,

Yukaridaki tabloda, diinya ithalat rakamlarim1 3 gruba ayrilmis olarak gosterilmektedir.
Gelismis ve gelismekte olan iilke kavramlari, kisi basina diisen milli gelire gére ayrimlari
yapilmaktadir. Gegis ekonomileri ise; Eski devlet yonetiminin sosyalist ekonomik diizenle
yonetildigi ancak daha sonra piyasa ekonomisinin ilkelerini benimseyen iilkeler bu kapsamda
degerlendirilmistir.

Ithalat rakamlar1 agisindan dikkat edici bir husus, gelismis iilkelerin 1965 yilinda
gerceklestirdikleri 147.961 milyon dolar olan ithalat rakami, 1970 yilinda 253.779 milyon
dolara cikmistir. Bunda etkili olan gelisme olarak da Kennedy turunda alinan kararlar
sonucunda imalat sanayinde %36, tarim iiriinleri i¢in % 20 indirim saglanmisti. Boylece 40
milyar dolar degerinde 3.600 malda giimriiklerin azaltilmasi etkili olmustur.

Bununla birlikte tarihi olaylar acisindan OECD’nin kurulmasi ile batili iilkeler arasinda
ticari diyaloglarin artmas1 ve GATT kapsaminda alinan kararlarin Amerikan ekonomisi basta
olmak {lizere bati ekonomilerine biiylik katkilar1 olmustur. Ge¢is ekonomilerinin ithalat
verilerinde 2000°li yillara kadar pek bir artis olmamasinda sermaye azlig1 nedeniyle yapilan
ithalatin pahali olmasi nedeni ile gosterilebilir.
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Degigim Orani Yillara Gére Ithalat Artig Oranlari
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Grafik 4: Ekonomik Smiflandirmada Yillara Gore ithalat Artis Oranlar
Kaynak:UNCTAD, Handbook of Statistics, 2008.

Grafik 3 ve 4’deki verileri inceledigimizde, son yillarda gecis ekonomilerindeki ithalat
artis oranlart c¢ok yiiksek olmasina karsin, diinya ithalatindaki paylar1 ¢ok diisiiktiir.
Goriilecegi tlizere, uluslararasi ticaretteki serbestlesme ve standartlar sayesinde gelismis
ekonomiler, 2007 yil1 rakamlarina gore; toplam 14 Trilyon dolar olan diinya ithalatinin 8.9
Trilyon dolar ile, toplam ithalatin % 64’tinii ger¢eklestirmektedirler.

Asagidaki iki tabloda ise, her {i¢ gruptan referans olarak segilen iilkeler nezdinde toplam
ithalat rakamlar ve degisim oranlar1 bulunmaktadir. 3 gruptan referans olarak alinan tilkeler
asagidaki gibidir;

Gelismis Ekonomiler: Amerika, Kanada, Ingiltere, Almanya, italya, Fransa, Japonya
Gelismekte Olan Ekonomiler: Brezilya, Tiirkiye, Gliney Kore, Cin, Hindistan, Giiney Afrika,
Gegis Ekonomileri: Rusya, Ukrayna, Azerbaycan

Yukaridaki iilkelerin Ornek olarak secilmesinde, dikkat edilen hususlar; Gelismis
tilkelerin hepsi OECD ve G 7 tiye iilkeleri olusu, gelismekte olan ekonomilerden Tiirkiye ve
Giiney Kore ise OECD, IMF, Diinya Bankasi iiyeleri olmalari, Cin ve Hindistan’in ise gerek
ticaret rakamlarindaki artis oranlar1 agisindan gerekse bulunduklart jeopolitik konumlar
geregi diinya siyasetinin en 6nemli aktorleri olmalari agisindan 6rnek olarak alinmistir. Giiney
Afrika ise Afrika kitasinin en gelismis ekonomisi olmasi ve Brezilya’nin da IMF ve Diinya
Ticaret Orgiitii gibi kuruluslara iiye olmasi ve bdlgesinin en giiclii ekonomilerinden olmasi
nedeni ile referans iilkelere eklenmistir. Gegis ekonomileri olarak ise, Rusya’nin G-8 {iyesi ve
gecis ekonomileri arasinda ekonomik veriler agisindan en stabil gostergelere sahip olmasi
acisindan diinya siyasetinde en Onemli {ilkelerin basindadir. Ukrayna ve Azerbeycan’in
ornekleme dahil edilmesinde ekonomik gostergelerindeki degisim oranlarindaki artis oranlar
gibi nedenlerle 6rnekleme dahil edilmistir.
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Tablo 5.
Referans Ulkeler Bazinda Gergeklestirilen Ithalat Rakamlar

REFERANS ULKELER BAZINDA GERGEKLESTIRILEN ITHALAT (Miyon $ )

1950 | 1960 1970 1980 1990 1995 2000 2005 2006 2007

Amerika 9.631| 16.371|42.428|256.985|516.987 | 770.852 | 1.259.300 | 1.732.350 | 1.919.430 | 2.017.330
Almanya _ _ _ ~|346.153463.905| 497.417| 778.139| 906.320|1.051.545
Cin 580 2.648| 2.279| 19.941| 53.345|132.084| 225.094| 659.953| 791.605| 955.800
Japonya 964 4,491 |18.881|141.296 | 235.368 | 335.882| 379.511| 514.922| 579.574| 619.857
Fransa 3.142 6.438|19.611|137.554 | 240.753 | 296.626| 339.090| 504.811| 541.701| 610.955
italya 1.483 4,734114.974|100.741|181.968 | 206.000 | 238.863| 385.313| 442.373| 501.104
Kanada 3.108 6.073|14.286 | 62.544|123.244|168.041| 244.786| 331.553| 357.651| 386.929
G. Kore 54 344 | 1.984| 22.292| 69.844|135.119| 160.481| 261.238| 309.383| 356.648
Rusya _ _ _ _ _ | 68.863 49.125| 137.977| 181.161| 245.365
Hindistan _ _ _ | 14.864| 23.580| 34.707 51.523| 142.842| 175.242| 215.500
Tirkiye 311 468 948 7.910| 22.302| 35.709 54.503 98.998| 133.584| 168.527
Braziya 1.090 1.462| 2.849| 24.961| 22.522| 54.137 59.066 77.628 95.852| 126.581
Glne

AfrikayCum. 921 1.629| 3.843| 19.700| 18.399| 30.546 29.695 62.304 77.280 81.750
Ukrayna _ _ . . | 15.484 13.956 36.136 45.039 60.670
Kazakistan _ _ _ _ | 3.807 5.040 17.353 24,956 32.778
Azerbeycan . 668 1.172 4.350 5.268 5.958

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’

Tablo.5” te goriilecegi lizere rakamlar agisindan en biiyiik artiy Amerika ve Almanya
tarafindadir. Amerika’nin 1960-70 aras1 donemdeki ithalatindaki artis dikkat ¢ekicidir. 1965
yilinda baslayan Vietnam Savasi ile Amerikan ekonomisinde ithalat hizli bir artig
gostermektedir. 1960 yilinda 16,371 milyar dolar olan ithalat, 1965°te 23,188 milyar dolara,
1970 yilinda 42,478 milyar dolara c¢ikmistir. 2007 yilindaki ithalat rakamlarinin toplami
alindiginda 14,056 trilyon dolar iken, sadece Amerika 2,017 trilyon dolar ile diinya ithalatinin
% 14’linii tek bagina karsilamaktadir.

Bunun yaninda GATT goriismelerinde alman kararlarin etkisini Fransa, Italya ve
Japonya rakamlarindaki artislarda gorebilmekteyiz. 1960 yilinda Japonya 4,491 milyar dolar
olan ithalat 1970 yilinda 4 kattan fazla artarak 18,881 milyar dolar iken, 1980°de ise 1970’e
gore 7,5 kat artarak 141,296 milyar dolara ¢ikmistir. Bu tarihten itibaren Japonya ithalat
rakamlarindaki artis devam etmistir.
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) Tablo 6.
Referans Ulkeler Bazinda Ithalat Degisim Oranlar

REFERANS ULKELER BAZINDA ITHALAT DEGISIM ORANLARI ( %

1950 - 1960 - | 1970- | 1980- | 1990 -| 1995 - | 2000 -

1960 1970 1980 1990 | 1995 | 2000 | 2005 2006 2007
Rusya _ _ _ _ _| -9,58| 22,72 31,30| 35,44
Ukrayna _ _ _ _ | -5,18] 21,75 24,64 34,71
Brezilya -1,08 6,18 22,41 -1,89| 18,46 0,38 5,16 23,48| 32,06
Kazakistan _ _ _ _ _ 2,78| 27,42 43,82 31,35
Turkiye 0,19 5,86 22,21 9,32| 8,66 542| 18,02 34,94 26,16
Hindistan _ _ _ 4,25| 8,07 7,87 2354 22,68 22,97
Cin 14,13 1,86 23,68| 13,45| 20,66 9,51| 26,47 19,95| 20,74
Almanya 3,59 1,46| 10,86 16,47| 16,02
G.Kore 17,21 21,28 29,12| 11,87| 12,13| -0,74| 12,08 18,43| 15,28
italya 9,17 11,03 20,21 6,91 0,42 2,77 1147 14,81| 13,28
Azerbeycan _ _ _ _ _| 10,03| 31,97 21,10| 13,10
Fransa 5,33 11,72 20,98 6,58| 3,25 2,78 9,76 7,31 12,78
Kanada 6,17 10,53 15,72 787 6,72 7,70 6,54 7,87 8,19
Japonya 12,27 14,36 21,97 507| 6,68 0,22 7,23 12,56 6,95
Guney Afrika 4,01 9,79 1290| -132| 9,56| -1,78| 18,56 24,04 5,78
Amerika 5,02 11,03 20,27 8,16| 8,94 9,78 7,25 10,80 5,10

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’

Tablo.6’da referans olarak aldigimiz iilkelerin yillara gore ithalat rakamlarindaki artis ve
azalis oranlar1 verilmektedir. 2007 yilinin verilerine bakilacak olursa artis anlaminda en
yliksek deger siralamasi ile yapilan listede Rusya %35,44 ithalat artig orani ile listenin baginda
yer almaktadir. Dikkat edilecek olursa, Rusya gibi gecis ekonomilerinden olan Ukrayna ve
Kazakistan’da ithalattaki artis oranlari ile listenin baglarindadir. Bu gelismelerin arkasinda
yatan muhtemel en biiyiik etken, kisi basina diisen milli gelir arttikga bakir olan elektronik,
otomotiv gibi tiiketim kalemlerine olan talebin artmasi ile ithalat rakamlarinda yasanan
artistir.

Amerika, Japonya ve Kanada gibi iilkelerde ithalat artis rakamlar: diisiis seyrinde devam
etmektedir. Ancak Almanya, italya, Fransa gibi gelismis Avrupa ekonomilerinde ithalat
rakamlar1 ciddi sekilde artmaya devam etmistir. Bahsedilen bu karsilastirmanin birgok
muhtemel nedeni olabilir ancak inceledigimiz konun penceresinden bakarsak, en Onemli
sebeplerden biri, dolarin son yillarda diger dovizlere oranla deger kaybetmesi ve aksine
euronun deger kazanmasi gosterilebilir. Ulke para biriminin diger para birimlerine kars1 deger
kazanmasi ithalati arttirict en biiyilik sebeplerdendir. Bunun en yakin 6rneklerini 2008 yilinda
Tiirkiye’de yasanan asir1 deger kazanmis Tirk Lirasi’nin ithalat rakamlarina yaptig etkide
gorebiliriz. 2008 yilinda Tiirkiye dis ticaret agi1g1 69,8 milyar seviyesine yiikselmistir.
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Grafik 5: Ekonomik Siniflandirmada Yillara Gore ihracat Rakamlar:

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics

Yukaridaki tabloda ihracat rakamlari ile asagidaki tabloda belirtilen artis oranlarinda
dikkat edilmesi gereken, gelismekte olan ekonomiler ile gelismis ekonomilerin benzer
oranlarda artis gostermesine ragmen katsayr anlaminda gelismis ekonomiler ihracat
rakamlarinda ¢ok daha fazla artis saglamaktadirlar. 2007 yili rakamlarina gore; Gelismis
ekonomiler 8,1 trilyon dolar ile diinya ihracatinin % 58’ini ger¢eklestirmistir. Gelismekte olan
ekonomiler 2005 yilindan itibaren, 2006 ve 2007 rakamlarina gore sirasi ile % 35, %36, %37
olarak ihracat pastasindan paylarini almaktadirlar. Buda gdsteriyor ki, gelismekte olan iilkeler
ihracatta gelismis ekonomileri yakalama yolunda ilerlemektedirler ancak bu ilerlemenin
devamli halde olabilmesi i¢in istikrarin daima saglanmis olmasinin yaninda teknoloji ve
sermaye yapilarinin gii¢lii olmasi gerekliligi elzemdir.
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Grafik 6: Ekonomik Smiflandirmada Yillara Gore ihracat Artis Oranlar:

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics

Grafik 7°de iilke gruplar1 bazinda gergeklesen ihracat rakamlarin1 gérmekteyiz. Grafikte,
1970-80 doneminde artis oranlar1 tiim ekonomilerde %20-25 lerde gerceklesirken, 1980-1990
doneminde artis oranlar1 %2-3’1l seviyelere gerilemistir. Bunda en biiyiik nedenlerden biri
1973 yilinda yasanan petrol krizi ardindan diinya ekonomileri bir durgunluga girmistir.
Amerika’da 1984-1985 yillarinda 790 banka batmis ve Amerikan ekonomisi tarihinin en
biiyiik ekonomik bunalimlarindan birini yagamistir. Bu Amerikan ekonomisine ihracat yapan
ekonomileri kotii etkilemistir. 1993 yilinda yiirtirliige giren UCP 500 ( Akreditif’te Yeknesak
Kurallar) ve 1999 INCOTERMS 2000 (Tasima ve Teslim Sekilleri)’nin yayinlanmasi ile hem
thracat hem de ithalat rakamlarimin ivme kazanmasinda etkili olmustur. 1990’11 yillardan
itibaren ihracat rakamlar siirekli olarak artis gdstermistir. Ozellikle gecis ekonomilerinde
2000’11 yillarda enerji tirtinlerinin ihracatinda biiyiik artis yaganmaistir.

Asagidaki tablo 7 ve 8’de en dikkat edici rakamlar, Almanya ve Cin {ilkelerinden
gelmektedir. Almanya Avrupa’nin lokomotifi unvanini neden aldigini agikca gostermektedir.
Tiim Avrupa bolgesinin 2007 yilindaki toplam ihracat rakami, 5,09 trilyon dolar iken bunun
1.31 trilyon dolarmi tek basina Almanya karsilamaktadir. 2003 yilindan itibaren ihracat
rakamlarinda diinya birinciligini birakmamistir. Cin’in Diinya Ticaret Orgiitii’ne 2001 yilinda
girisi ile ihracat rakamlarinda hizli bir artis yasanmaktadir. Almanya’nin 2008 yili ihracati
1.376 Trilyon dolar iken Cin’in thracat1 1.31 Trilyon dolar olarak gerg:ekleserek296 Almanya
birinciligini koruduk ancak bu birincilik pek uzun sliremeyebilir zira 2009 verilerine gore Cin
birinci olma yolunda ilerliyor.

2% Euro Zaman, Arsiv, 22 Haziran 2009, Almanya ihracat Sampiyonlugunu Cin’e Kaptirmadu.
http://euro.zaman.com.tr/euro/detaylar.do?load=detay&link=47634&bolum=6
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) Tablo 7.
Referans Ulkeler Bazinda Gerceklestirilen Thracat

REFERANS ULKELER BAZINDA GERCEKLESTIRILEN iHRACAT (Mlyon $)
1950 | 1960 | 1970 1980 1990 1995 2000 2005 2006 2007

Almanya _ _ _ _1410.104 1523.502 | 552.053|972.247 | 1.107.663 | 1.317.604
Cin 550| 2.571| 2.307| 18.099| 62.091|148.780 |249.203|761.953| 969.380|1.218.000
Amerika 9.993 | 19.626 | 43.225 | 225.566 | 393.592 | 584.743 | 781.918 | 907.158 | 1.038.270 | 1.162.980
Japonya 825| 4.055|19.318|130.441 | 287.581 | 443.116 | 479.249|594.905| 649.931| 709.668
Fransa 3.134| 6.971|18.221|116.409 |217.265|301.895 | 327.752 | 464.061 | 495.677| 549.679
italya 1.206| 3.657|13.205| 78.104|170.486 | 233.784 | 240.619 | 373.640| 416.706| 488.239
Kanada 3.020| 5.818|16.787| 67.734]127.629|192.197|276.635|359.431| 389.531| 416.464
G. Kore 23 32 836| 17.512| 65.016 |125.058 |172.267 | 284.419| 325.465| 371.554
Rusya _ B B B | 82.913|105.565 | 243.798| 303.926| 355.464
Brezilya 1.359| 1.268| 2.739| 20.132| 31.414| 46.506| 55.086|118.529| 137.807| 160.649
Hindistan _ _ _| 8586| 17.969| 30.630| 42.379| 99.620| 120.861| 145.431
Tarkiye 264 321 588 2.910| 12959 | 21.637| 27.775| 71.928 81.912| 106.851
Giney Afrika

Cum. 1.151| 1.985| 3.344| 25.540| 23.568| 27.853| 29.983| 51.626 58.175 69.788
Ukrayna B B B B | 13.128| 14.573| 34.228| 38.368| 49.248
Kazakistan _ B B B | 5.250| 8.812| 27.849| 40.470| 46.930
Azerbeycan _ B B B B 637| 1.745| 4.347 6.372 5.454

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics
Tablo 8.
Referans Ulkeler Bazinda Ihracat Degisim Oranlari
REFERANS ULKELER BAZINDA iHRACAT ( % ) DEGISIM ORANLARI
1950 - | 1960 - | 1970 - | 1980 - 1990 - 1995 - 2000 -
1960 | 1970 | 1980 1990 1995 2000 2005 2006 2007

Tarkiye -0,06 6,04 | 16,17 13,99 10,41 4,92 22,45 13,88 30,45
Ukrayna -0,71 20,79 12,09 28,36
Cin 18,79 1,33| 20,04 12,78 18,73 10,04 26,73 27,22 25,65
Hindistan _ _ _ 7,29 11,45 5,28 19,18 21,32 20,33
Guney Afrika

Cum. 5,18 570| 21,12 0,75 3,25 -0,18 13,04 12,69 19,96
Almanya _ _ _ _ 3,75 1,25 13,47 13,93 18,95
italya 10,54| 13,85| 20,03 8,69 5,55 -0,10 10,43 11,53 17,17
Rusya 1,43 19,19 24,66 16,96
Brezilya -2,05 7,23| 21,75 5,10 8,94 2,39 17,16 16,26 16,58
Kazakistan B B B B B 7,01 27,76 45,32 15,96
G. Kore 0,82| 39,82| 37,21 15,05 12,78 5,52 12,92 14,43 14,16
Amerika 5,50 8,17| 18,43 5,70 7,72 5,17 3,29 14,45 12,01
Fransa 6,03 9,78| 20,18 7,54 5,91 1,92 8,67 6,81 10,89
Japonya 15,88| 17,47 | 20,77 8,91 8,71 1,07 6,54 9,25 9,19
Kanada 534| 11,70 14,85 6,78 8,68 6,86 5,47 8,37 6,91
Azerbeycan _ _ _ _ _ 18,51 18,97 46,59 -14,41

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics
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3.4.2. Gayri Safi Yurtici Hasila (GDP) Rakamlarindaki Degisimler

Milyon $ Diinya Gayri Safi Yurtici Hasila Rakamlari (GDP)
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Grafik 7. Diinya Gayri Safi Yurtici Hasila Rakamlar1 (GDP)

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’ 2007 yilina kadar olan veriler alinmstir.
2008 ve 2009 verileri IMF, World Economic Outlook Database, Nisan 2009, raporundan alinmistir.

Grafik 8’de tiim diinya bazinda gerceklestirilen Gayri Safi Yurti¢i Hasila (GDP)
rakamlarin1 gosterir tablo yer almaktadir. 2008 yilinda 60.8 trilyon dolar olarak gerceklesen
diinya GSYIH (GDP) rakamlar1, 2009 yilinda 54.8 trilyon dolar olarak gerceklesmistir. Bu
biiyiik diisiisiin etkileri en ¢ok kendini gelismis ekonomilerde gostermistir. Ancak 2008 yili
kapsam disinda birakilirsa, diinya iiretimi siirekli bir artis halindedir. Ozellikle, rakamsal
bazda, 90’lar ve 2000’lerde gergekten biiyiik artislar gézlemlenmistir. Bunda en biiylik etken
teknoloji alaninda hizli ilerleme ile yliksek tiiketim degerleri yakalanmis, arz ve talep
arasindaki denge her zaman pozitif yonde seyretmesi sayesinde olmustur.
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Yillara Gore Gayri Safi Yurtici Hasila Rakamlari (GDP)
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Grafik 8: Ekonomik Simiflandirmada GSYIH Rakamlar1 (GDP)

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics

Ulke gruplar1 agisindan GSYIH rakamlarinda ki en dikkat cekici husus gelismis
ekonomilerin rakamlarindaki artistir. Ancak siirekli olarak devam etmesine karsin 2000’li
yillarda dahil, gecis ekonomilerinde ki artis sinirli kalmistir. Gelismekte olan iilkeler
acisindan GYSIH rakamlarinda artis siirekli devam etmis ancak kapasiteleri acisindan
gelismis ekonomilerdeki rakamlarinin yarisina dahi ulagamamaistirlar. Gelismis ekonomilerin
GYSIH rakamlarinin toplam1 2007 yilinda 38,436 trilyon dolar ile toplam diinya GYSIH olan
54,273 trilyon dolarmn, %71 ine karsilik gelmektedir. Veriler bazinda inceleme yapildiginda
niifus sayisina bakilirsa 1995 yilinda gegis ekonomilerindeki niifus 308.209 bin kisi iken,
2000 yilinda 305.902 bin, 2007 de 302.038°dir®®’(*) temel prensipte yurt digindan sagladigi
gelirlerinde artis yasanan bir devletin niifus sayisinda yiiksek artis olmadigi takdirde kisi
basma diisen gelirde bir artis yasanmasi gerekir. Ancak bu iilkelerde bahsettigimiz etki
goriilmemektedir, bunun sebepleri ¢ok cesitli parametrelere dayanmaktadir, ancak en kisa
aciklama ile devletin ekonomi {izerindeki asir1 diizeyde kontrolii bunda en biiylik
etkenlerdendir.

297 (%) Veriler,( UNCTAD, 2008 Handbook of Statistics )’ten alinmustir.
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Degisim Orani % Diinya Gayri Safi Yurtici Hashia Oranlan
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Grafik 9: Ekonomik Smiflandirmada GSYIH Artis Oranlar1 (GDP)

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics

Grafik 10°da GYSIH rakamlarindaki artis oranlarinda en stabil artis orani, az bir artis da
olsa gelismis ekonomilerde yasanmistir. Artis oranlari bazinda ise gelismis ve gecis
ekonomilerinde siirekli bir ivlenme yasanmistir. Ancak carpan etkisi géz Oniine alindiginda
gelismis ekonomiklerdeki % 2,33’liikk bir artis 779 milyar dolara karsilik gelirken, gecis
ekonomilerindeki % 7,33’lik artis 79 milyar dolarlik artisa denk gelmektedir. Bu nedenle
nispi olarak gelismis ekonomilerdeki stabil bir sekilde artig, uluslararasi ticaretin gelisimi
acisindan en belirleyici rakamlardandir. Ancak gelismis ekonomileri yakalamada hizla
ilerleyen gelismekte {ilke rakamlarindaki artisa bakicak olursak, gelismekte olan
ekonomilerdeki % 7,13’liikk artis 741 milyar dolara karsilik gelmekte ve bu oranlar ile
gelismis iilkelerdeki artis rakamlarini nerdeyse yakalamaktadirlar. Eger gelismekte olan
iilkeler bu artis oranlarini devam ettirebilirlerse, gelismis iilkeler ile aralarindaki farkin
artmasina engel olabilirler.

Asagidaki tablo’da ekonomilere gore ayrimda dikkat edilirse, yillar bazinda GYSIH
rakamlarindaki en yiiksek artig rakamlar1 gelismis ekonomilerde ve Cin’de yasanmistir. 1985
ve 2000 yillarindaki ivmede de goriildiigii tizere, GATT goriismelerinde 6zellikle Kennedy
(1967), Tokyo (1987) ve Uruguay (1994) Turlarinda alinan kararlar sayesinde ticarette
serbestlesme ve kolaylastirma yolunda atilan adimlar etkili olmustur. Cin’in 2000 yilinda
Diinya Ticaret Orgiitii Doha gériismeleri kapsaminda DTO’ye {iye olmas: ile kendisine
uygulanan kota ve tarifelerin cogundan nisbeten kurtulmus ve maliyetler agisindan nerdeyse
rekabet edilemeyen piyasasini tiim diinyaya acabilmis ve buda rakamlarina yansimistir.
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Tablo 9.

Referans Ulkeler Bazinda Gayri Safi Yurtici Hasila Rakamlan

REFERANS ULKELER BAZINDA GAYRI SAFi YURTICI HASILA RAKAMLARI ( MLYON §$ )

1970 1980 1990 1995 2000 2005 2006 2007 2008 2009
Diinya 3.280.286 | 11.921.850 | 22.129.834 | 29.694.937 | 31.850.291 | 44.883.858 | 48.516.862 | 54.273.887 | 60.689.812 | 54.863.551
Amerika 1.030.647 | 2.784.856 | 5.789.487 | 7.387.641 | 9.834.008 | 12.435.249 | 13.166.785 | 13.816.049 | 14.264.600 | 14.002.739
Japonya 202.958 | 1.055.205 | 3.018.112 | 5.244.251 | 4.649.614 | 4.526.700 | 4.391.909 | 4.395.398 | 4.923.761 | 4.992.846
Almanya _ _| 1.714.442| 2.522.624 | 1.900.220 | 2.786.897 | 2.900.829 | 3.302.252 | 3.667.513 | 3.060.312
Cin 91.506 | 306.520 | 404.494 | 756.960 | 1.192.836 | 2.282.554 | 2.681.265 | 3.286.881 | 4.401.614 | 4.832.992
Fransa 148.672 |  689.350 | 1.239.862 | 1.570.993 | 1.328.659 | 2.145.795| 2.254.582 | 2.567.210 | 2.865.737 | 2.499.146
italya 109.260 |  459.811 | 1.133.465 | 1.126.077 | 1.097.346 | 1.762.473 | 1.848.001 | 2.092.781 | 2,313.893 | 1,987.836
Kanada 86.303 | 268.889 | 582.735| 590.500 | 724.916 | 1.131.764 | 1.270.625| 1.419.952 | 1.510.957 | 1.229.367
Brezilya 42.320| 227.565| 438.256 | 704.169 | 601.732 | 819.429 | 1.099.337 | 1.346.927 | 1.572.839 | 1.268.508
Rusya 399.166 | 259.718 | 764.382 | 984.927 | 1.284.698 | 1.676.586 | 1.163.645
Hindistan 185402 | 327.930 | 370522 | 468.978 | 808.884 | 903.226 | 1.136.921 | 1.200.686 | 1.185.726
G. Kore 8.900 63.834 | 263.776| 517.116| 511.659 | 787.627 | 872.789| 939.717 | 947.010 | 727.111
Tiirkiye 18.184 68.794 | 150676 | 169.319 | 199.263 | 362.614 | 392.336 | 484.976 | 729.443 | 552.180
E#&Zymm. 17.907 80.544 | 112.014| 151.113| 132.878 | 242.046 | 252.502 | 277.825| 277188 | 243.315
Ukrayna 48.608 31.262 86.142 | 106.469 | 140.872 | 179.725| 114.711
Kazakistan 20.547 18.292 57.124 77.237 93.596 | 132.229 | 101.852
Azerbeycan 3.079 5.273 13.245 19.851 30.029 46.378 37.943
Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’ 2007 yilina kadar olan veriler alinmistir.
2008 ve 2009 verileri IMF, World Economic Outlook Database, Nisan 2009, raporundan alinmistir.
Tablo 10.
Referans Ulkeler Bazinda Gayri Safi Yurtici Hasila Rakamlari
Yillara Gére Gayri Safi Yurti¢i Hasila Degisim Oranlari ( % )
1970 - 1980|1980 - 1990 | 1995 - 2000 | 2000 - 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Diinya 3,78 3,18 3,25 2,79 3,97| 3,84| 3,20| -1,32
Azerbeycan _ _ 7,30 12,67 | 34,46 | 25,00 | 11,63 | 25,34
Cin 5,90 10,31 8,49 9,63[11,10|11,40| 9,05| 6,52
Hindistan _ 5,76 5,81 6,90| 9,20 9,70| 7,29| 4,52
Glney Afrika
Cum. 3,05 1,37 2,48 3,86| 5,40| 5,10| 3,06]| -0,32
Brezilya 8,08 2,75 1,95 2,83| 3,70 5,40| 5,08]| -1,30
Kazakistan _ _ 1,94 10,13|10,60| 8,50| 3,20| -2,00
Kanada 4,09 3,23 4,26 257 3,10 2,58| 0,46]| -2,54
-2,75
Amerika 3,33 3,62 4,22 239| 287 2,20| 1,11
Fransa 3,24 2,59 2,86 161| 2,16 2,10| 0,72] -2,95
G. Kore 7,95 8,99 3,47 458| 5,01| 490| 2,22| -4,02
italya 3,83 2,61 1,85 058| 1,74| 1,50]| -1,04| -4,45
Tiirkiye 4,71 5,29 3,38 518| 6,04| 4,50| 1,06]| -5,10
Almanya _ _ 1,99 0,54| 2,90| 2,50] 1,29| -5,61
Rusya 1,16 6,24| 6,70| 8,10| 5,60 -5,98
Japonya 4,26 3,91 0,59 1,34| 2,40 2,10| -0,64| -6,20
Ukrayna -1,91 8,10 7,10| 7,60| 2,10]| -8,01

Kaynak: UNCTAD, 2008, Handbook Of Statistics’ 2007 yilina kadar olan veriler alinmistir.
2008 ve 2009 verileri IMF, World Economic Outlook Database, Nisan 2009, raporundan alinmistir.

106




Ithalat ve ihracat rakamlar1 ile GYSIH rakamlarinin karsilastirilmasi ve yorumlanmasi
acisindan gerek iilke gruplarmin verilerinde gerekse tek tek referans iilkelerin verilerinde
genel olarak bir paralellik vardir. GYSIH rakamlarmin ithalat verileri ile paralellik gdstermesi
gelir arttik¢a tiiketim artar prensibi ile bilinen bir gerceklik olarak karsimiza ¢ikmaktadir.
Ancak ihracat agisindan ise bu duruma biraz tersden bakilabilir. ihracat arttikca milli gelir
artar denilebilir. Ciinkii disaridan gelen talebe karsilik yapilan iiretim, isci {licretlerine, katma
deger olarak devlet gelirlerine yansimaktadir.

Gayri Safi Yurtici Hasila rakamlar1 ve degisim oranlarina bakildiginda, 1985-1990
yillar1 arasinda rakamlar agisindan biiyiik artis yasanmaktadir. Bunun nedeni, Cin gibi
iilkelerin acik ekonomik modele dogru yonelmeleri ve bat1 toplumunun teknolojik ve bilimsel
anlamda hizli yiikselisi sayesinde, batinin iirettigi iiriinlere tiim diinyadan gelen talep ile
Amerika ve Avrupa’nin yiiksek hizda artig gosteren ihracat1 etkili olmustur.
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SONUC

Eger iilkeler sadece kendi iirettiklerini tiiketselerdi, uluslararasi ticaret miimkiin
olmazdi. Bu nedenle, hizla degisen ve gelisen insanoglunun ihtiya¢ ve istekleri, makul
Ol¢iilerde oldugu siirece ve bunlarin bedelinin 6denmesi karsiliginda bu ihtiya¢ ve istekleri
karsilamaya yonelik bir liretim daima olacaktir.

Uluslararasi ticaretin daha ilk teorilerinin olusmasindan giinlimiize kadar gelisen teori ve
pratiklerde bu ihtiyacin nasil karsilanacag1 sorgulanmis ve ¢oziim iiretilmeye calisilmustir. ilk
teorilerde, uluslararasi ticaret anlayisi, ithal ettiginden fazlasimi ihrag edebiliyor ise ticaret
kazanghidir ve bir devlet hazinesinde ne kadar altin biriktirebiliyor ise o kadar biiyiik bir
devlettir anlayist1 hakimdi. Tersi bir durumda ise ticaretin faydasiz oldugu goriisii
savunulmustur. Daha sonraki teorisyenler ise ticaretin sadece para kazanma ve maliyetler ile
kisitlanamayacagini belirtmis, talebin ve verimliligin de dnemine dikkat ¢ekmislerdir. Modern
teorilerde ise yeni bir olgu olarak, teknoloji ve buna duyulan ihtiya¢ da eklenmistir.

Teorilerle alt yapisi olusturulan ve gelisimini siirdiiren uluslararasi ticaretin, bazi
kurallar1 olmasina savunan diisiincelerin gelismesi ile Once teamiiller olarak ortaya ¢ikan
standartlar, I. Diinya Savasi ertesinde kurulan Uluslararas1 Ticaret Odasi’nin kurulmasi ile
yazili hale getirilmistir. Daha sonra II. Diinya Savasi’nin sona ermesi ile baslayan GATT
goriismeleri ile ticarette serbestlesme ve kolaylastirma 6nem kazanmistir. Cesitli kuruluslar
olusturularak bu diislincelerin kurumsallasmasi adimlar1 atilmasiyla, giiniimiizde ticaretin
konusuldugu en biiyiikk kurum olan Diinya Ticaret Orgiitii kurulmustur. Orgiit, kurulusunda
biiyiik bir heyecanla faaliyetlerine baglamasina ragmen, 2001 yilina kadar biiyiik bir ilerleme
saglayamamustir. Heniiz goriismelerinin baslangicinda Cin’in Diinya Ticaret Orgiitii’ne kabul
edilmesi karar ile Orgiit, dikkatleri tekrar iizerine gekmistir. Doha Turu kapsamindaki tarim
gorlismelerinde hala somut kararlar alinamamasi elestirilerin artmasina neden olmaktadir.

Taraflar1 acisindan uluslararasi ticaretin ilk adimi sozlesme ile atilmaktadir. S6zlesme,
ticaretin hangi sartlar iizerine gergeklesecegini ve taraflarin sorumluluklarinin belirlenmesi
acisindan en onemli belgedir. Giinlimiizde sadece fatura, sdzlesme yerine gegebilmektedir;
islevsellik acisindan aynidir. Bu siirecte, hangi belgelerin nasil hazirlanacagi, Uluslararasi
Ticaret Odasi’nin ISBP isimli kurallar kilavuzu ile akreditifler icin belge standartlari
belirlenmistir. Bu kilavuz, ticaretin gerceklesmesinde en Onemli basamak olan bankalar
acisindan en Onemli kaynaklardandir. Belgelerde saglanan standartlar sayesinde olasi
herhangi bir sorunun ¢ikmasi en bagindan engellenmis olmaktadir.

Uluslararasi ticaretin taraflar1 olan alici ve satict agisindan birbirinden bagimsiz ve ¢ok
cesitli riskler bulunmaktadir. Bu risklerin en 6nemlilerinden biri, malin iiretiminden sonra
aliciya nasil ulastirilacagi ve teslim sonuna kadar malin kimin sorumlulugunda olacagidir. Bu
konuda ilki 1936’da yayinlanan INCOTERMS’ler, Uluslararas1 Ticaret Odasi’nin getirdigi
standartlar1 ihtiyaclara gore giincellemeleri neticesinde, bugilin uluslararasi anlamda ticaret
yapmak isteyen birinin bilmek zorunda oldugu kurallar biitiinii sayesinde alic1 ve satici
arasinda teslim konusunda ortak bir dil saglanmistir. Bu teslim sekillerinin bazisinda alici,
bazisinda ise satici risk altinda olmaktadir. Bu risk alimi, taraflarin yiiklendigi maliyetlere
gore neticelenmektedir. Bununla birlikte iki taraf agisindan da risklerin en aza indirildigi CIF
gibi teslim sekilleri de bulunmaktadir.
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Alict ve satict arasindaki gilivensizliklerin yasanmasi, ticarete konu olan malin bedelinin,
satictya nasil 6denecegi ile de ilgilidir. Odeme sekillerinde olusturulan standartlar, belge
bazinda ve bankalarin sadece belge ve para transferine aracilik etmek ile sorumlu olduklar
vesaik mukabili ve polige kabuliine dayali 6demelerde ICC’nin URR 522 sayil1 brostirii ile
uluslararasi ticarette kullanilan en 6nemli 6deme yontemi olan akreditifler i¢in ise UCP 600
brosiiriiyle bankalar agisindan standart olusturulmustur. Akreditiflerde taraflar arasina bir
veya birden fazla bankanin girmesiyle ticarette giiven sorunu en aza indirgenmistir. Akreditif,
hem aliciy1 hem saticiy1 koruyan ve kurallar1 net olarak belli olan en giivenli 6deme aracidir.
Ozellikle akreditifli islemlerde bankalarm sorumluluk almalariyla gerek belge, gerek teslim ve
gerekse 6deme acisindan bankanin alic1 veya saticiya karsi iistlendikleri sorumluluklar ve
uygulanan standartlar anlatilmaktadir. Bu sayede uluslararasi ticaretle ugrasan herkes
gelistirilen bu ortak dil sayesinde hizli ve giivenilir bir sekilde risklerin miimkiin oldugunca
azaltildig1 bir yontem olarak akreditif standartlarinin belirlendigi bu ortak dili 6grenmekte ve
kullanmaktadir. Alic1 ve satict arasinda giivenin tesis edilmis oldugu durumlarda, bankalar
acisindan ek bir maliyet ve zaman kaybi1 yasamak istememeleri neticesinde, prosediirlerin
azaltildigi, siireglerin daha hizli oldugu 6deme yontemleri ile ticaret daha kolay ve seri
gerceklesebilmektedir.

I. Diinya Savasi’nda taraflar agisindan kazananlar ve kaybedenler olmasi yaninda, 1929
Biiyilkk Buhrani’nin yasanmasi ile kimin kazanip kaybettigi ekonomik agidan Onemini
yitirmistir. Bu Krizle birlikte devletler kendi i¢ine kapanmis, diinya ticareti miithis bir daralma
icerisine girmis ve uluslarin refahlarini azalmistir. Bu durum, II. Diinya Savasi’na giden
stirecin en Onemli sebeplerindendir. II. Diinya Savasi’nda kazanan ve kaybedenler oldugu
dogrudur ancak isin ekonomik boyutuna bakildiginda herkesin kaybetmis oldugu gergegi
yadsinamaz. Bir daha bdyle bir savasin yasanmamasi ig¢in iilkeler arasinda karsilikli
bagimliligin  saglanmasi gerektigi ve bunun da ticari iliskileri kuvvetlendirerek
basarilabilecegi ongoriilmiistiir.

Ozellikle GATT i kurulmas: ile ticaret iizerindeki tarife ve kotalarda indirime
gidilmesi, bunun yaninda serbestlestirme ve kolaylagtirma yolunda atilan adimlar sayesinde
ticaret rakamlarindaki artis cok dikkat cekicidir. 1973 yilindaki Arap-israil Savasi’nin sonucu
olarak ortaya ¢ikan petrol krizine ragmen artis devam etmistir. Siiphesiz Soguk Savas’in sona
ermesi ile iilkeler, tiim enerjilerini iilke gelirlerini arttirmaya ve biiyiikliiklerini askeri agidan
degil de maddi zenginliklerini arttirarak gosterme egilimine girmis ve adeta bu yonde bir yaris
baslatmiglardir. Bunun en biiyiik gdstergesi de bolgesel ekonomik isbirliklerindeki artistir.

Bolgesel 1is birlikleri anlaminda, entegrasyon c¢alismalar1 {i¢ bolge etrafinda
sekillenmektedir: Avrupa kitasinin entegrasyonunda Avrupa Birligi, Amerika kitasinin
kuzeyini serbest bir pazar haline doniistiirme amacindaki NAFTA ve en biiylik ekonomiler
olan ABD, Japonya, Cin gibi iilkelerin liye oldugu APEC. Afrika ve Giliney Amerika
kitalarinda da gesitli entegrasyon caligmalarinin olmasina karsin bugiine kadar fazla bir etki
gosterememiglerdir. Ancak bu bolge gelismekte olan ekonomilerin olusturdugu bir bolge
oldugu i¢in bu ¢alismalarin alt yapisim1 olusturan devletler ne derece kuvvetli olurlarsa, bu
entegrasyon calismalarinin etkisi de bu anlamda o kadar fazla olacaktir. Ozellikle Rusya ve
Cin’in onderlik ettigi Sanghay Isbirligi Orgiitii (SCO), Hindistan ve Iran’in muhtemel
tiyelikleri sonrasinda Asya Kitasi’nin belki de en etkin Orgiitii olma yolunda ilerleyecektir.
Bolgesel is birlikleri bir bloklasma gibi goziikse de bu entegrasyonlarin tiyelerine
baktigimizda, (ABD ve Cin gibi), bir iilkenin birden fazla bolgesel is birligi i¢inde olmasiyla
aralarinda kurulan bag sayesinde, birbirlerine rakip olabilmekte ancak diisman olma
olasiliklar1 bulunmamaktadir. Is birligi anlasmalar1 cercevesinde uluslararas: ticarette artik
sinirlar ortadan kalkmakta ve ticaret daha kolay yapilabilmektedir. Biitiin iilkelerin, gerek
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siyasi gerek ekonomik ¢ikarlarini maksimize etme cabalariyla fiziki sinirlarinin Gtesinde
kurduklar1 siyasi ve ekonomik Orgiitler, kiiresellesmenin temel direklerinden biri haline
gelmektedirler.

Simdiye kadar uluslararas1 ticaretin gelismesinden en ¢ok faydalananlar gelismis
ekonomiler olmustur. Bunda en biiyiik sebep, teknolojik gelismeler ile sermayenin diinyaya
stirekli olarak gelismis lilkelerden yayilmasi olmustur. Ancak goriilen o ki, gelismekte olan
ekonomiler, yeni teknolojiyi iiretemeseler de var olan teknolojiyi daha ucuza iireterek avantaj
saglamaktadirlar. Bir ornek ile agiklarsak, bilgisayar ¢ip liretiminin ilk yapildigi yer olan
ABD bugiin, bu ¢ipleri ucuz is giicii ve daha az enerji maliyetleri gibi nedenlerle Cin’de
yaptirip tim diinyaya buradan satmakta, hatta kendi ihtiyaci olan ¢ipleri dahi Cin’den ithal
etmektedir. Bu ve buna benzer bir¢ok ornekten anlasildigi {izere, ticarette serbestlesme ve
ticaretin kolaylastirilmasi sayesinde ekonomik zenginlik, sadece kendi iiretimi ile degil,
birlikte ucuza iireterek artmakta ve tiiketici olanlar acisindan da ucuza satin alinmasiyla tim
taraflarin karli ¢iktig1 bir zenginlik paylasimi ortaya ¢ikmaktadir.

Uluslararasi ticaretin gelismesi ile diinya refahr artmstir. ithalat ve ihracat rakamlar ile
gayrisafi yurtigi hasila (GYSIH) rakamlar1 arasindaki artis oranlarmin paralel iligkileri de
bunun en biiyiik kanitidir. Birka¢ somut 6rnek ile bu artist netlestirirsek, 1950 yilinda, toplam
diinya mal ihracat1 58 milyar dolardi. Bu say1 1985 yilinda 2 trilyon, 1990 yilinda yaklasik 3,5
trilyon ve 1994 yilinda DTO’niin kurulmasindan bes yil sonra 2000 yilinda 1950 yilina gére
111 kat artarak 6.45 trilyon dolara ulasmistir. Bu artis, ticareti, pek c¢ok iilkenin refahinin
artisinda onemli bir paya sahip hale getirdi. Buna paralel olarak 1970 yilinda diinya GYSIH
rakami 3,280 trilyon dolar iken, 1990’da 22,129 trilyon dolar, 2000 yilinda 31,850 milyar
dolara yiikselmis, 2008 yilinda en yiiksek noktasina ulasarak 60,689 trilyon dolar olmustur.
Bu artislar, gérece olarak, en biiylik etkisini gelismis ekonomilerde kendini gosterse de, refah
gelismekte olan iilkelere dogru hizla yayilmaktadir. GYSIH rakamlarindaki artis oranlarina
baktigimizda, gelismekte olan ekonomiler, gelismis ekonomileri yakalamistir. Su an igin
gelismekte olan ekonomilerdeki en biiyiik eksikligin sermayedeki yetersizlikleri oldugu
goriilmektedir. Bu eksikligi de gidermeye basladiklar1 takdirde yeni teknolojilerin {iretiminde
de kendilerini gosterebileceklerdir.

Ulkelerin birbirleri ile olan karsilikli bagimliliklar1 nedeniyle Asya’nim orta dlgekli bir
ekonomisinde patlak veren bir ekonomik kriz, bugiin i¢cin Dogu-Bati fark etmeden tiim
diinyay1 etkileyebilmektedir. Bundan etkilenmek istemeyen iilkeler, kaynaklarmmi koruma
refleksi ile korumaci onlemler alma yoniine giderek, ticaret {izerinde kisitlayict dnlemler
alabilmekte, bu da ticaretin ve iilke gelirlerinin azalmasina sebep olabilmektedir. Bunu bilen
nispeten biiyiik ekonomiler, boyle anlarda ortak hareket etme ihtiyacini hissetmekte ve en az
zararla bu krizleri atlatmaya ¢aligmaktadirlar.

Nitekim giinlimiizde devam eden, Biiyiik Buhran’dan bile daha biiyiik etkiye sahip olan
Mortgage Krizi, Amerika’da baglamasina ragmen bugiin tiim diinyada etkisini gostermektedir.
Ancak bu krize karsi neredeyse tiim gelismis iilkeler ve bazi1 gelismekte olan iilkeler,
ekonomik paketler hazirlayarak ortak hareket etmektedirler.

Bu karsilikli bagimlilik, sadece ekonomik alanda degil, siyasi alanda da etkisini
gostermektedir. Bolgesel ve yerel catismalar ¢ikmis olsa da 1945 yilinda sona eren II. Diinya
Savasi’ndan bu yana gecen 64 yil boyunca diinya savasi yasanmamasinin en biiyiik nedeni,
iilkelerin birbirlerine olan ihtiya¢laridir. Bu ihtiyaclar sayesinde de muhtemel bir III. Diinya
Savast’nin ¢ikma ihtimali ¢ok disiiktiir. Karsilikli bagimliligin en énemli sebeplerinden biri
ise uluslararasi ticaretle birbirlerine bagimli olan tilkelerin ekonomik ¢ikarlaridir. Uluslararasi
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ticaretin bu sekilde gelismesini saglayan unsur ise ticareti serbestlestirme ve kolaylagtirma
prensipleri ile gelistirilen standartlardir. Sonug olarak, uluslararasi ticaretin gelismesi; kiiresel
boyutta ekonomik refahin artmasina, uluslararasi siyasi ihtilaf konularinin ¢6ziimiinde;
realistlerin savundugu ve “gii¢” unsurunun belirleyici oldugu askeri ve giivenlik 6nlemlerinin
uygulanmasi yerine, liberaller ve idealistlerin savundugu diplomasi vasitasi ile uluslararasi
miizakerelerin belirleyici oldugu daha uzlagmaci ve baris¢1 sonuglara ulasilmasina neden
olmaktadir. Ozetle siyasi, sosyal ve ekonomik agidan, uluslarin toplam refahinin ve yasam
diizeylerinin artmasinda din ve kiltlir farkliliginin ¢atisma unsuru olmaktan ¢ikartilmasiyla
toplumlarin birbirlerini daha yakindan taniyarak kiiltiirel iligkilerini gelistirmelerinde ve belki
de en Onemlisi uluslararasi anlasmazliklarin savas yerine baris¢1 yollarla ¢oziilmeye
calisilmasinda uluslararasi ticaretin katkis1 yadsinamaz bir gercektir.
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EKLER
EK 1. Satis S6zlesmesi

Black And White Textile «7«-ioiiizii

Manufacturers, Exporter & Importer
40390

Seoul, Korea DATE : JUN., 12, 2008

Messrs.

ABC lthalat Inracat A.S.
34900
Eminona, Istanbul, Turkey,

SALES CONTRACT

We as seller, hereby confirms having sold to Buyer named above the follwing goods in the terms and
conditions herein after set forth

REFERENCE NO. : KQ-4977 , KQ-4978

COMMODITY ~: 100 PCT POLYESTER SATIN GGT P/D WIDTH : 44"
100 PCT POLYESTER PLAIN SATIN P/D WIDTH :44"

QUANTITY © 28,942 MTS , 41,334 MTS

UNIT PRICE : USD1.00/MT , USDO0.90/MT (D/P BASE)

AMOUNT : US$28,942.00 . US$37,200.60 (D/P BASE)

PACKING : STANDARD EXPORT PACKING

SHIPMENT : JUN., 12, 2008

DESTINATION : ISTANBUL, TURKIYE

PAYMENT : D/P BASE

VALIDITY

REMARKS

Refer to General Terms and Conditions on the reverse side hereof which are incorporated herein and
made a part of this contract. 1 3 JUN 2008

Accepted and confirmed by m )
Black And White CO..LTD.

Assistant Manager
UN-JA WO

B - Lt

(BUYER) (SELLER)
Sworn before us that the foregoing to be true and coryect

77
2
VG
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EK 2. Fatura

Facture/Invoice

BANK ACCOUNT : UBS-GENEVA CHF 287.692.20 D
SWIFT : UBSWCHZH80A :
IBAN : CH62 0024 0240 2876 -9220 D

VAT IDENTIFICATION NO:

FR03393446547 REGISTERED IN GENAS

DE231453387 REGISTERED IN KONSTANZ

FIR / ISTANBUL / ABC

side hereof or attached herewith,unless
writing Firmenich reserves the right to
product and to adjust prices. The terms
not guarantee the same or similar terms

This sale is subject to the terms and conditions set forth on the reverse

otherwise agreed by Firmenich in
cancel the production of any

and conditions of this document do
and conditions for orders in the

Invoiced to Black And White Textile
Seoul, Korea
ABC Ithalat lhracat A.S.
Tel : 00123456789
34900 . Fax: 00987654321
Eminonu, Istanbul, Turkey,
1065761
VatNr: TR Geneva, 14/11/08
Shipped to Sold to
ABC Ithalat lhracat A.S. ABC Ithalat lhracat A.S.
34900 . 34900
Eminona, Istanbul, Turkey, Eminonu, istanbul, Turkey,
VAT Nr. TR
Documents to Ordered by
GUVEN BANK. ABC lthalat lhracat A.S.
Terms of payment
L/C PAYABLE AT 120 DAYS
Customer’s order number Date of receipt Country Invoice nbr File nbr Licence Page
14/10/08 TR 6143965 2039599 1
Shipment mode Delivery conditions
LORRY EXW EX-WORKS
Marks

future.

156569 ALPINA 156569 360.000 KG 14.25 5,130.00
FLASH POINT > 100 °C
SO : N288568
LOT: 19548061
Ctry of origin : CH - SWITZERLAND

133344 M JESMINA 133344 M 360.000 KG 13.50 4,860.00
FLASH POINT = 893 #¢
SO : N288568
LOT: 19548065
Ctry of origin : CH - SWITZERLAND

155624 AMARONE 155624 360.000 KG 15.50 5,580.0(

SubTotal In CHF : 15,570.00
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EK 3. Koli Listesi

PACKING LIST

l}"" nT /A3 14
1) Shipper/Exporter 8) No. & date of invoice VARG LINIRES]
Black And White Textile DY-3010 NOV. 06, 2008
40390 = Remark
Seoul Korea L/C NO : 17-ZVA017810064

2) For account & risk of Messers 3{8‘0( }(\;Gzh(l)gl ISSUE: DATE

ABC Ithalat Ihracat A.S.

34900
Eminoni, istanbul, Turkey,

3) Notify party
ABC lthalat Ihracat A.S.

34900
Eminond, istanbul, Turkey,

4) Port of loading 5) To
BUSAN, KOREA AMBARLT, ISTANBUL , TURKEY
6) Vessel name 7) Sailing on or about
YN FORTUNE NOV. 10,2008
847W
9) Marks and number of pkgs 10) Description of Goods 11) Quantity/unit | 12) Net-weight | 13) Gross-weight | 14) Measurement
NURIPEK 100 PCT POLYESTER JAQUARD YORYU PFP WIDTH 44/45"
P/T NO:DY-3010
ISTANBUL/TURKEY 10, 807MIS .
C/NO:1-20
MADE IN KOREA TOTAL : 20CARTONS 10,807MTS 1, 205KGS 1, 265KGS 3.A580CB‘\|

LT

Black And White CO_,LTD.

4. P Bl

Signed By President Y. S. Chos
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E BOREALIS

ABC Ithalat Ihracat A S.

34900
Eminond, istanbul, Turkey,

EK 4. Gozetim Sertifikasi

Order number/date
2800056500/23.05.2008
Delivery no. [ date
81951214/09.06.2008
Product

BorSafe ME3441 Bag
HD Polyethylene

Batch number
5080072

Quantity

24.750 KG

19.06.2008

Contact person

Ahmet Alasoy
ahmet@abcithalat.com.fr
Tel: 0212 7654321
Fax:0212 4567812

Your reference

Shipping unit

Date Production date
04.02.2008

Page 1/1

Property

Melt Flow Rate (190 /5)
Density 23°C

Oxidation Ind. Time (210°C)
Moisture content (ppm]

Reference test method Unit

1SO 1133 a/10min
1ISO 1183 kg/m3
BTM14352 min
BTM14571 ppm

Value

0,88
944,0
43,0
10

The actual method used, may differ from the mentioned reference method. The obtained results are equal to those of
the reference method and are traceable via an established and documented correlation.

Quality Control Department,

For questions regarding the certificate, please contact your Borealis Sales Representative.

Borealis Polymers Oy

P.0. Box 330, FIN-06101 Porvoo, Finland, Tel: +358 {0)9 384 800, Fax + 358 (0)9 3949 3006
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(*) lidstaat
of
Turkije

(%) Slechts
inte
vullen
indien
het land
van
uitvoer
zulks
veraist.

EK 5. A.TR. Belgesi

CERTIFICAAT INZAKE GOEDERENVERKEER

1. Exporteur (naam volledia adres, land)

34450 EMINONU - ISTANBUL

ATR. .. BE 302321
BLACK WHITE TEXTILE
PO BOX 330 2. Vervoerdocument (facultatief)
06101 PORVOO FINLAND Nr. d.d.
3. Geadresseerde (naam, volledeig-adres, land) (faculalief) 4. ASSOCIATIE
: tussen de
ABC ITHALAT IHRACAT EUROPESE ECONOMISCHE GEMEENSCHAP
en
TURKWE

TURKEY

5. Land van uitvoer 6. Land van bestemming(')

BELGIE TURKEY

7. gegevens in verband met het vervoer (facultatief)

8. Opmerkingen

0004303852
9. Volg- | 10. Merken, nummers, aantal en soort der colli (voor onverpakte goederen, de naam van het schip of het nummer | 11. Bruto-
num- van de wagon of de vrach ); omschrijving van de goederen gewicht
mer (kg) of
andere
maatstaf
-1- |BORSAFE ME3441 BAG HD POLYETHYLENE Dams
QUANTITY : 346.500,000 KG
NUMBER OF BAGS : 13.860 BAGS 353.430,00
KG
AS PER BENE'S PROFORMA INVOICE
DD.06.06.2008 NO.8859036581
INCOTERMS 2000 : CIF KUMPORT ISTANBUL
=

12. -VISUM VAN DE DOUANE
Stempel
Verklaring juist bevonden
Uitvoerdocument (*) :

dd..
Douanekanloor
Land van afgx s

(handtekening)

-

Formulier ... &XA?.ZZ ..... %r oL BEECooos A8 99

13. VERKLARING VAN DE EXPORTEUR

Ondergetekende verklaart dat de hierboven
omschreven goederen aan de voor het
verkrijgen-van dit certificaat gestelde

% voorwaarde voldoen,

3RS T Handelend in
opd}acht en voor rekening van:
" “BOREALIS POLYMERS OYi
ol 4 Te ANTWERPEN: + %17706.+2

Nr.753 - 2006 - WO-216/2006
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EK 6. EUR 1. Sertifikasi




EK 7. Mense Sehadatnamesi

1. Exporter (Name, address, country)

Black And White Textile

40390
Seoul, Korea

2. Consignee (Name, address, country)

GUVEN BANK.

Reference No. 003-08-0567035

Reference Code. 69¢b-791c
CERTIFICATE OF ORIGIN
issued by

THE DAEGU CHAMBER OF COMMERCE & INDUSTRY
Daegu, Republic of Korea

l COoPY

3. Country of Origin
THE REPUBLIC OF KOREA

4. Transport details

FROM : BUSAN,KOREA

TO - ANBAALI, ISTANBUL , TURKEY
BY © YM FORTUNE 847w

ON - NOV. 10, 2008

5. Remarks

Invoice number & date :
0Y-3010 & 2008-11-06

MADE IN KOREA

6. Marks & numbers; number and kind of packages; description of goods 7. Quantity
KURIPEK 100 PCT POLYESTER JAQUARD YORYU PFP WIDTH 44/45"

P/1 NO:DY-3010 10,807MTS
ISTANBUL/TURKEY ~ ==mmmmemmmcooooo oo 22T
C/NO:1-20 TOTAL:20 CARTONS 10.807MTS

KYUNG-BUK KOREA
*L/C NO:17-ZVAQ17810064

*THE GOODS ARE OF KOREAM ORIGIN
*producer's name & full address
:DONGHEUNG TRADING CO..LTD,

981-10 KUM-SAN WAE-GWAN CHILKOK-GUN

//////ll////////////ll/lll///////////l//l//////////////1_/l///////////

8. Declaration by the Exporter

The undersigned, as an authorized signatory, hereby declares that the above-
mentioned goods were preduced or manufactured in the country shown in box 3.

Black And White Textile

s T G

President Y. S| Choi

(Name)  PRESIDENT Y. S. Choi

9. Certification
The undersigned authority hereby certifies that the goods described above originate
in the country shown in box 3 to the best of its knowledge and belief.

Authorized Signatory
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EK 8. Form A

ORIGINAL

TDAP (K\GSP

265589

1. Goaods consigned from (exporter’s business name, address,county}

Black And White Textile

¢

40390
Seoul, Korea

2. Goods consigned to (consignee's name, address, country)

ABC Ithalat Inhracat A.S.

34900
Eminond, istanbul, Turkey.

Reference No. o 8 5

1602 A

GENERALIZED SYSTEM OF PREFERENCES

CERTIFICATE OF ORIGIN
(Combined Declaration and Certificate)
Form A
PAKTSTAN
(country)

See notes overleafl

Issued in

3. Means of transport and route (as far as known)
SHIPMENT BY SEA

FROM KARACHI, PAKISTAN

TO KUMPORT, ISTANBUL, TURKEY
VESSEL: CAP GEORGE V/4038

B/L NO. HLCUKH1081058272

DATED 28 OCT 2008

4, For official Use

rROSPECTIVELY

{SSUED RETH
5. Item| 6. Marks and 7. Number and kind of g ; description of goods 8. Origin 9. Gross weight [10. Number
num|  numbers of criterion or other and date of
ber packages (see notes quantity invoices
200 ROLLS overleaf)
520944200 e
MARFANT POLY/COTTON, 8 OZ REGULAR FINISHED “p¥ 28,739 56.10.08/TR
DENIM DENIM FABRIC METERS DATED
MILLS FABRIC CODE: C-24 (BLUE/BLACK) 24.10.2008
ROLLS WIDTH: 61'"/62" 2/1
METER QUANTITY: 28,739 MIRS.
MADE IN AS PER PROFORMA INVOICE NO:1704/MS
PAKTISTAN DATE: 15-10-08

11. Certification

Itis hereby certified, on the basis of contro) ca =

out, lh&the declaration by the exporter |s con'
N

o
ZANL 0N

N7

12. Declaration by the exporter

The undersigned hereby declares that the above detalls and
statements are correct; that all the goods were

PAKTSTAN
(country)

<

and that they oomply with the ongm nequuamenls specified
for

those goods in to for
TURKEY

goods exported to
(immmm/&wlls

Place and date, signature and stamp of certifying authority

maéé"éﬁ'&'a"éi'é"'é{{é}n";id5’5&'2&&%&3&5"5 et

Trade Development Autherity of Pakistan, Government of Pakistar

1
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EK 9. Form B

1. Goods consigned from (Exporter’s business name, address, | Reference No.

country) 8 8 2 [x 0 5 8 l
Black And White Textile
S CERTIFICATE OF ORIGIN
(Combined declaration and certificate)
Seoul, Korea FORM B

Issued in Vietnam

2. Goods consigned to (Consignee’s name, address, country)

4. Competent authority (na d

ABC Ithalat IhracatA.S. ompetent authority (name, address, country)
CHAMBER OF COMMERCE & INDUSTRY OF VIETNAM

34900 HOCHIMINH CITY BRANCI-'I

Emin('jn& |3tanbu|’ Turkey_ 171 VO THI SAU Str, 3rd Dist., HOCHIMINH CITY, VIETNAM

. Tel: 84.8.9326498 / 84.8.9325989 / 84.8.9326598
Fax: 84.8.9325472 , Email: VCCI-HCM@HCM.VNN.VN

3. Means of transport and route (as far as known)

5. For official use
VESSEL: YANG JIANG HE 225S
B/L No : COSU6015080760 el
DATED : SEP. 23,2008 ISSUED REFRUALHIVERT
FROM : HO CHI MINH CITY, VIETNAM
TO : CONSTANZA, ROMANIA

6. Marks, numbers and kind of packages; description of goods 7. Gross weight or | 8. Number and
other quantity date of invoices
VIETNAM BLACK PEPPER, 500 GL, FAQ 25,000 KGS 94P-OLV-09/2008
N.WEIGHT DATED:
SEP. 23,2008
25,050 KGS
SHIPMENT IN BAGS - 500 BAGS G.WEIGHT
MARKING:
ABC lIthalat IhracatA.S.
Istanbul, Turkey,
aVEY B ;
SAY TOTAL: NET WEIGHT TWENTY FIVE THOUSAND KGS L,-q‘i‘; ?.'. ; .'f?& E. !‘,\\‘}g I A g
(IR S Y
o 0 WE NP Gl Y B
CUSTOMS DECLARATION FOR EXPORT COMMODITIES §
No: 20094/XKD/DT Dated: SEP. 19,2008

9. Certification 10. Declaration by the exporter
It is hereby certified, on the basis of control carried out, that the The undersigned hereby declares that the above details and
declaration by the exporter is correct. _ | statements are correct; that all the goods were produced in
CHAMBER DF CBMMERCE AND INDUSTRY C fiam and that they eoinply with the origin requirements
P.PSECRETARY GEHERAL specified for goods ‘?,‘i?d g

>/ w0 XUAN HUNG
* "\-»-—»'-’1;“\' e e R Wi S
HOCHIMINH'CITY SEP. 24,2008 HOCHIMINH CITY SEP. 24,2008 ' = /0 iied
(Place and date, signature and stamp of certifying authority) (Place and date, signature of authorised signatory)
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Particulars furnished by shipper

EK 10.

Konsimento On Sayfasi

| Shipper

Black And White Textile

40390
Seoul, Korea

{B/L NO
E&g.u 1| EVvSCH811001 |

ENVISION SHIPPING CO;, LTD,

RM305 HYORIM BLDG. #194

["Consignee

GUVEN BANK.

NAMCHANG-DONG,CHUNG-GU,SEOUL,KOREA
Tel:82-2-319-1511~2 / Fax:82-2-319-1513

COMBINED TRANSPORT
BILL OF LADING

RECEIVED by the Carrier from the Shipper In apparent good order and
unless otherwise indicated herein, the Goods, or the container(s) or

[Notity Party

ABC lthalat Ihracat A.S.

34900
Eminonii, istanbul, Turkey,

package(s) said to contain the cargo herein mentioned, 1o be carried subject to
all the terms and conditions provided for on the face and back of the Bill of
Lading by the vessel named herein or anr subslitule at the Carrier's option
and/or other means of transport, from the place of receipt or the port of loading
to the port of discharge or Ihe place of delivery shown herein and thera 1o be
delivered unto order or assigns.
" I required by the Carrier, this Bill of Lading duly endorsed must be
surrendered in exchange for the Goods or delivery order.
In accepting this Bill of Lading, the Merchant agrees to be bound by all the
terms and on the face and back hereof,

[Pre-carriage by T Place of Receipt
9

whether writlen, lypea stamped or printed, as fully as if signed by the
Merchant, and local custom or privilage to the contrary notwithstanding, and
agrees that all or treight for and in connection with
the carriage of the Goods are superseded ¢ hy this Bill of Lading.

["Ocean vessel & Voyage I'port of Loading

In witness whereof, the number of eriginal bills of lading stated herein, all of
this tenor and date, has been signed. one of which being accomplished, the
others 10 stand void.

PN QRTS8 I pIRISANJORGA

Final D ion(for the M 's ref only)
WN_MBULTTURKEYTF%WTW%“ and Goods | Gross Weighl_ f Measurement
1 or Units ! <
NURIPEK ; E SAID TO CONTAIN: : 1,265. OOOKGS 3.580CBM
P/l NO:0Y-3010 . 20CTNS z 100 PCT POLYESTER JAQUARD YORYU PFP WIDTH 44/45" ]
I STANBUL / TURKEY ' | 10, 807MTS ]
C/NO: 1-20 i | #L/C NO.: 17-ZVA017810064 i i
MADE IN KOREA { | CLEAN ON BOARD 7 :
E ! E ON BOARP DATE:
E E | NOV. 10.
CFS/CFS E | “FREIGHT PREPAID® : :
L ORIGINAL
TOTAL NUMBER OF PACKAGE'S :
OR UNITS(IN WORDS) i R 4
['Freignt and Charges | Revenue Tons " | Rate Per | Prepaid Collect
FREIGHT PREPAID AS ARRANGED | E
[ Freight payable at Number of Original B(s)LLi Place of issue & date

SEQUL,KOREA

THDCC(’!)

['FOR DELIVERY OF GOODS, PLEASE APPLY TO:

EAST TRANS INT'L SHIPPING & FORWARDDING LTO.

HALK S. GOLDEN PLAZA A-BLOCK#27/10
34734 ERENKOY/ |STANBUL-TURKEY

TEL:90216-411-3260 FAX.90-216-411-3262

—ATTN:MS-CHGDEM-ETH——

G CO.,, LD,

ACTING AS A CARRIER

(TERMS CONTINUED ON BACK HEREOF)
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EK 11. Konsimento Arka Sayfa
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EK. 12 CMR Belgesi

Sender {name, address; country} <
Ginderen fisim; cdras, mamle?el) s i

Black And White Textile + 7 INTERNATIONAL CONSIGNMENT NOTE @

—t

ULUSLARARASI HAMULE SENEDI
40390 : ﬂr.,242“;{/15,g7,. 2008

This corriage is subjeet norwi

Seoul. Korea xlundilaony clause to the contrary,

it bu irsoliye kargs Klozlera regmen
ara yolu ile emreanin uluslorares:

to the Convention on the contract for fdpnmosi He ilgili onlagmalor:
the intoractional.corricg of goods by dbzenleyen konvorsiyon hikimicrine
road {CMR) tobidie, (CMR}
) Consignee (niime,oddress, country)* Carrier {riame, address, country]
2 Kiscok olon G advons et . 16 Sorp fome, addeass, couniy)

GUVEN BANK.

hilpnlsped )

logistics

Hilal Petrol ve Yalginkaya Nak.Paz, Tic.Ltd.Sti
. Tavsanlt Kéyd Kadhyeri Mevkii Gebze 41400
Tel:'+80 262 724 90 90 {Pbx) Kocaeli-Titrklys
Uluginar. V.D. 463 000 3865 Ticaret Slcil-No: 7030

g Tore o davery o i goods [e, m,..,},) 7 : 17

Mahn/mallarin teslim yari (mahal, mamlekel]

ISTANBOL, TORKEY

Steestsive carriers { name, oddress, country)
Miteakip/ikinci lagiyscr firma isim, adres, memfekei)

a Placa and dote of taking over the goods {place, caunlry, date]
Molin/molfaren teslim alindigs yor%muhu , memieket, tarih}

TARGOVISTE, . ROMANIA 18- Garrer. reserations and observaions

Tosiyicrnin mistahazat ve missohadeleri

CARNET TIR NO :
5 ittt GEKICI/Y.ROMORK : 43 gy 0697/41 1,'9513

{Truck/ Track} - Trcler}--
Marks and N Number of packoges Method of pockin, Nature of the goods Statistical number  -{ Gross weight in kg, Yoluma in g3
B Mo onne™ Kol/pater bty B Asoelaseht e Mot et 10 Hierpoomber |19 Grosweightinks, 119 Yok s

WET WEICHT
1 QOLD ROLLED STAINLESS SIEEL COIL 3015 2965
HOIFY : ABC Ithalat lhracat A S.

34900
Eminonad, istanbul, Turkey,

FREIGHT PREPAID o
L/C-N0. 1 17~IVADL7810020;Bank Ref. :0330AE0800988

]3 Sender's instnyetions 19 Special agreemanis " Yikerme ambole] hoosmdon
'V Ganderenin toliman Ozel sartlor/anlisma dogion hoseorcon frvcrnez sorurhy degir,
. o : - Sbolrireriod lopkam mbaihve
P.1..3028/2008 Sbnteren iditilorrs
zn Téodba pu;‘d by: ] S&zzlmilers aurbrlen_o/ glansignen
ORIGINAL CMR ACCOMPAMIED WEIH THE GOODS [o Ot B L]
Cartinge chorges
un totan
Deduclions 3
Iskonte / tenzilat
Balonce
Bokiye |
Supplem chdrges

Muynzeirh masrafler

Other chorges : +

Insiructions as te poyment fer carri .
1" ;}:Mmu“ denme sekli - oge Diger masraflar
L Odenecek Toplom
Fronco / Conriage poid P
D Fronco / Yisklemede pagin TOTAL
Non franco / Carricge Forword Reimbursement/Cash on delivery
(] Nop foncs  SaieqeFone 15 taifimcto denscek mebleg

ssued at gl
2550 maRGoVISTE ** 15.07.2008

2" Goods recaived / Alinon Yik

Ploce on

imzo yeri Torh

Signaturaend stomp of the cosignes
heinm Imzost ve Kasesi

Signalura and stamp of e sender

Ginderenin Imzost va Kosest

123



PARAGON TRANSACTION - TRApUDIORP

EK 13. Havayolu Tagima Belgesi ( AWB )

dhl.com.

Siurgete (g Shivger | [ Recetver [ Jrgeny
Poyar Accout oo numaras:
‘Shipmant Insuronce/Géndrl Sigortas: 0o revarse/boknz orka 1ay1o

Contact name
Gonderanin od

lsm»-r; accout. number

| Shipper's reference (up to 32 charocters but only fest 12 will e shown on nvoicel
[ [,

Somesny "9T¢ GUVEN BANK AS.

.
z | Acres ISTANBUL / TURKEY

g %ZD Code (required) :mz‘a;e{w ("O‘W'Gl

iE 7 Alc

Jmm—

i

g et o of

&

| Postcode/Zip Cede trequred) Country
Posta kodu ke

Contoct

porsan Phone, Fox or E-mall (racuired)
‘ Tomos kuruiocok ks x-E-moil

Tolaton-Fo

606 9673 293

TN

nt details/Gonderi detaylars

Total Weight/Ayeik
° = x

Jescript

Shipper’s VAT/GST number Receiver's VAT/GST or Shipper's EIN/SSN
Goarania VO, no. P M~ "

n
mwmm Pﬁmﬂ:ﬂ ‘Commodity Code If appicabie

DESTINATION CODE

|rvee o xpompmacaT 1000 [ remoner/oai (] zeportonm/iavie 1 semporay/eci
EE

Typa/Tic
Expios/Son kuf, tex.

Prked vp by/Testncin

""'M')"!SO7
Tima/Soot 6 Date/Tarih

PT007 FIS TR MP

124
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EK 14. Polige ( Bill of Excange )

) : XIAMEN CHN-MEIDA IMP. AND EXP. Cco.,
e BANK . LTD 6

of NEW YORK .
j—@‘\

Authorized ngnz{turc(s)/CmJapany Seal

( =
f ;i f
; Bill of Exchange * f
{ No. DAX107021 4 '
! Exchange for USD 259,943.10 Shanghai 5 Date 071227 !
I A 180 DAYS AFTER SHIPMENT DATEO71227 sight of this First of Exchange I
! (Second of the same tenor and date being unpaid) pay to the order of The Bank of Newd Vork, Shanghai Branch !
] The sum of . U.S. DOLLARS TWO HUNDRED FIFTY-NINE THOUSAND NINE HUNDRED ]
/ FORTY-THREE AND CENTS TEN ONLY o valeresived
H Drawn under Documentary Credit number 30- ZKA777710005 - ‘
| [ssued by GUVENSBANKASS. &~ o ° - o - o - o |
f ISTANBUL TURKEY ) Dated 071009 i
[ I3
l GUVEN BANK A.S. ’
K To . __n - H
! ISTANBULTURKEY 7 !
/ f
’

|

|

f

’

f

]

f

’

S ST S S S _!
Bill of Exchange
No. DAX1/07021
Exchange for ~ USD 259,943.10 Shanghai Date 071227 B
At 180 DAYS AFTER SHIPMENT DATE 071227 sight of this Second of Exchange

(First of the same tenor and date being unpald) pay to the order of The Bank, of New York, Shanghai Branch
The sum of  U.S. DOLLARS TWO HUNDRED FIFTY-NINE THOUSAND NINE HUNDRED

=

|

/

f

/

f

/

f

/

f

i

FORTY-THREE AND CENTS TEN ONLY - . valuereceived !

Drawn under Documentary Credit number 30-. ZKA777710005 !
By e f

i ISTANBUL TURKEY o - Dated 071009 i
i GUVEN BANK AS. i
/ To —_— - ’
f ISTANBUL TURKEY |
’ — . - = e e ’
/ |
i ) XIAMEN CHN-MEIDA IMP. AND EXP. CO., i
/ T mosank __LTD J
| of NEW YORK I : f
‘ W\/—QA/‘ ’
f e : i
i Authorized %alurc(s)/d)mpany Seal i
/ /

"-’-'-'-’-'-'-’-'-’-'-’-'-'-’-’-,-,-,-,—'-I-,-'-’_,-l-’_'-’-l

—
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EK 16. Sigorta Belgesi On Sayfasi

AMERICAN HOME ASSURANCE KOREA. |[#zazzs

o X
15~18th Fl, Seoul Central Bldg, #136, Seorin—dong, Jongro—ku, Seoul 110-729 Korea ‘0'0 A
AIG General Insurance TEL : 1588-0065 FAX : 080-220-0700 22NN
= d FHE22008-6

MARINE CARGO INSURANCE POLICY ORIGINAL

Policy No. | Y374431D - 000

AssuredName i TO THE ORDER OF GUVEN BANK.

Invoice No, efe. 3 17V No. DY-3010 N LIC No. 17-2VA017810064

Amount Insured : CARGO USD 14,265.24( USD 12,968.40 * 110.00 %)

Conveyance i YM FORTUNE 847W B Sallingonorabout  : Nov 10, 2008 _
AtandFrom  : BUSAN, KOREA Ll e

Arived At : AMBARLI, ISTANBUL, TURKEY :

Goods and Merchandise : B

100 PCT POLYESTER JAQUARD YORYU PFP WIDTH 44/45"

10,B07MTS

TOTAL : 20CARTONS 10,807MTS

Marks and Number as per Invoios No. specified s above

Conditions :

Institute Cargo Clauses (A) - 1/1/82

Institute War Clauses (Cargo).

Institute Strikes Clauses,

FULL SET INSURANCE POLICY IN 1 ORG. AND 1 COPY ISSUED TO THE
ORDER OF GOVEN BANK. A.S. FOR FULL CIF VALUE PLUS 10

PERCENT AND STATING THE NAME, PHONE AND FAX NUMBERS OF A CLAIMS
SETTLING AGENT IN TURKIYE AND CLATMS PAYABLE IN TURKIYE COVERING
THE FOLLOWING RISKS FROM WAREHOUSE TO WAREHOUSE:+ALL RISKS

Valued at the same as Amount lnsured

(MARINE, WAR, INSTITUTE CARGO CLAUSES (A). 1.1.82 +INSTITUTE

WAR CLAUSES (CARGO) 1.1.82 +INSTITUTE STRIKE CLAUSES (CARGO)
1.1.82 +RIOTS AND CIVIL COMMOTIONS, ALSO INSURANCE TO CERTIFY
THAT COVER IS NOT SUBJECT TO A FRANCHISE OR AN EXCESS (DEDUCTABLE)

Subject to the following Clauses :
- Institute Cargo Clauses (as specifed above) USEmmmcandnade&mnsaam -TransnT mmﬂoncblm W imported
- st Cissifaton Ciuse Clause Fo : o (30 days)  only for cargo imported o Korea)
= On-deck Clause - Speadmphaamm (appiymb Mamhem hﬁma Chemul. Bnologml Bio-Chamical, Electromagnetic Weapons and
- Label Clause (applying 1o labalied goods) - Duty Clause(appiicable only to import duty insured) Cyber Atlack
- Co-Insurance Clause {if applicable) - Other Insurance Clause - Terminaton of Transit clauso (Temorism)
Settling Agent : AlG Sigorta A.S. Claims Representative AIG Sigorta A.S.
Emirhan Caddesi Emirhan Caddesi
No: 145 Atakule A Blok Kat: 7/8 80700 Dikilitas-Bosiktas No: 145 Atakule A Blok Kat: 7/8 80700 Dikilitas-Besiktas
Istanbul, Turkey Istanbul, Tt
Tel: _(90212) 236-4949 Fax: (90212) 236-4960 Tel: (80212) 2364949 Fax: (90212) 236-4960
Email: Turkey.MarineCLM@aig.com Email: Turkey.MarineCLM@aig.com
Place and date signed in: SEOUL, KOREA Nov07,2008 No.of Policies issued: 1 = vaﬂi’ 1 it T ——
- Forn e s b sl bani.s abve] i Koot that
e wetl i fis o their a Noeswe me e e vl Nnce of all andevery uther Feron ot P 3
iy, o shall app ) it .~:=Ju oty ke Asss every » b
tnd from - wpon any & « ey i the good Ship o Vessel catiod thel
333 lhu peosant Vanage all g foe \ﬁ\u m the said ship,

0 Iy whessocser other Naoe of Nares e saad Ship o¢ the Master therend, s of Sl b ramed of calksd, lw-mn;m
[ AT sl fivns By foadiog ol atvord e xind Step 2 sbon, sl shall wo coctino and ende
thise, upon the s e, ol T, sne) e o) Shipwidh all et Gouds amd Acechandises whasoeser, o
and upce the Conads andd Merchamlises sl B et be there dislangal and sifcly endd: and it Sl b bawii foe
a sy o o6 Pl wlatoeney withost l\-x.ulu- sorthis Assaranwe, ‘The
Assurens in this Iodicy
fennfs which the said € |\<|||ull\ ane urlun\llul\' \ mdu»m.—

damaze 10 the g
Bappeing of s it ddasize is i
wonkd bt for the existence of this
anstred by any Tiro or other insutance-policy or
&5 (e i respat of sy cveess il the
l which would have heen payshie inder the
serance policy o |~!ll~u~ Iand shis

5 s ok 1y
Rivontey of it v
Company will
Ivrmnuu e o
Policy o s

s whroof the sid
sl in e ering saving. v,

od that s witing ¢
Ker A 50 B \..l
08, 8 Arsi o, 5%
b e the e

.mn Siodo:
2k Nwwahd v sk ¢

v 14\"!:"»\‘ of s
arest Wiiting oc Pelic

hertsclies B the Asvd b

o i the Comakrimon doc

o e
creof. 1 the Undersigacil of |s or s of
ROREA og hetedf <6 'w-uf?[:' e

an
the pobicics,
Wi as b,

ihe plice spe

1N Dot ing
tenor and hi
L e e s s Vol s Of e
specifand abone

od
nw Furandsoalre e o fom e, ushos g, o S b sl e,
od f or o Sthipand
. wuk « Iunvl AR|

Throe Mo wnl, ek g
U povcmad by the 7 and sk
Asarie h

fraednti 4
Fulicas n{ L\' i weioe and it

el

ooy b )
ol n " o Whach o accoeplishal, the bthen o b vod. a5
ARG ) e IR st speificd s i

In the eveat of loss or damage asising under this Palicy, no claims will be admitted uniess a survey has
been held with the approval of this Company's Office or Agents specified in this Policy

se follow the “IMPORTANT" clause printed on the ba

[ case of loss or damage

Vh:rcufl

American Home Assurance Comp:
General Manager Brad Bennett

ENCRYPTION No. PYEFYT8jJ34YGCs/cT8p (i ; ;
Far Policy Ves For alisling of Claim Offices
ey Bhanaa alng

marina sam

126



.. ARV by o gtk
&m@a@aﬁe&m'
|||IM "D- m
vrpnr ate, Ao ;‘ ':-um.\a.-.'
e e o
E G
le -M\-MH-‘.:-U‘E—
ot o oo
Lol

o ke 4 Saters e by ol bty
C e L =

L Ao s Sl o

R e
W e e

=

o3 m;-jl-

EK 17. Sigorta Belgesi Arka Sayfa
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EK 18. Bitki Saglig: Sertifikasi

BO NONG NGHIEP & PHAT TRIEN NONG THON
MINISTRY OF AGRICULTURE & RURAL DEVELOPMENT

CONG HOA XA HOI CHU NGHITA VIET NAM
SOCIALIST REPUBLIC OF VIETNAM

CUC BAO Vi THUC VAT
PLANT PROTECTION DEPARTMENT

INDEPENDENC

Doc lip - Ty do - Hanh phiic

E-FREEDOM-HAPPINESS

GIAY CHUNG NHAN KIfM DICH THUC VAT
PHYTOSANITARY CERTIFICATE

Gui : Co quan Bao vé thuc vt nude
TO: THE PLANT PROTECTION ORGANIZATION(S) OF ROMANIA

DIEN GIAI VE LO HANG (DESCRIPTION OF CONSIGNMENT)

1. Tén va dia chi ggu'dl xuiit khiu: 5. Noi san xuit: SOCIRASTRESTRIC OEVIETHNAN

% e PLACE OF ORIGIN :

Black Aad White Textile

i 6. Phudng tién chuyén chd:

40390 DECLARED MEANS OF CONVEYANCE -

San BY. SEA: YANG HANG RE 2265

Seoul, Korea UNDER BILN 5:;60150557?{ N ED: SER: 22008

v

2. Tén va dia chi ngudi nhin: 7. Cita khilu nhip: e }'é RO

DECLARED NAME AND ADDRESS OF THE CONSIGNEE : DEGLARER POINROF ENTRY ; Ve G

\BC Ithalat Ihracat A'S N x =

B3C Ithal 8. Tén va khoi lugng san phim:
NAME OF PRODUCE AND QUANTITY DECLARED;
34300 VIETNAM BLACK PEPPER:500.GL, FAQ
2= = G.W:25 050 MTS N W5 25 000 MTSONLY

Eminona, Istanbul, Turkey V25,000 M
3. So lugng va loai bao bi:

NUMBER AND DESCRIPTION OF PACKAGES :

SHIPMENT IN BAGS - 500 BAGS

9. TénKkhoa hoc ciia thye vit;
BOTANICAL NAME OF PLANTS:

4. Ky, mi higu: g = Piper nigrum 1.

DISTINGUISHING MARKS it Ithn‘d[f’* E ({aca[ A b ¥ e

stanbul, Turkey,

Nay ching nhin riing thye vit, san pham thye vit hodic vt thé thuge dién kiém dich thire vt khic néu trén di dugc ki€m tra va/hoiic
thit nghi¢m theo quy trinh thich hgp va duge coi la khong cé ddi twgng kiém dich thye viit cda nide nhé p khiu ciing nhy pht hgp véi

yéu ciu ki€m dich thite vat hi¢n hanh ctia nuGe nhip khiu.

This is to certify that the plants, plant products or other regulated articles described herein have been inspected and/or tested 'aocordlng to
appropriate official procedures and are considered to be free from the quarantine pests, specified by the importing contracting party.and to
conform with the current phylosanitary requirements of the importing contracting party.

KHAIBAOBO SUNG ( ADDITIONAL DECLARATION )

NiL

XU LY ( DISINFESTATION AND / OR DISI

NFECTION TREATMENT)

10. Ngay ©ate); 12. Tén thudc (hoat chat):
CHEMICAL{active ingredient):

NIL NIL

14. Thai gian va nhiét dj:
DURATICN AND TEMPERATURE:

NIl

11. Phuong phip xi¥ Iy (meatvents: | 13, Néng d (concentaamon)

NIL

15. Thong tin thém (ADDITIONAL INFORMATION ):
SN

17. Ndi cip gidly:

PLACE CF ISSUE

16. Diu ctia co quan
STAMP OF ORGANIZATION

HO CHI MINH CITY, VIETNAM

19. Tén, chit ky clia cin bj Kiém dich thue vat
6 thim quyén
NAME AND SIGNATURE OF AUTHORIZED OFFICER

18. Ngay cip:

DATE ISSUED

NGUYEN DANH THACH
VIGE'BIRECTOR

Cuc Bio vé thye vat hoge vién chire Kiém dich thie vit cia Viét Nam khong ¢ trdch nhiém nio vé mit ti chinh lién quan d&n gidy chimg nhiin nay.
No financial liability with respect to this certificate shall attach to Plant Protection Depariment of Vietnam or to any of its officers or representatives).
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EK 19. Tiitsiileme Sertifikasi

MINISTRY OF AGRICULTURE AND RURAL DEVELOPMENT

HEAD OFFICE; 29 Ton Duc Thang St. Dist.1, HCMC » Tel: 84.8.8225069 - 8251774 » Fax: 84.8.8209517 .

FUMIGATION CERTIFICATE

No.21273C/ V.F.C

Contract No. U3/P/63184/C
We hereby certify that the cargo with Sollowing details :

- Name of the commodity:
VIETNAM BLACK PEPPER, 500 GL, FAQ

- Weight: N.W.: 25.000 MTS G.W.: 25.050 MTS
- Quantity: SHIPMENT IN BAGS - 500 BAGS

- Means of conveyance:  YANG JIANG HE 2258
B/L NO.: COSU6015080760  / DATE: SEP. 23,2008

- Marking: {\BC Ithalat Ihracat A S.
Istanbul, Turkey,

- Has been fumigated with: PHOSTOXIN (PH3)
- Dosage: 05 G/M3
- Duration of exposure: 72 HOURS

- Place of fumigation: HO CHI MINH CITY, VIETNAM

K"U.t' I"‘(" .

- Date fumigated: SEP. 15,2008
- Port of loading: HO CHI MINH CITY, VIETNAM
- Port of discharge: CONSTANZA, ROMANIA
HOCHIMINH CITY, DATE: SEP. 23,2008
,Managmg Dlrector
75 P
/\/ CONG 17\ /
Container No / Seal No ‘("’/ <G py ““‘J' vl /

CBHU 1866558 / N53539 0\
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