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OZET

Tiiketici Davramglari Teorisi, genel iktisattaki temel teorilerden birisidir.
Tiiketici davramglari teorisi, rasyonel insan (homoeconomicus) temel varsayimina
dayandirilarak gelistirilmigtir. Bu varsayima gore tiiketici davramslarinda itici giig
kisisel ¢ikardir. Oysa tiiketici davramslarini belirleyen bir ¢ok faktdr vardir. Yalmz
iktisadi faktorler degil, demografik faktorler, sosyolojik ve psikolojik durum gibi bir
cok faktor tiikketimi etkilemekte, tiiketici karar ve davraniglarini ynlendirebilmektedir.

Titketici davramslari tizerine yapilan teorik ve ampirik bir ¢ok caligma, sosyal
biinye ve psikolojik yap1 degiskenlerine fazla yer verilmeden yapilmigtir. Oysa, ‘;sosyal
cevre, ekolojik gevre, statii, meslek, yas, egitim, gelenéklér, inang yapisi, tiiketici
motivasyonu gibi farkll etkenler, tiiketicilerin farkl: davraniglar sergilemelerine sebep
olmaktadir. Bu ¢aligmada tiiketicilerin biitiin bu faktorlerden etkilesimleri teorik ve
ampirik olarak beliflenmeye calisiimustir.

Calisma iki kisimdan olusmaktadir. Birinci kismun ilk béliimiinde, tiiketici
davranislan teorisi, kardinal ve ordinal yaklagimlara gore ve daha sonra gelistirilen
modern yaklagimlara gore izah edilm‘istir. Ikinci boliimde, tiiketici davramsiarini
belirleyen iktisadi, demografik, sosyolojik ve psikolojik faktdrler teorik olarak
degerlendirilmigtir. Uglincii boliimde ise, tiikketim fonksiyonlarinin genel yapist ve bir
ekonometrik ¢aligmada karsilagilabilecek problemler ele alinmigtir. Ayrica,
caligmalarin glivenilirligini tespit etmeye yonelik istatistiki ve ekonometrik test
yontemlerine yer verilmistir. .

Konunun ampirik olarak ele alindig: ikinci kisimda, Ankara, Antalya, Bursa ve
Sivas, Amasya ve Hékka_ri illerinden dlusan iki grup ilde yapilan Tiiketici Davraniglar:
ve Hanehalln Gelir-Harcama Anketleri verilerinden yararlanilarak tiiketici
davraniglarint etkileyen faktorler titkketim fonksiyonlar: ile belirlenmeye galigilmigtir.
Caligmada, teorilerde Onerilen modellerin yam sira, diger faktérleri de temsil
edebilmek igin golge degiskenli modeller kullanilmigtir. Ayrica iki grup il arasinda bu
faktorlerin tliketici davramglan {izerindeki etkisi degerlendirilerek farkliliklar ortaya
konulmaya gahgilmigtir. Bu degerlendirmeler sonucunda ulasilan teorik bilgiler

yorumlanarak ¢aligma sona erdirilmisgtir.




SUMMARY

The theory of consumer behavior is one of the main theories which constitue
general economic theory. This theory has been developed based on the basic
assumption of rational man (homoeconomicus). According to this assumption the
motivational power of consumer behavior is individual interests. However. There are a
number of factors which determine consumer behavior. In addition to economic
factors, demographic factors and ‘sociological and psychological conditions also affect

consumption and the decision and behaviors of consumers.

A number of theoritical aild ampirical studies which have been carried out on
consumer behavior have not stated sufficiently the values of social structure and
psycholdgical framework. Yet, the factors such as social and ecological environment,
status, occupation, age, education, customs, beliefs and consumer motivation lead to
different consumer behavior. In this study the influences of these factors on the

consumer have been revealed theoritically and amprically.

This study composed of two sections. The consumer behavior theories have
been examined firstly in term of cardinal and ordinal and nextly modern approaches in
first part of the first section. In the second part, economical, demographical,
sociological and psychological factors which govern the consumer behavior has been
theoritically evaluated. In the 3™ part, gene,ralvframework of consumption functions
and the problems which can be confronted in carriying out an econometrical study
heva been examined. Besides, statistical and econometrical test methods to fix the

reliability of tﬁe studies have been considered.

The factor which influence the consumer behavior have been explained by
using the data of Consumer Behaviors and Household Income-Expenditure Surveys
which were carried out in two provience of groups cosist of proviences, namely
Ankara, Antalya, Bursa (the first group) and Sivas, Amasya, Hakkari (the second
group). We used dummy variable models as well as the models which have been
suggested in theories in order to represent the other factors. Furthermore, we tried to
point out the differences evaluating the effects of there factors on the consumer

behaviors between the two groups of provinces. By evaluating the resaults obtained

this study was concluded.
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GIRIS

iktisat; sirsiz insan ihtiyaglanmin karsilanabilmesi igin kit olan kaynaklarin
yonetimidir. Iktisadi etkinlik ise, ihtiyaclarin tatminine yénelik faaliyetlerin biitiiniidiir.
Tiiketim, iktisadi etkinlik igerisindeki bir insanin gelir elde etme ve harcama yapma
siirecinin son agamasidir. Tiiketici, elde ettigi geliriyle ihtiya¢ duydugu mal ve
hizmetlere harcama yaparak tatmine ulagmaya g¢aligir. Tiiketicinin tatmini, ihtiyacin
siddetine goére elde edilen gelir ve diger iktisadi etkenlerle birlikte, sosyokiiltiirel,
psikolojik demografik etkenlere de baghidir. Biitiin bu etkenler tiiketicinin tatmin
diizeyini, haz ve elem duygularim belirler.
| Insan yasamunda g¢ok yonli bir 6neme sahip olan tiiketim ve tiiketici
davranislar, diger sosyal bilimlerde oldugu gibi iktisat biliminde de her zaman
glincelligini korumus ve genis arastirmalara konu olmustur. 17. ve 18. yiizyila kadar
geri giden tiiketim aragtirmalari ilk kez, Sir Frederich Eden, ve Le Play gibi diistiniirler
tarafindan ele alinmigtir. Iktisat bilimi ve kullanulan yéntemlerin gelisimiyle birlikte,
tiiketim tizerinde daha genis ve kapsamli aragtirmalar yapilmaya baglamistir. Klasik ve
Marjinalist olarak taminan iktisatgilar, Homoeconomicus felsefesinden hareketle, daha
cok iktisadi etkenler ve Slgiilebilir parasal degerler temeline oturtarak tiiketim teorisini
gelistirmiglerdir. Daha sonra bu diistince yapisi, modern tiiketim teorisinin de temel
varsayimi haline gelmistir. Bu yaklagima gore insan, biitiin sartlarda kigisel ¢ikarini
kollayan, haz ve elem hesabinda olan bir vatlik olarak algilanmistir. Bunun sonucu,
tikketimi belirleyen faktorler olarak gelir ve diger iktisadi degerler 6n plana ¢ikmustir.
Bu konuda yapilmis olan ilk ve en meshur ¢alisma Ernest Engel’e aittir.

Bireysel ve toplumsal yonii olan bir varlik olarak insan; iktisadi etkenlerin yani
sira sosyokiiltiirel faktorlerin, psikolojik motiflerin baskist altindadir. Geleneksel aile
ve toplum yapisina sahip ortamlarda bu tiir faktrlerin tilkketim davraniglari tizerindeki
etkisi daha gok 6n plana gikmakta ve toplumlar arasi farkliliklar arz etmektedir. Klasik
ve Marjinalist teoriler, daha sonraki Keynesyen Teori, Deusenberry, Friedman, ve
Modigliani Teorileri, tiiketimi iktisadi etkenlerle -ozellikle gelirle- degerlendirerek
modeller olugturmuglardir. Bunlarin disinda, son teorik gelismelerde de 6lgiilebilir
faktorler olmasi goz oniinde bulundurularak iktisadi degiskenlerle tiiketici talep ve

davramig yapisimi belitleyen ekonometrik galigmalar yapilmgtir. Tiiketicinin geliri

onun harcama yapmasini belirleyen dnemli bir faktdr olmakla birlikte, belki bundan




daba &nemli etkiye sahip, psikolojik ve sosyolojik faktérlerin de olabilecegi
diislintilmelidir. Bu yO6nelim, temel kabul edilen iktisadi varsayimlarin gegerliligini
azaltabilmektedir. Ciinkii, erdemlilik duygusuyla bir insan, toplumsal ya da ailevi bir
fayda ugruna kendi faydasindan fedakarlik edebilir.

‘Titketici davranislan tizerine yapilan yakin tarihli ¢alismalarda, istatistiki ve
ekonometrik yontemler kullamlarak g¢ok yénlii degerlendirmeler yapilmustir.
Ekonometrik modellerde bagimsiz degiskenler arasina hanehalki 6lgegi gibi farkls
- degiskenler de eklenerek, farkl1 tahmin y6ntemleri de gelistirilmistir. Ayrica sosyal ve
psikolojik faktorleri temsil etmek amaciyla golge degiskenler olusturularak genis
‘tahmin modelleri kurulmustur.

Bu genel degerlendirmeler 15131nda, tiiketici davraniglarim bélirleyen faktorleri,
istatistiki ve ekonometrik yontemler kullanarak tespit etmek ve teorik sonuglara
ulasmak bu ¢aligmanin temel amacidir. Bu amagla; Ankara, Antalya, Bursa ve Sivas,
Amasya, Hakkari gibi illerden olugan iki grup ilde “Tiiketici Davramglari ve
Hanehalki Gelir-Harcama Anketi” dizenlenmistir. Elde edilen bu yatay Kkesit
verilerinden hareketle, tiiketim fonksiyonlan tahminleriyle, iki grup il arasinda tiiketici
davramglarini  belirleyen faktorler mukayese edilmistir. Tiiketim fonksiyonu
tahminlerinde, teorilerde 6nerilen dogrusal ve dogrusal olmayan modeller kullanilmis
ve iktisadi faktSrlerin digindaki faktorlerin de temsil edilmesi igin golge degiskenli
modeller olusturulmustur. Caligma, meslek gruplan itibariyle; is¢i, memur,
esnaf/zanaatkar, tliccar/sanayici, serbest meslek erbabi ve emeklilerden olusan
hanehalklar ile sinirlidir. Anketler hanehalkini temsilen aile reisi ile yapilmustir.
Istatistiki ve ekonometrik yéntemlerin uy gulanigi agamasinda da Bilgisayar ortaminda
Minitab12 istatistik programindan yararlanilmugtir.

Bu amaglar ve takip edilen yontemler dogrultusunda, ¢alisma iki kisma
aynlmistir. Konunun teorik gergevede ele alindign birinci kisim, i boliimden
olugmaktadir. Birinci béliimde, genel olarak titketim teorisi ele alinmstur. Ihtiyaglar ve
kithk sorunundan hareketle, tiiketim olgusu ve tiiketici tanimlamalan yapilarak,
titketici davramslan degerlendirilmistir. Tiketici davramsglan teorisinde, tarihsel siireci
igerisinde, Kardinal ve Ordinal Yaklasimlar ele alinms, Agiklanmig Tercihler Teorisi,

Zamanlararas: Tercih, Risk ve Belirsizlik Altinda Tiiketici Davramglar gibi teoriler ve




titketici davranisi teorisinde yeni yaklagimlardan bahsedihﬁis ve son olarak da tiiketici
davramslan teorisinin genel bir kritigi yapilmigtir.

fkinci bolimde, tliketici davramslanimi  belirleyen faktorler; iktisadi,
demografik, sosyolojik ve psikolojik faktorler olarak teorik anlamda ték tek
incelenerek titketim ve tiiketici tizerindeki etkileri tartisilmigtir. Bunun igin konuyla
ilgili genel iktisat kaynaklarinin yan sira, temel sosyoloji ve psikoloji kaynaklarindan
yararlanilmugtir.  Genel olarak Iktisat  Sosyolojisi’nin  bakis agistyla konuya
yaklagilmaya galigilmigtir.

Ugtincii béliimde, tiiketim fonksiyonu tanimlamasiyla birlikte genel olarak
matematiksel tiketim fonksiyonlari iizerinde durulmustur, Degisik hipotezlerle
Onerilen genel modellerin yam sira, 6zel fonksiyonel formlar da degerlendirilmistir.

fkinci kistm ampirik gergeveyi olusturmaktadir. Genel aragtirma bulgularinin
kullamlmasiyla iki grup ile ait tiiketim fonksiyonlar1 tahmin edilerek mukayese
edilmeye caligitlmigtir. Tiiketim fonksiyonlarinda dncelikle tiiketim teorisinde 6nerilen
genel dogrusal ve dogrusal olmayan modellerin yam sira, gélge degiskenli genel ve
bagimsiz tahminler yapilmigtir. Tahminlere ait iktisadi, istatistiki ve ekonometrik
degerlendirme ve testler yapilarak sonuglarin giivenilirligi ortaya konulmaya ¢alisiimis
- ve farkli model segim kriterleri kullamlarak en uygun model segilmistir. Golge
degiskenli tahminler ve diger tahminler, secilen bu uygun modele gére yapilmigtir.
Ayrica tahmin sonuglarinin degerlendirmesi yapilarak teorik bulgular ve yargilara

ulagtlmugtir.

Sonug boliimiinde ise teorik bulgular ve aragtirma sonuglari toplu olarak

verilhiis ve ¢alisma sonlandirilmigtir.




I. KISIM

TEORIK ANALIZ

1. BOLUM
TUKETIM TEORISi

1.1. iHTiYACLAR, KITLIK VE SECIiM
1.1.1. ihtiyaclar

fnsan; zorunlu olarak gida maddelerine ve diger temel ihtiyag maddelerine
muhtagtir ve bunlart elde etmeye yiinelik' faaliyetlerde bulunur. Maddi hayatin
stirekliligi icin bu bir gerekliliktir. Kisacasi insan, ihtiyaclar1 olan bir varhktir ve
cevresi ile ihtiyaglarindan dolay: siirekli bir diyalog halindedir.

ihtiyag; “tatmin edildigi zaman haz, tatmin edilmedigi zaman elem ve 1zdwrap
veren bir duygudur”. Aynca, “Insamin maddi ve manevi benliginde hisseltigi ve
gidermeye ¢alistig1 bir yokluk duygusu’” olarak ta tanimlanabilir. Bu agidan ihtiyaglar,
insan davramiglarini etkileyen o6nemli temel amag degiskenidir'. Bu duygu;
insanlardaki gelecek korkusuyla desteklendiginde, maddi 6larak ihtiyagtan daha
fazlasini elde etme egilimine doniislir. Dolayisiyla insanlar mevcut ihtiyaglarim
karsiladigis anda bile uzun vadeli hesaplar yapar. Boyle bir korkunun verdigi
rahatsizlig1, herhangi bir afet halinde bagvurabilecegi bagka bir malimin da oldugunu
bilmekten ileri gelen bir giivenlik duygusundan bagka bir sey dindiremez olur. Bu
durum, insan1 korkunun tek garesi olarak gordiigii ihtiyagtan fazla mal toplamaya iter.

ihtiyaglarin temelinde yatan etkenleri §oyle siralamak miimkiindiir’;

1-Fizyolojik ve biyolojik etkenler,

2-Insanin iginde yasadig1 dogal gevre,

3-Sosyokiiltiirel etkenler; gelenekler, 6rf ve adetler, aligkanliklar, zevkler,
gOsteris, moda, sosyal statii vb. gibi,

4-Dini ve ahlaki etkenler.

Siralanan bﬁtiin bu etkenler, insanlarin mal ve hizmetlére kars1 ihtiyaglarinin

niteligini, siddetini ve hacmini belirlemektedir.

' ).F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard; Consumer Behavior, Seventh Edition, The Dryden Press,
Philadelpl}ia 1993, s. 280, Avni Zarakolu, i'ktisat ilminin Temel {1keleri, Cilt 1, Ankara 1971, s. 1.
2 1. Sahin; iktisada Giris, 3.Baski, Uludag Universitesi Basimevi, Bursa 1993, s.15.

TC. YOKSEKOGRETIM KURULY
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Onem ve oncelik sirasina gore ihtiyaglarin siniflandirmasini da agagidaki gibi
yapmak miimkiindii’’,

1- Fizyolojik ihtiyag:l‘a;r; tiikketicilerin yagam siirecinde belirleyici olan ve biitiin
ihtiyaclarin éniinde gelen, yeme, igme ve barinma gibi ihtiyaclar.

2- Giivenlik ihtiyaci; ¢evresel, ekonomik ve sosyal faktorlere yonelik
endiselere kars tiiketicinin daha giivenli yasamas ihtiyact.

3- Kabul edilme ve ait olma ihtiyaci; diger insanlar tarafindan kabul edilmis
olmak, onlarla kaynasmak, onlarin gruplarina katilmak veya kabul edilmek, bir fert
icin oldukga 6nemli bir ihtiyagtur.

4- Basarma ihtiyaci; sahsi amaglarin biitiiniinde bagarili olmak igin temel bir
arzudur.

5- Tktidar (gii¢) sahibi olma ihtiyaci; kisinin kendisi ve diger kisilerin gelecegi
tizerinde kontrol giiciine sahip olma arzusudur.

6- Kendini ifade edebilme ihtiyaci; bagkalarinin goziinde 6nemli olan seyleri
kavramis olma ve kendini ifade edebilme hiirriyetini gelistirme arzusu.

7- Anlayish/idrakli olma ihtiyacy; sistematik degerlerin diizenleyicisi olma,
yorumlama, sistematize olma, ¢ok bilgi sahibi olma ve kendi kendine bilgilenme
basarisina ulagma arzusu.

8- Degisiklik arama ihtiyaci; fizyolojik yénlendirmelerin ve degisiklik aramaya
iten, gok defa 6zel uyarimlarin 6lgiilii bir sekilde tercih edilebilmesi.

9- Nedensellik atfetme ihtiyaci; yapilan faaliyetlerin ve olaylann sonuglarinin
bir sebebe baglanmasi

Maslow, yukarida siralanan bu ihtiyaglarn hiyerarsik olarak bes sinifta ele
almistir’. Bu hiyerarsik simflandirmada, birinci ihtiyag basamagindan ihtiyaglar
giderilmeye baglanir. ilkini gidermeden, ikinci ihtiyag asamasina gegilmez. Insanlarin
satin alma giicii ve tilkenin refah seviyesi yiikseldik¢e iist kademedeki ihtiyaglar
giindeme gelmektedirler. Bu demektir ki, ekonomik ve sosyal faktérler insan
ihtiyaglarini degistirmekte ve ¢ogaltmaktadir.

Psikolojik, biyolojik, ahlaki, ruhsal ihtiyaglar1 gideren araglar kit degillerdir ve

bu araglar kendi tutumlarimiza ve sosyal yagantimizi organize edis seklimize baglhidir.

% J.F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard; a.g.e., ss. 285-90.
4 J.F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard; a.g.e., s. 284.



Sevgi, ait olma, giivenlik, basarma, etkileme, saygi gérme gibi ihtiyaglarimizi
karsilamaya yonelik araglar, biz onlara sahip olmaya karar verdigimiz anda bol
miktarda mevcutturlar.

Ihtiyag kavramim iktisadi olarak degerlendiren ilk diisiintir, Alman istatistikgi
Emnst Engel olmustur. Engel, ekonomik faktorlerden gelir ile ihtiyaglar arasindaki
iliskiyi (gelirlerin gesitli ihtiyaclar arasinda nasil ve hangi oranlarda paylastinlacag),
1857-yilinda degisik gelir gruplariyla yaptig istatistiki aragtirmada ortaya koymugtur’.
Engel yasalari olarak ortaya gikan bu aragtirmanin sonucunda, gelirler arttik¢a bunun
cesitli ihtiyaclar arasinda nasil ve hangi oranlarda boliindiigii egilimi tespit edilerek,
ihtiyaglar onceligine gore s6yle siralanmustir (Engel yasalan): '

1-Zorunlu ihtiyag (gida) maddeleri; tiiketici geliri ne kadar diigiik ise, gelirden
zorunlu ihtiyag maddelerine ayrilan pay o kadar gok olacaktir. Gelir arttikga gida

maddelerinin kalitesine ve kisisel zevklere gore segicilik artacaktir.

2-Giyecek, konut, 1sinma, aydinlanma vb. gibi ihtiya¢ maddeleri; bu tiir
ihtiyaglan kargilamak igin gerekli mallarin tiiketimine ayrilan gelir payt, gelir diizeyi
ne olursa olsun daima ayni1 kalmaktadir.

3-Egitim, gezi, eglence gibi kiiltiirel ve liiks ihtiyaglar; bu ihtiyag tiiriine ancak
gelirin bir seviyeye ulasmasindan sonra pay ayrilabilmektedir. Gelir arttikga bu
ibtiyaglara yapilan harcamalar, gelirden daha biiyiik oranda artmaktadir.

Intiyaglar ¢ok sayida, hatta sonsuzdurlar®. ihtiyaglar tatmin edildikge yeni
ihtiyaglar dogar. Ihtiyaglarin kargilanmas yﬁnﬁnde toplum ve fertler tizerinde baski ve
yonlendirme vardir. Ihtiyaclar birbirlerine rakiptirler, birbirlerinin yerini alirlar. Bu
durum ihtiyaglar1 karsilamaya yonelik mal ve hizmetlerin alternatif kullanimlarinin
vathgindan kaynaklanir. Iktisatta ihtiyacin ahlaki ve estetik ydniine bakilmaz, bir
ihtiyag gelenek, gorenek ve hatta yasalara aykin olsa bile, onun tatminine yé6nelik
araglarn kullamimi yasaklansa bile, karsilandifi zaman haz, karsilanmadifs zaman
1zdirap veriyorsa, bu iktisatta ihtiyag sayilir. iktisat biliminin ahlak kurallar: karsisinda
tavrn notrdiir. Ancak su da bir gergektir ki, ahlaki ve estetik y6nii olmayan tatmin

araglarina ihtiyag duyan bir insan, toplumsal yagamdaki yerini koruyabilmek icin

* E. Mansfield, Microeconomics Theory / Applications, Fifth Edition, W.W. Norton & Company, New
York 1985, s. 86-8.

¢ H. Sahin; a.g.e., s.16.




siirekli bu isteklerini bastirmaya ¢aligacaktir. Eger bagaramaz ise toplumsal
yaptirumlara maruz kalabilecektir.

Ihtiyaglar1 tatmine yarayan araglar ise mal ve hizmetlerdir. Ihtiyaglar
kargilamakta kullandigimiz mal ve hizmetlerle bunlari elde edebilmek igin gerekli olan
araglara iktisadi kaynak denilir. Bunlar, ayn1 zamanda ulusal serveti olusturan iiretim
faktorleri (emek, sermaye ve toprak)’dirler’. Bunlar, iretim iglevinin sonucunda mal
ve hizmetleri olugtururlar. Mallar, fiziksel olarak goriilebilen, tartilabilen, dlgiilebilen,
depolanabilen seylerdir ve ekonomik ve serbest mallar olmak iizere iki sekilde
kargimiza gikarlar®. Serbest mallar, normal bir ticari piyasada alimp satilabilir niteiikte
olmayan ve aslinda mal da diyemeyecegimiz seylerdir. Ciinkii bunlar dogada bol
miktarda bulunurlar ve sifir fiyatla rahatlikla elde edilebilirler. Hava ve su gibi dogal
seylerin mal olarak kabul edilebilmesi ve ekonomistlerin ilgi alanina girebilmesi igin,
onu elde ederken bir maliyet unsurunun séz konusu olmasi gerekir. Kullanim agisindan
mallar’; tiiketim ve yatirim mallari, dayanikli-dayaniksiz mallar, tagimir-taginmaz
mallar, ikame (rakip) ve tamamlayici mallar olarak siralanabilirler ki bu ekonomik
mallarin tamam bir bedel karsilig1 elde edilirler.

Ihtiyaglarimizt gidermek igin satin aldigimiz hizmetler ise, fiziksel Ozellige
sahip degillerdir. Insana bagh olarak ortaya gikan, dlgtiliip tartilamayan,. tiretim
alaninda ve yerinde tiiketilmesi gereken, depolamp saklanamayan, seklmde ozelliklere
sahip bir ihtiyag tatmin aracidir.

Siursiz ihtiyaglar kargisinda mal ve hizmetler, aym oranda ve kolayca
¢ogaltilabilme imkamna sahip degillerdir. ihtiyaglarin gok, onu tatmine yonelik

araglarin ise yetersiz olmast, kitlik sorununu ortaya ¢ikarmaktadir.

1.1.2. Kithik ve Secim

Belli bir dénem igerisinde iiretilebilen sinirli mal ve hizmet miktari, biitiin
insanlarin arzu ettikleri mal ve hizmetleri kargilamaya yetmiyorsa kitlik ortaya ¢ikar.
insani ihtiyaglar sonsuz olarak kabul edildiginde, insani istek ve arzularin (daha fazla

ve daha iyi gida, giyim, konut, okul, tatil, eglence vs.), onlar1 karsilamaya uygun

7 J.Robinson, J.Eatwell, Cagdas iktisada Glrls, Cev: Coskun l¢bz, Eskisehir Iktisadi 1dari Bilimler
Fakilltesi Yayinlar, 1975, s. 48.

¥ R.L.Miller, R:E. Meiners, Intermediate Mlcroeconomms,Theory-lssues-AppIlcatlons, McGraw-Hill
International Edition, 1994, s. 3-4.

® Erdal M. Unsal, Mikro iktisat, 2. Baski, Ankara 1998, s. 7.




kaynaklarla uyumsuzluk igerisinde oldugu ortaya ¢ikar. Kaynaklar, istek ve arzulara
gdre oransal olarak kattirlar'.

'Bir seyin kit olarak kabul edilebilmesinin iki temel sarti vardir; birincisi, o
seyin faydali olmas, ikincisi, sinirli miktarlarda elde edilebilme imkaninin olmasidir.
Bir seyin faydali olmast, insanin arzu ve isteklerinden birine cevap vermesi, tatmin
saglamasi gerekir. Leon Walras’a gore, bir seyin faydali olmasinin moral ve ahlaki bir
boyutu yoktur''. Bir seyin kit sayilabilmesi igin, faydali olma ve simirl miktarlarda
bulunma sartlarinin ayn anda gergeklesmesi gerekir. Bu anlamdaki kit mallar, iktisadi
mallar olup iktisadin konusunu tegkil ederler.

Boyle bir problem kargisinda tiiketici; elindeki kit kaynaklarini, kendisine en
fazla tatmini saglayacak alternatif kullamm alanlarina dagitacaktir. Faydasinin
maksimum hale getirilmesi igin eldeki kit kaynaklarin (gelir gibi) degisik tiirden
tiiketim mallar1 arasinda, her bir malin marjinal faydas: esit olacak sekilde dagitmasi
gerekmektedir. Bu, iktisadi bir problemdir. Her bir bireyin, bir seyi bagka bir seye
tercih etmede veya iktisadi bir maldan alacag1 miktarda -6tekisinden vaz gegerek- satin
alma kararim1 vermede (segim) subjektif deger yargilan vardir'?. Marjinalite ilkesine
gore, tiiketici belli bir zamanda istedigi her bir sey igin bir talebe sahip olacaktir ve her
bir malin marjinal faydasint esitleyecek sekilde harcamalarim dagitacaktir'®. Burada
Oonemle vurgulanmasi gerekenl husus sudur; “iktisadi faaliyetin belirgin ozelligi,
belirleyici, tamamlayici dgesi, bir segim (tercih) imkanmmn olmasidir”. Yalmzca
amaglara ulasmaya yonelik araglar sinirh ve alternatif kullamm alanlarina sahip
olduklar1 zaman ve amaglar 6nceliklerine gére siralanabildikleri zaman, insan faaliyeti

segimle (tercihle) kargilagabilir ve iktisadi faaliyet niteligi kazanabilir.

" R.G. Lipsey, P.O. Steiner, D.D. Purvis; Economics, Eighth Ed., Harper and Row, Publishers,
New York, 1987, s. 4.

"' A. Gokdere ve Digerleri; iktisadm flkeleri; Alkim Kitapgtlik Yaymcilik, Ankara 1996, s.7.

"2 Bir malin diger bir mala tercih edilmesinin bir maliyeti vardir. lktisatta buna firsat maliyeti denir. Fert
bir iktisadi faaliyeti tercih ederse terk etmek zorunda oldufu bagka bir faaliyet var demektir. Terk
edilen faaliyetin degeri segilen faaliyet ile mesgul olmak igin 8denen fiyattir. Bu hitkiim tabii olarak
bittin tercihlerin bir firsat maliyeti oldugunu, dolaysiyla ferdin en iyi segimi yapmasi gerektigini
ortaya koyar. Bu kavram iktisat bilimini problemlere yaklagimi agisindan diger sosyal bilimlerden
ayiran bir kavramdir, J.M.Baron, G.J.Lynch, Economics, Second Edition, Irwin Inc. 1988, s. 9.

' D.W.McConnel, A.A Friedrich, E.Ayres, W.E.Atkins, Economic Behavior, McGraw Hill inc., 1973,
s.751.




Mikroekonomik teoride tercihlerin rasyonel oldugu kabul edilmigtir'®. Bu
varsayim iki sekilde somutléstxrllmlstx'r;

i. Tercihlerin tamhig: Yapilan tercihler tamdr, yani biitin x, y € Xigin, x > y
veyay 2 x dir. Burada ‘>’ tercih bagintisi gostermektedir.

ii. Tercihlerin gegisliligi: Tercihler gegislidir, yani biltiin x,y € Xigin,x > y ve

qy 2> zisex > Z'dir. '

Ayrica tercih bagintis1 (2), asagidaki dzellikleri tagiyorsa rasyonel olmaktadir:.

i.. >’ (degismezlik), /dénﬁstﬁrﬁlemez (x>x seklinde higbir zaman
doniistiiriilemez) ve gegiglidir (eger x>y ve y>z ise x>z dir). .

ii. ~’ (kay1tsizlik), doniislii (x~x biitiin x ler igin), geg:isli (eger x~y vé y~z ise
x~z’dir) ve simetriktir (x~y ise y~x’dir).

iti. Eger x>y>z ise x>z’dir.

Tercihler, tiiketiciler icin alternatif mallar arasinda bir siralama 'yapmak
oldugundan; mallardan birinin &tekine tercih edilmesi veya mallarin bilesimleri
arasinda kayitsiz kalinmasi seklinde ortaya gikmaktadir. Tiiketicilerin bu kararlari,
belirlilik ve belirsizlik altinda farklillk arz ettigi gibi yeni- varsayinlann da
gerektirmektedir. Belirlilik altinda, tiiketicilerin A malim B’ye tercih etmeleri veya A
ve B arasinda kayitsiz kalmalan su varsayimlara dayanir'®

i. Asimetri Varsayimi: A, B’ye tercih ediliyorsa A’nin elde edilebilir olmasi
durumunda higbir zaman B, A’ya tercih edilemez. A>B ise hicbir zaman B>A olamaz.
Ayrnica tercihlerde segeneklerin sunug bigimi de 6nem arz etmektedir. Soyle ki; aym
segenekler farkli sekillerde tiiketiciye sunuldugunda tercihlerin yon degistirmesi
muhtemeldir.

ii. Archimedes varsaymm: (X,Y1)> (Xz,Yz) ise oyle bir Y degeri vardir ki
(X2,Y)> (X1,Y1) olur. Yani; A bilesimi B’ye tercih edilirken B bilesimindeki mallardan
birinin (X) miktar1 sabitken, digeri (Y) artirllmaya devam edildiginde tercih tersine
donecek ve B, A’ya tercih edilecektir. Ancak, lexicographic tercihler bu varsayimin

bir istisnasidir'®. Bu tiir tercthlerde;

- (X1,Y1)> (X3,Y,) ise Y’nin degeri ne olursa olsun mutlaka X;>X, dir.

" A.Mas-Colell,M.D.Whinston, J.R.Green, Microeconomic Theory, Oxford Univensity Press 1995,
s. 6-7.

'* E.Eng, Risk, Belirsizlik, Rekabet ve iktisadi Karar, Ankara 1993, 5.27-30.
'6 Karl.H.Borch, The Economics of Uncertainty, 2. Baski, Princeton University Press, 1969, 5. 21.’
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- (X ,Y)> (X;,Y>,) ise mutlaka Y,>Y, dir. Bu iki farkli durumun ilkinde
tercihler Y’nin degerinden bagimsiz iken, ikincisinde Y’nin degeri tercihleri
belirlemektedir.

iii. Gegislilik varsayimi: A>B ve B>C ise A>C’dir.

Iv. Doyumsuzluk i)arsayzmz: Her zaman miktar olarak ¢ok olan az olana tercih
edilir. Bu varsayim, risk altinda da tiiketici tercihlerinin bu yonde olacagim ifade
etmektedir. Ancak riskli sartlarda yapilan tercihler belirsizlik altinda yapilmig
tercihlerdir.

Ttiketiciler, olaylara ydnelik bir belirsizlik ile kargt karsiya iseler, sezgilerine
dayanan inanglar1 veya subjektif olasiliklara gore, getirilere yonelik bir belirsizlik ile
kars1 karsiya iseler, sahsi iddialarina gére tercih kararlarimi verirler. Tiiketiciler
belirsizlik altinda tercihlerini siralarken, her bir olay sonucu elde edecegi getiriler
yerine bunlarin faydalarin, her bir olayla ilgili objektif olasiliklar yerine subjektif
olasiliklan ikame ederek, olaylardan elde edilecek beklenen faydalari goz oniinde
bulunduracaktir. Boyle bir durumda, A, B’ye sadece A’nin beklenen faydasi B’nin
beklenen faydasindan biiyiik oldugunda tercih edilecektir!”.

Bu sartlar altindaki bir tercih siralamasi su varsayimlara dayanir'®:

\ i. Asimetri ve Gegislilik varsayimi: Bu varsayima gére A>B ise B>A olamaz ve
A>B ve B>C ise A>C’dir.

ii. Ikame varsayimi: A, B ve C gibi ti¢ farkh ihtimal dagilimi ve A>B olan bir
durum diisiinelim. Ayrica; p, 0 ile 1 arasinda degere sahip bir say1 olsun; bu durumda
pA + (1I-p)C > pB + (1-p)C olur. Yani A, B’ye tercih edilmigtir. Eger A ile B
arasindaki terci hususunda kararsizlik varsa, aym sekilde; pA + (1-p)C ~ pB + (1-p)C
olur.

iii. Archime dean varsayimi: A, B ve C gibi ti¢ ihtimal dagilimi ve A>B>C gibi
bir durum diistinelim. Ayrica; degerleri 0 ilel arasinda degisen p. ve B gibi 6yle iki say1
vardir ki; pA + (1-p)C > B > BA + (1- 8)C olur. Burada A, B’den daha iyi oldugu i¢in
kesinlikle tercih edilen A’dir. C, ne kadar kétii olursa olsun A ve C’den olugan dyle bir
bilesim vardir ki (A + (1-p)C ve p, 1’e yakin bir degerde) bu bilesim yine B’ye

tercih edilir. Benzer sekilde A, B’den ne kadar iyi olursa olsun 6yle bir B sayisi (sifira

"7 E.Eng, a.g.e.,s. 31.
'® D.M.Kreps, A Course in Microeconomic Theory, Princeton University Press, 1990, s. 74-81.
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yakin) vardir ki A ve C’den elde edilen kanigim (BA + (1- B)C) B’den daha kéti
olacaktir.

Belirsizlik durumu farkhi sonuglarin ¢ikmasi ihtimalini tagidigindan kararlar
tizerinde etkilidir. Ayrica tercihlerdeki sayisal g¢okluk yeni belirsizlikleri ortaya
cikarabilmektedir. Yani bir belirsizlik baska belirsizlikleri de gerektirebilir ki bu, karar
almada tiiketiciyi zorlayan bir konudur'®,

Piyasa ekonomisinde tiiketici bir karar problemiyle kars1 karstyadir. Piyasada
satisa sunulmus degisik mal ve hizmetlerin farkli miktarlarim tercih ederek
ihtiyaglarim tatmine galigmaktadir. Tiiketici bir tercih yapmak durumundadir giinkii;
piyasada ihtiyaglarina yonelik bir cok mal ve hizmet mevcuttur ancak bunlarin sayist
L’ye esit ve sirhdir®®. Buna gore bir tiiketicinin tercih edebilecegi mal sepeti L ile
stnirli farkli mallarin bir listesidir. Tiiketici bu mallar arasinda tercih yapmak
durumundadrr. Tiiketici tercihlerine konu olan mal vektdriinit soyle gdstermek
miimkiindiir: x = (x;, x3,......... xr)

Tiiketicilerin tercihleri bir dizi smirlayici tarafindan sinirlandiriimaktadir.
Buna, su ve ekmek gibi iki zorunlu malin tiiketilmemesinin imkansizligi 6rnek
gosterilebilir. Bir tiiketim seti R” gibi bir mal diizleminin bir alt seti olup, X R"dir.
Bunun elemanlan (tiiketiciye fiziki gevresi tarafindan yﬁklenilen sinirlayicilar veri
iken) titketicinin rasyonel olarak tiiketebilecegi tiiketim sepetleridir®'.

Tiiketici tercihleri bir takim fiziki sinirlayicilarla da simirlandirilmis olabilir.
Mesela, bir tiiketicinin bog zaman tercihi yirmi dért saat ile sinirhdir. Ayrica bir malin
fiziki olarak tafn miktarlarda kullanilmasi miimkiinse bu da bir sinirlayicidir.
Tiiketicinin ihtiyaglan igin asgari tiiketim miktarlar1 da fiziki sinirlayicilardandir. Bir
tilketim setine dahil edilen sinirlayicilar kurumsal nitelikte de olabilirler. Mesela,
gilnde on alt1 saatten fazla ¢aligmay1 yasaklayan kurumsal bir diizenleme tiiketicinin
bos zaman tercihini degistirecektir.

Tercihler igin diger bir sinirlayici da sosyal faktorlerdir. Yapilan tercihler rast
gele yapilmazlar, toplum tarafindan denetlenir ve iginde bulunduklart kiltiirel modeli

yansitirlar”>. Bu bakimdan, boyle bir anlama sahip.olmayan mal ya da hizmetler

' G. A. Jehle, Advanced Microeconomic Theory, Prentice Hall International Inc. 1991, 5.192.

20 A Mas-Colell, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e.,s. 17,

2t A Mas-Colelt, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e., s. 18-19.

22 j Baudrillard, Tiiketim Toplumu, C: H.Delicecayh, F.Keskin, istanbul Ayrint: Yaymlari, 1997, s.76.
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tiretilmez ve tilketilmezler. Tercihler farkh toplum ve yasam igerisinde farkhlik arz
ederler. Ciinkii ekonomik hayat bir uzlagma ortamidir. Ihtiyaglar ise bu uzlasmay1 ve
bunun sonucu olarak ortaya gikan degerleri (nesnelerden gok) hedef alir. ihtiyaglarin
tatmini isc oncelikle bu degerierin kabulii anlamina gelir. Tiketicinin biling disi
otomatik temel tercihi mevcut toplumun yagsam tarzini kabul etmektir. Bu agidan
bakilinca bunun ferdi bir tercih olmadigim sdylemek miimkiindiir. Tiiketicinin
bagimsizlig1 kurami bu noktada sekteye ugrar.

Neoklasik iktisat ekoliinde kitlik ve tercihler, temel sorun olarak degerlendirilmis
ve “veri kaynaklarin alternatif kullamm alanlan arasinda nasil dagitilacag), tahsis
edilecegi sorunu” olafak ele almmistir. Bu tahsis iglemi bizi iktisadi ajanlara yoneltir ki

bunlar; hanehalklar (tiiketiciler), tireticiler (firmalar), devlet ve dis alemdir®.

1.2. TUKETIM VE TUKETICi DAVRANISI
1.2.1. Tiiketim

Iktisat biliminin konusunu, iktisadi olaylar olusturur. iktisadi olaylarn
temelinde, toplumsal yasam igerisinde degerlendirilen insanlarin iktisadi faaliyetleri
yer alir, ikti'sadi faaliyetlerin nihai amaci ise; insanlarin refah seviyelerini maddi olarak
yiikséltmektir. Bunun icin oncelikle, insan ihtiyaglarini tatmine yarayan mal ve
hizmetlerin {iretilmesi zorunlulugu vardir. Daha sonra iiretilen bu mal veya hizmetlerin
fayda saglamak fizere insanlar tarafindan kullamlmas: gerekir. Iste iktisatta tiretimin
karsisinda yer alan, bir bakima zidd1 olan bu olaya da tiketim denir. Tiiketim, bir
malin {iretim ve miibadelesinden sonraki ekonomik faaliyet siirecinin son agamasidir.

Titketim; insanlarin cari ihtiyag ve isteklerinin tatmini icin belirli bir zaman
araliginda kaynaklarin kullamlmas: olayidir™*. Tﬁkctimin bu tanimla ortaya gikan
dzelliklerini soyle siralamak miimkiindiir;

I. Titketime konu olan mal ve hizmetlerin iktisadi mal ve hizmetler olmasi
gerekir. .

2. Psikolojik ve fizyolojik etmenlere dayanan istekler karsisinda, bu istekleri

tatminde kullamlacak mallarin arzu edilmesi, elde edilmeye ¢aligilmas: gerekir.

2 R.Dornbusch, S. Fischer; Macroeconomics, Sixth Edition, McGraw-Hill inc., New York 1994, s.3.
 G.Bannock, R.E.Baxter, E. Davis, The Penguin Dictionary of Economics, Fourth Edition, Penguin
Books, London 1987, s.87.

TC ?%EKOGREH‘M KURULY




13

3. Bu mallan elde ettikten sonra, tiiketim olaymin gergeklesmesi igin, o mal
veya hizmetin kullanilmas: ve onlardan fayda goriilmesi gerekir.

4, Bu kullanimin, dogrudan dogruya insan ihtiyacina yonelik olmas: gerekir.

5. Nihayet, kullanilan mal ve hizmetlerin, tiiketicinin psikolojik ve fizyolojik
ihtiyaglarim fatmin etmesi gerekir.

Mallarin tiiketiminden s6z edilince, bog zamanin (giindelik rutin bakim
faaliyetlerinin yami sira serbest zamami da igeren) giderek daha fazla malin satin
alinmasiyla gegirildigi bir zaman aralifinda tiiketilen yada satin alinan mallarin bol
cesitliligi de akla gelir®®. Tiiketim aym zamanda dayanikli mallar ile dayaniksiz mallar
ve zaman igerisinde bu sektérlere harcanan geliriﬁ farklhilik gosterdigi bir harcamalar
dizisidir. Mallar tiiketilerek veya elde bulundurularak tiiketiciye bir haz (tatmin)
saglayabilirler. Bu anlamda bazi toplumlarda mallarin gifte simgesel boyutu daha ok
on plana gikmistir. Bu simgesel ayirim, mallanin sadece {iretim, goriinits vb. imajina
degil, mallarin goriiniis ¢agrisimlarinin toplumsal iliskilere, toplum yapisina, kiiltiirel
ozelliklere, hayat tarzi farkliliklarinin vurgulanmasina da katki saglamaktadir.

Maslow’un ihtiyaglar hiyerarsisinden hareketle, bir ferdin yaptigi tiiketimi
siralamaya tabi tutmak miimkiindiir. Buna gore, fizyolojik ihtiy}aqlara yonelik tiiketim
birincil (6nceligi olan, asli) tiiketimdir. Fizyolojik ihtiyaglardan sonra gelen ihtiyaglara
yonelik tiiketim ise ikincil (6nceligi olmayan, fer’i) titketimdir®®. Birincii titketim insan
yasaminin siirekliligi i¢in gerekli oldugundan onlara 6ncelikli olarak ihtiyag vardur.
Ikincil ve liiks tiiketim ise bu agidan bakildiginda 6nceligi olmayan ihtiyaglardir.
Onceligi olan titkketimin en biiyiik 6zelligi, onun keyfiyet y6n\'inden sirlt olmast, sekil
ve gesit yoniinden yapisim koruyor olmasidir. insanlik tarihinin baslangicindan
giiniimiize kadar yiyecek, giyecek ve barinma gibi temel ihtiyaglarin hemen aym
yaptda kalmasi buna 8mek gosterilebilir. Buna karsilik ikincil ve liiks titketim
keyfiyet, cesit ve sekil bakimindan fazlasiyla sinursiz ve goktur. Gegmisten giiniimiize
bir degerlendirme yapildifinda bunun gergekten simursiz ve her zaman gelismeye

miisait - oldugu gorillecektir.  Tilketimin giincelliini korumasi1 ve genis

5 M. Féatherstone, Postmodernizm ve Titketim Killtiirl, Cev: Mehmet Kigtik, Istanbul Ayrinti
Yaymlar1 1996, s. 41-2.
%6 J.F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard; a.g.e., 5. 284-290.
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degerlendirmelere tabi tutulup ilmi ve felsefi tartiymalarin ortaya ¢ikmasi da asil
buradan kaynaklanmaktadir.

Toplumsal gelismelér yasandik¢a 6nceligi olmayan ihtiyaglara yonelik tiiketim
araglarina olan istek siddetle artar. Insanlar o ihtiyaci zorunlu bir ihtiya¢ olarak
algilamaya baglarlar ve bu tiir mallara asir1 bir talepte bulunurlar. Zamanla 8yle bir
duruma gelinir ki; insanlar bir ihtiyacin, yasamun siirekliligi igin nemini ayirt edemez
olurlar. Buradan, ikincil ve liiks ihtiyag maddelerinin insan hayatinda tamamen yeri
yoktur seklinde bir sonug ¢ikarmak mantiken yanlig olur. Realitede bu tiir ihtiyaglar
insanlarin yasam zevk ve tercihleriyle sekillenmis, sqsyal, kiiltiirel, demografik
varligtyla yogrulmus ihtiyaglardir”. Cinsiyet, yas, ekoloji (kirsal yada kentse:l yasam),
ekonomik gii¢, mesleki statii, gibi seyler ihtiyaglarin farklilifini ortaya ¢ikaran en
6nerﬁli etkenlerdir. Bunlarin belirledigi ihtiya¢lar; sanat ve edebiyat gibi olumlu ve
yiice ihtiyaglar ve sigara, igki, kumar gibi olumsuz ve zararh ihtiyaglara yonelik
degisik tilketim mal ve hizmetlerinin varhigim gerektirir.

Bir tiiketim malini, mal konumundan ¢ikarip, onu paha bigilmez, alinip
satilmasi imkansiz, kiymetli bir esya haline getiren baz tip davranig ve tavirlar da
vardir. Mesela, miras kalan egyalar, alinirken meta olduklar1 halde alindiktan sonra
meta konumundan g¢ikartilmig olabilirler ve yogun bir sekilde kisisel iliskileri
simgelestirme, sevilen insanlarin amlarini canlandirma agisindan tam manasiyla paha
bigilemez. Bu davramglar bir metai, meta konumundan ¢ikarip kutsallik konumuna,
abidevi bir nesne konumuna sokmasina neden olur. Netice olarak simgesel Bzelligi
olan mallarin elde bulundurulmast da bir tiiketimdir, ancak ondan alinan zevk ve
tatmin bizzat onu kullanarak elde edilmez, onu elde bulundurarak (saklayarak,
fotografini gekerek, bakilarak, teshir edilerek, veya hayal edilerek) elde edilir®®.

‘Titketim, ihtiyac1 tatmin etmek icin bir anlik verilen bir karar olarak
algilanmamahdur. Kiginin ihtiyaglarim giderecek araglarmn temini bir karar siirecinden
gectikten sonra miimkiin olur ve tiiketime hazir hale gelir’”. Bu stireg, ihtiyacin ortaya
¢ikmasindan tatminine kadar olan zaman aralifindaki sosyokiiltiirel, ahlaki, ailesel

ekonomik ve ferdi degerleridirmeleri, kaynaklarin teminini, aragtirma ve bilgi

77 M, Erbz, iktisat Sosyolojisine Baslangig, 2. Basi, Istanbul Universitesi Yaynlari, 1977, s. 246.
28 M. Featherstone, a.g.e.,s43.
% ). F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard; a.g.e., s. 46-52.




15

edinmeyi (enformasyon), alternatif degerlendirmeleri ve nihayet satin alma karan
asamasini ve-sonuc;larml igerir. Tiiketimde enformasyon &nemli bir etkendir’®. Mal ve
hizmetleri kullanma yetenegini kazanmaya ayrilan zamanin hazirlanmasi, siiresi ve
yogunlugunun yam sira bu yeteneklerin giindelik uygulamasi. muhafazas1 ve
korunmasi bir toplumsal simf lgiitiidiir. Kigilerin tiiketim pratiklerine ayirdiklan
zaman, onlarin temsil ettikleri siniflarin karakteristik ozelliklerini, aligkanliklarint
gosterir ve bundan dolay1 insanlanin simifsal statiilerine yénelik fikir verme yonii de
vardir.

Tiiketim ve hayat tarz, fa‘rkh tercih ve yargilan igerir. Sahsi begeni y1ginlari,
titketim tercihleri ve hayat tarzlan 6zgiin siif ve meslek fraksiyonlarma yol agar ve
b6ylecé bir tercihler ve begeniler gruplandirmasi ortaya gikar. Bununla birlikte, yerine
getirdigi titketim faaliyetleriyle etrafina uygun ve mesru sayilan sinyaller veren;
tavirlar sergileyen ve bu tarz hareketlerle de kendisine bir tatmin saglayan taklitci
kisilikler de olugabilir. Simgesel mallar ve tiiketim metalarinin agir1 arz ve talebinin
yol agtig1 enflasyon sorununun altinda, boyle bir tiiketim davramsinin yattify agikga
goriilmektedir®'.

Tiketim; biinyesel olarak iktisadi, demografik, psikolojik ve sosyolojik
faktSrlerin baskist altindadir. Ileride daha detayh goriilecek olan bu faktorler tiiketimi
belirlemede hemen hemen aym etkiye sahip olmalarina ragmen, iktisadi analizlerde
davranigsal faktorlere yer veren aragtrmalara pek az rastlanmaktadir. Yapilan
aragtirmalarin hemen hemen tamamina yakint iktisadi faktorleri 6n plana g¢ikaran
caligmalardir. Titketim; gelir, servet, faiz oranlan gibi faktorlerle fonksiyonel bir
etkilesim icindedir. Daha agik bir ifadeyle tiiketim, baglangigtaki servetin, cari ve
gelecekte beklenen gelirin bugiinkit degerinin lineer bir fonksiyonudur®2. Gegici veya
beklenmedik gelirler tiiketim egilimini fazla efkilemedigi icin bunlar fonksiyonel
olarak goézardi edilebilmektedir. Ancak gelecekle ilgili belirsizlik ve risk ihtimali
tilketim davranis1 tizerinde etkilidir. Belirsizlik tiiketicilerin marjinal faydasin1 artirdigi

i¢in, gelecekteki tiiketimi artirirken cari tiiketimin ertelenmesine neden olur. Ciinkii

' E. Preteceille, J.P. Terrail, Capitalism, Consumption and Needs, 1985 Oxford, Basil Blackwell
5.23’den M. Featherstone, a.g.e., s. 44,

' M. Featherstone, a.g.e., s. 45-6.

” 0.J.Blanchard and N.G.Mankiw, Consumption: Beyond Certainty Equivalance, American
Economic Review, May. 1988, Vol. 78, No: 2, 5.173.
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tilketiciler yasamlarimin stirekliligi igin belirsizlik karsisinda ihtiyatli davranmak
zorundadirlar. Burada sunu da sdylemek gerekir ki belirsizligin tiiketim tizerindeki
etkisi, sahip olunan servet oraminca azalir’. Cﬁnkﬁ daha biiyiik bir servet miktarina
sahip olan bir tiiketicinin hayatimin belli bir kismina ait tiikketimi garanti altina alinmig
gibidir. Servetin getirisi de gdz oniinde bulundurulursa daha bliyiik bir titketim
miktarinin  garanti altina alinmasi muhtemeldir. Sonug olarak tiiketim, gelir
hareketlerine asir1 hassasiyet gdsteren bir kavramdir.

Tiiketilﬁ eyleminin odaginda insanlar bulunmaktadlr. Dolayisiyla insani
inceleyen tiim bilim dallarimin tiiketim konusuyla ilgilendigini soylemek miimkiindiir.
insanlik tarihi boyunca ig ice olan biitiin sosyal bilimlerde, tilkketime yonelik insan
davramglart gesitli yonleriyle ele alinmigtir. Dolayisiyla, titketici davranislarini
agiklayan teorilerin gelistirilmesinde sosyal bilimler arasinda bir etkilesim s6z
konusudur.

1.2.2 Tiiketici

Ekonomik yagamda iiretici ve iiretim faktorii olarak karsimiza ¢ikan bireyler,
ihtiyaclart nedeniyle de zorunlu olarak tiiketicidirler. Oncelikle tiiketici, ihtiyaclarla
donatilmis, zevkleri olan ve tercih yapabilen, iktisadi kaynaklari mal ve hizmetleri
satin almak igin kullanan, bu eylemlerinin neticesinde de fayda temin ederek tatmine
ulasan bireydir. Ekonomik yasamin en 6énemli ajanlarindan birisi olan tiiketici, birey
olarak aldig1 kararlarla kendi yagamina y6n verirken, hangi maliarin, ne kadar ve hangi
metodlarla tiretilecegi, faktorler arasi dagilimin nasil yapilacag, gelirlerin ihtiyaglarin
giderilmesinde nasil kullanilacagl, tasarruflarin nasil degerlendirilecegi gibi ekonomik
kararlan da etkileyecektir. Ciinkii tiiketici mal ve hizmetleri satin almakla bir yandan
tiretim alanlarina talep olustururken, diger yandan da emek, sermaye ve dbga]
kaynaklarin sahibi olarak bu alanlara iretim faktorleri arz eder ve bir gelir saglar.
Boylece tiiketici, sahip oldugu firetim faktorlerini {iretici kesime sunarak mal, para ve
tiretim faktorlerinin ekonomide stirekli dolagimint saglar.

Tiiketiciler bir azinlik grubu degildirler. Bu grup diinyamn tiim niifusunu
kapsar, herkes bir titketicidir®. Yakin tarihli caligmalarda tiketici birimler birey olarak

degil bir grup (aile, yetiskinler, gocuklar, gengler, tilketim yapan kurumlar vb.) olarak

¥ 0.J.Blanchard and N.G.Mankiw, a.g.e, s.176.
% D.W. Mc Connel, A.A Friedrich, E.Ayres, W.E.Atkins, a.g.e, 5.750. .
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ele alinmaya baglanmig ve yeni bir tiiketici incelemesi hareketi dogmustur. Fertlerin
haricinde bir .lilkedeki en biiyiik tiiketici gruplarindan birisi ‘ailedir. Tiiketim
arastirmalarinda aile biriminin ele alinmasinin ve gesitli bilimsel kistaslara gore aile
gruplari tesbit etmek ve biraraya getirilinis aile gruplarinin tiiketim gekillerinin (mal ve
hizmetlerin miktar1, tiirii, kalite ve fiyat: olarak) incelenmesinin ana nedeni, tiiketimin
gelisim hizint daha kolay hesaplarﬁaktlr. fkinci bir titketici grubu ise ordu birlikleri,
hastaneler, yatili okullar, biinyesinde ok sayida eleman barindiran isletmeler,
cezaevleri, kamplar gibi toplu tiiketim yapan kurumlardir’®. Bu tiir gruplarin ailelerden
ve fertlerden farkli tiikketim davranisi vardir. Tiiketim aragtirmalarinda bu gruplarin ele
alinmasinin nedeni de tiiketim egilimlerinin ve tiikketim gelisme hizlarim tesbit etmek
aile gruplarina gore daha kolaydir.

Yukarida yapilan bu simflandirma teorik olarak var olmasina karsin, ampirik
caligmalarda tiiketiciler en ¢ok demografik ve ekonomik faktorlere gore
siniflandirlirlar.

Mal ve hizmetleri ihtiyaglarini gidermek iizere satin almaya karar verenler,
fertler ve aileler ekonomik anlamda asil tiiketici olarak kabul edilirler. Ekonomik
anlamda aile (hanehalki) tiiketim davramiginin temel karar alma birimidir®®. Ortak
ihtiyaglarin tesbiti ve giderilmesi aile kararlariyla alimirken, ferdi ihtiyaglar ferdin sahsi
kararlartyla giderilmektedir.

Tiiketiciler gelirlerini istedikleri gibi harcayabilirler. Onlar, mevcut
alternatifleri dikkatli bir gekilde inceledikten sonra mal ve hizmetleri satin alabilirler.
Bu satinalimlar iradelerinin diginda olabilecegi gibi, tiiketicilerin kigsisel tercihlerine
gire de olabilir®”. Tiiketiciler moda dis1 giyinebilir, servetlerini dergi ve gazetelere
yatirabilir, pahalt spor arabalardan diizinelerce satin alan mirasyediler gibi de
davranabilirler. Fakat iktisadi diigiincede biitiin tiiketicilerin hepsi ayni davranmasa da
genel olarak hepsinin tutarli davranacagi varsayilmaktadir. iktisat teorisinde bu
durumun genel ifadesi olarak ‘homoeconomicus’ kavrami kullanilmastir. Tutarli veya

rasyonel davramg varsayimi bireysel bir tiiketicinin belli bir kosullar dizisine yonelik

B E. Dogu, Titketicinin Ekonomik Davramlar: ve Sorunlan, Verimlilik Dergisi, Temmuz 1977, Cilt
6, Say1 3 s. 226.

% R.G.Lipsey, P.O.Steiner, D.D.Purvis, a.g.e., s. 46.

7 R. Y.Awh, Microeconomics: Theory and Applications, John Wiley & Sons Inc., New York 1976, s.
41-2. '
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tepkiéini tahmin eden bir tiiketici tahmin modeli gelistirmek igin zorunludur. Bir
tiiketici gurubunun davranisi da boyle olmahdir. Ciinkii kiigiik sapmalara ragmen genel
temayiil bu sekilde rasyonel ve tutarlidir. Bu yiizden tiiketicinin faydasin1 maksimize
etmeye calisacagi ve istikrarli bir zevkler ve tercihler listesine sahip olacag
varsayilmaktadir. Tiiketici; faydasim, geliri veri iken degisik mal bilesimleri arasinda,
her mal bilesimine harcadig1 son iinite gelirin getirecegi faydalar esit olacak sekilde
dagittiginda maksimum kilabilcektir®®. i?ayda kavrami klasik iktisadi diiglincedeki
‘fayda bizzat tiiketicinin kendisinden kaynaklamr’ fikrinden uzaklasarak, tiiketicilerin
ihtiyaglarim gidermek igin kullandiklar1 mal ve hizmetlere atfettikleri degerden ortaya
ctktipy fikri tartigiimaya baglanmugtir. Bir tilketicinin otomobilden fayda elde etmesinin
tahmini yerine son yillarda tartigilan gey, otomobilin modelinin, onun motor giiciiniin,
fiyatimin, dis konforunun ve diger 6zelliklerinin sagladig1 fayda olmustur. Otomobilin
tim bu ozelliklerinden ayrn ayrt elde edilen fayda tiiketicinin toplam faydasini
olusturur. Bu faydalarn her biri fertlerin ayn ayr ihtiyaglarina yonelik tatmin
saglamaktadir.

Tiiketici sl geliri ile ihtiyaglarini en iyi sekilde karsilamak ve refahim
engoklagtirmak igin tercihlerini 6zenle yapmak durumund;dlr. Zira iyi veya kotii se¢im
yapmast tiiketicinin kendi hayat standardimin yiiksek yada diisiik olmasini \
belirleyecektir. Ancak bir tiiketici igin zaman ve biitge kisit1 altinda toplam faydasin
maksimum kilacak mal bilesimine ulagsmak birinci derecede bir problemdir”. Bu;
tiiketicinin biitgesi, zamam ve tiiketim mal ve hizmetlerinin nasil paylastirilacag:
(tahsis) gibi bir iktisadi sorundur.

Bir tiiketici her ne kadar rasyonel davranmaya galigsa da onun disa yansittig:
bir i¢ diinyasy vardir*®. Yani bir tiiketicinin kokeni, hayat yoriingesini ag1ga gikaran
egilimleri, davramg kaliplar1 ve sinif 6zellikleri; viicut seklinde, 6lgiistinde, kilosunda,
durusunda, yiiriiyiigiinde, hal ve hareketlerinde veya tedirginliginde belirgindir. O
nedenle bir tiiketicinin i¢inde bulundugu toplum kiiltliri maddi ve manevi birikimi
bedenine naksolunmugtur. Bu agidan hangi giysilerin giyildigi degil, nasil giyildigi

gibi konular 6n plana ¢ikmugtir. Bu anlamda iktisadi diisiince geregi rasyonel

* K. E.Runyon, D. W. Stewart, Consumer Behavior and The Practice' of Marketing, Third Ed.
Merril Publishing Company, 1987, s.105.

¥ K. E.Runyon, D. W. Stewart, a.g.e., s.105.

© M. Featherstone, a.g.e., 5.47-8.
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davranmasi gereken tiiketici, birikimi olan kiiltiirel ve sosyal degerlerin gerektirdigi
gibi davranabilir. Yani bir tiiketici ihtiyaglarim maksimum tatmin diizeyinde degilde
asgari bir tatmin diizeyinde kargilamay1 isteyebilir.

Tiiketici mal ve hizmetleri satin alirken geliri, mallarin fiyatlar, gelecekle ilgili
risk ve belirsizlik ihtimali, ihtiyacin siddeti gibi durumlan géz oniinde bulundurarak
duyarli davranmaktadir. Ozellikle dayamkli tiiketim mallanyla dayamksiz mallar
arasinda seg¢im yapmak durumunda kaldiginda daha duyarli davranmaktadir®'.
Tiiketicinin duyarhihgini tesbit etmek igin dl¢iilmesi gereken seyler; belirsizlik olgusu,
risk yada finansal kriz ihtimalidif. Eger finansal kriz‘ ihtimali yiiksek ise hanehalklari
likit olmayan dayamkl tiiketim mallanim elde bulundurmaktan ziyade, gelirlerini
dayaniksiz mallara ve hizmetlere kaydirir ve likit degerlerden elde bulundurmay1 daha
¢ok tercih ederler. Boyle bir durufn tiiketicinin toplam harcamalarinda bir azalisa
neden olurken, toplam tasarruflarinda 6nemli oranda bir artisa sebep olmaktadir.
Tasarruflarin artip, borgsuzlugun yiiksek olmasi tiiketicinin gelecekteki muhtemel
krizlere karsi dayanikliligim artiracaktir. Bu agsamada dayanikli mallara olan talebi
daha diisiik olan tiiketicinin, finansal varliklar1 elde bulundurmalarn ilerki asamalarda
bu mallara olan talebini artiracaktir. Bu bakimdan hayatin baglangig yillarinda
(evliligin ilk yillari) tiiketici duyarlilifi hanehalklarinin reel finansal degerleriyle
pozitif, borgsuzlugu ile negatif iligkilidir.

1.2.3. Genel Olarak Davramglar
1.2.3.1. Insan Davramslar

insan davramsim belirleyen etkenler, dogustan ziyade kiiltirel birikimin
olusturdugu gevrenin etkisiyle olugmaktadir. insan davramsimn belirleyicileri, insantn
kigiliginden gelen icsel degiskenler ile karar alma alaminda etkili olan digsal
degiskenlerdir. Belli sartlar altinda olugan bir ferdin davramsi, onu bu davramsa
yOnelten bir diirtii ve uyaricinin varligina baghdir. Uyarinin fert tarafindan algilanmasi
veya uyarya tepki gosterilmesi davrams olarak ortaya ¢tkmaktadir®. Davramislarin
ortaya 91kmasnida uyaricilarin  yaninda, ana (6rnegin gelir farklilagmasi, fiyat

degismesi) ve tali sartlar (6rnegin enformasyon) 6nemli rol oynamaktadir. Her uyarici

AW Throop, Consumer Sentiment: Its Causes and Effects, Federal Reserve Bank of San
Francisco Econonmic Review, 1992, No: 1, 5. 41-2.
*2R.G.Lipsey, P.O.Steiner, D.D.Purvis, a.g.e., s. 18.
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etki belli bir davramgin ortaya ¢ikmasina yol agmaz. Hatta aym tarz uyarilar bazen
aym sahis {izerinde farkli davramglarn da ortaya g:xkarabilir. Ancak belli bir uyan
esiginin tzerindeki etkiler belli davramslara neden olmaktadir. Insan davramslan
sadece bir tek nedene bagli olmadigi gibi homojen de degildir. Aksine farkls
degerlendirme ve tercihlere bagli olarak bir seyi yapma veya yapmama seklindé ortaya
ctkar. Insan davram.slarmm onu etkileyen faktorlere yeterli derecede istikrarh tepkiler
gosterip gostermedigi ise apriori bir Ongorii ile degil, bilimsel temellere dayali olan
ampirik kanitlarla agiklanabilir.

Insan davranslarinin ortaya ¢ikmasinda suuraltinin 6nemi biiyiiktiir. Ferdin
hayatinmn her olay1, Snemsiz de olsa hafizasinda yer eder®. Ayrica bir insanin'simdiki
hareket ve davraniglari, tiim bir irkin tecriibelerinden ve yiizyillar boyunca bu irkin
gelistirmis oldugu, kendisine goére sekillendirmis oldugu hayat ahiskanliklarindan
etkilenir. Ayni millete, aym etnik mensee mensup kisilerde goriilen davranis benzerligi
ve tutarliliklarini bu sekilde agiklamak miimkiindiir.

Insanlik tarihinin gelisiminde, sosyal yapiy1 olusturmada; iktisadi yapi, iktisadi
faaliyetler 6nemli bir yere sahiptir. insanlarin ve toplumlann iginde bulunduklan
hallerin ve davramglarin farkhihigt ve gesitliligi, onlarin gegim tarzlarmin ve
ugragtiklar: iktisadi faaliyet cesitlerinin farkli olmasiidan ileri gelir. Insam ve
davramglarini iktisadi yapidan soyutlayarak degerlendirmek yanlis olur®. iktisadi
faaliyetler, insanlan toplu halde yasamaya zorlayan en 6nemli faktordiir. Ancak
ekonomik ¢evre, degismez bir sekilde aym gelismeler veya aym olaylar karsisinda
insanlart ayni tt.apkiyi‘ gostermeye sevketmezler. Bu durum insanlart mekanik bir
yapidan kurtardig gibi ekonomiden de diglamamis olmaktadir.

Gerek kapitalist sistem, gerekse sosyalist sistem; maddeci, materyalist bir
diinya goriisiine sahip oldugu igin, her iki diisiince sisteminin de temelindeki insan tipi,
ozellikle maddi giidiilerle davraniglanimi  dilzenleyen bir iktisadi insan tipi,
‘homoeconomicus’tur. Liberal diisiincenin de temel dayanag: haline gelmis olan bu
ilke, insan davraniglarim haz ve eleme gore degerlendirmektedir. Neoklasik iktisadin

cok biiyitk 6nem verdigi bu ilke temel insan davramglarim1 agiklayan bir kural olarak

3 M. Fustier, Titketim Psikolojisi, Cev: S. Giirbagkan, Reklam Yaymlari, Istanbul 1974, s. 15.
" G. Katona, Psychological Analysis of Economic Behavior, First McGraw-Hill Paperback Edition,
1963, s. 6. '
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iktisat bilimini uzun yillar boyunca haz-elem mekanigine doniistiirmiistiir. Bu yoniiyle
de iktisadin en gok elestiri aldig alan olmustur®. insanlarin ekonomik davramglarim,
sadece bu diigiince yapis1 gercevesinde ele almak, eksik ve yanlis olur. insanlar
hayatlarinda dengeli olmayi1 arzu ettikleri igin, dogru yasama, ahlakli olma,
yeteneklerini iyi kullanma gibi bir hayat tarzint da segebilirler*®. Mesela, Weber;
Konfligyanizmde dﬁhyaya kargt fazla ilgi duymayan, esas itibariyle hayata olumlu
bakan ve kisisel iliskilére ozel sadakatle bagl, ahlaki prensiplerden bahseder. Gelismis
sanayi toplumlarinda farkli hiristiyan mezheplerine mensup insanlarin ekonomik
davrzinls ve zihniyetleri arasinda da fark oldugu tesbit edilmistir. Bu agidan, insanlarin
ekonomik davramglarimi etkileyen farkli motivasyonlar mevcuttur. Bunlar insanlar

farkh diigtinmeye ve farkli davranmaya sevk edebilirler.
1.2.3.2. Ekonomik Davramslar

Ekonomik davrams, insani varolugun temel esaslarindan birisidir. Toplumun
maddi ihtiyaglarinin teminati, dogal ortamlarla (topragin verimi, iklim vb.), teknik
donamimin niteligi ile ve bilhassa ekonomik zihniyetle baglantili olarak degisen
miktarda enerji ve zaman kullanmay: gerektirir. Dolay1styla biitiin bu faaliyetler bir
ekonomik davramsg: gerektirir. Ekonomik davranig bireysel bir davranistir, ancak diger
insanlarin davranislariyla siirekli ve anlamli bir etkilesimi s6z konusudur.

Ekonomik davranislar, belli bir ekonomik durumun, ekonomik agidan Gnemli
goriilen amaca uygun bir son duruma dogru doniigiimiinii saglayan davramslardir.
Ekonomik davramislar, bir yandan ekonomik bir amacin ( kazang, fayda v.b.) ve diger
yandan bu amaca iligkin kiiltiirel deger ve normlarin varlig: ile belirlenmektedir. Bir
ekonomik davranig sosyal degerler tarafindan belirlenebildigi gibi, sosyal deger
yargilarinin da ekonomik davranistan etkilenmesi miimkiindiir. Mesela; eger bir teknik
gelisme, her tiirlii sosyal defismenin gekirdegi olarak kabul edilirse, o zaman teknik
donanimlarin ortaya koydugu ekonomik yaps, dini bir sistem olarak ortaya ¢ikabilir*’.

Ekonomik davrams bazan kit kaynaklardan yararlanmaya yonelik aktif, bazen ise

S w. A Weisskopf, iktisatta insan imgesi, Cev: Mustafa Ozel, Iktisat Risaleleri, Iz Yayincilik,
istanbul 1997, s. 115-6.

* G.Kehrer, R.Robertson, E. Durkheim, Din Sosyolojisi, Cev: M.E.Koktas, A.Topguoglu, Vadi
Yaynlan, {stanbul 1996, s. 72-77.

4 G.Kehrer, R.Robertson, E. Durkheim, a.g.e., s. 74.

3




22

davrams gosterilmemesi durumunda, olusacak zarar1 6nlemeye y6nelik savunmaci bir
tutum geklinde olugmaktadir.

Ekonoinik davranigi belirleyen en onemli faktsr, ekonomik g¢ikar ve giig
olay1dir®®. Homoeconomicus insan tipi, bireysel ¢ikarin maksimumlagtiriimasi igin
caba gosterir. ihtiyaglarin tatmini amaci, insam iliskide bulundugu nesneleri koruma ve
elde etme yansina siiriiklemektedir. Iste belli nesnelerin elde edilmesi ugrast, cikar
olarak tamimlanmaktadir. Her ekonomik faaliyet ve iligki bir gikar temeline sahiptir.
Burada g¢ikarlar belli bir ekonomik fayday: kazanmaya veya korumayzi yonelik iken,
biryandan da ekonomik kiilfet veya maliyetten kaginmaya yéneliktir. Ancak bireysel
¢ikarlar sinirsiz degildir. Toplumun getirdigi disipline edici, siirlandiric1 kurallar zit
¢ikarlarin ortaya ¢ikmasina neden olur, bunlarda kisilerin ekonomik g¢ikarlarim
stnirlandirir. Ekonomik glice sahip olan ekonomik birimler, karar alanlar igindeki
diger karar birimlerini etkileyici, yonlendirici ve kendi amaglarin1 kabullendirici bir
egemenlige sahiptirler.

Ekonomik davranislar, yalmizca bir igsel degisken olan diirtiiler (uyarlar)
tarafindan degil aym zamanda digsal bir degisken olarak kabul edilen toplum
tarafindan da belirlenmektedir®. Ekonomik iliskilerinde birbirini etkileyen birimler,
ekonomik faaliyetleri igin temel olan sosyal olayin &tesindeki (is gevresi, semt,
mahalle vb.) toplum biitiinii ve sosyal tabakanin sahip oldugu deger sistemi (din, ahlak,
kiiltiir...) ve rol beklentilerinden onemli 6lgiide etkilenmektedir. Zira toplumda var
olan deger ve normlar ekonomik karar birimlerinin davranislarinda etkili olmaktadir.
Bu yiizden insan davramislarini tek bir sebebe baglayarak izah etmek miimkiin degildir.

Ahlaki deger olgiileri ve sosyal kurallarda, gelistirdikleri sosyal kontrol
mekanizmasiyla ekonomik birimlerin, belli davranig tip ve kaliplarim belirlemektedir.
Belli sosyal gruplar arasindaki uzlagmalar ve degerler, belli davrams tiirlerinin istikrar
ve siireklilik kazanmasina yol agmaktadir. Dini tutum ve kurallar da  ekonomik
davramslarin yonlenmesinde etkili olmaktadir. Iktisadi ve sosyal amagh galismalarda,
modern kapitalizmin dogusunda, dini etkilerin 6zellikle de protestan ahlak sisteminin

tesirine dikkat cekilmistir’".

“* H. Erkan, Ekonomi Sosyolojisi, Alper Matbaast , lzmir 1991, s. 30.

“H. Erkan, a.g.e., s. 46-8.

*® M. Weber, Protestan Ahlaks ve Kapitalizmin Ruhu, Cev: Zeynep Glirata, Ayrag Yaymnevi, Ankara
1997, s. 38.
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Ekonomik davraniglan belirleyen bagka bir 6nemli faktor de toplumsal yapidir.
Bir toplum diizeni igerisinde; temel fonksiyonlar olarak uyum, amaglarin
gergeklistirilmesi, biitlinlesme ve norm ve davrams kaliplarimin  korunmasi
fonksiyonlarimin  yerine getirilmesi gerekmektedir’'. Bu fonksiyonlarin gelisip
ayrigmasi, toplumun tarihi ve kiiltiirel geligimine paralel olarak ortaya ¢ikmakta ve
modern toplumlarda en iist diizeye ¢ikmaktadir. Uyum fonksiyonu; ekonomik,
amaglann gergeklestirilmesi; politik, biitiinlesme; sosyal, norm ve davramslarin
korunmasi fonksiyonu ise kiiltiirel alt sistemler tarafindan gergeklestirilmektedir.
Toplumsal gergevede iliskiler ve davraniglar bu dort alanin faaliyetlerine bagli olarak
ortaya ¢ikmaktadir. i

Yukarida izah edilen biitiin bu ekonomik davramslarin, psikolojik yénlerinin
tesbit edilerek 6lglilmesi miimkiindiir’2. Clinkil insan davranigi ve kararlar iktisadi ve
psikolojik teorilerle agiklanabilir niteliktedir. Bagka bir deyimle davramslar keyfi ve
belirlenemez degil, tahmin edilebilir olaylardir. insan, digsal faktorlece yénlendirilen
bir cihaz gibi olmadifindan, onlarin yapacaklan tercih ve segimler bilimsel
¢aligmalarin konusudur. insan davramglarim belirleyeh algtlama, motivasyon ve
egilimler olciilebilir niteliktedir ve nedensel fakitrlere baglanabilirler. Bu agidan

ekonomik davramiglarin da tahmin edilebilirligi s6z konusudur.
1.2.3.3. Tiiketici Davranislar

Tiiketici davramslan; ihtiyaglari gidermeye yarayan mal ve hizmetler.
konusunda kisilerin tiiketici olarak nasil ve nigin karar aldiklari ve davrandiklar
anlamina gelir. Tiiketici davranglart insan davranist ve ekonomik davramslarla ig
igedir ve bir ¢ok bilim dali ile yakindan ilgilidir. Tiketici davramglan, 6zellikle
sosyoloji, psikoloji, ekonomi, ve pazarlama bilim dallarindan yogun bir sekilde
yararlamlarak agiklanmaya calisilir. Elbetteki ilgi duyulan alana gore ve arastirilan
konuya gore bu bilim dallarindan birisi inceleme aninda daha fazla agirlikli olacaktr.
Mesela bir iktisat teorisyeni igin konunun ekonomik yonii daha ¢ok ilgi odagidir.

Tiiketici dévramsmda ekonomi biliminin konuyu -diger degigkenleri de ele almak

' H.Erkan, a.g.e., s. 63.
52 G.Katona, a.g.e., s. 8.
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suretiyle- rekabet ve fiyat yoniiyle ele almasi, diger disiplinlerle olan bakis agisini
farkhilagtirr™.

Tiiketici, homoeconomicus diistincesinden hareketle hayatinin bir aninda veya
biitiin donemlerinde hep bir en az ya da en ¢ok arayisi ig:eriéindedi\r“. Yani tiketiciler
stirekli olarak bir maksimizasyon veya minimizasyon amaci pesinde kosmaktadirlar.
Titketicilerin belirli bir donemdeki ihtiyaglarina yonelik olarak ayirdiklari simirh
miktarda bir gelirleri vardir. Onlar, bu geliri gesitli mal ve hizmetlere kendilerine en
¢ok fayday: saglayacak sekilde dagitmak isterler. Bir hanehalkinin hayatimin her
déneminde elde edecegi gelirleri birbirinden farkhidir. Bir donemde elde edilen
gelirlerin o déneme ait harcamalar karsnlamamasx. veya harcamalardan daha biiyiik
olmast miimkiindiir. Dolayisiyla hanehalki, hayatinin biitiin donemlerinde yapacag:
harcamalarini gelirlerine gore dagitarak ayarlayabilir. Boylece, hanehalks, tiim hayati
boyunca elde edecegi fayday1 maksimize etmeye galisir. Ayrica, bir tiiketici, belirli bir
zaman aralifinda hi¢ ¢aligmadan bir gelir sahibi olmak ister. Ciinkii, tiiketicinin bos
zamana dolayisiyla dinlenmeye de ihtiyaci vardir. Ancak bos zamana karsilik yiiksek
gelir sahibi olmak da tiiketicinin istedigi bir seydir. Bunun igin tiiketici, sahip oldugu
zamam ¢alismak ve dinlenmek arasinda kendisine en gok fayday saglayacak sekilde
kullanmak ister.

Biitiin bunlar gostermektedir ki; tiiketici hep bir amag pesindedir. Ancak bu
amacina ulagmada oniinde bazi engeller de mevcuttur. Bu engeller tiiketici
maksimizasyonu igin kisitlar oldugu anlamina geldiginden, artik titketicinin davrams:
optimal davramig olmak zorundadir. Yani, en ¢ok ya da en az arayisi artik yerini en
iyi’ye birakmalidir. Buna gore, en iyi (optimizasyon) arayist tiiketici davranislarina her
alanda hakim olan temel 6zelliktir.

Bu genel ifadelerden sonra, tiiketici davraniglari teorik gelisimine gére asagida

daha detayl olarak irdelenmistir.
1.3. TUKETiCi DAVRANISLARI TEORISi
Iktisadi faaliyetlerin nihai amaci, insanlarin maddi olarak refah diizeylerini

artirabilmektir. Bu da, mevcut kaynaklara gére sinirsiz sayilan, durmadan tekrarlanan,

yenilenen ve gesitlilik arzeden ihtiyaclarin maksimum seviyede karsilanmas: ile

SK.E. Runyon, D. W. Stewart, a.g.e, s. 120.
** 1smail Bulmus, Mikroiktisat, Egitim Yayinlari, Ankara 1994, s. 38.
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miimkiindiir. [htiyaglarin karsilanmasi, mal ve hizmetlerin tiiketilmesi sonucunda
fayda saglamasi demektir. Iktisadi anlamdaki fayda -ki subjektif bir kavram olup,
ahlaki, hukuki, felsefi, sosyal veya siyasal hi¢ bir igerigi yoktur- mal ve hizmetlerin
ihtiyaglar1 karsilama 6zelligi veya tiiketim islemi sonucunda tiiketicinin elde ettigi
doyumdur. Buna ulagmak igin tiiketicinin amaci, kit kaynaklarim en iyi gekilde
kullanarak faydasint maksimize etmeye g¢aligmaktir. Tiiketicinin bu amaca ulagmak
yolunda alacag karar ve sergileyecegi davramglarin analizinde gu temel varsayimlar
benimsenmistir™:

- Analiz edilecek tiiketim karari, biitiin tiiketicilerin ortak ozelliklerini tasiyan
ve rasyonel davranan tek tiiketicinin belli bir zaman araligindaki kararidir;

- Tiiketicinin tam bir bilgiye sahip oldugu yani ihtiyaglarinin ve bu ihtiyaglari
giderecek mallarin neler oldugunu, bu mallarin fiyatlanim ve kendi gelirinin ne kadar
oldugunu ve bu mallardan elde edecegi fayday1 bilmesidir;

- Kararlan etkileyebilecek bir gok igsel ve digsal faktorler olmasina ragmen,
tiiketici tiiketim kararlarini tam bir serbestlik icerisinde verebilmektedir;

- Intiyaclar giderebilecek ozellige sahip, birbirinin ikamesi ve tamamlayicisi
olan bir gok mal ve hizmet mevcuttur, bunlarin ihtiyaglari giderme 6zellikleri aymdir
ve kiigiik birimlere boliinebilirler;

- Tiiketicinin smrsiz ihtiyaclarim giderecek mal ve hizmetler siirlhidir. Bu
nedenle tiiketici ne kadar gok mal ve hizmet kullanirsa o kadar gok tatmine ulasir ve
faydisimt maksimize eder. Bu amagla tiiketici, tilketim mallarim birbirleri yerine
kullanabilecek (ikame edebilecek) sekilde tercihler yapar ve buna imkan tantyan mal
ve hizmet bilesimlerini seger.

Bu varsayimlarin 1181 altinda tiiketici, hangi mal ve hizmetlerden ne kadar
tilketmelidir ki, faydasimi maksimize edebilsin? Yani tiiketici bir fayda mukayesesi ile
kars1 karsiyadir. Bu noktada faydanin olgiilebilir bir kavram olarak kabul edilip
edilmemesi durumuna gore, kardinal ve ordinal olmak tizere iki temel yaklagim
mevcuttur. Tiiketim teorisi, tiiketici davramslarim incelerken, boyle bir takim soyut

kavramlardan ve varsayimlardan hareket etmektedir.

55 S. Yigitbasl, Mikroiktisat, [11. Baski, Barig Yayinlari Fakilteler Kitabevi, {zmir 1992, s. 25-26.
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1.3.1. Kardinal Fayda Yaklasimi ve Tiiketici Davranisian

Williams Stanley Jevons, Leon Walras, Karl Menger, Gossen ve Alfred
Marshall gibi 19. yiizyil’in meshur iktisatgilar1 faydamin, tipki nesnelerin agirhig,
buyiikliigti gibi, 6l¢iilebilir olduunu kabul etmislerdir*®. Bunlardan bazilar, pisaya
sartlarinin ve gelir hakkindaki bilginin tam belirgin oldugu durumda, faydanin parasal
olarak tiiketicinin bir birim ek mal igin harcamak arzusunda oldugu para miktar1 olarak
olgiilebilecegini ileri siirerlerken, diger bazilar1 da faydanin util adi verilen subjektif bir
birimle 6lgiilebilecegini savunmuslardnr”. Genel olarak tiiketicinin bir kardinal fayda
Olgiisiine sahip oldugunu, diger bir deyisle, tiiketicinin her mala yada mal bilesimine,
elde edilen faydanin bﬁyﬁklﬁgﬁnﬁ yada derecesini temsil eden bir rakam
verilebilecegini varsaymiglardir. Bu yakiaslm altinda faydayi temsil eden rakamlarin,
tipk1 agirhiklar gibi, ¢esitli iglemlere tabi tutulmasi miimkiindiir. Kardinal teori iste bu

anlamda tiiketici davranisi hakkinda bir 6ngériidde bulunmaktadir.
1.3.1.1. Yaklaginun Varsayimlart

Kardinal yakalisimin fayday: olgiilebilir nitelikte olan bir kavram seklinde
agtklamasi, oOncelikle bazi varsayimlarin gerekliligini ortaya koymaktadir. Bu
varsayimlann 15181 altinda teori gecerliligini korumaktadir. Varsayimlar asagidaki gibi
stralamak miimkiindiir™®.

I. Rasyonellik. Tiketici rasyoneldir. Yani, tiiketici sinirli geliriyle sinirsiz
ihtiyaglarini giderirken, elde edecegi fayday: en az zahmetle maksimize edecek akilc
bir davrams sergilemelidir.

2. Kardinal fayda. Her bir mala ait fayda olgiilebilir. Fayda Kkardinal bir
kavramdir. Fayday: 6lgmede kullamilan birimin ne oldugu ¢ok fazla 6nem
arzetmemektedir, dnemli olan faydanin degerinin sabit oldugudur. Bazi iktisatgilara
gore fayday1 6lgmek ig¢in en uygun birim paradir; ancak gelirin son lirasina verilen
onem gelir arttikga degistiginden, kardinal faydanin 6lglimii igin para uygun bir 6lgii

birimi olamaz.

%6 J.M.Henderson, R.E.Quant, Microeconomi: an Mathematical Approach, Cev: E.Ada ve Digerleri,
1. Baski, Teori Yaymlart, Ankara 1986, s. 5.

%7 A.Koutsoyiannis, Modern Microeconomi, Cev: M.Sarimeseli, I. Baski, Teori Yaymlari, Ankara
1987, s.16. :

1. Bulmus, a.g.e., 5. 22.
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3. Parammn sabit marjinal faydasi. Bu varsayim parasal bir birimin fayda
6lgiimiinde kullamimasi durumunda gereklidir. Ciinkii standart 6lgiiniin degismemesi
gerekir. Gelir degistikce (arttikga-azaldikga) paranin matjinal faydasimin degigmesi
durumunda fayda igin kullamlan 8lgii birimi esnek bir cetvel gibi olacak ve tam bir
olgiim igin kullanilamayacaktir.

4. Azalan marjinal fayda Bir tiiketici kullandigt herhangi bir maldan bir birim
daha fazla tiikettikge, ek tiiketimden elde edecegi fayda giderek azalacaktir. Bu ‘azalan
marjinal fayda yasas1’ olarak bilinir.

5. Toplanabilir fayda. Bir mal sepetinin toplam faydasi, o mal bilegimini
olusturan mal miktarlarina baghidir. Eger ;ciiketicinin ihtiyacina yonelik mal sepetinde
qt, 92, 93,---qn gibi n tane alternatif mal varsa; toplam fayda, esitlik (1.1)’deki gibidir.

U= /(1 q2 93 -9 qi=0 i=12..n 1.1

Yani fayda, tiiketilen mallarin miktarlarimin bir fonksiyonudur. Kardinal fayda
teorisinin, toplam fayda fonksiyonuna yaklagimi, her mal veya hizmete ait faydanin
toplanmasi seklinde oldugundan bu fonksiyon agagidaki gibi yazilabilir:

U = Ui(q1)+Uz(q2)+... Un(qn) (1.2)

Tiiketici davraniglan teorisinde; Karl Menger, Leon Walrés ve Alfred Marshall
gibi iktisatgilar faydanin toplanabilecegini varsaymuglar, ancak daha sonralari Francis
Y. Edgeworth, Antonelli ve Irving Fisher gibi iktisatgilar tarafindan bu varsayim
kardinal fayda teorisinden diglanmustir’”. Bu iktisatgilara gore elde edilen fayda,
tilketicinin tiikettigi diger mallardan ayr1 olarak diigiiniilemez. Bunlar faydann
olgiilebilir oldugunu kabul etmekle beraber, toplanabilirlii hususunda tereddiitleri
vardir. Ciinkii toplanabilirlik, mal bilesimini olusturan mallardan elde edilen faydalarin
birbirlerinden bagimsiz oldugunu ifade etmektedir. Bu varsayim agikga gergekei

olmadig i¢in kardinal teoriden gikarilmistir.
1.3.1.2. Marjinal Fayda Teorisi ve Tiiketici Dengesi

Tiiketicinin bir mal veya hizmeti ihtiyacim giderecek sekilde kullanmasi
sonucu elde ettigi tatmin duygusuna fayda denir. Fayda kavrami iki bileskeden olusur,

marjinal fayda ve toplam fayda®. Marjinal fayda, maldan biraz fazla ya da biraz az

%% |. Parasiz, Mikroekonomi: Modern Mikroekonomik Analize Girig, Besinci Baski, Bursa Ezgi
Kitabevi Yaymlan, 1994, s.14.
% R.G. Lipsey, P.O. Steiner, D.D. Purvis, a.g.e., 5. 129-130..
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tiiketmek sonucu tiiketici tatminindeki degismeyi ifade eder. Toplam fayda ise, bir
malin tiiketilmesinden elde edilen toplam tatmindir. Tiiketicinin gergek tercihleri
toplam faydaya gore yapilir. Biraz daha fazla ya da biraz daha az satin almaya iliskin
tercihlerde sézkonusu olan marjinal faydadir. Fayda teorisinde temel bir hipotez;
herhangi bir tiiketicinin belli bir malin birbirini izleyen birimlerinden elde ettigi fayda,
diger bziﬁin mallarin tiiketimleri sabit tutuldugunda ve ceteris paribus sartlar altinda,
malin titketimi arttik¢a azalacaktir. Bu hipoteze azalan marjinal fayda hipotezi denir.
Faydanin azalmas: belli bir noktaya kadar olacaktir ki bu noktaya doyum noktas:
denmektedir, bu noktadan sonra tliketicinin faydasi artik negatif olacaktir. Yani
tiiketici doyum noktasindan sonra malin tiiketilmesinden fayda saglamayacaél gibi
toplam fayadasinda da azalma s6z konusu olacaktir.

Tiiketici davramginin temel varsayimlarindan biri olarak bahsedilen varsayim
faydanmin maksimize edilmesidir. Bu bir anlamda tiiketicilerin veya hanehalklarinin
icinde bulunduklar1 sartlarda, kendi refahlarimi miimkiin oldugunca en iist diizeye

¢ikarmaya caligmalan demektir. Yani amag, tiiketicinin fayda maksimizasyonudur.

U
Y. L (1.3)
UJ’ Py

Yukandaki esitlikte mallarin fiyatlan oram marjinal faydalan oranma
ésitlenmistir. Boylece tiiketici de faydasini maksimize etmis olur.

Mallarin fiyatlan veri iken titketicinin gelirindeki bir artig, reel olarak bir artig
anlamina gelecegi igin, onun refah diizeyini artirmakta ve satmaldlgl' mallardan daha
fazla fayda saglama imkamm vermektedir. Mallarin fiyatlarindaki degismeler
kargisinda tiiketici, mallarin marjinal faydalarim denklestirdigi noktada miktar: nisbi
olarak ayarlayacak ve yine dengeye ulasacaktir. Kisaca, tiiketicinin gelirindeki
degismeler veya geliri sabitken mallarin cari fiyatlarindaki degismeler, gelir ve ikame
etkilerini ortaya ¢ikarmakta, bu da denge noktasmnin degismesine neden olmaktadir®'.
Tabii olarak tiiketicinin kullandig1 mallarn tiiriine gore (normal veya diisiik mal gibi)
gelir ve ikame etkileri farkh sonuglar dogurmaktadir. Denge noktasinin degismesiyle

birlikte titketicinin her maldan elde ettigi faydalar da degismektedir.

¢! D. Salvatore, Theory and Problems of Microeconomic Theory, Schaums Outline Series, McGraw-
Hill Book Company, 1983, s. 85, ayrica gelir ve ikame etkilerinin tiiketici dengesini belirlemede
farklt yaklagimlar igin bkn. Mansfield, a.g.e., s. 95-98.
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1.3.1.3. Kardinal Fayda Yaklasinunin Kritigi

Kardinal yaklagim, marjinal analiz y6nteminin veya neoklasik akimin temel
hareket noktasim1 olusturmakla birlikte, dayandifi temel varsayimlar itibariyle
elestirilmigtir. Teorinin {izerine insa edildigi varsayimlar 6nc‘e-likle cok kisitlayicidir.
Ayni sonuglar daha zayif varsayimlar altinda da elde edilebilir®.

Kardinal yaklasimda tiiketici, tek mal veya hizmetle kars1 karstyaymus gibi
diigiintilmiis, tiiketicinin karar ve davramlar buna gére analiz edilmistir®. Kardinal
yaklagimda tiiketicinin katlandii fedakarhik dikkate alinmamaktadir. Bu yaklagima
gore tiiketici hi¢ bir simirlama ve kisitlama ile kargikarsiya degilmis gibi, yani bir mali
onun marjinal faydas: sifir oluncaya kadar tilketme mecburiyeti varmig gibi -
diistiniilmektedir. Halbuki tiiketici bir mali elde edip ondan fay‘da saglarken birtakim
kiilfetlerede katlanmaktadir. Ancak, elbetteki malin kullanilmasi i¢in faydasinin
kiilfetinden fazla olmasi gerekir. Ancak tiiketici ihtiyacimt giderecek mal veya
hizmetlerin goklugu ile karg1 kargiyadir ve her birisinin ayn ayn kendisine saglayacag:
marjinal faydalar1 hesaba katar. Tiiketici kararlarini tek mal karsisinda degil, farkli mal
ve hizmet bilesimlerine goére verir. Tiiketici karar ve davraniglanimin buna gore analizi
daha gergekgi bir yaklagimdir.

Kardinal yaklasim, tiiketicinin karar ve davramglarim1 analizde marjinal fayda
gibi bir arac1 kullanmakla iktisadi analize 6nemli bir ara¢ kazandirmugtir. Ancak, kabul
edilen varsayimlarn iktisadi hayatin gergeklerine uymamasi yoniiyle siddetli elestiriye
maruz kalmigtir. Bu varsaymmlarin degistirilmesi, tiiketicinin karar ve davraniglartmn
degisik bir yaklagim iginde ele alinmasi yoniinde yeni aragtirmalara ve analizlere 151k
tutmugtur. Bunun neticesi olarak neomarjinalizm veya ordinal yaklasim akimi
gelismistir.

1.3.2. Ordinal Fayda Yaklagim ve Tiiketici Davranislar

Faydanin kantitatif olarak olgiilebilecegi goriisiiniin elestiriye maruz kalmas: ve
kardinal yaklagimin varsayimlarninin gok fazla kisitlayict oldugu goriisii, iktisatgilan
yeni arayislar igerisine siiriiklemigti. Bu arayis ierisinde, daha az kisitlayic1 unsurlar

iceren bir tiiketici teorisi gelistirmek temel amagti. Bu dogrultuda 20. yiizyil

62  M.Henderson, R.E.Quant, a.g.e., s. 6.
8 §,Yigitbas, a.g.e., s. 34.
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iktisatcilan, E. Slutsky, Vilfredo Pareto, Sir John Hicks, faydanin ancak ordinal olarak
dlgiilebilecegini  soyleyerek, kayitsizik egrileri yaklasumm tiiketim teorisine
kazandirdilar®®. Giiniimiiz iktisatgilarnin kabul ettigi fayda 8lgiisii de ordinal faydadir.
Faydanin ordinal anlamda 6lgiilebilmesi, bir tiiketicinin gesitli mal sepetleri arasinda
bir tercih siralamasi yapabilecegi anlamindadir. Sepetteki mallarin  faydalarim
kantitatif olarak 6lgmek miimkiin degildir, sadece bir siralamaya tabi tutulabilirler. Bu
anlamdaki modern 6lgiilebilirlik yaklagimi, kardinal anlamdaki olgiilebilirlige gore
daha az kisitlayicilik unsuru igermektedir.

Biiyiik o6lgiide Allen ve Hicks’in goriigleriyle siralamaya tabi ancak
olclilemeyen bir konuma gelen fayda, kargilagtirma yapmaya elveriglidir, ; ancék
faydalar arasindaki farklarin kargilastiriimasi giictiir®®. Bu, faydanin hedonist bir
yaklasimdan ziyade davranigg1 ydniinii ortaya gikarmigtir. Fayda, bu diigiinceyle artik
kendi dogrultusunda &lgiilebilen psikolojik bir olgu olarak goriilmiiyordu.

Bu yaklagimda da temel amag, tiiketicinin azami tatminini saglayacak sekilde
harcamalarini dagitmasi problemine ¢oziim iiretmektir. Kayitsizlik egrileri analiziyle
tiiketici tercihler dizisini rakamlara vurarak yapmaktan kurtarilmis, ordinal fayda
kavramiyla iki mal arasindaki alternatif bilesimlerden birisini digerine tercih etme
imkanina kavusmustur. Tercihini, rakamsal olarak o6lgerek degilde kargilagtirmaya
veya siralamaya tabi tutarak agiklar.

Giiniimiiz iktisatgilann faydanin genelde ordinal olarak 6lgiilebilecegini
savunmaktadirlar. Faydanin bu sekilde olgiilebileceginin varsayilmasi kardinal
yaklasima gore yapilan Slgiimlerin yanlis oldugu anlamina gelmez®. Bir tiiketicinin
sagladig1 fayday: kardinal olarak dlgtiigii subjektif bir 6l¢ii birimi varsa, elde edecegi
sonuglar dogrudur. Fakat bdyle bir birime sahip degilse, o zaman faydanin ordinal
olarak Slgiilebilecegi varsayim alternatif bir model olarak kullamlabilir. Bu iki model
arasinda bir celiski s6zkonusu olmadigr gibi, kardinal fayda 6lgiim modeli, ordinal
ol¢iim modelinin dzel bir durumudur. Eger fayda kardinal olarak &lgiilebiliyor ise, her

iki model de ayni1 sonucu verecektir.

“E. Mansﬁeld, a.g.e.,s. 58,

65 R. H. Strotz, Cardinal Utulity, D.R. Kamerschein, Reading in Microeconomics, John Wiley and
Sons Inc., NewYork 1972, s. 180. "
% M. Yaylah, Mikroiktisat, Cilt I, 2. Basi, Beta Basim Yaym, Istanbul 1994, s. 80-81.
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1.3.2.1. Yaklaginun Varsayimlar

1. Rasyonellik: Tiketici rasyonel davramr. Tiiketici, geliri ve piyasa fiyatlan
veri iken, elde edecegi faydayi maksimiie etmeye galisir. U = f (q),q2) seklindeki bir
fayda fonksiyonunda q; ve q; tiiketicinin kullandign mallarin  miktarlarim
giistermektedir67. f (q1,92) fonksiyonu siireklidir ve. siirekli birinci ve ikinci mertebe
kismi tiirevlere sahip, diizenli, orijine gore kesin i¢ biikey bir fonksiyon oldugu
varsayilmustir. Ayrica forksiyonun kismi tiirevlerinin pozitif gikmasi, tiiketicinin her
iki maldan daima daha biiyiik miktarlar1 tercih ettigi anlamma gelmektedir ki bu
rasyonellik  varsayimimi  desteklemektedir. Faydanin  makasimize edilmesi
dogrultusunda tiiketicinin gerekli tiim bilgilere sahip oldugu varsayllmlstlf“. Yani
tiiketici tam bir belirlilik ortaminda hareket etmektedir. Tiiketici bu sartlar altinda
hareket ettigi i¢in hangi mal bilegimini tercih edecegini ya da hangi bilesimin ne kadar
tatmin saglayacagim iyi bilir. Dolayisiyla tiiketicinin tercihlerinde bir biitiinlik s6z
konusudur.

2. Fayda ordinaldir: Tiiketici bazi mal ve hizmetleri diger bilesimlere tercib
ederken bunlarin toplam faydalarimi veya bilesimleri olusturan mallarin marjinal
faydalarm1 her hangi bir 6lgli birimiyle ifade etmez. Bu bilesimlerden bazilarini
digerlerine gdre daha avantajli bulur ve bilesimler arasinda bir tercih siralamasi
yapar®. Bu yaklasim, tercihlerin bir siralamaya tabi tutulacagi aksiyonu olarak kabul
edilmistir. Mesela, bir tiiketici farkli iki mal bilesimi arasinda, su bilegim benim igin
diger bilesime gore 6,45 kat daha faydalidir demez; sadece su bilesim diger bilesime
gore benim igin daha faydalidir seklinde bir kanaat belirtir. Kisaca tercihlerin kardinal
olarak 6lgiilmesine gerek yoktur.

3. Azalan marjinal ikame oram: Tercihler, orijine di§ bitkey oldugu varsayilan
kayitsizhik egrileri yardimiyla stralandinlmuslardir. Bu, kayitsizhk egrileri egiminin
azaldigim ifade etmektedir. Kayitsizlik egrisinin giderek azalan ve negatif egimli
olmast azalan marjinal ikame orani aksiyomuna dayanuir.

4. Tiiketicinin elde edecegi toplam fayda tiiketilen mal miktarina baghdir.

Tiiketiciler rasyonel davranarak gogu aza tercih ederler. Ancak her arzu edilen malin

%7 . M.Henderson, R.E.Quant, a.g.e., s. 7.

% R.L.Miller, R.E.Meiners, Intermediate Microeconomics, Third Edition, Mc Graw-Hill International
Edition, 1986, s. 60.

% A.Koutsoyiannis, a.g.e., 5. 19.
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tiiketiciyi tatmine ulagtirmast miimkiin olmayabilir. Bu varsayima doyumsuzluk veya
tatminsizlik varsayim da denir™. Bir tiiketicinin elde edecegi toplam fayda, tiiketilen
her bir malin faydalarimin toplamindan ibarettir. Bunu agagidaki gibi bir fonksiyonla
gostermek miimkiindiir.
U=f(q1,92..9x9y--9%) (1.4)

5. Tiiketici tercihleri tutarli ve gegiglidir: Tiiketicinin tercihleri tutarlidir. Yani
belli bir zaman araliginda A mali B malina tercih edilmigse, her iki malin elde
edilebilecegi bagka bir zaman araliginda B mali A’ya tercih edilmeyecektir.
Tiiketicilerin tercibleri gegislidir. Yani A bilesimi B bilesimine, B bilesimi de C
bilesimine tercih ediliyorsa A bilesimi C bilegimine de tercih edilecektir.

1.3.2.2. Tiiketici Tercihleri ve Kayitsizlik Egrisi Analizi

Ordinal yaklagima gore tiiketicinin faydasini maksimize eden mal bilesiminin
yani titketici dengesinin izahi i¢in bir takim araglarin kullanilmasi gereklidir. Bunlar,
kayitsizlik egrileri, kayitsizlik egrilerinin egimi, yani marjinal ikame oram ve biitge
dogrusudur.

Tiiketiciler neyi ne zaman satin alacaklarina karar vererek, ihtiyaglarini tatmin
eden mal sepetleri arasinda tercih yaparlar. Tﬁkéticilerin tercihleri yapacaklar
harcamalar igin belli bir parasal miktarla simirlidir ki bu sinirlayici unsur tiiketicinin
parasal geliri, serveti ve borglanabilecegi miktardir. Bu siurlayici unsurlar titketicinin
biitge kisu olarak bilinir ve fayda buna bagli olarak maksimize edilmeye ¢alsilir. Bu,
ayn1 zamanda tiiketicinin satin alabilecegi mal sepetini belitler.

Biitge kisit1, tiiketicinin biitge dogrusunun pozisyonunu belirler. Bilindigi
sekliyle biite dogrusu, bir eksen iizerinde para ile satin alinabilecek mal bilesimini
gosterir. Biitge dogrusunun diger bir 6zelligi de, kamu ve 6zel sektér mallarinin
tiketimi arasindaki tercihi yansitmasidir’'. Ayrica, biitce dogrusu yardimiyla
tiiketicilerin tasarruf mu, harcamama m yapacaklar;, calismay1 mi yoksa bos durmay:
mu tercih edecekleri, gibi durumlarin analizi de yapilabilir.

Tiiketici analizini ileri bir safhaya gotiirmek igin yeni bir varsayim yapmak

gerekmektedir ki bu da, tiiketicinin fedakarlik yaptigt yargisidir. Bir biitge simini

" R.L.Miller, R.E.Meiners, a.g.e., s. 61.
"' D. H. Gowland, A. R.Paterson, Microeconomic Analysis: A Modern Introduction, Harvester
Wheatsheaf, 1993, s. 200.
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tizerinde bir noktadan digerine hareket etmek suretiyle, oteki tiriinden bir fedakarlik
yaparak bir Uriiniin miktar: artinilir. Diger iiriinden bir fedakarlik yapmadan Bir {irliniin
miktarim artirmak miimkiin degildir. Boylece tiiketici, tiiketimin miimkiin oldugu sir
tizerinde hareket etmek suretiyle ekonomik etkinligini artirabilir’.

Alisilmis Walrasian biitge seti gekli, bir tiiketicinin gergekte kargilasabilecegi
tek biitge seti degildir”. Mesela, bir tiiketim mali ile bog zaman (vergi, siibvansiyon ve
baz ticret diizeylerini igerir) arasindaki gercekgi bir piyasa biitge yapis1 Sekil 1.1°de
gosterilmigtir. Bu biitge setinde tiikeﬁm malinin fiyatt 1’dir. Tiiketici ¢aligtig1 ilk 8
saatin her bir saatinde ‘s’ gibi bir ticret kazanmakta ve fazla caligilan her bir saat (fazla
mesai) igin s >s dir. Yine tiiketici M miktarina asan emek gelirinden $ bagina { gibi bir

vergi vermektedir.

Tiiketim
Mali T Egim= -s'(1-1)

Egim= -5’

Egim= -s

'

—p Bos Saatler

Sekil 1.1. Daha Gergekgi Bir Tiiketici Biitgesi

Kayitsizlik egrisi analizinde takip eden agama, tiiketici kayitsizlik paftasim
diizenlemektir. Bir kayitsizlik eprisi tiiketiciye esit tatmini saglayan farkli mal
bilesimlerini gosterir. Tiiketici bu mal bilegimleri arasinda kayitsizdir. Kayitsizlik
egrileri, mallarin ikame edilebilirliklerine ve tamamlayicilik 6zelliklerine gore farkl:
sekle ve egime sahip olabilirler. Ancak- engok bilinen sekliyle kayitsizhk egrileri,
yukaridan asagtya dogru azalan, birbirlerini kesmeyen ve orijine gére dig biikey olan
egrilerdir’.

Tiiketici kendi biitce alant {izerinde kendi tercih ettigi bilesimi satin almak

isteyerek en uzak kayitsizlik egrisine ulasmaya ¢ahsir. Tiiketicinin nibai tercihi

D, H. Gowland, A. R.Paterson, a.g.e., s. 202.
™ A.Mas-Colell, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e., s. 22.

" R. A Bilas, Microeconomic Theory, Second Edition, McGraw-Hill International Book & Company,
1972, 5. 61-3.
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kayitsizlik egrisi ile biitge dogrusunun birbirine teget oldugu noktada faydasim
maksimize etmektir. Tiiketici fayda maksimizasyonu problemiyle faydasim maksimize
etmek i¢in Walrasian biitge setindeki; B,,={xeR": : p. w <w gibi bir tiiketim sepetini
seger’. -

Belirlenen bu optimal denge durumu, kabul edilen varsayim ve verilerin-
degigmedigi siirece gegerlidir. Ancak zaman igerisinde verilerin degismemesini
beklemek yanhs olacag: igin, tiiketici dengesinin degismesi muhtemeldir. Tiiketicinin
dengesini degistiren ii¢ temel etken vardir’®: |

-Analiz donemi icerisinde tiiketicinin zevk ve tercihlerinin degismedigi
varsayilmigti. - Ancak giliniimiiz sartlar1 ~ aluinda moda ve reklam gibi tiiketici
davramglan {izerinde psikolojik etkisi olan faktérler, tiiketicinin zevk ve tercihlerini
degistirebilir.

-Ttiketicinin veri kabul edilen gelirinin reel ya da parasal anlamda degismesi
titketici dengesini degistirebilir, |

-Tiiketicinin ihtiyacina y6nelik mallann fiyatlarindaki degisiklikler de, tiiketici
dengesini degistirebilir.

Tiiketicinin zevk ve tercihlerindeki degismeler genelde iktisadi olduéu kadar
biraz da sosyal ve psikolojik sebeplerden dolayi ortaya ¢ikabilir. Zevk ve tercihlerdeki
degismeler sadece tiiketicinin kayitsizlik egrisinin yerini degistirir. Tiiketicinin bir
anda zengin olmasiyla, kullandigt mallart daha kaliteli olanlardan segmesi, tiiketici
tercihi degistiren iktisadi bir sebepken, moda ve reklamlarin etkisiyle bazi mallarin
kullanilmaya basla_nmam veya artik kullamlmamasi, tiiketicilerin zevk ve tercihlerini
degistiren sosyo-psikolojik sebeplerdir. Biitiin bu degismeler tiiketicinin aym tatmin
diizeyinde kalarak kullandigi mallarin bilesimini degistirmek suretiyle, bagka bir

noktada dengeye ulagmasim saglar.
. 1.3.2.3. Ordinal Yaklasinun Kritigi

Kayitsizlik egrisi analizi tiikketim teorisinde ©nemli bir gelisme olarak
gorilmektedir. Oncelikle bu yaklaggmin  varsayimlari  kardinal yaklasimin
varsayimlarina gére daha az katidir. Kayitsizlik egrisi analizlerinde tercihlerin

siralandinimasi gereklidir. Paranin marjinal faydasinin sabit oldugu varsayimi ise

 A.Mas-Colell, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e., s. 51. .
6 R. Turanl, Mikroekonomik Analiz, 1. Basim, Bilim Teknik Yaymevi, Istanbul 1991, s. 80-81.
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dislanmugtir. Ayrica kayitsizlik egrisi yaklagimu tiiketici artigr gibi 6nemli bir analizi
teoriye kazandirmustir. Bu analiz aytica refah iktisadinda ve hiikiimet politikalarinin
belirlenmesinde nemli bir isleve de sahiptir’’. Ayrica bu analizde, titketicilerin tutarls
ya da rasyonel olacagi varsayim kritik bir varsayimdir. Bu varsayima gore, tiiketiciler
aymi sartlar altinda siirekli aym tercihleri yapacaklardir. Bu analizin en gok elestiri alan
y6nii bu varsayimdir. Ancak bunun analizde faydali bir basitlestirme oldugu kabul
edilebilir.

Bu yaklasimin iktisat teorisine belkide en nemli katkisi, mallarin tamamlayic
ve ikame olarak simiflandirilmasinda iyi bir kriter gelistirmesidir. Bu konuda ilk
teorisyenler, fiyat degismelerinin toplam etkisini reel gelirdeki degismeleri gﬁzardl
ederek kullamyorlard:. Maliarm bu simiflandirmasi,

eyx = 8q,/8px . px/ qy (1.5)
seklinde tanimlanan fiyatin gapraz esnekliginin tasidig isaret iizerine oturtulmus ve ¥
malinin  tiiketim miktarindaki degismenin X malinin fiyatindaki degismeden
kaynaklandigi sonucu ortaya ¢ikmisti. Capraz fiyat esnekliginin isaretinin art1 olmast,
X ve Y mallarinin- jkame edilebilir mallar oldugunu gostermektedir. Mallarin
tamamlayicilik zelligi tagimas: halinde ise igaret eksidir. Hicks’e gore capraz fiyat
esnekligi gelirdeki degismeler g6z 6niine alindiktan sonra dl¢iilmelidir. Bunun sonucu
olarak X’in fiyatindaki bir azalma, reel gelirdeki degismeler tazmin edildikten sonra ¥
malinin taleb edilen miktarinda bir azalmaya neden oluyorsa, X ile Y birbirini ikame
eden mallardur.

Béyle bir kriter istatistiki olarak tahmin edilemeyen bireysel tercih
fonksiyonlar1 hakkinda bilgi gerektirdiginden pratikte kullanimi imkansizdir. Diger
taraftan toplam fiyat etkisi ise, istatistiki olarak tahmin edilebiien piyasa talep
fonksiyonlar1 hakkinda bilgi gerektirir. Dolayistyla pratikte kullanimi miimkiindiir.

Kayitsizlik egrisi yaklagiminin sagladig1 avantajlar 6nemli olmasina ragmen,
bu teori bir gok aksakliklar1 da biinyesinde barindirmaktadir. Teorinin en temel
aksakhigi, kayitsizlik - egrilerinin varligr ve dlsbﬁkéyligi ile ilgili varsayimdan
kaynaklanmaktadir. Kayitsizlik egrilerinin varlifi ve sekli hususunda hi¢ bir kamt

verememistir. Ancak Hicks’e gére diger sartlar sabit kalmak kaydiyla, bir malin fiyati

7 A Koutsoyiannis, a.g.e., s. 30-31.
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diistiigiinde o malin tiiketiminin artmamasi igin ti¢ 6zelliginin bulunmasi gerekir’®.
Bunlar;

-Malin negatif gelir esnekligine sahip, diisiik bir mal olmast,

-Ikame etkisinin kiigiik olmasi,

-Diigiik mallara harcanan gelirin biiy{ik miktarda olmasi,

Bu ii¢ 6zellige uyum saglayan bir tiiketicinin davramsi, tiiketicinin zoruniu
olarak atfedilen 6zellikieri tastyan kayitsizlik egrilerinden olugan bir kayitsizlik
paftasina sahip oldugunu gosterir. Bu agiklamaya gére kayitsizlik eérileri vardir ve
arzu edildigi gibi dig biikeydirler. Ayrica teoride varsayilan biitiin tiiketicilerin
tarcihlerinde tutarli ve rasyonel davranacagi konusu da tartigilabilecek niteliktedir.
Ciinkii tiiketici tercihleri degigik faktdrlerin etkisi altinda stirekli degisebilir.
Dolayisiyla tiiketici tercih siralamasi yapabilse dahi, bu siralamanin ¢ok kisa bir zaman
araligi i¢in gecerli oldugu kabul edilmelidir. Kardinal yaklagima ait rasyonellik ve
marjinal ikame orani tamimu igerisinde ortiilii olarak var olan marjinal fayda kavramin
kullanmaya devam ederek, kardinalist okulun temel zayifliklarindan kurtulamamaigtir.
En 6nemlisi fayda objektif olarak dl¢iilemeyen bir faktordiir.

Ordinal yaklasimin diger bir eksikligi de irrasyonel davramglara sebep olan,
haliyle teorinin kapsamm disinda kalan farkli bir stile sahip olma arzusu, insanlarin
digerlerinden farkli olmaya yonelik tegebbiisleri, gdsteris tiketimi fenomeni, gegmige
ait davramg kaliplari, birikimin davramgsal etkisi, reklam, moda ve liiks tiiketim
fenomeni ve insanlarin sosyal statiilerinin etkileri gibi sosyo-psikolojik etkilerin, daha
yakin tarihte ortaya atilmis olmasina ragmen teoriye katilmams olmasidir”. Bu tiir
davraniglarin tamam tiiketicilerin harcama karaﬂarnm etkiledigi gibi onlarin talep
yapisim da belirlemektedir. Ayrica firmalarin piyasa fiyatin1 ve piyasa talep miktarinm

belirlemede bu faktorlerin dnemli rolii vardir®.

™ K. J.Cohen, R. M. Cyert, a.g.e., s. 64. ‘

" H. Leibenstein, Bendwagon, Snob and Veblen Effects in the Theory of Consumers’ Demand,
David R.Kamerschen, Readings in Microeconomics, John Wiley & Sons. Inc., 1972, s. 95-120.

% Ordinal yaklagimmin eksiklikleri ve daha genis bir kritigi icin; E. J. Mishan, Theories of Consumer’s
Behavior: A Cynical View, D. R Kamerschen, Readings in Microeconomics, John Wiley & Sons.
Inc., 1972, s. 82-94°e bakilabilir.
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Bu geleneksel yaklasimlarin 6tesinde, tiiketici dengesinin degismesine iliskin
yeni yaklagimlar ortaya (;lkml$tll'81. Bunlar;

- Subvansiyon politikalar:: Gergek hayatta hitkiimetlerin bazi mallarin
tilketiciler tarafindan .daha g¢ok kullamlmasimi tegvik etmek igin uyguladlklarl
politikalardir. Bu uygulama sonucunda tiiketiciler, piyasada bir malt daha ucuza
alabilme imkanina kavustuklar igin refah diizeyleri yiikselebilmektedir.

- Tiiketici fiyat endeksi: Hesaplanan tiiketici fiyatlar1 endeksi rakamlarina gore
tiiketicinin bir yildan diger yila tiiketebilecegi. mal miktarm belirleyerek fayda ve
refah diizeyini ayarlamasidir.

- Vergiler ve vergi iadesi politikast: Bir malin tiiketiminden alinan vergilerin
sonradan vergi iadesi olarak tiiketiciye geri 6denmesi, vergi iadesine konu olan malin
titketimini artirdigs gibi, tiiketici refahim da etkileyebilmektedir.

- Faiz gelirlerinin vergilendirilmesi: hiikimetin faiz gelirlerini vergilendirmesi,
tiiketicinin ikinci donemde elde edecegi faiz gelirinin ve dolayisiyla ikinci donemdeki
maksimum tiiketim diizeyinin (bir anlamda tiiketici dengesinin) azalmasidir.

- Zamanlar arasinda tiiketicinin se¢imi: Ordinal ve kardinal yaklagimlarin
varsayimlarina gore tiiketiciler gelirlerinin tiimiinti harcamaktadirlar. Oysa, bir
tiiketici, belirli bir donemdeki gelirinin bir kismumi harcayip diger kisilere, firmalara
veya hiikiimete ileride faizi ile birlikte geri almak iizere borg verme (tasarruf) imkanina
sahiptir. Tiiketici gelecekteki tiiketimini bugiinkii titketime tercih edebilir. Ayrica tersi
bir yaklagimla diger tiiketiciler, firmalar veya hiikiimetten bor¢ alarak bir harcama
yapma (negatif tasarruf) imkanina da sahiptir. Kisacasi, tiiketici bugtinkii tiiketimi
yarinki tiiketime de tercih edebilir.

1.3.3. Agiklanmig Tercihler Teorisi

Daha onceki kisimlarda tiiketicinin satinalmak istedigi mallardan birisinin
fiyatindaki degisme sonucu ortaya gikan gelir-ikame etkilerinden bahsedilmigti. Ayrica
tiikketicinin zevk ve tercihlerindeki degismelerinde tiiketici dengesinde degisikliklere
sebep oldugu belirtilmisti. Tiiketici dengesindeki davramglara baglh bu degismelerin
gbzlemlenmesi oldukga zordur. Gergekten de bir malin fiyatindaki degigmenin

tilketicinin dengesinin degistirip degistirmedigi ve bunun gergegi ne dlgiide yansittif

8 E. M. Unsal, a.g.e., 5. 199-211.
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kuskuludur®®. Bu kugkunun bir sonucu olarak, Samuelson’un c¢ahgmalariyla
Acgtklannug Tercihler Teorisi ortaya ¢itkmistir. Bu calismastyla Samuelson, tiiketici
tercih teorisinin biitiin anlaml ampirik sonuglarinin, tiiketicileri ¢esitli fiyat setleriyle
karsilagtirmak ve alimlarim gézlemlemek suretiyle (kardinal ve ordinal fayda ile ilgili
her hangi bir varsayimda bulunmaksizin) ortaya c¢ikarilabilecegini gostermistir.
Tiiketici tercihlerinin siralanmasiyla ilgili olarak agiklanmis tercihler teorisi,
kayitsizlik egrilerinin var oldugunu ve orijine gére digbiikey olduklarini, Hicks-Allen
yaklagimina oranla daha agik ifade eder. Ancak Bu yaklagimda talep egrilerinin elde

edilmesi icin kayitsizlik egrilerinin kullanimi gerekli degildir®.
1.3.3.1. Aciklanmug Tercihler Teorisinin Varsayimlary

Kardinal ve ordinal fayda kuramlariyla benzerlik gdstermeden, Agiklanmis
Tercihler Teorisinde tiiketici tercihlerinin izahina ynelik olarak su varsayimlara yer
verilmistir®*:

-Tiiketicinin zevkleri ayn1 kalmaktadir ve tiiketici rasyonel hareket etmektedir,
talep fonksiyonu tek degerli ve sifir dereceden homojendir,

;Ag:lklanmls tercihler iliskisi simetrik degildir. Yani, A bilesiminin B
bilesimine tercih edildigi agiklanmig ise, B’nin A’ya tercih edilebilecegi séylenemez.

-Agiklanmis tercihler gecislidir.'Sayet A’nin B’ye tercih edildigi agiklanmis ise
ve B’nin de C’ye tercih edildigi agiklanmis ise, A’nin da C’ye tercih edildigi
aciklanmstir,

-Tiiketici her hangi bir biitge kisit1 altinda belirli bir mal bilesimini segerek, bu
mal bilesimi igin tercihini agiklar. Bu mal bilesiminin, ilgili biitge kisit1 altinda elde
edilebilecek diger tiim mal bilesimlerine tercih edildigi agitklanmistir. Secilen mal
bilesimi, tiiketicinin faydasini maksimize etmektedir. Bu varsayima agiklanmis

tercihler aksiyomu denir.
1.3.3.2. Agiklanmug Tercihler Teorisinin Kritigi

Samuelson’un gelistirdigi bu teori talep teorisinde dnemli bir gelisme olarak

kabul edilmistir. Teori, fayda kavramimin kullanilmasini gerektirmeden talep egrisinin

2R Turanh, a.g.e,s. 96.
B R.Y.Awh, a.g.e.,s. 87.
¥ R.Y.Awh, a.g.e.,s. 88.



39

elde edilebilmesi igin direkt bir yol gostermektedir®. Ayrica, kayitsizlik egrilerinin
varligim ve orijine gore dig biikeyligini, 6nceki teorilenden daha az kati varsayimlarla
kamitlayabilmektedir. Bu teorinin daha ileri analizler igin ve ozellikle de gegim
indekslerinin olugturulmasi ve. bu indekslerin fiyat degismeleri karsisinda tiiketici
refahindaki  degismelerin  degerlendirilmesinde  kullamlmasi1 i¢in  bir temel

olusturdugunu da s6ylemek miimkiindiir.
1.3.4. Tiiketici Artig:

Tiiketici davramslarinin mikroekonomik analizi siirecinde ulagilan bu kavram,
Alfred Marshall tarafindan gelistirilmistir. Genel olarak tiiketici artift (veya rant),
tiiketicilerin bir maldan tiikettikleri biitiin birimlere verdikleri degerle veya Sdemeye
raz1 olduklart maksimum fiyatla, bu miktarda bir mali satin almalan i¢in olugan piyasa
fiyatina gore yapmalart gereken 6deme arasindaki fark olarak tammlanir®. Davramgsal
olarak tiiketiciye psikolojik ve subjektif avantaj saglayan bu durum, tiiketicinin
birbirini izleyen tiikketim birimlerinin her birine verdigi degerler toplami alinarak veya
alternatif bir maldan hig tiiketmemekte iken bu maldan belli bir miktar tiiketmek igin
tiiketicinin ne kadar 6deme yapabilecegi sorularak tesbit edilir. Buraya kadar
gelistirilmis teorilerin tiimiinde, tiiketicinin bir donemde elde ettigi gelirini tiimiiyle o
dénem iginde harcadigi varsayilmustir. Oysa, bu varsayim gergegi yeterince
yansitmamaktadir. Ciinkd, tiiketici, hayatinin her hangi bir déneminde yapacag:
harcamalar1 belirlerken, diger donemlerdeki harcamalarini da diigiintir. Bu durum,
tiiketici davramiglan taeorisinde zamanin mutlaka dikkate alinmasi gereken énemli bir
degisken oldugu sonucunu dogurur.

1.3.5. Tiiketimin Zamanlararasinda Optimal Dagihimi

Tiiketici davraniglann analizi gercevesinde, tiiketicinin ti¢ farkli konuda
optimizasyon arayist igerisinde oldugu tespit edilmistir. Oncelikle, tiiketici
harcamalarint mallar arasinda optimal dagilimini saglayacaktir. Belirli bir doneme ait
harcamalarin gesitli mal ve hizmetler arasinda bunlardan en ¢ok faydayi elde edecek
sekilde nasil dagitilmasi gerektigi belirlenir. Bunun sonucu olarak tiiketici mal ve

hizmetlere olan ihtiyacinin siddeti ile bunlari elde etmek igin gerekli harcamay1 géz

ontinde bulundurarak bir optimizasyon arayis1 igine girer. Titketici, bu optimizasyon

8 A Koutsoyiannis, a.g.e., 5. 36.
% R. H.Frank, Microeconomics and Behavior, Second Ed., McGraw-Hill,Inc., 1994, 5.161-162.
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sorununu mal ve hizmetlere ait dénem taleplerini belirleyerek ¢ozer. Bu sdylenenler
simdiyé kadar anlatilan teorilerde ¢oziimlenmeye ¢aligiimigtir.

Tiiketicinin optirr;izasyon arayist bununla bitmemektedir. Ayni1 zamanda
harcamalan karsilayabilecek bir gelir elde etmek igin galigma ve bos zaman arasinda
bir tercih yapmasi gerekmektedir. Bu tercihin olusumunda tiiketicinin iginde
bulundugu subjektif sartlar etkili olmaktadir. Bagka bir anlamda, tiiketicinin galiyma
sirasinda isten duydugu zahmet, onun dinlenme ihtiyacinin siddetini belirleyecektir.
Dinlenirken duydugu hazzin siddeti ile, bir dizi mal ve hizmet tiiketirken duydugu
hazzin siddeti arasinda kendi 6znel durumuna uygun bir optimizasyonu arayacaktir.

Bunun yani sira, harcamalarin biitiin hayati kapsayan dénemler ‘arasinda
optimal dagilimimm da saglayabilmelidir. Bu son optimizasyon arayisinin ¢6ziimii
zamanlararasi tiiketim bashigi altinda izah edilebilir.

1.3.5.1. Cok Dénemli Tiiketim

Tiiketici, biitlin hayat1 boyunca yapacag tiiketim harcamasim1 hayatini
olusturan donemler arasinda en ¢ok fayday: saglayacak sekilde dagitmay: arzu eder.
Boyle bir sey ise ancak tiiketicinin belirli bir donemde yapacapi harcamanin o
dénemde elde edecegi gelirinden farkli olmasnyla miimkiindiir.

Mikroekonomik analizde zaman unsurunun incelenebilmesi igin bazi
varsayimlarin yapilmasi gerekmektedir®. Bunlar:

-Bir tiiketicinin hayati esit uzunluktaki birkag dSnemden olugymaktadr.

-Tiiketicinin her bir donem harcamasi' o dénem gelirinden farkhidir. Bunun
sonucu olarak, tiiketici baz1 donemlerde mali piyasaya borglamirken, bazi dénemlerde
bu piyasaya borg verir.

-Tiketici ister bor¢lansin ister borg versin, bu islemleri her donemin baginda
yapmaktadir.

-Tiiketici, her bir dénemde sahip oldugu tiretim faktdrlerini satarak tretim
siirecine, satin aldig1 mallar1 tiikketerek de tiiketim siirecine katilir.

‘ Bu varsayimlar 15181nda; titketicinin, hayatinin her hangi bir doneminde yaptig
alimlart, sonraki donemlerin mal fiyatlari konusundaki beklentilerinden ve elde etmeyi

umut ettigi gelirlerinden etkilenecektir. Dolayistyla tiiketici, mal fiyatlan ve gelir

8 1.Bulnug, a.g.e., s. 51.
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konusunda ileriye yonelik olarak tahminlerde bulunacaktir. Eger yapacagi bu
tahminlerinde isabetli olursa ve zevk ve tercihlerde de her hangi bir degisme olmazsa,
satin alacagi mal miktarlar: tahmin ve beklentiler dogrultusunda gergeklesir. Eger
tahminlerde bir yanilma olursa o zaman tiiketici hayatinin biitiin dénemlerine ait gelir
ve harcama planlarin yeniden gézden gegirir.
Tiiketicinin, n sayidaki mali, T dénemlerinde, q miktarlarinda tiikettigi kabul
edildiginde elde edecegi fayda ordinal olarak sOyle gosterilir;
U=f(q;1,...én;, 12 Gndseeeeres QIT3---Gn1) (1.6)
Ordinal fayda fonksiyonu gelecege ait beklentilere dayandigi igin, beklenti
doneminin tiimii icin gecerli olmayabilir. Clinkii tiliketici, zevk ve tercihlerinde
meydana gelebilecek degigmelere gore ordinal fayda fonksiyonunu yeniden
diizenleyebilir.
Tiiketici; hayatin1 kapsayan gesitli donemlere iligkin mal fiyatlarimi ve piyasa
faiz oranini tahmin edebilirse, bu dénemlerin her birinde yapacag: tiikketim harcamasint
belirleyebilir. Elde edecegi fayda diizeyi de bu dénemlerde yapacag: harcamalara bagl
olacaktir. Tiiketicinin bir dénemde yapacagi harcama (Cy), soyle gosterilebilir®®;
Cr=2Puqp (t=1,2,3,...,T) (1.7
Buna gore, titketicinin hayat1 boyunca elde edecegi t(')plam fayday: her bir dénem
tiiketilecek mal miktarlari cinsinden gosteren ordinal fayda fonksiyonu asagidaki gibi
yazilabilir: ’
U=fC,C,........ ,Cp) (1.8)
Elde edilen bu fonksiyon tiiketicinin ¢ok donemli fayda fonksiyonudur. Bu
fonksiyonun maksimizasyonunu saglayan degisken degerleri, yani dénem harcama
tutarlar, aym1 zamanda tiiketicinin mal tiiketim fonksiyonunun da maksimizasyonuna
da uygundur.
Cok donemli fayda fonksiyonunda, tiiketicinin ¢ donem harcamasinin z dénem
harcamasini ne dlgiide ikame ettigini gosteren zaman ikame oramini da agagidaki gibi

ifade etmek miimkiindiir.

% {.Bulmug, a.g.e., s. 57.
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8C, U/,

z

8C, 8U/C,

t,z=1,2, ., T) (1.9)

Zaman ikame orani; tiiketicinin, fayda diizeyi sabit kalmak sartiyla, ¢
dénemindeki tiiketim harcamasinin degismesini telafi etmek amaciyla z donemindeki
tiiketim harcamasini ne kadar degistirmesi gerektigini gostermektedir.

1.3.5.2. Zamanlararast Tercih ve Tiiketici Optimumu

Bireysel mallarin satinalimlan ve tiiketici davramglan analiz edilirken, ne kadar
calisilacag) ve zamanlar arasinda nasil tercih yapilacagt hususunda kayitsizlik egrisi
yaklagimi daha uygun goriilmektedir®®. Zamanlar arasi tercihten kasit, tiiketicinin
simdi mi yoksa gelecekte mi tilketecegine karar vermesidir. iki farkli dénemin
titketiminin analizini yaparak bunu gostermek miimkiindiir. Meselé, bu dénemlerin
caliyma donemi ve emeklilik dénemi oldugu kabul edilir ise; kurulacak model,
bireylerin karar vermede zorlandiklar1 bir durum olan emeklilik igin ne kadar tasarruf
etmeleri gerektigine y6nelik olacaktir.

Calisilan donem boyunca gelirin bir stireklilige sahip oldugu varsayilarak bir
basitlestirme yapilabilir. Buna karsilik, emeklilikte de bir gelir elde etme imkaminm
olabilecegi kabul edilmelidir. Ancak modelin basitlestirilmesi agisindan, bu ihmal
edilebilir. Dénemleri iki tiikketim mali gibi diisiinerek eksenlere yerlestirdigimizde, 1.
dénemde tiiketilenleri‘n cogu, tiiketicilerin toplam geliridir ve bu OA ile gdsterilir
($ekil 1.2). Burada 2. donemde ne kadar tiiketileceginin tesbit edilmesi gerekir. Sayet
bir fert 1. donemde 200 bin liralik bir sise megrubattan vazgecerse, ayni mesrubati 2.
donemde tiiketecegi i¢in gelecege bir yatirim yapmis olur. Ayrica piyasa faiz oram %
10 ise tiiketici 2. donemde megsrubat igin 220 bin lirahk bir para ayirmis
demektir’®. Bununla birlikte mesrubatin fiyats, 2. dénemde ne kadar gok mesrubat satin
aliabilecegini belirler. Sayet mesrubatin sisesi 2. ddnemde 250 bin lira ise, titketicinin
paras1 bir sige mesrubat almaya yetmeyecektir. Buradan ¢ikan netice, cari donemde
yapilmayan harcamalarin kargilifinda gelecekte yaptlabilecek harcamalarnin miktarim,

faiz orani ile birlikte tiiketim mallarinin fiyatlar1 belirler.

¥ p.H. Gowland, A.R.Paterson, a.g.e., s. 219,

 Burada reel faiz oraniyla elde edilen yeni gelir miktari, hayat boyu gelirin bugiinkil degeridir.
Titketicinin harcamalari sadece cari gelirle hayat boyu gelir arasindaki fark kadar artmis, Modigliani
ve Brumberg’ten nceki iktisatcilarin iddia ettikleri gibi cari gelire denk bir beklenmedik gelir

tiiketimi iki katina ¢ikacak kadar artirmamigtir. Zamanlar arast tercih bunu ortaya koymustur.
R.H.Frank, a.g.e., s. 182.
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Sekil 1.2 Tiiketicinin Zamanlararasi Tiiketim Tercihi

Bu iki faktoriin etkisi reel faiz oranlanyla birlestirilmigtir. Bu da reel yatirim
veriminin bir 6lgegidir. Bu yiizden ikinci dénemde tiiketilebilecek malin miktan,
birinci donemde tasarruf edilen gelir ve reel faiz oranina baghdir. Yani, birinci dénem
titketimini (OA), reel faiz geliri kadar artiracaktir. Bu da OB ile gosterilebilir. Bu
bakimdan AB, tiiketici biitge dogrusunu temsil eder (tiiketici faiz oranlarni ve
enflasyonu etkileme giiciine sahip olmayan pasif bir tiiketicidir).

Bu gelir olusumlarina gore, ortaya cikan biitge dogrusuyla tiiketiciyi dengeye
getiren kayitsizhik egrisinin konumunu tesbit etmek miimkiindiir. Cogun aza tercih
edilmesi varsayim burada da gegerlidir ve mallar arasindaki marjinal ikame oram
negatif egimlidir. Bu ylizden Iy Kayitsizlik egrisi ile AB biitge dogrusunun kesisme
noktasi (X), tiiketicinin optimal tiiketimini gésterir. Bu noktada 1. dénemde OC kadar,
2. dénemde OD kadar tiiketilmis olur. Tasarruf 1. dénemde tiiketilmeyen gelirdir.
Gelir OA, tiiketim OC iken tasarruf AC’ye esittir. Gelecekte reel faiz oranlan
yiikselirse ikinci dénemde harcanabilir gelir artmis olacag icin biitge dogrusu AB"
seklinde saga dogru kayacaktir. Bu durumda tiiketici, Y gibi yeni bir optimal bir nokta
segecektir. Bu agidan, bu diyagramatik gosterim her bir tiiketicinin aldig: harcama ya
da tasarruf seklindeki tiim kararlarinin analizine imkan vermektedir.

Tiiketicinin, hayat: boyunca yapacag tiiketim harcamalarinin onun hayatim
olusturan farkli ddénemlere bir sekilde dagiimasi, onun mutlulugunu ve refalum
belirleyecektir. Bu nedenle, tiiketici, 6mrii boyunca yapacag tiiketim harcamalarini,
hayatinin gesitli dénemlerine, miimkiin olabilecek en yiiksek fayday: elde edecek

sekilde dagitmay1 isteyecektir. Ancak tiiketicinin tiiketim olanaklar1 simrsiz olmadig




44

igin, yani en azindan sinirli bir gelire sahip olacag: igin bir kisitla kargt karstyadur.
. Dolayisiyla, tiiketici, gok donemli fayda fonksiyonunu ancak kisit altinda maksimize
edebilecektir. Tiiketicinin karsi karsiya oldugu bu kisit, simrli gelirden kaynaklanan
biit¢e zaman kisitr’dir. Bu kavram, ifadesini biltge zaman denklemi’nde bulur. Biitge

zaman denklemi ise asagidaki gibi yazilabilir®';
I I
2R+t =G (i) (1.10)
1=} 1=t

Bu esitligin sol tarafi; hayatin gesitli donemlerinde tiiketicinin elde edecegi
gelirlerin bugiinkii degerini, sag tarafi ise hayatinin cesitli donemlerinde titketicinin
yapacagi donem titketim harcamalannimin bugtinkii degerini ifade etmektedir. Bu
esitlie gore, tilketici, hayat: boyunca elde ettigi biitlin gelirlerini, yine hayat1 boyunca
titketir. Yani, ne borg, ne de miras birakir.

Gergekten de bir tiiketici hayatinin farkli donemlerinde farkls gelir dizisi elde
etmeyi bekler. Bu gelir dizisi dénemler itibariyle diizensizdir. Bir tiiketici, yagamin ilk
dénemlerinde ki ¢alisma hayatinin ilk yillarina rastlar- daha az gelir elde ederken,
ileri yaslarda, is deneyimi, tecriibe, verimlilige paralel olarak daha yiiksek gelirlere
sahip olabilir. Tiiketicinin geliri olgunluk dénemlerinde maksimum seviyeye gikar.
Yaslandikga donem gelirleri giderek azalir. Emekliligini izleyen donemde ise, her
hangi bir gelir elde etme imkami yoktur. Bu.agidan, genellikle tiiketicinin donem
gelirleri ile donem harcamalari arasinda bir dengesizlik s6z konusudur. Tiiketici, bu
dengesizligi, sermaye piyasasina bor¢lanarak veya borg vererek giderebilir.

Biitin bu agiklamalar gostermektedir ki; tiiketici, ¢ok donemli fayda
fonksiyonunu, asagidaki gibi ifade edilebilecek bir biitge zaman kisiti altinda

maksimize edecektir.

T 7
DR -(+7,)"=).C-(A+j,)" =0 (1.11)
1=] 1=\
o halde; i(R, -C)-(1+j,)"' =0 (1.12)

Tiiketicinin, zaman i¢inde optimizasyona ulaghifn noktada, aymi zamanda,
tiiketicinin zaman tercih oram ile sermayenin ortalama ve marjinal getiri oram

birbirine esittir. Yani, piyasa faiz oram (jt) ile tiiketicinin zaman tercih orammn

' | Bulmus, a.g.e., 5. 62-63.
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birbirine esit oldugu noktada tiiketici; zamanlararas1 fayda fonksiyonunu maksimize
eder ve optimum donemsel tiiketim bilesimine ulagir.

Tiiketicinin borglanarak belirli bir faiz yiikli altina girmesi, ikinci donem
yapmast gereken harcamanin bir kismim birinci dénem yapma olanagina kavugmasiyla
giderilmektedir. Eger piyasa faiz orani tiiketicinin zaman tercih oranim asarsa; tiiketici
bu durumda, birinci dénem harcamalarimi azaltma yolunu segebilir. Tiiketicinin
optimum noktada olabilmesi igin bu iki oranin birbirine egit olmasi gerekir. Piyasa faiz
oranida ortaya gikabilecek herhangi bir degisme; tiiketici agisindan yeni ve farkl bir

zamanlararasi tiikketim bilesimi ortaya ¢ikarir.
1.3.6. Risk i¢eren Durumlarda ve Belirsizlik Altinda Davranis

Herhangi bir karar segenegi birden fazla olayla karsilasirsa, verilecek olan
kararin sonucu -dolayisiyla ulagilacak ddiiller- hangi olayin gerceklesecegine bagh
olarak degigecektir. Olaylarin gergeklesme sikligi, karar birimi tarafindan bilinebilir
de, bilinmeyebilir de. Olaylarin gergeklesme sikhigi biliniyorsa risk altinda,
bilinmiyorsa belirsizlik altinda karar séz konusudur®®. ‘Geleneksel karar kuraminda,
risk altinda beklenen degerin optimizasyonunun, karar kriterine bagl oldugu
belirtilmektedir. Bu karar kriteri ise, beklenen degeri maksimum kilan segenektir.
Ciinkii, karar birimi, bu yolla toplam faydasim maksimum hale getirebilecektir.

Geleneksel tiiketici davranig analizlerindé, tilketicinin belirli ve risksiz
alternatifler arasinda segim yapacag gibi tistii kapali bir nyargt vardir™. Oysa gercek
hayatta her bir tiiketicinin aldig1 kararlar, risk ihtimalini biinyesinde barindirir. Ayrica
gelir dagiliminda dengesizliklerin oldugu, piyasalarin siirekli dalgalandigi, fiyat
artiglarinin ve faiz oranlannin istikrarsiz bir seyir takip ettigi ortamlarda belirsizlik
hakim olacagindan, tiiketicilerin gelecekle ilgili tiiketim kararlarimi rasyonel bir tarzda
almalan oldukg¢a giigtiir. Belirsizlik durumu sadece bu iktisadi olaylarin neticesinde
ortaya ¢ikmayabilirde. Yangmn, hastalik, dogal afetler vb. beklenmedik durumlar
siirekli bir belirsizlik halini canlt kilan olaylardir. Bu tiir olaylar bir tilketicinin
harcama giictinii kismen veya tamamen ortadan kaldirabilecegi gibi, beklenmedik

gelirler elde etmek suretiyle de tiiketici bir anda daha fazla tiiketme imkanina

2 E.Eng, a.g.e.,s. 8.
% 1. Parasiz, a.g.e., s. 67.
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kavusabilir. Biitiin bu durumlar, titketici davramglarini iktisadi oldugu kadar sosyolojik
ve psikolojik olarak da etkileyebilir.

Geleneksel tiiketici davranist teorisi, belirsizlik durumlanmn  ¢6ziimiinii
kapsamadi1 igin, Von Neuman ve Mongenstern bazi durumlarda tiiketicinin yapacag
secimi belirlemede kullamilabilecek bir model olusturmuslard1r94. Risk iceren
durumlan hafifletmek igin sigorta ve portfoy farklilastirmast yontemleri kullanlmugtir.
Sigorta ile tiiketici karsilagacapi riski bir prim &deyerek, yani belli bir miktar
harcamay1 goze alarak ortadan kaldirmay1 amaglar. Ayrnca titketicilerin sahip olduklar
portfoylerinin de aym belirsizligi tasidig1 gdzoniinde bulundurulursa, servetin farkl
alanlara yatirilmast yoluyla risk ve belirsizlik durumu dagitiimaya g:allslhr95 . Bireyin
elindeki aktif tiirii ne kadar fazlaysa, toplam portfoy riski o kadar az olacaktir. Bununla
birlikte her aktif tipine iliskin bir 6lgek ekonomisi vardir. Yani farkli yatirim araglarini
elde tutmanin tiiketiciye alternatif maliyetinin yam sira ek maliyetleri de olabilir.
Biitiin bunlar tiiketicinin yatinmlarim farkhilagtirma ya da bir alana yatirim yapma
egilimini belirler.

Bir piyasada tiiketicinin karsllasabileceéi belirsizligin kaynaklarindan birisi de
tiketicinin emek geliridir®®. Bireyin elde ettigi emek gelirinin siireklilik arzedip
etmeyecegi, belirsizligi ortaya ¢ikaran en biiylik unsurdut. Tiiketim kararlarinin emek
gelirine dayanarak alinmast yiiksek riskleri igerir. Bireyin tliketimi, baslangigtaki
servetinin gelecekte beklenen gelirinin bugiinkii degerinin lineer bir fonksiyonudur.
Daha yiiksek gelir elde edilen donemler (olagan dig1 gelir elde edildigi zamanlar)’de
tiikketim bir dalgalanma gosterir.

Belirsizlik, beklenen marjinal fayday: etkiledigi igin toplam tiiketimi de
etkiler’’. Mesela belirsizlikteki bir artis, beklenen marjinal fayday: artiracagi igin
gelecekteki tiiketim cari tiiketime gore daha fazla olacaktir. Belirsizlik tiiketicilerin
tiketimlerini ertelemeye ve daha fazla ihtiyathh davranmaya sevkeder. Ayrica
belirsizlik tilketim degiskenligini artirmak suretiyle daha dik egimli bir tiiketim
diizeyinin olugmasina neden olur. Tiiketim egimindeki bir artig baslangigtaki tiiketim

seviyesinin azalmasiyla sonuglanir.

% Henderson, Quant, a.g.e., s. 49.

% |. Parasiz, a.g.e., s. 67.

% Blanchard, Mankiw, a.g.e., s. 173-4.
7 Blanchard, Mankiw, a.g.e., s. 174-6.
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Belirsizligin tiiketim {izerindeki etkisi bireyin servet diizeyine de baghdir. Daha
yiiksek servet diizeyine sahip bir tiiketicinin hayat boyu gelirinin biiyiik bir kism
belirlidir. Bu da tiiketiciye daha rahat davranma imkant saglar. Servete uygulanacak
olan sabit bir faiz oran1 varsayimi altinda tiiketicinin cari tilketimi azalacaktir. Ancak
gelecekteki tilkketim hem servetin kendisiyle hem de onun getirisi nedeniyle daha
yiiksek olacaktir. Béyle bir durumda belirsizligin biiytk oranda ortadan kaldirilmig
oldugu agiktir. Ote yandan marjinal tiiketim egilimi Belirsizligin diizeyine baglidir.
Gelirdeki bir artig ihtiyath davranarak tasarruf etme gerekliligini azaltacag igin,
belirlilik altinda ortaya g¢ikan durumdan daha biiyiik oranda bir tepkinin ortaya
¢itkmasina sebep olur. Sonugta tiiketim, gelirdeki hareketlere agir1 hassasiyet gosterdigi
icin belirlilik ya da belirsizlik durumu, servet-gelir hareketlerine gore ortaya
¢ikabilir®®,

1.3.7. Talep Teorisine Pragmatik Yaklagim

Baz iktisatgilar, tiiketici davramislarina iliskin teorilerin g¢oziimlemeleri
konusunda tamamen ikna olmamiglardir. Fayda teorileri oldukg¢a detayli bir anlatima
sahip olmasina ragmen, uygulayici iktisatgilarin ampirik galigmalan, gercek hayatin
karmagikligini agiklamaya yonelik fazla bir katki saglamadigi goriilmiistiir. Bunun
sonucu olarak bir ¢ok iktisatg: tiiketici talep ¢6zlimlemesinde pragmatik bir yaklagim
kullanmistir®. Bu yazarlar temel talep kanununu ispatlanmig gibi varsayarak fayda
teorisine ve bireysel tiiketici davramigina herhangi bir atifta bulunmadan talep
fonksiyonlarimi piyasa verilerine dayanarak olusturmaktadirlar. Bu tiir ¢aligmalarda
talep ¢ok degiskenli bir fonksiyon olarak tanimlanir ve degisik ekonometrik metodlar
kullanilarak tahmin edilebilir. Bu tiptéki talep fonksiyonlar agikea tiiketicinin gergek

“yasamdaki yani piyasadaki davraniglarina dayanilarak olusturulur. Dolayistyla bir tek
birey yerine, bireylerin olusturdugu gruplarin davramslari incelenir. Incelenen tiiketici
davranslar ise genellikle tiiketicilerin gida, konut, saglik, dayamkl ve dayamiksiz mal
ve buna benzer mal ve hizmetlerin alinmasi davramslaridir. Pragmatik yaklagim

kullanan iktisatcilar fayda fonksiyonunu dikkate almamalarina ragmen, tiiketici

% <Karar Ahnada Belirsizlik ve Risk’ konusunda daha genis bilgi igin bkn., Miller, Meiners, a.g.e., s.
211-227.

» A Koutsoyiannis, a.g.e., s. 61.
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davramgt analizlerinde ve talep fonksiyonu c¢alismalarinda geleneksel tiiketim

teorisindeki para hayalinin bulunmadigs varsayimim kullanirlar.
1.3.8. Dogrusal Harcama Sistemi

Dogrusal harcama sistemleri, ¢ogunlukla fayda fonksiyonlarin1 kullanarak
tilketici davramslarim analiz eden bir yaklagimdir. flk olarak R. Stone tarafindan
kullanimigtir'®°. Talep fonksiyonlart normal sekilde fayda fonksiyonunun biitge kisiti
altinda maksimizasyonu ile elde edilir. Kayitsizlik efrileri analizine benzer bir
yaklagim sergilemektedir. Bununla birlikte bu yéntem ikame imkam: olmayan mallar
arasinda yapilan bir analizdir. Kayitsizlik egrileri analizi ise ikame edilebilirlikle
yapilabilen bir analizdir. Bu ydnteme ait kayitsizlik egrileri eksenlere doksan c:lerecelik
a¢1 yapan koseli kayitsizhik egrileridir. Bu egriler mal gruplan arasinda ikamenin
imkansiz oldugunu ima eder. Fayda fonksiyonu toplanabilme 6zelligine sahiptir. Yani,
toplam fayda degisik mallardan elde edilen faydalarin toplamina esittir. Mesela,
tiiketicilerin harcamalart bes degisik kategoride simiflandinldiginda: A-Gida ve
icecekler, B-Giyim, C-Dayamkh tiiketim maddeleri, D-Konut ve barinmaya yénelik
harcamalar, E-Hizmet harcamalar: gibi. Bu durumda toplam fayda,

U=2Us, (1.13)
ya da,

U= Uyt Up+ Uct+ Up+ Ug (1.149)
seklinde tanumlamr. Toplanabilirlik, degisik mal gruplarma ait faydalarin
birbirlerinden bagimsiz oldugunu ifade eder. Yani, A, B, C, D, ve E mal gruplan
arasinda ikame ya da tamamlayicihik sz konusu degildir.

1.3.9. Tiiketici Teorisine Yeni Bir Yaklagim

Lancaster’in nciilitk ettigi Tiiketici Teorisine Yeni Bir Yaklasim’a gore, bir
tiiketici bir mah 6zellikleri ya da niteliklerine gore talep eder'®'. Titketicinin faydasinin
artigina sebep olan asil faktér de malin kendisi degil sahip oldugu o6zellikleridir.
Mesela bir tiiketici sekeri tatlilik 6zelliginden dolayi talep eder ve bu ozellik sekerin
faydasinin asil kaynagidir. Genelde, bir mal birden ¢ok 6zellige sahip oldugu gibi, ayn

ozellikler farkli mallarda da bulunabilir. Mesela, seker tat ve kalori kaynagidir ve bu

1% A Koutsoyiannis, a.g.e., s. 67-69.
' D Salvatore, a.g.e., 5. 154.
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ozellikler balda da farkli oranlarda mevcuttur, tat verme o6zelligi sakarinde de
bulunmaktadir.

Bu yeni yaklasim geleneksel tilketici teorisinden su nedenlerden dolay:
{istiind{ir:

1-Ikame mallan, tasidiklari bazi ortak dzelliklere gére agiklanmugtir.

2-Yeni mallarin ortaya ¢ikist dikkate alinabilir.

3-Kalitede ortaya ¢ikan degismelerin tiiketici davramglarina etkileri
incelenebilir. |

Geleneksel tiiketici teorisinde bu konular inceleme dig1 tutulmugtur.

Yakin tarihli bir ¢ok c¢aligmada, tiiketici ciavramslarl ekonomik anlamda bir
biitiinliik icerisinde analiz edilmeye ¢aligtimistir. Yerlesik iktisat, genel iktisat teorisini
gercek hayattan kopardigi igin oldukga fazla elestirilniistirl Bunun en 6nemli nedeni de
neoklasik modellerin birey davramslarinin izahindan, iktisadi sistemin igleyigine kadar,
degisik gerekgelerle bir ¢ok noktada gercek hayata uymayan varsayimlarla hareket
etmesidir. Iktisat teorisini ve 6zellikle tiiketim teorisi ve tiiketici davrams1 konularini
gercek hayatla uyumlagtirmak icin yapilan teorik caligmalar, yerlesik iktisat
teorisinden sapmalara neden olmaktadir. Bu galigmalar; Yeni Klasik, Yeni Keynesyen
ve diger yeni tartigmalarin ortaya ¢ikismin yanisira, giiniimiiz iktisat teorisinin
durumunu ortaya koymak bakimindan da énemlidir. Biitiin bu gelismeler igerisinde
tiiketici davranigi teorisi de yerlesik iktisat (agirliklt olarak neoklasik iktisat)’in aksine
seyir izleyerek yeni bir bakis acisiyla ele alinmaya baglanmigtir. Yeni Keynesyenler,
neoklasik iktisadin tiiketici davramiglarina iligkin yaklagimlarini elestirerek ise
baglamiglardir ve neoklasiklerden farkli bir mikroiktisadi yaklagim gelistirmislerdir.
Tiketici davraniglarinin agiklanmasina yonelik ileri stiriilen yeni yaklagumlarin en
onemlilerini soyle siralamak miimkiindiir'®:

-Islemsel Rasyonellik ilkesi: Rasyonellik ilkesi, islemsel ve 6zsel olmak iizere
ikiye ayrilarak agiklanmaya galigilmigtir. “Verilen sartlar ve kisitlarin dayattig1 sinirlar
cergevesinde amaglara ulagmak uygun oldugunda davrams 6zsel olarak rasyoneldir.
Yani amaglar verildiginde rasyonel davrans tamamen i¢inde meydana geldigi ortamin
ozellikleri tarafindan belirlenir. Davrantg uygun &l¢iip bigme sonucu oldugunda,

islemsel olarak rasyonel olma 6zelligi kazanir. Davraniglarin iglemselligi onu meydana

12 3.Demir, a.g.e., s. 41-2.
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getiren siirece baglidir”. Ozsel rasyonellik ilkesi neoklasiklerin bakis agisim yansitir.
Ozsel rasyonellikte amag, faydanin veya karin maksimize edilmesidir. Sartlar ve
kisttlar ise var olan ve imkan dahilinde olan durumlar, yani iktisadi ¢evrenin digsal
ozellikleridir. Amaglar ve mevcut sartlar veri olarak ele alindiginda gerekli olan sey bu
verilerle amaglara en uygun sekilde ulagmanin yolunu bulabilmektir. Bu da ancak akil
yiirtitmekle miimkiin olur. Islemsel rasyonellikte ise durum biraz farklidir. Burada
karar verici iizerinde digsal kisitlarin yaninda bagka kisitlarin da etkili oldugu olgusu
dikkate alinmaktadir. Buna gore karar vericinin bilgi siirecindeki kabiliyeti tizerinde de
bazi kisitlayicilar vardir. Bunlar igsel kisitlayicilardir. Bilgi yeterli ve tam olabilir,
ancak bilgi yalmz bagina bir sonug tiretememektedir. Burada bilgiyi kullanacak kisinin
alg1 ve degerlendirme bigimi énem kazanmaktadir. Bu durumda bilginin kit veya
yetersiz olmasi degil, ¢cok fazla olmast da sorun ¢ikarabilir. Ciinkii ¢ok fazla bilgi
beraberinde belirsizligi de getirmektedir. “Sonug olarak 6zsel rasyonellikle iglemsel
rasyonellik arasindaki farklihigin, ulasilabilir bilgi ile ulagilamayan bilgi arasindaki
bosluktan degil, islem goriilebilen bilgi ile ilgili bilgi arasindaki bogluktan
kaynaklanmasi, iktisadi hayatta tam belirlilik olsa bile neoklasiklerin soyledigi gibi
Ozsel rasyonelligin kullamlmasinin miimkiin olmadig1 anlamina gelmektedir”'®.
-Doyurulabilir istekler Ilkesi: Bu ilke Neoklasiklerin ‘azalan marjinal fayda’
ilkesini ¢agristirmaktadir. Ancak neoklasik teoriye gére doyum, fiyatin gegersiz veya
gelirin sonsuz olmasi durumunda miimkiindiir. Ancak Yeni Keynesyen iktisatta
doyum, pozitif fiyatta ve simirh gelirle de miimkiindiir. Burada tiiketicilerin nasil
davrandiklarim izah edebilmek igin istek ile ihtiyag kavramlari (izerinde durmak
gerekir. Yeni Keynesyen iktisatgilara gore ihtiyaglarin bir siralamasini yapmak
miimkiindiir. Baz1 ihtiyaglar digerlerine gore 6nceliklidirler. Isteklerde ihtiyaglarin bu
siralamasi igerisinde bicimlenirler. “Ihtiyaclar, diistik diizeydeki ihtiyaclar ve yiiksek
diizeydeki ihtiyaglar olarak ikiye aynlirsa, firsat maliyeti kavrami da anlam
degistirmek durumunda kalmaktadir. Ihtiyaglar bir piramit gibi diistinecek olursak,

piramidin her diizeyinde ihtiyaglarn giddeti farkhilagtig1 icin tiiketim iiriinlerinin ikame

' M.Lavoie, Fundations of Post-Keynesian Economic Analysis, Aldershot: Edward Elgar, 1992,
5.52- 54‘ten O.Demir, a.g.e., s. 46-8.
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edilebilirligi ve alternatif maliyeti degismektedir. Yani piramidin farkli kisimlarinda
bulunan ihtiyaglar birbiri yerine ikame edilemezler”'™,

Bir ferdin ihtiyaclarim giinliik ve gegici olarak kullamlan (tiriinlerin
titkketilmesiyle veya uzun siire kullanilacak olan mallarin tiiketilmesiyle gidermek
miimkiindiir. Rasyonel bir tiiketici giinliik ihtiyac;larml giderecek tiiketim kararini
verirken, biiyiik oranda aligkanlik ve temayfillerine, sosyal gevresinin begenilerine,
geleneklerine, inang ve tecriibelerine dayanacak ve piyasanin (6zellikle reklamlarin)
etkisinde kalacaktir.

-Bagimsiz Olmama Ilkesi: Bu ilke de neoklasik diisiincenin aksine, tercihlerin
birbirinden etkilendigini ve bagimsiz olarak olusmadigim ifade etmektedir. Mal ve
hizmetlerin kullanimiyla ihtiyaglarin giderilmesinde ulagilan tatmin duygusu, mevcut
sosyal‘ normlardan ayrn diisiiniilemez. Dolayisiyla iktisat téorisinde bireyler, aynt
ozelliklere sahip soyut bir diinyada degil kurumsal, siyasal, sosyal ve hukuki agilardan
birbirinden farkli diinyalarda yagamakta, tiiketim kaliplar1, davraniglart ve elde ettikleri
fayda bakimindan birbirlerini etkilemekte ve birbirlerinden etkilenmektedirler. Burada
“faydanin farkli toplumsal igeri§i ve biitin insanlar icin gegerli bir fayda
fonksiyonunun olugturulmasinin imkansiz oldugu” sdylenebilir'®.

-Ihtiyaclarin Tabii Siralamas ilkesi: Bu ilkede ihtiyaglarin bir siralamasinin
oldugu ve tabii olarak ncelikli olanlarin daha acil tatminine galigtlacagi durumu ifade
edilmektedir. Tiiketicinin harcama kalemlerini olusturan gida, giyim, konut, 1sitma-
aydmlétma, saglik-temizlik, kiiltiir-egitim, ulaslm—haberlesme‘ harcamalar1  gibi
harcamalarin tatmin 6nceligi birbirlerinden farklidir. Bu harcamalar igerisinde gida,
giyim ve konut harcamalarinin yasamin siirekliligi icin diger harcamalardan dnce
yapilmasi gerekir. Sosyal ve psikolojik faktorlerin ortaya ¢ikardig: diger ihtiyaglara,
tilketici biitgesinin elverdigi olgiide, yerine ve zamamna gére harcamalar yapilir.
Mesela saglik harcamalari, hastalik dénemine ait bir harcamadir. Egitim harcamalari,
egitimini tamamlamis bir tliketicinin harcama listesinde yer almaz. Bu agidan
degerlendirildiginde, fizyolojik ihtiyaglarin diginda kalan ihtiyaclarin biitiin tiiketiciler
i¢in ayni onem strasinda olmadigini, bazi tiiketicilerin ihtiyag duyarak harcama yaptig:

bir kaleme, diger tiiketicilerin daha az yada hi¢ harcama yapmadigiu soylemek

1% M. Lavoie, a.g.e., s. 67°den O.Demir, a.g.e., s. 42.
1% (.Demir, a.g.e., s. 43.
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miimkiindiir. Ayrica gelir ve sosyal statli gibi faktorlerin degismesiyle fizyolojik
ihtiyaglara yo6nelik harcamalarin da degisebilecegi Engel’in ampirik arastirmalariyla
gbzlemlenmistir. Son yillarda modern ekonomi tekniklerinden yararlamlarak, tiiketici
davranigiin ampirik sonuglarina daha ¢ok ©nem verilmesi bu degerlendirmeyi
desteklemektedir'™. ‘

-ihtiyaglarin Sadelestirilemezligi ilkesi: Bazi ihtiyaglarin digerleriyle ikame
edilemeyecegini ifade etmekte ve sonugta her seyin bir fiyatt olmadigim ima
etmektedir. Girshick ve Haavelmo, ABD verilerini kullanarak yaptiklar1 ampirik analiz.
neticesinde,

F=297.677—0.246 (P;/P) + 0.247Y + 0.0051Y.; - 0.0104¢
seklinde bir yiyecek talep fonksiyonunu elde etmislerdir. Bu fonksiyonda; F, sabit
fiyatlarla niifus bagina yiyecek tiiketimini, Py, gida mallarina ait tiiketici fiyat indeksini,
P, gida dist mallarin tiiketici fiyat indeksini, ¥, cari yil igerisindeki kisi basina
kullanlabilir geliri, Y.;, bir dnceki yila ait kisibasina kullamlabilir geliri, ¢ ise zaman
trendini gostermektedir. Buna gére ABD’de yiyecek talebi, yiyecegin fiyat artisi
karsisinda azalmaktadir. Gelir artisinda ise yiyecek talebi artmaktadir. Yani yiyecek
talebinde fiyat etkisi negatif, gelir etkisi de pozitif ¢ikmistir. Bu galismanin sonucunda
su bulgulara vanlmustir; yiyecek ve yiyecek disi harcamalar afasmda yiyecek disi
mallarin  fiyati, yiyecek. mallarina nisbeten arttifs zaman, kismi bir ikame
sozkonusudur, bdyle bir durumda yiyecek talebinde artiy meydana gelir'”. Bu ilke
ihtiyaglar arasinda kismi bir ikamenin oldugunu ifade etmektedir. Ancak tam bir
ikamenin olabilecegini sdylemek milmkiin degildir. Ciinkii, yiyecek ihtiyaci veya
giyecek ihtiyac: gibi bir ihtiyag mutlak olarak kiiltiir-egitim ihtiyaciyla ikame
edil.emez. Bunun yam sira, ihtiyaci tatmin eden malin ekonomik ya da serbest mal
olmasi, malin bir bedeli ve fiyatinin olmas: gerekliligini belirler. Serbest mallar
dogadan bir fiyat1 olmadan ve bir bedel 6denmeden elde edilirlerken, ihtiyaci tatmin
eden ekonomik mallarin piyasada bir fiyati vardir ve bedel karsihig: elde edilirler.
Ayrica, sevme-sevilme, ait olma vb. gibi insan ihtiyaglarimin bir fiyati yoktur ve

tatmini i¢in bir bedel 6denmez.

'% K. J.Cohen, R. M. Cyert, Firma Teorisi: Piyasa Ekonomisinde Kaynak Bollisiml, C. A.Kutar,
Cumbhuriyet Universitesi, {.1.B.F. Yayin No:1, Sivas 1995, s.64.
197 K. J.Cohen, R. M. Cyert, a.g.e., 5. 66-67.
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-ihtiyaclarm Biiyiimesi ilkesi: Tiiketicilerin gelirleri siirekli aym seviyede
kalmaz, zaman igerisinde az yada gok artig gosterebilir. Reel yada parasal anlamda
gelirin artmas: yeni ihtiyaglarin ortaya g¢ikmasini uyaracaktir. Farkli titketiciler igin
ihtiyaglarin ortaya ¢tkistnin baglangig noktasi ve ihtiyag sigramasinn esnekligi farkh
olacaktir. Burada ihtiyaglarin biiytimesindeki en &nemli faktdr, gelirdeki reel yada
parasal anlamdaki artigtir. Gelir arttika ihtiyag siralamasi ve her ihtiyag diizeyinin
baslangic noktasi degismeye baglayacaktir. O zaman da aym gelir grubuna sahip
tiiketicilerin titketim kaliplarinin benzerliginden bahsedilecektir. Ctinkii tiiketicinin
psikolojik tatmini, iginde bulundugu toplumun yada referans grubu olarak segtigi
grubun davramslarina baghdir. Dolayisiyla “tatmin olma, sadece psikolojik faiktg‘irlerle
simirlandirilamayacak ve sosyal baglamda gergeklesen bir durumdur'%,

Burada siralanan ilkeler, biitiin Yeni Keynesyenlerce kabul gormiis ilkeler
olarak algilanmamalidir. Ancak yerlesik iktisadin geligtirilmesinde, Kurumcu iktisadin
ve ozellikle de Veblen’in tiiketici davraniglariyla ilgili goriislerinin anlasiimasinda bir
koprii vazifesi gérmektedirler. ‘

Ayrica, biitiin bu teorik gelismeler tiiketici davramginin ampirik olarak
irdelenmesi gerekliligini ortaya ¢ikarmaktadir. Ampirik tiiketici davraniglari, genel bir
teori olmayip gesitli tiiketici davraniglarimin bireysel olarak arastirilmasina ve tiiketim
aligkanliklarinin tespitine yoneliktir. Ampirik tiiketici davramglar; tiiketicilerin ferdi
ihtiyaglarina ve satin alma sartlarina baghdir. Ampirik aragtirmalarda her tiiketicinin
ayn bir gizemli davrams: ortaya ¢ikar. Bu agidan tiiketicinin aldigs dirtinlerin bir dili
vardir ve bu dil sayesinde tiiketici kigisel arzu ve isteklerini, gahsi goriislerini,
temaytillerini ifade eder ve bir anlamda kendini gizler. Satin alinan {iriinle tiiketici su
mesajlart vermeye galisir'®:

- Zenginlik ve comertlik; zengin gorlinme arzusu, pazarliksiz mal almakla
cﬁrﬁertlik ve g6zii tokluk gosterilmeye caligilir.

- Giig; tiiketici gosterisli ve lilks mallara yonelir.

- Ustiinliik; halkin avam, burjuva gibi siniflara ayrilmasina neden olur.

- Yaraticilik; tiiketici kendisine tiretici ve icat edici faaliyet gdsterme imkan

veren nesnelere yonelir.

'% M.Lavoie, a.g.e., s. 73’ten O.Demir, a.g.e., s. 43.
1% M_Fustier, a.g.e., s. 19-23.
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- Genglik; tiiketicideki temayiiller gézoniinde bulundurularak tiiketiciye geng
oldugu hissini verecek, ya da kullanilmasi genglik imaj1 ile bagdasan bir stirii mamiil
arzedilmis bulunmaktadir. Bu duyguyla, kizlar anneleri gibi degil anneleri kizlar1 gibi
giyinir.

- Kibarlik ve zevk; baz: tiiketiciler bir mamiilii segmenin kriteri olarak estetik
olmayi tercih edeceklerdir. Estetik zevk vermesi igin giizel ve harmonik olan nesneler
arantr.

- Cinsel gekicilik; nesneler bir cinsiyete aidiyeti teyid ederler ve bu cinsiyetin
normlarina uygunltukla hareket ihtiyacim olustururlar. Bu ilk bakista giysiler igin
gegerlidir. Giinliik kullamim egyalan igin de gegerli olabilir.

- Karsilama; biiyiik sayida tiiketim mamiilleri insanlar arasindaki iligkileri
kolaylastirmak igin yapilmugtir. Giyimdeki titizlik ve dikkat, evin tertibi ve gekli,
misafir agirlarken kullanilan egyalar, hatta misafir odas1 igindekiler bu kategoriye
girerler. Biitl'.’in bunlar karstlama arzusuna gore alinabilir veya dizayn edilebilirler.

- Geleneklere ve kurulu diizene uygunluk ve saygi; herkesin bildigi, yerli
tiretim mamiillerini satin alma vb. kisilik olarak sivrilmeme, toplum normlart dahilinde
kalma, toplum tarafindan terbiyeli ve 6lgiilii, iyi aile goéugu olarak kabul edilme
arzusunun bir ifadesidir. Mamiiliin ahlak boyutu bu uyarhk géz 6niinde bulundurularak
ele alinr.

- Sefkat; esya ve nesne sevme ihtiyact —gocugun ayisim sevdigi gibi- 6zellikle
duygusal hayatlar1 tatmin edici olmayanlar da bu egilimi gosterirler. Sevilen esyanin
kaybr kiginin duygusal hayatinda bozukluklar olusturabilir.

\ - Sadakat; satin alinacak nesne, aymt zamanda ge¢mise bagliligin bir ifadesi de
olabilmektedir. Aym markadan siirekli alig verig bunun ifadesidir.

- Duygusal emniyet; insan ¢6lde yasamak istemez. Sadece hayatimin
stirekliligine yardimec1 olan nesnelerden olusan bir altyapiya dayanarak yasayabilir.
Bunlar, tiiketicinin diinyadaki varligimn ve giiciiniin bir simgesidirler. Onlar1 daima el
altinda bulundurur, sever, onlara hayrandir. Mesela, bir kitap sever, kitaplarim
diinyaya kars1 bir siper olarak kullanir.

Goriilecegi tizere, tiiketiciler bu diigiince ve egilimleri dogrultusunda karmasik

bir davranis yumagi olusturabilmektedirler.
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1.4. TUKETiCi DAVRANISLARI TEORISININ KRIiTiGi

Bir sosyal bilim olarak iktisat, teorik bir takim temellere ve varsayimlara
dayandirilarak kurulmustur. iktisadi diisiince tarihi boyunca, varsayimlara dayanilarak
teorik bilgiler ortaya konulmus, bazen gercek hayatla ortiismese de iktisadi olaylar
aciklanabilmis ve giiniimiize kadar ulagan teorik bilgiler ortaya ¢ikmustir. Iktisat
biliminin sosyal bilimlerle var olan iliski agi, Ernst Engel ile birlikte metametik
bilimlerinin eklenmesi ile genisletilmistir. Temel iktisadi ajan olan insanin,
davramslar,, sosyal bilimlerle birlikte artik, istatistiki ve ekonometrik yontemlerle
desteklenen ampirik aragtirmalarla daha iyi agiklanmaya baglanmistir,

Sosyal bilimlerde, bilimsel y®ntemlerin uygulainabilmesi esnasinda bazi
varsayimlanin  kullanilmas1  kagimilmazdir. Olaylan agiklarken veya uygulama
esnasinda, tekrar tekrar deneyerek kontrol etme olanaginin olmadigi durumlarda
sadece goriiniise bakarak giivenmek zorunda oldugumuz yorumlar vardir. Bu yorumlar
da elbetteki yorumu yapan kisinin yargilarim igerir. Bu durumda kesin bir sonuca
ulagabilme imkan1 yoktur. Yorumu yapan kisinin ahlaki ve ideolojik degerlerinin etkisi

alinda olusan onyargilarin  gergevesinde Kkararlarin  olugmasim  kabul etmek

durumundayiz'*°.

Tiiketici davraniglan teorisinde en ¢ok elestiriye maruz kalan kavram, rasyonel
insan (homoeconomicus) kavramidir. Liberal diigiincede aklin bireysel davranislar
yonetmedeki roliiniin abartilmasi sonucu, Kkisilerin gesitli segenekler arasinda
tatminlerini maksimize edecek segimler yaptiklari, davramslarda itici giiciin kisisel
¢ikar oldugu kabul edildi ve bu diisiince tarzi fazla tartigiimadan evrensel gegerliligi
olan bir durum olarak kabul edildi. Bireysel davramglann akilcihigi ile ilgili
varsayimlar daha sonralan siddetle elestirilip, tepkilere maruz kalmasina ve 6zellikle
ruhbilimin insanlarin salt akilc: varliklar olmadigim kabul etmesine ragmen, bu gériis
giiniimiize kadar devamedegelmis ve hala etmektedirde''".

Marshall, Duesenberry, Keynes, Katona ve diger teorisyenlerin hem teorik hem

de davramgsal yaklagimli aragtirmalari, Persons ve Smelser’in de belirttikleri gibi

sosyal yap: degiskenlerine fazla yer verilmeden yapilan aragtirmalardir. Ay ik, simif

"% 1. Robinson, iktisadi Felsefe, Cev: Mehmet Tomanbay, Istanbul Verso Yayinlan, s. 24.

"'l G. Kazgan, iktisadi Dagtince : Politik iktisadm Evrimi, 6.Basim, Remzi Kitabevi Istanbul 1993,
5. 48.
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ve biinyelerin ayr1 davramslari, farkli harcama ve tasarruf gekilleri vardir. Kompleks
bir ekonomide siyasi ve iktisadi kurumlar, harcamalar tizerinde oldukg¢a etkilidirler''2.
Arz ve talep bu kurumlarin tavrina gére yon degistirebilir. Ahlak ve inang anlayistari
bazi mal veya hizmetlerin titketimini sinirlandirabilir veya yasaklayabilir. |

Davraniglarin yorumlanmasinda Kurumsal iktisatgilar da, belirsizlik ve sinrl
rasyonellik tizerinde durmaktadirlar. Diinyamin algilanmasinda ve tercihlerin
olusumunda bilgi kadar, hatta daha da énemli bir unsur olan inanglara vurguda
bulunmaktadirlar. Neoklasik iktisat teorisinin temelini olugturan hazciligt reddederek,
insan davrams ve tercihlerinin olugumunda agirlikl olarak gelenek, ahigkanhk ve
sosyal kimlik kazanmak igin galigmanin rolii lizerinde durmaktadiriar'",

Biitiin bu degerlendirmelerin neticesinde, Molinowski’nin de dedigi gibi
giinlimiiz modern toplumlarinin davramslanny; fikirler, ideolojiler, dini inanglar,
hurafeler, pesin hiikiimler, tabular vs. faktérlerin etkiledigini diislinerek g¢oziimler
iiretmek gerekir. Ayrica her toplum, evrensel bilgilerin yanisira kendi ekonomik ve
sosyokiiltiirel yapisina uygun bir bilimsel temel olusturmalidir. Bir aragtirmada,
konuyla alakali incelemelerde bulunurken her aragtirmaci kendi kisilik ve toplum
yapisina gore diisiiniir ve bilimsel bulgular elde eder. Bu da ilgili ortam igerisine
ideolojilerin karismasina yol agar. Sorunlara yonelik ¢oziimler iretirken ideolojilerden
arindirmak gerekir. Ancak bu ¢oziim Onerisi kendi toplumsal yapimizla alakali ise,
ideoloji olmaksizin sorunu diigiinmemiz de olasi degildir'”. Sosyal bilimlerde ilgili
diisiince diinyasindan ideolojinin etkisi artndirilsa da andirilmasa da, ideoloji sosyal
yasamin haréketli diinyasi igin kaginilmaz bir gerekliliktir.

Sonug olarak sunu sdyleyebiliriz ki; bir toplum, o toplumun iiyeleri ‘kendi
sorunlariyla ilgili en uygun davrams bi¢iminin ne oldugu konusunda ortak bir bilince
sahip olmadik¢a var olamaz. Bu ortak biling ise, ancak, kendi ideolojisini olusuturma

seklinde ortaya konulabilir'"’.

"2 M. Erbz, a.g.e., s. 246.
'3 O. Demir. a.g.e., s. 68.
'™ J. Robinson, a.g.e., s. 4.
"5 ). Robinson, a.g.e., s. 5.
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2. BOLUM
TUKETICi KARAR VE DAVRANISLARINI
BELiRLEYEN FAKTORLER

2.1. IKTISADI FAKTORLER

Giinlik yasamin akigi icerisindeki insan davramglarimn birgogu iktisadi
iceriklidir. Ciinkii, insan i¢in hayati 6nemi olan fizyolojik ihtiyaglarin -bir anlamda
sosyo-psikolojik ihtiyaglarin da- tatmin edilmesi, daha ziyade iktisadi bir sorundur. Bu
agidan tiiketici davramglarimin en Snemli belirleyicisi iktisadi faktorlerdir, ancak
elbetteki tek faktér de degildir. Bunun yam sira demografik, sosyolojik, psikolojik vb.
faktorler de tiiketici davramglarinin diger belirleyicileridir. Keynes’in dedigi gibi,
tiiketim harcamalari; kismen tiiketicinin gelirine, kismen bu geliri ¢evreleyen objektif
hal ve sartlara ve kismen de toplumdaki gelir dagilimina, tiiketicinin subjektif
ihtiyaglarina, psikolojik egilimlerine ve geleneklerine baglidir''®. Buna gore, sncelikle

iktisadi faktorler, daha sonra da diger faktorler ele alinarak irdelenecektir.

2.1.1. Gelir

Gelir kavrami, iktisat biliminin 6nemle tizerinde durdugu ve uzun yillardir
tartisa geldigi bir kavramdir. Bu tartigmalar, gelirin kavram olarak anlam ve igeriginin
gelismesine, farkli yorumlanmasina, ve detaya iligkin izahlarin ortaya g¢ikmasina neden
olmustur. Ancak sebep sonug iliskileri agisindan, iktisadin ileri gelen diistiniirlerinin
olaya farkli (mikro-makro, teorik-politik) agilardan yaklasmalar1 ve degisik yorumlar
getirmeleri, ayrica iktisadi analizlerde tiiketim, tasarruf, yatirim, vergileme vb.
fonksiyonel iligkiler bazinda farkli farkli yorumlanip degerlendirilmesiyle, tarifi
karmagik bir kavrama doniigebilmektedir. |

En ¢ok bilinen sekliyle gelir, bir sahsin veya toplulugun verimli hizmeli -
karsihigr bir donem igerisinde elde ettigi ve periyodik olarak siiregelen satin alma
gilciiniin parasal olarak ifadesidir''’. Gelir bu tanima gore akim ifade eden bir

kavramdir. Bagka bir tamimda da gelir, insanlarin isgiicii piyasasina katilarak elde

ey, Maynard Keynes, General Theory of Employment, Interest and Money, Cev Asim Baltacigil,
Istanbul Fakiilteler Matbaas, 1969, s.81.

"7 Sabri F. Ulgener, Milli Gelir istihdam ve iktisadi Bitylime, 5. Baski, Der Yayinevi, Istanbul 1976,
5.20.
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ettikleri parasal miktarlardir, yani iicretli istihdam kazanglaridir. Bu yénilyle gelir;
iktisatgtlarin daha ¢ok {izerinde durdugu bir kavram olarak, calisilan saatlerle
baglantili, maaglar ve {icretler; péranm kullanimi ile baglantili, faiz ve kazanglar;
rantlar, karlar vb. toplumsal gelire ilavede bulunan ve iiretim siirecine fiili katiltmdan
dolay: elde edilen parasal kazanimlar olarak tammlanmgtir. Kisiler; emek, sermaye,
dbgal kaynaklar gibi tiretim faktorlerine ve miitegebbislik gibi bir vasfa sahip olarak
iiretime katilir ve karsiiginda ticret, rant, kar ve faiz gibi kazanglar elde ederler.
Tiiketici birim agisindan ise gelir; tiiketiéilerin belli bir dsnemde elde ettikleri tasarruf
ve/veya tiitketime konu olan ayni yada nakdi kazang ve iratlarin toplamidir. Bu tamma
gore gelirin ti¢ 6zelligi vardir: .

i - Gelirin belli bir donem igerisinde elde edilmesi.

ii - Gelirin titketim ve/veya tasarruf yapmaya elverigli olmas:.

iii — Gelirin ayni veya nakdi kazang ve iratlardan olusmas.

Ekonomistler siradan bir gelir fikrinden &te, nakit gelirden daha genis 6lgiide

kapsamlt bir gelir kavrami tizerinde durmaktadirlar''®

. Mesela kendi evinde oturan bir
hanehalkimin, evin olmamast durumunda kira degerinde yapacagi bir konut
harcamasinin efektif olarak gelir igerisinde algilanmasi gerektigi goériisii hakimdir.
ikinci olarak siirekli gelir fikrine baglanmig genig bir kapsami vardir, ki bu uzun
donemde mevcut kaynaklardan elde edilebilecek hasilanin da g6z &niinde
bulundurulmas: gerektigi fikridir. Mesela, gesitli hisse senetlerine sahip bir tiiketicinin,
doneme isabet eden kar paylarinin, tiiketime konu olan kullanilabilir gelir tutarina ilave
edilmesi gerekir. Ozellikle azgelismis toplumlarda daha gok goriilen ihtiyaca yénelik
hane igi tiretiminin degerinin gelir/harcama tutan igerisinde yer almasi hem ferdi hem
de milli hesaplar agisindan 6nem arz etmektedir.

Aynca umulmadik (gegici) gelirler de tiiketici i¢in bir harcama imkam
dogurmaktadir'’®. Bu tiir gelirler tamamen rastlantisal ve iieride yeniden elde edilip

edilmeyecegi bilinmeyen gelirlerdir. Yapilan aragtirmalarda bu gelirlerin tiiketimi

olumlu yoénde etkiledigi tespit' edilmistir. Onun igin bunlarin da gelir toplamina

""" G.Bannock, R.E.Baxter, E.Davis, The Penguin Dictionary of Economics, Fourt Edition, Penguin
Books, London 1987, 5.195.

"?Robert C. Jones, Transitory Income and Expenditures on Consumption Categories, American
Econoniic Association, 1978, s. 584-92. :
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katilmas: gerektipi goriisti hakimdir. Bu tiir gelirler, gida ve konut harcamalar gibi
degisik harcama kalemlerine gore farkh etki ve sonuglari dogurur.

Biitiin bu gelir tiirlerinin hesaba katilmamasi durumunda cari gelir normalden
daha diisiik goziikecegi gibi, cari harcamalar da bu tiir gelirlerden dolayl normalden
.kabarlk gézﬁkecektir. Ancak biitin bu gelirler donem ig:efisinde bir akim
olusturmadip1 igin ve ayrica degerlendirilmeleri ve tespit edilmeleri oldukg¢a zor
oldugu icin, ozellikle Hanehalkr Gelir-Titketim Harcamalart Anketleri’nde yer
almazlar'®®. Yani biitin bu gelir artislan, doénem gelirleri igerisinde
degerlendirilmezler.

Hicks bu durumu géz oniinde bulundurarak geliri, expost ve exante gelir
olarak iki kavram halinde ele almistir'?'. Expost gelir, bir tiiketicinin bir dénemde
harcayabilecegi toplam satin alma giiclidiir. Bu satin alma glicil hangi kaynaktan elde
edilirse edilsin, biitiin kaynaklardan o donem iginde ele gegen nakdi imkanlarin
toplamudir. Exante gelir ise, toplam gelirin o doneme isabet eden kismini gdsteren
gelirdir. Hicks, bu iki gelir arasindaki farka umulmadik gelir demektedir. Exante gelir
daha ¢ok dinamik analizlerde kullanilmaktadir. Caligjmamizda gelirin elde edilis
 zamani veya tiiketilme zamani 6nem arz etmeyip, sadece gelirin tiiketim tizerindeki
etkisi irdelenecegi igin, statik bir yaklagimdan hareketle expost gelir kavrami
kullamlacaktir. Ciinkii tiiketime konu olan gelirin vasfinin ve déneminin bizim igin bir
Onemi yoktur. Burada bir amécnmlz da, gelirin tiiketim tizerinde ne derece etkili
oldugunu irdeleyebilmektir.

Gelir, tiiketicilerin degisik amaglarina yénelik kullanabildikleri bir aragtir.
Gelirin birimi olan para, amaglara ulasmada biiyiik 6lgiide yardimi olan ve hayatin her
ani igin gerekli olan bir olgudur. Bu agidan ekonomik davramslar icerisinde en gok
rastlanan, daha yiiksek gelir elde etme arzusudur. Tiiketiciler; maksimum refah
diizeyine ulagmanin tek yolunun, gelirin daha ¢ok yiikseltilmesine bagli olduguna
inanmaktadirlar.

Tiiketici gelir-harcama aragtirmalarinda gelir diizeyini tespit ederken bazi

durumlara dikkat etmek gerekir. Bu tiir aragtirmalar genellikle hanehalk: iizerine

20 Engel, Blackwell, Miniard, Consumer Behavior, Sevent Ed. The Dryden Press, 1993, s. 236.
12 j R Hicks, Value and Capital, Second Ed., Oxford at the Clarendon Press, 1946, s. 172.
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yogunlasir'?%. Ciinkii ekonomik kaynaklarin elde edilmesi veya paylagilimas: genellikle
hanehalk: arasinda olur. Mesela, kari-koca ve iki ¢ocuk bir aileyi olugturur. Burada tek
gelir sahibi de kocadir ve ailenin baska yerlerde yasayan ve gelir elde eden iiyeleri
yoktur. Boyle bir durumda temel birim olarak hariehalkim almak problem degildir.
Fakat ana aile ile ilgili olmayan sahislar (hizmetgi, bakict) varsa veya finansal olarak
bagimsiz fertler (kiz ve damat gibi) varsa durum daha karmagik bir hal alir. Bir aile
veya konut igerisinde bir kag harcama birimi veya aile olabilir. Bu tiir ailelerde gelir
bir tek havuzda toplamp, ayr birimler tarafindan harcanabildigi gibi, tek bir birim
tarafindan da harcama yapilabilir. Bu aile igerisindeki fertler bir tek amag igin benzer
bir davramg sergileyebilirler. Bazen de tek bir gelire sahip bir kag konuta dagilmis
hanehalki bulunabilir. Bu tip aile yapisinda da gelirler yine tek bir havuzda toplanabilir
veya fertler aym gelire bagh olabilirler veya bazi aile bireylerinin gelirleri belli
amaglar icin (kira, otomobil...) biriktirilirken, bazilar1 igin bdyle bir sey s6z konusu
olmayabilir.

Hanebhalkt gelir-harcama arastlrmalarlnda, hanehalkinin  biiytikliigiine,
meslegine, 1rk yada etnik -karakterlerine, sdsyal ve psikolojik degiskenlere dikkat

123 Ciinkit aym gelir dilimine sahip iki insanin psikolojik olarak gelirden

etmek gerekir
anlédlklarl seyler farkl olabilir. Kirsal kesimde yasayan iki insanin gelirleri aym ise bu
iki kisiyi mukayese edebiliriz. Ancak farkli cografi ortamlarda, gelismis ya da
azgelismis bolgelerde yasayan insanlarin gelir kavramindan anladiklari sey ve hayat
standartlar: farklidir. Aym sgey tiiketicilerin yas durumlan iginde gegerlidir. Bir geng
i¢in bir gelir diizeyi farkh, orta yag igin farkli, yash igin daha farkli anlamlar ifade
edebilirler. Bu durumu gelir dilimlerini tespit ederken oOzellikle goz Oniinde
bulundurmak gerekir. Ulkenin genel ekonomik sartlari, ortalama hayat standartlar ve
cografi sartlar gibi kriterler esas alinmalidir. Sehirlegsmis bslgelerde veya metropolitan
haline gelmis bolgelerde gelir seviyesi yiiksek iken, kirsal bolgelerde daha diigiiktiir.
Bunlarin tespit edilip ona gore hareket edilmesi, arastirmanin sonuglarinin giivenilirligi

bakimindan énemlidir.

'2 George Katona, Psychological Analysis of Economic Behavior, First McGraw-Hill Paperback
Edition, 1963, s. 87.
'3 Engel, Blackwell, Miniard, a.g.e., s. 237.
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Gelir kavrami konusunda, gelirin reel ya da parasal degerleri ifade etmesi
ayrica 6nem arz eden bir konudur. Reel gelir ve parasal gelir ayirimi titketici agisindan,
gelirin ifade ettigi satin alma giicii yoniiyle 6nemlidir. Reel gelir, tiiketicinin cari
geliriyle harcama kalemlerinin degisik miktarlarindan alabilmesidir. Bu, tiiketicinin
cari gelirinin rcel olarak ifadesidir'>*.

Pratikte tiiketicinin reel alim giicti nem arz etmektedir. Ozellikle gelir ve
harcamalar - iizerinde yiiksek enflasyon baskisi bulunan Tiirkiye’de, hanehalklarinin
biiytik bir kisminin maag ve ticretlerinde bir artis oldugu halde reel gelirlerinin giderek
azaldig1 goriilmektedir. Clinkii fiyatlar genel seviyesindeki artig, gelirdeki artiglardan
daha yiiksektir. Bu agidan tiiketiciler, bir donemde yaptiklari harcamalarint miktar ve
vasif itibariyle bir sonraki donemde yapabilme imkam bulamamaktadirlar. Buda
hanehalklarimin hayat standartlarin diismesine ve harcama kalemlerinin miktar ve

kalite olarak degigsmesine neden olmaktadir.
2.1.2. Gelir-Tiiketim iliskisi ve Gelir Hipotezleri

Gelirle harcamalar arasindaki iliski {izerine yapilan arastirmalarin tarihi 18.
Yiizyilin sonlarina kadar uzanmaktadir. Tiiketici birimlerin gelir ve harcama verilerine
dayamlarak yapilan ilk ekonomik galisma 1857°de Alman istatistikqi Ernst Engel
tarafindan yapilmistir. Bu ¢alismanin énciiliigiinden sonra gelir-titketim iliskisi tizerine
yiizlerce aragtirma yapilmstir' 2.

Engel calismasinda talep denklemlerinden hareketle gelir tiiketim iliskisini

126

fonksiyonel olarak ortaya koymaya galigmstir Oncelikle tiiketicilerin biitiin

gelirlerini harcadiklan varsayilarak, tasarrufun yer almadigi bir talep fonksiyonu
agagidaki gibi olusturulmustur.
Xi=@i(PLP2 o Py Pny) (i=1,2,.....,1n) 2.1
Kargilagtirmal1 statik analizlerde diger mallann fiyatlari tiiketici geliri sabit
kabul edildigi i¢in (2.1) deki talep fonksiyonu asagidaki gibi olur.
xi=M;[pi) (i=1,2,....,n) 2.2)

124 Rudiger Dornbusch, Stanley Fischer, Macroeconomics, Sixth Edition, McGraw-Hill, Inc., New
York, 1994, s, 36-37.

'% Bu konuda yapilan aragtirmalar igin Bkz. Robert Ferber, Research on Household Behavior, Survey
of Economic Theory, American Economic Association, Vol. 3, 1972, s. 138.

"6 Onder Ozkazan¢, Gelir-Tiiketim fliskisinin Mikro Ekonomik Analizi, Anadolu Universitesi
Yaynlari No: 5., Eskisehir 1983, s. 40-41, A.Mas-Cell, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e., s. 24-25.




62

Ancak hanehalk: gelir-tiiketim analizlerinde, aragtirmanin yapildig dénem
icerisinde harcamalara konu mal veya hizmet fiyatlanimin sabit oldugu, buna karsihk
gelirin hanehalklan arasinda farkhibk gosterdigi varsayildiinda talep fonksiyonu
asagidaki sekildi diizenlenebilir.

xi=@i(y/pi) (i=1,2,....,n) (2.3)

Bir hanehalkimin herhangi bir mal yada hizmetten tiikettigi miktar, o
hanehalkinin elde ettigi toplam gelirin bir fonksiyonudur. Fiyatlar sabit kabul edildigi
icin (2.3)’deki esitligin her iki tarafi p; ile carpildiginda;

pixi=fi(y) (i=1,2,....,n) 2.4)
fonksiyonu elde edilir. Bu tiir bir fonksiyon, hanehalkinin yaptig1 harcamay1 mal yada
hizmetin miktar1 cinsinden degil, harcama kalemi cinsinden ifade eder. Bir mala
yapilan harcama (C;), o malin fiyati1 (p;) ile miktar1 (x;)’nin ¢arpimi olduguna gore,
harcama miktarlan cinsinden,

Ci=fi(y) (i=1,2,.....,n) (2.5)
seklindeki bir fonksiyon, gelir ile tilketim arasindaki iligkiyi gosterir. Bu fonksiyona,
Engel’in adina ithafen Engel Fonksiyonu denilmektedir.

Esitlik (2.5) deki gibi bir dogrusal fonksiyonu kullanarak cesitli mal sepetlerine
ait gelir tiiketim iligkisini hesap eden Engel'”’, elde ettigi bulgularini goyle siralamigtir;

i. Gida harcamalar1, hanehalki harcamalar1 arasinda en 6nemli yeri tutmaktadir.

ii. Gelir ytikseldikge, gida harcamalarinin toplam harcamalar igerisindeki orani
azalir.

iii. Giyim ve konutla alakali harcamalarin oram yaklasik olarak sabittir. Buna
karsilik gelir arttikga liiks mallara ve harcama kalemleri arasinda yer almayan mallara
bir yonelme olur, harcamalar igindeki oran artar.

Engel’in bu ¢aligmalan gelir-tiiketim iliskisine net bir agiklik kazandiramadigs
goriisii hakim olunca, Hotelling, Hicks, Kaldor ve Samuelson gibi iktisat¢ilar da, bu

konuda genis aragtirmalar yapmuslardir. Bir hanehalkinin tiiketim 6rnegi analiz

edilirken, basit ve dogru bir Engel egrisi analizinde, hanehalkinin kisi bagina geliri ile,

77 A.Mas-Cell, M.D.Whinston, J.R.Green, a.g.e., s. 25, ayrica degisik mal gruplarina (likks, normal,

ditsik Giffen v.b.) ait, elde edilen Engel egrileri i¢in Bkz., Robert H. Frank, Microeconomics and
Behavior, Second Edition, McGraw-Hill, Inc., 1994, s. 113-114.
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bir mala olan kisi bagmna talebin iligkilendirilmesi tamamen yeterli olmayabilir'?®.

Hanehalki {tyelerinin yaslar, cinsiyetleri ve diger karakteristik 6zellikleri, 6zel titketim
kalemlerinin tiiketimi ile hanehalk: tiiketimine farkli etkileri vardir. Bunu dikkate
alarak Prais ve Houthaker, hanehalki kompozisyonunu birlestirmeye yonelik olarak
ozel tiiketici birim élgeklerini'®® kullanmuslardir. Bu galismada bir hanehalki fertlerinin
yas ve cinsiyetleri 6zel tiiketim kalemleri igin 6nemli farkhiliklar arz etmektedir.
Bundan dolay, tiiketim kalemlerinde birim bagina tiiketim harcamalar ile, hanehalki
biiyiikliigii 6nemlidirler. Biitiin bu gayretlere ragmen, gelirin mutlak olarak kisa
donemde titketime etkisini, tatminkar bir fonksiyonel yaklasimla J.Maynard Keynes
ortaya koyabilmistir. Ancak gerek kurumsal olarak gerekse yontem agisindan
gelismeler, ikinci diinya savagindan sonraki yillarda ve. 6zellikle de 1950’lerde
Duesenbetry, Modigliani ve Freidman’in yapmis oldugu galigmalarla elde edilmis ve
Gelir Hipotezleri olarak sunulmustur. Yonteme yonelik bazi tartismalar ise,
giinlimiizde de yapilmaktadir. Simdi bu hipotezleri Keynes’ten baslamak iizere ele

alalim.
2.1.2.1. Mutlak Gelir Hipotezi

Gelir ile tiiketim arasindaki iliskiyi sistemli bir gekilde inceleyen Keynes, 1936
yilinda yaynladig1 “General Theory of Employment Interest and Money” adh eserinde
“temél psikolojik yasa "dan hareketle bu hipotezi gelistirmistir,

Temel psikolojik yasaya gore; insanlar, gelirleri arttikga tiiketimlerini de
artirma egilimindedirler. Ancak bu egilimler, gelirlerin arttiga biiyiiklikkte ve aym
miktarda olmaz. Yani kisa dénemde ortalama tiiketim egilimi (C/Y), marjinal tiketim
egilimi (AC/AY) den biyitktiir'*°. Mutlak gelir hipotezi olarak taninan bu ifadeyi,

C=by+b Y (2.6)
seklindeki bir fonksiyonla géstermek miimkiindiir. Burada; C tiiketimi, b; matjinal

tilketim egilimini ve Y'de gelir seviyesini ifade etmektedir. Bu fonksiyonda, kisa

'8 Balvir Singh, A.L.Nagar, Determination of Consumer Unit Scales, Econometrica, Vol. 41, No:2,
March 1973, s. 347-355,

Bu kavrami ilk defa E. Sydenstricker ve W. I. King, The Measurement of Relative Economic
Status of Families (Qurterly Publication of the American Statistical Association, New Series, 17,
1921, s. 842-857) adh galigmada kullanmislardir,

130 Keynes, a.g.e., s. 87.

129
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dénemde reel tiiketim, reel gelirin’ kararl bir fonksiyonudur. Ayrica marjinal titketim
egilimi pozitif, fakat birden kiigiiktiir ve gelir arttik¢a ortalama tiiketim egilimi giderek
kiigiilir'',

Bﬁ diisiinceler dogrultusunda Keynes, statik mahiyetteki kisa dénemli
aragtirmalarinda gelir-titketim iligkisini ifade eden,

C=by+bY (bo>0,0<b;<1) 2.7
seklindeki dogrusal tiiketim fonksiyonunu kullanmlstlrm. Burada, C; tﬁkefimi, Y;
geliri, bg; otonom tiiketimi, b;; marjinal titketim egilimi (AC/5Y)’yi gostermektedir.
Burada ortalama tiitketim egilimi, APC = C/Y= by/Y+ b; dir. APC>MPC dir, yani
bo/ Y + b; > b, dir. Eger Y artarsa by/ Y + b; degeri azalir ve Y sonsuza giderken
by/Y+b; degeri b; ye yaklasir.

Mutlak gelir hipoteziyle ilgili s6ylenmesi gereken énemli bir konu, Keynes’in
tilketim ile ilgili goriilerini istatistiki c¢aliymalardan degil, tiiketici davramglarina
yonelik a priori kabullerden ¢ikarmis oldugudur. Ona gore tiikketim harcamalarini
belirleyen objektif ve subjektif faktorler vardir. Subjektif faktdrler, insanin tabiatinda
var olan genel egilim ve davramglariyla ilgili ve tiim gelirlerin harcanmasina engel
olan igsel duygulardir. Objektif faktorler ise, kisisel egilimlerin disinda kalan dissal
faktorlerdir.

Keynes’ten sonraki iktisatgilar tarafindan yapilan arastirmalar neticesinde
Mutlak Gelir Hipotezi ile ilgili iki onemli sorun ortaya ¢ikmugtir'®’. Bunlardan
birincisi, Mutlak Gelir Hipotezi’'nde ortalama tiiketim egiliminin kisa donemde
istikrarli oldugunun varsayilmasidir. Simon Kuznets, zaman serileriyle yapmis oldugu
ampirik aragtirmalarda reel harcamalarla, harcanabilir gelir arasinda yiiksek bir
korelasyon bulmus, tiiketim fonksiyonunun dikey ekseni kestigi noktay orijine gok
yakin bir noktada tespit etmistir. Bu nedenle ‘ortalama tilketim egilimiyle marjinal
titketim egilimi nispeten sabittir’ hitkmiine varmigtir. Bu sonug Mutlak gelir Hipotezi

ile oldukga geligkilidir. Ikinci sorun ise, ortalama tiiketim egiliminin uzun dénemde

' Keynesyen tliketim fonksiyonunda kullanilan “gelir” kavrami, bazen “kigisel mutlak gelir” olarak
bazen de Keynes’in kendi ifadesiyle “net gelir” olarak kullanilmugtir,

! Keynes, a.g.e., s. 96.

32 pJ.ott, A.F.Ott, J.H.Yoo, Macroeconomic Theory, McGraw-Hill, International Book Co., 1981, s.
62.

%3 Ekrem Donek, Titketim Modellerinde Gelir Dagihimi ve Yas Yapsi: iktisat Politikas1 Agisimdan
Bir Degerlendirme, Hacettepe Universitesi, .1.B.F. Dergisi, Cilt 14, Say1 2, 1996, s. 88-89.
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azalip azalmadig: ile ilgilidir'™

. Mutlak Gelir Hipotezi’ndeki tiikketim fonksiyonu
yapisindan hareketle, gelir arttikga tiiketicilerin artan gelirlerinin daha az bir kismint
tilketip gittikge daha fazla bir kismim tasarruf edecekleri diistincesi, Keynes’ten
sonraki bazi iktisatgilari uzun donemli ekonomik bir durgunlugun ortaya gikacag:
endisesine yoneltmistir.

Keynes sonrasit yapilan bu g¢aligmalarda gelir ile tiiketim arasindaki kisa
vadedeki iliski dogrulanmigtir. Ancak uzun donemde gelirden bagka, tiiketim tizerinde
etkili olabilecek baska faktérlerin de olabilecegi Pigou, Tobin ve Smithies gibi
arastirmacilar tarafindan ifade edilmistir. Buna gore uzun donemde tiiketim tizerinde
etki edebilecek diger faktorler soyle stralanmigtir' >

i. Yeni tiiketim mallarimn bulunmasi: Yeni mallarin piyasaya arz edilmesi
tiiketicilerin tiiketim arzusunu kamgilar ve gelirdeki artisin bir kisminin tiiketime
ayrilmasina neden olur.

ii. Kentlesme: Koyden kente gog, gelir artistyla birlikte tiiketim artisimi da
ortaya ¢ikarmaktadir.

iii. Gelir dagilmumn  diizenlenmesi: Uzun donemde gelir dagtlimnin
esitlenmesine yonelik gayretler, diigiik gelir grubundaki tiiketicilerin yiiksek gelire
kavugmast anlamina gelmektedir. Diistik gelirlilerin marjinal tiiketim egilimi yitksek
oldugundan gelirdeki artigin biiyiik bir kismi tiiketime gidecektir.

iv. Nufus popiilasyonu icerisinde yagl wiifusun orammin artmasi: Ozellikle
gelismis iilkelerde yaslt niifusun tasarruf meyli diigiik oldugundan marjinal tiiketim
egilimi yiiksektir. Yagl niifus miktarinin daha da artmasi toplam tiiketimi artiracaktir.
Ancak aigelismis tilkelerde ve geleneksel yapiya sahip toplumlarda, gelecek nesillere
daha giivenli yarinlar birakma endisesi her donemde tasarruf meylini canli tutmaktadir.

v. Servet birikimindeki artis (Pigou Etkisi): Uzun dSnemde tiiketicilerin
servetlerindeki artiglar, 6zellikle ilerleyen yaglarda onlarin hayata daha bir giivenle

bakmalarina neden olacag igin titketim meylini artirir.

3% Bu konuyla ilgili genis bilgi igin Bkz. M.S. Brown, Macroeconomics, Prentice Hall, Englewood
Cliffs, 1988, s.171.

35 Milton Friedman, A Theory of the Consumption Function, Princeton University Press, 1957, 5.7.
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Bu sebeplerden dolay1 kisa dénem tiiketim fonl](siyonlarx zaman igerisinde
paralel sigrayislar yaparak, orijinden gecen uzun donem tiiketim fonksiyonunu
olustururlar.

Mutlak gelir hipotezinin ampirik testlerinde istatistiki baz1 problemlerin ortaya

136 Oncelikle kullanilan degiskenlérin reel yada parasal degerler

¢ikmasi muhtemeldir
tasidigina dikkat etmek gerekir. Biitiin degiskenlerin degerleri ya reel ya da parasal
olmalidir. Benzer sekilde gelir‘ kavram, kullanilabilir gelir veya net milli hasila
degerlerinden birisine ait olmalidir. Ayrica gelirin fert basina gelir mi yoksa toplém

gelir mi olmasi gerektigine karar verilmelidir.
~ 2.1.2.2. Nispi Gelir Hipotezi

Duesenberry (1949), Nispi Gelir Hipotezi ile tiiketicinin harcama-tasarruf
kararinin temelinde mutlak gelirin degil nispi gelirin oldugunu séyler. Yani, harcama
veya tasarruf, cari kullanilabilir gelirden ziyade, nispeten daha once ulasilmig en
yiiksek kullamilabilir gelirin (¥;") bir fonksiyonudur.

Eger aym ¢ doneminde; mesela, 1 dSnemindeki kullanilabilir gelir (¥), dnceden
ﬁlasllmls en yiiksek gelir diizeyinin altina diiserse tiiketiciler, harcamalarini,
tasarruflarin1 azaltmak suretiyle koruyacaklardir ve bdylece ortalama tasarruf egilimi
(S:/Yar) ditgecektir. Ote yandan, eger ¥, nispeten istikrarli bir oranda artiyorsa, tiiketim
kendisini kullanilabilir gelirin bu yeni yiiksek seviyesine artan dlgiide ayarlayacaktir ve
S;/ Yq* sabit kalabilecektir. Bu bilgiler dogrultusunda tasarruf ve tiiketim fonksiyonlari

asagidaki gibi yazglabilir;

_5_’ = b, -I)::Lj +b, (tasarruf fonksiyonu) (2.8)
ot d
S 5 (titketim fonksiyonu) (2.9)
Y{h Y, dr

=1—(boy—"1+b,J
Y,

Burada S;= t d6nemindeki kisisel tasarruf,
Yg4= t ddnemindeki kullanilabilir kisisel gelir,

Y,'= t dsneminden onceki ulasilmis en yiiksek kullanilabilir gelir,

136 p.).0tt, A.F.Ott, J.H.Yoo, Macroeconomic Theory, McGraw-Hill, International Book Co., 1981, s.
64-65.
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by ve b; katsay1 ve by > 0 ve b; < 0°dir. Bu esitlikte b, katsayisi, Duesenberry
tarafindan niifus degismeleri ve fiyat i¢in kullanilan bir katsayidir.

Nisbi gelir hipotezinin alternatif bir formiilasyonu, Ferber (1953) tarafindan
ortaya konulmusturm. Ferber’in formiiliinde tasarruf-gelir orami, cari kullamlabilir
gelirin bir kism1 olarak ifade edilen simdiki ve 6nceki en yiiksek kullanilabilir gelir

arasindaki farka baghdir. Buna gore tiiketim fonksiyonu asagidaki gibidir;

Q=b0M+b, (2.10)
Ydl Ydr

Bu hipotezin yatay kesit verileriyle yapilmis ilk 6rnegi Dorothy Brady ve Rose

138 Bunlara gore, bir ferdin tasarruf orami gelir

Friedman tarafindan yapilmigtir
diizeyine degil daha ziyade gelir 6lgegindeki nispi pozisyonuna baglidir. Yani;

S/Y=by+b)Y/Y (tasarruf fonksiyonu) 2.11)

C/Y=by+bY/Y (tiiketim fonksiyonu) (2.12)

Burada Y, ortalama geliri gosterir. Ayrica yatay kesit verilerinde nispi gelir,

bir tiiketicinin gelirinin biitiin tiiketicilerin gelirlerinin ortalamasina (¥ ) oramdir. Bu

caligmaya, Franco Modigliani ve James S. Duesenberry’nin aym anda yaptiklari

¢alismalar destek olmustur.

Bu hipotez, iki temel varsayim iizerine kurulmustur. Birinci varsayima gére
tiiketiciler, mutlak gelir diizeylerinden gok diger tiiketicilere oranla yaptiklar: tiiketime
onem verirler. Bu manada bireysel faydanin artmasi da, ﬁiketicinin harcamasinin,
yasanilan toplum ortalamasina oranla ne kadar arttigina bagli olacaktir. Birey, geliri ne
diizeyde olursa olsun, harcamalarini toplumdaki genel standartlara uygun olarak
yapmaya galisacaktir. Eger toplumsal ortalamanin altinda bir gelire sahipse, bulundugu
gelir diizeyine gore daha yiiksek olan bir ortalama tiiketime (C/Y) ayak uydurmaya
calisacak, ortalamanin {istiinde geliri varsa, o gelir diizeyine uygun diisiik bir ortalama
tiketime gore kendisini ayarlayacaktir. Bunun sonucu olarak, ortalama gelirin uzun

~donemde degismezligi s6z konusu olacaktir. Bu sekilde bireyin tiiketiminin diger

bireylerin tiiketim davraniglarina bagh olmas: durumuna Duesenberry, “gésteris etkisi”

B7D.J.0tt, A.F.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., s. 65.

1% Robert Ferber, Consumer Economics, A Survey, Journal Economic Literature, Vol. 11, Number 3,
1973, s 1305.
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(demonstration effect) demektedir'®. Ikinci varsayim ise, titketicilerin hem bireysel
~ olarak hem de hanehalk: olarak belli bir tiiketim aliskanliklar1 vardir ve davramislari
stireklilik arz eder. Bu acidan, nispi gelir arttiginda tiiketim artar, fakat nispi gelir
azalinca tiiketim aym sekilde azalmaz. Hipoteze gore bunun sebebi, bir tiiketicinin cari
dénemde harcamalarim1 yaparken daha 6nceki dénemlerde ulagmis oldugu en yiiksek
gelir seviyesinden etkilenmesidir. Yani 6nceki donemlerde ulasilmis. hayat standardi,
gelir diistiikten sonra da devam ettirilmeye g¢ahsilir. Dolayisiyla uzun dénemde
ortalama gelir diizeyi de fazla degismeyecektir. Bu duruma, titketim davramglarinin
tersine  dondiirillemezligi denir. Bu nokta kisa donem-uzun dénem tiiketim
fonksiyonlar: tartismasinda Nispi Gelir Hipotezinin en 6nemli dayanagdir.

Duesenberry’nin psikolojik diizlemde degerlendirilebilecek bu katkisina gére,
titketiciler  gelir  duislislerinde  6nceki yasam  standartlarimi  slirdiirmeye
¢alisacaklarindan, ortalama titketim egilimi (C/Y ) yiikselecektir. Ancak gelir arttig
zaman da tiiketim artmaktadir. Kisa donem tiiketim fonksiyonunun gelir diisiislerinde
gelirden daha az gerilemesi, gelir artislarinda artmasi1 durumuna zemberek etkisi
denir'*?

Yapilan bir ¢ok c¢alismada Dusenberry’nin bulgulanim destekleyici sonuglar

“elde edilmistir'*'

. Mesela, T.Davis yapmig oldugu galigmada benzer sonuglara ulagmis,
ancak gegmiste ulagilan en yiiksek gelirden ziyade, gegmiste yapilmis en yiiksek
tiiketimin 6nemli oldugunu vurgulamigtir. Ciinkii, Davis’e gore insanlar kendilerini
gelirlerinden ¢ok tiiketimlerine veya tiiketim standartlarina gére ayarlarlar. Yapilan
bazi caligmalarda da tiiketicilerin mesleki statiilerindeki farkliliklarin, cografi
farkliliklarin ve ik farklihig1 (zenci-beyaz) gibi baza farkllllklarln tiiketim davramsi
tizerindeki etkisine dikkat ¢ekilmeye galigilmistir. Mesela, Brady’e gore bir ailenin
tasarrufu/tiiketimi, sadece ailenin gelir seviyesinin degil aym zamanda ailenin ikamet
ettigi toplumun gelir seviyesinin de bir fonksiyonudur.

Biitlin bu katkilarina ragmen Nispi Gelir Hipotezi’nin de pratikte bir takim

eksiklikleri biinyesinde barindirdigi goriilmektedir'®>. Bunlardan birisi, pek rasyonel

¥ ).8.Duesenberry, Income, Saving and the Theory of Consumer Behavior, Harvard University
Press, 1949, s. 60-64.

MO M.S. Brown, Macroeconomics, Prentice Hall, Englewood Cliffs, 1988, s5.174.

14! Robert Ferber, a.g.e., s. 1305-1306.

"2 M.S. Brown, a.g.e., 5.175.
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gibi goériinmeyen bir “nispi gelir” kavraminin kullanmilmast ve maksimum fayda
yaklagtmina uymayan bir yontemin tercih edilmemesidir. Ikinci eksiklik, gelir ile
tiiketimin her zaman ayni yonde degistiginin iddia edilmesidir. Oysa giinliik hayatta
boyle olmayabilir. Uclinciisti, tiketim davramglarimn tersine dondiriilemezligi nin
kabul edilmesidir ki, gergek hayatta bu da goriilebilir. Ciinkii, birikimi olmayan bir
tiikketici diiglik gelir diizeyi ile ne zamana kadar yiiksek tiiketim yapabilecektir. Son
olarak, diger tiiketim fonksiyonlarinda ¢ok Snemli kabul edilen servetin davramslara

etkisinden hig bahsedilmemis olmasidir.
2.1.2.3. Siirekli Gelir Hipotezi

Keynes’in teorisinin 1950’li yillarda Freidman, Modiglini ve Brﬁmberg
tarafindan iki dnemli konuda gelistirilmesiyle, tiiketim teorisi genislemistir. Birincisi,
tiketim {izerinde nihai belirleyici degisken olan cari gelirle birlikte servetinde
tamamlayict bir faktdr olarak kullanilmasi, ikincisi de, bagimli degisken olan tiiketim
harcamalarinin hizmet dolasimu tiiketimiyle ikame edilmesidir. Bu gelismeler, teorik
olarak daha serbest hareket edebilmeyi ve Keynesyen tiiketim fonksiyonu tizerindeki
mevcut gelismeyi tanmimlamistir. Ayrica Keynesyen Makro ekonomik tiiketim
harcamasi kavramindan da bir fikir gikarilmasina yardimer olmaktadir.'® Bu acidan
Freidman ve Modigliani’nin modelleri bu son izahatlar iizerine gelistirilmistir.

Kisa donemde gelir tiikketim orani dalgalanma gosterirken, uzun dénemde bu
oranin ¢ok istikrarlt oldugunu soyleyen Freidman, bu olguyu Siirekli Gelir Hipotezi ile
agtklamistir. Bu hipoteze gore tiiketim, beseri ve beseri olmayan servetin beklenen
kazancina esit olan uzun dénemli bir gelir 6lgeginin fonksiyonudur'*’. Sabit gelire
sahip olmayan tiiketici siuflarin (esnaf, sanatkar, tiiccar, ciftgi gibi) gelirleri,
donemler itibariyle —ozellikle de kisa donemde- farkhilik gosterirken, tiiketimleri
hemen hemen ayni dénemler igin istikrarlidir. Onun igin uzun dénemde ortalama ve
marjinal tiiketim egilimleri birbirine yakindir. Bu hipotezde gelir ve tiiketim, gozlenen
gelir ve gozlenen tikketim olarak ele alinmak suretiyle farkli bir ydntem takip

edilmektedir'®. Gozlenen gelir, siirekli gelir (Yp) ve anzi gelir (Yy)’in toplami olup;

"> Michael R. Darby, Postwar U.S. Consumption Consumer Expenditures and Saving, American
Economic Association, Vol. 65, No: 2, May. 1975, s. 217.

144 Adnian W.Throop, Consumer Sentiment: Its Causes and Effects, Federal Reserve Bank of San
Francisco Economic Review, No 1, 1992, s. 38.

"3 Milton Friedman, A Theory of the Consumption Function, Princeton University Press 1957, 5. 221.
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Y=Y,+Y, . (2.13)
seklinde gosterilir. Burada siirekli gelir Y, Branson’a gore uzun dénem reel faiz oram
(veya getiri oran) r ile, toplam gelir akiminin bugiinkii degerini ifade eden servetin
(Wpy) garpimt ile elde edilebilir'*®.

Y,=r.Wpy (2.14)
Gozlenen tiiketim de benzer sekilde;

C=C,+C( (2.15)
ile gosterilip, stirekli tiiketim (C,) ile, anizi tiiketim (C,)’in toplamindan olugmaktadir.

Stirekli gelir; tiiketicinin demografik yapisim (yasi, meslegi, egitimi, medeni
“hali...) g6z oniine alarak gegmisteki tecriibesine gore “gélecegi igin plan}adlgl bir
yasam diizeyi” siirdiirebilmek amaciyla kazanmaya devam edecegi geliridir. Aym
sekilde stirekli tiiketim de, tiiketicinin gegmis tliketim tecriibesiyle gelecekte yapmay1
planladig tiiketim harcamalaridir. Freidman’a gore tiiketicinin siirekli gelir ve siirekli
tiiketimini hesaplarken ele alinmasi gereken siire, yaklagik ii¢ yildir.

Anzi gelir ve anzi tiketimi belirleyen en 6nemli 6zellik beklenmedik
oluslandir. Bu anzi degerler pozitif ve negatif olmak {izere ikiye ayrilir. Gelir ve
tiiketimde artis meydana getiren unsurlar pozitif, azalis meydana getiren unsurlar da
negatiftir. Mesela, sans oyunlarindan elde edilen gelirler pozitif anizi gelirler iken, isten
¢ikarilmak suretiyle kaybedilen gelirler de negatif arizi gelirdir. Beklenmedik hastalik
veya seyahatler nedeniyle yapilan harcamalar pozitif arizi tiiketim, harcama biitgesine
alindigr halde vazgegilen veya birisi tarafindan hediye edildigi i¢in yapilamayan
tiiketim harcamalar1 da negatif arizi tiiketimdir'?’. Siirekli tiiketim, siirekli gelirin belli
bir oramdir ve bu oran gelir seviyesi ne olursa olsun ayni kalir. Bu orani1 belirleyen
unsurlar; servetin gelire orami, faiz orami, tiiketim ve tasarrufa yonelik tiiketici
egilimidir. Diger yandan, anzi gelirle siirekli gelir, arizi gelirle siirekli tiikketim ve anzi
tiikketimle stirekli titketim birbirleriyle iliskili degillerdir. Bunu asagidaki gibi formiile

148

etmek miimkiindiir . (2.14) ve (2.15) esitliklerinden hareketle gelir tiikketim iliskisi;

Co=k(iiwu)l, (2.16)
seklinde ifade edilir ve,

14 W.H. Branson, J.M.Litvack, Macroeconomics, Harper & Row Publishers Inc., 1976, s. 201.
"7 M. Friedman, a.g.e, s 222,
18 M. Friedman, a.g.e, s. 26.
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r(t,Y,) =r(C/Cy)=r(CY)=0 (2.17)
esitligi s6z konusudur.

‘Bu formiilasyonda; C: gézlenen tiiketim, C,: siirekli tiikketim, Cy: artzi tiiketim,
Y: gozlenen gelir, Y,: siirekli gelir, Yy anzi gelir, r: anzi ve siirekli degiskenler
arasindaki Rorelasyon katsayisini, i: faiz oramni, w: servetin gelire oranini, u:
tilketicilerin egilimlerini (zevk ve tercihlerini) gésterir. Makro biiyiikliiklere ait esitligi

de agagidaki gibi gostermek miimkiindiir.
C'=kY (2.18)
Bu egsitlikte C biitiin tiiketicilerin siirekli tiiketimlerini, k> kisisel oranlarin

(i, w, u,) ortalamalarim1 ve Y’ de kisisel siirekli gelirlerin ortalamalarim ifade eder.
149,

b

Friedman, hipotezinin uygulamas: igin ii¢ varsayim kuilanmlstlr

i. Stirekli gelir ile gegici gelir arasinda korelasyon yoktur,

ii. Siirekli tiiketim ile gegici tiiketim arasinda korelasyon yoktur,

iii. En 6nemlisi de gecici gelir ile gegici tiiketim arasinda korelasyon yoktur
veya pyyyr = peicpy = Price = 0°dir. Burada p, belirtilen degiskenler arasindaki korelasyon
katsayisi gostermektedir.

Friedman, siirekli gelir hipotezini degerlendirmek igin ¢ok sayida biitge
incelemesi ve zaman serisi ¢aligmalarinin ampirik bulgularini yorumlamistir. Sonugta,
mutlak reel tiitketimin, mutlak reel gelirin istikrarli bir fonksiyonu oldugu teziyle
celisen ti¢ ampirik bulguyu aciklamustir'>:

1- Farkli tarihlerdeki biitge incelemelerinden hesaplanan ortalama tiiketim
egilimleri benzerdir,

2- Zaman serisi verileriyle yapilan arastirmalarda son elli yilda ortalama
tiiketim egilimlerinin dalgali bir sabitligi s6z konusudur,

3- 2. Diinya Savast’ndan sonra ABD’de daha yiiksek bir ortalama tiiketim
egilimi tespit edilmigtir. Bu bulgular mutlak gelir hipoteziyle zttir.

Siirekli Gélir Hipotezi’ne yoneltilen en 6nemli elestiri, siirekli gelir ve tiiketime
ait verilerin elde edilmesi konusudur. Siirekli gelir ve tiiketime ait verilerin tiiketiciler
tarafindan ayirt edilimesi ve tespiti zor oldugu igin, tiiketiciler gelir gruplarina gére

simflandirtir.  Geliri, bir grup tarafindan temsil edilen tiiketicilerin, gozlenen

"’ p.J.ott, AF.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., s. 70.
0D.J.0t, A.F.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., s. 74.
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gelirlerinin ortalamasi siirekli gelir, gozlenen tiiketimlerinin ortalamas: da siirekli
tiketim olarak kabul edilmektedir. Diger hipotezlerde oldugu gibi Strekli Gelir
Hipotezi de, teorik olarak basit gdriinmesine ragmen, uygulamada biiyiik ampirik
sorunlar ortaya ¢ikmaktadir. Bunun en 6nemli sebebi, gelir ve tiiketimin siirekli
unsurlarini arizi unsurlardan ayirmaktaki zorluktur. Kismen bu sebeplerden, kismen de
bu hipotezlerin gok zengin tabiatindan dolay1 1950°1i yillarin sonlarindan beri bunlar

kullanan veya test eden 6nemli miktarda literatiir ortaya cikmustir'®',

2.1.2.4. Yagam Boyu Gelir Hipotezi

Diger hipotezler gibi, Yasam Boyu Gelir Hipotezi’de ortalama :tﬁketim
egiliminin uzun dénemde sabit oldugunu agiklamaya ¢alisan bir hipotezdir. Siirekli
gelir hipotezi gibi, diger degiskenlerle birlikte 6zellikle servetin tiiketim {izerindeki
etkisi {izerinde durmaktadir ve uzun dénemde ortalama tiiketim egiliminin sabitligini
gelir servet oraninin sabit olmasina baglamaktadir. 1954 yilinda Franco Modigliani ve
Richard Brumberg’in “Utility Analysis and the Consumption Fonction” adli ortak
calismasiyla, bir anlamda stirekli gelir hipotezini tamamlayict bir nitelikte ortaya

atilmistir. Daha sonra Wats (1958) ve Ando -Modigliani’nin ortak bir ¢aligmastyla da
(1963) hipotez daha da gelistirilmistir'*>.

Bu hipoteze gore, hanehalklarinin aligtiklar1 bir tiiketim seviyesi vardir ve 6miir
boyu bunu siirdiirmeyi arzu ederler. Tiiketimin sabit bir sekilde stirdiiriilebilmesi igin
de, tiiketicilerin omiirleri boyunca elde ettikleri gelirleri ile servetlerinin tamamini

tilketmeleri gerektigi varsayumindan hareket edilmektedir'*?

. Kisi, gelirlerini ve
servetini, tiiketimini karsilayacak seviyede planlar. Bu planlamay: da ¢aligmaya
bagladigt ilk yildan itibaren yapmaya baglar. Ciinkii hipoteze gore gelirin ve servetin
elde edildigi yil, kisinin galigmaya bagladig1 ilk yildir. Tipik bir bireyin elde edecegi
gelir, nispeten yagaminin ilk ve son yillarinda diisiik, ortalarinda ise yiiksektir. Bagka
bir ifade ile, bireyin verimliligi yagaminn ilk ve son yilarinda diisiik, orta yillarinda
daha yiiksektir. Bu ylizden bireyin yasi, tiiketim ve tasarruf davramgint belirleyen

onemli bir faktordiir. Thurow’un yapmis oldugu ampirik aragtirmada bu iliskinin

't By literattirtin bir dzeti icin Bkz. R.Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e., s. 1307-9.

152 Albert Ando, Franco Modigliani, The Life Cycle Hypothesis of Saving: Aggregate Implications
and Tests, The American Economic Review, Vol. 53, No: 1, 1963, 5. 55-84.

'3 R.Blundell, M.Browning, C.Meghir, Consumer Demand and the Life-Cycle Allocation of
Household Expenditures, Review of Economic Studies, No: 61, Marc 1994, s. 57-58.
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ozellikle 45-54 yas arasinda daha kuvvetli oldugu tespit edilmistir'**. Bu aragtirmanin
bulgularina gore, kredi piyasasi kisitlamalari, tiiketicileri gelecekteki gelirine kars
bor¢lanmaktan alikoymaktadir. Bunun sebebi ise piyasa faiz oranlaridir. Gelir, yasla
birlikte artma egilimine girdigi miiddetge ve iskonto edilmis gelecekteki gelir
bor¢lanma oramiyla tamamen cari ddneme transfer edilmedigi miiddetge, bir titketicinin
efektif net serveti artar. Bu donem igerisinde bazi 6zel zamanlarda tiiketim harcamalan
normal seyrinden farklilik gosterir. Evlilik yasinda, ailenin genislemesi dénemlerinde,
cocuklarin egitim ¢aginda vb. durumlarda hanehalki harcamalar artabilir. Bu
harcamalar hayat boyunca dalgalanmalar g&stermektedir. Ayrica insan hayatinda bu
tiir harcamalarin yeri diger harcamalara gﬁfe daha onemlidir. Ozellikle dayanikls
tiketim mallarimin alimi, hanehalki harcamalari arasinda 6zellikle hanehalkinin
olustugu donem itibariyle olduk¢a fazladir. Bu argiimana dayanarak Thurow, makro
anlamda devletin ‘titketim igin kredi piyasasi’na miidahale etmesini 6nermektedir.

Bu hipotezde tiiketici belirli bir biitge simrlamasiyla karsi karsiyadir. Ciinkii,
bireyin toplam tiiketim harcamalarinin bugiinkii net degeri, o bireyin toplam gelirinin
bugiinkii degerini agmamasi gerekir. Yani yasam boyunca planlanan tiiketim, yagam

boyunca elde edilmesi beklenen gelire esit olacaktir'>’.

SRS < ¢
Z(1+’.)I -Z (2.19)

0 o (1+r)

Burada C;, f dénemlerine ait tiiketim degerlerini, Yy, ¢ donemlerine ait emek
gelirlerini, » ise  donemlerindeki faiz oranlarim ifade etmektedir.

Eger fertler gelecekte yapacaklar1 harcamalar igin gimdi bir tasarruf davrams
sergilemek durumunda iseler, gelecekteki bu harcamalar i¢in simdiki tiiketimlerinin
bir kismum veya cari gelirlerinin bir kismim gelecege transfer ederek, kigisel
tercihlerini pozitif tasarruf etme y6niinde kullanmak zorundadirlar. Negatif bir tasarruf
davranisi ise, cari donem igin gelecekten tiiketim imkam transfer etmektir. Bu agidan
tiiketicilerin harcamalarini finanse etmek igin borglanmalar, gelecekteki tiiketime

harcanabilecek geliri azaltirken, cari titketimi artirmaktadir'>®, Bu durumda tiiketici,

'5"_ James Heckman, Life Cycle Consumption and Labor Supply: An Explanation of the
Relationship Between Income and Consumption Over the Life Cycle, The American Economic
Review, March 1974, Vol. 64, No. 1, s. 188.

'35 W H. Branson, J M Litvack, a.g.e, 5. 202,

1% Lester C. Thurow, Optimum Lifetime Distribution of Consumption Expenditures, The American
Economic Review, Vol. 59, No. 3, June 1969, s. 324,
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hayatimn her déneminde dengeli bir refah diizeyi icin, elde edebilecegi gelirlerini ve
yapabilecegi  harcamalarini  tasavvur  ederek, donemler itibariyle iyi
dengeleyebilmelidir. Bagka bir ifade ile, hanehalklan tiiketim harcamalarini, servetin
marjinal faydasim1 zaman igerisinde (galigmaya baglamlan y1l ile, emekliye ayrilacag
y1l arasinda) sabitlestirecek sekilde ayarlamalidirlar. Bu durum, kisa donemde
hanehalklarina gelir ve servetlerinden tasarruf yaparak, yiksek faiz oranlarindan
yararlanma imkam tanirken, uzun dénemde de hem servetlerinin genislemesini hem de
emeklilik sonras1 yasamlart ve olagan iistii durumlar igin daha fazla tasarruf etme
azmini geligtirir.

Tiiketilebilir mallarin fiyat seviyesinin, harcama biriminin haydt siireci
boyunca degismeyecegini ve faiz oranlarmin sabit kalacag: beklentisinden hareketle
Brumberg ve Modigliani, Friedman’in yaptig: gibi belli bir yastaki bireyin tiiketiminin

asagidaki gibi yazilabilecegini ifade etmislerdir'’:

C=v) J)>0 (2.20)
Bu esitlik faiz orant veri iken bir ferdin # zamanindaki tiiketiminin, servetinin
(t zamaninda cari ve gelecekteki gelirinin gimdiki degeri) artan bir fonksiyonu
“oldugunu gostermektedir. Bununla birlikte, Friedman’in aksine Modigliani ve Ando, v
icin yakin bir kavram tammlamasina gerek duymamustir (v burada stirekli geliri ifade
etmek iizere kullanilmigtir). Fakat bunun yerine ampirik testler i¢in uygulanabilir bir
sekilde tiiketim-servet iliskisini dogrudan ele almaya tesébbﬁs etmislerdir. Ik olarak
Ando-Modigliani; yas (birey‘in yasadigi dénemi), tiiketimle 6lgiilmiis gelirin iligkisini
ve belki de tiiketimle servet arasindaki iliskinin belirlenmesinde kritik bir degisken
konumuna getirmislerdir.
| Bu hipotez; ¥, (MPC<APC olmak tizere) artarken, C/Y oraninin distiigtinii
gOsteren yatay kesit incelemelerini agiklamaya yardime1 olmaktadir’®®. Tipik bir yatay
kesit galismasinda Y seviyesi ne kadar yiksek ise, geliri yiiksek olan (yay grubu
itibariyle) orta yaslt bireylerin oram da o kadar biiyiik olur ve C/Y oram da o kadar
diisik gerceklesir. Diisiik gelir seviyelerinde izlenen bireyler, hayat siirecinin iki
ucundaki (yasli-geng) gruplan da igermektedir, tabi sonugta C/Y orami da yiiksek
¢tkmaktadir. Bu yiizden yasam boyu gelir hipotezi dogru kabul edilir ise, bir yatay

“%7D.J.0tt, A.F.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., s. 80.
18 D.J.0tt, A.F.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., 5. 81.
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kesit analizinde Y yiiksek iken C/Y oranmn diisik olmasinin sebebini
agiklayabilmektedir.

Eger belli bir yastaki tek bir tiiketici, servetindeki bir artigr bugiinkii ve
gelecekteki donemlerdeki tiiketimine oransal olarak yayiyorsa bu takdirde soyle bir
esitlik ortaya ¢ikar'™:

C=1v/ (221

Eger niifusun yag gruplarina gore dagilimi zaman iginde istikrarli ise toplam
tiiketim fonksiyonu:

C=aV, (2.22)
seklinde yazilabilir. :

Ando-Modigliani bunu baz ilave tanimlarla ampirik agidan daha verimli hale
getirmiglerdir. Kaynaklarin bugiinkii degeri (¢ igin = 0) olan V, net degerin toplami
olan A, ile bireyin gelir elde ettigi yasaminin geri kalan kisminda elde etmeyi {imit
ettigi diizensiz gelirin bugiinkii degeri olarak tamimlanir. Yani;

l,

(l+z)

V,=A4,+Y) +Z (2.23)

Burada; ¥" = diizensiz cari gelir,

Y7*= bireylerin su andan itibaren ¢ yillaninda kazanmak igin sifir zamanda
bekledigi diizensiz gelir, |

T'=yagamin geri kalan yillar,

i = faiz orani (biitiin dénemlerde sabit oldugu varsayilir). -

Eger sifir zamaninda ortalama beklenen emek gelirini Y® olarak tarif edilirse:

pe =t z’: Y (2.24)
T 141+

seklinde yazilabilir. Bu durumda ¢ = 0 zamaninda servet yeniden yazilirsa,

V,=d, +Y} +(T DY (2.25)

olur ve toplam tiiketim fonksiyonunun sekli de agagidaki gibi yazihr.

- CGy=aly +aT-DI; +od, (2.26)

' Hipotez bu ybnuyle Friedman’in hipotezine benzemektedir, yani C,=kiv. i veri iken ki’yi Ando-
Modigliani’nin 1,'si olarak yorumlayabiliriz. Bu , 1, gibi zevklere, i’ye ve yasa baghdir. Burada

tiketim aynt zamanda dayaniksiz mallara yapilan harcamalar ile gehr getiren dayanikl. mallarin cari
yipranmasi olarak tanimlanmaktadir.
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Yani, herhangi bir ¢ yilindaki tiiketim, toplam cari diizensiz gelirin (¥o"),
ortalama beklenen yillik diizensiz gelirin (Yy®) ve dénem bagi degerlerinin (varhklarin)
(Ap), lineer bir fonksiyonudur.

Yasam boyu gelir hipotezi ile ilgili temel ampirik zorluk ortalama beklenen
emek gelirinin olgiilmesidir. Ando-Modigliani, Yo’ 'nin &lgiilmesi i¢in iki ayn metot
denemislerdir:

'1- Ortalama beklenen diizensiz gelir, bir 6lgti faktdr disinda cari gelirle

160 yani;

aynidir
Yo =bYy" 1>b>0 (27
2- Calisan (i§ sahibi) bireyler igin beklenen diizensiz gelir, cari diizensiz gelire
esittir (Y," bir dlcek faktoriiyle ayarlanmigtir).
= b - Iy (2.28)
EO
Burada Y;’, is sahibi bireylerin ortalama beklenen diizensiz geliridir. Ej ise, is
sahibi bireylerin sayisina egittir.
| Ando-Modigliani’nin gelistirdigi bu hipotez ile zaman serisi verileri
kullanilarak, tiiketim fonksiyonu tahminlerinde goriilen APC’nin azalmas: ile, siirekli
datalardan tahmin edilen APC’nin uzun dénemli istikrar1 arasindaki tutarsizliklar
agiklanabilmektedir. Ancak yukaridaki tiiketim fonksiyonu formiilasyonunun dnemli
bir agig1; Cari (vergiden sonraki) emek gelirindeki degismelerin daima ayni yonde
beklenen gelecekteki emek geliri degisikliklerini yaratacagi varsayilmaktadir. Bu da
cari Y;’deki degisikligin gegici oldugu durumlarda bu fonksiyonun kullanilmasim
giiglestirmektedir'®’.
Bu bilgiler dogrultusunda, yasam boyu gelir hipotezine uygun daha basit bir

kisa donem tiiketim fonksiyonu agagidaki gibi olusturulabilir'*.

C,=UT (Y, +(N-1)Y, )+ A4) (2.29)
Bu egsitlikte; Ct, cari donemin tiiketimi, T, ortalama 6miir, Y, Cari dénemin

emek geliri, N-1, ¢alisarak gegirilecek yil (ise baglangi¢ yilindan itibaren emeklilige

' Ando-Modigliani, Friedman’in Y, nin geemis gelirlerin temsﬂl bir agirlikli ortalamas: olarak
dlcitlebilecegi varsayimint gz ard etmislerdir.

'' D.J.0tt, A.F.Ott, J.H.Yoo, a.g.e., s. 84.

162 Richafd T.Froyen, Macroeconomic Theories and Policies, Second Edition, McMillan Publiching
Company, New York 1986, s. 373.
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kadar stiren yil) 'sayisi, Y., kisinin galigmay1 planladigr yil boyunca elde etmeyi
umdupu ortalama emek geliri, Ay, cari servetin degerini géstermektedir. Goriilecegi
tizere bir tiiketicinin yasam boyu tiiketimi, cari gelirinin yam sira beklenen ortalama
gelirine ve cari servetine bagildlr. |

Hipotezin zaman serisi verileriyle yapilan ampirik sonuglarina bakildiginda,
onceki hipotezleri destekler nitelikte bulgular elde edilmistir. Ayrica bu hipotezlere
kétkl niteliginde yenilikleri de olmustur. Bu katkilarindan en onemlisi, yasam boyu
gelir hipotezinin bireyin fayda maksimizasyonu davram§! {izerine kurulmus olmasi ve
gelir ve diger faktorlerin yam sira servet faktoriiniin de acik bir sekilde tiiketim
fonksiyonuna - katilmis olmasidir. Ayrica bu hipotezle tiiketim davramsi tizerinde

demografik faktorlerin 6zellikle de yag faktériintin nemli bir belirleyici oldugu ortaya

konulmustur' 63,

Hipotez, bu olumiu katkilarimin yam sira, varsayimlarindan kaynaklanan baz
olumsuzluklar da biinyesinde barindirmaktadir. Oncelikle geng titketicilerin harcama
diizeyleri tespit edilirken, gelecekte ne kadar gelir elde edilecegine dair sagliklr bir
beklenti ve buna ait bir bilgi mevcut degil ise ve yapilan harcamalar ile gergeklesen
gelirler arasinda harcamalar lehine olan fark gittikge artiyor ise, hipotezin teorik ve
pratik olarak degeri tartisthr duruma gelmektedir. Yine tiiketicilerin yaghilik
donemlerinde (emeklilik yillarinda) big tasarruf etmeyecekleri ve daha Onceki
tasarruflarinin da her hangi bir getirisinin olmayacagi g}bi bir varsayim hipoteze golge
diistirmektedir. Oysa bireyler iki nedenden dolay: yasliik yillarinda da tasarruf
edebilirler. Birinci neden, daha ¢ok yasamay: timit eden bir insan, uzun emeklilik
yillarinin sonuna dogru daha rahat yasayabilmek i¢in emeklilik yillarinin baginda da
tasarruf edebilir. Ayrica bu donemde daha onceki tasarruflarim degerlendirerek bir
gelir elde edebilme imkani da vardur. ikinci olarak her birey elde etmeyi umdugu biitiin
gelirlerini ve kaynaklarim yagamu siiresince titkketmeyi planlamayabilir. Servetinin bir
kismini gelecek nesillere miras olarak aktarabilecegi gibi, sagliginda okul, hastane vb.

164

hayir islerine yatirmayi da dﬁsﬁnebilir . Hipotezin elestirilen bagka bir yonii de,

bireyin dmiir beklentisinin kesin olmayis1 ve yasamu boyunca elde edebilecegi

163 M.S.Brown, a.g.e., s. 177.
'6* Boyle bir bulgu igin L.Kotlikoff ve L. Summers’in The Role of Intergenerational Transfer in

Aggregate Capital Accumulation (Journal of Polotical Economy 1981, Vol. 89 No 4, s. 706-732)
adh ¢alismalarina bakilabilir.
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gelirlérin tam olarak tespit edilemeyecegidir. Ciinkii bireylerin emek gelirleri dsnemler
itibariyle farklilik arz edebilirler. En 6nemli konu ise gelecege yonelik belirsizligin
bireyi nasil bir duruma siiriikleyecegidir. Dolayisiyla teorinin temelinde yatan yasam
boyu gelirin &lgiilebilmesi oldukga zordur ve uygulamada birgok zorlukla
kargilasilmasi olasidir. Biitiin bu olumsuzluklar teoriyi ilging bir noktaya sevk
etmektedir ancak teorinin temel sonucunu da etkilemez: Tiiketiciler harcamalarini

yasam boyu gelifvbelélentilerine ve servet birikimlerine gére yapmaktadirlar.
2.1.2.5. Asirt Duyarlilik, Likidite Kisiti ve Belirsizlik

Modern tiiketim teorisinin. en 6nemli konularindan birisi de, tiiketimin cari
gelirdeki degisikliklere agirt bir tepki verip vermedigi konusudur. Bu amac;la»yapllan
aragtirmalarla rasyonel bekleyisler, yasam boyu. gelir ve siirekli gelir teorileri
birlestiriimeye ¢alisiimgtir'®’.

Gelecekle ilgili belirsizlik ortaminda tiiketici beklentileri rasyonel ise,
tiketicinin stirekli geliriyle ilgili tahminleri cari gelirdeki degismelerle tutarhlik
gosterir'®®. Cari gelir arttifinda, bu artisin stirekli bir artisim1 yoksa gegici bir artistmi
temsil ettigi hususunda karar vermek olduk¢a zordur. Ancak tiiketici, cari gelirindeki
degisiklikle siirekli geliri arasinda nasil bir iligkinin oldugunu yasam tecriibesinden
tespit edebilir. Mesela, tiiketicinin cari gelirindeki 100 TL’lik bir artigin 25 TL si
stirekli gelirinde bir artisa neden olurken, 75 TL lik kismu da gegici gelirindeki artistir.
Buna gore cari gelirdeki artigin siirekli gelire doniisen kismum @ ile gosterirsek,
marjinal tiiketim egilimi de ¢ oldugundan, gelirdeki degismenin tiiketimde meydana
getirecegi degismeyi c.@ seklinde ifade etmek miimkiindiir. Bu yaklagim rasyonel
bekleyisler ve siirekli gelir teorisinin igerdigi bir durumdur. Ancak bu durumun
ampirik aragtirmalarla test edilmesi gerekmektedir. Virginia Universitesi’nden Majorie
Flavin, buna yénelik bir aragtirmasinda tiiketimin cari gelire sistematik olarak
duyarlilik gosterdigini ortaya koymustur'®’. Cari gelir arttifn zaman tiiketim c. 6 kadar

artmakta, cari gelir azaldig1 zaman ise tiiketim c¢. #’den daha hizl1 azalmaktadir. Ancak

yukarida da soylendigi gibi, bir tiiketicinin cari gelirindeki degismenin ne kadarimn

' Bkz., Robert E.Hall, Stochastic Implications of the Life Cycle-Permanent Income Hypothesis:
Theory and Evidence, Journal of Political Economy, December 1978, Vol. 86.
5 R.Dornbusch, S.Fischer, a.g.e., s. 313-314.

167 Marjorie Flavin, The Adjustment of Consumption to Changing Expectations about Future
Income, Journal of Political Economy, October 1981, Vol. 89.
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siirekli, ne kadarinin gegici oldugunu tam olarak tespit etmesi ¢ok zordur. Bu durum
rasyonel beklentiler teorisinin bir eksikligi olarak yorumlanabilir.

Diger yandan, bir hanehalkinin cari gelirindeki degismelerin sirekli mi, gegici
mi oldugu tam olarak anlagilmig olsa dahi, likidite kisiti nedeniyle gelirdeki bu
degismeler siirekli veya gecici olarak uyarlanamaz. Odiing almada zorluk geken ve
finansal serveti olmayan bir tiiketici likidite klsltlyla kargt karsiya kalir. Boyle bir
kisttlamayla kargilasan tiiketici ancak cari gelirini harcayabilir. Dolayisiyla bu yéniiyle
de tiiketim cari gelirle yakindan iligkilidir. Likidite kisitinin var olmast, tiiketici

davramiglarim Keynesyen tiiketim modeline yaklagtirmaktadir.
2.1.2.6. Tiiketim Fonksiyonu Teorisi ile flgili Farklh Caligmalar

Tiiketim harcamalarinin cari gelirle olan etkilesimi iizerine gelistirilmis olan bu
hipotezlerin 1;131nda, son yillarda bir ¢ok aragtirma yapilmis ve teorik bulgular elde

'8 Bunlardan en dnemlileri asagida siralanmigtir.

edilmistir

i. Birlesik Veri Kaynaklart Modeli (The Data Resources Incorporated Model),
Eckstein’in gelistirmis oldugu bu modele gore tiiketicinin beklentileri, dogrudan
Tiiketici Hissi Endeksi olarak Tiiketici Gelir-Harcama Anketleri’nden tespit edilir. Bu
modelde tiiketici riskten kagan davranis sergilemektedir. Tiiketici, petrol soklari,
sosyal ve siyasal bunalimlar, savaglar, finansal ve fiziki stok durumlar ve ekonomik ve
politik belirsizlik durumlanyla karst karsiyadir. Bu durumlar, tiiketicinin kisa donemli
ve ani degismelere kars1 aninda hareket etmesini gerektirmektedir. Dolayisiyla tiiketim
harcamalarinin belirlenmesinde tiiketicinin giiveni 6nemli bir faktordiir.

ii. Kaldor Hipotezi: Nicholas Kaldor tarafindan geligtirilen bu hipotezde
toplum, galisanlar (isgiler) ve sermayedarlar (kapitalistler) olarak iki sinifa ayriimistir.
Titketim, fonksiyonel gelir dagilimi agisindan ele alinmaktadir. Galisanlarin gelirleri,
emek gelirlerinden (WA4), sermayedarlarin gelirleri ise miilkiyet gelirlerinden (P)
olusur. Toplam gelirde emek geliriyle millkiyet gelirlerinin toplamudir. isgilerin
ortalama tiiketim egilimi (by), sermayedarlarin ortalama tiiketim egilimi (b;)’ne gore
daha yiiksektir. Bu modelin 6nerdigi bir tiiketim fonksiyonu agagidaki gibi yazilabilir:

C =boWA + b,P; 0< b;<1 ve bp>b, (2.30)

Esitligin her iki tarafim Y ile bolersek;

188 Ekrem Donek’in Titketim Modellerinde Gelir Dagilimi ve Yas Yapisi:..., a.g.e., s. 81-105,
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C/Y=byg(WA/Y)+b;(P/Y) (2.31)

WA = Y-P ise (2.31) nolu denklem asagidaki gibi olur,
C/Y=by((Y-P)/Y) +b;(P/Y) (2.32)
C/Y=bg+(b;-by) (P/Y) (2.33)

(2.33) nolu esitlikte goriilecegi tizere, bu modelde ortalama tiiketim egilimi
gelirin WA ile P arasinda nasil béliitildiigiine baghdir. Burada P/Y oraniyla ortalama
titketim egilimi negatif bir iligkiye sahiptir. Ciinkii varsayim geregi bp>b, dir.

iii. Wharton Modeli: Bu model de dayamkli ve dayaniksiz tiiketim mallarina
yapilan harcamalar ile hizmet alimlarina yapilan harcamalar, ayn ayn
degerlendirilmistir. Ayrica tiiketim fonksiyonu olusturulurken kullanilan gelir kavramm
da, transfer edilen ve transfer edilmeyen gelir olarak ayn ayn dikkate alinmagtir.
Bunun yam sira, farkls tiiketim modellerinde tiiketicilerin zevklerinde meydana gelen
degismelerin modelde gosterilebilmesi igin, bir zaman trendi modele katilmistir.

iv. Fair Modeli: Tiketim; dayamkli mallar tiiketimi, dayamksiz mallar
tiiketimi ve hizmetler tiiketimi olarak iige aynlarak incelenmistir. Bu sekilde tiiketimi
agiklayan degiskenlerin daha iyi anlagilmasi amaglanmigtir. Ayrica tiiketim
incelenirken, her tiiketim denklemi kendisi ile ilgili olan ve olmayan fiyat
deflatdrlerinin bir fonksiyonu olarak ele alinmigtir.

Fair’in modelinde ii¢ temel agiklayict degisken vardir; baslangic servet degeri,
vergi sonrasl kisa ve uzun vadeli reel ve nominal faiz oranlari ve vergi sonrasi licret
haddidir. Servet ile iicret haddi tiiketimi pozitif olarak etkilerken, faiz oranlarimin
tilketim tizerindeki etkisi negatif olarak tespit edilmigtir. Servet ve faiz oranlar1 gibi
baz1 degiskenlerin ele alinmast, iicret haddi ile yas yapist arasinda iliski kurulmasi gibi
nedenler; modeli, yasam boyu gelir hipotezinin gelistirilmis bir versiyonu olarak
gostermektedir. Ancak, ekonometrik tahmin siirecinde eg-anlt denklem teknikleri
kullanilmadigi igin, Fair modeli de tatmin edici bir sonuca ulagamamigtir.

v. Dinek, Amin ve Norsworthy Modeli: Bu modelde de tiiketim harcamalari

Fair modelinde oldugu gibi ii¢ grupta incelenmistir'®

. Ancak, Fair modelinin aksine
burada kisimlara ayrilmis tiiketim fonksiyonu, transandantal logaritmik (translog)

dolaylt fayda fonksiyonu kullanilarak es-anli olarak tahmin edilmistir. Modelde

' E.D6nek, R.M.Amin, J.R Norsworthy, Consumption, Income Distribution and Age Structure:
An Emprical Study of the United States, Erciyes Universitesi 1.1.B.F. Dergisi, 1996, s.12.
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tiiketim harcamalarin1 belirleyen faktérler olarak; mallarin fiyatlan, tiiketici geliri, faiz
oranlari, harcamalan etkileyen yas yapis1 ve gelir dagilim gibi faktorler incelenmistir.
Bunlardan gelir dagiliminin tig ayn titketim grubu tizerinde ok dnemli bir etkiye sahip
oldugu tespit edilmis, dayanikli mallara yapilan harcamalar, geng ve yiiksek gelir
grubuna sahip bireyler arasinda daha yiiksek ¢tkmmstir. Ayrica faiz oranlarnimin
dayamkl tiiketim mallarinin talebini olumsuz yonde etkiledigi tespit edilmistir.
Onemli bir sonug da, bir ¢ok gelir grubu 'ic;inde dayanikli tiiketim mallari ile hizmetlere
yapilan harcamalarin birbirini ikame ettigi, ancak dayaniksiz ve dayanmikli titketim
mallarina yapilan harcamalar ile, dayaniksiz tiiketim malan ve hizmetlerin birbirini

tamamlar nitelikte oldugu bulunmustur.
2.1.3. Gelir Dagihm

Gelir dagilimi, iktisadi bir kavram olarak genel anlamda milli gelirin
dagilimidir. Bu dagilim cografi, sektorel, fonksiyonel ve kisisel olarak tespit edilebilir.
Tiiketici harcamalan agisindan daha ziyade dnem arz eden kigisel gelir dagilimidir ki
bu; gelirin nasil, nerede, ne yaparak elde edildiginin tespiti degil, sadece bireylerin
veya tiiketici birimlerinin belirli bir siire boyunca elde ettikleri gelir miktarinin
belirlenmesidir. Kigisel gelir dagilimu, tiiketicilerin elde ettikleri gelirlerin ticret, rant,
kar, faiz vb. sekilde gériinmesine imkan tamdig igin fonksiyonel gelir dagilimindan
daha elverislidir'”. Ciinkii bir tiiketici gelirini birkag kaynaktan elde ediyor olabilir.
Kisisel gelir dagilimi gesitli gelir biiyiikliiklerine veya gelir dilimlerine diisen fert veya
hane sayilarini gosteren frekans dagilimi olarak da ifade edilebilir. Bu ifadenin en
elverisli ve en gok kullamlan diyagramli gosterimi Lorenz egrileridir ki bu egrilerde
gelirin niifusa veya tiiketici fert sayisina daglllmmdéki esitsizligi gosterilmektedir.
Egri kosegenden uzaklastikga gelir dagilimindaki esitsizlik artmaktadir'”'. Gelir
dagilim: matematiksel olarak da Gini katsayisi ile 6lgiiliir.

Tiiketicilerin marjinal tiikketim egilimlerinin birbirinden farkli olmasi, gelir
dagilimmin tiiketime etkisini ortaya gikarmaktadir. Eger biittin tiketicilerin marjinal
tikketim egilimleri esit olsaydi gelir dagiliminin tiiketime etkisi stfir olurdu. Ancak,

boyle bir esitlik soz konusu olmadifs i¢in marjinal tiiketim meyli yiiksek olan

10 lsmail Turk Maliye Politikasi, 10. Baski, Turhan Kitabevi, Ankara 1994, s. 299-302.
'"' Zeyyat Hatiboglu, Temel Mikroiktisat, Beta Basim Yayim AS. Istanbul 1993, s. 263-265.
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tiiketiciler lehine, gelir transferi yoluyla gelirin yeniden dagitilmas: tiiketim
harcamalarim artiracaktir'”2.

Bir toplumda gelir esitsizligi var ise, yliksek gelir grubundaki hanehalklart
toplam gelirden biiyiik pay alirlar. Boyle bir durumda toplumdaki ortalama tiiketim
epilimi- diigiik olacaktir. Ciinkit yiiksek gelir diizeyine sahip tiiketicilerin tiketim
egilimleri diigiiktiir. Diger taraftan, eger gelir dagilim nispeten esit ise, diisik gelir
grubundaki hanehalklar1 da toplam gelirden yiiksek pay alacaklardir. Bu hanéhalklarl
i¢in ortalama tiiketim egilimi ile birlikte marjinal titketim egilimi de yiiksek oldugu
icin, toplam gelir diizeyinden bagimsiz olarak, toplumun tiiketim seviyesi yiiksck
olacaktir. Buna gore gelir dagilimindaki esitlik tiiketim fonksiyonunun seviyesini
yiikseltirken, esitsizlik halinde tiiketim fonksiyonunun seviyesi daha agagilarda
olacaktir. Bu sekilde, toplumdaki yiiksek ve diigiik gelir gruplarinin marjinal tiiketim
egilimlerinin farkli oldugu varsayimindan hareketle, gelir dagilimmn esitlenmesine
yonelik faaliyetler —ki bu yiiksek gelir gruplarindan diisiik gelir gruplarina dogru bir
gelir transferi, vergileme politikast gibi araglarla yapilabilir- toplam tiiketimin
yiikselmesiyle, depresyon dénemlerinden bir gikis olabilir' ™.

Gelir dagilminin tiiketim harcamalart {izerindeki etkisi, ¢esitli gelir
kavramlarina gore, yani gelirden anlagilan seyin mutlak gelir mi, nispi gelir mi, stirekli
gélir mi olduguna gore degismektedir'’*. Bu bakis agsiyla gelirin yeniden dagilim
teorisi ve yukanida agiklanan sonuglari ancak mutlak gelir hipotezi gercevesinde
dogrudur. Bu hipoteze gére bir tiiketicinin mal ve hizmetler i¢in yaptig1 tercihleri diger
tilketicilerin tercihlerinden bagimsiz olarak ortaya ¢ikar. Gelir, tiiketimin tek
belirleyicisidir; ve eger, degisik politikalarla gelir yeniden dagitilarak hanehalklars
farkli bir gelir dilimine yerlestirilirlerse, bu dilimde daha 6nce bulunanlarin gelir-
tilketim aligkanliklarini iistlenmis olur ve buna gore hareket ederler. Daha sonra,
tiiketicilerin mal ve hizmet tercihleri agisindan birbirlerinden bagimsiz olmadiklari,

fakat birbirleriyle iligkili olduklar fikrinden hareketle Duesenberry tarafindan nispi

gelir hipotezi gelistirilmigtir. Bu hipoteze gore bir tiikketim biriminin harcamalarinin

1 Joseph P. McKenna, Makro Ekonomik Analiz, Cev: K.Y.Zoral, T.Hatunoglu, Atatiirk Universitesi
Yayinlari No:559, Erzurum 1979, s. 91. -

' Wallace C. Peterson, Gelir, istihdam ve Ekonomik Bilylime, Cev: Talat Giillap, Atatiirk
Universitesi Yayinlari No: 763, Erzurum 1994, s. 176-177.

174 Wallace C. Peterson, a.g.e., s.178.
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seviyesi, diger birimlerinkiyle ilgili olmak kaydiyla kendi gelir seviyesine bagldir.
Diger bir ifade ile, tiiketim standartlan agisindan tiiketiciler birbirlerini taklit etme
egilimindedirler. Harcamalan da bir iist gelir grubunda yer alan tiiketicilerin harcama
tablolarma bagli olmaktadir. Eger tiiketici istekleri birbirleriyle ilgili ve tiiketim
standartlar1 yoniinden taklit &zelligi gosteriyorlarsa daha fazla esitlik dogrultusunda
gelirin yeniden dagilin igin alinacak tedbirler tiiketim harcamalarint ylikseltmeyebilir,
tersine bdyle bir yeniden dagilun tiikketim harcamalarini azaltabilir. Ekonomik
davramislar: birbirini etkileyen ve rekabet unsuru tagiyan bir toplumda, eger iist gelir
dilimlerindeki gruplarin gelir ve tiiketimleri azaltilirsa, gelir dagilim tablosunun alt
seviyelerinde yer alan gruplarin tiiketim harcamalarint artirmalan yoniindeki baskilar
azalmis olacaktir. Alt gruplarin ama¢ edindikleri tiiketim standartlart digiirtilmiis
olacak ve boylece kendi tiiketim standartlarin1 devam ettirmis olacaklardir.

Biitiin bu tartismalar gergevesinde soylenebilir ki, gelirin yeniden dagilim ile
ilgili 6nlemlerin tiikketim fonksiyonu {izerindeki muhtemel etkisinden stz edilse bile
oldukga belirsiz bir sonug ortaya g¢ikmaktadir. Ancak, tiiketim fonksiyonunun egimini
ve seviyesini belirlemede gelir dagilimimin 6nemli bir faktér oldugunu sdylemek
miimkiindiir. Daha sonra gelistirilmis olan yasam boyu gelir hipotezine gore de gelir
dagilimmnin tiikketim harcamalarini  belirlemede ¢ok ©6nemli bir faktér oldugu

goriilmektedir' .

Ozellikle iktisat politikast agisindan tiiketim harcamalar1 bir
degisken olarak kullanmlmak istendiginde bu faktSr daha 6nemli bir hale gelmektedir.

2.1.4. Servet

Servet; tiiketicilerin birikmis mal varhiklarinin veya para ile ifade edilebilen
varhklarinin tamamidir. Bu anlamda ‘varlik’ kavrami ile nakit olarak, banka hesabi
olarak, tahvil, hisse senedi ve hazine bonosu olarak sahip olunan mali veya likit
varliklarla bunlarin diginda kalan mali haklar ve dayanikli mallarin stoku ifade
edilmektedir.

Mali Varliklar; Likit servet olarak da bilinen bu varliklar, tiiketiciler tarafindan
kolaylikla satin alma giiciine gevrilebilen ve ihtiyag aninda miiracaat edilebilecek bir
rezerv konumundadxﬂar. Nakit para, banka mevduati, tahviller, hisse senetleri, hazine

bonolari, §ahsi itibar senetleri, ipotekler, hatta giiniimiizde nakit yerine kullanilabilen

15 Ekrem Dﬁnek,vTilketim Modellerinde Gelir Dagiluni ve Yas Yapisy, a.g.e., s. 93.
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kredi kartlari, degerli miicevherat ve sanat eserleri ve diger mali varliklarin tamami bu
kategoride ele alinabilir. Likit servet, tiiketici birimlgrin zenginligine etki etmek
suretiylye onun harcama arzusunu degistirmektedir. Genel anlamda sdylenebilir ki, bir
tilkketici ne kadar gok mali varliklara sahipse, gelirinden tiiketime yapacag1 harcamalar
hususundaki istegi o kadar ¢oktur. Eger elindeki miktar, gelecek beklentisi, belirsizlik
ve risk ortaminda planladigi harcamalarini karsilayabilecek kadar ise gelirinden
tasarruf etmeyi arzu etmez. Dolayisiyla bdyle bir bireyin tiiketimi, aym sartlar

altindaki baska bir bireye gére daha fazla olacaktir'’®

. Ancak bu genel yargtyla birlikte,
servet tiiketim iligkisinde birtakim hususlar1 da g6z 6niinde bulundurmak gerekir;

- Belli bir miktar likit servete sahip olan bir tiiketici, fiyatlar seviyesindeki
diisme veya yiikselme nedeniyle servetindeki reel veya parasal deger artisindan dolayr
tilketimini artirabilir. Ciinkii reel degerdeki artis tiiketicinin daha fazla tasarrufta

177

bulunma ihtiyacini azaltir' *’. Buna Pigou Etkisi denir. Ancak bugiin bir ¢ok ekonomist

bu etkiyi, soyut mantik gergevesinde yapilan bir degerlendirme olarak kabul
etmektedirler.

- Baz tiiketiciler bir miktar likit servete sahip olduklan zaman bundan
duyduklart tatmini artirmak igin bu servetlerini artirmak isteyebilirler. Bu da onlan
tiiketimlerini kismaya y6neltebilir.

- Yiiksek gelir seviyelerinde likit servetin miktari ile tiikketim arasindaki iligki
zayiflamaktadir. Ciinkii yliksek gelir grubundaki tiiketicilerin marjinal tiiketim
egilimleri diigiiktiir. Dolayisiyla bunlar daha ziyade tasarrufta bulunurlar. Bu bireylerin
biiyitk miktarlardaki likit varliklarim 6nceki dénem tasarruflarindan elde ettikleri ve
tasarrufta bulunabilmig bireylerin biiyiik bir ihtimalle gelecekte de tasarruf edecek
kisiler oldugu goriisii hakimdir'’®. Bu gériig dogrultusunda likit varliklarin miktarimin
tilketim fonksiyonunu mutlaka yiikseltecegi s6ylenemez.

- Likit servetin uzun bir dénem boyunca artmaya devam etmesi ortalama
tiiketim egilimini artirarak, titketim fonksiyonunu yukar: kaydirabilir. fkinci diinya
savagt sonrast yaganan siirekli tiiketim artist bu durumu destekler nitelikte bir

deneyimdir. Bir ¢ok iktisatgr bu gelismeyi savas yillarinda titketicilerin likit

176 5. P. McKenna, a.g.e,s. 89.
"7 Wallace C. Peterson, a.g.e., s.173.
'"® George Katona, a.g.e., s. 168.
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varliklarindaki artiglara baglamaktadir. Ornegin Suits, likit degerlerin savag sonrast
dﬁnemdéki toplam tiiketim fonksiyonlarinda daha nemli oldugunu tespit etmistir'79.
J.A Fisher tarafindan yapilan bir yatay kesit incelemesinde, likit deger elde
bulundurmanin dayanikli titkketim mallart harcamalarimi etkiledigi tespit edilmistir.
ABD’ye ait bagka bir yatay kesit incelemesinde Lineer Logit modelinin multinominal
bir boyutunu kullanan J.G.Cragg ve R.S.Uhlerbir likit deger degiskeninin otomobil
satin alimlarimt etkilemede Onemli olmadigim tespit etmislerdir. Bununla birlikte,
simdiye kadar elde edilmis tiim deliller, tiiketim fonksiyonuna bir likit deger
degiskeninin ilave edilmesi gerektigini ortaya ¢ikarmugtir.

Fiziki Varliklar ; Paraya gevrilmesi zaman alan ve likit varliklar gibi kolay
olmayan maddi varliklardir. Gayrimenkuller ve dayanikli mallar bu kategoride ele
alinabilir. Bu tiir varliklara sahip olan bireylerin tiiketimlerinin fazla oldugu kabul
edilebilir. Yani fiziki servet miktar1 fazla olan bir tiiketicinin az olan tiiketiciden
-diger sartlar sabitken- daha fazla tiiketim yapmasi beklenir'®. Fiziki servet igerisinde
ozellikle dayanikl tiiketim mallanimin daha fazla bulunmasi bu etkiyi giiglendirir.
Ciinkii bu tiir mallar tiiketiciler igin bir ¢esit sermaye }"atmmldlr, yipranincaya kadar
tﬁketiciye hizmet ederler. Dayanikli mal stokundaki artiglar toplam tiiketimi daha fazla
artirmayabilecegi gibi, onlara sahip olmaktan dolay1 bir harcama artis1 da s6z konusu
olmaktadir. Ciinkii bu mallarin bir ¢ofgu hizmet tiiketimini ikame edebilecek
niteliktedir. Bu agidan dayanikli mal stoku artarken hizmet tiiketiminde biraz azalma
beklenebilir. Diger yandan aym dayamikl mallarin bakimi ve bisletilmesi icin yeni
harcamalar yapilmasi gerekmektedir..

Dayanikli mal stoku bagka bir agtdan da tiiketim tizerinde etkilidir. Tiiketici,
hayatinin bir déneminde bu tiir mallara sahip oldu mu, uzun bir ‘siire harcama yapmasi
gerekmeyecektir. Dolayisiyla harcamalar daha az olacaktir. Fakat bu mallar yipranip
yerine yenisini almak gerektiginde tekrar harcamalar yiikselecektir. Diger 6nemli bir
faktor; teknolojik yenilikler, moda, reklam, tﬁketici kredisi kullamim imkanlan ve
vadeli satis politikalar1 gibi etkenler, dayanikl tiiketim mallarina yapilan harcamalar

stirekli canli tutmaktadir. Bagka bir 6nemli husus da bu tiir mallarin dayaniklilik

' R. Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e,s. 1312,
"% wallace C. Peterson, a.g.e., 5.173-4.
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ozelligi, harcamalarda bir belirsizlik ortaya gikarmaktadir. Malin ne zaman bozulacag
veya harcama gerektirecegi tam olarak belli degildir.

Bu tiir bir servet birikiminin tiiketim iizerindeki etkisini net olarak ortaya
koyabilmek zordur. Ciinkii, servetin degeri tam olarak gozlemlenebilir bir nitelikte
olmadigr gibi, ampirik arastirmalarda harcamalarin ne tiir bir ihtiyagtan
kaynaklandigim objektif olarak tespit etmek miimkiin degildir. Ayrica, servetle
tiiketim harcamalan arasindaki iligkiyi tam olarak gézlemleyebilmek igin, bunlar
arasindaki Engel egrisinin seklini, mallar arasindaki ikame derecesini, hanehalklarinin
demografik bilesimini ve i piyasasindaki statiistinii iyi belirlemek gerekmektedir'®'.

Servet dégiskeni, C = kY, ile ifade edilen siirekli gelir hipotezinde k’y1 tayin
eden faktdrlerden birisi olarak kabul edilmektedir. Mutlak gelir hipotezinin Tobin
tarafindan gelistirilen seklinde, servet farkliliklarinin fertlerin tiiketimleri tizerinde
etkin oldugu ileri stirlilmektedir. Nispi gelir hipotezi servetin tiiketim iizerindeki
etkisini ihmal etmektedir. Bu hipotezde servetin ihmal edilmesinin sebeplerinden birisi
de bir anlamda serveti yansitan gegmiste ulagilan en yiiksek gelire dnem verilmesidir.
Daha o6nce gelir hipotezlerinde tartistldig: gibi ve zellikle yasam boyu gelir ve siirekli
gelir hipofezlerinde servet, stirekli gelirin tahmin edilmesinde hizmet eden temel bir
degiskendir.

Bundan sonraki ¢alismalarda da bir tiiketim fonksiyonuna ayri bir degisken
olarak begeri olmayan servetin dahil edilmesine ¢alisilmis ve tiiketici servet verilerinin
gittikge iyi bir sekilde elde edilmeye baslamasiyla ampirik ¢aligmalara olan ragbet
artmlstlrlsz.

Daha sonraki galigmalarda toplam servet veya net degerlerin haricinde servetin
unsurlar {izerine 6nemli bir ilgi kaymasi olmustur. Bu ¢alismalardan M.K.Evans’in
uzun dénemli bir titkketim fonksiyonu galigmasinda servet degiskeni 6nemli bulunmus,
fakat II. Diinya Savast sonrasi titketim fonksiyonunda énemli bir degisken olarak
ortaya ¢tkmamustir. Ramanathan; net degerin, gelir etkisi disinda Delhi hanehalklarinin
tasarruflan tizerinde kuvvetli bir negatif etkiye sahip oldugunu tespit etmistir. Dorothy

Projector, Ailelerin finansal karakteristiklerine ait Federal Rezerv aragtirmalarindan

elde edilen verileri kullanarak net degerin tiiketimi etkiledigini, fakat bunun Ando-

'8! R Blundell, M. Browning, C.Meghir, a.g.e., s. 58.
82 R. Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e.,s. 1312.
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Modigliani’nin Yasam boyu gelir hipoteziyle tam bir uyum arz etmedigini tesbit
etmistir.

Tiiketicilerin birikmis borglar1 ve kredi kullanim imkanlar” negatif bir servet
unsurudur. Hanehalklarinin cari tiikketim igin bor¢lanmalari, gelecekte bu borglarim
odemek igin tasarrufta bulunmalarim gerektireceginden, gelecekteki harcamalarinin az
olacapl yoniinde bir tahmin yapilabilir. Kredi kullamim imkanlarinin mevcudiyeti
ozellikle dayanikli titketim mallarina yapilan harcamalarn pozitif yonde etkilemektedir.
Aragtirmay1 yapan Fisher ve Maw Lin Lee, ayn1 zamanda diger tiiketim harcamalarinin
hacminin kredi kullaniniyla artma egilimine girdigini, fakat kredi kullanicilarin nakit
odeyenlere gore daha diisiik gelir esnekligine sahip oldugunu tespit etmistir. Bu agidan
kredi degiskenleri tiiketim harcamalarinin farkh tiplerini agiklamada $nemli bulundugu
icin ABD’nin ekonometrik modellerine dahil edﬁilmi$tir|83 .

2.1.5. Fiyatlar ve Fiyat Beklentileri

Harcama seviyesi {izerinde etkili olan iki faktér de fiyatlar genel seviyesinde ve
gelecege ait tiiketici beklentilerinde me)'fdana gelen degismelerdir. Bu degismelerin
etkisi konusunda mevcut bilgiler ampirik olmaktan ¢ok varsayimlara ve spekiilatif
degerlendirmelere dayanmaktadir. Iktisat teorisinde bir malin tiiketilen miktar1 ile
fiyat1 arasinda negatif bir iliski s6z konusudur ve fiyatlar genel seviyesinde meydana
gelen bir yiikselmenin ortalama tiiketim egilimini yiikseltecegi varsayilir. Bu
varsayimin altinda parasal gelirin sabit oldugu, fiyatlarla birlikte degismedigi
diistincesi vardir,

Fiyatin talebe etkisi malin ne tiir bir mal olduguna baglidir. Malin, zorunlu mal,
ikame mali, tamamlayic1 mal, liiks mal vb. olmasina gore farkli talep esnekligi s6z
konusudur. Bu agidan fiyatlardaki degismede bu esneklik degerine gére malin talebini
daha ¢ok ya da daha az etkilemekte veya hi¢ etkilememektedir. Mesela; talebin fiyat
esnekligi diisiik olan gida mallarinda, fiyatlardaki degisme malin tiiketilen miktarini
onemli 6lglide etkilememektedir. Sadece fiyatlardaki yiikselme, tiiketicilerin ayni
miktar gida malint alabilmesi igin tasarruflarim azaltmasi veya diger harcamalarindan

fedakarlik yapmasin gerektirmektedir. Talebin fiyat esnekligi yiiksek olan bir malin

* Kredi kullanim imkanlarindan kasit, hanehalklarina harcama olanag taniyan banka titketici kredileri,
her tiir kredi kartlari, kredili ya da vadeli satiglar, vb. gibi tiiketicinin gelecekte elde edecegi gelirini
kullandiran imkanlardir.

18 R. Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e.,s. 1313.
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fiyatindaki degismelerin onun tiiketimine etkisi incelenirken, tiiketim fonksiyonuna
ikame mallarinin fiyatlarinin da eklenmesi gerekmektedir. Talebin fiyat esnekligi
diisiik olan mallarin tiiketim fonksiyonunda fiyat degiskeninin giicii olduk¢a zayiftir.
Tek tek iirlinlerin talebine veya tiiketim kategorilerine dair yapilan zaman serisi
incelemelerinde bu tlir mallarin ve rakip mallarin fiyatlart tabiatiyla anahtar
konumundadir. Bir ¢ok yatay kesit incelemesinde bu tiir verilerin noksanlig1 temel bir
eksikliktir ve fiyatlarla pozitif ve ¢ok yakindan iligki iginde olabilecek gelir ve diger
degiskenlerin  etkisine dair kesin olmayan, tahminlere dayali yorumlar
yaptlmaktadir'®.

Toplam harcama diizeyinde fiyat degiskeni, fiyat endeksleri tarafindan zorunlu
olarak deflate edilmektedir. Bu, tiiketicilerin parasal terimlerden ziyade reel
terimlerden etkilendigi varsayimina dayanmaktadir. Ancak ortaya konulan deliller, bu
varsay imin gergege aykirt oldugunu ve tiiketicilerin para illiizyonuna kapilarak parasal
terimlerden de etkilenebilecegini géstermistir. Sayet bdyle bir illiizyon mevcut olursa,
fiyat ylikselmeleri durumunda tiiketiciler gelecekteki harcamalarin1  bugiine
kaydiracaklardir. Branson ve Klevorick, bir tilketim modeline reel gelir ve reel net
degerler dahil edildikten sonra ve bagimli olarak kisi basina reel tiiketimle bir fiyat
seviyesi degiskeninin hayli anlamli ve pozitif bir katsay1 oldugunu tespit etmislerdir.
Aynca, kisa vadede fiyat seviyesi para illlizyonundan dolay: reel tiiketim tizerinde
bagimsiz bir etkiye sahiptir'®’.

Fiyatlardaki genel bir degismenin titketim fonksiyonuna etki edebilecegi Pigou
etkisiyle de agiklanabilir. Buna gore tiiketicinin likit varliklarinin reel degerinde
meydana gelen bir degisme, tiketim fonksiyonunda bir kaymaya neden olur. Fakat bu
durumda fiyatlar genel seviyesindeki bir yiikselme tiiketim fonksiyonunu asag:
kaydirirken, diisme de yukart kaydirir'®,

Fiyatlarin yiikselecegi beklentisi, tiiketicilerin reel gelirlerinin daha biiyiik bir
kisnuni harcamalara ayirmalarina neden olur. Gelecekte fiyatlarin diisecegi yoniinde

bir beklenti var ise, bu durumda da cari harcamalar ertelenerek tasarruf etme yoluna

gidilir. Tiiketicilerin bu sekilde gelecekteki fiyatlarin seyri ile ilgili tahminleri veya

' R. Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e., s. 1314,
"5 W.H.Branson, A.K.Klevorick, Money Illusion and the Aggregate Consumption Function, -
American Economic Review, Dec. 1969, Vol. 59, s. 832-50.

'8 Wallace C. Peterson, a.g.e., s.180-1.
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beklentileri, tiiketim fonksiyonunun egimine veya pozisyonuna etki edebilmektedir.
Gelecekteki gelirle ilgili beklentiler de tiiketim fonksiyonunun seviyesine ve egimine
ayn sekilde etki etmektedir. Fakat bu etki daha ¢ok tiiketim fonksiyonunun egiminde
goriilmektedir ki titketim fonksiyonunun egimi, marjinal tiiketim egilimi veya
tiiketicilerin gelirlerinde meydana gelen bir degismeye kargt gosterdikleri reaksiyon
olarak tarif edilmistir'®".

Fiyat ve gelir 'degiskenlerinden bagka tiiketicinin davramigina etki eden degisik
beklentilerden de sz edilebilir. Ig hayatindaki kisa ya da uzun stireli daralma veya
genislemelerin olacagi beklentisi, savas beklentisi, kitlik beklentisi, ekonomik, sosyal
ve -politik bunalim veya rahatlama beklentisi gibi olumlu ya da olumsuz benzer

beklentiler, reel tiiketim harcamalan {izerinde etkili olmaktadir' %,

2.1.6. Faiz Oranlar1 ve Enflasyon

Klasik iktisadi diisiince yapisinda faiz haddi, tiiketim ve tasarrufun en Snemli
belirleyicisidir. Tasarrufta bulunmak, ertelenmis tiiketim olarak diisiiniilmektedir.
Belirsizlik ve risk ortaminda bir tiiketicinin boyle bir tercihte bulunabilmesi igin,
bunun bir bedelinin olmas1 gerekir ki bu bedel tasarruflar1 karsisinda elde edecegi faiz
geliridir. Bu gelirin yiiksek olmas: faiz oranlarimin yiiksekligine ve tasarruf edilen veya
titketimden vazgegilen miktarin daha ¢ok olmasina baglidir. Kisaca, Klasik diigiincede
faiz orani, hanehalklarinin tasarruflarini ve tiiketimini belirleyen 6nemli bir faktordiir.

Zaman igerisinde faydasml maksimize etmeyi hedefleyen bir birey, belli bir
faiz oraminda gelecekteki tiiketimi simdiki tiiketimin yerine ikame eder. Bunu
yaparken, en azindan gelecekteki faiz gelirleri ile ;clrtacak olan kullanilabilir gelirinden
yapacagt harcamalarin marjinal faydasinin, cari gelirle yapilan harcamanin marjinal
faydasina esit ya da fazla olmasint ister. Bu yargiya goére bireyin cari gelirinden
yapacagt tasarrufun miktari faiz oramiyla birlikte degisir. Bu ayni zamanda bireyin
gelecekte elde edecegi gelirini de artirir. Belli bir gelir diizeyinde bireyin daha yiiksek
faiz oraminda daha gok tasarruf edip etmeyecegi ikame etkisinin (daha yiksek faiz
oranlarinda daha ¢ok tasarruf yapmak seklinde ortaya ¢ikar) ve gelir etkisinin (yiiksek
faiz oranlaninda daha az tasarruf edilmesi geklinde caligir) nispi giictine baglidur.

Yiiksek faiz oranlarinda bile gelirlerinin ¢ok kiigiik bir kismini tasarruf eden daha

187 George Katona, a.g.e., s. 140.
18 Wallace C. Peterson, a.g.e.,s.181.
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diisiik gelirli kisiler i¢in ikame etkisi gelir etkisinden daha 6nemlidir. Ve bu kisilerin
tasarruflart dogrudan faiz oranlanyla degisme gdsterecektir. Yiiksek gelirli ve daha
biiyilk miktarlarda tasarruf edebilen kisiler i¢in yitksek faiz oranlarinda tersine bir
sonu¢ ortaya ¢ikmasi muhtemeldir. Ciinkii gelir etkisi ikame etkisinden daha
onemlidir. Bunun sonucu olarak daha yliksek faiz oranlari, cari tasarruf miktarim
azaltirken tiiketim miktarini aﬂlrnlaktadlr'sg.

Faiz oram negatif tasarruf yapmak zorunda olanlan da etkileyebilmektedir.
Daha yiiksek faiz oranlari negatif tasarruf olgusunu frenleyebilmektedir. $oyle ki,
negatif tasarruf sahipleri cari gelirlerini agan miktarlardaki tﬁketinﬂerini eski
tasarruflarindan veya borqlanmak suretiyle finanse etmektedirler. Faiz oranlarimin daha
yiiksek diizeyde olugmasi tiiketim amagh borcianmayl daha irrasyonel hale
getirecektir. Bu durum ozellikle taksitli satiglarla otomobil ve dayanikli mallarin satin
alinmasinda olumsuz etki yapacaktir.

Ancak yapilan goézlemler durumun pekte teorik izahattaki gibi olmadigint
ortaya g:lk\armlstlr. Faiz oranlarimin artip azalmasmin tasarruf miktarim artirip
artirmadig1 sorusuna cevap arayan arastirmacilardan ¢ok azi, faiz oranlarinmn artmasi
karsiliginda tasarruflarin artacagi sonucuna varmiglardir. Tipik olarak bu etkinin
olduk¢a kiigiik ve tespit -edilmesinin gii¢ oldugu sdylenebilir. Keynes de, faiz
oranlarindaki kisa vadeli dalgalanmalarmn harcamalar {izerinde etkili olmayacag:
goriisiindedir. Klasik goriisiin savundugu sekilde faiz oranlari ampirik arastirmalarda
tiiketim fonksiyonunu nispeten az etkileyen bir faktor olarak goziikmektedir'®®. Warren
E.Weber, faiz oranlartnin toplam tiiketimi etkiledigini ve faiz oranlarindaki bir artigin
diger seyler sabitken toplam tiiketimi artlrdxglpl tespit etmigtir. Bireyin cari tiiketim
talebi onun toplam serveti ile orantilidir. polam servetten kaynaklanan marjinal
tilketim egilimi kismen ikame esnekligine, zaman tercihi oramna ve faiz oramina
baghdir. Neticede faiz oram1 hem bireyin toplam servetini ve hem de bundan
kaynaklanan marjinal tiikketim egilimini belirler. Weber’in kullandig1 faiz oranim da
iceren tiiketim fonksiyonunda, faiz oranindaki bir degisikligin gelir etkisi, ikame

etkisinden daha bityiiktiir. Faiz oram arttif1 zaman tiiketiciler gelecekteki ayni tiiketim

'% R.Dornbusch, S.Fischer, a.g.e.,s. 319.
' Warren E. Weber, The Effect of Interest Rates on Aggregate Consumption, The American
Economic Review, Sept. 1970, Vol. 60, No 4, s. 591-600.
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seviyesini bugiin daha az tasarruf ederek siirdiirme gibi bir imkana sahip olacaklardir.
Onlar faiz oranlarindaki artisa tepki olarak cari tiiketimlerini yiikseltirler.

Weber’in yapmig oldugu bagka bir ¢aligmada faiz oranlari, beseri ve beseri
olmayan servet ve nispi fiyatlar tiiketim fonksiyohuna bagimsiz degiskenler olarak
dahil edilmistir. Bu ¢alismanin ampirik tahmin sonuglarina gore, cari ve gegmis faiz
oranlarimn agirhikhl ortalamasindaki bir artis, hem dayanikli hem de dayaniksiz
mallarin harcamalarimi artirmaktadir. Bu bulgulara gére, dayanikli mallarin nispi
fiyatindaki artig, tiiketicileri dayanikli mallara yaptiklan harcamalar azaltmaya,
dayaniksiz mallara yaptiklari harcamalari da artirmaya yoneltmistir. Artigin toplam
etkisi, toplam harcamalarin artmasi seklindedir''.

Faiz oranlarinin tiiketici harcamalar iizerindeki etkisine dair ana bulgular daha
cok dayanikli mallarla ilgilidir. M.J.Hamburger, yapmis oldugu analizde, otomobil
alimlart ve diger dayanikli mallara yapilan harcamalarin faiz oranlarindan negatif
yonde etkilendigini ortaya gikarmigtir. Ayrica konut talebine yonelik arastirmalarda da

faiz oranlari 6nemli bir belirleyici degisken olarak tespit edilmistir'®>

2.1.7. Tasarruflar

Hanehalklarini tasarrufa yénelten bir takim psikolojik nedenler vardir. Keynes
fertleri harcamadan alikoyan bu faktorlerin en az sekiz tane oldugunu ifade

etmektedir'®. Bunlar,

-(")nccden kestirilemeyen, beklenmedik olaylar igin 6n tedbir olarak bir kaynak

hazirlamak,

-Cocuklann egitimi ve yashlik yillarinin harcamalan igin gelecege yonelik

basiretli davranma iggiidiisii,

-Gelecekte daha fazla gelir elde edebilme hesabiyla tasarruflarin yatirimlara

yoneltilmesi,
-Gelecekte daha fazla harcama yaparak hayat standardimi gelistirme,
-Tasarruf yolu ile bagimsiz olabilme ve giiven duygusunu artirma,

-Spekiilatif faaliyetlerde ve iy projelerinde tesebbiis firsatlarms iyi

degerlendirebilme,

I Warren E. Weber, Interest Rates, Inflation and Consumer Expenditures, The American
Economic Review, Dec.1975, Vol.65, No 5, s. 843-858.

"2 R. Ferber, Consumer Economics, A Survey, a.g.e., s. 1314.

193 J.Maynard Keynes, a.g.e., s. 107.
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-Gelecek nesilleri ekonomik ve kisisel anlamda onurlandirma diistincesiyle
miras birakma,

-Cimriligi, a¢ gozliligli, hirs ve tamahkarhigt tatmin ve bastirma, seklinde
siralanabilir.

Bu nedenler bir hayli subjektif nitelikte olmalarina ragmen, var olduklar da
inkar edilemez diizeydedir. Bir toplumda bu ve benzeri nedenler kuvvetli ise, o
toplumun tasarruf egilimi yiiksektir. Diger sarﬂar sabit kabul edildiginde, tasarruf
dﬁzeyinin yiiksek olmasi, tilketim fonksiyonunun oldugundan daha asagida, tasarruf
fonksiyonunun ise daha yukarida yer almasina neden olur. Dolayisiyla tiiketim
fonksiyonunda negatif bir faktér olarak ele alinabilir.

Hanehalklarim tiiketimden alikoyup tasarrufa sevk eden nedenlerin arasinda
toplumun sosyal-kiiltiirel yapisi da vardir. Bunlar ge¢misten gelen déger yargilarn
olarak kolayca degistirilemeyecek niteliktedirler. Mesela, ABD’deki Puritan gelenegi,
geemiste ¢alismanin ve tutumlu olmanin faziletine 6nem vererek harcamadan ¢ok
tasarrufa yonelmeyi tesvik eden bir sosyal biinye olusturmustu. Ancak daha sonra
tasarruf Akarsm, tilkketimi tegvik eden gelismeler bu yapiy1 degistirmistir'™. Benzer
sekilde, dini inanislar1 geregi ziiht ve takva’ diigiincesiyle, israfsiz ve kanaat igerisinde
yasamay1 arzu eden bir toplumsal ve aile yapisinda -biitiin gekiciligine ragmen-
harcamalarin diizeyi ortalama degerlere gore diigiik olabilmektedir.

Tiiketime . yonelik tesvik edici geligmelerin ulagabilecegi en iist seviyede
olmasina ragmen ve tiiketim egilimin bir hayli yliksek olmasina ragmen, modern
hayatin gelismesiyle birlikte tasarruf egilimi giderek artmaktadir. Bu egilimin
artmasinda tasarrufun kurumsallastirilmasimin 6nemli bir pay1 vardir. $S6yle ki, akte
bagl, kisa vadede iptal edilmesi veya degistirilmesi miimkiin olmayan yasam sigortast,
zorunlu ipotekler, depozitolar, kamu ¢alisanlarinin zorunlu tasarruf kesintileri gibi
mecburi tasarruflar yasamin ve galigma hayatimn bir geregi haline gelmistir. Bu
kesintiler, bireylerin harcanabilir gelirlerinin azalmasina neden olmakla birlikte,
onlarin bazi harcamalar igin (mesela saglik harcamasi gibi) biitgesinden pay

aywrmamasint  saglamaktadir. Bu agidan ampirik ¢alismalarda, 6zellikle kamu

' Wallace C. Peterson, a.g.e.,,s.171.
* Her turltt zevke karst koyarak yasak olan seylerden sakinarak yagamak.
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| calisanlarimin saghik, konut, ulagim vb. gibi bazt harcamalarimin miktarint tespit etmek

oldukga zordur.
2.1.8. Gegmis Tiiketim

Yukarida agiklanan gelir hipotezlerinin tamaminda tiiketici birimlerin tiiketim
aligkanliklar1 ve egilimlerinin'davramslarla etkilesimi kabul gdrmektedir. Bu, aym
zamanda tiiketimin yildan yila aninda degismeyecegi, belli bir miiddet aym bilesimde
devam edecegi anlamina gelmektedir. Ozellikle nisbi gelir hipotezinde bu anlayigin
onemli bir yeri vardir. Cari tiiketimi izah ederken aligkanliklarin ve egilimlerin etkisi
ve gecmis tiketimin bir degisken olarak titketim fonksiyonuna eklenmesi
gerekmektedir. Ancak hipotezlerde de goriildiigit gibi, bunun igin veriimis bir
ekonometrik model mevcut degildir. Buna ragmen olusmus genel kanaate gore,
geemiste ulagibg en yiiksek tiiketim diizeyi gelirin azaldigt donemlerde de
siirdiiriilmek istenmektedir. Ciinkii bu aligkanliklarin tiiketimin azalmasina kars
gosterdigi direng, artmasina kargt gosterdikleri direngten daha kuvvetlidir. Yani
titketiciler daha yiiksek bir hayat standardina ve refah diizeyine daha ¢abuk ve kolay
uyum saglarken, diisiik bir standard: kabullenmeleri o kadar kolay olmamaktadir.
Duesenberry bu durumu gz niine alarak dolaylh bir yolla, yani gegmiste ulagilmig en
yliksek gelir diizeyini modeline eklemigtir. Gegmis tiiketim olgusu siirekli gelir
hipotezinde siirekli tiikketim kavraminin i¢inde ortiilit olarak bulunmaktadir.

T.lE. Davis, s6z konusu bu etkiyi dogrudan ele alarak, cari tiiketimin gegmis
donemlerde ulasilmis maksimum tiiketim seviyesine baghi oldugunu sdylemistir.
Ancak cari tiiketime en g¢ok yakin gecmisteki tiiketim aligkanhiginin etki ettigi daha
akilcidir. Ciinkii gec}mis dénemlerde ulagilmig bir yiiksek tiiketim diizeyi, ¢ok uzun bir
siire etkisini koruyamaz'®.

Gegmis tliketim, L. R. Klein’in olusturdugu tiger aylik Ingilte;re modelinde
gecen iki senenin {iger aylik donemlerine ait tiiketim harcamalarinin aritmetik
ortalamast olarak alinmistir. Bu modeldeki tahminlerde gegmis tiiketim, olusturulan

tilketim fonksiyonlarinda anlamli olarak yer almstir. Bu fonksiyonlar gida, gida

digindaki diger dayaniksiz tiiketim mallann ve dayanikli mallara ait tiiketim

' 7. Avrahioglu, a.g.e., s. 1001.
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fonksiyonlaridir. Hizmetlere ait titketim fonksiyonunda ise tahmin parametresi
anlamsiz bulunmugtur'®® ’

Yine ii¢ aylik ABD modelinde gegmis tiiketim degiskeni iki farkls formda
kullanitmistir; Gida, gida digindaki diger dayaniksiz mallar ve hizmetler tiiketim
fonksiyonlarinda gegmis tiiketim bir dnceki yilin iger ayhk devrelerine ait titketim
harcamalarinin ~ ortalamasidir.  Otomobil dismdaki dayanikli titketim mallar:
fonksiyonunda ise, gegmis titkketim onceki on iki yilin iiger aylik donemlerine ait
tiketim harcamalarinin ortalamasidir. Otomobil harcamalarim temsil eden tiiketim
fonksiyonunda ise gegmis tiiketim degiskeni kullamlmamlstnrl97

Burada iki degisik caligmann incelemesinden goriilecegi gibi; Ingiltere
modelinde hizmet tﬁketirﬁ fonksiyonunda gegmis tiiketim degigkeni anlamsiz
bulunurken, ABD modelinde anlamli bulunmustur. Bu, uygulamalarin farkl
yaklasimlarla yapilmasindan kaynaklamiyor olabilir. Ayrica, gegmis tiiketim
degiskeninin ilavesiyle daha gergekgi bir tiiketim fonksiyonu elde edilmekle birlikte,
istatistiki yonden bdyle bir fonksiyonun katsayilarinin en kiigiik kareler yontemiyle
bulunacak tahminleri sapmali olacaktir'®®. Bunun igin yatay kesit verileriyle yapilan
arastirmalarda tespit edilebilen tiiketim, cari dénem tiiketimi oldugundan, ge¢mis
tilketim degiskeni fonksiyonlara eklenememektedir.

2.1.9. Vergi indirimleri ve Barro-Ricardo Hipotezi

Vergi oranlarindaki bir indirimle kigisel tasarruflarin artirilmasi dolayisiyla
yatinmlarin artmasi ve tiretim kapasitesinin yiikselmesi amaglanmaktadir. 1980°li
yillardaki Amerikan ekonomisinde uygulanan vergi indirimlerinden amaglanan da
buydu. Vergi indirimleriyle tiiketim harcamalarinin artacagi ve faiz oranlarinin
yiikselecegi diigiincesiyle bir crowding out etkisinin ortaya ¢ikacag: goriisiine karsilik
vergi indirimi savunucular, tiiketimlerin degil tasarruflarin artacagt ve diglama
etkisinin ortaya ¢tkmayacagim iddia etmektedirler. Ciinkii iddia edildigi gibi bir faiz

orami artig1 yaganirsa bu tiiketimi degil tasarruflar artirabilir'®”.

19 L.R.Klein ve digerleri, An Econometric Model of tha U.K., Oxford, Basil Blackwell, 1961’den
aktaran Z. Avralioglu, a.g.e., s. 100.

197 3 S.Duesenberry ve digerleri, The Brookings Quarterly Econometric Model of the U S., Rand

.. McNally and Co., Chicago, 1965’den aktaran Z.Avralioglu, a.g.e., s. 101.

18 J.Johnston, Econometrlk Metodlar, Cev.Yiiksel Isyar, Ergtin Klp, Atattirk Umversntesn Yayinlarn
No:584, Erzurum 1981, s. 132,

1% R .Dornbusch, S.Fischer, a.g.e., 5. 320.
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Vergi indirimi ile ilgili tartigmalar 19. yy.’da David Ricardo tarafindan
baglatilmig ve Robert Barro tarafindan 1980’lere dogru yeniden giindeme getirilmistir.
Bu tartlslﬁalarln sonucunda, vergilerdeki degismelerin siirekli gelir hipotezine gore
tiiketim iizerinde etkili olmamasi gerektigi ileri siiriilmiigtiir. Zira vergi oranlarinin
zaman igerisinde yer degistirmesi, siirekli geliri etkilemeyecektir. Gortildiigii gibi eéer
siirekli gelir vergi indiriminden etkilenmezse, tiikketim de etkilenmeyecektir. Bugiin
vergi indirimi yapilirsa, hanehalki vergi indirimini tasarruf edecek ve bununla
gelecekte daha yiiksek olan vergileri ddeyecektir. Daha agik bir ifadeyle, rasyonel
hareket eden bir hanehalk: bugﬁnkﬁ borglanmanin gelecekte vergi artisi anlamina
gelecegini kestirerek tiiketimini artirmaktansa tasarrufa yoénelecektir. Ancak bu
varsayimlari temelinden sarsacak tartismalar mevcuttur. Soyle ki, vergi indirimlerinin
fiyat artiglarim ve geliri artirmasi ve bunun da toplam vergi gelirleri 7”yi artirmasi gibi
bir sonug kesin degildir. Sayet hiikiimet harcamalann (G), fiyat artiglarinin bir
fonksiyonu olarak gergeklesiyorsa (G = fP), biitge agig1 (b)’nin vergi oranlarindaki,
D = G - T kadar bir azalmayla artacap: veya azalacag: hususu agik degildir®®.

Barro-Ricardo teorisine goére vergi indirimleri tasarruf edilmeli ve
hanehalklarinin tasarruf oranlar1 yiikselmelidir. Oysa Amerikan deneyiminde bunun
boyle olmadigy tespit edilmigtir. 1980°de hanehalklarimin tasarruf oranlari %6
civarinda iken, vergi indirimlerinin uygulandig1 1984’den sonraki yilda bu oran %5.5’¢
digmiistii. SOylenmesi gereken baska bir husus da, hanehalklarimin teoride
ongoriildigii gibi davranmadiklanidir. Hanehalklan vergi indirimlerini ilk etapta
kendileri igin bir gelir kabul ederken, gelecekteki vergi artiglarinin gelecek kugaklarin
Odeyecegi diislincesiyle hareket edebilirler. Bagka bir husus da, hanehalklar1 ve kamu
tasarruflarmin  azalmasina kars1 sirket tasarruflarimin artacagi ihtimalidir. Ancak
Amerikan deneyiminde, milli tasarruf oraninin azaldipn goézlenmistir®®'. Bu durum

gelir seviyesi diisiik olan toplumlarda daha bariz bir sekilde gériilebilir.

2.1.10. Tiiketici Kredisi

Tiiketici kredisinin varligt, satin alma kaynaginin yalmiz cari gelir olmasi

durumuna gore daha fazla tiiketim harcamasi yapmaya firsat verir. Tiiketim kredisi,

20 william H.Branson, Makro fktisat Teorisi ve Politikasi, Cev. Ibrahim Kanyilmaz, 2. Baski, Alfa

Bastm Yayim Dagitim, Istanbul 1995, s. 369.
' R Dornbusch, S.Fischer, a.g.e., s. 320.




96

cari harcamalarin finansmaninda kullamlan bor¢ alinmig fonlardir. Eger tiketiciler
toplam borglarini daha fazla yiikseltecek sekilde borglamirlar ise, titketim fonksiyonu
yukari dogru kayma egiliminde olur. Toplam titketim harcamasi gelire oranla
yiikselmis olacaktir. Tiiketim kredisinin baslangicta titketim egilimini yiikselttigi
dogrudur. Ancak bu kredilerin daha sonra tiiketim harcamalarim azaltacak sekilde etki
gostermeleri de dogrudur. Ciinkii alinan bu kredi borglan, geri 6denmek
durumundadirlar. Sonug olarak eski borglarin 6denmesi igin yeni borglanmaya
gidilmezse kredilerin tiiketim harcamalarim tegvik edici etkisi kisa 6miirlit olacaktir.
Tiiketicinin borglanmas: tiiketim fonksiyonunun seviyesini yiikselttigi gibi, borcun geri
odenmesi de fonksiyonun seviyesini diigiiriit. Bu agidan tiiketim harcamalar

hususunda yeni borglanma oram ile, geri 6deme oram arasinda ki iligki 6nem arz

etmektedir’®?.

2.1.11. Diger Ekonomik Faktorler

Yukarida izahina qalistigimiz ekonomik faktérlerin diginda kalan daha bir ¢ok
faktér, tiiketimi dolayli ya da dolaysiz olarak etkileyebilmektedir. Ekonomideki
konjonktiirel dalgalanmalara gore tiiketim harcamalari da farklihik arz edebilmektedir.
Ayrica bir ekonomide meydana gelebilecek her hangi bir kurumsal‘ degisiklik,
tiiketicilerin harcama ya da tasarruf davranilarin etkileyebilir. Benzer gekilde bir
ekonomide transferlerin artmasiyla cari harcama "diizeyi yiikseltilebilmektedir. Bir
hanehalki grubuna yapilan gelir transferi, genis bir diigtince ekoliine gore tiretken
olmayan gayrimenkul yatirimlar1 gibi, dayamkl titketim mali satin altnmast gibi artan
bir oranda cari titketime harcanmaktadir. Bu tiir harcamalar bir ekonomide enflasyonist
baskilarin yam sira, transfer elde etmeyen hanehalklarinin titketim yapilarina giiglii bir
gosterig etkisinde bulunmaktadir®®. Bu transferlerin titketime yonelik kullanilmasinin
diger bir yonii, transfer edilmis fonlarin yarattify tikketim talebinin nispeten yiiksek
ithalat igerikli olmasidir. Bu da bir ekonomide 6demeler dengesinin agik vermesine

sebep olmaktadir.-

22 wallace C. Peterson, a.g.e., s.182-3.
3 Qohail J. Malik, Nacem Sarwar, Some Tests for Differences in Consumption Patterns..., The
Pakistan Development Review 32:4, Part I, 1993, s. 699.
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2.2. DEMOGRAFIK FAKTORLER

Demografi, belli bir anda, ¢esitli 6zellikleri bakimindan niifusun
incelenmesidir. Bir {ilkede tiiketici davramiglarinin ekonomik analizini demografik
analizinden ayrigtirmak miimkiin degildir204. Gergekten de bir lilkede yasayan insanlar

tiretici, is¢i, memur, emekli, geng, yash, egitimli, egitimsiz vb. olabilirler ancak bu
insanlarin  tamami tﬁketibidirler. Bu bakimdan demografik faktorlerin tiiketim
tizerindeki etkisinin analizi 6nemlidir. |

- Demografik karakteristiklerin tiiketim {izerindeki etkisi siiphe goétiirmez bir
gergeklik olarak kabul edilirken®”, bu etkilerin matematiksel olarak bir fonksiyon

seklinde ifade edilmesi olduk¢a zordur. Bu degiskenlerin say1 itibariyle ¢ok olmasi ve
etkilerin uygun bir modelle ifade edilmesine imkan verecek teorik bilgilerin olmamast
en 6nemli zorluklardir. Demografik degiskenlerin bir regresyon analizinde anlamli bir
‘gekilde ifade edilememesi, oncelikle bir spesifikasyon meselesidir. Bu degigkenlerin
birimlendirilebilen diger degiskenlerle birlikte ifade edilmesi bu agidan imkansizdir.
Bunun igin demografik degigkenler genellikle tasnif degiskeni olarak kullanilirlar.
Tiiketim fonksiyonlar demografik $zelliklere gore ayn ayr olusturularak bu 6zelligin
tiiketim {izerindeki etkisi ancak bu sekilde ortaya konulur. Boylece bir demdgraﬁk
ozelligin titketime etkisi notralize edilmis olmaktadir. Benzer sekilde hanehalklarinin

demograﬁk Ozelliklerine gore alt siniflar olusturularak Engel Egrileri de aymn ayn

tahmin edilmistir’®.

22.1. Yas

En kiigiik tilketim birimi olarak ele alinan henahalki, ¢esitli yaglardaki
fertlerden olusabilmektedir. Anne, baba ve cocuklardan olusan bir hanehalkint
distinecek olursak, anne-babamin yaslan birbirine yakin olarak kabul edilse de
cocuklarin farkh yaslarda olmalan muhtemeldir. Haliyle boyle bir ailede herkesin
tiiketim ihtiyaci farklilik arz edecektir. Her yasin kendine 6zgii ihtiyaglari oldugu gibi,
tiim yas gruplarr i¢in gegerli olan ihtiyaglarin, tiiketim harcamalan igerisindeki agirhig:

ve kompozisyonu da yasa gore degismektedir. Cocuklarin talep ettigi mallar ile,

2% Raymond Barre, Economie Politique 2, 9. Ed. Presses Universitaires de France, Paris 1980, 5.294.

2»Robert A. Pollak, Terence J. Wales, Demographic Variables in Demand Analysis, Econometrica,
Vol. 49 No: 6, 1981, s. 1546.

2% Howard Howe, Cross-Section Application of Linear Expenditure Systems: Responses to
Sociodemographic Effects, American Journal Agricultural Economy, 1977 Vol. 59, s. 142,
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olgunlarin ve yashlarin talep ettifi. mallar arasinda da farkhiliklar vardir’”.

Hanehalklarinin  bu  sekilde yaglarma goére smiflandinimasi  gelir-titketim
etkilesimindeki hassasiyeti ortadan kaldirmaktadir. Ciinkii farkli yagtaki insanlarin
gelir-tilkketim hassasiyeti farklidur.

Bir hanehalkinin tiiketim harcamalan hayat boyunca dalgalanmalar 'gﬁsterir.
Bir harcama kalemi siirekli olarak aymi agirhikta olmayabilecegi gibi, harcama

listesinde yer alan bir tiiketim mali daha sonra bu listede yer almayabi'lir208

. Hayatin
akis1 icerisinde bazi donemlerde, mesela saglik hizmetleri titketiminde yﬁkSelmeler
olabilir. Dayamkl tiiketim mallarina yonelik harcamalar, hanehalkinin olustugu ilk
yillarda daha yogunken, sonraki_ yillarda daha azdir. Cocuklarin olmasiyla birlikte
hanehalkinin beslenme, egitim, saglik -harcamalar1 artmakta, ¢ocuklarin yaglarinin
ilerlemesiyle bu harcamalarin yogunlugu azalmakta, zamanla gocuklarin ekonomik
bagimsizliklarini  kazanmalanyla da onlann varhgindan kaynaklanan harcama
yogunlugu sona ermektedir: Teorik olarak ngoriilen sey; hayatin baglangig yillarinda
(ya da hanehalkinin olugmaya bagladigi yillarda) kisisel tercihlerin bor¢glanma y6niinde
oldugu, olgunluk yillarinda bu borglanmalarin kapatilarak tasarruflarin olusturuldugu
ve yashillk yillarinda da biriktirilen bu tasarruflarin  harcamalara kullamldig:
seklindedir. Ancak bu ongoriiniin biitiin toplumsal ve kigisel yapilar igin dogru
olacagim s6ylemek miimkiin degildir.

Aym yas grubundaki biitin insanlanin homojen bir davrams kahbr
sergilediklerini s6ylemek yanlig olur. Ciinkii is hayatina profesyonel olarak baglayanlar
ile digerleri arasinda gelir elde etme zamam itibariyle farklilik vardir. Normal
calisanlar profesyonel ¢aliganlardan daha geg, bir gelir diizeyine ulasabilirler.
Dolayisiyla aym yas grubundaki galiganlar araémda biri birinden daha 6nce dengeli bir
harcama biitgesi olugturmug insanlar olabilir. Bu dengeli biitgeye ulagan insanlarin da
tikketim ve tasarruf egilimleri digerlerininkinden farkli olacaktir. Daha yiiksek bir
hayat boyu gelire ve daha diigiik hizl1 gelir artigina sahip olan profesyonel galisanlarin

tasarruflar1 daha azdir. Ancak diger ¢aliganlarin daha diistik bir hayat boyu geliri ve

201 Angus S. Deaton, Javier R. Castillo, Duncan Thomas, The Influence of Household Composition on
Household Expenditure Patterns: Theory and Spanish Evidence, Jornal of Political Economi,
1989, Vol. 97, No:1, s. 180.

208  ester C. Thurow, Optimum Lifetime Distribution of Consumption Expenditures, The American
Economic Review, 1969, Vol.69, No:3, s. 325.
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daha hizlt artan gelirleri karsisinda tasarruflant daha yiksektir. Genglik yillarinda
cahisanlarin geliri sayet profesyonellerin gelirine nispeten daha yiiksek ise sonug gok
daha az tiiketime yonelik olacak ve aymi zamanda daba yagli dénemlerde gok fazla
titkketim gerc;eklesecektirzog.

Hanehalkin temsil ettigi varsaylmlyla hanehalki reisinin yagi, genellikle tasnif
depiskeni olarak kullanihirken, bazi galismalarda tiiketim fonksiyonuna bagimsiz bir
degisken olarak ilave edilmigtir. Bunun igin L.R. Klein ve Margeret G. Reid’in

219 Klein, lineer bir modelde hanehalki reisinin yasini

calismalar 6mek gosterilebilir
asagxdaki‘gibiqullanmlstlr:
C=al+ fAY T (234
Burada; C, Tiiketim, Y, Gelir ve 4’da hanehalki reisinin yasidir.
Margeret G.Reid’de 4 ile gosterdigi yas kompozisyonunu diizenledigi
regresyon denklemiyle séyle gostermistir:
C=a+bY+cO0+dH+eN+fA (2.35)
Burada; C toplam tiiketim, ¥ harcanabilir gelir, 0 gegici gelir (kaza ve yangin
sigortalari, hediyeler ve miras dahil), H oturdugu mesken kendinin olanlarin say1isimin
toplam hanehalk sayismna orani, N oturdugu meskeni 1950’den sonra alanlarin
say1sinin toplam hanehalki sayisina orani, 4 ise hanehalki reisi ortalama yasidir.

Bu diizenlemeler olduk¢a basit olmakla birlikte, yas kompozisyonunun bu
modellerde gosterildigi gibi titketimle her zaman dogrusal bir iliski igerisinde oldugu
da tam olarak gergege uymamaktadir. Dolayistyla yasin gruplara ayrilarak bir tasnif
faktorii olarak kullanilmast daha uygundur. Bu amagla da henahalki reislerinin yaslarn,
genellikle calismaya baslama yagsi olarak kabul edilen 18 yas ile 56 yas ve iistii
arasinda bes gruba aynhr. Her yas grui)unun. tiketim fonksiyonlart ayri ayn

hesaplanarak yas kompozisyonunun tiiketim {izerindeki etkisi incelenir.

2.2.2. Egitim

Durkheim’e gore egitim; kisiye toplumsal yasaminda gerekli goriilen fiziksel,

entelektiiel ve moral yetenek ve becerilerin kazandirilmas: ve gelistirilmesi amacini

211

giiden bir faaliyettir™ . Egitim bireysel anlamda yiiksek bir yagsam diizeyi elde etmenin

29 | ester C. Thurow, a.g.e.,s. 327.
2197 Avralioglu, a.g.e., s. 106 ve s.84. )
21N T B, Bottomore, Toplumbilim, Cev: Unsal Oskay, 1. Baski, Dogan Yayinevi, Ankara 1977, s. 291.
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yoludur. Yiiksek gelirli ve toplumda saygin goriilen iglere girebilmenin yolu egitimden
geger. Egitimli insanlarin gelirinin yam sira, sagligl, beslenmesi, giyimi, sosyal
faaliyetleri, kiiltiirel birikimleri de iyi diizeydedir*'*.

Egitim siirecinin ve sisteminin ekonomik fonksiyonu, kisaca, ekonominin
ihtiyaglarina uygun ve gelecegin tiiketicilerine gerekli bilgiyi verecek insan giicii ile
birlikte iggiiciint saglamaktir®', |

Egitimle gelir seviyesi arasinda dogrusal bir oranti olmakla birlikte, 6zellikle
azgelismis ve gelismekte olan {ilkelerde yaygin igsizlik dolayisiyla bireyler egitim
diizeylerine uygun islerde istthdam edilemedikleri gibi, egitimlerine uygun bir gelir
diizeyine de kavusamamaktadirlar®'®. Bu durumda, bu tiir ortamlarda yapilan ampirik
aragtirmalarda egitim diizeyi yiiksek insanlarin tiiketim egilimlerinin yiiksek ¢ikmasi
muhtemeldir. Ciinkii egitim diizeylerine gére gelir seviyeleri diigtiktiir.

Daha ¢ok gida, giyim vb. tiiketim harcamalarina ve refahin farklt kriterlerine
ileride sahip olabilmek ve ¢aligan niifusun gelecekteki verimliligini artirmak
bakimindan, egitim bir yatinmdir. Egitim, ferdin daha ¢ok gelir elde edebilmesi
yoluyla refah diizeyinin yliksek olmasini ve yiiksek hayat standartlarina ulagabilmesi
imkanlarini tanir. Bu da fertlerin daha fazla harcama yapabilme imkanlartnin oldugunu
gosterir. Ancak yiiksek gelir diizeyinde marjinal tasarruf egilimi marjinal tiiketim
egilimine gore daha yiiksektir. Fertler; egitimden, bilgi disinda kendine gﬁven‘ duyma,
kararlarinda bilingli ve isabetli olma, toplumun bir ferdi oldugu bilincine varma, beseri
iligkilere, orf ve adetlere, kiiltiirel mirasa daha bagh ve saygili olma gibi vasiflar da
kazanabilirler”®. Dolayisiyla egitimli insanlarin tiiketim harcamalarinda faydayi
encgoklastiracak sekilde kaynaklarini tahsis etmeleri ve kalite, miktar ve harcama
zamani gibi makul degerlendirmeleri yapmalart beklenir.

Egitim diizeyi, daha ¢ok ABD gibi gelismis iilkelerde hanehalkinin
biiyiikliigiinii belirleyen faktorlerden birisidir. Dolayisiyla daha yiiksek egitim
diizeylerinde daha kiigiik hanehalki biiytikliigli gézlenmektedir. Ayrica daha yiiksek

egitim seviyelerinde, daha gok bilgi sahibi olma ve ileriye yonelik menfaatler icin

22T B, Bottomore, a.g.e., s. 296. .
Hamide Topguoglu, Egitim Sosyolojisi (Kaynak Metinler), Ankara Universitesi, Egitim Fakilltesi
Yaylari No: 14, Ankara 1971, s, 16.

2" Mustafa E. Erkal, Sosyoloji, 7. Basim, Der Yaynlari {stanbul 1996, s. 123.
25 Mustafa E. Erkal, a.g.e.,s. 129,
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yitksek bir tasarruf diizeyi sergilenir. Dayanikli tiiketim mallarina yapilan harcamalar
agisindan degerlendirildiginde de, yiiksek egitim diizeyindeki insanlarin daha gok
tasarrufa yonelik hareket ettikleri goriilmektedir®'®,

Ulkemizde yapilan bir arastirmaya gore de; 6zellikle dayamkli titketim mali
alimlarinda, egitim, gelir diizeyi ve gallsén sayisindaki artiga paralel olarak, kararlarda
hanehalk: reisinin agirligi azalirken, aile reisi ve esinin birlikte karar verme orani

yl'ikselmektedirzn.

Dolayistyla, egitim, kazang ve birlikte ¢alismanin ailelerde
pedersahi karar verme gelenegini degistirdigi ve kararlara esin de katildig1 daha ¢agdas
bir aile yasamina onciiliik ettigi soylenebilir. Gelir seviyesindeki yiikseklige bagh
olarak yiiksek egitim diizeyindeki insanlarda pesin alig verigin daha yaygin oldugu
gorilmiistiir. Aile reisinin egitim diizeyi yﬁkseldikce satin alma kararlarinda ailelerin
kendi deneyimlerinin oynadig1 rol artmaktadir. Aile reisinin egitim diizeyi ve gelir
diizeyi diistiikge gorsel ve yazili medya reklamlarindan etkilenme oram da
azalmaktadir. Buna karsilik bu tiir ailelerde es dost tavsiyesinden yararlanma ve satici
ve vitrin cazibesinden etkilenme orant yiiksek bulunmustur.

Egitim diizeyi de diger demografik faktorler gibi bir tasnif degiskeni olarak
kullamlmaktadir ve ayrr ayn tiiketim fonksiyonlariyla egitim-tiiketim etkilesimi ortaya

konulmaya calisilmaktadir.

2.2.3. Meslek

Kisinin modern topluma entegrasyonu isi ile gergeklesmektedir. Isin igerigi,
meslegin ait oldugu grup, isyerindeki ¢aligma sartlar1 gibi faktorler kisinin tiim insani
iliskilerini ve yasam tarzim dogrudan dogruya belirlemektedir. Kisinin sectigi meslek
grubundan elde ettigi geliri, onun fiziki varligimin styo-ekonomik temelini
olusturmakta, ona sosyal statii ve prestij kazandumaktadir. Bazi meslek gruplari
toplumun 'bakls agisina gore prestijli goriilirken, bazilarninin  degeri  diisiik
goriilmektedir. Bu bakis agisina gore kisinin sosyal statiistinil saglama almasint terhin

edebilecek tek etken onun ekonomik giicii ve elde ettigi gelir diizeyidir. Elde edilen

26 Armold Zellner, Research on Income, Consumption and Savings, American Economic
Association, May. 1975, s. 568.

27 Emre Kongar, Dayanikh Tiiketim Mah Edinme Karari ve Etkileyen Faktorler, istanbul Ticaret
ve Sanayi Odasi Yayni, Istanbul 1992.
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gelir diizeyi, kisinin toplum iginde prestijini yiikseltebilecek veya diisitk goriilmesine
neden olabilecektir®'®.

insanlarnin farkli iktisadi faaliyetlerle ugragmalarinin onlarin psikolojik
yapilarin ve kisilik dzelliklerini etkileyecegini sdyleyen ibn-i Haldun, bu etkilegimin
zaman zaman karsihkh olabilecegini sﬁylemistirzw. Bu genel yaklasimin 1s18inda
degisik mesleklerin ve ilim dallarnin insan tabiatina farkh etkilerinin oldugunu ve
bunlardaki ilerlemenin insan diisiince ve yagam kabiliyetlerini gelistirdigini aym
zamanda da medeniyet asamalarim olusturmada temel tegkil ettiini soylemektedir.

Secilen meslegin prestijli bir meslek olmasi gelir seviyesinin yiiksekligi ile
birlikte elde edilebilirse bu, toplumda o insam ekonomik gii¢ sahibi yapar. Ekonomik
giice sahip olan bireyler de karar alanlart igerisindeki diger karar birimlerini etkileyici,
yonlendirici ve kendi amaglarimi kabullendirici bir egemenlik durumuna sahiptirler.
Dolayisiyla bu tiir insanlar her konuda oldugu giBi tiiketim davraniglar1 agisindan da
takip edilen, gézleneﬁ insanlardir.

Meslek gruplarimin davramiglar {izerindeki bu genel etkilerinden hareketle,
titketicilerin ‘sectikleri. meslegin onlar, kazandirdiklan gelir ve prestije gore bir
davrams kalibina stiriikledigi soylenebilir. Sectigi tiiketim mallarinmin kalitesinden
miktarina kadar, alig veris yaptigi yerlerden, oturdugu semte kadar her seyi ile
mesleginin ona kazandirdig: prestiji, statilyii sergiler ve korumaya ¢aligir. Bu durumun
toplum igerisinde kendisini farkli yaptigt dﬁgiincesiyle birlikte, toplumda bu bireyi
farkl1 bir bakis acisiyla degerlendirir. Ancak, bir meslegin toplum goziindeki
saygmligina uygun bir gelir diizeyine ulagamamasi, bu meslek tiirliniin yavag yavas
toplum nazarinda prestijini kaybetmesine sebep olmaktadir. Bu da meslek sahibi ferdin
ekonomik sartlarint daha da zorlagtirmaktadir. Haliyle, beklendigi gibi bir titketim
veya tasarruf tablosu sergileyememektedir.

Genellikle alti meslek grubuyla birlikte emekli ve issizlerinde yer aldigt bir
gruplandirma ile meslek tiiketim iligkisinin ele alindigt bir ¢ok ¢aligmada, meslek tiiri,

diger degiskenler gibi bir tasnif degiskeni olarak kullanilmaktadir.

'8 Hutsnil Erkan, Ekonomi Sosyolojisi, Alper Matbaasi, lzmir 1991, s. 108-9.
29§ E.Kozak, ibn-i Haldun’a Gore insan-Toplum-iktisa‘t (1), Pinar Yaynlari Istanbul 1984, s. 41.
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2.2.4. Hanehalk: Biiyiikliigii

Bir hanehalk: biiyiikanne-bilyiikbaba, anne-baba ve gocuklardan olusan genis
bir aile olabilecegi gibi, sadece anne-baba ve kiigiik gocuklardan olusan gekirdek aile
de olabilir. Aile yapis1 zamanlar ve toplumlar arasinda farklilik gésterebilmektedir.
Tiirk aile yapist da zaman igerisinde genis aileden, gekifdek aile yapisina dogru bir
seyir takip etmistir. DIE verilerine gore, Tiirkiye’de ortalama hanehalk: buytikltigii 4.7
civarindadir.?®®. Bu deger kirsal yerlesim alanlarinda 5.5 civarinda ve 9’a kadar
ylikselebilmekte, kentsel alanlarda da 4.2 civarinda ve 3’e kadar diisebilmektedir.
Benzer durum dogu ile bat1 bolgeleri arasinda da goézlenmektedir. Mesela, Bursa’da
ortalama hanehalk: biiyiikliigii 4.4 civarinda iken, Hakkari’de 9.4 civarindadir. Ayrica
Tiirkiye'de ailelerin % 60’1 gekirdek ailelerden, %32’si genis ailelerden ve %8’i de
paralanmus ailelerden olugmaktadir®'.

Hanehalk: biiyiikliigii ile tiiketim arasinda bir iligkinin oldugu agiktir. Genel
olarak henahalkindaki fert sayisi artinca tiiketim harcamalar1 da artmaktadir. Ailedeki
cocuk sayisinn artmasi ve diger fertlerin bulunmasi belli bir biitgenin tahsisini
etkilemektedir. Mesela, gocuklu aileler gocuksuz olup aym biitceye sahip olan ailelere
nazaran daha y\'iksek bir gida harcamasina sahiptirler. Benzer sey, giyim, egitim, saglik
vb. harcamalar igin de gegerlidir.

Hanehalkinin fert sayisinin biiyiik olmasi, o hanehalkina bir takim ekonomiler
kazandirir. Bu ifade, fert sayis1 arttikga tiiketimin ayni hizla artmayacagi anlamina
gelmektedir. Ayrica farkli mallarinin tiiketiminde fert sayisinin etkisi farkh sonuglar
dogurmaktadir. Mesela, gida harcamalari hanehalk: iyelerinin sayistyla dogru orantili
olarak artmakta iken, konut ve dayamkl tiiketim mallarma yapilan harcamalar
azalmaktadar.

Onemli bir konu da hane igerisindeki fertlerin tiiketim y&niinden birbirinden
farkls oldugudur. Mesela, Bir ¢ocuga diigen gida harcamasi ile yetiskin bir insanin gida
harcamasi bir degildir. Hane harcamalan igerisinde egitim harcamalarinin tamam
¢ocuklara yonelik iken, yetiskinlerin pay1 stfirdir.

Bir ailenin ikinci bir gocugunun olmast onlarin harcamalarint birinci ile ayns

miktarda artirmalart beklenemez. Ciinkii ikinci ve daha sonraki ¢ocuklann aileye olan

220 Basbakanhkv DIE, Nitfus istatistikleri, Internet Web Sayfast.
2! Faruk Kocacik, Sivas’ta Kentsel Aile, Ditek Matbaacilik, Sivas 1997, s. 23.
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marjinal maliyeti, ortak yada daha dnce kullanilan egyalarin olmasindan dolay1 giderek
azalmaktadir. Bu gostermektedir ki, birinci qocukfa lineer olan harcama fonksiyonu
ikinci gocugun olmasiyla nonlineerligi kapsamaktadir. Bunun igin aile 6lgeginin
logaritmasinin alinarak model olusturulmasi daha uygundur®?. Buna gore titketimle
hanehalk: biiyiikliigii arasindaki iligki s6yle formiile edilebilir;
C=alogN, a>0 (2.36)
Burada, C, tiikketim ve N, hanehalkindaki fert sayisidir. Bu esitlik, N artarken
tilkketimin de artacagimi fakat tiiketimdeki artis hizinin gittikge azalacagini ifade

etmektedir.
2.2.5. Diger Faktorler

Yukarida belirtilenlerin diginda, hanehalkinin demografik karakteristikleri
arasinda cinsiyet ve medeni durum gibi faktﬁrler de tiiketim davramsi iizerinde
ctkilidirler. Medeni durumlanna gore evli, bekar ve esinden ayrilms veya esi 6lmiis
(dul) olarak simiflandirdigimz henahalklarinin her bir duruma goére sergiledikleri
davramglar farklidir. Oncelikle hanehalkinin tek bir kisiden olustugu, yani bekar ve
yalniz yasayan bir ferdin harcamalarinin miktar itibariyle daha diisiik olmas1 dogaldir.
Bu tiir insanlarin tiiketim harcamalarindaki farklilik daha ¢ok tiiketimin bilesimindedir.
Tiiketimi olugturan kalemler arasinda, spor harcamalarl, sosyal ve kiiltiirel harcamalar,
ozel zevklere ait harcamalar, diger tiiketicilere nazaran daha yogun sekilde rastlamak
miimkiindiir. Ancak geleneksel toplumlarda nispi olarak diisiik bir degere sahip olan
bu hanehalki tipine daha ziyade endiistriyel merkezlerde ve bilyiik sehirlerde rastlamak
miimkiindiir. Bunlar1 da genellikle ailesinden uzakta ¢aligmaya veya meslegini icra
etmeye gelmis fertler olusturur. Bekar tiiketicilerin evlilige hazirlik amactyla tasarruf
temayiiliintin yiiksek olmas: ihtimali yiiksek iken, dayamikli tiiketim mallar taksiti
ddeyerek evlilige hazirlik yaptigi da gézlenebilir.

Evli giftlerden olusan hanehalklarinin tiiketimleri, hanehalki sayisina. gore
degismektedir. Evliligin ilk yillarim yasayan giftlerin dayamkl tiiketim mallarina
yonelik harcamalar1 daha biiylik bir yekun tutarken, ileriye yonelik olarak tasarruf
amaciyla da yogun bir gayret icerisindedirler. Evlilik, hane icerisinde dogurganlik

durumunu ortaya ¢ikardigs igin fert sayisim artirict bir faktér olmamn yani sira, kadin

22 Martin Browning, a.g.e., s. 1436.



105

isgiicii arzinin olup olmamasina gore de gelir seviyesini belirleyen bir faktordiir™.

Evli giftlerin her ikisi de galisiyor ise hanehalkmin kullanabilir geliri artacaktir.
Dolayistyla daha yiiksek titketim yapabilme imkam s6z konusudur. ilerleyen yagam
siirecinde sergilenen titketim davrami§i tarzi, yukanda izah edilen genel ozellikleri
yansitir.

Tiiketim tizerinde etkili olan bir diger demdgraﬁk faktérde cinsiyettir. Cinsiyet
faktorii, kullamlan titketim mallarinin tiirtin@i belirler. Bir cinsin kullandig: tiiketim
mal1 veya yaptig tiiketim harcamasi diger cinsten tamamen farkl olabilir. Mesela,

kadinlarin giyim talebiyle erkeklerinki farklidir.
2.3. SOSYOLOJiK FAKTORLER

Ekonomik olaylar insan davramglari ile baglar ve onunla biter. insan
davramslan ise, belli bir gevre ve ortam iginde sosyal normlara bagh olarak
“gergeklesir. insan davramslan bireyin subjektif tutumu ile objektif hal ve sartlarm'
kargiliklr etkilesimi iginde olusmaktadir. Bu etkilesim sonucu olusan insan davranislart
sosyal roller seklinde ortaya ¢ikmaktadir. Sosyal rollerde bireyin subjektif tutumunu
belirleyen motivasyon yapisi ile objektif tutumu belirleyen gevre ve ortam tarafindan
birlikte belirlenmektedir. Bu nedenle ekonomik davranisa bagh. olarak ekonomik
faaliyetler, ekonomik karar ve tercihler, dogas1 geregi sosyal bir siire¢ icerisinde
gergeklesir®*. Ekonomik davramiglarin sosyal yéni, insanlarin davranislarimn diger
insanlarin davramslariyla karsilikli etkilesim igerisinde gergeklesiyor olmasindan
kaynaklanmaktadir. Her ekonomik davranig diger birimlerin ekonomik davranislarina
yoneliktir ve birbirini tamamlama durumundadir. Bu agidan ekonomik davrams,
ekonomik motivasyon ve amaglara bagh sosyal bir davramstir. Bundan hareketle,
tilketicilerin fiziki tiiketim kararlar rasyonel, duygusal, geleneksel ve toplumsal
tutumlarin karigimu olarak ortaya g¢ikmaktadir. Bu davrams ve faaliyetler, kendisine
temel olugturan sosyal alanin 6tesinde (is gevresi, semt, mahalle vs.) toplumun biitiinii
ve sosyal tabakanin sahip oldugu deger sistemi (inang, ahlak, gelenekler vs.) ve rol

beklentilerinden biiyiik 5lgiide etkilenmektedir®?,

2 Martin Browning, a.g.e., s. 1449.
24 Y. Erkan, a.g.e., 5. 28.
2 H. Erkan,a.g.e., 5. 46.
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Goriildiigti gibi ekonomik davramglar ozellikle tiiketici olarak bir insanin
davranigi, bir gok etkenin bir araya gelmesiyle yonlendirilmektedir. Bu agidan tiiketici
davramglarim salt ekonomik faktorlere dayandirarak agiklamak miimkiin degildir.

Simdi davramglar etkileyen sosyal faktorleri ele alalim.

2.3.1. Aile

Aile; ana, baba, ¢ocuklar ve yakin akrabalardan meydana gelen en etkili ve en
gelismis ekonomik ve toplumsal bir kurumdur. Toplumsallagmanin temeli ailede
atilmaktadir. Sanayileyme o6ncesinde bir genis aile yapist mevcuttu ve ekonomik
tiretimin tek merkeziydi. Endistri toplumuna gegis aileyi bir iiretim merkezi olmaktan
ctkarmug, pargalamis ve gekirdek aileyi olusturmustur. Cekirdek aile artik, g:ocﬁklarm
dogmasi ve bilyiitiilmesinde odak noktast olma ozelligini tistlenmis ve iiyeleri igin
duygusal bir destek ve tatmin kéynagl olmugtur??S.

Aile, tiyelerinin tutumlarint, giidilerini, kisiliklerini belirleyen giiglii bir faktor
olmasindan dolayi tiiketim yapisint etkilemektedir. Ailenin harcama siirecinde iki

onemli rolii vardir. Aile bireylerinin ise bu siiregteki rolleri farkhidir®’

. Ailenin rolii;
hangi firtinlerin satin alinacagina karar vermek ve bir toplumsal kurum olarak harcama
davramglarim  etkileyerek, bazi harcama davramglarim onaylamak, bazilarini
elestirmek ve gerekli diizenlemeleri yapmak seklindedir. Aile bireylerinin rolleri ise;

-Baglatict olmak: Belirli bir mal ya da hizmetin satin alinmast fikrini ilk ortaya
atan kisi olmak,

-Etkileyici olmak: Nihai satin alma siirecinde goriigii veya tavsiyesi alinacak
kisi olmak,

-Karar verici olmak: Bir harcamay1 yapmak ya da yapmamak, nasil, ne zaman
ve nereden yapmak hususunda nihai karar1 veren kisi olmak,

-Satin alict olmak: Fiili olarak satin alma veya harcamay: yapacak kisi olmak,

-Kullanici olmak: Bir mal veya hizmeti titketen veya kullanan kisi veya kisiler
olmaktir.

Bu rollerin aile bireyleri arasinda dagilimi, 6nemli &lglide yapilan harcamanin

niteligine baglidir. Mesela; saglik ve temizlik harcamalarimin yapilmasiyla daha ¢ok

evin hanimu ilgilenirken, sigara ve benzeri iiriinlerin alimiyla baba ilgilenmektedir.

226 Anthony Giddens, Sosyoloji, Cev: R.Esengtin, 1.Opretir, Birey Yaymecilik, Istanbul 1994, s. 111.
227 philip Kotler ve digerleri, Marketing, Prentice Hall, Ontorio 1988, 5.139-140.
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Ancak, harcama konusu eger dayanikli tiiketim mallarinin alimi ise, o zaman karar aile
bireylérinin tamaminin veya anne-babanin goriigleri dogrultusunda olur.

Tiiketici davramglart agisindan, aileleri karar alma durumlarna gore
siniflandirmak daha uygun olur. Buna gére;

-Ozerk aileler, eslerden her birisinin hangi konuda karar verecegi 6nceden
belirlenmistir. Bazi kararlann hanehalkr reisi olan erkek verirken, evin haniminn
verdigi kararlar da vardir.

-Erkegin egemen oldugu aile, kararlarin hemen hemen tamaminin hanehalki .
reisi tarafindan verilmesidir. Alinan kararlar kesindir, diger iiyeler buna mutlak
manada uyarlar.

-Annenin egemen oldugu aile, Evin hanimi harcama kararimi tek basina verir.
Bu konuda ydnetim kadinin elindedir.

-Esitlikgi aile, esler ve diger aile bireyleri birlikte karar alirlar.

Aile yapisindaki degi$iklik (genis aileden, ¢ekirdek aileye gecis), karar alma
makamint degistirdigi gibi icra makamin da degistirmigtir. Onceden erkek, hem karar
alicr ve hem de kararlar1 uygulayan kisiydi. Mallarin sahip olunmasi, elde edilmesi
veya tiiketim igin gerekli islerin yapilmasiyla u@rasan tek aile tiyesi erkekti.
Galbraith’a gore®® bunu kendisine gorev olarak kabul eden “toplumsal erdem sahibi”
kisi tarihsel siire¢ igerisinde stirekli degismistir. ik onceleri bu erdemliligi yiiklenen
erkek idi..Daha sonralar1 evin biitiin islerini goren, sadik hizmetkarlar bu goérevi
iistlendi. Ancak sanayilesmenin ve onun istthdam agindirmasinin karsisinda aile
kurumu biisbiitiin dagilinca, toplumda erdemliligi ev kadinlar1 yiiklenmeye bagladilar.
‘Giiniimiizde ise, ¢aligma hayatina birlikte katilmanin gerekleri sonucunda bu gérev
esler arasinda paylasilmaktadir. Biittin bu gelismelerin neticesinde ayni zamanda
tilketim standardinin yiikseltilmesi de saglanmstir,

Cagdas aile yapisinda yalin ancak ¢ok énemli bir igbsliimii gézlenmektedir.
Olagan durumlarda gelirin kullanilmasi hanehalk: reisinin temel yetkisidir. Ailenin
yasayaca1 yer, hemen tiimilyle geliri elde eden iiyenin ihtiyacina veya rahatina uygun
olarak belirlenir. Harcamalarin diizeyi ve niteligi veya harcama bigimi bilyik 6lgiide

paray1 kazanandan etkilenir. Paray1 kazanan aile tiyesinin meslegi (is¢i, memur,

8 J K. Galbraith, Ekonomi Kimden Yana, Cev:B.Corakgt, N.Hihllnetoglu, Altin Kitaplar Yaymevi,
Istanbul 1990, s. 49-51. :
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sanatc1, avukat, esnaf, sanayici, gift¢i vs.) ise, bunu etkileyen en 6nemli faktordiir.
Ancak tiiketimin yonetimi kadinin elindedir. Tiketimin biiyiik bir boltimi satin alict
kadinin segimidir. Mesela, deterjan tercihi, makarnanin segimi gibi tercihleri yapan
kadinlardir. Yani gercekte kararlarin uygulayicist kadinlardir. Erkek ise stratejik
eylemde bulunan yani parayr kazanandir. Evin, evdeki makinelerin, diger ara¢ ve
gereglerin bakim-onarimi, gida maddelerinin alinmast ve hazirlanmasi, gocuklarin
tikketimine refakat edilmesi, tatillerin organize edilmesi, misafirlerin agirlanmasi ve
hatta rekabetgi toplumsal gésterige katilmay1 bile kadin yﬁklenmistirzw;

Bu genel gézlemlerin yam sira, ferdi ilgilendiren kararlarda ve zaruri ihtiyag
maddelerinin alimt kararlannda sahsi fikirlerin daha g¢ok ©n plana ciktigr
goriilmektedir. Ancak dayanikli tiiketim mallarimn aliminda kararlar tek olarak degil,
hanehalkiimn biitiiniin karar ile ve planlanarak yapilmaktadir. Bu tiir ailelerin daha iyi
bir egitime sahip olduklar, gelir diizeylerinin en az orta diizeyde oldugu, yas itibariyle
daha geng olduklan ve profesyonel islerde galigan veya idarecilik isleriyle ugrasan
demokratik ve planli-programli harcama sistemine sahip aileler oldugu tespit
edilmistir. Ayrica, iyi bir evlilik yapilmig ve eslerin ya$lar1 ve egitim diizeyleri

birbirine daha yakinsa, aileyi ilgilendiren hususlarda ortak karar alma ihtimali daha

yitksektir*°.

2.3.2. Sosyal Simf

Tiiketicilerin davramslarint etkileyen sosyal-kiiltiirel faktdrlerden birisi de
tiiketicinin iginde yer aldigy toplumsal siniftir. “Hemen hemen aynt ekonomik giice
sahip olan, yasam tarzlar1 birbirine benzeyen, aym kiiltiir ve terbiyeyi almig bulunan,
ortak ekonomik menfaatleri olan ve bu dort kistasa gore kendilerini ayni durumda

hissedip sinif suurunu tastyan fertlerin olugturdugu topluluk” sosyal simfi meydana

getirir™'.

Hemen her toplum belirli sosyal simflardan olugmaktadir. Sosyal siniflar belirli
olgiilerde siireklilik icerirler ve sadece gelir gibi tek bir faktorle tammlanmazlar®.

Gelir 5nemli bir faktor olmakla birlikte, servet, meslek, egitim, din, etnik grup, 1rk, aile

yapist, oturulan semt gibi diger degiskenlerde sosyal sinift tanimlarlar.

22 1 K. Galbraith, a.g.e., s. 55.

20 Robert Ferber, a.g.e., s. 1327.

3! Mehmet Erdz, iktisat Sosyolojisine Baglangsg, Istanbul Universitesi Yaynlari No:2249, 1977,s. 79.
32 Bozkurt Gilveng, insan ve Kiltiir, Remzi Kitabevi, Ankara 1991 s. 1 1.




109

Sosyal simflandirma; zengin-fakir, egitimli-egitimsiz, bufjuva—proleter seklinde
olabilecegi gibi, iilkemizde de kullamildig1 gibi;. iist, orta ve alt simiflar seklinde de
yapilabilir. Sosyal yasamda insanlarin simif degistirmeleri miimkiindiir. Kendisine
sunulan imkanlar degerlendirip degerlendirememe ve kisisel kabiliyet durumuna gore
kisi, bir iist simfa gegebilecegi gibi bir alt sinifa da diisebilir.

‘Orta siif, toplum kiltiiréinin ve toplum kimliginin genel karakteristigini
yansitir. Toplum piramidinin en genis kesitini olusturan orta simf aym zamanda
tilkedeki ekonomik ve sosyal dengenin ve toplumsal varligin giivencesidir®>.

Sosyal sinifin tiiketici davraniglart agisindan 6nemi, bu siflar igerisinde yer
alan bireylerin ortak bir davrams kalibi geligtirmis ve distlenmis olmalarindan
kaynaklamr. Sosyal sinif, insanin yagaminin birgok yoniinii de etkileyebilmektedir.
Egitim, meslek, dini inanglar, 61f ve adetlerin gelisimi ve yasatilmasi, egitimde basarils
olma gibi alanlar sosyal simfin etkisi altindadir. Buna gére bireyin, tiiketici olarak
davraniglarini ait oldugu sinifa gore diizenlemesi dogaldir. Sosyal simf, bireyin satin
aldigt mallanin tiirtinii, kalitesini, miktarini, harcama yaptii yeri ve harcama
diisiincesini etkileyebilmektedir. Sosyal simflar arasindaki davrams farkliligi, alinan
gida maddelerine, alkollii i¢kilere, aligveris yapilan semt veyé magazalara, talep edilen
hizmetlere kadar kendini gosterebilmektedir. Ust siniftaki insanlar moday1 yakindan
takip etmekte, degisik kuliiplere iiye olmakta, genellikle litks ve ithal mallara ve antika
esyalara merakli olmaktadirlar. Ust siif, orta ve alt siiflar icin her zaman ulagiimak
istenen hedef siftir. Gelirlerinin diisiik olmasina ragmen bir iist siifa gegebilmek
igin tasarruf arzusu tasirlar.' Ancak bu istegi daha gok orta simfin iistiinde yer alan
bifeyler gerceklestirebilir. Bu sinifa mensup olan titketicilerin tatil i¢in, daha iyi birev

igin, tasarruf ettikleri, daha modelli araba igin imkanlarin1 zorladiklar1 gézlenmektedir.

2.3.3. Sosyal Statii

Statii, fertlerin ve sosyal siniflarin toplum igindeki mevkileri ve yerleridir. Bu
mevki, zamanla toplumun siuf piramidi igerisinde asagi yukari hareket ederek
farklilagabilir. Statii, dogustan elde edilenler ve kazamlanlar olmak fizere ikiye
aynilir. Birincisinde gocuk, iginde dogmus oldugu grubun statiisiine sahip olur ve dmrii

boyunca ailesinin meslegini yiiriitiir. Bu daha ok kapal toplumlarda goriiliir. Fertlerin

23 Mehmet Erdz, a.g.e., s. 80.
4 M.E.Erkal, a.g.e., 5. 29.
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2.3.4. Referans Gruplan

Tiiketicinin tutumlarini, fikirlerini ve deger yargilarini dogrudan ya da dolayh
olarak etkileyen her hangi bir insan 'toplulu(gudur. Bunlar iki grup altinda
incelenebilir®™’:

-Basta aile olmak {izere, kisinin yakin gevresi, akrabalari, arkadag grubu, dini
cemaatler, vakiflar, kuliipler, ¢aligma gruplarl,' mesleki gruplar vb. gibi. Bunlar;
inanglari, davranslart etkiler ve digerleri tarafindan kabul gormeyi saglar.

-Kisinin iiyesi olmadig1 gruplar, yiiz yiize temasta olmadip1 kimseler. Unlii
sinema yildizlari, sarkicilar, futbolcular vb. Bunlar; deger yargilar, giyim tarzlar,
hareketle}i, tutum ve davramslart 6rnek alinan kisilerdir.

Referans Gruplan bir tiiketiciyi ti¢ sekilde etkileyebilir®®:

1-Tiiketiciyi yeni davranig ve yasam tarzlariyla tanistinrlar,

2-Tiiketicinin kisisel tutumlarim ve benlik kavramint etkilerler,

3-Tiiketiciye yeni mallart tamtarak, iiriin ve marka segimini etkileyecek
baskilar yaparlar.

Bu tiir etkiler iirtine gore degisir. Gosterig mallarinda (mesela Marllbora sigara
gibi) daha cok rastlanan bir etkidir. Reklamcilar tarafindan sikga kullamilarak

tilketiciler tizerinde etkili olmaya galisilir. Mesela, yeni ¢ikan bir spor ayakkabisinin

sevilen bir futbolcu tarafindan tamtilmasi gibi.

2.3.5. Kiiltiir

Kiiltiir; “toplumun bir tiyesi olarak insanin elde ettigi bilgi, inang, sanat. ahlak,

hukuk, estetik, dil, aliskanlik, ve diger yetenek ve kabiliyetlerini kapsayan karmasik

bir biitiindiir” seklinde tanimlanabilir®’

. Ziya Gokalp’e gore bu milli kiiltiirdiir. Milli
kiiltiir, onun ifadesiyle: “Halkin geleneklerinden, yapageldigi seylerden, &rflerinden,
yazm» ve sozlii edebiyatmdan, dilinden, musikisinden, dininden, ahlakindan ve estetik
tirlinlerinden ibarettir.” Bu kiiltiiriin kaynagi da .o toplum igerisinde yasayan biitiin

halktir?®,

25 R. Ferber, a.g.e., s.1331.

26 p_ Kotler ve digerleri, a.g.e;, s. 138.

7 Joseph Fichter, Sosyoloji Nedir?, Cev: Nilgiin Celebi, Toplum Kitabevi, Konya, s. 132.

2% Orhan Ttrkdogan, Degisme-Kiiltilr ve Sosyal Cozlilme, Tirk Diinyasi Aragtirmalar1 Vakfi Yayni,
istanbul 1988, s.21.
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statiileri kendi kabiliyet, vasif, gayret ve galigkanliklarina ve toplumun ona sagladig:

imkanlara gore degisebilir. Yiizythmizin en 8nemli sosyal degismelerinden birisi

egitim yoluyla yukart dogru sosyal hareketlilik ve kazamlan statiidir. Alt smifa.
mensup bir ailenin gocugu, egitimde firsat esitligi sayesinde orta simifa yiikselerek iyi

bir statii elde edebilir. Aym sekilde orta ve {ist sinifta bulunan bir ailenin ¢ocugu da

imkanlar iyi degerlendiremeyerek alt s1m‘fa diigerek statiisliz bir hayat yasayabilir.

Statiilerdeki ylikselmeler tilkemizde en ¢ok gdgle elde edilmektedir. Kirsal
alanlardan kentsel alanlara g&¢ eden insanlar, daha iyi egitim, daha yiiksek gelir elde
edebilme imkanlarmna kavugarak siuf atladiklari gibi toplum iginde statii sahibi de
olabilmektedirler. Bu insanlar eski yagantilart ile baglarim koparmuslar, sadece mekan
degil sosyal bir muhit degisikligine de maruz kalmislardir. Yagam tarzlar her yénﬁyie
degismistir. Ancak yeni yetisen geng nesillerde bu yeni ortama ve onun gereklerine .
adaptasyon daha hizli olmakta, daha yasl nesillprde bu yagam tarzina uyum saglamak
daha zor ve yavas olmaktadir. Yaglilar uzunca bir stire eski mekan ve sosyal gevredeki
aligkanliklarim ve davramglarmi siirdiirmeye caligmaktadirlar. Ancak daha sonra
bunlar da degisime ugramaktadir.

K&kl sosyal degismelerin yagandigi toplumlarda tiiketici davramglarinda bir
karmagiklik-ve belirsizlik gozlenir. Ciinkii bir insan sosyal yasaminda, aile icinde baba,
isyerinde yonetici, bir vakifta bagkan ve bir yabanci dil kursunda 6grenci gibi rolleri
tistlenmis olabilir. Ustlendigi bu rollerin her birisi onun davramslén tizerine farkl etki
ve beklentileri yiiklemistir. Biitiin bu rollerin yiikledigi davramyg ve diisiince yapisi,
tiiketici olarék alis verise ¢iktiginda kendini gosterir. Dogal olarak statiisiiniin ve
yiiklendigi rollerin gereklerini yerine getirmek durumundadir. Elde ettigi geliriyle
ailesinin ihtiyaglarini temin etmeli, gocuklarinin isteklerine ve zevklerine uygun mallar
alabilmeli, baskani oldugu vakifa yardim edebilmeli ve yéneticilik vasfi geregi iyi bir
arabaya binip, iyi giyinebilmélidir. Biitiin bunlar her insanda farkl etki ve sonug
dogurur. Aym statiideki insanlarin farkli davranmalari bundandir. Onun igin bir

belirsizlik s6z konusudur.
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Kiiltiirin yaptigi en onemli sey, toplumda bir yasama semast veya deseni
olusturmasidir. Kiiltiiriin, ¢cok sayidaki insanin sosyal davramglarini diizenleyen bir
ozelligi vardir. iktisadi faaliyetler sosyolojik olarak ele alinirken farkl iilkelerde, farkli

kiiltiirlerin bu olayl'ara sekil verebilecegi dusiinillebilir®

. Dolayisiyla her iilke,
miibadele, tasarruf, tiiketim, isb6liimii ve miilkiyet gibi temel konular1 kendi kiiltiirel
yapisinin ozelliklerine gore diizenleyecektir. Bazen aym kiiltiirli paylasan aym iilkede
yasayan insan topluluklart arasinda bile ortaya gikabilen alt kiiltiir 6zellikleri talebi ve
tiiketimi sekillendirmektedir.

Kiiltiir, titketim ve tasarruf iizerine etki eden, ancak ol¢iilemeyen bir faktordiir.
Yapilan aragtirmalarda bu etkilesim agik olarak ortaya konulmustur. Mesela, tasarruf
farkliliklarini aragtirmaya yonelik bir calismada, kiiltiirel farkliliklarin bunu tatmin
edici bir sekilde agiklayabilecegi goézlenmistir. Dolayisiyla farkli kiiltiire sahip
toplumlarin tasarruf temayiillerinin farkli olacags hitkmiine variimistir®*. Ulusal kiiltiir
gézlenemeyen bir degisken oldugu igin, kiiltiirel sebeplerden dolay: ulusal tasarruf
oranlariin degismesi yatay kesit verileriyle test edilebilir nitelikte degildir.

Tﬁrk—islam kiiltiiriinde milli ve manevi deger hiikiimleri geregince liikks ve
israftan sakinildif1 gibi gosterisin de yeri olmamasi gerekir. Tiiketim bu gekilde,
mikfar ve vasif itibariyle sinirlandirdmugtir. “Tiiketim gelirin bir fonksiyonudur”
prensibi kiiltiirtimiizde farkli bir sekil almistir®'. Tiiketim, belki gelir dagiliminin alt
smirlarinda gelirin bir fonksiyonu olabilir, ancak iist simira yaklagilinca tiiketimin
haéim olarak artmasiyla birlikte, tilketim harcamalar1 bilesimi icerisinde sosyal, dini,
kiiltiirel harcamalar da yer almistir. Bu gekilde, gelirin tamam Kisisel tiiketime
aktaritimamig, sosyal dengenin saglanmasina da katkida bulunmustur. Boylece.
baskalarinin haset duygular1 kabartilmamis, sosyal siniflar arasinda diigmanlik ve kin
duygulérmm tohumlanmasina firsat verilmemeye c¢ahgilmistir. Titketimde israfc
tutumun yani sira cimrilikte hos goriilmemistir. Toplilmun normatif kiiltiir yapisina
gore boyle davranmak esastir.

Diinyadaki globallesme hareketleriyle kiiltiirler arasinda bir etkilesim olmaya

bdslalnlstlr. Ancak elbetteki, ekonomik olarak daha giiglii olamin kiiltiirii daha gok

4

29 M E.Erkal, a.g.e., 5. 39.

240 Christopher D. Carroll ve digerleri, Are There Culturel Effects on Saving? Some Cross-Sectional
Evidence, Quarterly Journal of Economics, Vol. 109, No: 3-4, 1994, s. 685-699.

! M.E.Erkal, a.g.e., 5. 51.
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etkileyen olmustur. Bu gelismeler milli kiiltiir olgusunu yavas yavas ortadan
kaldirmaya baslamistir. Mesela, fast-food tarzinin yasamimiza girmesi, yemeklerin
yamnda kolah igeceklerin igilmesi, giyim-kusam tarzinin degismesi, eglence ve tatil
anlayiginin degismesi vs. hep kiiltiir degisiminin, kiiltiir etkilegiminin bir sonucudur.
Bu etkilesim sonucu tiiketim davramiglarinda ortaya ¢ikan degismeleri de soyle
siralayabiliriz:

-Carsi1-pazar, bakkal, kasap gibi kiigiik kurumlar azalmig, her seyin bulundugu
stipermarketler, alig-veris merkezleri olusmaya baglamigtir.

-Planlanmanns harcamalar artmig, ani kararlarla satin alma yayginlagmaya
baglamistir. Yeni ve litks mallara talep artmigtir.

-Zamandan tasarruf saglayan teknolojik yenilikler (otomatik ¢amagir ve bulagik
makinesi gibi) her eve girmeye baslamig, bunlarin sarf malzemelerinden dolayi
harcama miktan ve kalemleri artmigtir.

-Bos zaman artist emek arzimi artirmig, biitlin aile bireylerinin is hayatina
katilmasint saglamistir. Buda aile yapisint etkilemistir. Ayrica, bos zamana yonelik
sportif ve sanatsal faaliyetlerde artis olmusg, bunlara y6nelik hizmet talebi artmigtir.

-Yaygin emek arz1 geliri artirmis, bu da egitimli, liiks ve rahat yagama arzusunu
yayginlagtirmugtir.

Biitiin bu gelismeler; aile diizeni basta olmak iizere biitiin sosyal diizeni
bozmug, aligtlmis olamin disinda bir durum ortaya cikarmustir. Artik giinliik

yagamimizda ‘milli kiiltiir’ degil de ‘global kiilttir’ hakim olmaya baglamistir.
2.3.6. Diger Sosyolojik Faktorler

Ekonomik iligkilerinde birbirini etkileyen bireyler, ekonomik faaliyetleri igin
temel olusturan sosyal g¢evrenin Gtesinde (is ¢evresi, semt, mahalle vs.) toplumun
biitiinii ve sosyal tabakalarin sahip oldugu deger sistemi (din, ahlak, 6rf ve adet vs.) ve
rol beklentilerinden de onemli 6lgiide etkilenmektedirler. Ekonomik davramslan
yonlendiren bir onemli faktor de normlar ve yaptinm gogleridir®®?. Hukuk disinda
olugsan sosyal normlar, toplumsal yagam siirecinin getirdigi, sekillenmesi zaman ve
mekana gore degiseh ozellige sahip faktorlerdir. Mesela, tiiketici davramglarina

yo6nelik sosyal normlarin ¢ogu zaman ve mekana gére degismektedir. Olusan bu sosyal

22 4 Erkan, a.g.e., s. 46-48.
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normlara uyumlu hareket etmemenin sonucu, toplumdan diglanmak, ahlaksiz telakki
edilmek, digier birimlerin olumsuz davramglarina maruz kalmak gibi yaptirimlar
olabilir. '

Ahlaki deger olglileri ve sosyal kurallar da, gelistirdigi sosyal kontrol
mekanizmastyla, ekonbmik birimlerin belli davranis tarz ve kaliplarim belirlemektedir.
Bazi sosyal gruplar arasindaki uzlagsmalar ve olusan degerler, bazi davrams tiirlerinin
sﬁreklilik kazaﬁmasma yol agmaktadir. Dini tutum ve kurallar da ekonomik
davra111$1ar1n yonlenmesinde onemli faktérlerdir. Uretime yﬁhelii( bir toplumdan, esas
itibariyle tiiketime yonelik bir topluma gegis, dini alanda koklit degismelerin
neticesidir. Bu konu, Weber’in galigmalartyla daha ¢ok 6n plana ¢ikmustir. Bir dini
sistemin karakteri, ekonomik tarz gibi bir yapilanmay1 ¢ok nadir olarak degistirmez.
Hatta, Weber’e gore, modern kapitalizmin dogusunda protestan din anlayiginin veya
ahlakinn rolii bityiiktiir®®. Her din, sosyal davrams igin kurallar koyar ve giinliik
olaylar igin agiklamalar yapar. Aym zamanda din, ilgili dini sistemin karakteriyle
baglantili olarak belli bir takim davramg kaliplart ve yasaklar tiretir. Bunlar
davranislarin - smurlarini  belirleyen kurallardir®®. Mesela, bazi iiriinlerin  satin
alinmamasi, yenilip i¢ilmemesi, israftan ve haram olandan sakimlmas: vs. dogrudan

tiikketici davranisini belirleyen din kurallaridir.
2.4. PSIKOLOJIK FAKTORLER

Insanlar, ekonomik gergevede aymi gelismeler ve olaylar kargisinda ayni tepkiyi
gostermezler. Eger insanlar mekanik bir varlik olsaydi, aym giidiiler aym tepkiyi
doguracakti, dolayisiyla olaylarin ekonomik anaiiZi gereksiz olacag gibi psikoloji de
ihmal edilecekti. Bu durumda, insan davramglarimin farkli zaman ve mekanlarda, farkls
giidiiler kargisinda, farkh olacagi muhakkaktir. Aym fiziki sartlar altinda bulunan iki
insanin tiiketimlerinin ayni olmamasinin veya fiziki sartlarinda degisiklik olmayan bir
insanin iki ayr1 donemde farkli tiiketim davramist sergilemesinin sebebi, davranis
degiskenleri denilen psikolojik faktorlerdir.

insanin  ekonomik davramslarimin  psikolojik yénlerini tespit etmek

miimkiindiir®®®. Ciinkdi insan davramsi ve kararlan iktisadi ve psikolojik teorilerle

23 Emile Durkheim ve digerleri, Din Sosyolojisi, a.g.e., 5. 77.
2 E Durkheim ve digerleri, a.g.e., s. 92.
3 G.Katona, a.g.e., s. 8.
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agiklanabilir niteliktedir. Yani davramiglar keyfi ve bilinemez degil, tahmin edilebilir
olaylardir. Insan davramslarint belirleyen motivasyon, algilama, 6grenme ve tutumlar
gibi psikolojik faktﬁfler tespit edilebilir niteliktedir ve nedensel faktorlere
baglanabilirler.

insan davramislarini agiklamaya y®&nelik davranig. degiskenlerini Katona,
giidiiler, algilama, 6grenme ve tutumlar seklinde siiflandirirken, F. Thomas Juster
ticlii bir tasnifle olay1 tiiketiciler bazinda daha 6zele indirgemistir®*®. Juster’in bu
degiskenleri sunlardir:

i. Tiiketicinin Bekleyisleri: Tiiketicinin, kendi disinda meydana gelen olaylarin
gelecekte gosterecegi gelismeler iizerinde sahip oldugu deger yargilaridir. Ulusal
ekonominin genel gidisatina goére, enflasyonun seyri, iicret veya maag durumlar,
eckonomik daralma ve genislemelef vb. konular hakkindaki diigiincesi tiiketicinin
beklentilerine 6rnek verilebilir.

ii. Tiiketicinin Planlar1: Tiiketicinin kendi maddi imkanlarimi goz oniinde
bulundurarak ihtiyaglarina ydnelik planlama yapmasidir. Tiiketici, mevcut ve ileride
elde edebilecegi gelirine gore titketim veya tasarruf planlamasi yaparak faydasini ve
refahin1 yasam stirecinde dagitmaya caligir. Ayrica bir tiiketici cari tiiketimi igin de
planlama yaparak hangi tiir harcama yapacagina karar verir.

iii. Tiketicinin Iyimser ya da Kétiimser Olusu: Bir tiiketicinin bekieyisleri ve
planlart aymt iken kendi refah durumunun iyilesmekte veya kétiilesmekte oldugu
seklindeki; hissiyatidir. Hissiyatin iyimser veya kétiimser olusuna gore, harcama veya
tasarruf davramglarindan biri daha ¢ok 6n plana c¢ikmaktadir. Koétiimser kanaat,
gelecege yonelik tasarruflarin artmasini saglar.

Psikolojik . degigkenlerin tiiketim davranigt iizerindeki etkisini Katona,
hanehalklarini davrams degiskenleri itibariyle simiflara ayirarak yapmis ve her sinifin
bu degiskenlere gore tiiketiminin farkli oldugunu ortaya koymaya caligmigtir®*’.
J.B.Lansing ve S.B.Withey gibi arastirmacilarda davrams degiskenlerini bir tiiketim

fonksiyonunda gosterebilmenin yollarim arastirmislar ve ekonometrik modellerde bu

6 £ Thomas Juster, Anticipations and Purchases, An Analysis of Consumer Behavior, Princeton |
University Press, 1964, s. 140°dan aktaran Z.Avialioglu, a.g.e., s. 109-110,
27 G.Katona, a.g.e., ss. 177-188
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degiskenlere yer vermedeki giigliikler {izerinde durmuslardir®®. Bu degiskenlerin
modellerde kullanilabilmesi rakamlarla ifade edilebilmesi gerekmektedir. Ancak
bunlar, rakamlarla ifade edilemeyen 6zellikte oldugu igin karsilagilabilecek tepkilerin
derecelendirilmesi  suretiyle modellere  katilabilmektedirler.  Derecelendirme
tekniklerinden en ¢ok kullamlam Likert derecelendirmesidir. Bu teknik soyle
kullammaktadir: Mesela, ‘ileride gelir seviyenizin nasil olacagin tahmin ediyorsunuz’
sorusuna,

1- Gelirim artacak

2- Gelirim azalacak

3- Herhangi bir degisiklik olmayacak
seklinde cevaplar alinabilir. Bu cevaplar 1, 2, 3 diye derecelendirilir, alinan cevabin
derecesi degiskenin degeri olarak modele aktarilir. Bu cevaplar artirilabilecegi gibi, her
cevap arasindaki derece biiyikliigii 1, 5, 9 seklinde de olabilir.

Bu metotlardan herhangi birisi kullanilarak her davranig degiskenini ayr ayn
tilketim fonksiyonuna eklemek miimkiindiir. Ancak, hanehalki anketlerinde bu
degiskenlerin tam olarak tespit edilebilme gii¢liigii s6z konusudur. Veri elde etmedeki
giicliikkler de olusturulacak tiiketim fonksiyonundaki degisken sayisini azaltmaktadir.
Dolayisiyla bir ¢ok ¢aligmada davramig degiskenlerine teorik olarak deginilmis ve

tiiketici davranislart tizerindeki etkileri ancak bu sekilde izah edilebilmistir.
2.4.1. Motivasyon (Giidiilleme)

insan davranislar;, hem fiziksel ve toplumsal gevreden, hem de igten gelen
nedenlere baglidir. Bu i¢ ve dis etmenler, ¢ogu zaman bir araya gelerek davramglari
yOnlendirirler. Ve insan ig:teri ve distan gelen bu uyaricilarin karmagik etkisiyle
faaliyete geger. Psisik olay olarak bilinen bu siireg uyarici, organizma ve tepki seklinde
ortaya gikar. Organizmay: bir uyarici karsisinda tepki géstermeye siiriikleyen ig
etmenler; ilgi, diirtii, istek, emel, amag, ideal, tutku, vb. kelimelerle anlatilan fizyolojik
ya da psikolojik olaylardir. Bunlarin hepsine birden motivasyon ya da glidii ad1 verilir.

Giidiiler davranislan dis etkenlerden daha fazla etkiler®®’.

2% John B.Lansing, Stephen B,Withey, Consumer Anticipations: Their Use in Forecasting, Studies in
Income and Wealth, 1955 Vol. 17, ss. 381-453"den aktaran Z.Avrahioglu, a.g.e.,s. 111.
9 Feriha Baymur, Genel Psikoloji, 11. Baski, Inkilap Kitabevi, Istanbul 1994, s. 68.
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Genel olarak organizmay1 bir takim davramglara yonelten giidiiler, insanlarin
degisik ihtiyaglarindan ortaya ¢ikar. Bu siireg, ihtivag, diirtii, gidi, davramglar

seklinde isler®®

. Giidiiler, fizyolojik ve sosyal giidiiler seklinde simiflandirmaya tabi
tutulabilirler. F izyolojik giidiiler, ferdin dogustan varolan ve hayat1 boyunca kazandig
gldiilerdir. Bunlar, bir amaca yénelik olarak kendiliginden ortaya ¢ikan, belli bir bilgi
ve epitimi gerektirmeyen davrams etkinlikleridir. I¢ giidii denilen bu davramglar
kisinin yeme, igme gibi yasamu ilgilendiren ihtiyaglardan ortaya ¢ikar ve verilen tepki
bu ihtiyaglarin tatmin edilmesi seklindedir. Bir de insamin toplumsal yasamindan
kaynaklanan ve beseri iligkilerin ortaya ¢ikardigt sosyal giidiiler vardir. Bunlar;
calisma, sevgi, dostluk, taninma, giig, ait olma vb. seklinde ortaya ¢ikarlar.

Bir insan ihtiyaci, sadece belli bir giidiiden dolay1 ortaya ¢ikmayabilecegi gibi,
aym giidii bagka zamanlarda farkli ihtiyag ve davramslara neden olabilir. Giidiiler
evrensel olmakla birlikte, insanlardaki siddeti veya gerilim boyutu ve tatmin edilme
sekli yasanilan toplumsal ve kiiltiirel ¢evre veya cografi ortamlara gore degisebilir™'.

Degisik motivasyon yapilarina gére ortaya gikan titketici davramslari, belli bir
amaca yonelik olarak rasyonel bir sekilde ortaya gikabilirler. Yani tiiketici kendi
faydasim veya karini maksimumlagtiracak sekilde rasyonel motiflere sahiptir. Ancak,
ekonomik davramglarda bazen rasyonel olmayan motiflere de rastlanabilir. Bunlar,
geleneksel, duygusal ve deger yargilarina bagl motiflerdir. ihtiyaca yonelik bir mal
veya hizmetin ucuz ve faydasiin ¢ok olmasi onun satin alinmasi igin yeterli degildir,
ayni zamanda deger yargilarina da uygun olmasi gerekmektedir. Tiiketicide olusan
herhangi bir mala ait imaj, kolay degistirilemez. Ciinkii bu imaj, kendiliginden
Ogrenme, egitim, duygu ve sosyal-kiiltiirel unsurlar yoluyla olugsmugtur. Bu sekilde
tilketici karar verme ve tercih sorununu halledebilmektedir. Ciinkii tiiketici, ihtiyacina
yonelik olarak talep ettigi mali 6nceden tanidigina inanmaktadir. Ayrica bu mal aym
zamanda bir statii sembolii olarak da kullanabildigi i¢in daha yiiksek fiyat 6demeyi —

rasyonel olmasa da- géze almaktadir.

2A B.Crider, G.K.Goethals, R.D.Kavanaugh, P.R.Solomon, Psychology, Scot Foresman and
Company, 1983, s.118-119.

%! Feyzullah Eroglu, Davrams Bilimleri, Mavera Yayimcilik, Erzurum 1992, s. 34.
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2.4.2. Algilama

Algilama, insapm bes duyusu yardimiyla dig diinyay: tanimasi ya da gevresinde
kendisi ile ilgili olay veya nesnelerin varlift hakkinda bilgi edinmesidir. Birey
kendisine ulasan bilgileri gorerek, duyarak, isiterek, koklayarak, tadarak segecek,
yorumlayacak ve anlamli bir gdriige varacaktir. Kisilerin algilamalarn, gordiikleri
gercekler kadar gdrmek istediklerinin de bir sonucudur. insanin gevresiyle iligki
kurmast uyaricilar kanaliyla olustuguna gére, her uyarictya verilen tepkilerin bilinmesi
‘ve incelenmesi tiiketici davramigini anlamak igin kagimilmazdir. Algilama bireye etki
eden tiim uyarscilar: bigimlendiren iki yonlil bir siirectir.

Algilar, ihtiyaclan, giidiileri ve tutumlan etkiledigi gibi ihtiyaglar, giidiiler ve
tutumlar da algilamay: etkilemektedir. ihtiyaglar, giidiiler ve tutumlar sartlandiriimak
suretiyle titketicinin satin alma davramigina etki eder™>.

Yapilan aragtirmalara gére tiiketiciler uyarilart segimlik temele gore
algilamaktadirlar. Tiiketiciler kendilerine gelen uyarilardan ancak algilamayi
arzuladiklarinin bilincine varabilmektedirler. Bir tiiketici ©nceden kullandigi bir
maldan tatmin olmus ve o malin markasina bagimlt bir hale gelmis ise, o malin rakibi
olan mallarin markalarina yonelik uyarilart algllamamaktadxr. Tiiketiciler bilingli

olarak arzulamadiklari mal veya hizmetleri, bilingaltina yonelik uyarilarla satin

almamaktadirlar®>,

2.4.3.0grenme

Ogrenme, bir insanin bilmedigini bilir hale gelmesidir. Davramslarda meydana
gelen kalici degisikliklerdir. Insanlar fiziksel eylemde bulunarak tecriibe kazanirlar ve
bunun sonucunda da &grenme ortaya cikar. Ogrenmenin iki 6nemli boyutu;
davramglarda bir degisimi ortaya Qlkarinas1 ve bu degisimin kalici olmasidir®.
Ogrenme siireci su sekilde geligir®>:

i. Dirtii: Bireyi eyleme yonelten gii¢lii uyart; korku, ¢alim, para hirsi, rekabet,

aclik, susuzluk vb.

2 1 F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard, a.g.e., s. 404-405.
23 Mehmet Olug, a.g.e., s. 7.

2% 1 F.Engel, R.D.Blackwell, P.W.Miniard, a.g.e., 5. 426-427.
55 Mehmet Olug, a.g.e., s. 10.
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ii. Yon verici: Diirtiiye verilecek tepkinin nasil olacagim belirleyen digsal
uyaricilar; reklamlar, magaza vitrinleri gibi.

iii. Tepki: Bireyin i¢sel ve digsal uyaricilardan gelen etkilere verdigi cevaptur.

iv. Pekistirme: Yukandaki siirecin sonucunda $3renmenin ortaya ¢ikmasi ve
bunun gelecek seferlerde de uygulanmak iizere zihinde tutulmasidir.

Insan davranislarimi yénlendirmede bu 63renme siirecinin dnemi biiyiiktiir.
Insanin psikolojik varligi ve ozellikleri genis 6lgiide 6grenme siireci boyunca elde
edilen tecriibelerle belirlenir. Insan beynine birtakim igsel ve digsal uylarlcllar gider ve
sonucunda davrani§ sekilleri ortaya gikar. Ogrenme bicimi, icerigi ve nitelikleriyle
insan davramslari etkileyen faktorlerin baginda gelir.

Davranislarin  degisebilmesi i¢in varolan vdavrams_larm bireyin ihtiyacin
istenildigi gibi karsilayamamas: gerekir. Tatminsizlige maruz kalan tiiketici, kendisi
icin en iyi tatmini saglayacak tiiketim davranigim 6grenmeye calisacaktir. Bir mal veya
harcamadan olumlu tecriibeler kazanan tiiketici, titketimle ilgili eski davramgint
degislirip yeni davrams tarzim Sgrenmistir. Yeni Ogrenilen bu davramsta olumlu
tecriibe kazandirmamis ise degistirilebilir. Firmalar tiiketiciye bu olumlu tecriibeyi
kazandirmak igin siirekli rekabet halindedirler. Onlarin 8grenmelerini etkilemek icin,
bedava numuneler vermekte ve bu numunelerin igine sonraki satin alimlar i¢in indirim

kuponu koyarak 6grenmeyi pekistirmeye calismaktadirlar.

2.4.4. Tutumlar ve inanglar

Insanin bir nesne veya olaya karst takindigt olumlu veya olumsuz tavir ve
degerlendirmeleri, duygusalliklari, lehte veya aleyhte eyleme gegme egilimleridir.
Inang ve tutumlar, yagamayla ve yasayarak Ogrenme yoluyla edinilirler. Tutumlar ve
inanglar zaman iginde degistirilebilirler. Ancak, bir kisinin tutumlart zaman icinde
genellikle istikrarhlik gésterir ve bir andan digerine degismezler. Ayrica, bir ferdin
herhangi bir andaki tutumu her zaman aym yogunlukta da olmayabilir. Diger
zamanlara oranla daha giiglii olarak sergilendigi dénemler olabilir®®.

Tutumlar dogustan var olmayan daha sonra yasam igindeki deneyimlerle ortaya
¢tkan ve olusumu esnasinda birtakim faktorlerin etkisinde kalan bir durumdur.

Olusumunda etkili olan bu faktorler; ana-baba, arkadas gevresi, kitle iletisim araglar

8 Philip Kotler, a.g.e., s. 147.
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ve dogrudan deneyim imkanlandir. Tiiketiciler, herhangi bir iiriiniin bir ya da daha
fazla yonii konusunda giiglii olumsuz tutumlara sahip olduklarinda, sadece kendileri o
tirtinti kullanmaya son vermekle kalmaz, aym zamanda akrabalart ve yakin gevresine
de o iiriinii kullanmamalar1 y6niinde telkinde bulunabilirler. Ya da tersi durumda yakin
cevresinin bu mali kullanmalarini tavsiye edebilirler. Dolayisiyla tiiketici davranisin
belirlemede tutumlarin 6nemli bir yeri vardir.

Yapilan arastirmalarda, tiiketici tutumlart bir endeks seklinde hesaplanarak
fiyat, gelir ve diger objektif degiskenler gibi modele katilmistir. Ozellikle otomobil ve
diger dayamkli tiiketim mallarinin talebinde en az diger degiskenler kadar agiklayici
bir giice sahip oldugu tespit edilmistir’®’. Ancak zaman serisi ve yatay Kkesit
incelemelerinde kargilasilan en 6nemli problem, datalarin elde edilmesi ile birlikte bu
datalarin en iyi nasil kullanilacagi yolundaki bilgi eksikligidir. Tutumlar 6zellikle
konjonktiirel gostergelerle ve daha ziyade istihdam sartlaniyla ilgili olarak kurulan
modellerde bir hayli 6nemli goriinmektedir. Cari degigkenler kullamlarak %85 gibi
yiitksek bir Rz.degeri elde edilmigtir. Fakat gecikmeli degiskenlerle bu deger %6°dan
daha diisiik cikmstir®. Katona’ya gore de tutumlar ekonomik davranigi anlamamizda

net katkis1 olan bir faktordiir.
2.4.5. Veblen Etkisi, Bendwagon ve Snob Etkileri

Bir mal veya hizmetin faydasi, sahip oldugu niteliklerden degil, kisinin alim
giiciiniin yiiksekligini yansitarak bagkalarina gosteris yapmanin verdigi hazdan
kaynaklanmaktadir. Boyle bir titketim tiiriinde malin nitelikleri degil, onun fiyatinin
yliksekligi, yani bir gii¢ gdsterisini sergiledigi i¢in pahali olmanin bizzat kendisi bir
anlam ifade etmektedir. Her ne kadar irrasyonel gibi goziikse de; sosyal bir gergeklik

olan bu tiikketim yapisina Veblen Etkisi veya gisteris tiketimi denit®™’

. Veblen’e gore
titketici davraniglarinin  temelinde birbirine rakip durumda iki &nemli durum
meveuttur: Seramonik ve aragsal davramgslar. Seramonik davramg;, mevcut sosyal
organizasyonun, geleneklerin 6rf ve adetlerin ve bunlara gore olusmus kurumlarin
devamini saglayici, bu ytizden prestij ve statii giidiileriyle hareket eden bir nitelik tagir.

Aragsal davramg ise; teknolojik geligmelerin, yaratict tutum ve diirtiilerin

27 R.Ferber, a.g.e., s. 1317,

28 R Ferber, a.g.e., s. 1318.

29 Roger S. Mason, Conspicuous Consumption: A Study of Exceptional Consunier Behavior,
Gower Puslishing Company Limited, Westmead 1981, s. 17-21.
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Onemsenmesiyle ortaya c¢ikan davramigtir. Gosterig tiiketimi, seramonik davranig
Biqiminin iktisadi aillamda bir u¢ noktasidir.

Tiiketime konu olan mal veya hizmetlerin reel fiyatlarinin yani sira birde
gosteris fiyatlar1 vardir. Gosteris fiyati, tiiketicilerin bir mala piyasa fiyatinin 6tesinde
ddemek istedikleri fiyattir. Ciinkii tiiketici, bir mali kullanarak ulagtig1 tatminden fayda
temin ederken, yiiksek bir fiyat 6demenin sagladig: tatminden de ayrt bir fayda elde
etmektedir. Bu bakimdan yiiksek gelir diizeyindeki insanlar, servetlerini gostermek ve
daha biiyiik sosyal statii elde etmek igin bir hayli gosterise yonelik mal ve hizmet

titketirler?°,

Genel kanaat, gosteris mallarinin temel karakteristiginin Kkaliteyi icerdigi
yoniindedir. Bu tiir mallarin tiikketimini herkes arzu eder, mallar siirekli takip edilir,
gozlenir. Gosterig tiiketimi servetin bir gostergesi oldugu igin gdzlenen mallara
yoneliktir. Gosteris tiiketimine konu olan mallar genellikle tek bir firmanin {irettigi
markalt mallardir. Firmalar bu markali mal1 iireterek tiiketicilerin sosyal iliskilerini

kolaylastirirlar®®'

. Dolayistyla titketici, bu marka mali yiiksek fiyatla satin alarak
kendisini takip ettigi ist 'smlfm icerisinde goriir.

Gosteris tiiketimi, sosyal iligkilerde ve giinliik yasamda kendisini bariz bir
‘sekilde gostermektedir. Ciinkii bir anlamda bir tist statiiye yeni katilan kimse, ezberci,
taklitgi kisi, sonradan elde ettigi hiinerlerin kendi eseri olmadigina ve Kkiiltiirel
yeterliliginin eksikligine dair igaretleri, hal ve hareketleriyle kendini ele verecektir. Bu
nedenle, gosteriggi tiiketim stratejileri benimseyen yeni zenginler (sonradan gérmeler)

kolayca fark edilebilirler ve bu yiizden toplumsal yasamdaki kademeler igerisinde

lay1k olduklan yere oturtulurlar®®.

Fonksiyonel olmayan talebin en &nemli ozelligi, fayda tzerindeki digsal
etkilerin yogun olmasidir. Yani bir maldan elde edilen fayda, ayn1 mali satin alan veya
tiiketen diger insanlarin varligindan dolayr ve malin fiyatimin yiiksek veya diigiik

olmasindan dolay: artmakta veya azalmaktadir. Dolayistyla bir malin talebinde etkili

2% Laurie S.Bagwell, B.Douglas Bernheim, Veblen Effect in a Theory of Conspicuous Consumption,
The American Economic Review, June 1996, Vol.86, No: 3, s. 350.

21 Laurie S.Bagwell, B.Douglas Bernheim, a.g.e., s. 352-353.

%2 M. Featherstone, a.g.e., s. 48.
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olan bu tiir digsal etkilerin ayirt edilmesi gerekir. Bu etkiler, Veblen etkisi ve daha
sonra ortaya atilan Bendwagon ve Snob etkileridir®®.

Bendwagon etkisi ile, bir tiiketici; fiyattaki degismelere karsi, diger
tiiketicilerin gésterecegi tepkiye gore iki farkli tepki gdstermektedir: Birincisi, tiiketici
bir mala olan talebini artirmigtir ki bunun sebebi, diger tiiketicilerin o mala taleplerini
artirmalaridir. Bu, insanlarin “iistte olanlarin, begenilenlerin” sinifina girmek amaciyla
sergiledikleri bir davramstir. ikincisi ise, tiiketicinin bir mala olan talebini azaltmasidir
ki bu diger tiiketicilerin o mala olan taleplerini azaltmalarinin sonucudur. Veblen etkisi
ile, fiyat1 yiiksek olan malin daha ¢ok talep edilmesi gibi bir davramsg sergilenirken,
Bendwagon etkisinde, fiyatt diisiik olan malin daha az talep edilmesi gibi tersi bir
davrams sergilenir. Bu durumda eger sadece malin fonksiyonel &zelliklerine dayal: bir
talep varsa, Bendwagon etkisiyle talep daha elastik olacaktir®®.

Sosyal tabular tiiketimi etkileyebildikleri olgiide bir anlamda tersine bir
Bendwagon etkisi gosteritler. Yani bazi insanlar, bir takim mallar1 diger insanlar da
alip titketmedikleri i¢in, alip tiiketmeyeceklerdir. Bu yiizden fonksiyonel bir faydaya
sahip olsa bile, bir tiiketim malinin tabular1 olan bir toplumda talebi olmayabilir. A
ferdi bir malt B, C ve D onu satin almadiklari igin almayacaktir ve B, C ve D’de aym
nedenlerden dolayt o malin tiiketiminden kaginacaklardir. Bu tiir davraniglarin sebebini
arastirmak iktisatgilarin isi olmamakla birlikte, bu davramiglarin mevcut oldugunu ve
bunlarin talep yapisini etkiledigini bilmek agisindan ele alinmak zorundadir®®.

Snob etkisiyle, bir tiiketicinin mal talebinin digerlerinin aym mal
tilketmelerinden dolayr veya digerlerinin o mala ait tiiketimlerini artirmalarindan
dolay1, azalmas: dlgiisii ifade edilmektedir. Bu, insanlarin segkin, 6zel, farkli olma ve
kendilerini halktan farklilagtirma arzusundan kaynaklanmaktadir. Veblen etkisiyle
malin fiyatiyla alakali olan gosteris tiiketimi ifade edilmekte iken, Snob etkisinde
fiyatin disinda farklt goriinmeye yonelik tiiketim ifade edilmektedir. Dolayisiyla,
Veblen etkisi fiyatin bir fonksiyonu iken, Snob etkisi bagkalarinin tiiketiminin bir

fonksiyonudur®®®.

263 Harvey Leibenstéin, Bandwagon, Snob, and Veblen Effects, Quarterly Journal of Economics, May.

1950, 64 (2) s 183-207"den Robert E Kuenne, Microeconomics: Theoretical and Applied I, Princeton
University 1991, s. 168. ‘

%4 1 Leibenstein, a.g.e.,s. 170.

265 . Leibenstein, ag.e.,s. 175,

266 Y Leibenstein, a.g.e., s. 169.
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Piyasada farkli fiyat hareketlerinde bu etkiler sonucu farkli miktarlar ortaya
¢ikacaktir. Fiyat hareketleri kargisinda tiiketicilerin gésterdikleri tepki, bu etkilere gére
pozitif ya da negatif sonuglar doguracaktir. Mesela, bir malin fiyat: diistligii zaman
Veblen etkisine goére talebi azalacak ve bu etkiye gére sonug negatif olacaktir.
Bendwagon etkisi de, fiyat diistiigii ve diger tiiketicilerde bundan dolay: mali satin
almadiklari i¢in negatif sonug verecektir. Snob etkisine gore de, digerlerinin kagtig1 bir
mala y6nelme olacagindan pozitif etki ortaya gikacaktir. Benzer gekilde fiyat arttiginda

da tersi sonuglar ortaya ¢ikacaktir®’.

2.4.6. Reklam ve Moda

Reklam, bir mal veya hizmeti halka tamtmak, begendirmek ve bﬁylelikle
satiglart yiikseltme amacina yonelik s6z, yazi, ya da resimle yapilan her tiirlii gabay1
ifade eder. Pazarlama araglarindan en 6nemlisi olan reklamla, tiiketiciler bir malin
veya markanin varlif) hakkinda bilgilendirilir, mala, markaya, hizmete ya da kuruma
olumlu bir tutum olusturulmaya cahgihr. Bu cabalar gdze ve/veya kulaga yonelik
mesajlarin hazirlanmasi ve bu mesajlarin iicretli olarak degisik araglarla yayinlanmas:
ile ortaya cikar®®®,

Mikro agidan reklamlar yalmzca tiiketime ve tiiketiciye yonelik faaliyetlerdir.
Tiiketicinin  ihtiyaglanim ~ veya  bastinlmig  isteklerini  harekete  gegirip,
yonlendirmektedir. Bdylece ekonomideki “tiiketici egemenligi” dnemini kaybetmekte,
tiketici  psikolojik unsurlari iyi kullanan reklamcilar tarafindan kolayca
yonlendirilmektedir. Temelde tiiketiciyi yonlendirme araci olan reklam, mesaj
aktarirken iletigimin; imaj olustururken felsefenin; etkilerken psikolojinin; inandirirken

de ahlakmn ilgi alanina girer®®

. Tiiketicinin harekete gegirilmesi ve yonlendirilmesinde
reklamcinin bas vurdugu psikolojik bir siireg vardir. Bu siireg gogunlukla ilgi, dikkat,
tekrar, cosku, inang, karar, motivasyon, ¢agrsim, ammsatma vb. icermektedir.
Tiiketicinin satin alma kararini etkileyen faktorler tizerinde galigan reklamci, mesajint
kurgularken rasyonel olmayami mesrulagtirmaya galismaktadir. Bu nedenle reklam

ayni zamanda bir kolelestirme aracidir®’®

267 H.Leibenstein, a.g.e., s. 184.

% Kemal Kurtulus, Reklam Harcamalari, Istanbul Universitesi, Isletme Fakiltesi Yaymni, Istanbul
1973, s. 25-26.

269 Nur Topguoglu, Basinda Reklam ve Titketim Olgusu, Vadi Yaynlari 1996, s. 181.

20 Metin Inceoglu, Reklamda Etik Sorunu. Ankara Universitesi, Basm Yaym Yliksek Okulu, Yillik,
1988, ss. 99-112.
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Reklam, modernlesmeyi hedef almis geleneksel bir toplumun davramslarnﬁ
etkiledigi gibi, fertlerin de zevklerini degistirmek suretiyle normal tiiketim
davramisimin digina gikmalarina neden olmaktadir. Bu bazen o kadar etkili bir gekilde
ortaya c;lkmaktadlr ki, taklit ve kalitesiz mallar kaliteli ve asil mallarin yerine rahatlikla
satilabilmektedir. Dolayistyla reklam, belli marka mallar igin tiketicilerin kafalarinda
ussal secenekler olusturmaya calismaktadir®”'. Reklam; ashinda insanin ihtiyaglarina
onem veriyormug gibi goriiniir ve ayrica toplumsal bakis agisindan teknik yapimin
onemini ve prestijini takviye eder. Reklam araciligi ile toplumsal amaglar kendi
yararina ¢eviren ve kendi amaglarim toplumsal amaglarmis gibi dayatan bir sistem
olusur.

Reklam ve tiiketime olan etkisi {izerine yapilan arastirmalarda olumlu sonuglar
ortaya konulmustur. Yapilan bir ¢alismada fiyat ve reklamin satiglar1 nasil etkiledigi,
bir gida tiriinii ayhk periyotlarla takip edilerek ele alinmistir. Bu ve benzeri
calismalardan ¢ikan sonug, reklamin satislar {izerinde etkisinin kesin oldugu, reklamin
satiglara olan oraninin ise daha yiiksek satis miktarlar1 ve fiyatlarda azaldig: tespit
edilmistir. Daha 6nemli bir galismada, bir tiikketim modeline reklam harcamalar1 dahil
edilerek hayli anlaml pozitif bir katsayt bulunmustur. Netice olarak reklam, tiiketim
davranigint gesitli sekillerde ve farkli diizeylerde etkilemektedir®’>.

Tiiketim {izerinde etkili olan 6nemli bir faktér de ‘moda’dir. Moda, giiniimiiz
toplumunun modernlik adina vazgegemedigi, baglt bagina sosyal bir degisken haline
gelmistir. [htiyag 6tesi harcama davramisim koriikledigi gibi, bir kiltlir degisikligine
sebep olacak kadar da giice sahiptir. Kitle tiiketimiyle de desteklenerek, hem toplumsal

hem de ferdi alanda etkisini gostermektedir®”.

Son olarak sunu sdylemek gerekir ki, gliniimiiz modern toplumlarinin, ilkel
toplumlardaki gibi gariplikleri, tuhafliklar1 ve degisik totemleri vardir. Bir tiiketim
davramsinin derinlemesine analiz edilebilmesi igin biitiin faktérlerin degerlendirilmesi
gerekmektedir. Geligtirilecek olan yeni teorilerin iktisadi, sosyal ve psikolojik
faktorlerin yam sira, milli ve bélgesel Ozellikleri de dikkate almasx O6nem arz

etmektedir.

7! Jean Baudrillard, Titketim Toplumu, Cev: H.Delicecayh, F.Keskin, Ayrintt Yaymlari, Ankara 1997,
s. 79.

272 R Ferber, a.g.e., s. 1318.
7 M.Erbz, a.g.e., . 246.
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3. BOLUM

TUKETIM FONKSiYONLARI

3.1.TUKETIM FONKSIYONU KAVRAMI

Daha énceki boliimlerde tiikketim kavrami teorik olarak incelenmig ve tiiketimi
etkileyen iktisadi, demografik, sosyolojik ve psikolojik faktérler irdelenmisti.
Gelistirilen hipotezler ve teoriler genis bir sekilde aktarilmigti. Bu boliimde ise,
tiiketim ve etkilegim icerisinde oldugu faktorler arasindaki matematiksel iliski, tiiketim
fonksiyonlari teorisi gergevesinde ele alinacaktir,

3.1.1.Tiiketim Fonksiyonunun Tanim

Tiiketim fonksiyonu; tiikketim harcamalan ile bu harcamalara etkide bulunan
degisik faktorler arasindaki iligkiyi ifade eden matematiksel formiildiir. Basit olarak,
farkh gelir seviyelerinde tiiketim mal ve hizmetleri igin yapilacak harcama miktarlarin
gosteren bir sediil olarak da tarif edilebilir. Geometrik ve cebirsel olarak ifade
edilebilen bu fonksiyon, Keynes’in tilketim egilimi i¢in yaptig1 tarifin mantiki sonucu
olarak, bagimsiz degiskende (gelir) meydana gelen de@ismelere kargihik, bagimh
degiskenin (tiiketim) hareket alamm gdstermektedir. Dikey eksende tiiketimin, yatay
eksende gelirin yer aldifi bir diyagramda Sekil 3.1°deki gibi gosterilen tiiketim
fonksiyonu, cebirsel olarak da C = f (¥) seklinde ifade edilebilir.

TUKETIM 4
©

¢ c=AY)
a AC

AY b

» GELIR (V)

Sekil 3.1 Tiiketim Fonksiyonu
Basit dogrusal ve egimi birden kii¢iik olan bir tiiketim fonksiyonunda, gelir

arttikga tiiketim diizeyi de artmaktadir. Sekilde eksenler arasindaki diizlemi iki esit
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esitlemektedir. Bu dogruyla titketim dogrusunun kesistigi a noktasinda da gelirle
tiiketim birbirine esittir. Bu noktanin solunda tiiketim gelirden daha fazladir. Ciinkii
muhtemel her gelir seviyesinde planlanmig tiiketim gelirden fazladir. Tiiketici kredi
imkanlariyla ya da birikimlerini kullanarak harcamalarini karsilayabilmektedir. Diger
yandan bu noktanin saginda tiiketim gelirden daha azdir. Ciinkii gelir seviyesine gore
planlanmis tiiketim gelirden daha azdir. Boyle bir durumda da tiiketici tasarruf
etmektedir.

Sekildeki gibi bir fonksiyonun 6zel bir fonksiyon oldugunu sdylemekte yarar
vardir. Ciinkii, bu fonksiyon dogrusal bir fonksiyondur. Dolayisiyla egimi sabit olmak
durumundadir. Normal bir tiiketim fonksiyonu, C=by+b,Y seklinde ifade edilmektedir.
Boyle bir fonksiyonun da dort 6zelligi vardir?™:

1-Tiiketim harcamalan, cari gelirin kisa dénemde degismeyen istikrarli bir
fonksiyonudur,

2-Egrinin egimini gosteren marjinal tliketim egilimi pozitif fakat birden
kiigiiktiir. Marjinal tiiketim egilimini matematiksel olarak s6yle ifade etmek
miimkiindiir:

by =dC/dY) = AC/ AY = tan a

3-Ortalama tiiketim egilimi, b, gibi bir otonom tiiketimin mevcudiyetinden
dolayi marjinal tiikketim egiliminden biiyiiktiir, ¢linkii teori geregi by > 0 ve b; <1 'dir.

Otonom tiiketim, gelir seviyesinden bagimsiz titketimi gésterir. Insanlarin hig
gelir elde etmedikleri durumda bile yasamlarint siirdiirebilmek igin bir miktar tiiketim
yapmak zorunda. olduklarini gosterir. Tiiketimin gelir seviyesine bagli olan kismu da
uyarilmig tiiketimdir. Burada analizlerin basitlestirilmesi i¢in dogrusal tiiketim
fonksiyonlar: kullanilarak marjinal tiiketim egilimi sabit kabul edilmistir. Dolayisiyla
son §zellik g6z ardi edilmektedir.

Tiiketim fonksiyonlan ile ilgili gelistirilen bu hipotezlerin gzlenen rakamlarla
uyusup uyusmadit hususunda yapilan bir aragtirmada, Amerikan ekonomisine ait
ferdi gelir ve titketim rakamlan kullanilmis ve sonuglarin gelistirilen_ hipotezlerdeki

275

gibi gergeklestigi tesbit edilmistir™”. Ancak, tesbit edilen bu uyumlulugun normal

sartlar altinda ortaya ¢iktigi gozlenmistir. Normal sartlarla, savas, ihtilal veya gelir

274 R Dornbusch, S.Fischer, a.g.e., s. 59.
25 W C. Peterson, a.g.e,s. 146-149,
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altinda ortaya ¢iktig1 gézlenmistir. Normal sartlarla, savas, ihtilal veya gelir titketim
iliskisini etkileyebilecek herhangi bir sosyal olaymn bulundugu durum arasinda farkh
sonuglarin ¢ikmasi dogaldir. Nitekim bu arastirmada da savag oncesi ve sonrast
dénemlere ait fonksiyonlar birbirine uyarken, savag dénemine ait titketim fonksiyonu
farkli ¢ikmistir. Buradan gikan sonug, tiiketim seviyesinin belirlenmesinde gelirin
yaninda diger faktorlerin de etkili oldugudur. Gelir, sadece diger faktorlere gore
tiiketimi belirlemede stratejik bir 6neme sahiptir. Keynesten sonra gelistirilen
teorilerde bu tiir farkliliklarin daha ¢ok uzun dénemde ortaya ¢iktig: ifade edilmistir.

Bunlarla ilgili detayl1 bilgi dnceki béliimlerde verilmigti.
3.1.2.Tiiketim Fonksiyonunun Cegitleri

Tiiketim fonksiyonlari, diger regresyon modelleri gibi dogrusal modeller ve
dogrusal olmayan modeller seklinde simiflandirilabilir.
Dogrusal tiiketim modelleri, basit Keynesyen bigimde oldugu gibi:
C=byp+bY+u bo>0, 0< b)<I 3.1
seklindedir. Bu modelde, gelirin alacagi degere gore tiiketim hesaplandigt zaman
dogru seklinde bir fonksiyon grafigi ortaya ¢ikar. Bu modelde tiiketim sadece gelire
bagli olarak ifade edilmistir. Yani tek degiskenli bir modeldir. Ayrica bu modelde by
parametresi, Y=0 igin C;’nin degerini verir. by parametresi ise, Y,’de meydana gelecek
bir birimlik degismenin C,’de ne kadarlik bir degigsmeye yol agtiim gosterir. Bu
degisme, gelir ve tiiketim arasindaki dogrusal iliskiden dolayi artig seklinde beklenir.
Bu, iktisatta marjinal tiiketim egilimi olarak bildigimiz seydir ve modelde b, ile
gosterilir. Bunun matematiksel ifadesi de agagidaki gibidir:
Esitlik (3.1)’deki gibi bir dogrusal modelde by ve b, katsayilarinin pozitif

(3.2)

degerde olmasi gerekmektedir. by katsayisimin pozitif olmasi, gelir seviyesinin sifir
oldugu noktada bile bir miktar tiiketimin olabilecegini g6stermektedir. Ciinkii iktisadi
mantik geregi, tiiketiciler hi¢ gelirleri olmasa dahi, zorunlu ihtiyaglarim kargilamak
i¢cin bir miktar tiketimde bulunurlar. b; katsayis1 ise, modelde marjinal tiiketim
egilimini gostermektedir. Teoriye gore marjinal tiiketim egilimi sifir ile bir arasinda
pozitif bir deger alr. b; katsayisimn bu sekilde gikmasi gelir arttikga titketimin de

artacagl, ancak titketimdeki artigin gelirdeki artig kadar olmadiga ve giderek azalan
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destekler. Marjinal tiikketim egilimine ait rakamlarin mikro modellerde makro
modellere gore daha biiylik olmas:1 gerekir. Ciinkii, 6zellikle zorunlu ihtiyaglarini tam
manasiyla karsilayamamis olan az gelismis iilke insanlarimin kisisel tiiketim
harcamalarinda marjinal tiiketim egilimlerinin daha bliylik olmasi beklenir. Uzun
dénemli ¢aligmalarin neticesinde hipotezin daha gok kisa dénemli statik analizler igin
uygun oldugu ortaya konmustur. Hatta yapilan statik analizlerde, mutlak gelir
hipotezinde ortaya konulan gelir-titketim iligkisi, genellikle goklu korelasyon katsay1si
(R?) 0.95%in iistiinde rakamlarla ortaya konulmustur®’.

Boyle bir model iktisadi iliskileri agiklayan degiskenlere ait veriler aritmetik
bir dagilim gosterdigi zaman, uygulanmasi gereken en uygun modeldir. Ayrica
basitligi ile de bir ¢ok ¢alismada tercih edildigi gibi, yaptlan kisa donemli iktisadi
analizlerde de biiyiik kolaylik saglamaktadir.

Gelirle birlikte titkketimi belirleyen diger fakt6rlerin de alinmas: suretiyle birden
¢ok degiskenli dogrusal bir model olusturulabilir. Mesela, gelirin haricinde servet,
gelir dagilinu gibi faktérler de modele eklenirse:

C=byp+bY+bA+b;G+u (3.3)
seklinde dogrusal bir tiiketim fonksiyonu elde edilir. Bu modelde de byg; gelir, servet ve
gelir dagilimi sifir oldugunda tiiketimin alacagi degeri belirler. by, by, ve bs
parametreleri ise kismi regresyon parametreleridir ve ait olduklari bagimsiz
degiskenlerde meydana gelen bir birimlik bir degisme karsisinda tiiketimde meydana
gelecek degismeyi gosterirler. Yani, gelire, servete ve gelir dagilimina gére marjinal
egilimlerdir. Cebirsel olarak:
dC dC dC
"~ ar” " ae

seklinde C’nin gelire, servete ve gelir dagilimina gore kismi tiirevleri olarak yazilirlar.

b, = (3.4)

Bu sgekilde bir regresyon modeli, by ile gosterilen otonom tiiketimi
icermektedir. Yani gelirin sifir olmasi durumunda tiiketimin alacagi degeri by belirler.
Bu fonksiyonun grafigi tilketim eksenini kesen dogru bir ¢izgi seklindedir. Otonom

faktor icermeyen bir modelde by yer almaz, bu durumda grafik orijinden baslar.

27 Robert Ferber, Consumer Economics, A Survey, Journal Economic Literature, Vol. 11, Number 3,
1973, s. 1304,
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Friedman’in Siirekli Gelir Hipotezi ile dnerdigi model, boyle bir modele 6mek olarak

gﬁsterilebilir277.

C, =kY, +u 0<k<1 (3.5

Bu denklemde; Y, siirekli geliri, C, de stirekli tiiketimi gdstermektedir. % ise

katsay1 olup bu denklemde marjinal tiiketim egilimini temsil etmektedir. Ve ayrica;
Py = Peicp = Pem = 0 dir. 3.6)

Bu esitlikteki p, indisler arasindaki korelasyon katsayisini temsil etmektedir.
Bu katsayilarin sifir olmasi, indislerin gosterdigi degiskenler arasinda bir iliski
olmadigt anlamina gelir’™®,

Bu modelde tiiketicilerin gozlenen gelirlerinin ve tilkketimlerinin siirekli ya da
gegici unsurlarim tesbit etmek oldukga zordur. Bu zorlugu asmak i¢in Freidman,
tiiketicileri gézlenen gelirleri itibariyle gruplara ayirmig ve bir gruba diigen ortalama
gozlenen tiiketimi o grubun siirekli tiikketimi olarak almigtir. Her grup igin boyle siirekli
tilketim degerleri hesaplansa siirekli tiiketim i¢in bir seri elde edilmis olur®”.

Modelde yer alan siirekli gelir ise, agagida siralanan nedenlerden dolayt
gdzlenen gelirle ayni kabul edilmigtir®®.

-Siirekli gelir, ancak g6zlenen gelire ait zaman serilerinden elde edilebilir,

-Gozlenen gelir igerisinde ar1zi gelirin sifir oldugu kabul edilmektedir,

-Yatay kesit verilerinde siirekli gelir ile gegici geliri birbirinden ayirmak
zordur.

-En 6nemlisi gegici gelirle gegici tiiketim arasinda iliski olmadig1 varsayilir.
Yani titketim gegici gelirden etkilenmedigi igin, gelir-tiikketim iligkisinde gegici gelir
titketim fonksiyonu degiskenleri arasinda yer almaz.

Stirekli gelir hipotezini izaha c¢alisan Friedman modelinde, katsayi pozitif
degere sahip olmalidir. Ciinkii bu katsayi marjinal titketim egilimini temsil etmektedir.

Pozitif degerler tagimas: siirekli gelirdeki artigin siirekli tiiketimi artiracagn gortistini

desteklemektedir.

777 Milton Friedman, A Theory of the Consumption Fonction, Princeton University Press, Princeton
1957,s. 19

?7® M.Friedman, a.g.e., s. 26.

% M.Friedman, a.g.e., s. 144.

#% Michael Edgmond, Macroeconomics Theory and Policy, Prentica Hall-Inc., Englewood Cliffs,
1979,s. 111.
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Ayrica Friend’de siirekli gelir yerine normal gelir fikrini 6ne stirmiigtiir.
Normal gelir; zaman serilerinde gozlenen gelirlerin ortalamas: iken, yatay kesit
verilerinde de sosyoekonomik degiskenlerle fonksiyonel iligkisi olan gozlenen
gelirdir®®'. |

Friedman, model iizerinde yapmis oldugu ampirik ¢aligmalarda siirekli gelirin
ve cari gelirin yém sira, gecmisteki gelirleri de dikkate alarak, her ikisinin agirhkl
ortalamasini kullanlm$t1r282.

Michael R.Darby'de siirekli geliri gelistirdigi bir esitlik yardumyla es zamanl
olarak tahmin etmistir. Bu yardimci esitlikte yine ¢ikis noktasi cari gelirdir. Bu esitlik
asagidaki gibidir: |

Yo =bY; + (1- B)(1+2) Ypr.i 3.7

Bu esitlikteki & cari gelirin (V) agirhin1 gésterir ve aym zamanda stirekli
gelirin  belirleyicisidir. g, gelirdeki biiyiime oraninin trendidir. Bu modelde b5,
regresyon denkleminin artan varyansimi minimize edecek sekilde yerlestirilmistir.
Ciinkii regresyon modelinde artan varyans olmast, b katsayisinin yukari dogru bir egim
kazanmasina neden olmaktadir®®?,

Dogrusal olmayan tiiketim modelleri ise; gelirle tiikketim arasindaki iligkiyi
parabolik vey4a logaritmik gibi degisik bigimlerde ortaya koymaktadirlar.

-Parabolik Model: 1kinci dereceden parabolik bir titketim modelinin genel
ifadesi,

C=b,+bY +b,Y? by,b, >0 b, <0 (3.8)
seklindedir. Bu model, degiskenlerde dogrusal olmamasina ragmen, parametrelerde
dogrusaldir ve b;>0 oldugunda minimum, b,<0 oldugunda da maksimum degere sahip
olur. Teorik ¢ergevede marjinal tiiketim egiliminin gelirdeki artis karsisinda azalmast
beklenmektedir. Onun igin bu modelde b, katsayisinin negatif deger almasi beklenir.
Katsaymmn.pozitif ¢ikmas, tiiketimin gelirle aym oranda artacagi anlamma gelecegi
i¢in teorik olarak anlamsizdir.

Parabolik  modeller genellikle tiikketim fonksiyonu ¢aligmalarinda

kullaniimaktadir. Ancak yapilan ¢aligmalarin sonuglarini yorumlarken dikkatli olmak

3! R Ferber, Consumer Economics,..., a.g.e., s.1309.

22 M.Friedman, a.g.e., s.33.

3 Michael R.Darby, Postwar U.S. Consumption, Consumer Expenditures, and Saving, American
EconomicAssociation, May. 1975, Vol. 65, No: 2,s. 218.
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gerekir ve Y’nin hangi degetler arasinda anlamli olacag belirlenmelidir. Ciinkii gelir
arttika titketimin azalan oranlarda artmast teorik olarak anlamhdir, ancak gelirin
artmast ile belli bir seviyeden sonra tiiketimin azalmaya baglamasi —ki bu marjinal
tiiketim egiliminin negatif degerler almasi anlamina gelir- teoriye aykirl ve
anlamsizdir. Bu modelde marjinal tiiketim egilimi gelirin azalan bir fonksiyonu
seklindedir. Bunu matematiksel olarak soyle ifade edebiliriz:
dC/dY =b, -2b,Y 3.9)

'Gelir tilketim iliskisini teorik olarak anlamli kilan Y’nin maksimum degeri de
bu esitlige gore hesaplanir. Y > - b; / 2 by degerleri igin marjinal tiiketim egilimi
negatif degerler almaktadir. Parabolik model —b; / -2b, degeri dikkate alinarak
degerlendirilebilir. Bu deger, tiiketicilerin gelirlerinin biiyiik ¢ogunluguna ait
gelirlerden (bir anlamda ortalama gelirden) daha biiyiik ise parabolik model bagarili
say1labilir.

Bu modelde ortalama tiiketim egilimi de:

APC = C/Y = by/Y + by + b,Y dir. |
Marjinal ve ortalama titketim egilimleri arasindaki fark: hesaplayacak olursak:

AVC-MPC = by/Y + b; + by—b; — 2 bY = bo/Y — bY
olur ve eger bp>0 ve b,<0 ise AVC-MPC>(’dur.

-Tam Logaritmik Model:

C, =b,Y,"e" (3.10)

seklinde yazilan bir iistel regresyon modeli, her iki tarifin dogal logaritmas: alinarak

dogrusal logaritmik bir model haline doniistiriilebilir®®*:

InC,; = Lnby + b, InY, +u, 3.11)
Bu modelde 5, C’nin Y’ye gore elastikiyetini gosterir. b,, C’deki degigmenin,

Y’deki degismeye oranini, yani marjinal tiikketim egilimini verir. Aym model Inb, =a

seklinde yazihip daha sonra I;O "1 bulmak igin l;o = antiln(d ) ¢6ziimlemesi yapilarak

parametre elde edilir. /nC ile InY arasindaki dogrusal regresyonda InY’nin katsayisi

by’in titketimin gelir elastikiyetine esit oldugu soyle gosterilebilir:

M Aziz Kutlar, Bilgisayar Uygulamah Ekonometriye Giri§, Beta Basim Yaymm Dafitim A.S,,
Istanbul 1998, 5. 51.
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dinC _

InC = b;InY + by’ dan T = b, dir. (3.12)
Buradan;
Y dCc
.2 3.13
Vg (3.13)

bulunur ki, bu tiikketimin gelir elastikiyetidir. Gelir elastikiyeti ile ortalama tiiketim
egilimi ¢arpilinca marjinal tiiketim egilimi bulunur.

mpc=5.9¢ Y _dC

Y dY C dY
-Yar1 Logaritmik Model: Herhangi bir iktisadi olay1 agtklayan degiskenlerden

(3.14)

birisi aritmetik digeri geometrik bir dagilim sergiliyorsa yan logaritmik modeller
kullanilir. Baska bir ifadeyle, bir degiskendeki nisbi degigmeler karsisinda diger
degiskende mutlak degismeler oluyorsa ve degiskenler arasinda karsilagtirma yapilarak
baglant kurulmak isteniyorsa yar logaritmik modeller daha uygundur. Yari logaritmik
bir tiiketim fonksiyonu:

C = by +b;inY bo >0 veya bp<0, b;>0 (3.15)
seklinde yazilabilir.

Yari logaritmik modelde martjinal titketim egiliminin ‘1’ oldugu durumda, gelir
diizeyi b, katsayisinin degerine esittir. Yani b,/Y = I iken b;=Y olur. Aym sekilde gelir
diizeyi b; degerinden kiigiik olan hanehalklan i¢in marjinal titketim egilimi 1°den
biiyiik olur. Yani, ¥ < b; ise b; /Y > lolacaktir.

Bu modele gére, tiikketim kavraminin agiklanmasinda gelir mutlak manada
arttif1 zaman tiiketimde nisbi artig olmaktadir. Yani gelirdeki artiga karsilik titketim
giderek azalan oranlarda artmaktadir. Tiiketim geometrik, gelir ise aritmetik seri
degerlérine sahip oldugu igin, gelirdeki aritmetik degismeler, tiiketimde geometrik
degismelere yol agmaktadir. Bu durumda marjinal titketim egilimi gelirin azalan bir
fonksiyonu (dC/dY = b,/Y) olma 6zelligine sahiptir. Burada, eger tiikketim mutlak
artislar, gelir de nisbi artiglar gdstermis olsayds model InC = by +b;Y seklinde
yazilabilirdi. Ancak bu varsayima gore gelir tiketim iligkisi icin, esitlik (3.15) daha
uygundur,

Mutlak gelir hipotezi i¢in 6nerilen yan logaritmik modellerde genellikle by<0
ve 0< ;<! bulunur. Teoride marjinal tiiketim egiliminin gelirin azalan bir fonksiyonu
olmas, fakat negatif olmamasi b, katsayisin1 anlamli kilmaktadr. bp<0 olmasi halinde,

TC, VIsIKOGRETIM KURTLY
DOXURANTASYON MERKEZA
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modellerin temsil ettigi egri gelir eksenini pozitif yonde kesmektedir. Yani tiiketimin
baslayabilmesi igin asgari bir gelirin elde edilmis olmas1 gerekmektedir. Bu gelir
seviyesinin altindaki gelir tiiketim iligkisi anlamsizdir. Yar1 logaritmik model grafikle
asapidaki gibi gosterilebilir:

A
c C= byt bjInY

e ~bg/ by

[ .

ol |/
Sekil 3.2 Yar1 Logaritmik Modelin Grafikle Gésterilmesi

Egrinin gelir eksenini kestigi noktada gelir, ™" degerindedir. Model
tahminlerinin bagarili oldugunun kabul edilebilmesi igin tiiketici gelirlerinin ¢ogunun

e degerinden biiyilkk olmast gerekmektedir. Aksi takdirde model anlamli

olmayabilir.
-Duesenberry tipi titketim modeli: Nisbi gelir hipotezine gére Duesenberry’nin

gelistirmis oldugu model agagidaki gibidir:
~L=phy+b =L (3.16)

Bu modelde C;: cari dénemin tiiketimini, Yy: cari dénemin gelirini ve Yq’da
daha once ulasilmig en yiiksek gelir seviyesini géstermektedir. Bu haliyle zaman
serilerinde kullanilan modelin, yatay kesit verilerine uygun hale getirilmesi igin, Y,
yerine ortalama gelir (¥') yazilir. Bu ortalama gelir, hanehalkinin iginde bulundugu
meslek grubunun, gelir grubunun veya biitiin hanehalklarinin ortalama geliri olabilir.
Yapilacak ¢aligmanin amacina gore, hangi grubun ortalama gelirinin kullanilacagina
karar verilir. Mesela, egitim seviyesinin tiiketim harcamalan {izerindeki etkisi analiz
edilmeye ¢alisiltyorsa, gruplandirilmis egitim seviyelerindeki hanehalklarinin ortalama
geliri o grubun tiiketim fonksiyonunda kullamlir. Ancak, yapilan ¢alismalarin
birgogunda ortalama gelir olarak, segilen 6rnek kiitlenin tamaminin ortalama geliri
hesap edilerek kullanilmaktadir.

Boyle bir modelde ortalama tiiketim egiliminin (C/Y;) cari gelitle gecmis

donemin gelirleri arasindaki oranin bir fonksiyonu olarak gosterilmesi, uzun dénemde
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bu oranin sabit olacagim ifade etmektedir. Kisa donemde ise bu oran ekonomideki
gelir degismelerine bagli olarak degisme gésterecektir. Ancak uzun dénemde az ya da
cok artan gelir, Y/Y, terimini sabitlestirdiginden C¢/Y, oramt da sabitlesmektedir.
Kisaca tiiketim harcamalar1 birbirinden etkilendigi igin, gelirin nisbi dagilim:
degismedigi miiddetge, ortalama tiiketim egilimi sabit kalacaktir.

Duesenberry modelinin teorik bekleyislere uygun olmasi igin by katsayisinin
pozitif b; katsayisinin ise negatif isaretli olmas1 gerekmektedir. Bu model parabolik
mutlak gelir modeline benzemektedir. Parabolik modeldeki b, katsayist bu modeldeki
b; katsayisina tekabiil etmektedir. Parabolik modelde 5,>0 oldugu durumlarda
Duesenberry modelinde b;<0 olmast istatistiki kriterler yardimiyla soyle izah
edilebilir: Parabolik modelin 5,>0 olan modellerinde by ve b, katsayilarinin standart
hatalann ¢ok yiiksek oldugundan, bu katsayilar anlamsizdir. by katsayisinin bertaraf
edilmesi, b,’nin  hem anlamlihgint artirmakta hem de ona negatif deger
kazandirmaktadir.

Bu calismada, esitlik (3.16) de verilen model ortalama gelirli haliyle
kullamlacaktir. Ortalama gelir -ise, her grup igin ayr1 ayrt hesaplanarak modele
eklenecektir.

Yukarida 3.16 nolu esitlikte verilen fonksiyonel formu, Modigliani:

C
—Y—’=b0+bI

! 1

_y Max

seklinde diizenlemistir.

Davis ise, Duesenberry’nin modelini asagidaki gibi iki degisik formda

diizenleyerek test etmistir™®.

Y_ Max
%=b0+b,’—f—-— ve (3.18)
c Y
T b (3.19)

-Modigliani-Brumberg Modeli: Yasam boyu gelir hipoteziyle onerilen kisa

donemli bir titketim fonksiyonu®®:

C = hoWR + b, YL (3.20)

25 Ahmet Kiligbay, a.g.e., 5. 417,
26 R Dornbusch, S.Fischer, a.g.e.,s. 299.
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Burada WR, reel servet, by servete gbre marjinal tiiketim egilimi, YL, emek
geliri, ve b;’de gelire gére marjinal titketim egilimini géstermektedir.
Uzun donemli galigmalarda zaman serileri i¢in Snerilmis bir model de
asagidaki gibidir™’:
C,=UT Y, + (N-DY, + 4, 3.21)
Burada; Cy: cari donemin tiiketimini, T: ortalama 6mrii, Y: cari dénemin emek
gelirini, N-1: blanlanan calisma yili (ise baglangig yilindan itibaren emeklilige kadar
stiren y1l sayist), Ye: kisinin ¢aligmay1 planladigt yi1l boyunca elde edecegi ortalama
emek geliri, A, cari servetin degerini géstermektedir®®®.
Yatay kesit verileriyle olugturulabilecek bir yasam boyu gelir modeli de
asapidaki gibidir®®:
C; = bg (4) + b;Y; + baY," + u; (3.22)
Burada; Aj; j smifindaki hanehalkinin birikimlerinin (asset) toplamdir,Yj;
emek geliri, Yj*;j simfindaki hanehalkinin yasam siirecindeki elde edecegi gelirlerin
simdiki degeridir. Yj*’ll] elde edilmesi probleminden dolayr bu terim Y; olarak
kullanilmigtir. Ayrica assetlerin bir dnceki doneme ait verilerini elde etmek zor oldugu
igin cari donemin assetleriyle gecikmesiz bir model asagidaki gibi yeniden
dtizenlenmistir:
C; = bod; + b;Y; + uy (3.23)
Yukaridaki esitlikte verilen yasam boyu gelir hipotezine uygun model; yatay
kesit verilerinden elde edilen hanehalkinin servetiyle birlikte cari gelirlerini tiikketimle
iliskilendirmistir. Boyle bir model, hanehalklarmm sahip olduklar1 toplam servetleri
sahip olduklan servetin gesitlerine gére de yazarak ayr ayri tahmin edilebilir. Mesela;
modelde 4; yerine L; yazilabilir ki bu hanehalkinin sahip oldugu likit degerlerdir. Veya
Ap; de yazilabilir ki bu da hanehalkinin emlaklarimin piyasa fiyatlaryla hesaplanmsg
parasal degeridir. Yasam boyu gelir hipotezi i¢in (3.23) nolu esitlikte verilen
modeldeki  parametrelerin isaretleri pozitif olmalidir. Clinkii servet ve gelirin

tiiketimle iligkisi dogrusaldir. Servet ve gelir arttikca tiiketim de artmaktadir. Ancak bu

? Richard T.Froyen, a.g.e., s. 373.

* Uzun donemli bir calismada elde edilmis yagam boyu gelir hipotezi igin, “Tiiketim Fonksiyonu fle
figili Dért Hipotezin Tirkiye Verileri Uzerinde Test Edilmesi” (Sinan Temurlenk, Atattirk
Universitesi, 1.1.B.F.Dergisi, 1992, Cilt.9,Say1:1-2, 5.189-206) adlt galismaya bakilabilir.

2 Mehmet Balcilar, Consumption Functions and Consumption Behaviors, Basilmamig Doktora
Tezi, Gukurova Universitesi, Sosyal Bilimler Enstittisti, Adana 1990, s. 186.
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artiglar bire bir oranin da‘degil giderek azalan oranlarda olmaktadir. Gelirin marjinal
tiiketim egilimini gosteren b; katsayisinin negatif olmasi, modelde &y katsayisinin
bertaraf edilmesinden kaynaklanmaktadir.

Bu hipotezin stirekli gelir hipoteziyle birgok benzer yﬁnﬁnﬁn olmasi, iki
hipotezin birbirini tamamladiklart yoniinde bir diigiinceyi dogurmustur. Ciink,
servetin titketim tizerindeki etkisini en iyi ortaya koyan yasam boyu gelir hipoteziyle,
gelir beklentilerini en iyi belirleyen siirekli gelir hipotezi bir anlamda aym amaca
hizmet etmektedir. Dolayisiyla bu iki hipotezin test sonuglarinin da birbirine yakin
degerler tastyacagt diisiiniitmektedir. Hatta bu nedenden dolay: bazi kisa dénemli
aragtirmalarda sadece iki modelden birisi tahmin edilmistir. Modellerin a&rl ayri
tahmin edildigi ¢aligmalarda da Yasam Boyu Gelir Hipotezi igin (3.22) numarali
esitlikteki model kullamlmaktadir. Ancak, bu modele ait veriler zaman serileriyle elde
edilebildigi i¢in kisa dénemli ¢aligmalarda zaman ve fiziksel sartlar bakimindan daha
genis imkanlari gerektirmektedir.

Bu modellerin diginda gecikmeli, otoregresif ve ikisinin karigimi olan tiiketim
modelleri de vardir. Gecikmeli modelller; bir dsnem gecikmeli ve dagitilmis gecikmeli
olarak diizenlenebilirler. Bunlar modelde kullanilan degiskenlerin 6nceki dénem ya da
dénemlere ait degerlerini ayn degiskenler olarak modele katarlar®®. Bu modeller
genellikle zaman serileriyle yapilan ampirik analizler igin uygundur.

Gelirin bir ddnem gecikmeli oldugu bir model:

Ci=by +b;Y, + byYy, (3.24)
“seklinde diizenlenirken, cari titketim bir ddnem &nceki gelirle de iliskilendiritmistir.

Dagitilmig gecikmeli model de:

Ci=bo+b;Yi + byYe; + b3Yis +..0, 0 (3.25)
biciminde olabilir. Boyle bir modelde cari tiiketim, cari gelirle birlikte gegmis
donemlerdeki gelirlere de bagli olarak degismektedir. Bu modellere dagitilmis
gecikmeli modeller denilmesinin sebebi, agiklayici degiskenin (gelirin) bagimh
degisken (tiiketim) tizerindeki etkisinin Y’nin belli sayidaki gegmis degerleri arasinda

dagitilmis olmasidir®".

™ Recep Tart, Ekonometri 11, Atattirk Universitesi, .|.B.F. Ders Notlari, No:146, Erzurum 1989,
s. 45-50, Bu modellere ait 5rnek galigmalar igin de bu kaynagin ayni sayfalarina bakilabilir.

! A Koutsoyiannis, Ekonometri Kurami, Cev: Umit Senesen, Glilay G.Senesen, Verso Yayinctlik,
Ankara 1989, s. 296.
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Otoregresif bir tilketim modeli ise; bagiml degiskenin nceki donemlere ait
degerlerinin bagimsiz degiskenler olarak modele katilmasidir.

C;=bg +b,Cp; + byCpy + b3Ce3 + ... byCiroi (3.26)
seklinde diizenlenen modelde, cari tiiketimin 1, 2, 3, ve n donem Onceki tiitketim
seviyeierinden etkilendigi ifade edilmektedir.

Bir de gecikmeli ve otoregresif modellerin karisimindan ibaret modeller vardir
ki, bu tiir modellerde de cari tiiketimin Onceki donemlere ait gelir ve tiiketim
diizeylerinden etkilendigi ifade edilmektedir. Béyle bir modeli de asagidaki gibi
gostermek miimkiindiir:

Cr=o0p+b;Cri ¥ byCry +..buCrt+ 1Y +e2¥i+ ... ci¥ns - (3.27)

Ayrica trend faktoriinti modele katarak tiiketimde artig veya azalis trendinin var
olup olmadigim1 aragtiran tiiketim fonksiyonlar1 da vardir. Bu tiir ¢aligmalarda
kullanlan model soyledir®®*:

Cy= by + byY, + by (t-tg) + uy (3.28)

Bu modelde, : cari dénem, #y: t zamanindan 6nce baslangi¢ olarak alinan bir
tarihdir. Burada (/-1 iki tarih arasindaki “zaman farki” etkileyici bir faktor olarak

modele girmektedir.

Gelir-titketim etkilesiminde 6nemli bir degisken de HHB ile gosterilen

hanehalk: bityiikligiidiir. Bu iligkiyi ortaya koyan iki 6zel model olusturulmugtur®®>.
Cj=bo + b; HHB; + y; (3.29)
Ci=bo+ by HHB; + bY; + uj (3.30)

Benzer sekilde, hanehalki icerisinde galigan fert sayisinin bagimsiz degisken
olarak modele eklenmesi sonucu agagidaki gibi bir model olusturulabilir:
Cj= bo+ b, Y;+ b,CFS; (3.31)
Bu modelde CFS: galigan fert sayisim temsil etmektedir. b, ile b, arasindaki
iliski yukaridaki modeldeki gibidir. Ayrica her iki modelde de by >0, b; >0, ve by >0
dir. Ayrica, 0< b;<1 gibi bir degere sahiptir.
Tiiketici beklentileri de tiiketim kararlar1 alma konusunda énemli bir faktordiir.

Beklentiler, rakamsal degeri olmayan (hesaplanamayan) kavramlar oldugu igin bir

2 Ahmet Kiligbay, Ekonometrik Metodlar ve Aragtirma,istanbul Universitesi Yaymlart No: 2110,
Istanbu! 1975, s. 414,

™ Dhia Safy Naji, Makro Tiiketim Fonksiyonu ile figili Ekonometrik Bir Arastirma,
Yayinlanmamis Doktora Tezi, Istanbul Universitesi, Sosyal Bilimler Enstittisti, Istanbul 1990, 5.57.
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beklenti indeksi ile modele katilirlar. indeksler de, her bir hanehalkimin gelecekteki
ekonomik sartlar hakkindaki iyimser veya kotiimser olusuna gore diizenlenirler. Buna
gore; X, j smifindaki beklenti indeksinin dégeri olmak iizere, beklentileri igeren bir
tiiketim fonksiyonu asagidaki gibidir: ‘

Ci=bo+ b EX;+y; (3.32)

Cr=by+ b EX;+ by Y+ uf (333

Biitiin bu modelleri verdikten sonra sunu séylemek gerekir ki, bu modeller
arasinda zaman serilerine uygun olanlar oldugu gibi, kisa donemli yatay kesit
verileriyle veya Hanehalki Gelir-Tiiketim Anketleri verileriyle kullanilabilecek

modeller vardir?®*

. Amaca ve aragtirmanin kapsamina gore bu modeller secilmelidir.
Mesela; bu ¢alisma anketin yapildigt déneme ait gelir-tiikketim verilerine dayali bir
¢alisma oldugu igin, buna uygun modeller kullanilmigtir. Ayrica, verilerin modellere
uyumlu hale getirilmesi veya modellerin verilere gére kullanilabilir olmast igin teoriye
ve teknik prensiplere uygun bir takim spesifikasyonlar yapilmistir. Bu galigmada,
yukarida tiiketim fonksiyonu gesitleri olarak siralanan modellerden alt1 tanesi
kullanilacaktir. Bunlar: Mutlak Gelir Hipotezinde kullanilan basit Keynesyen Dogrusal
model, parabolik model, yar1 logaritmik model, Freidman modeli, Duesenberry modeli
ve Modigliani modelidir. Bu modeller, yatay kesit verilerine elverisliligi daha énceden
test edilmis modellerdir. Ayrica, Hanehalk: Gelir-Tiiketim Harcamalar: Anketi’'nden
elde edilen veriler bu modellerdeki degiskenlere uygun verilerdir. Diger modeller;
degiskenlerinin, elde edilecek verilerden tahmin edilmesinin imkansizliginin yansira,
daha ziyade uzun donemli veya makro titketim fonksiyonlart oldugu igin
kullamlmanustir.Ayrica, titketimi belirleyen biitiin faktSrleri bir modelde gdstermek
amaciyla, “gdlge degiskenli genel bir model” ve her bir faktériin etkisini ayr ayn

belirleyebilmek amaciyla da “rek gilge degiskenli bagimsiz modeller” kullamlmustir,

3.2. TUKETIiM FONKSiYONU CALISMALARINDA KARSILASILAN
PROBLEMLER

Bir iktisadi olayr matematiksel olarak ifade ederken; uygun degiskenler
secilmesi, degigkenlerin iktisadi olayla iliskisinin, y®niiniin ve mahiyetinin

belirlenmesi ve iyi bir matematiksel kaliba oturtulmasi gibi 6n hazirliklar yeterli

! Burada siralanan modellerle ilgili drnek uygulamalar igin bkz, Ahmet Kiligbay, a.g.e., ss. 412-419.
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degildir. Ayrica matematiksel ifadenin iyi bir gekilde tahmin edilmesi ve yapilan
tahminlerin i}ktisadi teoriye, ekonometrik ve istatistik test sonuglarina uygunlugunun da
test edilmesi gerekmektedir.

Uygun bir model ve secilmis degiskenlerle tahminde bulunulurken bir takim
problemlerle karsilasmak miimkiindiir. Bu problemlerin bir kism degiskehlere ait
verilerin elde edilmesinden kaynaklantyorken, bir kismi da tahmin sonuglariyla
ilgilidir. Bu problemler, kurulacak olan modelin sonuglarinin giivenilir olmasinda
olumsuz sonuglar doguracaktir. Bu sonuglarla iktisadi olaylara ait yapilacak teorik ve
politik yorumlar da yanhs olacaktir. Bu boliimde sirasiyla bu problemler ele

alinacaktir.
3.2.1. Degiskenlere Ait Veriler ve Veri Problemleri

Dogru ve gilivenilir parametre tahmini ve ‘ekonometrik uygulama igin,
ekonometrik modelin kusursuz ve segilen tahmin ydnteminin de en iyi olmas1 yeterli
degildir. Bunlarin istenilen sekilde olmasi verilere baglidir. Veriler; bir ekonometrik
caligma alaninin 6zelliklerine ve gergeklerine ait bilgilerdir. Mesela; tiiketime ait
veriler, hanehalklarinin bir donemlik veya zaman igindeki harcama miktarlarina
yonelik rakamlardir

Veriler, ¢ok degisik kaynaklardan elde edilebilecegi gibi, elde edilis metotlar:
da farkh olabilir. Genel anlamda veri kaynaklar, kamu ya da 6zel kurumlarn istatistik
periyotlart olabilecegi gibi, bireyler de verilere kaynaklik edebilirler. Yapilan
calismanin amacina gére bu kaynaklardan herhangi birisi veya verilerin giivenilirligi
agisindan her ikisi mukayeseli olarak kullanilabilir. Veri toplarken goriigme, anket,
derleme vb. metotlar kullanilabilir. Ancak bu metotlar dogal olarak bir takim
problemleri icermektedir.

Bu caligmada, titkketim fonksiyonundaki iktisadi, demografik, sosyolojik ve
psikolojik degiskenlere ait veriler Tiiketici Davramsgslart ve Gelir-Harcama
Anketi 'nden elde edilmeye ¢alisiimigtir. Ankette yiiz yiize goriigme teknigi uygulanms
ve anketin yapildig1 déneme (tiiketicilerin gelir elde ettikleri ve harcama yaptiklar1 son
aya) ait bilgiler istenmistir.

Son déneme ait verilerin alinmasindaki en 6nemli faktor, tiikketim ve gelire ait
en yeni bilgilere ulagsmak ve buna gore bagimli degiskenin dinamizmini saglamaktir.

Ayrica gelecege yonelik tahminler yapilmay1p, tilketim teorisini bir dénem igerisinde
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mikro agidan analiz etmek amag oldugu zaman en uygun veriler bu tiir verilerdir ki
bunlara yatay kesit verileri denilmektedir. Eger bir makro tiiketim fonksiyonu
kurulacak olursa bunun iginde verilerin zaman serilerine ait olmas1 daha uygundur.

Karsilagilan en dnemli problem fonksiyonda kullanilacak degiskenlere ait
verilerin olmamasidir. Hele bir de bu tiir degiskenler olgiilemeyen tiirden nitel
degigkenler ise tiiketim fonksiyonu olusturmak olduk¢a zor olmaktadir. Bunu
asabilmenin yolu, bu tiir degiskenlere ait indeks rakamlari olusturmak ve rakamlar
degiskene ait degerler olarak fonksiyona eklemektir. Mesela; Tiiketici beklentileri
titketim kararlar1 alma konusunda 6nemli bir faktordiir. Beklentiler, rakamsal degeri
olmayan (hesaplanamayan) kavramlar oldugu igin bir beklenti indeksi ile modele
katilirlar. Indeksler de, her bir hanehalkinin gelecekteki ekonomik sartlar hakkindaki
iyimser veya kotiimser olusuna gore diizenlenirler. Hanehalklarinin, enflasyon
oranlan, kendi titketim ve gelir diizeyleri gibi ekonomik sartlarimi degerlendiren
sorulara bes alternatif cevap konulur ve bu cevaplarin her birisine rakamsal degerler
verilir. Alinan cevaba denk gelen bu rakam o hanehalkimin beklenti indeksi olarak
modelde yer alir. Mesela; ekonomik durum hakkindaki diisiinceye yénelik bir soruya,
alinan alternatif cevaplar ve endeks degerleri soyledir:

1 = ¢ok kéti, 2 =kotil, 3 = normal, 4 =iyi, 5 = ¢ok iyi,
veya; gelir ya da tiiketim seviyelerinin ileride nasil olacag: sorusuna alinabilecek
alternatif cevaplar ve endeks degerleri soyledir:

1 = ¢ok azalacak, 2 = azalacak, 3 = degismeyecek, 4 = artacak, 5 = ¢ok artacak.

Alternatif cevaplarin sayisi lie indirilebilecegi gibi verilen rakamlar arasinda
da esit uzakliklar olmayacak sekilde degisik rakamlar verilebilir. Bu sekilde kurulacak
bir model yukarida (3.30) ve (3.31) nolu esitliklerde verilmisti*®.

Bu tiir problemleri agabilmenin yollarindan birisi de daha 6nce izah edilen
golge degiskenlerin modele eklenmesidir. Bu tiir uygulamalar, tiiketim fonksiyonunda
Olgtilemeyen degiskenlerin tiiketimle etkilesimine yonelik teorik bilgilerin rakamsal
olarak desteklenmesine imkan tamir. Ayrica biitiin- degiskenlerin bu sekilde rakamsal
hale getirilerek fonksiyona eklenmesiyle biitin degiskenlerin etkisi ayn ayn

goriilecektir.

%5 F.Thomas Juster, Anticipations and Purchases, An Analysis of Consumer Behavior, Princeton
University Press, Princeton 1964, s. 147-150’den aktaran Z. Avralioglu, a.g.e.,s. 112,
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Verilerden kaynaklanan baska bir problem de, fonksiyondaki baz
degiskenlerin makro, baz1 degigkenlerin de mikro degere sahip olmalanidir. Dolayisiyla
bu degiskenlerde makro ve mikro biiyiikliikler olmaktadirlar. Bir degiskene ait mikro
degerlerin toplanmasiyla ya da birlestirilmesiyle makro degerine ulagilabilir ve
bununla makro ekonomik bir model kurulabilir. Bazi degiskenlerin ise sadece makro
ekonomik degerleri vardir. Mesela; enflasyon orant bdyle bir biiyiikliige sahiptir.
Makro verilerden ise mikro verilere ulasilamadig: i¢in bazen bu verilere modellerde
yer verilmez. Ciinkii, bir makro ekonomik biiyiikliik biitiin mikro bilgileri
ic;ermeyebilmektedir296. Bu nedenlerden dolayt bir fonksiyonda bu iki tiir veriyi bir
arada kullanmak imkansizdir. Haliyle, eger makro tiiketim fonksiyonu olugturuluyorsa,
tiketim ve gelire ait makro biilytikliiklerin yam sira, ekonomideki diger makro
ekonomik biiyiiklitklere de yer verilebilir. Bu biiyiikliikler: enflasyon orani, faiz
oranlari, fiyatlar, gegmis déneme ait gelir ve tiiketim degerleri, vergi oranlari, tiiketici
kredi imkanlar1 gibi daha o©nce irdeledigimiz tiketime etkisi olan ekonomik
faktorlerdir. Bu ¢aligmadaki gibi mikro ekonomik bir tiikketim fonksiyonu olusturmaya
calisan benzer ¢alismalarda, makro ve mikro degiskenlerin uyumsuzlugundan dolay1
sadece tiiketici birime ait gelir, tiiketim, servet gibi mikro biiylikliikler
kullanilmaktadir. Ciinkii mikro degiskenler, bir tiiketici birime ait arastirma yapilan
_donemle ilgili anlik degerlerdir. Makro degiskenler ise, daha uzun zaman igerisinde
deger bulan, seri halinde ifade edilebilen degiskenlerdir.

Bu galismaya 6zel veri problemlerinden bahsedilecek olursa; bunlar genelde
iktisadi, demografik, sosyolojik ve psikolojik degiskenlere ait verilerin toplanmasina
yonelik problemlerdir. Ankete dayali g¢aligmalarda géze ¢arpan genel problem
deneklerin sorulara makul ve samimi cevaplar vermemeleridir. Ankette her ne kadar
birbirini kontrole yonelik ‘sorular olsa da, yine de biyle bir seye maruz kalma ihtimali
yiiksektir. Ancak konunun 6nemi ve hassasiyeti deneklere anlatilabildigi ve ikna
edilebildigi 6l¢tide bu problem asilmaya galigilmistir.

Ankette sorulan sorularin parasal biiytikliklerle alakali olmasi, bu
bity tikliiklerin tam olarak beyan edilmemesi de ayr bir problemi ortaya ¢ikarmaktadir.

Bu duruma tiiketim miktarinin belirtilmesinde pek fazla rastlanmamakla birlikte, gelir

6 A Kiligbay, a.g.e., 5. 271-272.
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diizeyi ve servete yonelik sorularda daha g¢ok rastlanmaktadir®’. Bu hatalara, bazi
toplum kesimlerinde igki tiiketiminin veya gelirin olduundan az veya harcamalarin az
goriiliir endisesiyle oldugundan fazla gosterilmesi, killtiir seviyesinin diisitk gériinecegi
endisesiyle gazete, dergi, kitap okuma aligkanligimn ve bunlara‘yapllan harcamalarin
fazla gosterilmesi &mek olarak verilebilir. Parasal biiyiikliiklerle alakali durumun,
ozellikle tilkemizdeki kayit dis1 ekonominin varligindan kaynaklandigi kanaatindeyiz.
Bu problemi agabilmek igin de, ankette gelire yonelik degerleri gelir gruplan itibariyle
istedik. Servet degerini ise sahip olunabilecek seylerin var olup olmadiginmi sorarak
tespit etmeye ¢aligtik. Ancak bu da, mutlaka tahmine dayali sonuglara ulagsmamiza
neden olacagi i¢in, sonuglarin giivenilirligini gélgelemektedir. |

Tiiketici birime yani hanehalkina ait degerler, hanehalkinin biitiin tiyelerini
ilgilendiren degerlerdir. Mesela tiiketim miktari, hane igerisinde bulunan biitiin
fertlerin yaptiklar gida, giyim, konut, ulagim, egitim vb. harcamalarin tamanmudir. Bu
harcamalardan mesela egitim harcamast sadece evin ¢ocuguna yonelik olabilir. Benzer
sekilde konut harcamalart hanedeki biitiin fertleri ilgilendiren harcamalardr.
Dolayisiyla bu harcamalarin fertlere gére ayirt edilmesi oldukga zordur. Ayrica
tiiketime yonelik kararlarin bir gogu hanehalk: reisi tarafindan alinmaktadir. Gergi bu
durum egitim ve kiiltiir seviyesine gore ve bolgelere gére farkhlik gostermesine
ragmen genel durum bunu yansitmaktadir. Ayrica gocuklarin tiiketimlerini de tamamen
anne ve babalar1 yonetir. Onun igin tiiketici birim olarak hanehalki tercih edilmisgtir.

Caligmada tiiketim harcamalarimin miktar igerisinde, fiili tiiketimle birlikte
yani giinliik yenilip igilen seylere, kiraya, elektrik ve telefona vb. yapilan harcamalarin
yant sira, ileriye yonelik tiiketim harcamalarinin o aya denk gelen kismu da yer
almaktadir. Kisaca tiiketim miktart, son ayda hanehalkinin harcamalariyla ilgili
cebinden ¢tkan biitiin para miktaridir. Gelir miktar1 ise, hanehalkinin biitiin bireylerinin
degisik kaynaklardan elde ettikleri gelirlerin toplami seklinde alinmigtir.

Demografik degiskenlere ait verilerin elde edilmesine y6nelik genel ve 6zel bir
problem yoktur. Ancak, bu verilerin ¢aligmalarda degerlendirilmesi hususunda degisik
goriigler vardir. Genelde bu faktérler tasnif degigkeni olarak kullanilmakla birlikte, bir

indeks degeri verilmek suretiyle veya gélge degiskenlerle fonksiyona katilmaktadirlar.

27 Onder Ozkazang, Gelir-Titketim lliskisinin Mikro Ekonomik Analizi, Anadolu Universitesi
Yayinlar1 No: 5, Eskisehir 1983, s. 70-72.
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Mesela, evliler igin 1, bekarlar igin 0 degeri verilmek suretiyle, bekarlar ve evliler igin
golge degiskenli tiiketim fonksiyonlar1 tahmin edilebilir.

Sosyolojik ve psikolojik faktorlere ait veriler, davranigsal ve subjektif faktorler
olmas1 hasebiyle elde edilmesi ve tasnif edilmesi en zor verilerdir. Bu veriler elde
edilebilse dahi, kigiden kisiye farkli degerlere sahip oldugu icin ¢ok cesitlilige
sahiptirler. insan davramslariin genel &zelliginden kaynaklanan bu durum, aym
sartlar altinda ¢ok farkli sonuglar ortaya ¢ikarabilmektedir. Bu tiir faktorler,
fonksiyonel galigmalarda golge degisken kullanilarak tahmin edilebilmektedir. Ayrica,
yoruma yoénelik katkilar oldugu i¢in ¢apraz iliskilerle de degerlendirilebilir. Mesela,
“harcama yaparken geleneklere, dini, ahlaki ve kiiltiirel degerlere, toplumsal degerlere
dikkat eder misiniz” sorusuna “evet ederim” ya da “hayir etmem” veya “bazen ederim”
seklinde cevap verenlere gére ayr ayn tiikketim egilimleri, tasarruf egilimleri, veya
tilketim fonksiyonunun matematiksel rakamlarina bakarak yorumlar yapilabilir.

Bu problemlerin haricinde r6l6ve hatalart denilen, anketorlerin kusurlarindan,
anketlerin tespit metodundan ve ilgililerin beyanlarindan kaynaklanan problemler de
yasanabilir. Bu tiir problemler; ana kiitleye ait birimlerin eksik veya fazla tespit
edilmesi, tasnifinin iyi yaptlmamasi ve gruplarin oranlamasinin tam yapilamamasindan
cikabilmektedir. Bu ve benzeri hatalar1 ortadan kaldirmak igin anketlerin kontrol
edilerek gerekli diizenlemelerin yapilmast eksiklerin giderilmesi ve degisik
spesifikasyonlarin yapilmas: gerekir. Bu diizeltmeler, 6nceki bilgilerden yararlanilarak
yapilabilecegi gibi anket igerisindeki birbirini tamamlayan sorular yardimiyla da

298

yapilabilir"™. Bu yapildiktan sonra veriler degerlendirmeye hazir hale gelmis olurlar.

3.2.2. Modellerin Tahmini ve Tahmin Problemleri

Ekonometrik bir model kurulduktan sonra modelin katsayilarinin sayisal
degerleri tahmin edilir. Bu dar anlamda bir tahmindir. Genis anlamda modelin tahmin
edilmesi ise, katsayilarin degerleri ile birlikte gerekli olan test degerlerinin de
bulunmasidir. Modelin tahmini, modelde yer alan degiskenlere ait verilerin ve uygun
bir ekonometrik tahmin ydnteminin kullamimasiyla yapilabilmektedir. Regresyon
analizinde en ¢ok kullanilan tahmin yéntemi ise En Kiigiik Kareler Yontemi (EKK) dir.

EKK yo6ntemi, belli varsaymmlarm saglanmasit halinde, bagimhi ve bagimsiz

% Aydin Turkbal, Bilimsel Arastirma Metodlar ve Uygulamal istatistik, Atatitrk Universitesi
Yayinlari No: 640, Erzurum 1987, s. 19,
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degiskenler arasindaki ortalama iliskiyi gergege en yakin sekilde tahmin eden

9 Bu ¢aligmada da tahminler bu ydntemle yaptlmugtir.

yontemdir

Yapilan tahminlerin giivenilir olmasi, modelin ve parametrelerin iktisadi,
istatistiki ve ekonometrik olarak anlamlihgina baghdir. Bu anlamhiligin 6n sart: ise,
tahminlerin baz1 6zelliklere sahip olmasidir. Bunlar; tahminlerin sapmasizhis, kiigiik
varyanslt olmalari, hata karelerinin ortalamasinin en kiigiik olmast ve tahminlerin
yeterli olmalaridir 3.

En kiiclik kareler tahmin ydntemiyle elde edilen tahminlerin bu 6zelliklere
sahip olmasi, modeldeki hata terimine () baglidir. Ciinkil, daha 6nce de bahsedildigi
gibi tiiketim ile etkilesim igerisinde olan biitiin fakttrler fonksiyona katilamamaktadir.
Sinirlt sayida degiskenin alinmasi tiikketimin agiklanmas: igin yeterli olmamaktadir.
Dolayisiyla fonksiyona hata teriminin eklenmesiyle -birbirine zit dahi olsalar- diger
faktorlerin etkisi de belirtilmis olur. insan davramslar farkli zaman ve zeminlerde
farkli olabilmektedir. Bu farkhiliklarin da hata terimiyle ifade edilmesi gerekmektedir.
En onemlisi degiskenlere ait veriler derlenirken bir ¢ok hatanin yapilmasi
muhtemeldir. Bu hatalar da tahmin sonuglarimi etkilemektedir. Bu tiir hatalar da
modeldeki # terimiyle temsil edilmektedir.

Biitiin bu belirtilen hususlar dikkate alinarak bir ekonometrik model tahmin
edildikten sonra, yapilan bu tahminlerin giivenilir olup olmadiklar1 test edilir. Yani
modelin incelenen iktisadi olayr ne kadar agiklayabildiginin belirlenmesi gerekir.
Ciinkii, giivenilir olmayan tahmin sonuglariyla, saglikli ve giivenilir teoriler de
geligtirilemez. Tahmin edilen bir modelin giivenilirligi, iktisadi mantiga uygunlugu,
istatistiki ve ekonometrik kriterlere uygunlugu agisindan test edilmektedir.

iktisadi degerlendirmede, yapilan tahminlerin parametrelerine ait isaretlerin
yOniiniin ve parametre biiyiikliiklerinin iktisat teorisine uygunlugu degerlendirilir. Bir
tahmin modelinin makro ya da mikro model olusuna gére, tahmin parametfelerinin de
makro ve mikro degerlerinin anlamli olmasi gerekmektedir. Bu agidan degerlendirilen
parametreler ve modeller teori ile ¢atigir sonuglar vermesi halinde, modelin

basarisizigina hitkmedilir. Caligmada, kullanilacak modellere ait parametrelerin

isaretlerinin ve biiyiikliiklerinin degerlendirmesi daha sonra ayri ayn yapilacaktir.

* Damodar N. Gujarati, Basic Econometrics, Third Ed., McGraw-Hill, Inc., London 1995 s. 52-58,
ayrica bahsi gegen varsayimlar igin de s. 60-68’e bakiniz.
o0 A Koutsoyiannis, Ekonometri Kurami, a.g.e., s. 103-106.
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Bir arastirma, ekonometrik modellerin tahmini ile sona ermez. Yapilan
tahminlerin ne derece giivenilir olduklarinin test edilmesi gerekir. Yani tahmin
modellerinin, bu modellerde yer alan bagimli bagimsiz degiskenler arasindaki gergek

“iligkiyi ortaya koymas: gerekmektedir. Siiphesiz, ancak giivenilir ve giiglii tahmin
sonuglarinin 1s1ginda saglikl iktisadi kararlar alinabilir.

Tahmin modellerinin gilvenilirligini 6lgme araglarindan birisi de istatistiki
kriterlerdir. Bunlar, tahminlerin giigliiliigti ve yeterliligi hakkinda gerekli bilgilerin
elde edilmesini saglayan testlerdir. Gelistirilen bu testler R%, F, t, ve tahminin standart
hatasi (s) ile ilgili 6l¢timlerdir.

Bir ekonometrik modelde parametre tahminleri degisik tahmin y&ntemleri ile
bulunabilmektedir. Calismamizda Klasik Dogrusal Regresyon Modeli (KDRM) metodu
kullamlmistir. Bu metoda gore modele ait parametreler de En Kiigiik Kareler (EKK),
tahmin yontemiyle tahmin edilmektedir. Ekonometrik kriterlere goére yapilan
degerlendirmede de bu yontemin varsayimlarindan sapmalar olup olmadig: tespit

edilerek, tahmin parametrelerinin basarist 6lgiiliir.



I1. KISIM
AMPIRIK ANALIZ

1. BOLUM
iKi GRUP iLE AIT TUKETIM

FONKSiYONLARI VE UYGUN MODEL SECiMi

1.1. ARASTIRMANIN AMACI YONTEMI VE KAPSAMI

1.1.1. Amag

insan hayatinda gok yonlit bir oneme sahip olan tiiketim, diger sosyal
bilimlerde oldugu gibi iktisat biliminde de her zaman giincelligini korumus ve genis
arastirmalara konu olmugtur. Klasik ve Marjinalist iktisatcilar, daha ziyade iktisadi
etkenler ve olgiilebilir parasal degerler temeline oturtarak Homoeconomicus
felsefesinden hareketle tiiketim teorisini geligtirmislerdir. Bu diisiince yapis1 modern
teorinin de temel varsayimi olmustur. Bu yaklasima gére insan, biitiin sartlarda kendi
bireysel ¢ikarim kollayan, zevk ve zahmet hesabinda olan bir varlik olarak
algilanmistir. Bunun sonucu olarak da tiiketimi belirleyen faktorler olarak gelir ve
diger olgiilebilir parasal degerler 6n plana ¢ikmugtir.

insan; bireysel ve sosyal bir varlik olarak, iktisadi etkenlerin yam sira
sosyolojik ve psikolojik motiflerin etkisi altindadir. Ozellikle geleneksel toplumlarda
bu tiir faktorlerin tilketim {izerindeki etkisi daha gok 6n plana ¢ikmaktadir. Klasik ve
Marjinal teoriler ve daha sonraki Keynesyen teori konuyu iktisadi etkenler tizerinde
degerlendirerek model olusturmustur. Oysa tiiketicinin yalmzca gelir ve fiyat gibi
parasal gostergelerin degil, bunlarin yani sira belki bunlardan daha énemlisi psikolojik
ve sosyolojik faktérlerin etkisi altinda olabilecegi de diistiniilmelidir. Bu etkenlerin
varhigt temel iktisadi varsayimlan zayiflatabildigi gibi gecerliligini de
azaltabilmektedir. Ornegin, insan her zaman kendi faydasin gozetmez, toplumsal veya
ailevi bir fayda ugruna kendi faydasindan fedakarhik edebilir.

Bu genel degerlendirmeler 1s18inda, ¢alismamizin temel amacy; iki grup ilde
“Tiiketici Davramglart ve Hanehalki Gelir-Harcama Anketi” diizenleyerek titketici
karar ve davramslarim belirleyen faktorleri tespit etmektir. Ayrica; tiiketim teorisinde

onerilen degisik fonksiyonel formlar kullanarak iki gruba ve bu gruplar olusturan



147

illere ait tiiketim fonksiyonlar: olusturmak, tiiketim iligkisini en iyi agiklayan
fonksiyonel formla birlikte tiiketim teorisini de tespit ederek tiiketici davranigim
belirlemede en etkin faktsr ya da faktorleri belirlemek, iki grup arasinda, segilen en iyi
modele gore titketimi belirleyen faktérler itibariyle kargilagtirma yapmak ve iki grup
ilde yasayan sosyal gruplarin ve yorelerin tiiketim tercihlerini ve hayat seviyelerini
tespit etmek gibi amaglarda sz konusudur. Bu genel amaglarin yant sira, tiiketim
teorisini yeniden tartigarak varsayimlarim irdelemek ve bir degerlendirme yapabilmek
gibi ikincil amaglar da vardir. Ayrica boyle bir calisma ile, hanehalklarinin
saglik,beslenme, egitim, kiiltiir vb. durumlarim tespit ederek, sosyal yapilanma ve
kamu hizmetlerinin yonlendirilmesi gibi, sosyal alanda bir hizmet verebilme imkaninin

da olusacagi timit edilmektedir.
1.1.2. Yéntem

Tiiketici davraniglarini belirleyen faktorleri tespit ederek, iller bazinda tiiketim
fonksiyonlar olusturabilmek igin dncelikle Ankara, Bursa, Antalya illerinde (1. Grup)
ve Sivas, Amasya, Hakkari illerinde (2. Grup) “Tiiketici Davraniglari ve Hanehalki
Gelir-Harcama Anketi” diizenlenmistir. Bu iller DPT’nin sosyoekonomik gelismislik
siralamasina goére segilmis illerdir.

Tablo 1 : Sosyoekonomik Gelismislik Siralamasina Gore iller

lller Ankara  Bursa  Antalya  Sivas Amasya  Hakkari
Gelis. Derecesi | I 1 2 3 4
Gelis. Endeksi 8 1,77 4,50 1,82 0,83 -0,16

Kaynak: T.C. Basbakanlik, DPT, “ligelerin Sosyoekonomik Gelismislik Siralamasi”, Bolgesel
Geligme ve Yapisal Uyum Gen. Md., Ankara, Ocak 1996, s. 39-61

Anketler Eyliil 1998’de yapilmig olup, il merkezinde yasayan hanehalklarini
temsilen, hanehalki reisine yoénelik olarak uygulanmistir. i1 merkezinde bulunan
toplam 872.390 hanehalki, aragtirmanin ana kiitlesini olusturmaktadir. Ana kiitleyi
temsilen toplam 1600 hanehalki, drnek kiitle olarak segilmistir. Hanelerin ve 6rnek
kiitlenin illere gore dagilimi Tablo 2’de gésterilmistir. Omek kiitlenin tespitinde , % 5
onem seviyesinde ve % 5 hata pay: ile 100.000°den fazla ana kiitleler igin 6rnek
kiitlenin minimum 398 olacag seklindeki Yamane’nin kriteri kullamlmistir®®'. Bu

kriterden hareketle, Ankara ve Bursa illerinde ana kiitle 100.000’den fazla oldugu i¢in

**! Toro Yamane, Statistics, An Introductory Analysis, Harper & Row, New York 1967, s. 886.
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omek sayist 400 olarak belirlenmis, diger illerde ise 6mek say1si nitfus yogunluguna
orantth olarak tespit edilmistir. Ornek kiitlenin ana kiitleyi temsil giicti % 0.185 (binde
1.85) oranindadir. Bu oran DIE galigmalarinda yaklagik % 0.0164 (on binde 1.64) diir.
Yani DIE ¢aligmalarina gére g¢aligmamiz yaklagtk 10 kat1 kadar yiiksek bir temsil

giiciine sahiptir.

Tablo 2 : illere Ait Niifus ve Hanehalki Sayilan

Hler I Niifusu’ Toplam Il Merkezi [l Merkezi  Ortalama  Ornek
Hanehalki Niifusu” Hanehalki H.Halk: Sayisi
Sayisi™ Sayist (***) Biiytikligu
Ankara 3631612 724 778 2917 602 554 906 4,46 400
Bursa 1 946 327 362 750 1 054 796 188 818 4,42 400
Antalya 1477347 225016 508 840 75 190 5,03 300
Sivas 707 645 135 529 224103 39 136 5,66 250
Amasya 344 048 69 203 62 668 11102 5,16 150
Hakkari 212 486 18377 55039 3238 9,39 100
Toplam 8319 465 1 535 653 4 823 048 872 390 - 1600

* T.C. Bagbakanlik DIE, 1997 Genel Niifus Sayimi Sonuglari, Internet Web Sayfast

*% T.C. Bagbakanhk DIE, 1990 Genel Nitfus Sayim: Sonuglari, Internet Web Sayfas

*#*]] Merkezi hane sayisi, il merkezi niifusunun ortalama hanehalk: biiytikligtine bélinmesi ile elde
edilmigtir.

Yapilan anketlerden elde edilen veriler bilgisayar ortaminda degerlendirilmek
iizere kodlanarak MINITAB12 1998 Versiyonu istatistik programina yiiklenmistir.
Daha sonra teorik kisimda verilen modeller kullanilarak, En Kiigitk Kareler Yorntemi ile
tilketim fonksiyonlart olusturulmustur. Olusturulan fonksiyonlara ait parametre
degerleri istatistiki ve ekonometrik test teknikleriyle degerlendirilmis, gruplar
arasindaki karsilagtirmalar tespit edilen en iyi modele gore yapilmigtir. Ayrica gapraz

tablolar da diizenlenerek aragtirma bulgular1 degerlendirilmigtir.
1.1.3. Kapsam

Aragtirma, iki grubu olusturan il merkezlerinde ikamet etmekte olan tiketicileri
kapsamaktadir. Temel aragtirma birimi hanehalkidir ve Tablo 2’de illere gore dagilimi
da gosterilmis olan toplam 872.390 kisiyi kapsamaktadir. Tiiketici davramglarinin
tespitinde karngikliga yol agmamak igin henahalklarini temsil etmek iizere hanehalk:
reisi muhatap alinmugtir. Ayrica, arastirmanin daha giivenilir sonuglara ulagmast igin
tiiketiciler, faaliyet konulari itibariyle memur, is¢i, esnaf/zanaatkar/softr,
sanayici/tiiccar/igletmeci, serbest meslek erbabi ve emekli olmak iizere alti gruba

ayrilmistir. Buna gére aragtirma kapsami bu alt1 grup ile simirlandirilmis olmaktadir.



149

Ornek kiitlenin faaliyet konularina gore dagilimi, toplam igerisindeki oranina
gore belirlenmistir. Tiirkiye’de ¢aliganlarin faaliyet kollarina gére dagilimi ve toplam-

icerisindeki orami Tablo3’de gosterilmistir.

Tablo 3 : Tiirkiye’de Faaliyet Konularina Gére Cahganlar

Faaliyet Konusu Kisi Sayist Toplanu Orant (%) Kapsanu
Ucretli ve Maash 20 396 000

Yevmiyeli 1 874 000 Memur ve
Ucretsiz Aile Is¢isi 5793 000 28 063 000 75 Isg:i o
Isveren 1071 000 Esn./Zan./Sof.
Kendi Hesabma San./Tiic./sl.
Calisan 5172 000 6 243 000 18 Serb.Mes.Erb.
Yashlik Ayhgi Alan 2 650 000 2 650 000 7 Emekli
Toplam (Kisi) 36 956 000 100

Kaynak: T.C. Bagbakanlik DIE, Hanehalk1 isgtictt Anketi Gegici Sonuglari, Ankara, Nisan
1998, T.C. Bagbakanlik DIE, Ekonomik ve Sosyal Gstergeler, 1998, Internet Web Sayfasi.

Faaliyet konusuna gore yapilan degerlendirmede, iicretli-maash, yevmiyeli ve
ficretsiz aile igcilerinin toplam igindeki orani, yaklastk olarak is¢i ve memurlarin
oranimi vermektedir. [sverenler ve kendi hesabina galiganlarin toplam igindeki orant da
ortalama olarak Esnaf/Zanaatkar/Sof6r oranim vermektedir. Yashlik ayligs alan
emeklilerin sayis1 ayrica tespit edilerek toplama eklenmistir. Tesadiifi olarak segilen
deneklerin illerdeki meslek gruplarina gére dagilimi bu genel orantiya gore
olusturulmaya galigilmistir. Ancak baz illerdeki faaliyet konusunun yogunlugu dikkate

alindigindan bu oranlarda kiigiik sapmalar olmustur.

Tablo 4 : illere ve Meslek Gruplarina Gire Yapilan Anketlerin Sayisi

Meslekler /lller Ankara Bursa Antalya  Sivas Amasya Hakkari Toplam

1.Memur 219 170 130 100 71 43 733
2.Is¢i 79 120 60 87 35 30 411
3.Esn./Zan./Sof. 31 34 30 27 10 10 143
4.San./Tiic./I§l. 11 30 30 10 14 4 99
5.Serb. Mes.Erb 30 20 30 9 10 6 105
6.Emekli 30 25 20 17 10 7 109
7.Toplam Anket 400 400 300 250 150 100 1600
14277 Oram 75 72 63 75 73 73 72
3+4+5/7 Oram 18 21 30 18 20 20 19
6/7 Oram 7 7 7 7 7 7 7

1.2. ARASTIRMA BULGULARI

Aragtirma kapsami gergevesinde iki grubu olusturan alti ilde, 1600 tiiketici ile

yapilan arasgtirmada, ulasilan 6nemli bazi bulgular ve tiiketicilere ait bazi genel

ozellikler agagidaki gibidir.
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1.2.1. L ve I1. Gruba Ait Bazi Genel Ozellikler

Tablo 5 : I. Grup i¢in Meslege Gore Cinsiyet

Memur Isci  Esnaf/Zan San./Tiiccar S.Meslek Emekli  Toplam
Erkek 329 181 73 58 52 5 728
% 45,19 24,86 10,03 7,97 7,14 4,81 100,00
Bayan 190 78 23 13 28 39 371
% 51,21 21,02 6,20 3,50 7,55 10,51 100,00
Toplam 519 259 96 71 80 74 1099
% 47,22 23,57 8,74 6,46 7,28 6,73 100,00

Tablo 6 : II. Grup icin Meslege Gore Cinsiyet

Memur  Isgi Esnaf/Zan. San./Tiicc S.Meslek Emekli Toplam
Erkek 183 133 42 25 23 26 432
% 42,36 30,79 9,72 5,79 5,32 6,02 100,00
Bayan 31 19 5 3 2 8 68
% 45,59 27,94 7,35 4,41 2,94 11,76 100,00
Toplam 214 152 47 28 25 34 500
% 42,80 30,40 9,40 5,60 5,00 6,80 100,00

Yukarida I. ve II. Grup igin ayn ayn verilen tablolarda tiiketiciler meslek
gruplarina gore cinsiyet itibariyle ¢apraz iliskilendirilmistir. Arastirmaya katilan
tiikketiciler, cinsiyet durumuna gére incelendiginde I. Grupta cinsiyetini belirten 1099
kisiden 728 kisi (% 66) erkek, 371 kisi (% 34) de bayandir. 1I. Grupta ise deneklerin
tamami bu soruyu cevaplamig, bunlardan 432 kisi (% 86) erkek, 68 kisi (% 14)
bayandir. I. Grup illerde bayan isgiici yogunlugunun ¢ok olmasi oran olarak II.

Gruptan biiyiik ¢ikmast sonucunu dogurmustur.

Tablo 7 : I. Grup i¢cin Meslege Giére Medeni Durum

Memur  Isgi  Esnaf/Zan San/Tilccar S.Meslek Emekli  Toplam
Bekar - 71 26 11 11 18 28 165
% 43,03 15,76 6,67 6,67 10,91 16,97 100,00
Evli 437 226 85 57 57 35 897
% 48,72 2520 9,48 6,35 6,35 3,90 100,00
Dul 10 3 0 3 ‘5 11 32
% 31,25 9,37 - 9,37 15,62 34,37 100,00
Toplam 518 255 96 71 80 74 1094
% 47,35 23,31 8,78 6,49 7,31 6,76 100,00
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Tablo 8 : II. Grup icin Meslege Gore Medeni Durum

Memur Is¢i Esnaf/Zan  San./Tiiccar S.Meslek Emekli  Toplam
Bekar 20 29 7 4 7 12 79
% 25,32 36,71 8,86 5,06 8,86 15,19 100,00
Evli 193 122 40 24 17 20 416
% 46,39 29,33 9,62 5,77 4,09 4,81 100,00
Dul 1 1 0 0 1 ] 4
% 25,00 25,00 - - 25,00 25,00 100,00
Toplam 214 152 47 28 25 33 499
% 42,89 30,46 9,42 5,61 5,01 6,61 100,00

Medeni duruma gore, I. Grupta bu soruyu cevaplayan 1094 kisiden 165 kisi
(% 15) bekar, 32 kisi (% 3) dul ve 897 kisi (% 85) evlidir. II. Grupta ise toplam 499
kisiden 79 kisi (% 16) bekar, 4 kisi (% 1) dul ve 416 kisi (%83 ) de evlidir.

Tablo 9 : I. Grup i¢cin Meslege Gére Yas Durumu

Memur  Isgi Esnaf/Zan  San./Ticcar S.Meslek Emekli Toplam
18-25 20 11 1 0 3 2 37
% 54,05 29,73 2,70 -- 8,11 5,41 100,00
26-35 187 70 34 18 34 1 344
% 54,36 20,35 9,88 5,23 9,88 0,29 100,00
36-45 226 137 36 28 29 8 464
% 48,71 29,53 7,76 6,03 6,25 1,72 100,00
46-55 77 30 19 17 9 28 180
% 42,78 16,67 10,56 9,44 5,00 15,56 100,00
56+ 6 11 4 7 5 36 69
% 8,70 15,94 5,80 10,14 7,25 52,17 100,00
Toplam 516 259 94 70 80 75 1094
% 47,17 23,67 8,59 6,40 7,31 6,86 100,00

Tablo 10: II. Grup Igin Meslege Gére Yas Durumu

Memur Is¢i Esnaf/Zan San/Tiiccar S.Meslek Emekli Toplam
18-25 9 5 6 0 2 3 25
% 36,00 20,00 24,00 - 8,00 12,00 100,00
26-35 83 51 18 8 11 1 172
% 48,26 29,65 10,47 4,65 6,40 0,58 100,00
36-45 95 58 12 11 5 1 182
% 52,20 31,87 6,59 6,04 2,75 0,55 100,00
46-55 20 29 8 5 6 12 80
% 25,00 36,25 10,00 6,25 7,50 15,00 100,00
56+ 3 6 3 4 1 16 33
% 9,09 18,18 9,09 12,12 3,03 48,48 100,00
Toplam 210 149 47 28 25 33 492
% 42,68 30,28 9,55 5,69 5,08 6,71 100,00

Yas gruplan itibariyle, I. Grupta yas grubunu belirten 1094 kisiden 37 kisi
(% 3) 18-25 yas grubunda, 344 kisi (% 31.5) 26-35 yag grubunda, 464 kisi (% 42.5)
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36-45 yas grubunda, 180 kisi (% 17) 46-55 yas grubunda ve 69 kisi (% 6) de 56 ve
{istli yag grubunda bulunmaktadir. 1. Grupta segilen tiiketicilerin bitylik bir cogunlugu
(yaklasik % 74°i) orta yag grubuna denk gelmektedir. 1I. Grupta ise yas grubunu
belirten 492 kisiden 25 kisi (% 5) 18-25 yas grubunda, 172 kisi (% 35) 26-35 yas
grubunda, 182 kisi (% 37) 36-45 yag grubunda, 80 kisi (% 16) 46-55 yas grubunda ve
33 kisi (% 7) de 56 ve iistii yag grubunda bulunmaktadir. Yine bu grupta da tesadiifi

olarak segilen deneklerin yogunlastigt yas gurubu orta yas grubudur.

Tablo 11 : I. Grup i¢in Meslege Gore Egitim Durumu

Memur  Is¢i  Esnaf/Zan San./Tliccar S.Meslek Emekli Toplam

Okur-Yazar 4 2 3 1 2 9 21
% 19,05 9,52 14,29 4,76 9,52 42,86 100,00
i1kokul 8 49 37 11 3 23 131
% 6,11 37,40 28,24 8,40 2,29 17,56 100,00
Ortaokul 12 38 9 7 5 12 83
% 14,46 45,78 10,84 8,43 6,02 14,46 100,00
Lise 189 124 34 28 17 18 410
% 46,10 30,24 8,29 6,83 4,15 4,39 100,00
Fak/Yiik.Ok 305 43 13 24 53" 13 451
% 67,63 9,53 2,88 5,32 11,75 2,88 100,00
Toplam 518 256 96 71 80 75 1096
% 47,26 23,36 8,76 6,48 7,30 6,84 100,00

Tablo 12 : I1. Grup I¢in Meslege Gore Egitim Durumu

Memur Is¢i  EsnafiZan San/Tiicc S.Meslek Emekli Toplam

Okur-Yaz.Degil 0 5 2 0 2 0 9

% - 55,56 22,22 - 22,22 -- 100,00
Okur-Yazar 0 7 0 0 1 2 10
% - 70,00 - - 10,00 20,00 100,00
fikokul 4 24 16 8 4 14 70
% 5,71 34,29 22,86 11,43 5,71 20,00 100,00
Ortaokul 9 19 8 3 3 9 51
% 17,65 37,25 15,69 5,88 5,88 17,65 100,00
Lise 104 93 16 10 2 6 231
% 45,02 40,26 6,93 4,33 0,87 2,60 100,00
Fak/Yiik.Okul 97 4 5 7 13 2 128
% 75,78 3,12 3,91 5,47 10,16 1,56 100,00
Toplam 214 152 47 28 25 33 499
% 42,89 30,46 9,42 5,61 5,01 6,61 100,00

Egitim durumlarina gore, 1. Gruptaki tiiketicilerden (toplam 1096 kisi), 21 kisi
(% 2) okur-yazar, 131 kisi (% 12) ilkokul mezunu, 83 kisi (% 7.5) ortaokul mezunu,
410 kisi (% 37.5) lise mezunu, 451 kisi (% 41) fakillte ve yitksek okul mezunudur. II.
Gruptaki tiiketicilerden ise (toplam 499 kisi), 9 kisi okur-yazar degil, 10 kisi (% 2)
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okur-yazar, 70 kisi (% 14) ilkokul mezunu, 51 kisi (% 10) ortaokul mezunu, 231 kisi
(% 46) lise mezunu, 128 kisi (% 26) fakiilte ve yiiksek okul mezunudur. Egitim
durumu itibariyle iki grup arasindaki fark bariz bir gekilde goriilmektedir. I. Grubun
egitim seviyesi daha yiiksek iken okur yazar olmayan tiiketiciye rastlanmamugtir. I1.
Grupta ise hem okur yazar olmayan tiiketici vardir hem de egitim seviyesi diigiiktiir.
Egitim seviyesinin yogunlastig1 diizey lise diizeyidir.

Tablo 13: 1. Grup i¢in Meslege Gore Bagh Bulunulan Sosyal Giivenlik Kurumu

Memur  Is¢i - Esnaf/Zan San./Tliccar S.Meslek  Emekli  Toplam

SSK 24 234 9 5 28 37 337
% 7,12 69,44 2,67 1,48 8,31 10,98 100,00
BagKur 2 4 73 46 30 7 162
% 1,23 2,47 45,06 28,40 18,52 4,32 100,00
Em.Sandig1 491 9 2 4 ] 31 548
% 89,60 1,64 0,36 0,73 2,01 5,66 100,00
Ozel Hayat | 0 5 8 3 0 17
% 5,88 -- 29,41 47,06 17,65 - 100,00
S.G.Yok 1 12 6 8 8 0 35
% 2,86 34,29 17,14 22,86 22,86 -- 100,00
Toplam 519 259 95 71 80 75 1099
% 47,22 23,57 8,64 6,46 7,28 6,82 100,00

Tablo 14: IL. Grup icin Meslege Gire Bagh Bulunulan Sosyal Giivenlik Kurumu

Memur lIs¢i Esnaf/Zan San./Tliccar S.Meslek  Emekli  Toplam

SSK 7 136 8 5 2 15 173
% 4,05 78,61 4,62 2,89 1,16 8,67 100,00
BagKur | 1 28 21 13 3 67
% 1,49 1,49 41,79 31,34 19,40 4,48 100,00
Em.Sand. 205 2 1 0 2 15 225
% 91,11 0,89 0,44 -- 0,89 6,67 100,00
OzelHayat 0 0 l 0 3 0 4

% - - 25,00 - 75,00 - 100,00
S.G.Yok l 13 9 2 5 1 31
% 323 41,94 29,03 6,45 16,13 3,23 100,00
Toplam 214 152 47 28 25 34 500
% 42,80 30,40 9,40 5,60 5,00 6,80 100,00

Ttiketicilerin baglt bulunduklar: sosyal gitvenlik kurumuna gére zellikleri, 1.
Grupta bu soruyu cevaplayan 1099 kisiden 337 kisi (% 31) SSK’li, 162 kisi (%15)
Bag-Kur’lu, 548 kisi (% 49.5) Emekli Sandigina bagh, 17 kisi (1.5) 6zel hayat
sigortast yaptirmus, 35 kisi (%3) nin ise herhangi bir sosyal glivencesi
bulunmamaktadir. II. Grupta ise deneklerin tamami bu soruyu cevaplamis ve 173 kisi

(% 35) SSK’I, 67 kisi (%13) Bag-Kur’lu, 225 kisi (% 45) Emekli Sandigina bagli, 4
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kisi (%1) ozel hayat sigorfam yaptirmig, 31 kisi (% 6) nin ise herhangi bir sosyal
giivencesi bulunmamaktadir. Il. Grupta sosyal giivencesiz caliganlarin orani daha
 biiytiktiir.

Tablo 15: I. Grup i¢in Meslege Gore Gelir Grubu

Gelir Gr. Memur Isgi  Esnaf/Zan San/Ticcar S.Meslek Emekli  Toplam

2.Grup 0 2 0 0 0 0 2

% - 100,00 - - - - 100,00
3.Grup 58 54 3 0 4 10 129
% 44,96 41,86 2,33 - 3,10 7,75 100,00
4.Grup 140 96 10 0 12 20 278
% 50,36 34,53 3,60 - 4,32 7,19 100,00
5.Grup 151 59 25 3 11 24 . 273
% 55,31 21,61 9,16 1,10 4,03 8,79 100,00
6.Grup 132 34 23 7 27 12 235
% 56,17 14,47 9,79 2,98 11,49 5,11 100,00
7.Grup 38 14 35 61 25 9 182
% 20,88 7,69 19,23 33,52 13,74 4,95 100,00
Toplam 519 259 96" 71 79 75 1099
% 47,22 23,57 8,74 6,46 7,19 6,82 100,00

Tablo 16: I1. Grup igin Meslege Gore Gelir Grubu

Gelir Gr. Memur lIs¢i Esnal/Zan San./Tiiccar  S.Meslek Emekli  Toplam

2.Grup 0 8 5 0 1 2 16
% -~ 50,00 31,25 -- 6,25 12,50 100,00
3.Grup 32 36 8 0 2 7 85
% 37,65 4235 9,41 -- 2,35 8,24 100,00
4.Grup 62 66 14 2 2 6 152
% 40,79 43,42 9,21 1,32 1,32 3,95 100,00
5.Grup 45 22 7 0 3 10 87
% 51,72 25,29 8,05 -- 3,45 11,49 100,00
6.Grup 49 14 8 7 8 2 88
% 55,68 1591 9,09 7,95 9,09 2,27 100,00
7.Grup 25 5 5 19 9 7 70
% 3571 7,14 7,14 27,14 12,86 10,00 100,00
Toplam 213 151 47 28 25 34 498
% 42,77 30,32 9,44 5,62 5,02 6,83 100,00

Tiiketiciler gelir gruplan itibariyle degerlendirildiginde, 1. Grupta gelirini
belirten 1099 kisiden 2 kisi (% 0.1) 25 milyon-50 milyon arasi gelir grubunda, 129 kisi
(% 11.6) 50 milyon-100 milyon arasi gelir grubunda, 278 kisi (% 25.3) 100 milyon-
150 milyon arast gelir grubunda, 273 kisi (% 24.7) 150 milyon-200 milyon aras1 gelir
grubunda, 235 kisi (% 21.8) 200 milyon-300 milyon arasi gelir grubunda, 182 kisi (%
16.5) 300 milyon ve iistil gelir grubunda bulunmaktadr. I1. Grupta gelirini belirten 498
kisiden 16 kisi (% 3) 25 milyon-50 milyon aras: gelir grubunda, 85 kisi (% 17) 50
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milyon-100 milyon arasi gelir grubunda, 152 kisi (% 30.5) 100 milyon-150 milyon
arast gelir grubunda, 87 kisi (% 17.5) 150 milyon-200 milyon arasi gelir grubunda, 88
kisi (% 18) 200 milyon-300 milyon aras1 gelir grubunda, 70 kisi (% 14) 300 milyon ve
iistii gelir grubunda bulunmaktadir. Her iki grupta da tiiketicilerin yogun olarak
bulunduklar1 gelir grubu 100-150 milyon arasi gelir grubudur. Ancak I. Gruptaki
tiikketicilerin bu gruptan sonra en ¢ok yogunlagtiklart gelir gruplari 150-200 milyon
grubu ve 200-300 milyon grubudur. II. Grupta ise tiiketicilerin diger gruplara dagilimi
hemen hemen esit olmasina ragmen, tist gelir grubundaki tiiketicilerin oram % 14
civarinda ve alt gelir grubundaki tiiketicilerin oram da % 3 civarindadir. I. Gruptaki
tiiketicilerin bu gelir gruplarina denk gelen oranlan ise sirasiyla % 16.5 ve % 0.1’dir.
Bu genel goriiniime gore 1. Gruptaki illerin gelir diizeylerinin I1. Grup illere gére daha
yiiksek oldugu sdylenebilir. Gelir 6zellikleri itibariyle sdylenmesi gereken énemli bir
konu da, en yiiksek gelire sahip meslek gruplan sanayici /tiiccat/isletmeci grubuyla
serbest meslek sahibi kisilerin grubudur. En diisiik gelire sahip gruplar ise, emekliler

ile isgilerdir. Memur ve esnaf/sanatkar kesimi orta diizeyde gelire sahiptirler.
1.2.2. Gelir, Tiiketim ve Tasarrufa Ait Genel Bilgiler

Yukarida gelir gruplarina durumlarint gésterdigimiz tiiketicilerin gelir, titketim
ve tasarruflarina ait rakamlar ve ortalama degerleri de Tablo 17°de gosterilmistir. Bu
tablodan da goriilecegi gibi, iki grup arasindaki bariz farkliliklar mevcuttur. Burada I1.
Grubun ortalama tiiketim egilimi I. Gruptan biiyiiktiir.

Tablo 17: iki Gruba Ait Baz1 Gelir, Tiiketim ve Tasarruf Bilgileri

1. Grup II. Grup

(Bin TL) (Bin TL)
Ortalama Gelir 244 958 197 026
Minimum Gelir 50 000 35000
Maksimum Gelir 3 000 000 1 000 000
Ortalama Tiiketim 192 360 161 339
Minimum Tiiketim 35000 35000
Maksimum Tiiketim 1 500 000 680 000
Ortalama Tasarruf 108 674 85242
Minimum Tasarruf 2 000 5000
Maksimum Tasarruf 1 500 000 600 000
Toplam Gelir 269453 500 98513 000
Toplam Tiiketim 211596000 80 669 000
Toplam Tasarruf 58 901 500 18 838 500
Ortalama Tiik. Egilimi % 78,14 % 81
Ortalama Tas. Egilimi % 21,86 % 19
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Tablo 18: illere Gore Gelir, Tiiketim ve Tasarruf Bilgileri

lller - Toplam Toplam Toplam O.Tiik.  O.Tas.
Gelir Tiiketim Tasarryf  Egil. Egil.
Ankara 88227500 72558500 16152000 % 82 % 18
Antalya 76 034500 58101500 18384000 %76 % 24
Bursa 105191500 80936000 24367500 %77 % 23
Sivas 54 181 000 45380000 9509000 % 84 % 16
Amasya 31308000 24003000 7524000 %76 % 24
Hakkari 13024000 11286000 7805500 % 87 % 13

Tablo 18’de iki grubu olusturan illere gére verilmis olan gelir, tiiketim ve
tasarruf bilgileri dogrultusunda; ortalama tiiketim egilimi en yiiksek olan il
Hakkari’dir. Daha sonra sirasiyla; Sivas, Ankara, Bursa, Antalya ve .Amasya
gelmektedir. Ortalama tiiketim egiliminin en dilgiik oldugu iller Antalya ve Amasya
olarak g¢ikmustir. Ortalama tasarruf egilimi, ortalama tilketim egiliminin tersi oldugu
igin ortalama tasarruf egiliminin en yiiksek oldugu iller Antalya ve Amasya iken, en

diisiik oldugu il Hakkari’dir.

Gelirlerin, harcamalarin ve tasarruflarin alternatif kaynak ve kalemlerine gore
dagilimi Tablo 19°da verilmistir. Bu tabloda oncelikle gelirleri inceleyecek olursak,
kaynagina gore elde edilen gelirlerin gruplarin toplam gelirleri igerisindeki siralamas:
sOyledir: 1. Grupta ticari gelirler % 57.8 gibi biiyiik bir oranla ilk sirada yer ahirken,
maas ve licret gelirleri % 26.3 oranla ikinci sirada yer almaktadir. Daha sonra serbest
meslek gelirleri ve diger gelirler siralanmaktadir. I1. Grupta ise, ilk siray1 % 63.4 ile
maag ve ficret gelirleri alirken, ticari gelirler % 20’lik bir payla ikinci sirada yer
almaktadir. Bu grupta da serbest meslek gelirleri ve diger gelirler daha sonra
gelmektedir. Kaynagina gore gelirler incelendiginde 1. Grupta % 0.15°lik bir orana
sahip olan zirai gelirlerin II. Gruptaki oram % 1.8°dir. Buna karsilik menkul kiymet
gelirleri II. Grupta % 0.6 gibi diisiik bir orana sahipken, I. Grupta bu oran % 1.5

civarindadir.

Harcama kalemleri itibariyle degerlendirildiginde, toplam harcamalar igerisinde
en bilylik pay: her iki grupta da zaruri gida harcamalari almaktadir. Zaruri gida
harcamalarinin, keyfi maddelere yapilan harcamalarin, temizlik ve egitim harcamalari
gibi harcamalarin her iki grupta da hemen hemen aym oranda oldugu gériilmektedir.

Buna kargilik II. Grupta, dayamkl: tiiketim mallarina yapilan harcamalarin, giyim ve
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1sitma-aydinlatma harcamalarinin ve saglik harcamalarinin 1. Gruba gore daha yiiksek
oldugu goézlenmisgtir. Bu durumu II. Grubun ekonomik agilimma ve gelisimine,
sosyokiiltiirel faktorlerin farklihgina, iklim vb. 6zelliklerine bagli olarak izah etmek
miimkiindiir. Ayrica konut harcamalarinda I. Grubun harcama oram II. Gruba gore
yaklasik % 3 oraninda daha yiiksektir. Bu da 1. Grup illerdeki tiiketicilerin konut
sahipliginin daha az olmasina ve kira 6demelerinin daha yiiksek olmasina bagl: olarak
agiklanabilir. Benzer sekilde kiiltiirel harcamalarin ve diger harcamalarin oramnin 1.
Grupta daha yiiksek olmasi da, egitim diizeyindeki farkhiliga, eglence ve sportif
faaliyetlerin yogunlugu, sans oyunlarina olan ilginin fazlaligr gibi etkenlere
dayandirtlabilir (Diger harcamalar igerisinde 6zellikle sans oyunlarimn -at yanglan

basta olmak lizere- orant oldukga yiiksektir).

Tasarruflar agisindan degerlendirildiginde, Oncelikle bir konunun &zellikle
vurgulanmasi gerekmektedir: Otomobil alim1 ve yap1 kooperatifi igin yapilan 6demeler
birer harcama olmasina ragmen, genis tiiketici kitlelerinde tasarruf olarak algilandigy
icin tasarruf kalemleri arasinda yer almigtir. Ayrica tiiketicilerin 6nceki dﬁnemlefde
aldiklar1 borglar, cari gelirin cari harcamalardan kalan kismu ile 6dendigi igin bir nevi
tasarruf olarak degerlendirilmektedir. Bu durumu ifade ettikten sonra, toplam
tasarruflar igerisinde en biiyiikk orani ddviz ve nakit tasarruf kalemleri almaktadir. 1.
Gruptaki tiiketicilerin tasarruflan degerlendirme tercihi % 24.65 ile dévizde iken, 1I.
Gruptaki tiiketicilerin tercihi nakit tasarruflaradir. Ancak, II. Grupta bu oranin yiiksek
olmasi kanaatimizce gelirlerden artan ve tasarruf olarak nitelendirilen miktarlarin gok
kiigiik olmasindan ve bu meblaglarin bir yatirima deger bulunmamasindan, dolay1siyla
nakit olarak kalmasimin tercih edilmesinden kaynaklanmaktadir. 1I. Gruptaki
tiiketiciler, tasarruflarim degerlendirirken 1. Gruptaki tiiketicilere gore % 1 oraninda
daha fazla, altin vb. degerli egyalar tercih etmektedirler. Ayrica tasarruflarin bankada
degerlendirilmesi gibi bir alternatife de fazla ilgi gdstermedikleri, menkul kiymetlere
kars1 tasarruf talebinin gok diisiik oldugu, buna karsilik otomobil alimi igin yapilan
odemelerin ve dnceki dénemlere ait bor¢ ddemelerinin 1. Gruba gére daha yliksek
oldugu belirlenmistir. Her iki grupta da tasarruf sekli belirtilmeyen tasarruflarin orant

da % 20 ve %15 gibi yiiksek oranlarda (diger tasarruf oranlarina gore) tespit edilmistir.
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Tablo 19: Gelir, Harcama ve Tasarruflarin Kalemlerine Gore Dagihmi

Gelir / Harcama /Tasarruf I Grup II. Grup
' Miktar % Miktar %

Maas ve Ucret Gelirlert 70 502 000 26,30 63021500 63,40
Ticari Gelirler 155372 500 57,80 20 135000 20,40
Serbest Meslek Geliri 27 078 500 10,20 10 175 000 10,40
Zirai Gelir 1 836 000 0,15 1 584 000 1,80
Gayrimenkul Geliri . 8 542 000 3,15 2 055 000 2,30
Menkul Kiymet Geliri 2 964 000 1,15 550 000 0,60
Diger Gelirler ‘ 3288500 1,25 992 000 1,10
Gelirler Toplam 269 453 500 100,00 98513500 100,00
Zaruri Gida Harcamalan 68 061 000 32,15 27 646 000 34,27
Keyfi Madde Harcamalari 9535000 4,50 3269500 4,05
Dayanik!i Titketim Mali Harc. 11 499 500 5,40 5461 000 6,76
Giyim Harcamalar 22 762 500 10,75 9 485 500 11,75
Konut Harcamalan 18 606 500 8,77 4706 000 5,83
Isitma —~Aydinlatma Harcamalar 14 664 100 6,90 6 957 500 8,62
Saglik Harcamalari 5521000 2,60 2 784 500 3,45
Temizlik Harcamalar 10 608 300 5,00 4301 800 5,34
Egitim Harcamalar 18 854 000 8,90 6 808 500 8,45
Kiiltiirel Harcamalar 6 386 600 3,00 1 644 300 2,04
Ulagim Haberlegme Harcamalari 17 810 600 8,40 5963 700 7,40
Diger Harcamalar 7 697 000 3,63 1641 000 2,04
Harcamalar Toplami 211 596 100 100,00 80669300 100,00
Nakit Olarak Tasarruf 2 186 500 3,71 5 666 500 30,09
Dé6viz Olarak Tasarruf 14 512 500 24,65 653 000 3,46
Altin vb. Degerli Egya Olarak T. 1011000 1,75 525 000 2,79
Bankadaki Tasarruflar 5136 500 8,72 592 500 3,14
Ozel Finans Kurumlarindaki T. 1 044 500 1,77 307 000 1,63
Tahvil-Hisse Senedi Olarak T. 5583 000 9,48 720 000 3,82
Yapi1 kooperatifi Aidati 10 452 500 17,75 3569 000 18,95
Otomobil Taksiti I 591 500 2,70 1360 000 7,22
Onceki Borg Odemesi 5402 500 9,17 2 607 500 13,84
Diger Tasarruflar 11981 000 20,30 2 838 000 15,06
Tasarruflar Toplam 58 901 500 100,00 18838500 100,00

Bu genel bulgulara 1s18inda, 1. ve II. Gruptaki illerin gelir diizeylerinin
farklilig1 goz ontinde bulundurularak, I. Grubun ortalama tiiketim egilimi II. Gruba
gore diigtik, ortalama tasarruf egilimi ise daha yiiksektir.

13. GELiR HIPOTEZLERIYLE ONERILEN MODELLERIN iKi
GRUBA GORE TAHMINi

Tiiketim teorisinde gelir hipotezleri olarak bilinen Mutlak Gelir, Nisbi Gelir,
Siirekli Gelir ve Yasam Boyu Gelir Hipotezleri'nde 6nerilen tiikketim modelleri vardr.
Bu modellerde, matematikse! kalibin degisik versiyonlart ve tiiketimle etkilesim
icerisinde olan farkl: gelir kavramlan kullanilarak galismalar yapilmigtir. Bu galigmada
da mutlak gelir hipotezi igin stk kullanilan dogrusal modelin yam sira parabolik model,
logaritmik model ve yarilogaritmik model kullamlmigtir. Diger hipotezler igin ise
onerilen orijinal modeller kullanilarak tahminler yapilmistir. Arastirmadan derlenen

bilgiler, kisa déneme ait yatay kesit verileri oldugu igin Yasam Boyu Gelir Hipotezi’ni
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tahmin etmede elverisli degildir. Onun igin bu model kullanilmamigtir. Yapilan
tahminlerde istatistiki ve ekonometrik testlere imkan verecek sekilde, parametrelerin
ve bir biitiin olarak modelin anlamliligin: test etmek igin standart sapmalar, t degerleri,
p degerleri, standart hatalar, R> ve Diizeltilmis R degerleri, F degerleri ve Durbin-
Watson [statistikleri hesaplanmustir. Ayrica ikinci gruba ait tahminler yapilirken, gelir
ve harcama verileri icerisinde genel dagilimdan asiri sapma gosteren onii¢ deger
dislanmistir. Diglanan bu degerler gok yiiksek gelir ve harcama degerleri oldugu igin
tahminlerde farkli varyansa ve otokorelasyona sebep olabilmektedir’®. Diglanan bu
degerler ¢ok kiigiik bir oranda oldugu igin tahminlere ait oranlanda fazla
etkilememektedir. |

Tablo 20 : 1. ve IL. Grup illere Ait Tiiketim Fonksiyonlarmin Tahmini

Model

L Gruba Ait Tahminler

II. Gruba Ait Tahminler

C=58433 +0.547Y

C=27543+0.693Y

e (2163) (0.006377) (2939) (0.01451)

B3 t 2701 8573 t 937 4776

8= |s=49635 R*=087 R’=087  |s=30151 R’=0.826 R’=0.825
F=7349.61 p=0.000 D.W.= 1.84  |F=2280.90 p=0.000 D.W.=1.88

C=45894+0.618Y-0.00000004 Y*

C = 24180 +0.730 Y -0.00000008 ¥

= (2999) (0.01355) (0.00000001) (5542) (0.05370) (0.000000011)

_§ B |t 1530 45.60 -5.94 t 436 1360 -0.72

gg = |s=48878 R2=0.874 R2=0.874 s=30166 R’=0.826 R*=0.825
F=3807.24 p=0.000 D.W.=1.83 |F= 1139.55 p=0.000 D.W.=1.89

F=-2210658 + 197080 InY

C=-1259985 + 118032 InY

F=5380.98 p=0.000 D.W.=1.83

b (46604)  (3818) (36369)  (3038)

& t  -47.44 51.62 t  -34.64  38.85

5% |s=74370 R>=0.708 R* =0.708 |s=35515 R>=0.758 R>=0.758
> E | F=2664.90p=0.000D.W.=1.70 [F= 1509.60 p=0.000 D.W.=184
~ InC=260+0.772 InY InC=2.05+0817InY
Eg (0.1285) (0.01053) (0.2021) (0.01688)
=k t 2026 73.36 t 10.13 48.41

E’{DE $=0.2051 R?=0.831 R* =0.83 s=0.1973 R?=0.83 R?=0.829

F=2343.64 p=0.000 D.W.=1.99

Nisbi Gelir
Modeli

C/Y =0.952-0.0871 Y/¥
(0.007185) (0.005188)
t 13254 -16.79

s=0.1648 R2=0.204 R’ =0.204

C/Y=103 - 0.161Y/Y
(0.01343) (0.01308)
t 76.88 ~12.30

s=0.1379 R*=0239 R?=0.238

F=281.79 p= 0.000 DW=179 |F= 15124 p=0.000 D.W.=195
C=06717 C=08137
S S (0.005689) (0.007359)
il t  117.97 t 11054
A= s=64007 F=13915.95 $=32753  F=1221.90
p=0.000 D.W.=14l p=0000 D.W.=1.77

*? Damodar N.Gujarati, Basic Econometrics, Third Edition, McGraw-Hill, Inc., New york 1995 s. 358.
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1.3.1. Tahminlerin Degerlendirilmesi

Yukarida tahmin edilen tiiketim fonksiyonlarinin, tiiketimi agiklayabilme
derecesini, tiiketicilerin egilimlerini ifade edebilme yeteneklerini 6lgmek icin bazi
kriterlerin siizgecinden gegirilmesi gerekmektedir. Bunlar, iktisadi, istatistiki ve
ekonometrik kriterlerdir. Bu degerlendirme ile, tahmin edilen modellerin istenilen
ozelliklere sahip olup olmadiklari, fonksiyonel iliskinin agiklama giicii, parametrelerin
ve bir biitiin oiarak modelin anlamh olup olmadig: gibi konular irdelenir.
‘ 1.3.1.1. Iktisadi Degerlendirme

fktisadi degerlendirmede modeldeki katsayilarin isaretlerine ve biiytiklitklerine

bakilir. Bu degerlendirmeyi dogrusal modelden baglayarak yapacak olursak:

a. Dogrusal model: Bu modele ait tahminlerin iktisat teorisine uygunluk
gosterdikleri gbzlenmistir. by ve b; katsayilar1 pozitif deger almislardir, Bu sonug ayni
zamanda mutlak gelir hipotezini de dogrulamaktadir. II. Gruba ait MTE’nin 1. Grubun
MTE'nden  biiyilk ¢ikmasi, her iki grubun gelirlerindeki  farkliliktan
kaynaklanmaktadir. Ciinkii yiiksek gelir dﬁzeylerihde MTE diisiik iken, zorunlu
ihtiyaglarin tam manasiyla karsilanmasinda giigliiklerin yasandlgl diisiikk gelir
diizeylerinde daha yiiksektir. Sonug olarak dogrusal model iktisat teorisi agisindan
anlamhdir.

b. Parabolik Model: Yapilan tahminlerde, her iki gruptaki tahmin
parametrelerinin beklenen degerlerine uygun degerler tagidig: tespit edilmigtir. Bu
modelde MTE s6yle hesaplanabilir:

MTE = AC/AY = b;+2 b,Y

Buna gére, Y yerine Y ortalamay: yazarak MTE’ni hesapladigimizda,

I Grupta MTE = 0.618 + (2 - — 0.0000004 - 244.958.000) = 0.422

Il. Grupta MTE = 0.730 + (2 - -0.0000008 * 197.026.000) = 0.415
clkmaktadlr. MTE’nin pozitif olmast tahmin modelinin iktisadi olarak anlamli

oldugunu gostermektedir.

c. Yarilogaritmik Model: Bu modelde by<0 ve 0< b;<1I olarak tespit edilmisgtir.
b katsayisinin pozitif ve 0 ile 1 arasinda olmasi teorik olarak MTE tanimina uygundur.
bo<0 olmasi, modelin temsil ettigi tiikketim egrisinin gelir eksenini pozitif y6nde

kestigini ifade etmektedir. Yani tiiketimin baglayabilmesi i¢in asgari olarak bir gelirin
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elde edilmis olmas: gerekmektedir. Bu gelir seviyesinin altindaki gelir-tiiketim iligkisi
anlamsizdir. Bu teorik bilgi dogrultusunda gelir tiiketim iliskisinin anlamlihg1 igin
asgari gelir seviyesi e’ b7 b1 deperine gore hesaplanir. b/ b1 deperi titketim egrisinin
gelir eksenini kestigi noktadaki gelir diizeyini vermektedir. Buna gore:

L. Gl‘llp iqm e b0/ b1 _ e2210658/l97080 =74.389

IL. Grup igin ¢ 278! = 1259985/ 1118032 _ 43 758

Tahminlerin anlamli olabilmesi igin tiiketici gelirlerinin e b/ b1 deperinden
bityiik olmasi gerekmektedir. Buna gore, 1. ve 11. Grubun ortalama gelirleri hesaplanan
e Y ¥ deperlerinden bityiiktiir (I. Grup Ort. Gelir 244.958 > 74.389 ve II. Grup Ort.

Gelir 197.026 > 43.258). Dolayisiyla modeller iktisadi olarak anlamlidir.

d. Logaritmik Model: Yapilan tahminlerde her iki gruba ait katsayilarin teorik
olarak anlaml olduklan gézlenmistir. Ciinkii parametrelere ait isaret ve bilytikliikler
teorik beklentilerle uyumludur. Dolayisiyla model iktisadi olarak anlamli kabul
edilebilir.

e. Nisbi Gelir Modeli: Bu modele ait tahminlerdeki katsayilarin igaretleri teorik
beklentilere uygun olarak by pozitif ve b; negatif ¢gikmigtir. Bu model parabolik modele
benzemektedir. Ayrnica C/Y oranm ortalama tiiketim egilimini vermektedir. b,
katsayisinin 6niindeki C/Y oramt ise ortalama gelire gére hesaplanmaktadir. Bu iki
degisik oranin fonksiyonel iligkideki matematiksel baglantis1 sonucu b; katsayisi

negatif cikmistir. Dolayistyla bu tahminler de iktisadi olarak anlamhdir.

[ Siirekli Gelir Modeli: Bu modele goére yapilan tahminlerde marjinal tiiketim
egilimini ifade eden k katsay1s1 pozitif deger almistir. Bu katsayinin pozitif ve 0 ile 1
arasinda deger almasi marjinal tiiketim egiliminin tanimina uygundur. Ayrca
katsayinin pozitif deger tasimasi, siirekli geiirdeki artigin siirekli tiiketimde artiglara

neden olacagi anlamini da dogurmaktadir. Bu da teoriyi destekler niteliktedir.

Sonug olarak gelir hipotezleriyle onerilen modellerle yapilan tahminlere ait
katsayilar isaret ve biiyiikliikleri bakimindan iktisat teorisine uygun sonuglar vermistir.

Biitiin tahminler iktisadi olarak anlamhdir.

1.3.1.2. Istatistiki Degerlendirme

a. s (Tahminin Standart Hatasi) Degeri: Tahmin edilen modellerde modele ait

standart hatanin kiigiik olmasi istenen bir durumdur. Ciinkii tahmin degerlerinin gergek

TC. YORSEKOGRETIM KURULY
DOLUMANTASYON MERKGZ
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degerlere yakinhgt standart hatanin kiigiikliigli oraninda iyidir. Tahminler regresyon
dogrusu tizerindeki gergek degerlere ait noktalara ne kadar yaklasirsa o kadar baganli

kabul edilmektedir. ;
Tablo 21: Taljlmin Modellerine Ait Standart Hatalar

s Degerleri

Modeller I Grup IL Grup
Dogrusal Model 49635 30151
Parabolik Model 48878 30166
Yarilogaritmik Model 74370 35515
Logaritmik Model 0,2051 0.1973
Nisbi Gelir Modeli 0,1648 0,1379
Siirekli Gelir Modeli 47824 32753

Tablodan goriilecegi gibi 1.Grupta siirekli gelir modeli, parabolik model ve
dogrusal model, II. Grupta ise dogrusal ve parabolik modele ait standart hata degerleri
diger modellere gore daha kiiglik ¢ikmistir. Logaritmik ve nisbi gelir modellerindeki s
degerinin kiigiik gériinmesi, bu modellerdeki degiskenlere ait degerlerin farkhligindan
kaynaklanmaktadir. Sonug olarak standart hatasi kiigiik olan parabolik ve dogrusal
modeller en iyi model olarak goziikmektedir.

b. t Testi: % 5 6nem seviyesinde, n; = 1100 (L. Grup i¢in) ve np = 487 (II. Grup
icin) ve k =2 oldugu durumda biitiin modeller igin ¢ ‘nin tablo degeri,
tiato (1-K)os = 1.645 olarak bulunmustur’®,

Tahminlere ait hipotezler de agagidaki gibi kurulmugtur:

Ho:5;=0 Hi.5;#0

Burada b; modellerdeki parametreleri ifade etmektedir. Buna goére tahmin
modellerine ait t degerleri tablo t degerinden biiyiik ¢ikarsa alternatif hipotez kabul
edilir, sifir hipotezi reddedilir. Yani parametre degerleri sifirdan farkhidir ve

anlamlidir.

Tablo 22: Tahmin Modellerine Ait 7 Degerleri

I Grubun t Degerleri 1. Grubun t Degerleri
Modeller by b; b2 b b 2
Dogrusal Model 27,01 85,73 - 9.37 47.76 -
Parabolik Model 15,30 45,60 -5,94 4.36 13.60 -0,72
Yarilogaritmik Model -47,44 51,62 - -34.64 38.85 -
Logaritmik Model 20,26 73,36 - 10.13 48,41 -
Nisbi Gelir Modeli 132,54  -16,79 - 76.88  -12,30 -
Siirekli Gelir Modeli 117,97 - - 110,54 - -

' k degeri parabolik modelde 3 iken, diger modellerde 2’dir. Ancak t tablosunda n sayilari sonsuza
denk geldigi icin her iki grup ve biittin modeller igin % 5 dnem seviyesinde t degeri aynt olmaktadir,
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Sonug olarak, dogrusal ve logaritmik modellerin biitiin parametrelerine ait t
degerleri tablo t degerinden biiyiiktiir. Parabolik modelde b, parametresinin, -
yarilogaritmik modelde b, parametresinin ve nisbi gelir modelinde de b,
parametresinin t degerleri tablo t degerlerinden kiigiiktiir. Bu agidan bu parametrelerin
t testi agisindan anlamsizligina karar verilebilir. Sonugta t testine gore en anlamli

modeller dogrusal ve logaritmik modellerdir.

c. IF Testi: Uygulanan modeller igin tablo F degeri, % 5 6nem seviyesine ve F
(1099, 1098 1.Grup igin), F (486, 485 11. Grup igin) gére bulunur. I. ve 1. Grup igin
F’in pay ve payda degerleri sonsuz satir ve siitununa denk gelmektedir. Buna gore
Fiabto = 1.00°dur. |

Tablo 23’de de goriilecegi gibi biitiin modellerin F degerleri tablo degerinden
biiyiiktiir. Dolayistyla regresyon denklemleri anlamlidir. Ayrica Tahmin edilen
modeller icerisinde F degeri agisindan en uygun modeller, en biiyiik F degerine sahip
olan siirekli gelir modeli ve dogrusal modeldir.

Tablo 23: Tahmin Modellerine Ait Hesaplanan F Degerleri

F Degerleri
Modeller I Grup II. Grup
Dogrusal Model 7349,61 2280.90
Parabolik Model 3807,24 1139.55
Yarilogaritmik Model 2664,90 1509.60
Logaritmik Model 5380,98 2343.64
Nisbi Gelir Modeli 281,79 151.24

Strekli Gelir Modeli 13915,95 12219

d R’ Degerleri: Tablodan da goriilecegi lizere siirekli gelir modelinde R?
degeri hesaplanamamistir. Ciinkii bu modelde by=0 olarak alinmugtir. R? degerleri
itibariyle en yiiksek degeri tagiyan parabolik ve dogrusal modeller daha basarilt
goriinmektedir. Ayrica, nisbi gelir modeli harig, diger modellerin R? degerlerinin de

g6z ard1 edilemeyecek kadar 6nemli olduklarini sGylemek gerekir.

Tablo 24: Tahmin Modellerine Ait R? Degerleri

R* Degerleri (%)
Modeller I Grup II. Grup
Dogrusal Model 87,0 82.6
Parabolik Model 87,4 82.6
Yartlogaritmik Model 70,8 75.8
Logaritmik Model 83,1 83.0
Nisbi Gelir Modeli 20,4 23.9

Siirekli Gelir Modeli - -
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Ayrica, biitiin modellerde p degeri, yani ihtimal degeri (hipotezlerin kabul veya
reddinde hata yapma ihtimali degeri ki I. ve II. Tip hatalar olarak bilinir) 0.000 olarak
bulunmustur. Buna gére modellerde sifir hipotezinin reddedilmesi hususunda hata

yapilmasi ihtimali % 0°dir. Yani hata yapiimamugtir.

Istatistiki kriterler cergevesinde yapilan degerlendirmede; s degerlerine gore
dogrusal ve parabolik model, t testine gére dogrusal ve logaritmik model, F testine
gore doprusal ve siirekli gelir modeli ve R? testine gore de yine dogrusal ve parabolik
modeller en uygun modeller olarak ortaya ¢ikmustir. Dolayisiyla biitlin testlerde
dogrusal model en basarili model gibi goriinmektedir. Dogrusal modelden sonra
parabolik model, logaritmik model ve siirekli gelir modeli gelmektedir. En basarisiz
model yarilogaritmik model olarak goéziikmektedir. Bu modeller arasinda en uygun

modeli segebilmek i¢in ileride farkli model segim kriterlerini kullanilacaktir.
1.3.1.3. Ekonometrik Degerlendirme

Ekonometrik kriterlerle model tahminlerinin degerlendirilmesindeki amag, En
Kiigitk Kareler tahmin y6ntemiyle yapilan tahminlerde hata terimi ile ilgili temel
varsayimlardan sapmalar olup olmadigim tespit ederek, tahmin parametrelerinin
basarisin1 dlgmektir. Eger EKK tahmin yonteminin varsayimlarindan sapmalar olursa
tahmin parametreleri gergek degerler hakkinda zayif bilgiler verir.

a- Coklu Dogrusalltk Degerlendirmesi: Regresyon modelindeki bagimsiz
degiskenlerin kendi aralarinda iligki igerisinde olmalar1 durumudur. {liskinin
miikemmelligine gore korelasyon katsayisi 1 ve 1’e yakin deger alir, iliski zayifladikga
katsayt stfira yaklagir. Bir tahmin modelinde yiiksek R* degerlerine karsilik disiik t
degerleri ve yiiksek standart hatalar bulunmus ise, coklu dogrusallik ihtimali yiiksektir.

Yapilan tahminlerde, parametrelere ait R deperleri yiiksek sayilabilecek
diizeydedir. Ancak t degerleri kritik t degerine gore oldukga yiiksek gikmustir. Sadece,
parabolik modelde b;, yanlogaritmik modelde b, ve nisbi gelir modelinde de b,'
katsayilari kritik degerin altinda gikmigtir. Bu katsayilarin diger katsay1larla iliskisi s6z
konusu olabilir. Ayrica standart hatalarda kullanilan tiiketim ve gelir degerlerine gore
oldukea kiigiik degerlerdir. Sonugta t degerlerinin, standart hatalarin ve R? degerlerinin
‘olumlu sonuglar vermesi tahmin modellerinde ¢oklu dogrusalhik ihtimalini olduk¢a

zaytflattif1 gibi, boyle bir iligkinin olmadigim séylemek de miimkiindlir.
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b- Farkli Varyans Degerlendirmesi: Tahmin modellerinde hata terimi
varyanslan bagimsiz degigkenlerle birlikte degistiginde farkh varyans durumu ortaya
¢tkmaktadir. Buna bagh olarak EKK y6ntemi uygun bir tahmin yontemi olmamakta,
ve F istatistikleri anlamsizlagmakta ve yapilan tahminler etkinligini kaybetmektedir.

Farkli varyansin tespit edilmesinde sistematik testlerden olan Park Testi ve
Guldfeld-Quandt Testi gibi testler uygulanmistir. Ayrica, sistematik olmayan ydntem
de kullamlarak tahmin modellerinin dagilim diyagramlann ¢ikanlmistir. Bu
diyagramlarda hata terimini temsil eden noktalarin dagilimi, bagimsiz degiskenin
degerihi temsil eden regresyon dogrusu etrafinda yayilmis bir sekilde ise modelde
farkli varyans s6z konusudur. Ancak daha dnceki boliimde de ifade edildigi gibi bdyle
bir durum, tahmin parametrelerinin egilimsiz, tutarli ve istikrarli olmalarim
engellememekte, sadece en kiigiik vanyansa sahip etkin parametreler olmasim
engellemektedir.

Buna gore, tahmin modellerine ait dagilim diyagramlan asagidaki gibidir.
Diyagramlardan da goriilecegi gibi, bagimsiz degiskenin degerindeki artig kargisinda
hata terimi varyanslann pek fazla artmamaktadir. Dolayisiyla tahmin modellerinde

farkli varyans olmadgi séylenebilir.
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Grafik 2: 1. Grup igin Parabolik Model Dagilim Diyagrami
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Grafik 12: I1. Grup I¢in Siirekli Gelir Modeli Dagihm Diyagrami

Goldfeld-Quondt testine gore tahminlere ait farkli varyans degerlendirmesi
sOyledir: I. grup igin serinin ortasindan diglanan veri sayis1 276’dir. Buna gore n = 412
olan iki seri olusturularak tahminler yapilmig ve her iki tahmine ait toplam hata
degerleri tesbit edilmistir. Ayn1 sekilde II. Grup igin de seri ortasindan diglanan veri

say1s1 47°dir. Bu grup igin de n = 220 olan iki seri olusturularak tahminler yapilmis ve

304

bu serilerin her biri igin toplam hata degerleri belirlenmistir™". Bu test sonuglart (yani

A degeri) F degerine gore degerlendirildigi i¢in I. Gruba ait Fys10-410)00sy ~ 1.11°dir. II.

Gruba ait Fl(218-218)(0.05) =~ 1.26°dsr.

Tablo 25: Guldfeld-Quandt Testine Gire iki Gruba Ait Test Degerleri

Modeller L.Grup (n=1100,F=L1.11) H. Grup (n =487, F = 1.26)
SSE, SSE, A SSE, SSE, A
Dogrusal Model 5.9755682 1.0757773 0.18 9.8643612 1.1560652 0.12
Parabolik Model ~ 2.2571721 3.4989122 1.55 9.7813721 1.0958052 0.11
Y.Logaritmik M 6.8612466 9.9186366 1.44 9.8326512 1.4166152 0.12
Logaritmik Mod.  0.2123482 0.2788425 0.76 0.1765521 0.2446421 1.38
Stirekli Gelir M. 0.0335203 0.0311462 0.93 0.0244612  0.0220348 0.90
Nisbi Gelir Mod.  7.3979983 1.6778817 0.23. 1.6633154 1.6359754 0.98

304 Jan Kmenfa, Elements of Econometrics, Second Ed. MacMillan P. Co., New York, 1986, s. 292-
294.
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Tablo 26: iki Gruptaki Farkli Varyans Test Sonuglar

Modeller I. Grupta Farkli  1I. Grupta Farkli
. Varyans Varyans
Dogrusal Model Yok Yok
Parabolik Model Yok Yok
Y.Logaritmik M Yok Yok
Logaritmik Mod. Yok Yok
Siirekli Gelir M. Yok Yok
Nisbi Gelir Mod. Yok Yok

Tablolardan da goriilecegi lizere tahminlerin hemen hemen tamaminda farkls

varyansa rastlanmamigtir. 1. Grupta parabolik ve yart logaritmik modele ait A degerleri,

F degerinden kiigiik degilde yakin degerler ¢tkmistir. Bu kiiglik farkliliklarda gz ards

edildigi zaman bu tahminlerde de farkli varyansa rastlanmadig1 sdylenebilir.

Tablo 27: Park Testine Gére iki Gruba Ait Tahminler

Model

L Gruba Ait Tahminler

II. Gruba Ait Tahminler

Dogrusal
Model

Lmi’=-3.94 + 1.94InY
(1.411) (0.1156)
t -2.79 16.74

s=2251 R”2=020 R2?=0.199
F=280.34 p=0.000 D.W.=2.01

Lmi’=-7.89+ 2.25 InY
(2.266) (0.1892)

t 2348 11.88
s=2212 R?=022 R?=022
F=14124 p=0000 D.W.=184

Model

Lnu“=-6.890+ 1.09InY
(1.335) (0.05470)
t -5.16 19.86

s=2.131 R?>=026 R*=0.26
F=394.52 p=0.000 D.W.=2.02

Lnu’= -8 11+ 2.27InY"
(1.9) (0.1587)
t  -172 0273

s=1856 R>=029 R2=0.288
F= 204.87 p=0.000 D.W.=192

Lnw'=9.15 + 0.918 InY
(1.313) (0.1076)
t 679 8.53
$=2.096 R?*=0.06 R2=0.06
F=7276 p=0.000 D.W.=195

Lnu" =-833+0.22InY
(3.362) (0.2808)
t -248 17091

s=3283 R*=0.11 R?=0.109
F= 62.56 p=0.000 D.W.=1.70

Logaritmik |Y.Logaritmik{ Parabolik
Model Model

Lnu’ =-16.8+ 1.00 InY
(1.274) (0.1044)
t -13.15 9.61

Lnu" =-193+ 1.2 InY
 (2.141) (0.1788)
t -8.99 6.74

s=2.034 R?=0.07 R? =0.069 s=2.091 R’=0.08 R?=0.08
F=9243 p=0.000 D.W.=2.00 |[F=4543 p=0.000 D.W.=2.12
- Lnu'=-4.46 + 0.390InY/Y Lnu'=-492 - 1.82InY/Y
B = (0.05996) (0.09583) (0.1024) (0.1766)
©3 t  -7443 407 t  -48.06 1031
25 |s=1.867 R2=0015 R>=0014 [s=2.065 R*=0.18 R2=0.18
z F=16.60 p= 0.000 D.W.=2.06 F= 10623 p=0.000 D.W.=1.85
5 Lnu'=1.71InY Lnu’=1.66 InY
8= (0.00472) (0.00584)
=2 t 362.95 t 284.55
oS s=1912 F=131734.05 s=1536  F=80971.30
2 p=0.000 D.W.=1.69 p=0.000 D.W.=2.03

Farkli varyans sinamalanyla ilgili olarak yapilan Park testinde de tahmin

modelindeki bagimsiz degiskenin logaritmik degeri ile hata teriminin karesinin
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logaritmik degeri regrese edilerek tahminler yapilmistir. Bu tahmin sonuglars her

iki grup icin Tablo 27 deki gibidir.

Bu testte, normal regresyon denkleminin Lnu? = by + InX seklinde

diizenlenmesiyle yeni tahminler yapllrnlstlr305 . Bu tahmin sonuglarina gére, hata

terimi ile bagimsiz degisken arasindaki iligski oldukga zayif oldugu igin (R? hemen

hemen tim tahminlerde % 20 ye yakin veya kiigiiktiir) yukarida yapilan

tahminlerde farkls varyans olmadig soylenebilir.

c- Ardistk Bagimhilk (Autocorrelation) Degerlendirmesi: Otokorelasyon EKK
tahmin ydnteminin nemli bir varsayimindan sapma olup, hata teriminin pes pegse
gelen degerleri arasindaki iliskiyi ifade eder. Normalda tahmin modeline ait

parametrelerin hata terimleri arasinda bir iligki olmamas: gerekir. Eger modelde

otokorelasyon varsa parametre tahminleri etkinligini kaybetmektedir

Bir tahmin modelinde otokorelasyon varligimi Durbin-Watson Istatistigi ile

tespit etmek miimkiindiir. Yapilan tahmin modellerine ait d.w. istatistikleri tek tek

hesaplanarak Tablo 28’de gosterilmistir.

Tablo 28: Tahmin Modellerine Ait Durbin-Watson Istatistikleri

d.w. Degerleri

Modeller L Grup 1I. Grup
Dogrusal Model 1,84 1.88
Parabolik Model 1,83 1.89
Yarilogaritmik Model 1,70 1.84
Logaritmik Model 1,83 1.99
Nisbi Gelir Modeli 1,79 1.95
Siirekli Gelir Modeli 1,41 1.77

% 1 6nem seviyesinde n gdzlem sayisina (n; =1100 ve n; = 487) gére ve k =2

ve parabolik model igin k = 3 verilerine gore d.w. istatistiginin alt (d;)) ve st (dy)

sirlart agagida verilmistir:

Parabolik Model igin: di, = 1.664 ve dy = 1.684

Diger Modeller igin : dp = 1.653 ve dy =~ 1.693

Bu degerler dogrultusunda agagidaki panolar olusturulabilir.

Parabolik Model igin d-w Panosu

Pozitif Otokor. Kararsizhik | Otokorelasyon Kararsizhk Negatif Otokor.
Var Bolgesi Yok Bolgesi Var
0 dy, dy 4-dy 4-d;, 4
1.664 1.684 2316 2.336

% D.N. Gujarati, a.g.e., 5. 370.
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Diger Modeller igin d-w Panosu

Pozitif Otokor. Kararsizlik | Otokorelasyon Kararsizlik Negatif Otokor.
Var Bolgesi Yok Bolgesi Var
0 L dy 4-dy 4-d,, 4
1.653 1.693 2.307 2.347

Bu smirlar belirlendikten sonra, tahminlerde otokorelasyon olup olmadig:

sonucu da agagidaki tabloda verilmistir.
Tablo 29: Tahmin Modellerine Ait Otokorelasyon Tablosu

Otokorelasyon
Modeller I Grup II. Grup
Dogrusal Model Yok Yok
Parabolik Model Yok Yok
Yariogaritmik Model Yok Yok
Logaritmik Model Yok Yok
Nisbi Gelir Modeli Yok Yok
Siirekli Gelir Modeli P.OK Yok

d- Chow Testi: {ki regresyon modeline ait katsayilarin farkli olup olmadigin:

tespit etmek igin kullanilir. Bu testi uygulayabilmek igin 1. ve I1. Gruptaki tiiketiciler,

gelir durumlarina gore icretli ve maaglilar ile ilcret ve maayg dist gelirliler olarak ikiye

ayrilmustir. Bu iki gruba ait ayr1 ayr tahminler ile birlesik tahmin sonuglarina gére test

uygulanmigtir. Yukarida ifade edildigi gibi bu test en uygun model olarak segilen

dogrusal model ile yapilmistir. Test, sadece I. grup igin yapilmustir.

Tablo 30: Chow Testine Gére Tahmin Sonuglar

2 C=48762 ¥ 0.586 Y
REC NN (2670) (0.01292)
S §ERS t 18.26 45.37
SESS ! [s=34509 R'=0707 R’=0.707
SSTTE [F=205838 p=0.000 D.W.=193
= Error = 1.01581
- C=75784+0526 ¥
NS (7827) (0.01296)
Sy EEY| ¢ 9.68 40.62
S 8E3s L |s=82827 R?*=0871 R%=0870
I3 ~| F=165029 p=0.000 D-W.=184
© Error =1.64042
< C=58433+0547Y
Sea (2163) (0.006377)
SES t 2701 85.73
BRI s=49635 R’=0.870 R?=0.870
SHE F=7349.61 p=0.000 D.-W.=1.84
Q Error = 2.70510

_ [2.70510 - (1.64042 + 1.01581)}/2

=10.08

" (1.604042 +1.01581) /(853 + 247 — 4
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Tahmin modeline ait F tablo degeri ise; F(1100-1, 1100-2)s, s = 1°dir.

Bu sonuglara gére Fies> Fiap yani, 10.08 > 1 oldugu i¢in iki modelin katsayilari
farkhlik gostermektedir. Dolay1siyla tahmin modellerindeki degiskenlere ait verilerin
aym olmadig1 ortaya ¢ikmustir. Bunun sonucu olarak yapilan 8rnekte iki gelir grubuna

ait fonksiyon anlamli bir sekilde farklilagmaktadir.

Biitiin bu ekonometrik test ve degerlendirmeler sonucunda agagidaki gibi bir

tablo ortaya ¢ikmustir.

Tablo 31: Tahmin Modellerinin Ekonometrik Degerlendirme Sonuclan

L Grup 1I. Grup :
Modeller ¢. Dogr  Farkh Oto- (. Dogr. Farkh Oto-
Baglanti  Varyans Korelas Baglanti Varyans Korelas
Dogrusal Model Yok Yok Yok Yok Yok Yok
Parabolik Model Yok Yok Yok Yok Yok Yok
Yarilogaritmik Model Yok Yok Yok Yok Yok Yok
Logaritmik Model Yok Yok Yok Yok Yok Yok
Nisbi Gelir Modeli Yok Yok Yok Yok Yok Yok

Siirekli Gelir Modeli Yok Yok P.OK Yok Yok Yok
1.3.2. Uygun Model Segimi

Iktisadi, istatistiki ve ekonometrik degerlendirmelerin sonucuna bir biitiin
olarak bakildiginda, dogrusal, parabolik ve logaritmik modellerin daha uygun sonuglar
verdigi goriilmektedir. Bu modeller arasinda se¢im yaparak uygun modeli tespit
edebilmek i¢in daha ileri diizeyde kriterler kullanmak gerekmektedir. Bunun i¢in de;
dogrusal model ile parabolik model arasinda genellikle Diizeltilmis R> (R*) Kriteri,

Klasik Model Segim Kriteri gibi kriterler ve yine dogrusal model ile logaritmik model
arasinda da MWD Testi kullaniimaktadir.

1.3.2.1. Dogrusal Model ile Parabolik Model Arasinda Segim

4

R? Kriterine gore I. ve 11. Grup igin ayn ayn

R; = SSE, (n-K)) ve R: = SSE, (n—K, ~K,) degerleri
SST,, l(n~1) SST, l(n—1)

306 .

A

hesaplanmasi gerekmektedir

[. Grupta dogrusal model ile parabolik model arasindaki tercih igin yapilan

degerlendirmenin sonucu §oyledir;

%06 j Kmenta, a.g.e., s. 595.
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SSEp=2.70510  SSTp=2.0812]
SSEp=2.62078  SSTp=2.08121
72 _ 0002470

D

21,3041 ve F2=000893 .6
0.001894 0.001894

2

Bu sonuglara gére R} > R? (1.3041>1.2637) oldugu i¢cin dogrusal model
parabolik modele tercih edilir.

IL. Grup igin yapilan degerlendirmenin sonucu ise asagidaki gibidir;

SSEp=4.37268 SSTp=2.51079

SSEp = 4.36802 SSTp=2.51079

R = 0.009072 ~1.7561 ve R2= 0.009062

= p = =1.7542
0.005166 0.005166

Bu gruptada Rj; > R; (1.7561>1.7542) oldugu igin dogrusal model tercih
edilir.

Ayrica, veriletin PcGive 9.1 programina yiiklenmesiyle dogrusal model ile
parabolik model arasindaki degerlendirme BSC (Schwartz Bayesian Criterion) ve AIC

(Akaike Information Criterion) kriterlerine gére de yapilmigtir. Buna gére;
LGrupta;

Dogrusal Model Igin ~ SC=21.63 AIC =21.61
Parabolik Model I¢in ~ SC=21.64 AIC=21.62

degerleri bulunmustur. Dogrusal modelin kriter degerleri, parabolik modelinkinden

kiigiik oldugu i¢in dogrusal model daha uygun bir modelder. Aym sekilde;
1. Grupta,
Dogrusal Model Igin ~ SC=20.65 AIC =20.63
Parabolik Model igin ~ SC=20.66 AIC =20.64

olarak bulunmustur. Yine burada da dogrusal modelin kirter degerleri parabolik

modelinkinden kiigiik oldugu icin dogrusal model tercih edilir.

1.3.2.2. Dogrusal Model ile Logaritmik Model Arasinda Secim

Dogrusal model ile logaritmik model arasinda bir tercih yapabilmek i¢in

J.McKinnon, H.White ve R.Davidson’un kullandiklan ve genel olarak MWD Testi
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olarak tantnan test uygulanmistir’®’. Bu test her iki grup icinde agama agama yapilarak
asagidaki sonuglar elde edilmigtir;
Tablo 32: I. Grup icin MWD Testi Sonuglar

C=66267 + 0.537Y — 147659 Z,
(2397) (0.006401) (2.1148)
t 27.65 83.87 -6.98
p 0.000 0.000 0.006
s=48590 R’=0.876 R*=0.875
F=3859 p=0.000 D.W.=184
LnC =2.6 +0.772LnY — 0.0000012Z,
(0.1284) (0.01052)(0.00000034)
t 2028 7337 -1.51
p 0.000 0.000 0.131

s=02051 R2=0.831 R?=0.831
F=2694.78 p=0.000 D.W.=1.84

Bu tahmin sonuglarina g6re Zy’e ait deger Z,’ye gore istatistiki olarak daha

Dogrusal
Model

Logaritmik
Model

anlamsiz oldugu i¢in dogrusal modelin uygun model olduguna karar verilir.

Tablo 33: II. Grup icin MWD Testi Sonuglan

C = 31606 + 0.682Y — 94030 Z,
(3303) (0.001499) (35686)
t 957 4552  -2.63
p 0.000 0.00  0.009

s = 29966 R’=0.828 R*=0.828
F=1158.01 p=0.000 D.W.=1.89
LnC =2.05 + 0.817LnY — 0.00000001Z,
(0.2028) (0.01698)(0.00000224)
t 1009 48.13 0.00
p 0.000 0.000 0.998

s=0.1976 R’=0.8829 R’=0.829
F=1169.33 p=0.000 D.W.=199

Dogrusal
Model

Logaritmik
Modei

Bu sonuglara gére de Z, degeri Z,’e gore daha anlamsiz ¢iktigt igin II. Grupta

logaritmik modelin daha uygun model oldugu soylenebilir.

Sonug olarak diger testlerin de destegi ile galiymada biitlinliik saglanmasi
agisindan dogrusal modelin en uygun model olarak kullanilmasi uygun goriilmiistiir.
Bu bulgu aym zamanda gelir hipotezleri arasinda mutlak gelir hipotezinin aragtirma
kapsami igerisindeki tiiketicilerin davraniglarini agiklayabilen en uygun hipotez oldugu
sonucunu da dogurmaktadir. Gergekten de tiiketicilerin en ¢ok etkilendikleri faktor

gelir faktoriidiir. Tiiketici gelirleri arttikga marjinal tiikketim egilimi azalmakta ve

7 D.N.Gujarati, a.g.e., 5. 265-267.
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tasarruf egilimi artmaktadir. Ayrica, marjinal tiiketim egilimi her zaman ortalama
tiiketim egiliminin altinda gikmaktadir. Bu genel teorik yargt, gozlenen kisisel titketim
davranislarinda dogrulandigs gibi, illerin ayn ayn degerlendirmesi yapiidiginda da
dogrulanmaktadir. Yani yiiksek gelirli illerin marjinal tiketim egilimleri diigiikken,
tasarruf egilimleri yiiksektir. Grubu olusturan illerin gelirlerinin yiiksekliginden dolay:
I. Grubun marjinal titketim egilimi de diisiik ¢tkmugtir. 1ki grup bu genel yargilar
agisindan bariz bir sekilde farklilagmaktadir. Gruplarnin farklilig: sadece elde edilen
gelir, tiiketim ve tasarruf egilimi agisindan degildir, daha ileride de agiklanacag gibi

sosyokilltiirel ve psikolojik davranislari itibariyle de farklilik géstermektedir.



2. BOLUM
UYGUN MODELE GORE iKi GRUBA

AIT TAHMINLER VE MUKAYESESI

Degisik kriterlere gore yapilan degerlendirmeler sonucunda dogrusal model en
uygun model olarak bulunmustu. tki gruba ait daha fazla tiiketim fonksiyonu ile
tliketim davranigim1  agiklayabilmek igin tek modelin kullaniimast kolaylik
kazandirmugtir. Oncelikle iki grubu olusturan iller arasindaki ayrilig1 gosterebilmek
i¢in, illere ait ayr ayn tiikketim fonksiyonlar tahmin edilmistir. Daha sonra hanehalk1
biiytikliigti ve ¢aligan fert sayis1 ayr ayri birer bagimsiz degisken olarak -modele
katitmig ve bu faktorlerin tiikketim davranigina kantitatif olarak etkisi ortaya konulmaya
calisilmustir. Ayrica, tiiketimi etkiledigi varsayilan ¢ok sayida faktor, golge degiskenli
faktorler olarak modele eklenmis ve bir biitiin olarak bu faktérlerin titketim {izerindeki
etkisi tahmin edilmeye c¢alisilmistir. Son alarak da faktorlerin tiiketimle olan
etkilesimini ayn ayri gosterebilmek igin tek golge degiskenli tahminler yapilmustir.

2.1. IKi GRUBU OLUSTURAN iLLERE AiT TAHMINLER

Tablo 34: 1. Grup Illere Ait Tiiketim Fonksiyonu Tahminleri

C=43957+06237
(3648) (0.01282)
t 12.05 48.61
s=46092 R?>=0.856 R>=0.856
F= 2362.68 p= 0.000 D.-W.=2.09
C = 55890 + 0.544Y

Ankara

s (4213) (0.01286)

§ t 1326 4229

< [s=46272 R2=0857 R?=0857
F=1788.19 p=0.000 D.-W.=1.85

C = 65586 + 0.5207

o (3558) (0.009041)

g t 1843 57.52

[sa}

s=52951 R?=0893 R?=0.892
F=3308.86 p=0.000 D.-W.=1.60
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Tablo 35: IL. Grup lllere Ait Tiiketim Fonksiyonu Tahminleri

C = 32589 + 0.683Y
(4916) (0.02321)
t  6.63 29.44
s=32081 R?>=0.777 R?=0.777
F=866.44 p=0.000 D.-W.=1.85
C = 24850 + 0.682Y
(5101) (0.02480)
t 487 27.50
$s=30748 R? =0836 R?=0.835
F=756.41 p=0.000 D.-W.=2.02
C =22150 + 0.725Y
(4171) (0.02531)
t 531 2865
s=20853 R> =091 R?=0.909
F=82090 p=0.000 D.-W.=1.90

Sivas

Amasya

Hakkari

Bu tahminlere gore en yiiksek marjinal tiiketim egilimine sahip il Hakkari’dir.
Bunu; Sivas, Amasya, Ankara, Antalya ve Bursa takip etmektedir. R? degerlerinin
yiikksek bulunmasi, modellerin giivenilirliginin yam sira gelirin tiiketimi agiklama
oraninin da gostermektedir. Hemen hemen biitiin illerde tliketimdeki degismelerin %
80 ile % 90’hik kismuni gelirdeki degismeler agiklayabilmektedir. Bagka bir ifadeyle,
tikketim, gelir disindaki fakt6rlerdeki degismelerden de etkilenmektedir ve bu
etkilesimin oram % 10 ile % 20 arasinda degismektedir. Illere ait tahmin sonugclari
teorik verilere paralellik arz etmektedir. S6yle ki, toplam gelir verilerine gore diisiik

gelire sahip illerde titketim egilimleri yiiksek iken, yiiksek gelirli illerde dilgtiktiir.

2.2. HANEHALKI BUYUKLUGUNE GORE TUKETIM FONKSIYONU
TAHMINLERI

C =46016 + 0.544 Y + 3362 HH.B.
5 (4728) (0.006415) (1138)
5 t 9.73  84.86 2.96
~ |s=49538 R’=871 R?=871
F=3689.91 p=0.000 D.-W.=1.84
C=26621 +0694Y + 174 HLHB.
5 (4265) (0.01458) (583.2)
S|t 624 4757 0.30
N [s=30180 R-sq=0.826 R? =0.825
F=980.25 p=0.000 D.-W.=1.89
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Aragtirmadan élde edilen hanehalk: verilerinden 6ncelikle bahsedecek olursak,
I. Grupta toplam hanehalk: bilytikliigii 4235 kisidir. Ortalama hanehalk: biiyiikligii ise
3.86°dur. II. Grupta toplam hanehalki sayis1 2473, ortalama hanehalk: bityiikligi ise

4,96’dir. Bu verilere gore aragtirmanin kapsami, toplam 6708 hanehalkindan

olugmaktadir.

Bu veriler dogrultusunda yapilan tahminlere gore, Oncelikle hanehalk:
bitytikltigii titketim davramsim etkileyen bir faktdr olarak tespit edilmistir. Ciinktt R?
degerleri her iki grup icin de olumlu sonug vermistir. Ayrica hanehalk: biiyiikliigiine
ait katsay1 pozitif deger alarak titketimi artirict yénde etki yaptifin1 ifade etmektedir.
Hanehalki biiyiikliigiiniin etkisi II. Grupta daha az iken 1. Grupta daha ytiksektir. Bu,
kisi basina yasam maliyetlerinin farkliligindan kaynaklantyor olabilecegi gibi, 11.
Gruptaki illerin ortalama hanehalk: bilyikligi’'nden de kaynaklaniyor olabilir.
S6yleki, bu grupta ortalama hanehalk: biiyikligi 'nlin ortalama 6.74 civarinda olmas
(grup icerisinde en yiiksek ortalama hanehalki bﬁyﬁklﬁgiine sahip il 9.39 ile
Hakkari’dir) hanehalkinin toplam tiiketim maliyetlerini diistirmektedir. I. grupta ise bu

biiyiikliik ortalama 4.64 olup, hanehalki biiyiikliigii arttik¢a tiiketim daha fazla
artmaktadir.

2.3. CALISAN FERT SAYISINA GORE TUKETIM FONKSIYONU
TAHMINLERi

C=61893 +0.548Y - 2245 C.F.S
(4234) (0.006454) (2362)

t 1462 8486 -0.95
s=49637 R?>=087 R? =0.87
F =3674.94 p=0.000 D.-W.= 1.84

C = 28540 + 0.693 Y- 664 C.F.S.
(4088) (0.01453) (1891)

t 698 47.72 -0.35
$s=30178 R?2=0826 R? =0.825
F=113843 p=0.000 D.-W.=1.88

LGrup

II. Grup

Aragtirmada hanehalki igerisindeki ¢aligan fert sayisi 1. grupta 1808, II. Grupta
747 olarak elde edilmigtir. Bu verilere gére 1. grupta ortalama ¢aligan sayis1 hane
bagina 1.65 kisi iken, Il1. Grupta bu say:1 1.5°dir. Caligan fert sayisina gore yapilan
tahminlerde, ¢aligan fert sayisina ait katsayilar negatif deger tagimaktadir. Yani galigan

fert say1si, tiikketimi azaltici bir faktordiir. Bir hanehalki igerisinde galigan fert sayisi
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arttikca ortalama titketim egilimi ile birlikte marjinal tiiketim egilimi de azalmaktadir.
Bu agidan, ¢ahisan fert sayis1 faktériiniin tilkketim davramglar: tizerinde etkili bir faktor
oldugunu séylemek miimkiindiir. Bu yargimizi R? degerleri de desteklemektedir.
Ayrica dnemli bir bulguda 1. Grupta galisan fert sayisi, II. gruba goére tiiketimin
ortalama ve marjinal degerlerini daha gok azaltict bir etki yapmaktadir. Ancak burada
1. Grupta ortalama ¢aligan fert sayisimn daha yiiksek oldugunu s6ylemek gerekir. Bu
grupta ¢ogunlukla eslerin her ikisi de ¢aligmaktadir. II. Grupta ise gogunlukla aile reisi

olan erkek ¢aligmakta, dolayisiyla ¢alisanlarin sayinn artmas: tiiketim egilimlerini

daha fazla azaltmaktadir.
2.4. GOLGE DEGISKENLi MODEL TAHMiNLERi

Tiiketim fonksiyonunda, gelir disindaki diger faktorleri de gosterebilmek igin
golge degiskenler kullamilmigtir. Genellikle iki sikli cevaplara indirgenerek 1 ve 0
seklinde goélge degisken olarak yeniden diizenlenen faktorler, 6ncelikle bir arada
gosterilerek genel bir model tahmini yapilmis, daha sonra da ayn ayri1 modeller ile her
bir faktoriin titketim davranigi iizerindeki etkisi tespit edilmeye g¢aligilmugtir.
Faktorlerin ayrt ayn incelendigi modellerde tiiketicilerin, tilketime baslama
noktalariyla birlikte marjinal tiiketim egilimlerinin de farkli olacagi varsayimindan
hareket edilmistir. Buna gore, normal dogrusal modelde bagimsiz degisken olarak
gelirin disinda golge degiskenle birlikte ikinci bir degisken de kullanilmigtir. Bu

degisken modelde marjinal tiikketim egiliminin farkliligini ifade etmek igindir.

I. ve II. Grup igin biitlin faktdrleri iceren gélge degiskenli genel tiiketim
fonksiyonlar asagidaki gibi tahmin edilmistir.

L Grup Igin regresyon denklemi:

C;=52471 + 0.529 Y, + 1072 EK; + 3382 EB; + 4016 YS, - 2792 EG, + 688
SN; - 6203 GG; + 6711 ST; + 1728 AB, + 452 GM,; + 9407‘AR, + 9093 ZN; + 3598
KRy + 1336 PL; + 1161 HY, - 850 SK; - 4125 BD; - 5519 RK; - 1005 GO, - 446 MI; +
3735 SE,

(10222) (0.009324) (3807) (4724) (2405) (4450) (5443) (7134) (6550) (3456)
(4016) (3888) (3819) (2614) (4004) (2855) (5620) (5512) (4447) (3396) (3270)

t 513 56.73 028 072 167 -063 0.13 -0.87 1.02 050
0.11 242 139 094 051 029 -030 -0.73 -1.00 -023 -0.13 1.14
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s=50513 R?>=0.88 R’=0.877
F=308.72 p=0.000 D.-W.=1.96
IL.Grup Igin regresyon denklemi:

C, = 27001 + 0.695 Y; - 565 EK; - 5494 EB,; - 1868 YS, + 373 EG,+ 7974
SN; + 7821 GG, + 1284 ST, - 3021 AB, + 1299 GM,; - 2187 AR; + 5019 ZN, + 348
KR; - 4902 PL; + 4315 HY; + 2252 SK,; - 4922 BD, - 7846 RK; + 2255 GO, + 6700
MI; + 1229 SE,

(10741) (0.01716) (5112) (4732) (3389) (3898) (5180) (7132) (6907) (3352)
(4060) (3556) (5463) (3372) (2650) (4203) (3239) (4836) (5201) (4217) (3184) (3209)

t 251 40.51 -0.11 -1.16 -0.55 0.10 1.54 1.10 0.19 -0.90 0.32 -0.61
092 0.10 -1.85 1.03 0.70 -1.02 -1.51 0.53 2.10 0.38

$s=30943 R?’=083 R?=0.821
F=8879 p=0000 D.-W.=192

Yapilan tahmin modelleri istatistiki ve ekonometrik testler agisindan uygunluk
gostermektedir. Ozellikleri R? testine gore ba§1m31z degiskenlerdeki degismeler,
bagimli degiskendeki yani tiiketimdeki degismeleri 1. Grupta % 88 oraninda
agtklayabilmekte iken II. Grupta agiklama oram % 83’diir.

Yapilan tahmin modellerinde katsayilarin hemen hemen tamami anlamlidur.
Yani ekonometrik tahmine gére bu faktorler tiiketim iizerinde etkilidirler. Katsayilara
ait isaretler, o faktdriin titketime olan olumlu veya olumsuz etkisini gostermektedir. Bu
genel model tahminlerindeki faktérlere ait katsayilarin yorumu ve her bir faktoriin
tiiketim tizerindeki bagimsiz etkisini gosteren tahminler ise agagidaki gibidir.

- Cinsiyet Faktorii (EK): Arastirmada; 1, Grup illerde toplam 1100 denegin
728’1 (%66) erkek, 372’si (%34) bayandir. 11. Grup illerde ise toplam 500 denegin
432’si (%86) erkek, 68’1 (%14) bayandir. Erkekler i¢in 1, bayanlar igin ise 0 degerinin
verilmesiyle olusturulan goélge degiskenli faktor olarak cinsiyet, tiiketim davramist
tizerinde etkin bir faktordiir. Katsayiya ait isaretin her iki grup icin de farkli ¢tkmasi,
cinsiyetin tiiketim tizerinde iki grupta farkli etkisi oldugunu ortaya kiymaktadir. Bu
durum, I. gruptaki illerdeki aile yapis1 ve yasam tarzindaki farkliliktan kaynaklaniyor

olabilir. Bunun sonucu olarak I. grupta cinsiyet fakt6rii tiikketimi artiric1 bir etken iken
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II. Grupta negatif igeretiyle tiiketimi azaltict bir etki yapmaktadir. Erkekler ile
bayanlarin marjinal tiiketim egiliminin farkli oldugu varsayimindan hareketle
(modelde bunu EKZ temsil etmektedir ve EKZ=EK-Y’dir), cinsiyetin tek bagina

tiiketim tizerindeki etkisini g&steren model tahminleri ise §6yledir;

I Grup igin regresyon denklemi:

C = 55916 + 0.547Y + 3818 EK - 0.0001 EKZ
(4785) (0.01654) (5402) (0.01793)

t 11.68 33.05 0.71 -0.00

s=49670 R>=0.870 R’ =0.870

F=2446.18 p=0.000 D.-W.=1.84

Bu tahmine gore, erkekler icin EK=1 ve bayanlar i¢in EK= 0 durumunda, 1.
gruptaki erkeklerin ve bayanlarin tiikketime baslama noktast ve marjinal tiiketim
egilimleri asagidaki gibi tahmin edilmistir:

C =159734+ 0.5469Y Erkekler igin Tiik. Fonksiyonu

C=55916 +0.547Y Bayanlar i¢in Tiik. Fonksiyonu

Goriilecegi iizere bu grupta cinsiyet fakt6rit yalmz tiiketicilerin tiiketime
baslama noktalarim degistirmektedir. Marjinal tiiketim egiliminde farklilik yoktur.
Dolayisiyla bu grup igin cinsiyetin etkisi sadece tiiketime baglama noktasindadir. Buna
gore bayanlar daha alt gelir diizeyinde harcamaya baslamakta iken erkeklerin tiikketime
baslama noktas1 daha yukaridadir.

II. Grup igin regresyon denklemi:

C = 27935 +0.693Y - 462 EK - 0.0006 EKZ
(7371) (0.03634) (80141) (0.03966)
t 3.79 19.06 -0.06 0.02

s=30214 R=0826 R’>=0825

F=757.15 p=0.000 D.-W.=1.88

II. Gruba ait bu tahmine gore, erkekler i¢cin EK=1 ve bayanlar icin EK= 0
durumunda, 1I. gruptaki erkeklerin ve bayanlarin tiiketime baglama noktast ve marjinal
titketim egilimleri asagidaki gibi tahmin edilmisgtir;

C =27473+0.694Y Erkekler i¢in Tiik. Fonksiyonu
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C =27935 +0.693Y Bayanlar igin Tiik. Fonksiyonu

Bu tahminlerden de goriilecegi iizere 1. Gruptaki cinsiyet faktorii I. Gruba gore
ters bir etki gostermektedir. Katsayinin negatif isareti bu gurpta cinsiyetin tiiketim
{izerinde azaltic1 bir etki yaptigim gosterimektedir. Bu gruptaki tiiketicilerin de cinsiyet
itibariyle marjinal titketim egilimleri pek farklilasmamaktadir. Bu grup illerin aile

yapisinin dogal bir sonucu olarak erkeklerin tilketime baglama noktalan daha diisiik

seviyededir.

-Medeni Durum Faktérii (EB): Aragtirmada I. Grupta medeni durumunu
belirten toplam 1094 hanehalki reisinin 165’1 (%15.08) bekar, 728’i (%81.99) evli ve
32’si de (%2.93) duldur. II. Grupta ise durumunu belirten toplam 499 hanehalki reisinin
79’u (%15.83) bekar, 416’s1 (%83.37) evli ve 4°ti de (%0.80) duldur. Evliler igin I,
bekarlar i¢in 0 degeri verilerek golge degisken olusturulmasi sonucunda, tiiketicilerin
evli veya bekar olmalarnt durumu da tiiketim tizerinde etkin bir faktdr olarak tespit
edilmigtir. Genel tahmin modelindeki katsay: isaretlerinin 1. Grupta pozitif olmast bu
etkinin tiiketimi artirict yonde oldugunu gostermektedir. I1. Grubu olusturan sehirlerde
ise bilyiik oranda tiiketimi azaltici bir faktordiir. Tiiketicilerin evlilik ya da bekarlik
durumunun tek basina etkisini gésteren tahminler ise agagidaki gibidir:

I Grup igin regresyon denklemi:

C=41451 +0.598Y + 20330 EB - 0.0607 EBZ
(5228) (0.01617) (5742)  (0.01759)
t 793 3698 3.54 -3.45

s=49451 R*=0872 R*=0.871

F=247049 p=0.000 D.-W.= 184

Bu tahmin dogrultusunda, evliler igin EB = 1 ve bekarlar ve dullar igin ise
EB = 0 durumunda, I. Gruba ait tahminler asagidaki gibidir:

C=61781+0.537Y Evliler i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C=41451+0.598Y Bekarlar ve Dullar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

Bu tahminlerden goériilecegi tizere, I. Gurupta bekar ve dullarin marjinal tiiketim
egilimleri daha yiiksektir. Tiiketime baglama noktalart ise daha diigiik gelir

diizeyindedir.
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II. Grup igin regresyon denklemi:

C=24208 +0.723Y + 4012 EB - 0.0346 EBZ
(6585 (0.03650) (7369)  (0.03988)
t 3.68 19.80 0.54 -0.87

s=30217 R?*=0.825 R*=0.824

F=751.74 p=0.000 D.-W.=1.88

II. Gruba ait bu tahmine gére de medeni durumun tiiketicilerin davraniglarina
etkisi agagidaki gibidir:

C=128220+0.688Y Evliler igin Tiik. Fonksiyonu

C=24208 +0.723Y  Bekarlar ve Dullar i¢in Tiik. Fonksiyonu

Bu sonuglara gore, I11. Grupta marjinal tiketim egilimi farklilagtig1 gibi, titketime
baslama noktasi da degismektedir. Bu haliyle, II. Grupta evli olan tiiketicilerin tiiketim
egilimleri diisiikken, bekarlarn tiiketim egilimleri daha biiytiktiir ve 1. grupla aym
sonuglart vermektedir.

Yas Faktorii (YS): Aragtirma kapsamn igerisindeki hanehalki reislerinden yagim
belirtenlerin yas gruplan itibariyle zellikleri s6yledir: 1. Grupta yasim belirten toplam
1094 hanehalk: reisinin 713’{i (%65) 36 ve istiindeki yas grubunda iken, 381°i de
(%35) 36 yasin altindaki grupta yer almaktadir. II. Grupta ise toplam 492 hanehalk
reisinin 295°i (%60) 36 ve iistii yas grubunda, 197’si de (%40) 36 yagin altindaki grupta
bulunmaktadir. 36 yagsin iistiindeki tiiketiciler igin 1, altindakiler igin ise 0 degeri
verilerek yapilan golge degiskenli tahminlerde, 1. Gruptaki tiiketicilerin iginde
bulunduklart yas, onlarin tiiketim davramslarini etkileyen bir faktér olarak bulunmusgtur.
II. Gurpta ise tiiketimi azaltici bir faktSrdiir. Bunun yant sira, iist yas gruplanndaki
insanlarin davramginin, titketimi artirict yonde oldugu gézlenmistir. Yas faktoriiniin tek
basina tiiketim tizerindeki etkisini g6steren tahminler ise agagidaki gibidir:

L Grup icin regresyon denklemi:

C =52281 +0.565Y -+ 8468 YS - 0.0228 YSZ
(3725) (0.01396) (4043) (0.01563)
t 14.03 4044 2.09 1.46

s=49628 R*=0871 R*=0.87]
F=2450.35 p=0.000 D.-W.=184

TC Yﬂxsm@cmm mm.u
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1. Grupta 36 ve iizerindeki yas grubu YS = 1, 36’nin altndaki yas grubu igin ise
YS = 0 durumunda asagidaki sonuglar ortaya ¢tkmugtir:

C = 52281 +0.565Y 36’min altindaki yas grubu alt1 i¢in Ttik. Fonksiyonu

C=60749 + 0.542Y 36 ve iistii yas grubu i¢in Tiik. Fonksiyonu

Bu tahminlere gore 1. Grupta 36 yasin altindaki tiiketicilerin marjinal tiiketim
egilimleri daha yiiksektir. Is yasaminda oldugu gibi aile yasaminin da ilk yillarina
rastlayan  bu yas grubunun marjinal tiiketim egiliminin yiiksek olmas: teorik olarak
uygundur. Ayrica tiikketime baglama noktasi da bu grupta daha alt diizeydedir.

II. Grup igin regresyon denklemi:

C =22467 +0.728Y + 8311 YS - 0.0565 YSZ
(4726) (0.02400) (6071) (0.03027)
t 4.75 30.34 1.37 -1.87

s=30168 R’=0.827 R?=0.826

F=749.27 p=0.000 D.-W. =1.89

II. Grupta da 36 ve tizerindeki yas grubu YS = 1, 36’nin altindaki yas grubu i¢in
ise YS = 0 kabul edildiginde su sonuglara ulagiimistir:

C= 22467+ 0.728Y 36’nn altindaki yag grubu alt1 i¢in Tiik. Fonksiyonu

C=30778+0.672Y 36 ve iistii yas grubu i¢in Tiik. Fonksiyonu

1. grupta yas faktorii, daha ileri yaslarda tiiketimi artirici bir faktordiir. I1. Grupta
ise tilketimi azaltic1 bir etkiye sahiptir. Bu genel gériintilye gore 11. Grupta 36 yasin
iistiindeki tiiketicilerin tiikketime baglama noktalar1 dier yas grubuna gore daha yiiksek
gelir diizeyinde iken, marjinal tiiketim egilimleri diigitktiir. I. grupta oldugu gibi 36
yasin altindaki tiiketicilerin tiiketim egilimleri yiiksekken, tiiketime baslama noktalari
da diisiiktiir.

Egitim Faktorii (EG): Egitim durumlan itibariyle arastirma kapsamindaki

tiketicilerin 6zellikleri gruplara gore soyle elde edilmistir;

Egitim Durumu L Grup 1l. Grup

Okur-Yazar Olmayan - 9 (% 1.80)
Okur-Yazar 21 (% 1.92) 10(% 2.00)
flkokul Mezunu 131 (%11.95) 70 (%14.03)
Ortaokul Mezunu : 83 (% 7.57) 51(%10.22)
Lise Mezunu 410 (%37.41) 23 (%46.29)

Y.O / Fakiilte Mezunu 451 (%41.15) 128 (%25.65)
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Bu faktorii ifade etmek igin, lise ve yitksek okul egitimi almus tiiketiciler igin
EG = 1, digerleri igin EG = 0 degeri alinmigtir. Buna gore, 1. grupta egitim diizeyi
titketim iizerinde etkili bir faktordiir. Katsay1 isaretinin negatif olmas, egitim diizeyinin
yiikselmesiyle tiiketicilerin tiiketim egilimlerinin azalacagim gostermektedir. Bu grupta
egitim diizeyi yliksek olan insanlar, tiiketim egilimlerini azaltmakta, tasarruf
egilimlerini artirmaktadirlar. I1. Grupta ise egiitim diizeyi tiiketimi artirica bir faktordiir.
[. gurbun aksine egitim diizeyi yiikseldikge tilketim artmakta tasarruflar ise
azalmaktadir. Bu grupta egitimli insanlarin gelir seviyelerinin yiiksek olmasimin bir
sonucu olarak bu durum ortaya gikmigtir.
Tiiketicilerin  egitim durumlarina gére marjinal tiiketim egilimlerinin
farklilasacag1 varsayimindan hareketle yapilan tahminlerde su sonuglar elde edilmistir:
1. Grup Igin regresyon denklemi:
C=40321+0.641Y + 21204 EG - 0.108 EGZ
(4918) (0.01707) (5469)  (0.01837)
t 820 3753 3.88 -5.90
s=48955 R’=0874 R?=0.874
F=2527.00 p=0.000 D.-W.=1.89
C=61525+0.533Y Lise ve Y.O.Mezunlar igin Tiik. Fonksiyonu
C= 40321 +0.641Y Digerleri igin Tiik. Fonksiyonu
I. Gruba ait tahmin sonuglarina gére, lise ve yiiksek okul mezunlarinin titkketime
baglama noktalar1 daha fist diizeydedir. Ancak marjinal tiiketim egilimi daha diisiiktiir.
Yani bu grupta egitim diizeyi yiikseldikge tiiketim egilimi azalmaktadir.
IL.Grup Igin regresyon denklemi:
C=26583 +0.697Y + 1390 EG - 0.0062 EGZ
(5557) (0.02713) (6421)  (0.03221)
t 4.96 25.71 0.22 -0.19
s=30244 R’=0825 R2=0.824
F=750.10 p=10.000 D.-W.=1.88
C=27973+0.691Y Lise ve Y.0.Mezunlan igin Tiik. Fonksiyonu
C=26583+0.697Y Digerleri igin Tiik. Fonksiyonu
I1. Grubun tahminlerinden elde edilen tahminler 1. Grubunkine benzemektedir.

Bu grupta da Yiiksek egitim diizeyindeki tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri
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diisiikken, tiiketime baslama noktalan da yiiksektir. Ayrica egitim diizeyi diigiik
tiiketicilerin tiiketim egilimleri II. Grupta % 70 gibi yliksek bir seviyede iken, I. Grupta
% 64 seviyesindedir. Yiiksek egitimlilerin marjinal tiketim egilimleri mukayese
edildiginde 1. Gruptaki tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri daha diigiiktiir.

Oturulan Semtin Niteligi Faktorii (SN): Tiiketicilerin oturduklar semtin
tikketim davramsglar iizerinde etkili olup olmadifint tespit etmek igin, oturduklar
semtlere gore tiiketiciler: Litks semtte oturanlar ve gecekondu ve orta halli semtlerde
oturanlar olmak iizere iki grupta toplanmistir. Arastirma kapsamindaki hanehalklarimn;
I. Grupta 140’1 (%12.79) liiks semtte, 955’1 (%87.21) ise orta halli ve gece kondu
semtlerinde oturmaktadir. II. Grupta da 58 hanehalki (%11.65) liiks sémtte, 440
hanehalki da (%88.35) orta halli ve gece kondu semtlerinde oturmaktadir.

Elde edilen bu veriler dogrultusunda, litkks semtte oturanlar igin SN = 1, orta halli
ve gece kondu semtlerinde oturanlar i¢in ise SN = 0 degeri verilerek gélge degisken
olusturulmustur. Yapilan genel tahminin sonuglarina gére, oturulan semtin niteligi her
iki grup icin de tiiketimi artiric1 bir faktér iken, bu faktoriin ikinci gruptaki etkisi daha
baskindir. Buna gore, 1I. Grupta litks semtte oturan tiiketicilerin oturduklar semtten
daha ¢ok etkilenerek tiiketimlerini artirdiklar1 sdylenebilir.

JA Grup I¢in regresyon denklemi:

C=49711+0.588Y + 25342 SN - 0.0681 SNZ
(2909) (0.01199) (6500) (0.01482)
t 17.09 49.07 3.90 -4.60

s=49249 R’>=0.873 R’=0.872

F=2492.03 p=0.000 D.-W.=1.84

C = 49711+ 0.588Y Gecekondu ve Orta halli semtte oturanlarin Tiiketim
Fonksiyonu

C= 75053 +0.520Y Liiks semtte oturanlarin Tiiketim Fonksiyonu

Semt niteligi faktoriiniin tek basina titketim davranigi fizerindeki etkisini tespit
etmek i¢in yapilan tahminlerde; I. Grupta semt niteligi tiiketim {izerinde etkili bir faktor
olarak, likks semtte oturan tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimini azaltirken, titketime
baglama noktalarini yiikseltmistir. Gece kondu ve orta halli semtlerde oturanlarin

tikketim egilimlerinin yiiksek olmasi, diisiik gelir seviyesinin dogal bir sonucudur.
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1. Grup Igin regresyon denklemi:
| C =27923 + 0.686Y - 842 SN + 0.0498 SNZ
(3120) (0.01563) (9232)  (0.04226)
t 8.95 43.89 -0.09 1.18

s=29954 R?’=0.829 R?=0.828

F =769.45 p=0.000 D.-W.=1.86

C = 27923 + 0.686Y Gecekondu ve orta halli semtte oturanlarin Tiiketim
Fonksiyonu )

C= 27081 +0.736Y Liiks semtte oturanlarin Tiiketim Fonksiyonu

II. Gruptaki tiiketicilerin semt niteligi itibariyle sergiledikleri davrams tarzi 1.
Grupla uyusmamaktadir. Bu gruptaki tiiketicilerin likks semtlerde oturmalar:1 onlarin
marjinal tiiketim egilimlerini artirmalart sonucunu dogurmustur. Tiiketime baglama
noktalan ise daha asag: seviyelerdedir. Bu gruptaki tiiketicilerin oturduklari semtten
etkilenerek, psikolojik bir davrams sergilemeleri sonucu tiiketim egilimlerini
yiikselttikleri séylenebilir.

Gelir Grubu Faktorii (GG): Tiiketiciler, gelir kaynagina gore iki ana gruba
aynlmistir: Ucretliler ve ticret dist gelirliler. Ucretliler i¢in GG = 1, ticret dist gelirliler
icin ise GG = 0 alinarak goélge degiskenli tahminler yapilmistir. Yapilan tahminler
sonucunda I. grupta elde edilen gelirin kaynag, tiiketimi azaltic1 yonde etki yapan bir
faktor olarak tespit edilmigtir. I1.grupta ise tiiketimi artirici bir etki yapmaktadir.

I Grup Icin regresyon denklemi:

C=75784 +0.526Y - 27021 GG + 0.0599 GGZ
(4709) (0.007794) (6054) (0.01999)
t 16.09  67.52 -4.46 3.00

s=49230 R’=0.872 R’=0.872

F =2497.12 p=0.000 D.-W.=1.85

C= 75784 +0.526Y Ucret dis1 gelirliler igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 48763 +0.586Y Ucretliler igin Tiiketim Fonksiyonu

Gelir grubu faktdriiniin 1. gruptaki tiiketiciler tizerindeki etkisi yapilan
tahminlere gore soyle tespit edilmistir: Ucretlilerin marjinal tiiketim egilimi yilksek
iken, tiiketime baglama noktalar: da daha diigiik seviyededir. Bu, iicretlilerin gelirlerinin

diger gelir grubuna gore daha diisiik olmasinin bir sonucudur.
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II. Grup Igin regresyon denklemi:
C =22572 +0.720Y + 6230 GG - 0.0334 GGZ
(6500) (0.03278) (7290) (0.03657)
t 3.47 21.96 0.85 -0.91

s=30187 R’=0.826 R’>=0825

F=758.76 p=0.000 D.-W.=1.90

C= 22572+ 0.720Y Ucret dis: gelirliler igin Tiik. Fonksiyonu

C = 28802 + 0.697Y Ucretliler igin Tiik. Fonksiyonu

I1. Gruba ait tahminde ise {icretlilerin marjinal tiiketim egilimleri daha dusiik,
tiiketime baglama noktalar ise daha yiiksektir. Bu gruptaki ticretlilerin marjinal tiiketim
egilimlerinin diisiik bulunmasi, diger gelir grubuna gére hem gelir diizeylerinin yiksek
olmasi ve hem de sabit ve stirekli bir gelir elde etmelerinin bir sonucu olarak
yorumlanabilir. Bu grupta ticret dig1 gelire sahip tiiketicilerin gelirlerinin siireklilik arz
etmemesi elde edilen gelire gore harcama yapma sonucunu dogurdugu igin, marjinal
tiiketim egilimleri yiiksek ¢ikmistir. Ayrica bu grupta ficretlilerin genel yasam sartlarina
gore diger gelir grubundan daha iyi imkanlara sahip olmalarinin bir sonucu olarak
marjinal tiiketim egilimleri daha diisiik gikmigtir.

Isteki Statii (ST): Tiiketicilerin statiilerine gére dagilimi gruplara gore asagidaki
gibi tespit edilmistir:

Statii L Grup IL. Grup
Issiz (Ikt. Faal degil) 4 (% 0.36) 6 (%1.20)
Ucretsiz aile isgisi 1 (%0.09) 11 (%2.20)
Yevmiyeli 19 (%1.73) 8 (%1.60)
Ucretli-Maasl 770 (%70.13) 360 (%72)
Kendi hesabina ¢alisgan 196 (%17.85) 83 (%16.60)
Y 6netici 54 (%4.92) 18 (%3.60)
Igveren 37 (%3.37) 14 (%2.80)
Diger 17 (%1.55) -

Bu genel dagilima gore golge degiskenli tahminler yapabilmek i¢in iki ana grup
olusturulmustur. Buna gore, 1. gruptaki tiiketicilerin 811°’i (%74) bagimli ¢ahsan,
287’si de (%26) kendi hesabina caligan, yonetici ve igverendir. II. Gruptaki
tikketicilerin ise, 385’1 (%77) bagimli ¢alisan, 115’1 de (%23) kendi hesabina cal|$an,
yonetici ve igverendir. Kendi hesabina ¢ahisanlar, yonetici ve igverenler icin ST = 1,
bagiml galiganlar icin ST = 0 degerleri verilerek yapilan genel tahminde, katsay1ya ait

isaretler her iki grupta da pozitif ¢ikmigtir. Yani, statii faktoril tiiketimi artirici bir
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faktordiir. Bu faktoriin bagimsiz olarak tiiketim iizerindeki etkisini tespit etmek tizere
yapilan tahminler ise agagidaki gibidir:
I Grup Igin regresyon denklemi:
C =45834+0.602Y + 29040 ST - 0. 0757 STZ
(4036) (0.02022) (5947) (0.02161)
t 1136  29.76 4.88 -3.50

s=49188 R>=0.873 R?=0.872
F=250145 p=0.000 D.-W.=1.86

C= 45834 +0.602Y Bagimli Calisanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C = 74874 + 0.526Y Yonetici, Isveren ve Kendi hesabina calisanlar igin
Tiiketim Fonksiyonu.

Tiiketicinin isteki durumunun (statiisiiniin) tiiketim davranig1t {izerindeki
bagimsiz etkisine yonelik tahminlerde; I. grupta bagimli galisanlarin Marjinal tiiketim
egilimleri, kendi hesabina c¢alisanlar, yonetici ve igverenlere gére daha yiiksek
bulunmugtur. Tiiketime baglama noktalar1 da daha diisitk diizeydedir. Marjinal tiiketim
egilimleri yiiksek olan grubun gelirlerinin diigiik olusuna dikkat etmek gerekir.

IL.Grup Igin regresyon denklemi:

C =28667 + 0.688Y - 4934 ST + 0.0238 STZ
(3349) (0.01658) (7024)  (0.03446)
t 8.56 41.47  -0.70 0.69
. 5=30198 R?=0.826 R’=0.825
F=758.12 p = 0.000 D.-W.=1.89
C= 28667 + 0.688 Y Bagimli Calisanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu
. C = 23733 + 0.712Y Yonetici, Isveren ve kendi hesabina galiganlar igin
Tiiketim Fonksiyonu

I1. Grupta ise I. Grubun aksine bir tahmin sonucuna ulagilmigtir. Bu grupta kendi
hesabina caliganlar, yoneticiler ve igverenlerin marjinal titketim egilimi daha yiksek,
bagimli galisanlarmn egilimleri daha diigiiktiir. Bu sonucun da, daha 6nceki gelir grubu
faktoriinde soyledigimiz gibi bagimhi galisanlarin diizenli ve siirekli bir gelire sahip
olmalarindan kaynaklantyor olmasi ihtimali yiiksektir. Bu grupta, kendi hesabina

caligan ve igveren durumundaki tiiccar, esnaf sanatkar ve serbest meslek erbabi gibi
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titketiciler, 1. gruptaki tiiketiciler gibi yiiksek gelirlere sahip olmadiklar: gibi elde edilen
gelirlerde diizensizlik ve istikrarsizlik hakimdir.

Alim Giicii Beklentisi Faktorii (AB): Tiiketiciler iktisadi beklentilerine gore;
alim giiciiniin artacagin ve azalacagim bekleyenler olmak tizere ikiye ayrilmistir. Alim
gliciiniin azalacagim bekleyenler igin AB =1, artacagim bekleyenler i¢in ise AB = 0
degeri verilerek bu faktorii temsil eden golge degisken olusturulmustur. Yapilan genel
tahmin modelinden elde edilen katsay1 degerleri ve isaretleri dogrultusunda I. Grupta
tilketicilerin alim giiciine yo6nelik olumsuz beklentileri tiiketimi artirici bir etki
yaparken, II. Grupta tiiketimi azaltict bir etki yaptig1 tespit edilmigtir. Bu durum iki
gruptaki tiiketicilerin aym beklentiler sonucunda farkli davramg sergilediklerini ortaya
koymaktadir. I. Grupta alin giiciiniin azalacagim bekleyen titketiciler cari titketimlerini
artirarak tatminlerini maksimize etmeye galigirken, 1I. Grupta alim giicliniin azalacagini
bekleyen tiiketiciler, cari tiiketimlerini azaltarak ileride daha fazla tiiketmeyi tercih
etmiglerdir.

L Grup I¢in regresyon denklemi:

C = 55457 + 0.553Y + 5222 AB - 0.0105 ABZ
(3244) (0.009511) (4390) (0.01292)
t 17.10  58.16 1.19 -0.81

s=49785 R’>=0.870 R*=0.870

F=2413.22 p=0.000 D.-W.=1.83

C =55457 + 0.553Y A.G’niin azalacagim bekleyenler igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 60679 + 0.542Y A.G’niin artacagin1 ve degismeyecegini bekleyenler Tiik.
Fonk.

Beklentilerin etkisinin bagimsiz olarak tespit edilmeye calisildig1 tahminlerde; 1.
Grupta alim giiciiniin azalacagint bekleyenlerin marjinal tiiketim egilimleri genel tahmin
sonuglariyla paralellik gosterecek sekilde daha yiiksek ¢ikmugtir. Ayrica bu tiiketicilerin
titketime baslama noktalar: da daha diigiik diizeydedir.

1. Grup Igin regresyon denklemi:

C =28867 + 0.696Y - 3169 AB + 0.0009 ABZ
(4402) (0.02201) (5954) (0.02958)
t 6.56 31.63 -0.53 0.03

s=30145 R?>=0827 R?2=0.826
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-F=749.09 p=0.000 D.-W.=1. 88

C= 28867+ 0.696Y A.G’niin azalacagini bekleyenler i¢in Tiik. Fonksiyonu

-C =25698 + 0.697Y A.G’niin artacagim ve degigsmeyecegini bekleyenler Tiik.
Fonk.

II. Grupta da alim giicliniin artacagim bekleyenlerin marjinal tiiketim egilimleri
biraz daha yiiksektir ve tiiketime baglama noktalar1 da diigiik diizeydedir. Gelirlerinin
artacagim bekleyenlerin tiiketim egilimlerinin yiiksek olmasi, cari gelirlerinin yiiksek
olmasindan kaynaklanmaktadir.

Gayfimenkul Varligi (GM): Tiiketiciler gayrimenkulii olanlar ve olmayanlar
olmak tizere iki gruba ayrilmigtir. Gayrimenkulii olmayanlarin tiiketimlerinin kira
odemelerinden dolayi yiiksek olabilecegi diigiincesinden hareketle, - gayrimenkulii
olmayanlar igin GM = 1, olanlar icin de GM = 0 degerleri verilerek gélge aegiskenli
tahminler yapilmistir. Genel tahmin modelinde bu faktéril temsil eden katsayilar pozitif
deger alarak tiiketim tizerinde etkin bir faktor oldugunu géstermistir. Bu etki II. Grupta
daha biiyiiktiir.

I Grup Igin regresyon denklemi:

C=64917 + 0.533 Y - 14257 GM + 0.0491 GMZ
(3813) (0.007729) (4993) (0.1567)
t 17.03  68.97 -2.86 3.13

s=49605 R?=0872 R?=0.872

F=245153 p=0.000 D.-W.=1.87

C= 64917+ 0.533Y G.Menkulii olanlar igin Tiiketim Fonksiyonu

C= 50660 + 0.582Y  Gayrimenkulii olmayanlar Tiiketim Fonksiyonu

[. Gruba ait bagimsiz tahminde bu fakitr, tiiketime baslama noktasini
diigtirlirken marjinal tiiketim egilimini de artirmaktadir. Bu tahmine gére gayrimenkulii
olmayanlarin marjinal tiiketim egilimleri gayrimenkulii olanlara gére daha yiiksektir. Bu

durum, I. Grupta kira harcamalarinin toplam harcamalar iginde nemli bir paya sahip

olmasindan kaynaklanmaktadir.
IL.Grup Igin regresyon denklemi:
C=130321 +0.684Y - 3563 GM +0.0111 GMZ
(6081) (0.02944) (6971) (0.03395)
t 499 2323 -0.51 0.33
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s=30321 R?’=0.826 R?=0.825
F=74452 p=0.000 D.-W.=1.89

C= 30321 +0.684Y G.Menkulii olanlar igin Tiiketim Fonksiyonu

C= 26758 +0.695Y Gayrimenkulii olmayanlar Tiiketim Fonksiyonu

II. Grupta bu. faktériin tiiketim iizerindeki etkisi I. Gruptakine benzer bir
goriiniim arz etmektedir. 1I. Grupta gayrimenkul olmamast durumu, tilketime baslama
noktasini azaltirken marjinal tiiketim egilimini artirict bir faktor niteligi tasimaktadir.
Bu gruptaki illerde de gayrimenkulii olmayanlarin marjinal tiiketim egilimlerinin daha
yitksek c¢ikmasi, kira harcamalarindan kaynaklanmaktadir. Aragtirmadan elde edilen

“verilere gore 1. grup illerde tiiketicilerin % 35’e yakim kirada, %9°u lojmanda, % 56°s1
da kendisine ait evde otururken, II. Gruptaki tiiketicilerin %28’i kirada, %10’u
lojmanda, %62’si de kendisine ait evlerde oturmaktadir.

Araba Sahipligi (AR): Tiketicilerin araba sahipligine gore farkli titketim
egilimleri tagtyabilecegi diisiiniilerek, tiiketiciler arabasi olanlar (AR=1) ve olmayanlar
(AR=0) olarak iki gruba ayrilmstir. Yapilan g6lge degiskenli tahminlerde araba sahibi
olmak tiiketimi miktar ve egilim olarak etkileyen bir faktor olarak tespit edilmigtir. Bu
etkilesim I. Grupta pozitif y6nde iken, II. Grupta negatif yondedir. I. Grup illerde topiu
tastima imkanlarinin daha elverigli olmasi, &zel arag kullaniminda tiiketim
harcamalarinin artmasina neden olmaktadir. 1I. Grup illerde 6zel arag¢ kullanimt daha
uygun gibi goriinmektedir. Dolayistyla arag sahibi olmakla II. Gruptaki tiiketicilerin
ulagim harcamalar ile birlikte toplam harcamalarinda da azalma olmaktadir.

L Gruplcin regresyon denklemi:

C=48169 +0.586 Y + 18856 AR - 0.0508 ARZ
(4367) (0.02203) (5493) (0.02316)
t 11.03  26.59 3.43 -2.19

s=49542 R>=0872 R?=0.871
F=245246 p=0.000 D.-W.=1385

C = 48469 + 0.586Y Arabasi olmayanlar igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 67325 + 0.535Y Arabasi olanlar Tiiketim Fonksiyonu

Araba sahibi olma durumunun tiiketim davramsi tizerindeki bagimsiz etkisini
belirleyebilmek i¢in yapilan tahminlerde; 1. Grupta arabasi olanlarin marjinal titketim

egilimleri daha diigiik, tiikketime baglama noktalar1 daha yiiksek bulunmustur.
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II. Grup Igin régresyon denklemi:

C =26785+0.693Y + 2354 AR - 0.0022 ARZ
(3646) (0.01766) (6337) (0.03191)
t 7.35 39.26 0.37 -0.07

s=30301 R?’=0.824 R?=0.823

F=73932 p=0.000 D-W.=191

C= 26785+0.693Y Arabasi olmayanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C=29139+0.691Y  Arabasi olanlar Tiiketim Fonksiyonu

II. Gruba ait tahminde de I. grupla aym sonuca varilmustir. Yani arabasi
olmayanlarin marjinal tiiketim egilimleri daha y{iksektir. Tiiketime baglama noktasi ise
digerlerine gore daha diisiiktiir. Bu sonuglara gére araba sahibi olmanmn tiiketim
egilimini azalttigint s6ylemek miimkiindiir.

Zenginlik Durumu (ZN): Tiiketiciler, kendilerini zengin, orta halli ve fakir
hissetmeleri durumuna gore farklh davraniglar sergileyebilmektedirler. Buna gore
tilketiciler kendini zengin ve iyi halli hissedenler ve fakir hissedenler olmak iizere iki
gruba ayrilmigtir. Zengin ve iyi halli hissedenler igin ZN = 1, fakir hissedenler igin de
ZN = 0 degerleri verilerek golge degiskenli tahminler yapilmustir. Genel tahmin
modelindeki katsay: degerleri ve isaretlerine gére bu faktor, iki grupta da tiiketimi
pozitif y6nde etkilemektedir.

L Grup Igin regresyon denklemi:

C=153904 + 0.563 Y + 30096 ZN - 0.0440 ZNZ
(2837) (0.01164)  (7621) ( 0.01507)
t 19.00 48.33 3.95 -2.92

s=49395 R’=0872 R?=0872

F =2474.64 p=0.000 D.-W.=1.86

C = 53904 + 0.563Y Fakir ve Orta halli hissedenlerin Tilketim Fonksiyonu

C = 84000+ 0.519Y Zengin ve iyi halli hissedenlerin Titketim Fonksiyonu

Bagimsiz etkinin tespit edilmeye ¢aligildig1 tahminlerde; 1. grupta kendini zengin
ve iyi halli hissedenlerin marjinal titketim egilimleri diigtiktiir. Genellikle yiiksek gelir
diizeyine sahip tliketicilerin kendisini zengin ve iyi halli hissetmesinin dogal sonucu
olarak marjinal tiiketim egilimi diisiik ¢ikmugtir. II. Grupta da benzer bir gériintimle

kendisini zengin ve iyi halli hissedenlerin marjinal tiiketim egilimleri diigiik, tiiketime
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baglama noktalann da yiiksek ¢tkmigtir. Bu grupta kendisini zengin ve iyi halli
hissedenlerin tiiketim egilimlerinin diisiik ¢itkmast; gelir diizeylerinin yitksek olmasiyla
birlikte, sosyolojik faktérlerin (aile, inang, 61f ve adetler gibi) etkisiyle kanaatkarliltk
duygusunun da hakim olmasinin sonucudur.

I Grup Igin regresyon denklemi:

C=27912 +0.686Y + 1409 ZN - 0.0223 ZNZ
(3207) (0.01612) (8465) (0.03878)
t 8.70 42.56 0.17 0.57

s=30202 R®>=0.825 R?=0824

F =748.39 p=0.000 D.-W.=191

C=27912 +0.686Y Fakir ve Orta halli hissedenler i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C =29321 +0.664Y Zengin ve iyi halli hissedenler igin Tiiketim Fonksiyonu.

Aile Icerisinde Kararlanin Alnugsi Faktorii (KR): Aile icerisinde kararlarin
alimsina gore hanchalklari, kararlarin ortak alindigi aileler ve kararlarin ferdi olarak
alindig1 aileler olarak iki gruba ayrilmstir. Bu faktoriin tiikketim davramgim etkileyip
etkilemedigini tespit edebilmek i¢in, kararlarin ortak alindigi aileler igin KR = 1,
kararlarin ferdi olarak alindigi aileler i¢in de KR = 0 degeri verilmistir. Yapilan gélge
degiskenli genel tahminde bu faktér, tiikketimi pozitif yonde etkileyen bir faktér olarak
tespit edilmistir. Buna goére aile igerisinde kararlarin ortak alinmast tiiketimi
artirmaktadr.

I. Grup Igin regresyon denklemi:

C=62145+0.533Y - 12803 KR + 0.0587 KRZ
(3477) (0.008004) (4682) (0.01399)
t 17.87  66.60 -2.73 4.20

s=49031 R?’=0.870 R?=0.870

F =2404.48 p=0.000 D.-W.=1.85

C = 62145+ 0.533Y Kararla: ferdi olarak alanlar icin Tiiketim Fonksiyonu

C = 49342 + 0.592Y Kararlar1 ortak alanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu.

Kararlarin alinig tarzinin bagimsiz etkisinin tahmin edildigi modellerde de,
kararlarin ailede ortaklasa alinmasinin marjinal tiiketim egilimini ytikseltici bir etkisinin

oldugu tespit edilmigtir. Tiiketime baglama noktasi ise daha diigiik diizeydedir.
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I1. Grup Igin regresyon denklemi:

. C=25648 +0.707Y + 3545 KR - 0.0247 KRZ
(4440) (0.02295)  (6074) (0.03018)
t 578  30.81 0.58 -0.82

s=30410 R>*=0.824 R?=0.823

F =727.63 p=0.000 D-W.=1.91

C = 25648 + 0.707Y  Kararlan ferdi olarak alanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C= 29193 +0.682Y Kararlari ortak alanlar igin Tiiketim Fonksiyonu.

Diger biitiin tahmin modellerinde oldugu gibi bu tahmin modelinde de II.
Gruptaki tiiketicilerin marjinal titketim egilimleri, I. Grubunkinden ytiksektir. Kérarlarm
alinig tarz1 faktdriine gore yapilan tahminde de, II. Grupta ki tiiketiciler harcama
kararlarint ailede ortaklagsa almalari durumunda, marjinal tiiketim egilimleri
diismektedir. Tiketim egiliminin diismesi, aile igerisinde ortak alinan kararlarin
harcamalarda sinirlayici bir etki yaptig1 seklinde degerlendirilébilir. Ayrica, ortak alinan
bir harcama kararinda, karara katilan aile bireyleri bu karar1 gelirleri ile destekledikleri
icin marjinal tiikketim egilimini diisebilmektedir.

Planlama Faktorii (PL): Tiketicilerin ileriye yonelik harcama planlamasi
yapmalarinin tiiketim davranmigi iizerinde etkisini tespit edebilmek igin, tiiketiciler
planlania yapanlar (PL=1) ve planlama yapmayanlar (PL= 0) olarak gruplandiritmigtir.
Planlama faktériiniin diger faktorlerle birlikte incelendigi genel tahmin modelinde, her
iki grup il igin farkli sonuglara ulagilmistir. Planlama faktorii I. Grup illerde pozitif
katsay1 degeriyle tiiketimi artirict bir faktor iken, II. Grup illerde negatif katsay:
degeriyle tiiketimi azaltic1 bir faktordiir. Yani. I. Gruptaki tiiketicilerin ileriye yonelik
harcama planlamasi yapmalar: cari tiiketimi artirma yoniinde bir tercihi dogurmusken,
I1. Gruptaki tiiketicilerin tercihleri, cari tiiketimlerini azaltarak ileriye yonelik harcama
imkani olusturma yoniinde olmustur.

I Grup Igin regresyon denklemi:

C=58690 + 0.543Y - 342 PL + 0.0040 PLZ
(3888) (0.01217) (3555) (0.01311)
t 15.10 4467 -0.10 0.30
s=50092 R*=0.87: R’=0870
F=2370.11 p=0.000 D.-W.=1.87



196

C= 58690 + 0.543Y Planlama yapmayanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C= 58348 +0.547Y Planlama yapanlar i¢in Tiiketim Fonksiyonu

I. Grupta planlama faktoriiniin bagimsiz etkisi tahmin edildiginde, tiiketime
baglama noktasini dﬁsﬁrﬁcﬁ, marjinal tiiketim egilimini artiric1 bir faktor olarak tespit
edilmistir. Ileriye yonelik harcama planlamasi yapan hanehalklarimin marjinal titketim
egilimleri, planlama yapmayanlara gore daha yiiksektir. Buna karsilik tiikketime baglama
noktalar ise daha diistiktiir.

1I. Grup Igin regresyon denklemi:

C=124753+0.728 Y + 3626 PL - 0.0430 PLZ
(5306) (0.02648) (5282) (0.02803)
t 4.66 27.49 0.69 -1.54

s=30366 R*=0.828 R?=0.828

F =739.79 p=0.000 D.-W.=1.88

C= 24753 +0.728Y Planlama yapmayanlar igin Tiiketim Fonksiyonu

C= 28379 +0.685Y Planlama yapanlar igin Tiiketim Fonksiyonu

II. Grupta planlama, tiiketime baglama noktasim yiikseltici, marjinal tiiketim
egilimini distirlicti bir faktordiir. Bu grupta harcama planlamasi yapanlarin marjinal
tilketim egilimleri yapmayanlara gére diisiiktiir. ileriye yonelik harcama planlamas:
yapilmast harcamalari sinirlayici, baski altina alict bir etki dogurmaktadir. Oysa I.
Grupta titketim egilimini artirict bir etkiye sahipti.

Harcama Yapilan Yer Faktorii (HY): Tiketiciler, degisen alig veris tarz1 ve
farklilagan piyasalardan etkilenerek tiiketimlerini artirmakta, bir anlamda ihtiyag igin
harcama yapmak yerine, gittikge; zevk igin, stres atmak igin, gosteris igin vb. psikolojik
faktorlerin etkisiyle harcama yapmaya baglamislardir. Bu tiir tiiketici davramslarinin
tiketim harcamalar: {izerindeki etkisinin matematiksel gosterimi icin tiiketiciler,
harcama yaptiklan yerlere gore gruplara ayrilmigtir. Buna gore; biyitk ahs veris
merkezlerinden harcama yapanlar HY = 1 ve halk pazarlari, kasap, manav, bakkal gibi
diger yerlerden ahs veris yapanlar HY = 0 ile temsil edilerek gélge degiskenli tahminler
yapilmistir. Yapilan genel tahmin modelinde bu faktér, iki grupta da tiiketimi artirica bir
etki yapmaktadir. Ancak II. Grup illerde bu etki daha bitytiktilr. Ayrica bu illerde bityiik
aliy veris merkezlerinin heniiz yayginlagsmaya baslamast, piyasalarin gelencksel

yapisindan yeni yeni farklilagmasi tiiketim tizerinde 1. gurba gore daha etkin olmasina
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neden olabilir. Bu grupta, piyasalarin gelisimiyle bu faktor zaman iginde etkisini
azaltacaktir.
.1 Grup Igin regresyon denklemi:
C =50538 +0.583Y + 15368 HY - 0.0589 HYZ
(2917) (0.01 102)  (4886) (0.01371)
t 17.33 52.85 3.15 -4.29

s=49239 R’=0.874 R*=0.874

F =2455.41 p=0.000 D.-W.=1.93

C= 50538 +0.583Y  Digerleri igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 65906 + 0.524Y Biiyiik ahis veris merkezlerinden harcama yapanlar igin
Tiiketim Fonksiyonu.

1. Grup I¢in regresyon denklemi:

C=28740+0.680Y - 5823 HY + 0.0665 HYZ
(3326) (0.01650) (7766)  (0.03680)
t 8.64 41.19 -0.75 1.81

s=30343 R>=0.827 R*=0.826

F=741.92 p=0.000 D-W.=1.91

C= 28740+ 0.680Y Digerleri igin Tiiketim Fonksiyonu

C =22917 + 0.747Y  Biiyiik alis veris merkezlerinden harcama yapanlar igin
Tiiketim Fonksiyonu

Bu faktoriin diger faktorlerden bagimsiz olarak tiiketim fizerindeki etkisini tespit
etmek igin yapilan tahminlerden elde edilen sonuglara gore; I. grup illerde tiiketicilerin
biiyiik alis veris merkezlerinden harcama yapmalari onlarin titketime baglama
noktalarim yiikseltirken, marjinal tiiketim egilimlerini azaltmaktadir. II. Grupta ise
marjinal tilketim egilimi yiikselmekte ve tiiketime baglama noktasi da daha agagida
belirlenmektedir.

Sosyokiiltiirel Faktérler (SK): Tiiketiciler, diger bir ¢ok faktorden etkilendikleri
gibi, sosyokiiltirel faktorlerden de etkilenerek degisik tiketim davramsi
sergileyebilmektedirler. Bu faktorler igerisinde orf ve adetler, gelenekler, inanglar,
kiiltiirel degerler, tilketim davranigi iizerinde en fazla etkili olan faktorlerdir. Bazi

titkketiciler harcama yaparken bu faktorleri 6nemseyerek veya bunlara dikkat ederek
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harcama yapmakta iken, bazilar bu faktorleri &Gnemsememekte ve parasal imkanlarina,
ihtiyaclarina ve tamamen zevklerine gire hareket etmektedirler.

Bu faktﬁrlerin etkisini belirleyebilmek amaciyla tiiketiciler; sosyokiiltiirel
faktdrleri 6nemseyerek alig veris yapanlar (SK=1) ve sosyokiiltiirel faktorleri
onemsemeden alig veris yapanlar (SK=0) olmak iizere iki gruba aynlmuslardir.
Aragtirmadan elde edilen veriler 1 ve 0 degerine gére yeniden diizenlenerek gélge
degiskenli tahminler yapimistir. Bu faktoriin diger faktorlerle birlikte bagimsiz
degisken olarak modele eklenmesi sonucu yapilan tahminlerde, sosyokiiltiirel faktérler
tiiketim tizerinde etkin bir faktdr olarak tespit edilmistir. Bu etkinlik katsayilarin 1.
grupta negatif isareti nedeniyle tiiketimi azaltici, 11.grupta ise pozitif isareti nedeniyle
tilketimi artirtct yondedir. Yani 1. gurptaki tiiketiciler, sosyokiiltiirel faktorleri

dnemsedikleri olgiide harcamalarin1 azaltirken, I1. gruptaki tiiketiciler harcamalarim

artirabilmektedirler.
L Grup Igin regresyon denklemi:
C =65255 +0.520Y - 20337 SK + 0.0848 SKZ
(2549) (0.007585) (4036) (0.01377)
t 25.60 68.57 -5.04 6.16
s=49184 R’=0.876 R’ =87.6%
F =2478.07 p=0.000 D.-W.=1.93
C= 65255+ 0.520Y Digerleri igin Tiiketim Fonksiyonu
C =44918 + 0.605Y Sosyokiiltiirel faktorleri dnemseyenler icin Tiiketim
Fonksiyonu
Sosyokiiltiirel faktorlerin  tiiketim {izerindeki etkisinin bagimsiz olarak
incelenmesi sonucu yapilan tahminlerde; I. Grupta bu faktérlerin etkisi tiiketime
baslama noktasim diisiirticli, marjinal tiiketim egilimini de artiric1 yondedir. Yani bu
grupta sosyokiiltiirel faktorler tiiketim egilimini artirict yonde sekillenmistir. Bagka bir
ifadeyle, tiiketim olgusu bir anlamda kendi kiiltiiriinii olugturmustur.
IL Grup Igin regresyon denklemi:
C=27275+0.696Y + 47 SK - 0.047 SKZ
(3954) (0.01878) (6203) (0.03083)
t 6.90 37.08 0.01 -0.15

$s=30636 R?>=0825 R2=0824
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F=727.19 p=0.000 D.-W.=1.90

C= 27275+ 0.696Y Digerleri i¢in Tiiketim Fonksiyonu
C=127322 + 0.691Y Sosyokiiltiirel faktorleri dnemseyenler i¢in Tiiketim
Fonksiyonu.

II. Grupta bu faktSrlere verilen 6nem sonucu marjinal tiiketim egilimi
azalmaktadir. Dolayistyla bu gruptaki illerde yasayan tiiketicilerin sosyal ve kiiltlirel
degerleri tiiketim egilimini azaltict yonde baski olusturmaktadir. Gergekten de
sosyokiiltiirel olarak Anadolu insaninin tipik 6zelliklerini, yasam tarzim ve inamglarins
sergileyen bu gruptaki tiiketiciler, gosteris tiiketiminden uzak, kanaatkarls, israftan uzak
olabilmek igin bu etkenlere siki sikiya baglidirlar ve olduk¢a fazla 6nemsemektedirler.
Bunun dogal bir sonucu olarak da tiiketim egilimleri diisiiktiir. Oysa biiyiik sehirlerden
olusan 1. Grupta, biiyiik kent yasami, maddi hayata siki sikiya baglilik, genel yasam
sartlar1, kendiliginden, tiketicilerin bu faktSrlerden uzak kalmalart sonucunu
dogurmugtur. Dolayisiyla bu duygulardan uzak veya toplumsal deger yargilarina daha
soguk yaklagim sonucu tiiketim davranist {izerindeki etkinligi zayiflamstir.

Bagkalarimin  Harcama Davramglarindan Etkilenme (BD): Baskalarinin
harcama davraniglarindan etkilenenler igin 1, etkilenmeyenler igin 0 degeri yerilerek
golge degiskenli tahminler yapilmistir. Yapilan genel tahmin modelinde bu faktore ait
katsayilar, her iki grup icinde negatif isaretleriyle tiiketime baslama noktasini azaltic,
marjinal tiiketim egilimini artirict bir etki yapmaktadir. Yani, genel tahmin modelinde,
bagkalarimin  harcama davramglarindan etkilenen tiiketiciler tharjinal tilketim
egilimlerini artirmaktadirlar. Bu etkilegim II. grup illerde daha yogundur.

L Grup Igin regresyon denklemi:

C=60132 +0.541Y - 12851 BD + 0.0395 BDZ
(2356) (0.006849) (6742) (0.02022)
t 25.53 79.00 -1.91 1.95

s=49943 R*=0871 R>=0871

F =2395.27 p=10.000 D.-W.=1.88

C= 60132 +0.541Y B.D’dan etkilenmeyenler i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C = 47281 + 0.581Y Baskalarinin Davraniglarindan etkilenenler i¢in Tiiketim
Fonksiyonu.
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Bu faktériin I. Gruba ait bagimsiz tahmininde, diger tiiketicilerin harcama
davranislan tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimini artirict y6nde etki yapmaktadir.
Yani bu gruptaki tiiketiciler harcama egilimlerini diger tiiketicilerden etkilenerek
artirmaktadirlar.

II. Grup Igin regresyon denklemi:

C=27699 + 0.696Y - 6793 BD + 0.0050 BDZ
(3250) (0.01627) (9427)  (0.04131)
t 8.52 42.75 -0.72 0.12

s=30618 R’=0.826 R”=0.825

F=728.03 p=0.000 D.-W.=1.87

C=27699 +0.696Y B.D.’danEtkilenmeyenler igin Tiiketim Fonksiyonu

C=20906 +0.701Y  Baskalarimn Davramgslarindan etkilenenler igin Tiketim
Fonksiyonu.

1. Grupta da baskalarinin harcama davransy, tiiketicilerin harcama egilimlerini
artirict yonde etki yapmaktadirlar. Yani tiiketiciler diger insanlardan etkilenerek
harcamalarimi artirmaktadirlar. Ayrica bu etkilesimin I. gruba gére daha etkin olduglj
tespit edilen bagka bir durumdur.

Reklam Faktorii (RK): Tiketiciler genel olarak tiiketim mallan ile ilgili
reklamlardan etkilenmekte ve harcama yaptiklarinda psikolojik olarak bunu
yansuabilmektedirler. Bunun yam sira reklamlar tiiketicileri harcamaya yonlendirdigi
icin marjinal tiiketim egilimini yikseltici bir etkiye sahiptir. Bunun degerlendirmesini
yapabilmek igin tiiketiciler reklamlardan etkilenenler ve etkilenmeyenler olarak iki
gruba ayrilmistir. Almman cevaplara gére reklamlardan etkilenenler 1 ile,
etkilenmeyenler de 0 ile temsil edilerek gélge degiskenli tahminler yapilmistir. Yapilan
genel tahmin modelinde reklam faktoriine ait katsayilar her iki grupta da negatif isaretli
olarak elde edilmistir. Yani, iki grupta da reklamlardan etkilenen tiiketicilerin titketime
baslama noktalan diigmekte, buna karstlik marjinal tiiketim egilimleri yiikselmektedir.

L Grup Igin regresyon denklemi:

C=159228 +0.543 Y - 12491 RK + 0.0497 RKZ
(2306) (0.006598) (8677)  (0.03062)
t 25.68 82.36 -1.44 1.62

s=49961 R?>=871 R?=03871
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F=2393.29 p=0.000 D.-W.=1.86

C =59228 + 0.543Y Reklamlardan etkilenmeyenler igin Tiiketim Fonksiyonu

C=46737+0.593Y Reklamlardan etkilenenler igin Tiiketim Fonksiyonu

I. Grupta reklam faktoriine ait tahminde, genel tahmindeki gibi marjinal titketim
egilimini yiikseltici bir etki ortaya g¢ikmugtr. Yani reklamlardan etkilenirim diyen
tilketicilerin marjinal tiikketim egilimleri digerlerine gore daha yiiksektir. Reklamlar I.
Grupta tiiketimi artiric1 yénde bir etki yapmaktadir.

II. Grup Igin regresyon denklemi:

C=128626+0.691Y -9907 RK + 0.0235 RKZ
(3183) (0.01547) (10374)  (0.05568)
t 8.99  44.65 -0.95 0.42

s=30479 R’=0.826 R’=0825

F=728.77 p=0.000 D.-W.=1.90

C=28626+0.691Y Reklamlardan etkilenmeyenler i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C=18719+0.715Y Reklamlardan etkilenenler igin Tiiketim Fonksiyonu

I1. Grupta, tiiketicilerden alinan cevaplar dogrultusunda yapilan gélge degiskenli
tahmin sonucunda reklam faktéri, tiiketim egilimini artirica bir etki yapmaktadir. Buna
gbére bu grupta reklamlardan etkilenirim diyenlerin marjinal tiiketim egilimi daha
yiiksek ¢ikmustir. Dolayisiyla bu grupta reklamlarin etkisi I. Gruptakine benzer bir
sonugla tiiketim egilimini artiric bir faktor olarak degerlendirilebilir.

Gosteris Etkisi (GO): Arastirmadan elde edilen verilere gore tiiketiciler
genellikle gosterise yonelik hareket etmediklerini belirtmelerine ragmen, diger davrang
faktorleri ile birlikte degerlendirildiginde tiiketicilerin harcamalarinda gosteris etkisine
i(aplldlklarl tespit edilmis ve tahmine yonelik kisisel bilgiler yeniden olusturulmustur.
Bu diizenleme sonucunda tiiketiciler; gosterise yonelik hareket edenler ( GO = 1) ve
gosterige yonelik hareket etmeyenler (GO = 0) olmak tizere iki gruba ayrilmigs ve golge
degiskenli tahminler yapilmaya c¢aligtlmigtir. Buna gore genel tahmin modelinde
gosterig faktorii, II. grupta tiikketime baglama noktasint diisiiriicti, marjinal tiiketim
egilimini de yiikseltici bir faktdér olarak tespit edilmigken, I. grupta tersi bir etki ile

marjinal tiiketim e@ilimini azaltict bir etki yapmaktadir.
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I. Grup I¢in regresyon denklemi:

C = 46549 + 0.602 Y + 23547 GO - 0.0844 GOZ
(2986) (0.01162) (5431) (0.01417)
t 15.59 51.79 4.34 -5.96

s=49290 R>=875 R?=0.875

F =2467.89 p=0.000 D.-W.=1.92

C=46549 +0.602Y  Gosterise yonelik hareket etmeyenler i¢in Tiik. Fon.

C=70096 +0.518Y  Gosterise yonelik hareket edenler i¢in Tiik. Fonks.

I. Gruba ait tahminde gosteris etkisi, tiiketime baglama noktasim yiikseltmis,
marjinal tiiketim egilimini de diigiirmiistiir. Yani bu grupta gosterise y6nelik hareket
ettikleri tespit edilen tiiketicilerin tiikketim egilimleri daha diigtik bulunmugtur.

I Grup Igin regresyon denklemi:

C =27897 + 0.686 Y - 1276 GO + 0.0298 GOZ
(3379) (0.01707) (7702)  (0.03495)
t 8.26 40.20 -0.17 0.85

s=30513 R?*=0.826 R*=0.824

F=73221 p=0.000 D.-W.=1091

C=27897 +0.680Y Gosterise yonelik hareket etmeyenler igin Tiik. Fon.

C=26621 +0.716Y  Gosterise yonelik hareket edenler i¢in Tiik. Fonks.

II. Grupta diger gruptakine ters bir sonugla, gosterige yoOnelik hareket ettigi
belirlenen tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri daha yitksek belirlenmistir. Gosterige
yonelik hareket eden tiiketicilerin gelir diizeylerinin genellikle diigiik olmasi, ¢ikan bu
sonuglart normal hale getirmektedir. Ciinkii gelir diizeyi diigiik olan titketicilerin
marjinal tiiketim egilimleri yiiksek olmasina ragmen, titketim davraniglar1 azda olsa
gosterig icermektedir. Bu, bilingli bir davramig olmasa bile diisiik gelire sahip tiiketiciler
bu davraniglar1 gosterige yonelik olarak algilamaktadirlar. Tahminlerden de gériilecegi
{izere marjinal tiikketim egilimi yiiksek olan tiiketiciler gosterise yoOnelik hareket
ettiklerini belirtmislerdir ve bu tiiketicilerin gelir diizeyleri diigtiktiir.

Miras Birakma Faktorii (MI): Tiketiciler; biriktirdikleri mal varliklarint
degerlendirme agisindan degisik alternatiflere sahiptirler. Buna gore, biriktirdigi mal
varligint tamamen harcayip iyi bir yasam siirmeyi, ¢ocuklarina miras birakmayi ve

vakiflara veya degisik hayir kurumlarina birakmay1 diigtinen farkls titketiciler vardir. Bu
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diisiince yapisinin tiiketim davramglarim etkileyip etkilemedigini belirleyebilmek igin
tiiketiciler, ﬁlal varhigin1 miras birakmay: diigtinenler ve dﬁsﬁnmeyenler olmak iizere iki
farkl sekilde gruplandinlmustir. Golge degiskenli tahminler icin, miras birakmay:
diisiinenler 1 ile, dﬁsﬁnmeyenler de 0 ile temsil edilmistir. Yapilan genel tahmin
modelinde miras faktorii, I. grup illerde tiiketime negatif ydnde, II. grup illerde ise
pozitif yonde etki etmektedir. Yani, I. grupta biriktirdigi varliklarini miras birakmay1
diisiinen tiiketiciler harcamalarini azaltmaktadirlar. Bu, gelecek nesillere daha iyi bir
yasam imkani hazirlayabilme endisesinin bir sonucudur. II. gruptaki tiiketiciler ise I.
gruba gore ters bir davranig sergilemektedirler.

L Grup I¢in regresyon denklemi:

C=59441+0.529 Y - 3607 MI + 0.0401 MIZ
(3015) (0.008400) (4504) (0.01314)
t 19.72 62.94  -0.80 3.06

s=49974 R’=0.873 R*=0.872

F=2381.08 p=0.000 D.-W.=1.81

C=59441 +0.529Y Miras birakmay: diigtinmeyenler i¢in Tiiketim Fonksiyonu

C=55834+0.547Y Miras birakmay1 diistinenler igin Tiiketim Fonksiyonu

I. Gruba ait tahmin modelinde miras birakma dustincesi tiiketim egilimini
yiikseltici, tiiketime baglama noktasii da diigiiriicii bir faktér olarak tespit edilmistir.
Aragtirma bulgularina gére genellikle miras birakma diisiincesinde olan tﬁketiciler,
diisiik gelir diizeyine sahip, geleneksel yagam tarzimt siirdiiren ailelerden olusmaktadir.
Gelir diizeyi yliksek ve daha modern bir yasam tarz:i siirdiiren ailelerde ise miras
birakma diistincesi oldukg¢a zayiftir. Bu genel goriiniim sonucu marjinal titketim
egilimleri miras birakmay1 diisiinenlerde daha yiiksek ¢ikmustir.

IL. Grup Igin regresyon denklemi:

C=25116+0.695Y + 3306 Mi + 0.0089 MIZ
(4183) (0.02062) (6119) (0.03019)
t 6.00 33.69 0.54 0.30
s=30471 R*=0.826 R’=0.826
F=720.18 p=10.000 D.-W.=1.93
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C = 25116 + 0.695Y Miras Birakmay: diigtinmeyenler igin Tiiketim
Fonksiyonu

C=28422+0.704Y Miras birakmay: diisiinenler igin Tiiketim Fonksiyonu

II. Grup tahmininde de 1. Grupla aym sonuglar ¢ikmigtir. Elde ettigi mal
varligim miras birakmay1 disiinen tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimi daha yiiksek
¢tkmustir. Yukarida da soyledigimiz gibi, tiiketim egiliminin yiiksek gikmasi geleneksel
diistince yapisinin ve diisiik gelir diizeyinin dogal bir sonucudur. Yiiksek gelir diizeyine
sahip insanlarda boyle bir diisiince zayif oldugu gibi marjinal tiiketim egilimi de
yliksektir. Ayrica I. ve II. Grup illerde bu diigtince yapisimn farkhliginin sonucu II.
Grupta marjinal tiikketim egilimleri daha yiiksek bulunmustur. Bu grupta, 1. gruba gére
hem gelir diizeyi diisiik hem de geleneksel aile yagami ve diistince yapisi davramslar
{izerinde daha baskindir.

Semtin Harcama Davramisi Etkilemesi (SE): Daha once, oturulan semtin
niteliginin tilkketim davramslart Gizerindeki etkisine ait tahminler ve yorumlarini
yapmistik. Burada da tiiketicilerin kendi beyanlarina gore oturduklart semtin titketim
davranis1 lizerindeki etkisi tespit edilmeye ¢alisilmaktadir. Baz1 tiiketiciler oturduklar
semtten etkilenerek titketimlerini hem miktar olarak hem de tiiketim mallarinin vasiflari
itibariyle degistirme geregini hissetmektedirler. Bu agidan tiiketiciler; harcama
davramsinda oturdugu setten etkilendigini sdyleyenler ve etkilenmedigini sOyleyenler
olmak f{izere iki ana gruba aynlarak golge degiskenli tahminlerle davranislan
belirlenmeye galigilmigtir.  Oturulan semtin harcama davramigini etkileyecegi
diiglincesiyle, semtteni etkilenenler igin 1, etkilenmeyenler icin 0 degeri verilmisgtir.
Yapilan genel tahmin modelinde semtten etkilenme durumunun tiiketici davramglan
lizerinde pozitif bir etki yaptigi belirlenmistir. Yani her iki grupta da semtten
etkilendigini sdyleyen tiiketiciler, bu etki sonucu tiketimlerini degistirmek
mecburiyetinde hissetmektedirler. Bu genel goriinlime gore tiiketiciler, semtin liiks,
orta halli veya fakir bir semt olusuna gore tiiketimlerini degistirmektedirler. Yani
tikketici, davramglanimi semtteki diger tiiketicilerin davramslant  dogrultusunda
belirlemekte, giyim kusam tarzindan, aldig1 mallarin markasina kadar degisik faktotleri
gozetmektedir.

L Grup Igin regresyon denklemi:

C=56640 +0.548 Y + 3240 SE + 0.0021 SEZ
(2825) (0.007686) (4353) (0.01138)
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t 20.05 71.25 0.74 0.19

s=49704 R*=0873 R’=0872

F=241149 p=0.000 D.-W.=1.89

C=56640+0.548Y  Digerleri igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 59880 + 0.550Y Semtin Harcama Davranigim1 etkiledigini diisiinenler
icin Tiiketim Fonksiyonu.

I. Gruba ait tahminlerde tiiketiciler oturduklan semtin niteliginden pek fazla
etkilenmedikleri igin marjinal tiiketim egilimi ile birlikte tiiketime baslama noktas: da
fazla degismemektedir. Bu grup illerde gdsteris tiiketimiyle birlikte sosyal faktérlerin
tiiketici davramiglan tizerinde ¢ok fazla etkili olmayisi, boyle bir sonucun ¢ikmasinda

etkin rol oynamaktadir.
1L Grup Igin regresyon denklemi:
C=24407 +0.711 Y + 6398 SE - 0.0353 SEZ
(3969) (0.02030) (6160)  (0.02988)
t 6.15 35.01 1.04 -1.18
s=30561 R>=0826 R*=0.826

F=73156 p=0.000 D.-W =187

C =24407 + 0.711Y Digerleri igin Tiiketim Fonksiyonu

C = 30805 + 0.676Y  Semtin Harcama Davraniim etkiledigini diistinenler
i¢in Tiiketim Fonksiyonu.

I1. Grup illerde sosyokdiltiirel faktorlerin davramslar tizerinde daha etkin olmasi
sonucu, tiketicilerin oturduklart semtten etkilenmeleri daha zayiftir. Bu gruba ait
tahminde oturdufu semtten etkilenenlerin marjinal titketim egilimleri daha dtigiiktiir.
Ve yine, II. Gruptaki tiiketicilerin genel olarak gelir diizeylerinin dilsiik olmas1 sonucu
marjinal tiikketim egilimleri I. gruba gore yiiksek gtkmugtir.

Yapilan bu tahminler sonucunda, gelir disindaki diger faktorlerin de tiiketim
tizerinde etkili olduklarn tespit edilmigtir. Ayrica, tahminlere ait istatistik ve
ekonometrik test sonuglar, tahminlerin giivenilir oldugunu yani gercek tiiketici

davramglarini temsil giictine sahip oldugunu gostermektedir.
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SONUC

Biitiin sosyal bilimlerde oldugu gibi, iktisatta da bilimsel yontemlerin
uygulanabilmesi esnasinda bazi varsayimlarin kullamlmast kaginilmazdir. Olaylar
agiklarken veya uygulama esnasinda deneyerek' kontrol imkaninin olmadig:
durumlarda, ulagilan sonuglara gére yapilan yorumlara giivenmek gerekmektedir. Her
ne kadar yapilan yorumlar, yorumu yapan kisinin gézlemlerini yansitsa da, teori ile
bagdagabilir nitelikte olmalidir.

Tiiketici davramslan teorisinde en gok elestiriye maruz kalan kavram “rasyonel
insan (homoeconomicus)” kavramidir. Aklin bireysel davramglar y&netmedeki
roliiniin abartilmasi sonucu, davranislarda itici giiciin kisisel ¢ikar oldugu fikri, basta
Veblen olmak iizere bir ¢ok iktisatgi tarafindan elestirilmigtir. Ciinkii insan statik ve
zamansiz bir diinyada isleyen elektronik bir haz ve elem makinesi degildir. insan
davraniglan belli bir takim amaglara yoneliktir. iktisadi olay, zeka ve insan hayati,
genel olarak her yerde ve her zaman bir seyler arama anlaminda da amagsal nitelikler
tagir. Amagh insan davramglarini ortaya g¢ikaran ve insan hayatim diizenleyen,
icglidiisel egilimlerdir. Diigiince aligkanliklary; mitlerde, metafizik teorilerde,
efsanelerde, ve geleneklerde, pratik hayatta ve biitiin insani iligkilerde kendilerini
gosterirler. Bunlarin kaynagt ise, toplumsal kurumlar ile birlikte tarihsel siiregte elde
edilen birikimler ve insan dogasindaki bir takim 6zelliklerdir. Bunun i¢in Veblen,
davramglarin kdkenini dogustan gelen biyolojik 6zelliklere dayandirmaktadir.

Persons ve Simelser’in de belirttikleri gibi tiiketici davraniglar1 teorisindeki
yaklasimlar sosyal ve psikolojik yapi degiskenlerine fazla yer verilmeden yapilan
aragtirmalardir. Farkli irk, sinif ve biinyelerin farkli davramglan, farklh harcama ve
tasarruf egilimleri vardir. Genis bir iktisadi yasamda siyasi ve iktisadi kurumlar,
harcamalar {izerinde oldukga etkindirler. Arz ve talep bu kurumsal yapiya veya yeni
olusumlara gore yon degistirebilir. Ahlaki ve inangsal anlayiglar bazi {iriinlerin
tilkketimini simirlandirabilir veya yasaklayabilir. Cinsiyet, yas, sosyal statil, kirsal ve
kentsel yasam tarzi, 6rf ve adetler gibi bir ¢ok farkli etken, harcamalar1 6nemli oranda
degistirebilmektedir.

Bu genel teorik yargilarnin 1is13inda yapilan ampirik analiz sonucunda ulagilan

bulgular: agagidaki gibi siralamak miimkiindiir.
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- Tuketim feorisinde Onerilen modeller ile yapilan tahminlerin iktisadi,
istatistiki ve ekonomietrik degerlendirme ve test sonuglarina gére dogrusal model, en
uygun model olarak Bulunmustur.

-Aragtirma kapsamindaki tiiketicilerin tiiketim davramglarim en iyi agiklayan
teorinin Keynesyen Mutlak Gelir Teorisi oldugu tespit edilmistir. Buna gére,
tiiketicilerin en ¢ok etkilendikleri fakt6r gelirdir. Gelir arttikga tiiketicilerin ortalama
tilketim egilimleri artmaktadir ancak n;arjinal tiketim egilimleri azalmaktadir ve
yliksek gelir diizeylerinde marjinal tiiketim egilimi ortalama titketim egiliminden
kiigtiktiir.

- 1. Gruptaki tiiketiciler daha yiiksek bir egitim diizeyine sahiptirler ve okuma
yazmast olmayan tiiketiciye rastlanmamigtir. 1I. Grupta okuma yazmasi olmayan
tilketici oldugu gibi egitim diizeyi de diigiiktiir. Her iki grupta da tiiketicilerin
yogunlastigi egitim diizeyi, lise egitimidir. |

- 1. gruptaki tiiketicilerin gelir diizeyleri 1I. Gruba gore daha yiiksektir. En
yliksek gelire sahip meslek gruplan, tiiccar/sanayici/isletmeciler ile serbest meslek
erbabidir. En diigiik gelire sahip gruplar ise emekliler ve isgilerdir. Esnaf ve
zanaatkarlar ile memurlar orta diizeyde gelire sahiptirler. Her iki grupta da tiiketicilerin
yogunlastiklar aylik gelir diizeyi 100 —150 milyon gelir grubudur. I. Grupta ortalama
gelir 245 milyon civaninda iken, II. Grupta 197 milyon civarinda belirlenmistir.

- Toplam gelirler igerisinde en yiiksek pay1 1. Grupta % 57.8 ile ticari gelirler,
I1. Grupta ise % 63.4 ile maas ve licret gelirleri almaktadir. Ayrica zirai gelirlerin pay1
I. grupta % 0.15 iken II. Grupta % 1.8’dir. Menkul kiymet gelirleri, I. Grupta toplam
gelir icerisinde % 1.15 gibi bir paya sahipken II. Grupta % 0.6 gibi bir paya sahip
oldugu belirlenmistir.

- Toplam harcamalar igerisinde en bilyiik pay, zorunlu ihtiyag maddelerine
yapilan harcamalara aittir. Keyfi maddelere yapilan harcamalarin, temizlik ve egitim
harcamalarinin her iki grupta da hemen hemen aym oranda oldugu gézlenmistir.
Dayanikli tiikketim mallarina yapilan harcamalar, giyim harcamalari, 1sitma ve
aydinlatma harcamalar1 ve saglik harcamalari I1. Grupta daha yiiksek bir paya sahiptir.
Konut harcamalarinda I. Grubun harcama orant II. Gruba gére yaklagik % 3 oraminda
daha yiiksektir. Ortalama tliketim 1. Grupta yaklagik 192 milyon civarinda iken, II.

Grupta 161 milyon civarindadir.
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- II. Grubun gelir diizeyinin diisiik olmasi sonucu, ortalama ve marjinal titketim
egilimi 1. Gruptan yiiksektir. {ller igerisinde ortalama titketim egilimi en yiiksek olan il
Hakkari’dir. Daha sonra sirasiyla; Sivas, Ankara, Bursa, Antalya ve Amasya
gelmektedir. Marjinal tiiketim egilimi itibariyle de en bilyiik degere sahip olan il
Hakkari’dir. Daha sonra Sivas, Amasya, Ankara, Antalya ve Bursa gelmektedir.

- Tasarruflar itibariyle ortalama ve marjinal tasarruf egiliminde 1. Grup daha
biiyiik degerlere sahiptir. 1. Grupta fert bagina ortalama tasarruf 108 milyon
civarindadir. I1. Grupta ise 85 milyon civarindadir. I. gruptaki tiiketicilerin tasarruflar
deperlendirmedeki tercihleri doviz olarak tasarruf iken, II. Grubun tercihi nakit olarak
tasarruftur. II. Gruptaki tiiketiciler tasarruflannm degerlendirirken 1. ‘Gruptaki
tiiketicilere gore % 1 oraninda daha fazla altin vb. degerli esyalan tercih etmektedirler.
Ayrica I1. Gruptaki tiiketicilerin, tasarruflarin bankada vadeli hesapta degerlendirilmesi
gibi bir alternatife fazla ilgi gdstermedikleri, menkul kiymetlere karsi tasarruf
taleplerinin ¢ok diigitk oldugu, buna kargilik otomobil alimi ve gegmis doneme ait borg
ddemelerinin daha yiiksek oldugu tespit edilmistir.

Tiiketimi etkileyen faktérlerin bir biitiin halinde etkisini g&stermeye ¢aligan
gblge degiskenli tahminlerin ve faktdrlerin etkisinin ayr ayr gosterilmeye calisildig)
golge degiskenli tahminlerin sonuglari ise §6yledir:

- Hanehalki bitylikliigtiniin, her iki grupta da tiiketim davramigim etkileyen
onemli bir faktor oldugu gézlenmistir. Hanehalk: bilytikliigiine ait tahmin katsayisi
pozitif isaret alarak tilketimi artinct yonde etki yapmaktadir. Yani hanehalk
biiytikliigii arttikga tiikketim de artmaktadir. Ayrica hanehalk: biiytikliigiiniin tiiketim
tizerindeki etkisi I. Grupta daha fazladir.

- Calisan fert sayisinin tiiketimi azaltict bir etki yaptigt belirlenmigtir. Buna
gore, bir hanehalki igerisinde ¢alisan fert sayis1 arttikga ortalama tiikketim egilimi ile
birlikte marjinal titketim egilimi de azalmaktadir. Ayrica, I. Grupta cahsan fert
sayisinin artmas: II. gruba gore tiiketicilerin ortalama ve marjinal egilimlerini daha
fazla azaltmaktadir.

- Cinsiyet, tiiketimi miktar ve egilim olarak etkileyen Snemli bir faktor olarak
bulunmugtur. Cinsiyet faktorii 1. grupta tiiketicilerin tiikketime baglama noktalarin
degistirmekte, marjinal titketim egilimini ise etkilememektedir. II. Grupta da bu faktor

tilketime baglama noktasini degistirmekte iken, marjinal tiiketim egilimini fazla
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etkilememektedir. Bu grupta bayanlarin marjinal titketim egilimleri erkeklere gore
biraz daha diisiik bulunmustur.

- Tiiketicilerin evli veya bekar olmalarimin, tiiketim iizerinde etkin bir rolii
oldugu tespit edilmistir. Genel olarak, tiiketicilerin evli olmalart onlarin tiiketimlerini
artinc1 yonde etki yapmaktadir. Katsay: biiyiikliigt I. grupta daha bilytik gtkmustir.
Yani biiyiik sehirlerde tiiketicilerin evli olmalar onlarin tiiketimlerini 1. Gruba gore
daha ¢ok artirmaktadir. Her iki grupta da bekarlarin matjinal tiiketim egilimleri daha
yiiksektir. Tiiketime baglama noktalar1 ise daha diigtik gelir diizeylerindedir.

- Tiiketicinin i¢inde bulundugu yas, tilketim diizeyini belirleyen 6nemli bir
faktdr olarak tespit edilmigtir. Buna gore, ileri yas gruplanndaki tiketiciler, miktar
olarak tiiketimlerini artirict yénde bir davramig sergilemektedirler. Her iki grupta da 36
yasin iistiindeki tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri daha diisiik iken, tiiketime
baslama noktalarinin daha ytiiksek oldugu belirlenmigtir. -

- Egitim faktorii tiikketimi negatif yonde etkileyen bir faktér olarak
bulunmustur. Yani egitim diizeyi yiikseldik¢e tiiketim egilimi azalmakta, tasarruf
egilimi artmaktadir. Bu faktor II. Grupta daha etkilidir. iki grupta da yliksek egitim
diizeyine sahip tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri daha diigiiktlir. Yani egitim
diizeyi yiikseldikge tiiketim egilimi azalmaktadir.

- Tiiketicinin oturdugu semtin niteliginin her iki grup igin de tiiketimi artirici
bir etki yaptig1 belirlenmigtir. Liiks bir semtte oturan tiiketiciler bundan etkilenerek
tiiketimlerini artirmaktadirlar. Ancak I. grup illerde likks semtte oturan tiiketicilerin
marjinal tiiketim egilimleri daha diigiik, gecekondu ve orta halli semtlerde oturanlarin
ise daha yiiksektir. II. Grupta ise tiiketicilerin litks semtte oturmalart onlarin marjinal
tikketim egilimlerini yiikseltmektedir.

- Elde edilen gelirin kaynag tiiketimi 1. grupta negatif yénde, I1. grupta pozitif
yonde etkiledigi belirlenmistir. Buna gore, I. grupta iicretli ve maaglilarin marjinal
tiiketim egilimleri daha yiiksek, ticret dig1 gelirlilerin marjinal tiikketim egilimleri daha
diisiiktiir. 11. Gruptaki tiiketiciler bu etkinin tersine bir davrams sergilemekteditler. Bu
grupta {icretli ve maaglilarin marjinal tiikketim egilimleri daha diistiktiir.

- Tiiketicinin igteki statiisiiniin, I. grupta tliketimi artiric1 bir etkiye sahip
oldugu belirlenmistir. Titketicinin statiisit yikseldikge titketim de artmaktadir. Ancak

Marjinal tiiketim egilimi diismektedir. 1. Grupta igverenler, yoneticiler ve kendi
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hesabina ¢alisanlarin marjinal tiiketim egilimi bagimli ¢aliganlara gore daha diisiiktiir.
I1. Grupta ise tam tersi bir durumla, isteki statii tiikketimi azaltic1 bir etki yapmaktadir.
Ayrica bagimlt ¢alisanlarin marjinal tiiketim egilimleri daha diisiik bulunmustur.

- Tiiketicilerin alim giicli beklentileri, 1. grupta tiiketimi artirict bir etki
yaparken I1. Grupta azaltict bir etki yaptig1 tespit edilmigtir. Yani ileride alim giictiniin
azalacagint bekleyen 1. gruptaki tiiketiciler harcamalarini artirmakta, 1I. gruptaki
tiiketiciler ise harcamalarim azaltmaktadirlar. 1. grupta alim gliciiniin azalacagim
bekleyenlerin marjinal tiiketim egilimi daha yiiksektir. Ancak II. Gruptaki tiiketiciler
alim giicli azalmasindan I. gruptaki tiiketicilere gore fazla etkilenmemektedirler.
Sadece titketime baglanilan gelir diizeyi degismektedir.

- Tiiketicilerin gayri menkul sahibi olmalari, onlarin tiiketim egilimlerini
azaltici bir etki yaptif1 gozlenmigtir. Her iki grupta da gayrimenkulii olmayanlarin
marjinal tiiketim egilimleri daha yiiksektir.

- Tiiketicilerin araba sahibi olmalar1 iki grupta da miktar olarak titketimi
artirict bir etki yapmaktadir. Ayrica her iki grupta da arabasi olanlarin marjinal
tiiketim egilimleri daha diigiik bulunmustur.

- Tiiketicilerin kendilerini zengin, orta halli ya da fakir hissetmelerinin tiiketim
davranislar tizerinde etkili oldugu tespit edilmistir. Buna gore titketiciler kendilerini
zengin hissediyorlar ise tiiketimlerini artirmaktadirlar. Tiiketicilerin kendilerini zengin
hissetmeleri onlarin marjinal tiikketim egilimini azaltict bir etki yapmaktadir.

- Harcama kararlarinin aile igerisinde ortaklasa alinmasmn tiiketim tizerinde
iki grupta farkli etkiye sahip oldugu belirlenmigtir. Yani, aile icerisinde kararlarin
ortaklaga alinmasi, I. grupta tiiketimi azaltirken, II. grupta artirmaktadir. Aile
igerisinde kararlarin ortaklasa alinmasimin marjinal tiiketim egilimine etkisi ise, L.
grupta marjinal tiiketim egilimi artmakta, II. grupta da azaltmaktadir. Bu grupta
kararlarm ferdi olarak alindig1 ailelerde marjinal tiiketim egilimi daha yiksek
bulunmustur.

- Tiiketicilerin ileriye y&nelik harcama planlamasi yapmalar 1. grupta tiiketimi
azaltict bir etki yapmakta iken, 1I. Grupta tiiketimi artirict bir etki yaptigs
belirlenmistir. I. Grupta planlama yapan tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimleri
planlama yapmayanlara gore daha ytiksektir. 1I. Grupta ise tam tersi bir gériiniimle,

planlama yapanlarin marjinal titketim egilimleri daha diistikttir.
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- Tiiketicilerin harcamalarin1 yaptiklar1 yerler, tliketim davranist tizerinde etkili
bir faktér olarak bulunmustur. Yani tiiketicilerin biiyiik alis veris merkezlerinden
harcama yapmalart onlarin tiiketim kabiplanm degistirdigi goézlenmektedir. Bir
anlamda gosterise yonelik egilimler tiikketimi miktar, kalite ve marka olarak
farkhilagtirmaktadir. Bu faktor 1. grup illerde tiiketimi artirict bir etki yaparken, II.
Grup illerde titketimi azaltict bir etki yapmaktadir. Ayrica, 1. grup illerde tiiketicilerin
bilylik alis veris merkezlerinden harcama yapmalari onlarin tiiketime baglama
noktalarim yiikseltirken, marjinal tiiketim egilimlerini azaltmaktadir. Ancak, II. grupta
marjinal tikketim egilimi artmaktadir.

. Sosyokiiltiirel faktorlerin tiiketim tizerinde etkin faktorler oldugu tespit
edilmigtir. Bu etkinlik; I. grupta katsayinin negatif isareti nedeniyle miktar olarak
tilketimi azaltici, II. grupta ise artirict yondedir. I. Grupta sosyokiiltiirel faktorleri
Oonemseyen tiiketicilerin marjinal tiiketim egilimi daha yiiksektir. Bu faktérler bu
grupta titketimi artiricy bir etki yapmaktadir. Bu grup igin, tiiketim olgusunun kendi
kiilttiriin{i olusturdugunu sdylemek miimkiindiir. II. Grup illerde ise bu faktdrlere
verilen 6nem sonucu marjinal titketim egiliminin azaldig1 goriilmektedir. Dolayisiyla
bu gruptaki tiiketicilerin deger verdikleri sosyokiiltiirel faktorler, onlarn tiiketim
egilimini azaltic1 yonde baski olusturmaktadir.

| - Tiiketicilerin, bagka tiiketicilerin harcama davramslarindan etkilenerek
marjinal tiiketim egilimlerini artirdiklan belirlenmistir. Ayrica, bu etkilesim her iki
grupta da tiiketimi miktar olarak azaltmaktadir.

- Reklamlar, titketimi miktar ve egilim olarak etkileyen énemli bir faktor olarak
tespit edilmistir. Her iki grupta da reklamlardan etkilenme tiiketicilerin harcamalarim
miktar olarak azaltici y6nde, marjinal titketim egilimini de artiric1 yonde bir baski
yaptifr gézlenmistir. Bunun sonucu olarak da reklamlardan etkilendigini s6yleyenlerin
marjinal tiiketim egilimleri daha yiiksek bulunmustur.

- Tiketicilerin gosterise y6nelik harcama davramslan, 1. grupta miktar olarak
tikketimi artinirken marjinal tiiketim egilimini azalttigi belirlenmistir. 11. grupta ise,
tilketimi miktar olarak azaltirken, marjinal tiikketim egilimini artirdi1 gézlenmistir.

- Tiiketicilerin omiirleri boyunca biriktirdikleri varliklarini miras birakma
diisiincesinde olmalar onlarin titketimlerini I. grupta azaltmaya yénelik bir etki

yapmakta iken, 1. grupta artirict bir etki yapmakta oldugu tespit edilmistir. Ancak, her
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iki grup ilde de miras birakmay: diigiinen tiiketicilerin cari gelirinin diigiik olmasi
nedeniyle marjinal tiiketim egilimleri yiiksektir. I. ve II. Grup illerde bu diigiince
yapisinin farkli olmasinin ve gelir diizeyinin diistikliigliniin tabii bir sonucu olarak, II.
Grupta marjinal tiiketim egilimi daha yiiksek ¢ikmusttr,

- Tiiketicilerin, genel olarak oturduklar1 semtin liiks, orta halli ve fakir semt
olusuna gore tiiketimlerini degistirdikleri belirlenmistir. Oturduklar1 semtten
etkilendiklerini soyleyen tiiketiciler, bu etki sonucu tiiketimlerini miktar olarak
artirmak mecburiyetinde hissetmektedirler. I. Grup illerdeki tiiketiciler oturduklan
semtten pek fazla etkilenmedikleri i¢in marjinal tiiketim egilimiyle birlikte, tiiketime
baslama noktasi da fazla degismemektedir. 1I. Grupta ise sosyal etkilesimin
yogunlugundan dolay1 oturduklari setten etkilendiklerini sdyleyen tiiketicilerin
marjinal tiiketim egilimleri daha diigiiktiir. Bu grupta gelir diizeyi diisiik olmasina
ragmen, oturdugu semtteki tiiketicilerin sergiledikleri davranslar, tiiketicinin
davramslarmm yénlendirmede dnemli bir baski unsuru olarak tespit edilmistir.

Sonug¢ olarak; caliymada kullanilan yéntemlerle yapilan ampirik analiz
sonucunda, iktisadi faktorlerin yamsira diger faktorlerin de tiiketici davramslan
tizerinde mutlak manada bir etkiye sahip olduklart sSylenebilir. Izlenen galisma
yonteminde, kullamilan istatistiki ve ekonometrik metodlar bu sonuglara ulasmamizi
saglamigtir. Konunun daha iyi irdelenebilmesi ve teorik gelismelerin olabilmesi,
oncelikle tiiketici birimlerine ait bilgilerin daha elverigli bir sekilde elde edilebilmesine
baghidir. Daha elverisli ve dogru bilgilerin elde edilebilmesi ise, tiiketicilerin bu
konuda bilinglenmesi ve farkli bilgi toplama yontemlerinin gelistirilmesi ile olabilir.
Aynca iktisadi faktSrlerin disindaki faktérlerin tiiketim fonksiyonlar: ile temsil
edilebilmesi igin degisik istatistiki ve ekonometrik yontemlerin gelistirilmesi ve

denenmesine de ihtiyag vardir.
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EK 1.
TUKETICI DAVRANISLARI VE GELIR-HARCAMA ANKETI

Tiiketicilerin karar ve davramiglarimi belirleyen faktérleri tespit ederek; bu faktorlerin
tiiketici davraniglan tizerindeki etkisini 6lgmek ve iller bazinda tilketim fonksiyonlar
olusturmak igin hazirlanan bu anket formu, doktora tez g¢aligmasinda kullanilacaktir.
Ekonometrik uygulamada temel veri kaynag: olarak kullamlacak olan bu anketten elde
edilecek bilgiler, belirtilen amaglar disinda kullamlmayacaktir. Ankete katilarak yardimci
oldugunuz i¢in tesekkiir ederim.

Cumhuriyet Universitesi Ars. Gor. Fehim BAKIRCI
iktisadi ve Idari Bilimler Fakiiltesi

TIf: 0346 226 1527/ 17 33

Faks: 0 346 226 22 56 SIVAS Anket No............

I. DEMOGRAFIK BILGILER

1. Konusulan Kisi 2. Cinsiyeti 3. Medeni Durumu
(1)-Aile Resi (1)-Erkek (1)-Bekar
(2)-Aile Reisinin Esi (2)-Bayan (2)-Evli......... Yillik
(3)-Diger......cccoeeun... (3)-Dul
4. Aile Reisinin Yagi
(1)- 18-25 (2)- 26-35 (3)- 36-45 (4)- 46-55 (5)- 56 +
5. Aile Reisinin Meslegi
1)- Memur (5)- Serbest Meslek Erbabi
(2)- Is¢i (Ozel/Kamu) (6)- Emekli
(3)- Esnaf/Zanaatkar/Sofor (7)- Ciftgi
(4)- Sanayici/Titccar/Isletmeci (8)- issiz (9)-Diger.............
6. Aile Reisinin Egitimi
(1)- Okur-Yazar Degil (4)- Ortaokul Mezunu
(2)- Okur-Yazar (5)- Lise Mezunu
(3)- flkokul Mezunu (6)- Fakiilte/Yitksekokul Mezunu
7. Aile Igerisinde Yasayan Toplam Fert Sayisi ......................... kisi.
8. Ailede Caligan Toplam Fert Sayisi....................... kisi.
9. Aile Reisinin Bagh Bulundugu Sosyal Giivenlik Kurumu
(1)- SSK (2)- Bag-Kur (3)- Emekli Sandigi
(4)-Ozel Hayat Sigortasi (5)- Her Hangi Bir Sosyal Giivencesi Yok

10. Oturulan Semtin Niteligi

(1)- Gecekondu Mahallesi  (2)- Orta Halli Bir Mahalle (3)- Liiks Bir Mahalle
11. Aile Resinin Isteki Durumu (Statiisii)

(1)- Igsiz (iktisaden Faal Degil) (5)- Kendi Hesabtna Calisan
(2)- Ucretsiz Aile Iscisi (6)- Yonetici
(3)- Yevmiyeli (7)- Igveren

(4)- Ucretli — Maagh (8)- Diger...covvrrerrrererrenreienene
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II. GELIR BILGILERI |
1. Ailenizin ‘AYLIK' Ortalama Toplam Gelivi Asagidaki Gruplardan Hangisine
Uygundur.

(1)- 0 - 25.000.000 TL Arasi
(2)- 25.000.001 - 50.000.000 TL Arasi
(3)- 50.000.001 - 100.000.000 TL Aras:
(4)- 100.000.001 - 150.000.000 TL. Aras
(5)- 150.000.001 - 200.000.000 TL Aras:
(6)- 200.000.001 - 300.000.000 TL Arasi
(7)- 300.000.001°den yukan
2. Elde Edilen Bu Gelirin Kaynag:  Miktar1 (TL)  Sirekli (1) Gegici (2)

(1)- Maag veya Ucret oo enetressssesensesseesannns
(2)- Ticari Gelir et rteaesre e ettt Sheesateresstesbestsstssasebtans
(3)- Serbest Meslek Geliri oot ettt
(4)- Zirai Gelir  Geliti oot cererrsneeresreseeneesetscnne
(6)- Menkul Deger Geliri  ..occovvirreevencreeccenins eeerceeenc et ssresens
(7)- Diger Gelirler » :
Aylik Ortalama Toplam Gelirler TL.

3. Onceki Donemlere Gore Gelirinizde (Satn Alma Giicii Itibariyle) Bir Degisiklik Oldu mu ?
(1)- Gelir Artt1  (2)- Gelir Azaldi  (3)- Herhangi Bir Degisiklik Olmadi

4. Simdiki Gelir Seviyeniz Sizce Yeterli mi?
(1)- Evet Yeterli (2)- Hayir Yetersiz(3)- Fazla Bile

5.Gelecekte Gelir Seviyenizin (Satin Alma Giicii ltibariyle) Nasil Olacagim .Tahmin
Ediyorsunuz?

(1)- Gelir Artacak  (2)- Gelir Azalacak  (3)- Herhangi Bir Degisiklik Olmayacak

6. Oturdugunuz Ev Kime ait ?

(1)- Kendime (4)- Kira
(2)- Anne-Babama (5)- Lojman
(3)- Yakin Akrabalarima (6)- Diger....ccoumvevenneraeeirennes

7. Oturdugunuz Ev Diginda Gayrimenkuliiniiz Var nmu? Varsa Tiiriinit Isaretleyiniz.

(1)- Hayir yok (2)- Evet var. Tiirii: ()Daire, ()Yazhk, () Bagevi,
() Arsa/Arazi ()Bina/lsyeri () Diger

8. Arabamz Var m? Varsa Modeli ve Markasim Yaziniz.
(1)- Hayir yok (2)- Evet var. Modeli................. Markast ......cooccrrrenneee

9. Zenginlik Durumunuzu Hangi Derecede Gorilyorsunuz?
(1)- Fakir (2)- Orta Halli (3)- lyi Halli (4)- Zengin
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III. HARCAMA BILGILERI

1. Ailenizin Aylik Ortalama Harcamalarim Harcama Kalemlerine Gore Belirtiniz.
(1)- Dayaniksiz Tiitketim Malt Harcamalart

- Zaruri Gida Maddeleri ... oo TL

(Ekmek, Et, Siit, Meyve, Sebze vs.)

- Keyfi Maddeler (Sigara, IgKi vS.)....cccoevverrrenrrrrereerreneressessesesennnes TL
(2)- Dayanikls Tliketim Mali Harcamalari............ccocoevveevvereeeeeveerevierseeennenes TL

(Beyaz Esya, Hal, Perde, Kanepe vb. Ev Esyasi)
(3)- Giyim Esyasi (Elbise, Ayakkabt v§.)......cccccvverrerevcrvenvnieecirreiaescennennes TL
(4)- Konut Harcamalart (Kira, Bakim-Onarim vs.)......ccccccceeverueernecencnannnns TL
(5)- Isitma-Aydinlatma Harcamalart........c...coocceevenieeercnnnernveseerenseseesuennns TL
(6)- Saglik Harcamalart............c.cccivvveviniecicinninnierineeseeeenesessssssesesssaesenns TL
(7)- Temizlik Harcamalart.............ccocvervenrmnineninenenerestennsesseeeeeseessssesesnenas TL
(8)- Egitim Harcamalar1 (Okul, Kurs v8.)......cccccovvevvicreeenrrireeeeneneserennnnnns TL
(9)- Kiiltiirel Harcamalar (Gazete, Kitap, Dergi vs.).....cccoervrerereernreeererenens TL
(10)-Ulagim-Haberlesme Harcamalart...........o...eueevverereinieneesiennensiesnereenenons TL

(11)-Diger Harcamalar [Hargliklar, Hediyeler, Ozel Sigorta, Sans Oyunlan (Toto,
Loto, At Yarisi, Milli Piyango vs.), Dini Harcamalar (Zekat, Sadaka vs.), Sportif Faaliyet
Harcamalari ve Diger Harcamalar]

Aylik Ortalama Toplam Harcamalar TL.
2. Harcama Seviyeniz Sizce Yeterli mi?

(1)- Evet Yeterli (2)- Hayir Yetersiz (3)- Fazla Bile
3. Eger Yapabiliyorsamz Tasarruflaruuzi Nasil Degerlendiriyorsunuz? Ailenizin Aylik
Ortalama Tasarruf Miktarim Tasarruf Kalemlerine Gore Belirtiniz.

(1)- Tasarruf Yapamiyorum.

(2)- Tasarruflarim1 Nakit Olarak Elde Tutuyorum........c...cccooeveevrvevnee.. TL
(3)- Déviz ($, DM, vb.) Olarak Biriktiriyorum............ccecoveveuereirernnen. TL
(4)- Altin vb. Degerli Egyalar Satin Altyorum..........cccecevevveveeeveneerenne TL
(5)- Bankadaki Vadeli Hesabima Yatirtyorum............cccoeveeveveeneenccvennne TL
(6)- Ozel Finans Kurumlarina Yatirtyorum...........c.eeeeveeeeevereeereeresnnees TL
(7)- Tahvil, Hisse Senedi vb. Allyorum..........c.c.eceereeveerecuecrenreennnnes TL
(8)- Yap: Kooperatifi Aidatt Odliyorum..............coeeevvermuvcrresrenreneenenn. TL
(9)- Otomobil Almak [gin Taksit Odiiyorum ...........cccoevveeerecerrcerrecnnnns TL
(10)-Tasarruflarimla Onceki Borglarimi Odityorum.............c.oeovecvnennee. TL
(T1)-DHBEE ettt et e b s s s s enens TL
Ayhik Ortalama Toplam Tasarruf Miktar: TL

4. Tasarruf Seviyeniz Sizce Yeterli mi?
(1)- Evet Yeterli (2)- Hayir Yetersiz (3)- Fazla Bile

1V. DIGER BILGILER

1. Ailenizi Ilgilendiren Harcamalara Yonelik Kararlart Nasil Alwsmiz?

(1)- Aile Reisi Erkek Harcama Kararini Tek Bagina Verir,
(2)- Harcamalara Evin Hanumi Karar Verir.
(3)- Harcamalara Aile Bireyleri Ortak Karar Verirler

(4)- Herkes Kendisini flgilendiren Harcamaya Kendisi Karar Verir
(5)- Diger (Belirtiniz).......ccccovvuvverervreeeereniernnnreerenes
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2. Ozel Harcamalarmmzin Ailenizde Daha Cok Kime Yonelik Oldugunu Diisiinilyorsunuz?

(1)- Erkeklere Yonelik (3)- Cocuklara Yonelik

(2)- Kadinlara Yonelik (4)- Diger............
3.0turdugunuz Semtin (Zengin Veya Fakir Semt Olmas: Agisindan) Harcama Davranislariniz
Uzerindeki Etkisi Nedir?

(1)- Herhangi Bir Etkisi Yok  (2)-Azda Olsa Etkiliyor (3)-Cok Fazla Etkiliyor
4.Gelir Seviyenizde Herhangi Bir Artis Oldugu Zaman Ne Yapmay: Diisiinilrsiiniiz?

(1)- Yasam Sartlarimi Diizeltirim, Aileme ve Kendime Daha fyi Bakirim

(2)- Ev, Otomobil gibi Seyler Alirim. (3)- Ticari veya Sinai Yatirimlar Yaparim

(4)- Gelir Getiren Spekiilatif Yatirimlar Yaparim (Doviz, Altin vb.)

(5)- Herhangi Bir sey Yapmadan Harcamak Uzere Bekletirim. (6)- Diger...........
5. Harcama Yaparken lleriye Yonelik Planlama veya Biitge Ayarlamas: Yaparmisiniz?

(1)- Evet Yaparmm (2)- Hayir Yapmam

(3)- Olaganiistit Durumlar Igin Bazen Yaptigim Olur (4)- Diger....ccocveneneee
6.Harcamalarimizi Nasil Yaparsmiz?

(1)- Nakit Olarak (2)- Veresiye Olarak (3)- Kredi Kart1 lle

(4)- Belli Olmuyor (4)- Diger (Belirtiniz).......ccoeoeeevcrcmcenercrninencnn

7.Omriiniiz Boyunca Biriktirdiginiz Varliklarmizla Ne Yapmay Diisiinilyorsunuz?

(1)- Tamamm Harcay1p Daha lyi Bir Hayat Yasamay1

(2)- Daha lyi Yasamalari igin Gelecekte Cocuklarima Miras Birakmay1

(3)- Hayur islerine Harcamay1 veya Vakiflara Bagislamayi

(4)- Diigtinmedim (5)-Diger (Belirtiniz)......c...cccvceervuenen.
8.Harcamalarimzi Daha Cok Ne Tiir Yerlerden Yaparsimz?

(1)- Bitytik Ahig Veris Merkezlerinden (2)- Halka Agik Pazarlardan

(3)- Her Seyi Yerinden Alirim (Firindan, Bakkaldan, Kasaptan, Manavdan vs.)

(4)- Belli Olmuyor (4)-Diger(Belirtiniz)...........coeoeevreerenee.
9. Harcama Yaparken Geleneklere, Dini ve Ahlaki Faktérlere, Kiiltiirel ve Diger Toplumsal
Faktévlere Dikkat Eder misiniz?

(1)- Oldukga Fazla Dikkat Ederim (2)- Bazen Dikkat ederim

(3)- Bu Tiir Seyleri Fazla Onemsemem  (4)- Diger (Belirtiniz).........cccecevruennen.
10.Harcama Yaparken Bagkalarimin Davramslaridan veya Telkinlerinden
Etkilenir misiniz?

(1)- Etkilenirim (2)- Bazen Etkilenirim (3)- Hig Etkilenmem
11.Harcama Yaparken Reklamlardan Etkilenir misiniz?
(1)- Evet Etkilenirim  (2)- Az Etkilenirim (3)- Hig Etkilenmem

12.Harcama Yaparken En Cok Neye Dikkat Edersiniz?

(1)- Cevremdeki insanlarin Dikkatini Cekmeye

(2)- Biitgeme ve {htiyaglarima Uygun Alis Veris Yapmaya
(3)- Ekonomik ve Sosyal Statiime Uygun Hareket Etmeye
(4)- Diger insanlarin Dikkatini Cekmemeye

(5)- Diger (Belirtiniz).................... )
13.Herhangi Bir Mal: Satm Alirken En Cok Neye Onem Verirsiniz?
(1)- Fiyatina (2)- Kalitesine (3)- Markasina
(4)- Reklamina (5)- Es-Dost Tavsiyesine (6)- Yerli Mal Olmasina
(7)-Yabanci Mal Olmasina  (8)- Fark etmez (9)-Diger(Belirtiniz)......

T.C. YOKSEKOGRETIM KURUL
DOKUMANTASYON MERKEZ}



