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ONSOZ

Son yirmi ylla damgasini vuran kavram, hi¢ kugskusuz kiresellegme
olmustur. Biligim, iletisim, ulagtirma ve haberlegme teknolojilerinin vardiklari son
nokta, dinyamizi gergekten de “kiglk bir kéy” haline getirmistir. Gerek bilgi,
gerekse serfnayenin dinyanin her yerine aktarimi birka¢ saniye surer olmustur.
Bu dénemde, tUm dinyada ticaret ve sermaye akimlarinin dolagimina konan
engellerin kaldirimasiyla birlikte Ulke ekonomileri birbirlerine eklemienmektedir.
Boyle olunca da, 1980’lerden énce GOU'lerin temel kaygisi “sanayilegsmek” iken,
1980’lerden ginumiize “kiresellesmenin diginda kalmak” olmustur.

“Nasil kuresellegebiliriz?” sorusuna verilen populer yanit, ekonominin
serbestlesmesi ve disa agiimas! olmaktadir. Tek basina bunlar yeterli midir?
Kiaresel ekonomiye tim lkeler katilabilir mi? Oregin, mal ticareti agisindan
bakildiginda, dis ticaretini serbestlestiren her GOU ihracatini arttirabilmekte ve
sanayilesmesini hizlandirabilmekte midir? Farkhh thrden mallar ihra¢g eden
Ulkeler, serbest ticaretten ayni 6lgide kazangli ¢gikmakta midir? Bu sorulara
verilebilecek yanitiar, tum GOU'ler ve Tirkiye icin bayik 6nem tagimaktadir,
cunkll bu yanitlar kaybedenlerin .degil, kazananlarin arasinda olabilmek igin
dogru hedeflerin secilmesini ve dogru stratejilerin uygulanmasini saglayacaktir.

Bu amagcla, bu tez caligmasinda Kuzey ve Glney arasindaki mal
ticaretinin dogasinin, ilksel mallar ve mamul mallar piyasalarinin ézelliklerinin ve
bu ticarete taraf olan Kuzey ve Guney Ulkelerinin kargilagtirmal GstinlUklerinin
ortaya konmasina ve ayrica, hizla sanayilegen ve 6nemli mamul mallar
ihracatgilari arasina giren Dou Asya (lkelerinin bagari  &ykalerinin
incelenmesine ¢aligiimaktadir.
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GIRi$

1980’lerden baglayarak dunya, bir kiresellesme sidrecine girmistir.
Kuresellesme kavrami, tum dlnyada ticarete ve finansal akimlara konan
engellerin giderek kaldiriimasini ve yiksek teknolojinin sundugu olanaklarin da
yardimiyla, ekonomilerin birbirlerine siki gekilde eklemlenmelerini ifade eder.
Bilgisayar, iletisim ve tasima teknolojilerinde yaganan c¢igir acan bulug ve
venilikler insanlarnin, metalarin, bilginin ve sermayenin dinyamin bir ucundan
digerine gitmesini cok kolaylastirmigtir. Serbest ticaret ve finansal serbestiesme,
bu dénemde tum dinyayi etkisi altina alan, 1980’lere ve 1990’lara damgasini
vuran akimiar olmustur.

Ne var ki, uluslararasi érgitlere ait raporlar, ayni déneme iligkin, ortaya
gok carpici ve dusundurtcl istatistikler koymaktadir. Ormnegin, sanayilegmis
Ulkeler ile gelismekte olan Ulkeler arasindaki kigi basina gelir farki, 1960 ve 1993
yillar arasinda ¢ katina gikarak, 5.700$ dan, 15.700%’ a yukselmigtir'. Danya
nifusunun 1/3'G ginde 1%’ dan daha az bir gelirle yagamaktadir®. 840 milyon
insan a¢ ya da aglik tehlikesi altindadir. Blylk bir cogunlugu Sahra Alti Afrika’ da
yasayan en az geligmig Glkelerin toplam nafuslarinin 1/3’ @, kirk yasindan uzun
yagayamamaktadir. Son 25 yilda, en az geligmis Ulkelerin ticaret hadleri
kimalatif olarak %50 dagmustur. Ayni dénemde, 41 yliksek derecede borglu fakir
Ulkenin toplam borglarinin 1980° de 55 milyar $ iken, 1990'da 183 milyar$ ve
1997’ de 215 milyar$ oldugu gérulmektedir. Tim bunlarin yanisira, sanayilegmis
Ulkelerin, en az geligmis tlkelerden yaptikiari ithalatlarinda uyguladiklan ortalama
tarife oranlarinin, diinya ortalamasinin %30 Uzerinde olmasi 2 ilging bir durumdur.

Bu rakamlar 1g1§inda, ortaya su soru ¢ikmaktadir: “TUm geligmekte olan
Glkeler globallegmeye katilabilmig midir? Yoksa bazilari marjinallesmektedir?”.

! UNDP, Human Development Report 1996, Overview, http://www. undp.org/hdro/96over.htm
2 UNDP, Human Development Report 1997, Overview, http:/www.undp. org/hdro/eS7over.htm
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Bu calismanin konusu da, bu sorulardan yola gikarak, geligmig Ulkeleri temsil
eden Kuzey yarikarenin insaniari ile, geligmekte olan UGlkeleri temsil eden Gilney
yariklrenin insanlari arasindaki refah dizeyi farkliiginin, son yirmi yildir giderek
serbestlesen mal ticareti akimlari bakimindan ne yénde degistidi olmaktadir.
Daha acik bir deyigle, bu tez ¢aligmasi, sermaye akimlarini ve hizmetler ticaretini
digarda birakarak, ilksel mallar ve mamul mallarin uluslararasi ticareti ekseninde
kuresellesme sorgulamak amacini tagimaktadir. Tezin konusu, klresellesme
surecini belirleyen 1980'den gunimiize kadar gelen dénemde, giderek
serbestlesen uluslararasi ticaretin, Kuzey ve Guney arasindaki geligmiglik
farkinin kapanmasina ne derece hizmet ettigi ve Turkiye'nin bu strecten nasil
etkilendigi olacaktir.

Tez calismasinin birinci b6liminde, bir ekonominin kiiresel ekonomiye ne
derece ekilemlendigini ortaya koyan “ekonomik bagimhlik® kavrami, mal ticareti
ekseninde ele alinacaktir. Ekonomik badimhlik, “diga ag¢iklik derecesi” ve
“hassaslik” olarak iki bilesenden olusan bir kavramdir ve birinci bélumde, her iki
bilesen de ayrintili sekilde incelenecektir. Ayrica, ekonomik bagimliigin baglica
nedeni olarak gérulen “teknolojik bagimhlik® kavrami da yine bu b6lim
cercevesinde ele alinacaktir.

Daha sonra, birinci bélumde tartisilan kavramlarin 1si§inda mal ticareti,
ticarete konu olan mallarin ilksel mallar ve mamul malilar olarak ayrigtinimasiyla
incelenecektir. Ikinci bélumde, ilksel mallarin, Gglncl bdélimde de mamul
mallarin kendilerine 6zgl Oretim &zellikleri ve piyasa kosullari ele alinacaktir.
Boylelikle, bu iki ana mal grubunun Kuzey ve Gilneyin ihracat
kompozisyonlarindaki géreli agirfiklari; teknolojinin Kuzey ve Guney arasindaki
farki ve tlkelerin rekabetgiliklerini belirleyici roll; ¢okuluslu girketlerin uluslararasi
mal ticaretindeki konumlari kapsaml sekilde ayri ayri ele alinarak, diinya mal
ticaretinin bir resmi cizilmeye galigilacaktir. Ote yandan, Guney'in azgeligmislik

3 UNDP, Human Development Report 1997, a.g.r., 2



sorununa alternatif bir ¢dzim yolu olarak, Dogu Asya lkelerinin basarili
sanayilesme ve kalkinma deneyimieri Gzerinde durulacaktir.

Dérdunch bélomde ise, Turkiye'nin Kuzey ve Guney arasindaki mal
ticaretinde nasil bir konumda oldugu belirlenmeye cgaligilacaktir. Bu amagla,
Tarkiye'nin ihracatinin énemli yapisal sorunlar tartisilacak ve ayrica, ihracatin
baglica kalemlerini belirleyip, ©6nceki bdlimlerde anlatilanlarin Isi§inda
degerlendirmemizi saglayacak ampirik bir caligmaya yer verilecektir.

Tez caligmasinin sonu¢ bdéliuminde, galismada ¢izilen dinya resmi
karsisinda, Glney Ulkeleri ve Turkiye’nin izlemeleri gereken kalkinma stratejileri
bakimindan bir takim &neriler getiriimeye ¢aligilacaktir.



1. EKONOMIK BAGIMLILIK

Cok cesitli acilardan ele alinabilen “bagimlilik® kavrami, bu calismada
calismanin gereklerinden o&tarl yanlizca “ekonomik bagimliik® olarak ele
alinacak ve mal ticareti Gzerindeki etkileri incelenecektir. “Bagimhk” bu aniamda,
bir Glkenin mal ticareti baglaminda dig ticaretinin kesintiye ugramasi sonucunda
s6z konusu Ulkenin ne kadar incinebilecegidir(vulnerability). Bu incinme ne kadar
siddetli olursa, s6z konusu tlke o kadar bagimlidir.

Bagimiihdin kargiti ise “gu¢™tir. Bu anlamda glg; digerinin konumunu
etkileyebilmek veya digerinin aktivitelerini yénlendirebilmektir. Burada s6zl edilen
ekonomik ve ticari iligkilerde taraflararasi esitsizlikierden kaynaklanan bagimliik
sorunlari olacaktir. Daha agik deyisle ¢aligmada esit iligkiler cergevesinde
gelistirilen “karsiikhi  bagimhliklar’(interdependence) ele alinmamaktadir. Bu
anlamda da, yénlendirenler karsisinda, yonlendirilenlerin sorunlar ele alinacaktir.

Pek cok GOU igin politik bagimsizlik yeni bir durum olmaklia birlikte,
ekonomik bagimliliklart halen surmektedir ve bu durum, “neokolonicilik “ olarak
adlandinimaktadir. Bunun nedeni, zenginlik ve gictn, zengin ve yoksul Glkeler
arasinda son derece adaletsiz bir gekilde dagiimakta olmasidir. | Dunya
nifusunun %15'ini olusturan Kuzey nifusu, dinya zenginli§inin ve gelirinin
%70'ine sahiptir. Kuzey ~ Gilney éyrlmml bu durum belirlemektedir. Kuzey
zenginle, Guney de yoksulla es anlamhdir. Bu esitsizligin temelinde, Kuzey'in
asagidaki 6zellikleri yatmaktadir®:

- Askeri gaci ve silah Gretimi

- Kisi bagina GSMH ile élcllen finansal ve ekonomik glict

- Teknolojik giicti (ar-ge harcamalarinin %98'ini GU’ler yapmaktadir.)

- Endustriyel guch (endustrilerin %90’'l Kuzey'e aittir. )

4 Hans SINGER ve J. A. ANSARI: Rich And Poor Countries, Unwin Hyman Ltd., (London, 1989),
12.



- Ticari glch (dinya ticaretinin blyUk bir bdlimd sanayilegmig Ulkeler
arasinda yaptimaktadir.)

- Kuzey ulkelerinden yayilan CUS$'larin guci

- Gida guct (ABD , AB ve Kanada dinyanin ambarlari konumundadir. )

Ekonomik glcin karsiti olan ekonomik bagimhlik, M. Michaely'nin
siniflandirmasina gére beg’e ayriimaktadir®:

1) Mal ve hizmet ticaretinde bagimlilik

2) Yabanci sermaye ve sermaye kazanglarina bagimiilik

3) Yabanc igglciine ve isglct gelirlerine bagimhihk

4) Teknoloji transferine bagimlilik

5) Makro ekonomik etkiler agisindan bagimhik

Ekonomik bagimlilk kavrami, tim bu bagliklardan olugmakia birlikte, bu
calismada sadece mal ticaretinde badimlilik ele alinacaktir. Ancak, “teknoloji
transferine badimlilik” da, Ganey'in Kuzey'e mal ticaretinde bagimhhidinin énemli
bir nedeni olarak gérulmekte ve bu agidan ele alinmaktadir.

“Mal ticaretinde bagimhihk’ , bir tlkenin dis dinyadan tiketim ve yatirim
mallari ithal etmek ve bunu finanse etmek igin de, digariya kendi mallarini ihrag
etmek zorunda olmasidir. Bu agidan, “incinebilirlik® olarak da adlandirilabilecek
olan bagimhlik kavraminin, iki bilegeni vardir®:

1) Zararin bayuklagu

2) Zararin olma olasiig

“Zararin bayuklugl”, ticaret akimlarinin blyukiGgane baghdir ve ticaret
akimlan kesintiye ugrarsa, bu blyutklkte bir zararla karsilagilacagini ifade eder.
Bu kavram, “ekonominin diga agikiidi” olarak adlandirilir. “Zararin oima olasihg”
ise, “hassashk™tir.

5 Michael MICHAELY: Trade, Income Levels and Dependence, Elsevier Science Publishers,
(Amsterdam, 1984), 4.

 Michael MICHAELY: a.g.e.,7.



1.1 Hassashk

“Hassaslik®, bir Glkenin uluslararasi ticari akimiarinin kesintiye ugramasi
olasiligini ifade eden bir kavramdir’ ve bagimliligin énemli bir bilégenidir. Soyle
ki, dig ticaret hacmi genig olan, buytk miktarda dig ticaret geliri elde eden bir
Ulke, e@er bu dig ticaret akimlari higbir kesintiye ugramaksizin gergeklesgiyorsa,
dis dinyadan badimsizdir denilebilir. Ancak, Ulkenin uluslararasi ticaret akimiari
dig ekonomik dalgalanmalaria, dig politik uygulamalarla vb. agir oynak hale
gelebiliyorsa, bu durum o tlkenin bagimliligini gésterir.

Hassasligi ele almanin, M. Michaely’e gére iki farkli yolu vardir®: Birincisi,
dig dunyanin, tek bir birim olarak ele alinmasi ve ikincisi ise, dig dinyanin
birbirinden farkli politik birimlerden olugtugunun kabul edilmesidir.

1.1.1 Dig Dinyanin Tek Bir Birim Olarak Ele Alinmasi

Dig dinya, tek bir birim olarak ele alinarak, Glkenin dig ticaret ve Uretim
yapisina bakilir. Buna gére, ulkenin hassasligini; mal konsantrasyonu derecesi,
dunya piyasalarinda Ulkenin payi, ticaret akimlarinin kars karsiya oldugu dunya
piyasalarinin yapisi ve dinya piyasalahndaki fiyat dalgalanmalan etkilemektedir.

1.1.1.1 Mal Konsantrasyonu Derecesi

Bir dlkenin, gerek ihracati gerek ithalati ne kadar az sayida malda
yogunlagmis ise, dig ticaretinin fiyat ve miktar degigsmelerinden etkilenmesi o
derece fazla olur. Dig ticaret yapisinda, cesitlenme bilylk 6lglde istikrar
saglayicidir, ¢inkl eger mal yapisi ¢esitli ise, her malin piyasasinda olabilecek
beklenmedik dalgalanmalar birbirlerini dengeleyici olurlar. Tersine, az sayida mal
Uretiliyor ise, artilar ve eksiler birbirlerini gétirmeyeceklerdir ve sonugta, dig
ticaret akimlan fiyatlarda, miktarlarda, ya da her ikisinde birden ortaya ¢ikan

7 Michael MICHAELY: a.g.e., 8.
SMichael MICHAELY: a.g.e., 51.



dalgalanmalara daha duyarli hale gelecektir. Ayrica, bir tlkenin, ticaret yaphg:
Ulkenin piyasasinda ne kadar pay sahibi oldugu da o6nemlidir. Bir malin
piyasasinda, bir Glkenin pay! ne kadar buyik olursa, o piyasada ortaya ¢ikan
dalgalanmalarin s6z konusu Ulkeye etkisi o élgiide blyilk olacaktir.

Ekonomilerin ihracatlari, genellikle ithalatlarindan ¢cok daha yoguniagmis
olmaktadir. Daha agik deyigle, ekonomilerin diga bagimliligi ihracatta ithalattan
daha fazladir. Ayrica, ihracat yapilarindaki yodunlagmanin, llkeler arasinda
farkhihk gostermesi, Ulkeler arasinda ekonomik kalkinma veya gelir dlzeyi
farklllllgma baghidir. Yoksul tlkeler cogunlukia az say;da, hatta tek bir malda
yogunlagmis ihracata sahiptir. Buna kargin, geligmis Ulkeler yuksek derecede
cesitienmis ihracat yapilarina sahiptirler. Hig bir GU’nan ihracati yogunlagmisg
degilken, cok az sayida GOU'nin ihracati gegitlenmistir. Buradan hareketle, az
geligmis Ulkelerin, az sayida mala yénelik ihracatlarinin ylksek derecede
yogunlagsmis olmasina bagl olarak, daha diga badimh olduklari sdylenebilir.
Bundan daha az bir duzeyde olmakla birlikte, yoksullarin zenginlere gére
ithalatlari da yogunlasmsgtir.

1.1.1.2 Dunya Piyasalarinda Ulkenin Payi

Bir Glke, bir inracat malinin tek saticisi ise, dinya piyasasinda herhangi bir
dalgalanmadan ¢ok fazla etkilenecektir. Eger ¢cok sayida saticidan sadece
biriyse, piyasadaki dalgalanmanin ihracatini etkilemesi daha kuglk boyutta olur.
Ayni durum, monopsoncu (tek alici) igin de gegerlidir. Daha agik deyisle, bir
Ulkenin ihracat ya da ithalat piyasalarinda payi ne kadar kuglk ise, ticaretinin de
o kadar az hassas ve ulkenin o kadar az bagimli olmasi beklenir. Bununla
birlikte, Ulkenin toplam ticari akimlar veri olarak alindiginda, ticaret yapisi ne
kadar yogunlagmis ise, Glkenin ticaretini yaptigi mallarin dinya piyasalarindaki
payl da o kadar buylk olacaktir. Ayrica, Ulkenin dig ticaretinde uzmaniagtigi
mallar yénlinden, dinya piyasalarinin biydkligh de ©nemlidir. Ancak, bu
tamamen bir sans faktéradar, ¢inkd buyuk bir dinya piyasasi olan bir ihracat



malinda uzmanlagan bir Ulkenin, bu piyasada kiclk bir payr ve dunya
ihracatinda kucgik bir agirliki  pay! olabilir. Kﬁgﬁk piyasali bir malda
uzmanlagmigsa, kendisi kligik Ulke bile olsa, bu piyasada etkin bir konumda
olabilir.

1.1.1.3 Ulkenin Ticaret Akimlari Kargisinda Diinya Piyasalarinin Yapisi

Ulke ticaretinin karsilagtii monopson ya da monopol derecesi de, o
Ulkenin bagimlihgini etkiler. Bir Glkenin bir ihracat mali igin diinya piyasasinda
payl ne olursa olsun, digariya bagimlili§i, bu malin piyasa yapisinin bir
fonksiyonudur. Piyasa yapisini, ihracat igin geligtirilen monopsonistik ya da ithalat
icin geligtirilen monopolistik konum endeksi gostermektedir® ve bir malin ticareti,
kiicik bir grup Ulke arasinda ne kadar yogunsa, bu piyasada monopolistik ya da
monopsonistik konum derecesi o kadar yiksek gikmaktadir. Bu anlamda, malin
dunya ihracati ya da ithalatinin o kadar monopolistik ya da monopsonistik bir
yapida oldugu anlasiimaktadir. Ancak, ithalat igin gelistirilen monopolistik konum
endeksi iyi bir gésterge olmazken, ihracat icin geligtirilen monopsonistik konum
endeksi iyi bir gostergedir. Agiktir ki, herkesin ithalati cok cesitli oldugundan, ¢ok
cesitli mallar ithal edilince, bu mallarin piyasalarinin yapilarina iligkin farklar
ulkeler arasinda belirgin farkliliklara yol agmaz. Ote yandan, ézellikle GOU'lerin
cogu yuksek derecede yogunlasmig ihracat yapisina sahiptir ve boyle bir Glkenin,
efer piyasas! ylUksek derecede monopsonistik olan mallarda uzmanlagmig ise,
ihracatinin son derece hassas oldugu soylenebilir. Ayrica, M. Michaely’nin
calismasina gbre, bir malin ihracatinda monopsonistik konum endeksi ne kadar
yuksek ise, ithal eden tlkelerin ortalama gelirleri de o kadar ylksektir. Buna gére,
bir tlke temel olarak yiiksek gelirli GOlkelerin ithal etti§i bir malin ihracatinda
uzmanlagmigsa, bu Ulke, mallarini gérece yiksek derecede monopsonistik yapi
sergileyen piyasalarda satmak durumundadir ve olduk¢a hassas oldugu

® Monopsonistik konum endeksi = PS= Z; Cim(X¢X))
C = i malinin diinya ithalatinda iilke konsantrasyon katsayisi
X;;= j tlkesinin i mal ihracat, X;= j iilkesinin toplam ihracati



sOylenebilir. Buna karsin, digik gelirli Glkelere mal satan Ulkelerin, daha az
hassas ve daha az bagimli olduklan dugtnalebilir.

1.1.1.4 Dinya Piyasalarinda Fiyat Dalgalanmalari

Bir Glkenin ihracat gelirleri ve ithalat harcamalari ne kadar istikrarli olursa,
bu ticari akimlan ylriten ekonomi o kadar az hassas olacaktir. Burada séz
konusu olan gelir ve harcamalar, Grlinlerin fiyatlari ve miktarlarina gére degisir.
Piyasada, fiyatlar ve miktariar birbirlerini dengeleyecek sekilde dalgalanabilirier.
Buna gbre, parasal duzeyde ticari daigalanmalar, fiyat duzeyindeki
dalgalanmalarla &zdes degildir. Ancak, fiyatlar ve ticari kazanglarin
dalgalanmalar arasinda, pozitif bir iligki de vardir. Hele de bir Ulke, fiyatlar ciddi
sekilde dalgalanma egilimi gbsteren mallarda uzmanlagsmig ise, ihracat
kazanclari da ylUksek derecede oynak olacaktir. Aymt durum, ithal mali fiyati
oynak ise, ithalat harcamalari igin de gegerlidir.

1.1.2 Dig Dinyanin Birbirinden Ayri Politik Birimler Olarak Ele Alinmasi

Dig dunyanin birbirinden ayri politik birimlerden olustugu gézénine
alinarak, ticari ortaklarin 6zelliklerine ve ticaretin cografyasina bakildiginda,
Glkenin hassasligini etkileyen faktérler; cografi konsantrasyon, ticari ortaklarin dig
ticaretinde ulkenin pay! ve ticari ortakiarin nitelikleri olmaktadir.

1.1.2.1 Cografi Konsantrasyon

Tek bir Ulkeyle ticaret yapildi§i varsayilirsa, bu Ulkedeki bir dalgalanma,
ticaret yapilan 6teki Glkede de dalgalanmaya yol agacaktir. Ayrica, tek bir Glkeyle
ticaret yapildiinda, s6z konusu ticari ortagin béyle bir ticarette esgit olmayan bir
konumu olacagindan, ayrimci politikalar yoluyla tlke Uzerinde baski uygulamasi
da mumkandar. Buna kargin, gok sayida Ulkeyle ticaret yapiimasi halinde, bu
Ulkelerden birindeki dalgalanmanin etkisi, diger Ulkelerle yapilan ticaret yoluyla
yumusatilabilir ya da giderilebilir.

oA KUBULY

ﬁ%@ o



10
1.1.2.2 Ticari Ortaklarin Dig Ticaretinde Ulkenin Payi

Eder bir Ulke, bir bagka ulke ithalatinin tek karsilayicisi ise,
ekonomisindeki dalgalanmalar bu ithalatgi Glkeyi de etkileyecektir. Buna karsilik,
cok sayida ihracatci Glkenin yer aldi§i bir piyasada, o ulkenin ihracati digerinin
ithalatinda klGclUk bir yer tutacaktir. Buna gbre, yiksek gelirli Glkelerin dig
ticaretleri, blyUk piyasalara yonelik oldugundan, dustk gelirlilere gére daha az
hassas ve digUk gelirlilerin ki, kiiglk piyasalara yénelik oldugundan daha hassas
olmalan beklenebilir. Ayrica, bir Glkenin ihracati, ithalatgi tlkenin gelirinin kaguk
bir béliminG olugturuyor ise, ihracatgi Glkenin hassaslidi gérece azdir.Tersi de
gecerli oimaktadir.

1.1.2.3 Ticari Ortaklarin Nitelikleri

Bir Ulkenin dig ticaretindeki istikrar, blyiik élgiide ticaret ortaklari ile olan
istikrarli iligkilerine baglidir. Bu istikrarin temelinde yer alan 6geler su sekilde
stralanabilir:

- Ticari iligkiler politika araci olarak kullanilabilir ve hassaslig: arttirir.

- Ticaret yapilan tlkenin ic istikrari olugmamigsa, bu ulkeyle olan ticari

akimlarda da, hassasliklar olabilir.

- Reel geliri oynak olan dlkelerin, ihracat ve ithalatlari da oynak olacaktir.

1.2 Diga Aciklik Derecesi
1.2.1 Tanimi Ve Olgilmesi

Uretim olanaklari ve talep kosullar veri alinan bir ekonomide, daha fazla
dig ticaret yapilirsa, ya da kapali ekonomiden agida gegilirse, refahta artig
olacagi varsayllir ve bu durumda, aglklik derecesi, ticaretten saglanan
kazanclarin bayukligu demektir. Kapali ekonomiden agiga gegis, tlketicilere,
farkll fiyat oranlarinda mal ve hizmet aligverigi yapabilme olana§i saglarken,
Glkenin kargilastirmali GstunlGde sahip oldugu mallarin Gretiminde uzmanlagmasi
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da bir takim yeni firsatlar yaratacaktir'®. Uluslararasi ticaret sayesinde
uzmanlasilarak, dretimin belli sektdrlerde kendi i¢ pazarinin talep ettiginin
otesinde genigletiimesi mumkan olur. Ayrica, agik ekonomi kosgullarinda, imalat
sanayi mallarinin ihracatinda gereksinim duyulan ©6lgek ekonomilerinden
yararlanilabilir ve artan déviz olanakiariyla ekonominin daha fazla aramali ve
sermaye mali ithal etmesi de mumkun olur. Bilindigi gibi, sanayilesme daha fazla
modern aramallari gerektirir. Sanayilesmenin ilk asamalarinda, modern
aramallarini kendileri Gretemeyen Ulkeler, bdylece artan ithalat yoluyla gerekli
teknolojiyi de getirerek, daha hizli sanayilegebilirier. Boylelikle, Ricardo’nun
ortaya koydugu “ticaretten saglanan kazanclar”in kigi basina gelir seviyesini
arttirmasi, yatinm dizeyinin ve GSMH blyime oranini yukseltmesi beklenebilir.
Dig ticaret, ithalatin goreli fiyatim dustrerek, Uglincit Dinya Glkelerinin
kendilerinde kit olan sermaye mallar ithalatini ucuzlatip, bu tlkelerde yatirmin
maliyetini dusurebilir. Bu durum, yatirnmin Uretkenliginde ve kaynak dagiliminda
etkinlik saglayabilir. Dolayislyla, agiklik derecesi, ayni zamanda s6z konusu ticari
akimiar kesintiye ugrarsa, karsilagilacak “zararin blyUklugl® olmaktadir.
Kisacasi, disa aciklik derecesi, dig ticaret akimiarinda meydana gelebilecek bir
aksakligin ekonomiye verebilecedi potansiyel zararin ne derece buyuk
olabilecegdini gosteren bir kavramdir'', cunkl, Glke ekonomisi dinya
ekonomisinden gelen etkilere agiimig ve uluslararasi pazarla btinlesmistir.

Disa agiklik derecesi hesaplanirken, siklikia ticaretin bayUkiuga kavramina
bagvurulur. Bu oran; X/GSMH, M/GSMH ya da X+M/GSMH'dir. Ote yandan,
belitmek gerekir ki, diga agiklik, mal ve hizmet ticareti akimlarinin GSMH'ya
oraninin yuksek olmasi kadar, sermaye hareketlerinin yurtici tasarruf ve
yatinmlarda ylksek bir payinin olmasiyla da degerlendiriimesi gereken bir
oiguttar'?. Acik ekonomi, mal ve hizmetlerin serbest dolagimini oldugu kadar,

0 Keith GRIFFIN: Alternative Strategies For Economic Development, St. Martin’s Press,
(NewYork, 1989), 68.

11 Michael MICHAELY: a.g.e., 13.

22 Keith GRIFFIN: a.g.e., 72 ve Giilten KAZGAN: Ekonomide Diga Ac¢ik Biiyiime, Altin Kitaplar
Yayinevi, (Istanbul,1985), 34.
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Uretim faktérlerinin, daha acgik deyigle, sermaye ve emek hareketlerinin de
serbest dolagimimi 6ngérar'3. Oyle ki, dig ticaret orani distk olan bir ulke,
sermaye hareketlerinin fazlaligi sayesinde, ABD o6rneginde oldugu gibi, son
derece disa agik olabilir. Ayrica, belitmek gerekir ki, net sermaye ithalatgisi olan
bir tlkenin yatinmlarinda, kendisine sermaye aktaran IMF ve Dinya Bankas:i gibi
kuruluglarin ve finansal piyasalarin da buydk bir agirli§ olacaktir. Bu anlamda,
s6z konusu kuruluglar ve piyasalar, hangi projelerin hayata gegirilecegine ve dig
kredi faizlerihe yon vermis olacaklardir.

X+M/GSMH, X/GSMH veya M/GSMH olarak dlclilen dig ticaret orani
yiksek olan Ulkeler diga acik sayilimaktadir. X+M/GSMH orani; Glkenin yarattigi
toplam hasilanin, uluslararas: piyasayla dogrudan baglantili bélumint gésterir'.
X/GSMH orani, ihrag mallarimin dinya fiyatlariyla dunya piyasalarindaki rekabet
glcuni yansitir. Ancak, bunun igin ihrag mallarinin yuksek tesgviklerie korunuyor
olmamalari ve tekel durumunda mallar oimamalari gerekir. M/GSMH orani ise,
yurticindeki toplam mal arzini vurgular. Yurtigcindeki toplam mal arzi, yerli Gretim
ve ithal mallarindan olustugundan, ihracat kadar ithalat da, dunya fiyatlarinin
Glkeyi etkilemesine yol agar. Bununla birlikte, mal ve hizmet ticaretinde diga
aciklik derecesi, temel olarak XIGSMH‘ orani ile 6Igulﬂr15. Dinya Bankas! da,
yapisal uyum programlarinin bagarisini éigmek igin, XYGSYIH oramini artan ticari
aciklik gostergesi olarak kullanmaktadir. “ihracat orani” da denilen bu oran, bir
ekonominin uluslararasi ticaretin etkilerine ne derece duyarli oldugunu gésterir.
Ancak, daha énce de belirtildigi Gzere, ithalat ihracattan sermaye hareketleri
oraninda farklilik gosterdiginden, bir Glkenin ihracat orani disik olsa bile,

B Keith GRIFFIN: a.g.e., 33.
14 Gillten KAZGAN: a.g.e., 33.
15 Exonominin agikiik derecesi = lhracat ve ithalatin toplamimin , toplam i¢ piyasa arzina orani
olarak da ele alinabilmektedir.

T=%; (E+M) / X+M)

Bu formiilde, E: ihracat, M: ithalat ve X: yurtigi liretim olmaktadir.

Eger ig lretimin tamami digariya satiliyor ise , T %100’e yaklagir. Hepsi igeride satilirsa,
T O’a yaklagir. Bdylece agik ekonomilerin yilksek T dedereri ve kapahlarin diigiik T degderleri olur.
Bkz. Yuji KUBO, J. DE MELO ve bagk., Interdependence and Industrial Structure”,
Industrialization and Growth. Ed. Hollis Chenery, Sherman Robinson, ve Moshe Syrquin, Oxford
University Press, Worid Bank Researh Publication, (Oxford 1288), 209.
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sermaye ithalatinin ylksek olmasi, béylelikle disa agik olmasi ve uluslararasi
ticaretin etkilerine duyari olmasi da mamkandur.

Diga agiklik derecesinin lgiminde karsilagilan iki problem vardir'®:

1) Ticarete konu olan ve olmayan mallar; géreli fiyatlar

Aslinda X / GSMH, M / GSMH ya da X+M / GSMH seklinde 6lgllen oran,
ticarete konu olan ve olmayan mallarin toplamini icermektedir. Goreli fiyatiar
degigirse, o zaman, diga agikigin iki doneme goére kargilastirimasinda, hangi
fiyatlar kullanilacaktir? Sabit fiyatlann ya da cari fiyatlarin kullaniimasi, hem
baydklak hem de igaret agisindan farkli sonuglar vermektedir.

2) Ara mal girdiler ve katma de@er sorunu

Bir Glkenin ithalati, nihai mallar ve ara mal ithalatindan olugsmaktadir. Net
bir kavram olan milli gelir, belli bir dénemde ekonominin bltiin aktivitelerindeki
katma degerlerin toplamini gésterir. ihracatin bUyUkiugu (export size) ise,
geleneksel olarak gayrisafi (gross) bir kavramdir ve ekonomideki ihracat
aktivitelerinin katma degerlerinin toplami degildir, ¢linki bu kavram ihrag mallari
uretiminde kullanilan ithal mallarin da degerini igermektedir. Bu nedenle, disa
agiklik orani bu sekilde hesaplanirsa anlamii olmaz. ihracat igindeki ithal bileseni
cikanidiginda, ekonominin kendi katma degerine ulagilir ve ihracat orani, o
zaman, milli gelirin ithalat ile degistirilen kismini gésterir. Bulunan oran, ticaretten
saglanan kazanglar ifade eder ve Ulkenin ekonomik kaynaklarinin ne kadarinin
dig dunyaya satilacak aktivitelerde istihdam edildigini gosterir. ihracattan
cikarilan ithalat bileseni, ithalatin blUyukliginden de cikarimalidir. Boylece,
gercekten ulke iginde kalan ithalat degerine ulagilir. ihracatin ithalat bilegeni,
detayli bir ters gevirilmig (inverted) girdi ¢ikti matrisi gerektirir.

Ticaret oranlarinda, ithalat bilegeni goézetilerek uyumlandirma
yapildiginda, Ulkeler arasindaki diga aciklik farkinin daraldigi géralir. Genel

16 Michael Michaely: a.g.e., 16
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ithalat orani yUksekse, ihracatin toplam ithalat katsayisi da yuksek olur. Bu
durumda, ithalat bilegenin diglanmasi, o 6iciide ticaret oraninin digmesine yol
acacaktir.

1.2.2 Disa Agikligi Etkileyen Faktérler

Dig ticaret oraninin, digsa aciklik derecesini tam olarak yansitmakta
yetersiz kaldigi da soylenebilir'”. Bu acgidan, diga agiklik derecesini etkileyen
faktdrleri incelemek yaral olacaktir.

1.2.2.1 Arz ve Talep Esneklikleri

Ticaret orani, Ulkeler arasinda bir siralama yapilmasina olanak verse de,
ticaret oranlari ayni olan iki Glkeden, arz ve talep esneklikleri daha dugik olan
tlkenin, ytksek esnekligi olan Glkeye gére daha agik oldugu séylenebilir'®, ctnk
kapali ekonomi kosullarinda i¢ ve dig fiyat farklari, dugik esnekligi olan Ulkede
daha yuUksek olur. Ya da, diger bir deyigle, agik ekonomi kosullarindan kapaii
ekonomi kosullarina gegis, bu Ulkede daha buyUk Uretim ve tuketim kayiplarina
yol acacaktir.

1.2.2.2 Ulkenin Uretim Yapisi ve Ticaret Yapisi Arasindaki Farklilik

Bir Ulkenin, sadece digariya yénelik Gretim yapan bir endUstrisi oldugu
varsayilirsa, bu endustrinin ihracat pazarindaki bir kayip, tim dGretimin
satilamamas: ile sonuglanabilir. Efer tam tersine, ihracat endustrisi toplam
endistrinin kuglk bir bélimint olusturuyor ise, dig pazarda karsilagilan bir
aksaklik, 6nemli bir sorun yaratmayacaktir. ic piyasa aktivitesinin, ihracatin
yerine ne derece kolaylikla gegebildigi, endlstrinin toplam satiglarinda ihracatin
payinin bir fonksiyonu olmaktadir. Bununla birlikte, Ulke ekonomisinde toplam
ihracatin pay! (aggregate export share) ne kadar fazlaysa, ihracatin her bir

Y Keith GRIFFIN: a.g.e.,72.
18 Michael MICHAELY: a.g.e., 50.
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endustri kolunda da, o kadar agirlikli olmasi her zaman beklenemez. Ayni toplam
inracat oranlarina (aggregate export ratio) sahip iki Glkeden birinin, ihracati az
sayida endustride yodunlagsmig ve ihracat, bu endustrilerin satiglarinin blytk
bélumind olusturmug olabilir. Ote yandan, dider tlkenin ihracati, endustriler
arasinda dengeli sekilde dagimis ve her bir endustrinin ihracat payi, toplam
ihracat oranindan fazla bir farkiilik géstermiyor da olabilir.

Bu durumda, toplam ihracat oranin yani sira, bagka bir éi¢ite de bakmak
gerekir'®:

Six= 1 (X / Q) X5/ X))

Six= Grtine goére ihracatin agirhkl orani

Xj= j Ulkesince yapilan i mali ihracati,

Q;;= j Glkesinin toplam i mali Gretimi

X;= ] tulkesinin toplam ihracati

Formdl igin Gst simir; Sx = 1 olmaktadir. Bu deger, j'nin tim ihrag
Urtinlerinin, sadece ihracat icin Uretim yapan endustriler tarafindan Gretiimesi
durumunda olugsmaktadir. Formdl igin alt sinir da; toplam ihracatin Gretime orani
(aggregate ratio of exports to product) olmaktadir. Ekonominin ihracat yapisi,
Uretim yapisina 6zdes oldugunda, alt limite ulasilir.

Aciklik derecesini digmekte Six ‘e bagvuruldugunda, sonuglar dig ticaret
oraninin gésterdiginden daha farkl gikabilmektedir.

9 Michael MICHAELY: a.g.e., 36.
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Tablo1: Uretim Yapisi ve Ticaret Yapisi Arasindaki Farkin Agikhiga Etkisi
(1965 Yihina Ait Ihracat Oranlan Olciimleri) (%)

Otke T (Gr*+Sr [ Gx (38« @ 372
GDP {  MNK
Kanada | 19.2 329 59.9 1.82
Fransa 13.8 : 20.2 30.3 1.50
Japonya 10.7 18.2 375 2.06
Tirkiye 6.0 5.7 14.5 2.54
UK 19.6 343 46.0 1.34
us 5.1 10.4 2.2 213

Kaynak: Michael MICHAELY: Trade, Income Levels and Dependence,

Elsevier Science Publishers, (Amsterdam, 1984), 38.

* Gx : mal ihracati, Sy : hizmet ihracati, MNK : mallann nihai kullanimlan,
Sjx : mallarin nihai kullanimian iginde ihracatin agirhki: pay.

Tabloda, sttun (1), mal ve hizmetler ihracatimn GSYIH'ya oranini
gostermektedir. Sttun (2) de ise, sadece mal ihracatinin, milli hasila yerine, bu
kez, mallarin ekonomideki toplam nihai kullanimlarina (aggregate of final uses of
goods) orani goraimektedir. Sutun (3), ikinci stunun verilerine dayanarak
hesaplanan, mal ihracatinin agiriikh orani endeksini (index of the weighted ratio
of the export of goods) géstermektedir. Stutun (4)'de, (3)'deki adirtikh pay ile
(2)'deki toplam ihracat pay! (aggregate export share) orani hesaplanmigtir. Sttun
(4), ekonominin Uretim yapisi ve ticaret yapisi arasindaki farklarin ne derece
o6nemli olabildigini géstermektedir.

Bu tabloda, ABD ve Japonya, ihracat yapilari gézéntne alindiginda,
toplam ihracat paylarinin gésterdiginden gok daha agik gikmaktadiriar. En yuksek
oran ise, tablodaki en az gelismis Ulke olan Turkiye'ye aittir. Az geligmig Glkeler,
cok az sayida ihracat malinda uzmaniagabildiklerinden ve her birinin i¢ piyasasi
normal olarak ihracat blyUklugine gére kiglk oldugundan, basit ticaret
oranlarinin gésterdiginden ¢ok daha yuksek dizeyde agiklik sergilerler®.

2 Michael Michaely: a.g.e., 38-39.
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1.2.2.3 Ulkenin Nufus ve Yizéicimi Bakimindan Biyklagu

Singapur, Hong Kong gibi nifusu ve yuzélcimi ¢ok kiigik ekonomilerde,
dig ticaret orani gok yluksek dizeyde ¢ikmaktadir. Bunun nedeni, bu tlkelerde
hem dogal kaynakiarin yetersiz, hem de i¢ pazarin dar olusudur. Bir kisminda
tarim yapilabilecek topraklar ve do@al kaynaklar yok denecek kadar azdir. Bu
nedenle, tarimsal Grlnleri disaridan almak zorunda kalmaktadirlar ve ithalatlarini
kargilamak igin ihracat yapmalar gerekmektedir. Ayrica, bu Ulkelerin i¢ pazarlari,
6zellikle yuksek teknolojili sermaye yogun Gretime olanak vermeyecek kadar
dardir. Dunya pazarlarina agilarak, ileri teknolojinin gerektirdigi Olgek
ekonomilerinden yararlanmalari ve karli Gretim olanaklar yaratmalari mUmkin
olabilir.

Ote yandan, ABD, Hindistan gibi neredeyse kita boyutiu Ulkelerde, dig
ticaretten yararlanma baskisi ¢ok daha az hissedilmektedir. ihracat orani, bu
Ulkelerde gok dusuk dizeydedir. Bu Ulkelerin genig toprakiari tarimsal maddelerin
ve dogal kaynakiarin bir bélumantn yurt icinde saglanmasina olanak verir ve
genis bir i¢c pazarlari vardir. Bu llkeler, pazan genigletmek ve bunun igin de, dig
dinyaya agiimak zoruniulugunu duymazlar. Agiktir ki, nifusu ve yuzélgumi
kucuk Ulkelerin sermaye birikimleri ve blUyUme hizlan dig ticaretten
yararlanabilmelerine bagli olmaktadir. Oysa, blyik boyutiu tlkelerde, i¢ etkenler
daha a@ir basacaktir. Bu iki boyutun arasinda kalan Glkelerin ihracat oranlar
birbirinden ¢ok farklidir.

1.2.2.4 Konjonktir

Duguk konjoktur dénemlerinde (1930,1974...), genellikle dis ticarette
koruma Onlemlerine bagvuruldugu ve igce kapanildidi gérulmektedir. Tekrar
ylksek konjonktire gegildiginde ise, dis ticaret serbestlegsmekte, ihracat orani da
yiukselmektedir. 1930 Buyik Bunahim'inin ardindan, Ikinci Dinya Savasi sonu ile
1974 arasi dénem bir refah dénemi olmug, bu dénemde dig ticaret artis hizi
dinyanin her yerinde GSMH artig hizini agsmigtir. Ancak, izleyen 1973-74 ve
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1979-80 petrol soklari yeni bunalimiara yol agmigtir. Bu goklar sonucu, dinya
ticareti eski artig hizini yitirip, hizla durgunluga girmistir. Boylece, 1970'lerde dig
borclar giderek artan GOU’ler 1979'da faiz hadlerinin de ylkselige gegmesiyle
borglarini geriye 6deyemez olmuglardir”. Borglu ulkeler, ihracatiarini
ithalatlarindan fazla arttirarak, dis borglarini 6demek durumundadir ve ancak,
borglarini 6deyebildiklerini gosterdikleri 6lgtide, daha diiglk risk primi iceren faiz
hadlerinden daha fazla dig kredi alabilmektedirler. Béylece, Kuzey llkeleri duguk
konjonktirde giderek artan dig ticaret korumaciliina bagvururken, Guney
Ulkeleri, giderek diga agilmak zorunda kalmigiardir.

Sermaye giriglerinin sonuglari, ister olumiu ister olumsuz olsun, zaten
Uctnct Danya’nin baylk bslimintn bu akimlardan yararlanamadi§i agiktir.
Ugiinct Dunya ulkeleri, ihracat hacimlerinin bluyime oram digmigken, hem
ticaret hadlerinde diusls, hem de reel faiz hadlerinde artig ile kargi kargiya
kalmiglardir. Sonunda da, hasilanin kompozisyonunda ve reel gelir duzeyinde aci
ayarlamalar yapmaya zorlanmiglardir. Ancak, dretim yapisinda degisiklik yapmak
sadece harcamalarin i¢ tiketimden ihracata kaydirilivermesi ile olmaz. Bu tur bir
degisim, ancak yatinm orani yiksekken ve artarken kolaylikia yapilabilir. Ugtinct
Duinya, bu kosullarda gareyi, i¢ tuketimini ve yatinmini kismakta bulmustur. Boyle
olunca da, blyume oranlari digmus, yasam standartlan gerilemig ve yoksulluk
artmistir. Ornegin, Afrika'nin kisi bagina GSYIH'si 1981-85 déneminde her yil
%2.2 dusmustr. Durum Latin Amerika igin de farkli oimamigtir. GOU'lere
yonelen sermaye akimlar iginde; dig borglarin, dogrudan yatirmlann ve
yardimlarin géreli ve mutlak olarak azalmasi, Ugtinci Dunya Glkelerinde, yapisal
uyum sorunlarini arttirmigtir.

1980’e kadar dunya ticareti, dinya hasilasindan ¢ok daha hizli blUyumusg
ve bu durum, GOU'leri agik ekonomi ile uluslararas ticareti bUyimenin motoru
olarak kullanabilecekieri yéninde umutlandirmigtir. Ancak, 1980-86 déneminde,
dinya ticareti ve dinya hasilasi arasindaki fark gok azalmigtir. Bu durumda, dig

2 Gijlten KAZGAN: a.g.e.,85.
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ticaretin baglica sektor olmasi ¢ok zordur. Dinya ticaretinin yavag buyumesi ve
gelismig Ulkelerde korumaciligin artmasi, geligmekte olan Glkelerin kalkinmalarini
surdirebilmeleri ve dig borg servisleri igin gereken dévizi ihracat yoluyla
saglayabilmelerini giderek zorlagtiracaktir. Korumacilik tehdidi ile birlikte, ticaret
hadlerindeki ve faiz oranlarindaki belirsizlikler de Guney'in gélecegini
etkileyecektir. Bu nedenle, dig ticaret ve yabanci sermaye, kalkinmanin temel
dayanag olarak gérulmemelidir.

1980 borg krizinin ardindan, “serbest piyasa ekonomisi” bir akim olarak
guclenmis, IMF ve Dlnya Bankas tarafindan savunuimustur. Bu kurumlar igin,
GOUlerin bagari olgiti arik GSMH'nin artig hizi dedil, duzenli borg
6deyebilmeleri olmustur. Bu durum, GOU'lerin diga agiklik derecelerini
arttirmalari yolunda bir baski faktéru yaratmigtir>. GOU'lere kredi alabilmeleri
icin, serbest piyasa ekonomisiyle digsa agiimalar gart kosulmaktadir. Bununia
birlikte, diga acik buyumek isteyen GOU'lerin, pazarlarini genisletebilmeleri
dusik konjonktir donemlerinde zorlagmaktadir. Cunkd, piyasanin  blytk
bélumini elinde tutan Kuzey'in ithalatgi Glkelerinde hem blylme yavaglamakta,
hem de bu Ulkeler koruma onlemlerini arttirmaktadirlar. llging bir sekilde,
1980'lerden itibaren GOU’lerin disa acgiimalari ve GU’lerin yeni korumacilk
akimlan Dbirlikte guclenmiglerdir. “Serbest rekabet, rekabet gucinu ele
gecirenlerin savundugu ve bu gicu, rekabet guch olmayanlari tasfiye igin
kullandig! bir olgudur®.”

1.2.2.5 ithalatin Ara Mali ve Nihai Mallar Olarak Bilegimi

ithalatin ara mali ve nihai mallar olarak bilesimi, 6zellikle ithalatin yerli
mallarla ikame edilebilmesi agisindan énemlidir. Yerli Gretimde ara girdi olacak
ithal mallarin ikamesi, nihai mallarin ikamesinden daha zordur. Ara mali
ahsverigi, buyluk 6icide faktor oranlan ile iligkilidir. Buna kargin, nihai mal

2 Keith GRIFFIN: a.g.e.,96. KUBUWY
3 Giilten KAZGAN: a.g.e.,86. WW.;““

4 Giilten KAZGAN: a.g.e.,122. T.WASV
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ticaretinde, mallarin heterojenligi ve Grtin farklilagtirma 6nemli rol oynar. Ara
mallarin ikamesi zordur, ¢inkd Gretim slrecinde sabit oranlarda cesitli girdilere
ihtiyac duyulur ve belli ithal girdilerin yoklugu halinde, yerli Gretim bunlarn ikame
edemezse ya da bunu yapmakta gecikecek olursa, ciddi Gretim kayiplari ve i¢
uretim faktérlerinden bazilarinin igsiz kalmasi séz konusu olur. Ayrica, bir ithal
girdinin Gretimdeki yeri de, bu girdinin eksikligi halinde ortaya ¢ikacak kayiplarin
bayakluguni etkiler. Ornedin, akaryakit gibi bir girdi, Uretimde pek ¢ok bagka
girdinin de Uretiminde kullaniimaktadir. Boylece, ithalatin ara mali ve nihai mal
bilegimi, ekonominin ac¢ikhginin &lgllmesinde, ithalat ve dig ticaret oraniarinin
yaninda, bir diger énemli gésterge olacaktir. Oyle ki, toplam ithalatta ara mali
ithalat pay! ne derece fazla ise, ekonominin o denli agik oldugu séylenebilir. Pek
cok Ulke, bu acidan bakildiginda, basit ithalat veya dig ticaret oranlarina gére
daha aglk veya kapali gézikmektedir. Ancak, belitmek gerekir ki, uygulanan
serbest ticaret politikalari ve teknolojik gelismeler sonucunda, 6zellikle ylksek
gelirli Ulkeler arasinda nihai mal ticareti artmig ve bu durum, uluslararas. ticarette
ara malinin payint dagarmastar. Oyle ki, yuksek ve orta gelirli tlkelerde ara mali
orani neredeyse esit hale gelmigtir (1970’ler sonlarinda). Az geligmislerde ise, bu
oran onlardan biraz daha dusuktar. Bu nedenle, artik ara mali orani, agikiik
dereceleri hakkinda pek bir sey sdylememektedir.

1.2.3 Diga Agikli§in Ekonomi Uzerindeki Etkileri

Diga acikligin bir ekonomi Gizerinde ne gibi etkileri olabildidine gelince, her
seyin basinda, uluslararasi ticaret bir yandan ulkenin Gretim yapisinin talep
yapisindan ayriimasini saglarken, bir yandan da girdiler agisindan etkiler
yaratir™. Béylece, ticaretten saglanan cok énemli bir kazang, yerli Gretimden
saglanabileceginden ¢ok daha gelismis ara mali teknolojisi olmaktadir. “iki agik”
(two gap) yaklagiminda vurgulanan, blylme Ustindeki déviz kisiti, bu agidan
6zellikle 6nemlidir. Cunki, 6zellikle sanayilegmenin baglangi¢ asamalarinda, ithal
mallarinin yerli Uretimle ikamesi ya zor, ya da olanaksizdir.
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Ayrica, kargilagtirmalh GstUnitige gére ticaret kazanglarini arttirmak igin,
Glkenin Uretim yapisini degistirerek, ticaret firsatlarindaki degismelere cevap
vermesi gerekir. Ancak, bu olanakiardan yararianiimasi icin de, ekonominin
esnek (flexible) olmasi gerekirzs. Uretim faktérleri hareketli olmadikga, bir
sektérden digerine duguk maliyetle gegmedikge ve faktér fiyatiari arz ve talep
kaymalarina agadi ve yukari hareketlerle cevap vermedikge séz konusu faydalar
saglanamaz. Uglinc Dunya Ulkeleri bu kosullarin tamamini saglayamamaktadir.
Bu ulkelerin gogunda kaynaklar belli bir endustriye 6zgu olup, bir diger endustriye
hizli ve maliyetsiz sekilde transfer edilmeleri mimkin olmaz, blylk yatirimlar
yapilmasini gerektirirler. GOU’lerde Uretim faktérleri, dogal kaynak donanimlarina
bagh olarak hareketsizdir. Sermaye birikim oraninin ciddi sekilde dastk oldudu
Glney ulkelerinde, dretimin kompozisyonunu degistirmek ve bdylece de,
uluslararasi ticaretin potansiyel kazanclarindan yafarlanmak zordur. Bir Gretim
yapisi, bir kez tesis edildikten sonra, sermaye ve emek, o Uretim slrecine 6ézgi
nitelikler ve sermaye araclari olarak Uretim strecinde birbirine ekiemlenir ve
hareketsizlesirler. Bu stogun, bir endistriden digerine hazir gekilde nakledilmesi
mumkin degildir. Bu yapilmaya caligiidiginda ise, gcok maliyetli ve acili olur.

Oysa, yapisal de@isme sireci, blylimeyle elele gittiginde ¢ok daha
sorunsuz atlatilabilir. Blylime dénemlerinde, yeni yatirimlar ve emek gucine yeni
katilimlar kolaylikia, genigleyen aktivitelere yoniendirilebilir. Béylelikle, sermaye
stojundaki ve insan kaynaklarindaki artiglar ekonomiye esneklik kazandirir.
Yoksa, stogun tek basina bly0kligi bunu yapamaz. Uluslararasi ticaretten
saglanacak kazanglar, bu nedenie ekonominin blyime ve yatirm oranlarina
baglidir. Bu agidan bakildifinda, uluslararasi ticaretten statik veya dagitimci
(allocative) kazanglar saglanmasini  blyUme sa@layacaktir. BayUumenin
yoklugunda uyum, hem sektérier arasinda kaynaklarin hareketli olmasini, hem
de faktor fiyatlanimin esnek olmasini gerektirir. Eger faktdrler hareketsiz ve reel
faktor fiyatlan yapigkan ise, uluslararasi ilksel mal fiyatlarinda géreli degigmeler

5 yyji KUBO, J. DE MELO ve bagk.: a.g.m.,209.
% Keith GRIFFIN: a.g.e.,68.
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oldugunda, hasilanin kompozisyonunun degigsmesinden ziyade, hasila ve gelir
dizeyinde dasusler olacaktir. Sdyle ki, ticaret hadleri bir ilksel mal igin
distigande, bu mali Greten endustri daha az karii hale gelir. Bu endustride
kullanilan dretim faktorlerinin marjinal getirileri duser, bédylelikle bu endustrinin
aretiminde, bu faktérlere kargl talep duger ve eger fiyatlar asadi dogru esnek
degil ise, en az karli igletmeler endustriyi terk eder. Uretimin ne kadar dugecegi,
endstrinin maliyet kosullarina bagh olup, Gretimdeki dugusin ve igsizlikteki
artisin ticaretten kazanglari tamamen ortadan kaldirmasi, haita negatif olup,
Ulkenin net reel gelir kaybi yagsamasi da mimkanddr.

Klasik goéris; tam istihdam, veri kaynaklar ve sifir uyum maliyeti
varsayimlarina dayanir. Ne var ki, yapisal degisme, veri Uretim faktorleri
stogunun yeniden tahsis edilivermesi ve veri Uretim olanaklar: egrisi (zerinde
kaylimasi seklinde olmaz. Aksine bu degisme, yatinmlarin gérece daha karl
aktivitelere ydnelmeleri ve daha az karli olanlardaki kaynaklarin yenilenmemesi
veya agsama agsama geri ¢ekilmesi geklinde olur. Yapisal degisimler, buytk
6lcide yatinm oraninin bir fonksiyonu olmaktadir ve goéreli fiyatlardaki
degismelere uyumun maliyeti, biyime orani ile ters iligkilidir.

GSYiG=GSYiH+dig ticaret uyumu denkleminde, dis ticaret uyumu su
sekilde ifade edilebilir’”:

Dig ticaret uyumu= X~/p, -X*/P.= X (P,/Pm‘l)

( X = cari fiyatlarla ihracat, P = ihracat fiyati, p_= ithalat fiyatr)

Boylece dig ticaret uyumu ile, daha agik deyisle, dig dinyanin etkisiyle,
lke gelirinin GSYIH'dan farkli olabilecedi gortlur. Buna goére, ihracat reel olarak
artarken, dig ticaret hadleri (Px/Pn,) Glke lehine degisiyor ise, yurt i¢i reel gelir yani
GSYIG, dig ticaret yoluyla GSYiH'nin Gzerine gikmig olur. Ancak, ihracat reel
olarak artarken, dig ticaret hadleri aleyhte degigiyor ise, bu kez de, ulkenin artan

7 Giilten KAZGAN: a.g.e.,38.
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aretimi artan ihracati yoluyla dis diinyaya transfer edilmis olur. Diga agik buyuyen
ve bor¢ 6demek zorunda kalan GOU'ler, ihracatlarini reel anlamda arttirmaya
calismaktadirlar. Ne var ki, dig ticaret hadleri aleyhe dénerken, ihracatin reel
olarak arttinimasi, GUlke digina reel gelir transferine yol agacaktir. Boyle bir
durumda, X/GSYIH orani ne kadar fazla ise, daha acik deyigle, Ulke ne kadar
disa agiksa, kayip da o kadar blytk olur®.

1.2.4 Diga Aciklik ile ihracata Dénukluk Fark

Disa aciklik derecesi, dig ticaretin serbestlegtirimesi ve ihracata dénik
bayiime ile kangtinimamalidir. “Dig ticaretin serbestlestiriimesi”, diga agikhgin
arttinlmasi yénande bir politika élcatudar. Ancak, sadece “artan diga agiklik®, dig
ticaretin GSMH'ya gbre gercek énemini gésterir. “Artan diga agiklik’, dig ticaretin
serbestlestiriimesinin sonucu olabilece@i gibi, oimayabilir de. Diga agikliginin
artmasi; o Ulkenin uygun pazar kogullarina bagh olarak ihracat hacminin veya
fiyatlarinin artmasina bagli olabilir, ya da artan dis yardimlar, dig yatinmiar vb.
sonucu ithalati artmig olabilir. “Artan disa agiklik’, i¢c talepte bir digmenin veya
IMF, Dinya Bankasi gibi kurumlarin yapisal uyum programlari geregi uygulanan
kisitlayict maliye ve para politikalarinin sonucu da olabilir®. Bu nedenledir ki,
digsa agik blyime, her zaman ihracata dénik blyime demek degildir. ithal
ikamesi de, ice dénik buyime degildir.

Disa agik bir ekonomi, serbest piyasa ekonomisi kurallarini benimsemis,
mal ve hizmet ticaretine ve sermaye hareketlerine olabildigince serbestlik
tanimig, dinya ekonomisine bu yolla eklemlenmig bir ekonomidir. Ancak, bu
durum s6z konusu ekonominin, ihracata dayanarak bayudiga aniamina gelmez.
ithalatini, ihracat ile degil de, dis borglanma, is¢i dévizleri vb. yollarla karsiliyor
olabilir. Yine de, disa agik bir ekonomi, imalat sanayini ihracatta rekabet

2 Giilten KAZGAN: a.g.e.,38.

2 Matthias LUTZ ve Hans SINGER: “The Link Between Increased Trade Openness and The
Terms Of Trade: An Empirical Investigation™, Export ~ Led Versus Balanced Growth in The
1990's, New World Order Series Vol.13, Ed. Hans SINGER, N. HATTI ve R. TANDON, B.R.
Pubiishing Cooperation, (Delhi 1998), 126.
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edebilecek duzeye ¢ikartmak zorundadir. Aksi halde, bayGyemedi§i gibi, imalat
sanayinin giderek tasfiye oldujunu da gérebilir. “Ekonominin diga agikhd bir
biiyime stratejisi degil, dgretisel bir tercihtir™®.”

“ihracata déniik buylime” ise, bir bllylime stratejisidir. imalat sanayinin
ihracat yoluyla geligtiriimesi temeline dayanir. Bu amagla da, serbest piyasa
ekonomisiyle bagdagmayan sekilde, devietin piyasaya ciddi mudahalelerde
bulunmasi gerekebilir.

Uluslararasi ticaret, sonugta tlkenin gelir dagilimini etkileyecéktir. ihracata
dayall kalkinma stratejisi, gelir dagilimini ihracat sektérinde istihdam edilen
faktorler lehine degigtirecektir. Genellikle, ihracatin, Gretimde bol olan faktéri
kullandi§ varsayildiginda, bu durum, emek zengin Uglincli Dinya Ulkelerinde
milli gelir iginde Gicretin payinin yllkselmesi ve daha adil gelir dagiimi saglanmasi
demektir. Ancak, Ugiincli Dunya Ulkelerinin hepsi, emek yogun mal ihracatgis
degildir. Ozellikle Latin Amerika ve Afrika’da pek ¢ok Glke, toprak yodun ya da
dodal kaynak yogun Grunler ihra¢ eder. EJer bu Ulkelerde, milkiyet belli
gruplarda toplanmis ise, ihracata dénuk kalkinma stratejisi, toprak rantlarint
arttirarak, gelir dagiimi adaletsizligini arttirabilir. Ayni durum, mineral ihrag
edenler icin de sdz konusudur. Eger madencilik sektéri CUS’lann kontrolt
altindaysa, mineral rantlari, GUS’larin kari olarak disariya gikacaktir®'.

ice déniik buyume ile ithal ikamesi de birbirinin 6zdesi degildir. Buyume,
ithal ikamesi, ihracat, i¢ talep geniglemesi ve teknik degigmeden kaynaklanabilir.
Oyle ki, bir Ulke ne ithal ikamesi ne de ihracat gibi, dig ticaretle iligkili blyime
kaynaklarindan yararlanmaksizin, bir déviz darbogazina girmek pahasina
ihracatini arttirmadan ve ithal ikamesi yapmadan, sadece i¢ talebe dayanarak
baytyebilir?,

s EUE
 Gillten KAZGAN:a.g.e.,246. b e
31 Keith GRIFFIN: a.g..,74. S sy

% Gillten KAZGAN: 2.g.6.,247. g



1.2.5 Diga Agiklik ile Buyime , Kalkinma lliskisi

IMF, GOU’lere hem ihracata dénik biyimeyi hem de serbest dig ticareti,
serbest piyasa ekonomisini, deviet mildahalelerinin azaltimasini ve
ozellestirmeyi 6nermektedir. Uluslararasi ticarete acikik®, “dig ticaretin
serbestlestiriimesi® ya da “diga dénUklUk” olarak adlandiriip, blyimenin motoru
ve kalkinmaya giden yol olarak gérulip savunulmaktadir. Ancak, blyime hizi ile
X/IGSMH orani artig hizi arasinda pozitif bir korelasyon olsa bile, “hizl
biyumenin kaynagi X/GSMH artis hizidir’ denemez*. Oyle ki, disa aciklik
dereceleri, yuksek  olan yoksul hammadde ihracatgilari hizl
blytyememektedirler. Aksine, bu (lkelerde, dig ticaret hadlerindeki aleyhe
dénusg, siddetli istikrarsizlikla ve ithalatin serbestlegtiriimesi de, sanayinin blyuk
6iclde tasfiyesi ile sonuglanmigtir. Bu anlamda, bir Glkenin disa agilacak
dizeyde olup olmadigi ve diga agilacadi dénemdeki konjonktur blylk &nem
tasimaktadir.

Bu acidan, 6ncelikle baglangi¢ kosullari 6nemlidir®®. Toplam hasilalarinda
gbrece yuksek imalat paylar ile digsa agiimaya baglayan ulkelerin (Kore harig),
imalat sanayi mallarinin ihracat blayume oranlari da ylksek olmaktadir. Ayrica,
disa agilip, ihracata dayanarak bayameyi basaran ekonomilerde, daha énce bir
dénem ciddi ithal ikamesi uygulanmig oldugu da unutuimamalidir. Bu Ulkeler,
basari kazanabilmelerini, ihracat genigiemelerini saglam bir imalat sanayii
tabanina oturtabilmis olmalarina borgluduriar. Bdyle bir tabanin gelistirimesi de,
ciddi bir ithal ikamesi dénemi gerektirmistir (Kore bunu yakalamigtir). “Diga dénik
blyume; gelismenin belli bir agsamasina gelmis, sanayilesmede belli bir diizeye
ulagsmig Ulkelerin ylksek konjonktirde ulastigi ylUksek blyime hiziyla
6zdeslesen bir olaydir®™®. Disa agik biyime igin, belirli bir sanayilesme diizeyine
ulagsmadan ve sinai mal ihra¢c edebilir hale gelmeden disa agiimak, ekonomik

33 Matthias LUTZ ve Hans SINGER: a.g.m.,123.
3 Giilten KAZGAN: a.g.e.,237.
35 Yuji KUBO, J. DE MELO ve bagk.: a.g.m.,224.
35 Giilten KAZGAN: a.g.e.,238.
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cokuntuye yol acgabilir. Sanayilegmeyi belirli bir dizeye getirmig olmak ise,
Ulkelere 6nemli bir esneklik ve bagimsizlik kazandirmaktadir.

1.3 Ekonomik Bagimlihgin Nedeni Olarak Teknolojik Bagimhihk
1.3.1 Teknolojinin. Onemi Ve Geligme Seyri

“Modern ekonomik biyame®”, bilim ve teknolojideki ileriemelere dayanir.
Artan bilgi birikiminin, teknolojik yenilikler yoluyla Uretime uygulanmasi ve
yayginlagmasi ile, is¢i bagina Griin blylk élctide artmaktadir. Bilimsel ilerlemeler
teknolojik buluslara, buluglar yeniliklere dénismekte, yenilikler bilgi birikimini
uyarmakta ve bu zincirin halkalarn karsilikli etkilegerek “modern ekonomik
biyume’yi yaratmaktadir. Bu anlamda, modern ekonomik blyime denilen
kavramin teknolojiye hakim olmayi gerektirdigi agiktir.

Kalkinma stratejilerinin basariya ulasmalar, ayni zamanda basanli
teknolojik gelisme surecleri olmalarina baglidir. Yetigmek ve 6ne ge¢mek ile,
teknolojiye hakim olmak arasinda ¢ok temel bir iligki vardir. Bu nedenle, teknoloji,
kalkinma stratejilerinin merkezine konmasi gereken bir unsurdur. Basarili
kalkinma érnekleri olarak gésterilen Japonya ve Asya Kaplanlar herseyden énce
teknolojiye hakim olmayi basarmislardir.

Her hizli buyime, kalkinma demek degildir. Daha liberal politikalar
izlemek, devlet midahalelerini azaltmak vb. uygulamalar bu agidan bir ¢ézum
getirmeyecektir®. Sadece “teknolojik 6drenme”nin basarty belirleyebilecedi, bu
anlamda tek bagina hizli blyimenin her zaman yetismeyle (catching up) ya da
kalkinmayla sonuglanmadi§i bilinmelidir. Ustelik, hizli blylime ters dénemez de
degildir. Bu nedenle, sardurtlebilir kalkinma saglayabilmek icin

% simon KUZNETS: “Medem Economic Growth and The Less Developed Countries (LDCs)",

Economic Development, The Family and Income Distribution, Cambridge University Press,
(Cambridge 1989), 68.

38 Carlota PEREZ'in yorumu igin bkz. UNCTAD, “Trade and Development Directions For The 21th

Century: The Academic Perspective®, High - Level Round Table With Eminent Economists,
Summary Of The Debate, http:\\www.unctad_10.org/roundtables/sum_rtable01.



27

- ekonomik iligkilerde mevcut yapinin, blUyUmeyi uyaracak sekilde
degistiriimesi,
- bluyumenin kendi kendini besler hale getiriimesi ve
- blyamenin, toplumun gesitli sektér ve gruplarina, ézellikle de yoksulluk
sinirinin altindakilere yayiimasi
gerekmektedir.

Bu noktada, teknolojinin ne yénde gelistigi buylk 6nem tagimaktadir.
Bilindigi gibi, teknoloji, giderek daha fazla sermaye gerektiren ve daha sofistike
olmak yénunde gelismektedir. AR-GE harcamalannin %98 - 99'unu Kuzey'in
yapiyor olmasi, Kuzey'in yeni bilgi Gzerindeki fiili tekel glicinl g&stemektedir.
Kuzey'de kumulatif bir sure¢ s6z konusudur; teknoloji kendi kendini
beslemektedir. Bu nedenle, bu adaletsiz pazarlik konumu, Kuzey ve Guney
arasindaki yardimlar, dig ticaret, yatinmlar, teknoloji transferi gibi tim iligkilerde
kendini géstermektedir. Glney'in teknolojik a¢idi kapatiimadik¢a higbir yardim,
ticari iligki, bagis, teknik yardim vb. uzun sdreli olamaz. Uluslararasi igbirligi,
GOU'lerin kalkinma yolundaki bu engeli agmalarina yardimci olmaya yénelik
olmalidir.

Bir Ulkenin yoksul olmasi, o Ulkenin gelismesini engelleyen bir takim
yapisal sorunlarin varligini yasitmaktadir. Kalkinma, “bayume + degisme’dir.
Guney ulkelerinin temel karakteristigi, bu tlkelerin gok temel sosyal ve kurumsal
kisitlar nedeniyle, teknolojik potansiyellerini gerektigi gibi kullanamamalaridir. Bu
Ulkeler, gecmigten getirdikleri engelller nedeniyle, teknoloji bakimindan geri
kaldiklarindan, Kuzey'de Uretilen teknolojiyi zamaninda alamamaktadiriar ve
kendi kaynak donanimlarina uygun bir teknoloji de geligtirememektedirler. Oyle
ki, dinyadaki buylk bilimsel ve teknolojik ilerlemenin, Glney'in yoksul nifusunu
tamamen by-pass ettigi sdylenebilir. Bu Ulkeler, teknolojik gereksinimleri igin
tamamen zengin Glkelere bagimlidir. Ancak, teknolojiyi 6ziimlemeden, adeta bir
ithal mal gibi aldiklarinda da, alinan teknoloji bu Glkeler igindeki bir grup ya da
sektdrle simirli kalmakta ve sdéz konusu ylksek teknolojili bu sektdr, adeta
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durguniuk c¢olinde bir “bayime vahasi” olmaktadir. Daha agik bir deyisle,
“dualizm” denilen olgu bdylelikle gelismektedir. Dualizm, Glkenin gelir dagihimint
bozar ve kit olan sermaye, “bliyime vahasi” sektérlerde yogunlastiindan, bu
sektorler diginda sermaye acid iyice keskinlesir. “Blyume vahalari’nda istihdam
edilemeyen nifus, agir yoksulluk ve igsizlikle kargl kargiya kalir. Bu anlamda,
yoksullugun giderilmesi ancak teknolojik bagimliliktan kurtulmaya baghdir.

Ustelik, Guney'in ¢ézim bekleyen sorunlari, Kuzey'inkilerle ayni da
degildir. Guney, basit Grinlerin tasarlanmasina, daha kigik piyasalara yénelik
uretim metodlarina, tropik Grinlere yeni kullanim yerleri bulunmasina ve en
Onemlisi de Uretim slrecinde fazla (abundant) emegini istihdam edebilmeye
gereksinim duymaktadir. Buna karsin, yeni teknoloji; sofistike silahlar, uzay
aragtirmalari, atomik aragtirmalar, sofistike UrGnler, blyuk ve yiksek gelirli
piyasalara ybnelik Grunler ve strekli daha fazla niteliksiz emek tasarruf edip,
sermaye ve ylksek nitelikli emek ile ikame etmeye y6nelik Grtnier ve metodlar
sunmaktadir. Bioteknoloji, bu duruma verilebilecek en somut érneklerden biridir.

Bioteknoloji dendiginde, biyolojik bilimlerdeki gelismeler kastedilir. Genetik
sayesinde hastalia dayanikh tohumlar, bitkiler gibi istenen karakterlerin
Uretilmesi, istenen &zelliklerin eklenmesi, ve bir digerinin ayninin Gretilmesi
mamkan hale gelmigtir. Ne var ki, bioteknoloji arastirmalan buytk 6lglide
sanayilegmig Ulkelerde ve dogal olarak onlarin cikarlarina yénelik olarak
yurGthimektedir. Sonuglarin, Ugtinci Dinyayi nasil etkiledigi, kimsenin umurunda
degildir. Ancak, bioteknolojik gelismeler ¢ok hizli olmakta ve Giney'de milyonlari
etkilemektedir. Omnegin, seker kamigi endustrisi yaklagik 12 milyon kiginin
istihdami demektir. 1970’ler baginda ABD en blyuk seker ithalatgilarindan biriydi
ve yerli Greticisini yiksek fiyatlaria desteklemekteydi. Disaridan ithalatini da ithal
kotalariyla sinifamaktaydi. Bu politikalarin sonucunda olugan sekerin gérece
yuksek fiyati, daha ucuz bir alternatifin aranmasina neden oldu.

Sonunda, ABD misirdan seker Gretmeye baslad: ve bu triin, ABD gida ve
icecek imalatinda dogal sekere ucuz bir alternatif oldu. Sonunda ABD, pazarini
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Uclinct Diinya geker kamigi Greticilerine kapatti ve 80’lerde seker fiyatlar biiyik
Olgtide distd. 1980’lerin ilk yansina gelindiginde, ABD seker ithalatini yanlad.
AB'de ayni yolu izlemis ve 1980 ortalarinda net ihracatgi konumuna gegmistir. Bu
arada, Ugiincli Diinya hem pazarlarini kaybetmig, hem de ihra¢ mali fiyatlarinda
ciddi bir dugts yagamistir. Oyle ki, sonunda fiyatlar, maliyetlerin altina inmigtir.
Bu durum, 6megin seker kamigi Ureten bir {lke olan Filipinlerde buylk
plantasyonlarda, yar feodal bir dizen altinda caligmakta olan seker iggilerinin
baylk bdlimuntn igsiz kalmasina ve hatta ne sosyal glvenlikleri ne de tarim
yapabilecekleri kendilerine ait topraklari oldugundan, bu insanlarin ag¢
kalmalarina yol acmaktadir®. Oysa ki, bioteknolojinin Uginci Dinya tarimi
Uzerinde verim ve kalite agisindan ¢ok olumlu etkileri de olabilirdi. Ornegin,
hastaliga dayanikh tohumiar geligtirilerek, Giney Ulkelerinin hem maliyetli, hem
cevreye zararh olan tarimsal ilaclari kullanmalarina gerek kalmamasi
saglanabilirdi.

1949 - 50’de zenginlerin sanayi mallari, yoksullarin ise ilksel mallar Gretip
satmalan ve ticaret hadlerinin strekli ilksel mal Ureticileri aleyhine gerilemesi
Ostinde duruimaktaydi ve o0 donemde, sanayilesmeye blylk bir umut
baglanmaktaydi. Ne var ki, sanayilegme yoksul llkelerde kendi kendini besleyen
bir stre¢ yaratamamigtir. ithalata badiml olarak sanayilesme, tek bagina
teknolojiye hakimiyeti, diger bir deyisle, teknolojiyi endojen olarak gelistirebilmeyi
saglayamamistir. Bu agidan gergekte, Kuzey ve Guney arasindaki temel fark
Prebisch - Singerin soyledigi gibi, bu Ulkelerin farkli tirde mallar Gretmeleri
degildir. Farkli tirde mallar Gretmeleri, sadece bu ekonomilerin yapisal
farkliliklarindan ileri gelmektedir ve, 195Q’ler ve 60’'larda ilksel mallarin fiyatlarinin
mamul mallar kargisinda ticaret hadlerinin gerilemesi, Guney'in Kuzey'le yaptig
her turl aligveriste, ticaret hadlerinin gerileyecegi gercegini gizlemistir®. Diger
bir deyigle, Ulkelerin tUrleri arasindaki iligki, Grinlerin tlrleri arasindaki iligkiden

39 Belinda COOTE: The Trade Trap, Oxfam Publications, (Oxford 1992), 38.
“ Hans SINGER ve J.A. ANSARI: Rich and Poor Countries, Unwin Hyman Pbl., (London 1989),
27.
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daha énemlidir. Oyle ki, Kuzey’in baglica avantaji, sanayi mallari Gretmesi degil,
modern teknoloji Gretebilmesidir'.

GOU’lerin ihrag etti§i mallarin fiyatlarindaki artiglar, genelliklie emek
verimiiliindeki bir artigin sonucu olmayip, konjonktirel dalgalanmalar,
piyasadaki arz talep kosullari vb.ne bagl olarak ortaya ¢gikmaktadir. Boyle olunca
da, GU'lerin hizla ilksel mal ikame edici veya tasarruf edici Grinler
gelistirmeleriyle bu fiyat artiglari kolayca ters doénebilmektedir. Tam da bu
nedenle, sanayilegmis zengin tlkeler Uglinct Diinya ile girdikleri her tar ticari
iligkide kazanan taraf olacaklardir ve uzun dénemde, GOU’lerin hangi tir mallar
Urettikieri, bu sonucu degistirmeyecektir®. Ticaret ve yatinm kazanglarinin, bu
sekilde Kuzey'e gitmesinin kaynagi modern teknoloji ve onun geligimidir. Modern
teknoloji, Kuzey'de, Kuzey'in kosgullarina, sorunlarina ve faktér donanimlarina
ybnelik gelismektedir. Aciktir ki bu durum, ilksel mallara ikameler Uretilmesinden
¢ok daha ciddi bir sorun yaratmaktadir: Guney teknolojik bagimh hale gelmistir.
Kuzey'deki teknolojik ilerleme temel belirleyici olunca, Guney'in Grettigi basit
imalat sanayi mallari da, iksel mallann karakteristigini tasir olmaktadir. Bugiin
¢izgi, mamul mallar ile ilksel mallar arasinda degil, ilksel mallar ve basit imalat
sanayi mallan ile sofistike yeni Grunler (6zellikle yeni techizat, know-how ve
yénetim gibi ara mallar) arasindadir. Reel ticaret hadlerinin yoksullar aleyhine
dénmesinin nedeni, teknolojik bagimlihiktir.

“Uretime iligkin bilgi stogu ulusétesidir. Dunyanin her yerindeki Gretim
streglerinde gecerlidir, ulusal sinirlara bakilmaksizin ulasilabilirdir™. Ancak,
gunimizde ne teknoloji bir serbest maldir, ne de Glney'in Kuzey'e gbre
gelistiriimis olan bu teknolojiyi almasi sorunlarini gézecektir. Cunkl bu teknoloji
modern teknolojidir, diger bir deyigle sermaye-yodun, nitelik — yogun, hammadde

“IHans SINGER ve J.A. ANSARI: a.g.e.,27.

“2 Bu konuda daha detayll bir cahsma igin bkz. Prabirjit SARKAR ve Hans SINGER:
“Manufactured Exports Of Developing Countries and Their Terms Of Trade Since 1965, Export —
Led Versus Balanced Growth In The 1990's , New World Order Series Vol.13, Ed. Hans SINGER,
N. HATTI ve R. TANDON, B.R. Publishing Cooperation, (Delhi 1998).

3 Simon KUZNETS: a.g.m.,70.
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tasarruf eden, hammadde ikame eden bir teknolojidir. Singer — Ansari, “Yeni bilgi,
onlar (GuUney) igin gerekli ve yararh olan eski bilgiyi yok etmektedir.
Ekonomistlerin bu anlamda teknolojiyi, kalkinmayi kolaylastiran bir faktér olarak
gérmeleri yanhigtir. Bilginin hacmine degil, kompozisyonuna bakmak gerekir™.”
seklinde hakli bir uyarida bulunmaktadirlar. Bu yazarlar, bugin ulasgilabilir olan
teknolojinin, sadece en son ve en modern, daha agik bir deyigle, sermaye yogun
teknoloji olduduna dikkat gekmekte ve gercekte, Glney’in ulasabilecegi teknoloji
yelpazesinin geniglememis , tersine daralmig olduguna dikkat cekmektedirler.

1.3.2 Guney Igin Devletin Roll

Tam bu s6zi edilenlerden cikan énemli sonuglarin basinda, Guney
Glkelerinin kalkinmalarinda devlete énemli gérevier dustuda gelir. Kalkinma
firsatlari, diinya ¢apinda bazi faktérlere baglhidir. Din icin iyi olan bugin, bugin
icin iyi olan da, yarin i¢cin uygun olmayabilir. Bu nedenle, basanl kalkinma
stratejileri de, strekli degisen teknolojiye uygun sekilde surekli degismelidir.
Bugln her toplumun, ama O&zellikle de Guney'in, teknolojik 6zimleme
kapasitesini arttirmasi gerekmektedir. Piyasa mekanizmasi, bu sorunu tek basina
cbzmekte yetersiz kalacagindan, devlet kalkinmanin bagarisinda kilit gérevdedir.
Oyle ki, kalkinmayi surdirecek, yasam kalitesini arttiracak ve piyasalarin diizgiin
calismasini saglayacak olan odur®. Bugin “deviet’, kiresel dustnip, yerel
hareket etmelidir. Daha agik deyigle, devlet, insan faktérini, ekonomik blyume
potansiyelinin gereklerine goére geligtirebilmeli ve organize edebilmelidir. Bu
amagla devietin, ekonomik biyumeye hiz katacak cesitli kurumsal yenilikleri
yonlendirmesi, sosyal barigin koruyucusu olarak buyimenin g¢esitli gruplar
Uzerindeki olumsuz etkilerini gidermesi ve geligme igin gereken altyapiy! herkese
saglayabilmesi gerekmektedir®. Devletin, yeni teknolojinin gerektirdigi yeni
sosyal kurumlari (yeni tip fabrika, sirket, igci-igveren iligkisi...) dizenlemesi, yol
gbsteren, gézeten ve ‘denetleyen bir kurum olmasi gerekmektedir. Kisaca devlet,

*“ Hans SINGER ve J. A. ANSARI: a.g.e., 44.
4 Carlota PEREZ: a.g.t., 3.
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artan uluslararas| ticaret ve sermaye akimlaninin ulusal perspektiften daha
genisini gerektirdigi ginimGz danyasinda, toplumun uzun dénemli ortak
cikarlarini gézetecek ana kurumdur.

GOU'lerin godu yoksul olsa da, hepsi degildir ve sadece kisi bagina gelirin
gelismislik gostergesi olarak ele alinmast, ¢ok dar bir bakig acgisidir. Kalkinmanin
son hedefi kigibagina gelirde artig saglanmasi olsa da, artan gelirin kullanimi ve
dagilimi da kalkinma politikalari bakimindan en az gelir artigi kadar 6nemlidir. Bu
nedenle, politika olusturanlarin o&zellikle e@er geligtirilirse, ekonominin geri
kalaninda da hizli buyime saglayabilecek sektérieri ya da eger geligtirimezse
ekonomik geligmeyi kdstekleyebilecek sektdrleri gelistirmeye 6zen géstermeleri
gerekir. Herkesin egitim, saglk, beslenme ihtiyaglarinin adaletli sekilde
giderilememesi yoksul Glkenin iginde farkli gelir gruplari arasindaki gelir farkimin
giderek genislemesine yol agabilir. Bu noktada, “bu kogullara tahamml edilerek
ve adaletsiz gelir dagiimi desteklenerek, yatirnma dénlsecek fazla saglanmasi
ve bdylece de, ekonomik bliyimenin uyarimasi mamkan maddr?” sorusu akla
geimektedir. Bu konuda yapilan yeni caligmalarin ¢ogu, adaletsizlikierin ve
esitsizliklerin, blyumeyi uyarmak yerine, tam tersine engelleyecedi sonucunu
ortaya koymaktadir?’.

6 Simon KUZNETS: a.g.m., 70.

“Bir 6mek olarak bkz. Phillippe AGHION, E. CAROLI ve C. GARCIA- PENALOSA: “Inequality
and Economic Growth: The Perspective Of The New Growth Theories®, Jounal Of Economic
Literature, XXXVIl, (December 1999). Bu galismaya gore adaletsizlik, biiyiime lizerinde olumsuz
etkiler ortaya c¢ikanr. Bu olumsuzlukiar gelirin yeniden dagitimi yoluyla giderilebilir. Ancak, bu
durum bir kereye 6zgii bir sorun degildir. Calisma, bilyiimenin de adaletsizlik yarattifi ve siirekli
yeniden daditimci politikalarla bu adaletsizliklerin giderilmesi gerektidi, aksi halde bunlann
biiyiimeyi engelleyecedi sonucuna varmaktadir.
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2. ULUSLARARASI ILKSEL MAL TICARETI

Giney ilkelerinin blylk cogunlugunun, Gretim ve ihracatlarinda en buyik
paya sahip drunler ilksel mallardir.

Tablo 2: Giiney Ulkelerininlhracat Gelirieri Iginde liksel Mallann Payi
[Seciimis Bazi Ulke Omekleri (1989-1990 verileri)]

Utke Toplam lhracat gelirierinin %’si [ Toplam ihracat gelirlerinin %’si
olarak ilksel mallarin payi olarak baglica itkksel mallar
Zambia 99.7 Bakir 98.0
Rwanda 97.9 Kahve 73.0
sili 91.0 Bakir 46.3
Cad 72.0 Canli hayvan 58.0, pamuk 29.0

Kaynak: Belinda COOTE: The Trade Trap, Oxfam Publications, Oxford 1992,
$.6-7'den diizenlenmistir.

Bu agidan, ilksel mallarin son derece kendine 6zglu olan piyasa ve fiyat
kosullarini incelemekte yarar vardir.

2.1 Uluslararasi ilksel Mal Piyasalan

Iiksel mallara olan talep her seyden 6nce Engel kanununa baglidir. Bu tar
mallar icin talebin gelir esnekligi dustktur. Daha agik deyigle, gelir artigi, ilksel
mallara olan talebin artmasi sonucunu dogurmamaktadir. Bununla birlikte, ilksel
mal piyasalarinda talebi baylk élglide Kuzey'in imalat sanayi belirlemektedir ve
bu durum, Kuzey’'den kaynaklanan bir ¢ok faktéran ilksel mal piyasalarinda etkili
olmasi demektir. Bu faktérler gbyle siralanabilir:

1)Kuzey ekonomilerinin canlanma dénemlerinde, ilksel mallara, ézellikle
de minerallere olan talep artarken, Kuzey'in resesyon yasadiyi dénemlerde,
Guney’in hammaddelerine olan talebin de dustugi géraimektedir.

2)Kuzey'in ilksel mallara olan talebini belirleyen bir diger faktér de,
Kuzey'in bir yapisal dénigum icinde olmasidir. Oyle ki, Kuzey Glkelerinde bir
yandan imalat sanayi icinde metal kullanan sanayilerden elektronige dogru bir
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kayis yasanmakta, 6te yandan da sanayi Gretiminden hizmetiere dodru bir
yonelis gézlenmektedir.

3)Ayrica Kuzey'de, blyuk 6l¢lide ilksel hammaddeler kullanan otomobil,
dayanikli tiketim mallar gibi godu Grtne karg! talep doymustur.

4)Kuzey, teknoloji Ureten taraf olarak teknolojiyi ilksel mallari tasarruf edici
yénde ve hatta bu tir mallari tamamen ikame edici yonde geligtirebilmektedir.
Soyle ki, bir ilksel malin herhangi bir nedenle fiyati arthiginda, bu durum séz
konusu ilksel mall daha tasarruflu kullanmayi saglayacak tekniklerin ya da onun
bir ikamesinin geligtiriimesine yonelik aragtirmalari tetiklemektedir. Bir ilksel malin
sentetik ikamesi bir kez gelistirilip, bu sentetidin piyasasi bir kez olustuktan
sonra, artik s6z konusu ilksel malin fiyati digse bile talep kolay kolay bu ilksel
maldan yana dénmemektedir“. Omegin, sentetik kumag, sentetik kauguk ve
sentetik deri, petro - kimya endustrisinin kollaridir ve bu mallarin Gretiminde
yiksek sofistike teknoloji kullanilir, buylk 6lgide 6lcek ekonomilerinden
yararlanilir, sermaye yogun Gretim yapilir ve blylik ¢apli finansal yatirnnm gerekir.
Daha da énemlisi, bu mallarin aretimi, ciddi uluslararasi gikarlara konu olmusg ve
bu mallarin piyasalarina giriglere karsi ciddi finansal engeller konulmugtur®.

Singer - Ansari bu gekilde Gretilen sentetiklerin, fakir Glkelerin en geri
kalmig sektérinde Uretilen dogal ilksel mallar karsisinda gu avantajlara sahip
olacagini vurgular™; ‘

- ilksel Grtinler standardize olamazken, sentetik Grtinler standarttir.

- Sentetik Granlerin Gretiminde, talep Gzerine kalite degisikligine gidilebilir.

- Sentetik Grtnler, genellikle ilksellerden daha dayanikiidir.

- ilksel mallar cesitli Glkelerde ¢ok sayida kiiglik birimde (Uretilirken,
sentetikler, bir kag tane bayuk ¢aph, yuksek teknolojili sanayi yatiriminda Gretilir

8 Hans SINGER ve J. A. ANSARI: a.g.e., 78.
“ Hans SINGER ve J. A. ANSARI: a.g.e., 78.
% Hans SINGER ve J. A. ANSARI: a.g.e., 79.
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ve bu nedenle sentetiklerin Gretiminde, piyasa trendleri kolaylikla tahmin
edilebilir. Bdylelikle, gerektiginde, Greticiler kolaylikla birlikte hareket edebilirler.

5)ilksel Urtnlere olan talebi etkileyen 6nemli bir diger faktor, Kuzey
Ulkelerinde de tarim ve emek yodun imalat kollarinda Uretim yapilmakta
olmasidir. Kuzey, bu kesimlerde istihdam olan nifusunu korumak igin
korumaciia bagvurmaktadir. Ornegin, tarimsal Greticilerini korumak igin garantili
minimum fiyat, ithalata kargi koruma 6nlemleri ve ihracat tegvikleri yéntemlerine
bagvurmaktadir. ABD ve AB’de bu tir desteklemeler sonucunda arz fazlalari
olugsmus ve bu Ulkeler kendi kendine yeter olmay: ¢oktan agarak baglica tarimsal
aran ihracatcilari haline gelmislerdir. Japonya ise, Ureticilerine sadece kendine
yeterlili§i saglayacak dlclide destek vermekle yetinmigtir. Sonug olarak, Kuzey'in
tarimini korumasi, Glney igin tarmsal Grln fiyatlarimin dagmesi ve piyasa
paylarini kaybetmek anlamina gelmisgtir.

6)Kuzey ulkeleri, iglenmig tarim Grlnleri ithalatinda yiksek efektif koruma
oranlarina bagvurmaktadir’. Omegin, AB ¢ekirdek haldeki kakaoya %3 tarife
uygularken, islenmis, toz haline getirilmis kakaoya %16 tarife koymaktadir>. Ug
buyltk Kuzey pazari da, b{tin tropik Grunlerin (¢ay, kahve, baharat, kauguk vb.)
islenmigleri icin bu tarz yuksek tarifelere bagvurmaktadiriar. isleme agamalari,
ilksel mallara énemli 6igiide katma degder eklediginden, Uglincii Diinya Glkelerinin
urbnlerini igleyerek satamamalari, bu Ulkelerin ihracatlarindan gerektigi kadar
kazangl cikamamalarina yol agmaktadir.

7)Kuzey'in ilksel mallar ticaretinde g¢okuluslu girketlerin blyuk agirhig
vardir. Omegin, tahil (cereal) ihracatini bes sirket kontrol etmektedir (Cargill,
Continental, Andre’, Dreyfuss ve Bunge- Bom)®. Bu GUS'larin gogu da, dikey

51 Bu durum “tarifelerin kademelendirilmesi® olarak adlandinimaktadir. Islemenin her agamasinda
daha yiiksek bir tarife oram uygulanmaktadir.

52 Belinda COOTE: a.g.e., 95.

3 Jacques MORRISSET: “Unfair Trade? The Incresing Gap Between World And Domestic Prices
In Commodity Markets During The Past 25 Years”, World Bank Economic Review, Vol.12, No: 3,
(1998), 519.
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entegrasyona gitmiglerdir. Bir 6érnek verecek olursak, dinyanin en énde gelen
tahil ticareti sirketlerinden Cargill'in dinyanin bir ¢ok yerinde plantasyonlari,
depolari ve nakliye araglarn vardir. Ayrica, CUS'lar yaptiklan reklam
kampanyalari ile Kuzey'in talebini yénlendirebilme glicline de sahiptirler.

ilksel mal piyasalarinda CUS'lar, farkli Glkelerde gesitli ilksel mallar
tzerinde farkli derecelerde kontrol giiciine sahiptirier™. Ozellikle, mineral ve
metaller (demir, mangan, bakir ve nikel) ile bazi tropik Grinlerin (6zellikle muz)
ticaretinde kontrol glcleri daha fazladir. Yine, bazi gida mallari ve tarimsal
hammaddelerde de adirliklari vardir. CUS'lar bu kontroll gu gekillerde saglarlar.

a)GOU’de, baz: sirketler ya da subelerin mulkiyetierinin cogunlugunu vaya
tamamini alarak, bunlarin Gretimieri Gzerinde etkin kontrol sagdlarlar. Bu girketierin
ic fiyatlar Gizerinden hasilanin blytk bélimani, GU'deki ana sirkete naklederler.
Bu durumun en iyi érmegdi, GU'lere ait gelik sirketlerinin, GOU'lerde demir
madenlerinin  mulkiyetini almalandir. Mdalkiyeti CUS’larda olan demir
madenlerinden yapilan ihracat, GOU'lerin toplam demir ihracatinin 1/3'GnQ
olusturmaktadir.

b)Alici olarak GUS'lar ve satici olarak bireysel GOU ureticileri arasinda,
uzun dénemli kontratlar yapilir. Cogu kez, muz sektérinde oldugu gibi CUS'larin
oligopolistik bir konumian vardir ve béylece CUS'lar, yapilan kontratta fiyat
duzeyinin serbest rekabetgi piyasa fiyat dizeyinin ¢ok altinda belirlenmesini
saglayabilirler.

c)GOUnun wrettigi bir malda CUS'un alici olarak monopsoncu glci
olabilir. Kolonicilik déneminde, devletler tarafindan CUS$'lara bdyle bir tekel guci
sik¢a saglanmistir. Ancak, gunimizde GUS’larin Glke igindeki pazarlama agini
ya da cok gerekli bir igleme asamasini kontrol etmek yoluyla tekel glcl elde
ettkileri gérulmektedir. Ornedin, 1971’e kadar Cad'da pamuk, kéyla Ureticiler

3 Alfred MAIZELS: * A New International Strategy For Primary Commaodities®, A World Divided ,
Ed. G. K. HELLEINER, Cambridge University Press, (Cambridge 1976), 47.
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tarafindan dretilip bir Fransiz sirketi tarafindan aliniyordu. Bu sirketin, tlke iginde
ham pamug@u igleme ve pazarlama tekeli vardi. Diger bir 6rmek, Dogu Afrika'nin
tum pyrethrum ekstresini tek bir CUS'un almasidir. Bu durum, bu firmanin ihracat
igin gerekli olan kizartma ve vakumlu paketleme techizatina sahip olmasindan
kaynaklanmaktadir.

Hangi yolu izlerse izlesin, alici veya satici olarak bir GOU'nan bir ilksel
malinda bdyle bir kontrol sadlayabilen bir CUS'un, bu ilksel mali bagka bir yerde
islemekte 6zel bir gikari varsa, CUS, bu GOU'niin kendisinin isleme sanayi
kurmasini kisitlayici ve énleyici 6nlemler almaktan kagmmayacaktlrss.

ilksel mal wreticisi Guney Ulkelerine bakildiginda, hergeyden énce bu
Ulkelerin ihracat gelirlerinin siklikla az sayida, hatta ¢ogu kez de bir veya birkag
ilksel mala dayandi§i goéraiir.

Tarimsal ilksel mallarin arzi, hava kosullarina bagli olarak dalgalanma
g6sterir. Uriin miktari, hava kosullarina bagh olarak bol, kit, kaliteli veya kalitesiz
olabilir. Bununla birlikte, kéta hava kosullari disinda, uluslararasi ilksel mal
piyasalarinda yukarida belirtilen nedenlerle Kuzey'in ilksel mallara olan talebi
digse bile, Gliney’de bu tar mallarin Gretimine devam edilmekte arz
kisilamamaktadir. Bunun sebebi, Glney insanlarinin blaytuk bélimanin bagka
hicbir gelir kaynagi olmamasidir. Gegimlik tarim yapan bir kiglk ciftci 6rneginde
oldugu gibi, bu insanlar yaptiklari tretimin bir bélumayle karinlarini doyursalar
bile, doktora gittiklerinde veya giyinmek igin kumag aldiklarinda vb. édemeyi
parayla yapmak zorundadiriar ve paraya tek ulagsma yollarn da Urettikleri ilksel
mal: satabilmeleridir. Bunun sonucudur ki, ilksel mallara olan talep dustigtnde,
arz kisilamaz ve Giney Ulkelerinde stoklar birikir. Hatta denilebilir ki, stok
yapmak bile kaglk ureticiler igin bir lGkstar, ¢Unkdl ¢odunun Grinini
. stoklayacaklari depolari yoktur ve bu nedenle, UrGnlerini satmak icin daha da
blylk bir baski hissederler. Bu durum, “ilksel mal bagimhh§®” olarak

55 Alfred MAIZELS: a.g.m., 48.
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adlandinimaktadir ve ilksel mal bagmiisi Guney ulkelerinde, bdylelikle,
kaginiimaz olarak olusan arz fazlalari, uluslararasi piyasalarda s6z konusu ilksel
malin fiyatini agag: cekecektir.

Kisacasi, Glney'in organize olmaktan ¢ok uzak, kaguk Olgekli, ilkel
teknolojili ve yagamlarini stirdurebilmek igin Grettikleri ilksel malin o yilki ihracat
gelirine muhta¢ olan Greticilerinin kargisinda, Kuzey'in yillik cirolari Glney'in
ilksel mallar ihracatgisi Glkelerinin toplam GSMH’larini asan CUS’larinin olmasi,
ilksel mal piyasalarinin temel karakteristigidir. Bu anlamda, kugkusuz, serbest
ticaret ve serbest piyasalar gercekte, 6rnegin, Afrika’li kakao Ureticilerinin
karsisindaki bir avug, Kuzey’e ait GUS’tan bagka bir sey degildir*®.

2.2 iiksel Mal Fiyatlan
2.2.1 Uluslararasi Piyasalarda Fiyat Hareketleri

Gerek dinya sanayi Uretimindeki teknolojik gelismelere, gerek de cesitli
arz faktérierine bagh olarak, dinya ilksel mal Gretim ve tiketiminde dengesizlikler
ortaya ¢ikmaktadir. Bu dengesizlikler sonucunda, kisa ve uzun dénemli fiyat
haraketleri sekillenmektedir. Kendine 6zgl kogullari olan dinya ilksel mal
piyasalarinda, fiyatlarin kisa dbénemli oynamalari yidan yila %10-15'
bulabilmekte ve bu durum, ilksel mal bagimlisi Giney ulkelerinin ihracat
gelirlerinde buylk belirsizliklere yol agmaktadir. Bu ekonomiler, uzun dénemli
bakis acilanni kaybetmekte ve kalkinmalarini istikrarli  bir gekilde
gerceklestirememektedirler.

Ote yandan, dinya ilksel mal piyasalarinda sik sik kisa ve uzun dénemli
inig ve cikiglar oimakla birlikte, pek ¢ok ilksel malin fiyatlarinda gérilen soklar cok
uzun surmektedir. Bu durum, hikimetlerin fiyat istikrarini saglama cabalarini
etkisiz kilacak ve dig bor¢lanmay: surdarilemez hale getirecektir.

% Belinda COOTE: a.g.e., 105.



39

1957 — 98 dénemine iligkin 44 ilksel mali kapsayan bir IMF arastirmasi®,
bu ilksel mallardan 34'Unde fiyat soklarinin sonlu oldugunu, ancak yine de,
fiyatlarin eski ortalamalarina geri dénmelerinin ¢ok uzun strddduni ortaya
koymaktadir. Kalan 10 ilksel malda ise goklar streklidir. Fiyat soklari sonlu olan
34 ilksel malin 17’sinde goklar beg yildan kisa ve bunlardan sadece 7'sinde bir
yildan daha kisa stirmektedir. Diger 17’sinde ise 5 yildan daha uzun siren soklar
yaganmaktadir. Herhangi bir fiyat istikrari programinin en fazla 60 ay
surdUrllebilecedi, daha uzun bir uygulamanin maliyetinin faydasini asacagi
dasUndldugunde, ortaya gbyle bir sonu¢ ¢ikmaktadir: Fiyat soklari sonlu olan,
fakat 60 aydan daha uzun stren 17 ilksel mal ve daha 6nce goklarin strekli
oldugu belirtilen 10 ilksel mal igin higbir fiyat istikrar programi strdrmek olanakl
degildir. Ote yandan, fiyat goklari 60 aydan kisa siren 17 ilksel maldan da
sadece 5 tanesini etkileyen soklarin %95'i 60 aydan kisa strmektedir. Daha agik
deyisle, bu mallarin da, uzun sureli soklar yasamalari olasidir ve bu durumda,
yapilmig bir fiyat istikrari program yuratalemeyebilir.

1957-99 dénemini kapsayan IMF kaynakli bir calismaya gore™, ilksel
mallarin fiyat ¢evrimlerinde, fiyatlardaki dusislerin ortalama olarak 63 ay ve
yukseliglerin ortalama olarak 37 ay sUrdagu gériimektedir. Ayrica, fiyatlardaki
ylkseliglerden neredeyse iki kat daha uzun suren disuslerin, oranlan da
yukseliglerden fazla olmaktadir. Daha agik deyigle, ilksel mal fiyatlari 6rmegin
%37 dugup, tekrar sadece %28 yilkselebilmektedir. Agiktir ki, bu durum
sonucunda, ilgili ddnemde petrol digindaki ilksel mallarin fiyatlarinda reel olarak
bir dugts yasanmigtir.

7 Paul CASHIN, H. LIANG ve C. J. Mc DERMOTT: “Do Commodity Price Shocks Last Too Long
For Stabilization Schemes To Work?", Finance&Development, (September 1999),
http:\www.imf.org/external/pubs.



Tablo 3: 1957-99 Doneminde liksel Mallarin Fiyatlanindaki Inis ve Cikiglann

Siire ve Oranlan
1957-99 déneminde Tarih Siire Oran
En biiyiik diisiis 1977-1987 10w - %50
En biiyiik yiikselis 1971 sonu —1974 bagi 25yl + %44
Kaynak: IMF, World Economic Outlook 2000, (Spring), Box 2.2: Cycles In Nonfuel
Commaeodity Prices.

liksel mal fiyat cevrimleri buyik élgiide, sanayilesmis Ulkelerin ekonomik
cevrimlerini izlemektedir. Sanayilegmis Ulkelerin ciddi bir gerileme yagadig
dénemlerde, ilksel mal fiyatlar da diglige gegmektedir. Ancak, ayni dénemde
ilksel mallarin arzlarinin ne yoénde degisecedi de fiyatlarin dugmesine etki
edecektir. Kuzey'de bdyle bir resesyon dénemine girilmisken, Guney'de ilksel
mal dretiminin artmasi, bu mallarin fiyatlarinda yasanacak dlglsu
kérikleyecektir. Ornegin, 1977-87 déneminde fiyatlardaki dusisin bu derece
siddetli olmasinda, talep faktérleri kadar arz faktérieri de etkili olmustur.

Dunya talebindeki hareketler, ¢ogu ilksel malin fiyatini benzer gekilde
etkileyecektir, ¢linkil sanayilesmis Ulkeler hemen her cesit ilksel mal ithal
etmektedirler. Ancak, her GOU sadece bir veya birkag ilksel mal ihrag
edebildiginden, bu ilksel mallarin fiyatian kendi arz kosullarina bagli olarak, Gteki
ilksel mallarla paralel olmayan bir sekilde haraket edebilir”>. Omegin, bir ilksel
malin ikamesinin geligtirilmesi, bir ilksel mal igin yeni Ureticilerin piyasaya
girmeleri veya bir bdlgede hava kogullarinin kéta gitmesi sonucu o dénemde o
ilkksel malin hasilasi etkilenecektir. Bd tur durumiarda, sadece s6z konusu ilksel
malin fiyati dalgalanir. Ne var ki, genel ve kronik istikrarsizli§i piyasalara getiren
sanayilegmis Glkelerdeki istikrarsizliktir™®. Kuzey'in aktivitelerindeki canlanma ve
gerilemeler, tim Guney ulkelerini etkilemektedir. Tek tek ilksel mallar igin
cevrimler, kendi arz kogullarina goére birbirlerinden farkli da olsalar, ¢ogu
durumda ilksel mallarin fiyatlarinin dasus dénemilerindeki ortalama fiyat dugus

38 |MF, World Economic Outlook 2000, (Spring), Box 2.2: Cycles In Nonfuel Commodity Prices.

5% |MF, World Economic Outlook 2000, a.g.r., 86.

% Joan ROBINSON: “Trade In Primary Commodities”, International Political Economy, Ed. J. A.
FRIEDEN ve D. A. LAKE, Unwin Hyman Pbl. (London 1891), 380.
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oranlari, fiyatlarin yikseldigi dénemlerdeki ortalama yUkselig oranlarini agtigi-igin
reel ilksel mal fiyatlari agadi dogru bir trend iziemektedir.

ilksel mal piyasalarinda kisa dénemili fiyat istikrarsizligi her zaman ciddi bir
sorun olagelmistir. ilksel mallarin kisa dénemli fiyat dalgalanmalarinda aracilarin
(dealer) da bir roli oldugu sdylenebilir. Ders kitaplarinda, aracilarin fiyatlar
dastagunde alig yapip stoklayacaklari ve fiyatlar tekrar yikseldiginde de, satig
yaparak fiyat istikrarini saglamak roluna ustlendikleri aniatlllr. Ancak, tersine,
aracilar spekilasyon yaparak fiyat istikrarsizigina da yolacabilmektedirler®..
Fiyatlarda bir artig oldugunda aracilar, fiyatlarin daha da artacad: bekientisiyle
satin almaya yénelebilir ve benzer gekilde bir fiyat daglsi halinde, daha da duger
endisesiyle elindekinin tamamini satmaya caligabilir. Ozellikle, aracilarin “strd
davranig” gdstermeleri durumunda, ilksel mallanin fiyatlarinda dalgalanmalara
neden olmalari kaginilmazdir. Ancak 1980’lerden itibaren reel ilksel mal
ﬁyatlarmdaki62 dasme trendi, kisa dénemili dalgalanmalardan ¢ok daha ciddi bir
sorun olarak 6n plana gec¢mistir. 1970’'lerde petrol diginda kalan ilksel maliarin
fiyatlar ve imalat mallarinin fiyatlan benzer oranlarda arttigindan reel ilksel mal
fiyatlari trendi degismemekteydi®®. Ne var ki, 1980’lerde reel ilksel mal fiyatiari
dusmeye baglamig, ézellikle 80'lerin ikinci yarisinda bu dusis hizianmistir. Oyle
ki, reel ilksel mal fiyatlarinin genel dizeyi 1986'da, 1932 Buyuk Depresyon
dlzeyinin de altina dagmustar. 1990°larda durum daha da kétldar. Dinya
Bankasi'nin “petrol diginda kalan ilksel mallarin reel fiyatlari endeksi’, 1991°de
1980 dlzeyinin %40 altina inmisken, 1992'de 1986 duzeyinin de %13 altina
gerilemigtir. Son verilere bakildiginda,1999 yazindan beri petrol digindaki ilksel
mal fiyatlari bir dier ¢evrimin dip noktasina ulagmigtir. Bu dagus, 80'lerin
bagindaki ve sonundaki iki gevrimsel dislsten hem daha uzun surmig hem de

61 Joan ROBINSON: a.g.m., 381.

62 Reel ilksel mal fiyatlan = nominal ilksel mal fiyat endekslerinin GU'lerin imalat ihracatian
endeksleri ile deflate edilmesiyle bulunur.

8 Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, Export — Led Versus Balanced Growth In The 1990's, New World Order Series
Vol.13, Ed. Hans SINGER, N. HATTI ve R. TANDON, B. R. Publishing Cooperation, (Delhi 1998),
302.
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daha derin olmustur. Gerek Dogu Asya krizi ve izleyen krizlerin sanayilesmis
Kuzey ulkelerinin tiketimlerini geriletmesi, gerekse Guney’in ilksel mal Gretiminin
iyi hava kosullari vb. nedenlerie artmaya devam etmesi, ilksel mal fiyatlarindaki
dusiusa hizlandirmistir®™. Fiyatlann tekrar yikselmesi beklenmektedir. Ancak
yukselis, dugls kadar keskin olmadiginda, uzun dénemli trendin daha da
gerileyecegi agiktir.

Son yillarda ilksel mal fiyatlannda gbzlenen bu diusls trendinde, yuksek
dis borg servisleri nedeniyle, ayni ilksel mallarin dreticisi olan GOU'lerin
ihracatlarini arttirmaya ¢alismalari énemli rol oynamaktadir. Gelir ve fiyat
esnekligi kati olan dig talebin, Ustine Ustlik bir de geriledi§i bir ddnemde sz
konusu ilksel mallarin arzinin geniglemesi, ilksel mal fiyatlarinin dagmesiyie ve
ihracatgi GOU'lerin ihracat gelirlerinin iyice azalmasiyla sonuglanmaktadir®®. Bu
acidan, IMF ve Dinya Bankasi ciddi sekilde elegtirimektedir. Bu kurumlar,
GOU'lerin kendilerine 6zgu o6zelliklerini gbézetmeksizin, her bagvuran Ulkeye
devaliiasyon yapmasini ve ihracatlarint arttirmasini tavsiye etmektedirler®.
Boylece, daha 6nce deginildigi Gzere, ayni ilksel malin ihracatgilan ihracatlarini
arttirdiklarinda, “kompozisyonun  aldaticihg’® denilen durum ortaya
ctkabilmektedir. Devaliasyon, ihracati 'arttlrmakla birlikte, ilksel mal Ureticileri s6z
konusu oldugunda, ihracat gelirlerinin azalmasina yol agmaktadir. Ornegin, 1980-
85 arasinda GOU’lerin bakir ihracatlari %10 artmig, ama bakirdan elde ettikleri
ihracat kazanglar %35 azalmistir®’. Yapisal uyum programlarina yanagmayan ve
ihracatlarini arttirmayanlar ise, bu tarz kayiplar yagsamamiglardir. Ayrica, érnegin,
Sil'nin devalliasyonu, Zambia ve Zaire gibi diger bakir ihracatcilarini da
etkilemektedir. Rekabetciliklerini korumak igin onlar da devalliasyona
basvururiarsa, bakir fiyatian dugecektedir.

& IMF, World Economic Qutlook 2000, a.g.r., 66.

85 Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, a.g.m., 303.

6 Matthias LUTZ ve Hans SINGER: a.g.m., 125.

% Belinda COOTE: a.g.e., 35.
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Belirtmek gerekir ki, ilksel mal fiyatlar uluslararasi piyasalarda 1970'lerden
beri bir dugme trendi yasamaktayken, aymi dénemde, sanayilesmis Ulkelerde
ilksel mallar icin tiketici fiyatlan artmaktadir. Omegin, kahvenin dinya
piyasasinda fiyati %18 dugmigken, ABD'li tiketiciler icin %240 artmigtir®®. Bu
durum, tim ilksel mallar ve tim sanayilegmig Ulkeler icin gecerlidir. Morriset’in
calismasi, ele aldig: alti ilksel mal baglaminda® danya toptan fiyatian ile yerli
toptan fiyatlar arasindaki ve yerli toptan fiyatlar ile yerli tuketici fiyatlar arasindaki
spredlerin (spread) neden arttigini incelemektedir.

1975 - 94 doéneminde’”, dunya ve yerli tiketici fiyatlar arasindaki
spredlerin, tim sanayilesmis Glkelerde ve ilksel mallarda artmakta oldugu
gorulmektedir. Oyle ki, sanayilesmis tlkelerde spredlérin artmasi, ilgili dénemde
%83 -166 arasinda degismektedir. figing bir sekilde, her malin spredindeki
degismeler, butin sanayilegsmis Glkelerde, birlikte hareket etmektedir. Ozellikle
dinya fiyatlari ve i¢ tUketici fiyatlari arasindaki korelasyonlar her tlkede g¢ok
guclidar. Daha acik deyisle, her ilksel mala iligkin spredler tek tek uUlkelerde
degil, tim Kuzey piyasalarinda birden degismektedir. Morisset calismasinda, bu
durumun nedenini; sanayilegmis Glkelerdeki ticaret kisitlamalarina, Kuzey
piyasalarinda pazarlama maliyetlerinin satig fiyatlarina yansitiimasina ya da
dretim, toptancilik, isleme ve perakendecilik aktiviteleri arasinda verimlilik
kazanglan bakimindan farklar bulunmasina dayandirmaya yoénelik agiklamalan
yetersiz saymaktadir ve CUS’larin, ilksel mal piyasalarini etkileme gugleri
Gzerinde durmaktadir. Oyle ki, CUS'larin alici ve saticilar arasinda stratejik bir
konumlar vardir. Cogu ilksel mal piyasasinda talebi birkag tane CUS
olusturmaktadir. Ornegin, séz konusu galigmada incelenen alti ilksel malin
toplam uluslararasi ticaretinin yaklasik %70’i, alti veya daha az sayida CUS'un

88 Jacques MORRISSET: a.g.m., 503.

% Bu mallar et, ham petrol , kahve , piring , seker ve bugdaydir. Hepsinde isleme gok azdir ve
boylelikie egzojen faktérer disarida birakilmigtir. Hepsi gesitli tiirden iriinlerdir. Bunlardan 5
tanesi hem GU hem de GOU'lerde iiretilmektedir. Sadece kahve tropik bir iiriindiir. Aralarindaki
tek mineral de petroldiir.

7 Caligmada %degismeler yerine endeks degerleri kullaniimigtir. 1980= 100 olarak baz yil kabul
edilmigtir.
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kontroll altindadir. Ayrica, GUS'lar daha 6nce de deginildigi gibi, dikey
entegrasyona giderek hem toptan, hem de perakende fiyatlan
etkileyebilmektedirler (kendi plantasyonlari, depolama ve nakliye olanaklan vb.
vardir).

Ozetle, ilksel mallara olan talebin gelir ve fiyat esnekliginin dustk
olmasmnin yanisira, denilebilir ki, bu mallarin “nihai talepleri, baglica tuketici
piyasalarinda arttirilamaz, ¢nka ilksel mal fiyatlarindaki dugtsler, yerli thketici

fiyatlarina ya hi¢ ya da tam olarak aktarilamaz’?".

2.2.2 ilksel Mallar Ticaretinden Kazanglar

GOU ekonomilerinde, tasarruflar ile biyime arasinda ve tasarruflar ile
ihracat kazanglan arasindaki pozitif yonli iligkiler nedeniyle, dig ticaret
sektéranin 6zel bir nemi vardir’2. Singer, milli gelirin artan bir fonksiyonu olan
mutlak dis ticaret miktari ile dig ticaretin milli gelire oraninin siklikla kangtirildigini
ve bu nedenle, dis ticaretin GOU'ler icin, sanayilesmis Glkeler icin oldugu kadar
énemli olmadigi yanilgisina kolaylikla dastlduguna vurgulamaktadir’®. Oyle ki,
bir Glkenin milli geliri ne kadar diusik dizeyde ise, o Ulkede dig ticaret de o
Slcide 6nem kazanmaktadir. Ayrica, Guney Ulkelerinde, ihracat sektérll ve i¢
piyasaya donuk Gretim yapan sektdrler arasinda ciddi verimlilik farklari vardir.
Metal madenleri, plantasyonlar gibi ihracata yonelik endlstriler buylk o6igtde
yabanci teknoloji ile desteklenmig sermaye yodun bir yapi sergilerken, yerii
kullanima yonelik Gretim, ilkel metotlarla gergeklestirilir. istihdam istatistikleri, bu
iki sektérde istihdam edilenlerin verimliliklerini esit varsaydigindan, GOU'lerde
ihracat kesiminde istihdam edilenlerin orani, sanayilesmig Ulkelerde ihracat
kesiminde istihdam edilenlerin oranindan dusitk ¢ikar ve kolaylikla dig ticaretin

1 Jacques MORRISSET: a.g.m., 520.
72 Hans SINGER ve J. A. ANSARI: a.g.e., 52.
3 Hans SINGER: “The Distributions Of Gains Between Investing and Borrowing Countries®,

Economics Of Trade and Development, Ed. James D. THEBERGE, John Wiley & Sons Pbl.,
(New York 1968), 236.
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GOU'ler igin GU’lere gore daha az énemli oldudu sanilabilir. Oysa, GOU'lerde
ihracat sektérinde caliganlarin verimlilikleri yerli sektérde ¢aligsanlarinkinden ¢ok
daha ytksektir’®.

GOU'ler, zorunlu ithalatlarini kargilamak igin inracat gelirlerine ve sermaye
birikimi saglamak igcin de ihracat fazlasina ihtiyag duymaktadirlar. Guney
Glkelerinin pek ¢ogunun ihracat gelirlerinin énemli bir bolimG bir veya birkag
ilksel malin ihra¢ edilmesinden elde edildiginden, ilksel mal piyasalarindaki her
turlu fiyat ve miktar dalgalanmalari ve ticaret hadlerinin hareketieri Guney igin
yagamsal énem tagimaktadir. Somut bir 6rnek olarak, ihracat gelirlerinin %80'ini
ilksel mallarin (%12-16 pamuk ve %40 kahve ...) olusturdugu Tanzanya, 80’ler
boyunca diigen ilksel mal fiyatlar nedeniyle strekli bir gelir kaybi yagamigtir’.
1985'te pamugun fiyati distigunde, Tanzanya ayni miktarda pamuk Gretip,
1984'deki ihracat kazancinin ancak yarisini kazanabilmigtir. Tum Sahra- Alti
Afrika’nin ve Guney'in tim diger ilksel mal Greticilerinin bagina gelen de ayni
durumdur. 1980 — 91 dénemine iligkin yapilan bir calismaya gére’®, 1991 yilinda
GOU'lerin, petrol diginda kalan ilksel mallar ihracatinda, toplam ticaret hadleri
kayiplarn yaklagik 60 milyon dolar bulmaktadir ve bu miktar ayni yila ait
GOU’lere verilmis olan bilateral ve multilateral yardimlarin toplamini agmaktadir.
Bélgelere bakildidinda, séz konusu ticaret hadleri kayiplarinin en siddetli
yagsandigi bdlgenin, tek basina petrol digi ilksel mallar ihracati degerinin
%50’'sinden fazlasini temsil eden Sahra- Alti Afrika oldugu gérular.

“Ticaret hadleri®, basitce “ihracatin satin alma gicl” olarak adlandirilabilir.
Ticaret hadlerinin ilksel mallar aleyhine degismesi, ilksel mallara bagimh Giney
Glkerinin, ithal etmek zorunda olduklari imalat mallan fiyatlarinin gérece artmasi
ve ihracatini yaptiklari ilksel mallarin fiyatlaninin gérece digmesi demektir. Inigler
ve cikislar yasanmakia beraber, ticaret hadleri trendi dugmektedir ve 1980’lerden

74 Hans SINGER: a.g.m., 237.

75 Belinda COOTE: a.g.e., 3.

76 Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, a.g.m., 303.



46

itibaren durum daha da kétlye gitmigtir. 1980’lerin ilk yarisinda Sahra — Alti
Afrika’nin ihracatinin satinalma glict %50 dismus, 80'lerin ikinci yarisinda biraz
toparlansa da, kétiye gitmeye devam etmektedir. 1980’lerde sanayilegmis
Glkelerin ticaret hadleri %12 artig gosterirken, érmegin Rwanda’nin ticaret hadleri
%47 gerilemistir’”.

iiksel mal piyasalarinda dunyanin dért bir yaninda ayni mali Ureten gok
sayida kiglk Uretici Ulke birbiriyle rekabet ettidinden, ilksel mallarin arzi
sinirfandirilamamakta ve bu durum, fiyat dasUgleriyle ve ticaret hadlerindeki
gerilemeyle bag edilememesindeki en énemli etken olmaktadir. Omegin, Dogu
Afrika'nin ¢ay ve kahve lretmeye basglamasi Hindistan ve Brezilya'yr kéth
etkilemektedir’®. Oyle ki, bir cok tropik mal igin birbirleriyle rekabet eden bu tg
Guney Ulkesi ilksel mallara olan talep kati oldujundan, ticaretten kazanglarinin
dastigunu gérmektedirler.

inracat kazanglar dustugunde, GOU'lerin dis borglanmalari artmakta ve
hikimetier kamu harcamalarint kismaya calismaktadir. Daha agik deyisle,
tesvikler kaldirilmakta, kalkinmada Kilit role sahip saglik, egitim vb. temel kamu
hizmetlerinde kesinti yapiimaktadir. Belitmek gerekir ki, 1980’lerde yasanan borg
krizinin Glney Ulkelerinin ilksel mallara olan bagimlilgi ile yakin bir ilgisi vardir. O
dénemde dusen ticaret hadleri nedeniyle darda kalan Glney Ulkeleri, Kuzey
bankalarinda biriken petro dolar fazlalarindan borglandilar. Ne var ki, ilksel mal
fiyatiari daha da diagunce ve ticaret hadleri gerileyince Guney giderek artan dig
bor¢larini édeyebilmek icin déviz bulmak, bunun igin de ihracatini arttirmak
baskisi altina girdi. IMF ve Dunya Bankasi, Guney Ulkelerine devalGasyon
yapmalari, ihracatlarini arttirmalart ve ithalatlannt kismalant yénunde sartlar
kosan yapisal uyum programlari sundular. Ancak, bu regeteler, ithal ikamesine
izin vermemiglerdir. Bu nedenle, bu (lkelerin sermaye ve ara mali ithalati,

77 Belinda COOTE: a.g.e., 8.
78 Joan ROBINSON: a.g.m., 378.
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gercekte, buyime ve kalkinmalan pahasina kisiimistir’®. Ote yandan,
devallasyon yapmanin ve ilksel mallar ihracatlarini arttirmanin ise ilksel mal
ihracatgisi Glkeler igin son derece trajik sonuglar dogurdugu agtktir. Devalliasyon
yaparak fiyat avantaji yakalayan bir ilksel mal ihracatgisi, bu mallara olan talebin
fiyat esnekligi kati oldugundan, daha agik deyigle, toplam talepte bir artig
olmayacag@indan yalmizca ayni malin Greticisi bir diger Ulkenin piyasa payini
kapmakla kalir. Omegin, cay veya yagl tohumlarin Ureticileri arasindaki rekabet,
talebi yalnizca birinden digerine kaydirir, ama toplam kazanci arttirmaz™. Ustelik,
fiyattaki diugsme satig miktarini arttirsa bile eger satig miktarindaki artig, fiyattaki
dugme oranindan az olursa, batin saticilarin birden toplam kazanglari dager.
Ayni ilksel malin ihracatgisi Glkelerin, resmi kuruluglarca dig borg servisleri igin
devalQiasyon yapmaya zorlanmalan siklikla bu sekilde sonuglanmaktadir.

Ote yandan, ilksel mal bagimlisi Guney ulkelerinde ilksel mal Gretimine
yonelik yatinmlar buyuk 6lgide gelismis Kuzey Ulkelerine ait CUS'larca
yapiimaktadir. Singer, bu tur yatinmiarin tetikleyecedi gelirde , istihdamda,
sermaye birikiminde, teknik bilgide ve digsal ekonomilerde birikimsel artig
seklindeki ¢arpan etkilerinin, yatirimin yapildigi GOU’lerde degil, yatirnmi yapmig
olan GU'lerde ortaya gikacadini séylemektedir. Bu tar yatirnmlar, GOU
insanlarina yénelik olarak degil, GU insanlarina gida ve hammadde sa§lamak
icin yapiliriar. Bunun sonucunda da bu tir yatinmlar GOU'ler igin “yabanci® ve
GU'ler icin “kendi i¢c yatinmi® niteli§i tasirlar. Bu durum, GOU'lerin ilksel mal
ticaretinden kazanclari ile gok yakindan iligkilidir. Kuzey'in kendi insanlarina gida
ve hammadde saglamak icin Giney'de yaptidi yatinmlar yoluyla, Giney'in dig
ticarette ilksel mallar ihracatinda uzmanlagmasini tesvik ettigi soylenebilir®’. likse!
mal Uretimine yapilan yabanci yatinmlar sonucu, GOU'ler séz konusu garpan
etkilerinden yararlanamadiklart gibi, ilksel mal dretiminde uzmanlagmalari
nedeniyle sanayilegmenin kalkinmalarina kazandirabileceklerinden de yoksun

7% Belinda COOTE: a.g.e., 34.
% Joan ROBINSON: a.g.m., 378.
81 Hans SINGER: a.g.m., 240.
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kalmis olurlar: “Onemli olan, bir ekonomide ‘bir geyin digerine yol agmasr’
mekanizmasidir. Bir endustirinin en dnemli katkisi, hemen verdigi Uran, hatta
diger endustriler Gzerindeki etkileri ve hizli sosyal faydalari da degildir. Ama belki
bunun da étesinde, egitimin genel duzeyine, emegin niteliklerine, yagam tarzina,
aligkanlklara, yaraticiiga, teknoloji birikimine, yeni talep yaratmasina vb.
baglidir. Bu nedenle, imalat endustrileri evrensel olarak GOU'lerde arzu
edilmektedir®®. ilksel mallar ticareti; kisa ve uzun dénemli fiyat soklari ve strekii
gerileyen ticaret hadleriyle GOU'lerin kalkinmalarini saglamak séyle dursun,
bizzat glclestirmektedir.

Ote yandan, teknolojik ilerlemeler ;hastalija dayanikh soylar Gretilmesini,
sulama, ambalajlama ve tagima maliyetlerinin digmesini olanakl kilmaktadir. Ne
var ki, bu gelismelerden ilksel mallarin areticileri degil, tuketicileri
yararlanmaktadir®®. Bunun nedeni; teknolojik ilerlemelerin ya gelir artigi yoluyla
ureticilere ya da fiyatlarin digmesi yoluyla tiketicilere yarar getirmesidir®. imalat
sanayilerinde gerceklesen teknolojik ilerlemeler, Greticilerin gelirlerinde artisa yol
acmakta, ancak, GOU'lerin Urettikleri ilksel mallar Gretimindeki teknolojik
ilerlemeler, ilksel mallarin fiyatlarinin digmesi ile sonugianmaktadir. Fiyatiarin
dismesi, kapall bir ekonomide Uretici Ve tuketiciler 6zdes oldugundan bir sorun
yaratmaz. Ancak, dis ticaret ve agik ekonomi s6éz konusu oldugunda, artik dretici
ve tuketiciler ayni kigiler olmaktan cikar. Ureticiler bir tlkede, fakat tiketiciler
baska Ulkelerdedir. Boylece, bir Glkenin Ureticilerinin verimlilikteki artis sonucu
gelirlerinin artmasi demek, diger UGlkelerdeki tuketicilerin “daglk fiyatlar geklindeki
teknolojik ilerleme meyvelerinden bir bélumini ya da tamamini® kaybetmeleri
demek olacaktir®®. Oysa, teknolojik ilerieme sonucunda fiyat dugerse, bu
durumdan Ulke igindeki tuketiciler oldugu kadar, diger Ulkelerdeki tuketiciler de
yararlanacaklardir. Hatta, ilksel mallar Uretiminin i¢ tiketime yénelik olmayip,

82 Hans SINGER: a.g.m., 240.
8 Joan ROBINSON: a.g.m., 379.
8 Hans SINGER: a.g.m., 241.
8 Hans SINGER: a.g.m., 242.
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tamamen ihracata yénelik oldugu durumilarda, fiyat digmelerinden sadece diger
Ulkelerdeki tlketicilerin yararlanacagi da séylenebilir.

ilksel mallar, teknolojik ileriemelerden fiyat dugmesi seklinde
etkilenmektedir. Ancak, ilksel mallann talebi artmadigindan, fiyatlarindaki dugme
satis miktari ile telafi edilememekte ve sonug ilksel mal Greticilerinin ticaretten
kazanclarinin digmesi olmaktadir. Reel gelir artiglari, ilksel mallara olan talebi
arttirmazken, imalat talebini uyarmaktadir. Ustelik, imalat sektdrinde
gercekiegen teknik yenilikler, ilksel girdi tasarrufu saglayici yénde olduklarindan,
imalat sanayinde Uretimin artmasi, ilksel mal talebini pek de arttirmayacaktir. Bu
nedenledir ki, itksel mal fiyatlarinda ve kazanglarinda g¢evrimsel olmanin
6tesinde, yapisal dislgler yaganmaktadir.

Ozetle, Kuzey Ulkeleri, hem ilksel mallar Gretiminde gergeklegen teknik
ilerlemelerden, ilksel mal tiketicileri olarak fiyat dustgleri seklinde, hem de imalat
sanayi mallan Uretiminde gergeklesen teknik ilerlemelerden, Ureticiler olarak gelir
artig! geklinde en ¢ok yarar saglayan taraf olmaktadirlar. Guney tlkeleri ise, ilksel
mal Ureticileri ve imalat mallari tlketicileri olarak, en ¢ok zarar géren taraf
olmaktadir.

2.3 ilksel Mallann Fiyat Ve ihracat Kazanglan istikrannin Korunmasi
2.3.1 ilksel Mal Anlagmalan

Yapisal olarak arz fazlasi veren ilksel mallarda yasanan en buylk sorun
fiyatlarin dusukiagadar. Daguk ilksel mal fiyatlarini daha normal dizeylere
cekebilmek igin “arz ydnetimi’ne basgvurulmasi gerekmektedir“. Arz ydnetimi;
uretici Glkeler arasinda stoklari normal dazeylere indirmeye yénelik bir igbirligi
anlagmas! sekiinde, geleneksel ihracat kotasi mekanizmast ile, dreticilerin
aralarinda anlagarak belli bir yizde oraninda Gretimlerini kesmeleri yoluyla ya da

8 Alfred MAIZELS: *Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, a.g.m., 309.
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uniform bir advalorem ihracat vergisi uygulanmas: geklinde gercekiestirilebilir.
Asin fiyat istikrarsizli§i ile karsi kargiya olan ilksel mallar igin ise, geleneksel
yaklagim, uluslararasi tampon stoklar ya da ihracat kotalari olusturarak fiyatlarin
belli bir aralikta tutulmasina ¢aligiimasidir.

Fiyatlan bu iki anlamda da kontrol edebilmenin iki yolu vardir®. Biri,
sadece Ureticiler arasinda ve genelde gizli olan bir kartel anlagsmasina gitmektir.
Bu yola bagvurarak monopol glclnd kullanabilenler, bugiine kadar yanlizca
petrol ihracatgilari olmustur. Bu durum, petrolin son derece kendine 6zgi bazi
ozelliklerinden kaynaklanmaktadir. Bu ézellikler su sekilde siralanabilir®®:

-1970'lerde geligmig Ulkelerin sinai geligmeleri, tamamen Ortadogu’dan
gelen ucuz petrole bagimiiydi.

-Baglica petrol dreticileri, polittk bir motivasyonla birbirlerine
kenetlenmiglerdi ve iclerinde daha zayif durumda olanlan beraberierinde
tagimakta zorlanmadilar.

-En buyilk ureticilerin nafusiarn daginik ve gelir dagilimlar gok adaletsizdi.
Oyle ki, intiyag duydukian tek ithalat liks maliar, prestijli binalar ve silahlanmaya
yénelikti. ihracat gelirlerine, acil bir ihtiyag duymuyorlardi. Bu nedenle arzi, fiyat
duzeyini korumak igin topluca kismaktan hi¢ cekinmediler.

-Petrol dagiticitari da Ureticiler ile birlik olmaktan blyuk ¢ikar sagladilar.

Ayni kosullarin, bir bagska ilksel malda tekrar ortaya c¢ikmasi olasi
géruimemektedir. Bu durumda, fiyatiari kontrol etmenin tek yolu uluslararasi mal
anlasmalan olmaktadir.

flksel mal Greticilerinin getirilerini arttirmak ve dinya mal fiyatlarinda
istikrar saglamak amaciyla, bazi ilksel mallarin Ureticileri ve tlketicileri arasinda
mizakereler yuratalmas ve mal anlagmalar:t imzalanmigtir. Bu anlagmalar ile,
piyasaya mudahale etmek igin, ihracat kotalari veya tampon stoklar gibi araclar

% Belinda COOTE: a.g.e., 43.
8 Joan ROBINSON: a.g.m., 383.
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kullanilmigtir. Béyle bir anlagsma olusturulurken, s6z konusu ilksel malin Gretici ve
tuketicileri biraraya gelirler ve anlagmaya konu olan malin kendine 6zgl kosullari
dikkate alinarak ya tampon stoklar olugturuimasi, ya ihracat kotalar ya da iki
yéntem birden benimsenir®®. Oncelikie bir fiyat aralig: belirlenir ve bu bandin bir
alt ve bir st sinir olur. ihracat kotalari, 6zellikle yapisal arz fazlalan veren
Uranler icin tercih edilmektedir. Bu yéntemde bir global kota vardir. Bu miktarda
mal, s6éz konusu fiyat araligi icinde kalan oranlarda, uluslararasi piyasada
serbestce satilir. Kota miktari, bu ilksel malin ihracatgilar arasinda bolastartlir.
Her Ulke arzini kendi kotasi kadar sinirlar; bu amagla Uretimini azaltabilir,
stoklayabilir ya da imha edebilir. Tampon stoklar ise, 6zellikle fiyat istikrarini
saglamakta 6nemli rol oynarlar. S6z konusu ilksel mal stoklanir ve stoklar, bu
malin ticareti yapilan her tonu bagina vergilendirilerek finanse edilir.  Ayrica,
IMF’nin bu amagcla tahsis ettigi bir fonu da vardir. Tampon Stok Finansmani
Kolayhgi (Buffer Stock Financing Facility — BSFF)®. Fazla tretim, tampon stok
ybnetimince satin alinir ve fiyat digmesi onlenir. Fiyatiar ylkseldiginde de
6énlemek Gzere bu fazla satilir.

Sadece beg adet mal anlagmasi yapiimigtir: Uluslararasi Kalay, Kauguk,
Seker, Kahve ve Kakao Anlagmalari. Uluslararasi Seker ve Kakao Anlagmalar
basarili olamamiglardir. Kalay Anlagmasi, 30 yil sirmig ve genelde fiyat
belirlenen arahkta tutmay bagsarmigtir. Kahve Anlasmasi ise, fiyati bantta
tutamamig, ama fiyatin ¢ok blylk ytkselis ve duglsler gdéstermesini énlemistir.
Belirtmek gerekir ki, Ureticiler ve tlketicilerin anlagmalari ydnteminin pek de
basarili olamayisinin nedenlerinden biri uluslararas: mal anlagmalarina konu olan
ilksel mallarin (kalay, kakao, seker, kahve) uzun dénemli goklara egilimli
olmalaridir’®. Tek basarili anlagsma, kisa dénemli soklar yasayan bir ilksel mal

% Belinda COOTE: a.g.e., 46.

% Mal anlagmasina katilian iiye iilkeler anlagmayla belidenen paylan 6igiisiinde tampon stoklann
finansmanina katkida bulunurlar. BSFF bu nedenle dis deme gigliigii geken lilkelere kisa vadeli
kredi saglar. Bu kaynaktan elde edilebilecek kredi miktan s6z konusu iilkenin fondaki kotasinin en
fazla %50'si kadardir. Bkz. Halil SEYIDOGLU: Ulusiararasi_lktisat, Giizem Yaymnlan No: 11,
(Istanbul 1996), 514.
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olan kauguk icin yapiimig olan anlagmadir. Bir diger neden, bu tur anlagmalarda
zayif ve organize olamamig Guney'li Ureticiler karsisinda, alici olarak Kuzey'in
sanayilegmis Ulkelerinin ticcar ve imalatgilannin bulunmasidir. ilksel mal
fiyatlarinin duguklGgi ve istikrarsizlidi, bu tar mallarin Greticileri igin alicilarindan
¢ok daha ciddi bir sorun yaratmaktadir. Hammaddelerin maliyeti, sanayilesmis
tlkelerin toplam ticaretinde kiigik bir paya sahiptir ve dolayisiyla toplam gelirieri
icindeki pay da kiglk kalmaktadir2. Oysa, cogu Ugtincti Dunya tlkesinin ihracat
kazangclari bir veya birkag ilksel malin satigindan elde ediimektedir. Agiktir ki,
fiyat artiglarinin alicilara verece§i zarar, fiyat dasGslerinin Ureticilere verecegi
zarar karsisinda dnemsiz kalmaktadir. Ayrica, sanayilegmig Ulke imalatgilan,
ilksel mallarin fiyatlari arttiginda, maliyet artiglanini kendi tlketicilerine yansitarak
zarardan kaginma gsansina da sahiptirler.

ilksel mal alicilari, sunu da farketmiglerdir ki, hammadde kithi§i oldugunda
ve ilksel mal fiyatlan yOkseldiginde, fiyati ylkselen ilksel mallar icin ya sentetik
ikameler geligtiriimekte ve talep bunlara kaymakta, ya da dunyanin bagka bir
yerinde yeni arz kaynaklari bulunmaktadir. Béylece, serbest piyasa ekonomisi
ilksel mal alicilarinin ¢ikarlarina son derece uygun dugmektedir. Alicilarin,
serbest piyasa ekonomisinin neden oldugu sorunlarla miacadele etmelerine gerek
olmamaktadir. itksel mal Ureticileri ise, istikrar istemekte, fakat aralarinda gikar
catismalari oldugundan bir araya gelememektedirler. ilksel mal ureticileri,
homojen bir grup degildir ve treticilerin pazar paylari konusunda uzlagmalari da
¢ok zor olmaktadir. Baglica ihracatgilardan biri yapilan anlagmaya uymadiginda
hersey bitmektedir. Ayrica, tampon stok dazeyinin belirlenmesi ve finansmaninda
da ciddi zorluklar vardir. Ureticilerde béyle bir istikrar programinin gerektirdigi
finansal glg yoktur.

9 Joan ROBINSON: a.g.m., 381.
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Tablo 4: Uluslararasi Mal Anlasmalari

Anlasma Baslangi¢ Tarihi Bitig Tarihi Bitis Sekli
UL. Seker Ant. 1954 1984 X kotalarnin siiresi dolmugtur.
Ul. Kalay Ant. 1954 1985 Tampon stoklar titkendi.
Ul. Kakao Ant. 1972 1988 Tampon stoklari finanse edemez
hale geldi.
Ul. Kahve Ant. 1962 1989 X kotalannin siiresi doimugtur.
UIl. Kauguk Ant. 1979 - Halen siirmektedir.

Kaynak: Belinda Coote, The Trade Trap, Oxfam Publications, Oxford 1992, s.46'dan
dilizenlenmigtir.

1980’'ler ve 90larda, uluslararasi mal anlagmalari, maliyetleri
surdarilemez hale geldi@i icin bir biri ardina ¢oktller. Fiyat istikrarini saglamada
tek ¢6zum gibi goérunseler de, baglica GU’lerin muhalefeti nedeniyle, yakin bir
gelecekte tekrar uluslararasi mal anlagmalari yapiimasi beklenmemektedir>. Mal
anlagmalarina konu olan kakao, kahve, dogdal kauguk, seker ve kalay GOU'ler
tarafindan ihrag edilen petrol digi ilksel mallarin degerinin yaklagik %20'sini
olusturmaktadir®. Béylelikle, mal anlagmalarinin bir kenara birakilmasiyla;
90’lara gelindiginde, higbir etkin piyasa istikrar mekanizmasinin da kalmamig
olduu soylenebilir. GU'ler, 1980'lerden itibaren giderek “serbest piyasa’
goérusuni benimsemis ve piyasaya mudahale niteligindeki her tirii eylemin
kargisinda olmuslardir. Dolayisiyla, 1990'lar, GOU’ler ve GU’lerin birlikte hareket
ederek, fiyat istikrari saglama ¢abalarinin bittigi bir on yil olmustur.

GU’ler ve Dunya Bankasi, bu dénemde, ilksel mal piyasalarinda futures
kontratlanin kullanilmasinin  énemini vurgulamaktadiriar. Futures kontratlar
sayesinde, serbest piyasa isleyisi icinde, GOU'lerin kisa dénemli fiyat dedismesi
risklerini hedge edebilecekleri dusunulmektedir. Ancak, gercekte GOU'ler igin
future piyasalan bir ¢6zim olmaktan uzaktir. Herseyden dénce, “baslangigc’ ve
“‘degisme” marjinleri 6deme zorunlulugu vardir. Fiyatlar artarsa, ekstra édeme

% Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, a.g.m., 314.
% Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries”, a.g.m., 308.
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yapilir ve dlserse para alinirr Tum bu dengeleyici islemler kredi itibari
gerektirmektedir. Ayrica, future kontratlar, Gstinde anlagiimig standart Grlnler
gerektirmektedir. Tek bir fiyat vardir ve standart lotlar ile iglem yapilir. Bu
nedenle, cay gibi cok g¢esitli ve farkli kalitelerde olabilen ilksel mallarin, bu
piyasalarda iglem gérmeleri mumkin olamamaktadir. Ustelik, bu piyasalarda
sadece hedging degil, spekllasyon da ¢ok yaygin bir durumdur. Son yillarda ¢ok
artmig olan spekilatif sermaye akimlarimin bir bélimd, ilksel mallara ydnelik
futures piyasalara da girip ¢ikmaktadir. Bdylelikle, spekulatif finansal akimlar,
fiziki ilksel mal fiyatlarini da etkileyebilmekte ve ilksel mallarin fiyat istikrarsiziigini
azalficu degil, arttirici bir rol oynamaktadiriar.

Ayrica, belirtmek gerekir ki, futures piyasalarinda cok az GOU iglem
yapmaktadir. Futures ticareti, sermaye ve kredibilite gerektirdiginden, bu
piyasalarda iglem yapanlar genelde buyuk devlet girketleri ve CUS’lar olmaktadir.
Pek c¢ok futures kontrat, blylk girketlerin talepleri dogrultusunda
sekillenmektedir. Futures kontratlarin, kisa vadeli olmalari da GOU'lerin bu
piyasalardan yararlanmalarini engelleyen bir diger faktérdiur. GOU'ler vadelerin
12 ay olmasini istemektedirler ancak , futures kontratlar 3 ay gibi kisa vadeli
olmaktadir. Bu durum, kontratlara likidite sajlamakla birlikte, GOU'lerin
gereksinimlerine cevap vermemektedir.

2.3.2 Telafi Edici Finansman

iiksel mal fiyatlarindaki istikrarsizigin azaltiimas, ilksel mallara bagimii
GOU'lerin ihracat kazanglarindaki istikrarsiziin da azalacagi aniamina
gelmemektedir. ilksel mallardan elde edilen ihracat gelirlerinin, trend diizeyinin
altina indigi durumlarda, s6z konusu gelir kaybini telafi edecek bir fon
gerekmektedir. Bu anlamda, fiyat istikrarsizligini gidermeye yénelik uluslararasi
ilksel mal anlagmalarinin ve telafi edici finansman yaklagimlarinin birbirini ikame
edici degil, tamamlayici oldudu sdylenebilir.
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GOU’ler igin yasamsal énem tagiyan ihracat kazanglarinda karsilagilan
beklenmedik daslgleri telafi etmeye yodnelik olarak geligtirilen “telafi edici
finansman® mekanizmasinin en énemli érnedi, IMF'nin CCFF (Compensatory
and Contingency Financing Facility) imkanidir. Baslangigta, UNCTAD, hem
tampon stoklara fon sadlayacak, hem de tek tek mallar yerine butan ilksel mallari
kapsayacak ve bdylelikle, fiyat inig ve ¢ikiglarinin birbirlerini dengeleyebilecegi bir
“ortak fon” 6nermigtir. Bu 6neri, 1960’lara kadar dikkate alinmasa da, 1963
yilinda IMF sadece gegici OB (Odemeler Bilangosu) agiklar igin degil, ihracat
kazanglarindaki dagmeler icin de yardim yapiimasi géraguni benimsemis ve
Gyelerine daha fazla borgclanma olanad sunan bir hesap agcmigtir. CFF (the
Compensatory Financing Facility). Uye tlkeler, ihracat kazanglarinda bir digsme
oldugunda, bu hesaptan kotalarinin %25'i kadar borclanabileceklerdi. Ne var ki,
bu yardimin tig kogulu vardi®:

1)Fona bagvuran tlkenin bir OB probleminin olmasi

2)inracat kazanglarinin, gegici olarak ve Ulkenin kontrolii diginda azalmig
olmasi

3)Bu yardimdan faydalanan hikimetin, IMF’'nin , kendisine kisa dénemli
OB sorunlar igin 6nerdigi gézimlere uymasi

GOU’ler, bu fonu sinirli bulmug, kosullu olmasini ve bagis degil de, kredi
seklinde olmasini elegtirmiglerdir. 1988'de CFF terk edilerek CCFF geligtiriimigtir.
CCFF’de, GOU'lerin ilksel mal ihracati kazanglarinin gegici ve digsal nedenlerle
orta vade trendinin altina distugu durumiarda, bu Glkelerin yasadidi gelir kaybini
telafi etmeyi amaglamaktadir. Bu fon, GOU’lerin IMF'den borglanmalarinin énemli
kaynaklarindan biri olagelmigti. Bu fon kapsaminda verilen kredilerin, geri
6deme sureleri 3 Y ile 5 yil arasinda degismektedir. 1990’larda CCFF bir degisim
daha gegcirerek, 6nemili ilksel mal ihracatgisi Ulkelerin gegirdigi ters arz goklarina
destek vermeye de baglamigtir. Ornegin, Pakistan ve Azerbaycan'a 1998 ve

% Belinda COOTE: a.g.e., 52.
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1999'da kétli hava kosullarina bagl olarak yasadiklan kot pamuk hasadi
nedeniyle dasen ihracat gelirleri igin fon saglanmigtir. Bu arz soklar gegicidir. Ne
var ki, pamuk fiyatlarinda yasanan ters soklar (arz veri iken) igin, telafi edici
finansman mumkin olamamaktadir, ¢inkli pamuk fiyatiarindaki goklar sonlu
olmakla birlikte ¢ok uzun sarelidir.

Bir diger telafi edici finansman mekanizmasi da STABEXdir (The
Stabilization Fund For Export Earnings). STABEX, AB'nin Afrika, Karaibler ve
Pasifik (ACP) Ulkeleri ile yaptigi 1975 tarihli bir anlagsmaya dayanir. Bu fon, séz
konusu Ulkelerin AB’ne yaptiklan ihracatlarinda yasayabilecekleri kazang
kayiplarini telafi etmeyi amaglamaktadir®.

Belirtmek gerekir ki, varolan telafi edici finansman mekanizmalar yetersiz
kalmaktadir. 1980’ler boyunca, GOU'lerin CCFF’den net olarak gektikleri kredi
miktar, kimulatif olarak ilksel mal sektéri ihracat kazanglarindaki dasusin
sadece %5'i kadar olmustur”. Acgiktir ki, ilksel mal fiyatlarinda ve ihracatlarinin
satinalma gucunde genel bir digis trendi oldugunda, CCFF etkin bir ¢6zim
sunamamaktadir. Ayrica, STABEX'in fonlari ¢ok azalmig ve bu fon giderek
iglevini yitirmigtir.

2.3.3 ihracat Yapisinin Gesitiendirilmesi

ilksel mal piyasalarinda yasadiklar sorunlardan kurtulamayan Glney
tlkeleri, kalkinmalarini daha sadlam kaynaklara oturtabilmek igin, bir veya birka¢
ilksel mala bagmlilktan kurtularak, ihracat yapilarinda cesitlendirmeye
gitmelidirler. Cesitlendirme, bagka ilksel mallarn da Gretmeye baglamak seklinde
olabilecedi gibi, Gretilen ilksel mallarin islenmiglerine kaymak ve/veya imalat
sanayi Uretimine yénelmek seklinde olabilir.

% Belinda COOTE: a.g.e., 53.
97 Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries®, a.g.m., 316.
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Ne var ki, ilksel mal bagimlisi ki¢lk ihracat¢i Glkeler, 6rnegin, Sahra — Alti
Afrika Ulkeleri, geleneksel olmayan ilksel malllar, iglenmis mallar ve basit imalat
sanayi mallari ihracatina yénelik olarak, ekonomilerini yeniden yapilandirmakta
buaylk glcliklerte kargt karsiyadirlar. Béyle bir yapisal dénigim
gerceklestirmelerine, bu Ulkelerdeki ekonomik altyap: eksiklikleri, nitelikli emegin
yetersizlii ve finansal vyetersizlikler engel olmaktadir. Ayrica, Kuzey
piyasalarinda, ilksel mallarin iglenmiglerinin ve emek yodun basit imalat sanayi
mallarinin ithalatlarina kargt kademelendirilmig tarifeler ve tarife disi engeller
uygulanmaya devam edilmektedir. CUS'lar da, GOU'lerin firmalarinin, kendi
teknolojilerini kullanarak uretip ihrag etmeye caligtikian mallara kars: ticari
kisitiamalar getiriimesini saglamaktadiriar’®. Bu nedenlerle, Glney tlkeleri, bir
bagka ilksel malla gesitiendirmeye gitmeyi ye§lemektedirler. Ne var ki, GOU'lerin
birkaginin birden ayni ilksel malin tretimine yénelmeleri, daha 6nce deginilmis
olan “kompozisyonun aldaticiidl” durumuna yol agabilmektedir.

Aciktir ki, cesitiendirmede karsgilasilan en énemli sorunlardan biri de
finansmandir. Dastk gelirli Glkeler, ne dogrudan yabanci yatirimiari
cekebilmektedir, ne de banka kredilerinden yeterince yararlanabilmektedirler.
Uluslararasi finansal kuruluglar da ihracat yapilari daha fazla cesitlenmis olan,
ilksel mal bagimhligindan buylk él¢tide siyriimig Ulkelere daha bol ve daha
dusik faizle kredi sunmaktadirlar. Afrika Kalkinma Bankasi bile, dusitk gelirli
GOU'lere 1980’lerde toplam kredilerinin sadece ¥'Unu ayirmigtir. Ayrica,
uluslararasi kuruluslar, bu lkelere kredi verirlerken, veri ihracat yapilar altinda
ilksel mal Gretimierini ve ihracatiarint arttirici kosullar 6ne stirmektedirier.

Belirtmek gerekir ki, ilksel mal bagimlisi Glkeler, ihracat kazanc¢larindaki
duslsler ve belirsizlikler nedeniyle, kendi olanaklaryla cesitlendirmeye
gidememektedirler.

% Alfred MAIZELS: “Commodity Market Trends and Instabilities: Policy Options For Developing
Countries®, a.g.m., 317.
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3. MAMUL MALLAR TiCARETI

3.1 Sanayilegsme Olgusu Ve Sanayilegme Stratejileri
3.1.1 Sanayilegme Tanimi

Sanayilesme, ticarete konu olan sektdrier baglaminda imalatin payinin
uretimde, ihracatta ve istihdamda artmasi demektir™. Bilindigi gibi sinai tretim
imalat Uretiminin 6zdesi dedildir. Sanayi hem imalati hem de madencilik, ingaat,
elektrik, gaz, su vb.'ni de icermektedir. Ancak, sanayilesme dendigdinde vurgu,
imalat sektérinde olmaktadir. imalat da kendi iginde ikiye ayriimaktadir: Hafif
sanayi ve agir sanayi. Sektorel siniflamaya iligkin tablo, imalat sanayinin
kollarinin, hafif ve agir sanayi geklinde nasil siniflandinididini géstermektedir.

Sanayilegsme, imalat ¢iktisi artisindan gok daha 6te, imalatin gelismesine
eslik eden yapisal degisimleri de beraberinde getiren bir kavramdir'®®. Bu
nedenle, sanayilesme kalkinmanin gerekli unsuru olarak gérilmektedir. Yapisal
donasumin basglica 6zelligi, imalat Gretiminin géreli 6nemindeki artis ve
beraberinde ilksel Uretimin géreli dnemindeki dismedir. Ote yandan, yapisal
degisme, imalatin payindaki degismelerin yanisira, girdi — gikti teknolojisi, talep
ve ticaret degigsmelerini de yansitir. Bu sayede, sanayilegsme ile ilksel mallarin
ticaretinde yaganan sorunlardan kurtulmak, élgek ekonomilerinden yararianmak,
daha hizhi bir teknolojik doéntgim ve 6drenme gerceklestirmek olanagina
kavusulur. Belitmek gerekir ki, yakalanan blyime oranlari, baglangi¢c kosullar,

% Mollis CHENERY ve Moshe SYRQUIN: “The Semi Industrial Countries®, Industrialization and
Growth, Ed. Hollis CHENERY, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN, Oxford University Press, World
Bank Research Publication, (1986), 102.

100 yyji KUBO, J. DE MELO, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN: “Interdependence and Industrial
Structure®, Industrialization and Growth, Ed. Hollis CHENERY, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN,
Oxford University Press, World Bank Research Publication, (1986), 193.
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nifusun blyUkliugu ve dig ticaret stratejisi, yapisal déntsim Uzerinde etkili
olur®,

Tablo 5: Ticarete Konu Olan ve Olmayan Mallarnn Sektore! Sinifflandirmasi

4 Sektor 8 Sektdr 23 Sektbr ISic
Ticarete Konu Olan ’
1. liksel 1. tanm 1. tanm 0.1-0.4
2. madencilik 2. k6mar ve petrol 12,13
3. dijer madencilik 14,19
I.. imalat
Hafif sanayi 3. gida isleme ve tatun 4. gida, icecek, titin 20-22
4. tiketim mallan 5. tekstil 23
6. giyim 24
7. kereste ve ahsap aranleri 25,26
8. kagit ve baski 27,28
9. deri Granleri 29
10. gesitli imalat 39
Agir sanayi 5. Oretim mallan 11. kauguk tranleri 30
12. kimyasallar 31

13. kémdr ve petroi Grinleri 32

14.metal oimayan mineraller 33

15. metal Grinleri 34,35
6. makine 16. makine 36,37

17. tagima teghizati 38
Ticarete Konu Olmayan
lii. Sosyal Giderler 7. sosyal giderier 18. ingaat 40

19. elektrik, gaz, su 51,52

20. tagima ve haberiesme 7173
V. Hizmetler 8. hizmetier 21. ticaret 61

22. emiakgiitk 64

23. diger hizmetier 62,63

81-84,90

Kaynak : Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation”,
ndustrialization and Gro Ed. Hollis CHENERY, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN, Oxford
University Press, World Bank Research Publication, (1986), 43.

101 vyji KUBO, J. DE MELO ve S. ROBINSON: “ Trade Strategies and Growth Episodes”,
Industrialization and Growth, Ed. Hollis CHENERY, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN, Oxford
University Press, World Bank Research Publication, (1986), 157.
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Ugiinct Danya dlkelerinin kalkinmasi; geleneksel, ilksel mallar Gretimine
dayal, kirsal ekonomilerin modern, sanayilesmis, kentsel ekonomilere
dénlismesi olarak gérulmektedir. Sanayilesme, yUksek istihdam ve kigibagina
gelir saglanmasi ile esanlamli, geri kalmiglik ise, sanayi sektorlerinin
gelismemigligi ile 6zdes tutulan kavramlar olageimistir'®®. Ancak, kalkinma igin,
sanayinin gelismesinin, temel fiziki ve begeri alt yapinin olusturulmasi ve tarim ve
hizmetler kesiminin geligtiriimesi ile tamamlanmasi gerekmektedir'®®. Kalkinma,
yapisal dénusimin ve kisibagsina gelir artiginin tim topluma yayiimasini
gerektirir.

H. Chenery, S. Robinson ve M. Syrquin, ¢aligmalarinda sanayilesmeyi
yerli talepte kaymalar, artan sinai aramali kullanimi ve faktér oranlarindaki
degisim kriterleri gergevesinde incelemiglerdir'®. Bu kriterlerin herbiri GOU'lerde
gb6zlenebilir, ancak géreli dnemleri her Glkenin baglangi¢ kosullari, dogal kaynak
donanimi ve kalkinma politikalarina gére farklihk gésterir. S6z konusu kriterler su
sekilde agiklanabilir:

1)Yerli talepte kaymalar: Yerli talebin baslica bilesenleri gida ve gida disi
taketim, yatinm ve kamu tiketimidir. Sanayilegsme ile birlikte, talepteki en blyik
degigmenin gida tUketiminin géreli payinin dismesi oldugu goériimektedir.
Kigibagina gelir arttikga gida talebinin payr dugmastur. Ote yandan, Gretim
mallari, makine ve sosyal harcamalarin paylarinin hem yatinmlar igerisinde hem
de tlketici talebinde arttid1 gériimektedir.

2)Sinai aramall kullanmi: Ulkeler sanayilestikge, Gretken yapinin
gelismesine paralel olarak, ciktinin giderek daha blyOk bir bélUmG nihai
tuketiciler yerine, Ureticilere satiir olmaktadir. Bu durumun iki nedeni vardir.
Birincisi, ¢iktinin bilesimi daha fazila aramali girdi kullanan imalat sektériine ve

192 5ohn BROHMAN: Popular Development, Blackwell Publishers, (Oxford 1996), 55.
103 Tyba ONGUN: Sanayilesme ve Uluslararasi Ekonomik lfiskiler, 72 TDFO, (Ankara 1991), 38.
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diger sektériere kaymaktadir. ikincisi, teknolojik geligmeler bazi sektérierde daha
fazla aramali kullaniimasini gerektirebililer. Ornegin, tarm ve tasimada
(transportation) yasanan teknolojik gelismeler daha fazla imalat girdisi
kullanimina yolagmistir*®. '

3)Faktdr oraniarindaki degisim: GOU'ler, farkli sanayilegsme stratejileri
izleyerek, bilingli olarak, uzmanlagmalarini ilksel mallardan imalat mallarina
dogru dénustirmeye c¢abalamaktadiriar. Uygulanan politika; arz kosullarinda
nitelik ve fiziki sermaye birikiminin arttinimasi, daha fazla aramali girdi
saglanmasi ve imalat sektéri igin blyuayen bir yerli piyasaya dayanarak 6lgek
ekonomilerinden yararlanilmasi gibi degisiklikleri hedefler'®. Bu bilingli
degisiklikler, toplam c¢ikti icindeki imalat mallan payini, yerli nihai talepteki
kaymalardan ¢ok daha fazla arttirabilir.

Bu agidan bakildiginda, tarihsel ve cografi faktérierin milli politikalar
6nemli 6igude etkiledigi géze carpar. Buylk Ulkeler, kuctklere gére daha ige
dénuk politikalar izleme egilimindedir'”. Daha énce belirtilen nedenlerle, bayiik
ulkelerde dig ticaretin milli gelir igindeki pay! gérece dusik oldugundan buytk
Ulkeler, kucuklere gére daha dugik gelir duzeylerinde ilksel mal ihracatindan
mamul mal ihracatina kayabilirler. Bayuk Ulkelerde, i¢ talepteki de§isme baskin
faktérdir. Bu nedenle, buyuk dlkelerin Uretimleri birbirinden ¢ok farklilik
géstermez. Ihracatin igindeki ilksel mal ve mamul mal paylari, blytk Glkelerin
Gretimleri (zerinde ¢ok etkili degildir. Kugilk Glkelerde ise, imalat ihracatlari hizl
arttiginda, Uretimde de benzer bir dénagim gérulir, ¢lnka dig ticaretin GSYiH
icindeki pay! bulylktir. KOglk Ulkelerin bir kismi, ilksel mal ihracatinda

10410llis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation”, Industrialization and
Growth, Ed. Hollis CHENERY, S. ROBINSON ve M. SYRQUIN, Oxford University Press, World
Bank Research Publication, (1986), 43.

105 4. CHENERY ve M. SYRQUIN'in galigmasinda ele alinan iilkelerde, her iilkeye gére ayn ayn
tespit edilmis baglangi¢ yili ve ara yil itibariyle, pek ¢ok iilkede tanmda ¢iktinin degerinde aramali
girdi payt artmigtir. Ancak, 1963 — 73 dénemi itibariyle, Turkiye tanminda aramali girdi payi
artmamigtir. Katma deger oraninin diismesi, aramali girdi payinin arttigini gosterir.

106 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Pattems Of Transformation®, a.g.m., 63.

197 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 63.
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uzmanlagmigtir. Bu Ulkelerde, ilksel mal ihracatindaki gicla kargilagtirmali
Ustinliok hep devam eder ve imalat ihracatinin sanayinin gelismesine katkisi
dusuk olur. llksel mal ihracatgisi kiigik alkelerde, sanayilegsmenin blyuk olgide
artan gelirin talep etkisinin bir sonucu olmasi beklenebilir'®®. imalat mallari
ihracatgisi kiglk Glkeler ise, baglangigta yliksek yabanci sermaye girigiyle ige
baslamak ve daha sonré, bu sermaye girigleri yerine, inracat kazancglarindan elde
ettikleri dévizleri koymak zorundadirlar'®®. Bu ekonomiler, dénugimlerini

tamamlayana kadar, biiylime igin ihracata artan bir bagimlilik gésterirler*'?,

Ulkelerin, buyuk kiguk olarak ayriimalan agikiigin etkisini, ilksel mal
ihracatt ve mamul mal ihracati ayrimi da, dogal kaynaklarin karsilagtirmali
astanluklere etkisini gosterir!.

3.1.2 Yapisal Dénasumin Asamalari

Yapisal dénugimin G¢ asamasi vardir'?, Bu agamalar ve agamalar
arasindaki kaymalar, ilksel mallarin ve imalatin biyimeye ne kadar katkisi
olduguna goére belirlenir. Birinci agamada, ilksel aktivite, ticarete konu olan
‘mallarin toplam giktisindaki artigin temel kaynagidir. Dugtk gelir dizeylerinde,
imalat mallari sinirli bir taleple karsi karsiyadir. ilksel mallar Uretimi bu agamada
baskindir. Birinci agamada, tarimin katma deger iginde baytk bir agirhig vardir.
Bu agamada, sermaye birikimi orani dsaktur ve verimiilik biyamesi yoktur. Ikinci
agama, sanayilesmenin yasandi§i agsamadir ve ekonomi, ilksel mal Gretiminden
imalata dogru kaymaktadir. Bu kaymanin baslica gostergesi, imalatin blyimeye
katkisinin, ilksel Gretiminkini agsmasidir'’®. ikinci agsamaya ne zaman gegilecegi
Gizerinde, Ulkenin kaynak donanimi ve farkl ticaret politikalar etkili olur. Bu

108 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 64.

109 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation™, a.g.m., 76.

119 yyji KUBO, J. DE MELO ve S. ROBINSON: * Trade Strategies and Growth Episodes”, a.g.m.,
158.

1 yyji KUBO, J. DE MELO ve S. ROBINSON: “ Trade Strategies and Growth Episodes”, a.g.m.,
157.

112 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 68.
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asamada, sermaye birikiminin katkisi yiksek olur. Tanmdan sanayiye kaymanin
da etkisiyle, verimlilik blyimesi de yiksek olur ve bu durum, ekonomik baytumeyi
hizlandirir.

Uglinct ve son agama geligmis ekonomi agamasidir’*®. Bu asamada, artik
imalat mallarinin gelir esnekli§i diser ve bir noktadan sonra, bu mallann i¢
talepteki paylari dugmeye baglar. Sonunda, imalatin GSMH igindeki ve
istihdamdaki payt azalirken, hizmet sekt6runin géreli 6neminin arttigi gérullr.
Ancak, gergekte gelismig Ulkelerde sanayinin mutlak degerlerle geligmesi
strmektedir. imalat sektérinin ekonomi igindeki payinin azalmasi ve hizmet
sektSrinun payinin artmasi olgusu séyle agiklanabilir*'®;

-Sanayinin gelismesi, beraberinde genis bir hizmet altyapisimin da
gelismesine yol acar.

-Daha 6nce sinai kuruluslann kendi binyelerinde yaptiklan reklamcilik,
temizlik vb. bir takim hizmetler, zamanla hizmet sektdri icindeki firmalara
birakilir.

-Hizmet talebinin gelir esnekligi baglangicta artarak, hizmet sektérintn
geligmesini uyarir.

-Sanayilegsmeyle birlikte kentlegme artar, bu durum beraberinde polis, kent
yonetimi vb. hizmetierin geligmesini saglar.

Sanayi sektorunde istihdamin payinin azalmas: da, hem yeni tekniklerin
niteliksiz emek ihtiyacini azaltip, nitelikli emek talebini arttirmasi ile, hem de
karlih§ azalan veya cevreye zarar veren bir takim sanayi dallanndan
vazgegilmesi ile agiklanabilir'*,

Bu dénim noktasi, bitin sanayilegsmis ekonomilerde 1960’lardan itibaren
géraimastar. Uglincll agamada, sermayenin biyume orani yavaglar ve gobreli

1Bhollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 72.
114 yollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 73.
115 Tyba ONGUN: a.g.e.,16
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agirhd duser. Nufus artisi da yavagladigindan, geligmis Glkelerde emek guci
artmaz. Bu asamada, hala gorece yliksek olan toplam faktér diizeyi verimiiligi
sanayilesmeden kaynaklanmamaktadir ve ikinci agamada oldugundan ¢ok daha
fazla ekonominin bltintne yayilmig durumdadir. Geligmis Ulkelerde en buylk
degigme tanm sektdérindedir. Tarim, dustuk verimlilik blyamesi gdsteren bir
sektér olmaktan ¢ikip, gelismig Ulkelerin en ylksek emek verimliligine sahip
sektéri olur. Bu durumun temelinde, emegin tarim disina dogru siregiden
hareketi yatmaktadir. Tarim ve dider sektbrler arasindaki Ucret farkliligi
kapanmaktadir ve bu durum, sermayenin emek yerine ikame edilmesini tegvik
eder.

Belirtmek gerekir ki; Hollis Chenery,S. Robinson ve M. Syrquin’in iigili
calismalarinda bir agamadan digerine gegisin, yani sanayilegsme olgusunun, belli
kisibasina gelir egikleri gergevesinde gerceklestigi savunulmaktadir. Yapilan
karsilastirmali calismada, érnegin, sanayilesmenin ne zaman basladidi, imalatin
blyUmeye olan katkisinin ilksel Gretiminkini gegtigi gelir dizeyi ile dlglimektedir.
ligili caligmada, buylk Ulkeler icin s6z konusu gelir diizeyi 250$ ve ilksel mal
ihracatgisi kugik tlkeler igin ise 600$ dizeyinde belirlenmigtir''”. Kisacasi, bu
yaklagima gbére sanayilesme ortalama gelir artttkga az ¢ok otomatik olarak
gercekiesmektedir. Daha agik deyigle, sanayilesme bUyUmenin sebebi degil,
sonucudur*®®. Ciktinin kompozisyonundaki degismeler, talebin
kompozisyonundaki degismelere baglanmaktadir. Kitaptaki modelde, nihai
talebin bilegenleri olan tiketim, yatinm, ithalat ve ihracat egzojen degiskenlerdir,
yani input — output katsayilari veridir. Eger bu katsayilar degisirse, yapisal
degisme olur. Bu degiskenlerdeki degismeler aracilifiyla, toplam giktinin sektérel
kompozisyonundaki degisme izienir. Talep, ticaret ve Uretim teknolojisindeki
degismeler, yukarida bahsedilen bu sirecte belirleyici olmaktadir. Ortalama gelir
artarken, bazi mallara olan talep digerierininkine olandan daha hizli artarken,

16 Tyba ONGUN: a.g.e.,17
Y7 Hollis CHENERY ve M. SYRQUIN: “Typical Patterns Of Transformation®, a.g.m., 76.
18 Keith GRIFFIN: a.g.e., 100.
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diasuk mallara olan talep ise azalmaktadir. Bilindigi gibi, gida mallan igin talebin
gelir esnekligi birden kiglik ve imalat tiketim mallari igin talebin gelir esnekligi
birden blyGktar. Boéylece, ortalama gelir arttidinda, gida talebi (benzer sekilde
tam ilksel Grunlere olan talep) oransal olarak daha az ve sanayi mallarina olan
talep oransal olarak daha fazla artar. Kapali bir ekonomide, talebin
kompozisyonunda meydana gelen bu trden degismeler, normal olarak retimin
kompozisyonunda ilgili degigmelere yol agar. Acik bir ekonomide ise, talep — ikt
baglantisi zayiflar. Ozellikle, dis ticaretin milli gelirin 6nemli bir oranini
olugturdugu kiglk Ulkelerde durum bdyledir. Yine de, vyerli c¢ikh
kompozisyonunun talebe gére bir evrim gecirmesi beklenir.

Ne var ki, sanayilegmenin nasil gergeklesecegine dair s6zl edilen bu
yaklagimin tersi olan bir ikinci yaklagim vardir''®. Bu yaklagim arz faktérierini
vurgulamaktadir. Bilindigi gibi, sanayi genelde tarimdan daha sermaye yogundur.
Boylece, sermayenin gérece kit oldugu distntldugunde, yUksek tasarruf—
yatirim oranlarinin imalat sektérinin geniglemesine yol acacagi duastnalir.
Benzer sekilde, sanayi tarimdan gok daha fazla nitelikli emek kullanir. EGer kamu
politikasi vb. ile egitim arttirithrsa, artan nitelikli emek sanayinin gelismesine yol
acabilir. Ayrica, kimyasallar, ¢elik, cimento, enerji (power generation) vb. baz
sinai suregler élcek ekonomileri 6zelligi tagirlar. Bu aktivitelerin ¢iktilar arttiginda
maliyetleri ve fiyatlan duger ve daha fazla miktarda talep edilirler. Bir diger 6rnek
de, birbirini tamamlayan yatinmiar olabilir. Omegin, hanehalklari igin ucuz elektrik
olanagi olmadiindan dayanikli tiketim imalatina yatirrm yapmanin veya talep
yetersiz oldugu igin ucuz enerji Gretecek blylk bir elektrik santraline yatinm
yapmanin karli olmadigi bir ortamda, her iki yatinmin birden yapilmasi
aralarindaki tamamlayicilik iligkisi nedeniyle gok karli olabilirt®®. Kisacasi, bu
yaklagima gére; yatinmlar canlandirarak, nitelikli emek arzini arttirarak, élcek
ekonomilerini devreye sokarak ve aralarinda tamamlayicilik olan yatinm
projelerini dikkate alan yatinm programlari tasarlayarak, hikamet politikalarinin

119 Keith GRIFFIN: a.g.e., 101.
120 Keith GRIFFIN: a.g.e., 101.
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sanayilesmeyi hizlandirabilecedi, sistematik olarak emek verimliligini
arttirabilecegi ve boylelikle, toplam cikti ve gelir blyime oranlarini arttirabilecegi
ima edilmektedir. Hikimet, dogrudan veya dolayli olarak, 6zel sektérin sinai
geligmeyi canlandirmasini saglayacak kogullar yaratabilir. Bu yaklagimda sanayi,
pasif bir gekilde talebin evrimine ayak uydurmaz, tersine, hikimet tarafindan
surdardlebilir hizli bayime saglayacak motor sektér olarak kullanitabilir.

Avrupa’'nin sanayilesmesinde, deviet ve bankalarin 6nemli katkilan
olmustur. ngiltere harig, hepsinde sanayilegsme slresince basit tarife
korumasinin Stesinde koruma uygulanmigtir. Bu Ulkeler, ilksel mal Gretimine
igleme sanayileri ile baglamiglar, daha sonra sermaye mallari endustrilerini
geligtirmigler ve temel tGketim mallarinin kitle Gretimine gegmiglerdir. Yani, 6nce
baglica kurumsal ve yapisal degisimleri gergeklegtirmislerdir; “serbest ticaret; ic

piyasa gelistirilip, fethedilmeden gtindeme gelmemistir*?..”

3.1.3 Sanayilesme Stratejileri

ikinci Dunya Savag! sonrasinda, GOU'lere kalkinmalari igin tavsiye edilen
model, karsilagtirmali GstlnlUklere dayal “ilksel mal ihracati” modeli oimugtur. Bu
modele gére, Uglincii Dunya Ulkeleri, kendilerinde bol olan ucuz toprak ve emege
dayal Uretim yaparak ihracatlarini arttirsinlar denmektedir. Bu tavsiye, 6zellikle
Orta Amerika ve Sahra- Alti Afrika gibi daha fakir ve kuglk Ulkeleri, bélgeleri
hedef alir. Beklendidi gibi, ilksel mal Gretimi bu boéigelerde hizla artmig ve diga
dénuk kalkinmanin motoru haline gelmistir. Bu stratejinin temelinde, Heckscher —
Ohlin — Samuelson (HOS) modeli bulunurt2, Dinya ¢apinda uretim
teknolojilerine herkesin ulasabilecegi varsayilir, éyle ki, kargilagtirmali Gstunitkler
sadece farkll faktér (L, K, toprak) donanimlarindan kaynaklanir. Toprag: ve
emegi bol Ugtincii Dunya lkeleri, toprak ve emek yodun mallarda uzmanlagmali
ve bunlan ihrag etmeli, sermaye yodun mallar dretimini de GUlere

121 Keith GRIFFIN: a.g.e., 102.
122 john BROHMAN: a.g.e., 36.
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birakmalidiriar. HOS modeli uyarinca, uzmanlagma ve ticaret, hem GU’lerin hem
de GOU'lerin Uretim ve tuketim dizeylerini arttiracak, herkes dig ticaretten
kazanch cikacaktir. Modele gére, dig ticaret gelistikge, daha agik deyisle, Uglinci
Diinya emek yodun ve GU’'ler sermaye yodun Griinlerde uzmanlastikga, her iki
tarafta da gorece bol olan faktérin bollugu ve gérece kit olan faktéran kitligi
azalacak, sonucta faktér fiyatlar esitienecektir. iddia odur ki, bdylelikle Giiney,
dinya piyasalarina yaptigi ilksel mallar ihracatiyla daha yiksek bayime oranlari
ve daha yUksek Ucret dlizeyleri elde eder. Bir noktadan sonra da, bu ulkeler,
faktér donanimlarindaki degigmeler sonucu, yari sanayi mallarinda kargilagtirmali
Ustinllk kazanmaya baglarlar ve giderek daha sofistike Grunler Uretimine
kayabilirier.

Ayrica, neoklasik yaklagim, uzmanlagsma ve ticaretin avantajlarinin
yanisira, Uglncii Dinya’nin “diga dénUk® ekonomi ile daha hizli kalkinma
saglayacagini savunur'®. Bu yaklasima gére, dogrudan yabanci yatinmiar,
GOU'lere bu ulkelerde eksik olan gerekli teknolojiyi ve sermayeyi getirecektir.
Neoklasik kalkinma vyaklagiminda; bayumenin karsilastirmall  Gstanlkler
temelinde uzmanlagsma ve yabanci sermayenin cezbedilmesi ile saglanacagi
dasunalar. Bu modeli izleyen ¢ok sayida Guney Ulkesi, ilksel mal ihracatlarini
arttirarak, dogrudan yabanci sermaye ¢ekmeyi, 6demeler bilancolarini
rahatlatmayi ve ¢ogaltan etkisiyle yeni i olanaklar yaratmay! umdular. Ne var ki,
bu modelin Uginc Dunya'nin kalkinmasi Gzerindeki olumsuz etkileri giderek
ortaya ¢ikmigtir.

ilksel mal ihracatina dayali kalkinma modelinin olumsuz sonuglari
goruldikgee, Uclinci Dunya’nin kalkinmasinda sanayilesmeye &6zel bir 6nem
veriimeye ve sanayilesme Gilney'in kalkinmasinin araci olarak goérulmeye
baglandi. Bunun Gzerine, c¢esitli sanayilegme stratejileri geligtirilmigtir.
“Sanayilesme stratejileri, sanayilesmenin gergeklesmesi amaciyla belirlenen
genel yaklagimlari ifade eder. Her stratejinin uygulanabilmesi icin ayrintili olarak
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formile edilmig politikalara gereksinim vardir. Vergi, kamu harcamalari, para,
kambiyo, dig ticaret gibi alanlara iligkin olarak geligtiriimis politikalar, sanayilesme
stratejilerinin temel gériig ve anlayiglarina uygun 6zellikier tagir'?®.

1950’lerde, Keynesyen géruglerin etkisiyle, pek ¢ok GOU, ithal ikameci
sanayilesme stratejisini (I1SI) benimsedi. ISI'nin beraberinde getirdigi yeni
sorunlar ve hayal kirikliklan, Neoliberalizmin parladi§i ddénemlerde, yerini
inracata ydnelik sanayilegme stratejisine (EOI) birakmasina neden olmustur.
Bununla birlikte literatirde uzun yillardir stren ISI ve EOIl ¢atigmasina, Dogu
Asya deneyimi farkli bir bakig agisi getirmigtir. Tum bu sanayilegme stratejilerini
tek tek ele aimakta yarar gérilmektedir.

3.1.3.1 ithal ikameci Sanayilesme Stratejisi (I1S)

ithal ikamesi, ithalatin yerini yerli Gretimin almasi ve sonugta toplam arzin
icinde ithalatin payinin azalmasi demektir. ithal ikameci sanayilesme stratejisi
ise, daha énce ithal edilmekte olan mallarin yurtiginde Uretilebilmesini hedefleyen
stratejidir'?®. GOU'lerin ISI'ya yénelme nedenleri s6yle siralanabilir*2:

-Ekonomik cesitlienme sa@lanarak, uluslararasi itksel mal piyasalarinda
yasanan olumsuziukiardan kaginmak

-Yerli tuketimi karsilayacak imalat mallarinin yurticinde Uretilmesi ve
bdylece Uretilen Grlnlere pazar saglanmasi

-Odemeler bilangosu problemlerinin azalmasi ve déviz tasarrufunun
saglanmasi

-Sermaye birikimini hizlandirmasi ve yurtigi talebin geniglemesiyle
istihdam olanaklarinin artmasi ve sanayilesmenin daha ileri agamalarina
gecilebilmesi

-Daha hizli ve kendine yeter bir ekonomik blyime saglanmasi

123 John BROHMAN: a.g.e., 37.
124 Tyba ONGUN: a.g.e., 39.
125 Tyba ONGUN: a.g.e., 44.
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GOU'lerin 1SI'ya yéneliglerinde savaglar ve krizler gibi digsal nedenlerie
ithalatta ve ihracatta yasanilan sorunlar rol oynamigtir. Ayrica, ©&nceki
dénemlerde ortalama gelirlerin artmasinin ve i¢ piyasanin genigleyerek yurtici
imalat Qretiminin  karli hale gelmesini sadlamasinin da roli oldugu
dusundlmektedir?.

ISI'nin uygulanmasinda, asagidaki iktisat ve maliye politikasi araglarina
bagvurulmustur'?:

-Faiz hadlerinin, piyasa denge faiz oraninin altinda tutularak sanayi
yatinnmlarinin 6zendiriimesi

-Sanayi kesimine yonelik cesitli vergi muafiyetleri ve indirimlerinin
uygulanmasi

-Yerli paranin yabanci paralar kargisinda asirr degerlendiriimesi

-Kambiyo kontrolleri

-Tarifeler, kotalar vb ile yerli Gretimin yabanci rekabetten korunmasi

-i¢ tasarruf acigi nedeniyle dig borglanmaya agirlik verilmesi

Az sayida buylk Ulkede, ISI, adir sanayi kurulmasina odaklanmigtir.
Ancak, daha siklikla aramali ve nihai tiketim mallarn arz edecek hafif sanayi
kurulmasina yénelik olmustur. Genellikle, 6nce islenmis gida, tekstil, ayakkabi,
ilac vb. temel tiketim mallar ve ¢imento, kereste ve boya gibi ingaat malzemeleri
Uretiminde ISI uygulandi. Daha sonra bazi blylk Ulkeler, agr sanayide I1SI
uygulayarak; celik, temel kimyasallar vb. Uretimine bagladilar. Kurulan
sanayilerde Gretim bUytk 6élgide ithal girdi ve makinalarla yapiliyordu. 1SF'nin
baslangi¢c agamalarinda, teknolojik olarak basit olan, gérece ucuz ve ig¢ pazari
hazir olan sanayilere yatirim yapildi. ilk baglarda yuksek olan blyume, bu tir

1% john BROHMAN: a.g.e., 53 ve Tuba ONGUN: a.g.e., 45-46.
127 Tyba ONGUN: a.g.e., 48.
12 john BROHMAN: a.g.e., 53 ve Tuba ONGUN: a.g.e., 55.
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basit kazanclar bir kez kazanildiktan sonra yerini aksakliklara birakt*?>. Déviz
darbogazlan ve enflasyon sikg¢a kargilagilan sorunlar oldu.

ISI'da baggodsteren problemler sdyle 6zetlenebilir:

-ISl baylk ¢olgide ilksel mal ihracati gelirlerine badimh kalmigtir. Bu
nedenle ISI bagimhihd azaltacak yerde, dig soklarin adeta bir gogaltani gibi
iglemis ve soklarin global ilksel mal piyasalarindan sanayi kesimine, kamu
kesimine ve ingaat vb. ilgili aktivitelere taginmasina yol agmigtir'®.

-Asiri degerli yerli para ve ayrimci tarifeler, IS| sektdrlerinde girdi ithalatini
destekler niteliktedir. Bu nedenle, 18I, ithal bagmhhdini azaltmams,
arttirmigtir>.

-18I, orta ve yliksek gelir gruplarinda ithal katsayist ¢ok ylksek bir takim
sanayi Urlnlerine yonelik yeni talep olusturmustur. Bu Granler, genelde CUS'larca
dretiimektedir ve yerli kiiglik sanayi tarafindan imal edilen benzer Grunlerin yerine
kolayca gegmektedir.

18I, girdi ithalatina 6zendiren ve buna karsin ihracati cezalandiran kur
politikalar ile yarattiindan ¢ok daha fazla doviz tuketiimesine ve 6demeler
bilangosunda ciddi problemler baggdstérmesine yol agar.

-ISl, ylksek dizeyde sermaye yogun endustriler olan otomobil, petro
kimya vb.nde yogunlagir. Bu sanayilerde kullanilan teknoloji dogrudan
Kuzey'den alinir ve ¢cok sermaye yogundur. Kamu politikalari, sermayeyi suni
olarak ucuzlatti§i igin, sermaye yodun teknolojilerin kullaniimasi tegvik edilmis
olur. S6z konusu teknolojilerin elde edilmeleri igin, ya yabanci sermaye ile
ortaklik kuruimasi ya da bu tar teknolojilerin yakll tutarlar édenerek ithal edilmesi
gerekir. Boylelikie, denilebilir ki, 1SI, Guney'in teknolojik badimliigim da

azaltmamis, arttirmistir'>2.

129 john BROHMAN: a.g.e., 54.
130 john BROHMAN: a.g.e., 57.
11 john BROHMAN: a.g.e., 57
132 john BROHMAN: a.g.e., 58 ve Tuba ONGUN: a.g.e., 62.
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-Sermaye yogun teknolojiler, istihdami arttirmamaktadir ve o&zellikle
GOU’lerde gelir dagiliminin daha da bozulmasina yol agmaktadir. Bozuk gelir
dagilimi nedeniyle, i¢ piyasa sinirli kalmaktadir. Kirsal kesim agisindan, kagtk ve
orta 6lgekli ciftginin durumu bozulur. Kentsel kesim agisindan ise, Ucretler iki
nedenle distk kalmaktadir: Birincisi, yabanci sermaye gekiimek istenmektedir.
ikincisi ise, Glkede emek fazlasi vardir.

-Bir yandan, déviz kithginin basgdstermesi, dijer yandan da i¢
tasarruflarin yetersiz olugu, dig borglann sigmesine ve enflasyonun artmasina yol
acar.

Tum bu sorunlara kargin, belitmek gerekir ki, 1SI, ¢ogu ulkede
modernizasyona giden yol olarak sembolik bir deger tagidi*®. Pek cok tlkede, ISI
altinda, sinai Uretim 6nemli 6iglde artti. Yerel piyasaya arzi saglayacak temel
sanayiler kuruldu. Uglincti Dunya ulkelerinde, sehirlerde buytk piyasalar olugtu
ve bu durum, kuresel ekonomik gerileme dénemlerinde, strdartlebilir blylmeyi
olanakli kildi**. ISI dénemlerinde kamu, sosyal ve ekonomik pek ¢ok altyap:
olusturdu. Bu da, gelecekteki ekonomik c¢esitlenme ve kalkinmaya hizmet
etmistir. Sanayilesmede daha ileri agamalara gegilmesi, 1SI yoluyla uygun sosyal,
teknolojik ve ekonomik altyapi olugturuimasina baghdir. Modern sinai sektérler,
bir gecede kurulmaz. Tersine, genig yapisal doénugimin uzun dénemli
sonucudurlar. Teknoloji' transferi yapabilmek igin bile, 6grenme ve adaptasyon
suresi gerekmektedir. ISI, Ulkeye bu tur bir 6grenme sireci igin olanak verebilir
ve yerli firmalarin 6lgek ekonomilerine ulagip, uygun bir ihracat platformu
olusturmalarini saglayabilir.

3.1.3.2 Ihracata Yénelik Sanayilegme Stratejisi (EOI)

EOI, uluslararas: dinamik karsilagtirmal Gsthnltklerin belirledigi sanayi
dallarinda ihracata - yénelik Gretim yapilmasini  6ngbren stratejidir*®.

133 john BROHMAN: a.g.e., 54.
134 John BROHMAN: a.g.e., 61.
135 Tuba ONGUN: a.g.e., 72.
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Kargilagtirmali GstUnliklerin  zamanla degistigi gozonine alinarak, geligsme
gostermesi beklenen sektdriere bir sire kamunun altyapi yatirimlari yapmasi,
kamu kesiminin Grettidi girdilerin fiyatlarinin dasuk tutulmas), bazi vergi
muafiyetleri saglanmasi gibi dolayl ve ihracata digik faizli kredi, tegvik primi vb.
verilmesi gibi dolaysiz siibvansiyoniar verilir. EOl, korumaci gamriik vergilerinin
(duties) azalatllmasml; déviz kurunun devalie edilmesini ve piyasa
mekanizmasinin igletiimesini Sngérmekle birlikte, basit bir laissez — faire stratejisi
de degildir. Kamunun, ihracata tesvik ve stbvansiyonlarla cesaret vermesi ve i¢
ve dig piyasalara Uretim yapmak igin tarafsiz ekonomik tegvikler saglamasi
gerekir'®.

EOVnin tercih edilmesi su nedenlerle agiklanabilir*™:

-Cogu GOU’lerde, ic talep dusik kalmaktadir. Sanayi kesiminin blayamesi,
ihracata déntk ticaret stratejileri ile dinya piyasalarina girilmesine baglidir.

-lhracat gelirleri artacadindan, bu stratejiyi izleyen Ulkenin dig ticaret
dengesi duzelecek ve uluslararasi piyasalarda reytingi arttiindan daha fazla
yabanci sermaye ¢ekebilecektir.

ISI stratejisinden EOl'ya kayllmasi, neoklasik iktisadin yildizinin
parlamasiyla yakindan iligkilidir. Dinya Bankasi ve IMF'nin, dig bor¢ pesindeki
Guney Ulkelerinin politikalarina yapisal uyum kredileri yoluyla midahale etmeleri
de s6z konusu kaymanin énemli nedenleri arasindadir. Her tarli kredi ve dig
finansman kaynagina ulasabilmek, kamunun ekonomi Gzerindeki midahalesinin
azaltiimasi ve serbest piyasa mekanizmasina dénik buyumenin benimsenmesi
yéninde reformlar yapiimastina baglanmaktadir'®,

EOI'nin uygulanmasinda izlenen ekonomi politikalar: géyle 6zetienebilir:

136 Hans SINGER ve P. ALIZADEH: * Import Substitution Revisited In A Darkening External
Environment®, Export — Led Versus Balanced Growth In The 1990's, New World Order Series
Vol.13, Ed. Hans SINGER, N. HATT! ve R. TANDON, B.R. Publishing Cooperation, (Delhi 1998),
565.

137 john BROHMAN: a.g.e., 65 ve Tuba ONGUN: a.g.e., 73.
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-Serbest dig ticaret rejimi izlenerek, uluslararas! piyasalaria bitGnlegsmeye
calisiir. Bu baglamda, kotalar kaldinlir, gimrik tarifeleri ve es etkili vergiler
dusurular. Bir yandan da, ihracat, dolayl ve dolaysiz sUbvansiyonlarla
desteklenir.

-Kambiyo kontrolleri kaldirilir, serbest bir déviz piyasasi olugturulur ve yerli
paranin konvertibilitesine gegilir.

-Serbest kur politikasi benimsenir. Hem ihracati cezalandirma ve ithalat
ucuzlatma biter, hem de uluslararasi fiyatlarla baglanti tekrar kurulur. Dig denge
de, bdylece korunmus olur.

-Faizler serbest birakilir. Diga agik bir ekonomide, faiz oranlari, enflasyon
orani ve déviz kuru ile yakin iligki icindedir. Enflasyon hizi ve déviz kuru veri iken,
sermaye Ulkeler arasindaki faiz farkliliklarina gére hareket eder.

ihracata dayali buyimeye dénuimesi ile, GOU'lerin sinai ihracatlarinin,
GU’lerinkinden daha hizli artti§i gérilmektedir. Ancak, imalat maliari Gretimi ve
ihracatinda, GOU'lerin buyumeleri, Ugiinci Dunya'nin kendi iginde adaletli
dagiimamaktadir. Gérece az sayida kiglk, orta gelirli GOU, imalat ihracatinin
blyumesinde agirhikli paya sahiptir.

ihracata yénelik bayime Uglincli Dunya Ulkelerinin bir gogunda GUS'lar
ve ihracat- igleme bdlgeleri ya da serbest ticaret bélgelerine gelen sermaye
tarafindan uyariimigtir. Bunlann Uretimi de, giderek ucuz emek yogundan,
sermaye ve yiksek nitelikli emege dogru kaymistir'®. Son yillara ait veriler
bulunmamakia beraber, 1970'lerin sonlarinda G. Kore ve Meksika'nin mamul
mallar ihracati igcinde CU$’lanin pay1 %30, Brezilya'da %40, Singapur'da ise %90
dolayinda olmustur'®. Kisaca, GOU'lerin sinai ihracat artiglarinin, Gretimin
uluslararasilagmasi ile yakindan ilgili olduju dasundimektedir. Bu durum,
CUS’larla ilgili b6limde daha ayrintili ele alinacaktir. Ancak, belirtmekte yarar var
ki, sinai ihracattaki artts GOU'lerin hepsinde olan bir durum degildir.

138 john BROHMAN: a.g.e., 64.
139 john BROHMAN: a.g.e., 67.
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Basarill inracata dayali blylime stratejisi 6rnekleri, az sayida orta gelirli
GOU'nun sinai ihracatina odaklanir: Dogu Asya ulkeleri. Halbuki, gok daha fazla
Uctinci Duanya (lkesinin ihracata dayali bayame stratejisi, az sayida ilksel mal
‘Ostine kuruludur. Bu dlkelerin ihracat yapilari, iksel mal ihracatina dayali
modeldekinin ayni olarak kalmigtir. Ozeliikle, Sahra - Alti Afrika bdigesi bu
durumdadir ve bu bélgede, ¢ok az sayida Ulke ihracatini ilksel Gretimden
uzaklasarak cesitlendirebilmistir. Afrika’'nin duglik gelirli Glkelerinde, ihracat iginde
ilksel mallarin oraninin 1965-87 arasinda %92'den %94’e ¢iktigi goralmektedir®:,
Afrika'nin orta gelirli Ulkelerinde ise %95'den %90'a duagmustar. Neoliberal
kalkinma stratejilerinin, yapisal uyum programlan gergevesinde, codu Uginci
Dinya tlkesinin ilksel mal ihracatinda uzmanlagmasini tegvik ettigi séylenebilir.

Kuzey'in sanayi sektdrl, olcede gdre artan getirilere sahiptir. Kuzey
Ulkelerinin faktér donanimiari sermaye yogundur ve bu Ulkelerde, sinai mallar
Uretiminde dlslk ortalama maliyetler s6z konusudur. Buna karsilik, Guney'in
ilksel mallar sektdriinde 6lgege gére sabit getiriler vardir. Bu nedenle, Kuzey ve
Guney arasindaki serbest ticaret, GlUney'in ticaret hadlerinin kétllegsmesi ve
blUyimesinin istikrarsiz bir yapida olmasi ile sonuglanmaktadir. Ganey, kendini
disuk dizeyde denge tuza@ iginde bulur ve bu durum, sanayilesmesini ve
ekonomisini gesitiendirmesini engellemektedir. lhracatlarini iglenmemis tarim
arunlerinin étesinde cesitlendiremeyen bu tlkeler, istihdam olanaklarini ve katma
degerlerini arttiramamaktadir. Oysa, sinai Urlnlerin Uretiminde kazanilan
deneyim; insan sermayesi birikimi, Gretim tekniklerinin geligmesi ve
organizasyonel metodlarin ilerlemesi gibi faydalar saglamanin yanisira, kendine
kaynak olan sektérle sinirli kalmamakta, bu olumlu etkileri diger sektériere de
yayabilmektedir (spin off)**2.

Diga donuk bliyimenin ihracata dayali sanayilegme ile karigtiriimasi ve
Ucglinct Danya Ulkelerine diga dénuklugan dayatiimasi, “bagimli ve kutuplagmig

140 Tyba ONGUN: a.g.e., 27.
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kalkinmanin yeni ve daha sofistike bir geklini yaratma riski tagir. Bu stratejilerde
eksik olan, sadece artan ihracata konsantre olunarak, g¢ogunlugun hayat
standartlarini arttirma, cografi bélgeler ve ekonomik sektérler arasinda daha
dengeli buyume olanaklar yaratma gibi daha genig kalkinma hedeflerini gbézardi
etmesidir®.

ihracata dénik sanayilesme ve ihracata dénuk blyime arasindaki fark
bilingli olarak gézardi edilmektedir. Diga agiklik ~ diga déniik blylme ve ihracata
dénuk sanayilesme kavramlari birbirine karigtirilarak, Dodu Asya Ulkeleri diga
déndk bayame ve diga acikhidin bagarili érnekleri olarak sunulmaktadir. Danya
Bankasi aragtirmalari, disa en agik Glkelerin en ylksek, diga en kapal Glkelerin
ise en dugtk baytme hizlarini elde ettigini ortaya koyar'*.

Neoliberal yaklagim, Dodu Asya'i NIC'lerin (Newly Industrialised
Countries) hizli kalkinmalarini kiiresel kapitalist piyasalara entegre olabiimelerine
baglamaktadir. ik baslarda neoliberaller, bu Ulkelerin kalkinma politikalarinin
“ihracatin tesviki” (promotion) yéntemine dayandiginm sdyleyerek, dier GOU’lere
ithalatin serbestlestiriimesi ve devallasyon igeren bir yapisal uyum recetesi
oneriyoriardi. Daha sonra, “ihracatin tegviki’ yerine, “disa doénik politikalar’
ifadesi kullanilir oldu. Bu ifade daha genis bir alani kapsamakta ve ticaretin
serbestlestiriimesinin yanisira, finansal serbestlegsmeyi ve sermaye kontrollerinin
kaldinimasini da icermektedir. “Diga dontkluk™ ifadesi de, zamanla yerini daha
genig bir kavram olan “ekonomik serbestiegsme”ye birakmigtir. Bdylece, laissez-
faire'e biraz daha yaklagiimis ve 6zellestirme, deregllasyon ve sendikasizlagsma
da ifadeye dahil edilmigtir. Bugin, bu ifade; ilksel maliar, emek, finansal piyasalar
vb. bltun piyasalardaki kontrollerin kaldiriimasi igin kullanmimaktadir'®. Kisacasi,
neoklasik iktisat, Dogu Asya'nin sanayilesmesinde devietin rolina gdézardi

142 john BROHMAN: a.g.e., 68.
143 john BROHMAN: a.g.e., 69.
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etmekte, bagarly! diga aciklia baglamaktadir. Bu géruse gére, basariyi “liberal
politikalar dogrultusunda geligen dis ticarete dayali sanayilesme” getirmektedir.

“‘Bu literatlrin temsilcileri adeta tarihi, varsayimlarina uyacak sekilde
yeniden yazma egilimindedirler”'“. Herseyin baginda, IMF ve Dinya Bankasi’'nin
Onerdigi serbest piyasa ekonomisi ve ihracata dénik blyume stratejisi arasinda,
daha 6nce de belirtilmis oldugu Uzere, ciddi bir geligki vardir. imalat sanayinin
ihracat yoluyla gelistiriimesi dendiginde, serbest piyasa ekonomisi ile hi¢ de
bagdagmayan pek gok devlet miidahalesi giindeme gelecektir. Bu noktada, Dogu
Asya deneyimi bir drnektir. Buna karsilik, Afrika'da serbestlesme ve yapisal
uyum, ilksel mal ihracatini tegvik ederek, ekonomik sektérlerin azgeligmigligini
derinlestirmisg, hatta cogu Glkede mevcut sanayii erozyona ugratmistir. “Gergekte,
az sayida bagarili NIC'nin ihracata dayall kalkinma uygulamasi, GOU'’ler igin bir
kural degil, istisnadir. Ugtinct Diinya’nin geri kalani igin durum sorunludur'#™.

3.1.4 Dogu Asya’'nin Stratejisi
3.1.4.1 Neoklasik Ve Piyasa Dostu Yaklagimlarin Bakig Agisi

Neoliberaller, Dogu Asya’li NIC'lerin politikalarindaki laissez-faire
unsuriar, diger Uclncu Dunya Ulkelerine 6rnek olarak sunmaktadir.
Neoliberallere gére, NIC'lerin hizh kalkinmalari, global kapitalist piyasalara
entegre olabilmig olmalarindan kaynaklanmaktadir'*®. Bu gorusg, yuksek blyame
oranlari ile diga dénuk politikalardan saglanan etkinlik kazanglart arasinda bir
baglanti kurmaya caligmaktadir'®. Standart neoklasik yaklagim, butan
piyasalarin etkin galistigini varsayar. Urin piyasalari yapilacak yatirimlara dogru

sinyalleri vermekte ve faktdr piyasalar da bu sinyalleri cevaplamaktadir. Tim

46 Mustafa ERDOGDU: “Devletlerin Kalkinmaci Kapasiteleri: Kuramsal Bir Yaklagim®, Iktisat
Dergisi, (Agustos 2000), 24.

17 john BROHMAN: ag.e., 70.

8 John BROHMAN: a.g.e., 82.
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firmalar etkin teknolojiye serbestge ulagabilirler. Tamim geregi, bu teknolojinin
herhangi bir maliyete katlanmaksizin ve istendigi an ézimlenebilir oldugu kabul
edilir. Bu yaklagim, teknoloji ile ilgili bir 6drenme slreci olmadiini
varsaymaktadir. Ogrenme sireci “biliniyor, 6ngorilebilir ve otomatik® kabul
edilir'®. Dinamik kargilastrmali Ustinlikler temelinde, faktdr donanimi
degistikce, faktor fiyatlari da degismekte ve firmalarin faaliyetlieri bu duruma gére
sekillenmektedir. Hersey 6yle mukemmel islemektedir ki, her tarii midahale
carpitici kabul ediimektedir. Bu yaklagimin 6z0n0 olugturan varsayimlarin
gergeklerden gok uzak olusu nedeniyle “piyasa dostu” (market frendly) yaklasim
ortaya cikmig ve bazi neoklasik varsayimlari degigtirmigtir. Piyasa dostu
yaklagima goére, bazi midahaleler bir takim piyasa aksakliklari s6z konusu
oldugu igin, carpitici degil dizeltici olabilmektedir'>!. Neoklasik yaklagimin Gg
varsayimi bu gergevede degistiriimigtir. Buna gére:

-Faktér piyasalari mikemmel iglememektedir.

-Egditim piyasasina, sanayilesmeye gére insan sermayesi yetistirmek
amaciyla mudahale gereklidir.

-Sanayi iginde yatinm kararlarinin koordine edilmesinde bir takim piyasa
aksakliklari olabilir. Gunka, bilgi akisinda, sermaye piyasalarinda vb. sorunlar
olabilir veya &lcek ekonomileri, 6grenme ve nitelik olusumunda digsalliklar vb.
s6z konusudur.

Piyasa dostu gorlgse goére buyume; egitim, istikrarli makro yo&netim,
rekabetgilik ve ticarette agiklik gibi konularda iglevsel miidahaleler yapiimasindan
kaynaklanmaktadir. Segici mudahalalerin (ki bunlarin piyasa dostu olmadikiari

1 Yiimaz AKYUZ ve C. GORE: “The Investment — Profits Nexus In East Asian Industnalization®,
Export — Led Versus Balanced Growth in The 1980's, New World Order Series Vol.13, Ed. Hans
SINGER, N. HATTI ve R. TANDON, B.R. Publishing Cooperation, (Delhi 1998), 325.

130 sanjay LALL: “The East Asian Miracle: Does The Bell Toll For Industrial Strategy?”, Export —
Led Versus Balanced Growth In The 1990's, New World Order Series Vol.13, Ed. Hans SINGER,
N. HATTI ve R. TANDON, B.R. Publishing Cooperation, (Delhi 1998), 346.

151 sanjay LALL: a.g.m., 348.
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dusunulr), genellikle basarisiz oldugu iddia edilir®2. Omegin Dunya Bankasi,
secilmis sanayilerin, verimlilik degisme oranlarini arttirmak izere uygulanan sinai
politikalarin  bagarisiz oldufunu so6ylemektedir'®>, Bagari olan segici
midahalelerin de, aslinda “piyasayla bagdasir” (market conforming) oldugu, ayni
sonuglarin sadece piyasa glglerince de pekala gerceklestirilebilecedi iddia
edilmektedir.

Piyasa glclerinin etkin kaynak tahsisini en mikemmel sekilde
gerceklestirecedi temel argimandir. Bu agidan bakildiinda, Uginci Danya
tlkelerine, yukarida saydigimiz politikalan uyguladiklan savunulan Dogu Asya'li
bir grup NIC o6rnek gdsterilerek; devlet merkezli kalkinma stratejilerinden
vazgegerek, piyasaya dayali kalkinma stratejilerine yo6nelmeleri salik
verilmektedir®®. Bu yaklagima gére, Guney'in yapmasi gereken, uluslararasi
ticarete konan engelleri kaldirmak, déviz kurunu serbest birakmak, deregulasyon
ve finansal liberalizasyona gitmek, kamu vyatinmlarimi &6zellestirmek,
sendikasizlagma, kargilagtirmali GstiniOklere gére uzmanlagma, kaynak tahsisini
piyasaya birakma ve “fiyatlarin gercekci olmasi” (get prices right) ile devietin
ekonomideki roluntn kaglltGimesidir.

3.1.4.2 Dogu Asyali NIC’ler Nasil Sanayilesti?

Yapilan ¢aligmalar sonucunda, ekonomik blylime ve disa dénik kalkinma
stratejileri arasinda agik bir korelasyon bulunamamistir'®. Buna karsin, Dogu
Asya'da 6zellikle yliksek yatirim oraniar hizli bayimede énemli rol oynamigtir.
Bu ulkelerde, hasila bayumesinin %60-90'1 fiziki ve begeri sermaye birikiminden
kaynaklanmaktadir’®®. Dunya Bankasi, Dofu Asya Ulkelerinin, kaynaklarini
yuksek verimli aktivitelere tahsis ederek bagarili olduklarini séyleyerek, sermaye
birikiminin 6nemini gézard: etmektedir. Bu Ulkelerin yiksek biyGmelerini,

132 ganjay LALL: a.g.m., 346.
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devletlerinin ekonomilerine midahale etmemesine ve dig ticaret, emek ve
sermaye piyasalarinin iyi iglemesine baglamaktadir'®. Etkin kaynak tahsisi
saglanarak verimliligin arttiriimasi yoluyla kalkinilabilecedi argimani, toplam
faktér verimliligi bGyGmesi (total factor productivity growth=TFP) kavramina
dayanir. TFP, faktér girdilerinin biyimesini agan hasila biyimesi orani olarak
tanimlanabilir'®®. Aradaki fark olan TFP, béylece teknolojik degdisme surecini
sermaye birikimden ayirir ve tim diger etkileri gdsterir. Yapilan pek ¢ok calisma,
Dogu Asya'nin verimlilik blyume oranlarinda diger GOU'lere gére, asirn bir
farklihgin olmadidini ve Dogu Asya’y: dijer GOU'lerden ayirici 6zelliginin yatinm
oranlan oldugunu ortaya koymaktadir. Dodu Asya'da, TFP bilylmesinin reel
hasila bayimesine katkisi énemsiz bir dizeyde kalirken, asil katkiyi sermaye
blyUimesi yapmaktadir.

Dogu Asya devletlerinin timu iglevsel midahale yapmigtir, ama ¢ogu son

derece segici midahaleler de yapmigtir'™®

. Ancak, aralarinda bu muidahalelerin
tipleri ve dereceleri bakimindan ciddi farklar olmustur. Denilebilir ki, iclerinde bir
tek Hong Kong laissez- faire tipi bir kalkinma stratejisi izleyen, en az segici
midahale yapan ulkedir. Ne var ki, Hong Kong'’da da devlet; kamu konutiari,
kamu hizmetleri, sosyal refah harcamalari, ihracati tegvik, ekonomik
cesitiendirme ve teknolojik degdisme gibi konularda aktif olmugstur'®®. Diger
NIC'lerde ise devlet midahalesi, blylimeyi canlandirmada ve sanayilegmede
énemli roller Ustlenmistir. Bu Ulkelerde, devletin ekonomiye mudahalesi son
derece segici ve stratejik olmustur. Devlet midahalesi, diinya piyasalarinda talep
esneklikleri yiksek, teknolojik ilerleme ve emek verimliligi biyume potansiyelleri
ylksek olan stratejik sanayiler Gzerinde yogunlagmistir'®!. Hedef sanayiler ayni

zamanda yerli endustrilerin ileri ve geri baglantilarini geligtirebilecek olanakliari
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olan sanayilerdir. Genel bir ithalat korumasi uygulamak yerine, ciddi 6§renme
ekonomileri iceren hedef bebek endustrileri segici bir gekilde korumusglardir.
Koruma, bu sanayilerin uluslararasi rekabetgilik kazanmasina dek surdaralimias
ve daha sonra kaldiriimisgtir. Kisacasi hukumetler, kéta durumdaki sanayilerini
gézetmek yerine, diinya piyasalarinda umut vaadeden yeni dinamik olanaklari
degerlendirmeye ¢aligmislar, bunu yaparken de her midahalelerinin sonuglarini
dikkatle izlemis ve degisiklik gerektiginde hizla yapmiglardir'62,

Dogu Asya’li hikimetler, finansal ve sinai sermayenin organize
edilmesinde ve koordinasyonunda 6ncl bir rol Ustlenmiglerdir. Kamu yatinmiar
bu Ulkelerde dnemsiz dedildir. Ancak, kar gudlstyle hareket eden 6zel sektor
ekonominin can damar olmusgtur. Ne var ki, devietler 6zel sermayeyi disiplin

altina alarak, ulusal ekonomik hedeflerin gerceklestiriimesine y6neltmislerdir163.

Dodu Asya Ulkelerinde hukimet politikasi, yatinrm — karlar baglantisini
kullanarak buyumeyi canlandirmak olmusgtur. Bilingli politikalarla, bu Glkelerde i¢
tuketimin gelir bayGmesinin gerisinde kalmasi ve béylece de, i¢ tasarruflarin
onemli élglide artmast saglanmistir'®. Japonya'da i¢ tasarruflarin gayrisafi yurtici
hasilaya orani 1950’'lerde %24'den, 1960’larda %36’lara, 1970'lerde ise %40'lara
cikiyor. Singapurda 1965'de %10 iken 1970'lerde %30 ve 1980’'lerde %42
olmugtur. 1956-60 déneminde G. Kore'de ayni oran %4 iken 1970’lerde %22 ve
1980’lerde %32 dir. Tayvan'da 1956-60 arasinda %9 ve 1970'lerde %32
olmustur'®®. i¢ tasarruf oranindaki artisin bir bolumi hizli gelir biyimesinden
kaynaklanmaktadir. Ancak, hizli gelir bUylmesinin otomatik olarak ylksek
tasarruflar ile sonuglanmadigi da bilinmektedir. Ornegin, Latin Amerika Ulkelerinin
bazilar 1960-80 déneminde ylksek kigibagina gelir bayimesi yagamiglar, ancak
bu Uulkelerde ortalama tasarruf oraninda bu duruma paralel bir artig
goéruimemistir. Akylz, Dogu Asya’'nin i¢ tasarruf oranlarindaki artigi ylOksek

162 john BROHMAN: a.g.e., 95.
163 john BROHMAN: a.g.e., 98.
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karlara baglamaktadir. Yiksek karlar, firmalari daha fazla yatrnm yapmaya
ybneltmig, artan yatinmlar da sermaye kulilanimini ve verimiilikteki gelisme hizini
arttirarak karlari arttmmgtir. Bu durum, hem yatnm hem de tasarruf
egilimlerindeki yukselmeyi agiklamaktadir.

HukGmetler, yatinm mallarini 6zel ve kamu tlketim mallan kargisinda
sistematik olarak ucuzlatarak sermaye olusumunu ve yatinmlan tegvik
etmiglerdir. Cesitli parasal ve mali politikalar ile sanayi yatirrmcisinin kredi
tahsislerini ve faiz oranlarini yénlendirmig, yurt icinde Uretilen sermaye mallarinin
fiyatiarini etkileyen dogrudan stbvansiyonlar vermiglerdir. Bunlarin sonucunda
yatirim mallari arzi ve talebi artmistir'®®. Ayrica, mali agiklarin siki gekilde kontrol
altinda tutulmasi, para arzi artisinin sinirfandiriimasi, déviz kuru kontrolleri vb
uygulamalaria makro ekonomik istikrar saglayarak olumlu genel bir yatirim ortami
yaratilmisgtir.

Ancak, Dogu Asya Uulkelerinde yatirimlari tegvik eden tium bu
uygulamalarin yanisira, bu ekonomilerdeki hissedarlik ve mulkiyet yapisi da i¢
tasarruflarin ve yatirimlarin artmasinda 6nemli bir rol oynamigtir. Dogu Asya
Ulkelerinde tasarruflar icinde hanehalklan tasarrufiari degil, sirket tasarruflari
agirliktadir ve yine bu Ulkelerde sirketier blytk gruplarin ellerindedir. Ornegin,
Japonya ve Kore'de ig gruplari, Tayvan'da ise buyluk aile sirketleri vardir.
Dolayisiyla da, sirketlerin hissedarlarina yeni yatirnmiar ve tasarruflarinin
pahasina 6deme yapma zoruniulugu bulunmamaktadir ve sgirket yoneticileri
varliklannin gunlik piyasa degerieri igin endigelenmeksizin, kolaylikla uzun
dénemli yatinm planlar yapabilirler. Zaten, 6zel sektér gesitli vergi kolayliklari vb.
ile karlarini tutmaya ve yatinm yapmaya tesvik edilmektedir. Oyle ki, érnegin
Japonya’da 1950-70'ler arasinda, yatirnmlari 6zendirmek icgin vergi muafiyetleri
vb. uygulamalar ile toplam gelir vergisi kazanclarinin %8-13'unden
vazgegilmistir'®’.

166 John BROHMAN: a.g.e., 98.
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I¢ tasarruflar bu gekilde arttirilirken, ilging olan bir nokta da, Dogu Asya'li
Ulkelerin glgll devlet yapilar sayesinde, giris yapan yabanci sermayenin
davraniglarini da kendi sanayi stratejilerine uygun hale getirebilmis olmalaridir®,
Oysa, diger godu Ucglinct Dunya ulkesinin, CUS'larin sanayilegmeye hakim
olmalarina izin verdigi gérulir. Cogu Latin Amerika Ulkesinde, CUS’Iar girdikleri
tlkenin milli kalkinma hedefleri ile hi¢ de bajdagmayabilen sanayi yatirimlar
yapmisglar ve bu llkelerde sanayilegsmenin yénini belirlemiglerdir.

Dogu Asya dulkelerinde hUkUmetler, karlari arttirmak ve yatirmiari
6zendirmek icin 6zel sektdre bir takim rantlar saglamislardir. Mevcut daha
tecribeli firmalar karsisinda re'kabet etmek zorunda kalan ge¢ sanayilesen
Ulkenin firmalar igin, yeni sanayiler kurmak oldukca risklidir. Yerli sirketlerin bu
alaniara giris yapmalarini saglamak igin devletin gelismesini istedigi sanayilerde
rantlar yaratmasi gerekir. Dogu Asya’da segici koruma, faiz oranlarinin kontrolQ,
kredi tahsisleri vb. énlemler ve kartellerin desteklenmesi gibi yonetilen rekabet
uygulamalan ile bu gerekli rantlar yaratiimistir. Ancak, devlet bir yandan da ézel
sektérun davraniglanini gesitli performans standartlari ile disipline etmektedir.

Oyle ki, yaratilan bu rantlar da ihracat performansina bagli olmustur'®®

. Ornegin,
Tayvan'da ithalat lisanslarinin tahsisi ihracat performansina baglanarak rant
yaratiimigtir. Japonya'da 1953-55 yillari arasinda karlarinin bir bélima ile gemi
yoluyla ihracat yaptiklarini belgeleyeniere, Kiba sekerini ithal fiyatinin 2 ila 10
katina satma olanag veren ticaret lisanslar verilmistir'”®. Kisacasi, Dogu Asya
hikUmetleri, sirketlere uzun dénemli ulusal hedeflere uygun hareket etmeleri
koguluyla rant saglamigtir ve piyasa glglerini bu dogruituda ydnlendirmigtir.
Ayrica, servet birikiminin emlak spekulasyonu vb. retken olmayan kanallarini da

kapatmislardir.

Dinamik sektérlere yatirim yapilmasi igin kredi sibvansiyonlari verilmigtir.
Kredi verilirken bakilan kriter “karhlik® yerine, “yeni bir sanayi kurulmasi”

168 John BROHMAN: a.g.e., 99.
169 y|lmaz AKYUZ ve C. GORE: a.g.m., 336.
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olmugtur. Ayrica, Japonya'da Sanayi ve Ticaret Bakanh@’'nmn(MITl) uyguladif
politikalar 6meginde oldugu gibi, verilen kredilerin, firmalarin piyasada istikrar
bozacak kadar buylk yatinm yapmalarinin engellenmesi vb. yéhtlnde yatirnm
kararlarinin koordine edilmesi igin de kullanildi: gérultr. Oligopolistik firmalar
arasindaki fiyat savaglarini énlemek igin karteller desteklenmigtir'”:. Dogu Asya
Ulkelerinin 6nclisi konumundaki Japonya’da olugturulan gucli bir sanayi ve
ticaret bakanhi§i (MITI); celik, petrol rafinesi, petrokimya, otomobil, sinai
makineler ve elektronik gibi stratejik sektérleri bebeklik dénemierinde dig
rekabetten korumustur. Dig talebin esnek oldugu, emek verimliligi ve teknolojik
ilerlieme kazanglar vaadeden hedef sanayi sektdrierinde kargilagtirmali Gstlnluk
elde etmek icin caligiimigtir. Dogu Asya’ll NiC’ler ayni yolu izlemiglerdir. Japonya
bu Ulkeler igin adeta bir “blyime kutbu” olmus, bu Glkelere ayricalikh ticari
iligkiler, dogrudan yatinmlar ve sermaye girigleri saglamig, sermaye ve teknoloji
transferi yapmigtir. Dogu Asya Ulkeleri “ugan kazlar’a benzetilmektedir. Lider kaz
Japonya havalanmig ve diger kazlar onu takip etmigtir.

Tek tek ele alindiginda, Dogu Asya Ulkelerindeki deviet miidahalelerinin
tipleri, dereceleri ve kullandiklari politika araglarinin birbirlerinden farklilik
gosterdikleri gérulur. Tayvan'da tum finansal varliklarin (assets) yaklagik yarisi
devletin mulkiyetinde veya Koomintang siyasi partisinin kontroll altindadir.
Singapur'da ¢ok sayida deviet tekeli vardir. G. Kore'de devlet, yabancilara ait
sanayiler kargisinda buyGk ailelere ait konglomeratlarin  blyUmelerini
desteklemigtir'’2. G. Kore ve Tayvan'da baglica ticari bankalarin mulkiyeti
devletindir. Boylelikle, devletler, yatinm ve Uretimi yénlendirme glcin( ellerinde
tutmuslardir. Ozel sektérun yatinm yapmasini tegvik eden dnlemler G. Kore'de
kredi tahsisleri, faiz oranlari stibvansiyonu, ihracat finansmani, Tayvan'da kredi
tahsisleri, mali slUbvansiyonlar ve kur ayarlamalar, Singapurda da mali
sUbvansiyonlar, vergi ayricaliklari (cocessions) ve dizenleyici tegvikler

170 yiimaz AKYUZ ve C. GORE: a.g.m., 336.
171 yiimaz AKYUZ ve C. GORE: a.g.m., 338.
172 john BROHMAN: a.g.e., 95. s&’

@&
e
P

&

&P



84

(regulatory incentives) seklindedir'”>. iclerinde bir tek Hong Kong, daha énce de
belirtildigi gibi ihracata ydnelik bilgi saglama, genel egitim, bazi teknolojik
destekler seklinde ¢ok az sayida mudahaleye bagvurmustur'”®. Onemli olan bu
midahalelerin Hong Kong'un stratejik amagclariyla uyumiu olmasidir. Hong Kong
uzun yillardir bir ticaret ve finans merkezi olmus, stratejisini bu konumunu
korumaya yoénelik olarak belirlemigtir. Deneyimini ve Cin'den gelen girigimcileri
kullanarak hafif sanayiye kolayca girebilmistir, Ancak, sanayi ve teknolojik
yapisini derinlestirememistir. Buna karsin G. Kore, yiksek teknolojili sanayilere
girmek yéninde bir strateji gelistirmigtir. Bu amagla, hafif sanayi ile ige baglamisg,
bastan itibaren hem koruma uygulamis hem de sanayilesmesini derinlegtirmek
icin midahaleler yapmistir. Kredileri daha karmagik teknolojilere giris yapmayi
tesvik etmek yénunde kullanmig, FDI'yi sinirlandirmig, yerli icerigi arttirmig, dev
konglomeratlar yaratmig, AR-GE'yi geligtirmig, nitelik olugsumunu segici olarak
geligtirmig ve bilim- teknoloji altyapisini hedef sanayilere gére olusturmustur.
Tim bu uygulamalar bir paketin parcalari oimustur ve her midahale kendi
stratejik amacina ulagsmasinda énemli bir rol Gstlenmektedir'’”®. Kisacasi, her
Glkenin farkhh amagclar ve bu amaglara ulagsmakta kullandigi farkl stratejileri
vardir.

Lall, htkumetlerin neyi piyasa aksakligi olarak gérduklerinin segtikleri
amaglara bagl oldugunu vurgulamaktadir. Buna gére, Hong Kong'da yeterli bir
gelisme olarak kabul edilebilecek bir durum, G. Kore’de bir aksaklik olarak
gbrulecektir. Bu nedenle, sanayi politikalarinin etkileri degerlendirilirken, izlenen
strateji gdézénine alinmalidir. Dodu Asya Ulkeleri, sanayilegmelerinde farkh
hedeflere gb6re farkli stratejiler izlemislerdir ve piyasa aksakliklarini bu
stratejilerine gére belirlemiglerdir. Dolayisiyla, mudahaleleri farkii hedeflere
ybneliktir. Uyguladiklart sanayi politikalari sayesinde sanayilegmis ve sanayi
mallari ihracatlanini énemli. 6lgiide arttirabilmiglerdir. |hracata déntkluk, bu

173 John BROHMAN: a.g.e., 98.
174 sanjay LALL: a.g.m., 354.
175 sanjay LALL: a.g.m., 355.
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baglamda, diger mudahalelerinin basarii olabilmesine yolagan tegvikleri ve
disiplini saglamigtir. Ne var ki, ihracata déntkluk tek basina, hedef sanayilerin
cogunun kurulmasini saglayamazdi*’®. “Yapilan mudahaleler, belli bir stratejinin
parcalari olmustur. Dunya Bankasi, miadahaleleri tek tek ele alarak, bUtinun
sonuglarini kagirmaktadir'” ” Omegin, kredi piyasasi midahaleleri eger koruma,
teknolojik tegvikler, secici sekilde nitelikli insanglichi yaratimasi vb. ile birlikte
kullaniimasaydi, basarili olamazdi.

Dogu Asya Ulkelerinin sanayilegmeleri ile ilgili olarak séylenmesi gereken
oénemii bir nokta da, bu Ulkelere giren yabanci sermayenin baglangicta daha ¢ok
resmi transferier, multilateral yardimlar ve krediler seklinde olmasidir. Ornegin,
1951-67 ddéneminde toplam uzun dénemli yabanci sermaye akimlari iginde,
dodrudan yabanci yatinimiarin payl Arjantin'de %53, Brezilya'da %51 ve
Meksika'da %57 iken, G. Kore’de %1, Tayvan'da %8 kadardir. Buna karsin resmi
transferlerin, multilateral yardim ve kredilerin payi ise G. Kore'de %86, Tayvan'da
%74'UG bulurken, ayni oranin Arjantin’de %11, Brezilya’da %31 ve Meksika'da %8
olmasi ilgingtirm. Bu duruma yolagan en énemli neden, ABD'nin soguk savag
déneminde Dogu Asya'’nin kom(nizme kaymasini istememis olmasi ve ¢ok
miktarda devletten deviete krediler, yardim, askeri harcama vb. geklinde biylk
boyutiu ve uygun kosgullu sermaye transferi yapmig oimasidir denilebilir”. ilging
olan, 1952 - 62 déneminde Dogu Asya’li NIC’lerin kilit sektdrlerde 1SI'ya baglamig
olmalaridir. G. Kore ve Tayvan’a ABD’nin o dénemde verdigi kredi ve yardimiar,
G. Kore'nin ithalatinin %70'ini, Tayvan'inkinin ise %85'ini karsgilayabilecek
boyuttaydi*®.

Oysa, dzellikle Latin Amerika'ya ABD'den yardim degil, FDI gitmistir ve bu
durum Latin Amerika devietlerinin otonomilerini azaltmig, devletin kalkinma

176 sanjay LALL: a.g.m., 359.

177 sanjay LALL: a.g.m., 360.

78 john BROHMAN: a.g.e., 99.
79 john BROHMAN: a.g.e., 114.
180 john BROHMAN: a.g.e., 116.
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stratejilerini milli- ¢ikarlara uygun gekilde surdurebilme yetisini sinirlandirmigtir.
Latin Amerika Olkeleri tarinsel olarak baglica ilksel mal ihracatgilar arasinda
olmuglardir. Bu ilkeler, aldikiari ¢cok miktarda CUS yatinminin da etkisiyle, disa
déndk politikalar uygulamig ve disa acikliklarini arttirmalari hem uluslararasi
finansal piyasalara hem de uluslararasi ilksel mal piyasalarina bagimiiliklarin
derinlegtirmigtir. Boylelikle, bu {lke ekonomileri, uluslararasi ilksel mal
piyasalarinin dalgalanmalarina ve sermaye piyasasi goklarina daha duyarl hale
gelmistir.

Buna karsin, Dodu Asya’lli NICler baslangicta agik olmak yerine,
kendilerini uluslararasi piyasalarin dalgalanmalarina kargi korumuslardir ve en
6nemlisi de, daha dnce belittildigi gibi, yabanci tasarruflara bagimii kalmamisg,
kendi i¢ tasarruflarini arttirarak kesintisiz gekilde yatirim yapabilmislerdir's.

Dogu Asya ulkelerinde, kamu politikalar gelir dagihmini ve c¢esitli sosyal
siniflarin ekonomiye katilimini gelistirici, IS! i¢in i¢ talebi arttirici ve ekonomik
bayumenin “ortak yarara’ yonelik olmasini saglayici olmustur. Egitime, bilginin
yayllmasina, yeni niteliklerin égreniimesine ve yeni teknolojiyi geligtirmek igin
gerekli olan yapisal degisime katilabilecek insan kapasitesini arttirmaya buyik
oénem verilmistir. Ozetle, Dogu Asya’ll NIC'ler, ge¢ sanayilegsen bir Ulkede
devletin buyime ve kalkinmay: canlandirabilecegini gosterirler. Uginci Dinya
Ulkelerinin dinya talebine cevap veren rekabetci piyasa fiyatlari ile disa acik ve
ihracata donik olarak buylyap kalkinabileceklerini savunan neoliberalierin
aksine, Dogu Asya'nin deneyimi, devletin akilci politikalarla yapisal degisimi
hizlandirabileceginin ve sermaye birikimini arttirabileceginin bir 6rnegi olmugtur.
Dogu Asya’da basariyi getiren “arzin strtkledigi bir kalkinma modeli® dir.

181 yiimaz AKYUZ ve C. GORE: a.g.m., 330.
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3.2 Mamul Mallar Ticaretinde Gokuluslu Sirketler'in Rolii
3.2.1 Uretimin Uluslararasilagmasi

CUS'larin varigi daha eskilere dayanmakia birlikte, “Oretimin
cokuluslulagmasi” ve “endustrilerin yer degistirmesi® 1960’larin basinda
baslamaktadir. Endustrilerin yer degistirmesi dendiginde, GOU'lerde, “daha
énceleri GU'lerde yerlesik bazi endustrilerin yerine gegecek sekilde 6rgatienen
ve dlnya pazarlarina yoénelik UuUretim yapan endustrilerin  kurulmas!”
kastedilmektedir'®. Boylelikle, pek ¢ok emek yodun tran ve streg, GOU'lere
kaydiriimaktadir. Endustrilerin yer degistirmesi, teknolojik gelisme ile birlikte
sermayenin ve Uretimin uluslararasilagmasinin bir sonucu olmustur. Kisacasi, bu
durum, Guiney uUlkelerinin i¢ kosullarindan degil, dis kosullarin de@ismesinden
kaynaklanmigtir'®. Uluslararasi uretim, GU'lerin GUS'larinin bagka Glkelerde
kurduklar subelerinin retimi olarak tanimlanabilir. Uretimin uluslarara31la§ma8|
trendi, 1960’lardan itibaren giderek hizlanmig ve 1970’lerin ilk yarisinda artik,
dinya ticareti Ulkeler arasinda olmaktan ¢ok, giderek artan oranda CUS$'larin
subeleri arasinda gerceklesen “firma ici ticaret” niteligi kazanmigtir. Ornek olarak,
ABD’nin 1970 yilinda ihracatinin %50’si, 1974 yilinda ithalatinin %46’si firma ici
ticaret niteligi tasir hale gelmistir'®*.

Enformasyon hizmetlerinde, tasima ve iletigimde &nemli teknolojik
gelismelerin olmasi, CUS’larin Gretimlerini sUreglere béiebiimesini sadlamig ve
dretimin uluslararasilagsmasina olanak vermigtir. S6z konusu teknolojik geligmeler
soyle 6zetienebilir'®.

1)Konteyner gemi tagimaciligi Uretimin bélinmesini karli hale getirmisgtir.

182 Taner BERKSOY: Azgelismis Ulkelerde [hracata Yénelik Sanayilesme, Belge Yayinlan: 14,
(Istanbul 1982), 136.

1% Taner BERKSOY: a.g.e., 138.

184 Taner BERKSOY: a.g.e., 145-146.

185 Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: ® Transnational Corporations and Global
Markets: Changing Power Relations”, Multi- National Corporations and Third World Development,
Ed. Pradip K. GHOSH, Greenwood Press, (London 1984), 49.
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2)islemlerin hizi igin gereken karmagik iletisim adinin gerektirdigi
muhendislik teknikleri geligmigtir.

3)Yaygin bilgisayar uygulamalari, bu kiresel karlar ve piyasa paylarinin
maksimizasyonu i¢in ¢ok gerekli olan aninda veri iglemeyi saglamigtir.

Bu yenilikler sayesinde, “Orin ve siregler, faktér iceriklerine goére
parcgalara ayrilmig ve herbir par¢a adeta tek basina bir GrGn veya stregmis gibi,
farkli Gretim birimlerinde gerceklestirilebilecek!®®” gekilde bslunebilir olmugtur.

Clairmonte — Cavanagh, CUS'larin rolierinde zaman icinde dért kayma
oldugunu belirtmektedir*®’:

-CUS'lar, cesitli sektérlerde ulusal ve uluslararasi dizeyde oligopoller
olugturma; konglomeratlasma egilimindedirier. Konglomeratiar, ¢ok GrtniQ
pazarlama aglan (multi- commodity) ve ¢apraz sUbvansiyonlar (cross-
subsidization)'®gibi sofistike tekniklerle rakiplerini piyasadan silerek, hakimiyet
kurmaktadirlar ve fiyat olugumu Gstiindeki kontrollerini arttirmaktadiriar.

-CUS'lar, GOU'lerdeki maden ve plantasyonlar  Gzerindeki
mulkiyetlerinden vazgec¢misg, fakat buna karsilik, daha karli alanlar olan igleme,
pazarlama, dagitim ve hizmetler tzerindeki kontrollerini arttirmiglardir. Béylelikle,
CUS'larin cikti Gzerindeki kontrolleri azalmig gibi géztkse de, gergekte CUS'lar
pek ¢ok yeni teknik [6rnegdin, plantasyon tariminda, kontrath yetigtirme (contract —
growing) gibi yéntemler...] gelistirerek bu kontrollerini sGrdirmektedir. CUS'lar
global finansman ve pazarlamayi, hatta bazen yurtici pazarlamayi kontrol altinda
tutarak, hammadde arzini ve fiyatlandirmasini belifleme gUgclerini ellerinde
tutmusglardir. Cok Uranlu (multi —commodity) ticaret sirketleri de, tek bir malin
ticaretini yapan sirketlerin yerini almigtir. Bu sirketler, GOU’lerin milli pazarlama

186 Taner BERKSOY: a.g.e., 148.

187 Erederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 46.

188 Bir griinden saglanan kar ile diger bir riiniin fiyatinin, uzun dénem toplam maliyet diizeyinin
altina gekilmesi sekilde siibvanse edilmesidir. Boylelikle diigiik fiyatiama yoluyla rakipler elenip,
pazar pay arttinlabilir. Bkz. Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 79.
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kuruluglarina gore ekonomik, politik ve ticari istinbarat aglari sayesinde, cok daha
hizh ve esnek hareket edebililer. GOU'ler karsisinda pazariik glgleri ¢ok
fazladir.

-CUS yatinmlarini gekebilmek igin, GOU'lerin birbirleriyle rekabet etmeye
baglamalari, hem bu Ulkelerdeki iggici maliyetini ucuziatmig, hem de emek
hareketini bastirmigtir (“grev olursa yatirrmini alir, bagka tlkeye gider korkusu®
-vardir).

-Finansin uluslararasilagsmasi ve ¢okulusiu bankalarin (CUB) énemilerinin
artmas! bir diger énemli trenddir. 1981'de CUB’larin toplam varliklari, dinya
GSYiH'sinin yarisindan faziadir. Bu rakam, en biuyik 200 sanayi sirketinin
toplam satiglarinin iki katindan da fazladir'®, Buyuk Japon ve Amerikan
bankalari, en bayuk 100 sanayi girketinin toplam varlikiarinin 2/5'ini kontrol
etmektedir. Tek basina 24 Japon bankasi “sunden fazlasini yurUtmektedir.
Japonya, bu finansal kaldirag yardimiyla, dev tlccarlar olan Sogo Shosha'larinin
dinya piyasalarini fethetmesini saglamigtir. CUB'lar, CUS’lar, mega- ¢ok Grinla
ticaret sirketleri ve bunlarin devletleri arasinda ¢ok siki iligkiler kurulmustur.
CUPB’lar ve arkalarindaki devletler, bllylik ve glg¢la CUS'lar dinya piyasalarinda
para politikalar, ¢esitli sibvansiyonlar vb. yollaria desteklemektedirler.

Konglomerasyon, dinya capinda yayginlagarak, GU$'larin ¢ok ciddi
boyutlara varan ekonomik gucunin kaynadi olmustur. Cesitli piyasalardaki
dalgalanmalar kargisinda, birka¢ oligopoll idare eden konglomeratlar, ¢apraz
stbvansiyonlar araciifiyla, karli alanlardan sagladiklari kazanglan ile, gegici
olarak sorun yasayan iglerindeki kayiplarini slUbvanse edebilmektedirier.
Konglomerasyon trendi, herbiri kendi uzmanlagti§i farkli konuda c¢aligmaya
devam eden bazi dev CUS'larin birlikte hareket etmeleri demektir ve

188 Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 51.
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konglomeratlarin ilksel mallar, imalat ve hizmetler sektérierinin tGglni birden
idare edebilmeleri sonucunu dogurmustur'®.

Guney’in sinai Grtn ihracatinin hizlanmasi, Gretimin uluslararasilagmasiyla
ayni déneme denk gelmektedir. Bu nedenle, Guney ulkelerinin sinai Gran
ihracatlarinin artmasinin, kendi faktér donanimlarindaki degigsmelerden ¢ok
sermayenin  ve Uretimin uluslararasilagmas: sUrecinden kaynaklandig
soylenebilirt®:.

Yar imalat ve parga ticareti CUS'larin kontrolinde artmaktadir. ilksel mal
ticaretinin tersine, klresel imalat ticareti farkh bir toplulugun elindedir: Sinai
CUS’larin ticaret subeleri, klresel ihracatin 1980'de %79.8'ini elinde

tutmaktadir'®?

. GOUler, dinya imalat ihracati icindeki paylarini fazlasiyla
arttirmis gérinmekie beraber, gercekte dinya imalat ihracatinin mulkiyet ve

pazarlama kanallari yolUyla CUS'lar tarafindan kontrol edildigi séylenebilir.

Son 20 yilda, az sayida GOU, dinya pazarlarina gesitli hafif sanayi
Urunleriyle itk kez girmistir. En 6nde Tayvan, G. Kore, Hong Kong, Singapur,
Brezilya, Hindistan ve Meksika'dan olugan Grup 7 vardir. Bu Ulkelerden ilk Gg¢,
grubun imalat ihracatinin yarisindan fazlasini yapmaktadir. Bunlarin arkasindan
da, Malezya, Tayland, Filipinler, Kolombiya, Tunus, Morokko, Endonezya,
Uruguay, Kibris, Peru, Sri Lanka ve Urdun’'den olusan Grup 12 gelmektedir'®:.
Yine bu dlkelerin de ilk Gg¢l, grubun imalat ihracatinin yarisindan faziasini
yapmaktadir. Ancak, bu Ulkelerin imalat hasilalari, blydk 6lglide CUS’larin
subelerine ve yerli sirketlerle kurduklari ortakliklara (joint ventures) baglidir.
Ustelik, ticaretlerinin biyik bélumi de, gok Grlnll tlccarlar veya Japon'larin
Sogo Shosha'lar tarafindan pazarlanmaktadir. Bu durum, GOU'lerin bazilannin
imalat ihracatlarinin ¢arpici sekilde buyumesinin, baylk 6lgide CUS'lara

190 Erederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 61.
11 Taner BERKSOY: a.g.e., 147.

192 Erederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 63.
193 Erederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 84.
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dayandiini ortaya koymaktadir. Ancak, teknolojideki yeni gelismelere gére,
gerektiinde GUS'larin bu fabrikalarini geri de ca§irabilecekleri unutuimamalidir.
Teknolojik gelisme, bazen ucuz emek avantajini tamamen ortadan
kaldirabilmektedir. Clairmonte ve Cavanagh, bu duruma séyle bir érnek
vermektedir: Bir robot bir kaynakg¢inin 9 dakikada yaptigi isi 50 kat daha hizh bir
sekilde, 11 saniyede yapabilir. Bdyle bir durumda, makineler ¢cok pahali bile
olsalar, geleneksel olarak emek yogun kabul edilen sanayi kollarinda bile,
emegin yerine tercih edilebilirler’.

Uretimin uluslararasilagmasi ile, yogun AR-GE, sermaye ve nitelik
gerektiren Gretim asamalan GU’lerde kalmig, niteliksiz emek yogun asamalar,
isglici maliyetlerinin digtk oldugu GOU'lere kaydiriimigtir. “Kagan® (runaway)
veya “serbest dolagan” (footloose) sanayiler olarak nitelenen bu sanayiler, tekstil
ve deri Grtnleri gibi geleneksel dallarin yanisira, elektrikli makineler, elektronik
aletler, oyuncak, optik Grinler, metal Grunleri, giyim ve ayakkabi gibi dinamik
urtinleri de kapsamaktadir'®®. Adi gegen dinamik sanayi dallarinin, 6zellikle Hong
Kong, Singapur, G. Kore, Tayvan, Brezilya ve Meksika gibi baganh sinai Grlin
ihracatgilarinin ihracatlar iginde artan payi vardir'®,

CUS’lar igin, diinya pazarina satis yapmak, ayakta kalmalarinin en énemli
yoludur. CUS'larin satiglarinin 1/3 gibi 6nemli bir bélumi ihracat yoluyla
yapiimaktadir. Ornegin, Amerikan firmalarinin icinde zirvedeki 10 ihracatgi firma,
askeri teghizat ve otomobil ihracatina yiksek dizeyde bagimiidir'®’. Dunya
ticaretinde ABD ve Ingiltere kékenli GUS’larin yogunlagmasi géze garpmaktadir.
Ancak, Japonya’nin hizl biytmesinin altinda yatan en dinamik makinenin “Sogo
.Shosha’lan oldugu da unutuimamalidir. Sogo Shosha'lar, Cargill ve Continental
gibi dev tuccarlar olup, ilksel mal ve imalat ticaretini kurumsal olarak
birlegtirmiglerdir. Bunlar sanayi, finans ve hizmetier sektérierinde cok cesitli

194 Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 65.
195 Taner BERKSOY: a.g.e., 150.
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islemler yapmaktadiriar ve hem kendi aralarinda hem de MITI ile, kiresel piyasa
paylarini arttirmak igin igbirligi icindedirler*.

CUS'larca olugturulan ihracat kartelleri, devietlerce de stbvansiyonlar,
vergi kolayliklari, anti -monopol kanunlarindan taninan muafiyetler vb. aracihgi
ile desteklenmektedirler. Diinya piyasalarinda tikanikiiklar baggdsterdiginde ve
rekabet kizigti§inda her deviet, en baytk CUS’lanni, piyasa paylarini korumak ve
artirmak igin girdikleri ekonomik savaslarinda desteklemektedir'®®. Deviletin
sponsoriugundaki karteller, stibvanse edilen girdi fiyatlari, arastirma bagiglari,
kamu kontratlari vb. ydntemler bu amagla kullaniimaktadir. Clairmonte ve
Cavanagh, 1980’de devietin ABD’'de ihracatin %18'ini, Ingiltere’'de %35'ini,
Fransa'da %34'0ni ve Japonya'da %39unu sibvanse efttiginin, dahasi bu
ihnracat sibvansiyonlarindan CUS'larin  icindeki en baytk ihracatcilarin
yararlandiginin altimi gizmektedir. ABD'de 1980'de Eximbank kredilerinin
2/3'andn, sadece 7 dev CUS’'a (Boing, General Electric, Westinghouse, Mc
Donnel Douglas, Lockhead, Western Electronic ve Combustion Engineering)
verilmesi bu duruma 6rnek gosterilmigti’®. Belitmek gerekir ki, devietler ile
CUS'lar ve CUB'lar arasinda siki iligkiler vardir ve bagi sikisan CUS’lara bu yolla
garantili krediler verilmesi saglanir.

CUS'lar, GOU'lerin sinai mallaninin ihracatinda yalnizca bu {rnlerin
Gretimi yoluyla degil, pazarlama kanallarini ellerinde tutmak yoluyla da s6z sahibi
olabilmektedirier®®*. Mamul mallar, gogunlukia farklilagtinimis mallardir. Bu tar
mallara yénelik tlketici tercihleri hizia degisebilmekte ve tercihlerin degismesinde
ureticiler reklam, promosyon, satig sonrasi hizmetler, ambalaj, model, marka vb
araclarla son derece eftkili olabilmektedir. Pazarlama agamasi, bu konuda bilgi,
beceri ve tecriibe gerektirmektedir. Ayrica, bu agamada 6lgek ekonomileri s6z
konusudur. “Uzmanlagmig, blylk Olgekli birimler pazarlamada hem iglevsel

198 Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 64.
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200 Frederick F. CLAIRMONTE ve J.H.CAVANAGH: a.g.m., 73.
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olarak, hem de maliyetler agisindan Gstiniige sahiptir’®%” Pazarlama
asamasinda Ustleniimesi gereken maliyetler, bu nedenlerle gok yuksek olup,
Uretim maliyetinin dagtkiuginden kaynaklanan disik fiyat avantajim bertaraf
edebilirler. CU$'lar, hem sahip olduklari bilgi, beceri ve deneyimieri, hem de
uluslararasi pazarlar Gzerindeki hakimiyetleri nedeniyle pazarlama ve piyasalara
girme konusunda Gstinlige sahiptirler. Bu nedenle GOU'ler, mamul mallarin
Uretiminde olmasa bile, pazariama agamasinda CUS$'lardan yardim aimak
zorunda kalmaktadirlar. T. Berksoy, CUS'larin ve uluslararasi satinalma
gruplarinin, GOU’lerin mamul mallarini ihra¢ etmelerinde bir tir araci roli
ustlendiklerini séylemektedir: “Ucuz iggica kullanilarak GOU’lerde Uretilen sinai
Uranler, bu girketler tarafindan satin alinip, kendi pazariarinda ve veya tglnci
pazariarda satiimaktadir’®®” GOU'ler, béylelikle tretim kapasitelerini arttirabilme
ve dis pazarlara agilabilme olanagina kavugmaktadir. Uzak Dogu Ulkelerinin
sinai Orun ihracatimin  %50-80'inin  gokuluslu ticaret girketleri araciligiyla
gerceklestirildigi duguntlmektedir. Oyle ki, 6rnegdin, Japon firmalari Hong
Kong'dan aldiklari GrGnlerin %70’ini, G. Kore’den aldilari Grinlerin %34'Gnl vb.
bagka Ulkelere satmaktadir.

3.2.2 GUS'larin GOU’ler Uzerindeki Etkileri

CUS'lar, girdikleri GOU ekonomilerinde, buyime ve gelir dagihimi Gzerinde
olumsuz etkilere yolagcmalari nedeniyle elestiriimektedirler. Bu konuda, Bornshier
yapmig oldugu analizde, yuksek CUS nifuzunun (penetration) GOU'lerin
ekonomik blylmeleri Gzerinde olumsuz etkisi oldugu, buna karsin zengin
tlkelerde, bu yénde anlamli bir iliski olmadi§i sonucuna varmigtir’™. Ayrica,
1960l yillarda, hem dinya 6rnekleminde hem de daha gugli bir gekilde,
GOU'lerdeki CUS nifuz dizeyinin, bu tlkelerdeki gelir dagihimi daha adaletsiz
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ise, daha ylksek oldugu, buna karsilik, zengin tlkelerde gelir adaletsizligi daha
az ise, GUS nifuzunun daha yiksek oldugu gérilmustar?®. Bornshier, CUS'larin
bir takim baskin politik glic gruplan ile iligkilerinin oldugunu belirtmektedir.
GUS'larin ylksek oranda nifuz etmeleriyle, bu gruplar yaratiimig ve
desteklenmigtir. Boylece CUS'lar, girdikleri GOU'lerin gelir dagilimi Gizerinde etkili
olabilmektedir™®. CUS'larin icinde olduklan s6z konusu gl¢ gruplari, gelirin
yeniden dagitimina kargi olduklan gibi, gelir dagihmi adaletsizliklerini destekleme
egilimindedirler. CUS$’larin girigleri, uzun dénemde kitlenin kalkinmaya yoénelik
ihtiyaclan ile celigecektir. Bornshier su sonuca varmigtir: “Efektif kitle talebi,
dengeli ve strekli ekonomik blyimenin énkosuludur. Bu da ancak, fazlanin bir
b&lumunan, ekonominin normal igleyisi ile ellerinden alinmig olanlara, yeniden
dagitiimasiyla saglanabilir. GOU'lerde, béyle bir yeniden dagitim yapilamadigi
icin, ve dinya dizeyinde de, bagimsiz yeniden dagitimct ajanlar bulunmadigi

igin, dinya toplumunun tehdit altinda oldugu séylenebilir®®.”

Bornshier'in c¢aligmasinda séz konusu etkilerin nedenlerinden ¢ok
sonuglar Gzerinde durulmustur. Kobrin'in c¢aligmasi, mamul mal ticaretine
GOU'lerin CUS'lann mamul mallannin tiketicileri olmalar agisindan bakmakta
ve gelir dagilimi Gzerindeki etkilerin nedenlerini ele almaktadir.

Kobrin, CUS'larin, GOU'lerin GU'lere badimh hale gelmelerinde rol
oynadiklarini dugunmektedir. CUS’lar, Urlnlerine pazar yaratmak ve pazari
genigletmek amaciyla Ustin pazarlama ve kominikasyon tekniklerine
bagvurmaktadiriar. Bu yolla, GUS’larin GU’lerdeki orta ve yuksek gelir gruplarinin
toketim kaliplarim GOU'lere transfer ettikleri digtntuimektedir. GOU’lerde béyle
bir thketim kalibini benimseyebilecek kitle, genellikle kiiglk bir azinliktan ibarettir.
Ancak, GOU’lerde, gelirin bu sekilde yogunlagsmasi, GU'lerin tiketim mallanna
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piyasa saglamak agisindan gerekli gérulmektedir™®®. Ne var ki, GU'lerdeki zevk
ve tercihlerin GOU'lere transferi, beraberinde sermaye birikimi ve teknik suregler
olmaksizin gercgekiestiginden, bagimlihga yol acabilmektedir. Kobrin, CUS’larin
GU'lerin tuketim kaliplarinin yayllmasinda Ustlendikleri rol nedeniyle, GOU’lerin
bagimhihdimi arttiran bir mekanizma gibi galistigini sGylemektedir. Burada
Gzerinde durulan, CUS’lann Gran farklilagtirmasina dayah “yatay” yatirimiarla,
kendi Ulkelerinde Urettikleri Grtnlerin  GOU'lerde de dretilmesi  yolunun
secilmesidir’™®. Farkllagtiriimig triinler arasinda ya gok kiguk fiziksel veya marka
ve reklama dayah farkliliklar vardir. Yabanci yatnimcinin, pazarlama
konusundaki yetenekierine bu noktada énemli rol dasecektir.

S6z konusu Grunler, CUS'larin kendi Ulkelerinde sattiklarina c¢ok
benzemektedir ve bu GrGnler, kendi Ulkelerindeki kogullara cevaben
gelitirilmiglerdir. GU'lerde, emek kit ve tiketicilerin gelirleri gérece yuksek
oldugundan, bu Ulkeler kékenli CUS’larin tasarladiklari Grunler de, yuksek gelirli
taketicilerin zevklerine hitap eden ve emek tasarruf eden sureglerle Uretilen
arunler olmak durumundadir. Dolayisiyla, CUS'larin, bu ydndeki yatirimlarim
yaparken, daha adaletsiz gelir dagilimi olan GOU'leri tercih edecekleri ve bu
Ulkelerdeki gorece vyiksek geliri tlketici tabakasini hedef segecekleri
soylenebilir. Bu tur Grunlerin, GOU'lerde CUS yatinmiariyla Uretilmeleri,
GOU'lerin faktér donanimlariyla ba§dasmayan wretim siiregleri gerektirebilir.
Eger gbrece sermaye yogun Uretim stregleri ithal edilirse, teknolojik bagimlihk
kaginiimaz olur. GOU'lerde gerekli makinalan dizayn edecek, kuracak, modifiye
edecek ve hatta muhafaza edecek kapasite olmayabilir?'’. Béylece, GOU'lerde
yiksek gelir tiketim mallarina olan talep varoldukga ve arttikga, GOU'’ler, GU’lere
teknolojik olarak daha bagdimii hale gelecektir. Belirtmek gerekir ki, Bornshier
calismasinda, ev sahibi Glkede, teknolojik bagimlilik yaratan CUS yatirimlarinin,

23 Stephen J. KOBRIN: “Multinational Corporations, Sociocultural Dependence and
Industrialization: Need Satisfaction Or Want Creation?”, Muiti- National Corporations and Third
World Development, Ed. Pradip K. GHOSH, Greenwood Press, (London 1984), 196.
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ekonomik blylme Uzerinde negatif uzun dénemli etkileri oldugu sonucuna

varmistir’®l. CUS$'larin patentler Uzerindeki kontrold, teknolojik bagimilik
yaratmaktadir.

CUS'lar fiyat rekabetine degil, ariin rekabetine dayanan ve reklam vb.
yollarla farklilagtirilan Grtinlerin Gretimlerini GOU’lere kaydirmakia birlikte, AR-
GE'yi merkezilestirme egilimindedirler ve bdylelikle, Urin geligtirme olanakiarini
ellerinde tutarak GOU'ye kargi stunlklerini korumus olurlar®'2,

Kobrin, caligmasinda CUS'larin transfer ettikleri “tiketim kapitalizmi” ve
GOU'lerin gelir dagilimi arasindaki iligkiyi sorgulamigtir. Bu Grtnlerin girigi ve bu
Urtnlere talep yaratiimasi, GOU'lerin gelir dagilimini etkilemekte veya gelirin
yeniden dagitimini engellemekte ise, CUS’larin bagimlilia yol a¢tigi sylenebilir.
GOU'lerin sanayilegmesi, yabanci yatinmcinin yiksek gelir tiketim mallanna ne
kadar ¢ok dayaniyorsa, piyasadaki herhangi bir gerileme bilyime, yatinm ve
istihdam Gzerinde o denli giddetli istenmeyen etkiler yaratabilecektir. Bu nedenle,
bu druniere olan yuksek gelirli tabakanin talebinin destekienecegi ve gelirin
yeniden dagitimina yonelik politikalardan kaginilacadi dustntlebilir®'®. Ayrica,
hiokumetler de, yuksek gelir tuketim mallan dreten FDllar yoluyla
sanayilesebileceklerini dusUnlyor ve bizzat daha adaletsiz gelir dagihim
yaratacak politikalar uyguluyor olabilirier.

Kobrin'e gb6re, “efger uluslararasi ekonomik sistemin, endojen
sanayilesmeye ciddi sinirlamalar getirdigi dustnilecek olursa, adaletsiz gelir
dagiiminin, bagimhiligin bir fonksiyonu oldugu dustintlebilir?'*.” Belitmek gerekir
ki, bagimlilik derece derecedir ve *bilingli bir sémiri politikasi gerektirmez,
yapisal da olabilir?*®”
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GUS’lara sikga getirilen bir elegtiri de, ev sahibi GOU'niin ihtiyaglarini ve
kalkinma hedeflerini gézardi ettikleri ydonindedir. Dogal olarak GUS'larin yeni
arin ve Uretimde kullanacaklar girdileri geligtirmeleri, kazang beklentilerine
baghdir. Bu tar cabalara girisme kararlarinda; Grindn potansiyel piyasasinin
blyUklaga, yeni girdi kullanimiyla maliyetierde ne kadar tasarruf saglanabilecegi
ve gerekli AR-GE maliyetleri belirleyici oimaktadir®®,

GOU’lerde codunlukia iyi aragtirma kurumlar ve aragtirmacilar, gelismis
bir yerli sermaye mallari sanayii, guvenilir enerji Gretimi, niteliki emek vb.
faktérler eksiktir. Kisacasi, GUney'in kendine 6zgl kogullari vardir. Bu nedenle,
hammadde veya aramallarinin dlzensiz kaliteleriyle, igcilerin niteliksizligi ve
disiplinsizligiyle vb. u@rasabilmek icin, ithal edilen modern makinelere her thrlt
modifikasyon vyapilir (hizlannin yavaglatiimasi gibi...). Manila’da metal
mihendisliginde kullanilan mekanize techizatin, bu Uikede elektrigin guvenilir bir
kaynak olmamas: nedeniyle, yart manuel hale getirimesi bu duruma bir
ornektir’’’. GOU'lerde g¢ogunlukla LT (low technology) sanayiler bulunur. Bu
sanayilerde, kimi yerli teghizat ve girdilerin kullaniimasi elverigli olabilmektedir.
Ancak, HT (high tech) sanayilerde, gerekli standartiari saglayanlar digindakiler
kullanilamazlar. Tam bu sayilan kosullar, bir GOU'ye giris yapan GUS’un, nasil
bir teknoloji kullanacagini belirleyecektir. Bu problemler karsisinda CUS’un,
genellikle standart bir teknoloji getirip, kendini yerel kogullardan soyutlamasi
olasidir. Bu durum, CUS'larin “yerel ihtiyaglara onem vermiyor® diye
elegtiriimelerine yol acan baglica etkendir. Watanabe'ye gore, eder CUS'lar
girdikleri Glkede yeterince blyuk 6lgekte caligma olana@i bulurlarsa, s6z konusu
yetersizlikleri asmaya yénelik daha yapici ¢ézUmler Ureteceklerdir. Omegin,
kullanilacak techizati ithal edebilirler, hammadde ve aramallarinin kalitesini
arttirmaya ve iscileri egitmeye cabalayabilirler, kendi jeneratbrierini kurabilirler

25 susumu WATANABE: “Multinational Enterprises, Employment and Technology Adaptations”,
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vb#8. Bu yondeki yatirmlar, CUS'lar, benzer yatinmiari yapmayan diger
firmalara gdre daha sermaye yogun kilacaktir.

Watanabe, CUS'lann girdikleri Glkelerde istindam yaratma etkisi Gzerinde
de durmaktadir®®. QUS'larin fabrikalarinda yaratilan istihdam, “dogrudan etki”
olarak adlandiriimaktadir. S6z konusu Grinin emek yoguniudu, Grintin mevcut
piyasasinin blyUklida ve bu piyasanin genigletime olasii§i, dogrudan etki
Gzerinde 6nemli olmaktadir. Bir Grinin Gretiminde, CUS'un kullanacagi veri
teknoloji ve Urini talep etmesi bekienen hedef kitlenin veri satinaima gict vb.
faktGrler nedeniyle, i¢ piyasaya yapilan Gretimde dogrudan istihdam etkisi tahmin
edilebilir. Ancak, ihracat yoluyla piyasa genigletilebiliyorsa, dogrudan istihdam
etkisi de blytyebilir. CUS$'un girdigi Glkede yaratmasi beklenen dolayli etkiler ise
ikiye ayrilir. Buniardan birincil dolayli etkiler, hemen fabrika diginda istihdam
yaratirlar. Ikincil dolayl etkiler ise, birincil etkilerden kaynaklanirlar. Eder ithal
materyalin iglenmesi ya da ithal tiketim mallarn montaji gibi bir yatirm séz
konusu ise birincil dolayl etkiler son derece sinirli olabilir. Ancak, eger ¢ok
sayida insan ihracata yonelik isleme ve Uretimde calisiyorsa, yerli sanayilere
yonelik ciddi bir efektif talep yaratabilirler. Watanabe, G. Kore’de otomobil vb.
yerli dayanikhi tiketim mallan sanayinin gelismesini bu duruma &mek
gostermektedir. Ote yandan, ticaret sirketleri (trading companies), kiguk
ofislerinde yarattiklari kiagik istihdamin yanisira, dokuma, oyuncak vb. emek
yodun Grinler icin fason imalat (subcontracting) yaptikiarindan, ciddi dolayli
etkiler yaratiriar.

Uretim 6lgedi, Gretimin i¢ piyasaya mi, ihracata mi yonelik olarak yapildig
ve yerli girdilerin varligi, birincil dolayl etkilerin bayukiaga Gzerinde etkili olabilir.
Belirtmek gerekir ki, birincil dolayli etkiler her zaman pozitif olmaz. Ornegin,
plastik ayakkabi Gretimine yonelik bir CUS yatinmi, sadece deri ayakkabi degil,

218 susumu WATANABE: a.g.m., 181.
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geri baglantilarla ilgili hayvancilik vb. cesitli diger sektériere de zarar verebilir.
Hatta cus, mevcut bir firmay! alarak girig yapiyorsa, calisanlar igten de
¢ikarabilir ve bdylelikie dogrudan istihdam etkisi negatif olur.

Watanabe, CUS'larin mevcut kosuliara uygun teknoloji kullanarak hemen
istihdam yaratmalarindan daha 6énemli olanin; uzun dénemli kalkinmaya yénelik
sektSriere yatinm yapmasi oldugunun altini gizmektedir. Ozellikle, HT sektérier
bu duruma 6rnek gbsterilebilir. Watanabe, GOU'nin, CUS giriglerini dikkatle
izlemesi, dogrudan ve dolayh istihdam etkilerini dikkate almasi gerektigini
vurgulamaktadir. Uriin segimi ve hedef piyasamri belirlenmesi, bu agidan énem
tagir. Bu nedenle, “CUS’larin hangi endistrilere ve hangi hedef piyasaya
girebileceklerine izin verecek olan sorumlu hikimetin, hem i¢ piyasada, hem de
uluslararasi piyasalarda tahmin edilen talep yapisi i1g1§inda, sanayisinin gelecek
5 -10 - 20 yil sonrasina iligkin agik bir gorust olmalidir?.”

3.3 Teknoloji Transferi Sorunu

Geleneksel olarak teknoloji ile ilgili “6drenme” silrecinin otomatik,
6éngarulebilir ve maliyetsiz bir Gretim deneyimi oldugu varsayiimigtir. Bu strecin
digsalliklar icermedigi, dig destek gerektirmedidi ve teknolojiler arasinda tektip
(uniform) oldugu kabul edilmigtir. Durum bdyle olunca, GOU’ler igin 6§renme
sUrecinin ekonomik olarak énemsiz oldugu sonucuna variimaktadir. Bu bakis
acisina goére, mevecut tim teknolojileri elde etmek esit kolayliktadir ve teknoloji,
rekabetgiligin baglica belirleyeni olamaz. Ulkelerarasi karsilagtirmali Gstiinlakler
avantaji farkhliklarinin, teknoloji ile bir ilgisinin olmadig1 dusundlir. Tam bu
sayilan nedenlerden 6tari, GOU'lerin teknolojik geligmeyi tesvik edici politikalar
uygulamalarina gerek yoktur.

20 sysumu WATANABE: a.g.m., 185.
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Geleneksel karsilagtirmall  GstinlOk yaklagimlari, bu varsayimiarina
dayanarak, faktdr donanimlan ve fiyatlari zaman icinde degistiginde, Ulkelerin
kargilagtirmall GstnlUklerinin de kendilidinden ve maliyetsiz olarak degisecegi
sonucuna varmistir. Bu yaklagima goére, GOU'lerin ihracatlari, s6z konusu
Ulkelerin faktér donanimiari ve faktér fiyatlari degistikge, otomatik olarak basitten
karmasiga, daha teknoloji ve sermaye yogun Uriinlere dodru kayacaktir. Bu
nedenle, ihracatin yapisi, veri bir zamanda géreli faktér fiyatlarini yansitti§i ve
zaman icinde faktdr fiyatlaryla beraber degigecegi igin Snemli bulunmamaktadir.

Oysa gergekte, teknolojik olanakiarin olugturulmas: demek olan teknolojik
dgrenme sureci, son derece maliyetli, riskli, dngérilemez ve ¢ok uzun surebilen
bir surecti?. Bir yanda ihracat yapilari bir tarlu ilksel mallardan veya digik
teknolojili mamul mallardan éteye gesitlenememis GOU'ler ve dider yanda bilingli
mudahalelerle teknolojik olanaklarini geligtirerek, hizia imalatta karsilagtirmali
Gstunliklerini arttiran GOU'ler oldugu goriimektedir.

ihracatin teknolojik yapisi, buyume beklentilerini etkiler. Geleneksel
yaklasimin aksine, gercekte lkeler, fiyat degismelerine gore bir yapidan digerine
kolayca gegemezler ve farkli ihracat yapilan, farkli blylme beklentileri
(prospects) tagirlar. Daha teknoloji yogun bir ihracat yapisi, daha iyi buyime
beklentilerini ve daha yuksek spillover etkilerini beraberinde getirmektedir.

Lall, imalat sekt6rlerini teknolojik igeriklerine gére sinflandirmigtir’®:

1) Dogal kaynaklara dayali (resource based-RB) sanayiler: islenmis gida
ve tutln, basit tahta Granieri, boya, deri (deri GrUnleri degil), degerli taglar ve
organik kimyasallar.

222 ganjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
Implications For Turkey, METU International Conference On Economics, (Ankara, Eyliil 1998),
teblig olarak sunuimustur, 2.

23 ganjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
implications For Turkey, a.g.s., 4.
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2) Duguk teknolojili (low technology-LT) sanayiler: Tekstil, dokuma
(garments), ayakkabi, dier deri Urlnleri, oyuncaklar, basit metal ve plastik
aranleri, mobilya, cam

3) Orta dluzeyde teknolojili (medium technology- MT) sanayiler. Otomativ
dranleri, cogu sinai kimyasallar, standart sinai makineler, basit elekirikli ve
elektronik Granler

4) Yuksek teknolojili (high technology-HT)- sanayiler: Hassas (fine)
kimyasallar ve ilaglar, komplike elektrikli ve elektronik makineler, hava tagitlan
(aircraft) ve hassas 6lgim aletleri (precision instruments)

Lall'in siniflandirmasinda, RB grubunda yeralan urinlerin bir béluma (basit
gida, deri vb.) emek yogun ve basit iken, bir b6lim{ ise (petrol Grinleri, islenmis
gida vb.); sermaye, 6lgek ve nitelik yogundur. Ancak, bu grupta yeralan sanayiler
dogal kaynaklara dayanirlar ve rekabetcilik agisindan ilgi cekici degillerdir. LT
grubunda yeralan Granler, iyi bilinen bir teknoloji, duguk AR-GE harcamasi ve
diastk nitelik gerekleri tagiriar. Bu GrlUnlerin maliyetini belirleyen baslica unsur
emegin maliyeti oimaktadir. Urtinler farklilagtinimig degillerdir ve karsilagtirmal
Ustinlikler, kalite ve markadan ziyade, fiyata dayanmaktadir. LT QrUnierin
piyasalara girig engelleri daguktar.

MT grubunda yeralan Grunler, karmasik teknoloji igerirler. AR-GE ortalama
bir duzeydedir. Bu drtnlerin Gretiminde gelismis mthendislik nitelikleri ve buylk
Olcekii uretim gerekmektedir. Bu urlnlerin piyasalarina girig engelleri; sermaye
gereklerinin yanisira, operasyon, tasarim ve Urin farklilagtirmasina yoénelik
“‘6grenme” slregleri gerektirmeleri nedeniyle ylksektir. HT grubundaki Grinler
ise, gelismis ve hizla degigen teknolojiler ve karmagik nitelikler igeririer. Cok
miktarda AR-GE yatinnmi gerektiriler. Dunya imalat ticareti iginde, en hizh
blytyen grup HT grubudur.

Lall, teknolojiye dayali bir ihracat yapisina sahip Ulkelerin digerlerinden
daha hizli buyayecekierini séylemektedir. Bu nedenle, dinamik ihracat bayumesi
yasamak isteyen Ulkelerin, daha fazla HT ihracati yapabilecekleri bir yapiya
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kaymalari gerekmektedir. Ancak, belirtmek gerekir ki, sanayilesmenin geri bir
agsamasinda bulunan bir Glkenin, HT ihracati yapmasi kolay kolay mumkin
oimaz. Yine de, bu gibi Ulkelerin de, ucretleri arttiginda ihracatlannin
tikanmamasi igin, daha karmasik Grunler CGretebiimeye ydnelmeleri
gerekmektedir, ¢link( dugtk teknoloji Grtnleri, dagik bayume getirecektir.

GUlerin ve GOUlerin imalat gruplarina goére rekabetgilikleri
karsilagtirildi§inda, GU'lerin rekabetgi guglerinin en yiksek oldugu grubun MT
oldugu goérular. iiging bir nokta, GOU'lerin ihracat bayime oranlarinin en yiksek
oldugu grubun LT grubu olmasinin yanisira, HT ihracatta hizli bayume oranlari
yaganmasidir. GOU’ler, MT ihracatindan daha ¢ok, HT sanayilerinde
geligmislerdir. Bu durumun baghica sebebi, MT UrUnlerinin ¢ok fazla teknoloji,
6lcek, nitelik vb. gerektirmelerine kargin, HT Grunlerinin nihai montaj gibi baz
Uretim sUreglerinin  diglk nitelik gerektirmesi ve olduk¢ga emek yodun
olabilmesidir. Ulagtirma ve iletisim maliyetlerindeki dists ve bu Grtnlerin degere
gére agirlik oranlarinin (weight to value) dusik olmasi, daha basit olan kimi
sureglerin GOU’lerce yapilmasini daha ekonomik kilmaktadir. Ancak, sinai
kalkinma; sadece sinai mallar Uretimi olmayip, teknolojik derinlegmenin de
yakalanabilmesi demektir. Derinlegme?**,

-sanayi iginde Urln ve sireglerin upgrade edilmesi

-daha karmasik yeni GrGnlere yénelinmesi

-yerli igerigin arttiriimasi

-daha karmagik teknolojilerin adaptasyonu, geligtiriimesi, tasarm ve
yenilik Uretilmesi streglerini kapsamaktadir.

Bu sireglerin hepsi maliyetlidir, 6grenme maliyetleri s6z konusudur. Lall,
derinlesmenin sinai kalkinma iginde mutlaka erigilecek bir agsama olmadigimin
altini gizmektedir. Bu noktada, daha 6nce Dodu Asya &érneginde goruldagu
Uzere, devlete 6nemli gérevier dugmektedir.
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Dort Asya Kaplan’'na bu agidan bakiidiinda, iglerinde Hong Kong'un
serbest ticarete dayanarak LT ihracatini arttirdiini gorardz. Dokuma, tekstil,
oyuncak, ayakkabi gibi Grtnlerle igse baglamistir. Daha sonra, ihracat yapisinin
cesitli sekillerde upgrade etmig ve daha karmagik Urlnlere de kayabilmigtir.
Ancak, Hong Kong gérece az bir yapisal derinlegsme gergeklestirebilmigtir. Bu
nedenle, Ucretlerinin artmasiyla birlikte, imalatinin ¢cogu daha diastk Geretli
Ulkelere kaymis ve ihracat blytmesi tikanmigtir. Diger kaplanlar iginde teknolojik
duzeyi en dustk kalan tlke olmustur. Singapur ise, tersine ciddi bir derinlegme
gerceklestirebilmigtir. Hizla LT'den, petrokimya ve dUretici elektroniklerine vb.
kaymigtir. Teknolojisini basit montaj duzeyinden, ylksek bir nihai imalat ve
tasanm duzeyine ¢ikarmigtir. Singapur, bu sireci segici yatinmlara yoénelttigi FDI
girisleriyle CUS’larin denetiminde gerceklestirmis ve kiresel aja entegre
olmusgtur. Asya Kaplanlari iginde, ihracat yapisi en ¢ok HT'ye dayanan Ulke
Singapur olmustur. Ancak, belirtmek gerekir ki, AR-GE ve yenilik kaynaklari
digaridadir. G.Kore ve Tayvan'da ise, derinlesmeyi yerli firmalar gerceklestirmis,
FDPlar kisittanmig ve CUS’lann rola kiglk kalmigtir. Bu Ulkeler, AR-GE ve teknik
niteliklerini  geligtirerek, teknolojik derinlesmeyi en fazla saglayanlar
olmuglardir®.

Yeni Uretim teknolojileri ve pazariama teknikleri, Kuzey tlkelerinin, daha
énce cevre Ulkelerde kurduklari bazi sanayileri geri cagimlarina olanak
verebilmektedir. Tekstil ve dokuma sektérierinde oldugu gibi, emek ikame edici
mikroelektronik teknolojiler vb. Glney'in duslUk Ucrete dayali karsilagtirmall
Ustanliklerini  eritmektedir. Teknolojik derinlesme bu agidan bUylk ©nem
tasimaktadir. Derinlesmeyi gergeklestirebilen GOU’ler, yuksek teknolojili sofistike
Urtnlere kaymiglar ve artik kendi CUS'lan Kuzey'in CUS'lartyla rekabet eder hale
gelmistir. Buna kargin, GOU’lerin ¢ogunun hala ilksel mallardan emek yogun

24 sanjaya LALL: : “The East Asian Miracie: Does The Bell Toll For industrial Strategy?”, a.g.m.,
351.

25 ganjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
implications For Turkey, a.g.s., 13.
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sanayi sektorlerine bile kayamamis olmasi da bir gergektir. Teknolojiyi kendileri
tretemeyen ulkelerin karsisinda teknolojinin transferi sorunu vardir.

Teknoloji, fiziki bir mal gibi mikemmel bir gekilde transfer
edilememektedir. Alicinin da, ithal edilen teknolojiyi etkin kullanabilmesi icin bazi
6zelliklere, 6rnegdin, yeni niteliklere, teknik ve organizasyonel bilgiye sahip olmasi
gerekmektedir’?.

GOU’ler,-genellikle teknolojik bilgiyi “paket” halinde almay: tercih ederler.
Yatinm éncesi ve sonrasina iligkin her tarla teknik bilgi bu pakette bulunur. Ne
var ki, teknoloji, paket halinde transfer edildiginde, “yaparak 6grenme” olanagi
kalmamaktadir. Hergeyin hazir olarak getirilip, kuruldugu ve belli bir stre garanti
kapsaminda olan bir paket teknolojiyi transfer etmek, alici firmay c¢esitli
risklerden kurtaracaktir. Ancak, bu durum, alici firmamin ve Ulkenin, teknik
bilgisizliginin strip gitmesine de yol agacaktir’’.

Transfer edilmek istenen teknik bilginin mulkiyet hakkini elinde tutan
yabanci firma, bir gesit tekelci konumundadir. Bu durum, GOU’lerin teknoloji
transferini gerceklestirirken, sermaye mallarina gergek maliyetlerinin gok Ustinde
bir bedel 6demek zorunda kalmalarina yol agmaktadir™®. Yeni bir arin veya
Gretim surecini geligtiren bir firma, bu bilgiyi bir sure mulkiyetinde®® tutma
hakkina sahiptir. S6z konusu firma, ortakliklar kurarak ve lisans anlagmalari
yaparak tekelci konumunu korumaya"gallgacaktlr. Yapti§i anlagmaya kisitlayici
maddeler koyarak ve patent hakkini sakll tutarak karli gikacaktir. S6z konusu
patent hakkinin suresi dolduktan sonra da, gogu kez alici firma, GrGnan

26 ganjaya LALL: : “The East Asian Miracle: Does The Bell Toll For Industrial Strategy?®, a.g.m.,
350.

27 siir ERKOK: Teknoloji Secimi ve Istihdam Sorunlan, Ankara Iktisadi ve Ticari llimler Akademisi
Yayin No: 118, Kalite Matbaasi, (Ankara 1978), 111.

228 sjir ERKOK: a.g.e., 106.

29 patent Hakk:: iiretim siirecinde yaratilan bir teknik bilgi iizerinde miilkiyet hakkina sahip
olunmasidir. Lisans Anlagmalari: iiretim siireci sahibinin bir girkete mali édemeler karsihiinda bu
siireci kullanma hakkini verdigi sbzlegsmedir. Bkz. $iir ERKOK: a.g.e., 104-1 05.
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gerektirdii aramallann ve sermaye mallanini satici firmadan aimay
surdurdtganden, satici firmanin kazanci devam edecektir.

Belitmek gerekir ki, yabanci firma “glucini patent haklarinin, lisans
anlagmalannin, tekelci firma olugunun 6tesinde, sahip oldugu teknik bilgiden alr.
Azgelismig Ulkedeki bir girigimciyi, teknoloji transfer etme yoluna iten de teknik
bilgi eksikligidir>.”

Dinya ticaretinin kurallarini koyan GATT hareketi gergevesinde, fikri ve
sinai malkiyet hakklari, TRIPS anlagsmasiyla kapsama alinmigtir. Daha agik
deyigle, TRIPS anlagmasi, teknoloji transferini gesitli kurallara baglamaktadir. Bu
anlagmanin konusunu patentler, telif haklari, ticari markalar, cografi igaretler,
sinai tasarimlar, bitki yetigtiricilerinin haklar vb. olugturmaktadir. Fikri ve sinai
milkiyet haklan (FSMH) konusu, bagta ABD olmak Gzere GU'lerin istekleri
dogrultusunda GATT kapsamina alinmig ve bu siregte, GOU'lerin yogun itirazlar
olmustur. GU'ler yuksek teknolojiyi ve teknolojik bilgiye dayali sanayilerde
rekabet glictini ellerinde tutmaktadirlar. GOU'lerin, 6zellikle de Dodu Asya’nin
yeni sanayilesen ulkelerinin, sinai Grunler ticaretine ve hatta kimi yiksek
teknolojili mallarin gérece basit parcalarinin ticaretine yéneimis oimalari, GU'leri,
kendilerini bu Glkelerin olasi rekabetlerinden korumak igin énlemler almaya
itmistir.

TRIPS anlagmasi, daha énce FSMH konusunda yapilmig olan Bern, Paris
ve Roma Sézlegme’'lerini ve Entegre Devrelere lligkin Anlagma’y1 kapsamakta,
eksik kalan noktalari da tamamlamaktadir. Anlagma uyarinca, en ¢ok kayrilan
tlke ve ulusal muamele ilkelerine uyulmasi gerekmektedir. Boylelikle, hem bir
Glkeye taninan ayricaliklarin diger Uyelere de taninmasi, hem de FSMH’nin
korunmasinda yerli ve yabanci Ulke vatandaglari kargisinda farkli tutum
alinmamasi saglanmaya calisilmigtir. Ulusal yasalarin farkliigindan yararlanarak,

20 siir ERKOK: a.g.e., 111.
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FSMH'nin adeta gérinmez engeller gibi kullaniimasinin bdylece o6nlne
gegilmeye caligiimigtir.

TRIPS anlagmasi, bilgisayar programlarini da igceren telif haklarinda
koruma suresini 50 yil, sinai tasarimlarda en az 10 yil ve entegre devrelerde 10
yil olarak tesbit etmigtir. Anlagmada, “yeni olma, yenilik yaratici ¢cabayi icerme ve

somut anlamda uygulanabilme kogullarina sahip®!”

her bulug, patent
kapsaminda deg@erlendirilmektedir. Bitki ve hayvanlarin yaratiimasina yonelik
mikroorganizmalar ve mikrobiolojik stirecler de kapsam dahilindedir. Anlagmanin
getirdigi kurallara uyulabilmesi icin, GOU'lere en az 5 ve en az gelismis tlkelere

de en az 15 yil hazirlik stresi taninmugtir.

Anlagma’nin GOU'lere yénelik FDI'lan ve GOU'lerin AR-GE caligmalarini
arttiracad) sdylenmektedir. Ancak, GOU'lerin bilimsel ve teknolojik kapasiteleri
son derece sinirlidir ve bu yénde yapabildikleri harcama miktari gok kaguktar.
GOU'ler teknolojiyi genellikie taklit yoluyla transfer edebilmiglerdir. TRIPS’in bu
transfer kanalini ciddi sekilde tikamasi beklenmektedir. S6z konusu yeni
duzeniemeler nedeniyle, GOU'lerin 6demeler dengelerinin olumsuz etkilenecegi
dusunilmektedir. Soyle kiZ*

-Daha 6nce ters muhendislik yoluyla Uretilen mallar, ithal ediimek zorunda
kalinacaktir.

-Patentlenmis mallar, daha yiksek fiyatlardan ihra¢ edilecektir.

-Yabanci girketlere royalty édemeleri artacaktir.

Ayrica, TRIPS anlagmasinin etkilerinin GOU'lerin tarim kesimlerinde de
yogun sekilde hissedilmesi bekienmektedir. Bundan bdyle, bioteknolojik yenilikler
ve yuksek verimli, hastahiga dayanikli tohumlar, CUS$’larca patentleneceginden,

21 Tuba ONGUN: “Ticaretie Badlantihi Fikri Miilkiyet Haklan(TRIPS) Anlasmasi ve Geligmekte
Olan Ulkeler*, Ekonomik Yaklasim, Cilt: 7, Sayi: 22, (Sonbahar 1996), 70.
22 Tyba ONGUN: a.g.m., 72.
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o6rnegdin kigik ciftgiler ellerindeki tohumiar: ertesi sene tekrar kullanamayacak ve
her yil yeniden tohum almak zorunda kalabilecekierdir™3,

4. TURKIYE’NIN iHRACAT YAPISI

4.1 Turkiye’nin thracatina Konu Olan Mallara iligkin istatistiksel Bir
Calhgsma

Tarkiye'nin mal ticaretinin, daha dnce ele alinan bdlimler 1g1§inda, Kuzey
ve Glney arasindaki ticarette nasil bir konumda oldugunun incelenmesi ve bu
baglamda, Turkiye’'nin dinyadaki yerinin belifrenmesi amaciyla, bu bdlimde
istatistiksel bir galigmaya yer verilmistir.

4.1.1 Model

Michael Michaelly’'nin “ihracatin mal konsantrasyonu’nu élcmeye yarayan
formull calismamizin temelini olusturmustur. lhracatin mal konsantrasyonu

katsayisi formala®*

Ci= JZ(Xij/X.j)z

seklindedir.

Xi= J Glkesinin i mal ihracati

X = J tlkesinin toplam ihracati

Eger s6z konusu ulkenin tim ihracati tek bir maldan olusuyorsa, bu
durumda katsayr 1 olur. Eger s6z konusu Ulkenin ihracati tim mallarda egit

dagiimig ise, katsayi bu kez 1/4/N’e esit olacaktrr. N, ihracat listesindeki tum

mallarin sayisidir. Bdylelikie, katsayinin alt ve Gst sinirlari belirlenmis oimaktadir.

23 Tuba ONGUN: a.g.m., 73.
B4 Michael Michaelly: a.g.e., 53.
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4.1.2 Yontem

Bu baglamda, “ihracatin konsantrasyonu® kavrami, daha énce ekonomik
bagimhlik kavraminin tartisildigi 1. Bélimde ele alinmigtir. Bu bélimde, ihracatin
konsantrasyonunu 6I9hekte bir ara¢g olarak kullanilan “ihracatin mal
konsantrasyonu katsayisi’, segilen yillara ait ihacatin %55'ini olusturan mallar
icin hesaplanarak, Turkiye'nin baglica ihracat kalemlerinde bir gesitlenme olup
oimadi§ina bakimisgtir.

1)Turkiye ekonomisinin GSMH bluyumesinin ve ihracatinin yuksek oldugu
iki yil segilerek, Turkiye ihracatini strikleyen baglica kalemler belirlenmeye
calisilmigtir. Bu agidan, 1987 ve 1997 yillari, her iki kogula da uymakta, ve 10
yilhk bir donemde, ihracatin yapisinin nasil gelistidini izlemeye uygun bir
kargilastirma olanagdi sunmaktadir.

2)S6z konusu yillara ait mal bazindaki ihracat dederieri, blylUkten kaguge
dogru siralanmigtir. 1987 yih igin 110.000.000%'In ve 1997 wyili igin
150.000.000%"1n Gzerindeki ihrag malian segilerek, bu yillara ait ihracatlarin, en
yiksek defere sahip %55'ini olugturan baglica ihracat kalemleri belirlenmeye
calisilmigtir. Bu kalemler, s6z konusu yillar itibariyle, Ek1 ve Ek2'de
gosterilmistir.

3)Tiarkiye'nin ihracat yapisi, segilen iki yila iligkin ihra¢ mallarinin gimrik
tarife pozisyoniarini gésteren kodlarin toplanmasi yoluyla, mal gruplarina gére de
incelenmisti’™>. 1987 wyili igin, kodlarin toplanmasiyla elde edilen mal
gruplarindan, toplam ihracat degeri 400.000.000%"1 gecen gruplar ve 1997 yilinda
ise, 675.000.000%'in Gzerindeki gruplar segcilmigtir. 1987 ve 1997 yillarina iligkin
dizenlenen bu gruplar, EK3 ve Ek4'de gosteriimektedir. Bdylece, 1987 ve
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1997’ye ait segilen gruplarin ihracatiarinin toplam degeri, s6z konusu yillardaki
ihracatin toplam degerinin yaklagik %54’'Uni olusturmaktadir ve secilen gruplar o
yillardaki baglica ihrag mali gruplari olmaktadir.(1987 yilina ait oran % 53.56'dan,
1997'ye ait oran da %54.03'den yuvarlanilarak yaklagik %54 bulunmustur.)

4.1.3 Veriler

Bu calismada, DIE tarafindan gumrik tarife pozisyonlarina gére
dizenlenmig 1987 ve 1997 yillarina ait ihracat verileri kullanitmigtir.

4.1.4 Galigsmanin Bulgulari

1)1987 yilinda ihrag¢ edilen toplam 822 kalem malin, en yiksek degerlere
sahip %54'Gnu temsil eden 21 mala iligkin ihracatin mal konsantrasyonu
katsayisi 0.134146 bulunmustur. 100 ile ¢arpildiginda, katsayi 13.4 oimaktadir.
Katsay! icin anlamhi aralik, N=822 oldugunda, (3.48 - 100)' dar ve bulunan
katsay! bu araligin icindedir. Katsayinin hesaplanmasi, Ek5'de gésteriimektedir.

2)1997 yilinda, toplam 1206 kalem ihra¢ mal i¢inde, baslica kalemlerden
olusan %54'G temsil eden 45 mal vardir. Bu mallara ilgkin ihracatin mal
konsantrasyonu katsayisi, 0.098479 olarak bulunmug,100 ile carpilarak 9.8
olmustur. 1206 kalem ihrag mali igin konsantrasyon katsayisi araligi (2.87 - 100)
olup, bu defer de araligin igindedir. Katsayinin hesaplanmasi, Ek6'da
go6sterilmektedir.

4.1.5 Galismanin Sonuglar

1)Tarkiye'nin “ihracatin mal konsantrasyonu katsayisi”, 1987°den 1997'ye
gidildiginde, 13.4'den 9.8'e digmus, daha acik deyisle, ihracat yapisi bir miktar
cesitlenmistir. Ancak, Ek1'den go6rtidigt Gzere, 1987 yiinda Turkiye'nin
ihracatinin basglica kalemieri kuru ve yas sebze- meyve ve tatun gibi bazi tarimsal

25 Hmedgin, 801,802 ....gibi 801 ve 901 arasi kodlarin toplanmasi
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aranler, akaryakit Grinleri, boratlar, demir ve demir-gelik Grtinleri, pamuk ipligi,
6rme giyim egyalari, kadin ve erkek igin bazi giyim egyalari, ¢arsaf vb. mefrusat
cesitleri ile kablo, tel vb. Grunlerden olugmaktadir. 1997'ye gelindiginde de bu
yapinin pek degismedigi géraimektedir (Ek2). 1997'de ihracatin baglica kalemieri
yas ve kuru sebze-meyve, bugday unu, bazi geker mamulleri, konserveler, titan,
gimentb, bazi petrol Grlnleri, sabun ve ylizey temizleyiciler, lastik, demir ve
késele giyim esyasi, pamukiu dokuma,sentetik dokuma, gesitli giyim egyalari,
cesitli mefrugat egyalarl, cam veya metal kaplama ev egyalar, demir-gelik boru
vb. Urinler, otomobil yedek pargﬁalan, elektrik izole tel, kablo vb., televizyon
alicilari ve toplu tagimaya mahsus motorlu tagitiardan ibarettir.

2)Turkiye'nin inracatinin dugtik teknolojili birkag mal grubuna dayandi§in
ve bu yapida 1987°den 1997’ye pek bir geligme yagsanmadi§i ortaya ¢ikmaktadir.
Ek3 ve Ek4'de, anilan mal gruplarinin toplam ihracat deg@erlerinin yUksekligi de
yaniltici olmaktadir, ¢ink ya kugik kicik degerlerin toplami sonucu blaytk bir
rakam ¢ikmaktadir, ya da grup iginde bir iki malin degerlerinin ylksek olmasi,
grubun degerini yuksek gostermektedir.

Aciktir ki, yapilan bu ¢alismanin ¢izdigi tablo pek icacici degildir. Trkiye'nin
ihracatinin ¢ok biyik bir bélimunt olusturan mal kalemleri, teknolojiden ok,
emek yogun bir yapi sergilemektedir. Onceki bolumierde anlatiimaya caligildigi
Gzere, gunimiiz dunyasinda, uluslararasi rekabette teknoloji, Kuzey ve Guney
arasindaki gelismiglik farkinin temelini olusturmaktadir. GUney'den Kuzey'e
sigramanin tek gegerli yolu da, teknoloji Greten ve teknolojiye dayanan bir inracat
kompozisyonuna sahip bir tlke olabilmektir. Turkiye’'nin, 1987°'den 1997'ye kadar
gegen on yil boyunca, bu yénde bir gelisme kaydettigini sGylemek zordur.
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4.2 Turkiye'nin Ihracat Yapisina iligkin Soruniar
4.2.1 Teknolojik Gerilik

Yapilan istatistiki caligmanin da ortaya koydugu gibi, Tarkiye'nin
ihracatinda, bagta tekstil ve dokuma olmak tzere, diigik teknolojili (LT) Grlnler
agirlikhdir. Tarkiye'nin imalat inracatinda, LT Grdnlerin payi yaklagik %64, dogal
kaynaklara dayali (RB) Grlnlerin payi ise %18'dir”®. Orta dizeyli teknoloji (MT)
ve ylksek teknoloji (HT) igeren Grtnlerin, Singapur ve Malezya'nin ihracatian
icindeki pay! %80'i, Kore ve Tayvan'da %60’ bulurken, bu oran Turkiye'de %19’
da kalmaktadir®™. Belirtmek gerekir ki, LT ariinlerde sahip olunan kargilagtirmali
ustinltk avantaji, teknolojik ileriemeler ve rakiplerin pazara kolayca girebilmeleri
kargisinda, kolaylikla vyitirilebilecek turdendir. Ayrica, bu aktiviteler, daha fazla
teknolojik 6grenme yapmaya ve spillover etkilere de yol agmamaktadiriar.

Turkiye, 1980'lerde ihracata dayali sanayilegme stratejisine yonelmis
olmakia birlikte, Gretim ve ihracat yapilarinda Uzak Dogu Ulkeleri 6rneklerinde
oldugu tarden hizh ve kékden bir dénasim gercekiegtirememigtir. Yakup
Kepenek, Turkiye'nin, 1980'lerde ihracatini artirabilmesini, 1980 o©ncesinde
kurumus olan sanayi kapastesinin daha etkin kullaniimasina ve wretim
maliyetlerinde verimlilik artiglarindan kaynaklanan dasusler saglanabilmesinden
¢ok, ihrag fiyatiarinin distraimesine baglamaktadir. Bu nedenle, Turkiye'nin
gercekte, ihracata yodnelik sanayilegsme stratejisi izlemedidi, sadece ihracati
artirma politikalari uyguladigi s6ylenebilir™®. Turkiye hala, tretim maliyetierini
disirmeye ve ihracat yapisini daha teknolojik igerikli mallara dogru
cesitlendirmeye yobnelmemigtir. Dig ticaret acidi arttiginda, devalliasyonlarla
gegici ¢ézimler saglanmaya caligmaktadir. Bu durum, Tarkiye'nin soruniarini

26 ganjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
Implications For Turkey, a.g.s., 11.
7 sanjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
Implications For Turkey, a.g.s., 11.
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cbzmeyecegi gibi, gelecekte de, dinyada bir Kuzey ulkesi olarak yer almasini
sa@lamayacaktir.

4.2.2 Boélgesel Bagimlihk

Birinci Bélumde, ekonomik bagimlilik kavrami incelenirken, ihracatin az
sayida mala bagimli olmasinin yanisira, ihracatin az sayida Ulke piyasasina
yonelik olmasi, dier bir deyisle, "bdlgesel bagimhlik’ da tartigiimigti. Tarkiye,
blylk olclide tek bir pazara ihracat yaptidi igin, ciddi bir bdlgesel bagimhlik
igindedir. |

Tablo 6: 1996 Tiirkiye lhracatinin Boigese! Dagilimi

Ihracat Yapilan Ulkeler 1999 % Pay 2000 % Pay
(Yillik) (Ocak ~ Ekim)
A. OECD Ulkeleri 67.8 68.8
AB Ulkeleri 53.9 52.8
EFTA Ulkeleri 1.4 1.2
Diger OECD Ulkeleri 126 14.8
B. Tiirkiye Serbest Bolgeleri 29 3.3
C. OECD Uyesi Olmayan Ulkeler 29.2 27.8
Avrupa + BDT Ulkeleri 10.3 106
Afrika Ulkeleri 6.2 4.9
Amerika Ulkeleri 0.9 0.8
Ortadogu Ulkeleri 8.3 8.0
Diger Asya Ulkeleri 26 2.4
Diger Ulkeler 0.8 1.1
Genel Toplam 100 100

Kaynak: T.C. Hazine Miistesarligji, http://www.hazine.gov.tr

Tarkiye’'nin, 1999 yilinda toplam ihracatinin %53.9u AB ulkelerine
yapilmigtir. Bu durum, Tarkiye’nin ihracatinin AB pazarlarina ciddi bir bagimlilik

38 yakup KEPENEK, Nurhan YENTURK: Tiirkive Ekonomisi, Remzi Kitabevi, Ocak 2000, 10.
Basim, 363.
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icinde oldugunu gdstermektedir. 1999 yili itibariyle, AB’ne yapilan toplam 14.350
milyon $'lik ihracatin, 6.509 milyon $lk kismi, dokumacilik Granleri (1.883
milyon$) ve hazir giyimden (4.626 milyon $) olusmaktadir™. Daha agik deyisle,
AB'ne olan ihracatimizda, dokumacilik Grlnleri ve hazir giyimin payr %45
olmaktadir.

Tablo 7: Tiirkiye'nin Ihracatinin Ulkelere Gére Dagilimi

Segilmis Ulkeler (son ii¢ yilin 1999 % Pay 2000 % Pay
en ¢ok ihracat yapilan ilkeieri) (Yilhik) (Ocak — Ekim)
Almanya 20.6 18.8
ABD 9.2 114
Rusya 22 2.2
Ingiltere 6.9 7.5
ltalya 6.3 6.4
Fransa 5.9 6.1
Hollanda 3.5 3.2
Belgika Liiksemburg 2.3 23
Ispanya 28 2.5
Israil 22 24

Kaynak : T.C. Hazine Miistesarlidi, http://www.hazine.gov tr

Ayrica, Turkiye'nin ihracati iginde, sadece Almanya'ya yapilan ihracatin
pay! yaklagik %20 olmaktadir ki, bu durum, Turkiye'nin ihracatinin Almanya
kargisinda (1. Bodlumdeki anlamiyla) son derece ‘“hassas” oldugunu
g6stermektedir.

Tarkiye'nin ihracatinda, hazir giyim ve dokuma Granlerinin agirhgi ve
ihracatin buytk dlgide AB pazarina ydnelik olusu, gelecekte Turkiye'yi ciddi
sorunlaria kars! kargiya getirecektir. Halen Turkiye'nin AB'ye yaptigi hazir giyim
ve dokuma ihracati, AB’nin Tlrkiye'ye éncelikli pazara girig olanag tanimasi ile,
Asya'l reticilerin rekabetinden korunmaktadir. AB’nin bu uygulamasi, 1974'den
beri yOrurlukte olan MFA'ya (Cok Elyaflilar Anlasmasi) dayanmaktadir. Ancak,

B9 hitp:/iwww.foreigntrade.gov.triead/ TICARET/Ark99/ektab15.xis
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1994 Uruguay Round sonucunda, bu sektérin de GATT kapsamina alinmasi
kararlagtinimisgtir.

Uruguay Round sonucunda imzalanan Tekstil ve Hazir Giyim Egyasi
Anlagmas! uyarinca, MFA’ya' dayanilarak getirilen kisitlamalarin, 10 yillik bir
strede kaldiriimasi ve bu sektérun, GATT1994 kurallarina uygun bir gekilde
dizenlenmesi gerekmektedir”®. Buna gére, Glkeler, tekstil ithalatlarinda
uyguladiklar kotalari, belirlenen dért asamada (1 Ocak 1995, 1 Ocak 1998,
10cak 2002 ve 1 Ocak 2005) ve belirlenen oranlarda genigleteceklerdir.
Boylelikle, GATT kurallariyla bagdasmayan MFA uygulamalari, éngérulen 10
yillik gegig suresinin sonu olan 1 Ocak 2005’de son bulmus olacaktir. Bu tarihte,
AB pazar da, tekstil ve giyim egyasi sektéruni kiresel rekabete agmis olacaktir
ve Turkiye, bu pazardaki ayricalikli konumunu yitirecektir.

Tarkiye'de uUcretler, baslica Asya'lh Ureticilerinkine oranla ¢ok daha
yuksektir ve Asya'li Ureticiler, bu sektérlerini ciddi bir gekilde upgrade
etmektedirier. Tark tekstil Granleri kalite, tasarim, marka vb. uUstanlikler
kazanmadiklari takdirde, bu Ulkelerin Grtinleriyle rekabet edemeyecektir®*!.

20 sener BUYUKTASKIN: Diinya Ticaret Sistemi, Esbank Yayini, Ankara 1997, 85.
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SONUG

Tez caligmasinda, “ekonomik bagimhlik kavrami® i1gi§inda, Kuzey ve
Giney arasindaki mal ticaretinin bir resmi giziimeye calisiimigtir. Calismanin
amaci, Kuzey ve Guney arasindaki geligmiglik farkinin nedenlerini ortaya
koyarak, bundan sonra Guney Ulkelerinin ve 6zellikle de Turkiye'nin, Kuzey'le
aralarindaki bu geligsmislik farkini azaitmak igin ne yapilabilecegine iligkin éneriler
getirmek olmustur.

Gorulen odur ki, Guney Ulkelerinin bllylk ¢oguniugu bir veya birkag ilksel
mal Uretiminden 6teye gecememis, bu mallarla uluslararasi piyasalarda rekabet
etmeye caligmaktadiriar. llksel mallann kendine ézgi arz kosullar, bu mallarin
fiyatlarini istikrarsiziagtirmakta ve bu durum, Guney Ulkelerinin ilksel mallardan
elde edilecek ihracat gelirlerine glvenerek gelecedi planiamalarini ¢ok
guclestirmektedir. Ote yandan, uluslararasi piyasalarda bu mallarin alicilarinin
birkag buyuk CUS olmasi nedeniyle, ilksel mallar ticaretinin serbestlestiriimesi,
“serbest ticaret’ ile sonuglanmamakta ve fiyat, tam rekabetci piyasalarda
belirlenememektedir. ilksel mallar ticaretinde, CUS'lar, Uretimde dogrudan
yabanci yatirimlar seklinde, pazarlama agamasinda pazarlama kanaliarini
ellerinde tutarak ve satig agamasinda da ¢ok az sayida, bluyuk ve uzmanlagmis
alici olarak, ¢ok sayida kugtk ve fakir Greticinin kargisinda piyasay! yénlendirme
gucuni ellerinde tutmaktadirlar. ilksel mal ihracatgisi Guney Ulkeleri, ulusiararasi
ticaretten bu sayilan nedenlerle kazangh ¢ikamamaktadir ve bu ulkelerin
geligebilmeleri igin tek yol da, ihracatlarint sanayi mallarina dogru gesitlendirmek
olmaktadir.

Kuzey ulkeleri ise, DTO verilerine gére, 1995 yili itibariyle diinya mamul
mallar ihracatinin %80'i gibi ¢ok blylk bir oranini ellerinde tutmaktadiriar. Bu

241 ganjaya LALL: Technology and Trade By Developing Countries: Recent Trend and
implications For Turkey, a.g.s.,12.
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tlkelerin mamul mallar ticaretindeki GstanlGkleri, hergeyin basinda, teknolojiye
hakim olmalarindan kaynaklanmaktadir. Guney Ulkeleri 6nce S| (ithal ikameci
sanayilesme), son olarak da EOI (ihracata ydnelik sanayilegme) stratejileri ile
ilksel mal bagimhhiklarini kirmaya g¢alismaktadiriar. Ancak, bu Ulkelerin blylk
bélumi hem kendi ekonomik yapilarindan kaynakianan kisitlar, hem de
uluslararasi piyasalarda karsilagtiklari cesitli engeller nedeniyle, ya yerlerinde
saymakta, ya da marjinallesmeye dogru gitmektedir. Her seyin basinda, Kuzey
Ulkeleri, gelistirdikleri teknolojiyi olabildigince korumaya caligmaktadiriar. Bu
durum, GOU'lerin, daha sofistike imalat sektérlerine girmelerini engelleyen
énemli bir faktérdar. Kuzey ulkeleri, Guney'in geleneksel olarak kargilagtirmali
Gstinlige sahip oldugu tekstil vb. imalat dallarinda da korumaciigini ¢esitli
sekillerde surdurmektedir. Sonugta, Glney lkelerinin bayuk goguniugu ilksel
maliarda ve dugtk teknolojili bazi sanayi tlrlerinde tikanip kalimiglardir. Glney
Glkelerinin kagik 6lgekli ve deneyimsiz firmalannin, arkalarinda Kuzey'in gucla
devletlerinin destegi bulunan dev CUS'larin adeta tekelindeki sektérierde degil
rekabetgilik kazanabilmeleri, yiksek giris engellerini asip bu sektbriere girmeleri
bile cok guctur.

Ote yandan, Guney'den bir grup Ulke, farkli bir strateji ortaya koyarak,
s6z0 edilen bu kisirddonglya agmayi basarmig, 6nemli mamul mallar ihracatgilan
haline gelmiglerdir. Ancak, belitmek gerekir ki, GuUney alkeleri icin bugun,
teknoloji transferi yapmak ve segici koruma onlemlerine bagvurmak, hatta
bagimsiz olarak kalkinma stratejileri belirleyip uygulamak, Dogu Asya (lkelerinin
gelismelerini hiziandirdiklar zamanlara gére son derece glglesmigtir. Finansman
daha diga acik oimaya zorlanmaktadirlar. Bu ylzden, dis kaynaklara bagimhhgin
azaltiimasi, i¢ tasarruflarin arttinimasi ve etkin kullanilmasi, Ganey igin kritik bir
6nem tasimaktadir. Ayrica, Ganey ulkeleri, en azindan akilct ulusal politikalaria,
disa agilmanin zamaniamasini ve hangi sektdrlerde ne sekilde diga agilacaklarini
vb. ayariama sansina sahiptirler. Dinya ticareti, teknoloji transferi ve uluslararasi
yatinmiar gibi énemli konularin, c¢oktarafli muzakerelerle varian anlagmalar
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cercevesinde dizenlendigi ginimizde, Glney Glkelerinin birlikte hareket ederek,
bu anlagmalarin tamamen Kuzey'in ¢ikarlarina gére dlzenlenmesini
engelleyebilecekleri dUsUnllmektedir. UNCTAD, Glney igin, gorusierin
tartgilabildigi ve ortak politikalarin olusturulabildii iyi bir platform sunacaktir.

Son yirmi yllda yasanan gelismeler, neoliberal politikalarin, Glney'in
kalkinmasina katkida bulunmak sdyle dursun, gelecekteki kalkinma olanaklarin
da engelleyecegini gosterir niteliktedir. 1980’lerden itibaren, kalkinma iktisadi bir
kenara itiimig, neoliberal politikalar, buylime Uzerine odaklanmigtir. Serbest
piyasa ekonomisinin bayameyi canlandl—r;cagl iddiasi, kimi zaman Gsta 6rtalQ,
kimi zaman da agik sekilde, Guney Ulkelerine “serbest piyasa ekonomisini tam
olarak uygularsaniz, kalkinirsiniz.” geklinde bir éneri sunmaktadir. Ne var ki, bu
énerinin IMF, Dunya Bankasi ve DTO gibi uluslararasi kurumlarin da baskistyla,
giderek bir dayatmaya dénustagu goértimektedir.

Gelinen noktada, disa agilimak ve serbest piyasa mekanizmasini
uygulamak igin adeta birbirleriyle yarigan GOU'lerin, neoliberal yaklagimin iddia
ettigi gibi otomatik olarak kalkinmadiklan ortadadir. Bu nedenle, dinyada
herseyden dnce yeniden kalkinma kavrami Gzerinde dastntimeye, tartisiimaya
baglanmasi gereksinimi baggdstermistir. Uluslararasi kurumilara kargl giderek
siddetlenen elestriler, bu kurumian kendilerini yeniden yapilandirmaya
zorlayacaga benzemektedir. Dogu Asya ulkelerinin akilci gekilde i¢ tasarruflarini
artirma ve i¢ tasarruflara dayanarak kalkinma, segici koruma, performansa
dayah rantlar, ihracata yonelik Gretim, konglomeratiar olusturup destekieme gibi
cok cesitli politika araglarini bir paket olarak ulusal kalkinma hedefi
dogrultusunda kullanmalari, Guney Ulkelerinin nasil bir kalkinma modeli
izlemeleri gerektidi sorusuna bir yanit niteligindedir.

Tarkiye, bir kisim tarim Grund ve bagta tekstil ve dokuma olmak Gzere
dustk teknolojili az sayida bazi mamul mallar ihrag eden bir GOU olarak, bir
Guney ulkesi kimligi tasimaktadir. Tarkiye béluminde yer alan ampirik
calismanin da ortaya koydugu Uzere, bilingli sanayilesme hedeflerine
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dayanmaksizin, sadece ihracata yodnelmek ve ihracati aritirmaya yoénelik
politikalar uygulamak Turkiye'nin ihracat kompozisyonunda 1987'den 1997'ye
herhangi bir geligme yaratmamigtir. Ayni ddnemde, teknolojinin daha da geligtigi
distnGldagande, dinya ihracati iginde orta ve yuksek dizeyde teknoloji iceren
mallarin cesitlerinin buyuk olclide artti§: soylenebilir. Bu anlamda, Turkiye'nin
yerinde bile sayamadi§ini, daha geriye gitti§ini séylemek yanhs olmasa gerekiir.

Tarkiye'nin ihracatinin 1999 yili itibariyle, %53.9'unun AB'ne yapildidi ve
ayni yilin toplam ihracati icinde dokumacilik triinleri ve hazir giyimin %37.6'lik bir
paya sahip oldugu disuntldugande, Turkiye’nin meveut ihracat yapisinin, tezin
birinci bélimiande ele alindigi anlamiyla, ne derece “hassas” oldugu ortaya
¢ikmaktadir. MFA tamamen kaldiriidiktan sonra, AB pazarinin ucuz Asya tekstil
ve hazir giyim Urtnlerine tamamen agiimasinin ardindan, bu pazardaki ayricalikli

konumunu yitirecek olan Turkiye, zor glnler yasayacaktir.

Tarkiye, uluslararasi rekabetgciligini daha sofistike Grinlere dogru
kaydirmak zorundadir. Bu da, teknolojiye yatinm yapmak demektir. Oysa,
devietin butgesinden altyapi, egitim ve saglik yatinmiarina ayirdigi pay giderek
kUcUlmektedir. Dodu Asya Ulkelerinin kalkinma hamielerinde, bu Glke
devietlerinin Ustlendigi rol gézénine alindiginda, Tukiye’'nin, kalkinma treni
kagcmadan, “devleti kuglltmek® ve serbest piyasalarin gérinmez eline kéru
kérine bel baglamak yerine, bir an 6nce “kalkinmaci deviet” sorumiulugunu
Ustlenmesi gerekmektedir.

‘Kuresellegebilmek” icin digsa agiimak ve serbestlesmek degil, éncelikie
teknolojiyi 6ziimlemis, teknolojik icerigi orta ve yuksek dizeyde mallar Uretip,
ihragc edebilen bir Ulke olmak gerekmektedir. Daha acgik bir. deyisle,
“kuresellesebiimek’ igin éncelikle kalkinmak gerekmektedir.
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EKLER

EK1 1987 YILINA AIT SEGILMIS KALEMLER*

TARIFE |MADDE ADI DEGER $
0104 [CANLI KOYUN VE KEGI CINSI HAYVANLAR 243.400.535
08 05 [SERT KABUKLU MEYVALAR-TAZE,KURU,KABUKLU,KABUKS. 416.242.748
07 05 |BAKLA GIL KURU SEBZELER-KABUKLARI AYIKLANMIS 233.893.936
08 04 |UZUM- TAZE VEYA KURUTULMUS 113.424.284
2002 |SEBZE LER VE YENILEN BITKILER-HAZIR,KONSERVE 280.848.759
2401 |YAPRA K TUTUN; TUTUN DOKUNTULERI 313.955.615
27 10 |PETRO L YAGLARI (AKARYAKIT) 225.620.268
2530 |TABII HAM BORATLAR VE KONSANTRELERI 135.782.429
4203 |GlYIM ESYAS! VE TEFERRUATI-DER| KOSELE 654.945.675
55 05 |PAMUK IPLIKLERI 338.438.837
56 05 |SENTE TIK VE SUNI DEVAMSIZ LIFLERDEN IPLIKLER 144.984.614
5508 |DIGER PAMUK MENSUCAT 120.363.037
6102 |KADIN LARKIZLAR,BEBEKLER ICIN DIS GIYIM ESYASI 456.240.157
60 05 |[ORME GlYiM ESYASI 438.207.983
6004 |ORME IC GIYIM ESYASI 287.604.123
6101 |ERKEK VE ERKEK COCUKLARI ICIN DIS GlYIM ESYASI 180.741.829
6202 |YATAK CARSAFI,MASA ORTUSU-DIGER MEFRUSAT ESYASI 146.931.185
7310 |DEMIR CELIK CUBUKLAR 249.207.036
7307 |BLUM, KUTUK,LEVHA BLOK SAC PLATINASI-DEMIR,CELIK 115.312.457
8438 |DOKU MA,ORME,ISLEME VB MAKINALARA YARDIMC! CIHAZ 315.800.442
8523 |ELEKT RIKICIN IZOLE TEL,ORGU,KABLO,SERIT,CUBUK 163.257.378

GENEL TOPLAM 5.585.303.327

Kaynak: DIE Verileri

*: En yilksek de§erlere gore siralanarak, 110.000.000$ {izeri degere sahip kalemler
secilmigtir. Bu kalemler, 1987 yilina ait toplam ihracatin %54.8'ini temsil etmektedir.
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EK: 2 1997 YILINA AiT SECILMiS KALEMLER*

TARIFE |MADDE ADI DEGER $
802 DIGER KABUKLU MEYVALAR (TAZE,KURU,KABUKLU, KABUKSUZ 664.387.323
713 BAKLAGIL KURU SEBZELER 254 .942.083
806 UZUMLER (TAZE, KURUTULMUS) 224.430.431
1101 BUGDAY UNU,CAVDARLA KARISIK BUGDAY UNU 253.628.989
1704 |SEKER MAMULLER (BEYAZ CIKOLATA DAHIL), KAKAOSUZ 187.166.080

2008 [TARIFENIN BASKA YERINDE BULUNMAYAN MEYVA SEBZELER KON 248.330.467
1905 JEKMEKHAMUR ISl LKEK BISKUVI VE EKMEKC! MAMULLER,YUF. 221.805.797
2401 |YAPRAK TUTUN;TUTUN DOKUNTULER 564.513.832
2523 |PORTLAND CIMENTOSU,SAPLI CIMENTO,CURUF 170.892.277
2710 |PETROL VE BITUMENLI MINERALLERDEN ELDE EDILEN YAGL. 163.074.288
3401 |SABUNLAR,YUZEY AKTIF ORGANIK MADDELER 175.039.643
4011 KAUCUKTAN HAVALI YENI DIS LASTIKLER 216.410.051
4203 |DERI VE KOSELEDEN GlYIM ESYASI, AKSESUARLARI 283.830.701
5205 [PAMUK IPLIGI (DIKI$ iPLIGI HARIQ) AGIRLIK 213.635.990
5208 |DOKUMA %85 < PAMUKLU 200G/M2 DEN FAZLA 240.924.170
5402 [|SENTETIK LIF IPLIGI (DIKI$ IPLIGI HARIC) 187.825.785
5515 |DIGER DEVAMSIZ SENTETIK LIFLERDEN DOKUMA 187.560.401
5516 |DEVAMSIZ SUNI LIFLERDEN DOKUMALAR 186.253.978
5509 |SENTETIK DEVAMSIZ LIFLERDEN iPLIK 160.385.064
5701 DUGUMLU,SARMALI HALILAR,YER KAPLAMALARI 150.585.803
6110 |KAZAKLAR,SUVETERLER,HIRKALAR, YELEKLER VB 1.018.690.848
6108 |Ti SORTLER,FANILALAR,DIGER IC GlYIM ESYASI 903.025.923
6108 |KADINKIZ COCUK ICIN KOMBINEZON,JUP,JIPON,SLIP 542,554 681
6104 |KADIN,KIZ ICIN TAKIM GlYS| ,CEKET,PANTOLON 505.187.050
6106 |KADIN,KIZ ICIN ORME BLUZLAR,GOMLEKLER 180.460.022
6204 |KADIN,KIZ COCUKLARINA AIT TAKIM ELBISE CEKET 750.203.493
6203 |ERKEK COCUKLARA AT TAKIM ELBISE,CEKET 457.288.836
6205 |ERKEKERKEK COCUK GOMLEKLER 257.542.777
6115 |KULOTLU CORAPLAR,KISA-UZUN KONCLU CORAPL. 246.550.182
6206 |KADIN,KIZ COCUKLARA AlT BLUZ, GOMLEK BLUZ 242.471.910
6208 |KADIN,KIZ ()OCUGU IC,‘IN KOMBINEZON,JUP,SLIP 166.281.629
6302 |YATAK CARSAFLAR!|,MASA ORTULER ,TUVALET MUTFAK BEZLERI 382.163.088
6304 |DIGER MEFRUSAT ESYASI (94.04 POZISYONUNDA 166.443.730
6908 [SIRLI SERAMIKTEN DOSEME,KALDIRIM TASLARI 159.818.649
7013 |MASA MUTFAK TUVALET,EV TEZYINATI VB lQIN CAM ESYA 193.644.202
7113 |KIYMETLI METALLER VE KAPLAMALARINDAN MUCEVHER. ESYA 163.315.678
7207 |DEMIR,ALASIMSIZ CELIKTEN YARI MAMULLER 305.182.413
7213 |DEMIR-CELIK FILMASIN(SICAK HADDELENMIS, RULO) 240.718.987
7202 |DEMIR-CELIK YASSI MAMUL SOGUK HADDELENMIS 151.020.141
7214 |DEMIR-CELIK cUBUKLAR-SICAK HADDEL ,DOGULMUs 914.362.511
7306 DEMIR-CELIKTEN DIGER TUPLER,BORULAR 216.062.837
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8528 |TELEVIZYON ALICILARI (KOMBINE OLSUN OLMASIN) 388.410.621
8544 |ELEKTRIK ICIN | ZOLE TEL,KABLO, IZOLE ILETICI 365.019.026
8708 [87.01-87.05 POZISYONLARDAKI TASITLARIN AKSAM, PARCAL. 264.429.645
8702 |TOPLU HALDE YOLCU TASIMAYA MAHSUS MOTORLAR 191.293.208

GENEL TOPLAM 13.184.105.413

Kaynak: DIE Verileri

* : En yiiksek degeriere gére siralanarak, 150.000.000% iizeri degere sahip kalemler
segilmigtir. Bu kalemler, 1997 yilina ait toplam ihracatin %54.56'sini temsil etmektedir.



EK 3 1987 YILINA AiT SECILMIS GRUPLAR*

TARIFE |MADDE ADI DEGER $
0801 |[TROPI KAL MEYVALAR-TAZE VEYA KURUTULMUS 268.932
0802 |TURUN CGILLER 61.279.245
0803 [INCIR 34.257.127
0804 |0UZUM- TAZE VEYA KURUTULMUS 113.424.284
0805 |SERT KABUKLU MEYVALAR-TAZE KURU,KABUKLU,KABUKS. 416.242.748
0806 |ELMA, ARMUT VE AYVA-TAZE 14.185.930
0807 |SERT CEKIRDEKLI TAZE MEYVALAR 6.662.197
08 08 |CILEK VE BENZERLERI-TAZE 548.949
0809 |DIGER MEYVALAR-TAZE' 6.495.204
0810 |MEYVA LAR-DONDURULMUS 7.019.650
08 11 |MEYVA LAR-KORUYUCU COZELTILER ICINDE 6.309
08 12 |MEYVA LAR-KURUTULMUS (08.01-08.05 HARICINDEKILER 43.956.098

Grup Toplam 704.346.673
2001 |[SEBZE YENEN BITKI,MEYVA-SIRKE/ASITLI-KONSERVE 3.476.367
2002 |SEBZE LER VE YENILEN BITKILER-HAZIR,KONSERVE 280.848.759
2003 |MEYVA LAR-DONDURULMUS-SEKER KATILMIS 1.241
2004 |[MEYVA MEYVA KABUGU,BITKI SEKERLEMELERI 7.800
2005 |MEYVA EZMELER! PESTILLERI RECEL MARMELAT VB. 3.050.841
2006 [MEYVA LAR-HAZIRLANMIS-KONSERVE 101.390.943
2007 {MEYVA VE SEBZE SULARI 12.936.095

Grup Toplam 401.712.046
4201 |SARAC IYE ESYASI,EYER VE KOSUM TAKIMLARI 11.074
4202 ISEYAH AT ESYAS|,CANTALAR KUTULAR,KILIF,CUZDAN VB 18.703.415
4203 |GlYIM ESYAS! VE TEFERRUATI-DERI,KOSELE 654.945.675
4204 |TEKNI KIS ESYALARI-DERI,KOSELE 184.676
4205 |DERI VE KOSELEDEN MAMUL DIGER ESYA 397.120
4206 |BAGIR SAK KURSAK MESANE VE VETERDEN MAMUL ESYA 4.594.215

Grup Toplam 678.836.175
5501 |PAMUK KARDE EDILMEMIS VEYA TARANMAMIS 19.939.058
5502 |LINTE R PAMUGU 7.942.736
5503 |PAMUK DOKUNTULERI 6.572.604
5504 |PAMUK KARDE EDILMIS VEYA TARANMIS 9.890
5505 |PAMUK IPLIKLERI 338.438.837
5506 |PAMUK IPLIKLERI-PERAKENDE 2.078.780
5507 |PAMUK GAZ MENSUCAT 2.009
5508 [HAVLU NEVI BUKLELI PAMUK MENSUCAT 380.223
5500 |DIGER PAMUK MENSUCAT 120.363.037

Grup Toplam 495.727.174
6001 |ORME MENSUCAT 26.629.385
6002 |ORME ELDIVENLER 116.768
6003 |ORME CORAP,SOKET VB. 23.504.984
6004 |ORME IC GIYIM ESYASI 287.604.123
6005 |ORME GIYIM ESYASI 438.207.983
6006 |ORME MENSUCAT VE DIGER ESYA-ELASTIKI VEYA KAUCUK 32.306

Grup Toplam 776.095.559
6101 |ERKEK VE ERKEK COCUKLAR! ICIN DIS GIYIM ESYASI 190.741.829
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6102 |KADIN LAR,KIZLAR,BEBEKLER ICIN DI$ GlYIM ESYASI 456.240.157
6103 |ERKEK VE ERKEK COCUKLARI ICIN IC GIYIM ESYASI 102.232.566
6104 |KADIN ,KIZ VE BEBEKLER ICIN IC GIYIM ESYASI 13.986.065
6105 [MENDI LLER 226.874
6106 |SAL, ESARPATKI,BAS ORTUSU VB. 1.562.679
6107 |KRAVA TLAR 37.535
6109 |KORSE ,KUSAK,SUTYEN,JARTIYER,BILEKLIK VB. 1.343.392
6110 ELDIV EN,CORAP,SOKET 135.841
6111 |GIYIM ESYASININ DIGER TEFERRUATI 1.235.564

Grup Topiam 767.742.502
7301 |PIK D EMIR,DOKME DEMIR VE AYNALI DEMIR 14.828.364
7302 |FERRO ALYAJLAR 25.968.957
7303 |DOKME DEMIR,DEMIR VEYA CELIK DOKUNTU VE HURDALAR 2.586.450
7304 |DOKME DEMIR,DEMIR VEYA CELIK GRANULLERI 243.284
7305 |DEMIR CELIK TOZLARI; SUNGER GORUNUSLU DEMIR,CELIK 7.400
73 07 |BLUM, KUTUK,LEVHA BLOK,SAC PLATINASI-DEMIR,CELIK 115.312.457
7308 [DEMIR CELIK RULO SAC TASLAKLARI 70.469.934
7308 |DEMIR CELIK GENIS LEVHALAR 37.429
7310 |DEMIR CELIK CUBUKLAR 249.207.036
7311 |DEMIR VEYA CELIKTEN PROFILLER 67.017.274
7312 |DEMIR VEYA CELIKTEN SERITLER 12.851.905
7313 |DEMIR VEYA CELIKTEN SAGLAR 109.507.961
7314 |DEMIR CELIK TELLER (CIPLAK-KAPLI) 3.196.136
7315 |YUKSE K KARBONLU,ALASIMLI CELIKLER 19.412.936
7316 |DEMIR YOLU HAT MALZEMESI-DEMIR VEYA CELIKTEN 18.631
73 17 |DOKME DEMIRDEN BORULAR 43.375
7318 |DEMIR VEYA CELIKTEN BORULAR,BORU TASLAKLARI 79.175.410
7319 | BASIN CA DAYANIKLI CELIK BORULAR 124.207
7320 |DOKME DEMIRDEN,DEMIR VEYA CELIKTEN BORU TEFERRU 15.675.039
7321 |DOKME DEMIR,DEMIR-CELIK INSAAT VE AKSAMI 7.533.997
7322 |DOKME DEMIR,DEMIR-CELIKTEN DEPO,SARNIC, KOV VB. 261.546
7323 |DEMIR VEYA CELIK SACDAN FIC!,VARIL,BIDON,KUTU 4.109.675
7324 SIKIS TIRILMIS GAZLAR ICIN DEMIR-CELIK KAPLAR 2.208.317
7325 |DEMIR VEYA CELIK TELLERDEN INCE-KALIN HALATLAR 2.519.983
7326 |DEMIR VEYA CELIKTEN DIKENLI| TEL,BUKULMUS TEL 56.860
7327 |DEMIR CELIK TELLERDEN MENSUCAT,METAL DEPLUVAYYE 264.984
7329 |DOKME DEMIR,DEMIR-CELIK ZINCIRLER VE AKSAMI 872.862
7330 |DOKME DEMIR,DEMIR VEYA CELIKTEN FILIKA,CAPA DEMIRI 76.035
73 31 |DOKME DEMIR,DEMIR-CELIKTEN CIVILER, PUNEZLER VB 13.245.456
73 32 |DOKME DEMIR,DEMIR-CELIK CIVATA, SOMUN,VIDA,PIM 2.619.165
7333 |DEMIR CELIKTEN IGNE,SIS, TIG,BIZ, CUVALDIZ VB. 19.690
7334 |DEMIR CELIKTEN SAC TOKALARI,ONDULATORLER VB. 25.445
7335 |DEMIR CELIK YAYLAR,YAY YAPRAKLARI 338.762
7336 |DIKME DEMIR,DEMIR-CELIK SOBA VE OCAKLAR 2.227.045
73 37 |DOKME DEMIR,DEMIR,CELIK KALORIFER KAZAN,RADYATOR 4.295.866
7338 |DEMIR CELIK EV ESYASI,SAGLIGI KORUYUCU ESYA 22.207.720
7340 |DOKME DEMIR,DEMIR VEYA CELIKTEN DIGER ESYA 3.243.832

Grup Toplam 851.811.425
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84 01 |BUHAR KAZANLARI (BUHAR JENARATORLERI) 320.710
84 03 |GAZOJ ENLER, SULU-HAVAL| GAZ JENARATORLERI 3.340
84 05 |BUHAR HASIL EDEN BUHAR MAKINALARI 83.612
84 06 |KIVILCHIM ATESLEMELI,SIKISTIRMA ATEPLEMEL| MOTOR 39.444.068
84 07 |HIDRO LIK CARK,TURBIN,KUVVET URETEN HIDROLIK MOT 1.390.809
84 08 |DIGER MOTORLAR VE KUVVET URETEN MAKINALAR 17.487
8409 |MAKIN A ILE ISLEYEN YOL SILINDIRLERI 94.473
8410 [SIVILA R ICIN POMPA,MOTOPOMP, TURBOPOMP,ELEVATORL 14.363.230
84 11 |HAVA- GAZ POMPA KOMPRESORLERIO VB.VANTILATORLER V 20.068.650
8412 |KLIMA CIHAZLARI 220.805
84 13 |BRULO RLER VE OTOMATIK OCAKLAR 372.453
84 14 {SANAY | VE LABORATUVARLARA MAHSUS FIRINLAR 728.363
84 15 |BUZDO LAPLAR|,SOGUTMA TERTIBATL! MAKINA VE CIHAZ 14.509.901
84 16 |KALEN DERLER VE HADDE MAKINALARI 23.806
84 17 _|ISI_ D EGISIKLIK YARATARAK MADDE ISLEME CIHAZLARI 509.619
84 18 |SANTR IFUJLER,FILTRE, TASFIYE CIHAZLARI 18.418.152
84 19 |KAPLA R! YIKAMA DOLDURMA ETIKETLEME VB CIHAZLARI 340.267
8420 |TARTI ALET VE CIHAZLARI , 313.263
8421 |PUSKU RTME,DAGITMA,PULVERIZE ETME MAKINA CIHAZLAR 913.907
84 22 |KALDIR MA YUKLEME,BOSALTMA NAKIL MAKINA CIHAZLAR 19.060.202
8423 |TOPRA K KAZMA DELME,TASIMA MAKINA VE CIHAZLARI 2.009.069
8424 |TARLA BAHCE TARIMINDA TOPRAK ISLEME,EKME CIHAZL 3.338.926
8425 |TARIM URUNLERI| HASAT,HARMAN VB MAKINA VE CIHAZL 16.123.060
8426 |SUT S AGMADA,SUTCULKTE KULLANILAN MAKINA, CIHAZL 29.867
84 27 |SARAP CILIKTA KULLANILAN PRES,FULVAR VB CIHAZLAR 6.746
8428 |TARIM ,ARICILIK,TAVUKCULUK ICIN MAKINA VE CIHAZL 1.093.343
8429 |DEGIR MENCILIK,DANELERI ISLEME MAKINA VE CIHAZLAR 259.126
8430 |GIDA MADDES4 &MALANDE KULLANILAN MAKANA,CaHAZLA 2.476.267
84 31 |KAGIT HAMURU,KAGIT,KARTON IMALI ICIN MAKINA,CIH. 36.838
84 33 [KAGIT KARTON ISLEYEN MAKNA VE CIHAZLAR 133.915
84 34 |HARF, KLISE VB IPLER ICIN MAKINA VE CIHAZLAR 1.226.181
84 35 |MATBA A VE GRAFIK ISLERI ICIN MAKINALAR,CIHAZLAR 33.288
8436 |LIF Y APAN,HAZIRLAYAN,CILE, TURA VB MAKINALAR 57.615
84 37 |DOKUM A ORME,DANTELA, ISLEME VB ICIN MAKINA, CIHAZ 55.350
84 38 |DOKUM A ORME, ISLEME VB MAKINALARA YARDIMCI CIHAZ 315.800.442
8439 | SEKIL LI KECE IMALI,FINISAJHCIN MAKINA,CIHAZLAR 37.000
84 40 |MENSU CATI VB.ISLEME MAKINALARI,CIHAZLARI 22.993.808
8441 |DIKIS MAKINALARI 26.941.203
84 42 |DERI- KOSELE ISLEME MAKINALARI 695.037
84 43 |TAV O CAKLARI,POTA KALIP,DOKUM MAKINALARI 63.078
84 44 |HADDE MAKINALARI,SILINDIRLERI 38.032
8445 |METAL ,METAL KARBUR ISLEYEN MAKINA,MAKINALI ALET 8.106.450
8446 |TAS, S ERAMIK,CAM,CIMENTO MAMULU ISLEYEN MAKINALAR 16.184
84 47 |AGAC, MANTAR,EBONIT VB ISLEYEN MAKINALI ALETLER 359.164
84 48 | MAKIN ALI ALETLERIN AKSAM VE PARCALARI 920.138
8449 |EL IL E KULLANILAN PNOMATIK MAKINALI ALETLER 1.863.101
84 50 |KAYNA K KESME, TAVLAMA MAKINA VE CIHAZLARI 45.126
84 52 |HESAP ,MUHASEBE MAKINALARI,KAYDEDIC| KASALAR VB. 367.425
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8453 |OTOMATIK BILGI ISLEM MAKINALARI 2.124.134
84 54 |BURO ICIN MAKINA VE CIHAZLAR 576.431
84 55 BILGI SAYAR,BURO MAKINALARINA AIT AKSAM VE PARCA 2985.746
8456 |TOPRA K METAL CEVHERI AYIRAN,SEKIL VEREN MAKINAL. 2.012.792
84 57 |CAM, C AMDAN ESYA IMALI ICIN MAKINA VE CIHAZLAR 453.199
8459 |KENDI BASINA FONKSIYONLU MAKINA VE CIHAZLAR 198.775.804
8460 |METAL ,CAM,PLASTIK,KAUCUK VB DOKUM KALIP-KASALAR 57.870.472
8461 |MUSLU KCU-BORUCULUGA AIT ESYA 30.361.261
8462 |HERN EVI RULMANLAR 203.663
8463 |MANIV ELALAR MIL,YATAK DISLI, VOLAN,MAKARA,CARK 27.121.450
84 64 CESIT LI MADDELERDEN CONTALAR 3.248.495
8465 | MAKIN ALARIN ELEKTRIK TERTIBATSIZ PARCALAR! 13.100

Grup Toplam 680.497.634

GENEL TOPLAM 5.356.769.188

Kaynak: DIE Verileri
*: En yilksek degjerlere gore siralanan veriler, tarife pozisyonlarina gére toplanarak

gruplandinimig ve 400.000.000$ {izeri de§ere sahip gruplar segiimigtir. Bu gruplar, 1987
ytlina ait toplam ihracatin %53.56'sini temsil etmektedir.
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EK 4 1997 YILINA AiT SEGILMIS GRUPLAR*
TARIFE_|MADDE ADI DEGER $

801 HINDISTAN CEV.,BREZILYA KAJU CEVIZLER -TAZE 101.298
802 DIGER KABUKLU MEYVALAR (TAZE,KURU,KABUKL 664.387.323
803 MUZ (TAZE , KURUTULMUS) 140.046
804 HURMA, INCIR, ANANAS, AVOKADO,GUAVA ARMUDU 69.142.398
805 TURUNCGILLER (TAZE,KURUTULMUS) 113.958.917
806 UZUMLER (TAZE, KURUTULMUS) 224.430.431
807 KAVUN,KARPUZ PAPAYA (TAZE) 5.242.684
808 ELMA ARMUT,AYVA (TAZE) 33.211.726
809 KAY1SI,KIRAZ, SEFTALI ,ERIK, CAKALERIGI -TAZE 36.130.128
810 DIGER TAZE MEYVALAR 2.819.588
811 MEYVALAR,KABUKLU YEMISLER-DONDURULMUS 34.711.308
812 GECICI KONSERVE EDILMI$ MEYVALAR, KABUKLU 6.146.251
813 MEYVALAR-KURUTULMUS, KURUTULMUS MEYVA KAR. 117.812.392
814 TURUNGGIL, KAVUN-KARPUZ KABUKLARI (TAZE) 359.441
. Grup Toplam 1.308.583.930
2401  |YAPRAK TUTUN; TUTUN DOKUNTULERI 564.513.832
2402 |TUTUN VE TUTUN BENZERLERINDEN PUROLAR SIG. 100.379.714
2403 |HOMOJENIZE EDILMIS TUTUN,TUTUN YERINE GECEN MD 17.851.271
Grup Toplam 682.744.817
6101 |ERKEK ERKEK COCUK PALTO,KABAN, PELERIN 8.645.848
6102 |KADIN,KIZ COCUK MANTO,KABAN,PELERIN,ANORAK 13.501.948
6103 |ERKEK,ERKEK COCUK ICIN TAKIM GIYS! ,CEKET PANT. 85.159.288
6104 [KADIN,KiZ ICIN TAKIM GlYSI ,CEKET,PANTOLON 505.187.050
6105 |ERKEK,ERKEK COCUK ICIN ORME GOMLEKLER 149.884.435
6106 |[KADIN,KIZ ICIN ORME BLUZLAR GOMLEKLER 180.460.022
6107 |ERKEK,ERKEK COCUK ICIN KULOT,SLI P,PIJAMA 92.413.864
6108 |KADIN,KIZ ICIN KOMBINEZON,JUP,JIiPON,SLIP 542.554.681
6109 |TISORTLER,FANILALAR,DIGER IC GIYIM ESYASI 903.025.923
6110 |KAZAKLAR,SUVETERLER,HIRKALAR,YELEKLER VB 1.018.690.848
6111 |BEBEKLERE AIT GIYIM ESYASI VE AKSESUARLARI 73.556.377
6112 |{SPOR KIYAFETLER ,KAYAK,YUZME KIYAFETLER 70.762.982
6113 |EMDIRILMIS ,SIVANMIS MENSUCATTAN ORULMUS 2.854.134
6114 |DIGER ORME GIYIM ESYASI 58.125.929
6115 |KULOTLU CORAPLAR,KISA-UZUN KONCLU CORAPL. 246.550.182
6116  |ELDIVENLER, TORBA ELDIVENLER,PARMAKSIZ ELD. 2.091.318
6117 |GlYIM ESYASININ ORULMUS, HAZIR AKSESUARLAR 8.080.514
Grup Toplam 3.861.545.344
6201 |ERKEK COCUKLARA AIT PALTO,KABAN,KAP,PELERIN 107.490.584
6202 |KADIN,KIZ COCUK ICIN MANTO,KABAN,KAP PELERIN 94.089.983
6203 |ERKEK,COCUKLARA AIT TAKIM ELBISE,CEKET,BLUZ 457.288.836
6204 IKADIN,KIZ COCUKLARINA AIT TAKIM ELBISE,CEKET 750.203.493
6205 |ERKEK ERKEK COCUK GOMLEKLER 257.542.777
6206 |KADIN,KIZ COCUKLARA AIT BLUZ GOMLEK,BLUZ 242.471.910
6207 |ERKEK,ERKEK COCUK [CIN KULOT,SLIP,PIJAMA 60.913.256
6208 |KADIN,KIZ COCUGU ICIN KOMBINEZON,JUP,SLIP 166.281.629
6209 |BEBELERE AIT GIYIM ESYASI, AKSESUARLARI 10.236.450




6210 |PLASTIK,KAUCUK SIVANMIS,EMDIRILMIS ELYAFTAN GIY. 16.528.178
6211 |SPOR KIYAFETLER ,KAYAK, YUZME KIYAFETLER 73.784.511
6212 |SUTYEN,KORSE,KORSE KEMER,PANTOLON ASKIS! 26.337.811
6213 |MENDILLER 242236
6214 |SALLAR,ESARPLAR,FULARLAR,KAPKOLLAR,PECE 51.505.176
6215 |BOYUN BAGI,PAPYON KRAVAT VE KRAVATLAR 1.730.928
6216 |ELDIVENLER, TORBA ELDIVENLER,PARMAKSIZ ELD. 1.017.924
6217 |GlYIM ESYASININ HAZIR TEFERRUAT!,PARCALARI 3.621.215

Grup Toplam 2.321.186.897
6301 |BATTANIYELER,DUZ BATTANIYELER 29.451.925
6302 |YATAK CARSAFLARI,MASA ORTULER ,TUVALET 382.163.088
6303 |PERDELER VE IC STORLAR,PERDE VE YATAK FARB. 47.086.545
6304 |DIGER MEFRUSAT ESYASI(94.04 POZISYOND.HARIC) 166.443.730
6305 JESYA AMBALAJINDA KULLANILAN CUVALLAR VE TORBAL. 148.094.544
6306 |VAGON VE MAVNA ORTULER ,YELKENLER,DIS STORL. 2.388.178
6307 |DIGER HAZIR ESYA (ELB ISE PATRONLARI DAHIL) 8.151.702
6308 [HALILAR K IL IMLER, ISLEMEL]I MASA ORTUSU 7.914.063
6309 |KULLANILMIP Gl Y IM ESYASI,KULLANILMIS 20.263
6310 |KULLANILMIP PACAVRA,SICIM,HALAT, IP 14.213.503

Grup Toplam 805.936.541
7201 |DOKME DEMIR (PIK),AYNALI DEMIR (KUTLE,V.) 21.523.741
7202 |FERRO ALYAJLAR 59.378.081
7203 |AGIRLIKRA %99,94 U DEMIR OLAN(PARCA,PELLET V.) 24.655
7204 {DEMIR CELIK DOKUNTU VE HURDALARI 14.816.128
7205 |GRANUL VE TOZLAR-DOKME DEMIR,AYNALI DEM. 253.222
7206 |ILK SEKILLERDE,KULGCE HALINDE DEMIR,ALASIMS. CELIK 189.463
7207 |DEMIR,ALASIMSIZ CELIKTEN YARI MAMULLER 305.182.413
7208 |DEMIR-CELIK SICAK HADDE YASS| MAMULLER - 129.655.346
7209 |DEMIR-CELIK YASSI MAMUL SOGUK HADDELENM. 151.020.141
7210 |DEMIR-CELIK YASS! MAMUL,KAPLANMIS, SIVANM. 22.590.327
7211 |DEMIR-CELIK YASS| HADDE MAMULU-600MMDEN 1.326.510
7212 |DEMIR-CELIK YASS! HADDE MAMULU-600MM DEN 3.673.818
7213 |DEMIR-CEL IK FILMASIN(SICAK HADDELENMIS,..) 240.718.987
7214 |DEMIR-CELIK CUBUKLAR-SICAK HADDEL ,DOGUL. 914.362.511
7215 |DEMIR-CELIK DIGER CUBUKLAR 8.390.592
7216 |DEMIR VEYA ALASIMSIZ CELIKTEN PROFILLER 67.059.908
7217 |DEMIR VEYA ALASIMSIZ TELLER 13.870.755
7218 |PASLANMAZ CELIK PASLANMAZ CELIKTEN YARIMAMULLER 107.887
7219 |PASLANMAZ CELIKTEN YASS|I HADDE. MAMULU 600mm.. 873.778
7220 |PASLANMAZ CELIKTEN YASSI HADDE MAMULLER 541.997
7222 |PASLANMAZ CELIKTEN CUBUK VE PROF! LLER 156.192
7223 |PASLANMAZ CELIKTEN TELLER 63.687
7224 |DIGER ALASIML! CELIKLER- ILK SEKILLERDE-V. 22.870.798
7225 |ALASIMLI CELIKLERDEN YASSI HADDE MAMULU- 302.165
7226 |ALASIMLI CELIK YASS| HADDE MAMULLER 548.831
7228 |ALASIMLI CELIKTEN CUBUK,PROFIL, ICI BOS SONDAJ CUB. 21.1980.664
7229 |ALASIMLI CELIKTEN TELLER 3.383.361

Grup Toplam 2.004.075.958
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8401 |NUKLEER REAKTORLER,KARTUSLARI-YANIC| ELEMANL. 150.105
8402 |BUHAR JENERATORLER ,KIZGIN SU HASIL EDEN KAZANL. 7.108.5622
8403  |BUHAR KAZANLARI DISINDA KALAN MERKEZ ISITMA KAZA. 4.542.327
8404 |BUHAR KAZANLARL,ISITMA KAZANLARI iCIN YARD. CIH. 811.016
8405 |GAZOJENLER,SU ILE ISLEYEN GAZ JENERATORLERI 1.870.268
8406 |BUHAR TURBINLERI 1.672.258
8407 |ALTERNATIFROTATIFKIVILCIM ATESLEM.ICTEN YANM MOT., 8.017.397
8408 |DIZEL,YARI DIZEL MOTORLAR-HAVA BASINCI ILE ATESL. Pi§ 4.423.183
8409 |ICTEN YANMALI,PISTONLU MOTORLARIN AKSAM. 122.668.186
8410 |SU TURBINLERI,CARKLAR VE BUNLAR ICIN REGULATORL. 148.571
8411 |TURBOJETLER, TURBO-PROPELLER,DIGER GAZ TURBINL. 36.759.607
8412 |DIGER MOTORLAR VE KUVVET HASIL EDEN MAK 10.384.718
8413 |SIVILAR ICIN POMPALAR,SIVI ELEVATORLER 33.731.320
8414 |HAVA-VAKUM POMPASI,HAVA-GAZ KOMPRESORU, V. 21.419.620
8415 |KLIMA CIHAZLARI-VANTILATORLU,I1SI,NEM DEG. TERTIBATI 9.011.011
8416 |OCAKLARIN BESLENM. ICIN BRULORLER,OTOMATIK OCAKL| 2.583.819
8417 |SANAY VE LABORATUVAR ICIN FIRINLAR-ELEKTR. HARIC 9.504.170
8418 |BUZDOLAPLARI,DONDURUCULAR,SOGUTUCULAR 140.603.493
8419 |ISI DEGISIKL. YONTEMIYLE MADDELERI ISLEMEK ICIN CIH. 41.709.663
8420 |KALENDER,HADDE MAKINAS!,SILINDIRLER 269.315
8421  |SANTRIFUJLE CALISAN KURUTMAFILTRE ,ARITM. MAK. V. 17.212.025
8422 |YIKAMA TEM ZLEME,KURUTMA DOLDURMA VB ICIN CIH. 34.350.866
8423 |TARTI ALET VE CIHAZLARI 1.429.091
8424 |SIVI, TOZLARI PUSKURTMEYE,DAGITMAYA MAHS.MEK. CIH. 5.775.546
8425 |PALANGA,VING(BASAMAKLI HARIC),BUCURGAT, 867.583
8426 |GEMI VINCLERI,MACUNALAR,HALATLI VINCLER, 2.629.886
8427 |FORKLIFTLER;KALDIRMA,ISTIFLEME TERTIBATLI SARYOL. 1.285.524
8428  |KALDIRMA,ISTIFLEME, YUKLEME,BOSALTMA MAKINA V. 16.754.775
8429 |DOZERLER,GRAYDER,SKREYPER,EKSKAVATOR V. 4.979.437
8430 | TOPRAK,MADEN,CEVHER TASIMA AYIRMA VB. IS MAKINAL. 6.402.831
8431 |AGIR IS MAKINA VE CIHAZLARININ(84.25-84.30)AKSAMI 55.184.520
8432 |TARLA,BAHCE TARIMINDA ORMANCILIKTA KULLAN.MAK. 2.237.484
8433 |HASAT,HARMAN,BICME;URUNLER| AYIRMA VB.MAK. 5.969.191
8434 [SUT SAGMA,SUTCULUKTE KULLANILAN MAKINA V 833.574
8435 |PARAP,MEYVA SULARI! VB ICIN KULLANILAN PRESLER,VB. 595.635
8436 | TARIM,ORMANCILIK,KUMES HAYVANCILIGINA MAHSUS MAK] 1.651.992
8437 |TOHUMLARI TEMIZLEME,AYIRMA VB.MAKINA VE CiH. 31.638.875
8438 |YIYECEK VE ICECEK SANAYIINDE KULLANILAN MAK. 44.398.745
8439 |[KAGIT HAMURU,KAGIT,KARTON IMALINE MAHSUS MAK. 1.520.928
8440 |CILT MAKINALARI,FORMA, YAPRAK DIKME MAK. 453.609
8441 |KAGIT HAMURU,KAGIT ISLEME, KESME MAK. 2.134.128
8442 |MATBAA HARFI,KLISE VB MALZEME HAZIRLAYIC! MAK. 340.187
8443 |MATBAACILIGA MAHSUS BASKI MAKINALARI 6.117.462
8444 |DOKUMA MADDELERINDEN LIF IMAL EDEN VB. MAK. 368.193
8445 |LIFLER HAZIRLAYAN, IPLIK URETEN-HAZIRLAY. MAK. 13.681.205
8446 |DOKUMA TEZGAHLARI (MAKINALARI) 734.012
8447 |ORGU TEZGAHLARI,GIPUR, TUL,DANTELA FILE ICIN MAK 1.951.398
8448 |YARDIMC! TEKSTIL MAKINA,CIHAZLARI VE AKS. 4.240.838
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8449 |KECE,DOKUSUZ MENSUCAT IMAL MAKINALARI AKSAM,PARS 57.583
8450 |{CAMASIR YIKAMA MAKINALARI 18.371.632
8451 DOKUMA MADDELERINI YIKAMA KURUTMA VB.MAKINA V. 18.416.794
8452 |DIKIS MAKINALARI MOBILYALARI,IGNELERI, AKSAM 4.762.636
8453 |POST,DERI,KOSELE HAZIRLANMASI, ISLENMESI MAKINAL. 6.336.703
8454 |TAV OCAKLARI,DOKUM POTALARI, KULCE KALIPL.MAK. 565.758
8455 |METALLER HADDELEME MAKINALARI 4.670.348
8456 |MADDENIN ASINDIRILARAK [SL. MAHSUS MAK. 162.884
8457 |METAL ISLEMEYE MAHSUS ISLEME MERKEZLERI, 220.430
8458 |METALLERIN ISLENMESINE MAHSUS TORNA TEZGAHL. 1.018.682
8459 |METALLER! TALAS KALDIRARAK ISLEYEN MAKINAL. 738.481
8460 |CAPAK PURUZ TEMIZLEME,BILEME, TASLAMA VB.MAK. 1.389.038
8461 |PLANYA VARGELY V,ZIVANA BROP,VB. TEZGAHL. 1.707.809
8462 |METALLER DOVME,ISLEME,KESME VB. MAK. 30.725.835
8463 |METAL,SINTERLESMIS METAL KARBUR,MAK. 663.815
8464 |TAS,SERAMIK,BETON,CIMENTO,SOGUK CAM ISLEYEN MAK. 1.105.328
8465 |AGAC MANTAR KEMIK,SERT KAUCUK,PLASTIK VB ISL. MAK. 9.300.348
8466 184.56-84.65 POZ SYONLARINDAKI MAKINALARI 3.938.901
8467 |EL ILE KULLANILAN PNOMATIK VEYA MOTORLU ALETLER 700.708
8468 |LEHIM VE KAYNAK YAPMAYA MAHSUS MAKINA VE CIH. 515.617
8469 |YAZI MAKINALARI,KELIME ISLEME MAK. 16.010
8470 |HESAP,MUHASEBE MAKINALARI,KAYDEDIC| KASA 1.596.949
8471 |OTOMATIK BILG! ISLEM MAKINALARI, UNITELER 18.787.695
8472 |BURO ICIN DIGER MAKINA VE CIHAZLAR 2.087.260
8473 |84.69-84.72 POZISYONLARINDAKI MAKINALARIN AKSAMI 5.975.708
8474 |TOPRAK TAS,METAL CEVHER VB AYIKLAMA,ELEME VB. MAH 14.527.335
8475 |ELEKTRIK VEYA ELEKTRONIK AMPUL, TUP,VB.MONTAJ MAK. 429.538
8476 |OTOMATIK SATIS MAKINALARI 5.969
8477 |KAUGUK,PLASTIK ESYA MAL VE ISLEME MAK. 8.776.887
8478 |TUTUNUN HAZIRLANMASI, ISLENMESINE MAHSUS MAK. 2.095.898
8479 |KENDINE OZGU FONKSIYONLU MAKINA VE CIH. 15.363.257
8480 |METAL DOKUMU ICIN KASALAR,PLAKALAR,KALIP 10.084.044
8481 |MUSLUKCU BORUCU ESYASI-BASING DUSURUCU VB. 40.121.863
8482 |HER NEVI RULMANLAR 13.253.520
8483 |TRANSMISYON MILLERI,KRANKLAR, YATAK KOVAN 15.134.704
8484 |METAL TABAKALI CONTALAR(METALOPLAST K),CONTA 2.499.476
8485 |MAKINA MEKANIK CIHAZLARIN AKSAM VE PARGCALARI 3.097.581
Grup Toplam 982.351.453

8501 |ELEKTRIK MOTORLARI,JENERATORLER 23.731.956
8502 |ELEKTROJEN GRUPL. ROTATIF ELEKTR.KONVERTISORL. 16.071.754
8503 |ELEKTRIK MOTOR,JENERATOR,ELEKTROJEN GRUP 13.781.262
8504 |ELEKTRIK TRANSFORMATORLERI,STATIK KONVER. 138.712.274
8505 |MIKNATISLAR,MIKNATISLI PLATOLAR,KAVRAYICILAR 96.790
8506 |ELEKTRIK PILLER PiL BATARYALARI 1.243.716
8507 |ELEKTRIK AKUMULATORLER ,SEPARATORLER 39.821.857
8508 |ELLE KULLANILAN ELEKTRIK MOTORLU VB. ALETL. 2.469.854
8509 |EV ISLER ICIN ELEKTROMEKANIK-ELEKTRIK MOTORL. CIH. 16.023.673
8510 |ELEKTRIK MOTORLU TRAS MAKINALARI 160.144
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8511 |MOTORLAR ICIN ELEKTRIKLI ATESLEME CIHAZL. 24.515.816
8512 |KARA TAPITLARININ AYDINLATMA, SINYAL VB TERTIBATI 10.458.898
8513 |KENDI EN. KAYN. ILE CALISAN ELEKTR. LAMBAS!| AKSAMI 391.582
8514 |SANAYI-LABORATUVAR ELEKTRIK OCAK VE FIRINL. 4.062.399
8515 |ELEKTRIK LAZER,ULTRASON K VB CALISAN LEHIM CIH. 2.943.829
8516 |ELEKTRIKLI SU ISITICILARI,ELEKTROTERMIK CIH. 134.942.252
8517 |TELLI TELEFON-TELGRAF ICIN ELEKTRIKLI CIH. 43.719.000
8518 |MIKROFON,HOPARLOR,KULAKLIK,SES YUKSELTICI 769.772
8519 |PLAK DONDURUCULER,PIKAPLAR,KASET CALARLAR 112.447
8520 |MANYETIK BANTA SES KAYDEDICILER VB. 561.123
8521 |KAYDEDICI,OKUYUCU VIDEO CIHAZLARI 37.474
8522 |85.19-85.21 POZISYONLARINDAKI CIHAZLARIN AKSAML. 208.600
8523 [BOS SES KAYIT BANTLARI VB 80.919.180
8524 |DOLDURULMUS BANT,PLAK VB DIGER ARAGLAR 8.946.042
8525 |RADYO-TELEFON,RADYOQ,TELEV ZYON VERICILERI 10.016.367
8526 |RADAR CIHAZLARI;HAVA DENIZ TRAFIGINE YARDIMCI 3.984.764
8527 |RADYO-TELEFON,RADYO-TELGRAF,RADYO YAYINL 400.436
8528 |TELEV ZYON ALICILARI 388.410.621
8529 |85.25-85.28 DEKI CIHAZLARIN AKSAM VE PARC. 10.342.383
8530 |ELEKTRIKLI S NYALIZASYON, TRAFIK KONTROL 234.551
8531 |ELEKTRIKLI SES VEYA GORUNTULU ISARET CIHAZL. 3.292.240
8532 |ELEKTRIK KONDANSATORLER -SABIT,DEGISKEN- 1.110.324
8533 |ELEKTRIK REZISTANSLARI 1.558.803
8634 |BASKILI DEVRELER 6.453.143
8535 |GERILIM 1000 VOLTU GEGCEN ELEKTRIK DEVRES! TECH. 4.641.877
8536 |GERILIM 1000 VOLTU GEGMEYEN ELEKTRIK DEVRES| TECH 34.758.875
8537 |ELEKTRIK KONTROL,DAGITIM TABLOLAR! 25.789.138
8538 |85.35-85.37 POZISYONLARDAKI CIHAZLARIN AKSAMI VB. 4.766.719
8539 |KiZMA ESASLI-DESARJ ESASLI ELEKTRIK AMPULLERI 9.141.075
8540 |KATODLU ELEKTRONIK VALFLER, TUP VE LAMBALAR 2.658.843
8541 |DIOTLAR TRANSISTORLER VB YAR! ILETKENLER 865.041
8542 |ELEKTRONIK ENTEGRE DEVRELER,MIKRO DEVREL. 2.309.560
8543 |KENDINE HAS FONKSIYONLU ELEKTRIKL] MAK. 1.285.916
8544 |ELEKTRIK ICIN IZOLE TEL,KABLO,IZOLE ILETIC| VB.KABLO 365.018.026
8545 |KOMUR ELEKTRODLAR;KOMUR FIRCALAR!;LAMBA, 1.236.657
8546 |HER TURLU MADDEDEN ELEKTRIK IZOLATORLER 1.591.088
8547 |ELEKTRIKLI MAKI NA CIHAZ TESISLER 1ZOLE 2.103.752
8548 |MAKINA VE CiIHAZLARIN DIGER ELEKTRIKLI AKSAMI 2.178.121

Grup Toplam 1.449.851.114
8701 |TRAKTORLER 6.865.475
8702 |TOPLU HALDE YOLCU TASIMAYA MAHSUS MOTORLU TASIT. 191.293.208
8703 |BINEK OTOMOBILLER ,STEYSIN VAGONLAR VB. 118.392.114
8704 |ESYA TASIMAYA MAHSUS MOTORLU TASITLAR 29.580.618
8705 |OZEL TERTIBATLI MOTORLU TASITLAR 6.467.235
8706 87.01-87.05 POZ SYONLARINDAKI TASITLAR 9.104.782
8707 |87.01-87.05 POZISYONLARINDAKI TASITLAR 3.135.964
8708 |87.01-87.05 POZISYONLARDAKI TASITLARIN AKSAM,PARGC. 264.429.645
8709 [KISA MESAFE ESYA TASIYICILARIFABRIKA, ANREPO VB.) 1.537.244
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8710 |TANKLAR VE DIGER ZIRHLI SAVAS TASITLARI 2.177.951
8711 |MOTOSIKLETLER,MOPETLER,MOTORLU BISIKLETL. 5.047.615
8712 |MOTORSUZ BISIKLETLER (UC TEKERLEKLILER DAHIL) 18.911.086
8713 |SAKAT VE HASTA TASITLARI 35.763
8714 |87.11-87.13 POZISYONLARINDAKI TASITLARIN AKSAMLARI 6.817.549
8715 |COCUK ARABALARI,PUSETLER VB ARABALAR 200.864
8716 |TAPITLAR ICN ROMORKLAR,YARI ROMORKLAR,VB 12.038.047

Grup Toplam 676.035.160

GENEL TOPLAM 14.192.321.214

Kaynak: DIE Verileri

*: En yiiksek degerlere gbre siralanan veriler, tarife pozisyonlanna gore
toplanarak gruplandinimig ve 670.000.000$ iizeri de§ere sahip gruplar
segcilmigtr. Bu gruplar 1997 yilina ait toplam ihracatin %54.03'Gni temsil

etmektedir.
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EK 5 1987 YILINA AT SEGILMIS MALLARA ILISKIN
iHRACAT KONSANTRASYONU KATSAYISI
Xij X.j Xij / X.j {Xij / X.j)
243.400.535 10.190.048.250 0,023886 0,000570546
416.242.748 10.190.048.250 0,040848 0,001668556
233.993.936 10.190.048.250 0,022963 0,000527299
113.424.284 10.190.048.250 0,011131 0,000123897
280.848.759 10.190.048.250 0,027561 0,000759613
313.955.615 10.190.048.250 0,03081 0,000949257
225.620.268 10.190.048.250 0,022141 0,000490234
135.782.429 10.190.048.250 0,013325 0,000177556
654.945.675 10.190.048.250 0,064273 0,004131027
338.438.837 10.190.048.250 0,033213 0,001103082
144.984.614 10.190.048.250 0,014228 0,000202438
120.363.037 10.190.048.250 0,011812 0,000139519
456.240.157 10.190.048.250 0,044773 0,002004631
438.207.983 10.190.048.250 0,043004 0,001849303
287.604.123 10.190.048.250 0,028224 0,000796595
190.741.829 10.190.048.250 0,018718 0,00035038
146.931.185 10.190.048.250 0,014419 0,00020791
249.207.036 10.190.048.250 0,024456 0,000598092
115.312.457 10.190.048.250 0,011316 0,000128056
315.800.442 10.190.048.250 0,030991 0,000960446
163.257.378 10.190.048.250 0,016021 0,000256681
Toplam 0,01799512
KATSAYI 0,13414589

Kaynak: DIE Verileri
*: Xij: j {ilkesinin i mal ihracati, X.j: j Ulkesinin toplam ihracati
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EK®6 1997 YILINA AIT SECILMIS MALLARA iLiSKIN
iHRACAT KONSANTRASYONU KATSAYISI

Xij X.j Xij / X.j Xij 1 X.j)
664.387.323 26.261.071.786 0,025299 0,000640056
254.942.083 26.261.071.786 0,009708 9,4245E-05
224.430.431 26.261.071.786 0,008546 7.30363E-05
253.628.989 26.261.071.786 0,009658 9,32766E-05
187.166.090 26.261.071.786 0,007127 5,0796E-05
248.330.467 26.261.071.786 0,009456 8,94201E-05
221.805.797 26.261.071.786 0,008446 7,1338E-05
564.513.832 26.261.071.786 0,021496 0,000462088
170.892.277 26.261.071.786 0,006507 4,23467E-05
163.074.288 26.261.071.786 0,00621 3,85608E-05
175.039.643 26.261.071.786 0,006665 4,44271E-05
216.410.051 26.261.071.786 0,008241 6,79094E-05
283.830.701 26.261.071.786 0,010808 0,000116814
213.635.990 26.261.071.786 0,008135 6,61796E-05
240.924.170 26.261.071.786 0,009174 8,41658E-05
187.925.785 26.261.071.786 0,007156 5,12092E-05
187.560.401 26.261.071.786 0,007142 5.10102E-05
186.253.978 26.261.071.786 0,007092 5,03021E-05
160.385.064 26.261.071.786 0,006107 3,72995E-05
150.585.803 26.261.071.786 0,005734 3,28800E-05

1.018.690.848 26.261.071.786 0,038791 0,001504735
903.025.923 26.261.071.786 0,034386 0,00118243
542 554.681 26.261.071.786 0,02066 0,000426837
505.187.050 26.261.071.786 0,019237 0,000370066
180.460.022 26.261.071.786 0,006872 4,72212E-05
750.203.493 26.261.071.786 0,028567 0,000816081
457.288.836 26.261.071.786 0,017413 0,000303219
257 542.777 26.261.071.786 0,009807 9,61776E-05
246.550.182 26.261.071.786 0,000388 8,81426E-05
242.471.910 26.261.071.786 0,009233 8,52507E-05
166.281.629 26.261.071.786 0,006332 4,00925E-05
382.163.088 26.261.071.786 0,014552 0,000211774
166.443.730 26.261.071.786 0,006338 4,01708E-05
159.818.649 26.261.071.786 0,006086 3,70365E-05
193.644.202 26.261.071.786 0,007374 5,43731E-05
163.315.678 26.261.071.786 0,006219 3,8675E-05
305.182.413 26.261.071.786 0,011621 0,00013505
240.718.987 26.261.071.786 0,009166 8,40225E-05
151.020.141 26.261.071.786 0,005751 3,30708E-05
914.362.511] [ 26.261.071.786 0,034818 0,001212305
216.062.837 26.261.071.786 0,008227 6,76917E-05
388.410.621 26.261.071.786 0,01479 0,000218755
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365.019.026 26.261.071.786 0,0139 0,0001932
264.429.645 26.261.071.786 0,010069 0,00010139
191.293.208 26.261.071.786 0,007284 5,30609E-05
Toplam 0,009698188
KATSAYI 0,098479377

Kaynak: DIE Verileri
*: Xij: j ilkesinin i mali ihracati, X.j: j Glkesinin toplam ihracati
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OZET

Kuzey ve Gliney Ulkeleri arasinda yapilan mal ticaretinin, ilksel mallar ve
mamul mallar gercevesinde, bu mal gruplarinin kendine 6zgl Gretim ve pazar
kosullant gobzetilerek ayri ayri incelenmesi tez c¢aligmasinin konusunu
olugturmaktadir. Kuzey ve Gilney ulkelerinin dinya ticaretinde konumlarini
belirleyen 6zelliklerinin ve Dogu Asya Ulkelerinin gegirdigi dénGsumin, Glney
Ulkelerinin  “ekonomik bagimhhk” sorunlarini agmalarina 11k tutacag
dustndimektedir.

Kuzey ulkeleri, teknolojiyi geligtiren, imalat sanayileri ve mamul mallar
ihracatlan buyltk olglide ¢esitlenmis Glkelerdir ve dinya mamul mallar
ihracatinin blayik bélumini ellerinde tutmaktadiriar. Ayrica, dinya ticaretinde,
Kuzey ulkelerine ait cokuluslu sirketler énemli roller Gstlenmektedir.

Glney ulkeleri ise, ilksel mallar ve bazi digtk teknolojili mamul mallar
ihra¢ edebilmektedir. ihracat kompozisyonlari, Guney tlkelerinin cogunda bir ya
da iki ilksel maldan olugmaktadir. Bir kisim Guney Glkeleri tekstil, dokuma, gida
gibi emek-yodun ve diisi]k teknolojik icerie sahip az sayida mamul mal ile
ihracatlarini  biraz  cesitlendirebilmiglerdir. Ancak, teknolojiyi kendileri
gelistiremediklerinden, Kuzey’den ithal etmek zorunda kalmaktadiriar. Daha agik
deyisle, Kuzey'e karsi 6nemli bir “teknolojik bagimhlik® igindedirler.

Bu tez calismasinda, Guney iginden bir grup Dodu Asya Ulkesinin, “dig
ticarette daha acik olunarak daha hizii blayinebilecedi” ydnindeki neoklasik
savlarin aksine, devietin aktif sekilde stratejik midahalelerde bulunmasiyla
kalkinilabilecegini géstermeleri Gzerinde 6nemle durulmustur.
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Tarkiye béluminde, ampirik bir caligma yapilarak, Tarkiye’nin ihracat
kompozisyonunun bagta tekstil, demir-gelik vb. olmak lzere az sayida dusuk
teknolojili mamul maldan ve bazi tarim Grtnlerinden olugtugu ortaya konmustur.
Tl'Jrkiye;nin ihracatinin blylk élclide tek bir pazara (AB pazari) yénelik olmasi da
g6zénine alindiinda, Tarkiye'nin bir an 6nce teknolojik kapasitesini
gelistirmesinin, ihracatini teknoloji-yogun Grtinlere dogru cesitlendirmesinin ve
tek bir pazara olan bagimlihidini azaltmasinin gerekiiligi aciktir.

Bu tez caligmasinda, Guney Ulkelerinin ve Turkiye’nin, ancak “bayume”
kavrami yerine, tekrar “kalkinma” kavramini hedef secgerek, teknolojik
altyapilarini gelistirebilecekleri ve ihracat kompozisyonlarini daha teknoloji-
yogun mamul mallara dogru ¢esitlendirebileceklieri sonucuna ulagilmigtir. Bu
konuda, devlete 6nemli gérevier dustugu diastinulmektedir.



141

SUMMARY

The subject of the thesis is North - South trade in goods. According to
their peculiar production and market conditions, goods are classified as primary
commodities and manufactured goods.

Special features which determine the position of the Northemm and
Southern countries and the transformation which the East Asian countries had
gone through may give some clues to the Northern countries to cope with their
“economic dependency” problems.

The Northern countries has high technological capabilities and their
manufactured goods production and exports are thoroughly diversified. A great
part of the world’s manufacture exports is held by the Northern countries. In
addition to that, transnational corporations stemming from the North have an
important role in world trade.

In contrast to the Northern countries, most of the Southem ones are stuck
into exports of just one or two primary commodities. Some of them managed to
diversify their export composition into several low- technology, labour -
intensified goods such as garments, textile, steel and food, but they are still
technologically dependent upon North.

In the South, a group of East Asian countries diversified their exports into
manufactured goods by using strategical government interventions. The East
Asian success stories demonstrate the importance of government in economic
development rather than prove the neoclassical claim suggesting that “the more
a country liberalises its trade, the higher its growth rate can be”.
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The empirical study about Turkey’'s export composition shows that
Turkey's exports consist of some agricultural commodities and low — technology
manufactured goods. Textile has the biggest share in Turkey's exports and
Europian Union (EU) is the main export market for Turkey. In the light of these
facts, it's obvious that Turkey must improve its technological capacity, diversify
its eXports into more sofisticated goods and reduce its geographical dependency
on EU market.

In this thesis it is concluded that, in order to be able to improve their
technological capacities and diversify their export compositions into more
sofisticated manufactured goods, the Southern countries and Turkey must
concentrate on the concept of “development’ rather than “growth”.



