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OZET

Yiiksek Lisans Tezi

ORMANCILIKTA DIKiLi SATIS YONTEMINDEKI DEGISiM VE
UYGULAMADAKI SORUNLARIN TUM PAYDASLAR ACISINDAN
INCELENMESI (KASTAMONU ORMAN BOLGE MUDURLUGU ORNEGH)

Alper AKOZLU
Kastamonu Universitesi
Fen Bilimleri Enstitiisii
Orman Miihendisligi Ana Bilim Dal1

Damgman: Dr. Ogr. Uyesi Gokhan SEN

Dikili aga¢ satis metodu Tiirkiye’de orman isletmelerinin tomruk satislarinda
uyguladigi 6nceden satis yontemlerinden biridir. 1996 yilinda yiiriirliige giren dikili
agac satis tamimi giiniimiize kadar 4 kez degisime ugramistir. Yapilan her degisiklik
ilgi gruplarinda da cesitli etkilere neden olmaktadir. Genel olarak uygulamada
goriilen aksakliklarin ¢oziimii amaciyla yapilan bu degisikliklerin ne derece etkili
oldugu kesin olarak belirlenmis degildir. Bu ¢alismada 6521 sayili tamim ile 6877
sayili tamim arasindaki farkliliklar géz oniline alinarak uygulamadaki eksikliklerin
giderilip giderilmedigi, ilgi gruplarinin bu degisiklikler hakkindaki bilgi diizeyleri,
bu degisiklikler hakkindaki goriisleri ve wuygulamaya etkileri belirlenmeye
calisilmigtir. Calismada, orman isletme miidiirliikleri, bolgede bulunan orman
kooperatifleri, orman koyliileri ve odun kokenli iiriin isleyicileri olmak iizere 4 ilgi
grubu belirlenmistir. Ilgi gruplarina yonelik hazirlanan anketler yiiz yiize
goriismelerle uygulanmistir. Calismanin  degerlendirilmesinde, Kruskal-Wallis
analizi, Mann-Whitney U testi ve Bonferroni diizeltmesi kullanilmistir. Calisma
sonucunda belirlenen degisikliklere ait yapilan degerlendirmelerde dikili satig
uygulamalarinda verim ylizdesi hesabinin iyilestigi, transport sorununun var oldugu,
zorunlu orman miihendisi ¢alistirllmasina isletmeler hari¢ sicak bakilmadigi, is
giivenligi konusunun heniiz tam olarak anlasilamadigi, isletmeler hari¢ peyderpey
satts ve vadeli Odeme yontemlerinin desteklendigi, tretimde yabanci is¢i
calistirllmasina sicak bakilmadigi ve iretim siirelerinin yetersiz oldugu
belirlenmistir.

Anahtar Kelimeler: Dikili Aga¢ Satisi, 6521 sayili tamim, 6877 sayili tamim,
Kastamonu.
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Bilim Kodu: 1205



ABSTRACT

MSc. Thesis

CHANGES IN SEWING METHOD IN FORESTRY AND ANALYSIS OF THE
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Standing tree sales method is one of the pre-sales method applied in timber sales of
forest companies in Turkey. The standing tree sales circular which entered into force
in 1996, has undergone a change four times until today. Each changes has causes
various effects on different interest groups. These changes has been done in order to
solve hitches seen in the practices. However, how these changes effected in the
interest groups. With the standing tree sales regulation, which took its final form
promulgated with number 6877 on 02/01/2013, tried to sort out deficiencies which
were seen in the practices. In this study, the level of knowledge about these changes
of interest groups, their views on these changes and effects on the practice were
determined taking into account differences between the circular no:6521 and the
circular no:6877. In the study, four interest group were identified. Namely; forest
enterprises directorates, forest cooperatives in the region, forest villagers and wood-
based product processors. Face to face survey method for interest group was
conducted. the Kruskal-Wallis analysis, Mann-Whitney U test, and the Bonferroni
correction were used to evaluate the results of the survey. The result has shown that;
(1) the Yiizdeage of yield has improved in standing sales application, (2) transport is
a problem, (3) there is no sympathy for the execution of mandatory forest engineers
except for business (forestry operation directorates), (4) step by step and the deferred
payment methods are supported by all interest groups for forestry enterprise
directorates, there is no sympathy to run foreign workers in manufacturing, finally
the production time is insufficient.

Key Words: Standing Tree Sales, the Circular No. 6521, The Circular No. 6877,
Kastamonu.
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1. GIRIS

Insanligin ortaya cikisindan giiniimiize sayisiz faydalar sunan ormanlar &nceleri
sinirsizca kullanilsa da, korunmasi gerekliliginin anlasilmasindan itibaren kullanimi
cesitli kurallar ile smirlandirilmistir. Ozellikle ormanlarin bir otorite ya da 6zel
sahislar tarafindan miilk edinilmesinden sonra orman irilinlerinin satig1 ve

pazarlanmasi konular1 daha ¢ok 6nem kazanmis ve bu alandaki ¢alismalar artmistir.

Orman isletmeleri, toplumun orman kaynaklarina olan ihtiyag ve isteklerini
devamlilik ve c¢ok yonlii yararlanma ilkeleri cercevesinde yerine getirirken,
isletmelerde de iiretim, pazarlama, yonetim gibi faktorler ortaya ¢ikmaktadir. Bu
faktorlerden pazarlama; “degisim siirecindeki istekleri ve ihtiyaglar1 tatmine
yonelmis bir insan faaliyeti (Kotler, 2003)”, pazarlamanin gorevi ise, tiiketici
ihtiyaglarini tatmin etmek (Juslin vd., 1997) olarak tanimlanmaktadir. Ormancilikta
pazarlama ise, tiiketici ihtiyaclarin1 gozlemleyerek liretime yon veren ve liretilen mal
ve hizmetlerin tiiketiciler tarafindan satin alinmasina kadar olan biitiin islemlerin

gerceklestirilmesini saglayan bir isletme islevi olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Tiirker,
2000).

Pazarlamanin ticari faaliyetler icerisindeki Oneminin artis1 ile birlikte, satis
yontemleri de sektor, Uriin ve miisteri profilleri gibi degiskenlere bagli olarak
cesitlenmis ve c¢esitlenmeye devam etmektedir. Bu kapsamda gerek iilkemizde

gerekse yurt disinda orman iiriinlerinin satiginda ¢esitli yontemler olusmustur.

Ormanlik alanlarin degerlendirilmesi ve ekonomiye kazandirilmasi i¢in diinya da
bircok iilke gesitli satis yontemleri gelistirmektedir. Ornegin, Avusturya’da yapacak
odunun %63’1 ithalat yoluyla, %33°l 6zel ormanlar vasitasiyla ve %4’ de devlet
ormanlarindan karsilanmaktadir. Yine Avusturya da yapilan satislarin Biiylik bir
kismi (%80-90) Alivreli (6nceden satig) satis seklinde yapilirken 200 hektardan
biiyiik isletmelerde ise dikili satis olarak yapildigi goriilmektedir.(Puwein, 2007).
Yillik orman iiriinleri kullanimi miktar1 300 milyon m*’ten fazla (Bull vd., 2004)

olan Cin’in orman iiriinleri ticareti son yillarda hizli bir artig gostererek, iilkenin



sektorde kiiresel bir oyuncu olmasina neden olmustur (Katsigris vd., 2004). Cin,
orman kaynaklar1 kendi i¢ talebini karsilamaya yetmedigi i¢in gereksiniminin
%70’ini disalim yoluyla saglamaktadir. Finlandiya’daki ormancilik uygulamalarinda
odun iiretiminin %85°1 endiistriyel olmayan 6zel orman isletmelerinden, %9’u devlet
isletmelerinden ve %6’s1 endiistriyel olan 6zel isletmelerden elde edilmektedir. Her
yil Finlandiya’ da ticari yuvarlak odun olarak 55 milyon m?® ihracatin 47 milyon m®’ii

®i ise alivreli satislar

dikili satis seklinde yapilmakta, geriye kalan 8§ milyon m
seklinde gerceklesmektedir (Halinen, 2003). Litvanya’da ise hem devlet hem de 6zel
ormanlarda odun iiretiminin tamamina yakini 6zel yiiklenici sirketler tarafindan
yiirtitilmektedir (Gaizutis, 2005). Devlet orman isletmelerindeki satislarin %9011
alivreli satiglar, geri kalan %10’luk kismi ise dikili satislar seklinde yapilmaktadir
(URL-1). Afrika iilkelerinden biri olan ve 110 milyon hektar ormana sahip
Demokratik Kongo Cumbhuriyeti’nde ise ormanlarin 25 milyon hektar1 ayricaliklar
ile bedel karsilig1 sirketlere/miiteahhitlere verilmistir (Counsell, 2006). Ingiltere’de
odun {iriinleri ormancilik orgiitiiniin {irettigi tomruk satis1 ya da dikili satis seklinde
yapilmaktadir. Buna ek olarak uzun vadeli anlagsmalarla kagit ve sunta lireten
sirketler ile yapilan anlagsmalar dogrultusunda yapilan satiglarda mevcuttur (URL-2).
Genelde gelismis ve gelismekte olan biitiin diinya iilkelerinde orman {iriinlerinin satig
yontemleri dikili halde veya orman iginde satis seklinde yapilmakta ve kullanim
alanma en kisa yoldan ulastirlmaktadir (Anonim, 1998). Yurt disinda Ornegin;
Amerika, Almanya, Ingiltere, Rusya gibi iilkelerde uzun zamandir dikili satis

yontemi uygulanmaktadir (Unal vd., 2002).

18. ylizyilda Orta ve Bati Avrupa iilkelerinde ormanlardan yararlanmanin disipline
edilmesi seklinde baslayan galismalar, zamanla bir ¢ok iilkeye yayilmis ve 19.
yiizyilin ilk yarisindan sonra Osmanli Imparatorlugu da bu durumdan etkilenmistir.
Osmanli Medeni Kanununa gore dogal kaynaklardan serbestge yararlanilirken, 1870
tarthli Orman Nizamnamesi ile ormanlardan serbestce yararlanmalarin Oniine
gecilmeye calisilmig, devlet ormanlarinin imtiyaz yoluyla isletilmesi ve satislarin
dikili olarak yapilmas1 éngériilmiistiir (Ozdonmez vd., 1989). Nizamname ile gelen
en onemli yenilik kesilecek olan agaclarin miri ¢ekici ile damgalanmasi ve ticari

amagla yapilan tretimlerin idare tarafindan belirlenecek olan bir bedel karsiliginda



yapilmasidir. Nizamname bedel sistemini getirmesi nedeniyle uzun yillar tepki almis,

yiiriirliikte kaldigi siire boyunca da tam olarak uygulanamamuistir (Diker, 1947).

Nizamnamenin ¢ikarilisindan hemen sonra ayricalik s6zlesmeleriyle yerli ve yabanci
sermayelere agac kesme ayricaliklar1 verilmeye baslanmistir (Caglar, 1979). Daha
sonra 1895 mayisinda cikarilan gegici talimatla kesimler gerekliliklere ve ihtiyaglara
uydurulmus, artirmali satiglara dayanan (kontratli kesim) sistemi olusturulmustur
(Kutluhan, 1957). 12 maddelik gegici bu talimatnamede, birinci maddesiyle ¢ikis
amacina bir agiklik getirilmistir. Bu maddeye gore; “Devlet ormanlarinda her yil
yapilacak saptamayla kesilecek ve ormandan ¢ikarilacak orman {iriinlerinin niceligi
ve fiyatinin duyurulmasima iligkin olarak kesinlikle saptanmis olan Onlemler
uygulanincaya degin bu ormanlardan ticari amagla kereste odun ve komiir yapmak
isteyenlerin, basvurulari {izerine ikinci madde uygulanacaktir”. Ikinci maddeyle
getirilen yontemse su: Devlet ormanlarinda ticari amagla aga¢ kesmek isteyenler,
istedikleri kereste vb.’nin cins, ydre vb. Oteki bilgileri igeren bir dilekce
diizenleyerek orman bas deneticisi ya da deneticisi yahut da denetici yardimcilarina
verecekler ve onlar da gerekli islemleri yapmaya zorunlu olacaklardir (Kutluk,
1948). Boylece Orman Nizamnamesinin altinct maddesiyle belirtilen yontem (damga
cekici ile belirleme), acik bir sdyleyisle; Her yil kesilecek agacin 6nceden cins ve
nicelik olarak orman memurlarinca saptanmasi ve sonra da bu ormanlarin satilmasi
bi¢cimindeki uygulama birakilmig, yerine, isteklinin, kesim yapacagi yeri, agaclarin

nicelik ve niteligini kendisinin belirlemesi kurali getirilmistir (Caglar, 1979).

Ozetlemek gerekirse Orman Nizamnamesinin ¢iktig1 1869 yilinda 3116 Sayili Orman
Yasasinin vyiiriirlige girdigi 1937 yilina kadar gecen bu donemin en belirgin
Ozellikleri ticaret amaciyla elde edilen ve kereste nitelii olan iiriinlerin idarece
belirlenen bir bedele karsilik satilmaya baglanmasi, satislarin dikili iizerinden

yapilmasi ve iiretimin miiteahhitlerce gergeklestirilmesi olarak siralanabilir.

3116 sayili Orman Kanunun 31. maddesi ile “devlet ormanlarinin devlet tarafindan
isletilmesi” hiikkmi getirilmistir. (Bu tarihten itibaren, iilke genelinde devlet orman
isletmeleri kurularak, ormanlarin isletimi devlet tarafindan yiiriitiilmeye baslanmistir.

Ancak eski anlagmalar nedeniyle bir kisim ormanlarin 6zel girisimciler tarafindan



isletilmesi 1945°1i yillara kadar siirmiistiir. Ozellikle 1928-1945 yillar1 arasinda
Sinop-Ayancik Ormanlarinin Belgikali Zingal Sirketi tarafindan isletilmesi, karlilik
amacmin ilk sirada gozetilmesi nedeniyle orman kaynaklarinin tahrip olmasina,
devamligimin tehlikeye diismesine ve telafisi miimkiin olmayan zararli sonuglara
neden olmustur. Her ne kadar sdzlesmede saticiya denetleme hakki taninmissa da,
denetim mekanizmasinin iyi islememesi yiiziinden s6zii edilen ormanlar ¢ok biiyiik
zarar gormistiir (Dasdemir, 2011). Bu yiizden ilerleyen yillarda 1945 yilinda
cikartilan 4785 sayil1 yasa ile ormanlarin biiyiik bir boliimiinii devlet miilkiyeti altina
alinmasina karar verilmistir. Ozdénmez vd.’e (1996) gore bu yasanin altinda yatan
temel goriis; toplumsal yararlar {ireten ormanlarin devlet miilkiyeti ve isletmeciligi
yoluyla daha etkin yonetilebilecegidir. Bu yasa ile devlet ormani digindaki miilkiyet
hakki hemen hemen son bulmus, diger yandan orman rejimine giren alanlarin

kapsami1 genisletilmistir (Giimiis, 2004).

Daha sonra 1956 yilinda ¢ikarilan 6831 sayili Orman Kanununda da “devlet
ormanlariin devlet tarafindan isletilecegi ve devlet ormanlarina ait her gesit islerin

Orman Genel Miidiirliigii tarafindan yapilacagi” hikkmiine yer verilmistir.
1.1. Tiirkiye’de Devlet Orman Isletmeciliginde ki Satis Yontemleri

Tirkiye’de devlet orman isletmeciliginde ki satis yontemleri ii¢ gruba ayrilmaktadir.
Bunlar; acik artirmali satiglar, tahsisli satislar ve 6zel mevzuati uyarinca yapilan
satiglardir (Anonim, 2007). Bir diger smiflandirmaya gore ise satis yontemleri,
satigin zamanina gore, iiretimden Once satig ve liretimden sonra satis olmak {izere

ikiye ayrilmaktadir (Dagdemir 2011, Miraboglu 1983).

Uretimden sonra satis;

. Acik arttirmali satis

. Yiikselterek acik artirmali satis

. Eksilterek acik artirmali satis

. Teklif usulii-gizli arttirmali (kapali zarf) satig
. Pazarlikli satis

. Tahsisli satis



Uretimden Once Satis;
. Alivreli satiglar

. Dikili agag satislari

1.1.1. Uretimden Sonra Satis

Uretimden sonra satis, iiriin hasat edilip son depoya getirildikten sonra yapilan
satistir. Yani ormandan agaglarin kesilmesi iiriin ¢esitlerine ayrilmasi, bélmeden
cikarilmasi, son depoya tasinmasi ve depoda satis partileri halinde istiflenmesi
tamamlandiktan sonra satilmasmi ifade etmektedir. Uretimden sonra satista iiretim,
tasima ve pazarlama islerinin tamami ormanin sahibi veya onu isleten tarafindan
yapilmaktadir. Burada partilerin miktari, kalitesi (sinift), satis tarihi, yeri ve diger
kosullar 6nceden ilan edilir. Alicilar, mallar1 gorerek ve ilandaki kosullari yerine

getirerek ihaleye katilirlar (Dasdemir, 2011).
1.1.1.1. Agtk Artirmali Sans Yontemi

Bu yontemde satigin zamani, yeri, satisa konu olan malin miktari, cinsi, kalitesi,
muhammen (tahmini) bedeli ihaleye katilma ve teslim kosullari, gegici ve kesin
teminat bedelleri, satisa ait sartnamelerin temin yolu ve diger hususlar cesitli
sekillerde ilan edilir. Alicilar gerekli kosullar1 yerine getirerek bagvurularini yaparlar.
Daha sonra tiim alicilar ilan edilen yer ve zamanda bir araya gelerek, satis
komisyonunca her bir satis partisi i¢in duyurulan muhammen bedeller {izerinden satis
partilerine fiyat verirler. Bir toplant1 yoneticisi veya ¢agirtma¢ yonetiminde yapilan
sOzIii artirmalar sonucunda en yiiksek fiyati teklif edene mal ihale edilir ve st

organca ihalenin onaylamasindan sonra satig kesinlesmis olur (Ttrker, 2008).

Acik artirmali satiglar;

. Yiikselterek acik artirmali satislar

. Eksilterek acik artirmali satiglar olarak ikiye ayrilmaktadir.

Yiikselterek satista artirmalar muhammen bedele temelinde yapilmaktadir. Eksilterek

satigta ise eksiltmeler piyasa satis fiyatin1 baz almakta ve tavan fiyat ile artirmaya



baslanmaktadir. Tiirkiye’de orman {irlinlerinin satiginda bu yontem uygulanmaktadir

(Islamoglu, 2010).

1.1.1.2. Teklif Usulii — Gizli Arttirmali (kapali zarf) Satis

Gizli artirmali satis yontemi olarak bilinen bu satis yontemde; ilan ve sarthamede
belirtilen 6zellikleri yerine getirmeyi kabul edenler, ihaleye katilir. Alicilar kiigiik
zarflar icine koyduklar tekliflerini, diger belgelerle birlikte biiyiik bir zarf igersine
koyarak, kapali halde belirtilen saate kadar yetkili satis komisyonuna teslim eder.
[landa belirtilen giin ve saatte komisyon ve teklif sahipleri bir araya gelerek, ihaleye
katilanlarin Oniinde zarflar acilir ve belgeler kontrol edilir. Belgesinde noksanlik
bulunan zarflar reddedilir. Belgesinde noksanlik bulunmayan zarflar i¢indeki fiyat
teklif zarflar1 agilir. Herkesin huzurunda alicilarin verdikleri fiyatlar okunarak, en
yiiksek fiyati verene satis ihalesi yapilir. Bu yontemde de iist organin yapilan ihaleyi

belli siire igerisinde onaylamasi ve ya iptal etmesi s6z konusudur (Dagdemir, 2011).
1.1.1.3. Pazarlikli Satis Yontemi

Pazarlikli satislar, 6831 Sayili Orman Kanununun 30. maddesi geregince 05.06.1998
giin ve 98/11303 Sayili kararname ile yapilmaktadir. Bu yontem, alic1 ile satic
arasinda serbestce pazarlik etme esasina dayanmaktadir. Satis fiyati, satici ile alicinin
karsilikli etkileyis ve ikna edisiyle olusur. Alici, pazarin i¢cinde oldugundan ihtiyag
miktarin1 ve talep seviyesini bilir. Saticinin ise pazarliga girmeden 6nce, 6zenli bir
piyasa arastirmasi yapmasi, alicilarinin durumunu tanimasi ve satisa sundugu malin
ozelliklerini bilerek, malin fiyat1 hakkinda dogru bir fikre sahip olmasi gerekir

(Tirker, 2008).
1.1.1.4. Tahsisli Satis

Bu yontemde fiyatlar; maliyet bedeline gore, ya maliyet bedelinden daha az veya
biraz daha fazla ya da tamamen takdiren belirlenmektedir. Bu yontemde, Orman
isletme midirligi ile yapilan is, yalnizca malin hazirlanip dagitimindan ibaret

kalmaktadir.



Omegin orman idaresi ¢alisanlarma verilen odunlarda da bu ydntem
uygulanmaktadir. Cogu zaman cesitli kamu kurum ve kuruluslarinin yakacak odun
ihtiyaclari ile odun tiiketen endiistrilerin ihtiyaglar1 da tahsis yontemiyle karsilanarak,

bu sanayilerin hammadde ihtiyaci emniyeti saglanmaya calisilir.

Bu yontemde fiyatlar genellikle Pazar fiyatlarindan diisiiktiir. Ulkemizde OGM nin
eski SEKA, eski TEK ve eski PTT’ye yapmis oldugu ve halen de yapmakta oldugu
satiglarda bu yontem kullanilmaktadir (Tiirker, 2008).

1.1.2. Uretimden Once Satis

Agac daha kesilip, istif edilmeden dikili halde yapilan satigtir. Saticinin bir irtinii
belli bir vadede teslimini taahhiit eden alivreli satiglar ve daha 6nceden damgalanarak
kesilmesine karar verilen agaglar igin yapilan dikili satislar olarak karsimiza

cikabilmektedir. 2 ¢esit uygulamasi vardir.

» Kesilmesine karar verilen bolmelerin satigi
» Kesilmesine karar verilen agaclarin satis1 (iilkemizde son zamanlarda yayginlagan

yontem) (ilter ve Ok, 2007).

Birinci tip uygulama, kesilecek agaclarin belirlenmesi ve planlarinin yapilmasi,
iretim i¢in gerekli yol, vb. alt yapmin tesisi islemleri alic1 tarafindan
gerceklestirilmek kosuluyla genis sahalarda yapilabilen uygulamalardir. Biitiin plan
ve alt yapmnin alict tarafindan yapilmasi (1. yol) daha ¢ok az gelismis iilkelerde
goriilmektedir. Plan yapimi icin gerekli bilgi birikimine sahip olmayan ve alt yap1
olanaklart gelistirmek i¢in finansal olanaklar1 sinirli olan tlkeler bu yola bagvurur
(Iiter ve Ok, 2007). Orman sahibini dikili satisa sevk eden sebepler, piyasa
durumunun giivensizligi, piyasanin istedigi odun siniflar1 ve boyutlarinin uygun
olmayis1 ve elde yeterli miktarda orman iscisinin bulunmayisidir. Ulkemizde de bu
yontem denenmis (Cangal ve Zindan ormanlarinin isletilmesi) basarili olunamadigi

igin vazge¢ilmistir (Bozkurt vd., 1996).



Ikinci tip uygulamaya ise; kiiciik sahalarda, ormandaki dikili hacmin bilindigi ve
amenajman planlarina gore satici tarafindan belirlenen agaglarin yine satici
tarafindan olusturulmus mevcut alt yapi olanaklar1 yardimiyla alici tarafindan
kesilmesi seklinde yapilabilmektedir. 1996 yilinda yiiriirliige konan dikili satiglar

buna O6rnek olarak verilebilir.

1.1.2.1. Alivreli Satis

Uriin heniiz islenmeden ve ormanda dikili halde iken, ancak sanki iiriin islenmis ve
en son depodaymis gibi yapilan satistir. Fiyat agik artirmali satis yontemi ile
belirlenir. Buna gore, orman isletmeleri programlarini dikkate alarak o yil iiretilecek
mal miktarini, kalite sinifini, teslim zamanini ve yerini ilan eder. Alicilarda kendi
kapasitelerini dikkate alarak ve kosullar1 yerine getirerek ihaleye katilir. Acik artirma
ile mal ihale edildikten sonra, orman isletmesi sdzlesmede belirtilen esaslara gore
mal1 isleyerek, aliciya teslim eder. Isleme, tasima isleri ve iiretim masraflar saticiya
aittir. Alivreli satig, bir satig yOntemi olmayip, satisin zamani ile ilgili bir

uygulamadir (Dasdemir, 2011).

Kaym ve Giirgen odununun 6zellikleri géz oniinde bulundurularak; nitelik kaybina
ugramadan ve zamaninda degerlendirilmesi igin iirlinler, agik artirmali satiglar veya
alivreli satislar seklinde satilmaktadir. Uriinlerin piyasaya taze olarak sunulmasi, agik
artirmali satig ihale hazirlik siiresinin kisaltilmasi suretiyle deger kaybinin 6nlenmesi,
isletmenin nakit dolasiminin hizlandirilmasi, kabuk bocegi tehlikesi olan yerlerde
tirtinlerin biran O6nce satilmasi i¢in satis ilanlar1 toplu olarak da yapilabilir. Bu satis

sekline de alivreli satiglar denilmektedir (Anonim, 2009).

1.1.2.2. Dikili Aga¢ Satislart

Dikili aga¢ satislart iilkemizde 1996 yilinda 5038 sayili tamim ile uygulanmaya
baslanmistir. Tahsisli dikili aga¢ satislart ve agik arttirmali satiglar olmak iizere ikiye
ayrilmaktadir. Uygulamada, orman alanindaki dikili hacmi bilinen ve amenajman

planlarma gore iiretimi yapilmasit gereken agaclar satilmaktadir. Agaclar orman



idaresi tarafindan isaretlenir. Alict ise bu agaglar1 kalan agaglara zarar vermeden,

istedigi boyutlarda iiretip, pazarlayabilmektedir (islamoglu, 2010).
» Acik Arttirmali Dikili Agag Satislar

Acik artirmali dikili aga¢ satis1 yonteminde, iiriin cins ve boyutlarinin en son
diizenlenen fiyat protokoliindeki tahmini bedellerinden, tespit edilecek kesme,
stiriitme, ylikleme, tasima birim fiyat toplami ile bu toplamlarin %10 oranindaki
istihkak fazlasi tutar1 ve ayrica satis depolarinda istif, tasnif, depolama isleri
yapilmayacagindan bunlara ait biitce ile verilen birim fiyatlar da diisiilmektedir.
Bulunan degerler tespit edilen verim oranlari ile garpilarak ¢ikan TL/m3 degerleri
toplanmakta ve 1m3 dikili kabuklu gévde hacmi (DKGH)’deki agacin muhammen
bedeli tespit edilerek bu fiyat iizerinden ihaleye ¢ikarilmaktadir (Giiltekin vd., 2008).

Ozelligi geregi tahsisli satilan iiriinler igin (maden direk, tel direk vb.) ise tahsis fiyat:
tizerinden daha dnce belirlenen iiretim maliyetleri diisiildiikten sonra bulunan deger

esas alinmaktadir.
 Tabhsisli Dikili Agag Satislart

Verim yiizdesinin hesaplanmasina kadar, a¢ik artirma ile dikili agag satis1 yontemiyle
ayni olan bu yontem, dikili fiyatinin belirlenmesinde farklilik gostermektedir. Acik
artirmali dikili aga¢ satis1 yonteminde fiyat protokoliindeki muhammen bedel
kullanilirken, tahsisli dikili aga¢ satis1 yonteminde iiretilecek {iriin cins ve tilirlerinin

son agik artirmali satis fiyatlari esas alinmaktadir (Giiltekin vd., 2008).

Orman ve Su isleri Bakanligi tarafindan hazirlanan 6877 sayili tamime gore,
tilkemizde tahsissen dikili aga¢ satis1 asagidaki belirtilen esaslara gore yapilmaktadir.
6831 sayili Orman Kanunu’nun 2896 sayili Kanun’la degisik 30. maddesine
dayanilarak cikarilan “Orman Uriinlerinin Tahsisli Satiglar1 Hakkinda Esaslar” da
degisiklik yapilmasina dair 99/13913 sayili Bakanlar Kurulu Karar1 ile Tahsisli
Satiglar Kararnamesi’nin 4/n maddesinde; “Sinirlart i¢inde devlet ormani bulunan

koylerde ve niifusu 2.500’den asagi olan kasabalarda, orman kdylerini kalkindirma



kooperatifleri, kdy ve belediye tiizel kisilikleri ile koylerdeki gercek kisilere
amenajman ve silvikiiltiir planlarina gore ormanlardan ¢ikarilacak dikili agaglarin

tahsisen satilabilecegi” hiikmii getirilmistir.

Orman iriinlerinin degerlendirilmesinde yasanan sorunlarin asilmasi igin bazi
bolgelerde dikili aga¢ satisinin  ilk  uygulanilmasi  istenildigi  sekilde
yayginlastirilamamigtir. Bazi orman isletme miidiirliiklerinde idarenin koruma, takip,
kontrol agisindan endiseleri ve civar koylerin sosyo-ekonomik konulardaki
cekincelerinden dolayr mevcut haliyle dikili satis uygulamasinin gelismemesi, dikili
fiyatinin ve verim yiizdesinin tespitindeki c¢ekincelerle {iretim ve tasimada
karsilasilabilecek zorluklar, baskalar1 tarafindan alinan dikili satis tiretiminin kime
yaptirilacaginin belirsiz olmasi, orman koylii ve kooperatiflerinin agirlikta bulundugu
bolgelerde cikan iiriin ¢esitlerinin hepsinin nasil degerlendirilecegi gibi faktorler

yayginlasmamanin nedenleri olarak sayilabilir (Kaplan, 2005).

Ayrica 5038 sayili ilk tamimim 6ngdrdiigl agik artirmali dikili satig, kooperatifleri
basvuracaklar listesine almamasi ve bu nedenle orman kdyliisiinii devreden ¢ikardig
icin uygulamada yeterli basar1 saglayamamistir. Bu tamimde goriilen eksikliklerin
giderilmesi amaciyla 1998 yilinda 6057 sayili tamim yiirtirliige girmistir. Tahsisli
dikili aga¢ satiglarina islerlik kazandirilmasina katki amaciyla ¢ikartilan kooperatifler
de kapsam i¢ine alinmistir. Tamimdeki Tahsisli Dikili Aga¢ Satis1 yontemiyle orman
koyliisii kesilecek agaclart dikili halde satin alarak {iretimini yapip, piyasaya sunma
olanagma kavusmustur (Unal vd., 2002). Ancak Sorunlarin tam anlamiyla ¢6ziimiine
yonelik kararlar alinamamis tamimler 2004 yilinda 6350 sayili tamim, 2007 yilinda

6521 sayili tamim, 2013 yilinda ise 6877 sayili tamim olarak son halini almistir.

Dikili agag satis1 uygulamasiyla bir yandan {iretim ve pazarlama faaliyetlerinin daha
ekonomik ve rasyonel hale getirmek, diger yandan da standardizasyon ve olgme
hatalar1 konusunda karsilagilan sorunlar1 ortadan kaldirmak diisiincesiyle baslatilan
dikili aga¢ satis1 son yillarda hizla yaygmlastirilmistir. Ancak, zaman iginde
uygulamada bazi sorunlarin ortaya ¢iktigi ve dikili aga¢ satisinin artmasiyla bu
sorunlarin  belirginlestigi  gozlenmistir. Bu nedenle, dikili aga¢ satisinin

baslatilmasindan giiniimiize kadar uygulamada karsilagilan sorunlar tespit edilmis
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olup, bu sorunlarin giderilmesi ve degisen sartlara uyumun saglanmasi maksadiyla
“Dikili Aga¢ Satisi Tamimi” yenilenmistir (OGM, 2013). 1996 yilindan itibaren 4
kez tamim degisikligi yapilmistir.

Bu ¢alismada, 6521 sayili dikili satis tamiminin yiirtirliilkten kaldirihip 6877 sayili
dikili satig tamiminin yiiriirlige girmesi ile olusan degisikliklerin dikili agac satisi ile
alakali ilgi gruplarn Ttzerindeki etkilerinin ve ilgi gruplarinin bu degisiklikler

hakkindaki farkindaliklarinin ve goriislerinin incelenmesi amaglanmaistir.
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2. LITERATUR OZETi

Calisma konusu ile alakali olarak yerli ve yabanci ¢alismalar bulunmaktadir. Bu
kapsamda tez konusu ile alakali daha 6nce yapilmis bazi1 ¢aligmalar kronolojik sira

ile agsagida verilmistir.

Cevik vd. (1996), “Kizilgam ormanlarinda yapilan dikili satiglarin incelenmesine”
adli caligmalarina, Orman Genel Midirliginin istegi ile 1990 yilinda
baslamislardir. Devlet isletmelerinin geleneksel yontemle yaptigi iiretim islerini
miiteahhitler tarafindan yapilmis iretim isleri ile kalite ve kantite agisindan
karsilastirmiglardir. Yapilan karsilagtirma sonucunda, karlilik, orman iscilerinin
zorunlu sigortalanmalari, dikili satiglardan beklenilen iiretim teknigindeki gelisme,
ve pazar degeri yliksek mal iiretimi gibi beklentilerin gergeklesemedigini tespit

etmislerdir.

Halinen, (2003) Yaptig1 calismada, Finlandiya’daki odun fliretiminin %85’i 6zel
firmalardan, %9’u devlet isletmelerinden ve %6’s1 endiistriyel olan 6zel firmalarda
elde edildigini. Her y1l Finlandiya’ da ticari yuvarlak odun olarak 55 milyon m3
ihracatinin 47 milyon m3 dikili satig seklinde olmakta geriye kalan 8 milyon m3

alivreli satislar seklinde oldugunu bildirmektedir.

Gaizutis, (2005), yaptigi ¢alismada, Litvanya’ da hem devlet hem de 6zel ormanlarda
odun iretiminin tamamina yakinit 6zel firmalar tarafindan yiritildigini, Orman
triinlerinin satiginda iki yontem uygulandigini. Devlet orman isletmelerindeki
satiglarin %90’ alivreli satislar geri kalan %10’luk kismi ise dikili satiglar

oldugunu bildirmislerdir.

Karakaya (2006), yapmis oldugu calismada dikili agac¢ satisi sisteminin; iiretim
maliyetlerinin diisiik, tirin kalitesinin yliksek ve ormanlarin devamlilif1 agisindan
daha iyi bir sistem oldugunu ifade etmistir. Ancak, orman kdyleri ve orman kdylerini
kalkindirma kooperatiflerine verilen bazi haklarin kayboldugu gerekgesiyle bu

sistemin ¢ok fazla benimsenmedigini ifade etmistir.
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Halinen, (2007) Yaptig1 calismada, Finlandiya’daki ormancilik uygulamalarinda
odun iiretiminin % 85’1 endiistriyel olmayan 6zel orman isletmelerinden, % 9’u
devlet isletmelerinden ve % 6’s1 endiistriyel olan 6zel isletmelerden elde edildigini.
Her yil Finlandiya’ da ticari yuvarlak odun olarak 55 milyon m3 ihracatinin 47
milyon m3 dikili satig seklinde olmakta geriye kalan 8 milyon m3 alivreli satislar

seklinde oldugunu bildirmektedir.

Puwein, (2007) yaptigi calismada, Avusturya’daki ©6zel ormanlardan yapilan
satiglarin %80-90 alivreli satiglar olarak yapilmaktadir. Dikili satis ise 200 ha.’dan
biiyiik isletmelerde az miktarda yapildigini bildirmektedir.

Giiltekin vd., (2008), 2010 yapmus olduklar1 ¢alismada Ulkemizde asli orman
tiriinleri satisinda 1996 yilindan beri Dikili Aga¢ Satis1 Yonteminin uygulandigini
ifade etmislerdir. Daha 6nce gegerli olan tek iiretim yonteminde {iretimi yapan orman
koyliisiiniin emeginin karsiligini tirettigi iiriin basina verilen vahidi fiyat karsiliginda
aldiklarini ifade etmislerdir. Dikili Agag¢ Satis1 Yonteminde ise vahidi fiyat usulil niin
uygulanmadigini bunun yerine kesilecek agaglarin dikili haldeyken orman
idaresinden satin alinip, tiretimi yapilarak alan kisi tarafindan piyasaya sunuldugunu
ifade etmislrdir. Giiltekin ve Car yaptiklar1 bu calismada dikili aga¢ satis1 hakkinda
ayrintili bilgi vermis ayni zamanda Onceden uygulanan yontemler ile dikili satis
yontemi arasindaki avantajlar ve dezavantajlar1 karsilastirarak {ilkemizdeki

uygulanig1 hakkinda degerlendirme yapmislardir.

Tugrul (2009), Kilis Devlet Orman Isletme Miidiirliigii'nde yaptig1 ¢alismada agik
arttirmal1 satis, miisadereli emval satisi, tahsisli satis ve koylii pazar satis1 yapildiginm
fakat bazi durumlarda iretim giderlerinin beklenenden yiiksek olmasi, iriinlerin
depoda yada rampada bekletilmesinden kaynaklanan zaman, para ve kalite kaybi gibi
olumsuzluklarin giderilebilmesi i¢in en uygun yontemin dikili aga¢ satis1 oldugunu
ifade etmistir. Satis usuliinlin uygun zaman ve sartlarda dogru bir sekilde
secilebilmesi i¢in Kilis Devlet Orman Isletme Miidiirliigii’nde bir fizibilite
caligmasinin yapilmasmin uygun olabilecegini ve uygun kosullar altinda bu
Miidiirliikte dikili aga¢ satist yapilmasinin Midiirliiglin ekonomik yapisina olumlu

sekilde yansiyacagini ifade etmistir.
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Erkan (2010 ), dikili satig talimat1 uyarinca yapilan uygulamalarda satisa esas dikili
kabuklu govde hacminin belirlenmesinin daha saglikli bir sekilde nasil
yapilabilecegini arastirdig1 bu ¢alismasinda ¢ift girisli hacim tablosu nu kullandigini

ifade etmistir.

Islamoglu (2010), Trabzon Orman Bélge Miidiirliigi'nde yaptig1 calismasinda
isletme miidiirii, miidiir yardimcisi, isletme sefleri, orman koyliileri ve odun kdkenli
rtin isleyicileri ile yiliz yilize goriismeler yaparak dikili aga¢ satiglarinin; isletme
masraflarni azaltici, sosyal baskili alanlar1 azaltici, iiretimde c¢alisan orman
koyliisiinii sigortali olmasi, ormanlar tizerinde tahrip edici bir etkisinin olmamasi,
orman lrlinlerinin orman depolarinda beklemesinden kaynakli kalite diistikliigliniin
ortadan kalkmasi gibi faydalar sagladigini tespit etmistir. Buna karsilik orman
koyliilerinin iscilik gelirlerini azaltmasi, orman koyliisi ve odun kokenli iiriin
isleyicilerinin orman isletmeleri ile iliskilerinin zedelenmesine neden olmasi, tiretim
islerinin ayni kisiler tarafindan yapiliyor olmasi gibi olumsuz etkilerinin de oldugu

ifade etmistir.

Dagdemir (2011), Tiirkiye’de uygulanmakta olan dikili agag satis teknigini ekonomik
ve sosyal yonden inceledigi “Dikili Aga¢ Satislarmin Uygulanmas1 Uzerine
Degerlendirmeler” adli calismasinda, 6521 sayili dikili aga¢ satis1 tamiminden ve bu
konuda yapilmis bazi bilimsel caligmalarin bulgularindan yararlandigini ifade
etmistir. Bu calismada, tamimin uygulanmasindan kaynaklanan teknik ve ekonomik
sorunlarin yani sira ilgi gruplart itibariyle sorunlar ve goriisler ortaya konulup

tattisilmis ve ¢oziim Onerileri sunulmustur.

Kayacan vd., (2012), yaptiklar1 ¢alismada ormancilikta sosyo-ekonomik sorunlarin
¢oziimlemesinde yeni bir yaklagim olarak kullanilan yapisal esitlik modellemesi
yonteminin dikili satislarin analizinde ve 6zellikle dikili satislarda paydas analizi
caligmalarinda kullanilabilirligini ifade etmislerdir. Calismada modele iliskin
kavramsal tanimlara, model yapilarina, modelin uygunluguna iliskin
degerlendirmelere, literatiirdeki Orneklerine ve yoOntemin uygulanmasina iliskin

Onerilere yer verilmistir.
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Ozler (2013), Isparta Orman Bélge Miidiirliigiinde yapmus oldugu “Isparta Orman
Bolge Midiirligii'nde dikili aga¢ satislarinin degerlendirilmesi” adli ¢alismasinda
dikili satiglar1 ekonomik, yonetsel, teknik ve sosyal agilardan degerlendirmistir.
Calismada anketin uygulandigi ilgi gruplarini ormancilik orgiitii ¢alisanlari, orman
koy kooperatiflerinin yoneticileri ve orman endiistri islermelerinin ydneticileri
olusturmaktadir. Caligma sonucunda elde edilen veriler ilgi gruplarmin dikili satig
uygulamalar1 hakkinda yetersiz olduklarini, nerdeyse incelenen konularin tamaminda

eksikliklerinin oldugunu ortaya koymustur.

Yeni (2013), Borcka Orman Isletme Miidiirliigii’nde yaptig1 calismada Baskoy
Orman Isletme Sefliginden alinan ve tiir bazinda incelenen bdlmelerden elde ettigi
sonuclara gore; satiy yontemlerinin karliliginda agag tiirlerinin 6zelliklerinden ¢ok
depo vahidi fiyati igin kullanilan kistaslarin daha etkin oldugunu tespit etmistir. Bu
tespitine dayali olarak kestane tiitinde depo satisi ile daha fazla gelir elde
edebilecegini disiintirken, dikili satis yontemi ile daha fazla kar elde ettigini ifade
etmistir. Calisma sonuglarina gore secilecek olan satis yontemlerinde isletme
karliligt ve toplum memnuniyetini saglayacak sekilde bir tercih yapilmasim

gerektigini ifade etmistir.

Yener (2014), Kahramanmaras Orman Isletme Miidiirliigii Cinarpmar Orman Isletme
Sefliginde yaptig1 bu ¢alismada tensil programinda bulunan ve dikili satisa konu olan
bolmeleri ¢alisma alani olarak segmistir. Uretim yapilan bdlmelerde mescere zarari
acisindan bir farklilik olup olmadig1 belirledigini ifade etmis ve isletmenin karlilig
acisindan hangi satis yonteminin daha ekonomik olacagini belirlemek icin farkli iki
bolmeye ait dikili aga¢ satis yontemi ve vahidi fiyat yoOntemi verilerini

karsilastirdigini ifade etmistir.

Giiltekin (2015), “Devlet orman isletmelerinde dikili aga¢ satis1 uygulamasiin
yapisal esitlik modellemesiyle analizi” adli ¢alismasinda dikili aga¢ satisina yonelik
ilgi gruplarinin goriislerini modelleyerek analiz etmistir. Calismanin ilgi gruplarini
odun temelli iriin isleyen firma sahipleri, orman isletmelerinde ¢alisan teknik
personel, orman koyleri kalkinma kooperatifi yoneticileri ve iiyeleri olusturmaktadir.

Calisma sonucunda elde edilen verilere gore ilgi gruplarmin dikili satis
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uygulamalarinda negatif yonde olduklarin1 ve bu durumun katilimeilik ilkesi ile

diizeltilebilecegini ifade etmistir.

Demir (2015), Bucak Orman Isletme Miidiirliiginde yaptig1 “Dikili satis
uygulamalarina yonelik sosyo-ekonomik ¢o6ziimlemeler” adli ¢alismasinda dikili
agac satiglar1 sosyo-ekonomik agidan incelemis, anket ve miilakat yolu ile topladigi
veriler ile ikincil veri kaynaklarindan elde ettigi istatistiki verileri kullanmustir.
Calisma sonucunda verim ylizdesinin yeniden ele alinmasi gerektigi ve isletme
midirliiklerine gore farkliliklar gosterebilecegi, dikili satisin faydalarindan dolay:
yayginlagtirilmasi gerektigi ve orman koyliileri ve kooperatiflerinde dikili satistan

biiyiik oranda memnun olduklar1 ifade etmistir.
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3. MATERYAL VE METOT

Bu ¢aligmanin materyalini, 2007 tarihli 6521 sayili tamim ile 2013 yilinda yiirtirliige
giren 6877 sayili tamim arasindaki degisikliklerin ilgi gruplari lizerindeki etkilerini
belirlemek amaciyla yapilan anketlerden elde edilen veriler, konu ile ilgili daha 6nce

yapilmis ¢aligmalar ve diger ikincil veriler olusturmaktadir.

3.1. Cahsma Alanimin Genel Ozellikleri

Calisma alan1 olarak Kastamonu ili se¢ilmistir. Kastamonu ilinin yiizél¢iimii 13.108
km? olup, il ekonomisine hakim olan en 6nemli sektor tarimdir. Tarimsal etkinlik
bitkisel tretime ve iilkenin zengin orman kusagi lizerinde yer almasi sebebi ile
ormanciliga dayanmaktadir. ilin toplam arazisinin %64’liik boliimiinii orman alanlar
kaplamaktadir. Kastamonu iline baghh 20 ilge ve 1071 kdy bulunmaktadir.
Kastamonu ili sinirlart igerisindeki ormanlarin yonetimi Kastamonu Orman Bdlge

Midirligt (KOBM) sorumlulugundadir (Sekil 1).

Tavge ruta

r/‘
GALISMA ALANI ORNEK ALANLARI /

S

Sekil 3.1. KOBM ve Orman Isletme Miidiirliikleri’nin konumu
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KOBM toplamda 16 isletme midiirliigiinden olugsmakta olup toplam alan1 1.320.561

hektardir. Toplam orman alanlar1 ise 873.651 hektardir. Bu ormanlarin 693.322

hektar1 verimli koru ve 180.329 hektar1 da bozuk korudur. Ormansiz alan miktar1 ise

446.910 hektardir (URL-3).

KOBM’niin 2011-2013 yillar1 arasindaki {iretim miktarlarina bakildiginda dikili

satiglarin satiglar igerisindeki oranmin gittikge arttigir goriilmektedir. Bu donem

icerisindeki yapilan satiglar Tablo 1’de gosterilmistir (Anonim, 2013).

Tablo 3.1. KOBM ve bagl: isletme miidiirliiklerinde ki tiretim ve satis verileri

2011 2012 2013

Dikili Dikili Dikili Dikili Dikili Dikili
damga satig % damga satig % damga satig %
m? m? m® m? m? m?
Arag 145.275 49.160 33,8 145.263 40.912 28,2 177.990 40.912 23,0
Azdavay 128.114 14.999 11,7 127.212 23.704 18,6 94.050 23.704 25,2
Cide 73.533 34.352 | 46,7 90.280 43.629 | 48,3 65.100 43.629 | 67,0
Catalzeytin 61.417 10.155 16,5 64.788 17.354 | 26,8 50.953 17.354 341
Daday 153.223 39.997 | 26,1 | 154.439 34915 | 22,6 150.549 34915 | 232
Thsangazi 86.449 14624 | 16,9 70.937 4.596 6,5 30.595 4.596 15,0
Inebolu 110.636 25.042 22,6 95.734 15.796 16,5 48.123 15.796 32,8
Kastamonu 114.887 22.362 19,5 113.140 20.581 18,2 79.968 20.581 25,7
Kiire 142.736 18.872 13,2 120.032 24.587 20,5 71771 24.587 34,3
Taskoprii 281.702 30.722 | 10,9 | 224.000 29.359 3,1 365.000 29.359 8,0
Tosya 142.273 71774 50,4 136.235 58.588 | 43,0 77.734 58.588 75,4
Samatlar 67.152 17.069 254 74.149 12.768 17,2 89.621 12.768 14,2
Pinarbas1 97.748 15.801 | 16,2 | 104.280 6.973 6,7 58.000 6.973 12,0
Bozkurt 73.956 13.422 18,1 66.321 26.001 39,2 43.819 26.001 59,3
Karadere 200.890 37.574 18,7 205.166 33.624 16,4 140.432 33.624 23,9
Toplam 1.879.991 | 415926 | 22,1 | 1.791.976 | 393.386 | 22,0 | 1.543.705 393.386 | 25,5
3.2. Yontem

Calismada oncelikle belirtilen amaca yonelik aragtirma hipotezi (Ho) ve alternatif

hipotez (H1) olusturulmustur. Belirlenen hipotezler su sekildedir;
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Ho: Dikili satis yonetmeliklerinde yapilan son degisikligin ilgi gruplar1 tizerindeki
etkileri ve bu degisikler hakkinda ilgi gruplarmin farkindalik diizeyleri arasinda fark
yoktur.

Hi: Dikili satis yonetmeliklerinde yapilan son degisikligin ilgi gruplar1 lizerindeki
etkileri ve bu degisikler hakkinda ilgi gruplarinin farkindalik diizeyleri arasinda fark

vardir.

Sonrasinda arastirma alan1 ve yoOntemi belirlenmis ve ilgili analizler

gerceklestirilmistir.

3.2.1. Ornek Alanin Belirlenmesi

Calismada 1ilk olarak anket yapilacak isletme miudirliikleri belirlenmistir.
Kapsadiklari birimlerin sayilarina gore arastirmalar iki sekilde siniflandirilirlar.
Bunlar tam sayim arastirmalar1 ve 6rneklem arastirmalaridir. Tam sayim arastirmalar
toplumdaki biitiin birimlerden veri toplanmasidir. Ancak para, zaman, arag, gerec ve
uzman yetersizligi sebebiyle her zaman uygulanamazlar. Bu sebeple, elde edilmesi
gereken veriler i¢in smurli sayidaki Ornek/grup birimde Orneklem arastirmalar:

yapilmaktadir (Ozdamar, 2002).

Kastamonu smirlar1 igerisinde bulunan Orman Isletme Miidiirliikleri’nden Samatlar
isletmesinin bazi donemlerde Arag¢ isletmesine bagli olmasindan dolayr veri
toplamada sorunlar olusturmasi nedeniyle bu iki isletme Aragsam adi ile birlikte
degerlendirilmistir. Karadere Orman isletme Miidiirliiglinlin sinirlar1 igerisinde
yerlesim olmadigindan dolay1 da Kastamonu Orman Isletme Miidiirliigii ile birlikte
degerlendirilerek arastirmada Kaskar olarak isimlendirilmistir Ayrica Hanoni
isletmesi 2012-2013 yillar1 arasinda dikili aga¢ satis1 islemi gergeklestirmediginden
ornek alan hesaplamasina dahil edilmemistir. Ik asamada KOBM’ne bagli Orman
Isletme Miidiirliikleri dikili satista etkili olabilecek belirlenen bazi1 degiskenlere gore
(Tablo 3.2) Ranking metodu ile siralanmis ve ilk ii¢ tanesi arastirmanin yapilacagi

ornek alan olarak tespit edilmistir (Tablo 3.3).
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Tablo 3.2. Anket yapilacak OIM seciminde kullanilan degiskenler

D.i.k.i.li ..Satl.sa konu orman Kooperat le.l.n Kokenli Toplam Dikili Satisa Verimli
iriinti miktari/Toplam . Uriin Isleyen .. -
tiretilen orman {iriinii miktart if Say1si Isletme Sayis1 Ifoy kgnu Urur; Orman
) (adet) (adet) Niifusu Miktar1 (m®) Alani (ha)
Numaras L 2 3 4 5 6
Azdavay 0,12 5,00 5,00 6096 13770,00 29079,00
Cide 0,42 4,00 24,00 18657 32209,00 35643,50
Catalzeytin 0,18 7,00 10,00 4075 10778,00 19309,00
Daday 0,18 35,00 5,00 7501 27518,00 52422,00
Ihsangazi 0,13 9,00 3,00 3530 8025,00 19420,50
inebolu 0,17 6,00 12,00 25543 14423,00 40341,10
Kiire 0,13 14,00 21,00 14401 14891,00 28549,50
Taskoprit 0,08 61,00 25,00 19451 22018,00 82469,50
Tosya 0,40 24,00 350,00 10934 47050,00 55503,00
Pinarbasi 0,11 3,00 5,00 3463 9376,00 28992,00
Bozkurt 0,27 7,00 10,00 4640 16520,00 21892,00
Hanoni 0,00 16,00 0,00 2270 347,00 19247,00
Aragsam 0,26 2,00 7,00 14661 31422,00 61997,00
Kaskar 0,17 68,00 150,00 31443 23840,50 66873,00
Tablo 3.3. Anket yapilacak OIM segimi icin yapilan Normalizasyon sonuclar
Normalize | Normalize | Normalize | Normalize | Normalize | Normalize Toplam Genel
-1 -2 -3 -4 -5 -6 Normalize Oranlama
Azdavay 0,05 0,02 0,01 0,04 0,05 0,05 0,21 0,04
Cide 0,16 0,02 0,04 011 0,12 0,06 051 0,08
Catarl]zeyﬁ 0,07 0,03 0,02 0,02 0,04 0,03 0,21 0,03
Daday 0,07 0,13 0,01 0,05 0,10 0,09 0,45 0,08
Ihsangazi 0,05 0,03 0,00 0,02 0,03 0,03 0,17 0,03
Inebolu 0,06 0,02 0,02 0,15 0,05 0,07 0,39 0,06
Kiire 0,05 0,05 0,03 0,09 0,05 0,05 0,33 0,05
Taskopri 0,03 0,23 0,04 0,12 0,08 0,15 0,65 0,11*
Tosya 0,15 0,09 0,56 0,07 0,17 0,10 1,14 0,19*
Pinarbasi 0,04 0,01 0,01 0,02 0,03 0,05 0,17 0,03
Bozkurt 0,10 0,03 0,02 0,03 0,06 0,04 0,27 0,05
Hanoni 0,00 0,06 0,00 0,01 0,00 0,03 0,11 0,02
ARRESA L 010 0,01 0,01 0,09 0,12 0,11 0,43 0,07
KASKAR 0,06 0,26 0,24 0,19 0,09 0,12 0,96 0,16*
1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 6,00 1,00

Siralamada, “Dikili Satisa konu orman {irlinii miktari/Toplam iiretilen orman iiriinii

miktar1 (m3)”, “Kooperatif Sayis1 (adet)”, “Odun Kokenli Uriin Isleyen Isletme
Sayis1 (adet)”, “Toplam Koy Niifusu” (URL-4), “Dikili Satisa konu Uriin Miktar1

(m3)” ve “Verimli Orman Alan1 (ha)” kriterleri dikkate alinmistir. Daha sonra elde
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edilen sonuglarin agirhikli ortalamalar1 bulunarak Orman Isletme Miidiirliiklerinin

(14 adet) siralamasi belirlenmistir.

Ranking (siralama) tekniginde, karar elemanlar1 karar verici tarafindan goreceli
onem derecelerine gore siralanmaktadir (Yilmaz, 2006). Bu teknik kapsaminda bal
ormanlarmin  goreceli Oncelik derecelerine gore hiikim verilmekte ve
siralanmaktadir. Bu siralama  islemi, “dokuz dereceli Olgek” vasitasiyla
yapilmaktadir. Bu Olgekte; 1- Zayif oranda onemli, 3- Daha az onemli, 5- Orta
derecede Onemli, 7- Daha c¢ok Onemli, 9- Asir1 derecede Onemli olarak kabul
edilmektedir. Bunlar yaninda “2, 4, 6 ve 8 degerleri” de orta degerler olarak

kullanilabilmektedir (Gilingér ve Sen, 2018).

Ugiincii asamada ise Ranking’de en yiiksek degerleri alan 3 Orman Isletme
Miidiirliigii 6rnek alan olarak belirlenmis ve bu alanlar temsil edebilecek istatistiksel

olarak anlamli en kiigiik anket sayilar1 belirlenmistir.

Belirlenen isletme midirliiklerindeki 4 ilgi grubu ile anket yapilmasi
kararlastirilmistir. Bunlar; orman kooperatifleri (ORKOP), orman koyliisii (OK),
orman isletme miidiirliigii ¢alisanlar1 (OIMC) ve odun kokenli iiriin isleyen
isletmeler (OKUT) yapilacak anket sayilar1 asagidaki formiil 3.1 ile belirlenmistir.

. F-t2¢P—Q
T (F+m2)+(t2+P+Q)

n

Formiilde n= Ornek biiyiikliigii, F= Anakiitle, P= Tahmini oran1, Q= 1-P, t= Giiven
diizeyi %95 (Tablo degeri: 1,96) ve m= Hata pay1 %10°dir. Formiile gore belirlenen
orneklem biiyiikliikleri Tablo 3.4’de gosterilmistir.

Anket giivenilirligini artirmak icin ulasilabilen daha fazla kisiyle anket yapilmstir.
Sonug olarak anket yapilacak kisi sayis1 25, 96, 81 ve 59 olarak belirlenmesine kargin
calismada 30, 193, 135 ve 7 kisi ile anket yapilmistir.
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Tablo 3.4. Calismadaki ana kiitle, 6rneklem ve uygulanan anket sayilar

Anket

Yapilan OIMC OK OKUI ORKOP

}S{"“}le | Ana | Ornek | Anket | Ana |Ornek | Anket | Ana | Ornek | Anket | Ana | Ornek | Anket
Miidtirliikleri | i1 sayist | sayist | kiitle | sayisi | sayisi | kiitle | sayis1 | sayis1 | kiitle | sayis1 | sayist

Tosya 11 8 4922 66 | 350 54 24 18
Taskoprii 14 11 8158 67 25 18 61 32
Kastkar 17 25 11 11460 % 60 | 150 81 63 68 59 20
Toplam 42 30 24540 193 | 525 135 | 153 70

3.2.2. Anket Formlarinin Gelistirilmesi

Anket formlari, ¢aligmanin amacinda belirlenen hipotezlerin test edilmesine imkan
verecek sekilde diizenlenmistir. Konunun uzmanlar1 ile ankette yer alan sorular
degerlendirilmis ve anketlerin son hali olusturulmustur. Olusturulan anket formlari

yapilan 6n uygulama ile denenmis ve revize edilmistir.

Hazirlanan anketler belirlenen ilgi gruplarina yiiz yiize anket yontemi ile uygulanmis
olup bu anketlerde sosyo-ekonomik o6zellikler, katilimcilarin dikili agag¢ satigina
bakis acilar, dikili aga¢ satisinda karsilasilan problemler ve degisen dikili agac satist

tamimlerinin paydaslar lizerine etkileri ile ilgili sorular yer almaktadir.

Ilgi gruplarma yapilan anketlerde ki soru sayilari ise, orman kooperatifleri igin
hazirlanan ankette 21 adet soru, orman kdyliileri i¢in hazirlanan ankette 26 adet soru,
odun kokenli tiriin isleyicileri i¢in hazirlanan ankette 23 adet soru, orman bolge

miidiirliigii icin hazirlanan ankette 16 adet soru bulunmaktadir.

3.2.3. Anketlerin Degerlendirme Yontemleri

Calismada yapilan anketlerden elde edilen veriler oncelikle hazirlanan veri girisi
tablolar1 yardimi ile bilgisayara aktarilmistir. Daha sonra bu veri giris tablosu
analizlerin yapimi amaciyla SPSS.17 istatistik paket programina aktirilarak

sonrasinda gerekli analizler yapilmistir.
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Gruplar aras1 denek sayilarinin esit olmamasi ve verilerin sirali olmasi nedeniyle ilgi
gruplar arasindaki farklarin olup olmadigi Tek Yonli Varyans Analizinin (ANOVA)
non-parametric karsiligi olan Kruskal-Wallis analizi ile incelenmistir (Ozdamar,
2002). Istatistiksel olarak gruplar arasindaki farkin anlamli oldugu durumlarda hangi
gruplar arasinda farkin oldugunu bulmak i¢in Mann-Whitney U testi yapilmis ve
sonrasinda Bonferroni diizeltmesi yapilarak gruplarin etki biiyiikliigii hesaplanmistir.
Bonferroni diizeltmesi 3 ve fazla grup i¢in yapilmakta olup, 3 grup oldugunda her
birinin kendi alfa yanilma yiizdesi oldugundan 0,05 degeri {lice bdliiniir ve anlamlilik
0,0167°ye gore degerlendirilir. 3’den fazla gruplarda ise bu 0,01 olarak kabul
edilmistir. Z degeri igin etki biiyiikligii r=Z/\N formiiliiyle hesaplanmistir (Dogan ve
Dogan, 2014).
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4. BULGULAR

Calismadan elde edilen bulgular iki ana baglik altinda sunulmustur. Birinci kisimda
ilgi guruplarinin genel ve sosyoekonomik 6zelliklerine ait bulgular, ikinci kisimda
ise dikili satis uygulamalarina karsi olan tutum ve goriislerine ait elde edilen bulgular

ve yapilan istatistik analiz sonuglar1 verilmistir.

4.1. Orman Koyliilerine Yonelik Anket Bulgular:

Orman koylerinde anket yapilan katilimcilarin yas gruplart dagilimi, 20-40, 41-60,
61-80 seklinde siniflandirilmis ve yiizdeleri sirasiyla %23,8, %66,3, %9,9 olarak
tespit edilmistir (Tablo 4.1). Buradan anlasilacagi tizere %66,3’liik oran ile 41-60 yas

aras1 OK sayisi1 fazladir.

Tablo 4.1. OK ’lerin yas gruplarina dagilimi

Yas aralig1 Frekans Yiizde
20-40 46 23,8
41-60 128 66,3
61-80 19 9,9

Ogrenim durumlar1 %20,7 oraninda okuryazar, %68,9 oraninda ilkdgretim, %9,8
oraninda lise ve dengi okul mezunu ve %0,5 oraninda ise yiiksekokul-iiniversite
seklindedir (Tablo 4.2).

Tablo 4.2. OK ’lerin 6grenim durumlart

Frekans Yiizde
Okur-yazar degil 0 0
Okuryazar 40 20,7
[Ik6gretim 133 68,9
Lise ve dengi 19 9,8
Universite ve yiiksek dgretim 1 0,5
Toplam 193 100,0
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Calismaya katilanlarin  gelirlerini

%69,3’1inii ise tarim ve hayvancilik olusturmaktadir (Tablo 4.3).

sagladiklari

islerin

Tablo 4.3. OK ’lerin gelirlerini elde ettikleri ilk ii¢ is kolu

%40,4’tinii  ormancilik,

Iskolu 1 Is kolu 2 Is kolu 3 Toplam Toplamﬂlc;erls'mdem
yiizdesi

Tarim 21 25 42 135 28,9

Hayvancilik 6 72 50 95 20,4

Ormancilik 129 39 8 189 40,4

Ticaret 4 52 6 14 3,0

Emekli Maas1 33 4 34 7,3
Toplam 193 168,0 104,0

Katilimcilarin bakmakla yiikiimlii olduklar1 birey sayilar1 1-3, 4-6, 7-10 seklinde
simiflandirilip sirasiyla yiizdeleri %25,9, %66,9, %7,2 seklindedir. Anketlerden elde

edilen sonuglara gore bolgedeki orman kdoylileri gogunlukla 4-6 kisilik ailelerden

olugsmaktadir (Tablo 4.4).

Tablo 4.4. OK ’lerin bakmakla yiikiimlii olduklar: birey sayilart

Bakilmakla yiikiimlii olunan birey sayisi Frekans Yiizde
1-3 50 25,9
4-6 129 66,9
7-10 14 7,2

Toplam 193 100,0

Katilimeilarin  yillik toplam gelirlerine bakildiginda %42,5’1 9.000-15.000 TL,
%31,1’1 16.000-20.000 TL, %13’ 21.000-29.000 TL, %9,3’i 30.000-40.000 TL ve

%3,6’s1 da 41.000-50.000 TL arasinda oldugu tespit edilmistir (Tablo 4.5).

Tablo 4.5. OK ’lerin hane gelirleri

Gelir grubu Frekans Yiizde
9.000-15.000 83 43,0
16.000-20.000 60 31,1
21.000-29.000 25 13,0
30.000-40.000 18 9,3
41.000-50.000 7 3,6
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Gelirlerinin tamamini ormanciliktan kazanan kisilerin orani sadece %3,6 olarak
belirtilmistir. Gelirlerinin %50’ye kadar olan kismini1 ormanciliktan saglayanlarin

orant ise %72,6 olarak belirlenmistir.

Katilimcilara sorulan “gelirinizin ylizde kagini yasadigimiz yorede harciyorsunuz”
sorusuna verilen cevaplardan elde sonuclara gore gelirlerini %95-100 oraninda
harcayan kisilerin oran1 %62,2, %70-90 oraninda harcayan kisilerin oram1 %20,2,
%?20-60 oraninda harcayan kisilerin oran1 %17,6 olarak belirlenmistir. Bu kisilerin
%57,5°1 ihtiyaglarini ilge merkezlerinden, %40,9°u il merkezlerinden ve %1,6’s1 da

koylerden karsiladigini belirtmiglerdir (Tablo 4.6).

Tablo 4.6. OK ’lerin gelirlerini ikamet bélgelerinde harcanma oranlar

Gelirin ikamet bolgesinde harcanma Frekans Yiizde
orani
20 2 1,0
40 1 5
50 22 11,4
60 9 4,7
70 14 7,3
80 12 6,2
90 13 6,7
95 1 5
100 119 61,7
Toplam 193 100,0

Orman kdyliilerine sorulan “Son 5 yilda ailenizden farkli kasaba veya sehre go¢ eden
oldu mu?” oldu ise kag kisi go¢ etti? sorusuna katilimcilarin %72,5°1 go¢ olmadigini,
%27,5’lik kisim ise ¢esitli nedenlerle goglin gerceklestigini ifade etmislerdir (Tablo
4.7). Go¢ edenlerin %87,2’si 1-3 kisinin, %12,8’i ise 4-5 kisinin go¢ ettigini
belirtilmistir (Tablo 4.8). Goge zorlayan nedenlerin %36,2’sini egitim, %2,1’inin
askerlik, %42,6’s1 is bulma ve %19,1°1 de baska nedenlerin olusturdugu katilimcilar
tarafindan belirtilmistir (Tablo 4.9).

Tablo 4.7. OK ’lerin ailelerindeki go¢ durumu

Go6¢ durumu Frekans Yiizde
Evet 140 72,5
Hayir 53 21,5
Toplam 193 100,0
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Tablo 4.8. Son bes yildaki OK ’lerin ailelerindeki gé¢ eden kisi sayist

Ailedeki go¢ eden kisi sayisi Frekans Yiizde
1 18 38,3
2 14 29,8
3 9 19,1
4 2 43
5 4 8,5
Toplam 47 100,0

Tablo 4.9. Son bes yildaki OK ’lerin ailelerindeki go¢ etme nedenleri

Gog etme nedenleri Frekans Yiizde
Egitim 17 36,2
Askerlik 1 2,1
Is bulma 20 42,6
Diger 9 19,1
Toplam 47 100,0

Hangi ormancilik isiyle ugrasiyorsunuz sorusuna katilimeilarin %94,8°1 iiretim isinde
calistiklarini, %3,6°s1 sadece dikili satista ¢alistiklarint %1,6’s1 ise ormancilik isiyle
ilgilenmediklerini beyan etmislerdir (Tablo 4.10). Ayrica tiim katilimcilarin

%44 ‘lintin iiretim isinin yaninda dikili aga¢ satisinda da ¢alistiklarini tespit

edilmistir.

Tablo 4.10. OK 'lerin ¢alistigi ormancilik isleri

Frekans Yiizde
Calismiyorum 3 1,6
Uretim isleri 183 94,8
Dikili agag satist 7 3,6
Toplam 193 100,0

“Orman koyliilerine sorulan orman idaresi ile sorun yasiyor musunuz? Yasiyorsaniz
ne gibi sorunlar yasityorsunuz?” sorusuna katilimcilarin %81,9’u orman idaresi ile
sorun yasamadiklarini, %16,6’s1 birtakim sorunlar yasadiklarini geri kalan kisim ise
ormancilik isi yapmadiklarindan dolayi soruya cevap vermemislerdir (Tablo 4.11).
Sorun yasayanlarin  %10,4’ti daha fazla is imk&n1 olmasmi istediklerini

belirtmislerdir, %6,2’si ise ormancilik isleri i¢in belirlenen birim fiyatlar1 diisiik
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bulduklarim1 ve bunun yiikseltilmemesi gibi sorunlarla karsilagtiklarini ifade
etmiglerdir (4.11).

Tablo 4.11. OK lerin orman idaresi ile sorun yasama durumlar

Frekans Yiizde

Hayir 158 81,9

Evet 32 16,6

Yanit yok 3 1,6

Toplam 193 100,0

Dabha fazla is isteme nedeniyle 20 10,4

Birim fiyatlarin diisiik olmasi nedeniyle 12 6,2

Toplam 32 100,0

4.1.1.0rman Koyliilerinin Dikili Aga¢ Satisina Bakis Acilari

Katilimeilarin dikili agag satisina taleplerini 6lgmek tizere sorulan dikili agag¢ satigina
basvuru yaptiniz m1 sorusuna %90,2’si dikili agag¢ satisina bagvuru yapmadiklarini,
%7,8” si ise bagvuru yaptiklarini belirtmistir (Tablo 4.12). Basvuru yapmayan
katilimcilarin neden olarak %42,5’1 teknik alt yapt eksiklikleri oldugunu, %31,1°1
maddi durumlarimin elverisli olmadigini, %16,6’s1 kooperatif baskis1 yiiziinden

bagvuru yapmadiklarinin beyan etmislerdir (Tablo 4.13).

Tablo 4.12. OK lerin dikili agag satisina yaptiklart basvuru durumu

Dikili satisa bagvuru yapma durumu Frekans Yiizde
Evet 15 7,8
Hayir 174 90,2
Yanit yok 4 2,1

Toplam 193 100,0

Tablo 4.13. OK lerin dikili agag satisina basvurmama nedenleri

Nedenler Frekans Yiizde
Teknik sorunlar nedeniyle 82 425
Maddi durumlarinin yeterli 60 311
olmamasi
Kooperatif baskisi 32 16,6
Toplam 174 100,0

“Birey olarak dikili aga¢ satis1 aldiniz mi1?”” sorusuna katilimcilarin %92,2’si Hayr,

%7,8’i ise Evet cevabimi vermislerdir. Hayir, cevabimi verenlerin %39,3’t maddi
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yetersizlikleri oldugunu, %29,8’i ihtiyaglarinin olmadigim1 yapacak ve yakacak

yardimi aldiklarini beyan etmislerdir (Tablo 4.14).

Tablo 4.14. OK lerin bireysel olarak dikili satis alma durumu

Dikili satig alma durumu Frekans Yiizde
Evet 15 7,8
Hayr 178 92,2

Toplam 193 100,0

Dikili satig almama nedeni

Maddi yetersizlik 70 39,3
Ihtiyaci1 olmadig igin 53 29,8
Fikir beyan etmeyen 55 30,9
Toplam 178 100,0

Dikili aga¢c satisina hangi amagla yaptiniz sorusuna dikili satis1 islemini
gerceklestirenlerin %86,7°si  gelir elde etmek amaciyla, %13,3’li ise yapacak
ihtiyacin1 karsilamak amaciyla dikili satis yapmislardir (Tablo 4.15). Katilimcilarin
dikili satistan {rettikleri driinlerin %26,7’si marangozlara, %60’1 Kerestecilere,
%13,3’li miiteahhitlere sattiklar1 tespit edilmistir (Tablo 4.16).

Tablo 4.15. OK ’lerin dikili satis yapma amaci

Dikili satis yapma amact Frekans Yiizde
Gelir elde etmek 13 86,7
Yapacak ihtiyacini kargilamak 2 13,3
Toplam 15 100,0

Tablo 4.16. OK ’lerin dikili satiglarin sattigi yerler

Frekans Yiizde
Marangozlara 4 26,7
Kerestecilere 9 60,0
Miiteahitlere 2 13,3
Toplam 15 100,0
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Katilimcilara sorulan “Dikili aga¢ satisindan sagladiginiz gelir ne kadardir?” sorusua
katilimcilarin %40°1 5.000-12.000 TL arasinda, %40°1 13.000-20.000 TL arasinda,
%20’si ise 25.000-30.000 TL arasinda oldugu cevabini vermistir (Tablo 4.17).

Tablo 4.17. Dikili satis ger¢eklestiren OK ’lerin elde ettigi gelirler (Son 3 yil)

Dikili satistan elde edilen gelir ..
miktari (TL) & Frekans Yiizde
5.000-12.000 6 40,0
13.000-20.000 6 40,0

21.000-30.000 3 20,0
Toplam 15 100.0

“Dikili satisin orman koyliistinlin gelirini artirir m1?” sorusuna katilimcilarin,
%79,8’i fikrim yok, %12,4’0 dikili aga¢ satisinin orman koyliisiiniin gelirini
arttirdigini, %7,8°1 ise gelirin artmadigini, beyan etmigslerdir (Tablo 4.18). Neden
olarak ise %12,40 koyli kendisinin patronu olmus oluyor ve daha ¢ok para
kazanmig ve daha az is yapilmis oluyor, memnun olmayanlarin %2,1°lik kismi
pazarlama sorunu yasadiklarini ve mallar ellerinden ¢ikaramadiklarini, %5,7’si ise
nakliye isinin miiteahhitce getirilen kisilerce yapildigt ve bundan memnun

olmadiklarini beyan etmislerdir.

Tablo 4.18. Dikili satisin OK ’lerin gelirlerine etkisi

Dikili satig orman koyliilerinin gelirlerini artirtyor mu? Frekans Yiizde
Evet 24 124
Hayir 15 7,8
Fikrim yok 154 79,8
Toplam 193 100,0

Son olarak dikili satisin orman koyliileri tizerine etkileri incelemek igin sorulan
soruya katilimcilarin %75,1°1 dikili agag satis1 uygulamasinin orman koyliisline zarar
verdigini ifade etmislerdir. %24,9’u ise dikili satis1 olumlu karsilagmislardir (Tablo
4.19). Neden olarak ise %28,5’i miiteahhit nakliyeyi kendi yapiyor, nakliye
tizerinden para kazanamiyoruz. %27,5’1 dikili alan yiiklenici kendi kdyiimiizde is

aldig1 zaman baskalarina daha ucuz parayla is yaptirtyorlar. %22,8’i devlete ¢caligmak
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yerine para verip pazarlamayla ugrasmak istemiyoruz. %9,8’i vahide fiyattan daha
fazla para veriliyor. %8,8 koyli olarak kendi ayaklarimizin {izerinde durabiliyoruz,
kendi nam ve hesabimiza is yapmis oluyoruz. %2,6’s1 ise kabuk soyma sikintist yok,

daha az i yapip daha fazla para kazaniyoruz cevabini vermislerdir.

Tablo 4.19. Dikili satisin OK ’lerin tizerindeki etkileri

Dikili satigin orman koyliisiine etkileri Frekans Yiizde
Olumlu 48 24,9
Olumsuz 145 75,1
Toplam 193 100,0

4.2. Kooperatiflere Yonelik Anket Bulgulari

Orman Kooperatif baskanlarina sorulan anketlerden ¢ikan sonuclara gore en diisiik
ortak sayist 10, en yiiksek ortak sayist 371 kisidir (Tablo 4.20). Katilimcilarin %90°1
ortak sayisin1 yeterli bulurken, %10°u yetersiz bulmaktadir (Tablo 4.21). Bu
Kooperatiflerin kurulus yillar1 1966-1986 yillar1 arasindadir. Katilimeilarin faaliyet
alanlar1 tamamziyla ormancilik olup bunun yaninda sulama, tarim, akaryakit ve tasima

isleriyle ilgilenilmektedir.

Tablo 4.20. Arastirmaya katilan orman kooperatiflerinin tiye sayisi

Uye sayis1 Frekans Yiizde
10 0-20 13 18,7
12 21-40 24 34,3
13 41-60 13 18,6
14 61-80 5 7,1
15 81-100 5 7,1
16 101-120 4 57
17 121-140 1 14
18 141-160 1 1,4
23 161-270 3 4,3
25 371 1 14

Toplam 70 100,0
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Tablo 4.21. Kooperatif ortaklar: sayisimin yeterliligi hakkindaki goriisler

Frekans Yiizde
Yeterli 63 90,0
Yetersiz 7 10,0
Toplam 70 100,0

4.2.1. Kooperatiflerin Dikili Aga¢ Satisina Bakis Ac¢ilari

Kooperatif yoneticilerinin dikili aga¢ satisina olan bakis acilarini 6grenmek igin
sorulan sorulara gore %72,9’u daha once dikili satis aldiklarini, %27,1°1 dikili satis

almadiklarini belirtmislerdir (Tablo 4.22).

Tablo 4.22. Kooperatiflerin dikili satis alma durumu

Frekans Yiizde
Evet 51 72,9
Hayir 19 27,1
Toplam 70 100,0

Katilimcilara son 3 yilda aldiklar dikili aga¢ satist miktar1 sorulmus olup, dikili agag
satigt yontemi ile yapilan iretim miktar1 685-15.000 m?® arasinda degisiklik
gosterdigi, ortalama olarak 2.000-3.000 m? arasinda oldugu tespit edilmistir. %27,1°1
son 3 yilda dikili satistan tirlin almamistir (Tablo 4.23).

Tablo 4.23. Kooperatiflerin son 3 yildaki dikili satislardan aldiklart tiriin miktart

Uriin miktar1 (m°) Frekans Yiizde

0 19 27,1
685 1 14
850 1 14
1000 1 14
1200 1 14
1500 1 14
1850 1 14
2000 5 7,1
2300 1 1,4
2500 1 1,4
2800 1 1,4
2900 2 2,9
3000 13 18,6
3100 1 1,4
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Tablo 4.23’1in devami
3200 1 1,4
3500 3 4,3
4000 3 43
4500 1 1,4
5000 4 5,7
5530 1 1,4
6000 2 2,9
7000 1 1,4
9000 1 1,4
10000 1 1,4
12000 1 1,4
15000 2 2,9
Toplam 70 100,0

Dikili satig geliri elde eden kooperatiflerin 54,9’unun dikili satis gelirleri toplam

gelirlerinin %30-40’1n1, kooperatiflerin %21,6’smin ise dikili satig gelirleri toplam

gelirlerinin %21,6’sin1 olusturmaktadir (Tablo 4.24).

Tablo 4.24. Kooperatiflerin dikili satis gelirlerinin toplam gelirlerine orani

Dikili satig gelirlerinin kooperatifin toplam gelirlerine orani Frekans Yiizde
0 19 27,1
10 1 14
20 5 7,1
30 10 14,3
40 18 25,7
45 1 14
50 3 4,3
55 1 14
60 11 15,7
80 1 14
Toplam 70 100,0
Kooperatif yoneticilerinin %54,3’linlin dikili aga¢ satis1 yontemini, %45,7’sinin
Klasik tiretim seklini tercih ettiklerini belirtmislerdir (Tablo 4.25).
Tablo 4.25. Odun iiretiminde kooperatiflerin iiretim yolu tercihi
Uretim ydntemi Frekans Yiizde
Dikili satig 38 54,3
Klasik tretim 32 45,7
Toplam 70 100,0

Kooperatif yoneticilerinin %34,3’1 dikili satisin daha karli oldugu i¢in, %20’si ise

normal {iretimden daha kolay oldugu ve fayda sagladigi i¢in dikili agag satigini tercih
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ettiklerini, %32,9’u normal {iretimde devlet isini yapma s6z konusu oldugundan daha
garantili oldugu i¢in, %10’u normal {iretimin dikili aga¢ satis1 yontemine gore %25
pirim avantaji oldugu ve dolayisiyla kooperatife fayda sagladig icin, %1,4’li maddi
yetersizlikler nedeniyle ve geriye kalan %1,4’1 ise dikili satigin daha riskli oldugunu
diisiindiikleri i¢in normal iiretimi tercih ettiklerini beyan etmislerdir (Tablo 4.26).
Katilimeilarin dikili satisa yonelik olumsuz tutumlarini 6grenmek adina dikili agag
satislar1 kooperatiflere zarar veriyor mu? Sorusuna, %64,3’1 Evet, %35,7’si Hayir

cevabini vermislerdir (Tablo 4.27).

Tablo 4.26. Odun tiretiminde kooperatiflerin tiretim yolu tercihi

Uretim yontemi segme nedenleri Frekans Yiizde

Dikili satigin daha karli 24 39,3

s . Normal iiretimden daha kolay 14 23,0

Dikili Satig tercih edenler Garantili oldugu icin 23 377
Toplam 61 100,0

%25 pirim avantajt 7 77,8

oo s Maddi yetersizlikler nedeniyle 1 11,1

Klasik iiretim seklini tercih edenler Dikili satigin daha riskli olmast 1 11,1
Toplam 9 100,0

Tablo 4.27. Kooperatif yoneticilerinin dikili satis hakkindaki goriisleri

Dikili satisin kooperatiflere zarar verip vermemesi Frekans Yiizde
Evet zara veriyor 45 64,3
Hayir zarar vermiyor 25 35,7

Toplam 70 100,0

Neden olarak ise %60 oraninda miiteahhide bagimli hale gelindigini, %4,3 oraninda

ise dikilide %25 ve %10 avantaji olmadigi cevabini vermislerdir (Tablo 4.28).

Tablo 4.28. Kooperatif yéneticilerinin dikili satisin zararli olmasimin nedenleri
hakkindaki diisiinceleri

Frekans Yiizde
Miiteahhide bagimli hale gelindi 42 93,3
Dikilide %25 ve %10 avantajmin olmamasi 3 6,7
Toplam 45 100,0

Uretim asamasindan sonra en dnemli asama pazarlama asamasidir. En ¢ok kimlerden

talep oldugunu ve iirlinleri hangi gruplara pazarladiklarini sordugumuz katilimcilar
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bu soruyu %72,9 oraninda cevaplamiglardir. Bunun nedeni dikili aga¢ satisinda
calismamis olan kooperatiflere bu sorularin yoneltilmemesidir. Kooperatiflerin
%60,73’°si  riinlerini  miiteahhitlere, %21,6’s1 marangozlara, %15,7’si ise

kerestecilere pazarlandigini ifade etmislerdir (Tablo 4.29).

Tablo 4.29. Dikili satislardan elde edilen iiriinlerin pazarlandigi yerler

Uriinlerin pazarlandigi kisi ya da isletmeler Frekans Yiizde
Keresteci 8 15,7
Marangoz 11 21,6
Miiteahhit 31 60,7
Diger 1 2,0
Toplam 51 100

Son olarak dikili aga¢ satist kooperatifleri miiteahhitlere muhtac¢ hale getirdi mi?
Sorusuna ise kooperatiflerin %71,4’ti Evet cevabini vermislerdir. Neden olarak ise
%14,3’li miiteahhitlerin sigorta ve is¢i sorunu yiiziinden kooperatiflere muhtag
oldugunu belirtmis, %71,4’ti maddi yetersizlikler nedeniyle is alabilmek igin
kooperatiflerin miiteahhitlere muhta¢ hale geldigini belirtmistir. %14,3’0 ise kendi

adimiza c¢alistyoruz cevabini vermislerdir.

4.3. Orman isletme Miidiirliikleri Cahsanlarina Yonelik Anket Bulgular

Arastirma alan1 kapsaminda TaskoOprii, Tosya, Kastamonu ve Karadere Orman
Isletme Miidiirliiklerinde ¢alisanlarin 30 isletme sefi ve isletme miidiiriine dikili agag
satig1 ile ilgili anket ¢alismas1 yapilmistir. Anketlerin bulgular1 asagida verilmistir.
Orman idaresi personelinin mesleki deneyimleri belirli araliklarla siniflandirilmistir.
2-5 yil arasinda olan grup tiim kisilerin %70’ini, 6-8 yil olan grup %30’unu, 20-41
yil olan grup %10’unu kapsamaktadir (Tablo 4.30).

Tablo 4.30. OIM lerde ¢alisanlarin mesleki deneyim siireleri

Caligma siiresi (y1l) Frekans Yiizde
2 4 13,3
3 1 3,3
4 4 13,3
5 9 30,0
6 1 33
7 3 10,0
8 5 16,7
20 2 6,7
41 1 3,3
Toplam 30 100,0
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4.3.1. Orman Isletme Miidiirliikleri Cahsanlarinin Dikili Aga¢ Satisina Bakis
Acilan

Orman isletme miidiirliigl ¢alisanlarina sorulan dikili agag satisindan ne amaglanmak
istenmektedir sorusuna calisanlarin %30’u iiretim maliyetlerinin en aza indirilmesi,
%6,7’s1 orman koyliileri ve kooperatiflerine is imkani ve kazang saglanmasi yine
%6,7’s1 piyasa sartlarina uygun iiretim yapilmasi, %56,7’si ise yukarida sayilan tiim

onciiller cevabini vermislerdir (Tablo 4.31).

Tablo 4.31. OIMC lerin dikili satis: modelinin amaclarina dair goriisleri

Dikili aga¢ satisinin amaglari Frekans Yiizde
Uretim maliyetlerinin en aza indirilmesi 9 30,0
Orman koyliileri ve kooperatiflerine ig imkani vermesi 2 6,7
Piyasa sartlarina uygun iiretim yapilmast 2 6,7
Hepsi 17 56,7

Toplam 30 100,0

Orman Isletme miidiirliigii calisanlarinin %96,7’si dikili satisinin, %3,3’ii Normal

tiretimin daha karli oldugunu diisiinmektedirler (Tablo 4.32).

Tablo 4.32. OIMC lerin dikili satisin karlilig1 iizerine goriisleri

Uretim sekilleri Frekans Yiizde
Dikili satig 29 96,7
Klasik tireim modeli 1 3,3

Toplam 30 100,0

Dikili aga¢ satisinin orman suglarini azaltmada etkisi var midir? sorusuna orman
idaresi calisanlarinin %76,7°s1 Hayir cevabini vermistir, %23,3’liik kisim ise Evet

azalma meydana gelir cevabini vermislerdir (Tablo 4.33).

Tablo 4.33. OIMC lerin dikili satisin orman suglarim azaltmadaki rolii hakkindaki

diistinceleri
Dikili satisin orman suglarini azaltmadaki rolii Frekans Yiizde
Evet vardir 7 23,3
Hayir yoktur 23 76,7
Toplam 30 100,0
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Buna neden olarak katilimcilarin %50’si Hayir: Kontrolii zor, kagakg¢ilik artar
azalmaz cevabmi verirken. %?23,3* i Evet; alam1 sahiplenme daha fazla oluyor
cevabini vermiglerdir. %20’si ise kontrol oldugu takdirde normal {iretimden farki yok

bu riskin her iki tiretimde de oldugunu ifade etmislerdir (Tablo 4.34).

Tablo 4.34. OIMC’lerin dikili satisin orman suclarini énleme yada énlememe
nedenleri hakkindaki diistincelerinin

Dikili satigin orman suglarini 6nlemedeki etkileri Frekans Yiizde
Kontrolii zor 5 16,7
Yiiklenicinin alan1 sahiplenme duygusunun artmast 15 50,0
Fark yok 10 33,3

Toplam 30 100,0

Dikili Satis uygulamasi yiiriirlige girdiginden itibaren orman kdyliileri ve orman
isletmeleri arasindaki iliskilerin degisime ugrayip ugramadigini sordugumuz soruda
katilimcilarin %60°ma gore degisme olmamis, %23,3’line gore iligkiler kotiiye

gitmis, %16,7’si ise iligkilerin iyiye gittigini beyan etmiglerdir (Tablo 4.35).

Tablo 4.35. Dikili satis uygulamalar: sonrasinda orman koyliisii ve orman isletmeleri
arasindaki iliskinin degigimi

Iliskilerin degisimi Frekans Yiizde
Mliskiler daha iyiye gitmistir 5 16,7
Iliskiler daha kétiiye gitmistir 7 23,3
Degisme olmamigtir 18 60,0
Toplam 30 100,0

Dikili satis uygulamasinin orman koyliilerine olan etkisi sorulan katilimcilarin
%86,7°s1 orman kdyliilerinin gelirlerin gelirlerinin arttigin1 ve iyi yonde etki
yaptigin1 ve %3,3’1i ise sigortali calismaya imkan verdiginden dolay1 iyi yonde etki
ettigini ifade etmislerdir. %10’u ise orman koyliilerinin bu tiretim sekline adapte
olamadigmi ve koyliilerin genel olarak maddi durumlarinin dikili satisa elverisli

olmadigini belirtmislerdir (Tablo 4.36).
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Tablo 4.36. Dikili satis uygulamalarimin orman kéyliilerine etkileri

Dikili satig uygulamalarinin etkileri Frekans Yiizde
Gelirleri artird: 26 86,7
Koyliilerin bu iiretim sekline adapte olamad 3 10,0
Sigortali ¢alismaya imkan verdi 1 3,3
Toplam 30 100,0

Sinir ihtilafi olan bolgelerde dikili satis yapilmasina miisaade ediyor musunuz
sorusuna, katilimcilarin %356,7’s1 kisiler arasinda kavgalar yasaniyor bu bolgeleri
dikili satisa vermiyoruz, %23,3’li hukuki sorun ile karsilasiyoruz uzak duruyoruz,
%20’si kamu i¢in daha fazla kazang saglanacaksa verilebiliyor, seklinde ifade
etmislerdir (Tablo 4.37). Orman idaresi ¢alisanlarina sorulan isletmenizde dikili agag
satigina talep en fazla hangi gruplardan geliyor soruna, %56,7’si ytiklenici, %43,3’si
ise kooperatif cevabini vermislerdir. Sizin dikili satis ihalelerini almasini istediginiz
grup hangisidir sorusuna da %40 ORKOP, %30 OK, %27 herhangi bir kalifiye

orman is¢isi ve %7’°de yiiklenici cevabi verilmistir (Tablo 4.38).

Tablo 4.37. Suur ihtilafi olan yerlerin dikili satisa verilmesi hakkinda OIMC nin

gorusi
Yanit Nedeni Frekans Yiizde
Evet Daha yiiksek kazang 6 20,0
Havir Kisiler arasinda kavgalar yaganmasi 17 56,7
ay Hukuki sorunlar 7 23,3
Toplam 30 100,0

Tablo 4.38. Dikili satist talep edenler ve OIMC 'nin dikili satis1 vermeyi tercih ettigi

gruplar
Gruplar Frekans Yiizde
Talep edenler Yiiklenici 17 56,7
ORKOP 13 43,3
Toplam 30 100,0
Talep edilenler ORKOP 9 30,0
OK 12 40,0
Kalifiye orman iscisi 7 23,3
Yiklenici 2 6,7
Toplam 100,0
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Dikili satisinin  ormanlarimizi tahrip ettiine inantyor musunuz? Sorusuna
katilimeilarin %90’1 Hayir cevabint %10’°u ise Evet cevabini vermislerdir. Neden
olarak %90’1 Hayir inanmiyorum normal iiretimden farkli degil, kontrol oldugu

siirece fark etmez, %10’u Evet inaniyorum zarar ¢ok fazla cevabini vermislerdir

(Tablo 4.39).

Tablo 4.39. Dikili satisin ormanlar iizerindeki tahribati hakkinda OIMC nin
gortisleri talep edenler

Frekans Yiizde
Evet 3 10,0
Hayir 27 90,0
Toplam 30 100,0

Katilimeilara sorulan igletmenizde dikili satis yontemlerinden hangisi daha iyidir
sorusuna %43,3’1 tahsisli dikili satis ve agik arttirmali olmak {izere her ikisini de
tercih ettiklerini ifade etmislerdir. %40°1 tahsisli dikili aga¢ satisi, %13,3’1 acgik
artttrmali dikili agag satigini, %3,3’lik kismi ise fikir beyan etmemislerdir (Tablo
4.40). Neden olarak %43,3’ti mevcut duruma gore degisiklik gosterebilecegini,
%?30’u fiyat hesaplamalarindaki riskler ortadan kalktig1 i¢in tahsisli satis1, %20’si
kooperatif ve OK’nin yararlanmasi i¢in tahsisli dikili aga¢ satisini tercih ettiklerini

ifade etmislerdir.

Tablo 4.40. OIMC 'nin tercih ettikleri dikili satis yontemleri ve nedenleri hakkindaki

gortigleri
Dikil isatis yontemleri Frekans Yiizde
Tahsisli dikili agag satisi 12 40,0
Acik arttirmali dikili agag satist 4 13,3
Her ikisi 13 43,3
Yanit yok 1 3.3
Toplam 30 100,0

Katilimcilara sorulan orman yonetimi sertifikasyonu ile ilgili 6zel durumlara dikkat
ediliyor mu? sorusuna katilimcilarin %63,3’i Evet cevabimi vermistir. %13,3’1 ise

bu konuda kararsiz olduklarini belirtmislerdir (Tablo 4.41).
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Tablo 4.41. OIMC nin dikili satislarda sertifikasyona bagh olarak olusan Ozel
durumlara dikkat edilip edilmedigi hakkindaki goriisleri

Frekans Yiizde
Evet 19 63,3
Hayir 7 23,3
Kararsiz 4 13,3
Toplam 30 100,0

4.4. Odun Kokenli Uriin Isleyicilerine Yonelik Anket Bulgular:

Arastirma alan1 kapsaminda Taskoprii, Tosya, Kastkar bolgelerinde bulunan odun
kokenli triin isleyicileri ile anket ¢aligmasi yapilmigtir. Katilimcilarin meslek alanlari
keresteci, marangoz, mobilyaci seklinde gruplanmaktadir (Tablo 4.42). Yas gruplari
ise %34,8’1 50-68, %31,9’u 42-49 ve %33,3’li de 25-37 yas araligindadir (Tablo
4.43).

Tablo 4.42. OKUTI 'lerin mesiekleri

Meslekler Frekans Yiizde
Keresteci 36 26,7
Marangoz 70 51,9
Mobilyact 29 214
Toplam 135 100,0
Tablo 4.43. OKUTI 'lerin yas gruplarina dagilimi
Yas gruplari Frekans Yiizde
25-37 45 33,3
42-49 43 31,9
50-68 47 34,8
Toplam 135 100,0

Katilimcilarin  6grenim  durumlart g6z Oniline alindiginda %45,9'u  ilkogretim,
%43,0’1 lise ve dengi, %8,1°1 Yiiksekokul- tiniversite, %3’ii okuryazardir (Tablo
4.44).
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Tablo 4.44. OKUI’lerin 6grenim durumlari

Egitim diizeyleri Frekans Yiizde
Okur yazar 4 3,0
[lkogretim 62 45,9

Lise ve dengi 58 43,0
Yiiksek okul ve liniversite 11 8,1
Toplam 135 100,0

Ormancilikla ilgili egitiminiz var mi? Sorusuna %88,9’u Evet, %11,1’i Hayir

cevabini vermislerdir (Tablo 4.45). Evet, cevabini verenler Orman idaresi tarafindan

kurs diizenlendigi ve sertifikalarinin oldugunu beyan etmislerdir.

Tablo 4.45. OKUI 'lerin ormancilikla ilgili egitim durumu

Frekans Yiizde
Evet 120 88,9
Hayir 15 11,1
Toplam 135 100,0

Katilimeilarin  yillik gelirleri, %31,1°1 32.000-50.000 TL Aralhiginda, %16,3’i
52.000-75.000 TL araliginda %10,4” i 80.000-94.000 TL araligindadir. Bu soruya
fikir beyan etmeyenlerin orani ise %42,2’dir (Tablo 4.46).

Tablo 4.46. OKUTI ’lerin gelir durumu

Frekans Yiizde
32.000-50.000 42 31,1
51.000-75.000 22 16,3
76.000-95.000 14 10,4
Yanit vermeyenler 57 422
Toplam 135 100,0

4.4.1. Odun Kokenli Uriin Tsleyicilerinin Dikili Aga¢ Satisina Bakis Acilar:

“Dikili aga¢ satis1 ihalesine hi¢ bagvuru yaptimiz mi?” sorusuna %27,4 Evet,

%72,6s1 ise Hayir cevabini vermistir (Tablo 4.47).
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Tablo 4.47. OKUI’lerin dikili aga¢ satis ihalesine basvuru durumlar:

Frekans Yiizde
Evet 37 27,4
Hayir 98 72,6
Toplam 135 100,0

Nedeni ise %33,3’i Teknik ve maddi problemleri oldugunu, %12,6’s1 Kiigiik

isletmelerin altindan kalkamadigini Miiteahhitlerden ya da tedarik¢ilerden ({iriin
ihtiyacim1 karsiladigini, %18,5 dikili satis hakkinda bilgilerinin olmadigini ifade
etmislerdir. %7,4’1 ise Fikir beyan etmemislerdir (Tablo 4.48). Dikili agag satisindan
hi¢ {iriin satin aldiniz mi1 sorusuna katilimcilarin = %56,3’1i Hayir, %43,7°s1 Evet

cevabini vermistir (Tablo 4.49).

Tablo 4.48. OKUI’lerin dikili aga¢ satis ihalesine bagvuru yapip yapmamalarinin

nedenleri
Nedenler Frekans Yiizde
Kiigiik igletmelerin altindan kalkamadigini 17 174
Teknik ve maddi problemleri 45 459
dikili satig hakkinda bilgilerinin olmadigini 26 26,5
Fikir beyan etmeyenler 10 10,2
Toplam 98 100,0

Evet, cevabini veren odun kokenli iirtin isleyicilerinin %37,3’i kooperatiften, %61’

yiikleniciden, %1,7°si koy muhtarindan {iriin aldiklar1 tespit edilmistir (Tablo 4.50).

Tablo 4.49. OKUI lerin dikili satis ihalesini alma durumlar

Frekans Yiizde

Evet 59 43,7

Hayir 76 56,3

Toplam 135 100,0

Tablo 4.50. OKUI lerin dikili satis tiriinlerini aldiklar: kisiler

Frekans Yiizde

Kooperatiften 22 37,3

Yikleniciden 36 61,0

Koy muhtarindan 1 1,7

Toplam 59 100,0
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Dikili satis alacagmiz isletmede dikkat ettiginiz hususlar nelerdir sorusuna
katilimcilarin %41,5°1 iiriin bakimindan ihtiyacimi karsilayan bdlgeleri segerim,
%39,3’1i fiyat bakimindan uygun gelen yerleri segerim, %11,1°1 kendi ikamet ettigim
yerler secerim, %8,1°1 sosyal problem olmayan yerleri se¢cerim cevabini vermislerdir

(Tablo 4.51).

Tablo 4.51. OKUI ’lerin dikili satis ihalesine girecegi isletmede dikkat ettigi hususlar

Frekans Yiizde
Kendi ikamet ettigim yerler segerim 15 11,1
Uriin bakimindan ihtiyacimi karsilayan bolgeleri secerim 56 41,5
Fiyat bakimindan uygun gelen yerler 53 39,3
Sosyal problem olmayan yerleri segerim 11 8,1
Toplam 135 100,0

Uretimde calisacak iscileri nereden temin ediyorsunuz? Sorusuna katilimcilarin,
%18,5’1 ¢aligmanin yapilacagr kdyden temin ediyorum, %4,4’ti Kendi is¢ilerimi

kullaniyorum cevabini vermislerdir. %76°3°1 ise dikili satis almadiklarini beyan

etmislerdir (Tablo 4.52).

Tablo 4.52. OKUI’lerin dikili agag satisi sonrast iiretimde isci temin yontemleri

Frekans Yiizde
Kendi isgilerimi kullaniyorum 6 4,4
Calismanin yapilacagi kdyden temin ediyorum 25 18,5
Farkli kéylerden is¢i temin ediyorum 1 7
Uretim yapmayan 103 76,3
Toplam 135 100,0

Katilimcilara sorulan acgik arttirma birim fiyatlarinin belirlenmesinden memnun
musunuz? Sorusuna; %19,3’ii Evet, %80,7°si Hayir cevabini vermislerdir. Neden
olarak %@41,5’i fiyatlarin ¢ok pahali oldugunu, %39,3’4 birim fiyat belirlenme

usuliiniin yanlis oldugunu belirtmislerdir.

43



Tablo 4.53. OKUl’lerin dikili satis ihalelerindeki acik artirmali birim fiyatin
belirlenmesi hakkindaki goriigleri

Frekans Yiizde
Evet 26 19,3
Hayir 109 80,7
Toplam 135 100,0

Tablo 4.54. OKU[’lerin dikili satis ihalelerindeki acik artirmali birim fiyatin
belirlenmesinden duyduklart memnuniyetsizligin nedenleri

Frekans Yiizde

Birim fiyatlarinin yiiksek olmasi 66 48,9

Birim fiyat belirleme yénteminin yanlig olmasi 53 39,3
Fikrim yok 16 11,9

Toplam 135 100,0

4.5. Tlgi Gruplarimn Dikili Satis Tamim Degisiklikleri Hakkindaki Gériisleri

Dikili satis uygulamasinda yapilan degisikliklerin etkilerini irdelemek i¢in oncelikle
konu ile ilgili 6521 ve 6877 sayili tamimler arasindaki farklar ortaya konmustur.
Tamimdeki bazi kiiciik degisiklikler dikkate alinmamis sadece uygulamada ilgi
gruplarin1 etkileyebilecek olan biiyiik degisiklikler ve mevcut tamimler de olup da
uygulamada sorun yasanan maddeler ¢alismaya konu edilmistir. 6877 sayili tamimin

yayinlanmasi ile olusan degisiklikler Tablo 4.55’de maddeler halinde gosterilmistir.

Tablo 4.55’de gosterilen tamim degisikliklerine bagli olarak olusturulmus ve ilgi
gruplarina yoneltilmis sorulara alinan cevaplar neticesinde yapilan analizlere ait

sonuglar asagida siralanmistir.
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Tablo 4.55. 6521 ve 6877 sayuli tamimler arasindaki degisiklikler

6521 sayili tamim

6877 sayili tamim

6521-2- “Dikili aga¢ satisinda, dikili agacin m3
satis bedeli, satisa konu bdlme veya bolmecikte
pazarlama imkanlart da gbz Oniine alinarak
iiretilmesi ongodriilen emvale gore her agag tiirii
icin verim ylizdelerinin tespit edilmesi ve bu
yiizdelere gore c¢ikmasi gereken iriinlerin
fiyatlandirilmas1  yapilarak  belirlenmektedir.
Verim yiizdeleri gercege ne kadar yakin
belirlenirse alict ve satict yoniinden dogru
sonuca ulagilacak ve dikili satigin
yayginlagsmasma olumlu katki saglayacaktir.
Verim yiizdesi tespitinde ayrica alt tabakadaki
fertler ile siiceyrat odununun dikili damgaya ve
verim yiizdesine dahil etmede ozellikle dikkatli
olunarak, deneme agaglar1 segilirken objektif
kriterler ve asagidaki hususlara uyulacaktir.”

6877A-2 “Dikili agac satisinda maliyet bedeli, muhammen
bedel ve satig fiyatina esas teskil etmesi nedeniyle; satisa konu
bolme veya bolmecikteki her aga¢ tiirli igin {retilmesi
Ongoriilen {iriinlerin verim ylizdesi hassasiyetle belirlenir.
Ancak, yapilan dikili damgada toplam miktarin %5'inin altinda
olup piyasa degeri agisindan 6zel kiymet ifade etmeyen agag
tirlerinde ayrica verim yiizdesi tespit edilmeyebilir. Bu
durumda s6z konusu hacim benzer agac tiirii hacmine ilave
edilmek suretiyle degerlendirilir. Ayrica verim ylizdesi
tespitinde alt tabakadaki fertler ile siiceyrat odununu dikili
damgaya ve verim yiizdesine dahil etmede 6zellikle dikkatli
olunarak, deneme agaglar1 segiminde objektif kriterlere ve
asagidaki hususlara uyulur.”

2.1.1- “Satisa konu bdlme veya bolmecikteki
agaglarin D.K.G.H ve ¢ap kademelerine dagilimu
g6z oniine almarak DENEME AGACI HACIM
BUYUKLUGU tespit edilir. Hacim biiyiikliigii
satisa konu agaclarin temsiline imkan verecek
sekilde 1, 3, 5, 8....... M3 gibi belirlenecektir.
Burada dikkat edilmesi gereken husus D.K.G.H
miktar1 arttikga ve agirlikli  ¢ap grubu
kalinlagtik¢a daha iyi temsil i¢in deneme agaci
hacim biiyiikligiintin artmas1 gerekmektedir.”

1.2.1.1. “Satisa konu bdlme veya bolmecikteki agaclarin
DKGH ve cap kademelerine dagilimi géz Oniine alinarak
deneme agaci hacim biyiikligi tespit edilir. Hacim
biyiikliigli, satiga konu agaclarm temsiline imkan verecek
sekilde 1, 3, 5, 8 m3 gibi belirlenir. Burada dikkat edilmesi
gereken husus DKGH miktar arttikca ve agirlikli ¢ap grubu
kalinlagtikca daha 1iyi temsil i¢in deneme agaci hacim
biiyiikliigliniin artmas1 gerekmektedir. Hacim biiyiikliigii tespit
edilirken (deneme alani alinanlar hari¢) alinacak olan deneme
agact hacmi o agag tiirliniin damgadaki toplam miktarinin
%?2'sinden asagi olamaz. Ancak; kizilgam tensil sahasi ve
endiistriyel plantasyon sahalarinda, mescerenin homojen
yaptya sahip olmasi halinde %1l'den az olmamak sartiyla
belirlenebilir.”

2.4- “Dikili satisa konu bolme ve bolmecikteki
verim Yylizdesinin tesbiti ic¢in gerekli is ve
islemlere ait is¢ilik giderleri 730/1000 6lgme ve
diger giderler hesabindan karsilanacaktir.”

1.2.4. “Dikili agag satigina konu bolme ve bolmecikteki verim
yiizdesinin tespiti i¢in gerekli i ve islemlere ait isgilikler
Genel Yonetim Giderleri-isci Ucret Giderleri Hesabindan
(770.04) idareye ait isciler tarafindan yapilir. Idareye ait
isgilerin yeterli olmamasi durumunda, OGM tarafindan
gonderilen talimata uygun olarak verim yiizdelerinin tespiti
konusunda hizmet alimi yapilabilir.”
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Tablo 4.55’in devami

-“Alict elde ettigi tiriinleri nakletmek istediginde Orman
Isletme Sefliginin 6lgii ve tesbitine gére nakline izin
verilecektir. Peyderpey satis veya parcali Olgiim
yapilmas: halinde; satist yapilan dikili govde hacminden
cikabilecek iiriin miktar1 gozetilerek toplam dikili
miktarin %75’ne kadarmmin nakline izin verilecektir.
Dikili miktarin %25’inden az olmamak iizere kalan
miktar  Oncekilerle  birlikte  isletme  sefligince
degerlendirilerek dikili kabuklu gévde hacminden veya
yiizde yiiziin iizerinde verim yiizdesi tesbiti yapilmis ise
bu miktardan az olmasi durumunda isletme sefligince
nakline miisaade edilecektir.

Dikili satig isleminin her asamasi idarece kontrol
edilerek, tiim Olgli tesbit tutanaklarmin birer niishasi
Isletme Miidiirliigiine gonderilecektir. Elde edilen toplam
iiriin miktar; dikili kabuklu gévde hacminden veya yilizde
yiiziin lizerinde verim yiizdesi tesbiti yapilmis ise bundan
fazla olmasi durumunda, son %25’lik kisma ait bolim
nakledilmeden durum Isletme Miidiirliigiince Bolge
Miidiirligiine bildirilir. Bolge Miidiirliigiince kurulacak
komisyon marifetiyle alicinin da katilabilecegi sekilde en
gec bir hafta igerisinde durum incelenerek herhangi bir
usulsiizlik olup olmadigin1  tesbitle isletmesine
bildirilecektir. Usulsiizlik yoksa {irlinlin nakline izin
verilecek olup aksi durumda sartname hiikiimlerine gore
islem yapilir.”

1.6. “Misteri elde ettigi {rlnleri nakletmek
istediginde; isletme sefligince diizenlenen Olgii ve
tespit tutanaklar1 esas almarak friinlerin nakliye
tezkeresi ile nakline izin verilir. Dikili aga¢ satig
isleminin her agsamasi idarece kontrol edilerek, tiim
0Ol¢ii tespit tutanaklarinin birer niishast son 6l¢ii tespit
tutanag ile birlikte Isletme Miidiirliigiine gonderilir.
Yapilan 6lcii tespitleri sirasinda, dikili agag satisindan
elde edilen toplam iiriin miktari; verim yiizdesinin
%10'u iizerinde gerceklesmesi halinde durum Isletme
Miidiirligiince Bolge Miidiirliigiine bildirilir. Bolge
Midirligiince kurulacak komisyon marifetiyle
miisterinin da katilabilecegi sekilde en geg¢ bir hafta
icerisinde durum incelenerek herhangi bir usulsiizliik
olup olmadigini tespitle Isletme Miidiirliigiine
bildirilecektir. ~ Usulsiizlik  olmasi  durumunda
mevzuat geregince islem yapilacaktir. Usulsiizlik
yoksa {irlinlin nakline izin verilecektir.”

14- “Satisin ~ yapilmasini miiteakip, Isletme
Miidiirliiklerince satisin  konusu, Yeri ve mahiyeti
hakkinda ilgili Sosyal Sigortalar Kurumu’na bilgi
verilecektir. Ancak Orman Kalkindirma Kooperatiflerinin
tahsisli dikili agac satiglarinda tiretim isgiligi iiyelerince
yapilacagi yazili beyan edilmesi halinde sigorta mevzuati
yoniinden sorumluluklar1 kendilerine ait olmak iizere
SSK’ na bildirimde bulunulmayacaktir.”

1.15. “Bolge Midiirliigiiniin dikili agag satislarina ait,
ihale onay yazisi veya tahsis fiyatina ait onay
yazisiin Isletme Miidiirliigii kaydina girdigi tarihten
itibaren 15 giin icinde, Isletme Miidiirliiklerince
satisin konusu, alicisi, yeri ve mahiyeti hakkinda
Sosyal Giivenlik Kurumuna (SGK) bildirimde
bulunulur. Ayrica miisterinin fiilen ise basladig: tarih
de SGK’ya bildirilir. Ancak; tahsisli dikili agac
satiglarinda orman koylerini kalkindirma
kooperatiflerinin tiretim is¢iligini kendi iiyelerince
yapilacagini yazili beyan etmesi halinde sigorta
mevzuati yoniinden sorumluluklari kendilerine ait
olmak iizere SGK'ya bildirimde bulunulmaz.”

Bu madde yok.

1.17. “Orman yonetiminin belgelendirildigi (FSC ve
PEFC) ormanlarda yapilacak dikili agac satiglarinda
belgelendirmenin zorunlu gerekleri sartnamelerin
6zel hiikiimler boliimiinde belirtilir.”

Bu madde yok.

1.18. “Baltalik uygulamalari, siklik bakimi gibi
onceden DKGH'nin saglikli olarak tespit edilemedigi
caligmalarda dikili agac¢ satisi s6z konusu olmasi
durumunda genel sahayi temsil edecek biiyiikliikte ve
ozellikte alinacak deneme alani Olgiimleri genel
sahaya uyarlanarak islem yapilir.”
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Tablo 4.55’in devami

Bu madde yok.

4.8.2. “Orman Uriinleri Satis Usul ve Esaslari Hakkinda Yonetmeligin 9
uncu maddesinin (1) inci fikrasinin (6) bendine goére “Yillik odun
hammadde igleme kapasitesi yirmibesbin metrekiip ve {izeri olan her tiirlii
fabrika ve tesislere, yillik kapasite kullamim miktarlarina gore Genel
Miidiirliikce belirlenen oranlarda odun ve dikili agaclar” tahsisli satis
usuliiyle satilabilir. Yillikk odun hammadde isleme kapasitesi 25 bin
metrekiip ve tizeri olan her tiirlii fabrika ve tesislere yapilacak tahsisli
satislarda, dikili agac satig1 yaptiran gergek ve tiizel kisiler tiretim isciligini
kendileri yapabilecegi gibi disaridan hizmet alimiyla da yaptirabilirler.
Dikili agaglardan elde edilen iiriinlerin tahsis yapilan fabrika veya tesislerde
degerlendirilemeyecek olanlar1 harig, tahsise konu fabrika ve tesislerin
disinda bir yere nakline miisade edilmeyecegi gibi bu lirlinlerin islenmeden
devrine veya satigina da izin verilmez. 11 Tahsisli Dikili Aga¢ Satis Esaslari
Bu madde kapsamindaki fabrika ve tesislere yapilacak tahsisli satiglarda,
gercek dis1t beyanda bulunulmasi, sahte evrak ibraz edilmesi, dikili agac
satis1 yaptiran gergek ve tiizel kisilerin dikili agac satisindan elde ettigi
iiriinlerden kendi fabrika ve tesislerinde islenebilecek olanlar1 tahsise konu
fabrika ve tesislerde islemeksizin devretmesi veya satmasi durumunda kalan
tahsisleri iptal edilerek, 5 yil siire ile tahsis verilmez. Ayrica bu fabrika ve
tesislerle Idaremiz arasinda protokol imzalanacak olup, bu protokol ve
sartnamelerdeki hiikiimlere gore iglemler gerceklestirilecektir.”

Bu madde yok.

“Orman koylerini kalkindirma kooperatifleri ile kdylerdeki gergek kisilere
yapilacak tahsisli satiglarda; ger¢ek disi beyanda bulunulmasi, sahte evrak
ibraz edilmesi, dikili aga¢ satis1 alanlarin {iretim isini yapmaksizin aldiklari
dikili agaglar1 baskalarina devretmesi veya satmasi durumunda tahsisleri
iptal edilerek teminatlart irad kaydedilir. Bu durumdaki orman koylerini
kalkindirma kooperatifleri ile koylerdeki gercek kisilere 5 yil tahsisen dikili
agag satist yapilmaz. Tahsis talebinde bulundugu halde aym yil igerisinde iki
defa satisin1 yaptirmayan talep sahiplerine bir yil tahsisli dikili agag¢ satigt
yapilmaz.”

Bu madde yok.

5.1. “Dikili aga¢ satis1 yaptirmak isteyen gercek ve tiizel kisiler, Bolge
Miidiirliigii dahilinde 60 giinliik {iretim periyodunda 500 m3 ve iizeri satiglar
icin ihalenin kesinlesmesini miiteakip satis yaptirmadan once, 5531 sayilt
Orman Miihendisligi, Orman Endiistri Miihendisligi ve Agac Isleri Endiistri
Miihendisligi Hakkinda Kanun uyarinca orman {riinleri tiretimi alaninda
yetkili orman miihendisi veya orman yiiksek mithendisi ¢aligtirmak zorunda
olup, miisteri oda belgesi ile birlikte; 5.1.1. Bolge Miidirliigii dahilinde 60
giinliik iiretim periyodunda, Isletme Miidiirliiklerinden 12.000 m?® ve katlar
dikili agag satin alanlar; her 12.000 m? i¢in en az 6 ay siireli hizmet akdiyle,
orman miihendisi veya orman yiiksek miihendisi ¢alistirdigina dair noterden
diizenlenmis sdzlesmeyi, BESINCI BOLUM 5.1.2. Bélge Miidiirliigii
dahilinde 60 giinliik iiretim periyodunda, Isletme Miidiirliiklerinden 12.000
m?*’e kadar dikili aga¢ satin alanlar; en az 6 ay siireli hizmet akdiyle orman
miihendisi veya orman yiiksek miihendisi ¢alistirdigina dair noterden
diizenlenmis s6zlesmeyi veya dikili agag satis siiresini kapsayacak sekilde
diizenlenmis olmak sartiyla, serbest ormancilik bilirosu ya da ormancilik
sitketiyle yapilmig danigmanlik hizmet alimi sozlesmesini ibraz etmek
zorundadir. Bir orman miihendisi veya orman yiiksek miihendisi 2 aylik
iretim periyodunda 6.000 m*’e kadar dikili agac satisinda danmigmanlik
hizmeti verebilir. Miisteri, orman miihendisi ya da orman yiiksek
miithendisini yukarida yapilan agiklama cercevesinde Ek-7'deki Ornekte
belirtilen giin sayilar1 dikkate alinarak idareyle belirledikleri is takvimine
gore is mahallinde bulundurmak zorundadir.”
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“2013 yilinda ¢ikarilan tamimle birlikte, verim yiizdesi tespiti i¢in hacim
biiyiikliigiiniin DKGH'min %2 ye c¢ikarilmasi sizce verim ylizdesi hesabmin daha
saglikli yapilmasim1 saglar mi1?” seklinde ki soruya ankete katilan kooperatif
yoneticilerinin %85,7’si evet, %14,3’{i Hayir, OKUI’nin ise %93,3’ii Evet, %6,7’si
Hayir cevabii vermistir. Evet diyenler bu degisimle birlikte satisa ¢ikan alanin
verim giiciiniin hesabinda alanin daha iyi temsil edilebilecegini ve daha dogru
sonuglar alinabilecegini belirtirken, Hayir diyenler ise verim yiizdesinin hali hazirda
da yanlis hesaplandigimi ve bu degisiklikle birlikte herhangi bir de§ismenin
olmayacagini ifade etmislerdir (Tablo 4.56).

Tablo 4.56. Kooperatifler ve OKUI 'lerin verim yiizdesi hesabi hakkindaki goriisleri

ORKOP % OKUI %
Evet Hayr Evet Hayir
Alan daha iyi temsil edilmis ve daha verimli sonug¢ alinmis olur 85,7 - 93,3
Degisme olmaz verim yiizdesi yanlig hesaplaniyor. - 14,3 - 6,7

Yapilan istatistiksel analiz sonucunda iki grup arasinda verim yiizdesinin
belirlenmesi iizerine yapilan degisiklige dair belirtilen goriisler ve nedenleri arasinda
anlamli bir farklilik bulunmamistir (H=0,848, SD=1, p=0,357, H=0,848, SD=1,
p=0,357). “2013 yilinda degisen (6877 sayill) tamimi de gbz Oniinde bulundurarak
dikili satisa verilen alanlarda transport sorusunu yasiyor musunuz?” sorusuna
kooperatiflerin, orman koyliilerin ve OKUI’lerin verdikleri cevaplar Tablo 4.57°de

gosterilmistir.

Tablo 4.57. Kooperarif, OK ve OKUI’lerin dikili satislardaki transport sorunu

hakkindaki goriisleri
ORKOP % OK % OKUI %
Evet Hay1r Evet Hayir Evet Hay1r
6521 Sayil1 Tamim 57.1 15.7 7.3 1.0 104 4.4
6877 Sayili Tamim 58.6 14.2 6.2 2.1 141 0.7
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Tablo 4.57°den de goriildiigii lizere kooperatif katilimcilarinin %57,1°1 6521 sayili
tamimde transportta sorunlar yasandigini, %15,7’si ise sorun yasamadiklarini, 6877
sayili tamim ile %58,6’s1 sorunun ¢oziildiiglinii ve %14,2’{ sorunun devam ettigini
ifade etmislerdir. Orman koyliilerinin ise %7,3’i 6521 sayili tamimde transport
sikintis1  yasadiklarini, %1°1 ise sorun yasanmadigini belirtmigler, tamim
degisikliginden sonra ise %6,2’si sorunun ¢oziildiigiini, %2,1°1 ise sorunun devam
ettigini  belirtmislerdir. Orman kdyliilerinin katilmcilarin - %27,1°1  dikili satig
almadiklarindan soruya cevap vermemislerdir. OKUI’ler 6521 sayili tamime gore
%10,43°1 degisiklikten Once transportta sorun yasadiklarini, %4,4’i ise daha 6ncede
sorun yasanmadigini belirtmislerdir. 6877 sayili tamimde ise aym katilimcilarin
%14,1’1 sorunun diizeldigini, %0,7’si sorunun devam ettigini ifade etmislerdir.

%85,2’s1 cevap vermemislerdir.

figi gruplarinin 2013 &ncesindeki ve sonrasindaki 6521 ve 6877 sayili tamim
donemlerinde dikili satisa verilen alanlarda transport sorunu yasayip yasamadiklarina
dair verdikleri cevaplar arasinda istatistiksel olarak anlamli bir farkliligin bulunup
bulunmadigmma dair yapilan Mann-Whitney U testi sonuglar1 Tablo 4.58°de
gosterilmistir. Tablo 4.58’den de goriildiigii tizere transport sorunu hakkinda verilen

cevaplar agisindan gruplar arasi istatistiksel olarak anlamli farklilik bulunmamastir.

Tablo 4.58. Transport sorununa dair verilen cevaplarin gruplar arasi farklilik analiz

sonuclari
Ranks Frekans Mean Rank
ORKOP 51 43,88
. OK 16 39,94
6521 sayili tamim
OKUI 20 47,55
Toplam 87
ORKOP 51 42,07
. OK 16 44,72
6877 sayili tamim —
OKUI 20 48,35
Toplam 87
Test Statistics(a,b) 6521 sayili tamim 6877 sayili tamim
Chi-Square 1,582 2,108
df 2 2
Asymp. Sig. ,453 ,349
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2013 yilinda yapilan degisiklikle birlikte 6877 sayili tamimde, 60 giinliik iiretim
periyodunda, orman igletmelerinden 6.000 m* ve katlar1 dikili aga¢ satin alanlar igin;
her 6.000 m? i¢in en az 6 ay siireli hizmet akdiyle, orman miihendisi veya orman
yiiksek miihendisi ¢alistirma zorunlulugu getirilmis olmasi hakkinda ilgi gruplarinin

yanitlar1 Tablo 4.59’de ve Nedenleri ise Tablo 4.60’da gosterilmistir.

Tablo 4.59. flgi gruplarimin orman miihendisi calistrma zorunlulugu hakkindaki

gortisleri
Olumlu ve Faydali Buluyorum % Gereksiz Buluyorum %
ORKOP 88.6 11.4
OK 93.8 6.2
oiMC 82.8 17.2
OKUI 62.2 37.8

Tablo 4.60. [lgi gruplarimin orman miihendisi ¢alistrma zorunlulugu hakkindaki
diistincelerinin nedenleri

Nedeni? ORKOP % | OK% | OIMC % | OKUi %
Gerekli buluyortfm, Teknik takip ve is imkani 114 6.2 828 378
saglanmis oluyor.
Gereksiz buluyorum, Ise gitmiyorlar sadece
belgelerini kiraliyorlar, mithendisi is baginda 88.6 93.8 17.2 62.2

géremiyoruz.

Kooperatiflerin %88,6’s1, orman koyliilerinin %93,8’1 orman miihendisi ¢alismasina
sicak bakmadiklarini, orman isletme miidiirliikkleri yoneticilerinin %17,2’s1 ve
OKUTI’in ise 37,8’i ise bu degisikligi desteklememislerdir. Bunun nedeni olarak Evet
diyenler bu degisikligin gerekli oldugunu, teknik takip ve isin kontrolii agisindan
olumlu sonuglar doguracagini belirtmislerdir. Hayir diyenler ise bu degisikligi
gereksiz bulduklarint ve bu degisikligin sadece miihendislerin diplomalarim
kiralayacak ortamlar olusturdugunu ve fiiliyatta miihendislerin pek fazla uygulama

alaninda olmadiklarini belirtmislerdir.

Ilgi gruplarmin dikili satislarda orman miihendisi ¢alistirma zorunlulugu getirilmesi
hakkindaki goriisleri arasinda istatistiksel olarak anlamli bir farkliligin olup

olmadigini test etmek amaci ile yapilan Kruskal-Wallis analizi sonuglari Tablo
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4.61°de ve gruplar arasi farkliliklarin test edildigi Mann-Whitney U testi sonuglari
ise Tablo 4.62°de gosterilmistir.

Tablo 4.61. Ilgi gruplarimin orman miihendisi ¢alistirilma zorunlulugu iizerine
gruplar arasi Kruskal-Wallis analiz sonuglar

Ranks Grup N Mean Rank
ORKOP 70 236,77
Orman miihendisi OK 193 248,19
calistirilmasi 0OIMC 29 85,55
zorunlulugu —
OKUI 135 180,91
Toplam 427
ORKOP 70 236,16
OK 193 249,22
Nedeni? 0iMC 29 84,22
OKUI 135 180,03
Toplam 427
Test Statistics(a,b) Orman Miihendisi ¢aligtirma zorunlulugu Nedeni
Chi-Square 108,161 116,071
df 3 3
Asymp. Sig. ,000 ,000

Tablo 4.62°de de goriildiigi iizere Analiz sonucunda ilgi gruplarinin bu degisiklik
hakkindaki diisiinceleri ve nedenleri {izerine verdikleri yanitlar arasinda istatistiksel
olarak anlamli diizeyde farklilik bulundugu belirlenmistir (H = 108,161, SD=3,
p=0,000 / H = 116,071, SD=3, p=0,000 ). Farkin hangi grup ya da gruplardan
kaynaklandigin1 bulmak i¢in Mann-Whitney U testleri yapilmistir. Bonferroni
diizeltmesi uygulanarak tiim etkiler i¢in anlamhilik diizeyi 0,013 olarak kabul
edilmistir. Buna gore ilgi gruplarindan Kooperatifler ile OIM arasinda (U=291,
p=0,000, r=-0,681 / U=291, p=0,000, r= -0,681), Kooperatifler ile OKUI (U=3480,
p=0,000, r=-0,275 / U=3480, p=0,000, r= -0,275), OK ile OIM (U=678, p=0,000, r=-
0,665 / U=1113, p=0,000, r=-0,703), OK ile OKUI (U=8925, p=0,000, r=-0,381 /
U=8806, p=0,000, r=-0,404) ve OIM ile OKUI arasinda (U=1077, p=0,000, r=-
0,343, / U=1077, p=0,000, r=-0,343,) istatistiksel olarak anlamli bir fark oldugu
tespit edilmistir.

o1




Tablo 4.62. [lgi gruplarimin orman miihendisi ¢alistirilma zorunlulugu iizerine
gruplar arasit Mann-Whitney U testi analiz sonuglart

Orman Etki katsayis1
Mean Sum of mithendisi .
Grup No N Rank Ranks calistirma Nedeni a =Z/N(Na+Nb)
zorunlulugu
Mann-
Orman ORKOP 70 126,64 8865,0 . 6,380,000 6,337,000
- - Whitney U
mithendisi Wilcoxon
¢aligtirma OK 193 133,94 25851,0 W 8,865,000 8,822,000
zorunlulugu
Toplam 263 Z -1,353 -1,670 0,01 -0,089/-0,109
Asymp.
ORKOP 70 126,03 8822,0 Sig. (2- 0,176 0,095
Nedeni tailed)
OK 193 134,17 25894,0
Toplam 263
Mann-
Orman ORKOP 70 60,34 4224,0 . 291,000 291,000
- - Whitney U
mithendisi Wilcoxon
caligtirma OoiM 30 25,03 726,0 W 726,000 726,000
zorunlulugu o e 55 Z 6,871 6,871 0.01 | -0681/-0,681
ORKOP 70 60,34 4224,0 Asymp.
Nedeni 0iM 30 25,03 726,0 Sig. (2- 0,000 0,000
Toplam 100 tailed)
Orman ORKOP 70 120,79 8455,0 - 3,480,000 3,480,000
- o Whitney U
mithendisi Wilcoxon
caligtirma OKUI 135 93,78 12660,0 W 12,660,000 12,660,000
zorunlulugu
Toplam 205 Y4 -3,942 -3,942 0,01 -0,275/-0.275
Asymp.
ORKOP 70 120,79 8455,0 Sig. (2- 0,000 0,000
Nedeni tailed)
OKUI 135 93,78 12660,0
Toplam 205
Mann-
Orman OK 193 122,49 23640,0 ; 678,000 639,500
- - Whitney U
mithendisi Wilcoxon
caligtirma oiM 30 38,38 1113,0 W 1,113,000 1,074,500
zorunlulugu
Toplam 223 Y4 -9,769 -10,481 0.01 -0.665/-0.703
Asymp.
OK 193 122,69 23678,5 Sig. (2- 0,000 0,000
Nedeni tailed)
OiM 30 37,05 1074,5
Toplam 222
Mann-
Orman OK 193 185,76 35851,00 X 8,925,000 8,806,500
- - Whitney U
mithendisi Wilcoxon
¢aligtirma OKUI 135 134,11 18105,00 W 18,105,000 17,986,500
zorunlulugu
Toplam 328 z -6,905 -7,317 0,01 -0.381/-0.404
Asymp.
OK 193 186,37 35969,50 Sig. (2- ,000 ,000
Nedeni tailed)
OKUI 135 133,23 17986,50
Toplam 328
. Mann-
Orman OIM 30 52,14 1512,00 . 1,077,000 1,077,000
- - Whitney U
mithendisi Wilcoxon
¢aligtirma OKUI 135 89,02 12018,00 W 1,512,000 1,512,000
zorunlulugu
Toplam 165 Z -4,398 -4,398 001 -0.343/-0.343
Asymp.
oiM 30 52,14 1512,00 Sig. (2- ,000 ,000
Nedeni tailed)
OKUIL 135 89,02 12018,00
Toplam 165

6877 sayili tamimle birlikte is gilivenligi ve cevreye daha duyarli dikili satigin

yapilmasini nasil degerlendiriyorsunuz? sorusuna ilgi gruplarindan alinan yanitlar

Tablo 4.63’da gosterilmistir.
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Tablo 4.63. llgi gruplarimin is giivenligi ve cevreye duyarlilik hakkindaki tamim
degisikligi hakkindaki goriisleri

ORKOP OK OiM OKUi
(%) (%) (%) (%)
Cevre ve iscilerin saglig1 agisindan olumlu 25,7 20,2 73,3 59,3
Isleri yavaslatiyor 47,2 41,5 26,7 34,1
Degisen bir sey yok 27,1 38,3 - 6,6

Tablo 4.63’den de goriildiigii tizere ORKOP iiyelerinin %47,2’si, orman kdyliilerinin
%41,5°1, OIM’nin %26,7’si ve OKUlI’lerin %34,1°i is giivenligi ve ¢evreye duyarl
tiretim yapilmasi hakkindaki tamim degisikliginin islerin yavaglamasina neden
oldugunu belirtmislerdir. Verilen cevaplarin nedenleri soruldugunda, %1,4’1 is
giivenligi kural ve ekipmanlarinin islerin yavaglamasina neden oldugunu, %12,9°u is
giivenligi ekipmanlarinin ergonomik ag¢idan rahat olmadigini belirtmislerdir. Bu
konuda ilgi gruplarinin verdigi cevaplarin istatistiksel olarak anlamli farklilik
gosterip gostermediginin belirlenmesi amaci ile yapilan Kruskal-Wallis analiz sonuglari

Tablo 4.64°de ve anlamli farklilik bulunan gruplarin belirlenmesi amaci ile yapilan Mann-

Whitney U testi sonuglari ise Tablo 4.65’de gosterilmistir.

Tablo 4.64. Iigi gruplarimin is giivenligi ve cevreye duyarl iiretim hakkindaki
goriislerine dair gruplar arasit Kruskal-Wallis analiz sonuglar

Ranks Grup Frekans Mean Rank
ORKOP 70 232,92
. OK 193 257,34
Is Giivenligine uygun oiM 29 149.88
iretim — :
OKUI 135 153,14
Toplam 428
Test Statistics(a.b) Is Giivenligi
Chi-Square 75,603
df 3
Asymp. Sig. ,000

Tablo 4.64 ve 4.65de goriildiigii tizere 6877 sayili tamimle birlikte is glivenligi ve
cevreye daha duyarli dikili satis hakkinda ilgi gruplarmin diisiinceleri arasinda
anlamli diizeyde farklilik bulundugu (H = 75,603 SD=3, p=,000) ve Kooperatifler ile
Orman kéyliileri (U=5735, r=-0,10), Kooperatif ile OIM (U=607, r= -0,314),
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Kooperatif ile OKUI (U=2787, r=-0,351), Orman kéyliileri ile OIM (U=1510, r=-
0,283), Orman kéyliileri ile OKUI (sirasiyla U=6584, 1=-0,448) ve OIM ile OKUI

(U=1793, r=-0,061) arasinda verdikleri cevaplarin anlamli diizeyde farklilik

gostermektedir.

Tablo 4.65. Iigi gruplarmmin is giivenligi ve cevreye duyarli iiretim hakkindaki
gortislerine dair gruplar arasi Mann-Whitney U testi sonuglari

Is Etki katsayist
giivenligi
Grup No N Mean Sum of ve gevreye élsyngzp_ a
P Rank | Ranks duyarhlik ta?l'e 0 =Z/N(Na+Nb)
hakkindaki
diizenleme
~ Mann-
2Z_,| ORKOP | 70 | 118,85 | 8081,50 | Whitney | 5735500 | 098
B5s5 U -0,10
5E O Wilcoxon 0.01 -0,351
52%S| OK | 193 | 13528 | 26109,50 W 8,081,500
=g
= Toplam | 263 Z -1.654
Mann-
ORKOP | 68 | 12851 | 873850 | Whitney | 2787500 | ,000
U
OKUI | 135 | 88,65 | 11967,50 W"\C,SXO” 11967500
Toplam | 203 7 -5,007
Mann-
ORKOP | 68 | 5457 | 3710,50 | Whitney | 607,500 001
U
OiM | 30 | 3595 | 104250 W"\C,SXO” 1,042,500
0,314
Toplam 98 Z -3,1183 0.01 -0.283
Mann-
OK | 193 | 118,17 | 22807,50 | Whitney | 1510500 | ,000
U
OiM | 30 | 67,00 | 194550 W"\CA‘;XO” 1945500
Toplam | 223 Z -4,235
Mann-
OK | 193 | 197,88 | 38191,50 | Whitney | 6,584,500 | 000
U
OKUi | 135 | 116,77 | 15764,50 W"\CA‘;XO” 15,764,500
-0,448
Toplam | 328 Z -8,121 0.01 -0.061
Mann-
OiM | 30 | 76,84 | 222850 | Whitney | 1793500 | 410
U
OKUI | 135 | 83,71 | 11301,50 W"\CISXO” 2228500
Toplam | 165 Z -0,824
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Dikili satig 6demelerinin vadeli olarak yapilmasi dikili satig alimlarinin artmasinda
rol oynamakta midir? sorusuna ilgi gruplarmin verdigi yanitlar Tablo 4.66°da

gosterilmistir.

Tablo 4.66. ligi gruplarimn dikili satis 6demelerinin vadeli yapilmasimn dikili sats
alimlart iizerindeki rolii hakkindaki goriisleri

ORKOP OK OIM OKUI
Dikili satisi arttirir 98,6 73 73,3 94,8
Dikili satis1 arttirmaz 14 25,4 10 52
Fikrim yok - 1,6 16,7 -

Tablo 4.66’da goriildigii lizere ORKOP katilimcilarimin = %98,6’s1, orman
kdyliilerinin %73’li, OIM katilmcilarinin %73,3’ii ve OKUI’lerin %94,8°1 vadeli
O0demelerin dikili satig alimlarini artiracagini diisiinmektedirler. Verilen cevaplarin
gruplar arasinda farklilik gosterip gdstermedigi lizerine yapilan analiz sonuglari ise

Tablo 4.66 ve 4.67°de gosterilmistir.

Tablo 4.67. ligi gruplarimin vadeli satisin dikili satis alimlart iizerindeki etkileri
hakkindaki goriislerine dair gruplar arasi Kruskal-Wallis analiz

sonuclart
Ranks Grup Frekans Mean Rank
ORKOP 70 232,92
Vadeli Satig OK 193 257,34
OiM 29 149,88
OKUI 135 153,14
Toplam 427
Test Statistick (a.b) Vadeli Satig
Chi-Square 43,603
df 3
Asymp. Sig. ,000

Tablo 4.67 ve 4.68 incelendiginde, ilgi gruplarinin diisiinceleri arasinda anlamli
diizeyde farklilik bulundugu goriilmektedir (H=43,603 SD=3 p=0,000). Analiz
sonucunda, ilgi gruplarindan, kooperatifler ile orman kdéyliileri (U=50285, r=-0,274,
p=0,000), kooperatifler ile OIM (U=747, r=-0,413, p=0,000), kooperatifler ile OKUI
(U=4547, r=-0,09, p=0,000), OK ile OIM (U=2682, r=-0,03, p=0,000), OK ile OKUI
(U=10172, r=-0,279, p=0,000) ve OIM ile OKUI (U=1501, r=-0,306, p=0,000)

arasinda verdikleri cevaplarin anlaml diizeyde farkli oldugu belirlenmistir.
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Tablo 4.68. Iigi gruplarimin vadeli satisin dikili satis alimlart iizerindeki etkileri
hakkindaki  goriiglerine dair gruplar arasi Mann-Whitney U testi

sonuclari
Vadeli Etki katsayis1
Satsin ) A vmp
s | | e | sm ok s | S|
L tailed) =Z/\(Na+Nb)
uzerindeki
etkisi
Mann-
~ | ORKOP | 70 | 107,34 | 751350 | Whitney | 50285,00
=i U
o~ A
2| ok | 193 | 14095 | 2720250 | “NEOOM | 7513500
o O
£ 2 | Toplam | 263 z -4,456 000 | 001 | -274.768731
§3 Mann-
=z | ORKOP | 70 | 10046 | 703250 | Whitney | 4547,500
OKUI | 135 | 104,31 | 1408250 W"SSXO” 7032,500
Toplam | 205 z 1314
Mann-
ORKOP | 70 | 4617 | 3232 | Whitney 747
u
oiM 30 | 5924 | 1718 W"flsxon 3,232
Toplam | 100 z 4,133
P 000 | 001 4133
Mann-
oK 193 | 110,90 | 21403 | Whitney 2,682
u
: Wilcoxon
0iM 30 | 11552 | 3350 W 21,403
Toplam | 223 4 -0.466
Mann-
oK 193 | 179,30 | 34604 | Whitney | 10,172
u
OKUI | 135 | 14335 | 19352 W"f/\‘jxo” 19,352
Toplam 328 z -5,069
000 | 001 | -279.8887028
Mann-
0iM 30 | 98,22 | 294850 | Whitney | 1,501,500
u
OKUI | 135 | 79,12 | 10681,50 W"f/\‘;xo” 10,681,500
Toplam 165 z -3,932

2013 yilinda degisen (6877 sayili)) tamim ile peyderpey satisin kaldirilmasin

destekliyor musunuz? ve neden? sorularina katilimcilardan alinan yanitlar Tablo

4.69ve Tablo 4.70’de verilmistir.
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Tablo 4.69. Ilgi gruplarinin peyderpey satis usuliin 6877 sayili tamim ile kaldirilmas:
hakkindaki diisiinceleri

Destekliyorum % Desteklemiyorum %
ORKOP 14.3 85.2
OK 5.2 94.8
OIM Calisanlari 100 0
OKUi 0 100

Tablo 4.70. Ilgi gruplarinin peyderpey satis usuliin 6877 sayili tamim ile kaldirilmas:
hakkindaki diisiincelerinin nedenleri

ORKOP % | OK % | OIMC % | OKUI %

Maddi yetersizlikler, Pesin Para bulmakta zorlaniyoruz 87.1 22.3 - -

Alanin tamamina girilmis oluyor, daha fazla is imkani

129 52 - -
olmus oluyor.

Kendimiz alamadigimiz i¢in miiteahhitle is yapilmasi
gerekiyor sigorta sorunu yasandigi iginde kooperatifle is - 725 - -

yapiyor

Isin zamaninda bitmesi i¢in _ ) 46,4 )

Isin kontroliiniin saglanmas1 ve karigikliklarin

onlenebilmesi i¢in - - 53.3 -

Kiigiik igletmeler i¢in zararli, kaldirilmasini ve eski

oo - - - 100
uygulamanin devam etmesini istiyoruz

Tablo 4.69 ve 4.70’de goriildiigii tizere kooperatiflerin %85,2’si, orman koyliilerinin
%94,8’i, OKUI’nin ise tamami bu uygulamay: desteklemediklerini belirtmislerdir.

Buna karsin OIM katilimcilarin tamami bu uygulamay1 desteklemislerdir.

Katilimcilarda ORKOP iiyelerinin %87,1’1 maddi yetersizliklerin ve nakit para
bulmaktaki zorluklar1 goriislerinin nedeni olarak belirtirken, orman kdoyliilerinin
%72,5’1 bireysel olarak alinamadigi i¢in miiteahhitler ile birlikte calisiimasi
gerektigini ancak sigorta iicretleri nedeniyle de anlasmazliklar yasandigimi, OKUT’ler
ise kiiciik isletmelere zarar verdigi i¢in bu uygulamay1 desteklememe nedeni olarak

belirtmislerdir.

Ilgi gruplarinin peyderpey satis uygulamsinin kaldirilmas: hakkindaki goriisleri
arasinda istatsitiksel olarak anlamli farkliligin bulunup bulunmadigi hakkindaki

analiz sonuglar1 Tablo 4.71 ve 4.72’de verilmistir.
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Tablo 4.71. Ilgi gruplarinin peyderpey satis usuliin 6877 sayili tamim ile kaldirilmas:
hakkindaki diistincelerine dair gruplar arasi Kruskal-Wallis analiz sonu¢lart

Ranks Grup N Mean Rank
ORKOP 70 208,50
Peyderpey satisin .OK 193 227,94
kaldirilmasi hakkindaki OIMC 29 25,50
gorisler OKUI 135 2337,42
Toplam 427
ORKOP 70 60,97
Nedenleri OK 193 159,58
oiMC 29 274,17
OKUI 135 358,22
Toplam 427
Test Statistics(a.b) Peydigplfg Ifggﬁgg?é‘;;:rlmm Nedenleri
Chi-Square 242,208 336,770
df 3 3
Asymp. Sig. ,000 ,000

Tablo 4.72. Iigi gruplarimin peyderpey satis usuliin 6877 sayili tamim ile kaldirilmas:
hakkindaki diisiincelerine dair gruplar arasi Mann-Whitney U testi sonuglar

Peyderpey Etki
satigin katsayisi
Grup No N Mean | Sum of kaldirilmasi | Nedenleri a _
Rank Ranks hakkimndaki r=
o Z/N(Na+Nb)
goriisler
Pevd Mann-
CYOETPEY | orRkOP | 70 | 12321 | 8625 | Whitney | 6140 1743
satigin u
kaldirilmasi Wilcoxon
hakkindaki OK 193 135,19 26091 W 8625 4228
gorisler e | 263 Z 2457 | —10,362 | 0,01 '%’t%g'
Asymp. '
ORKOP 70 60,41 | 422850 | Sig. (2- ,014 ,000
Nedenleri tailed)
OK 193 157,97 | 30487,50
Toplam 263
Pevder Mann-
EYOETPEY | orRKOP | 70 | 6043 | 4370 | Whitney 145 ,000
satigin u
kaldlrllmas'l : Wilcoxon
hakkindaki | OIMC 30 20 580 W 580 2,485
gorlsler o 5lam | 100 Z 7,903 | -8953 | 0.01 '%’g%%'
Asymp. '
ORKOP 70 35,50 2485 Sig. (2- ,000 ,000
Nedenleri tailed)
OIMC | 30 85 2465
Toplam 100
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Tablo 4.72’nin devami

Peyderpey Mann-
satisin ORKOP 70 93,86 6570 Whitney 4095 39500
kaldirilmasi — WiICL(J)xon
hakkindaki | OKUI 135 107,74 14545 W 6570 2524
gortsler oo m T 205 Z 4071 | -13,925 | 0,01 '%’%%'
Asymp. '
ORKOP 70 36,06 2524 Sig. (2- ,000 ,000
Nedenleri tailed)
OKUI 135 137,71 18590
Toplam | 205
Peyderpey Mann-
OK 193 125,25 24173 Whitney 145 140
satigin U 0871 -
kaldirilmasi - Wilcoxon 0.01 0’ 673
hakkindaki | OIMC 30 20 580 W 580 18,861 '
gorisler I m | 223 Z 12,483 | -9,645
Asymp.
Nedenleri OK 193 97,73 18861 Sig. (2- ,000 ,000
tailed)
OIMC 30 203,17 5892
Toplam 222
Peyderpe "
YOEIPEY 1 ok 193 | 161,50 | 31,170 | Whitney | 12449 | 171,500
satigin U
kaldirilmasi = Wilcoxon
hakkindaki | OKUI 135 168,79 | 22,786 W 31170 18892 0121 -
gorisler o em | 328 Z 2195 | 16483 | 9 | 0910
Asymp.
Nedenleri OK 193 97,89 18,892 Sig. (2- ,028 ,000
tailed)
OKUI 135 259,73 | 35,063
Toplam | 328
Mann-
Peyderpey | v | 30 | 1550 | 449 | Whitney 14 29
Satl$ll'l U
kaldirilmasi — Wilcoxon
hakkindaki | OKUI 135 96,89 13080 W 149500 464
gorisler I o T 165 Z 12506 | -12,346 | 0.01 '%’%ﬁ'
Asymp. '
Nedenleri OiMC 30 16 464 Sig. (2- ,000 ,000
tailed)
OKUI 135 96,79 13066
Toplam 165

Tablo 4.71 ve 4.72 incelendiginde gruplarin beyan ettikleri goriisler arasinda
istatistiksel olarak anlamli bir farkliligin oldugu goériilmektedir (H=242,208, SD=3,
p=0,000 / H = 366,770, SD=3, p=0,000). Ilgi gruplarindan, kooperatifler ile orman
koyliileri (U=1743 r=-0,639, p=0,000), kooperatifler ile OIMC (U=145, r=-0,790,
p=0,005 ve U=000, r=-0,895, p=0,005), kooperatifler ile OKUI (U=4085, r=-0,284,
p=0,000 / U=39,5, r=-0,973, p=0,000), 2 ile 3 (U=145, r=-0,871, p=0,000 ve U=,140,
r=-0,673, p=0,000), orman koyliileri ile OKUI (U=,171,5, r=-0,910, p=0,000) ve

59




OIMC ile OKUIL(U=14,500, r=-0,973, p=0,000 / U=29,000, r=-0,961, p=0,000)
arasinda verdikleri cevaplar bakimindan istatistiksel olarak anlamli farkliliklar
bulunmaktadir. “Koylerin ¢evrelerindeki ormanlarda yapilacak tiretimlerde yore
disindan sahislarin ihaleye katilmalarimi nasil degerlendiriyorsunuz?” sorusuna

verilen yanitlar Tablo 4.73 ve 4.74’da gdsterilmistir.

Tablo 4.73. Koy cevrelerindeki dikili satislara ydre disi katihm hakkindaki ilgi
gruplarimin goriisleri

Olumlu (%) Olumsuz (%)
Kooperatif - 100
OK 94.3 5.7
0oiMC 50 50
OKUI 89.6 104

Tablo 4.73 incelendiginde kooperatif ¢alisanlarinin tamaminin, orman koyliilerinin
%94,3’tinliin ve OKUI’lerin ise %89,6’sinin  bu uygulama degisikligini
desteklemedikleri goriilmektedir. Bunun yaninda OIMC’ye bagh katilimcilarinda
%350’s1 benzer sekilde diisiindiigii goriilmektedir.

Tablo 4.74. Koy c¢evrelerindeki dikili satislara yore disi katilim hakkindaki ilgi
gruplarinin goriiglerinin nedenleri

ORKOP % OK % OIMC % OKUi %
Kendi sinirlar igerisindeki koyliilerle caligmali 100 93.2 3.3 89.6
Calisabilir (isgiicii yetersizse) 0 6.2 13,3 104
Rekabet - - 3.3
Isin yavaslamasi dava boyutu - - 26.7
Daha diisiik fiyattan devlete kazang - - 30
Thaleyi alan sahis kendi isgilerini ¢alistirabilir - - 235

Tablo 4.74°den de goriilecegi iizere ORKOP katilimcilari, orman kdyliileri ve OKUI
katilimcilarinin genel olarak benzer sekilde eski diizenin devamindan yana olduklari
ve isletmelerin kendi sinirlari icerisindeki orman koyliileri ile ¢alismaya devam

etmeleri yoniinde bir goriisii bulunmaktadir. Buna karsin OIMC calisanlarinin sadece
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%3,3’1 eski yontemin devam etmesi gerektigini belirtmektedirler. Igi gruplarinin
yore disindan isgiler ile ¢alisabilmeye olanak veren diizenleme hakkindaki goriisleri
arasinda istatistiksel olarak anlamli bir farkliligin bulunup bulunmadig1 ve anlamh
farkliliklarin hangi gruplar arasinda oldugunun belirlenmesi amaciyla yapilan analiz

sonuclar1 Tablo 4.75 ve 4.76°da verilmistir.

Tablo 4.75. Iigi gruplarimin yére disindan isciler ile calisabilmeye olanak veren
diizenleme hakkindaki goriisleri dair gruplar arasi Kruskal-Wallis
analiz sonucglart

Ranks Grup Frekans Mean Rank
ORKOP 70 234
Yore dis1 isci OK 193 221,83
caligmasi hakkindaki OIMC 29 123,57
goriisler OKUI 135 211,56
Toplam 427
ORKOP 70 212,50
OK 193 200,13
Nedeni 0IMC 29 413,00
OKUI 135 191,86
Toplam 427
Chi-Square Yore disi is¢i ¢aligmasi hakkindaki goriigler Nedeni
df 71,556 242,812
Asymp. Sig. 3 3
,000 ,000

Tablo 4.76. ligi gruplarmin yére disindan isciler ile calisabilmeye olanak veren
diizenleme hakkindaki goriisleri dair gruplar arast Kruskal-Wallis analiz
sonuglart Mann-Whitney U testi sonuclar

Yore dist Etki katsayis1
Mean | Sum of 1561 .
Grup No N Rank | Ranks hiilllinmda;lii Nedeni | a =Z/N(Na+Nb)
goriisler
sre d Mann-
Y"ir;i 1| ORKOP | 70 | 1375 | 9625 | Whitney | 6370 6335
caligmast WiI;xon
hakkindaki OK 193 |130,01 | 25,091 W 25091 25056
gorisler = e 263 Z 2,037 | -2,031 |0,01|-0.125 -0.125
Asymp.
ORKOP 70 138 9660 Sig. (2- ,042 ,033
Nedeni tailed)
OK 193 |129,82 | 25056
Toplam 263
Yore dist Mann-
is¢i ORKOP 70 57,50 4025 Whitney 490 ,000
caligmast ) 0.01| -0.649-0.671
hakkindakd | 5 e 30 3390 | gos  [WIHCOXON | o5 | 545
goriisler W
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Tablo 4.76’nin devami

Toplam 100 Z -6,499 -6,718
Asymp.
ORKOP 70 35,50 2485 Sig. (2- ,000 ,000
Nedeni tailed)
OIMC 30 85 2465
Toplam 100
. Mann-
Yoirsegflsl ORKOP | 70 110 | 7700 | Whitney | 4235 4235
¢alismasi Wilc%xon 0,01 | -0.501-0.501
hakkindaki OKUI 135 99,37 13415 W 13415 13415
gorlsler ™ oolam | 205 Z 2,784 | -2,784
Asymp.
ORKOP | 70 110 | 7700 | Sig. (2- ,005 ,005
Nedeni tailed)
OKUI 135 99,37 13415
Toplam 205
. Mann-
Yoir;flsl OK 193 | 118,17 | 22807,50 | Whitney | 1510,50 ,000
calismasi - Wilcg)xon
hakkindaki | OIMC 30 67,09 | 1945,50 W 1945,50 |18721,50
gorisler = em T 223 Z 7471 | 12,826 | 0.01 | -0.480 -0.859
Asymp.
Nedeni oK 193 97 | 18421 | Sig. (2- ,000 ,000
tailed)
OIMC 30 208 6032
Toplam 222
Yore dist Ma-mn_
isci OK 193 | 167,65 | 32,357 Wh:jney 12,419 12486,5
galismast . o Wilcoxon
hakkindaki OKUI 135 | 159,99 | 21,599 W 21,599 21666,5
gorisler = e T 328 Z 1566 | 1,368 |o01| ~0-0859-
0.0755
Asymp.
Nedeni OK 193 | 167,30 | 32,289 Sig. (2- 117 117
tailed)
OKUI 135 |160,49 | 21,666
Toplam 328
Yore dist ; Ma-mn_
isci OIMC 30 54,59 1583 Wh:jney 1148,00 ,000
galismast . o Wilcoxon
hakkindaki OKUI 135 88,50 11947 W 1583 9180
gortsler o | 165 Z 5,280 | -10,986 | 0.01 | -0.411 -0.855
Asymp.
Nedeni oiMC 30 150 4350 Sig. (2- ,000 ,000
tailed)
OKUI 135 68 9180
Toplam 165

4.75 ve 4.76 incelendiginde yore dist isgilerin ¢alismast hakkindaki goriislerin ilgi
gruplar1 arasinda istatistiksel olarak farkliliklar bulundugu goriilmektedir (H=71,556,
SD=3, p=0,000 / H = 242,812, SD=3, p=0,000). Hgi gruplar igerisinde kooperatifler
ile OIMC (U=490, r=-0,649, p=0,000 ve U=,000, r=-0,671, p=0,000), kooperatifler

62



ile OKUI (U=4235, r=-0,501, p=0,005 ve U=4235, r=-0,501, p=0,005), orman
koyliileri ile OIMC (U=1510, r=-0,480, p=0,000 ve U=,000, r=-0,859, p=0,000), ve
OIMC ile OKUi.(U=1148, r =-0,411, p=0,000 ve U=,000, r=-0,855, p=0,000)
arasinda verdikleri cevaplar bakimindan istatistiksel olarak anlamli farkliliklar

bulunmaktadir.

“Ayn1 yil igerisinde iki defa tahsis talebinde bulundugu halde satis anlagmasini
imzalamayanlarin yeni bir ihaleye katilimmnin iptal edilme yetkisini nasil

degerlendiriyorsunuz?” sorusuna verilen yanitlar Tablo 4.19°da gosterilmistir.

Tablo 4.77. Satis anlasmas: imzalamayanlarin yeni ihaleye katilmalart hakkindaki
ilgi gruplarimin goriigleri

Olumlu % Olumsuz %
ORKOP 82.9 17.1
QK 93.8 6.2
OIMC 100 0
OKUI 98.5 15

Tablo 4.77°de goriildigi tizere ORKOP iiyelerinin %82,9’u orman kdyliilerinin
%93,8’1, OIMC’lerin tamami1 ve OKUJ’lerin ise %98,5’i olumlu, bulmuslardir. Bu
kisileri neden olarak degisikligin suiistimallerin engellenmesine olanak saglamasini
belirtmislerdir. Olumsuz olarak degerlendirenler ise alicinin gerektiginde sartlar
begenmeyebilecegini ve vazgegebilecegini belirtmislerdir. Ilgi gruplarinm satis
anlagsmas1 imzalamayip yeni bir ihaleye katilmalar1 hakkinda 1ilgi gruplariin
goriisleri arasinda istatistiksel olarak anlamli bir farkliligin bulunup bulunmadig: ve
anlamli farklhiliklarin hangi gruplar arasinda oldugunun belirlenmesi amaciyla

yapilan analiz sonuglar1 Tablo 4.78 ve 4.79’de verilmistir.

Tablo 4.78. Iigi gruplarmun sats anlagmast imzalamayanlarin yeni ihaleye
katilmalarina olanak veren diizenleme hakkindaki gériiglerine dair
gruplar arast Kruskal-Wallis analiz sonuglart

Ranks Grup Frekans Mean Rank
Satis anlagmasi ORKOP 70 237,01
imzalamayanlarin yeni OK 193 214,92
ihaleye katilmalari 0iMC 29 200,50
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Tablo 4.78’in devami

OKUI 135 203,66
Toplam 427
ORKOP 70 237,60
OK 193 214,27
Nedeni OIMC 29 201,00
OKUI 135 204,16
Toplam 427
Chi-Square Yore disi isci ¢alismast hakkindaki goriisler Nedeni
df 21,047 21,804
Asymp. Sig. 3 3
,000 ,000

Tablo 4.79. Ilgi gruplarmin satis anlasmast imzalamayanlarin yeni ihaleye
Katilmalarina olanak veren diizenleme hakkindaki goriislerine dair
gruplar arast Kruskal-Wallis analiz sonuglart Mann-Whitney U testi sonuglart

Grup No N | Mean | Sum Satis anlagmast | Nede a Etki
Rank | of imzalamayanlar ni katsayisi
Rank m yeni ihaleye =Z/N(Na+N
S katilmalari b)
hakkindaki
goriisler
Satig anlagmas1 | ORKO | 70 | 113,5 | 7950 Mann- 113,57 7950 | 0.0
imzalamayanlar P 7 Whitney 1
m yeni ihaleye 9]
katilmalari OKUI | 13 | 97,52 | 1316 | Wilcoxo 97,52 13165
hakkindaki 5 5 nw
goriisler Topla | 20 z -4,205 -4,205
m 5
Nedeni ORKO | 70 | 1135 | 7950 | Asymp. ,000 ,000
P 7 Sig. (2-
tailed)
OKUI | 13 | 97,52 | 1316
5 5
Topla | 20
m 5

Yapilan istatistik analizde gruplar arasinda konu hakkindaki diistinceler ve nedenleri
bakimindan anlamli farkliliklar oldugu belirlenmistir (H=21,047, SD=3, p=0,000 ve
H=21,804, SD=3, p=0,000). Ilgi gruplarindan, 1 ile 2 (U=6058, r=-0,649, p=0,012 /
U=,6017, r=-0,671, p=0,007), 1 ile 4 (U=3985, r=-0,501, p=0,000 ve U=3985, r=-
0,501, p=0,000) arasinda verdikleri cevaplar bakimindan istatistiksel olarak anlamli

farkliliklar bulunmaktadir.

“Uretim ve pazarlama periyodunda siire yetiyor mu?” sorusuna katilimcilarin verdigi

yanitlar Tablo 4.80°de gdsterilmistir.
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Tablo 4.80. Uretim ve pazarlama icin
gruplarinin gériisleri

verilen siirenin yeterliligi hakkinda ilgi

Evet (%) Hayir (%) Bazen (%) Fikrim yok (%)
ORKOP 35.7 20 17.1 27.1
OK 6.7 1.6 3.1 88.6
OKUi 12.6 0 8.1 79.3

Tablo 4.80’da goriildiigii iizere ORKOP katilimcilariin %35,7’si, orman koyliistiniin
%6,7’si ve OKUT’lerin ise %12,6’s1 bu siirenin yeterli oldugunu belirtmektedir. Bu

konuda fikir beyan etmeyenlerin oran1 oldukca yliksek oldugu goriilmektedir.

Yapilan istatistiksel analiz sonucunda iki grup arasinda Uretim ve pazarlama igin
verilen siirenin yeterliligi lizerine yapilan degisiklige dair belirtilen goriisler ve

nedenleri arasinda anlamli bir farklilik bulunmamistir (H=171, SD=2, p=0,918).

17.01.2012 tarihinde 6521 sayili tamime eklenen ve sonrasinda 02.01.2013 tarihli
6877 sayili tamimde de bulunan gen¢ mescerelerdeki dikili satis uygulamalarina
yonelik diizenlemelerin iki tamim arasinda kisa bir siire olmasindan dolayi
incelenmek istenmistir. Bu amacla “gen¢ mescerelerde siklik bakimi ve dikili satig
hakkinda yapilan yeni diizenlemelere dair olumlu ya da olumsuz buldugunuz
durumlan belirtiniz” seklinde sorulan soruya ilgi gruplarindan hi¢ kimse cevap

vermemistir.
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5. SONUCLAR VE TARTISMA

Arastirma sonuclar1 OIMC’nin biiyiik boliimiiniin (%56,7) dikili satis1, iiretim
maliyetlerinin disiiriilmesi, orman koyliileri ve kooperatiflerine is imkan1 ve kazang
saglanmas1 ve piyasa sartlarina uygun iretim yapilmasini saglamasi amaciyla
destekledigini gostermektedir. Benzer sekilde Trabzon Orman bélge miidirligii
ormancilik Orgiitii yoneticileri, dikili agac satiglarinin ortaya ¢ikmasinin nedenini
agirhikli olarak %77,8 ile “Uriinlerin orman depolarinda beklemesinden dogan
olumsuz kosullarin 6nlenmesi” fikrini 6ne stirmektedirler. %72,2’si “Devlet Orman
Isletmelerinin iiretim maliyetlerini azaltmas1” goriisiinii savunmuslardir (Islamoglu,
2010). Yapilan arastirmalar orman genel miidiirliigiiniin tamimlerini ve daha once
yapilmis c¢aligmalar1 destekler niteliktedir. Dikili satig, tirlinde beklemeden
kaynaklanan verim kaybi ve ekonomik kayiplarin giderilmesini sagladigi gibi bir
yandan da OK ve ORKOP’lara kendi islerini yapabilme, daha fazla kazang

saglayabilme ve piyasaya uygun iiretim yapilabilme firsati saglamaktadir.

Yaptigimiz ¢aligmada orman isletme miidiirliigli ¢alisanlarinin yaklasik %97’si dikili
agag satisini olumlu karsiladiklarini ifade ederken, orman kdéyliilerinin yaklasik %81,
ORKORP yoneticilerinin %54°{, odun kokenli iirlin isleyicilerinin ise %44’ olumlu
karsiladiklarini ifade etmislerdir. Alkan vd., (2011) tarafindan yapilan arastirmada
ise; orman koyliilerinin %36,8’1, yiiklenicilerin %50°si ve ormancilik orgiitii teknik
elemanlarmin da %61,6’s1 dikili aga¢ satis uygulamalarini olumlu bulmustur.
Yapilan goriismeler neticesinde orman koyliileri ve kooperatifleri dikili aga¢ satisi
uygulamasinin genel manada olumlu oldugunu ancak yapilan degisikliklerin
kooperatif ve koylilleri bu uygulamaya karst olumsuz diisiinceye sevk ettigi
sonucuna varilmaktadir. Calismalar arasindaki orman kdoyliilerinin oranlarinda ki

farkliliklarin sebebinin bolgesel olarak degisiklik gdsterdigi diigiiniilmektedir.

Orman igletme miidiirligii ¢alisanlarinin yaklasik biiyiik bir cogunlugu (%77) dikili
satts uygulamasinin orman suglarmmin azalmasi iizerine etkisinin olmadiginm
diistinmektedir. Azalma oldugu goriisiinii savunanlar dikili aga¢ satisinda OK ve

kooperatifleri aktif rol aldigindan bu uygulamayla ormanlar1 sahiplenme oldugunu ve
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suclarin koyliilerce bertaraf edildigini ifade etmislerdir. Dogu Karadeniz bolgesinde
yapilan bir ¢alismada ise yiiklenicilerin “’verim ylizdeleri tutmadi, zarar ettim’’
gerekcesiyle liretimde calisan koyliilerin paralarini anlastiklar1 miktarlarin altinda
O0deme gayreti igerinde olmalari (Alkan vd., 2011) akabinde iirectimde calisanlari
kagak agac kesmesine tesebbiis etmelerine neden oldugunu belirlenmistir. Bu durum
kendi koyiiniin ormanin da iiretim yapan yiiklenici, iiretim sirasinda ormani koruma
cabasi i¢eresinde oluyor (Alkan vd., 2011) diisiincesini gegersiz kilmaktadir tezi ile
azalmasinda etkisi yoktur cevabini verenleri destekler niteliktedir. Yapilan
calismalardan ¢ikarilacak sonuglara gore, dikili satista kontroliin zor oldugunu ve
kontroliinii saglayacak yeterli teknik personelin olmadig: takdirde orman suglarinda

azalmanin olmayacag1 anlasilmaktadir.

Dikili satisin yiirtirliige girdigi tarihten itibaren orman isletmesi ile OK arasinda ki
iliskilere bakildiginda OIMC’nin yaklasik %25°i iliskilerin kétiiye gittigini, %17’si
ise iyiye gittigini diisinmektedir. Trabzon Orman Bolge Miidiirligiinde yapilan bir
calismada ise orman isletmesi ile OK arasindaki iligkiler acgisindan bakildiginda,
ormancilik Orgiitii yoneticilerinin %33,3’ti OK ile orman isletmesi arasindaki
iligkilerde iyilesme olmadigin1 sdylemektedirler. %27,8’1 aradaki iligkilerde iyilesme
oldugunu, %16,7’s1 i1se iki grup arasindaki iliskilerde oldukca iyilesme oldugunu
belirtmistir (Islamoglu, 2010). Calismalar arasindaki farkliliklar incelenecek olursa
bunun bolgesel farkliliklardan kaynaklandigi sonucuna varilacaktir. Ciinkii Trabzon
orman bolge miidiirliigli ile Kastamonu orman bolge miidiirliigliniin toplam dikili
damgada ki dikili satig yiizdeleri arasinda benzerlik s6z konusu degildir. Ornegin
2017 yilinda Kastamonu orman bolge miidiirliigiiniin dikili satis yiizdesi %21,3 iken
Trabzon orman bolge midirligiinin dikili satig yilizdesi %75,2’dir (OGM, 2018).
Kastamonu ormanlarinda yapilan dikili satigin ge¢misi uzun yillara dayanmadigindan
dolayi iliskilerde biranda degisiklik olmas1 zaten beklenen bir durum degildir. Ancak
orman koyliillerin yaklasitk %82’si orman isletme miidiirliikleri ile sorun
yasamadiklar1 anket sonuclarindan anlasilmaktadir. Koyliilerin sorulari genel
ifadelerle daha fazla is imkani olmast ve birim fiyatlardaki diistikliiglin
giderilmesidir. Dikili satiglar 1996 yilinda ¢ikarilmasina ragmen c¢ogu isletmede

uygulanmamis normal {retim yontemiyle satiglar gerceklestirilmistir. Kotiiye
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gittigini belirten igletmeler ise dikili satis1 almaya maddi giicli yetmeyen ve dikili
satis1 benimseyememis orman koyliilerinin bulundugu isletmeler oldugunu, orman
koyliilerinin vahidi fiyat sistemiyle ¢alismaya alismis olduklar1 ve isveren olarak
orman isletme miidiirliikklerini benimsediklerinden dolay1r dikili satis yapildigi

takdirde iliskilerde kotiiye gitme meydana geldigini sonucuna vartlmistir.

Orman isletme miidiirliigii ¢alisanlarinin dikili agag satigi tiretiminde en ¢ok tercih
edilen tercih ettikleri gruplar yaklasik olarak %30 oraninda OK, %40°’1 kooperatif,
%23,3’1 herhangi bir kalifiye orman isgisi, %6,7 oraninda ise yiiklenicilerdir. OK ve
kooperatifin tercih edilmesinin sebebi, bolgede orman koyliisline glivenin daha fazla
olmasi tahsisli dikili satigin orman igletmesi ile orman koyliileri arasindaki iligkinin
diizenlenmesine yardimci olabilecegi diisiincesi, orman kdoyliilerinin ormanlarina
daha 1iyi sahip ¢ikarak orman yanginlari, usulsiiz faydalanma ve kacakeiliga karsi
ormanlar1 daha iyi korumasi agisindan desteklendigi sonucuna varilmistir. Miiteahhit
ve odun kokenli iirlin igleyicilerine yaptirma istekleri, 6zel isletmelerin teknik
donanim ara¢ ve gerecglere sahip olduklari, pazarlama ve isin takibi konusunda bilgi
sahibi olduklarindan dolay: tercih edilmektedir. Kalifiye orman is¢isine yaptirma
istekleri ise isin saglikli ylriiyebilmesi i¢in kimin iiretim yaptigindan c¢ok nasil
yapildiginin 6nemli oldugunu diisiinmektedirler. Hatta bir isletme sefi ‘Ormanda
agac kesme ve boylama operatorliigli kursunu almis, yas ortalamasi aktif ¢alismaya
elverisli mekanizasyonla ¢evreye ve emvale zarar vermeden c¢alisma yapan
profesyonel ekiplerin ¢aligmasini isterim’ cevabin1 vermistir. Miiteahhitlerin
desteklenmesinin az olmasinin sebebi de yiiklenicilerin agik arttirmali yolu ile degil
de, kooperatif ya da orman kdyliileri ile anlasip onlarin {izerinden tahsisli dikili satisa
girmelerinden dolayidir. islamoglu 2010 yilinda yaptigi galismasinda Ormancilik
orgiitli yoneticileri dikili satis1 yapma tercihine gére %55,6 ile orman kdyliilerini,
%30,6 ile odun kokenli iirlin isleyicileri ve %11,1 ile kooperatiflerin yapmasim
istediklerini belirtmistir. Bu iki ¢alisma birbirini destekler niteliktedir. Sonug olarak
orman idaresi OK ve orman kooperatiflerini desteklemekte ve fazlasiyla

giivenmektedir.

KOBM’ de ¢alisan OIMC’lerin yaklasik %43’i dikili aga¢ satis1 yontemlerinden

tahsisli dikili satis ve agik arttirmali olmak tizere her ikisini de tercih etmektedirler.
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%40’1 tahsisli dikili aga¢ satis1 tercih etmekte, %13,3’1 acgik arttirmali dikili agag
satisim1 etmektedirler. Islamoglu 2010, Trabzon OBM’ de yaptig1 calismada ise
ormancilik orgiitii yoneticilerinin, isletmeleri agisindan dikili satis yontemlerinin
%44,4’ 1 hem tahsisli hem de agik artirmali yontemin iyi oldugunu, %30,6’s1 agik
artirmalt dikili satisin iyi oldugunu, %16,7’si tahsisli dikili satigin iyi oldugunu,
%8,3’1i ise hicbirinin iyi olmadigini ifade etmistir tezi birbirini destekler niteliktedir.
KOBM de tercih nedenlerini kisaca agiklamak gerekirse, her ikisini tercih edenler
mevcut duruma gore degisiklik gosterebilecegini ve bu iki ydntemin birbirini
tamamladigini diisiinmektedirler, acik arttirmali dikili satig1 tercih edenler ise biiyiik
sahalarda makineli ¢aligma is¢i yeterliligi ve sonrasinda pazarlama sorunlart ile
karsilasilmamasi i¢in acik arttirmali satiglart tercih etmektedirler. Ayrica bir orman
isletme calisan1 * Orman kdyliisiiniin bagi1 bahgesi tarlasi gibi bir¢ok isi var o yiizden
tiretim siiresi uzuyor ise baslama saati ge¢ oluyor, ancak yiiklenici ya da 6zel
firmalar sadece bu is i¢in personel getirip sabahin ilk saatlerinde ise basgliyor. Ciinkii
yiiklenici biran o6nce isi bitirip alandan ayrilmak istiyor. Buda bizim tercih
sebebimizi etkiliyor’ demistir. Tahsisli dikili agac¢ satist yontemini tercih eden
calisanlar ise kooperatif ve OK yararlanmasi i¢in tahsisli dikili agag¢ satisini tercih

etmektedirler.

Kastamonu bolgesinde 6nemli bir sorunda simir ihtilafidir. Kastamonu ormanlari
gayri resmi olarak orman koyliilerince paylagtirllmis ve en kiigiik bir smir
tartismasinda orman isletmesi zor durumda kalmaktadir. Bu baglamda orman isletme
calisanlarinin yaklagik %601 liretimde sorunlara neden oldugu gerekgesiyle sinir
ihtilafi olan alanlarin {iretime agilmasindan kagindiklarini belirtmiglerdir. %23
civarinda bir oranda da hukuki sorunlarla karsilastiklarini, taraflarin birbirini tehdit
etmeye varan noktalara geldiklerini ve bu yiizden isin yavaglamasina neden
olduklarmi belirtmislerdir. %20’s1 ise devlet menfaati gerekcesiyle 6zellikle bakim
gerektiren ormanlarda bazi durumlarda agik arttirmali dikili satis yontemiyle satisa
ciktiklarin1 ifade etmislerdir. Ancak yiiriirlikten kaldirilan ve yiiriirliikte olan
tamimlerde sosyal baskinin ve problemin oldugu alanlarda dikili satig
yapilmayacaktir ibaresi yer almaktadir. Buna ragmen orman genel miidiirliigii dikili

satiglarin  hizlandirilmas: ile ilgili yazilar yayinlamaktadir. Bunun i¢in orman
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isletmelerinin orman koyliilerini ikna etmesi gerekmektedir. Ornek verilecek olursa
Kastamonu ilinin bir beldesinde, 40-50 yildir iiretim yapilmayan bir alanda, isletme
sefi agaclarin idare siirelerinin doldurduklarini ve kesilmesinin gerekli oldugu
konusunda koyliileri ikna etmis ve alan agik artirmali dikili satis yontemi ile tiretime
verilmistir (Islamoglu, 2010). Bu gelismelerin orman-halk agisindan olumlu

geligsmeler oldugu soylenebilir.

Dikili satis uygulamasmin orman koyliisiine etkisi iizerine OIMC’lerin %90°1 orman
koyliilerinin gelirlerinin arttigini ve iyi yonde etki yaptigini agiklamislardir. Soyle ki:
Orman kdyliileri tiriinleri kabuklu degerlendirmek isteyen yiiklenicilerle ¢alistiklar
zaman vahidi fiyattan daha fazla para kazanmis ve daha kolay is yapmis
olmaktadirlar. Dikili satis orman koyliileri acisindan sigortali calismaya imkan
verdiginden dolayr OK {izerinden iyi yonde etki ettigini ayrica dnceleri bélmeden
depoya nakliyesiyle kazan¢ saglayan orman koylilerinin daha uzak mesafelere
nakliye gergeklestirerek daha fazla kazang sagladiklarini belirtmiglerdir. Dogu
Karadeniz bolgesinde yapilan ¢alismada ‘Dikili satis ihalesini alanlarin mallar1 uzak
sehirlere tasindig1 igin orman koyliileri daha iyi kazaniyorlar’ (Alkan vd., 2011) tezi
orman isletme c¢alisanlarinin diisiincelerini destekler niteliktedir. Calisanlarin %10’u
ise orman kdyliilerinin bu iiretim sekline adapte olamadigimi ve koyliilerin genel
olarak maddi durumlarinin dikili satisa elverisli olmadigin1 beyan etmislerdir. Buna
karsin OK’lerin sadece %12’si dikili satisin gelirlerini artirdigini belirtmistir. Ayrica
bolgede yasayan OK’lerin %751 dikili agag satigt uygulamasinin orman koyliisiine
zarar verdigini, %25°1 ise dikili satisin 1y1 yonde etki ettigini belirtmislerdir. Orman
koyliileri ile orman isletme ¢alisanlar1 arasinda konuya bakis agilar1 oldukga farklidir.
Orman koyliileri agisindan degerlendirilmek gerekirse nakliye orman koyliileri igin
oldukca onemli bir ge¢im kaynagidir. Isi alan yiiklenici nakliyeyi kendi
sagladigindan orman koyliisiinlin bu is sahasinda yeri kalmamaktadir. Ayrica kdy
disindan daha ucuza is¢i getirmek gibi durumlarda yasanmakta ve orman kdyliileri
acisindan olumsuz karsilanmaktadir. Ayrica orman kdoylileri dikili alsalar dahi
tiriinleri ellerinden ¢ikarmada zorlanmislar, pazarlama sorunu ile karsilasmislardir.

Olumlu karsilayan orman kdyliileri ise dikili satista bolge itibariyle dikili satislarda
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iretim isinin zor bir kismi1 olan kabuk soyma sikintisinin olmadigini vahidi fiyattan

daha fazla paraya ¢alistiklar i¢in olumlu baktiklar1 sonucu ¢ikmaktadir.

Aragtirma alan1 kapsaminda 31. ve 32. Madde koylerine anket ¢alismasi uygulanmis
ve sonuglarina gore bolgede yasayan orman koyliilerinin yas ortalamasinin genel
olarak 41-60 yas araliginda oldugu tespit edilmistir. Orta yas grubunu temsil eden
birey sayis1 fazladir. Kastamonu ilinin geng niifus ortalamasinin yildan yila azalmasi
da Tiirkiye istatistik kurumunca belirlenmis bir tespittir. Genel gd¢ durumunu
O0grenmek lizere anket sorularinda bu kismada yer verilmistir. Elde edilen sonuclara
gore koyliilerin %281 son bes yilda aileleri i¢cinde gogiin yasandigini belirtmislerdir.
Gocge sebep etkenlerin basinda ‘Egitim, Is ve Askerlik’ yer almaktadir. Geng niifusun
az olmasi bu etkenlere baglidir. Orman kdyliilerinin egitim durumlar agirlikli olarak
ilkdgretim mezunu seviyesindedir. Universite ve dengi okul mezunu oranm1 %0,5 gibi
cok diisiik bir oranda oldugu tespit edilmistir. Orman koyliilerinin bakmakla
yiikiimlii olduklar1 birey sayilar1 yaklasik %70 oraninda 4-6 kisi araliginda oldugu
belirlenmigtir. Bolgede yasayan orman koyliilerinin hane gelirlerini olusturan ge¢im
kaynaklarin1 sadece %40’m1 ormancilik olusturmaktadir. Bunun yani sira agirhik
durumuna gore tarim, emekli maas1 ve ticarette ile de hane geliri saglanmaktadir.
Ormancilik faaliyeti olarak orman koyliilerinin yaklasik %95°1 bolgelerinde iiretim
islerinde calismaktadir. Bolgede yasayan orman koyliilerinin gelir durumlar
incelenmis ve yillik ortalama %43’liik oran ile 9000-15000 TL civarindadir. Bu gelir
araligi Tiirkiye ortalamasinin altindadir. Tiirkiye Istatistik Kurumu'nun (TUIK)
aragtirmasina gore, 2016 yilindaki ortalama yillik hane halki kullanilabilir geliri
19.139 TL’dir (TUIK, 2017). Islamoglu 2010 yilinda Trabzon Orman Bolge
Miidiirligiinde yaptig1 caligmada ise; Arastirma alaninda yapilan caligmalar
sonucunda orman koyliilerinin gelirleri ¢ogunlukla hane basina yillik 3000 TL-11000
TL arasinda yigilma olmaktadir. Calismalar arasinda iki bdlgede de orman

koyliilerinin gelir araliklarinda benzerlikler goriilmektir.

KOBM sinirlarinda yasayan orman koyliilerinin yaklasik %8’1 dikili satig almiglardir.
Dikili satig1 genellikle gelir elde etmek ve yapacak ihtiyacini karsilamak amaciyla
yapmiglardir. Orman kooperatiflerinin ise yaklasik %73’ dikili satisa basvuru

yaptiklarint belirtmisglerdir bunun nedeni olarak dikili satisin daha karli ve kolay
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oldugunu ifade etmislerdir. Odun kokenli iiriin isleyenlerin %27,4’1 dikili satisa
bagvuru yapmislardir. OKUl’lerin basvuru amaci ise istenilen ebatta taze iiretim
yapilabilmesidir. Islamoglu 2010 yilinda Trabzon OBM’ de yaptig1 calismada ise
orman koyliistiniin %36°s1 dikili satis1 almistir. Orman kooperatiflerinin ise %41,2’si,
Odun kokenli {iriin isleyicilerinin %12’si dikili satis yapmiglardir. Calismalar
arasinda orman koyliilerinin dikili satis alma oranlar1 arasinda ciddi farkliliklar
gozlenmektedir. Kastamonu bdlgesinde yasayan orman koyliilerinin dikili satis
basvuru yiizdelerinin diisiik olmasinin sebebi, orman koyliileri gegmisten giliniimiize
tiretim isciligini  benimsemeleri. Ayrica kooperatiflerin  bireysel dikili satig
alinmasina karsi ¢ikmast ve koyliilere baski yapmasi, teknik alt yapir ve 6zgiliven
eksiklikleri, dikili satisin koyliilerce tam manasiyla anlagilamamasi, maddi
durumlarindaki elverigsizlikler gibi bircok nedenler siralanabilmektedir. Bolgedeki
orman kooperatiflerinin dikili satis alma oranlarinin fazla olmasmin sebebi 6877
sayilli tamimde kooperatiflere taninan tahsisli dikili satis imkani ve calisanlarin
sosyal gilivenlik agisindan sorunlarinin olmamasidir. Bu sebeple bolgedeki odun
kokenli {iriin isleyicileri ve yiikleniciler orman kooperatiflerini iiretimde bir arag

olarak kullanmalaridir.

Dikili satislarin asil amaglarindan bir tanesi de bolgede yasayan OK ve
kooperatiflerinin desteklenmesi ve islendirilmelerinin saglanmasidir. Kastamonu
bolgesinde yasayan orman koyliilerinin yaklasik %12’si, kooperatiflerin yaklagik
u%39’1 dikili satisin maddi manada fayda sagladigimi diisiinmektedirler. Fayda
saglamadigini diislinen kesim ise 6zellikle orman kdyliileri i¢cin azimsanacak bir oran
degildir. Sonug olarak uygulama bazi kesimleri tatmin ettigi gibi bazi kesimleri

yeterince tatmin edememistir.

Dikili aga¢ satis1 tamiminde belirtilen 60 giinliik {iretim periyodunun yeterli olup
olmadig1 sonucuna bakilirsa orman koyliilerinin yaklasik %7’si siirenin yettigini,
%31 siirenin yetmedigini, %1,6’s1 siirenin bazi1 durumlarda yetip bazi durumlarda
yetmedigini belirtmislerdir. Kooperatiflerin ise %62’si siirenin yeterli oldugunu,
%20’si siirenin yetmedigini, %19’u bazen yetip bazen yetmedigi cevabin
vermisglerdir. Ancak koylii ve kooperatifin sosyo ekonomik durumu bilindigi iizere

bu oranlar OK ve orman kooperatiflerinin aldiklar1 dikili satis miktarlaria goére

72



verdikleri cevaplardir. Islamoglu 2010 yilinda yaptig1 arastirmanin anket sonuglarina
gore, ormancilik Orgiiti yoOneticilerinin, orman igletmelerinin karsilastiklar:
sorunlarda “Odun kokenli {iriin isleyicilerin / Koylii/ Kooperatiflerin zamaninda
ormandan ¢ikamamasi1” sorunu %8,3 ile asla yasanmadigini ifade etmekte, geri kalan
%91,7’lik kisim ise siklik derecesine gore bu sorunla kargilasmaktadir. Odun kdkenli
tiriin igleyicilerinin %25°i zamanin kisa olmasi sorunuyla asla karsilagmadiklarini,
geri kalan %75’lik kisim ise siklik derecesine gore bu sorunla karsilagsmaktadirlar.
Kooperatiflerin %42,8’i dikili satista zamanin kisa oldugunu ifade etmektedir. Ug
anket grubunun verdikleri cevap karsilastirildiginda dikili satislarda kesme stirtitme-
bolmelendirme, tasima ve ozellikle pazarlama periyodunda zamanin kisa olmasi
goriisii ormancilik orgiitii, odun kokenli orman {irlini isleyicileri ve kooperatifler i¢in
ortak goriistiir. Bu ortak goriiste, Dogu Karadeniz Bolgesinin cografi yapisi, hava
sartlart nedeniyle her giin arazide calisilmasinin glic olmast etken oldugu
soylenebilir. Ug grubunda bundan sikintili olmasi tamimde siire ile degisiklik
yapilmas1 gerektigini goz Oniine getirmektedir. Sonu¢ olarak yapilan arastirmalar
birbirini destekler niteliktedir. Kastamonu bélgesinin iklim yapisi sahil kesimlerinde
Karadeniz iklimi, i¢ kesimlerde de karasal iklimin hakim olmas1 iiretime geg
baglanmasi, sirli iiretim siliresinin olmasint dolayisiyla siirenin yetmemesini

agiklamaktadir.

KOBM smirlar igerisinde faaliyet gosteren orman kooperatifleri 10 ila 371 kisilik
liye sayilarindan olusmaktadir. Kooperatif yoneticilerinin %90°1 iiye sayisim yeterli
bulurken, %10’u yetersiz bulmaktadir. Uye sayisin dikili satis almakta orman
isletme miidirligl calisanlarinca belirleyici bir etken oldugu distniiliirse iiye

sayisinin kii¢lik kooperatifler i¢cin ne kadar 6nemli oldugu anlasilmaktadir.

Kooperatiflerin faaliyet alanlar1 basta ormancilik olmak tizere bunun yaninda sulama,
tarim, akaryakit, tasima isleriyle ilgilenilmektedir. Akaryakit ve tasima isiyle ugrasan
kooperatiflerin gelir durumlar ile sadece ormancilik ile ilgilenen kooperatiflerin gelir
durumlan arasinda fark bariz sekilde belirlidir. Orman kooperatiflerinin, dikili agag
satig1 yontemi ile yapilan liretim miktar1 685-15000 m? arasinda degisiklik gosterdigi,
ortalama olarak 2000-3000 m?* arasinda oldugu ve kooperatif yoneticilerinin dikili

agac¢ satisindan elde edikleri gelirin toplam gelirlerine oraninin %30 oldugu tespit
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edilmistir. Orman kooperatiflerinin yaklasik %70°1 dikili aga¢ satis1 uygulamasiyla
yiiklenicilere bagimli hale geldiklerini ifade etmislerdir. Nedenleri kisaca
aciklanacak olursa Kooperatif yoneticileri dikili satis uygulamasinin arttirilmasinin
kooperatiflere zarar verecegini diisiinmektedir. Ciinkii kooperatiflerin basvuru
asamasinda teminat gostermeleri gerekmekte maddi giicii yeterli olmayan
kooperatifler teminat yatirmada sikinti yasamaktadir. Odeyecekleri pesin parayi
bulmakta da sorunlar yasamaktadirlar. Bir diger sorunda, iretilen {riinlerin
pazarlamasi agsamasidir. Kooperatif yoneticilerin ¢ogu “devlet {iriinlinii satamiyor biz
nasil satabiliriz ki seklinde endiselerini dile getirmektedir. Dikili satigin kooperatif
disindakilere yapilmasi halinde, iiretimde ¢alisma hakki ortadan kalkmaktadir. Bu
durum da kooperatiflerde sizlanmaya neden olmaktadir (Giimiis vd., 2002). Bu
durum kooperatiflerin dikili satis uygulamasina miiteahhitlerin biinyesinde girmesine
neden olmaktadir. Dikili satisindan sikayetci olunan bir diger sorun ise iliretimde
calisgan orman kooperatif ve koyliilerinin birim fiyat usuliiyle yaptiklari iiretim-
tagima isleri sonucu 34. madde ile baltaliklardan maliyet bedeliyle yakacak odun
satis1, kooperatiflere %25 tomruk ve sanayi odunu satis1 (%25’ini diisiik fiyatla,
maliyet bedeli ile veya acik artirmali satis ortalamasiin %20 altinda fiyata) satin
alabilme haklar1 veya bedel farki ile kooperatif ve koyliilere %10 istihkak fazlalig
(Kaplan, 2005) haklar1 verilmektedir. Dikili satis uygulamasinda bu haklar
verilmemektedir. Dogu Karadeniz bolgesinde yapilan calismada katilimcilarin
normal Uretimde yer alan %25 avantajli durumunun dikili satisa aktarildiginda
%35.3’{i iyi olacagimi, %23.5°1 ise ¢ok iyi olacag1 cevabmi vermislerdir (Islamoglu,
2010). Kooperatiflerin %25 hakki bedellerinin ve ddenecek sigorta primlerinin dikili
agac satist muhammen bedelleri hesaplanirken de dikkate almmalidir (Unal vd.,
2002).

Kastamonu ilinde faaliyet gdsteren OKUTI’ler enel olarak ilkokul mezunu olup,
meslek gruplar1 agirlikli olarak marangozlardan olusmaktadir. Anketlerden ¢ikarilan
sonuglara gére OKUI’lerin yillik ortalama gelirleri yaklasik %31°lik oran ile 32.000-
50.000 TL arasinda degisiklik gostermektedir. OKUlI’lerin egitim durumlar
arastirildiginda ise yaklasitk %90’1 orman idaresi tarafindan sertifikali egitim

diizenlendigini ifade etmislerdir. OKUI isletmeler iiriin ihtiyaclarin1 %61°lik oran ile
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yiiklenicilerden karsilamakta, %17’si kooperatiflerden, yaklasik %2’si ise koy
mubhtarlarindan karsiladiklar ifade etmislerdir. Geri kalan kisim ise devlet orman
isletmelerinden karsilamaktadirlar. Dogu Karadeniz bolgesinde yapilan ¢alismada
bolgede faaliyet gosteren OKUI’lerin dikili satiglardan alman iiriin miktari
neredeyse, devlet orman igletmelerinde alinan iirlinlerin yaris1 kadar oldugunu tespit
etmistir (islamoglu, 2010). Yapilan calismalarda OKUJ’lerin iiriin temini konusunda
benzerlikler s6z konusudur. OKUT’lerin yiiklenici ve orman kooperatiflerinden alma
sebepleri orman idaresinin uyguladigi vergi fon vs. uygulamalarinin olmasiyla
riinlerin oldugu fiyatindan daha pahaliya gelmesidir. Ayrica ihaleye girdikleri
takdirde is¢ci bulma, sigorta, ara¢ gere¢ temini gibi sorunlarda yasanmaktadir.
Yapilan goriismelerde OKUI’ler koylii ve kooperatiflerle anlagtiklarini ardindan
tiretimin yapilip {liriinlerin alinmasi seklinde anlagsma yapildig1 anlagilmistir. Buradan
¢tkan sonuglara gore OKUT’ler orman kooperatifi ile kdylilyii aract olarak kullanarak

tahsisli dikili satis hakkindan yararlanmaktadirlar.

Dikili satisa acik arttirma yolu ile giren OKUI’ler ise is¢i teminini yaklasik %20

oraninda ¢alismanin yapilacagi kdyden temin ettiklerini beyan etmislerdir.
5.1. Degisen Dikili Agac Tamimi Degisikliklerine Yonelik Tartisma ve Sonuclar

Dikili agac satis1 uygulamasiyla bir yandan iiretim ve pazarlama faaliyetlerinin daha
ekonomik ve rasyonel hale getirmek, diger yandan da standardizasyon ve Olgme
hatalar1 konusunda karsilasilan sorunlar1 ortadan kaldirmak diisiincesiyle baslatilan
dikili aga¢ satist son yillarda hizla yayginlastirilmistir. Ancak, zaman iginde
uygulamada bazi sorunlarin ortaya c¢iktig1 ve dikili agac satisinin artmasiyla bu
sorunlarin  belirginlestigi  gozlenmistir. Bu nedenle, dikili aga¢ satisinin
baslatilmasindan gilinlimiize kadar uygulamada karsilasilan sorunlar tespit edilmis
olup, bu sorunlarin giderilmesi ve degisen sartlara uyumun saglanmasi maksadiyla

“Dikili Agag¢ Satis1 Tamimi” yenilenmistir (OGM, 2013)

Kastamonu ili ORKOP iiyeleri ve OKUI’lerin yaklasik %90°1 verim yiizdesi
hesabinin %1’den %2’ye ¢ekilmesinin olumlu oldugunu belirtmislerdir. Dogu

Karadeniz bolgesinde yapilmis bir ¢alismada ise Odun kokenli {iriin isleyicilerin
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%62,5’1 verim ylizdesinden memnun olmadiklarini, %12,5’1 ise verim yiizdesinden
hi¢c memnun olmadiklarini ifade etmislerdir. Neden memnun olmadiklar1 sorulunca,
odun kokenli iirtin isleyicilerin %44,8’1 “Secilen agaclar verim yiizdesini
yansitmamakta” derken, %33,3’i “Orman isletmesi verim yiizdesini dogru hesap
edememekte” demektedir. Kooperatif yoneticilerinin ise %42,8’1 verim ylizdesinde
memnun olmadiklarmi, bu sorun ise “secilen agaclar verim yiizdesini
yansitmamakta” ve “Arazi sartlar1 nedeniyle bélmecigin genel deger kaybr dikkate
almmamakta” ifadesini kullanmislardir (islamoglu, 2010). Yapilan calismalar
arasinda benzerlik s6z konusudur. Dikili satis uygulamasiin en 6nemli asamasi
verim yiizdesi tespitidir. Oyle ki ihaleye ¢ikilirken verim yiizdesinin sonuglarina gére
cikilmakta iiretilecek iiriin miktar1 yaklasik olarak belirlenmektedir. Bolmeyi teslim
edecek hassas 6l¢iimler yapilmadig: takdirde orman idaresi veya alict maddi zarara
ugrayabilmektedir. Verim yilizdesinin varolan durumdan yiiksek hesaplandigi
durumlarda alic1 iiretilmeyen malin bedelini 6demek zorunda kalmaktadir. Bu durum
6877 sayili tamimde de belirtilmistir. ilgili tamimim 2,5. Maddesinde ‘Deneme agaci
ve verim ylizdesi tespit tutanagi alicilari bilgilendirmek acisindan satis dosyasina
konulacak, ancak bunun satis sonrasi ¢ikacak emval i¢in hicbir sekilde baglayici
olmadig1 belirtilecektir.” Ibaresi yer almaktadir. Ayrica ilgili tamimin 5.maddesinde
orman idaresi ‘Yapilan Olcii tespitleri sirasinda, dikili satistan elde edilen toplam
irlin miktar1; verim ylizdesinin %10°u lizerinde gergeklesmesi halinde durum isletme
miidiirliigince bolge midirligine bildirilir. Bolge midirligince kurulacak
komisyon marifetiyle alicinin da katilabilecegi sekilde en ge¢ bir hafta igerisinde
durum incelenerek herhangi bir usulsiizlik olup olmadigimi tespitle isletmesine
bildirilecektir. Usulsiizlik olmasi durumunda mevzuat geregince cezai islem
yapilacaktir. Usulsiizliik yoksa {iriniin nakline izin verilecektir.” Ibaresi sorunun
kaynagini aciklar durumdadir. Ciinkii idare hesaplanan verim yiizdesinden az {iriin
cikmast halinde ag¢ig1 karsilamamaktadir. Bu durumda satic1 olan orman idaresi ile

alicilarin aralarindaki iliskiyi zedelemektedir.

6788 sayili tamimde transport sorunu yaganan alanlarda dikili satis yapilmayacaktir.
Maddesi eklenmistir. Konu hakkinda Kastamonu da faaliyet gosteren orman

kooperatifleri odun kokenli {iriin isleyicileri ve orman koyliilerine konu hakkinda ki
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goriigleri  sorulmustur. Kooperatiflerin yaklasik %60°1 6521 sayili tamimde
transportta sorunlar yagandigini, %16’s1 ise sorun yasamadiklarini, 6877 sayili tamim
ile %58,6’s1 sorunun ¢ozildigini ve %14’ sorunun devam ettigini ifade
etmislerdir. Orman koyliilerinin yaklasik %92°si dikili satis almadiklarindan soruya
cevap vermemislerdir. Orman koylilerinin yaklasik %7°si 6521 sayili tamimde
transport sikintist yasadiklarini, %1°1 ise sorun yasanmadigini belirtmisler, tamim
degisikliginden sonra ise %6,2’si sorunun ¢oziildiigiinii, %2’si ise sorunun devam
ettigini belirtmislerdir. OKUI’ler 6521 sayili tamime gore %10,43’i degisiklikten
Once transportta sorun yasadiklarini, %4,4’i ise daha oncede sorun yaganmadigini
belirtmiglerdir. 6877 sayili tamimde iSe %14’ sorunun diizeldigini, %1°1 sorunun
devam ettigini ifade etmislerdir. %85°1i cevap vermemislerdir. Tagima tiretim isinin
en Onemli asamasidir. Boylama ve bdlmeden ¢ikarmada mevcut yollarla ilgili
sorunlar ortaya g¢ikmaktadir. Bu durumun dikili satis paydaslarinin dikili satisa
uygulamasina olan fikirlerini olumsuz etkiledigi goriilmektedir. Ayrica tiretim isinde
gerek miiteahhitler gerekse OKUD’ler cesitli makineler kullanmakta ve kesilen
iriinlerin nakliyesinde kamyon ve tir gibi araglar kullanilmaktadir. Anket ¢alismalari
sirasinda yapilan goriismeler neticesinde KOBM’ligii sinirlarinda da bu tiir yol
sorunlarinin oldugu anlasilmistir. Yol ag1 bulunmayan bolgelerde alicilar kesim
alanina ulasamamaktan yakinmaktadir. Bu durum iiretim alanina ulagsmaktan yakinan
orman koyliilerini yola yakin bolgelerden kacak kesim yapmaya zorlamaktadir. 6877
sayil1 tamim ile gelen degisiklikte bu sorun bir nebzede asilmis oldugu sonucuna

varilmaktadir.

30.04.2013 Tarih ve 23776183.310.03.04-78 Sayili Talimat ile degisik 6877 sayili
tamimin 8.maddesinde dikili aga¢ satig1 yaptirmak isteyen gergek ve tiizel kisiler,
Bolge Miidiirliigli dahilinde 60 giinliik iiretim periyodunda 500 m? ve {izeri satiglar
i¢cin ihalenin kesinlesmesini miiteakip satis yaptirmadan once, 5531 sayili Orman
Miihendisligi, Orman Endiistri Miihendisligi ve Agac Isleri Endiistri Miihendisligi
Hakkinda Kanun uyarinca orman iiriinleri tiretimi alaninda yetkili orman miihendisi
veya orman yiiksek miihendisi ¢alistirmasiyla ilgili olarak; Kooperatiflerin yaklasik
%89’u dogru bulmadiklarini, %11°1 ise olumlu bulduklarin1 agiklamiglardir. Orman

koyliilerinin yaklasik %94°ti orman miihendisi c¢aligmasina sicak bakmadiklarini,

77



%6’s1 ise desteklediklerini belirtmislerdir. Orman idaresi calisanlarina gore ise
yaklasik %83’ Evet, %17’si Hayir cevabini vermislerdir. Odun kokenli {iriin
isleyenlerin yaklasik %62°si Evet 38’1 ise Hayir cevabini vermislerdir. Neden olarak
ise Evet diyenler gerekli buluyorum, teknik takip ve isin kontrolii a¢isindan
olumludur. Hayir diyenler gereksiz buluyorum, ise gitmiyorlar sadece belgelerini
kiraliyorlar, miihendisi is basinda gérmiiyoruz demislerdir. Yapilan goériismeler ve
anket caligsmalar1 neticesinde orman miihendislerinin ¢ogu zaman iiretim sahasina
bile gelmediklerini sadece evraklar iizerinde isin parcasi olduklar1 goriillmektedir.
Ancak tamimde belirtildigi {izere orman miihendislerinin danismanlik acgisindan ve
alici ile orman idaresi arasinda ki teknik takibin saglanmasi agisindan Onemli
olduklart bir gercektir. Yener 2014 yilinda yaptig1 calismasinda da dikilide ¢alisan
orman miihendislerinin, orman isletme seflerinin bolmelerde ki sorumluluklarini
azaltmasa da, bolmelerde ¢ikabilecek sorunlar da muhataplariin yiikleniciler yerine
bolmede c¢alisan orman miihendislerinin olmasi teknik elemanlarin sorunlar karsisin

da islerini kolaylastirdigini belirtmistir.

6877 sayili tamimde is giivenligi esaslarina uygun iiretim yapilmast maddesi
eklenmistir. Bu maddenin paydaslar acisindan degerlendirmesi yapilmis ve orman
kooperatiflerinin verdikleri cevaplarin yaklasik olarak yiizdeleri verilmistir. Buna
gore; %26’s1 ¢evre koruma ve isgilerin saghigi agisindan olumlu karsiladiklarini,
%47’si islerin yavaglamasimma neden oldugunu, %26’s1 ise degisen bir sey yok
cevabini vermislerdir. Ayrica %1,4’1 islerin yavaglamasina neden oluyor %4,3
degisen bir sey yok %12,9’u ise is giivenligi ekipmanlar1 ergonomik agidan rahat
degiller. Cevabmi vermislerdir. Orman koyliilerinin cevaplari ise %41,5 Islerin
yavaglamasina neden oluyor, %36,8’1 degisen bir sey yok, %20,2’si ¢cevre koruma ve
is¢ilerin sagligi acisindan olumludur cevabini vermislerdir. %1,6’s1 fikrim yok
seklinde ifade etmislerdir. Orman Isletme Miidiirliigii ¢alisanlarinin %73,3’ii gevre
koruma ve is¢ilerin saglig acisindan olumlu, %26,7°si degisen bir sey yok cevabini
vermislerdir. OKUI’lerin ise %59,3’ii ¢evre koruma ve iscilerin sagligi acisindan
olumlu, %34,1°i Islerin yavaslamasia neden oluyor, %6,7’si ise degisen bir sey yok
cevabin1 vermislerdir. Goriildiigli lizere orman kooperatifleri ve orman koyliileri is

saghig ve gilivenligi konusunda bilgisiz ve ilgisiz durumdadir. Fakat ormancilik
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faaliyetlerinde, is kazalari agirliktadir. Ancak bundan daha oOnemli ve fark
edilemeyen saglik sorunu; asir1 ve etkili fiziki stres olusturan sicak veya soguk hava
halleri ile giiriiltli, vibrasyon etkisi ve kontrol edilemeyen g¢evresel faktorlerin de
etkisiyle ortaya c¢ikan mesleki hastaliklardir. Duyma bozuklugu siirekli basing ve
giiriiltii etkisi sonucu ortaya ¢ikmaktadir. Yeni Zelanda’da yapilan bir ¢alismada, 15
y1l odun iiretim iginde calisan iscilerin yarisinda duyma bozuklugu meydana geldigi
belirlenmistir (Poschen, 1993). Bu calisma tamime eklenen maddeyi destekler
niteliktedir. Bu durumun ortaya ¢ikmasinda en biiyiik etkende orman iscilerinin is
sagligt konusunda egitimsiz olmalaridir ayrica orman isgileri is giivenligi
ekipmanlarinin pahali ekipmanlar olmasi yiiziinden buna sicak bakmadiklar1 yapilan
goriigmelerde belirtmislerdir. Fakat Finlandiya'da orman iiretim islerinde c¢alisan
is¢ilerle yapilan bir ¢alismada; baslhik, goz koruyucu, giivenli eldiven, pantolon ve
bot gibi kisisel koruyucu ekipman kullanimi sayesinde yillik yaralanma olaylarinda
%20 azalma oldugu, bunlar i¢inde de yaralanmalarin en c¢ok botlar sayesinde
onlendigi tespit edilmistir (Klen vd., 1984). Bu ¢alisma ekipmanlarin is giivenligi
acisindan ne kadar dnem tasidigini gostermektedir. Orman koylii ve kooperatiflerinin
bir diger sikintis1 ise is glivenligi ekipmanlarinin ergonomik olmamasidir.
Ergonomik olmayan is giivenligi ekipmanlari, is sagligini ve kaza riskini arttirmaya
sebep olmaktadir. Degisen tamim ile orman idaresinin satict ve sorumlu olarak is

kazalarini onleyici tedbirler ve yaptirimlar yapmasi dngoriilmektedir.

Degisen tamim ile peyderpey satis ile alakali hiikiimler ilgili maddeden kaldirilmistir.
Bu konu ile ilgili kooperatiflerin, orman koyliilerinin, OIMC’lerinin, OKUTI’lerin
yaklasik olarak goriisleri ifade edilmistir. Kooperatiflerin %85°1 desteklemedigini,
%15°1 destekledigini  belirtirken. Neden olarak desteklemeyenler maddi
yetersizlikler, Pesin Para bulmakta zorlaniyoruz. Cevabini verirken, destekleyenler
alanin tamamina girilmis oluyor, daha fazla is imkan1 olmus oluyor. Cevabinm
vermiglerdir. Orman  koyliilerinin ~ %95’1  peyderpey satisin  kalkmasim
desteklemediklerini, %5°1 desteklediklerini beyan etmisler neden olarak ise kendimiz
alamadigimiz i¢in miiteahhitle is yapilmasi gerekiyor sigorta sorunu yasandigi igin
miiteahhitler kooperatiflerle is yapiyor, Maddi yetersizlikler, Pesin Para bulmakta

zorlamyoruz, yine destekleyenler alanin tamamina girilmis oluyor, daha fazla is
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imkan1 olmus oluyor. Cevabini vermislerdir. Orman Isletme Miidiirliigiinde
calisanlarin bu konu hakkinda ki goriisleri de su sekildedir. Tamami %100 oraninda
peyderpey satis uygulamasimin kalkmasinin desteklediklerini belirtmislerdir. Neden
olarak ise bliyiik bir kismi isin kontroliiniin saglanmasi, karisikliklarin 6nlenebilmesi
ve isin zamaninda bitmesi i¢in desteklediklerini belirtirken ayrica sadece maddi giicii
olanlarin dikili satisa girmesini istediklerini belirtmislerdir. OKUJI’lerin ise yine
%100’ destelemediklerini neden olarak kiigiik isletmelere zarar verdigini, eski
uygulamaya geri doniilmesi gerektigini savunmaktadir. Anket ¢aligmasi neticesinde
peyderpey satis hususunda alic1 ve satict arasindaki fikir uyusmazliginin ¢ok fazla
oldugu goriilmektedir. Bu farkin en biiyiik nedeni OK ve orman kooperatiflerinin
tepkisi yol agcmistir. Peyderpey satisin kalkmasiyla alanin tamami i¢inde biranda
pesin para Odenmis olacaktir. Bir anca biiylik miktarlarda parayr bir araya
getiremeyen orman koyli ve kooperatifleri miiteahhitlerle anlasmak durumunda
kalmiglardir. Diger yandan orman isletme midirliigii c¢alisanlarini son derece
memnun etmistir. Goriismeler sirasinda OIMC peyderpey satisin kalkmasiyla toplam
satisin bir seferde yapilmasinin ara satis bedellerinin yatirilmamasi gibi sorunlari
ortadan kaldirdigin1 bu maddenin kaldirilmasiyla orman isletme seflerinin biraz olsun

rahatladiklarini ifade etmislerdir.

Yore disindan sahislarin kendi bolgelerinde calismast hakkinda kooperatif
calisanlarinin tamami dogru bulmadiklarini, orman kdylilerinin %94t dogru
bulmadiklarini, %6’s1 ¢aligmasinda sikintt yok dogru buluyorum cevabini
vermislerdir. OKUT’lerin  %90’1 ¢alismalarini  dogru  bulmuyorum, %10’u
calisabilirler dogru buluyorum cevabini vermislerdir. Neden olarak kisaca
“calismasimi dogru bulmuyorum ¢iinkii her isletme kendi yoresiyle caligmalidir”
goriisiine ileri siirmektedirler. Normal karsilayanlar ise “is giiclinlin yetersiz oldugu
durumlarda ¢alisabilir” cevabini vermislerdir. Orman Isletme Miidiirliigii calisanlar:
ise %50 oraninda dogru buluyoruz. %50 oraninda dogru bulmuyoruz seklinde cevap
vermiglerdir. Neden olarak ise %30’u daha yiiksek fiyattan devlete kazang
saglanabiliyor, %27’si igin yavaglamasi dava boyutu, %24’ ihaleyi alan sahislarin
bazen yore halki disinda is¢i calistirmasi, %13l is giicli yetersizse mecbur

calistirmak gerekir. %31 rekabet saglanabilmesi i¢in, yine %3’ ¢alismasini dogru
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bulmuyorum c¢iinkii her isletme kendi yoresiyle ¢alismalidir cevabini vermislerdir.
Anket sonuglar1 incelenecek olursa orman koyliileri ve kooperatiflerinin bu durum
karsisindaki olumsuz tutumlar1 kendi 1s potansiyellerini engelleyebilecegi
gerekgesiyle beklenilir bir sonugtur. Yore disindan kisiler Kastamonu bdlgesinde
calistiklar1 zaman, Kastamonu ekonomisi son derece olumsuz olarak etkilenecektir.
Uretimden elde edilen gelirin &nemli bir kismi baska sehirlerden gelen yiiklenicilere
aktarilmis olacaktir ki orman kdyliisiinden esnafa, nakliyat¢isindan tiiccarina kadar
her kesim de onemli maddi kayiplara neden olunacaktir. Ancak bazi durumlarda
Ornegin, bolgede ki is¢i sayisinin yetersiz olmasi ve sinir ihtilafi olan bolgelerde yore

disindan kisilerin ¢alismasina olumlu bakilmaktadir.

6877 sayili tamim ile ayn1 yil igerisinde iki defa tahsis talebinde bulundugu halde
satig anlasmasini imzalamayanlarin yeni bir ihaleye katiliminin iptal edilme yetkisini
verilmistir. Kooperatiflerin yaklasik %83’ olumlu, %17’si olumsuz karsiladiklari
belirtmiglerdir. Orman koyliilerinin yaklagik %94°tG  olumlu, %6’s1 olumsuz
karsilandig1 beyanini vermislerdir. Orman Isletme Miidiirliigii calisanlarinin tamami
olumlu karsiladiklarimi, OKUI’ler ise yaklasik %981 olumlu bulup, %2’si olumsuz
bulmuglardir. Neden olarak ise ayni oranlarda olumlu diistinenler suiistimal, olumsuz
diisiinenler, hakli sebepleri vardir. Sartlar1 begenmeyebilir o ylizden kabul
etmeyebilir. Cevabin1 vermislerdir. Orman isletmelerinin bu maddeyi olumlu
karsilamalari, bu durumu vahametini aciklar durumdadir. Gruplar arasinda
diistinceler bakimindan degisiklik olmadigi goriilmektedir. Orman koyliileri,
kooperatifleri, OIMC ve OKUTI’ler dikili satisin ciddi bir is oldugu ve buna hazir olan

kisilerin yapmasi gerektigini belirtmislerdir.

6877 sayili tamim ile eklenen orman yonetimi sertifikasyonuna uygun iiretim
yapilmas1 ve bunun sartnamede belirtilmesi ile ilgili maddenin uygulanabilirligi
hakkinda orman igletme miidiirliigli calisanlarinin yaklasik %63’i Evet, %24’
Hayir, %13’ii Kararsizzm cevabim vermislerdir. Evet, cevabmi veren OIMC
sertifikasyon ¢aligmalari is¢i saglig1 ve is giivenligine pozitif katkilar saglamaktadir.
Sertifikasyon siireci ve sonrasinda profesyonel ¢alismaya ve is giivenligine verilen
onem ve bunun sonucunda da calisanlarin KKE kullanimi artmis, iiretimde

yaralanmaya ve Oliimlere sebep olan is kazalarmin sayisi azaldigi belirtilmistir.
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Sertifikasyonun bir diger katkist da iirlin verimliliginde ortaya ¢ikmaktadir.
Sertifikasyonla beraber standartlara ve mevzuatlara uygun bilingli liretime daha da
onem verilerek, iiretilen emvalin verim ve kalitesi arttigi, bunun sonucunda da
iiretilen emvale olan talebin ve satilan emvalin piyasa degerinin artacagi miihendisler

tarafindan dile getirilmistir (Geng, 2014).

Satis 0demelerinin vadeli olarak yapilmasi dikili satig alimlarinin artmasinda rol
oynamakta midir? Sorusuna kooperatiflerin yaklasik %97°si, Orman koyliilerinin
yaklasik %73’ OIMC’lerin %731, OKUI’lerin ise %95’ satis ddemelerinin vadeli
olarak yapilmasi konusunda olumlu karsilandigini ve bu durumun dikili satisa talebi
arttiracagini ifade etmislerdir. Dikili satis tamimlerinde belirtilen “Satis, alicinin
istemesi halinde, pesin bedelle yapilabilecegi gibi satisa konu mal (DKGH’nin)
bedelinin %....."1 ile, vergi, fon ve har¢lar pesin , bakiye %.....mal bedeli ve tekabiil
eden faiz toplamina karsilik ipotekten gayri devletge kabul edilen kiymetler teminat
olarak alinmak suretiyle vadeli satig yapilabilir.” Maddesinde ki vadeye konu olan
devletce kabul edilen kiymetler teminat alinmak suretiyle yapilmasi maddi durumu
yerinde olmayan orman koylii ve kooperatiflerini rahatsiz etmektedir. Teminat olarak
degerli mallar gosteremeyen kooperatif ve koyliler vade imkanindan

yararlanamamaktadir.
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6. ONERILER

Fiyat hesaplamalarinda, {iriin siniflandirilmasi genel olarak endiistriyel odun ve
yakacak odun seklinde ¢ikabilecek miktar belirlenmelidir. Yiiklenici, liretim bittikten
sonra, Oncesinde hesaplan miktar ile ¢ikan toplam hacmi karsilastirarak firma
acisindan zarar s6z konusu ise ya da orman isletmesinin bir zarar1 olusmus ise
tiretime baglanmadan Once alinacak teminat mektubu bir glivence olarak sakli
kalmak kosulu ile taraflarin zarar1 giderilebilir. Bu sekilde her iki tarafta zarar

etmemis ve haklarindan mahrum kalmamis olacaktir.

Fiyat belirlemede diger bir etkende iiretim yapilan isletmenin ayni yilin veya bir
onceki yilin agik arttirmali ortalama satig fiyatlar1 ile degil de, donemin piyasa
verileri ile daha gercekei bir hesaplama yapilmalidir. Ayrica yiiklenicilere sunulan
fiyatlarda kesinlikle kar marj1 birakilmalidir. Bu durum da zarar etme s6z konusu

olmayacagindan dikili satiga bakis agis1 da degismis olacaktir.

Yeni tamim ile getirilen orman miihendisi ¢alistirma zorunlulugu ile alakali sistemli
bir calisma periyodu belirlenmelidir. Miihendisler isin basindan sonuna kadar isin
takibini yapmal1 gerekli egitimleri ve denetlemeleri yapmalidir. Ayrica miithendisler

orman isletme sefleri ile birlikte koordineli ¢aligmalidir.

Dikili aga¢ satisinda iiretim i¢in verilen 60 gilinliilk siire sabit olmamali ve isin
miktarma gore degisiklik gostermelidir 100 m3’liik bir is ile 5000 m3’lik isin
bitirme siiresi ayn1 olmamalidir. Ayrica siire belirlenirken bdlgenin iklimi ve fiziki

kosullar1 da g6z onilinde bulundurmalidir.

Verim ylizdesi belirlemede, bolmeyi tam anlamiyla temsil edecek grupta ki agaclarin
kesilip Ol¢iilmesine dikkat edilmeli ve iiretim sirasinda olusabilecek aksakliklarin
Oniline ge¢ilmesine olanak saglanmalidir. Verim yilizdesi en basinda dogru tespit
edilirse alic1 ve satici arasinda sikintilar yasanmadan dikili satis tamamlanmig

olacaktir.
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Uretim sirasinda ve sonrasinda yapilabilecek kontroller ve islemler i¢in orman
muhafaza memuru sayist arttirllmalidir. Kagak kesimlerin engellenmesi agisindan
onemli bir etkendir. Yeterli sayidaki orman muhafaza memuru olusabilecek hata ve

yanliglarin 6niine gecebilecegi diisiiniilmektedir.

Dikili satisa verilecek sorunlu alanlarin daha ¢ok tiraglama yapilacak alanlardan
secilmesi, kontrolii zor olan alanlara gore daha kolay olacaktir o yiizden pargali

sahalara nazaran blok sahalarin dikiliye verilmesi gerekmektedir.

Orman kdyliilerinin iilkede en diisiik gelir grubuna dahil olmalar1 sebebiyle, dikili
satig1 almalarina kolayliklar saglanmalidir Dikili agac satisinda her ihale doneminde
tiretim isleri ayni kisilere verilmemelidir. Yore halkinin dikili satisa 6n yargisini
azaltmak ve ihtiyaclarim1 karsilamak adina belirli kontenjanlarda iiretim hakki

saglanmalidir. Boylece bolge ekonomisine katki saglayacagi da diistiniilmektedir.

Orman kooperatiflerinin ig giivenligini saglayabilmesi hususunda yoneticinin elinde
herhangi bir imkéan yoktur. Isin niteligi geregi ormanda cok dagmik bir sahada
caligilmasi nedeni ile tedbir alinmasinda dogal olarak cok biylik giicliikler
olugsmaktadir. Sosyal sigorta bakimindan muaf tutulan orman kooperatifi ortaklarinin
sigorta kapsamina alinmasi gerekmektedir. Ayrica islendirilecek bir is giivenligi

uzmani da bu konuda is kazalarinin 6niine gegmede yardime1 olabilecektir.

Ayrica Uretim siirecinde gerekli 15 gilivenligi tedbirlerine dikkat edilmeli, alinacak
tedbirlerin belirlenmesinde iscilerin fikirleri de alinmalidir. Ergonomik olmayan
is¢inin verimini ve dikkatini azaltic1 kisisel koruyucu donanimlarin se¢ilmemesine
dikkat edilmelidir. Ayrica Iscileri bu konuda bilinglendirmek igin seminer ve

toplantilar diizenlenmelidir.

Maddi giicli zayif olan orman kdy ve kooperatifleri pesin ddeyemedikleri i¢in dikili
satisa bagvuramamaktadirlar. Demirbas olarak yeterli teminat gosteremedikleri gibi
banka mektubu da alamayan orman koéy ve kooperatiflerinin islevselligini

siirdiirebilmeleri ve miiteahiterin aracilari olma durumundan kurtulabilmeleri i¢in
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satig 6demelerinin vadeli olarak yapilmasinin yolu agilmali ancak is aksakliklarinin

giderilmesine yonelik ¢alismalar yapilmalidir.

Transport sorunu yasanan alanlarda dikili satis yapilmamasi ile ilgili tamimde ki
diizenlemelere dikkat edilmelidir. Boylece ulasilmasi giic alanlar yerine damga
yapilmayan bolmelerden kacak kesim engellenmis satisin ne amacgladigl, ne gibi
imkanlar1 oldugu konusunda bolge halki bilinglendirilmeli dikili satis hakkinda

brostirler dagitilip bilgilendirme toplantilar1 yapilmalidir.

Ayrica tamim degisikliklerine neden olan sorunlar belirlenirken orman kdy ve
kooperatiflerinin de fikirleri alinmalidir. Bu sayede alici ve satict arasinda ki
problemler en aza inmis olacak, kdyliiniin dikili satisa olan korku ve 6n yargisi

azalmis olacaktir.
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